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Hito Inmobiliario te ofrece
Atencion permanente

La empresa, el jefe, los empleados, los clientes, la pareja, los hijos,
los compromisos sociales y/o de negocios, pagar servicios entre
otros. Sumado a eso quieres vender o alquilar tu inmueble, pero hay
tantas personas buscando propiedades y eso requiere atender
innumerables [lamadas, realizar muchas visitas y la indecision de los
prospectos por ver tanta oferta en el mercado.

Que no sea un estrés para ti, nosotros te facilitamos la
venta/alquiler de tu inmueble.

jJuntos es mas facil!




El negocio inmobiliario de venta/alquiler de inmuebles, es
uno de los mas dindmicos del siglo XXI; la oferta de

! inmuebles es cada vez mas competitiva y se requiere de
* experiencia, dedicacion, profesionalismo, intuicion, y el
mejor respaldo publicitario posible para poder entrar en

la carrera y ser el ganador.

Departamentos

Estrategia de venta

Residenciales
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Comercial

_' || Estrategia de venta

Un buen anélisis de mercado, publicidad enlos -~ 7 »

principales portales inmobiliarios, atencion permanente =* B
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—
Iy

b 1T

==

R



playa
Ir mas alla

En Hito Inmobiliario no nos limitamos. Hemos
= tenido gran acogida en venta de casas de playa
— = por la eficiencia manifiesta en promocion,
' atencion a prospectos y ventas concretadas.
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Oportunidades

Nuestra amplia experiencia en el mercado
inmobiliario industrial, nos ha dejado una sélida
cartera de clientes interesados en locales industriales
y almacenes para diversos giros de negocio; muchos
de los cuales ahora mismo podrian estar requiriendo
un espacio para funcionar.




Terrenos
Experiencias

La venta de terrenos, requiere de agentes
inmobiliarios capaces de entender el lenguaje de la

necesidad del cliente, el tecnicismo, las variables

ambientales, caracteristicas propias del terreno entre

otros. En Hito Inmobiliario contamos con el respaldo y

la experiencia de nuestro arquitecto, quien es pieza

N fundamental para una buena negociacién.
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