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Como negociar crédito
Fique por dentro do que você deve 
fazer e evitar quando for solicitar 
crédito financeiro.

Peça informações
As linhas de financiamento e os critérios variam para cada 
agente financeiro. Eles são os mais habilitados a prestar 
informação.

Forneça documentação completa, clara e oportuna
Tenha à mão todos os documentos exigidos pelo agente e 
certifique-se que estejam corretos e claros.

Verifique termos e condições
Consulte o agente financeiro sobre os termos do 
financiamento e quais as variáveis que melhoram ou 
dificultam as condições do empréstimo.

Garanta o cumprimento do financiamento
Faça a análise de crédito em um processo contínuo. O 
cumprimento dos empréstimos/financiamentos 
determina a análise nas renovações futuras.

Considere alternativas
Fique atento às diversas alternativas de financiamento e 
escolha aquela mais adequada à sua necessidade.

Qualifique a demanda por crédito
Conheça com clareza a necessidade de crédito e 
associá-la ao seu planejamento.

Impedimentos para obtenção de crédito
• Situação jurídica da empresa ou dos sócios desatualizada
• Insuficiência de garantias
• Falta de capital próprio
• Incapacidade de pagamento
• Inconsistência do plano de negócio
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