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- Power Bl
- Tableau

- Celonis

clientes)

(Los datos de la siguiente presentacion fueron alterados por motivos de confidencialidad e integridad de
nuestros cli



Nuestra experiencia
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- Transportey Logistica

- Sector siderurgico

- Comercio Maritimo

- Giro comercial

- Prestadores de servicios
- Mas...
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Overview 2017
N A\
18,2 3,9% 74.4%
Su principal punto fuerte es que permite
On Time In Full Deliveries (OTIF)
analizar los datos en profundidad, mas alla de
90,2%

lo visual, excluyendo valores marginales o

procesando los datos de manera sencilla.

Inventory Turnover (in days)

+ Adaptable

182
1586 161 16,8
—_— 16
10,9 .
Average
inventory Tumover
18,2
2010 201 2012 2013 2014 2015 2016 2017

Titulo de presentacién

43%
38%
i %
by day of the week

Products sold within freshness date

ﬂ ﬂ N
3 days 3.7 days 814 days 15.28 days
Freshness duration

Out Of Stock rate (OOS)

46% 45%

Average Time To Sell (in days)

10



Conectores

A= Amazon S3 = Ariba

aws

E Google Sheets & Oracle Bl Publisher

A= Database
= ORACLE
+ = BUSINESS INTELLIGENCE
= Oracle Cloud (D: Salesforce & ServiceNow
C E LO N ‘ S o o> i
=5 servicenow
= Vertica & Zendesk

zendesk
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“La calidad en un producto o servicio

no es lo que tu le pones... sino lo

que el cliente obtiene.”

I
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