CONSULTORIA DE MARKETI

ESTRATEGIA DE MARKETING DIGITABISEM “BULLSHIT"
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A CONSULTORIA



BIRDX CONSULTORIA DE EQUALIZAGAO DIGITAL

A EQUALIZACAO DIGITAL SURGIU NA NECESSIDADE DAS EMPRESAS
DAREM UMA PAUSA REFLEXIVA AO “FRENESI" DO MARKETING DIGITAL.
O PRINCIPAL OBJETIVO DA CONSULTORIA ESTRATEGICA “CONSULTIVA”
E ENTENDER A REAL NECESSIDADE DA CORPORACAO NAS DIVERSAS
FRENTES POSSIVEIS DO MARKETING. E DIRECIONAR SEM TRAVAR
BARREIRAS ENTRE OFFLINE E ONLINE, DEFINIR METAS E KPIS CLAROS E
SEM O TEMIDO “FOMO” CAUSADO PELO BOMBARDEIO DE NOVIDADES
EM RELACAO A TECNICAS, TECNOLOGIAS E MEIOS DE COMUNICACAO.

DIRETO AO PONTO. SEM SUPER VALORIZACAO. SEM “BULLSHIT".
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(*) FOMO - FEAR OF MISSING OUT b



IFIGIL DE ENTENDER
JOUE FAREMOS POR VOGE?



NAO SOMOS UMA AGENCIA DE PUBLICIDADE. E NEM QUEREMOS SER.
SOMOS MENTORES PARA AJUDAR NAS SUAS DECISOES ESTRATEGICAS DE
MARKETING DIGITAL OU TRADICIONAL.

NAO QUEREMOS "ABOCANHAR" SUA VERBA DE MARKETING.

VAMOS DEFINIR UM PLANO COM UMA VISAO HOLISTICA PARA OTIMIZAR
SUA VERBA, MELHORAR SEUS CUSTOS E AJUDAR NOS RESULTADOS.
VAMOS AJUDAR NO DIRECIONAMENTO DE AGENCIAS, DEPARTAMENTOS
INTERNOS DE MARKETING E RECOMENDAR BONS FORNECEDORES.

SOMOS UMA ESPECIE DE “"CMO-EXTENSION-AS-A-SERVICE*".
N

(*) OFERECEMOS ACESSO A EXPERTISE ESTRATEGICA EM MARKETING SEM A NECESSIDADE DE CONTRATAR UM CHIEF MARKETING OFFICER EM TEMPO INTEGRAL OU COMO
UM APOIO SEGURO DO CMO PARA TROCAS EM ALTO NIVEL SOBRE OS DESAFIOS ESTRATEGICOS, TATICOS OU OPERACIONAIS.
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PARA QUEM E
INDICADOQO?
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PARA EMPRESAS QUE PRECISAM DE AJUDA NO MARKETING DIGITAL.

EMPRESAS SEM DEPARTAMENTO DE MARKETING ESTRUTURADO.

EMPRESAS COM DEPARTAMENTO DE MARKETING EM PANICO.

EMPRESAS SEM ATUACAO DIGITAL E COM NECESSIDADES LATENTES.

EMPRESAS COM ATUACAO DIGITAL CUSTOSA E POUCO EFETIVA.

EMPRESAS QUE SE VEEM PERGUNTANDO CONSTANTEMENTE: "EU REALMENTE PRECISO DISSO?"
EMPRESAS JA COM ATUACAO NO MARKETING DIGITAL, MAS SEM UM PLANO CONCISO E OBJETIVO.
CMOS QUE PRECISAM TER CONVERSAS DE ALTO NIVEL PARA SOLUCIONAR SEUS DESAFIOS DIARIOS

(UM BRACO SEGURO PARA AMPLIFICAR SUA ATUACAO COMO CHIEF MARKETING OFFICER).



QUAIS FRENTES
PODEMOS AJUDAR?



NOSSAS ESPEGIALIDADES

REDES SOCIAIS E MARKETING DE INFLUENCIA.

SITES, ECOMMERCE E APLICATIVOS.

MIDIA ONLINE BRANDING.

MIDIA ONLINE PERFORMANCE.

INBOUND, SEO E SEARCH ENGINE MARKETING.

TECNOLOGIA, SISTEMAS E INTELIGENCIA ARTIFICIAL (Al training para fotos royalty free).
GAMES E CRIACAO DE UNIVERSOS VIRTUAIS PARA MARCAS (Roblox, Fortnite, Minecraft e UGC).
PLANO DE MARKETING E COMUNICACAO.

DESENVOLVIMENTO DE NOVOS NEGOCIOS.

ASSESSORIA PARA M&A E CAPTACAO DE RECURSOS (Partnership com Imeri Capital).
PALESTRAS, MENTORING EXECUTIVO E TREINAMENTOS.

RECURSOS HUMANOS (Hunting de talentos, estruturacio de departamentos, equalizacdo organizacional).
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Briefing
(Kick-of)

ldentificacao

do Problema
(First-things-first)

Pefinicao de Peril

do(s) consultorf(es)
(Especialistas)*
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(*) Projeto podera ser executado apenas com o Consultor Lider ou com mais 80|0950 BIRDPx (Plano de Markeﬁ"g)
consultores especialistas (de acordo com o tamanho e escopo do projeto).



Visao Holistica
(Es’rrafégica)

Se nao necessaria a contratagao, alinharemos o plano com o
departamento ou profissional de marketing da empresa, para
sequir para a proxima fase.

Se necessaria a contratagao, nossos head hunters farao o
recrutamento de pelo menos 3 opgoes de profissionais de
cada perfil, dentro do budget definido.

Escolheremos os melhores
| fornecedores para sua empresa.

Execugdo ‘direcionada” das recomendagodes



CONSULTORES &
ESPECIALISTAS



Publicitario, MBA Executivo em Marketing
e Especialidades académicas em Design Grafico,
Digital, Interfaces Multimidia e Estratégias Criativas.

GESTAO & INTEG
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https://www.linkedin.com/in/nettocom/

% 5 «“',j;“{.} ; f:‘
B L

Publicitario, MBA Executivo em Marketing

e Especialidades académicas em Design Grafico,

Digital, Interfaces Multimidia e Estratégias Criativas.
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https://www.linkedin.com/in/nettocom/
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Luiz Silva

Péiééloga, MBA em Administracdo de Empresas e Marketeiro, MBA em Administracao e Comunicador, MBA em Administragéo - Publicitario, MBA em Value Investing e
Especialidade em R&S Especialidade em Gerenciamento de Projetos Especialidade em Negdcios Estratégicos Especialidades em Gestao de Crise e
Diplomacia Empresarial

Gustavo Teles
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https://www.linkedin.com/in/carogomm/
https://www.linkedin.com/in/ivankako/
https://www.linkedin.com/in/gustavotelesoficial/
https://www.linkedin.com/in/luiz-antonio-silva-375755239/
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RodrigeScolaro Daniel Degan VMilton-Angelit % % + Ricardo Miller
Publicitario, Especialidade em Web Marketing e Tl, MBA em Tecnologia e Especialidade em Publicitario, formado em Publicidade, Publicitario, formado em Publicidade, Cinema e
Estratégias Comerciais Banco de Dados e Alta Tecnologia Propaganda e Cinema Lideranca Criativa


https://www.linkedin.com/in/daniel-degan-franchim-245a46149/
https://www.linkedin.com/in/milton-angeli-6901ba1a/
https://www.linkedin.com/in/rodrigoscolaro/
http://linkedin.com/in/rmllr

CONSUMER BE
e
André Chagas

Publicitario, MBA em Marketing e Publicitario, MBA em mercado de luxo e Escolhemos consultores complementares de
Especialidade em Midia Performance Ciéncias do consumo, especialidade em Branding Propriedade Intelectual e Direito Criminal acordo com a necessidade do projeto
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https://www.linkedin.com/in/franklingomes/
https://www.linkedin.com/in/ronaldoviolante/
https://www.linkedin.com/in/andre-luiz-chagas-pereira-4072b8a/
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UNLIMITED
FUSIONS

X Games & Virtual Universes
STUDIOS ’

Technology

\ Execution
§ Partner

\ Production &
¥ Film Partner

Experience
Partner

” Civic Marketing

Branding
Partner
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DIGITAL EQUALIZATION CONSULTING

\ Influencers

b Partner
1 M&A Partner

\ A Whatever you need!
} (plug&play)

Consumer Behavior

/At \
| publicidade}

{campinas

DEV Partner

Global Tendencies



E QUANTO EO
INVESTIMENTO?



SUBHE 0 INVESTIMENT®

COBRAMOS POR HORA TECNICA SEM GORDURAS E EXCESSOS.
CONSULTORES SELECIONADOS DE ACORDO COM A NECESSIDADE DO PROJETO.
PREVISAO E ESTIMATIVA DE HORAS ANTES DO INICIO DO PROJETO.

INDICAMOS OS MELHORES FORNECEDORES COM EXCELENTE NEGOCIACAO DE
RECURSOS, E PRINCIPALMENTE EFICIENCIA DE CUSTO E PRAZO.

N POSSIBILIDADE DE CONTRATACAO DE HORAS PONTUAIS PARA MENTORIA.

9

9

9
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TUDO AS CLARAS. COM PREVISIBILIDADE. SEM SURPRESAS. SEM “BULLSHIT".



{ DESCRICAO DAMICRO %
G ETAPA DO PROJETO :

KickOf/De-Briefing (Escopo e Solu¢ao Macro)

Definicao de Perfis para contratacao Marketing (Dpto Mkt)
Alinhamento Perfis RHcom head hunter (Dpto Mkt)
Recrutamento e Selecao candidatos (Dpto Mkt)

Andlise de Perfis e shortlist de candidatos (Dpto Mkt)
Entrevistatécnica 3 candidatos (Dpto Mkt)

Entrevista Final (Dpto Mkt)

Briefing Posicionamento Marca e BrandBook (Branding)
Andlise e Aprovagao do Orgamento Final (Branding)
Alinhamentos com parceiro (Branding)

Apresentacdes de Planejamento e Brand Book (Branding)
Concepcao do Plano Estratégico (Plano de Mkt)
Apresentacoes Plano de Marketing (Plano Mkt)

Ajustes Plano Estratégico (Plano Mkt)

Direcionamentos Marketing (Plano de Mkt)

Tempo do Projeto: ~45 dias
16Wbo qo pLOl6[0: 4P qIg2

TBD
TBD
TBD
TBD
TBD
TBD
TBD
TBD
TBD
TBD
TBD
TBD
TBD
TBD
TBD

total parcial
forgrbaLcigl

#” QUANTIDADEDE ~ 3
CONSULTORES DESTA

consult. horas =
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90
a0

MODELO DE PRECIFICAGAQ

2N PLANILHA SIMPLIFICADA COM CUSTOS DETALHADOS POR ETAPAS

2080

520
1040
5200
1040
1560
3120
2080

520
2080
2080

52000

4160
2080
2080

81.640,00
8I'e<0'00

{ QUANTIDADE PREVISTA \E}
DE HORAS DESTA ETAPA

#% VALOR DA HORA DE
4/ CONSULTORIA MULTIPLICADA %
PELO NUMERO DE '

&, CONSULTORES ENVOLVIDOS _§
W, NESTA ETAPA '

O ESCOPO DO PROJETO SERA PLANILHADO DE MANEIRA DETALHADA, POR
PROFISSIONAL ENVOLVIDO EM CADA MICRO ETAPA, DANDO VISIBILIDADE TOTAL
SOBRE OS CUSTOS DE HORA-TECNICA E CONSUMO DESTAS HORAS DO PROJETO.
VALOR R$ 820,00 A R$ 520,00 (DE ACORDO COM A DEMANDA E TEMPO DE DURACAO).

(*) PLANILHA MODELO PARA REFERENCIA (EXEMPLO).

PROJETO: ESTRUTURACAO E CONTRATACAO DO DEPARTAMENTO DE MARKETING, CONCEPCAO DE
PLANO DE MARKETING E COMUNICACAOQ, E REPOSICIONAMENTO DE MARCA.

SEGMENTO: INDUSTRIA.
CONSULTORES: LIDER (SENIOR), RH SENIOR, PLANEJAMNETO SENIOR.
QUANTIDADE DE CONSULTORES: 3, SENDO ATE 2 POR MICRO FASE.



CASES DE
SUCESSO



A Birdx nos apoiou no
planejamento estratégico de
Marketing e Novos Negdcios, além
de intermediar importantes
conexdes com fundos de venture
capital, bancos de investimento,
investidores institucionais e
corretores para o desenvolvimento

de projetos de crédito de carbono

de alta qualidade no mercado
nacional e internacional.

vertccotech

A consultoria Birdx foi a escolha
perfeita para liderar nosso
rebranding e posicionamento de

A Birdx teve uma atuacéo
importante na reestruturacdo da

marca, estruturar nossos agéncia com a organizagao de

departamentos de Marketing e processos operacionais, financeiros

Recursos Humanos, reformular e novos negdcios. Foi desenvolvido

nossos canais digitais, aléem de também um projeto de rebranding

. A . \
construir com exceléncia o

para definir uma nova arquitetura

Planejamento de Comunicagao e de marca com divisGes para

Marketing, que certamente sera marketing politico e marketing

NOsSsO guia para anos de crescimento criativo.
e inovacdo no mercado de saude

publica e privada.

e l=D

A Somil tinha uma necessidade
imediata em explorar os canais
digitais de maneira diferenciada e
com foco em vendas. A consultoria
da Birdx nos ajudou com a
contratacdo de especialistas em
marketing digital, além de um
desenho tatico e pratico com a
férmula ideal para iniciar nesse
universo de possibilidades em
negocios e visibilidade de marca.
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