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FUNCIONAMIENTO DE LA FRANQUICIA

Franquiciador

- Formacion
- Control

- Marca

- Servicio Relacion - Canones
- KnoW how contractual - Royalties
- Asistencia

Franquiciado

- Inversion
- Gestion




Nuestros
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LA MALAGUENA
DESDE 2014

:Como empezamos?

La Malaguena lleva desde 2014 en
Panama.




Taberna LLa Malaguena

NACIO EN PANAMA EN EL ANO 2014
Como resultado del sueno de dos

jovenes emprendedores, que un dia
decidieron marcharse lejos de su tierra,
B Malaga (Espana), a probar suerte vy
2 = llevar la calidad gastronomica y el buen
' hacer que hay en cada rincon de
Andalucia.




CRECIMIENTO DE LA MARCA

HOY EN DIA CONTAMOS CON TRES SUCURSALES DE ADMINISTRACION PROPIA
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VISION MISION

Dar a los clientes la

Crear una cadena de .
sensacion de estar en

restaurantes, :
una autentica taberna

ofreciendo a los .
andaluza. Ofreciendo a

clientes la parte de los mejores

oportunidad de vinos y tapas, la alegria

conocer la cultura gue nos caracteriza, el

andaluza. flammenco y mucho arte

VALORES

® CALIDAD
& SERVICIO AL CLIENTE
& ALEGRIA
% DIVERSIDAD
% APEGO A LAS
TRADICIONES
|ARRAIGO EN LA
COMUNIDAD

PUNTOS QUE
NOS HACEN
DESTACAR




“LA MALAGUENA ES ALEGRIA Y
CERVEZA FRIA"

“LA MALAGUENA, EL ARTE DE
NUESTRA TIERRA”

“LA MALAGUENA:

CANAS | TAPAS | FLAMENCO”



Franquicia
[La Malaguena

DEFINICON DE CONCEPTO
DEFINICION DE FORMATO

LAY OUT / DISENO DE
RESTAURANTE

® _
LA MALAGUENA
DESDE 2014




concepto




« Promociones destinadas a la captacion de clientes.

+ Menu disenado para satisfacer tanto a clientes espanoles como a
loas miles de personas que disfrutan la gastonomia espanola.

4 Actuaciones de flamenco en vivo.

v/ Eventos especilales.

« Trato personalizado v fidelizacion del cliente.

« Presentacion de platos de una manera exclusiva en Panama.

v Decoracion flamenca v centrada en la ciudad de Malaga, tinto y
albero como nuestros colores de distincion, simulando el toreo

\n
™ <
, NGAT

‘TABERNA LA MALAGUENA, EL ARTE DE NUESTRA TIERRA"




TABERNA LA MALAGUENA
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Ventajas
competitivas

La Franquicia La Malaguena
representa una oportunidad de
negocio real, lucrativa, prestigiosa y
muy satisfactoria.




Il Franquiciado podra utilizar la
Marca La Malaguena y brindar el
abanico de servicios v productos
que caracterizan el negocio.

ARTE Y CULTURA FLAMENCA

COCINA DE TAPAS ANDALUZAS
TRADICIONALES PENSADAS
COMPARTIR.

PRECIOS COMPETITIVOS Y
PROMOCIONES DIARIAS

SERVICIO AL CLIENTE ALEGRE
Y PERSONALIZADO




OTRAS VENTAJAS DEL FRANQUICIADO

El Franquiciado accedera a las
marcas exclusivas del

Franquiciante v de los
productos negociados, con el
beneficio de su alta calidad y
buenos precios dados por los
diversos proveedores.




ventajas competitivas

CAPACITACION
OPERATIVA

TECNOLOGIA

RECURSOS
HUMANOS
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El Franquiciado contara con
el apoyo de la empresa La
Malaguena con la
CAPACITACION EN
DIVERSOS AMBITOS
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FINANZAS

MARKETING
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ADMINISTRACION




DATOS DE INTERES

1000 CLIENTES EN
CADA SUCURSAL

NOS VISITAN VARIAS VECES A LA SEMANA

afluencia de clientes solida CUALQUIER DIA DE LA
SEMANA




Ventajas competitivas

Desde 55

A diario
Varias visitas al mes 11.2%
10.1%

25-34 12%

33.4%

35-44 Vierges
38% 28%
EDAD DE PROMEDIO DE AFLUENCIA CLIENTES

LOS CLIENTES VISITAS POR DIA



INVERSION INICIAL

UN APROXIMADO DE $110.000

CUOTA INICIAL POR

ADQUISICION MARCA LA
MALAGUENA. $20.000

COMPRA DE EQUIPO,
MOBILIARIO Y DECORACION

aprox $50.000

LICENCIAS DE APERTURA,
MANUALES, GASTOS
ADMINISTRATIVOS

aprox $10.000
3 MESES DE CAPITAL DE
TRABAJO aprox $30.000




= VENTA = ACTIVIDAD Y COSTOS = GANANCIA

ESCENARIO 50K ESCENARIO 60K ESCENARIO 70K
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ganancia, no en la utilidad, y

*ROI'éstimado basado en la
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‘Contactanos!

PAGINA WEB

www.tabernalamalaguena.com

CORREO ELECTRONICO

administracion@grupomalagapty.com
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