
GUERRE COMMERCIALE 

Le monde change rapidement 

Êtes-vous prêt?

L'Art de l'Exécution Opérationnelle 
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État d’Urgence Économique

Les tarifs à venir de 25 % sur tous les produits et services canadiens auront un 
impact immédiat sur les coûts, les marges et la compétitivité.
Nous avons 2 semaines pour agir avant que le choc ne soit irréversible.

Quels seront les effets ?
 

• Hausse massive des coûts des matières premières et des produits 
finis

 

• Difficultés d’approvisionnement et délais allongés
 

• Pression extrême sur les marges et la rentabilité des entreprises
 

• Risques de fermetures, pertes d’emplois et ralentissement 
économique

Sans actions immédiates, le Québec subira un impact économique majeur.

Chaque jour perdu réduit vos chances de survie. AGISSEZ MAINTENANT !



D
éc

id
er

 r
ap

id
em

en
t

Jours 1 à 7 – Sécuriser, Analyser et Décider rapidement

Sécuriser les Chaînes d’Approvisionnement
• Identifier les intrants critiques à risque et trouver des sources alternatives
• Renégocier les contrats d’achat et sécuriser les stocks à court terme
• Travailler avec des fournisseurs québécois et canadiens

Analyser l’Impact sur les Prix de Revient et les Marges
• Évaluer l’impact direct des tarifs sur vos coûts
• Ajuster les modèles de tarification et les stratégies de marges
• Prioriser les produits/services à forte valeur ajoutée

Décider des Premières Actions de Réduction de Coûts
• Couper les dépenses non essentielles
• Optimiser l’utilisation des ressources
• Identifier les processus automatisables pour améliorer l’efficacité

Les décisions prises cette semaine détermineront la résilience de votre 
entreprise.

Chaque dollar sauvé aujourd’hui renforce votre compétitivité demain.
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Jours 8 à 14 – Exécuter et Solidifier Votre Résilience

Accélérer l’Automatisation et l’Optimisation des Processus
• Automatiser les tâches répétitives pour gagner en productivité
• Réduire les gaspillages et améliorer l’efficacité opérationnelle

Diversifier les Marchés et Stratégies Commerciales
• Explorer de nouveaux marchés hors États-Unis
• Travailler sur des partenariats intra-Québec et intra-Canada
• Renégocier les contrats clients en tenant compte des nouvelles réalités

Sécuriser la Trésorerie et Obtenir du Soutien Financier
• Demander des subventions et financements d’urgence
• Optimiser les flux de trésorerie pour absorber les hausses de coûts
• Travailler avec des institutions financières pour minimiser les risques

La vitesse d’exécution est votre plus grand atout pour rester compétitif.

L’adaptation rapide est la clé de la survie. Passez à l’action !
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La Cellule d’Intervention Rapide (CIR) 
Passez à l’Exécution

Ne perdez pas de temps dans l’analyse – implémentez dès maintenant soit 
avec un accompagnement terrain  ou par vous-même.

Comment la CIR vous aide ?

• Diagnostic opérationnel accéléré, focus sur les processus critiques

• Mise en œuvre immédiate des meilleures stratégies d’optimisation

• Résultats mesurables et impact rapide sur la productivité et la rentabilité

Face à une guerre commerciale, la seule réponse efficace est l’EXÉCUTION.

Réagissez MAINTENANT – chaque jour compte !
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Votre Fenêtre d’Action Se Rétrécit

Nous avons 2 semaines pour ajuster nos stratégies avant que les tarifs 
ne frappent de plein fouet.

Vos priorités immédiates :

• Sécuriser vos approvisionnements

• Optimiser vos coûts et marges

• Automatiser et rendre vos opérations plus agiles

• Diversifier vos marchés et sécuriser vos finances

Votre entreprise est-elle prête à faire face à la guerre commerciale ? 
Discutons-en !



MERCI
Contactez-nous pour transformer, 

Optimiser et Valoriser vos opérations en 
vous inscrivant dans le bas de notre site web.

 

www.groupecartesia.com

L'Art de l'Exécution Opérationnelle 

Avis légal
Limitation des responsabilités : « Groupe Cartesia ne garantit pas des résultats spécifiques. Les services proposés sont fournis sur une base d’analyse et d’accompagnement 
professionnel, et les résultats dépendent des conditions uniques de chaque client. » 

Propriété intellectuelle : « Tous les termes, concepts et méthodologies (ex. : Diag360°, BluePrint, PlayBook100, Gouv360°) présentés dans ce document sont la propriété 
exclusive de Groupe Cartesia et protégés par les lois sur la propriété intellectuelle. Toute reproduction, diffusion ou utilisation non autorisée est strictement interdite. »

http://www.groupecartesia.com/
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