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Brian Laundry <blaundry@blfinancial.ca>

Insurance Conversion (Seigel) 
7 messages

Brian Laundry <blaundry@blfinancial.ca> Fri, Jun 15, 
To: Sheila Seigel <sseigel@sklarpeppler.com>
Cc: Campbell Grierson <c.grierson@holliswealth.com>, Carol Gibb <carol.gibb@holliswealth.com>

Good morning Sheila.
 
Thank you again for speaking with me yesterday.  I enjoyed our conversation and look forward to reconnecting soon.  We covered a lot of information during our conversation and wanted to se
email summary to make sure we're on­the­same­page and to provide you some additional information about pricing and planning concepts.
 
A. Reasons for Life Insurance
 
My understanding is that you each have a 20 year term life insurance policy ($2M) with Canada Life to ensure your own children (from a previous relationship) receive an equalization paymen
insurance is the best tool available in these situations because the proceeds of life insurance are paid completely tax­free, directly to the named beneficiary (ie. your children).  Since the insura
direct to beneficiaries, it is not an asset that forms a part of the deceased persons estate.  In similar situations, where life insurance is not present, the surviving spouse often has to either (a) s
pay the tax), and/or (b) borrow money to satisfy the equalization payment.  Sufficed to say, life insurance is a much easier and effective solution.
 
B. Types of Life Insurance
 
In very simple terms, there are two different types of life insurance.  There is term and permanent.  Term life insurance is used for temporary problems (such as a debt or income replacement)
permanent life insurance is for 'permanent' problems (such as final expenses, a future tax liability and/or a desire to leave money to family). Your Canada Life plans are term life insurance, wh
correct product for your desired result.
 
As you already know, there are individual plans whereas you insure only your life (ie. your Canada Life plan. There are also products that pay at second death (joint last­to­die), which are idea
planning.  As you already experienced, unwinding a joint last­to­die policy (upon a marital breakdown) isn't ideal.  In your particular situation, the equalization payment (to the children) is requi
death of either you or Bill.  This type of policy is called a joint first­to­die ("JFTD").  What's nice about this structure is that even if there is a matrimonial breakdown, there is an infusion of capita
to the family (or ex­spouse, or both).
 
 
C.  How Much Insurance and How Much does it Cost?
 
Both you and Bill have used $10M of coverage as the 'right' amount.  Below are some quotes for life insurance:
 

10 Year Term Insurance ($10M)
Sheila only: $18,601/yr (increases to $144,800 in 10 years > $544,730 in 20 years) 
Bill only: $17,618/yr (increases to $145,000 in 10 years > $448,620 in 20 years)
JFTD: $36,035/yr (increases to $275,445 in 10 years > $943,646 in 20 years) 
**There is no pricing advantage for JFTD using 10 year term insurance
 
Term to 100 Permanent Insurance ($10M) ­ Guaranteed Premiums for Life
Sheila only: $155,663/yr 
Bill only: $147,602/yr
JFTD: $225,307/yr
**The JFTD is 25% less expensive than two individual policies ($303,265)
 

The quotes above are examples of purchasing 'pure insurance'.  No bells, no whistles, no cash value, just plain insurance.
 
Whole Life Insurance
 
Whole life insurance is the type of product that allows you to purchase insurance (that grows over time) AND accumulates an investment account (the cash value/investment account grows co
free).  One particular insurance company offers a guaranteed 8­Pay whole life insurance contract, whereas the contract is contractually paid­up after 8 deposits.  The annual deposit is $665,93
($5,327,456 of total deposits ­ guaranteed).  Take a look at the death benefit and cash value projection below:
 

  
Observations:

1. Total Deposits: $5,327,456
2. In year #13, the guaranteed (contractual) cash value is $5,313,968.  This is 100% guaranteed.
3. Using the current whole life rate of return, the cash value will grow to $5,393,834 after 10 years (\this is nearly equal to your total deposits and you still have access to this money for oth
4. The death benefit is never lower than $10M.  Assuming life expectancy is 25 years, the total death benefit grows to $11,453,993 ($17M in 35 years).

As you can see, whole life insurance provides much more 'horsepower' to solve your equalization challenge.
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D.  "I love the idea, but I want to invest the money somewhere else!"
 
I'm not going to get into a lot of details in this email, but as you may recall, I explained a strategy yesterday whereas you can borrow to fund the premiums and pay only the interest on the loan
 
Using the same example from above, in year #1 you make the initial deposit of $665,932.  Manulife Bank (or another bank) will loan back the entire $665,932 (the bank will use the cash value
insurance policy ($314,622) plus other collateral for the loan).  You take the loaned money ($665,932) and reinvest in another investments (that makes the loan completely tax deductible).  So
cashflow neutral.  At the end of the year, you need to pay the interest only of the loan ($665,932 x 5% loan rate = $33,297).  In other words, you've only paid $33,297 for a $10M dollar life insu
See a the illustration below:
 

  
Notice that your annual net cashflow is $133,186 (lower than the $225,000 required for a JLTD using 'pure' life insurance).
 
E.  Next Steps
 
The only decision that you need to make today is, "do I need more insurance?".  If the answer is yes, we need to submit an application to an insurance company (to get medicals completed, e
process will take between 6­20 weeks.  If you like the ideas presented above, we apply for $10M, but remember, you don't have to take $10M (or any insurance) if you choose not to.  There is
cost to get the medicals completed.
 
The following step is to arrange a meeting to show various product/funding options.
 
Thoughts/questions/comments?
 
_____________
Brian Laundry
Limitless energy.
 
My Vision: To be regarded by Advisors, professionals and clients as the best financial planning organization in Canada, synonymous with the highest levels of quality, respect and influence. 
 
To learn more, see my LinkedIn profile: ca.linkedin.com/in/brianlaundry
My Website is www.blfinancial.ca
 
Direct Line: 1­(289) 644­2345 
Cell Phone: 1­(905) 330­2366 (text to this number)
Email:  blaundry@blfinancial.ca
 
To View my Screen Click: https://join.me/brianlaundry 
Call in Number: 1-(647) 977-2648 
Conference ID: 445­931­168
 
**If you do not wish to receive emails from me, please respond to this email and notify me.  I will remove your name from my address book (I do not send mass emails)**

Brian Laundry <blaundry@blfinancial.ca> Tue, Jun 19, 2018 at 10:32 AM
To: Sheila Seigel <sseigel@sklarpeppler.com>
Cc: Campbell Grierson <c.grierson@holliswealth.com>, Carol Gibb <carol.gibb@holliswealth.com>

Good morning Sheila.  Do you have some time to speak this morning?  I know my previous email was long, but if you want to proceed with increasing your coverage (by $1M), I need to
ask you some questions to get the application started.  Call my cell anytime.  905­330­2366
 
 
_____________
Brian Laundry

https://app.salesforceiq.com/r?target=5b23d5714cedfd007cc77c2c&t=AFwhZf0460sF-F2dCtJTRzFhJagKTgHUZlsvl19Pn_8iT8MkvhSVxKkIG9vu2gLJGV5y9cOUqvtObI0hGZLr_gWWxQwxldXkK2kNrWC_2vR8rw6ayvXSTztVfIYYbRFLEsTMqGR-bj4y
https://app.salesforceiq.com/r?target=5b23d5714cedfd007cc77c81&t=AFwhZf0460sF-F2dCtJTRzFhJagKTgHUZlsvl19Pn_8iT8MkvhSVxKkIG9vu2gLJGV5y9cOUqvtObI0hGZLr_gWWxQwxldXkK2kNrWC_2vR8rw6ayvXSTztVfIYYbRFLEsTMqGR-bj4y
mailto:blaundry@blfinancial.ca
https://app.salesforceiq.com/r?target=5b23d5714cedfd007cc77ceb&t=AFwhZf0460sF-F2dCtJTRzFhJagKTgHUZlsvl19Pn_8iT8MkvhSVxKkIG9vu2gLJGV5y9cOUqvtObI0hGZLr_gWWxQwxldXkK2kNrWC_2vR8rw6ayvXSTztVfIYYbRFLEsTMqGR-bj4y
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Limitless energy.
 
My Vision: To be regarded by Advisors, professionals and clients as the best financial planning organization in Canada, synonymous with the highest levels of quality, respect and
influence. 
 
To learn more, see my LinkedIn profile: ca.linkedin.com/in/brianlaundry
My Website is www.blfinancial.ca
 
Direct Line: 1­(289) 644­2345 
Cell Phone: 1­(905) 330­2366 (text to this number)
Email:  blaundry@blfinancial.ca
 
To View my Screen Click: https://join.me/brianlaundry 
Call in Number: 1-(647) 977-2648 
Conference ID: 445­931­168
 
**If you do not wish to receive emails from me, please respond to this email and notify me.  I will remove your name from my address book (I do not send mass emails)**
 
[Quoted text hidden]

Brian Laundry <blaundry@blfinancial.ca> Thu, Jun 28, 201
To: Sheila Seigel <sseigel@sklarpeppler.com>
Cc: Campbell Grierson <c.grierson@holliswealth.com>, Carol Gibb <carol.gibb@holliswealth.com>

Good morning Sheila
 
Thanks for taking the time to chat this morning.  As we discussed, we need to find a balance between 'the right amount of insurance' and 'cost/cashflow'.  The sure­fire solution to yours and Bi
to purchase a $10M life insurance policy for you and another policy for Bill (each of the kids are beneficiaries of the policies).  Term insurance is low cost, but doesn't solve the long­term need 
10  years, then the price becomes too high).  The cost for permanent life insurance (the correct product) is approximately $300,000/yr for the remainder of your lives.  Sheila, my previous ema
solution that was financed, but for now, let's focus on self­funded options (we know that financing can/will increase the output).  
 
We have a budget of $1.5M (each) to build a solution that maximizes the amount of insurance for you and for Bill.  You told me that it's important that you have a guaranteed contract, whereas
be no surprises for future funding.
 
The solution is to use a life insurance policy that has a growing death benefit over time.  The goal is for the death benefit to continue to grow for your lives and if fully funded (to discuss), will g
projected $10M death benefit at life expectancy.  Below is a breakdown of a contract that gives you tremendous deposit flexibility in the future (the numbers below are for you only.  Bill's numb
be similar):
 

1. Option #1: Pay only the Minimum ($1,220,000 over 20 years)
This option guarantees that you have a $2.2M death benefit from day 1.  The death benefit grows to $3.4M by year 20.  
 
2. Option #2: Instead of paying the minimum, deposit $1,539,420 (over 10 years)
The death benefit starts at $2.5M (day 1).  After 10 years, the death benefit grows to $5.1M ($5.8M by life expectancy).  This solution uses the entire $1.5M available for deposit.
 
3. Option #3:  Make an optional maximum deposit every year (20 years).  Total deposit of $3,078,840 (over 20 years)
The death benefit starts at $2.5M (day 1).  After 10 years, the death benefit grows to $5.1M ($8.6M after 20 years).  The death benefit at life expectancy is $10M.

 
 Below is a table showing the three different funding options side­by­side:
 

  
This structure looks terrific, but it still leaves a shortfall for the children every year (up to life expectancy).   Again, to fund a $10M death benefit requires more funding (financed?)
 
Give me a call to discuss. 

 
 
 
_____________
Brian Laundry
Limitless energy.
 
My Vision: To be regarded by Advisors, professionals and clients as the best financial planning organization in Canada, synonymous with the highest levels of quality, respect and influence. 
 
To learn more, see my LinkedIn profile: ca.linkedin.com/in/brianlaundry
My Website is www.blfinancial.ca
 
Direct Line: 1­(289) 644­2345 

https://tracking.cirrusinsight.com/d8643d8f-f5cc-408f-8c10-f32317e65af8/ca-linkedin-com-in-brianlaundry
http://www.blfinancial.ca/
mailto:blaundry@blfinancial.ca
https://join.me/brianlaundry
https://tracking.cirrusinsight.com/d8643d8f-f5cc-408f-8c10-f32317e65af8/ca-linkedin-com-in-brianlaundry
http://www.blfinancial.ca/
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This structure looks terrific, but it still leaves a shortfall for the children every year (up to life expectancy).   Again, to fund a $10M death benefit requires more funding (financed?)
 
Give me a call to discuss. 

 
 
 
[Quoted text hidden]
[Quoted text hidden]
 
[Quoted text hidden]

 

Brian Laundry <blaundry@blfinancial.ca> Fri, Jul 13, 2018 at 11:58 AM
To: Sheila Seigel <sseigel@sklarpeppler.com>
Cc: Campbell Grierson <c.grierson@holliswealth.com>, Carol Gibb <carol.gibb@holliswealth.com>

Hi Sheila.
 
Just a friendly follow up to see if you wanted to meet on Monday afternoon next week.  If that date doesn't work, how does the following week look for you?
 
 
_____________
Brian Laundry
Limitless energy.
 
My Vision: To be regarded by Advisors, professionals and clients as the best financial planning organization in Canada, synonymous with the highest levels of quality, respect and
influence. 
 
To learn more, see my LinkedIn profile: ca.linkedin.com/in/brianlaundry
My Website is www.blfinancial.ca
 
Direct Line: 1­(289) 644­2345 
Cell Phone: 1­(905) 330­2366 (text to this number)
Email:  blaundry@blfinancial.ca
 
To View my Screen Click: https://join.me/brianlaundry 
Call in Number: 1-(647) 977-2648 
Conference ID: 445­931­168
 
**If you do not wish to receive emails from me, please respond to this email and notify me.  I will remove your name from my address book (I do not send mass emails)**
 
On Wed, Jul 4, 2018 at 3:50 PM, Brian Laundry <blaundry@blfinancial.ca> wrote: 
Good afternoon Sheila.
 
I just booked a meeting towards Whitby on Monday July 16th, are you (and Bill) able to meet around 1pm?  I've sent a lot of information, but a face­to­face might be more helpful. 
Thoughts?
 
 
[Quoted text hidden]
[Quoted text hidden]
 
[Quoted text hidden]

 

Brian Laundry <blaundry@blfinancial.ca> Tue, Aug 21, 2
To: Sheila Seigel <sseigel@sklarpeppler.com>
Cc: Campbell Grierson <c.grierson@holliswealth.com>, Carol Gibb <carol.gibb@holliswealth.com>

Hi Sheila.
 
With the summer coming to an end, I thought I'd try to arrange a meeting to discuss your insurance planning.  I know that I've provided you a lot of information, but it might make sense to impl
simple term insurance (in the interim) to make sure we guaranteed your insurability (ie. your health).  Are you around for a chat Wednesday afternoon next week?
 
 
_____________

https://tracking.cirrusinsight.com/d8643d8f-f5cc-408f-8c10-f32317e65af8/ca-linkedin-com-in-brianlaundry
http://www.blfinancial.ca/
mailto:blaundry@blfinancial.ca
https://join.me/brianlaundry
mailto:blaundry@blfinancial.ca

