
Financiamiento para Pequeñas 

y Medianas Empresas

(se acepta personas naturales con negocio)

En el competitivo mundo empresarial actual, el acceso a financiamiento adecuado puede 

marcar la diferencia entre el éxito y el fracaso para las pequeñas y medianas empresas 

(PYMES). Reconociendo esta necesidad crucial, diversas instituciones financieras 

internacionales ofrecen soluciones de crédito diseñadas específicamente para impulsar el 

crecimiento y desarrollo de las PYMES.

Por Capiitalking SAC.



Tipos de Créditos Disponibles

Capital de Trabajo

Financiamiento destinado a cubrir las necesidades operativas diarias de la empresa, como la 

compra de inventario, pago de nóminas o gastos corrientes. Este tipo de crédito ayuda a 

mantener la liquidez y asegurar el funcionamiento continuo del negocio.

Proyectos de Negocios

No se financian Proyectos nuevos, pero si créditos orientados a financiar la expansión, 

modernización o diversificación de la empresa. Pueden incluir la adquisición de nuevos 

equipos, apertura de sucursales o desarrollo de nuevos productos y servicios.

Otros Financiamientos

Opciones adicionales de crédito que pueden incluir financiamiento para exportaciones, 

adquisición de propiedades comerciales o refinanciamiento de deudas existentes, 

adaptándose a las necesidades específicas de cada negocio.



Condiciones del Préstamo

Monto $100 mil a $3’millones de dólares

De 1a 3 años. (capital de trabajo)
Plazo Hasta4 años(activo fijo)

Intereses Del 11% al 15.00% anual

Garantía Prendaria o hipotecaria

Comisión 3.5% promedio y contra resultado 

positivo.

Elegibilidad Todo tipo de empresa y 

proyecto



Ventajas del Financiamiento Internacional

1 Montos Significativos

Con préstamos que van desde los $100,000.00 hasta los $3’000,000.00 de dólares, 

las empresas pueden acceder a cantidades sustanciales para impulsar proyectos 

ambiciosos o cubrir necesidades operativas importantes.

2 Plazos Flexibles

Los plazos de 3 a 5 años permiten a las empresas adaptar el financiamiento a sus 

proyecciones de flujo de caja y capacidad de pago, facilitando una gestión financiera más 

eficiente.

3 Tasas Competitivas

Con tasas de interés que oscilan entre el 13% y el 16.00% anual, estas opciones de 

financiamiento ofrecen condiciones competitivas en comparación con muchas 

alternativas locales en países en desarrollo.

4 Inclusión Financiera

Al calificar todo tipo de empresa y actividad económica, este programa promueve la 

inclusión financiera y el desarrollo económico en diversos sectores y regiones.



Documentación Requerida

1 Documentos de Planificación

Proyecto y/o Plan de negocios detallado, acompañado de proyecciones 

financieras que incluyan el flujo de caja proyectado durante el período del 

crédito. Estos documentos son cruciales para evaluar la viabilidad y rentabilidad 

del proyecto.

2 Historial Financiero

Estados financieros de los últimos años que demuestren la salud financiera de 

la empresa. Para nuevos negocios, se requiere un balance de apertura. Estos 

documentos permiten evaluar la capacidad de pago y la gestión financiera 

histórica.

3 Documentación Legal y Fiscal

Copia de la constitución de la empresa, vigencia de poder del representante,

registro fiscal (RUC) y declaraciones juradas de impuestos. Estos documentos

verifican la legalidad y cumplimiento fiscal de la empresa.

4 Referencias y Verificación de Identidad

Referencias bancarias y/o comerciales, junto con la cédula de identidad o 

pasaporte del representante. Estos elementos son esenciales para la debida 

diligencia y verificación de la reputación comercial de la empresa y sus 

representantes.



Proceso de Solicitud

Preparación y Envío

El proceso inicia con el llenado de la solicitud-formato, disponible para el 

solicitante, descargar de nuestra página web. Este formulario debe completarse 

con precisión y enviarse junto con toda la documentación requerida para iniciar la 

evaluación.

Evaluación Inicial

Una vez recibida la solicitud y documentación, se procede a la evaluación 

detallada del Proyecto o Plan de Negocios presentado. Esta fase culmina con la 

firma del Contrato de servicios financieros, estableciendo las bases de la relación 

entre la empresa y la entidad financiera.

Debida Diligencia

Se realiza un proceso de Debida Diligencia (DD) para verificar la información 

proporcionada sobre la empresa y el proyecto. Esta etapa es crucial para 

garantizar la transparencia y viabilidad de la propuesta de financiamiento.

Decisión Final

Tras completar la verificación, la documentación se envía a la Financiera 

Internacional para su revisión final y decisión sobre la aprobación del crédito. Este 

paso determina si se procederá con el desembolso del financiamiento solicitado.



Consejos para una Solicitud Exitosa

Preparación Minuciosa

Asegúrese de que todos los 

documentos estén completos, 

actualizados y presenten una 

imagen clara y precisa de su 

empresa y proyecto. Una 

presentación profesional y bien 

organizada puede marcar la 

diferencia en la evaluación de su 

solicitud.

Plan de Negocios Sólido

Desarrolle un plan de negocios 

detallado y realista que demuestre 

claramente la viabilidad y 

rentabilidad de su proyecto. Incluya 

análisis de mercado, estrategias de 

implementación y proyecciones 

financieras respaldadas por datos 

concretos.

Transparencia y Comunicación

Sea transparente en toda la 

información proporcionada y 

mantenga una comunicación 

abierta con nosotros. Estamos 

preparado para responder 

preguntas adicionales y 

proporcionar aclaraciones 

rápidamente durante el proceso de 

evaluación.



i

Informes:

WhatsApp: +51 968 276 875

Email: info@capiitalking.com

Web: www.capiitalking.com

mailto:info@capiitalking.com
http://www.capiitalking.com/
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