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“El éxito no es definitivo, el
fracaso no es fatal: es el coraje
para continuar es lo que
cuenta.” - Winston Churchill



¢Qué es Legal Bros?

Introduccion

Capitulo1:

Tu camino empresarial: Navegar el derecho societario
como emprendedor.

Capitulo 2:

Tu marca es tu creacion: La importancia del registro de
marca para tu emprendimiento.

Capitulo 3:

Emprender con responsabilidad: Entender las diferentes
formas de contratacion.
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Capitulo 4:

Cumplir con tus obligaciones tributarias. Obligaciones de
un emprendedor en materia de impuestos.

) Capitulo 5:

Emprendedores conscientes: COmo integrar la proteccion
al consumidor en tu negocio.

Capitulo 6:

Poniendo en marcha : Aplicar lo aprendido y cumplir tus
metas como emprendedor.

@ Bibliografia

Legislacion que te ayudaran a explorar un poco mas.
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¢Qué es Legal Bros?

Legal Bros fue fundada en 2022 con el objetivo de revolucionar el ambito
de las firmas de abogados, abandonando las practicas convencionales y
adoptando una vision innovadora y enfocada en los emprendedores.

La firma nacié de la mano de sus dos fundadores; Daniel Felipe Rosales
Lopez, abogado javeriano especializado en derecho comercial de la
misma universidad y especialista en derecho tributario de la Universidad
Externado; y Matteo Campino Gutiérrez, abogado javeriano con
especializacion en derecho comercial de la misma universidad y Master
en Negocios Internacionales de Hult International Business School.

El objetivo central de Legal Bros es brindar apoyo a los emprendedores
en su dia a dia, guiandolos en su proceso de formalizacidon. Nuestros
servicios se diferencias de otras firmas por lo siguiente:

Legal Bros Otras firmas

Mentalidad emprendedora y deportiva
aplicada al modelo de negocio

Comunicacion sencilla y didactica

Espacios disenados para emprendedores
como lo son el podcast como espejo de
aprendizajey el club de lectura

Planes de pagos y combos de servicios
gue se ajustan a las necesidades de los
emprendedores




Introduccion

Este Manual, desarrollado por Legal Bros, se fundamenta en las
productivas asesorias que hemos brindado a emprendedores que
buscan hacer realidad sus suefios a través de modelos de negocio
exitosos.

A lo largo de este proceso, identificamos las preguntas mas
comunes que suelen plantear los emprendedores al buscar
asesoramiento legal para formalizar sus empresas.

Como resultado, hemos elaborado diferentes capitulos de este
manual, abordando los elementos fundamentales del derecho
que todo emprendedor debe conocer al momento de
formalizarse.



Aqui, proporcionamos orientacion sobre los pasos iniciales que
deben dar los emprendimientos y coOmo avanzar en cada uno de
ellos. Al utilizar herramientas de Legal Design, nos enfocamos en
ofrecer un enfoque practico y agregar un valor tangible al
emprendedor que esté iniciando su negocio o0 busque
formalizarlo.
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DEFINICIONES

Es alguien que decide iniciar y gestionar su propio negocio. Es
una persona valiente y creativa que identifica oportunidades y organiza

recursos.

Son reglas internas que una organizacion establece para regular su
funcionamiento y definir aspectos como la estructura, derechos vy
responsabilidades de sus miembros.

Es la legislacion que protege los derechos de los
consumidores y regula las relaciones entre estos y los proveedores de bienes
y servicios.

Es el derecho a conocer, acceder y controlar la informacion
personal que terceros tienen sobre uno mismo.

El impuesto de renta es un porcentaje que las personas y
las empresas dan al gobierno sobre el dinero que ganan.

Es darle un toque de creatividad y claridad a los documentos
legales, haciendo que estos sean visualmente atractivos y faciles de entender
para que la informacién legal sea mas accesible y comprensible para todos.



Es la explicacion de qué vende, a quién se lo vende y coOmo
gana dinero el emprendimiento.

es el nombre, logo o simbolo que forma la identidad de tu
emprendimiento y lo hace ser recordado e identificable por los consumidores.

En Colombia, la Superintendencia de Industria y Comercio (SIC) es el
"guardian" que supervisa y regula las actividades comerciales y empresariales.
Se asegura de que las empresas cumplan con las reglas, protege a los
consumidores y promueve la competencia justa en el mercado.

Son las personas o entidades que comparten en la propiedad y gestion
de la empresa

Son las reglas y acuerdos que rigen el uso de un
servicio o plataforma, estableciendo los derechos y responsabilidades tanto
del proveedor como del usuario.



En este capitulo, explicaremos coOmo crear una sociedad y cuando
es el momento adecuado para que un emprendedor la constituya.

Desarrollar el Desarrollar el hegocio
negocio como por medio de una
persona natural sociedad

ZIHTEEEEEENNNNANNNN
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Capitulo 1

;Qué tipo de sociedad deberias elegir?

Aunque existen diferentes tipos de sociedades, en la gran mayoria
de los casos la opcidn mas recomendable para tu emprendimiento
sera una Sociedad por Acciones Simplificadas mas conocida como
S.AS.

Algunas ventajas que tiene la S.A.S.:

)
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Capitulo 1

;Cuando crear una sociedad?

La respuesta a esta pregunta se basa en cuatro preguntas claves
que encontraras a continuacion. Si alguna de las respuestas es
afirmativa, ya tienes una buena razén para considerar la creacion

de una sociedad.




Capitulo 1

¢Hay mas de un socio en tu emprendimiento?

Si respondiste afirmativamente a la pregunta, es el momento de
considerar la creacion de una sociedad.

Esto se debe a que necesitas establecer las reglas que guiaran las
relaciones entre los socios, y estas reglas se encontraran en los
estatutos. Los estatutos definen como se toman las decisiones
importantes, lo que ayuda a prevenir desacuerdos y conflictos
entre los socios cuando no estén de acuerdo en cémo tomar

decisiones.

Ademas, los estatutos proporcionan una claridad fundamental
sobre las expectativas y compromisos de cada socio con relacion
al negocio.



Capitulo 1

(Estas contratando colaboradores? o ;jestas
firmando un contrato comercial?

Seguramente te preguntas quién responde cuando firmas un
contrato, ya sea para arrendar un local, contratar a proveedores,
empleados u otros.

Si surgen problemas de pago o reclamos, la responsabilidad recae
en la sociedad, no en ti personalmente®Esto significa que si se
debe dinero a proveedores, empleados u otros, la sociedad es la
obligada siempre que no exista algun tipo de fraude.®

El riesgo de perder tu patrimonio personal disminuye, ya que estas
deudas son responsabilidad de la sociedad.

LEGAL BROS




Capitulo 1

Aunqgue en Google y otros buscadores puedes encontrar modelos
de contratos libres para descargar, estos pueden carecer de
elementos que realmente materialicen las necesidades del
negocio.

Por eso es importante que los contratos sean elaborados por un
abogado para que las clausulas sean las necesarias y se acomoden
al modelo de negocio.
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Capitulo 1

:Tu emprendimiento genera ingresos y es
sostenible?

Al crear una sociedad, pueden surgir nuevas obligaciones y costos
asociados, como la obligaciéon de ser responsable de IVAS si
constituyes la sociedad te aconsejamos que le prestes especial
atencion al cumplimiento de las obligaciones tributarias
(declaraciones ante la DIAN, el Distrito o municipio donde vives)
se realice de forma adecuada y esta sea gestionada por un
contador (lo que supone gastos adicionales para tu
emprendimiento).

Por ejemplo, en el caso del IVA es importante que tu
emprendimiento pueda afrontar esta modificaciéon en los precios,
ya sea disminuyendo la utilidad o logrando que tus clientes
paguen el aumento en los precios de tus productos o servicios
debido al IVA.

Es importante tener estas obligaciones claras para evitar
sanciones o multas por parte de la DIAN.




Capitulo 1

¢Quieres expandir tu emprendimiento?

Si tu emprendimiento esta creciendo y deseas expandirte
abriendo nuevos puntos de venta, contratando mas empleados o
ampliando tu linea de productos, pero no dispones del suficiente
dinero para lograrlo, crear o no la sociedad juega un papel
decisivo.

Gracias a la sociedad se puede buscar mas dinero de dos maneras:
los socios actuales pueden invertir mas , o buscar nuevos socios
que inviertan y asi obtener el dinero necesario para la expansion.
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Capitulo 1

(Por qué es importante elaborar tus
estatutos con ayuda de un abogado?

Los estatutos fijan las reglas para socios presentes y futuros, y
deben ajustarse a tu tipo de emprendimiento. Por ejemplo, si
buscas inversion desde el principio, necesitas estatutos que
definan tipos de acciones, una protecciéon para los socios
fundadores y las reglas de votacién. Un abogado te ayuda a crear
reglas precisas que se adapten a las necesidades unicas de tu
modelo y tipo de negocio, junto con las estrategias adecuadas
para que ninguno de los socios perjudique a los demas
participantes del negocio.

Los modelos estandar disponibles en linea no son adecuados.
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En este capitulo abordaremos por qué deberias tener una marca y
registrarla. También, queremos mostrarte como es el proceso del
registro de la marca y la importancia del acompafamiento de un

abogado.
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Capitulo 2

JPor qué deberias tener una marca?

Tener una marca es un aspecto determinante que puede influir en
el futuro de tu emprendimiento. La eleccion de la marca tendra un
impacto directo en la experiencia del consumidor con los
productos o servicios que se ofrecen.

Ademas, cuando los consumidores tienen una percepcion positiva
de la marca, las empresas pueden cobrar un precio superior por
sus productos o servicios. Por lo tanto, es importante reflejar la
marca de la mejor manera posible para lograr la lealtad de los
consumidores y construir una imagen solida y duradera en el
mercado.




Capitulo 2

¢Por qué es importante registrar tu marca?
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Capitulo 2

Elementos importantes al
registrar tu marca

Establecer si tu marca sera

/LN

Nominativa Figurativa

Si alguien disefia tu Define los productos . .
marca, asegurate de 0 servicios asociados ~ ( ?/.
gue renuncie a sus a tu marca.

derechos en un
contrato.

Comprueba que no
se parezcaa
marcas existentes.

Evita que la marca
describa lo que
vendes, para evitar
rechazos.
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Capitulo 2

¢COmo es el proceso de registro?

Una marca debe registrarse a través del Sistema de Informacién de
Propiedad Industrial (SIPI), que es gestionado por la Superintendencia de
Industria y Comercio (SIC). Este proceso de registro se divide en tres
etapas:

Examen de forma: En esta primera etapa, la
SIC revisa el formulario de la solicitud y
verifica la informacion enviada.

Examen de fondo: En la ultima etapa, la SIC
revisa las oposiciones, si las hay, y realiza un
analisis exhaustivo para determinar si se concede
o deniega el registro. Si la decisidon es negativa, el
emprendedor o su abogado tienen la opcion de
apelar.16
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Capitulo 2

¢Por qué es importante hacer el proceso con
la compania de un abogado?

Aunqgue el proceso del registro lo puedes hacer sin un abogado, es
recomendable acudir a uno que te ayude a:

e Realizar el analisis marcario: Es decir, verificar si el nombre que
quieres registrar ya esta registrado por alguien mas y evaluar si es
seguro registrarla segun los lineamientos legales que aplica la SIC.

e Responder las oposiciones 0 apelaciones que se puedan presentar
en tu proceso.
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Emprender con responsabilidad significa garantizar el cumplimiento
de los derechos de tus colaboradores. Por eso, es critico entender
las implicaciones de la contratacion, los gastos involucrados y la
relacion con tus colaboradores. Ademas, es esencial comprender el
impacto financiero de sumar nuevos colaboradores y evitar
complicaciones futuras.
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Capitulo 3

Contrato de prestacion de servicios: aspectos
principales a considerar

Al crear un contrato de servicios, es clave garantizar de que las

tareas acordadas coincidan con lo que el contratista realmente
realizara.

Las ventajas del contrato de prestacion de servicios es que reduce
los costos de la empresa, ya que a diferencia del contrato laboral
no tiene las mismas obligaciones. Sin embargo, el contrato de
prestacion de servicios también tiene sus riesgos, que veremos a
continuacion.

=

-

No olvides que al momento de contratar con un contrato de
prestacion de servicios tienes que solicitar siempre el pago de la
seguridad social por parte del contratista.



Capitulo 3

¢Como saber si optar por un contrato de
prestacion de servicios o un contrato laboral?

Hacer uso de un contrato de prestacion de servicios reducira los
costos asociados a aquellas personas que haran parte de tu
equipo, pero antes de escoger este tipo de contrato se debe
tener en cuenta que no se den las siguientes condiciones, que
obligan a optar por un contrato laboral:

., .7
Prestacion personal del servicio.

\\ s

|

Continuada subordinacién: el trabajador
D_) debe obedecer al empleador y no tiene

ﬁ autonomia en su labor.’

7
Remuneracion del servicio.

Es importante evitar estos 3 elementos al contratar por
prestacion de servicios para prevenir que se convierta en un
contrato laboral, lo que podria generar costos adicionales para el
emprendimiento y riesgos legales.



Capitulo 3

Sin embargo, ¢Qué sucede si ho se logra evitar alguno de los tres
elementos para que se configure un contrato laboral?

Si al menos uno de estos elementos se materializa, estariamos
frente a un contrato realidad®Esto significa que el contrato de
prestacion de servicios perderia su validez, y tu colaborador
pasaria a tener un contrato laboral. Esto conlleva asumir todos
los costos y obligaciones correspondientes a este tipo de
contrato que veremos mas adelante.
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Capitulo 3

{Qué se entiende por subordinacion en un
contrato laboral?

La subordinacién’ en un contrato laboral significa que un
empleado trabaja bajo la direccién y control de un empleador.
Esto implica que el empleador supervisa y guia las tareas, horarios
y condiciones de trabajo del empleado, ademas de proporcionar
los recursos necesarios para llevar a cabo las labores.
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Capitulo 3

Obligaciones de los contratos laborales

SALARY

RECEIVED!

515
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https://actualicese.com/nomina/
https://actualicese.com/prima-de-servicios/
https://actualicese.com/cesantias/

Capitulo 3

\
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https://actualicese.com/licencias-de-trabajo-conoce-todos-los-permisos-que-tiene-por-ley/
https://actualicese.com/licencias-de-maternidad-y-paternidad-2023/

Como emprendedor, es fundamental comprender las obligaciones
tributarias para mantener la estabilidad financiera de tu negocio y evitar
sanciones administrativas y penales. Al entender cémo funcionan los
impuestos y cumplir con ellos, puedes evitar multas y problemas legales
que perjudiquen el crecimiento de tu empresa.

Conocer estas responsabilidades que te permite planificar tus finanzas de
manera mas eficiente, optimizar tus ganancias y asegurar el desarrollo
constante de tu emprendimiento.
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Capitulo 4

¢Cuales impuestos podria tener que pagar al
emprender?

IVA: Impuesto al valor final de un
bien o servicio . Lo debe pagar el
comprador y la responsabilidad de
cobrar y recolectar el impuesto es
del del vendedor.

Renta ganancia ocasional: Grava
los ingresos que tiene el
emprendimiento durante el afno,
por las ganancias de su actividad.

ICA: Aplica para los ingresos que se generan por causa del
desarrollo de actividades industriales, comerciales y de
servicios realizados en cada municipio de Colombia.
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Capitulo 4

¢Soy o0 no soy responsable de IVA?

Si decidiste constituir una sociedad tienes que recordar que las personas
juridicas deben cobrar el IVA a menos que sus productos o servicios se
encuentren, no gravados, excluidos o exentos.
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Capitulo 4

Sin embargo, aun si no has constituido una sociedad, debes estar
pendiente de no cumplir ninguno de los siguientes requisitos. En caso de’

cumplirlos, incluso como persona natural, estards obligado a ser
responsable de IVA.

an Que desarrollen

| | ..
. actividades de
n franquicia, concesion, )
) o ue sean usuarios
MmN m regalia, autorizacion o Q
N n aduaneros.

sistema que impliquen
la explotaciéon de

intangibles.
Que en el ano anterior
0 en curso hayan
Que tengan mas de celebrado contratos
un establecimiento REQUISITOS PARA de venta o prestacién
de comercio. ELIVAEN de servicios por valor
PERSONAS individual superior a
NATURALES $164.727.500 cop para
el 2024.
Que en el anho Que en el ano anterior o
anterior o en curso en curso el monto de sus
hayan obtenido consignaciones,
ingresos brutos depdsitos o inversiones
I superiores a financieras supere a $
ll b $164.727.500 cop $164.727.500 cop para el

para el 2024. 2024.




Capitulo 4

{Qué debo considerar ahora que soy
responsable del recaudo de IVA?

Al convertirte en responsable de cobrar el IVA, es esencial recordar
declarar este impuesto a tiempo para evitar posibles multas o sanciones.
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Capitulo 4

¢Como puede el cobro del IVA afectar mi
emprendimiento?

La mayoria de los productos y servicios tienen una tasa del 19%,°
aunque esta puede variar segun el tipo de servicio o bien. En ciertos
sectores como vehiculos, bebidas, telecomunicaciones y comidas,
es posible que no seas responsable del IVA sino del impuesto
nacional al consumo (impoconsumo).

Sin embargo, lo mas importante es que, dado que el consumidor
paga este impuesto, debes decidir si aumentar el precio de tu
producto o servicio para cubrir esa tasa adicional (lo cual no les
gustara a tus clientes), asumir ese valor que no recibirds o subirlo de
manera gradual.




Capitulo 4

:Debo o no debo facturar electronicamente?

Es fundamental comprender si debes o no emitir facturas
electrénicas para evitar multas, sanciones o incluso el cierre del
lugar donde opera tu emprendimiento, ya que en la actualidad la
facturacion electrénica es obligatoria cuando se cumple con lo
siguiente:

e Cuando tu negocio empieza a funcionar como una sociedad.

e Si eres una persona natural con ingresos, consignaciones o
inversiones superiores a $164.727.500 cop para el 2024, con mas
de un establecimiento de comercio, explotas bienes intangibles
0 eres un usuario aduanero.

e Sieresresponsable del IVA o del Impoconsumo.
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Capitulo 4

Impuesto de renta

Para los emprendedores es esencial conocer los dos regimenes
disponibles al iniciar un emprendimiento, ya que estos afectaran la
cantidad de impuesto de renta a pagar: el régimen simple y el régimen
ordinario.

En esta guia nos centraremos exclusivamente en el régimen simple, ya
que consideramos es una opcion adicional y novedosa para los
emprendedores.

Una guia para emprendedores 39



Capitulo 4
Impuesto de renta
¢Qué debo saber del régimen simple?

Beneficios del régimen simple Desventajas del régimen simple
e Tasas tributarias mas bajas. En e Requisitos especificos.
el régimen ordinario es del e Se requiere emitir factura
35% 1 electréonica incluso si no
e Consolidacion del pago de 6 cumples con los requisitos de la
impuestos en una unica pagina 33.
declaracion.* e Declaraciones bimestrales
* Mejor planificacion que obligatorias.
permite pagos anticipados e Limitaciones en los costos y
distribuidos a lo largo del ano, gastos deducibles.

en lugar de un unico pago.
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Capitulo 4

Impuesto de renta

¢Como puedo acceder al régimen simple?

Ya estas al tanto de los beneficios y desventajas de este tipo de
tributacion. Para acceder a este régimen, es importante tener en cuenta

lo siguiente:

Persona natural o Persona Juridica que obtengan en el

ano gravable anterior

ingresos brutos, inferiores a

100.000 UVT, que para 2024 equivalen a $4.706.500.000"

Si uno de los accionistas
de una sociedad posee una
O mas sociedades que
hacen parte de este
régimen. 12

Si uno de los accionistas
tiene participacion
superior al 10% en una o
varias sociedades.!?

Limitaciones para unirse a este régimen que deben ser revisadas con
cuidado por un experto por parte de las sociedades:

Si uno de sus accionistas
es gerente o representante
legal de otras sociedades.

Las personas naturales que
. 12

la confirman deben ser

residentes en Colombia.?



Capitulo 4
Impuesto de renta:

¢Cual es la tarifa en el régimen simple?

Las tarifas en este régimen pueden variar segun la actividad econdmica
que desarrolles como emprendedor en funcion de tus ingresos: **

1. Servicios profesionales, de consultoria y cientificos, en los que
predomine el factor intelectual sobre el material, incluidos los servicios

de profesiones liberales: )
M
Del 7.3% al 8,3% ﬁ 6

2. Actividades de educacion y atencion a la salud humana y asistencia

social:
Del 3,7% al 5,9% g'
Qh.

3. Tarifas para actividades de expendio de comidas y bebidas, y
actividades de transporte 0 =

Del 3,1% al 4,5% 1

4. Tarifas para las actividades comerciales al por mayor y detal; servicios
técnicos y mecanicos en los que predomina el factor material:

Del1,6% al 4,5%
v | O

\
o000
\

I
/
~ Vi
s
7

“|aml

5. Tiendas pequefas, minimercados, micromercados y peluquerias:

o=
Del 2% al 11,6% + B
"I -



Capitulo 4

Resumen sobre el régimen que
te conviene mas.

Si tu emprendimiento tiene pocos costos y gastos, el régimen simple
podria ser mas beneficioso debido a su tarifa mas favorable, aunque no
permita deducciones.

No obstante, si tienes muchos costos y gastos, el ordinario podria ser mas
conveniente. En cualquier caso, es vital realizar un andlisis detallado.
Debes determinar si es mas conveniente aplicar deducciones en el
réegimen ordinario o aprovechar la tarifa preferencial del simple, aunque
no permita descontar los costos y gastos.

Recuerda que la eleccion del réegimen mas adecuado dependera del
modelo de negocio de tu emprendimiento.
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En esta seccidn, nuestro objetivo es que el emprendedor comprenda la
importancia de mantener una excelente relacion con sus consumidores
durante el desarrollo de su negocio.

Por ello, es crucial que tengan en cuenta los elementos basicos que todo
emprendimiento debe tener al comenzar a ofrecer sus productos o
servicios en el mercado, con el fin de evitar incumplir con el Estatuto del

Consumidor.

Privacy Temsand
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Capitulo 5

:Qué debo saber al momento de hacer mi
politica de privacidad?

Al elaborar las politicas de privacidad para mi emprquimiento, es
fundamental tener en cuenta la regulacion de Habeas Data. Esto implica
comprender qué informaciéon de mis clientes puedo recolectar, como
debo almacenarla y protegerla, asi como los limites en su uso.

Aunqgue existan politicas de privacidad genéricas disponibles, es esencial
adaptarlas especificamente a mi emprendimiento. Por lo tanto, al
desarrollarlas, es importante considerar lo siguiente:

¢Qué informacion voy a solicitarle a mi
cliente?

| ¢Para que voy a usar la informacion

/ A ' quelesolicito a mi clientes?



Capitulo 5
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Capitulo 5

Elementos que deben tener los términos y
condiciones de mi emprendimiento.

Los términos y condiciones o T&C van a ser las reglas que van a regir los
servicios o productos que adquiera tu cliente, es por eso tener siempre
en cuenta que se apliquen de mejor manera a lo que vas a ofrecer para
que no incumplas con el Estatuto del Consumidor.

Aunque para cada emprendimiento puede varias, les traemos los
elementos basicos que debe tener todo T&C:*’

a
-
- d -
W 4 WARRANTY '
Tiempo de
Garantia entrega del
producto o
(j servicio
j &
Productos o \ m,..\
servicios que Métodos de,
se van a vender _— envio A o
Términos

y
Condiciones

Procedimiento

Precio para — @
cambios |$ |9t
Derechos de : @

los

consumidores,



Esperamos que los consejos y estrategias que compartimos a lo largo de
este manual les sirva para encontrar un camino efectivo en la superacion
de desafios legales que aparecen al inicio de un emprendimiento y que a su
vez esto sea de ayuda para la construccion de un negocio duradero y
exitoso.

Cada capitulo de este manual ha sido diseflado pensando en ustedes,
proporcionando inspiracion y orientacion a traves de un marco solido para
la creacion de bases sélidas en su emprendimiento.

Recuerden que en Legal Bros siempre estaremos esperandolos en caso de
necesitar algun tipo de ayuda legal.

Una guia para emprendedores 48



1 Paragrafo del Articulo 372 de la Ley 1258 de 2008

2 Articulo 52 de la Ley 1258 de 2008

3 Articulo 252 de la Ley 1258 de 2008

4 Articulo 12 de la Ley 1258 de 200§ - Articulo 98 del Codigo de
Comercio.

5 Articulo 42 de la Ley 1258 de 2008 - Articulo 98 del Codigo de
Comercio.

6 Articulo 437 Estatuto Tributario.

7 Articulo 23 Cddigo Sustantivo del trabajo.

8 Articulo 53 Constitucion Politica de Colombia.

9 Paragrafo 3, Articulo 437 Estatuto Tributario.

10 Articulo 467 Estatuto Tributario
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11 Articulo 240 Estatuto Tributario

12 Articulo 907 Estatuto Tributario

13 Articulo 905 Estatuto Tributario

14 Articulo 908 Estatuto Tributario

15 Ley 1581 de 2012 o Ley de habeas data

16 Decision 486 del Tribunal Andino sobre el Registro de Marca.
17 ley 1480 de 2011 (Estatuto del Consumidor)
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