
Neurociencia, psicología y comunicación persuasiva 
en el proceso de recuperación de deudas. 

Neurocobranza
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Impulsando empresas

Creamos un modelo de comunicación para que los asesores 
puedan concretar negociaciones en el primer contacto a través 

de la neurolingüística. 

Neurocobranza

Atracción
“In-bound”

Neuromarketing
 financiero
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Interacciones
 naturales

Enfoque mental en 
construir confianza y 
no en repetir libretos

Generación de 
comodidad y empatía

Manejos de
 conflictos

Influencia y 
persuasión

Experiencias 
memorables

Beneficios de implementar Neurocobranza

Mayor 
recuperación

Mayor contacto 
inbound

Cierre de
 negociaciones

Eficiencia 
operativa

Relación con 
el cliente

"¡Listos para para mejorar la
recuperación! Esperamos empezar 
a trabajar juntos y alcanzar el éxito. 
¡Nos vemos pronto!" Impulsando empresas

Teléfono: 304 521 7766
Email: negocios@startcool.co

www.provalia.com.co

Contacto


