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Este reto 
lo vamos 

a lograr juntos



Nuestro equipo crece

Lucía Dorronsoro
Directora General Centroamérica

luciad@btwgt.com
Teléfono: 3042.20.88

mailto:luciad@btwgt.com


CIERRA EL AÑO CRECIENDO Y 
GANANDO MÁS CON 
BETTERWARE
VALIDO DEL 01/10/24 AL 01/01/25 
REEMPLAZA TEMPORALMENTE AL PROGRAMA DE OPORTUNIDADES



ASOCIADOS
Maximiza tu ganancia y 
construye tu Camino de 
Crecimiento en sólo 3 pasos



ASOCIADO
 % DE DESCUENTO  SOBRE SU COMPRA

24%
DE DESCUENTO*

*Descuento por tus compras, aplica sobre compras sin IVA.
*Aplica un cargo por gastos administrativos sobre el descuento final

Si en tu catálogo anterior 

referiste a 1 asociado 
con pedido igual o mayor a Q350

Si en tu catálogo anterior 

referiste a 3 asociados 
con pedido igual o mayor a Q350

26%
DE DESCUENTO*

28%
DE DESCUENTO*

1

Importante aplica para referidos en los catálogos de Octubre a Diciembre 
2024 y el descuento se aplicará en los pedidos del siguiente catálogo.



Simplificamos la mecánica del bono 

Sin máximo de referidos por catálogo

ASOCIADO
INVITA, GANA Y CRECE TU NEGOCIO
Asociado si decides convertirte en Distribuidor, puedes solicitar el traspaso de tus referidos al momento del alta

2

2.000
Por cada Asociado Nuevo* que refieras

Importante Aplican Asociados Nuevos con pedidos mayores o iguales a Q350, 
y el asociado que refiere debe pasar también pedido de Q200 o más

Actual Nuevo



Por cada 3 Asociados Nuevos* 
con compra en su 2do. catálogo

ASOCIADO
INVITA, GANA Y CRECE TU NEGOCIO
Asociado si decides convertirte en Distribuidor, puedes solicitar el traspaso de tus referidos al momento del alta

2

12.000

3 Asociados Nuevos* acumulados en catálogos de 
octubre a Diciembre 2024 que registren compra en 
su 2do Catálogo en el periodo de Noviembre 2024 
a Enero 2025. 
No tienen que ingresar en el mismo catálogo



ASOCIADO
ENTRE MÁS COMPRAS MÁS GANAS
SE MANTIENE

3

GANA MÁS PUNTOS 
POR MÁS PEDIDOS

SI ERES ASOCIADO NUEVO* 
DUPLICA TUS PB POR COMPRAS

X 2

• Participan Asociados con compras mayores a Q 200
• PB x2 aplica a PB por compra para los asociados nuevos en sus primeros 2 catálogos como asociado. 

1.000 2.000 4.000



ASOCIADO
ENTRE MÁS COMPRAS MÁS GANAS
SE MANTIENE

3

Producto a precio especial: 
Recibirán un producto o set del catálogo BW vigente o anteriores, con un valor +-15% del precio normal de catálogo



Tus asociados van a ganar 
en 3 pasos fáciles, 

acompáñalos para que sean

TUS EMBAJADORES 
DE CRECIMIENTO



DISTRIBUIDORES



DISTRIBUIDORES
RECLUTAR ES CRECER Y GANAR

Los nuevos asociados que tu reclutes y los referidos por tu 
red de asociados TODOS SON PARTE DE TU GRUPO



50,000
OBTENDRÁ HASTA*

EN SUS PRIMERAS 6 SEMANAS 
COMO DISTRIBUIDOR

DISTRIBUIDORES NUEVOS

11.700PB

38.900 PB

ANTES



OBTENDRÁ HASTA*

EN SUS PRIMERAS 6 SEMANAS 
COMO DISTRIBUIDOR

DISTRIBUIDORES NUEVOS

11.700PB

38.900 PB

90,000

38.900 PB



OBTENDRÁ HASTA*

EN SUS PRIMERAS 6 SEMANAS 
COMO DISTRIBUIDOR

DISTRIBUIDORES NUEVOS

90,000



DISTRIBUIDORES NUEVOS**

ENTRE MÁS COMPRAN TU Y TUS ASOCIADOS ¡MÁS GANAS!

10.000
BONO POR TU PRIMER PEDIDO 
COMO DISTRIBUIDOR POR Q1.200 O MÁS

40.000

BONO POR TUS ASOCIADOS 
NUEVOS*
AL CIERRE DE TUS PRIMERAS 6 SEMANAS 
(7 ASOCIADOS NUEVOS* O MÁS)

*=ASOCIADOS NUEVOS CON COMPRA INICIAL DE Q350 O MÁS, CON DPI VALIDO Y NO REGISTRADO PREVIAMENTE
**PARTICIPANTES DISTRIBUIDORES BW DE NUEVO INGRESO

+



DISTRIBUIDORES
RECLUTAR ES CRECER Y GANAR

*=CALIFICAN ASOCIADOS NUEVOS O REACTIVACIONES MAYORES A 6 MESES DE INACTIVIDAD CON COMPRA INICIAL DE Q350 O MÁS

Actual Nuevo



DISTRIBUIDORES
RECLUTAR ES CRECER Y GANAR

POR CADA REFERIDO O RECLUTA QUE 
REGISTRE COMPRA EN SU 2DO CATÁLOGO DE 
Q350 O MÁS

SE MANTIENE

RECUERDA: Ahora tu asociado 
también gana, si su referido 
compra en su 2do Catálogo

2.000



DISTRIBUIDORES
RECLUTAR ES CRECER Y GANAR

• ¿Cuántos        voy a recibir si en el Catálogo de 
Octubre si 11 asociados nuevos (5 referidos y 6 que 
reclute) hacen su primera compra sobre Q350?

• ¿Cuánto ganó, si 8 de ellos me repiten pedido en su 
2do catálogo, 7 con pedidos de Q400 y 1 con pedido 
de Q200? 

• ¿Cuánto habría ganado con el Programa de 
Oportunidades actual?



DISTRIBUIDORES
RECLUTAR ES CRECER Y GANAR

¿Cuántos        voy a recibir si en el Catálogo de 
Octubre pasan pedido 11 asociados nuevos en tu 
grupo (5 referidos y 6 que reclute)?

55.000 PB= 11x5.000PB.
Para tu ganancia aportan igual si son referidos o 
los reclute yo. 



DISTRIBUIDORES
RECLUTAR ES CRECER Y GANAR

• ¿Cuánto ganó, si 8 de ellos me repiten 
pedido en su 2do catálogo, 7 con pedidos 
de Q400 y 1 con pedido de Q200? 

14.000=7* 2.000
TOTAL 69.000 (14.000+55.000)

¿Cuánto habría ganado con el Programa 
de Oportunidades actual?

11 Asociados Nuevos: 30.000PB + 14.000PB 
por segundo pedido= 44.000 PB



DISTRIBUIDORES
ENTRE MÁS COMPRAN TU Y TUS ASOCIADOS ¡MÁS GANAS!
SE MANTIENE

Participan Distribuidores con compras de Q1.200 o más • Los Distribuidores nuevos se les garantiza el 12% de 

descuento en sus primeros 2 catálogos.

• Los Distribuidores con más de 2 catálogos que no 

clasifiquen obtendrán el 8% de descuento.



PROGRAMA LINAJE



PROGRAMA DE DISTRIBUIDORES MADRES

POR CADA DISTRIBUIDOR HIJO 
EN SUS PRIMERAS 6 SEMANAS COMO DISTRIBUIDOR
SE MANTIENE



PROGRAMA LINAJE
SE MANTIENE



Fuentes de reclutamiento

1

2

3

Listado PAVO (Parientes, Amigos, 

Vecinos y Otros)

Brigadas de reclutamiento, salidas en puntos con 

mucha afluencia de personas

Redes sociales, ofrecer la oportunidad de negocios 

y mostrar los productos



Herramientas 
reforzadas



Herramientas reforzadas
KIT DE INICIO ASOCIADAS NUEVAS*

2

15



Herramientas reforzadas
KIT DE INICIO ASOCIADAS NUEVAS*

¿Cómo lo pido?

1. Autoriza el pedido de tu asociada nueva en su primer pedido el 
miércoles.

2. El jueves antes de las 9:00am, como distribuidor, envía el listado a 
cobros1@btwgt.com con el nombre y códigos de tus Asociados 
Nuevos que ingresaron pedido y quieren comprar el Kit de Inicio (envío 
se entregará con el pedido de la semana).

3. Como distribuidora realiza el pago en una boleta aparte al de tu 
pedido, que coincida con el número de Kits solicitados, y comparte el 
soporte de tu pago a cobros1@btwgt.com 

NOMBRE: BETTERWARE DE GUATEMALA, S.A.

NUMERO DE CUENTA: 1440111498

BANCO: BANCO INDUSTRIAL

TIPO DE CUENTA: MONETARIA

mailto:cobros1@btwgt.com
mailto:cobros1@btwgt.com


Herramientas reforzadas
TRIPTICO RETO DE CRECIMIENTO



Herramientas reforzadas
AJUSTE MATERIAL DE PROSPECCIÓN

¿Quieres conocer la nueva empresa de Venta por catálogo en 
Guatemala?

Te presento Betterware, 
empresa que te trae productos innovadores para el hogar de alta 
calidad, a precios accesibles

Y con la que puedes ganar sobre sobre tus ventas y la de las 
personas que refieras

Como Asociada:

1. Gana sobre tus ventas con descuentos en tus compras
2. Puntos Betterware que podrás canjear por premios 

increíbles
3. Ganancia por Asociadas referidas desde su primer pedido

Y, si te vuelves Distribuidora, ganas también sobre la venta de 
todas tus Asociadas

Elevator Pitch



Herramientas reforzadas
SESIONES VIRTUALES Y PRESENCIALES DE 
DESARROLLO

CLAVE:
1. Trabajo doble vía:

1. Conversemos ideas
2. Oportunidades
3. Asesoría para tu crecimiento

2. Participar en los espacios 
citados



Nuestro equipo 
Guatemala crece

Ganancia 
repotenciada

Herramientas 
reforzadas

Metas claras

Plan de ejecución claro 
¿Qué voy a hacer?  ¿Con quién? 

¿Cuándo? ¿Cómo?

Seguimiento y ajuste



¿Cómo se van en 
2 palabras?
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