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iBienvenido al Programa
de Oportunidades!

En Betterware encontraras la solucién
para mejorar tu hogar y tu vida.

Descubre los beneficios de pertenecer
a la Familia Betterware

que puedes ganar por semana

PUNTOS BETTERWARE
canjeables por increibles premios
oy

EVENTOS ESPECIALES

con experiencias unicas

VIAIJES

a destinos nacionales e internacionales



PROGRAMA DE BIENVENIDA

iComienza ganando
en grande!

En tus primeras 6 semanas
como Asociado, llévate:

X2

Entre mas compras

| MAS GANAS



Asociado

@ £ TRE MAS COMPRAS iMAS GANAS!

co‘l“‘“‘“

COMPRAY 4’000 e
iGANA EN GRANDE!

DEDESCUENTO

4465
Semanas
con compra

ien todas tus compras!”

*Descuento por tus compras

* Aplica sobre compras sin IVA semanas

« Aplica un cargo por gastos

affimlinistrativos sobre el descuento semanas con Compf’a
con compra

Bases Generales
« Participan Asociadas con compras mayores a Q 200

CONTINUA COMPRANDO Y GANA AUN MAS

EN TU COMPRA DE CADA SEMANA
RECIBE PRODUCTOS A PRECIO ESPECIAL

SEMANAS CON COMPRA EN CADA CATALOGO
INGRESA

COQA(;';AS ’I a a a Y 53.

PRECIO
REAL DEL
PRODUCTO
Q400
omds
PRECIO DE
REGALO Q 1 O
PRECIO
REAL DEL
PRODUCTO
Q200
a
Q399
PRECIO DE
REGALO Q 6 Q 1 O

Bases Generales

* Recibiran un producto o un set de productos del Catalogo BW vigente o anteriores a precios preferenciales,
de acuerdo a la frecuencia y monto de su compra.

* El valor de los productos puede variar un +15% respecto al precio normal publicado en el Catdlogo de Productos BW.

« El valor de los productos serd a precio normal de Catélogo, por lo que no aplica el valor del producto en promocion si existiera.
Betterware se reserva el derecho de enviar uno o mas productos




Asociado

() iIINVITAY GANA EN GRANDE!

@ iMAs PUNTOS!

v

Asociado

referido durante el Catdlogo

Asociados

referidos durante el Catdlogo

3

Asociados o mas

referidos durante el Catdlogo

6,000 ™)

Bases Generales
* Para referir Asociados: participan Asociados con compras a partir de Q 200
« Califican Asociados Referidos con compra inicial a partir de Q 350



e PROGRAMA DE BIENVENIDA
PARA DISTRIBUIDORES

EN TUS PRIMERAS 6 SEMANAS COMO DISTRIBUIDOR

10,000

BONO POR TU PRIMER PEDIDO

En tu primer pedido de Q1,200
o mas como Distribuidor

+

BONO POR TUS ASOCIADOS NUEVOS

Al Cierre de tus primeras 6 semanas
(7 o mas asociados nuevos)

Bases Generales o ) o ) .
* Asociados nuevos con compra inicial de Q350 o0 mas y Dpi valido y no registrado previamente



Distribuidor
@ ®ﬁ PLAN DE DESARROLLO DISTRIBUIDORES
2 —4

Existen 3 niveles de Distribuidores Betterware.
Mientras mas alto sea tu nivel, mayores beneficios obtienes.

ege e Compras acumuladas Compras acumuladas Descuento a obtener
Clasificacién En Catalogos con 4 Semanas En Catélogos con 5 Semanas en siguiente Catalogo
@ Q20,000 Q25,000 16%
DISTRIBUIDOR 0 mas 0 mas o
MASTER

8

DISTRIBUIDOR
LiDER

Q10,000 Q12,000
a Q19,999 a Q24,999

14%

8

DISTRIBUIDOR
BASE

Q4,500 Q5,500

a Q9,999 a Q11,999

Bases Generales

* Las Distribuidoras Nuevas tendran descuento garantizado del 12% en sus primeros 2 Catalogos
* Las Distribuidoras con mas de 2 catalogos que no logren clasificar, obtendran 8% de descuento

JEVO PROGRAMA
ENTRE MAS COMPRAS iMAS GANAS!

9,000

65
Semanas
Semanas con compra

Semanas con compra
concompra

Bases Generales
* Participan Distribuidores con compras minimas de Q1,200



Distribuidor

RECLUTARES
ICRECERY GANAR!

Todos ellos y tii son
|—T—| parte de tu Grupo.

@ e

RECLUTA Tus Asociados REFERIDO

MAS - MAS = MAS
ASOCIADOS COMPRAS GANAS

IORA GANAS MAS PB

9

7'8 o mas

1,000 @

1-2 3-4 5-6

Asociados Nuevos Asociados Nuevos

Asociados Nuevos Asociados Nuevos

Asociados Nuevos

ADEMAS 2,000 PB

GANA

Por cada Referido o Recluta que registre compras en su 2do Catdlogo*

Bases Generales
*Califican Asociados con compra inical de Q350 0 mas y Dpi vélido y no registrada previamente.
La compra minima en el segundo catélogo es de Q350



® PROGRAMA DISTRIBUIDORES MADRE

GANA HASTA

30,000.-

por cada Disctribuidor Hijo en sus

primeras 6 semanas como Distribuidor NUEVO

@ BONO POR EL PRIMER PEDIDO DE TU HIJO DISTRIBUIDOR

Motivalo a que ingrese su
primer compra de Q1,200 o
mas y llévate un bono de:

@ BONO POR SUS COMPRAS ACUMULADAS
EN SUS PRIMERAS 6 SEMANAS

Apdyalo a que ingrese compras
acumuladas por Q4,500 o0 mas en sus Z o O O O
primeras 6 semanas y gana un bono de: ,

Bases Generales
* Participan Distribuidores con compra minima de Q1,200



Invita a mds personas a ser Distribuidores

IHAZ LINAJEY GANA!

Al conjunto de Distribuidores Hijos

( . se le llama Linaje.
h
Ta o ? A o;la'\.es
.......... » . tu Rijo

) (— —
VA AY, . Tu antiguo v, v, .")
' &

Asociado N

DINERO

sobre las compras de tu Linaje

CANALIZACION DIRECTA
DE PROSPECTOS

para agrandar tu negocio

PODRAS NOMBRAR
DISTRIBUIDORES HIJOS

en toda la Republica de Guatemala

Descuento a obtener

Hijos Clasificados en siguiente Catilogo

5 0 mas

Hijos Clasificados

3a4

Hijos Clasificados

1a2 8%

Hijos Clasificados
I

Hijos Nuevos 8%

(primeros 2 Catélogos)

Bases Generales

* Participan Distribuidoras clasificadas como Lider o Master
« El Distribuidor Madre conservard su Linaje mientras mantenga su Clasificacién de Lider o Master.
En caso de no cumplir la regla de Clasificacion minima, perdera su Linaje en forma definitiva.



Captura de Pedido
El Distribuidor y sus Asociados pueden capturar sus pedidos a través de BetterMarket. El pedido
minimo para un Distribuidor es de Q1,200 .

Solicitud de productos de catdlogos no vigentes

Los Distribuidores y Asociados pueden realizar pedidos del Catélogo actual, asi como de un
Catalogo inmediato anterior*.
*Sujeto a disponibilidad de productos.

Fecha limite de ingreso de pedidos
Cada miércoles los asociados tendran hasta las 19:30 para ingresar sus pedidos y los Distribuidores
tendran hasta las 23:59 para hacer pedidos y autorizar las érdenes de sus Asociados.

Costo de envio de pedido
Captura y envia tu pedido el dia previo a tu dia de facturacién

antes de media noche. VIERNES
antes de Q30.00
*En caso de vivir en el interior de la Republica el costo de flete las 14:00

sera de Q35 por caja enviada. Sujeto a cambios de tarifa segin
operador logistico.

Entrega de pedidos

Todos los pedidos seran entregados los dias martes siempre y cuando se haya realizado el pago del
pedido en el tiempo establecido.

T D BE p D
CREDITO BW PAGO DE CONTADO
Para tra d €dito, avocale a portante que realices el pago de pedido
DODEC g T o = 0 = el dla e esS a es de la 4:00 ora
4128 - 40
acercatecoop@gmail.co Te haremos llegar tu factura al correo electrénico
registrado y podras revisar la nota de remision los dias
ando 105 pedidos sobrepasen €l monto de jueves a partir de las 15:00 horas en el sistema.
edIito a O dadoO, depera depo al e
e ede e el dla e es de la se ana de . _
sedido antes de las 14:00 hora SEM |l LUN [ MAR [ MIE | JUE | VIER [ SAB [ DOM
ond one de edIito podra e|0ra e 2 6 7 8 9 10 11 12
de a erdo a orial qgue O d O d
3 B13|14|15]16[17 |18 (19




MOTIVOS DE RETENCION

DE UN PEDIDO BW TRASPASO DE ASOCIADOS
Existe?n diferentes motivos por los que un pedido puede ser Un Asociado puede solicitar ser atendido por otro
retenido: Distribuidor por temas de servicio y/o cercania, podra ser

traspasado a otra Distribucién solamente una vez durante
Cédigo  Clave Motivo de retencién la vigencia del Catalogo.
. . Para realizar el traspaso, el Distribuidor que recibird al
Distribuidor presenta saldo vencido. . ) . ..
Asociado debera enviar un correo a servicioi@btwgt.com
Mismo domicilio de Distribuidor Betterware se reserva el derecho de aplicar los traspasos en

Faltade . N . . .
inactivo con saldo. Distribuciones que presenten saldos vencidos.

Pago
Cuando un Asociado decida convertirse en Distribuidor, podrd

Excede facturas con saldo permitidas. . .
P solicitar el traspaso de sus referidos al momento del alta.

Cambio de domicilio pendiente (sin
comprobantes).

Devolucion de productos Betterware

@ GARANTIAEN TIEMPO QUE' CUBRE
PRODUCTOS BW LA GARANTIA
Todos los productos La garantia de los productos Para realizar una Devolucién
Betterware cuentan con una Betterware es de 15 dias a partir envia correo a:
garantia por los siguientes de la fecha de su facturacion. Si el
motivos: producto aparece marcado con
este icono:

* Defectos de fdbrica.

« Productos con alguna pieza Asegurate de enviar fotografias

y videos en donde se muestre

Contard con una garantia

" GARANTIA |
EXTENDIDA

faltante. extendida que lo cubrird s 2
« Surtido equivocado de por 9o dias en caso de el motivo de la devolucion.
producto. defecto de fabrica.

PRODUCTOS SOLICITADOS <
£\ QUE NO SON ENTREGADOS o/ APLICACIONDEUNA
EN EL PEDIDO DEVOLUCION
En caso de solicitar un producto Betterware y no 1. En caso de tener inventario del producto
recibirlo: dafiado, se enviara reemplazo con el

siguiente pedido del Distribuidor.

1. En caso de tener inventario y haber sido un

error de surtido, Betterware le enviard, sin o), Binverse e liber el esianias dl

COSZO’ Lina eriiez pesizdnals sus producto dafiado, se emitira una nota de

productos. crédito al Distribuidor dentro de los 5 dias
hébiles posteriores a la aprobacion de la

2. En caso de haber agotado existencias y haber
facturado por error, se emitird una nota de
crédito al Distribuidor.

garantia.

* Haz tus propios pedidos.
BetterMarket « Consulta tus PB y canjéalos por Premios.
« Gestiona tu Distribucién.

En caso de duda comunicate con el Centro de
Atencién Betterware

(O 51659158 /3104 4695
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REGLAS GENERALES

aplicables a Asociados y Distribuidores de Betterware:

. Participan en los Programas todos los Asociados y Distribuidores

(Participantes BW) con membresia activa en Betterware de
Guatemala S.A. (Betterware), bajo los términos y condiciones
establecidos en cada programa, publicados por Betterware en su
Catélogo de Oportunidades.

. Los programas de este Catélogo estaran vigentes a partir de la

semana de facturacién 28 2023 y sustituyen a los programas del
Catélogo de Oportunidades anteriores.

. Los programas aplican tnicamente en la Republica de Guatemala.

Betterware se reserva el derecho de cancelar o modificar las bases
y condiciones de los Programas en cualquier momento. Consulta
las bases vigentes en www.betterware.com.gt.

. Los programas tienen el objetivo de incentivar las compras

efectivas de los Participantes BW, asi como la afiliacién de nuevos
Asociados y Distribuidores que realicen compras frecuentes.
Betterware se reserva el derecho de cancelar los beneficios
establecidos en los programas en caso de detectar practicas
dolosas contrarias a este objetivo. Betterware se reserva el
derecho de revisar que la informacion de sus Participantes BW sea
fidedigna.

Puntos PB

. Los Participantes BW ganaran y acumularan puntos de acuerdo a

las bases de los programas, y podran canjearlos por los
articulos-premios vigentes en la fecha de su solicitud.

. Los Distribuidores BW tendran la opcién de registrar sus compras

propias como Asociado BW.

. Los Puntos PB seran acumulables mientras los Participantes BW

cumplan las reglas de actividad minima; en caso de no cumplir
dichas reglas, sus puntos seran cancelados.

. Para Asociados BW, los Puntos PB no tendran vencimiento,

siempre y cuando mantengan su membresia activa.

. Para Distribuidores BW, los Puntos PB tendran vigencia de 1afio a

partir de la semana en que los ganen. En su caso, Betterware
informara a los Distribuidores BW con un Catélogo de
anticipacion, la cantidad de puntos que tengan préximos a vencer.
El detalle de Puntos PB seran reportados en BetterMarket.

. Los Puntos PB acumulados por cada Participante BW no son

transferibles a otros Participantes BW.

. Los Participantes BW tendran un plazo maximo de un mes para

realizar aclaraciones sobre: a) los puntos que ganen en la vigencia
de cada Catélogo de Productos BW, b) descuentos o ) nivel de
clasificacion de Distribuidor. Los productos marcados con la
leyenda “hasta agotar existencias”, “Gltima llamada”, productos de
catélogos anteriores (no vigentes) y aquellos que sean notificados
via BetterMarket como agotados, no cuentan con garantia de
surtido por lo que no se consideraran para aclaraciones.

ACTIVIDAD DE LA MEMBRESIA BW

. Los Asociados BW tendran activa su membresia siempre que

acumulen compras minimas por Q200 quetzales precio Catalogo
durante la vigencia de cada Catélogo de Productos BW.

. En caso de no cubrir la regla anterior, los Asociados estaran

sujetos a lo siguiente:

* Se clasificaran como “inactivos”.

* Su saldo en puntos sera cancelado. Tendré la opcién de
recuperar sus puntos durante el Catalogo inmediato siguiente a su
inactivacion, al realizar una compra minima por Q350 quetzales
precio Catalogo.

« Sial término del Catalogo inmediato siguiente a su inactivacion
no lograron la recuperacion de sus Puntos, sus Puntos seran
cancelados de forma definitiva.

. Los Asociados BW que después de estar clasificados como

"inactivos” y que sus puntos hayan sido cancelados de manera
definitiva se reactiven, es decir, que vuelvan a colocar pedidos,
comenzaran con cero puntos y tendran derecho a ganary

acumular Puntos PB a partir de la fecha de su reactivacién. Los

(o]
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Asociados que tengan mas de 6 meses sin efectuar comprasy se
reactiven, se consideraran de nuevo ingreso para efectos de los
programas de Asociados.

DISTRIBUIDORES:

. Los Distribuidores BW tendran su membresia activa siempre y

cuando acumulen las compras establecidas en el Plan de
Desarrollo para calificar como Distribuidores (Compras menos
devoluciones acumuladas).

. En caso de no cumplir la regla anterior, los Distribuidores estaran

sujetos a lo siguiente:

« Se denominaran “No Clasificados” y su descuento por compras
netas pagadas serd del 8% (Programa Descuento por Compras de
tu Grupo).

* Su saldo en puntos sera cancelado. Tendran la opcién de
recuperar sus puntos durante el siguiente Catalogo bajo las
siguientes opciones:

>>Clasificando minimo como "Distribuidor Base" de acuerdo a la
tabla del programa Descuento por Compras de tu Grupo.

>> Liquidando sus saldos pendientes y registrando una compra
minima de Q350 como Asociado, para lo cual deberan solicitar su
traspaso con un Distribuidor activo. Una vez registrada esta
compra veran reflejada la reposicion de los Puntos PB que les
fueron cancelados por inactividad.

« Sial término del Catélogo inmediato siguiente al que no lograron
clasificarse no recuperaron sus puntos por alguna de las opciones
del punto anterior, sus puntos seran cancelados de manera
definitiva.

« Podran solicitar el traspaso de su cédigo oficial de Asociado a
otra Distribucién enviando un correo a servicio1@btwgt.com.

. Los Distribuidores BW que después de estar clasificados como

"No Clasificados" reactiven su membresia, no serdn considerados
COmMo nuevo ingreso, comenzaran con cero puntos y tendran
derecho a ganar y acumular PB a partir de la fecha de su
reactivacion. Adicionalmente deberan cumplir los requisitos de
compra minima de un Distribuidor de Nuevo ingreso. Los
Distribuidores que tengan mas de 6 meses sin efectuar compras y
se reactiven, se consideraran de nuevo ingreso para efectos de los
programas de Distribuidores. En caso de que el Distribuidor se
haya inactivado con saldo, debera tener liquidado su saldo al 100%.

CANJE DE PUNTOS

. Para realizar el canje de Puntos PB por los articulos-premios

elegidos, los Participantes BW deberan solicitarlos en
BetterMarket en la seccién de Puntos. Los Participantes BW
deberan acompafiar dicha solicitud con un pedido minimo
(Q200 en caso de Asociados y Q1,200 en caso de
Distribuidores).

. Los Distribuidores BW podran realizar su canje siempre 'y

cuando cumplan las siguientes condiciones:

a. No presentar saldos con vencimientos.

b. No estar clasificado como “No Clasificado”.

c. En caso de nuevas Distribuidora, ya haber clasificado.

. Los Distribuidores BW no deberan presentar saldos con

vencimiento al momento del envio de los articulos-premios.
En caso contrario se suspendera el envio hasta que el
Distribuidor BW cubra sus saldos vencidos. Si al término de 4
semanas continua con saldos vencidos, el envio sera
cancelado y los puntos reintegrados en su saldo al 70%.

. Los articulos-premios se enviaran bajo los siguientes

términos:

Premio tipo "A"
(Envio en pedido de Distribuidor)

Costo de Flete Plazo de entrega

Sin costo™ 5 semanas”

Premio tipo "B"
(Envio a domicilio especificado en
solicitud de canje)

Sin costo®*

5 semanas”®




*En el caso de retencidn por saldo, el plazo de entrega comenzara
a partir de que se libere el premio.

** Para los premios tipo “A”, el premio se incluird en la caja de los
pedidos de producto BW del Distribuidor y sera labor del
Distribuidor entregarselo a sus Asociados. El hecho de tener un
premio dentro del pedido no incurre en un costo adicional a la
tarifa de envio de pedido descrita en la pagina 11 de este plan de
oportunidades. Para los premios tipo “B”, en caso de que el
domicilio indicado de entrega sea zona no urbanizada o sobrepase
los 20 kilémetros a la redonda de alguna tienda de nuestro
proveedor de Premios, BW le indicara la tienda a donde podra
recoger el premio canjeado, siendo responsabilidad del costo de
flete totalmente por parte del Participante BW.

RESTRICCIONES DE ENViO

22. Los premios clasificacion “A” canjeados por los Asociados BW se
enviaran a través de sus Distribuidores BW junto a su pedido.

23. Para los premios clasificacién “B” se deberd especificar un
domicilio al momento de la solicitud.

24. Los premios clasificacién “B”, se entregaran en la estancia del
domicilio siempre y cuando las dimensiones lo permitan. Se
encuentran restringidas las entregas que requieran maniobras
especiales tales como el uso de poleas y/o equipo especializado.
En estos casos se sugiere especificar un domicilio de entrega
donde pueda ser entregado el premio sin problemas.

25. El servicio de entrega podria estar restringido para zonas de dificil
acceso, tales como éreas no urbanizadas.

GARANTIA DE PREMIOS

26. Se recibira cualquier aclaracién sobre las entregas de premios una
vez finalizado el plazo de entrega méaximo, contando con un limite
posterior de 30 dias naturales.

27. Los Participantes BW deben firmar al transportista el acuse de
recibo al momento de recibir el o los articulos-premios solicitados.
Con dicho acuse los participantes aceptan haber recibido el
premio correcto, completo y sin dafios fisicos. No se aceptara
ninglin reclamo posterior a la firma de acuse a menos que sea para
ejercer la Garantia. En caso de detectar alguna anomalia deberan
rechazar la entrega y enviar un correo a cobrosi@btwgt.com
enviando evidencia fotogréfica o video del articulo-premio.

28. La garantia y servicio de los articulos-premios sera otorgada
directamente por el fabricante. Toda reclamacién debera
respaldarse con evidencia fotogréfica y enviando un correo a
cobrosi@btwgt.com, donde se analizara el caso con las areas
correspondientes y se determinara si aplica una garantiay se le
indicaran los pasos a seguir.

Se perdera la garantia cuando la reclamacién sea
extemporanea, cuando el producto ha sido usado en
condiciones distintas a las recomendadas o propias de su
naturaleza, o en caso de que haya sufrido un deterioro grave
y/o irreparable por causas imputables al consumidor. Los
posibles defectos de fabricacion que cubre esta garantia seran los
relacionados a posibles defectos en los materiales o en el
funcionamiento de sus mecanismos.

-La cantidad de Puntos PB que se hayan utilizado en el canje sera
reducida del monto acumulado por los Participantes BW hasta la
fecha de la solicitud, conservando el resto de los Puntos PB (si los
hubiera). En el caso de los canjes realizados por Distribuidores BW
se tendrd prioridad sobre el saldo de Puntos PB que tengan por
vencer.

30. Debido a la alta demanda de algunos articulos-premios, las

medidas, colores, y/o modelos pueden variar conforme a la

disponibilidad del fabricante. Incluso algunos articulos-premios

pueden agotar o descontinuarse por motivos ajenos a

Betterware, en cuyo caso el articulo-premio sera reemplazado

por uno de iguales o mejores caracteristicas.

Los objetos decorativos mostrados en las fotografias no estan

incluidos.
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Programa “Bienvenida Asociados” (Pag. 3)

* Asociados BW de nuevo ingreso.

* Los Asociados de nuevo ingreso recibiran una bonificacion en
Puntos PB por los Puntos PB que logren acumular por sus compras
en los programas vigentes de Asociados durante sus primeras 6
semanas a partir de su compra inicial.

* La bonificacién la veran reflejada en la misma semana donde
reciban los Puntos PB de los programas vigentes.

Programa “Descuento por tus compras” (Pag. 4)

* Asociados BW con membresia activa.
« Distribuidores BW con membresia activa que realicen sus
compras propias.

* Los Asociados obtendran un Descuento sobre sus compras
observando las siguientes condiciones:

>> Los Asociados de nuevo ingreso o reactivaciones obtendran un
24% de Descuento desde su primera compra.

>> El porcentaje de descuento de los Asociados aplica sobre el
monto de sus compras menos devoluciones, sin IVA. Se aplicara
un cargo del 9% sobre este importe por concepto de gastos de
gestion comercial.

Programa “Bono por estar activo” (Pag. 4)

* Asociados BW con membresia activa.

* Los Asociados recibiran una bonificacién semanal de Puntos PB
por cada semana que registren compras de Q200 o0 mas durante la
vigencia de los Catalogos de Productos BW, de acuerdo a lo
establecido en la tabla de la pagina 3.

« Cada vez que inicie la vigencia de un nuevo Catélogo de
Productos BW, los Asociados partiran de cero y comenzaran a
recibir puntos conforme acumulen semanas con la compra
minima de Q200. Podran acumular semanas con Compra hasta la
ultima semana de vigencia de cada Catalogo de Productos BW.

Programa “Productos sorpresa a precio especial” (Pag. 4)

* Asociados BW con membresia activa que realicen compras
durante los periodos que se definen para cada Catalogo de
Productos BW.

* Distribuidores BW con membresia activa que realicen compras
propias durante los periodos que se definen para cada Catalogo de
Productos BW.

* Al momento de realizar su pedido en BetterMarket, se les
asignara un producto o un set de productos aleatorios del
Catalogo BW vigente o anteriores a precios preferenciales, de
acuerdo a la frecuencia y monto de sus compras.

 Consulta la tabla de valor de los productos y sus precios en la
pagina 4.

« El valor de los productos puede variar un * 15% respecto al precio
normal publicado en el Catélogo de Productos BW.

« El valor de los productos sera a precio normal de Catalogo, por lo
que no aplica el valor del producto en promocién si existiera.
Betterware se reserva el derecho de enviar uno o varios productos
con el valor acumulado que corresponda en la tabla.

« El producto sorpresa asignado y su precio especial aparecera en
la nota de remisién del Asociado.

Programa “Bono por nuevos Referidos” (Pag. 5)

* Asociados BW con membresia activa que refieran Asociados
Nuevos registrando su nombre completo, domicilio, direccién de
correo electrénico, teléfono, foto de DPl 'y una compra inicial igual
o mayor a Q350 durante la vigencia del Catalogo de
Oportunidades.



* Los Distribuidores BW con membresia activa no podran gozar de
los beneficios de este programa (los Distribuidores Betterware
solo participan en el programa de Reclutamiento).

* Los Asociados BW podran invitar o referir Asociados Nuevos en
cualquier lugar de la Republica de Guatemala donde se encuentre
un Distribuidor BW

activo. Estos Asociados representan sus Referidos.

« El Asociado podré ingresar la referencia a través de BetterMarket
en la seccién de Referidos.

« El Asociado BW recibird una bonificacién de puntos por los
asociados referidos durante la vigencia de cada Catalogo de
Productos BW de acuerdo a la tabla indicada en pag 4.

DISTRIBUIDOR

iARRANCA TU DISTRIBUCION!
Programa "Hazte Distribucion” (Pag. 6)

Participantes:

« Distribuidores BW de nuevo ingreso.

* Los requisitos y documentacién necesarios para el alta de un
Nuevo Distribuidor son los siguientes:

>> Deberan tener de 18 a 75 afios de edad.

>> |dentificacion oficial: DPI o Pasaporte.

>> Comprobante de domicilio: Recibo de luz, agua o gas no mayor
a 3 meses de antigiiedad.

Bases:

*Recibiran un bono de 10,000PB por su primer pedido de Q1,200 o
mas.

*Recibiran 40,000 PB si al cierre de sus primeras seis semanas
como distribuidor tiene 7 0 mas asociados nuevos.

PLAN DE DESARROLLO

Programa “Descuento por las compras de tu grupo” (Pag. 6)

« Distribuidores BW con membresia activa.

Bases:

* Podran obtener un porcentaje de descuento de acuerdo a las
compras propias y de sus Asociados, acumuladas cada Catalogo
de Productos BW, descontando devoluciones y descuento de
Asociados conforme a los valores de la tabla de la pagina 7.

« El porcentaje de descuento logrado por los Distribuidores BW
durante la vigencia del Catalogo de Productos BW, serd aplicado a
todas las compras realizadas dentro del periodo que Betterware
haya definido para el siguiente Catdlogo de Productos BW.

« El porcentaje de descuento aplica sobre la Base de Descuento
sin IVA, menos descuentos de Asociadas.

* Cada Distribuidor BW podra conocer al cierre de cada Catalogo
su Clasificacion en el Plan de Desarrollo a través de su perfil en
BetterMarket.

* Los Distribuidores BW de nuevo ingreso deberan cumplir lo
siguiente:

>> Deberan tener entre 18 y 80 afios de edad.

>> Registrar un pedido inicial de Q1,200 0 més.

>> Para mantener activa la membresia de Distribuidor BW
deberan Clasificarse minimo como "Distribuidor Base" de acuerdo
alatabla de la pagina 7. Tendran como plazo para lograrlo el
Catalogo de Productos BW en el que coloquen su pedido inicial y
el siguiente (estos Catélogos tendran garantizados los beneficios
del Nivel "Distribuidor Base").

>> A partir del segundo Catélogo inmediato siguiente a su primera
compra, deberan Clasificarse minimo como "Distribuidor Base" de
acuerdo a la tabla de la pagina 7, para conservar los beneficios de
Distribuidor. En caso de no lograrlo, seran considerados “No
Clasificados” (de acuerdo a la Regla 16).

ENTRE MAS COMPRAS iMAS GANAS!

Programa “Entre mas compras mas ganas” (Pag. 7)

Participantes:

« Distribuidores BW con membresia activa.

Bases:

« Los distribuidores recibiran una bonificacién semanal de Puntos
PB por cada semana que registren compras de Q1,200 0 mas

durante la vigencia de los Catédlogos de Productos BW de acuerdo a
latabla p.5.

« Cada vez que inicie la vigencia de un nuevo Catalogo de Productos
BW, los Distribuidores partirdn de cero y comenzaran a recibir
puntos conforme acumulen semana con la compra minima de
Q1,200. Podran acumular PB hasta la dltima semana de vigencia de
cada Catélogo de Productos BW.

RECLUTAR ESiCRECER Y GANAR!

Programas "Bono por tus Reclutas”, "Bono por tus Referidos" (Pag. 7)

Participantes:

« Distribuidores BW con membresia activa.

Bases:

« Recibiran Puntos PB conforme al nimero de Asociados Nuevos
que registren durante los periodos que se definen para cada
Catalogo de Productos BW.

« Califican para este programa Asociados nuevos que realicen su
primera compra de Q350 0 mds registrando su nombre completo
con foto DPI, nimero telefénico y correo electrénico.

« Para efectos de este programa se clasificara a los Asociados
Nuevos de la siguiente forma:

>> Referidos.- Son los Asociados Nuevos que se afilien a través de
un Asociado BW conforme a los requisitos establecidos en el
programa “Bono por nuevos Referidos”.

>> Reclutas.- Son los Asociados Nuevos que se recluten
directamente por un Distribuidor BW.

* Los Asociados que tengan 6 meses o mas inactivos y registren una
compra de Q350 seran considerados Referidos.

* No contaran como Nuevos Asociados aquellos Asociados que
hayan sido traspasados de un Distribuidor a otro a menos que
tengan 6 meses o mas inactivos.

 Podran consultar los puntos que recibiran de acuerdo a las tablas
"Bono por reclutas”y "Bono por referidos” de la pagina 8.

« Recibiran 2,000 PB por cada referido o recluta que registre
compras en su segundo catélogo.

« Este programa tiene como objetivo afiliar como Asociados BW a
personas interesadas en la compra frecuente de los Productos BW.
La empresa se reserva el derecho de cancelar los puntos otorgados a
los Distribuidores BW en caso de detectar préacticas dolosas
contrarias a este objetivo.

 Desde Bettermarket se pueden consultar los Referidos o Reclutas
(Asociados Nuevos) calificables para efectos de este programa.

iHAZ LINAJE Y GANA!

Programa "Descuento por las compras netas de tu linaje”
(Pag. 9).

Participantes:

« Distribuidores que decidan compartir la oportunidad con sus
conocidos (Distribuidores Madre) registrandolos como
Distribuidores (Distribuidores Hijos).

« El Distribuidor Madre podra nombrar tantos Distribuidores Hijos
como él quiera dentro de las zonas urbanas de la Republica de
Guatemala, esto representa su Linaje.

« Participan Distribuidores Lider o Master.

Bases:

« El Distribuidor Madre ganara un descuento calculado sobre la Base
de Descuento sus Distribuidores Hijos (compras acumuladas,
menos devoluciones, sin IVA menos descuento de Asociadas)

« El porcentaje de descuento (Véase pégina 9) logrado durante la
vigencia del Catélogo de Productos BW, sera aplicado dentro del
periodo que Betterware haya definido para el siguiente Catalogo de
Productos BW.

« Para ganar el descuento sobre las compras netas de Linaje, el
Distribuidor Madre debera registrar en dicha semana una compra
minima de Q1,200.

« El Distribuidor Madre conservara su Linaje mientras mantenga su
Clasificacion de Lider o Master. En caso de no cumplir la regla de
Clasificacién minima, perderd su Linaje en forma definitiva.

* Recibiran bono de 10,000 PB por el primer pedido de Q1,200 0 mas
de cada hijo distribuidor

* Recibiran 20,000 PB por cada hijo distribuidor que en sus primeras
seis semanas tenga Q4,500 o mas de compras acumuladas.
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iLLEVA EL ORGULLO BETTERWARE A TODAS PARTES!

CANJEACONTUSPUNTOS BETTERWARE
LOS PRODUCTOS OFICIALES QUE TENEMOS PARATI

SPORTY BAG ~
PROOO1

200 ®

Bétterware:

GUATEMALA

Bétterware
PLAYERA » -
PROOO6

&\ 500 @
20 CATALOGOS
VIGENTES
PROOOS

2,000 -

S

~ LIBRETA 100 HOJAS

PROOO5
200
A o
Bétterware
L VT BANNER CON
oo Distribuidor contictame: SOPORTE _
S qnia ware o N ) TIPO ARANA
Bétterware B o Of lC!al @ PROOOS
2,000Q

MANTA PROMOCIONAL~

58 x 120cm o~

PRO003 Bétterware:

750 ® Contactame:
VOLANTES PAQUETE DE 25 +

PROO(; f E = — ‘
3 TLaEES
R g @ s e

:' : SLIC:)I;O;E; % £Te gustan los productos Bé&ttervare T
PRO002 [\

200Q

iCompra con descuento para ti o tu familia!
Afiliate gratis v obtén grandes beneficios:




Linea Blanca

LAVADORA 39 LIBRAS »
Marca: FRIGIDAIRE
Modelo: FWIB18T4EBPUG
Alterno 26196

9054-B

84,000 @

NUEVO

«REFRIGERADORA 8’
Marca MABE
Modelo LAF5431D
Alterno 27522
9052-B

56,800 -:

~ESTUFA A GAS 30”
Marca MABE
Modelo EM7622BAPS0o
Alterno 23852
9051-B

60,500 @

NUEVO

COMPLEMENTA TU COCINA




COMPLEMENTA TU HOGAR

LED SMART TV 32”7 »
Marca AIWA

Modelo AW32B4SMG
Alterno 26094
9050-B

38,900®
NUEVO

Play Next

Q

YouTube

<«HORNO MICROONDAS 0.7
Modelo: HMMo7BJ
Alterno: 23136
Marca: MABE
0.7 pies, color BLANCO
9048-B

17,100 ®

E @ 3@%[@]@@

I
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mabe

HORNO MICROONDAS »
Horno microondas 1.1
Modelo WM1211D
WHIRLPOOL

Alterno 24004

9049-B

24,000 @




Personales

RECORTADORA » 4
TIMCO
Recortadora para
nariz, orejay

delineador de barba,

3 cabezas

intercambiables -
nariz, oreja y barba,
Funciona con 1 pila
AA (no incluida).
4342-A

1,100 @

«MONITOR DE
PRESION ARTERIAL
Monitor de mufieca
compacto, silencioso y
comodo. Posee una
pantalla LCD que permite
ver las mediciones. Cuenta
con almacenamiento de
las dltimas lecturas. !

4307-A

6,700 @

NUEVO

SECADORA RCA»
3 temperaturas, 2 velocidades,
rafaga de aire frio para fijacion
de peinado, filtro de aire
removible, 1200 W

4364-A

2,200 @

DEPILADORA DELUZ »
PULSADA
Depiladora marca RCA

4369-A
9,000Q

NUEVO

CORTADORA DE PELO TAURUS
Cuchillas de acero inoxidable y palanca

para ajustar posicién de cuchillas
4365-A
2,000 r:

A

4

w
E

FERRO RIZADORA TIMCO»
PROFESIONAL

Temperatura méaxima real: i
200 10°C. Aluminio con ;
revestimiento cerdmico. N

4358-A

_2)

«SECADORA
TITANIUM PRO
Secadora marca:
Conair
4360-A

4,600 ®

CONAm

3,200 @

NUEVO




MESA DE CENTRO «
Modelo: MC300 - Alterno: 26168
Marca: PRIMIUN
926168-B

31,000 @

NUEVO

« MESA DE CENTRO
Modelo: MC400
Alterno: 26169
Marca: MUEBLES SAN JOSE
926169-B

35,900 ®

NUEVO




AMUEBLA Y RENUEVA TU HOGAR

CENTRO DE ENTRETENIMIENTO »
Marca San José Modelo CE-Rubi
Alterno 22400

9008-B

27,000 @

ROPERO»
PORTUGAL
Marca Primiun
Alterno 25944
925944-B

63,000 *:

~ CENTRO DE ENTRETENIMIENTO
Marca San José Modelo CE-Onice
Alterno 22402

9009-B

33,500 ©




« COCINA MADEIRA
Muebles San José Modelo
COCINA-Madeira Alterno 20190
9019-B

57,500 @

~ COLCHON ORTOPEDICO
ANTIESTRES
Camas Olympia

9027-B- MATRIMONIAL 41,800
9028-B- QUEEN 45,000 -




<SILLON RECLINABLE
Marca MOBHEL
Modelo R-SUIZA
Alterno 24325
924325-B

46,900 ®

NUEVO

CABECERA CON MESAS »
Modelo: C/TOSCANA
Alterno: 22237

Marca: TZUBAN

922237-B
58,300 @

NUEVO

’ S PSS G W PP L USRS

« CENTRO DE
ENTRENIMIENTO
Marca MUEBLES SAN JOSE
Modelo CORAL
Alterno 22240
922240-B

30,000 @

NUEVO




Electrodomeésticos

OLLA COCIMIENTO LENTO ~
Modelo: HB33155

Alterno: 25959

Marca: HAMILTON BEACH
OLLA COCIMIE. LENTO 5LT

925959-B
8,700 : e ]
700@ ) ~ BUFETERA ELECTRICA
NUEVO 3 bandejas de buffet de acero

inoxidable, control de
temperatura ajustable, luz
indicadora de poder, 3 tapas de
cupula transparente con recorte
para cuchara, la base puede ser
utilizada como un perfecto
calentador de entremeses,
acabado en acero inoxidable,
asas frias al tacto.
2291-A

@ 1,700

ESTUFA DE MESA ~

Modelo: CC20TBXo M

Alterno: 24029
Marca: CETRON
30”, 4 quemadores con

tapa
LICUADORA | | | 924029-B
BLACK & DECKER > |Ji Il 13,600 Q@
Motor de 550 W, 10
velocidades, jarra de = NUEVO

vidrio 1.5 L, taza

medidora en tapa, / Y . T 3

guarda cable. / - 2 “ O 0 ey
2205-A Wy
6,000 *:

EXTRACTOR DE JUGOS »
Marca: Oster

Modelo: FPSTJE316W-013 BATIDORA DE »

Alterno: 19748 Y
INMERSION
19748-A
91974 Marca: Taurus
19,700Q® 2302-A
4,600 @

NUEVO




COCINA NUNCA FUE TAN SENCILLO COMO AHORA

OLLA ARROCERA ~
Modelo: CKSTRC1700B
Alterno: 24043
Marca: Oster

LICUADORA OSTER
Modelo: BLSTKAG-LPB-013
Alterno: 25364

OLLA 10TAZAS 2 velocidades, 700W
9240243-A con vaso de vidrio
15,100 @ 925364-A
11,500 @
NUEVO

~ PROCESADOR DE ALIMENTOS
ONE TOUCH

Capacidad de 1.5 tazas, cuchilla para
picar de acero inoxidable, control de
pulso de un toque. 70 W

2273-A

4,400 @

« HORNO HAMILTON BEACH

Capacidad para 4 rebanadas, funciones: Asar, mantener
caliente, hornear, begal, tostar. Tres controles de perilla.
Incluye rejilla del horno y bandeja para hornear.
Temperatura ajustable desde 150-450F. *Usa hasta un
76% menos de energia 'y es un 26% mas rapido que un
horno de cocina tipico al recalentar nuggets de pollo
congelados precocidos.

2268-A

15,000 @

PARRILLA PANINI RCA »

Placas antiadherentes, manija fria
al tacto, control automatico de
temperatura, luces indicadoras.
2298-A

5,100 @

TOSTADOR »
Marca TIMCO
2288-A

2,700 ©




«BATERIA SHINE
Incluye: 12 piezas
1248-A

8,900Q

NUEVO

| \\xw"

BATERIA AURA ~
Incluye: 5 piezas
1244-A

7,800 @

NUEVO

<« SARTENES KIWI CITRIC CINSA
Aluminio 100%, interior con 5 capas

de antiadherente. 1 sartén de 20 cm

y 1comal de 30 cm.

1162-A

NUEVO

JUEGO DE CUBIERTOS »

Acero inoxidable. Incluye cuchillo,
tenedor, cuchara sopera y cuchara de
postres. 16 cubiertos en total.

1216-A

2,500 @

NUEVO

“BATERIA MONET
Incluye: 3 piezas
1218-A

7,600 @

- JUEGQ DE
SARTENES PRIME
1239-A

6,200 ®

NUEVO

27



BATERIA DURAMAX ~ BUDINERA» 7

Incluye: 12 piezas 24cm
1238-A 1233-A —_—
7,500 @ 7,:400@
NUEVO NUEVO
JUEGO DE SARTENES ECKO ~ -
Aluminio 100%, antiadherente Duraflon®. 1 sartén de 24 M OLLA EXPRESS PRE§T° 8L
cm, 1 cacerola 24 cm, 1 cazo recto de 16 cm, 1 volteador Alum|n|.o 100%, capaCId‘:-.\d de
ranurado y tapa de cristal. . 8 L, 7 sistemas de seguridad.
1122-A . 1179-A
6,300 @ 10,500 @
NUEVO

<HERVIDOR LAVANDA
Empaque Droptest, Interiores
Reforzados, Novacero. Medida:
14 cm, colores: Lavanda, Blanco
y Negro, acero porcenalizado.

~ ARROCERA VASCONIA
Aluminio 100%, capacidad

de 8L. Tapa de cristal con 1205-LAV-A
escape de vapor.

n73-A 1,300 @
4,900 @

HERVIDOR NEGRO »
Empaque Droptest, Interiores
Reforzados, Novacero. Medida:
14 cm, colores: Lavanda, Blanco
y Negro, acero porcenalizado.
1205-NEG-A

1,300 @

28




Blancos

— - A

- JUEGO DE SABANAS CREMA

Tela 100% microfibra ultra suave.
Aplica para Hipoalergénica.

todas las sabanas 8200-A

KS - 4,200 *®
MAT - 3,400 *:
IND - 2,800 *:

- JUEGO DE SABANAS KAKHI ~ SABANA SOFT SENSATION
Tela 100% microfibra ultra suave. SPRING AZUL
Hipoalergénica. Tela 100% microfibra ultra
8175-A suave. Hipoalergénica.
81m1-A

DECORA CADA ESPACIO DE TU HOGAR e .




Electronicos /

Entretenimiento

MINICOMPONENTE »
Modelo: AWSP15TSL

Alterno: 28013 Marca: AIWA
MINICOMPONENTE 1000W
928013-B

42,300Q

NUEVO

ECHO SHOW ~

Generacién 8
AUDIFONOS » 5268-A
INALAMBRICOS 22,200 @

Material: plastico +
poliuretano. Colores
variados. Conector 3.5
mm, Bluetooth 5.0,
rango de operacién 10
mts. Bateria 5 VCC, 250
MAH. Micréfono
incluido para llamadas.
5217-A

& 12930

Cumpleafos de Paola

4,900 @ Hoy a\als) 8:00

Di: “Alexa, muéstrame mi calendario”
BOCINA PORTATIL ~ be
Luz LED \ ~
5262-A

4
4,2000Q 7 /
NUEVO
'’
~ AUDIFONOS
] INALAMBRICOS BLUETOOTH
o Bateria de hasta 3 horas de musica

continuay tiene hasta 3 cargas extras
con su estuche cargador, cuentan con
micréfono para responder llamadas y
su disefio es ligero y compacto.
T 5224-A

4,300 @




AUDIFONOS »
XIAOMI

Marca XIAOMI
5280-B

6,300Q

«CELULAR LIBERADO
Marca XIAOMI

Modelo Redmi

9A

2GB Ram/32GB Alm

Alterno 24999
924999-B
25,000Q

*No aplica entrega a
domicilio en interior de

la republica

LAPTOP15” »
Marca Acer
8GB/256GBSSD
Alterno 27919
9053-B

79,000Q

NUEVO

TABLET SAMSUNG »
Modelo:
SM-T220NZAAGTO
Alterno: 25581

Marca: SAMSUNG 8.7
3GB/32GB

925581-B

39,500@

NUEVO

« SMARTWATCH
Marca
5279-A

7,400 @

NUEVO




~ NOCHE DE HOTEL DESTINO A ESCOGER Petén, Livingston, Antigua, Santa Catarina Palop6
Voucher al portador vélido por un afio.
HOTELES
goo1-A VILLAS DE
17,100 © guaTEMALA

+ NOCHE DE HOTEL LAGO DE ATITLAN REGIS HOTEL & SPA
1 noche de hospedaje en habitacién Estandar para 2 adultos.
9003-A

17,000 @

« NOCHE DE HOTEL ANTIGUA GUATEMALA HOTEL SAN JORGE
1 noche de hospedaje en habitacién estandar para 2 adultos.
9004-A

16,000 @




