%, DIPLOMADO E

Lunes 24 de
Lunes31m
Lunes 07 abri

17 a 20 Hrs

w Crea tu Manual de
Competencias
:Requieres actualizarte

para profesionalizar m Crea tu Madelo de

atu equipo? Cultura Organizacional

Gerente de Ventas

Crea el Decalogo de tu
equipo ce Ventas

@ Redacta una Vision
Vivida (motivante)

i RESERVA TU LUGAR!
INVERSION TOTAL
$1.500

Contacto
“ 5554149778

25 SRS
* www.bf-global-institute.com '

Bienvenidos i Bienvenidas

Visit our website

@ bf-global-institute.com



https://bf-global-institute.com/

¢ Por qué aceptar la mediocridad?

L L L A 4

iCuando la excelencia

e /

es una mejor opcion



e o

Vision

Ser el instituto de educacion digital mas
reconocido en México.

Proporcionando formacién innovadoray
de calidad.

Que permita a nuestros estudiantes
alcanzar el exito profesional mediante el
dominio de herramientas digitales de
ultima generacion.

Mision

Ofrecer educacion de vanguardia en
marketing digital a traves de cursos
online especializados.

A través de nuestros cursos,
conferencias, Diplomados, etc.
actualizamos y profesionalizamos a
nuestros alumnos.

Facilitamos el desarrollo de sus
competencias.
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Lamas Maupome
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Fundador de Business Factory Global Institute
Consultor en Mercadotecnia y Ventas
ABC para incrementar las ventas

ABC para generar Leads,

ABC para Capacitadores
Etc.

Autor de varios libros
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Me han INFLUENCIADO Me han agregado valor

L2 BN Bill Gates y Paul Allen
73 Steve Jobs y Steve Wozniak

s0 Larry Page y Sergei Brin
Elon Musk y Max Hodak
54 Jeff Bezos y Mackenzie Scott
a2 Mark Zuckerberg y Eduardo Saverin
57\ 49 Reid Hoffman y Allen Blue
- Pa’ul Hsfrris
eg Ivan Misner

ag¢ Juan de Dios Yllescas Vazquez
77 Martha Alles

Macio 1956
muric de 56 26
Tendria E'E-.,

Macio 12868
murio de 78 +&
Tendria 156

(Microsoft),
(Apple),
(Google),
(Tesla y Space X),
(Amazon),
(Facebook = Meta)
(Linkedin)

(Rotary International
(BNI)

(BNI)

(Gestion por competencias)

Blanca Trevino
Zhang Yiming

[Sﬂft-tEk} 100% Mexicana
Tik Tok

Me han impactado positivamente




Contribuyeron en mi LIBROS

formacion profesional AUTORES Me han agregado valor

Mas alla del arte de cerrar una venta El zen de la venta

James W. Pickens EDAMEX Stan Adler Empresa y Desarrollo Personal
¢Como tener éxito en las ventas? Exito en los negocios sin matarse en el intento
Robert Heller Biblioteca esencial del ejecutivo Robert J. Kriegel, Ph. D. EDITORIAL NORMA
Cultive sus ventas | Posicionamiento

Alan Vergel Empresa activa Al Ries yjack Trout Mc Graw Hill

Las siete bio-rutas para la salud, el bienestar y la longevidad Capsulas de Ackoff

José Represas Pérez Secretaria de la Salud Russell L. Ackoff LIMUSA

Intuiciones Ganadoras La maquinaria de las ventas

Al Ries y Jack Trout Mc Graw Hill Comprometa a toda su empresa a vender

Built to last. Empresas que perduran Diane Sanchez Stephen E. Herman

Jim Collins, Jerry |. Porras Organizaciones exponenciales

Frost & Sullivan

Me han formado y dejado “huella”



Contribuyo a la
Sociedad

Luis Antonio Lamas Maupome
Soy ESCRITOR

——— - —

Agregando valor a
traves de mis Libros

Luis Antonio Lamas Maupome

Google
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E Business factory g Incrementar ventas ’

ABC
Hacien .
R E -

&  Mace 2 dias

€) Facebook & Amazon Disponidie & Amazon Disponible
LUIsS Antonio Lamas Maupome ABC PARA CAPACITA ABC DE UNA RELACIO

9;52

$EEE zg
§ ' C PARA
é e?;oc DORLS

CONSULTIVOS
EN DASE A

Mas Haramienias ﬂ LA acos

Educonsultores

AL PERSONAL t A B ( 1
DIAGNOSTICOS y
DIPLOMADOS - K A
TALLERES relacien .
CURSOS il v }

CONTERENCIAS

ABC

para
generar
LEADs

& abay € Facebook & AMazol

Desponible

ABC para Generar Lead DE UNA RELACI

‘
BAMLOMADD FARA

PROFIUUNALTIAN A AL
FINCRAL DR Asta 0

Luis Antonio Lamas Maupome ABC

t ABC

rela(tm

-y -

Google



Contribuyo a la Luis Antonio Lamas Maupomé Agregando valor a
Sociedad Soy colaborador de articulos través de mis Articulos

:Como revitalizar

as Pymes
en época de crisis
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Escritor / Editoriales

.......

REVISTA PYME
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Queremos conocerte...

Enviar un WhatsApp

/ﬁ Nombre
K/@)J\ Pais
\&!

Empresa
Puesto
Expectativas

/


https://estudiocorazza.com/quien-soy-avanzado-2020/
https://creativecommons.org/licenses/by-nc-nd/3.0/

¢ Quién viene dispuesto hoy

a aprender algo nuevo y

para su propio

iIciO?

benef

/ggfy_,/ IV, i\ .
S
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cQué paso conlas
técnicas de marketing?

Las técnicas han dado un giro de 180 grados.

Actualmente el enfoque ya no estd en
capacitar a los vendedores.

Ahora estd en facilitar los procesos para que
los clientes portenciales nos conozcan y nos
compren



Técnicas de marketing populares
para pequenas empresdas

Flyers

Posters

Valor agregado

Redes de referencia

cCudles estdn utilizando

en tu empresa?

Follow-Ups

Llamadas en frio

h




Valores agregados

Garantias Descuentos

Recompensas por

Tarjetas de puntos recomendacion

ol




Redes de referencia

Referencias de boca en boca

Resenas en linea

Recomendaciones y comparticion social

Referencias por correo electronico




Liamadas en frio

Haga primero una investigacion de mercado
Prepare guiones atractivos
Habla con confianza




Internet

)

Una presencia en Un sistema de gestion Habilidades de optimizacion de
las redes sociales de contenidos motores de busqueda




Como identificar su propuesta de
valor, audiencia y objetivos

(

Propuesta de Valor

Qo
@

Objetivos
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J Marketing de contenidos

Canales de
comercializacion v’

v~ Marketing de redes sociales

v’






e
\ Propuesta de valor

ke

Manual de Modelo de Decdlogo
Competencias Cultura organizacional de tu equipo

A traveés del método
socratico y de una de sus
variantes la mayéutica.

A través del método
socratico y de una de sus
variantes la mayéutica.

Aprenderas a pedirle a tu
equipo que generen su
propio Decalogo.

Aprenderas a pedirle a tu
equipo que generen su
propio Manual de



Nuestra propuesta de valor

VISION
VivIDA

al ha




Conoce d huestros INFLUENCERS

MARTHA ALLES KURT LEWIN CAMERON HEROLD
GESTION POR COMPETENCIAS Fundador del D.O. VIVID VISION
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MAdulo 1° S33 dAlares

P r
MAdulo 2: S33 dAlares p?ﬁa
MAdulo 2 S33 dAlares cada

Suman-: S99 ddlares Mddulo

_/

Diplomado: S75 df'\hm{% Pagar por los tres Modulos

Contacto

+52 55 5414 9778

www.bf-global-institute.com

contacto@bf-global-institute.com

Campus 247 Online



https://campus.bf-global-institute.com/

GRACIAS

Recuerda:
Invertir en tu capacitacion
es tu mejor inversion!

Visit our website
bf-global-institute.com



https://bf-global-institute.com/

