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Module 3 : la persuasion pour réussir

OBIJECTIFS

Persuader repose certes sur des dons naturels. Mais, tant dans la vie privée que dans la vie sociale et professionnelle, la
persuasion, la popularité, le charisme exigent aussi une fine maitrise des processus psychologiques et relationnels.

PUBLIC

Tout public, clientéle frangaise et internationale

Pas de niveau requis de connaissances préalables.

CONTENUS

Le Module 3 est organisé autour de 5 granules

Granule 1: Les archétypes de la séduction vers la persuasion (1j)
= Atravers la mythologie et les religions
= Atravers I'histoire et la littérature

Granule 2 : Savoir faire usage de la psychologie (1j)
. Les étapes du rituel de la séduction

Granule 3 : Apprendre a plaire (1))
. Le développement de I'intelligence interpersonnelle

Granule 4 : Développer son leadership (1))
. Le développement du leadership

Granule 5 : Affirmer son charisme (1j)
. La reconnaissance du charisme d’un manager, d’un dirigeant
ORGANISATION
= 5 jours de formation granularisée
. Enseignement théorique en salle
= 5 ateliers individualisés : le profil d’'un séducteur, la fidélisation d’une relation, la pratique de I'analyse
transactionnelle, les tests de personnalité, la conception d’un storystelling
. 5 capsules : I'arme de la timidité, |'effet guitare, faire le plein de strokes, ne pas confondre leader et manager,
la légende des origines
. Séquences de formation a distance possible
INTERVENANTS
Equipe de formateurs et coachs expérimentés
Historiens, psychologues/sociologues
PUBLIC-FINANCEMENT
Financement individuel
Plan de développement des compétences, Aide Individuelle a la Formation
VALIDATION

Certificat de compétences

EVALUATION

Tout au long de la formation
Evaluation de la satisfaction de la formation en fin de formation

LIEUX DE FORMATION

Paris, Verneuil sur Avre
Nous contacter pour tout renseignement complémentaire

TARIFS
Un module de 5 jours : 2450€ - Tarif : 70€/h/stagiaire

Renseignements — inscriptions de 9h a 17h

- Pour toute demande : 06.59.56.38.20 ou par courriel a : seduc.school@gmail.com
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