Innovacion en el Turismo de
Reuniones

JA cuantas personas estas limitando tu evento?

Jorge Grappa



Lo que necesitas saber para:

Innovar en tus eventos y que los
grandes organizadores NO quieren
que sepas.



Existen 3 Tiempos muy especificos por las que sera recordado tu evento:

1. Primera Impresion, La llegada de los participantes
2. Experiencia
3. Cierre

Aqui la innovacioén se vuelve
INDISPENSABLE



1. Primera impresion de tu
evento:

La primera impresiéon que tienen los participantes

de tu evento es en el sitio web.

Asi que peguntate:

* Tu Sitio Web es claro y facil de entender?

* Tu registro ayuda a los participantes o es un
dolor de cabeza?

* Aceptas todos los métodos de pago?

Los jéve'nés,“u
futuro.

REGISTRARME AHORA
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Tips el sitio web de tu evento:

1. Clarifica, clarifica y clarifica tu mensaje.

2. Utiliza RD

3. Formularios faciles de llenar (a la gente no le gusta
pensar, pensar quema calorias).



2. La Experienciay el
Desarrollo del Evento:

Ahora si, al llegar...

¢ Como sera la experiencia del participante?
¢ Cual es su primera impresion dentro del evento?
¢Ya pensaste cual sera tu efecto WOW?

CONAPEME 2019




La Respuesta a la distancia que existe entre un lider
y un seguidor,

estad en la Innovacion.




3. El Cierre:

No importa quien seas, ¢ Qué se llevan tus invitados
JAMAS se deja el centro de mesa. de tu evento?

(y no me refiero al centro de mesa de la cena

Participa en el Ter Congreso Virtual de Turismo Veracruz 2020, informes aqui:

116 INICIO  Tours por Veracruz ~ Rutas y Paquetes Masv | Q HE
criour ' s~

de clausura)

¢ Tu sitio web agrega valor al
evento?

REVIVE ESOS MOMENTOS INOLVIDABLES:

Encuentra tu Foto
Descarga tu foto en Veracruz gratis.

Si visitaste recientemente Veracruz con
#TuGuiaEnVeracruz visita la galeria mas
abajo, encuentra tu foto y descargala sin
costo.

Ej: Ya tiene una seccién de “descarga tu foto
del evento” ?
Ve las Conferencias ON DEMAND?

O ... Consulta las presentaciones?
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3. El Cierre:
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Dicen que unas "palmaditas"” en la espalda,

nunca empujaron tanto hacia
adelante,

como una patada en
el trasero.







1. Recepcidn 2. Desarrollo 3. Cierre

Sera Virtual o Mixto? Qué se lleva tu cliente?
Clarifica tu Mensaje Estas agregando experiencias nuevas Tienes retro alimentacion de tu cliente?
Registro Online es Facil de entender para tus participantes? Tus clientes pueden volver a consultar
Tu sitio web es RD Cual es tu efecto wow? materiales en tu sitio web?




C
iQue tu evento ‘

MAS PERSONAS!
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A cuantas
personas estas
limitando tu
evento?




3 Ventajas:

1. Accesibilidad:

* + Personas (asistencia) a MENOR costo.
* Eventos Globales ( en cualquier idioma)

2. Relaciones:

Las personas se comunican y relacionan cada dia méas por internet

3. Rentabilidad:

e +Utilidades a un menor costo



¢Cuanto crees que quiera
pagar una empresa, por que su
conferencia la vean miles de
persona de tu industria?

Conoce "Los 7 pasos para hacer un evento virtual
rentable y exitoso"

Descargando nuestro ebook en
www.cricongresos.com/eventos-virtuales




Un evento tradicional,

NO esta peleado con un evento
virtual



Ahora que somos expertos en curvas, te lo explico con
una sencilla grafica:
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¢ Qué es lo que hace que un evento
virtual tenga éxito o fracase?

Lo que todos deberian saber de los eventos virtuales, antes de venderlos.



i Porqué?...

Es muy sencillo y es que antes de vender un evento
virtual, deberas saber que siempre tendras

2 Clientes












:LLEGA A MAS PERSONAS!



Nos vemos pronto!

Si deseas descargar esta presentacion, puedes
encontrarla en el sitio web del evento!

Todo lo expuesto son historias y perspectivas
personales, con la finalidad de compartirlas con
ustedes, asi que si crees que a alguien mas pueda
servirle ésta presentacion:

Compartela!

Jorge Grappa



