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Taller Móvil

Velyen México, Proveedor oficial de equipamiento de
talleres se complace en contribuir en el desarrollo de las
estrategias de Posventa de la marca FORD a través de su
concesionario Ford Grupo Sureste (sucursal Villahermosa,
Tabasco), Tecno Universo SA de CV al equipar un Taller
Móvil en una Transit 2500. 





CÓMO SE DESINFECTAN LOS AVIONES, LOS
BARCOS Y EL TRANSPORTE TERRESTRE PARA
COMBATIR EL CORONAVIRUS
El brote de coronavirus ha impulsado a  implementar nuevas medidas de
limpieza en aviones, barcos y autobuses, rociándolos en su interior de   con
una niebla de “un desinfectante altamente efectivo registrado por la EPA”. La
ropa de cama, los platos, los auriculares y los carros de comida también se
están desinfectando y poniendo énfasis en todas las áreas de mayor
contacto. 

Los aviones, barcos y autobuses se limpian con mayor frecuencia y más a
fondo, utilizando productos químicos que se encuentran con mayor
frecuencia en entornos de procesamiento de alimentos o atención médica, y
las compañías de viajes emiten actualizaciones frecuentes sobre sus
esfuerzos. 

Para evitar que el impacto financiero crezca, las aerolíneas y los operadores
de cruceros y transportes terrestre están haciendo hincapié en los esfuerzos
adicionales que han realizado para asegurarse de que las cabinas de las
aerolíneas y las salas de cruceros y autobuses hayan sido limpiadas y
desinfectadas correctamente. No se sabe cuánto tiempo el virus que causa el
COVID-19 sobrevive en las superficies, pero los estudios sugieren que podría
vivir de unas pocas horas a varios días, según la Organización Mundial de la
Salud, que recomienda limpiar las superficies con desinfectantes simples
para matar el virus.

CUIDAMOS TU VIAJECUIDAMOS TU VIAJE
“ E L  E S T Á N D A R  M Á S  A L T O  E N  L I M P I E Z A  Y  D E S I N F E C C I Ó N "“ E L  E S T Á N D A R  M Á S  A L T O  E N  L I M P I E Z A  Y  D E S I N F E C C I Ó N "

UNA FORMA DE
EVITAR QUE LOS
PASAJEROS
CANCELEN SUS
PLANES DE VIAJE ES
ASEGURARLES QUE
SUS AVIONES Y
CRUCEROS ESTÉN
LO MÁS LIBRE
POSIBLE DE
GÉRMENES.

“Creo que cualquier cosa
que las aerolíneas
puedan hacer para
tranquilizar a los
pasajeros vale la pena y
podría ayudar”, dijo
Madhu Unnikrishnan,
editor de la publicación
comercial Airline Weekly.
“Al menos puede dar a los
clientes que vuelan más
confianza”.



TE CUIDAMOS
CUANDO
SALES DE CASA

En RG México contamos con una amplia
gama de equipos, productos químicos y
servicios. Nuestros expertos altamente
capacitados se han mantenido activos
redoblando esfuerzos en acciones de
limpieza, sanitización y desinfección
desde el inicio de la contingencia, nuestro
compromiso es principalmente hacia el
resguardo de la salud de la comunidad y
que esas acciones además contribuyan a
la reactivación de la economía con
acciones que nos permitan de manera
ordenada y escalonada integrarnos a la
nueva normalidad. ¡Estamos juntos en
esto! 

TERMONEBULIZACIÓN
DE AVIÓN PRIVADO
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La competencia dentro de cualquier sector es cada día más grande, entonces ¿Cómo conseguir ganar clientes cuando hay tantos
talleres similares al tuyo, posiblemente con mejor ubicación, equipo más moderno y mejores precios? La única manera de ser

elegido sobre el resto de tu competencia es siendo único. Ya sea agregando un valor al negocio mediante el servicio al cliente que

ofreces o apostar por la especialización.La especialización de un taller mecánico consiste en centrarte en un nicho de mercado de modo

que se puede atender de manera eficiente al conjunto de potenciales clientes, (p.e. carrocería, lubricación, eléctrico, etc.)Antiguamente,

se consideraba que el mecánico debía ser un profesional de confianza para resolver todos los problemas relacionados a un auto. Hoy, los

talleres mecánicos se están especializando y destacando por su excelencia en  ofrecer algunos de esos servicios. Al crear este valor

agregado para tu negocio, también estarás construyendo una estrategia a largo plazo con una ventaja competitiva clara para el cliente.

¿PERO CÓMO SABER QUÉ SERVICIO O ESPECIALIZACIÓN ELEGIR PARA DESTACAR?Esto no quiere decir que dejes de lado algún otro

servicio que puedas ofrecer pero es importante que tus clientes sepan en lo que eres realmente bueno.Para poder hacerlo es importante

llevar a cabo un análisis competitivo, donde conozcas los ofrecimientos de valor que tus clientes potenciales toman en cuenta al

momento de llevar su auto a determinado taller, así como los servicios especializados que podrían ser mayormente requeridos en esa

zona, ya sea por condiciones climatológicas, geográficas, etc. También es una buena estrategia elegir aquello en lo que naturalmente

has destacado por ser bueno o por aquello que te apasiona. 

Es importante destacar que para que la estrategia de especialización de tu taller sea exitosa, no se trata simplemente en elegir aquello

que nos apasione, si no de ser especialmente bueno en realizarlo, es ahí donde aportas el valor agregado en tu negocio.No es lo mismo

saber pintar de manera excelente y personalizada un auto cuidando los detalles a mano, que simplemente pintar un auto con calidad

mediana. Recuerda que esta estrategia se consolida a largo plazo, por lo que la transición que hagas para especializar tu taller deberá

ser paulatinamente y son tus clientes los que harán la labor de recomendación del servicio y por lo que irás destacando.Si ofreces un

excelente servicio en alguna rama, créenos cuando decimos que el cliente se acercará a ti, así se encuentre en una ubicación lejana,

pues la confiabilidad es uno de los atributos más buscados al elegir un taller mecánico.
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Tu personal y comensales pueden estar
expuestos al SARS-CoV-2, por eso es necesario
garantizar un espacio seguro.

Una adecuada limpieza y sanitización, son
fundamentales a la hora de prevenir y controlar
brotes de enfermedades infecciosas. En cada
superficie que se desea higienizar se deben
seguir procedimientos estandarizados, utilizando
sólo productos recomendados.

Se debe prestar especial atención a la higiene de
manos así como a las superficies con mayor
contacto manual, para evitar contaminación
cruzada.

Es difícil predecir enfermedades o brotes,
especialmente cuando gran cantidad de
personas convergen en un mismo lugar. Lo
importante es estar preparados. Asegurarse de
contar con medidas preventivas y los recursos
necesarios para responder rápidamente, pueden
marcar la diferencia entre algunos casos
aislados y un brote masivo de la enfermedad.
Estos resultan más difíciles y costosos de
controlar. Por eso la importancia en la
prevención.

La limpieza y saneamiento reducirán el riesgo de
un brote. Limpie todas las áreas con frecuencia
según su procedimiento de operación estándar.

1. Mantenga una excelente higiene de manos.

2. Utilice un desinfectante específico para
desinfectar las superficies más utilizadas.

3. Encargarse de sangre u otros derrames de
fluidos corporales de inmediato.

Áreas de alto riesgo

Es necesario limpiar las áreas de alto riesgo de
infección regularmente para evitar la
propagación de patógenos. Algunas condiciones
permiten que los patógenos se difundan
fácilmente entre las personas. Esto incluye
aquellas áreas de alto tránsito, en las que son
frecuentes los derrames corporales, o con bajo
nivel de higiene.



Servicios y Productos
Cotizaciones 

info@rgmexico.com.mx



E s t u v i m o s  p r e s e n t e s  e n  l a  i n a u g u r a c i ó n  d e  l a  n u e v a
s u c u r s a l  d e  M a d i s o n  e n  l a  c i u d a d  d e  P u e b l a ,  c o n  l a
i m p l e m e n t a c i ó n  d e  m e d i d a s  d e  b i o  s e g u r i d a d  y  d e  c a d a
u n o  d e  l o s  s u m i n i s t r o s  e s p e c í f i c o s  a  s u s  n e c e s i d a d e s
d e  a c u e r d o  a  l a s  m e d i d a s  i m p l e m e n t a d a s  p o r  p a r t e  d e
l a s  a u t o r i d a d e s  p a r a  e l  b u e n  f u n c i o n a m i e n t o  y  u n
r e t o r n o  s e g u r o  a  l a  n u e v a  n o r m a l i d a d .  E n  R G  M é x i c o
c o n t a m o s  c o n  l o s  p r o d u c t o s  q u í m i c o s ,  s e r v i c i o  d e
d e s i n f e c c i ó n  y  s a n i t i c a c i ó n  y  e q u i p o s  c o r r e c t o s  p a r a
c a d a  u n o  d e  l o s  d i f e r e n t e s  s e c t o r e s .

M u c h a s  f e l i c i d a d e s  a  M a d i s o n  p o r  a y u d a r  a  l a  r e -
a c t i v a c i ó n  d e  l a  e c o n o m í a  d e  m u c h o s  m e x i c a n o s ,
c u i d a n d o  d e  s u  s a l u d ,  o f r e c i é n d o l e s  o p o r t u n i d a d e s
l a b o r a l e s  ó p t i m a s  y  a p e g a d a s  a  l a s  n o r m a s  d e  h i g i e n e .
¡ Q u e  v e n g a n  m u c h o s  é x i t o s  m á s ! .  

MADISON 

PUEBLA



GAT LLEGÓ A CHILEGAT LLEGÓ A CHILE

Felicidades a
Javier
Espinosa por
participar en la
incursión de
GAT dentro del
mercado
chileno.



A  t r a v é s  d e  n u e s t r a  l í n e a  R G  H e r r a m i e n t a s ,  e s t a m o s
c o l a b o r a n d o  c o m o  p a t r o c i n a d o r e s  e n  l a  N a s c a r  T r u c k s
2 0 2 0 .  N u e s t r o  l o g o t i p o  e s t á  c o l o c a d o  e n  u n o  d e  l o s  a u t o s
q u e  p a r t i c i p a r o n  e l  f i n  p a s a d o   e n  S a n  L u i s  P o t o s í .  S ú p e r
f e l i c e s  l e s  c o m p a r t i m o s  q u e  e l  a u t o  c o n  e l  l o g o t i p o  d e  R G
H e r r a m i e n t a s  f u e  e l  g a n a d o r ,  c o n d u c i d o  p o r  J u a n  R e y e s .
¡ F e l i c i d a d e s  a  J u a n  R e y e s  y  a  t o d o  e l  e q u i p o  R G
H e r r a m i e n t a s
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¡FORMA PARTE DE¡FORMA PARTE DE
LA TRIBU!LA TRIBU!  


