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Losungen fir die vielfaltigen Bedirfnisse von Start-ups und mittelstandischen Unternehmen zu entwickeln. In
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gemeinsam mit mir die Vor- und Nachteile jeder Finanzierungsform zu analysieren und die beste Option fiir lhre

unternehmerischen Ambitionen zu finden.

Am Ende eines jeden Abschnittes finden Sie eine kurze Tabelle zum Vergleich der Finanzierungsformen,

mit der Sie abwagen kénnen, ob diese fir Sie praktikabel ist.
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In der Praxis bedeutet dies, dass je hoher der Gewinn des Unternehmens im Verhaltnis zum
eingesetzten Eigenkapital ist, desto hoher ist die Rendite. Dies ist besonders relevant fiir Griinder, da eine hohe
Eigenkapitalrendite nicht nur die Wirtschaftlichkeit des Unternehmens unterstreicht, sondern auch potenzielle
Investoren und Kreditgeber anzieht. Zudem missen sie abwagen, ob eine weitere Eigenkapitalzufuhr im

Verhéltnis zum moglichen Mehrgewinn steht — eine Rechnung, die haufig nicht einfach ist.

Zusammengefasst ist das Stamm- bzw. Nennkapital ein doppelschneidiges Schwert: Es ermoglicht
einerseits einen schnellen Markteintritt mit geringen Barrieren, erfordert jedoch andererseits eine kluge Planung
und zusatzliche Finanzierungsstrategien, um das Unternehmen nachhaltig am Markt zu etablieren und zu

entwickeln.

1.2 Series-A, B, C Runden

Series-A, B und C Finanzierungen sind wesentliche Meilensteine in der Entwicklungsphase eines Start-ups, bei
denen signifikante Kapitalbetrdge von externen Investoren eingeworben werden, um Wachstum und Expansion
zu beschleunigen. Jede dieser Runden hat ihre spezifischen Charakteristika und spielt eine entscheidende Rolle

in der Unternehmensentwicklung.

Einer der Hauptvorteile dieser Finanzierungsrunden besteht darin, dass sie es dem Unternehmen
ermoglichen, mit dem Geld fremder Dritter zu arbeiten. Dies bedeutet, dass Griinder und friihe Investoren nicht
weiter eigenes Kapital einbringen und damit persénlich ins Risiko gehen missen. Stattdessen nutzen sie externes
Kapital, um das Geschaftswachstum zu skalieren, was auch das individuelle finanzielle Risiko der Griinder
reduziert. So kdnnen sie zusatzliche Ressourcen in die Entwicklung neuer Produkte, die ErschlieBung von
Markten oder in den Ausbau der Infrastruktur investieren, ohne das gesamte unternehmerische Risiko selbst zu

tragen.

Allerdings bringen diese Finanzierungsrunden auch Nachteile mit sich. Investoren, die in den spéateren
Phasen einer Unternehmensentwicklung Kapital zur Verfligung stellen, erwarten in der Regel hohe Renditen und
fordern oftmals Sonderrechte wie Vorzugsaktien, Mitspracherechte bei Unternehmensentscheidungen oder
spater Sitze im Aufsichtsrat. Diese Anforderungen kénnen die Entscheidungsfreiheit der Griinder einschrianken
und die Unternehmensfiihrung komplizieren. Zudem kann der Druck, hohe Renditen zu erzielen, das

Unternehmen dazu verleiten, kurzfristige Ziele liber langfristige strategische Interessen zu stellen.

Ein weiterer wichtiger Aspekt ist, dass ein friihes Festlegen auf einen bestimmten Investor in einer der
frihen Finanzierungsrunden spatere Investitionsrunden erschweren oder sogar verhindern kann. Die Wahl des
Investors sollte daher nicht nur auf der Basis des finanziellen Beitrags erfolgen, sondern auch unter
Beriicksichtigung der strategischen Passung und der langfristigen Partnerschaft. Ein Investor, der zwar Kapital,
aber keine weiteren unterstiitzenden Ressourcen oder Netzwerke bietet, kdnnte fir die langfristige Entwicklung

des Unternehmens weniger vorteilhaft sein.
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Insgesamt erfordern Series-A, B, C Finanzierungen eine sorgfaltige Planung und Abwéagung von Vor- und
Nachteilen. Sie bieten einerseits wertvolle Moéglichkeiten zur Beschleunigung des Unternehmenswachstums,
bringen aber andererseits auch signifikante Herausforderungen und Verpflichtungen mit sich, die das zukiinftige

Wachstum und die Unabhéngigkeit des Unternehmens beeinflussen kénnen.

Weitere Informationen finden Sie in unserem Udemy-Digitalkurs zu den Fallen der Start-Up

Finanzierung, den unsere Mandanten gratis erhalten. Sprechen Sie uns darauf gerne im Rahmen einer

kostenlosen Erstberatung an.

1.3 Verdeckte Einlagen

Verdeckte Einlagen stellen eine interessante Form der Finanzierung dar, bei der Griinder, Gesellschafter oder
Dritte Kapital oder andere Wirtschaftsgliter in ein Unternehmen einbringen, ohne dabei offiziell als
Gesellschafter aufzutreten. Diese Art der Beteiligung ermoglicht es den Beteiligten, sich unerkannt am
Unternehmen zu beteiligen, was verschiedene strategische und personliche Vorteile haben kann. Beispielsweise
kdnnen Investoren so ihre Anonymitdt wahren oder sich in einem friihen Stadium engagieren, ohne direkt mit

dem Unternehmen in Verbindung gebracht zu werden.

Ein wesentlicher Vorteil verdeckter Einlagen ist somit die Flexibilitdt und Diskretion, die sie bieten. Dies
kann besonders nitzlich sein, wenn Investoren aus strategischen Griinden nicht offenlegen mochten, dass sie in
ein bestimmtes Unternehmen investieren. Ebenso ermdglicht diese Methode den Griindern, zusatzliche Mittel
zu akquirieren, ohne die Eigentiimerstruktur offiziell zu verdandern oder die Investoren o6ffentlich bekannt zu

machen.

Allerdings sind mit verdeckten Einlagen auch Nachteile verbunden. Haufig stammen die Investoren aus
dem personlichen Umfeld der Griinder, was zu emotionalen Bindungen fihren kann, die die geschaftlichen
Entscheidungen beeinflussen. Solche emotionalen Verflechtungen kénnen professionelle und objektive
Entscheidungsfindungen erschweren und potenziell zu Konflikten fihren, falls das Unternehmen auf

Schwierigkeiten st6Rt oder sich die Beziehungen zwischen den Beteiligten verdndern.

Ein weiterer wichtiger Aspekt ist die potenzielle Komplexitdt, die durch die Einfihrung einer
zusatzlichen Beteiligungsebene zwischen Eigenkapital und Fremdkapital entsteht. Diese Zwischenschicht kann
die Kapitalstruktur des Unternehmens verkomplizieren und die Bewertung von Unternehmensanteilen
erschweren, was wiederum die Attraktivitat fur zukinftige Investoren oder die Kreditwirdigkeit bei Banken

beeintrachtigen kann.

Zusatzlich besteht das Risiko, dass verdeckte Einlagen rechtliche und steuerliche Herausforderungen
mit sich bringen, da die korrekte Erfassung und Bewertung solcher Einlagen komplex sein kdnnen. Es ist wichtig,
dass alle verdeckten Transaktionen sorgfaltig dokumentiert und im Einklang mit den geltenden Gesetzen und

Bestimmungen durchgefiihrt werden, um rechtliche Probleme zu vermeiden.
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Insgesamt bieten verdeckte Einlagen eine interessante Moglichkeit fir Unternehmen, Kapital zu
beschaffen, wéahrend sie gleichzeitig Anonymitadt und Flexibilitdt bieten. Sie erfordern jedoch eine sorgfiltige

Handhabung, um potenzielle emotionale, rechtliche und finanzielle Komplikationen zu vermeiden.

1.4 Virtuelle Anteile

Virtuelle Anteile, auch bekannt als Phantomaktien, sind eine Form der Mitarbeiterbeteiligung, die insbesondere
in Start-ups und wachsenden Unternehmen genutzt wird, um wichtige Stakeholder am Erfolg des
Unternehmens zu beteiligen, ohne tatsachlich Unternehmensanteile abzugeben. Diese Art der Beteiligung
ermoglicht es den Unternehmen, wertvolle Mitarbeiter und Partner zu motivieren und zu belohnen, wahrend

sie gleichzeitig wertvollen Cashflow in den friihen, oft kapitalintensiven Phasen des Unternehmens bewahren.

Ein wesentlicher Vorteil von virtuellen Anteilen liegt in ihrer Flexibilitit. Da keine echten Anteile
ausgegeben werden, bleibt die Eigentiimerstruktur unverandert, und das Unternehmen kann dennoch die mit
dem Erfolg des Unternehmens steigende Vergilitung anbieten. Diese Art von Anreizen kann besonders attraktiv
sein, um hochqualifizierte Mitarbeiter zu gewinnen und zu halten, die einen direkten Beitrag zum

Unternehmenserfolg leisten und daher direkt an dessen Wertsteigerung teilhaben méchten.

Allerdings bringen virtuelle Anteile auch Nachteile mit sich. In Deutschland ist die Besteuerung von
virtuellen Anteilen komplex und kann fiir die Empfanger der Anteile zu steuerlichen Nachteilen fiihren. Da die
steuerliche Behandlung von virtuellen Anteilen weniger klar definiert ist als die von echten Aktien, kann dies zu
Unsicherheiten und potenziell héheren Steuerlasten fiihren. Zudem sind virtuelle Anteile nicht immer bei allen
Stakeholdern beliebt, da sie im Gegensatz zu echten Anteilen kein Stimmrecht oder Eigentum am Unternehmen

vermitteln.

SchlieRlich ist es wichtig zu bedenken, dass die Einfiihrung von virtuellen Anteilen sorgfiltig geplant
und strukturiert werden muss, um rechtliche, steuerliche und betriebliche Herausforderungen zu vermeiden.
Die klare Definition der Bedingungen, unter denen die virtuellen Anteile ausgegeben und eventuell ausgezahlt
werden, ist entscheidend, um Konflikte und Missverstiandnisse zu vermeiden. Diese VorsichtsmafRnahmen
helfen, das Vertrauen und die Zufriedenheit der beteiligten Parteien sicherzustellen, was fiir den langfristigen

Erfolg des Unternehmens von entscheidender Bedeutung ist.

1.5 Zusammenfassung

Die verschiedenen Formen der Eigenkapitalfinanzierung, darunter Stamm- bzw. Nennkapital, Series-A, B, C-
Runden, verdeckte Einlagen und virtuelle Anteile, bieten Unternehmen eine Reihe von Maglichkeiten, Kapital far
Wachstum und Entwicklung zu beschaffen. Jede dieser Finanzierungsformen hat spezifische Vor- und Nachteile

und ist je nach Entwicklungsstadium des Unternehmens und den Zielen der Beteiligten unterschiedlich geeignet.

Stamm- bzw. Nennkapital ist grundlegend fir die Grindung und rechtliche Existenz von
Kapitalgesellschaften. Mit einem minimalen gesetzlichen Erfordernis ermoglicht es einen schnellen

Unternehmensstart, ist jedoch oft nicht ausreichend, um den operativen Geschéftsbetrieb nachhaltig zu
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finanzieren. Es bildet die Haftungsgrundlage der Gesellschaft und ist entscheidend fiir die Berechnung der

Eigenkapitalrendite.

Series-A, B, C-Runden sind fortschreitende Finanzierungsrunden, die es etablierteren Unternehmen

ermoglichen, signifikante Kapitalmengen zur Skalierung ihrer Operationen zu beschaffen. Diese
Finanzierungsformen erlauben es, mit externem Kapital zu arbeiten und das persénliche Risiko der Griinder zu
minimieren. Allerdings kénnen hohe Erwartungen der Investoren und die mogliche Verwasserung der Anteile die

unternehmerische Freiheit einschranken.

Verdeckte Einlagen bieten eine Moglichkeit zur Kapitalzufiihrung, bei der Investoren anonym bleiben
kénnen. Diese Form der Beteiligung ist flexibel und erhalt die offizielle Eigentlimerstruktur, kann jedoch
emotionale Bindungen und rechtliche Komplexitaten mit sich bringen. Es wird eine zusatzliche Beteiligungsebene

geschaffen, die die Kapitalstruktur verkomplizieren kann.

Virtuelle Anteile oder Phantomaktien sind besonders nitzlich, um wichtige Mitarbeiter in spateren
Wachstumsphasen zu motivieren, ohne tatsachliches Eigenkapital zu vergeben. Sie bewahren den Cashflow und
vermeiden eine Verwasserung der Anteile. Jedoch kann ihre Besteuerung in Deutschland komplex sein und sie

bieten keine echten Stimmrechte, was ihre Beliebtheit einschranken kann.

Jede dieser Eigenkapitalfinanzierungsformen muss sorgfaltig hinsichtlich ihrer Auswirkungen auf die
Unternehmensstruktur, Steuerlast und die Beziehung zu den Investoren und Mitarbeitern bewertet werden. Die

Wahl der passenden Finanzierungsform ist entscheidend fiir die langfristige Stabilitdt und das Wachstum eines

Unternehmens.

Im  Folgenden fasst eine Tabelle die ausgefihrten Vor- und Nachteile jeder
Eigenkapitalfinanzierungsform kurz fur Sie zusammen.

Finanzierungsart Vorteile Nachteile Wichtig

Nennkapital

Series ABC-Runde

Verdeckte Einlage

Virtuelle Anteile

Gesetzliche Anforderung
ist niedrig (in Deutschland
ab 1 EUR), ermoglicht
schnellen Einstieg.
Ermoglicht mit dem Geld
fremder Dritter zu
arbeiten, anstatt weiter
selbst ins Risiko zu gehen.
Die Grunder,
Gesellschafter oder Dritte
kdnnen sich unerkannt am
Unternehmen beteiligen.

Spart Cashflow in friihen
Stadien zur Beteiligung von
wichtigen Stakeholdern.

Meistens nicht ausreichend,
um das Geschaft operativ
nachhaltig zu betreiben.

Geldgeber erwarten oft
Sonderrechte und haben
eine hohe
Renditeerwartung.
Haufig sind Investoren aus
dem persénlichen Umfeld
mit emotionaler Bindung zu
finden.

Haufig schwierige
Besteuerungssituation in
Deutschland; nicht immer
beliebt.

Tabelle 1: Vergleichstabelle Fremdkapital
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1 Eigenkapital

Eigenkapital reprasentiert den Anteil des Vermogens eines Unternehmens, der direkt den Eigentiimern
zuzurechnen ist. Es bildet somit die Summe der Mittel, die von den Gesellschaftern oder Aktiondren in das
Unternehmen eingebracht wurden, zuziiglich der im Laufe der Zeit im Unternehmen erwirtschafteten Gewinne,
abziiglich der entnommenen Gewinnausschiittungen. Eigenkapital dient nicht nur als Finanzierungsquelle ohne
Ruckzahlungsverpflichtung, sondern auch als Indikator fir die finanzielle Stabilitdt und Unabhéngigkeit eines
Unternehmens. Da es keine festen Zinszahlungen wie bei Fremdkapital erfordert, bietet es einem Unternehmen
Flexibilitdt in finanziell anspruchsvollen Zeiten. Gleichzeitig bindet es die Investoren langfristig an das
Unternehmen, da sie als Eigentimer am unternehmerischen Risiko teilhaben und im Erfolgsfall durch

Wertsteigerungen und Dividenden profitieren kdnnen.

1.1 Stamm-/Nennkapital

Stamm- oder Nennkapital ist ein zentraler Begriff bei der Griindung und der Finanzstruktur von
Kapitalgesellschaften, insbesondere bei der GmbH und der Aktiengesellschaft. Ein wesentlicher Vorteil des
Stamm- bzw. Nennkapitals besteht darin, dass die gesetzlichen Anforderungen fiir seine Hohe relativ niedrig sind
— in Deutschland kann das Stammkapital einer UG bereits ab 1 Euro festgesetzt werden. Dies ermoglicht
Grindern einen schnellen und kostengtlinstigen Einstieg in die Unternehmenswelt, da sie nicht gezwungen sind,

groRe Summen an Kapital aufzubringen, um ihre Geschaftsidee rechtlich als Unternehmen zu etablieren.

Jedoch bringt diese Niedrigschwelle auch Nachteile mit sich. Haufig reicht das minimal erforderliche
Stamm- oder Nennkapital nicht aus, um ein Geschaft operativ nachhaltig zu betreiben. Es dient in erster Linie
der formalen Griindung der Gesellschaft, aber fiir die Deckung laufender Betriebskosten, Investitionen oder zur
Absicherung gegeniber Kreditgebern und Investoren sind in der Regel zusatzliche Finanzierungsquellen
notwendig. Das bedeutet, dass Griinder oft schon friih zusatzliches Kapital beschaffen missen, sei es durch

Darlehen, Investorenbeteiligungen oder Fordermittel.

Zudem definiert die Hohe des eingebrachten Kapitals die Basis fiir die Berechnung der persénlichen
Eigenkapital-Rendite (Return on Equity, RoE) von Griindern und Investoren. Diese ist eine zentrale Kennzahl in
der Finanzwirtschaft, die dazu dient, die Rentabilitit des von den Eigentlimern in ein Unternehmen
eingebrachten Kapitals zu messen. Diese Kennzahl gibt an, wie effektiv die Eigentiimer ihr Kapital eingesetzt
haben, um Gewinne zu erzielen. Fir Griinder ist sie besonders wichtig, da sie direkt zeigt, wie rentabel ihre

Investition war.

Die Berechnung der Eigenkapitalrendite erfolgt durch das Verhaltnis des Jahresiberschusses (nach

Steuern) zum durchschnittlich eingesetzten Eigenkapital. FormelmaRig ausgedriickt ist das:

ahresiberschuss

Eigenkapitalrendite = (J )xlOO

Eigenkapital
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Der Inhaber von DS Corporate Finance hat mit seinem eigenen Unternehmen bereits 2014 die ersten
Eigenkapitalfinanzierungen gefiihrt und deutschlandweit bei bekannten Fonds und Risikokapitalgebern gepitcht.
Seither erstellen wir routiniert Finanzmodelle, Businesspldne, Bewertungsmodelle und Pitchdecks fir alle Arten
von Investoren. Wir sprechen zudem auf Erfolgsprovision basiert Geldgeber an. Falls das auch fir lhr

Unternehmen von Interesse ist, rufen Sie uns an oder machen einen kostenlosen Termin bei MS Teams aus.
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2 Fremdkapital

Fremdkapital spielt eine entscheidende Rolle in der Finanzierungsstrategie vieler Unternehmen, unabhangig von
ihrer GroRe oder Branche. Es umfasst alle finanziellen Verbindlichkeiten eines Unternehmens, die zu einem
zuklnftigen Zeitpunkt zurlickgezahlt werden missen, wie beispielsweise Darlehen, Anleihen oder Kredite. Die
Nutzung von Fremdkapital bietet Unternehmen die Moglichkeit, notwendige Investitionen zu tatigen oder das
Betriebskapital zu erweitern, ohne direkt Eigenkapital zu verbrauchen oder die Eigentlimerstruktur zu
verdandern. Dies kann besonders attraktiv sein, um die Wachstumsphase zu unterstiitzen oder um durch

schwierige wirtschaftliche Zeiten zu navigieren.

Ein entscheidender Vorteil von Fremdkapital besteht darin, dass es den Unternehmen erméglicht,
Hebelwirkungen zu nutzen, die potentiell die Rentabilitdt des eingesetzten Eigenkapitals erh6hen. Zudem sind
die Kosten fiir Fremdkapital steuerlich absetzbar, was die Gesamtkosten der Finanzierung reduziert. Jedoch birgt
die Aufnahme von Fremdkapital auch Risiken, insbesondere durch die Zins- und Tilgungsverpflichtungen, die
unabhangig von der wirtschaftlichen Lage des Unternehmens erfiillt werden miissen. Diese Verbindlichkeiten

kénnen die Liquiditat eines Unternehmens unter Druck setzen und die finanzielle Flexibilitat einschranken.

In der folgenden Diskussion werden die verschiedenen Arten von Fremdkapital sowie deren Vor- und
Nachteile detailliert betrachtet, um ein umfassendes Verstandnis dieser wichtigen Finanzierungsquelle zu
gewabhrleisten. Dies wird Unternehmen dabei helfen, fundierte Entscheidungen zu treffen, wie sie Fremdkapital

effektiv in ihre Gesamtfinanzierungsstrategie integrieren kdnnen.

2.1 Kontokorrentlinie

Die Kontokorrentlinie, oft auch als Betriebsmittellinie bezeichnet, ist eine haufig genutzte Finanzierungsform fiir
Unternehmen, die kurzfristig ihren Kapitalbedarf decken miissen. Ein wesentlicher Vorteil dieser Kreditform
liegt in ihrer Flexibilitdt und der unkomplizierten Handhabung. Unternehmen kénnen innerhalb des vereinbarten
Kreditrahmens nach Bedarf Gelder abrufen und zuriickzahlen, was besonders fiir die Uberbriickung von
Liquiditatsengpassen oder zur Finanzierung des Umlaufvermogens nitzlich ist. Diese Flexibilitdt ermdoglicht es
Unternehmen, schnell auf finanzielle Herausforderungen zu reagieren, ohne jedes Mal einen neuen

Kreditantrag stellen zu missen.

Ein Nachteil der Kontokorrentlinie sind jedoch die relativ hohen Zinsen, die fiir die Inanspruchnahme
anfallen kénnen. Diese Zinsen sind oft héher als bei anderen Kreditarten, was die Kosten der Finanzierung
erhohen kann. Zudem kann die Bonitdt und das bankinterne Rating eines Unternehmens leiden, wenn die
Kontokorrentlinie dauerhaft bis zum Maximum ausgeschopft wird. Banken kdnnten dies als Zeichen mangelnder
finanzieller Stabilitdt interpretieren, was zu unglnstigeren Konditionen bei zukinftigen Finanzierungen fiihren

oder die Moglichkeit weiterer Kreditaufnahmen einschranken kénnte.
Ein weiterer wichtiger Aspekt ist, dass die persénliche Haftung der Gesellschafter fast immer eine

Voraussetzung fiir die Gewahrung einer Kontokorrentlinie ist. Dies bedeutet, dass die Gesellschafter personlich
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flr die Riickzahlung des Kredits haften, was das personliche Risiko erheblich erhéht. Unternehmen missen daher
sorgfiltig abwagen, inwiefern die Nutzung einer Kontokorrentlinie gerechtfertigt ist, besonders in Anbetracht der

potenziellen Risiken fiir die personliche Finanzlage der Gesellschafter.

Zusammenfassend bietet die Kontokorrentlinie Unternehmen eine flexible und schnelle Moglichkeit,
kurzfristige Finanzierungsbedirfnisse zu decken, birgt jedoch auch Risiken wie hohe Zinskosten und mégliche
negative Auswirkungen auf die Bonitat. Die Entscheidung fiir eine Kontokorrentlinie sollte daher immer unter
sorgfaltiger Abwagung der finanziellen Lage und der langfristigen strategischen Ziele des Unternehmens

getroffen werden.

2.2 Langfristige Bankkredite

Langfristige Bankdarlehen stellen eine grundlegende Finanzierungsquelle fir Unternehmen dar, die
umfangreiche Investitionen planen, etwa in Infrastruktur, Anlagen, Logistik oder Produktionsmittel. Diese
Darlehen werden in der Regel fiir einen Zeitraum von mehr als einem Jahr gewahrt und bieten die Moglichkeit,
groBe Projekte zu finanzieren, die eine entscheidende Rolle fiir das Wachstum und die Entwicklung eines
Unternehmens spielen kdnnen. Ein wesentlicher Vorteil langfristiger Bankdarlehen liegt in ihrer Struktur, die oft
eine feste Laufzeit und einen festen Zinssatz aufweist, wodurch die Finanzplanung erleichtert und die Risiken

von Zinsschwankungen minimiert werden.

Allerdings kann der Prozess der Beantragung langfristiger Bankdarlehen frustrierend sein und oft ein
tiefgehendes Unverstandnis seitens der Banken fiir die spezifischen Bediirfnisse und Herausforderungen des
beantragenden Unternehmens offenbaren. Die Antragstellung erfordert in der Regel eine umfangreiche
Dokumentation und detaillierte Geschaftspléane, was besonders fiir kleinere Unternehmen eine Hiirde darstellen
kann. Dariber hinaus besteht oft die Sorge vor einer Ablehnung des Kreditantrags, was besonders bei
strategischen Investitionen zu signifikanten Verzégerungen oder sogar zu einer Gefdhrdung des Projekts fiihren

kann.

Ein weiterer wichtiger Punkt ist, dass fiir die Bewilligung eines langfristigen Bankdarlehens fast immer
die personliche Haftung der Gesellschafter erforderlich ist. Dies bedeutet, dass im Falle eines Scheiterns des
Unternehmens die Gesellschafter persénlich fir die Riickzahlung des Darlehens haften, was das personliche

Risiko erheblich erhéht.

Die Attraktivitdt insbesondere der KfW-KMU-Kredite und des KfW-Startgelds liegt besonders in ihren
verglinstigten Konditionen und der Unterstiitzung, die sie speziell kleinen und mittleren Unternehmen sowie
Start-ups bieten. Diese Kreditprogramme der Kreditanstalt fir Wiederaufbau (KfW) sind darauf ausgelegt,
Unternehmen, die sonst Schwierigkeiten hatten, Finanzierung zu erhalten, Zugang zu notwendigen Mitteln zu
verschaffen. Die KFW-KMU-Kredite bieten langfristige Finanzierungsoptionen zu attraktiven Zinsen, die oft unter

den iiblichen Marktkonditionen liegen.

Das KfW-Startgeld ist speziell fir Griinder und junge Unternehmen konzipiert und ermaglicht es, bis zu

125.000 Euro zu glinstigen Konditionen fiir Betriebsmittel und Investitionen zu leihen. Ein weiterer Vorteil dieser
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Programme ist, dass die KfW einen Teil des Risikos tibernimmt, was die Bereitschaft der Banken erhoht, diese
Darlehen zu gewahren. Somit bieten KfW-Kredite eine wertvolle Ressource fiir Unternehmen, die sich in der
Wachstumsphase befinden oder spezifische Investitionen tdtigen miissen, um ihre Wettbewerbsfahigkeit zu

erhdhen.

Falls Sie Unterstiitzung bei der Beantragung eines langfristigen Bankkredits oder eines KfW-gedeckten

Investitionskredits bendtigen, zégern Sie nicht, uns anzusprechen.

2.3 Gesellschafterdarlehen

Gesellschafterdarlehen sind eine Form der Finanzierung, bei der die Grinder und Gesellschafter eines
Unternehmens diesem Darlehen gewdhren. Diese Art von Darlehen bietet einige spezifische Vorteile,
insbesondere die Moglichkeit fir die Gesellschafter, zusatzlich zur Wertsteigerung ihrer Anteile beim
Unternehmenserfolg durch Zinsertrdge aus den Darlehen eine hoéhere Rendite zu erzielen. Dies kann
insbesondere in Phasen nitzlich sein, in denen das Unternehmen Kapital benétigt, aber keine weiteren Anteile

ausgeben mochte oder kann, um die bestehenden Eigentumsverhiltnisse nicht zu verwassern.

Allerdings bringt diese Finanzierungsform auch erhdhte Risiken mit sich. Wenn Gesellschafter einem
Unternehmen Darlehen gewahren, erhdht sich ihr finanzielles Engagement im Unternehmen, was bedeutet, dass
sie in verschiedenen Risikoebenen investiert sind: sowohl als Kapitaleigner als auch als Kreditgeber. Dies kann
im Falle finanzieller Schwierigkeiten oder eines Scheiterns des Unternehmens zu erheblichen finanziellen
Verlusten flihren. Zusatzlich zum erhoéhten finanziellen Risiko kann das Klumpenrisiko, also die Konzentration
finanzieller Ressourcen in einer einzigen Investition, bedeutsam wachsen. Dieses Risiko wird besonders kritisch,
wenn das Unternehmen auf Schwierigkeiten stot und die Gesellschafter gleichzeitig sowohl ihre Anteile als auch

die Riickzahlung ihrer Darlehen gefahrdet sehen.

Ein weiterer wichtiger Aspekt ist die mogliche Emotionalitdt in geschaftlichen Entscheidungen, die
durch Gesellschafterdarlehen entstehen kann. Wenn Gesellschafter sowohl in ihrer Rolle als Anteilseigner als
auch als Kreditgeber betroffen sind, konnen emotionale Faktoren und persénliche finanzielle Interessen zu einer
Herausforderung bei der objektiven Entscheidungsfindung werden. Dies kann die Unternehmensfiihrung
komplizieren, insbesondere wenn es um schwierige Entscheidungen wie Restrukturierungen oder strategische

Weichenstellungen geht.

Gesellschafterdarlehen kénnen somit sowohl nitzlich sein, um einem Unternehmen flexibel und
verhaltnismaRig unkompliziert zusatzliches Kapital zur Verfligung zu stellen, als auch riskant, da sie das finanzielle
und emotionale Engagement der Gesellschafter im Unternehmen erhéhen. Unternehmen und ihre
Gesellschafter sollten daher sorgfaltig priifen, ob die Vorteile dieser Darlehen die damit verbundenen Risiken
iiberwiegen und ob alternative Finanzierungsformen vielleicht besser geeignet waren, um die langfristige

Stabilitdt und Gesundheit des Unternehmens zu gewahrleisten.
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2.4 Wareneinkaufskredite

Wareneinkaufslinien sind spezielle Kreditlinien, die Unternehmen nutzen kénnen, um den Einkauf von Waren zu
finanzieren, ohne dabei sofortige Barausgaben tatigen zu missen. Diese Art der Finanzierung bietet erhebliche
Vorteile, insbesondere die Optimierung des Cash Operating Cycles. Indem Unternehmen den Zeitraum zwischen
dem Ausgeben von Geld fiir Rohstoffe oder Waren und dem Erhalt von Einnahmen aus dem Verkauf dieser Waren
verkirzen, kdnnen sie ihren Cashflow effizienter gestalten und die Notwendigkeit verringern, groBe Mengen an
Kapital in Lagerbestdnden zu binden. Dies tragt dazu bei, die Lagerhaltungskosten zu reduzieren und die

finanziellen Kennzahlen zu verbessern, was wiederum die finanzielle Gesundheit des Unternehmens starkt.

Ein Nachteil von Wareneinkaufslinien ist jedoch der oft hohe effektive Jahreszins, der mit dieser Art von
Krediten verbunden ist. Obwohl diese Kosten zunachst als Nachteil erscheinen, ermdglichen Wareneinkaufslinien
Unternehmen haufig, schneller zu wachsen, indem sie die notwendigen Ressourcen bereitstellen, um auf
Marktchancen zu reagieren und den Umsatz zu steigern. Dieser ,Wachstumsturbo” kann entscheidend sein, um

Marktanteile zu sichern und Wettbewerbsvorteile zu erzielen.

Ein weiteres wichtiges Uberlegungselement bei der Nutzung von Wareneinkaufslinien ist die
strategische Prioritdtensetzung. Unternehmen missen entscheiden, ob sie sich darauf konzentrieren mochten,
Marktanteile zu sichern, was oft aggressive Investitionen und damit verbundene Risiken erfordert, oder ob sie
ihren Bestand maximal profitabel verwalten wollen, was eine konservativere Herangehensweise erfordert, die
auf nachhaltiges Wachstum abzielt. Diese Entscheidungen hangen von den langfristigen Zielen des

Unternehmens, der Marktumgebung und der Risikobereitschaft der Unternehmensleitung ab.

Insgesamt bieten Wareneinkaufslinien Unternehmen eine flexible Moglichkeit, ihnre Warenbeschaffung
und Lagerhaltung zu finanzieren, wobei sie jedoch die Kosten und Risiken sorgfaltig gegen die potenziellen
Vorteile abwagen missen. Diese Finanzierungsoption kann besonders wertvoll sein fir Unternehmen in

wachstumsstarken Branchen oder in Markten, in denen schnelles Handeln tber den Erfolg entscheiden kann.

2.5 Zusammenfassung

In der Unternehmensfinanzierung spielen verschiedene Arten von Fremdkapital eine zentrale Rolle, da sie es
Unternehmen erméglichen, Wachstum zu finanzieren, operative Kosten zu decken und ihre finanzielle Flexibilitat

zu verbessern. Jede Fremdkapitalform bietet dabei spezifische Charakteristika mit sich.

Kontokorrentkredite sind eine flexible Finanzierungsform, die es Unternehmen ermaglicht, kurzfristige
Liquiditatsschwankungen zu managen. Sie sind unkompliziert in der Handhabung und erlauben schnellen Zugriff
auf benotigte Mittel, kommen allerdings oft mit hohen Zinsen und kénnen bei dauerhafter Maximalausschopfung

die Bonitat des Unternehmens beeintrachtigen.

Langfristige Bankdarlehen bieten die Moglichkeit, groRere Investitionen zu tatigen, die fir das

langfristige Wachstum des Unternehmens notwendig sind. Sie haben den Vorteil klar definierter
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Rickzahlungsplane und Zinsen, was die Finanzplanung vereinfacht. Der Antragsprozess kann jedoch komplex und

langwierig sein, und die starren Riickzahlungsbedingungen erhéhen das finanzielle Risiko.

Gesellschafterdarlehen ermoglichen es Unternehmern und Gesellschaftern, zusatzliche Mittel zur
Verfuigung zu stellen, ohne die Eigentlimerstruktur zu verdandern. Sie erhdhen jedoch das finanzielle und
emotionale Engagement der Gesellschafter im Unternehmen, was bei finanziellen Schwierigkeiten zu komplexen

Situationen fiihren kann.

Wareneinkaufslinien optimieren den Cash Operating Cycle und reduzieren die Notwendigkeit, Kapital
in Lagerbestidnden zu binden. Sie kommen jedoch oft mit hohen effektiven Zinssatzen und erfordern eine

sorgfaltige Abwagung zwischen Wachstumspotenzial und finanziellen Kosten.

KfW-Kredite und speziell das KfW-Startgeld bieten attraktive Konditionen fiir kleine und

mittelstdndische Unternehmen sowie Griinder. Sie werden teilweise staatlich subventioniert und sollen die

Finanzierung erleichtern und das Risiko flr traditionelle Banken reduzieren, was die Kreditvergabe stimuliert.

Zusammenfassend ldsst sich sagen, dass jede Fremdkapitalform ihren Platz in der

Finanzierungsstrategie eines Unternehmens hat, abhangig von den spezifischen Bedilrfnissen, der
wirtschaftlichen Situation und den langfristigen Zielen des Unternehmens. Es ist wichtig, dass Unternehmen die
jeweiligen Vor- und Nachteile sorgfiltig abwdgen, um ihre Kapitalstruktur optimal zu gestalten und ihre

finanzielle Gesundheit zu sichern.

Die folgende tabellarische Ubersicht soll die jeweiligen Vor- und Nachteile aller aufgefiihrten

Fremdkapitalfinanzierungsformen noch einmal fiir lhre Entscheidungsfindung verdeutlich.

Finanzierungsart

Vorteile

Nachteile

Wichtig

Kontokorrentlinie

Langfristige Bankdarlehen

Gesellschafter-Darlehen

Wareneinkaufslinie

Zumeist als kurzfristige
Zwischen-finanzierung
gedacht, unkomplizierte
Handhabung.

Ermoglicht langfristige

Investitionsvorhaben wie z.

B. in die Logistik oder
Produktion.

Die Grinder und
Gesellschafter konnen
beim Unternehmenserfolg
noch mehr Rendite
erzielen.
Optimiert den Cash
Operating Cycle, reduziert
das Warenlager und
Kennzahlen.

Unattraktiver Zinssatz;
Bonitat kann bei dauerhafter
Nutzung leiden.

Ggf. frustrierender
Antragsprozess; wiederholt
erlebtes Unverstandnis von

Banken; Sorge vor

Ablehnung.

Das Risiko steigt,
Gesellschafter stehen nun in
mindestens zwei Rangfolgen

im Risiko.

Geregelt mit hohem eff. p.a.
Zinssatz, ermdglicht jedoch
oft den Wachstumsturbo.

Tabelle 2: Vergleichstabelle Fremdkapital
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DS Corporate Finance hat in den vergangenen Jahren bereits zahlreiche KfW-Antrage und langfristige
Bankmittel-Antrage begleitet. Dabei haben wir die haufig fur beide Seiten (Kapitalgebende und -beantragende)
entstehende Frustration bestmoglich optimiert oder ganz beseitigt. Die Erfolgsquote unserer Antrage ist
auBergewdhnlich hoch. Falls auch Sie bei der Kapitalbeschaffung Unterstiitzung bendtigen — fast immer rein auf

Erfolgsprovision — rufen Sie jederzeit an oder machen einen kostenlosen Schnelltermin bei MS Teams aus.
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3 Mezzanine-Kapital

Mezzanine-Finanzierungen sind hybride Finanzierungsinstrumente, die Elemente von Eigen- und Fremdkapital
kombinieren und eine wichtige Rolle in der Unternehmensfinanzierung spielen. Sie sind besonders attraktiv fur
Unternehmen, die sich in einer Wachstumsphase befinden und Zugang zu Kapital benétigen, das lber
traditionelle Fremdkapitalfinanzierungen hinausgeht, ohne dabei die Kontrolle Giber das Unternehmen durch die

Ausgabe weiterer Eigenkapitalanteile zu verlieren.

Der Begriff ,Mezzanine” leitet sich aus der Architektur ab, wo er eine Zwischenebene zwischen zwei
Hauptgeschossen bezeichnet. Ahnlich positioniert sich die Mezzanine-Finanzierung in der Kapitalstruktur eines
Unternehmens: Sie ist nachrangig gegeniiber regularem Fremdkapital wie Bankdarlehen, steht jedoch vor dem
Eigenkapital. Dies gibt den Geldgebern eine hohere Sicherheit als den Eigenkapitalgebern, aber weniger als den

traditionellen Kreditgebern.

Typische Instrumente der Mezzanine-Finanzierung umfassen nachrangige Darlehen, Wandeldarlehen,
oder erfolgs- und umsatzbasierte Darlehen. Diese Finanzierungsformen sind oft mit Rechten ausgestattet, die
im Falle einer Unternehmensliquidation nach den Fremdkapitalgebern, aber vor den Eigenkapitalgebern bedient

werden.

Der grolRe Vorteil von Mezzanine-Kapital liegt in seiner Flexibilitdt: Die Konditionen kénnen individuell
angepasst werden, was Zinszahlungen, Laufzeiten und Riickzahlungsmodalitdten angeht. Oft beinhalten sie auch
Wandlungsrechte oder Optionen, die es den Investoren ermoglichen, ihre Darlehen unter bestimmten
Bedingungen in Eigenkapital umzuwandeln. Dies kann fir Unternehmen eine weniger dilutive Alternative sein,
die ihnen hilft, ihre Eigenkapitalbasis zu starken und gleichzeitig das notwendige Kapital flir Wachstum oder

Restrukturierungen zu beschaffen.

Jedoch bringt Mezzanine-Kapital auch Herausforderungen mit sich, vor allem in Form héherer Kosten
im Vergleich zu traditionellem Fremdkapital, da Investoren fiir das (bernommene Risiko entschadigt werden
wollen. AulRerdem kénnen die komplexen Vereinbarungen und potenziellen Eigenkapital-kKomponenten die

Unternehmensbilanz und die Beziehungen zu bestehenden Investoren und Kreditgebern beeinflussen.

Zusammengefasst bieten Mezzanine-Finanzierungen Unternehmen eine wertvolle Moglichkeit, Kapital
zu beschaffen und gleichzeitig eine ausgewogene Kapitalstruktur zu erhalten. Sie sind besonders niitzlich fir
mittelstandische Unternehmen oder schnell wachsende Start-ups, die sich in einer Transformationsphase

befinden oder spezielle Projekte finanzieren mochten.

3.1 Nachrangdarlehen

Nachrangdarlehen sind eine besondere Form von Darlehen, die in der Kapitalstruktur eines Unternehmens eine
Position zwischen dem herkémmlichen Fremdkapital und dem Eigenkapital einnehmen. Ein wesentlicher Vorteil
von Nachrangdarlehen ist, dass sie haufig dem wirtschaftlichen Eigenkapital hinzugerechnet werden. Dies starkt

die Bilanz eines Unternehmens und kann die Kreditwirdigkeit gegeniiber weiteren Kreditgebern verbessern, da
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das Unternehmen (iber eine solider erscheinende Kapitalbasis verfligt. Diese Eigenschaft macht
Nachrangdarlehen besonders attraktiv fiir Unternehmen, die ihre Eigenkapitalquote verbessern mochten, ohne

neue Anteilseigner aufnehmen zu missen.

Ein signifikanter Nachteil von Nachrangdarlehen ergibt sich aus ihrer Stellung in der Kapitalstruktur: Da
sie im Insolvenzfall erst nach den Forderungen der Ubrigen Fremdkapitalgeber bedient werden, tragen die Geber
von Nachrangdarlehen ein hoheres Risiko. Dies spiegelt sich in h6heren Zinssatzen wider, die im Vergleich zu
anderen Darlehensformen deutlich Gber dem Durchschnitt liegen kénnen. Unternehmen miissen daher die
Kosten dieser Finanzierungsform sorgfiltig gegen den Nutzen abwagen, da die hohen Zinslasten die finanzielle

Belastung insgesamt erhéhen kénnen.

In Deutschland und Osterreich ist das Konzept der nachrangigen Darlehen besonders im Bereich des
Business Crowdlending verbreitet. Hierbei investieren zahlreiche private Anleger kleine Betrdage in Form von
nachrangigen Darlehen in Unternehmen, typischerweise tiber Online-Plattformen. Diese Form der Finanzierung
hat sich als beliebtes Mittel erwiesen, um kleineren und mittleren Unternehmen Zugang zu Kapital zu
verschaffen, das sonst moglicherweise nicht verfligbar ware. Allerdings sollten sowohl Darlehensgeber als auch
-nehmer die spezifischen Risiken dieser Darlehensform nicht unterschatzen, insbesondere die nachrangige

Behandlung im Fall finanzieller Schwierigkeiten.

Zusammenfassend bieten Nachrangdarlehen Unternehmen die Mdéglichkeit, ihre Kapitalstruktur zu
starken und Zugang zu neuen Finanzierungsquellen zu erhalten. Sie erfordern jedoch eine sorgfaltige Abwagung
der hoheren Kosten und Risiken, die mit der nachrangigen Stellung dieser Darlehen verbunden sind.
Unternehmen sollten die Bedingungen genau priifen und sicherstellen, dass die Finanzierungskosten im Einklang

mit ihren langfristigen finanziellen Strategien stehen.

3.2 Wandeldarlehen

Wandeldarlehen sind eine flexible Finanzierungsform, die besonders in der Start-up- und
Wachstumsfinanzierung hdufig zum Einsatz kommt. Sie bieten die Moglichkeit, das Darlehen unter bestimmten
Bedingungen in Anteile am Unternehmen umzuwandeln. Ein bedeutender Vorteil von Wandeldarlehen ist, dass
im Falle der Nichtriickzahlung das Unternehmen in der Regel nicht direkt Insolvenz anmelden muss. Stattdessen
wird das Darlehen in Eigenkapital umgewandelt, was den Liquiditdatsdruck verringert und gleichzeitig die

Kapitalstruktur starkt.

Ein Nachteil von Wandeldarlehen liegt in der Unsicherheit und dem Risiko der Wandlung. Investoren
sehen die Moglichkeit der Wandlung oft als riskant an, da sie nicht nur von der Entwicklung des Unternehmens,
sondern auch von der Marktbedingung abhangig ist. Diese Unsicherheit kann jedoch auch zu potenziell hdheren
Renditen fiihren, wenn das Unternehmen erfolgreich ist und der Wert der umgewandelten Anteile steigt. Daher
sind Wandeldarlehen eine attraktive Option fiir Investoren, die bereit sind, ein hdheres Risiko einzugehen, um

hoéhere Gewinne zu erzielen.
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Ein weiterer wichtiger Aspekt von Wandeldarlehen ist, dass sie hdufig von Bestands-Gesellschaftern
oder eng verbundenen Investoren vergeben werden, die das Unternehmen und sein Management bereits gut
kennen und ein tiefes Verstandnis fiir die geschéftlichen Herausforderungen und Chancen haben. Diese Nihe
zum Unternehmen ermoglicht es den Investoren, das Risiko besser einzuschiatzen und unterstiitzt das

Unternehmen mit Kapital von Parteien, die ein intrinsisches Interesse am langfristigen Erfolg haben.

Zusammenfassend bieten Wandeldarlehen sowohl fiir Unternehmen als auch fiir Investoren erhebliche
Flexibilitdit und konnen eine Win-Win-Situation schaffen, indem sie das Risiko der Riickzahlung fir das
Unternehmen minimieren und gleichzeitig fiir die Investoren die Chance auf eine Beteiligung am
Unternehmenserfolg bieten. Allerdings ist es wichtig, dass alle Beteiligten das inhdrente Risiko der Wandlung

grindlich verstehen und abwégen.

3.3 Umsatzbeteiligungen

Umsatzbeteiligung, auch bekannt als Revenue Based Finance, ist eine Finanzierungsform, bei der die
Rickzahlungen an den Umsatz des Unternehmens gekoppelt sind. Diese Art der Finanzierung bietet eine flexible
Ruckzahlungsstruktur, die insbesondere fiir Unternehmen mit stark schwankenden Einnahmen vorteilhaft sein
kann. Ein wesentlicher Vorteil dieser Finanzierungsart ist ihre faire Struktur fiir beide Parteien: Wahrend das
Unternehmen von einer an den Cashflow angepassten Riickzahlungsverpflichtung profitiert, wird der Geldgeber
bei einem starken Vertriebserfolg des Unternehmens gesondert belohnt. Dies kann fir den Geldgeber
besonders attraktiv sein, da die potenziellen Riickzahlungen die anfanglichen Investitionen erheblich Gbertreffen

kdénnen, wenn das Unternehmen erfolgreich ist.

Ein Nachteil der Umsatzbeteiligung ist das erhéhte Risiko eines Totalverlustes, das sich aus der direkten
Abhéngigkeit der Rickzahlungen vom Geschiftserfolg ergibt. Aus diesem Grund werden fiir diese Art der
Finanzierung haufig hohere Zinsen verlangt, um das erhdhte Risiko zu kompensieren. Dies kann die Kosten der
Kapitalbeschaffung fiir das Unternehmen erheblich erh6hen und muss sorgfiltig gegen die Vorteile der flexiblen

Riickzahlungsbedingungen abgewogen werden.

Ein weiterer wichtiger Aspekt ist, dass Umsatzbeteiligungen zumeist nur von Spezialfinanzierern
angeboten werden, die sich auf diese Art der Finanzierung fokussieren. Die Vertragswerke fir
Umsatzbeteiligungen sind oft umfangreich und kénnen langwierig in der Aushandlung sein, da sie detaillierte
Bestimmungen Uber Umsatzdefinitionen, Messverfahren und Zahlungsmodalitdten enthalten missen. Dies kann
den Prozess der Kapitalbeschaffung verlangsamen und erfordert von den Unternehmen, dass sie rechtliche und
finanzielle Beratung einholen, um sicherzustellen, dass die Vertrage ihre Interessen angemessen schiitzen. Das
Hinzuziehen eines versierten Finanzierungsberaters ist ratsam, um die Informationsasymmetrie zwischen

Kapitalgebern und -nehmern zu tberbriicken.

Zusammenfassend bietet Revenue Based Finance Unternehmen eine anpassungsfihige

Finanzierungsoption, die besonders fiir solche geeignet ist, deren Einnahmen stark schwanken. Trotz der
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potenziell h6heren Kosten und des Risikos eines Totalverlustes kann diese Finanzierungsart fiir Unternehmen,

die rasches Wachstum erfahren und flexible Riickzahlungsoptionen benétigen, sehr attraktiv sein.

3.4 Leasing / Sale-and-Lease Back

Leasing und Sale-and-Lease-Back sind populdre Finanzierungsmethoden, die Unternehmen nutzen, um ihre
Liquiditdt zu managen und finanzielle Flexibilitdt zu gewahrleisten. Beim Leasing mietet ein Unternehmen
benotigte Anlagen oder Ausriistungen fiir einen festgelegten Zeitraum, anstatt sie zu kaufen. Dies schont die
Liquiditat, da groBe Anfangsinvestitionen vermieden werden. Sale-and-Lease-Back ist eine Variante, bei der ein
Unternehmen bereits erworbene Vermogenswerte an eine Leasinggesellschaft verkauft und sie anschlieBend
zuriickmietet. Dies macht gebundenes Kapital im Anlagevermogen frei und verbessert die Liquiditat des

Unternehmens, da der Verkaufserlos sofort verfligbar wird.

Ein wesentlicher Vorteil beider Methoden ist, dass sie Unternehmen ermdglichen, aktuelle
Betriebsmittel effizient zu nutzen und finanzielle Ressourcen fiir andere strategische Investitionen freizusetzen.
Diese Flexibilitat kann besonders wertvoll sein, um auf Marktverdnderungen schnell reagieren zu kénnen oder

in wachstumsintensive Bereiche zu investieren.

Jedoch gibt es auch Nachteile, die beachtet werden mussen. Ein signifikanter Nachteil ist, dass das
Anlagevermégen bei beiden Methoden nicht mehr im Eigentum des Unternehmens ist, was langfristig die
Bilanzstruktur schwachen kann. Zudem kann die Gesamtkostenstruktur dieser Finanzierungsformen hoch sein,
besonders wenn die Leasing- oder Riickmietkonditionen hohe Gebiihren und Zinssétze beinhalten. Diese Kosten

missen sorgfiltig gegen den Nutzen der verbesserten Liquiditat abgewogen werden.

Fur beide Finanzierungsmethoden ist es fast immer ratsam, einen Finanzierungsspezialisten zu
konsultieren. Diese Experten konnen helfen, die besten Konditionen auszuhandeln und sicherzustellen, dass der
Vertrag den Bedirfnissen des Unternehmens entspricht. Die Komplexitat der Vertragsbedingungen und die

langfristigen finanziellen Auswirkungen machen professionelle Beratung zu einem wichtigen Teil des Prozesses.

Zusammenfassend bieten Leasing und Sale-and-Lease-Back wertvolle Moglichkeiten fiir Unternehmen,
ihre Liquiditdt zu verbessern und finanzielle Flexibilitdit zu erhohen. Die Entscheidung fir diese
Finanzierungsoptionen sollte jedoch nach sorgfaltiger Priifung der langfristigen Auswirkungen auf die

Unternehmensfinanzen und die Bilanzstruktur getroffen werden.

3.5 Zusammenfassung

Mezzanine-Finanzierungen bieten eine vielseitige Option fiir Unternehmen, die zwischen Eigen- und
Fremdkapital angesiedelt sind und sowohl Finanzierungsfreiheit als auch Kapitaleffizienz bieten. Sie umfassen
mehrere Finanzierungsinstrumente, darunter Nachrangdarlehen, Wandeldarlehen, Umsatzbeteiligungen sowie

Leasing und Sale-and-Lease-Back, die jeweils spezifische Vor- und Nachteile aufweisen.
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Nachrangdarlehen zihlen zu den klassischen Mezzanine-Finanzierungsformen. Sie werden im Falle
einer Liquidation erst nach anderen, vorrangigen Schulden bedient, was zu hoheren Zinssatzen fuhrt, da die
Darlehensgeber ein groReres Risiko eingehen. Nachrangdarlehen starken die Bilanz eines Unternehmens, da sie

haufig als Teil des wirtschaftlichen Eigenkapitals betrachtet werden.

Wandeldarlehen sind eine dynamische Finanzierungsoption, die Investoren die Moglichkeit gibt, das
Darlehen unter bestimmten Bedingungen in Anteile des Unternehmens umzuwandeln. Diese Flexibilitdt macht
sie besonders attraktiv fiir Unternehmen in Wachstumsphasen und Investoren, die an einer potenziellen

Wertsteigerung interessiert sind.

Umsatzbeteiligungen koppeln die Riickzahlungen an den Umsatz des Unternehmens. Dies bietet eine
flexible Riickzahlungsoption, die besonders fiir Unternehmen mit schwankenden Einnahmen geeignet ist. Trotz
des Risikos eines Totalverlustes fiir den Geldgeber ermoglichen hohe Zinsen den Investoren, im Erfolgsfall

Uiberdurchschnittliche Renditen zu erzielen.

Leasing und Sale-and-Lease-Back bieten Unternehmen die Moglichkeit, Anlagegiiter zu nutzen, ohne
sie sofort kaufen zu mussen, oder sie zu verkaufen und zurlickzuleasen, um Liquiditdt freizusetzen. Diese
Methoden helfen Unternehmen, Kapital effizient zu nutzen, jedoch gehoren die Anlagegiter nicht mehr dem

Unternehmen, was die Bilanzstruktur beeinflussen kann.

Diese Mezzanine-Finanzierungsoptionen sind wertvolle Werkzeuge fir Unternehmen, die ihre
Kapitalstrukturen optimieren und gleichzeitig flexibel auf finanzielle Anforderungen reagieren mochten. Jedes
dieser Instrumente erfordert jedoch eine sorgfiltige Abwagung der Kosten, des Risikos und der strategischen

Auswirkungen auf das Unternehmen.

Die folgende Tabelle soll die Vor- und Nachteile der jeweiligen Mischfinanzierungsformen fiir Sie noch

einmal zusammenfassen.

Finanzierungsart Vorteile Nachteile Wichtig
Wi -
“.ﬁd zume|§t dem Je ndher am Eigenkapital, Crowdlending in DE und AT
wirtschaftlichen . . . .
Nachrangdarlehen . . desto hoher der erwartete sind zumeist nachrangige
Eigenkapital .
. Zinssatz. Darlehen.
hinzugerechnet.
- . S . Wird haufi
Bei Nichtriickzahlung muss Die Moglichkeit zur Ird haufig nur von
. . Bestands-Gesellschaftern
das Unternehmen Wandlung wird als riskant .
Wandeldarlehen . ) - vergeben, die das
meistens nicht Insolvenz angesehen, ermoglicht aber
) Unternehmen schon gut
beantragen. auch Extra-Renditen.
kennen.
Faire Struktur fur beide Je nach . .
. ) Wird zumeist nur von
Seiten, bei starkem Vertragsausgestaltung Spezialfinanzierern
Umsatzbeteiligung Vertriebserfolg wird der besteht die Moglichkeit auf P L
. angeboten, langwieriges
Geldgeber gesondert einen Totalverlust, deshalb Vertragswerk
belohnt. hoher Zins. & ’
Macht Liquiditat im Anlagevermogen gehort der Fastimmer solite auf einen
. . - . . - Makler oder externen
Leasing / SLB Anlagevermogen frei bzw. Firma meistens nicht mehr, Berater fir den Antra
schont diese proaktiv. ggf. hohe Geblihrenstruktur. g

gesetzt werden.
Tabelle 3: Vergleichstabelle Mezzanine-Kapital
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Bei zahlreichen neuartigen Mezzanine-Finanzierungsformen ist DS Corporate Finance seit den friihen
Stunden in Deutschland als Matchmaker aktiv. So sind wir fiir Sie z. B. bei Wareneinkaufsfinanzierern aus dem
angelsachsischen Ausland fiir Einkaufslinien bis 5 Mio. Euro aktiv. Auch kleinere Betrdge beantragen wir flr Sie

fast immer rein auf Erfolgsprovision. Rufen Sie uns hierzu jederzeit an oder machen einen unverbindlichen und

kostenlosen Schnelltermin bei MS Teams aus.
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4 Einladung

Sie planen eine Finanzierung oder stehen vor finanziellen Herausforderungen in Ihrem Unternehmen? Dann
laden wir Sie herzlich zu einer kostenlosen Erstberatung bei DS Corporate Finance ein. Seit 2019 beraten wir
Unternehmen umfassend zu allen in diesem Whitepaper genannten Finanzierungsoptionen. Unsere Erfahrung
und unser deutschlandweites Netzwerk von Banken, Wareneinkaufsfinanzierern, Leasing-Gebern sowie Spezial-
Fonds ermoglichen es uns, lhnen eine maBgeschneiderte und ganzheitliche Beratung zu Geldgebern mit Sitz

von Wien bis London anzubieten.

Wir arbeiten — vorausgesetzt Sie haben alle notwendigen Unterlagen vorliegen — fiir hr Unternehmen
rein auf Erfolgsprovision. Das bedeutet fiir Sie, dass wir uns voll und ganz lhrem Erfolg verpflichten, auch in
schwierigen Fallen oder wenn lhre Antrage zuvor abgelehnt wurden. Fiir alle Finanzierungsvorhaben besuchen
wir Sie auch gerne vor Ort, um lhr Unternehmen personlich kennenzulernen und eine passgenaue Losung zu

entwickeln.

Nutzen Sie diese Gelegenheit und vereinbaren Sie ein Kennenlernen mit David Schirrmacher, dem
Inhaber von DS Corporate Finance. Gemeinsam kdnnen wir die optimalen Finanzierungswege fiir lhr

Unternehmen erschlieRen.

Eine gesprochene Version dieses Whitepapers finden Sie auch als digitalen Kurs bei Udemy. Alle unsere

Mandanten erhalten hierauf kostenlosen Zugriff.

Bei Riickfragen rufen Sie mich auch jederzeit an oder machen einen unverbindlichen und kostenlosen

Schnelltermin bei MS Teams aus.

8

Master in International Business, ESCP Paris
Master of Science in Banking & Finance

King’s College London (Distinction)

Inhaber, DS Corporate Finance
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Disclaimer

Die in diesen Unterlagen enthaltenen Informationen sind nur zur Information des vorgesehenen Empfangers
bestimmt und diirfen ohne vorherige schriftliche Zustimmung von DS Corporate Finance ('Berater') nicht
verwendet, verdffentlicht oder weiterverbreitet werden. Die Meinungen werden nach bestem Wissen und
Gewissen geduRert, und obwohl diese Dokumente mit groRter Sorgfalt erstellt wurden, gibt der Berater keine
Zusicherungen und Gewahrleistungen jeglicher Art in Bezug auf diese Dokumente ab, einschliefRlich, aber nicht
beschrankt auf die Richtigkeit oder Vollstandigkeit der darin enthaltenen Informationen, Fakten und/oder
Meinungen. Der Berater, seine Tochtergesellschaften, Mitarbeiter und Vertreter kdnnen nicht fur die
Verwendung der in diesen Dokumenten enthaltenen Meinungen, Schatzungen, Prognosen und Feststellungen

und das Vertrauen darauf haftbar gemacht werden.
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