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 COMPRA Y VENTA DE NEGOCIOS Y TRASPASOS 

TODO LO QUE DEBES SABER 
 

 



 

 

EXPERIENCIA 
MAS DE 20 AÑOS NOS RESPALDAN 

Hola somos una empresa que tiene más de 20 
años en el mercado en la industria empresarial y 
estos son algunos puntos para emprender tu 
negocio, La experiencia de otros empresarios que 
en el trascurso de la compañía apoyamos, nos 
hemos enfrentado resolviendo obstáculos para 
realizar el sueño para un desarrollo empresarial, 
hoy actualmente estamos apoyando Dallas y Fort 
Worth y Houston, Austin.  ¿Necesitas como abrir 
un negocio en Dallas Texas? llámanos para una 
consulta al 469 394 5940 
 
Jesse C. Pérez  
 

  

 

  

 

 

 

  

 

1. Si no sabes a detalle de qué se trata el negocio que 
quieres emprender ¡no lo hagas! Para emprender un 
negocio debes prepararte y capacitarte. SIN EMBARGO, 
también la experiencia sobre la marcha te irá 
enseñando. Para iniciar un negocio nunca estarás 100% 
preparado por tanto debes recibir toda la asesoría y 
capacitación que puedas antes de dar el primer paso, y 
IMBS está totalmente capacitado para realizarlo. 
 

 

NO DUDES EN VISITARNOS EN NUESTRA OFICINA 
PARA UNA CONSULTA DE NEGOCIOS IMBS & QR 

2351 West Northwest Hwy Dallas TX 75220 

LLAMA GRATIS AL: 214-484-8448   

 

TODO SE PUEDE INTENTENTEMOS JUNTOS 



 

 

CONOCIMIENTO 
2. Asegúrate que tienes madera para emprender. 
¿cómo puedes saberlo? Estar nervioso y tener 
dudas es parte del inicio de todo nuevo 
emprendimiento, no te preocupes que hasta el 
empresario más exitoso tiene estos mismos 
sentimientos de cuando en cuando. Sabes que 
tienes madera de emprendedor cuando: Eres 
OPTIMISTA, eres INOVADOR, eres PERSEVERANTE. 
Si disfrutas de aprender y hacer cambios irás por 
buen camino y desarrollo para el CRECIMIENTO 
EMPRESARIAL. 
 

 

 

 

TITLE GOES 
HERE 
SUBTITLE GOES HERE 

 

   
  

                     
3. Planifica. Bien, has identificado que tienes madera de empresario, pero SI NO PLANIFICAS y no 
tienes claras tus metas jamás lograrás tus objetivos. Imagínate que utilizas toda tu energía y tus 
talentos ¡pero vas por el camino equivocado! Sería una pérdida de tiempo. Empieza por hacer un 
plan de negocios, traza metas a corto plazo primero de lo contrario podrías desalentarte, pero 
planificar es desarrollo. 
 

4. Identifica y analiza tu público objetivo. Quién es tu público objetivo, por ejemplo: si vendes 
productos de belleza tu público es femenino; pero tus productos son ¿para jovencitas? ¿Personas 
de mediana edad? ¿Personas mayores? Cuáles son sus preferencias, dónde compran, por qué 
compran. Una vez que identifiques a tu público objetivo podemos dar el siguiente paso, podrá ser 
un restaurante, podrás ser lo que quieres realizar lo que has VISUALIZADO en tu vida.  
 

5. Promociona tu negocio. Muchos dueños de negocio no le dan la importancia necesaria a 
adaptarse a los diferentes métodos que ofrece hoy en día la tecnología para promocionar sus 
negocios. Sin embargo, es necesario despertar el interés del público dándole el primer 
empujoncito usando: las redes sociales, una fiesta de apertura, panfletos con descuentos y ofertas 
especiales. Si tu negocio no tiene un logo o una página web, no le darás la imagen profesional y la 
formalidad que merece tu empresa, y IMBS está capacitado para Marketing Digital Redes Sociales.  
 



 

 
 
6. Dale un vistazo a tu competencia. Identificando sus fortalezas y debilidades podemos crear 
mejores estrategias de ventas. Por ejemplo, al analizar las debilidades podemos evitar caer en 
esos mismos errores, un buen ejemplo es: “sus precios son altos” dale a tu público un mejor 
precio y servicio, añade garantías y haz llamadas de seguimiento. También aprende de las 
estrategias que tu competencia usa y que les da buenos resultados, esto te ayuda a no reinventar 
la rueda, aplica esas mismas estrategias, pero ¡sé innovador, da un paso más adelante! 
 
7. Evita endeudarte. Lo ideal para iniciar un negocio es utilizar un capital propio, más adelante 
cuando el negocio empieza a crecer se puede recurrir a dinero prestado, siempre y cuando las 
fuentes de financiamiento sean confiables y el porcentaje de interés no es muy alto. También 
toma en cuenta que hay negocios donde no se necesita de una gran inversión porque no se vende 
un producto sino se ofrece un servicio, este tipo de negocio es más rentable y con menor riesgo 
de pérdida. 
 
8. Decide bien cuál será la constitución legal de tu empresa. En este aspecto ocurren muchos 
errores cuando no se elige el registro correcto para el tipo de negocio que se va a emprender. El 
registrar un negocio de manera legal te permite producir, vender y promocionar sin restricciones, 
de manera segura y evitando penalidades por parte del gobierno tributario (IRS). Antes de elegir 
un tipo de registro asegúrate cuáles son tus responsabilidades con el Estado y el Gobierno Federal.  
 
9. ¡Es hora de emprender! Cuando llegues al día de la inauguración pon al cliente primero que 
todo, que el primer contacto que tenga contigo sea cordial y memorable. Si cuentas con un 
personal o con socios debes haber coordinado anticipadamente las tareas de cada uno, los 
procesos y la comunicación debe mantenerse a un nivel positivo y motivador. Tus primeros días 
en el negocio te darán experiencia, toma los errores como oportunidades de mejorar.  
 
10. No dejes de capacitarte y buscar ayuda. En cualquier etapa del desarrollo de tu empresa 
podrías encontrar problemas que no puedas resolver por ti mismo. No esperes a que los 
problemas dañen lo que tanto esfuerzo te ha tomado en construir. Busca ayuda de los expertos, 
ellos te pueden dar la información o la capacitación necesaria, para hacer cambios o para 
implementar nuevos métodos que te ayuden a mejor el desempeño de tu negocio. 
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INTEGRIDAD 



 

 
 
 
 
 
 

 

IMBS ES UNA INTEGRIDAD DE 

VALORES EMPRESARIALES PARA 

NUESTROS CLIENTES 

 

El desarrollo pleno de tu empresa requerirá un apego 

inquebrantable a los valores fundamentales que la 

conforman. Pero más allá de esos valores visibles que 

edifican tu empresa, también hay valores tácitos que 

lograrán mantenerla en equilibrio. Tal es el caso de la 

“integridad” de una empresa. 

Sin embargo, existe un gran conflicto con este término 

en cuanto a cuestiones de significado. ¿Qué implica la 

integridad de una empresa si la llevamos más allá de 

aplicar el término en otro sentido? Si la integridad no 

se usa como valor, de cualquier manera, podemos 

asegurarte que te será muy útil. Después de todo, 

funcionará como un mecanismo para el buen 

funcionamiento de una empresa. Como puedes ver, 

“integridad” es un término conflictivo. Por eso, en 

este artículo, te explicamos cuál es su importancia 

fundamental, en el desarrollo de los Negocios en la 

Actualidad, SIN MEDIO AL ÉXITO. 

 

Somos una empresa líder dentro del mercado latino, para 

ayudarte en tus necesidades de negocios donde encontraras 

un trabajo de equipo para tu NEGOCIO. POR QUE IMBS Existe 

para cumplir tu sueño de tener tu propio NEGOCIO. GRACIAS 

 

     



 

 

 



 

OPORTUNIDAD DE NEGOCIOS DIGITALES 

 

 
 
 
 
 

 



International Marketing Business Services 
 

Un equipo de accesoria en el mercadeo para el consumidor en el Network Marketing de generar clientes 
para tu negocio y aumentar tus ganancias como socio de IMBS Definición del negocio: IMBS es el medio 
publicitario a las comunidades necesitadas de la promoción de su negocio o servicio para 
recomendarlo como una garantía de calidad en:  

• Promociones (campañas publicitarias) Marketing  

• Publicidad Mercantil  

• Desarrollo y plantación de la expansión de tu negocio. 

• Captación de clientes (retención) 

• Capturar datos (Nombres de teléfono) 

• Imagen corporativa (logos y diseño) 

• Herramientas de proyección (comercialización) 

• Páginas Web (portales) 

• Diseño gráfico (graficas) 
o Fotografía: Modelos De Negocios (DIRECTORIO EMPRESARIAL DIGITAL) 
o Revista: Clientes 
o Video formación y edición de comercial. 
o Radio (comerciales) Voz de anuncio.    
o Televisión (Imagen) Comerciales 
o COMPRA Y VENTA DE NEGOCIOS (Brokering Services) 

IMBS satisface la necesidad de la alta demanda en la publicidad de las compañías en originar el 
material adecuado a tu negocio para la definición de ventas: Posesionarse de los clientes con tu 
Marca o Nombre. 

• Somos los que vendemos tu imagen en proporciones necesarias. 

• Resultados competentes como expertos en la mercadotecnia. 

• Anuncio de tu negocio. 
Propuesta Empresarial: 

1. Abarcamos las áreas necesarias en la promoción de tu producto o servicio. 
2. Con el menor costo para tu publicidad reduciendo los costos de tu campaña. 
3. Sin afectar el flujo de pagos adicionales e innecesarios. 
4. Para saldar y recuperar perdidas y para aumentar tus ganancias. 

Equipo tecnológico para la administración de páginas: 
Contamos con servidores y sistemas de software para el soporte técnico en el almacenamiento de 
datos y la administración de cuentas monitoreadas a través del Internet para el avance y seguridad del 
cliente. En su cuenta con una red de soporte técnico de alta tecnología Internacional. 
Dirección y organización: 
La experiencia en administración en manejo del talento humano:  
PARA SUCURSALES Y FRANQUISIAS DE IMBS NUEVAS LOCACIONES  
Relaciones de carácter empresarial son el más alto rendimiento y cumplimiento en los contratos y 
servicios proporcionados éticamente calificados. A su servicio cumpliendo profesional mente en el 
mercado- ejecutivo. IMBS QR 



 

 

QUIERES TU PROPIO NEGOCIO? 
RESERVA TU ESPACIO $199.00 (JULIO 09 2022 10am. @ 3pm.) 
TODO LO QUE NECESITAS SABER PARA EMPEZAR TU NEGOCIO 
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EXPERIENCIA

PREPARACION

TIPO DE NEGOCIO

DINERO

ERRORES

PROMOCION

CAMBIO

ACTITUD

PLANIFICAR

UN PLAN

COMPETENCIA

AYUDA



 
 
 

1.- CONOCIMIENTO, también la EXPERIENCIA sobre la marcha te irá 
enseñando. 
 
2.- Eres OPTIMISTA, eres INOVADOR, eres PERSEVERANTE.  
 
3.-SI NO PLANIFICAS y no tienes claras tus metas jamás lograrás tus 
objetivos. 
 
4.- IDENTIFICA y analiza tu público objetivo. Quién es tu público 
objetivo. 

 
5.- PROMOCIONA tu negocio. Despertar el interés del público.  
 
6.- Dale un vistazo a tu COMPETENCIA. 
 
7.- DINERO lo ideal para iniciar un negocio es utilizar un capital 
propio, más adelante cuando el negocio empieza a crecer se puede 
recurrir a dinero prestado 
 
8.- LEGALIDAD decide bien cuál será la constitución legal de tu 
empresa. 
 
9.- Tus primeros días en el negocio te darán experiencia, toma los 
ERRORES como oportunidades de mejorar.  
 
10- Busca AYUDA DE LOS EXPERTOS, ellos te pueden dar la 
información o la capacitación necesaria, para hacer cambios o para 
implementar nuevos métodos que te ayuden a mejor el desempeño 
de tu negocio. 
 



 


