CONSULTORIA & ASSESSORIA
EM AQUISICAO DE SISTEMAS
FOTOVOLTAICOS

UMA PROPOSTA DE REDUCAO DE CUSTOS E RISCOS




POR QUE A GASCONHA

CONSULTORIA?

Reducao de

Reducao de

Ganho de

A expertise da Gasconha
Consultoria no setor fotovoltaico
traz segurancga para empresas
que querem investir em um
sistema de geracao fotovoltaico.

Com uma preparacao Tailor Made
do processo de aquisicao e nossa
atuacao a seu lado, cada

centavo do seu investimento

valera a pena, e vocé poderd
focar no seu core business.



POR QUE A GASCONHA
CONSULTORIA?

é livre de interesses

i

e Uma

das poucas no Brasil a
com o comprador

Quando o vendedor percebe
que o comprador entende do
assunto até nas entrelinhas,

a proposta comercial recebida
fica mais detalhada, mais
transparente, mais atrativa

e mais competitiva.

Esse é um diferencial
na hora de negociar aquisi¢ao
de equipamentos e servi¢os!



REQLHSITOS Devido a alta complexidade da
PRE._INVESTI MENTO geracao fotovoltaica, novos projetos

de investimento devem ser avaliados
em todos os seus aspectos técnicos,
tributarios, economicos, financeiros
e regulatérios antes que a decisao
de implantacao seja tomada.

é a principal causa de tomada

O uso de dados técnicos, tributarios
e econdmicos subestimados ou
superestimados ou omissos
costumam passar despercebidos
pelo olhar leigo, o que trar3,
inevitavelmente, um resultado

longe do esperado.



REQUISITOS
PRE-INVESTIMENTO

Investir centenas de milhares,
ou até alguns milhdes de reais,

Conhecer a de um

determinado investimento em
geracao fotovoltaica demanda
tecnicidade bem como a

Eficiencia tecnolodgica

Tarifas de energia

Analise de fatura de energia
Tributos e encargos
Despesas operacionais

Taxa de simultaneidade
Custo de energia fotovoltaica
Inflacao energética

Relacao custo/beneficio
Viabilidade economica

Viabilidade financeira



REQUISITOS

PRE-INVESTIMENTO

e Muitos proprietarios de
sistema fotovoltaico tém

Isso significa que, durante
a fase de avaliacao,

Vocé acredita com facilidade nas
afirmacoes e promessas de vendedores?

Vocé sabe passar no raio X em

uma proposta comercial de sistema
fotovoltaico e identificar as informacoes
e dados gque estao corretos, sub ou
superestimados, errados ou
eventualmente faltantes?

Como se sabe, o preco baixo pode
acompanhar uma surpresa desagradavel
e ser uma aventura para o comprador.
Sera que vocé sabe identificar uma
proposta de baixo custo “confiavel”

e outra "duvidosa” que poderia

trazer serios riscos?



RESULTADOS SEM DAR = Anélises & avaliacdo
UM SALTO NO ESCURO Solugdes de geracao de acordo com os grupos

tarifarios e impactos tributarios da energia.

Conhecimento do potencial de geracao e

. alternativa (s) da sua empresa.
Atendemos cada cliente (s) P

de forma totalmente Subsidio em informggées técnicas, tarifarias,

tributarias, economicas e comerciais
qualificadas para otimizar suas negociagoes.

= Objetivos
Garantimos ganho de tempo Aquisicao da tecnologia certa.

NO Processo de compra € Engajar os fornecedores para que

apresentem suas melhores propostas.

Reducao de valor de investimento.

Previsibilidade econdmica e
planejamento financeiro de precisao.

Prever e negociar o pds-venda.



PROCESSO DE AQUISICAO
DE SISTEMA FOTOVOLTAICO

2 - Poténcia do sistema

* Pré-dimensionamento de poténcia do
gerador.

* Precificagao média de equipamentos e

servicgos.
1 - Local & consumo
®* Recebimento das Informacgdes do cliente 3 - Viabilidade
* Analise detalhada do perfil de consumo. - o - .
e Anilise das tarifas e condicées contratuais. * Analise de viabilidade econémico-financeira.
* Disponibilidade de area de telhado e/ou no * Anadlise de sensibilidade ao preco.

solo e alternativas.



PROCESSO DE AQUISICAO
DE SISTEMA FOTOVOLTAICO

- - A

4 - Propostas comerciais

* Preparacao de solicitacao de propostas
comerciais

* Recebimento de propostas comerciais.

* Analise de precificacao de propostas
comerciais.

5 - Avaliacao de propostas

e Analise de viabilidade técnico-financeira.

* Fornecimentos de argumentos para negociar
a reducao de preco.

* Avaliagao das condicoes pds-venda (O & M)
e sugestoes.

6 - Fechamento e contratos

e Avaliacao das condicoes contratuais técnicas
e sugestoes.

* Negociacao de termos dos contratos finais e
assinaturas.

7 - Compromisso

* Acompanhamento do cliente até assinatura
do contrato de compra.

® Consultoria prestada com lealdade, sigilo e
transparencia



CUSTOS/BENEFICIOS
DOS NOSSOS SERVICOS

Nossa atuacao proporciona um alto
retorno direto e indireto sobre o
valor investido em nossa prestacao

Retorno financeiro de longo prazo

A escolha certa de tecnologia com o melhor
custo/beneficio e viabilidade verificada trar3,
ao longo de 25/30 anos, um alto retorno
incomparavel ao valor do nosso servico.

Reducao de risco

A analise das tecnologias, das viabilidades
econdmico-financeiros e das condicdes

contratuais inclusas no pés-venda Fermitiréo
reduzir ou evitar o risco de perda financeira.

Retorno financeiro de curto prazo

Gracas ao nosso método de compra de
equipamentos, para cada real investido em nosso
servico de consultoria, o retorno de curto prazo
pode alcancar até 4 reais.



QUER SABER MAIS SOBRE INVESTIMENTO
SEGURO EM GERACAO FOTOVOLTAICA?

OBTER O MELHOR CUSTO/BENEFICIO?

RECEBER UMA PROPOSTA DE SERVICO DE
CONSULTORIA PRESENCIAL OU REMOTA?
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clique aqui e preencha o formulario




FRANCIS POLONI
GASCONHA CONSULTORIA & ASSESSORIA

Presencial e Remota

GASCONHA
44988211331 4433542163 | CONSULTORIA | FrANCIS@GASCONHA.COM.BR

WWW.GASCONHA.COM.BR
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