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A Obtenga la
S“ cum.no aprobacion previa

Un prestamista le ayudara '\ =

u cusu a entender cudnto puede ~ .
costear. -
Gti Haga una oferta _

iUn mapa puede ser atil
para viajes de todo tipo! iSu agente de bienes raices

At c
Estos son algunos puntos . ‘e’s‘(‘:rr‘isik:%?“d° le ayudard a
esenciales que puede Comience - '

esperar encontrar en a buscar una

la ruta hacia su propia vivienda

La mayoria de los

(N}
vivienda. '
compradores optan por
trabajar con un agente
Pero untfes de emprender de bienes raices. El lago de las
el recorrido: | contraofertas

» ¢Como esta su crédito?

 ¢Ha estado ahorrando
para un pago inicial?

N
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Oferta
/ aceptada

iHurra!
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* ¢Cuanto sabe acerca " h
de como conseguir una v

hipoteca o cuidar una

casa? ® Inspeccion de la vivienda y,
iEvite sorpresas desagradables! - 7

Estar preparado le

ayudara a evitar

—
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baches en el camino. () v .
Solicite una hipoteca ‘ Cierre

- ® .
Este es el momento en que fijard su ¢Las llaves, por favor?

tasa de interés y otros términos.
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EL BOSQUE DE LAS VARIEDADES

DE PRESTAMOS

¢Cual es la mejor opcion
para usted?

BIENVENIDO
A CASA

iConozca todo acerca del proceso de compra
de una vivienda en readynest.com de MGIC!

Lea sobre crédito, cierre y todo lo demas.
Pruebe nuestras herramientas: calculadoras de asequibilidad,
hojas de trabajo y mas.




