
VALOR
ECONÓMICO
AGREGADO (EVA)

 Crecimiento en ventas1.
 Estructura de costos2.
 Capital de trabajo3.
 CAPEX4.

“ E L  M E J O R  N E G O C I O  E S  A Q U E L
E N  D O N D E  N O  S E  I N V I E R T E

N A D A  Y  S E  G A N A  M U C H O ”

I N T E R P R E T A C I Ó N  D E L  E V A

Existe generación de valor cuando una
inversión remunera más a sus accionistas que la
mejor alternativa que ofrezca el mercado con un

nivel de riesgo similar. 

A L G U N O S  C U I D A D O S . . .  

A G R E G A D O R E S  D E  V A L O R

I N D I C A D O R E S  D E  R E N T A B I L I D A D

Recordar siempre que el EVA no es un

sistema de valoración, es una

herramienta de gestión

1.

No necesariamente el EVA es la misma

contribución del VPN

2.

El EVA debe utilizarse solamente para

empresas consolidadas y no para

empresas en crecimiento.

3.

N O P A T :  N e t  O p e r a t i n g  P r o f i t  A f t e r  T a x e s  ( U t i l i d a d  O p e r a t i v a  D e s p u é s  d e
I m p u e s t o s )
N O P A T A J :  N O P A T  A J U S T A D O  =  N O P A T  +  A H O R R O  E N  I M P U E S T O S  
I C :  I n v e s t e d  C a p i t a l  ( C a p i t a l  I n v e r t i d o )
W A C C :  W e i g h t e d  A v e r a g e d  C o s t  o f  C a p i t a l  ( C o s t o  P r o m e d i o  P o n d e r a d o  d e
C a p i t a l )
K u :  C o s t o  d e l  P a t r i m o n i o  D e s a p a l a n c a d o

La financiación no es un agregador de valor

Operación

Inversión
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