Ahmet Tokeri — Egitimci-Satis Ko¢u-Yazar

Ahmet Tokeri, 30 yila yakin bir deneyime sahip olup satis, pazarlama ve yonetim alanlarinda
uzmanlasmus bir profesyonel ve egitimcidir. Universite yasantis1 boyunca profesyonel olarak
Dublaj Sanatciligi yapmstir. Kariyerine Renault MAIS te satis pozisyonunda baslayan
Tokeri, ardindan Unilever ve DHL Express gibi sektor lideri firmalarda yoneticilik yapmustir.
DHL Express’te satig yoneticisi ve satis miidiirli olarak gorev aldigi donemde, ekip yonetimi,
miisteri iligkileri ve satis siireglerinin gelistirilmesinde 6nemli basarilara imza atmistir.

2009 yilinda egitmenlik ve danismanlik alanina yonelen Tokeri, 100’den fazla sirkete satig
yonetimi, liderlik, performans gelistirme ve miisteri iliskileri gibi konularda kurumsal egitim
ve danismanlik hizmeti sunmustur. Ayni zamanda uzman konusmaci olarak 6zel ve kamu
kurumlarinin organizasyonlarinda ve onlarca {liniversite konferansinda gorev almigtir. ICF
sertifikal1 bir kog olan Tokeri, satis ko¢lugu alanindaki uzmanligin1 Richardson Sales
Coaching sertifikasi ile pekistirmistir. Bu egitim sayesinde, satis ekiplerinin performansini
artirmaya ve daha stratejik ¢aligmasini saglamaya yonelik kogluk yontemlerini gelistirmistir.

2020 yilinda Isbir Yatak’ta Genel Miidiir Vekili olarak profesyonel kariyerine donen Tokeri,
firmanin karliligini artirma, yeni iiriin gelistirme ve kurumsal yapilandirma siireglerinde
onemli projelere liderlik etmistir. Ardindan mobilya sektdriinde satis ve pazarlama direktori
olarak hem yerel hem de uluslararasi pazarlarda stratejik ¢aligmalar yiiriitmiistiir.

Aym zamanda “Degisiyorum- Satisin Yol Haritas1” ve “Hadi Beni Ikna Et” adl1 iki kitabin
yazari olan Ahmet Tokeri, i diinyasindaki birikimlerini egitimleri aracilifiyla paylagarak
bireylerin ve organizasyonlarin gelisimine katkida bulunmaya devam etmektedir.



