


Neste e-book, vou lhe ensinar como começar da forma certa.Neste e-book, vou lhe ensinar como começar da forma certa.

Você sabia que cerca de 65% das micro e pequenas empresasVocê sabia que cerca de 65% das micro e pequenas empresas

fecham antes de completar cinco anos de atividade no Brasil?fecham antes de completar cinco anos de atividade no Brasil?

Segundo estudo divulgado em 2023 pelo Serviço Brasileiro deSegundo estudo divulgado em 2023 pelo Serviço Brasileiro de

Apoio a estes negócios (Sebrae), no caso dosApoio a estes negócios (Sebrae), no caso dos

Microempreendedores Individuais (MEIs), o índice chega aMicroempreendedores Individuais (MEIs), o índice chega a

quase 70%. É uma informação que apavora muitas pessoas quequase 70%. É uma informação que apavora muitas pessoas que

querem começar seu novo negócio, entretanto, estes dados nãoquerem começar seu novo negócio, entretanto, estes dados não

trazem o porquê destes negócios se encerrarem tãotrazem o porquê destes negócios se encerrarem tão

precocemente. A grande maioria não foi porque não teve "sorte"precocemente. A grande maioria não foi porque não teve "sorte"

ou porque não teve demanda, mas porque começou ERRADO! Euou porque não teve demanda, mas porque começou ERRADO! Eu

costumo dizer o seguinte: "O que começa errado, e segue errado,costumo dizer o seguinte: "O que começa errado, e segue errado,

termina errado". Mas também digo que: "O que começa certo, etermina errado". Mas também digo que: "O que começa certo, e

segue certo, só pode dar certo".segue certo, só pode dar certo".

Fique atento a tudo o que vai ser trazido neste e-book, pois vouFique atento a tudo o que vai ser trazido neste e-book, pois vou

lhe dar insights valiosos para você começar certo! Você temlhe dar insights valiosos para você começar certo! Você tem

totais condições de iniciar seu empreendimento, e fazê-lototais condições de iniciar seu empreendimento, e fazê-lo

prosperar! Vamos juntos nessa jornada!prosperar! Vamos juntos nessa jornada!
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Como utilizar este materialComo utilizar este material

Leia atentamente cada capítulo e se
familiarize com os conceitos e técnicas
apresentadas;

Assista as vídeo aulas disponibilizadas
na plataforma, para melhor absorver o
conteúdo dado;

Faça anotações à medida que você for
avançando na leitura. Se concentre em
informações importantes e pense em
como aplicar os conceitos na realidade
do seu negócio;



O que é ser um empreendedor?O que é ser um empreendedor?

1 Eu sou uma pessoa persistente
e acredito em mim mesmo?

2 Eu sou pontual com meus
compromissos pessoais?

3 Eu sou uma pessoa com
facilidade de lidar com o
próximo?



O que é ser um empreendedor?O que é ser um empreendedor?



Análise de Mercado:Análise de Mercado:  

I Inteligência emocional
Habilidade do ser humano em lidar com suas emoções,
problemas pessoais e outros fatores internalizados. 

P Planejamento
Habilidade em direcionar os objetivos e
metas para se alcançar um resultado.

O Organização
Habilidade em alocar recursos, sejam
estes financeiros, humanos ou material, no
intuito de alcançar os resultados
esperados.

D Disciplina
Habilidade em focar energia e empenho
no que realmente irá contribuir para
alcançar um resultado.



Análise de Mercado:Análise de Mercado:  

Market Demand

Market Structure

Market Margin



Análise de Mercado:Análise de Mercado:  

Market Demand (demanda de mercado)

Market Structure (estrutura de mercado)
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Market Margin (Análise de Margem)

Análise de Mercado:Análise de Mercado:  
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Identificação de nichos de mercado:Identificação de nichos de mercado:

1.

2.

3.

4.

5.



Como encontrar oportunidades de negócio:Como encontrar oportunidades de negócio:

PAIXÃO
Tudo aquilo que você gosta de fazer, como hobbies
por exemplo. Um negócio será muito mais prazeroso
de se gerir se você gostar do que estiver fazendo.

HABILIDADE
É aquilo que você se sente capaz de fazer, o que
você tem expertise e se sente apto. Se o que você
sabe fazer é algo que você tenha paixão, é o
caminho perfeito para sua ideia dar certo!

DEMANDA
É quando o mercado tem a necessidade
daquilo que você tem paixão e habilidade
para oferecer. É o indicador de que tem
quem vá comprar a sua ideia. 
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Como encontrar oportunidades de negócio:Como encontrar oportunidades de negócio:

1 O que me inspira? O que me move a acordar
todas as manhãs?
Essa pergunta lhe dirá muito sobre suas aspirações e
paixões, isto é, o que lhe motiva.

2 O que eu sei fazer? Quais minhas aptidões?
O que eu faço que ajuda ao próximo?
Essa pergunta lhe auxiliará a mapear suas habilidades e
aptidões; seu expertise. O que você domina, seu talento.

3 O mercado tem demanda para o que posso
oferecer?
Essa pergunta é crucial, pois se a resposta for SIM, a sua
paixão e habilidades podem ser oferecidas ao mercado em
resposta à esta demanda, e sua ideia de novo negócio com
certeza terá êxito.
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Definição do modelo de negócio:Definição do modelo de negócio:

1.
2.
3.

4.

Parcerias Chave

Propostas de valor
1.
2.

3.

4.

5.

Segmentos de clientes
1.
2.
3.
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1.

2.

3.

4.

Relacionamento com clientes

Recursos chave
1.

2.

Atividades Chave
1.

2.
3.
4.
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1.

2.

3.
4.

5.

Canais

Estrutura de custos
1.

2.
3.

Fontes de receita
1.

2.

3.
4.
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Pesquisa de Mercado:Pesquisa de Mercado:

Defina o objetivo da pesquisa:

Defina o método de pesquisa:

Defina o público-alvo:



Pesquisa de Mercado:Pesquisa de Mercado:

Elabore o questionário:

Realize a coleta dos dados:

Analise os resultados:
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Plano de Negócios:Plano de Negócios:

Identificação da oportunidade:

Análise de viabilidade:

Desenvolvimento do plano de negócio:



Plano de Negócios:Plano de Negócios:

Quantificar e captar recursos

Gerenciar o negócio
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1.

2.

3.

4.

5.

6.

7.



NEGÓCIO:

MODELO DE NEGÓCIO:

PLANO DE NEGÓCIO:
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1.

2.

3.

4.

5.

1.
2.
3.
4.
5.
6.
7.

https://www.contabilizei.com.br/contabilidade-online/cnae/


Registro e legalização do negócio:Registro e legalização do negócio:

CRIAR UM PLANO DE NEGÓCIO

BUSCAR SUPORTE ESPECIALIZADO

ESCOLHER O TIPO DE EMPRESA



Registro e legalização do negócio:Registro e legalização do negócio:

DEFINIR O PORTE EMPRESARIAL

DEFINIR A CNAE

ESCOLHER O REGIME TRIBUTÁRIO



Registro e legalização do negócio:Registro e legalização do negócio:

REALIZAR O REGISTRO JUNTO AOS ÓRGÃOS




