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Un cambio urgente es necesario, asi como la capacidad de anticiparse a los
cambios en el terreno laboral y el de las finanzas personales.

Con Segunda oportunidad, su aclamado autor, Robert T. Kiyosaki, te
presenta una guia para entender como el pasado moldea tu futuro y como
puedes utilizar las herramientas de la Era de la Informacion para regalarte un
nuevo comienzo.

Los problemas financieros globales que enfrentamos no pueden ser resueltos
por las mismas mentes y personas que los crearon. Un cambio urgente es
necesario, asi como la capacidad de anticiparse a los cambios en el terreno
laboral y el de las finanzas personales.

Segunda oportunidad esta escrito para quienes son conscientes de que es
tiempo de hacer las cosas de forma diferente. Con este libro aprenderas a
tomar decisiones inteligentes acerca de tu dinero, asi como los peligros y las
oportunidades de la crisis financiera global.



N1

epublibre

Robert Toru Kiyosaki
Segunda oportunidad

Para tu dinero, tu vida y nuestro mundo

ePub r1.0
Titivillus 03.01.2020



Titulo original: Rich Dad’s Second Chance
Robert Toru Kiyosaki, 2015
Traduccién: Alejandra Ramos

Editor digital: Titivillus
ePub base r2.1




Este libro estd dedicado al doctor Richard Buckminster Fuller,
1895-1983.

El doctor Fuller es un hombre casi imposible de describir o catalogar.
Quienes lo mencionan se refieren a él como futurista, inventor, maestro,
filosofo y arquitecto. Fue admitido dos veces en la Universidad de
Harvard, las mismas ocasiones en que le pidieron que la dejara.

Tiene numerosos doctorados, patentes en Estados Unidos, premios y
reconocimientos, entre ellos, la Medalla de Oro del Instituto



Norteamericano de Arquitectos y la Medalla Presidencial de la Libertad,
que le fue otorgada por el presidente Ronald Reagan.

Bucky Fuller es mayormente reconocido por haber disefiado el Domo
geodésico, una estructura que se sigue utilizando hasta la fecha en todo
el mundo. Epcot Center, en Disney World, se encuentra en el interior de
uno de los domos de Fuller. A este hombre le han llamado el primer
futurista, el hombre que convirtié la prediccion del futuro en ciencia.
Muchas de sus predicciones se cumplieron en el pasado, y lo siguen
haciendo hasta ahora.

Al doctor Fuller, bien conocido por su espiritu humanitario, también lo
han llamado «Genio amistoso del planeta» y «Abuelo del futuro». En
1982, John Denver compuso y grabo la cancion Lo que un hombre puede
hacer (What One Man Can Do), precisamente para él.

En la ilustracion de esta dedicatoria se puede ver el domo geodésico del
Pabellon de Estados Unidos en la Feria Mundial de 1967 —Expo 67—,
llevada a cabo en Montreal, Canada.

Este libro, Segunda oportunidad, inicia con mi visita a la Expo 67,
cuando viajé de aventon de Nueva York a Montreal para ver el domo de
Fuller... y el futuro.



Con todo mi aprecio

Quiero agradecer con todo mi corazon a Mike Sullivan y a Shane Caniglia,
director ejecutivo y presidente de The Rich Dad Company, respectivamente,
por arreglar el pasado y llevar a Padre Rico al futuro.

Y por darle a The Rich Dad Company su segunda oportunidad.

Un agradecimiento especial al equipo de Padre Rico por apoyar a Mike y
a Shane en los tiempos dificiles que pusieron nuestras almas a prueba.

El equipo de Padre Rico

Kathy Grady 2000.
Mona Gambetta 2001.
Bob Turner 2002.
Christina Ingemansdotter 2004.
Greg Arthur 2006.

Mike Allen 2007.

Brett Bottesch 2008.
Ryan Nalepinski 2008.
Mike Sullivan 2009.
Shane Caniglia 2009.
Robert Boorman 2009.
Robb LeCount 2009.
Brad Kendall 2009.
David Leong 2009.
Rhonda Hitchcock 2009.
Idalia Fuentes 2010.
Darrin Moore 2010.
Jack Koch 2011.

Zeke Contreras2011.



David Adams 2012.
Derek Harju 2012.
Matthew Stein 2012.
Tony Femino 2012.
Melissa Marler 2012.
Josh Nesa 2014.
Matt Quirk 2014.

Shane Caniglia, presidente | Mike Sullivan, director ejecutivo

Quiero darle un agradecimiento especial a Mona Gambetta. Sin ella no
existiria ni este libro, ni la mayoria de los otros libros de Padre Rico. Mona es
como el conejito de Energizer: siempre va mas alla del deber, las 24 horas del
dia, los siete dias de la semana. Si Padre Rico fuera una organizacion militar,
a Mona tendriamos que otorgarle la Medalla de Plata por su valor en el
campo de batalla.



Sé que Mona me apoya y, como yo, reconoce y agradece al equipo de
Plata Publishing y a toda la gente de The Rich Dad Company. Cada uno de
sus integrantes ha contribuido y apoyado este proyecto editorial a su manera.
Les agradezco en particular a Rhonda Hitchcock, Steve King, Greg Arthur,
Dave Leong, Jake Johnson, Kellie Coppola, Garrett Sutton y Darrin Moore.

A mi amada Kim por ser una mujer prospera en todos los sentidos: en el
amor, la inteligencia y la belleza... Y por ser el sutil motor en el corazon de
The Rich Dad Company.

Y, por supuesto, a los millones de personas que, como tu, leen los libros
de Padre Rico, y practican y ensefian nuestros juegos en todo el mundo.
Gracias por ser el motor de Padre Rico y por ser parte de nuestra mision
global:

Incrementar el bienestar financiero de la humanidad



Gracias a los asesores de Padre Rico por compartir su peculiar sabiduroa.

Blair Singer.
Asesor de Padre Rico desde 1981 en ventas y formacién de Equipo.

Garren Sutton, abogado.
Asesor de Padre Rico desde 2001 en proteccion de bienes y planes de negocios.

Tom Wheelwright, contador publico.

Asesor de Padre Rico desde 2006 en impuestos y estrategias de riqueza.



Ken McElroy.

Asesor de Padre Rico desde 1999 en bienes raices, deuda, y captacion de capital.

Darren Weeks.
Asesor de Padre Rico desde 2001 en emprendimiento y educacién.

Andy Tanner.
Asesor de Padre Rico desde 2006 en activos en papel.



Josh y Lisa Lannon.
Asesor de Padre Rico desde 2008 en emprendimiento social y cambios de comportamiento.



Nota del autor

Aunque este libro hace referencia al gobierno y a ciertas politicas, no tiene
motivaciones ulteriores. El autor no es ni republicano ni democrata. En todo
caso, es libre pensador.

En el libro se menciona a dios y al espiritu, pero no es un libro religioso.
No tiene motivaciones religiosas. El autor cree en la libertad de elegir una
religion, y de creer —o no—, en Dios.



Fuimos llamados para ser los arquitectos del futuro, no sus victimas.
—R. Buckminster Fuller




Introduccion

Hace mucho mucho tiempo...

Estados Unidos era el pais acreedor mas rico del mundo.

Hace mucho mucho tiempo...

Al dolar estadounidense lo respaldaba el oro.

Hace mucho mucho tiempo...

Imprimir dinero era un crimen conocido como falsificacion.

Hace mucho mucho tiempo...

La gente iba a la escuela, conseguia un empleo, se retiraba joven y vivia feliz
por siempre.

Hace mucho mucho tiempo...

Lo tnico que tenias que hacer para volverte rico era comprar una casa y
venderla después, cuando subia de precio.

Hace mucho mucho tiempo...

Contar con un titulo universitario significaba tener un mejor salario.

Hace mucho mucho tiempo...

Ser viejo era una activo.

Hace mucho mucho tiempo...

La gente retirada podia contar con que la Seguridad Social y Medicare se
harian cargo de ella.

Pero por desgracia, Hace mucho mucho tiempo, se termind. El cuento de
hadas llegé a su fin. El mundo cambi6 y sigue evolucionando.

P: ;Entonces que necesitamos hacer ahora?
R: Precisamente de eso se trata este libro, de la segunda oportunidad
que tendras para ti, para tu dinero y tu vida.



Este libro se divide en tres partes: el Pasado, el Presente y el Futuro.

El pasado... examina las causas reales de la crisis financiera que
enfrentamos actualmente.

El presente... analiza en donde te encuentras hoy.

El futuro... explora la segunda oportunidad para tu dinero y tu vida, y la
forma en que puedes aprovechar las situaciones propicias que ofrecen la
crisis y la adversidad para crear la vida que deseas.

La palabra mas importante de hoy es crisis. Recuerda que la palabra crisis
tiene dos partes, dos lados: peligro y oportunidad.

Tu segunda oportunidad te exige eludir los peligros que se te presentaran
y estar preparado para aprovechar las situaciones propicias que te ofrece la
creciente crisis financiera global.



Primera parte
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Introduccion

El otro dia estaba en un Starbucks y me encontré a un amigo que no habia
visto en afios. Aunque me dio gusto verlo, me sorprendié encontrarlo
trabajando como barista.

—¢Cuanto tiempo llevas trabajando aqui? —Ie pregunté.

—Como cinco meses —me contestd mientras tomaba mi orden.

—¢Qué sucedié? —volvi a preguntar.

—Bueno, perdi mi empleo después de la caida de la bolsa en 2007.
Encontré otro pero ese también lo perdi un poco mas adelante. Finalmente,
después de gastar todo el dinero para el retiro y nuestros ahorros, terminamos
perdiendo la casa. Simplemente no pudimos mantenernos a flote —me
explico—. Pero no te preocupes, hemos estado trabajando, no estamos
desempleados. Mi esposa y yo tenemos empleo, es solo que no estamos
haciendo mucho dinero, asi que, para ganar unos cuantos dolares mas, trabajo
aqui, en el Starbucks. Me entiendes, ;no? Para subir un poquito el nivel —me
dijo riéndose a todo pulmon.

Entonces me hice a un lado para que los clientes que estaban formados
detras de mi pudieran ordenar y le pregunté:

—¢Y entonces qué estas haciendo para tu futuro?

—Volvi a la escuela para estudiar otra maestria. Digamos que es
divertido volver a estudiar, incluso tomo algunas clases con mi hijo. El esta
tratando de conseguir su primer titulo de maestria.

—:La escuela la pagas con préstamos estudiantiles? —inquiri.

—Aja. ;Qué mas podriamos hacer? Sé que esos préstamos son malignos
y que voy a tener que trabajar por el resto de mi vida tan solo para poder
pagar el mio. Mi hijo tendra un poco mas de tiempo para pagar el suyo, pero
si queremos conseguir empleos mejor pagados, tenemos que tener mas
educacion. Tenemos que hacer dinero y ganarnos la vida, y por eso estamos
en la escuela.



Pagué el café y me entregaron un vaso humeante. Cuando le ofreci una
propina a mi amigo, €l se nego a recibirla... y sé bien por qué lo hizo, asi que
solamente le deseé buena suerte y sali del lugar.

La Primera parte de este libro es sobre el pasado y, mas especificamente,
sobre cOmo nos metimos en esta crisis economica global.

George Orwell lo escribié en su libro 1984: «En un tiempo de engafio
universal, decir la verdad es un acto revolucionario».



Capitulo uno

Por qué los ricos no trabajan para obtener
dinero

Estan jugando con dinero... Nos estdn robando la riqueza a través del dinero por el que
trabajamos.

—R. Buckminster Fuller.

Padre Rico, Padre Pobre se public6 de manera independiente en 1997. Tuve
que publicarlo yo mismo porque todas las editoriales importantes a las que lo
ofreci, lo rechazaron. Varios editores me dijeron: «Usted no sabe de lo que
esta hablando».

Algunos de los puntos a los que se opusieron tenian que ver con las
afirmaciones de mi padre rico, como:

1. Tu casa no es un activo
2. Los ahorradores son perdedores.
3. Los ricos no trabajan para obtener dinero.

Diez afios después, en 2007, se produjo la crisis hipotecaria subprime, y
millones de propietarios de bienes inmuebles descubrieron de manera directa,
que su casa no era un activo.

En 2008, el gobierno de los Estados Unidos y el Banco de la Reserva
Federal comenzaron a imprimir billones de doélares y provocaron que
millones de ahorradores se convirtieran en perdedores gracias a la anulacion



de su poder adquisitivo por causas como la inflacién, incremento en
impuestos y bajas tasas de interés sobre sus ahorros.

En el libro Padre Rico, Padre Pobre, la leccién uno de Padre Rico es:
Los ricos no trabajan para obtener dinero, sin embargo, esa fue la ensefianza
sobre el dinero menos criticada de las tres. En este capitulo comprenderas por
qué este comentario es el mas importante de mi padre rico y por qué es
fundamental entenderlo antes de que empieces a evaluar las opciones para tu
segunda oportunidad, para el nuevo comienzo para tu dinero y tu vida.

L.O QUE NECESITAS SABER SOBRE EL DINERO

El tema del dinero puede ser complicado e intimidante, pero si empiezas por
los rudimentos y los usas como si fueran ladrillos, podras ir construyendo el
conocimiento que necesitas para entender el dinero, invertirlo y hacerlo
trabajar para ti.

Lo mas elemental que necesitas saber sobre este tema es que tu puedes ser
mas inteligente, y que saber mas te puede brindar la confianza suficiente para
que tomes decisiones informadas.

P: ;Quién necesita una segunda oportunidad?
R: Todos la necesitamos.

P: ¢Por qué?
R: Porque el dinero ya no es lo que conociamos, ha cambiado y sigue
haciéndolo.

P: ;Por qué es eso importante?
R: Porque los pobres se volveran mas pobres, la clase media se
reducira, y los ricos se volveran ain mas ricos.

P: Creo que ya todos sabemos eso. ;Cudl es la diferencia entre que los
ricos se vuelvan mds ricos y que todos los demds se vuelvan mds
pobres?



R: Mucha gente que es adinerada ahora, estara entre los nuevos pobres.

P: ;Por qué los ricos seran los nuevos pobres?
R: Hay muchas razones. Una de ellas es porque mucha gente adinerada
mide su riqueza en dinero.

P: ;Y qué hay de malo en ello?
R: Que el dinero ya no es dinero.

P: ;Si el dinero ya no es dinero, entonces cual es el nuevo dinero?
R: El conocimiento es el nuevo dinero.

P: Entonces, si el conocimiento es dinero, ;eso significa que muchos de
quienes son pobres o pertenecen a la clase media en la actualidad,
tienen la oportunidad de ser los nuevos ricos del futuro?

R: Exactamente. En el pasado los ricos eran quienes controlaban la
tierra y los recursos como el petroleo, las armas o corporaciones
enormes. Pero hoy las cosas son distintas. Ahora vivimos en la Era de
la Informacion, y los datos, ademas de ser abundantes, con frecuencia
también son gratuitos.

P: ; Entonces por qué no todos son millonarios?

R: Para procesar la informacion y convertirla en conocimiento se
requiere de educacion. Sin educacion financiera, la gente no puede
convertir los datos en riqueza personal.

P: Pero Estados Unidos invierte miles de millones de dolares en
educacion. ;Por qué hay mds gente pobre que rica?

R: Si, se gastan cientos de miles de millones de ddlares en educacion,
pero practicamente no se invierte en educacion financiera.

P: ;Por qué no se imparte educacion financiera en las escuelas?
R: Llevo afios haciendo la misma pregunta. Desde que tenia nueve, de
hecho.



P: ;Y qué averiguaste?

R: Que el conocimiento es poder. Si quieres controlar la vida de la
gente, tienes que limitar su conocimiento. Por eso, a lo largo de la
historia, los déspotas han quemado libros y exiliado (e incluso
asesinado) a quienes amenazan su poder con conocimiento. Antes de la
Guerra Civil de los Estados Unidos, en muchos estados estaba
prohibido ensefiarles a leer y escribir a los esclavos. El conocimiento es
la fuerza mas poderosa sobre la Tierra. Por eso es esencial controlarlo
si se quiere asumir el poder.

La formula es:
Informacién x Educacion = Conocimiento.
Conocimiento es poder — Falta de conocimiento es debilidad.

Mi padre pobre era un hombre con un nivel de educacion muy alto; incluso
tenia un doctorado. Sin embargo, casi no tenia educacion financiera. Tenia
bastante autoridad dentro del sistema escolar, pero muy poco poder en el
mundo real.

Mi padre rico nunca termind la escuela pero su educacion financiera y del
mundo del dinero era extensa. Aunque tenia menos educacion formal que mi
padre pobre, gozaba de mayor poder en el mundo real que él.

P: Entonces quienes estdn en el poder mantienen el control por medio
del sistema escolar... a través de lo que se ensefia y lo que no. ;Es por
eso que en las escuelas no se ofrece educacion financiera?

R: Me parece que asi es. El conocimiento financiero de la actualidad es
mas poderoso que un arma de fuego o que los latigazos y los grilletes
de la esclavitud. La falta de educacion financiera esclaviza a miles de
millones de personas en todo el mundo.

P: :Qué reemplazo los latigazos, los grilletes y las pistolas?
R: El sistema monetario.



P: ¢El sistema monetario? ;Nuestro dinero? ;Como puede controlar a
la gente?

R: El sistema monetario esta disefiado para mantener pobre a la gente,
no para ayudarla a enriquecer. Fue creado para mantener a la gente
trabajando muy duro para obtener dinero. El dinero esclaviza a quienes
carecen de educacion financiera porque los vuelve esclavos de un
cheque de nomina, de un pago semanal o quincenal.

Ademas, nuestra riqueza esta siendo robada a través del dinero, a través de
aquello por lo que la mayoria de la gente trabaja toda su vida. Por eso es que
quienes se empeflan mas en conseguir dinero —a quienes llamamos «la clase
trabajadora»—, son cada vez mas pobres a pesar de lo mucho que se
esfuerzan.

P: ;Como nos roban a través del dinero?
R: Hay muchas maneras. Tal vez ya conozcas algunas:

1. Impuestos
El valor de tu trabajo estd siendo robado a través de los
impuestos.

2. Inflacion
Cuando los gobiernos imprimen dinero, los precios aumentan. Y
cuando esto sucede, la gente trabaja con mas ahinco pero solo
termina pagando mas impuestos y gastando mas debido a la
inflacién.

3. Ahorros
Los bancos roban la riqueza de los ahorradores a través de un
proceso bancario conocido como sistema de reserva fraccionaria.
Tomemos una reserva fraccionaria de 10, por ejemplo. Cuando
el ahorrador guarda 1 dolar en su cuenta de ahorros, el banco
tiene permiso de prestar 10 ddlares contra ese délar a quienes lo
soliciten. Se trata de otra manera de «imprimir dinero» que no
solo es inflacionaria, sino también reduce el poder adquisitivo



del dinero del ahorrador. Esta es una de las razones por las que
padre rico solia decir: «L.os ahorradores son perdedores».

Mas adelante explicaré otras formas en que te estan robando tu dinero. Como
ya dije: El sistema monetario fue disefiado para empobrecer a la gente, no
para enriquecerla.

P: ;Puedes probar lo que dices?

R: Te mostraré una grafica porque creo en el dicho: «Una imagen vale
mas que mil palabras». Esta grafica no es una prueba pero si muestra
que la gente necesita ayuda del gobierno cada vez mas.

LA GUERRA CONTRA LA POBREZA

En 1964 el presidente Lyndon Johnson le declar6 la guerra a la pobreza, y
muchos creen que gand. Otros no. La grafica a continuacion muestra la
cantidad de gente que utiliza «cupones de alimentos», también conocidos
como SNAP: siglas de Supplemental Nutrition Assistance Program
(Programa de Asistencia para Nutricion Suplementaria). Aunque muchos
creen que el presidente gano la guerra, la creciente necesidad de usar cupones
nos dice algo muy distinto.

Individuos que reciben cupones de alimentos (anualmente).
www.trivisonno.com.
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La grafica de individuos que reciben cupones de alimentos nos muestra que
en 1975, aproximadamente 17 millones de personas se beneficiaban de esta
prestacion. Para 2013, el numero se habia incrementado hasta llegar a los 47
millones aproximadamente, y sigue creciendo.
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P: El numero de personas pobres aumenta, ;de donde vienen?

R: De la clase media. A muchos de los pobres de la actualidad les
estaba yendo bien y eran parte de la clase media estadounidense hasta
hace algunos afios.

LA GUERRA CONTRA LA CLASE MEDIA




Actualmente cada vez menos hogares obtienen ingresos correspondientes
al nivel de la clase media

Los ingresos de la clase media no fue lo Unico que se estancd, también la
cantidad de hogares que los reciben ha sufrido un decremento desde la
década de los setenta. En 2010, la cantidad de hogares estadounidenses que
ganaban entre 50 y 150 por ciento del ingreso medio, era 42.2 por ciento,
punto al que llego después de haber estado en 50.3 por ciento en 1970.

Porcentaje de hogares con ingresos anuales dentro del 50 por ciento de la
media.
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Fuente: Alan Krueger, «The Rise and Consequences or Inequality». Discurso en Center for
American Progress, Washington, D. C., enero 12, 2012.

Center for American Progress.

La grafica anterior muestra lo que le esta sucediendo a la clase media.

Hace unos afios, el periodista de television Lou Dobbs escribié un libro
sobre la decadencia de la clase media: The War on the Middle Class: How the
Government, Big Business, and Special Interest Groups Are Waging War on
the American Dream and How to Fight Back. La premisa de Lou era: Si la



clase media estd en decadencia, entonces Estados Unidos también lo esta
porque la clase media es el motor de la economia del pais.

Durante la campaiia presidencial de 2012, los dos candidatos —Barack
Obama y Mitt Romney—, prometieron salvar a la clase media. Cualquier
mente curiosa preguntaria: «;Por qué la clase media necesita ser salvada?».
Pero ya todos sabemos que si el gobierno promete rescatarte, es porque ya
estas perdido.

LA INFLACION ROBA LA RIQUEZA

El sistema monetario te roba tu riqueza a través de la inflacion. La grafica
que encontraras a continuacion explica por qué las clases media y pobre
enfrentan tantas dificultades a pesar de lo mucho que trabajan.

El costo de importantes bienes y servicios de la clase media ha crecido
con rapidez

Mientras el ingreso de la clase media se estanca, el costo de sus bienes y
servicios sigue subiendo de manera significativa. Si estas compras fueran
lujos, entonces el aumento no seria preocupante, sin embargo, el gas, los
cuidados de salud, la educacion universitaria y la posesion de una casa, no
son ningun lujo. Todos son elementos clave para unirse o0 seguir
perteneciendo a la clase media, y su costo ha aumentado de manera
importante y mucho mas rapido que la inflacién.

Crecimiento en precio, neto de la inflacion total (1970-20009).
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Center for American Progress.

P: ;Como provoca la inflacion el sistema monetario?

R: La primera causa de inflacién es la impresion del dinero. Cuando se
imprime dinero —ya sea que lo hagan los bancos o los gobiernos—,
suceden dos cosas: la inflacion inicia y los impuestos suben. Cuando
los precios y los impuestos suben, la gente empieza a tener problemas
economicos.

P: ;Como sobrevive la gente cuando suben los precios?

R: Cuando los precios suben, la gente usa sus tarjetas de crédito para
sobrevivir. Muchos se ven forzados a recortar sus gastos, como por
ejemplo, la compra de comida mas sana o el cuidado dental. Muchos se
vuelven esclavos de la deuda, otros mas se tienen que transformar casi



en sirvientes obligados a trabajar para alguien por plazos demasiado
prolongados, y algunos solo viven para generar su cheque de némina.

ESCLAVOS DE LA DEUDA

Mientras el ingreso de la clase media decae y los impuestos y los precios
aumentan, muchos tienen que recurrir a sus tarjetas de crédito para
sobrevivir, y asi es como se vuelven esclavos de la deuda.

La grafica a continuacion lo explica.

El nivel de deuda de las familias también se incrementa

Las familias se estan endeudando mas porque deben enfrentar un ingreso
estancado y los crecientes costos de los bienes fundamentales. La carga de
deuda media casi se ha triplicado de los 25 300 dolares de 1989, a 70 700. La
familia tipica de 2010 tenia un nivel de deuda que equivalia al 154 por ciento
de su ingreso anual. En 1989, la proporcion era de solamente 58 por ciento.

Media de la deuda familiar (en miles de dolares de 2010).
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Fuente: Consejo de Gobernadores del Sistema de Reserva Federal, «Survey of Consumer
Finance».

Center for American Progress.

Hoy en dia, los impuestos, la deuda y la falta de informacién son los grilletes
de hierro de los esclavos modernos.

DOS TIPOS DE RICOS

P: ¢Como es que los ricos tienen cada vez mas, si la clase media y los
pobres cada vez tienen menos?

R: Hay dos tipos ricos. En el primero estan los verdaderamente
pudientes, son quienes cada dia tienen mas. El otro tipo esta
empobreciendo. La siguiente grafica te mostrara por qué.



Figura 2U Cambio acumulativo en el ingreso real anual de capital en el
hogar, por grupo, 1979-2007

Cambio porcentual acumulativo desde 1979
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P: Veo que los ricos, el 1 por ciento en el nivel superior, cada vez son
mas adinerados, ;pero qué le pasa al 90-95 por ciento? ;Por qué
bajan su ingresos? ;Son esos los ricos de los que hablas?, slos que
cada dia tienen menos?

R: Si. Esta grafica nos habla de dos tipos diferentes de gente rica.
Como podras ver, la gente que realmente es millonaria, es decir el 1
por ciento en el nivel superior, o por encima de todos los demas
estadounidenses, se volvio extremadamente rica porque de 1979 a la
fecha, obtuvo una ganancia de 309 por ciento en su ingreso. El otro
95-99 por ciento, en cambio, esta perdiendo terreno porque su ingreso
no aumenta.

P: ¢Es por eso que anteriormente dijiste que algunos de los ricos se
estan convirtiendo en los nuevos pobres?



R: Si. Observa que la grafica que acabamos de ver solo nos lleva hasta
2007. Ese fue el afio en que comenzé la Gran Recesién. Después de
2007, muchos millonarios desaparecieron debido al fiasco hipotecario
subprime y a la caida del mercado de valores.

P: ;Eso significa que esta misma grdfica se veria peor actualizada?

R: Si. El 1 por ciento de estadounidenses en el nivel superior ahora
tiene todavia mas dinero. Muchos de los otros, del segundo tipo de
ricos que describi, son ahora mas pobres; hubo quienes pasaron de ser
millonarios a ser pobres en menos de un afio. Otros desaparecieron
cuando perdieron sus increiblemente bien pagados empleos y sus casas,
y cuando sus fortunas —en forma de portafolios de acciones—, se
desplomaron.

Actualmente, de los ricos que sobrevivieron al colapso vy
permanecieron en el 20 por ciento superior, muchos estan
empobreciendo a causa de la inflacion. Algunos ya forman parte de la
clase media.

P: Por favor vuélveme a explicar la diferencia entre los dos tipos de
ricos.

R: Uno se conforma por la gente con empleos muy bien pagados, como
ejecutivos de corporaciones, profesionistas —doctores y abogados, por
ejemplo—; y atletas y estrellas de cine. Todos ellos son ricos porque
reciben ingresos altos.

El otro tipo es el de la gente que no necesita un empleo para ser rica. La
mayoria de estas personas son ricas gracias a sus activos.

EL MILLONARIO DE LA CASA DE JUNTO

En 1996 se publico El millonario de la casa de junto (The Millionaire Next
Door). Fue un gran libro para aquel tiempo; los autores fueron Thomas
J. Stanley y William D. Danko, quienes describieron la forma en que algunos



ciudadanos ordinarios de la clase media se habian convertido en millonarios.
Lo hicieron sin ser Donald Trump, Steve Jobs ni Gordon Gekko, de la
pelicula Wall Street. Tampoco eran estrellas de cine millonarias, ni estrellas
de rock o atletas profesionales. Se convirtieron en millonarios de clase media
gracias a una buena educacién, a que vivieron en un hogar modesto en un
buen vecindario, a que conducian automoviles de precio accesible, y a que
ahorraron dinero e invirtieron de manera constante en el mercado de valores.

Muchos eran «millonarios de valor neto», es decir, gente que se habia
vuelto rica como resultado del creciente valor de sus inmuebles y sus
portafolios de inversion para el retiro. Llegaron a ser millonarios de clase
media gracias a la inflacion y a que eran parte de la pujante economia
estadounidense. Eran la prueba viva del suefio americano.

El 11 de septiembre de 2001, los ataques terroristas a las Torres Gemelas
marcaron el inicio del nuevo milenio y el fin del suefio americano.

La grafica siguiente muestra que a partir del 9/11, la vida se hizo mucho
mas dificil para los millonarios de la casa de junto.

Promedio Industrial Dow Jones (DJIA).
Fuente: indices Dow Jones LL.C de S&P.
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En el afio 2000, el NASDAQ y el colapso de la burbuja dot-com
desencadenaron una serie de auges y fiascos que sacudieron la categoria de
los millonarios de la casa de junto, dejando fuera a muchos.

EL REMATE DE LA CASA DE JUNTO

En 2007, cuando estallé la burbuja de la crisis hipotecaria subprime, muchos
millonarios de la casa de junto tuvieron que rematar sus inmuebles.

Figura 4: Casas rematadas en Estados Unidos.
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Antes de 2007, los precios de las casas habian estado incrementandose de
manera constante durante afios. Conforme los precios subieron, millones de
propietarios empezaron a solicitar «préstamos sobre el valor liquido de la
vivienda», que en muchos casos usaron para pagar la deuda de sus tarjetas de
crédito o para irse de vacaciones. Dicho de otra forma, estas personas usaron
sus casas COmo cajeros automaticos y, cuando su valor se desplomo, tuvieron
que aprender que su «casa no es un activo» por las malas.

El uso de tarjetas de crédito disminuyo en cuanto los precios de las casas
se desplomaron, y cuando los propietarios dejaron de usar las tarjetas la
economia se desacelerd porque depende del gasto de los consumidores y de
que usen sus medios de crédito. Asimismo, cuando los consumidores
disminuyeron el gasto, los minoristas empezaron a sufrir y, cuando esto
sucede, la economia mundial también se ve afectada.

Actualmente, hay aproximadamente 115 millones de hogares en Estados
Unidos. De esos 115 millones de hogares, 43 corresponden a gente que renta
y 25 a familias que ya son poseedoras absolutas de sus inmuebles. Se estima
que de los casi 50 millones de hogares hipotecados, 24 millones estan «por
debajo del agua», es decir, que los propietarios deben mas por la casa de lo
que esta vale.

Mientras los propietarios se sigan sintiendo pobres, la economia
continuara sufriendo.

LA GENERACION PERDIDA

Cuando los millonarios de la casa de junto —que en realidad eran de la clase
media—, perdieron sus empleos y sus casas, y tuvieron que empezar a
utilizar los recursos de sus cuentas para el retiro para poder pagar sus deudas,
surgieron otros afectados: los hijos de los millonarios de la casa de junto.
Alrededor de todo el mundo hay un grupo de gente joven al que se le
conoce como la nueva generacion perdida. Se trata de los estudiantes
universitarios y de escuelas vocacionales, y de los alumnos graduados de
preparatoria que no pueden encontrar empleos en que se aproveche el nivel
de educacion que tienen o, simplemente, que no encuentran trabajo de ningun



tipo. Mas que ingresos, lo que se les esta escapando de las manos a estos
muchachos es una experiencia laboral en la vida real que es crucial. Si estos
joévenes no obtienen esta experiencia de trabajo mientras tienen veintitantos o
treinta y tantos afios, sus ingresos y poder adquisitivo se vera afectado mas
adelante: por eso que se les llama «generacion perdida».

JOVENES, PREPARADOS Y ENDEUDADOS

Muchos de estos jévenes estan sumamente bien educados, pero cuando se
graduan, salen cargados de deudas causadas por los préstamos para
estudiantes, que son las peores que puede haber. A diferencia de un préstamo
para comprar un auto o una casa, O para poner un negocio, los préstamos
estudiantiles generan deudas que rara vez son condonadas. El estudiante
jamas puede declararse en bancarrota para liberarse del préstamo. Este tipo de
deuda se convierte en el legendario albatros que el estudiante tiene que cargar
colgado al cuello durante toda su vida y, para colmo, no deja de generar
intereses. Muchos de estos muchachos no podran adquirir un auto o una casa,
ni invertir en nada para su futuro hasta que no liquiden su deuda estudiantil.
La carga de los programas de préstamos para estudiantes deberia ser revisada
para analizar estos problemas y desafios.

Resulta triste, pero podria decirse que estos estudiantes son como
bumerangs porque dejan el hogar familiar, pero después se ven forzados a
regresar, y esto provoca que muchas madres y padres —Ila generacion
sandwich—, se vean forzados a cuidar de sus hijos y de sus padres. Y,
naturalmente, por eso ahora es tan normal ver tres generaciones viviendo bajo
el mismo techo.

Hay otros paises que ofrecen educacion superior gratuita, pero en Estados
Unidos, lo que hacemos es volver esclavos a nuestros estudiantes.

P: ¢Es por esto que dices que todos merecen una segunda oportunidad?
¢Porque algunos de los ricos se estan volviendo pobres, la clase media
disminuye, los pobres aumentan, y nuestros estudiantes estdn



desempleados y endeudadisimos a pesar de contar con un alto nivel de
preparacion?

R: Si. E]l mundo y el dinero estan cambiando. Quienes siguen operando
en el pasado y obedeciendo las viejas reglas del dinero, son los que
estan siendo desplazados en el presente.

Vivimos en la era de la Informaciéon. En Internet es posible encontrar
una enorme cantidad de datos que, en su mayoria, son gratuitos, pero si
no cuenta con educacion financiera, la gente no puede convertir esta
informacion en conocimiento.

P: Dices que la informacion es poder, pero hay millones de personas
que, aunque cuentan con educacion superior no tienen control. ;Es
por esto que millones de personas necesitan una sequnda oportunidad?
¢Para recuperar su poder?

R: Si.

P: El millonario de la casa de junto se publico en 1996, y Padre Rico,
Padre Pobre, en 1997. ;Cudl es la diferencia entre ambos?

R: El millonario de la casa de junto habla sobre los millonarios de
valor neto, y Padre Rico, Padre Pobre, sobre los millonarios de flujo
de dinero, o flujo de efectivo.

P: ;Hay alguna diferencia entre ellos?

R: Hay diferencias enormes. Muchos millonarios de valor neto estaban
dando por hecho que sus pasivos —como casas y autos—, eran activos.
Cuando los bienes raices y los mercados de valores colapsaron, muchos
millonarios de valor neto desaparecieron porque el valor de sus pasivos
se desplomo.

En cambio, muchos millonarios de flujo de efectivo —los que reciben
sus ingresos a partir de activos reales—, se volvieron todavia mas ricos
porque compraron los pasivos de los millonarios de valor neto, a
precios de remate de bodega.



P: Entonces, como la gente no tiene educacion financiera, no sabe cudl
es la diferencia entre los dos tipos de millonarios, ;correcto?

R: Asi es. Hay distintas maneras en las que una persona puede llegar a
amasar riqueza. Puede, por ejemplo, heredar dinero o casarse con
alguien que lo tenga. Warren Buffett suele decir: «Hay muchas
maneras de llegar al paraiso financiero».

Como mi padre era un hombre pobre y no tenia activos, yo no heredé
nada. Tampoco queria casarme por dinero, asi que, siendo todavia muy
joven, decidi que obtendria mi fortuna siguiendo el ejemplo de mi
padre rico: a través de la acumulacién de educacion financiera y
activos.

P: Entonces, como la mayoria de la gente carece de educacion
financiera, no sabe cudl es la diferencia entre activos y pasivos, y por
eso le roban su riqueza. ;Es eso lo que estas tratando de decir?

R: Si. Si una persona conociera las definiciones de los términos
financieros basicos, podria incrementar su riqueza. La buena noticia es
que las palabras y las definiciones son gratuitas.

PASADO, PRESENTE Y FUTURO

P: ;Y por qué millones de personas preparadas y trabajadoras estdn
perdiendo su riqueza? ;Me estds diciendo que se convirtieron en
esclavos educados del dinero como lo eran los esclavos sin
preparacion del tiempo previo a la Guerra Civil?

R: Si. La educacion, o la falta de la misma, es una de las armas de
quienes ostentan el poder.

P: ¢Qué les esta pasando a quienes estan en el poder?

R: La Era de la Informacién esta provocando que pierdan el control.
Por eso tu educacion financiera personal es mas importante que nunca
antes en la historia. La gente desesperada esta haciendo hasta lo
impensable para aferrarse a la ilusién de que puede conservar su poder.



P: ;Qué ves en el futuro?

R: Una vez mas, las imagenes son mas poderosas que las palabras.
Ahora te mostraré algunas imagenes, afiadiré varias y luego te dejaré
dilucidar lo que nos depara el futuro.

Promedio Industrial Dow Jones (DJIA).
Fuente: indices Dow Jones LL.C de S&P.
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En esta grafica puedes ver el pasado, el presente y el futuro del Promedio
Industrial Dow Jones. No es una medicién de toda la economia porque es
demasiado compleja, sino, mas bien, una foto instantanea de lo que ha estado
sucediendo en una de sus partes.



P: ;Entonces hay tres posibilidades para el futuro? ¢Hacia arriba, hacia
abajo o a los lados?
R: Si. Las posibilidades son siempre las mismas.

P: :Qué ves tt para el futuro?

R: La mejor manera de ver el futuro es echandole un vistazo al pasado.
En la grafica que acabamos de analizar se puede ver el pasado y un
suceso que conocimos como la Gran Depresion, y que dio inicio con la
caida del mercado de valores en 1929.

Promedio Industrial Dow Jones (DJIA).
Fuente: indices Dow Jones LL.C de S&P.
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P: ;Este fue el gran colapso del mercado de valores de 1929?
R: Si.



P: ;El siguiente colapso podria ser peor?
R: Si.

P: ;Qué sucederia si asi fuera?

R: Observa la Gran Depresion.

Promedio Industrial Dow Jones (DJIA).
Fuente: indices Dow Jones LL.C de S&P.
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Cuando se le mide contra el Dow, se puede ver que la Gran Depresion durd
25 afos, de 1929 a 1954. En 1929, el Dow llego a su nivel mas alto: 381
puntos. Luego le tomo 25 afios regresar a ese lugar. Este es un punto de vista
alternativo porque hay quienes creen que la depresion termino en 1939.

P: ;Podriamos estar entrando a una Nueva Depresion?



R: Si. De hecho mucha gente ya esta en su propia Nueva Depresion.
Por eso el uso de cupones para alimentos se ha incrementado, la clase
media esta desapareciendo, los estudiantes que cargan con deudas por
sus préstamos estudiantiles no pueden encontrar empleo, y muchos de
quienes solian ser millonarios de la casa de junto, ahora estan en
bancarrota. Para colmo, los primeros de aproximadamente 76 millones
de baby boomers estadounidenses, ya empezaron a jubilarse. Muchos
de estos baby boomers que ya estan envejeciendo —si no es que la
mayoria—, no cuentan con suficiente dinero para retirarse. L.os avances
en el campo de la medicina podrian implicar que estas personas vivan
mas tiempo, pero mientras tanto, el costo de los cuidados de salud
seguira aumentando, y lo mismo sucedera con el costo de los
alimentos, combustibles y vivienda.

SEGURIDAD MEDIOCRE

Observa la grafica que se presenta a continuacion. En ella se describe la
condicion del Fondo de Seguridad Social de los Estados Unidos.
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P: ;Qué significa esta grafica?

R: Significa distintas cosas para cada quien. Si eres joven, te dice que
mas te vale no contar con que el gobierno se hara cargo de ti. Si eres
baby boomer, significa que el dinero que le pagaste al fondo de
Seguridad Social ya desaparecid. Si perteneces a la generacion de la
Segunda Guerra mundial, tuviste suerte.

La grafica de la deuda interna también es muy interesante y nos cuenta otra
historia.
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P: ;Qué nos dice esta grafica?

R: Al igual que la anterior, todo depende de a quién le preguntes. Para
la mayoria de la gente y para el estadounidense promedio, esta grafica
no significa nada porque, como casi todos los estadounidenses carecen
de educacion financiera, no pueden leer gran cosa en ella.

Actualmente la deuda interna asciende a 17 billones de dodlares. Para
algunas personas esto significa que el fin se acerca, pero para unos
cuantos afortunados, es la sefial de que su gran oportunidad esta por
llegar.

P: ;Para ti qué significa?

R: Aunque me siento identificado con los dos primeros grupos, en
realidad pertenezco al tercero. Naturalmente, temo y me preocupo por
quienes resultaran dafiados, pero en general veo el futuro con emocion
porque seré testigo del cambio de poder y de la transferencia de riqueza
mas grandes de la historia del mundo. Es el amanecer de una nueva era.
Si el cambio se lleva a cabo de la manera adecuada, se romperan
muchos de los grilletes de la humanidad, y entraremos a una era de
prosperidad sostenible para muchos. Pero si las cosas no salen bien y
quienes tienen el poder recurren a la violencia para conservarlo,
podriamos entrar a una Nueva Edad Oscura.

P: ;Qué sera lo que marque la diferencia?

R: Habra muchos factores en juego, como la tecnologia y el ascenso de
China hasta convertirse en un poder mundial. Sin embargo, el cambio
tendra que darse en la educacion, no solo en lo que enseflamos, sino en
la forma en que lo hacemos.

P: ¢Qué crees que suceda? ;Crees que la educacion cambiara?

R: No, al menos, no en el futuro cercano. Se podria argumentar que
quienes controlan el sistema monetario también controlan el sistema
educativo. Por eso me converti en empresario de la educacién en 1984;
por eso escribo mis libros y disefio juegos de educacion financiera que



no pertenecen al sistema escolar. Hoy en dia soy una especie de
hibrido: empresario como mi padre rico y educador como mi padre
pobre.

Como ya sabes, yo creo en la responsabilidad personal. Creo en
cambiar las cosas que podemos modificar y controlar. Todos tenemos
la capacidad de cambiar de manera personal, pero lo mas sencillo e
importante es que lo hagamos a través de la educacion.

P: ;Qué ves en el futuro?

R: Para ver el futuro primero se tiene que estudiar el pasado. Recordar
el dicho: «Quienes no aprenden del pasado, estan condenados a
repetirlo».

En el pasado hubo dos tipos de Depresiones:
La Depresion estadounidense (1929 a 1954).
La Hiperinflacién alemana (1918 a 1924).

P: ;Cual fue la diferencia?
R: En términos bastante sencillos, podriamos decir que los
estadounidenses no imprimieron dinero y los alemanes si.

A continuacion se ilustra lo que sucedié cuando Alemania empez6 a imprimir
dinero.

Un hombre que era millonario en 1923, estaba en bancarrota cinco aios
después.
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La imagen anterior muestra lo que sucede cuando un banco central y un
gobierno imprimen dinero para pagar sus deudas.

En 1918, un ciudadano aleman podia ser millonario si tenia millones de
marcos alemanes ahorrados, pero menos de cinco afios después, ese mismo
aleman ya se habia convertido en un hombre pobre.

P: ;Esta sucediendo lo mismo en Estados Unidos actualmente?



R: Si.
A continuacién se presenta una grafica de la Expansién cuantitativa.

iLa mayor impresion de dinero de todos los tiempos!

(Expansion de la base monetaria realizada por la Fed).

8
Ee
e
QE1
‘1..

\

\ Falla de Lehman
vyork 9/11

1995 2000 2005 2010 2013




P: ;Qué significa esto?

R: Significa que Estados Unidos esta siguiendo el modelo aleman de la
ultima Depresion. Nuestro gobierno esta tratando de salir de la crisis
financiera por medio de la «impresion» de dinero.

P: ;Y eso qué implica para mi?

R: Precisamente lo que mencioné anteriormente en este capitulo,
implica que tu riqueza te esta siendo robada a través del dinero por el
que trabajas tanto. Como ya dije, el sistema monetario no fue disefiado
para que enriquezcas, sino para robarte todo lo que tienes.

Observa la grafica que se presenta ahora. En ella se muestra lo que le ha
estado sucediendo al poder adquisitivo de tu dinero.

Poder adquisitivo del délar estadounidense (1900-2003).
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Al dolar le ha tomado cerca de cien afios perder el 95 por ciento de su poder
adquisitivo, pero dudo mucho que tarde otros cien en perder el tltimo 5 por
ciento.

P: ;Estas diciendo que el dolar volvera a cero?
R: Si Estados Unidos sigue imprimiendo dinero, podria suceder.

P: ;Pero no puede suceder en Estados Unidos?, ;0 si?
R: Ya ha sucedido varias veces.

P: ;Cuando?



R: En la Guerra de Independencia, el presidente George Washington y
el Congreso de Estados Unidos empezaron a imprimir una divisa
llamada «continental» con el objetivo de pagar por el conflicto. Los
britanicos ayudaron a destruir el continental imprimiendo continentales
falsos, por lo que, en muy poco tiempo, el continental empez6 a valer
menos de lo que costaba el papel en el que estaba impreso. Fue en ese
tiempo que empez0 a usarse la frase «No vale ni un continental».
Sucedié lo mismo con el doélar confederado. La Confederacion
imprimié dinero para pagar sus deudas y comprar armas. De cierta
forma, la Guerra Civil se perdi6 por culpa del «dinero malo».

El gobierno de Estados Unidos imprimio6 el «greenback» para pagar la
Guerra Civil. Si el Norte hubiera perdido, el «greenback» se habria ido
a la basura igual que el délar confederado.

Si el gobierno de Estados Unidos contintia imprimiendo los billetes
«greenback» de la actualidad, estos también podrian llegar a valer tan
poco como el continental y los délares confederados.

P: ;Qué pasaria si el dolar llegara a perder todo su valor?

R: Los ahorradores serian los mayores perdedores. Quienes trabajan
para obtener dinero perderian la batalla porque toda su riqueza
desapareceria. Yo siempre trato de recordar que en 1918 un aleman
podia ser un millonario y, para 1923, podia haberlo perdido todo.

Es por eso que la leccion uno de Padre Rico, Padre Pobre es: Los ricos
no trabajan para obtener dinero.

P: Si los ricos no trabajan para obtener dinero, jentonces para qué
trabajan?

R: Sobre eso trata este libro —asi como la mayoria de mis libros y
juegos—: mucha gente necesita una segunda oportunidad para pensar
qué quiere obtener con su trabajo.

P: ;Qué es lo que tengo que aprender?
R: Comenzaremos por el pasado.



P: ¢Por qué con el pasado?

R: Porque solo podemos ver el futuro a partir del pasado. Viendo el
pasado podras comprender como es que los ricos y los poderosos roban
nuestra riqueza a traveés del dinero.

En los siguientes capitulos descubriras cémo los ricos y poderosos nos
han estado desplumando con un Gran Golpe de Dinero. Si comprendes
como funciona el Gran Golpe de Dinero, tendras mas posibilidades de
elegir bien en el presente para tener un futuro mas prospero y seguro.

P: ;Toda la gente tendra un futuro préspero y seguro?
R: Por desgracia, no. Me temo que no.

P: ;Por qué?

R: Porque la mayoria de la gente sigue viviendo en el pasado, y por eso
no puede entender la leccion uno de Padre Rico: Los ricos no trabajan
para obtener dinero.

En la actualidad, la mayoria de la gente esta demasiado ocupada
trabajando para obtener dinero, para pagar sus cuentas y para ahorrar
suficiente para el futuro. Es evidente que no van a entender la leccion
uno a menos de que estén dispuestos a tomarse algo de tiempo para
comprender el pasado.

A la gente estancada en el pasado, la segunda oportunidad no le servira
de nada. Recuerda el dicho: «La definicion de locura es hacer
exactamente lo mismo una y otra vez, y esperar resultados diferentes».
Hay mucha gente que cae en la locura en lo que se refiere al dinero.
Tenemos que empezar con el pasado para poder ver el futuro. ;Estas
preparado? Si tu respuesta es afirmativa, por favor continua leyendo.

P: Una ultima pregunta: Si el dinero fue disefiado para empobrecer a
la gente y robar su riqueza, ;entonces a quiénes hace millonarios?

R: A los ricos... pero solo a los ricos que no trabajan para obtener
dinero, los que controlan el juego del dinero.

P: ;Cuanto tiempo ha durado el juego?



R: El juego del dinero empez6 desde que los humanos comenzaron a
desplazarse sobre la Tierra. Los humanos siempre han querido
esclavizar a otros o tomar lo que tienen. Es un juego muy antiguo y los
ricos llevan muchisimo tiempo jugandolo.

Si crees que es tu turno de aprender el juego del dinero, el que juegan los
ricos, entonces esta segunda oportunidad es para ti.



Capitulo dos

El hombre que podia ver el futuro

La mayor parte de mis avances los logré por error. Uno descubre lo que si es, solo cuando
se deshace de lo que no es.

—R. Buckminster Fuller.

En el verano de 1967 viajé de Nueva York a Montreal, Canada. Me fui «de
aventon» con un companero de la escuela. En aquel tiempo, Andy Andreasen
y yo teniamos veinte afios y asistiamos a la Academia de la Marina Mercante
de Estados Unidos en Kings Point, Nueva York. Viajamos a Montreal para
ver el futuro.

La ciudad de Montreal fue la sede de la Expo 67, una Feria Mundial
enfocada en el futuro. La pieza central de la Feria fue el pabellon de Estados
Unidos: un domo geodésico monumental que se podia ver a kilometros de
distancia. El creador del domo era el doctor R. Buckminster Fuller,
considerado uno de los mas grandes genios de nuestro tiempo.

El doctor Fuller era reconocido como un futurista, y con frecuencia era
llamado «abuelo del futuro». En aquel tiempo parecia muy adecuado que
nuestro gobierno hubiera elegido el domo del doctor como pabellon, porque
era una estructura que en verdad representaba el futuro.
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El doctor Fuller —o «Bucky», como muchos lo llamaban—, era un enigma,
una persona indefinible. La Universidad de Harvard afirma que era uno de
sus alumnos mas prominentes, pero Bucky no se gradud ahi. De hecho,
aunque nunca se graduo en ninguna universidad, a lo largo de su vida recibi6
47 titulos honorarios.

El Instituto Estadounidense de Arquitectos (AIA, por sus siglas en
inglés), lo considera uno de los arquitectos mas importantes del mundo.
Bucky no tenia preparacion de arquitecto, pero actualmente hay edificios
suyos en todo el mundo. En el vestibulo de las instalaciones del AIA, se
exhibe con gran pompa un busto de Fuller.

Bucky es considerado uno de los estadounidenses mas consumados de la
historia y cuenta con mas de dos mil patentes bajo su nombre. Por si fuera
poco, fue autor de muchos libros que cubren temas de ciencia, filosofia e
incluso poesia. En 1982 el presidente Ronald Reagan le entreg6 la Medalla



Presidencial de la Libertad, y en algin momento, fue considerado para el
Premio Nobel.

Y a pesar de todos estos logros, Bucky a veces se referia a si mismo como
«solo un hombrecito».

PADRE POBRE Y BUCKY

Mi padre bioldgico, la persona a la que me refiero cada vez que digo «mi
padre pobre», fue quien me dio a conocer al doctor Fuller. A finales de los
cincuenta, cuando yo todavia estaba en la primaria, papa y yo nos sentabamos
por horas a construir maquetas de los edificios de Bucky con pegamento y
palitos. Hicimos los tetraedros, octaedros e icosaedros que, segun Fuller, eran
«los bloques de construccion del Universo». Mi padre pobre y Bucky tenian
mucho en comin. Ambos eran hombres extremadamente inteligentes que
luchaban en el mundo académico y se desempefiaban en las areas de
matematicas, ciencia y disefio, en particular. Ambos estaban comprometidos
con la construccion de un mundo mejor que funcionara para toda la gente.
Ambos dedicaron sus vidas a servirle a la humanidad y a la promocion de la
paz mundial.

En 1964, cuando el doctor Fuller aparecié en la portada de la revista
Time, mi padre estaba extasiado.
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CON UN PIE EN EL FUTURO

En 1967, Andy y yo —ambos éramos fanaticos de Bucky— estabamos
ansiosos por visitar el pabellon de Estados Unidos y entrar al monumental
domo del doctor. La sensacion que tuvimos al estar dentro, fue magica. El
lugar tenia un ambiente surrealista de paz y posibilidad. Jamas habria
imaginado que mas adelante estudiaria con el «abuelo del futuro».

En 1981 me invitaron a pasar una semana con el doctor Fuller en una
cabina afuera de Lake Tahoe, California, para estudiar. El titulo de su
conferencia fue «El futuro de los negocios». Esa semana la direccion de mi
vida cambi0 para siempre.

Me gustaria poder decir que asisti a la conferencia para aprender mas
sobre la paz mundial, matematicas, ciencia, disefio, principios generalizados
y filosofia, pero no puedo. Asisti principalmente porque queria conocer la
manera en que Fuller predecia el futuro. Lo que me motivo fue la codicia, no
la paz mundial. Queria aprender a predecir el futuro para luego aprovechar
ese conocimiento y hacer mas dinero.

Pero el ultimo dia del evento me sucedio algo. Desearia poder explicarlo
pero lo limitado de mi vocabulario me impide describir la experiencia.

Estaba parado detrdas de una camara de video en un tripié porque me
ofreci como voluntario para videograbar todo el evento. Me ofreci a
permanecer todo el tiempo detras de la camara porque, cuando estuve entre el
publico como participante, me quedé dormido varias veces. Fuller no era un
orador particularmente dinamico y, de hecho, me atreveria a decir que incluso
era aburrido; balbuceaba y usaba palabras que yo no entendia.

Pero cuando el evento estaba a punto de terminar, miré a Bucky
directamente a través de la lente de la camara, y una sutil ola de energia se
apoder6 de mi. De pronto senti el corazon abierto y empecé a llorar. No eran
lagrimas de tristeza o dolor, sino de gratitud por la valentia que aquel hombre
habia tenido para guiar, ensefiar y mirar hacia el futuro a lo largo de tantos
anos.

John Denver compuso y grabé una cancion dedicada al doctor Fuller
porque también toco e inspird su vida. La cancién se llama Lo que un hombre
puede hacer (What One Man Can Do).



La cancion tributo que le compuso John Denver a Bucky Fuller describe
la experiencia que tuve aquel dia, mucho mejor de lo que yo puedo hacerlo en
palabras.

Esta es la parte de la cancion de John Denver que mas me conmueve:

Es dificil decir la verdad.
Cuando nadie quiere escuchar.
Cuando a nadie le importa.

¢ Qué sucede?

Es dificil estar solo.

Cuando necesitas alguien a tu lado.
Tu espiritu y tu fe.

Deben ser fuertes.

Y el coro...

Lo que un hombre puede hacer, es soriar.

Lo que un hombre puede hacer, es amar.

Lo que un hombre puede hacer, es cambiar el mundo.
Y hacerlo joven otra vez.

Eso es lo que un hombre puede hacer.

Este libro es sobre segundas oportunidades, y por eso quise describir lo que
me sucedi6 con Bucky Fuller, porque fue una de las muchas segundas
oportunidades que he recibido en la vida. Cuando regresé a Honolulu, era
otra persona.

En 1981 yo tenia fabricas en Taiwan, Corea y Hawai. En ellas fabricaba
productos con licencia para la industria del rock and roll. Mi empresa
manufacturaba productos para bandas como Pink Floyd, Duran Duran, Judas
Priest, Van Halen, Boy George, Ted Nugent, REO Speedwagon y The Police.
Me encantaba el negocio. En mis fabricas se producian sombreros, carteras y
bolsas con los rostros y logos de las bandas serigrafiados. Los fines de



semana iba a conciertos para ver a los felices admiradores comprar mis
productos como pan caliente. Era un gran negocio. Yo era soltero, vivia en la
playa de Waikiki y tenia vecinos como Tom Selleck. Ademas, ganaba
muchisimo dinero que, en aquel entonces, solia hacerme muy feliz.

El problema era que Fuller habia tocado mi corazon y yo lo sabia. En el
fondo, estaba consciente de que mis dias de sexo, drogas, rock and roll y
dinero, estaban por llegar a su fin. No dejaba de preguntarme, «;Qué puedo
hacer para que este sea un mundo mejor?» y, «;Qué estoy haciendo con mi
vida?».

En 1981 tenia treinta y cuatro afios, y tres profesiones. Habia asistido a la
Academia de la Marina Mercante de Estados Unidos en Nueva York, y ahi
recibi mi titulo de ciencias, asi como una licencia para navegar en buques
petroleros. También habia asistido a la Escuela de Vuelo de la Armada de
Estados Unidos para aprender a pilotear a nivel profesional. Por un tiempo
consideré trabajar en aerolineas pero cuando regresé de Vietnam supe que
mis dias como piloto se habian acabado a pesar de que adoraba volar. Ahora
era un empresario con un negocio de fabricacién y distribucion a nivel global,
y mis productos se vendian en cadenas nacionales como JCPenney, Tower
Records, las tiendas de regalos de Spencer’s, en los conciertos de las bandas
y, gracias a distribuidores mundiales, también a través de muchos minoristas
en distintos paises.

Mi problema era que habia conocido a Bucky Fuller y cuando volvi a mi
fabrica en Honolulu, mi mente no dejaba de viajar a aquella experiencia que
habia vivido en Montreal. Como ya mencioné, ni siquiera cuando estuve en el
magico entorno del domo imaginé que llegaria a conocer al hombre que lo
disefio, y que después de conocerlo mi vida cambiaria de nuevo.

MI TRABAJO ESPIRITUAL

En lugar de escuchar rock and roll, empecé a escuchar la musica de John
Denver. Y siempre que oia What One Man Can Do, la cancion que le
compuso a Fuller, me preguntaba incesantemente: «;Qué se supone que debo
hacer con mi vida?».



El rock and roll solo me inspiraba a ir a los centros nocturnos de Waikiki,
pero las canciones de John Denver me instaban a pensar desde el corazén. En
lugar de desvelarme en discotecas, empecé a pasar mas tiempo solo,
surfeando o explorando para estar cerca de la hermosura de la naturaleza. Los
fines de semana me los pasaba en talleres de desarrollo personal aprendiendo
como ser mejor persona a nivel emocional y espiritual. Este aspecto mio mas
delicado, hizo que algunos de mis amigos del Cuerpo de Marina me miraran
con disgusto. Asimismo, comencé a pasar mas tiempo con grupos de
negocios enfocados en resolver problemas sociales de comunidades de todo
el mundo, que con mis socios del mundo del rock and roll y las ventas al
menudeo.

Poco a poco empecé a comprender que asistimos a la escuela con la
esperanza de encontrar una profesion econémica o empleo. Pero después de
conocer a Fuller entendi que en realidad tenia que buscar una profesion
espiritual: mi empleo espiritual y el proposito de mi vida.

Entre 1981 y 1983 estudié con el doctor Fuller en tres ocasiones durante
el verano, y cuando no estaba en sus conferencias, me reunia con mis nuevos
amigos en un «grupo de estudio» que se enfocaba en sus libros. Debo decir
que sus textos no son faciles de comprender, y por eso nos pusimos de
acuerdo y decidimos estudiar un capitulo por semana de manera individual
para luego reunirnos en la casa de alguien para discutir el tema y hacer
«mapas mentales» de las ideas de Fuller.

El mapeo mental es un método en el que se utilizan colores e imagenes,
en lugar de palabras, para organizar y jerarquizar ideas que, en nuestro caso
eran las que presentaba Fuller en cada capitulo. Construiamos los mapas en
hojas de rotafolio y siempre comenzdbamos con un concepto central. La
clave del mapeo mental es usar solamente color y dibujos; si acaso hay
palabras, son muy muy pocas. Esto fuerza a los participantes a convertir las
palabras y los pensamientos en imagenes, y eso intensifica los procesos de
aprendizaje, analisis y discusion.

Como ya todos sabemos, dos mentes (0 mas), son mejor que una...
excepto en la escuela, claro, en donde el hecho de que dos mentes o mas
trabajen en equipo se considera trampa.



En nuestro grupo de estudio recurriamos a debates, color e imagenes, lo
que hacia que las actividades fueran estimulantes, desafiantes y novedosas.
En lugar de pasarme la noche entera en clubes nocturnos, empecé a hacerlo
en la casa de algin compafiero trabajando con el grupo de estudio porque
sabia que esa era la segunda oportunidad que tenia para encontrar el
proposito de mi vida. En lugar de ir a la escuela a aprender cémo transportar
petréleo, causar terror desde el cielo o manufacturar y vender mas productos
de rock and roll, ahora iba «a la escuela» de la segunda oportunidad para
aprender a ser un ser humano mejor y, quiza, una persona capaz de hacer una
diferencia en el mundo.

El problema era que todavia no sabia cual era, o seria, mi empleo
espiritual... Entre 1981 y 1983 dediqué mucho tiempo a estudiar el trabajo de
Fuller, y en 1983 fue el dltimo verano que pasé con él. En esa ocasion cerro
su conferencia diciendo: «Adiés, querida gente, los veré el verano préximo»,
pero no fue asi, fallecié tres semanas después, el primer dia de julio.

CAMBIOS EN EL HORIZONTE

Para 1984 sabia que tenia que hacer varios cambios, solo que no estaba
seguro de cuales. Por eso nada mas decidi hacer algo, lo que fuera. Ya sabes
lo que dice el dicho:

«A veces tienes que dejar de hacer lo que te gusta para dedicarte a lo que se supone

que debes hacer».

Para ese tiempo ya también habia releido el libro Juan Salvador Gaviota de
Richard Bach, el cual fue publicado por primera vez en 1970.

La siguiente informacion de Wikipedia te dara una idea de sobre qué trata
el libro:

El libro cuenta la historia de Juan Salvador Gaviota, una gaviota que esta aburrida
de las rifias cotidianas por la comida. Embargado por la pasion del vuelo, se obliga

a aprender todo lo posible sobre el vuelo hasta que, finalmente, su rechazo a



conformarse provoca que lo expulsen de la parvada. Ya como paria, Juan Salvador
Gaviota continia aprendiendo; cada vez se siente mas complacido con sus nuevas
habilidades, y goza de una nueva vida llena de paz y felicidad.

Un dia, Juan conoce a dos gaviotas que quieren llevarlo a un «plano de existencia
mas alto» en el que no existe el paraiso, sino un mundo mejor al que se llega a
través de la perfeccion del conocimiento, y ahi conoce a otras gaviotas que aman
volar. Descubre que su tenacidad y deseo de aprender lo convierten en «un ave en
un millén». En este nuevo lugar, Juan se hace amigo de Chiang, la gaviota mas
sabia, y ella lo lleva mas alla de sus conocimientos previos y le ensefia a moverse de
manera instantanea a cualquier lugar en el Universo. El secreto, dice Chiang, es
«empezar sabiendo que ya llegaste». Pero insatisfecho con su nueva vida, Juan
regresa a la Tierra, en donde encuentra a otras gaviotas, a las que les transmite sus
ensefianzas y su amor por el vuelo. Su mision tiene éxito, y Juan logra reunir a otros
que también se negaron a conformarse y fueron marginados. Finalmente, Pedro
Pablo Gaviota, el primero de sus alumnos, se convierte también en maestro, y Juan

se puede ir a compartir sus enseflanzas con otras parvadas.

SALTOS DE FE

De Juan Salvador Gaviota aprendi una leccion muy importante: que a veces
la gente necesita liberarse y permitir que las corrientes de la vida la lleven
adonde se supone que debe estar.

Entre el verano de 1983 y finales de 1984 me preparé para liberarme y
permitir que las corrientes de la vida me llevaran.

El proceso comenzé cuando les informé a mis dos socios del negocio de
rock and roll que queria «liberarme» para seguir adelante. Cuando me
preguntaron a donde iria, les dije entre murmullos que dejaria que las
corrientes de la vida me transportaran, y cuando comenzaron a pensarlo bien,
afladi: «Voy a dar un salto de fe a lo desconocido». En octubre de 1983
dimos inicio al proceso de adquisicion que me permitiria dejar el negocio.

En enero de 1984, mientras me encontraba arreglando los ultimos detalles
en Hawai, Nueva York, Taiwan y Corea, conoci a la mujer mas hermosa del
mundo. Se llamaba Kim y no queria tener nada que ver conmigo. Pasé los



siguientes seis meses pidiéndole que aceptara tener una cita conmigo y su
respuesta siempre fue la misma: «No».

Pero finalmente acepto, asi que cenamos y caminamos durante un buen
rato a lo largo de la playa de Waikiki, hasta que sali6 el Sol. Desde la noche
anterior y hasta la mafiana siguiente, le hablé de Bucky Fuller, de la
posibilidad de encontrar el proposito de nuestra vida y del empleo espiritual
de cada persona. Ella fue la primera mujer que conoci interesada en estos
temas.

En los siguientes meses nos vimos con regularidad y ella se convirtio en
parte de mi proceso de «liberacion». Estuvo conmigo cuando me despedi
llorando de mis socios y de los trabajadores de la fabrica de Honolulu. Kim y
yo sabiamos que también nos despediriamos pronto porque ella tenia una
carrera en el ambito de la publicidad en Honolulu y yo estaba a punto de
saltar a la nada. Sin embargo, ya cerca de la despedida, Kim me dijo: «Quiero
ir contigo». En diciembre de 1984 Kim y yo nos tomamos de la mano y
dimos ese salto de fe a lo desconocido; y 1985 fue, sin duda alguna, el peor
afio de nuestras vidas. Por desgracia no sablamos entonces que mas adelante
viviriamos afios que harian parecer a 1985 un periodo facil en comparacion.

Nos gustaria poder decir que todo ha sido muy sencillo, miel sobre
hojuelas; pero la verdad es que ha sido un infierno. Incluso ahora, aunque
gozamos de «éxito» en los aspectos financiero y profesional, todavia tenemos
que enfrentarnos a la vida en el mundo real: ese mundo de codicia, mentiras,
deshonestidad, problemas legales y crimen.

A pesar de las adversidades y los golpes al corazon, nuestra travesia ha
sido muy parecida a lo descrito en Juan Salvador Gaviota. Ha sido un
proceso que ha puesto a prueba nuestro espiritu y dedicacion, y nos hizo
cuestionarnos si abandonariamos la mision cuando el camino se tornara
demasiado inhospito.

La buena noticia es que a lo largo del camino hemos conocido a gente
increible con la que jamas nos habriamos encontrado si Kim no hubiera
dejado la agencia de publicidad y yo no hubiera renunciado a mi negocio de
manufactura.

En el resumen de la Segunda Parte de Juan Salvador Gaviota, Wikipedia
describe muy bien al tipo de gente que hemos encontrado en el camino y que



ha llegado a ser amiga nuestra:

Juan trasciende a una sociedad en donde todas las gaviotas aman volar. Lo ha
logrado tan solo después de practicar sin compafiia durante muchisimo tiempo. El
proceso de aprendizaje vincula al maestro consumado y al alumno diligente, y
alcanza niveles casi sagrados. A pesar de sus enormes diferencias, el maestro y el
alumno comparten algo fundamental que los une:

«Tienes que entender que una gaviota es una idea ilimitada de libertad, una imagen
de la Gran Gaviota». La Gran Gaviota comprende que tienes que ser fiel a ti mismo:
«Tienes la libertad de ser ti mismo, tu verdadero yo, aqui y ahora. Y no hay nada

que se interponga en tu camino».

A lo largo de 1985 hubo varias ocasiones en que Kim y yo no tuvimos un
lugar para vivir ni dinero para comer. Sobrevivimos en un viejo Toyota café
y en el sotano de un amigo. Como ya mencioné, nuestra fe estaba siendo
puesta a prueba.

En el otofio de ese mismo afio, la corriente de la vida nos llevé hasta
Australia, en donde encontramos gente a la que le encantdo lo que
ensefiabamos. En aquel tiempo usabamos juegos para ensefar actividades
empresariales con responsabilidad social, e inversion. Para diciembre ya
habiamos conseguido algunas ganancias gracias a un seminario que llevamos
a cabo en Sidney; por eso Kim y yo adoramos Australia y siempre estaremos
agradecidos con su gente.

Ambos nos habiamos liberado y permitimos que la corriente de la vida
nos llevara hasta alla, en donde la gente nos permiti6 desarrollarnos como
maestros.

CAMBIO DE AMIGOS

De repente, un dia de 1986, recibi una llamada de la Fundaciéon Windstar de
John Denver. John llevaria a cabo un evento en Aspen, Colorado, y queria
saber si me gustaria ser uno de los oradores invitados, junto con otros
empresarios entre los que se encontraban Ben Cohen y Jerry Greenfield,



fundadores de la empresa fabricante de helados Ben & Jerry’s. Naturalmente,
dije «Si».

La sensacion al estar en la enorme carpa de John en Aspen fue muy
parecida a la que tuve en el domo de Bucky en Montreal. El sentimiento de
magia, asombro y posibilidad fue igual. Por alguna razén, ni siquiera
mencioné mi negocio de articulos de rock. Me pareci6 inadecuado. Aunque
considero que no estaba preparado en absoluto, me enfoqué en el tema de la
educacién y el aprendizaje. Hablé de lo mucho que sufri en la escuela porque
yo sabia bien lo que queria aprender pero fui obligado a estudiar materias que
no me interesaban. Hablé sobre el dolor que me provoco reprobar dos veces
Inglés en la preparatoria solo porque no podia escribir bien. Hablé en nombre
de los nifios que eran como yo, que querian aprender pero no se sentian a
gusto en la escuela. Mencioné que el proceso tradicional de aprendizaje
quebranta el espiritu de muchos nifios y, al final de mi ponencia, les pedi a
todos que cerraran los ojos, se tomaran de las manos y escucharan la cancion
mas reciente de Whitney Houston, The Greatest Love of All, porque el primer
verso ilustraba muy bien mi mensaje y la atmdsfera:

«Creo que los nifios son nuestro futuro...».

Cuando abandoné el escenario en silencio, mucha gente estaba llorando. Las
personas del publico, ese grupo de «gaviotas», se abrazaban. Algunos
lloraban tanto como yo lo hice aquel dia de 1981 cuando estuve por primera
vez entre los asistentes de la conferencia de Bucky Fuller. Pero eran lagrimas
de amor, no de tristeza. Eran lagrimas de responsabilidad, no de culpa;
lagrimas de gratitud... por el regalo que es la vida. Y también eran lagrimas
de valor porque sabiamos que cambiar el mundo exigia el tipo de coraje que
proviene del corazon. Muchas de aquellas «gaviotas» ya sabian que la
palabra coraje proviene de la palabra francesa coeur, que significa corazon.
Windstar fue una reunion de gaviotas que, en su mayoria, ya sabian como
volar y estaban conscientes de que lo que hacia falta era coraje.

Cuando bajé del escenario Kim me estaba esperando. Nos abrazamos en
silencio. Sabiamos que habiamos encontrado nuestro empleo espiritual y el



proposito de nuestras vidas. Sabiamos que habiamos llegado a lo que seria y
todavia sigue siendo, el trabajo de nuestra vida.

Resulta irénico, pero «maestro» nunca estuvo en mi lista de respuestas a
«;Qué quieres ser cuando seas grande?». Cuando era nifio creia que la
profesion de abogado era «superior» a la de maestro. Y en realidad no odiaba
la escuela, es solo que detestaba que me forzaran a aprender cosas que no
queria. Me molestaba no aprender lo que me interesaba: como ganar dinero y
alcanzar la libertad financiera como mi padre rico. Yo no queria estar
esclavizado a un cheque de némina, a la falsa seguridad de un empleo ni a
una pension de maestro, como fue el caso de mi padre pobre.

EL AUGE DE LOS NEGOCIOS

En cuanto Kim y yo tuvimos claridad respecto a nuestro empleo espiritual,
nuestra pequefia empresa educativa se expandié a Nueva Zelanda, Canada,
Singapur y Malasia. Luego el negocio floreci6 en Estados Unidos.

Diez afios después, en 1994, cuando le vendimos ese negocio a nuestro
socio, Kim y yo ya habiamos alcanzado la libertad financiera. Ella tenia 37
afos, y yo 47. Alcanzamos la libertad sin empleos, sin el apoyo del gobierno
y sin un plan para el retiro repleto de acciones, bonos y fondos mutualistas.

Cuando la gente empez0 a preguntarnos como lo logramos sin apoyarnos
en los planes tradicionales de inversion para la jubilacion, Kim y yo supimos
que habia llegado nuestra nueva segunda oportunidad.

Siguiendo uno de los principios generalizados de Buckminster Fuller —
un principio que es cierto en todos los casos sin excepcion—, dimos inicio a
nuestro nuevo negocio. Actualmente, ese negocio es conocido por el nombre
de The Rich Dad Company.

El principio generalizado que seguimos fue:

Entre a mas gente sirva, mas eficiente seré.

Con la intencién de servirle a mas gente, Kim y yo empezamos a desarrollar
nuestro juego CASHFLOW®, y yo me dediqué a escribir Padre Rico, Padre



Pobre.
El 8 de abril de 1997, el dia que cumpli cincuenta afios, The Rich Dad
Company se convirtio oficialmente en un negocio. Nuestra mision era:

«Elevar el bienestar financiero de la humanidad».

UNA SEGUNDA OPORTUNIDAD PARA THE RICH DAD
COMPANY

Como lo mencioné en el Capitulo Uno de este libro, el mundo del dinero esta
cambiando y, por desgracia, hay millones de personas que no lo han tomado
en cuenta. Kim y yo continuamos trabajando en The Rich Dad Company
porque, a pesar de que ambos alcanzamos la libertad financiera, la empresa
tiene la mision de ofrecerle a mas gente una segunda oportunidad para
obtener dinero y tener una vida diferente. Actualmente, gracias al desarrollo
de los juegos electronicos y las aplicaciones (apps), The Rich Dad Company
se encuentra preparada para otra segunda oportunidad con la que le servira a
mas gente a través de las herramientas y la tecnologia de la Era de la
Informacién. Lo mejor de las segundas oportunidades es que puedes tener
cuantas quieras o necesites... {No hay limite! Todos tenemos el poder de
elegir si queremos buscar una segunda oportunidad en lugar de quedarnos
gimoteando por lo que pudo ser. Y entre mas aprendamos y mas conciencia
cobremos del cambiante mundo en que vivimos, mas probabilidades
tendremos de triunfar en nuestra segunda oportunidad.

El dltimo libro del doctor Fuller se llamé Grunch of Giants (El flagrante
atraco de los gigantes). La palabra GRUNCH es un acronimo en inglés que
quiere decir: Gross Universal Cash Heist (Flagrante atraco universal).

El libro Grunch fue publicado tras la muerte de Bucky en 1983, y fue el
unico de sus libros que se enfoco6 en las mismas cosas que le inquietaban a mi
padre rico; especificamente, en el hecho de que el sistema monetario hubiera
sido disefiado para robar nuestra riqueza.

En 1983, la lectura de Grunch de Giants me llevé al limite. Entonces supe
que no podia seguir siendo fabricante. Aunque realmente no sabia qué, sabia



que tenia que hacer algo. Ya estaba enterado de demasiadas cosas y no podia
seguir quedandome callado. Fuller nos habia ensefiado a ver el futuro vy,
gracias a eso, desde aquel momento pude ver la crisis que se avecina, la crisis
financiera que comenzd con nuestro sistema educativo.

En los siguientes capitulos explicaré lo que aprendi y por qué estamos
actualmente en esta crisis financiera.

Este flagrante atraco no es nada nuevo, lleva mucho tiempo gestandose.
Quienes buscan una segunda oportunidad deben entender bien lo que Fuller
quiso decir con Grunch of Giants, y también lo que vio que sucederia en el
futuro. Esta informacion es fundamental para que puedas crear ese brillante
porvenir que deseas para ti y tu familia.



Capitulo tres

¢ Que puedo hacer?

Yo solo invento algo y luego espero a que venga el hombre que necesite lo que inventé.

—R. Buckminster Fuller.

A mi me tomo algun tiempo comprender que la habilidad de Bucky Fuller
para predecir el futuro no tenia nada que ver con elegir mercados bursatiles,
aprovechar mercados, apostar a caballos o adivinar quién ganaria la Serie
Mundial. Su vision del futuro en realidad tenia que ver con la vision misma
de dios.

A Bucky le incomodaba utilizar la palabra dios porque, para mucha gente,
implica un fuerte peso de «dogma religioso», emocion y controversia. Fuller
no creia que dios fuera un individuo blanco, un judio, un arabe o un asiatico,
y por eso, en lugar de usar la palabra dios, preferia el término nativo
norteamericano de: el Gran Espiritu. el Gran Espiritu es esa energia invisible
que vincula todas las cosas en el «Universo», no solamente al cielo y la tierra.

Quiero que sepas que en ninguna de las ocasiones que use el término dios
en este libro, estaré haciendo referencias a temas religiosos. Yo respeto
mucho el derecho que tienen todos de elegir creer en dios o no, o de practicar
cualquier religion. Dicho llanamente, creo en la libertad religiosa y en la
libertad para elegir creer en dios o no.

Sucede lo mismo con mi opinion sobre politica. No soy ni republicano ni
democrata, y no tengo ningun perro metido en esta pelea. De hecho, mi perro
me agrada mucho mas que la mayoria de los politicos.



LA EVOLUCION HUMANA

Fuller no era un futurista en lo que se referia a los sucesos econémicos. El era
un futurista en los deseos del Gran Espiritu para la evolucién de la
humanidad. Bucky creia que los humanos éramos experimentos de dios a
largo plazo, y que habiamos sido dejados en la «nave tierra» para ver si
podiamos evolucionar o no, y si si, para saber qué hariamos después: si
convertiriamos al planeta en un paraiso o en un infierno.

Fuller creia que el Gran Espiritu deseaba que todos los humanos fueran
ricos. De hecho, solia decir «Hay seis mil millones de multimillonarios en la
Tierra». (Claro, eso era en la década de los ochenta. Ahora tendria que decir
«siete mil millones de multimillonarios»). En los ochenta, sin embargo, habia
menos de cincuenta multimillonarios documentados, una cifra demasiado
alejada de los «seis mil millones» que Bucky esperaba. Para 2008 ya habia
1150; y hoy en dia, se cree que la cifra es de 1645.

Fuller afirmé que la humanidad habia alcanzado un punto evolutivo
critico y que si los humanos no crecian y dejaban atras el egoismo y la
codicia para practicar la generosidad y la abundancia, llegarian —como el
experimento en la Tierra que eran—, a su fin. El doctor a menudo se referia a
los ricos y a los poderosos que acumulaban la «abundancia de dios» solo para
si mismos, como «codgulos». El creia que si los humanos no
«evolucionabamos», no solamente acabariamos con nosotros mismos,
también terminariamos asesinando la ecologia de todo el planeta.

Fuller queria identificar los principios generalizados porque creia que
eran las fuerzas invisibles que regian el Universo. En otras palabras, los
principios generalizados eran los principios de operacion del Gran Espiritu vy,
a su vez, el Gran Espiritu deseaba que todos los humanos y la vida en el
planeta, prosperaran. Fuller calculaba que habia entre doscientos y trescientos
principios de este tipo. Cuando murid, ya habia descubierto cincuenta. Yo
conozco cinco, que son los que uso.

En sus escritos y conferencias, Fuller siempre critic6 a algunos individuos
codiciosos que ostentaban poder y usaban a los humanos y los recursos del
planeta para beneficio exclusivo de si mismos. El doctor creia que si los
humanos no dejabamos la codicia y comenzabamos a practicar la generosidad



—a trabajar para un planeta que, a su vez, trabajara para todos y para todo—,
terminariamos siendo «desalojados» de nuestra «nave Tierra». El
experimento del Gran Espiritu sufriria entonces un retraso de varios millones
de afios. Fuller también decia que dios era muy paciente y estaba dispuesto a
esperar que los humanos evolucionaran. Por desgracia, ni ti ni yo podemos
darnos el lujo de esperar otro millon de afios a que nuestros congéneres
«entiendan el mensaje».

SERVIR A MAS GENTE

Como ya lo mencioné en el capitulo anterior, uno de los principios
generalizados que identifico Fuller, es:

«Entre a mas gente sirva, mas eficiente seré».

Como parte de mi trabajo para aprovechar mi segunda oportunidad, siempre
que tengo que tomar decisiones profesionales, me esfuerzo en obedecer este
principio. Es decir, en lugar de solo trabajar para tener mas, comienzo por
obligarme a pensar de qué manera puedo enriquecer a otros al mismo tiempo
que a mi mismo.

Este Principio generalizado fue fundamental cuando Kim y yo tomamos
la decisién de venderle a nuestro socio el negocio de seminarios porque,
aunque era un negocio exitoso, tenia un nimero limitado de gente a la que
podiamos servirle. Todo esto sucedié en 1994. Debo admitir que nos fue
dificil vender el negocio porque nos gustaba mucho y porque ya habiamos
logrado hacerlo crecer y dar frutos. Sin embargo, nuestra intuicion nos dijo
que era tiempo de seguir adelante y de buscar la manera de servir a mas
gente.

Aunque para 1994 ya habiamos alcanzado la libertad financiera, no fue
gracias a las ensefianzas de Bucky Fuller sino a las de Padre Rico. La libertad
financiera nos brindé tiempo para desarrollar nuestro siguiente negocio. En
1996, la primera versién comercial de nuestro juego CASHFLOW® se jugo
por primera vez en Las Vegas y, una semana después, en Singapur. El



siguiente paso consisti6 en desarrollar un plan de mercadotecnia para
venderlo.

El juego de CASHFLOW tenia dos problemas que dificultaban su venta.
Para empezar, era demasiado complejo. Uno de los expertos que contratamos
nos recomendd «atontarlo» un poco para poder venderlo, pero nosotros nos
negamos porque CASHFLOW habia sido disefiado para ser un juego
educativo, no de entretenimiento.

El segundo problema era que su produccion era bastante costosa. El
mismo asesor de juegos nos dijo que debiamos venderlo a 29.95 ddlares. Sin
embargo, para venderlo a ese precio, nuestro costo de manufactura tenia que
ser menor a 7 dolares la pieza. Nuestra mayor dificultad era que la primera
ronda de produccion nos costd 50 ddlares por pieza, los cuales incluian la
manufactura en China, mas el aterrizaje y almacenaje en Estados Unidos. Asi
pues, en contra de los consejos del experto en juegos, marcamos el precio de
venta al menudeo de CASHFLOW en 195 délares, lo cual lo convirtié en uno
de los juegos de mesa mas caros del mercado.

Afortunadamente, la adversidad conduce a la innovacién. Es por eso que,
para poder vender un juego por 195 délares, Kim y yo tuvimos que ser muy
creativos. Primero recurrimos a nuestros antiguos clientes de los seminarios y
les ofrecimos un seminario de un dia para mostrarles el juego; la sesién
tendria un costo de 500 ddlares. La primera vez lo hicimos para que se
familiarizaran con el juego, y la segunda, para que entraran en él. La idea
funcioné; los participantes se emocionaron y la mayoria dijo que ese dia
habia aprendido mas sobre el dinero que en toda su vida. Cuando anunciamos
que los «juegos» usados estaban a la venta por 150 dolares, estos se
vendieron inmediatamente. De hecho algunas personas pelearon por
comprarlos a pesar de que también teniamos sets nuevos por 195 dolares.

El modelo de negocio funcioné, y entonces naci6 el concepto del «Club
de CASHFLOW». En 2004, The New York Times publico un articulo
intitulado «The Rising Value of Play Money». El articulo hablaba de los
distintos Clubes de CASHFLOW; la gente del periodico nos dijo que habia
identificado mas de 3500 clubes en todo el mundo. Muchos de ellos siguen
existiendo, y ensefiando y sirviendo a mas gente de lo que Kim y yo
habriamos podido.



P: Si lo que quieres es servir a la gente, ;por qué no ofreces el juego
gratuitamente?

R: En algiin momento consideramos solicitar préstamos del gobierno
para fabricar los juegos, pero eso habria implicado obedecer la filosofia
de mi padre pobre en lugar de honrar el pensamiento empresarial de mi
padre rico.

Ademas, darle cosas gratis a la gente es lo que a veces la orilla a ser
pobre. La gratuidad promueve la «mentalidad del subsidio», y esta
destruye la iniciativa y la responsabilidad personal.

A pesar del alto costo inicial del juego, millones de personas pueden jugarlo
gratuitamente en Internet. Asimismo, gracias a los clubes de CASHFLOW,
un solo juego ha servido en ocasiones para educar a cientos de personas,
también de manera gratuita. Muchos de los lideres de los Clubes de
CASHFLOW de todo el mundo, apoyan la mision de Padre Rico: Elevar el
bienestar financiero de la humanidad, y por eso enseflan el juego a mas
personas. Para estas personas no solo se trata de una leccion espiritual; en el
fondo saben que, entre mas ensefien, mas entenderan también.

La mayoria de los lideres de Clubes de CASHFLOW con quienes he
hablado, me han dicho que siempre reciben mucho mas de lo que dan. Es
porque siguen el principio religioso: «Da y te sera devuelto».

Por desgracia, hay clubes que solo presentan el juego para vender otros
productos u oportunidades de negocios. Si llegas a encontrar uno de estos,
quiero que sepas que, aunque yo apoyo la libre empresa, no respaldo a la
gente que utiliza mis juegos como herramientas de mercadeo.

OTROS PUNTOS DE VISTA

En algin momento llegué a pasar seis meses en el pintoresco y artistico
pueblo de Bisbee, en Arizona. Fue en una carcel que habia sido remodelada
para funcionar como vivienda. Durante algtin tiempo, John Wayne fue el
duefio de aquella vieja propiedad convertida en departamento. A él le



encantaba Bisbee y la zona sur de Arizona, en donde tenia un rancho muy
grande.

Durante el dia trabajaba en mi pequefio rancho. Me pasaba la mafiana y la
tarde transformando aquel viejo deposito de diligencias (punto de descanso
entre Bisbee y el infame pueblo de Tombstone, en donde tuvo lugar la
balacera del Corral OK), en una casa de una sola recamara; y por la noche me
sentaba en la carcel a escribir un libro. Fue un proceso muy doloroso. Hubo
muchos comienzos, baches, ataques y sustos, pero finalmente, una noche, ya
tarde, cansado de tanto trabajar en mi propiedad y de batallar con el concepto
del libro, comencé a escribir las primeras lineas. Las palabras iniciales
fueron: «Yo tuve un padre rico y un padre pobre».

Y asi fue como naci6 el libro Padre Rico, Padre Pobre. L.a mayoria de la
gente no sabe que el primer libro de la serie Padre Rico, se escribié como un
«folleto» para vender el juego CASHFLOW.

El 8 de abril de 1997, en mi cumpleafios numero cincuenta, se lanzo
Padre Rico, Padre Pobre, y también nacio The Rich Dad Company.

Padre Rico, Padre Pobre naveg6 en el mar de los libros autopublicados
hasta principios del afio 2000. El libro se vendié de forma viral, recomendado
de boca a boca, hasta que un dia, lleg6 a la lista de los bestsellers de The New
York Times. Era el unico libro autopublicado que aparecia en la prestigiosa
lista.

Poco después de eso, me llam6 una productora del programa de television
de Oprah Winfrey. Sin embargo, antes de incluirme en la agenda para Oprah,
quiso hablar con el hijo de Padre Rico. En cuanto verificé la historia de mis
dos padres, se confirmé mi aparicion como invitado en el programa.

La invitacion llegé cuando me encontraba en Australia. Fue una decision
dificil: permanecer ahi o volar a Chicago para la entrevista. Una vez mas,
obedeci el principio de «Entre a mas gente sirva, mas eficiente seré»; y por
eso acorté mi viaje y volé directamente de Australia a Chicago. Todavia
recuerdo cuando entré caminando al escenario de Oprah. Estuve sentado
junto a ella durante una hora en la que hablamos de la necesidad de
educacién financiera.

Mi vida cambio por completo en esa hora. Dejé de ser un desconocido
para convertirme en una voz a favor de la educacién financiera escuchada a



nivel mundial. Convertirme en un éxito de la noche a la mafiana solo me
habia tomado 55 afios de innumerables logros y fracasos, y muchas segundas
oportunidades.

No te conté esta historia para presumir ni para darme palmaditas en la
espalda a mi mismo, sino porque queria darte un ejemplo de lo importante
que es seguir el Principio generalizado de Bucky Fuller y las ensefianzas de
mi padre rico sobre el dinero.

L.OS RICOS SON GENEROSOS

En una ocasion, un reportero me pregunto si el programa Oprah me habia
vuelto millonario. Le contesté que yo ya era rico cuando subi al escenario.
Era rico financieramente porque habia pasado mi vida adquiriendo un
conocimiento que no se imparte en las escuelas. En ese momento lo unico
que hice fue compartirlo y ser generoso con lo que ya sabia.

Mi comentario sobre la generosidad perturbd al reportero. Desde su
perspectiva, para ser pudiente, la gente tenia que ser codiciosa. Cuando traté
de explicarle el principio de «La unidad es plural y, por lo menos, incluye a
dos» —es decir, que una persona podia ser rica siendo codiciosa pero
también siendo generosa—, su mirada se tornd vidriosa. La mente del
reportero era rigida e inflexible; el hombre creia que la unica forma de
volverse rico era siendo codicioso. En su opinion, no era posible ser rico por
medio de la generosidad, y solo existe un tipo de persona adinerada: la
persona adinerada avara.

P: ;Qué sucedio después de que te volviste famoso? ;Todo fue miel
sobre hojuelas a partir de entonces?

R: No, en absoluto. La fama y el dinero hicieron mi vida mas dificil.
Muchos amigos tuvieron celos, mis socios se tornaron codiciosos y
empezaron a robarme; y mucha gente se acerco para ver en qué podia
«ayudarme». Francamente era muy dificil determinar si los que se
acercaron en verdad deseaban ayudar a la mision o solo «ayudarse a si
mismos» con lo que nosotros ya habiamos creado.



La buena noticia es que con el paso de los afios también llego mucha
gente honesta. Te reitero: la unidad es plural, y por eso tuvimos que
aprender a aceptar lo bueno y lo malo.

LLAS ULTIMAS PALABRAS DE BUCKY

Como ya mencioné, Fuller muri6 el 1 de julio de 1983. Anne, su esposa,
muri6 36 horas después. Ambos tenian 87 afios, e incluso al morir, Bucky fue
sobrenatural.

El doctor se encontraba hablando en un evento que seria el tltimo. De
pronto se detuvo de golpe y se quedo sentado en silencio por un rato. Yo no
estuve presente, pero tuve la oportunidad de escuchar en una cinta de audio
sus ultimas palabras, las cuales trataré de parafrasear.

Bucky dijo que iba a abreviar su conferencia porque su esposa estaba
sumamente enferma. Mencion6 que unos dias antes habia tenido una
premonicion: que €l y su esposa iban a morir juntos. Como comprendié que
la muerte se acercaba para ambos, dijo: «Sucede algo misterioso». Y luego
les pidi6é a todos que continuaran trabajando. Terminé la conferencia con su
frase tradicional: «Gracias, querida gente».

Tiempo después me enteré de que él y su esposa habian hecho un pacto:
ninguno veria morir al otro. Y lo cumplieron. Bucky se apresur6 para ir a
verla y se sentd a su lado. Ella estaba en coma. Y como si lo hubieran
planeado, se recostd, coloco su cabeza junto a la de ella y muri6 en silencio.
Ella lo sigui6 36 horas después, respetando el pacto. Bucky era un futurista
que incluso lleg6 a predecir la forma en que él y su esposa moririan. Supongo
que escucho al Gran Espiritu cuando los llamo para volver a casa.

Yo iba manejando por una carretera de Honolulu cuando escuché la
noticia de los fallecimientos en la radio. Me senti tan abrumado que tuve que
detenerme para llorar. Ahora que lo pienso, me parece muy claro que en ese
dia tan emotivo que me quedé parado a un lado de la carretera, una parte de
mi vida termind, y otra comenzd. Recibi una nueva segunda oportunidad. Ya
no seria un empresario de manufactura, ahora seria un empresario de la
educacion.



EL FLAGRANTE ATRACO DE LOS GIGANTES

Unos meses después se publico postumamente el ultimo libro de Bucky:
Grunch of Giants. Como ya lo mencioné, GRUNCH quiere decir Gross
Universal Cash Heist (Flagrante atraco universal), y se refiere a la forma en
que los ricos y los poderosos nos despojan de nuestra riqueza a traves del
dinero, el gobierno y el sistema bancario.

Cuando lei aquel pequefio pero emocionante libro, las piezas del
rompecabezas comenzaron a colocarse en su lugar. Mi mente volvié atras en
el tiempo, a la época en que tenia nueve afios y estaba en cuarto grado. Al dia
que le pregunté a mi maestra: «;Cuando vamos a aprender sobre el dinero?»
y «¢Por qué algunas personas son ricas pero la mayoria es pobre?».

Al leer Grunch, las respuestas se fueron filtrando lentamente en mi
cabeza. Fuller criticaba con fuerza al sistema educativo, pero no solo por lo
que ensefiaba, sino por la forma en que trataba a los nifios. Esto era lo que él
decia respecto a los pequefios y su inteligencia:

Todos los nifios nacen siendo genios, pero esta inteligencia se va perdiendo
rapidamente gracias a humanos inconscientes y/o a factores fisicamente

desfavorables del entorno.

He visto que todos los nifios muestran una curiosidad abarcadora. Estan interesados
en todo, y eso avergiienza a sus especializados padres. Desde el principio, los nifios
muestran que sus genes estan organizados para ayudarles a aprender, comprender,

coordinar y utilizar... en todas las direcciones posibles.

Fuller les recomendaba a los estudiantes asumir el control de su proceso
educativo. Basicamente, que hicieran lo mismo que Steve Jobs en Reed
College, en Portland, Oregon. Steve Jobs abandoné la escuela para poder
volver a inscribirse y estudiar exclusivamente las materias que le interesaran.
Y luego jamas volvio a la escuela.



P: ;Bucky Fuller dijo que todos éramos genios?
R: Si.

P: Pero yo no me siento muy inteligente. No creo ser un genio. ;Por
qué sera?

R: Porque, como Bucky dice, las escuelas y los padres despojan a los
nifios de su genialidad. Fuller usé una metafora en la que comparaba a
la escuela con una mina de diamantes. L.os maestros cavan en la mina
en busca de «diamantes» —Ilos nifios genios—; y los «rezagados», o
toda la suciedad y los escombros que son arrojados al arcén, son los
alumnos que, segun los maestros, no tienen potencial de genios. Por
eso muchos estudiantes abandonan la escuela sintiendo que no son
inteligentes ni especiales, o incluso enojados con la institucién y el
sistema educativo.

P: Entonces, ;como puede encontrar su genialidad una persona?
R: Hay muchas maneras. Una de ellas es cambiando de entorno.

P: ;Qué tiene que ver el entorno con mi genialidad?

R: Permiteme darte algunos ejemplos. Muchos estudiantes se sienten
estipidos en el entorno del salon de clases, pero su genialidad se
despierta en los campos de futbol. La genialidad de Tiger Woods cobra
vida cuando esta en el campo de golf. La de los integrantes de The
Beatles se despertaba con guitarras y bateria en el estudio de grabacion.
Steve Jobs abandoné la escuela pero su genialidad comenzé a florecer
en su cochera, en donde €l y Steve Wozniak desarrollaron la primera
computadora Apple.

P: ;Entonces por qué no me siento inteligente? ;Por qué no puedo
encontrar mi genialidad?

R: Porque la mayoria de la gente va de la escuela al trabajo, y estos
entornos no siempre son los adecuados para que su inteligencia
florezca. Muchos se pasan la vida sintiéndose insatisfechos,



infravalorados y carentes de desafios, solo porque no han encontrado el
entorno en donde pueden hacer florecer su inteligencia y genialidad.
Piensa que la genialidad es algo que vive en tu interior, que es el
«genio» que habita en ti. Las palabras «genialidad», «genio», «mago» e
«inspiracion» estan relacionadas. ;Conoces a alguien que sea un mago
en la cocina?, ¢;que pueda tomar ingredientes ordinarios y preparar
ensaladas gourmet?

P: Si.
R: ;Conoces a alguien que tenga «manos de jardinero»? ;Alguien que
pueda tomar tierra, agua y semillas y hacer florecer un jardin magico?

P: Claro.

R: ¢Alguna vez has visto las Paraolimpiadas, algun evento deportivo
para nifios con capacidades diferentes? ;Te has sentido inspirado o
conmovido cuando los ves competir con todo su corazon?,
Jimpertérritos a pesar de sus desafios?

P: Si.

R: Todos esos son ejemplos del «genio en tu interior», de ese mago que
somos y que puede inspirar a otros. Cada vez que el espiritu de alguien
mas toca el nuestro, nos sentimos inspirados.

P: ;Entonces por qué la mayoria de la gente no encuentra su
genialidad?

R: Porque ser genio no es facil. Por ejemplo, alguien podria ser el
siguiente Tiger Woods, pero si no dedica su vida a desarrollar su genio
y su talento, la magia no surgira nunca.

MAS PREGUNTAS QUE RESPUESTAS

Cuando lei el libro Grunch, me surgieron mas preguntas; y por primera vez
en mi vida quise volver a estudiar. Me dieron ganas de volver al cuarto grado



y encontrar las respuestas a la cascada de preguntas que siempre le hice a mi
maestra sobre el dinero. Tenia sed de conocimiento y queria respuestas a mis
preguntas: «;Por qué en la escuela no se imparte la materia del dinero?» y
«;Qué es lo que hace que la gente rica lo sea?».

Cuando terminé de leer Grunch y continué con otros libros de Fuller
sobre la educacion, comprendi que las preguntas que formulé en cuarto grado
habian sido resultado de mi curiosidad natural. Mis materias de estudio eran
el dinero y la razon por la que los ricos son ricos. Y si me pides mi opinion,
te diré que no me parece accidental que los programas académicos hayan sido
«saneados» por medio de la eliminacion de la materia del dinero.

En 1983 revivio el estudiante en mi, e hice exactamente lo que Fuller
describia: volvi a los estudios que me interesaban.

Con el paso de los afios mis propios estudios confirmaron los hallazgos
de Fuller: que el sistema monetario habia sido disefiado para despojarnos de
nuestra riqueza, y para volver mas ricos a quienes ya tenian suficiente; pero
no para beneficiarnos ni a ti ni a mi. La esclavitud de los otros y el robo de la
riqueza de nuestros congéneres ha estado sucediendo desde que los primeros
humanos poblaron la Tierra. Fuller creia que la intensa codicia y el deseo de
esclavizar a otros humanos era una prueba evolutiva para ver si podiamos
usar nuestro corazén y nuestra mente para crear un paraiso terrestre, o si
decidiriamos convertir a nuestro planeta en un infierno y un paramo.

En su libro Grunch of Giants, Fuller describi6 la forma en que los ricos y
los poderosos usan el dinero, los bancos, el sistema educativo, el gobierno, a
los politicos y a los lideres militares para implementar sus planes. Dicho
llanamente, el dinero esta disefiado para mantener esclavizada a la gente a €l
y a quienes controlan el sistema monetario.

Resulta irénico pero, aunque Bucky Fuller y mi padre rico tenian
opiniones opuestas respecto a este tema, creo que ambos estarian de acuerdo
en el concepto de que el dinero esclaviza a la gente. Por otra parte, debo
destacar que el hecho de que hayan estado polarizados en el tema, respalda y
valida el principio generalizado de que la unidad es plural, ya que ambos
discrepaban en el contenido pero coincidian en el principio.



EL PODER DEL CONOCIMIENTO

Poco después de aparecer en Oprah, una compafiia de fondos mutualistas me
ofreci6 cuatro millones de délares para promocionarla; y aunque el dinero me
agrada tanto como al vecino, sabia que aceptar la oferta significaria venderme
al GRUNCH. Una de las mejores cosas de la educacion financiera es que le
da a la gente el poder de elegir, y de nunca tener que vender su alma por
dinero.

¢ QUE PUEDES HACER TU?

Ambos sabiamos que llegaria esta pregunta...

P: ;Entonces qué puedo hacer yo?

R: En realidad hay muchas posibilidades porque el mundo esta repleto
de problemas. Creo que seria mejor preguntar: ;Cual problema quieres
resolver? Dios te dio dones unicos para resolver un problema
especifico, ¢cual crees que este sea? Puedes hacerlo por ti mismo o
puedes unirte a un grupo u organizacion para resolver lo que te esta
causando preocupacion.

Cuando mires al mundo desde la perspectiva de los problemas que
puedes resolver, veras que hay mucho por hacer pero, sobre todo,
mucho en lo que tu puedes ayudar.

Y aun queda una pregunta todavia mas importante: ;Estas dispuesto a
trabajar para resolver el problema? ;O solo lo estarias si alguien te
pagara por hacerlo?.

En el siguiente capitulo aprenderas lo mismo que yo descubri cuando
quise responder a la pregunta de como nos despojan de nuestra riqueza
a través del sistema monetario, y por qué no se imparte educacion
financiera en nuestras escuelas.

Cuando Kim y yo creamos el juego de mesa CASHFLOW y yo escribi Padre
Rico, Padre Pobre, nuestra riqueza, ingresos y reconocimiento crecieron de



manera exponencial. Lo menciono porque sé que hay quienes se preguntan en
qué momento voy a hablar de lo que pueden hacer para obtener su segunda
oportunidad en la vida, y seguramente tti eres uno de ellos.

Quienes estén pensando en tener una segunda oportunidad para su dinero
y su vida, deberan preguntarse:

¢Como puedo servir a mds gente?
En lugar de:

¢ Como puedo hacer mds dinero?

Si te haces la primera pregunta en lugar de enfocarte en la manera de hacer
mas dinero, estaras obedeciendo uno de los Principios generalizados de dios.



Capitulo cuatro

¢Que es un gran atraco?

La Era Oscura contintia rigiendo a la humanidad, pero apenas ahora se estdn
evidenciando la profundidad y la persistencia de su dominio. La prisién de la Era Oscura
no tiene barrotes, ni cadenas ni cerraduras. Lo tinico que nos aprisiona es la falta de
orientacion y el aumento de la desinformacion.

—R. Buckminster Fuller.

Cuando lei esta cita del libro Cosmography, otro libro de Fuller que se
publico péstumamente después de Grunch, la nocion de que viviamos en una
Era Oscura sacudié mi cerebro. Quise saber mas. Mi pregunta era: ;cOmo es
que el GRUNCH nos mantiene en esta Era Oscura?

Cuando terminé de leer Grunch of Giants senti como si acabara de
ensamblar las primeras cien piezas de un rompecabezas de mil. Las cien
piezas del libro de Fuller, se combinaron con otras cien que mi padre rico me
habia ayudado a ensamblar algunos afios atras; y asi fue como el
rompecabezas empez6 a tomar forma y parecer 16gico. Entonces comencé a
entender como nos estaban despojando de nuestra riqueza con un gran ataco.

Para 1983 me parecié que ya tenia aproximadamente doscientas piezas
del rompecabezas. Noté que se habia empezado a formar una imagen y quise
saber mas. Por primera vez en mi vida era un estudiante de verdad y tenia
deseos de seguir aprendiendo. Pero sabia que no aprenderia lo que necesitaba
si solo me quedaba inmavil, por eso decidi hacer lo que Fuller hizo en 1927:
di un salto de fe a lo desconocido.



P: ;Por qué a lo desconocido?

R: Porque en realidad no sabia lo que me deparaba el futuro. Lo tnico
que pensaba era: «Si Bucky Fuller encontré su genialidad cuando dio
un salto a lo desconocido en 1927, tal vez yo también deberia (y
podria) hacerlo». Como nunca fui un alumno destacado en la escuela,
pensé que quiza podria serlo en un entorno desconocido.

P: ;Qué te motivaba? ;Por qué renunciar a una buena vida para ir tras
algo desconocido?

R: Por la injusticia, para comenzar. Yo creci en los sesenta, una década
muy turbulenta. Presencié protestas en contra de la guerra de Vietnam
y varios disturbios en casa.

En 1965 dejé el aletargado Hilo, mi pueblo natal en Hawai, para asistir
a la Academia de la Marina Mercante en Nueva York. Mi compafiero
de cuarto era un joven negro, a quien en la actualidad tendria que
describir como afroamericano para ser politicamente correcto. Tom
Jackson fue mi primer amigo afroamericano porque en Hilo no hay
gente de este origen étnico. Todas las noches se hablaba de disturbios
raciales en los noticieros, pero Jackson me ayudo a llenar las lagunas
informativas porque €l tenia la otra version de la historia.

Todos sabemos que la discriminacion racial existe. De hecho,