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COMPARNIA

OPORTUNIDAD
DE N EGOCIO Ganoltouch

@

Network Marketin

Fundadory Presdants
GanoExcel Grovp.

o
2 Compromiso
3 e
VALORES 4Imegrldad
sleny) 5 Calidad

6 Excelencia
7 Innovac ion,

+0de60anos
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iplicacion
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OPORTUNIDAD

éooo%o%da 0[5 mlm%do

00000 00O

Orimniomnn OgmaGenn Ofmimcnn @CunGorenin O Qi
GENS5 (pago semanal) Ingresos estimados
PERSONAS VLR.USD VLR.USD
Ldd 1000 o persaciones s g
Primera Generacion [N 300 per §2635
un a0 $a77s
Te 160 o)
20
in 1280
$21

DENEGOCIO |.
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- wspouns s won
Inversién $ 500 $200 o
Generacion [ 5150 $ 50 [
memememe § 40 520
Generacion $ 80 § 40
mmmmmm $160 $ 80
Generacion 132 § 640 $320
§1.070 510 o

¢ Como dar el primer paso?

Asistr alos prévimos eventos!

Copen [ Siper sabad
Fecha: Hora: Facha: Hora:
jendedor

Celular:

|iBIENVENIDOAL EQUIPO!

- PASO 1: PLAN

SERVILLETA

Crea un plan servilleta. Describe tu
vision, mision, objetivos y estrategia.
Define tu mercado objetivo y tu
propuesta de valor.

Vision Mision
¢Queée quieres lograr a §¢Cédmo vas a alcanzar
tu vision?

Pasos concretos para
alcanzar los objetivos.

y medibles.




PASO 2: LISTA DE
CONTACTOS 300

& Amigos y familiares
Comienza por tu circulo cercano.

& Contactos profesionales
Colegas, antiguos compafieros de trabajo.

3 Conocidos y vecinos
Amplia tu red a personas que conozcas.

@ Eventos y grupos

Conéctate con personas en eventos
sociales y profesionales.



PASO 3: CONOCER EL
BACK OFFICE

Familiarizate con la plataforma online de tu empresa y

controla el progreso de tu equipo.

DESARROLLO DE
INGRESO BACK OFFICE PANEL DE NEGOCIO SU EMPRENDIMIENTO

/;é Ay Bienvenido a su Oficina Virtual k|
@ ' Bienvenido a su Oficina Virtual

)
) v

&b

llllllll

BRINDANDO
BIENESTAR Y
PROSPERIDAD

EOW SOON SENG




PASO 4: ENSENAR LAS 12
FORMAS DE GANAR

VENTA DIRECTA

GEN 5
BONO SUPERESTRELLA

COMPENSACIONES DE EQUIPO BINARIO
DIAMANTE DIFERENCIAL

REBAJA DE VOLUMEN PERSONAL
GEN 5 COMPRENSION

4

8 BONO DE LIDERAZGO
BONO FONDO GLOBAL

MULTIPLES CENTROS DE NEGOCIO

2X INCENTIVO DE AUTOMOVIL %

INCENTIVO EDUCATIVO



FORMULARIO O CONTRATO DIGITAL

PASO 5: GARANTIZAR
LA AFILIACION

Asegurate que tus nuevos socios comprendan los
beneficios de la afiliacion y asi podras asegurar que este
cobrando en el negocio.



PASO 6: ENSENAR LO
BASICO DEL PRODUCTO

DETECTA - ACTUA - DESINTOXICA - REGENERA

CONOCE A FONDO EL PRODUCTO O SERVICIO QUE
PROMOCIONAS. COMPARTE SUS BENEFICIOS, CARACTERISTICAS
Y COMO SE UTILIZA.



PASO 7:
DE MENOS A MAS

Comienza con pequenos objetivos y ve
incrementando gradualmente tu ritmo. La
constancia y el esfuerzo te llevaran al éxito.

10



PASO 8:

DUPLICAR EL 4+1

é¢Qué es? Por qué?

Adquirir 5 boletas de Una para ti, y 4 para
invitacion a tus eventos. distribuir a posibles

invitados.

Beneficios

Aumenta la posibilidad de obtener nuevos socios y
mejorar tu red de contactos.




PASO 9:
SACAR EL cPORQU E?

. NO TENIA NADA

La situacidn financiera de su familia era dificil,
lo que lo obligd a madurar rapidamente y a
tener una fuerte determinacién para triunfar.

SU MOTOR

Esta fue una pérdida devastadora para él, ya que
tenia una relacidn cercana con su padre, aungue
complicada debido a los problemas de adiccion de
este. Ronaldo ha hablado en varias ocasiones de
como deseaba que su padre pudiera haber visto
todos sus Iogr95.
VISION

- Maximo Goleador en la Historia del mundo.
- Ronaldo ha sido un embajador del deporte

en todo el mundo




Distribuidor Indegendiente
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OPORTUNIDAD @
DE NEGOCIO Ganoltouch

COMPANIA

~ Malasia desde 1995
w Gano excel esta presente en

mas de 80 palses 2
Network Marketing
Presencia en Peru
desde el ano 2013, contamos =
‘ actualmente con 5 Sedes a ) + ORS00 é
nivel nacional = *
D Sistema de formacion Falion Sheyortel
. Gran contribuyente en el pals A y duplicacion “
! .‘?b: ) el o .
QSUNAT sgnarp ) L DIGE, [—| T ) Baja Inversion Pun*ldan
= o]
e . . Flexibilidad de tiempo /
> A covmmer O Q pian g * Minoriata
Sr. Leow Soon Seng w w @
Gano E::I Group [ ] B RSN MU Vendedor Vendedor
i libertad financlera Independiente  Minoriata
e ——————— Productos de Calidad
1 Liderazgo productos, todos enriquecidos con Ganoderma Lucldum

2 Com promiso extracto de Ganoderma lucidum

3 Unidad

<1 Integridad
5 calidad

6 Excelencia Z " il
— OV
7 Innovacién ————
TRANSPARENT SOAP RESKINECOLAGENODAINK  Pasta Dental Kibnabalu PS8 Piel & Brillo Cuidado Personal
NSOC37704-18PE P2074021E NSOC37795-18PE NSOCA6385-20PE-

(e
-

PIOIR Capsulas PIOIR Capsulas  PIOIR ShokoRico PIOIR latteRico PIOIR MochaRico PIOIRCafe3en ] PIOIR Cafe negro PIOIR Chocolate PIOIR C'real Spirulina Te Rooibos
Excellium Ganoderma P2974021E/NAGNIO P2973821E7/NAGNIO  P2973921E/NAGNIO Q0400413E/NAGNIO QO400823E/NAGNIO GOB50523E/NAGNIO 18900220E/NAGNIO Q3300120



@ OPORTUNIDAD ' ESP2 ESP1  INicio
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Inversidn % 500 £200 0
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Ej: ESP 3 Frontalidad ilimitada 2Generacicn [ 5 40 % 20 o
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PERSONAS WLR. USD VLR UsD
ESP3 5 1.000 BN S e ciones Binar 32140
Primera Generacion IS & 300 pensaciones Binanas §2635
EEQI..II"H:'E Generacicn _ 5 an Ejemplo basado en paquete E5P3 $4.775
Tercera Generacion - I 5 160 Compensacién binarias (Recompra
Cuarta Generacion  [HNNEEIN 4 320 pe { pra)
Quinta Generacidn e 4 1280

W Equipc lzquiesdo Equipo Derecho OLAR

*Supeto a un miramo de 50 P {Yolimen Personal) 6 meyor

104 (52 ool x 155 10 575
Compensacion binarias 100 (52 cvlx 15% 100 4 780 r Como dar el primer PESD?
1ZQUIERDA | DERECHA ] loioieiee | 1000 57800 Asistir a los proximos eventos!
S00GCV 500 GOV e s M iy A [ 10pen [ Saper sabado
31 parejas = 500 GOV = 15.500 GCV e N AP IR, Fecha:____ Horxz ___ Fechx Hora:
[ R —"— lckyar el Plas do 4 cho e o] S antom i I .
15500 GOV x 17% = 52635 =) intee] muarvtinee w moubis da Fheren Pencral PV er 100 P 2 s rackss ol do bls dal GEMS 1w ioda Vendedor Indapendiente:
L7  Seses (eimera vez) G e o e e e i o e i s Celular:

GLV (Volumen Comisional’ Gnapal) o e G e I... - IET_ -
| e IBIENVENIDOAL EQUIPGL
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Gano Excel Hq Internacional
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@ Ganoltouch —
! ’ S/. 2054.90
. y 3 :
. Canasta Familiar Sueldo promedio
Bdsica en base a 4 en Pery
personas actualmente

Pl ) ss7

.

70% |

Finalizan sus estudios Jévenes trabaja en
supenoresy no el sector informal

desempenan su
_ profesion
N
r $
) r s/. 104 1de3
Ahorro familiar Personas
promedio mensual viven en
Pobreza
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LAS
OPORTUNIDADES 5%

NO PASAN

I,
p
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@ Ganoltouch
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ESTAS AQUI POR
ALGUNA RAZON:

. Tener més tiempo para
hacer las cosas que me gustan.

* Quiero mejorar mis ingresos.
* Pagar todas mis deudas.

 Me gustaria viajar y conocer
nuevos lugares.

* Quiero cumplir mis objetivos.

18



Salud y Bienestar

Mega
Tendencias

19
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(@ Ganoltouch

CERTIFICADOS Y
REGISTROS INTERNA.-
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GANO EXCEL™

g h Ganoltouch

Distribuidor Independiente
LEONG TING YU
}i Divectin Gecuitirn
!

001 KHENG
SENG |
& |/ LEW SOON
KIAK
Divectin Gecuitiro

"GAND EXCEL INTERNACIONAL GROUP




GANO EXCEL"

INTERNATIONAL

* Cientifico Micélogo.
* Mas de 25 anos en investigacion cientifica
sobre el ganoderma.

» |dentificé las 6 variedad mas poderosa del
Ganoderma.

* Duefo de la plantacion de Ganoderma
mas grande del mundo.

* Fundador y presidente de Gano Excel HQ
Industries.

24
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PRODUCTOS DE CONSUMO
MASIVO Y ALTA ROTACION

CAPUCHINO O 3 EN

TE ROOIBOS

N

_ \ GANODERMA
£ / ROOIBOS DRINK
- =

ﬁ\ -

CAFE CLASICO




PRODUCTOS DE CONSUMO
MASIVO Y ALTA ROTACION

LINEA RICO

Cero Azucar
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DENTIFRICO
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AL 2
e COLAGENC

RESKINE 4%

COLLAGEN DRINK ¢’

COLAGENO
BEBIBLE
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Canales de Distribucion

30



airbnb
3%

* > Uber

amazon
~—

DAD

Canales de Distribucion

EGIAR
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*Datos obtenidos en: World Federation of Direct Selling Association

Kw GO”OltOUCh - WFDSA, 2020

https://www.revistaespacios.com/a18v39n32/a18v39n32p24.pdf
——t (e S if DY [ ——

(@ Ganoltouch

Distribuidor Independiente

* En Peru la venta directa

» Mas de 120 millones* de personas representa un volumen de
a nivel mundial. 1 956 millones de dolares.

* Requiere una inversion baja. « Con un crecimiento de 1%

* No se necesita experiencia. | anual en promedio.

¢ Libertad de tiempo y libertad * Empleando a méas de 768
financiera. mil de personas.

NETWOR ARKETING




Codificar un Mercado

FORMAS DE
PARTICIPAR

Inicio Rapido 4
$88 PRODUCTOS
ESP 1 38
$200 PRODUCTOS
ESP 2 21
$500 PRODUCTOS
ESP 3 42

PRODUCTOS
34

$1000



12 FORMAS DE

GANAR

DIVIDIDA EN TRES
ETAPAS

INGRESOS

INMEDIATOS

EMERGENTES [
A LARGO PLAZO

35




GANANCIA
DIRECTA

= Bl
[3 m m ICE% ’ng

GENS

ﬂ% M Ganoltouch ( 9@%
Distribuidor Independiente th Tl
0 N @E I Invitado

1

= BINARIO
NI OUY vy

Y Equipo Izq Equipo Der
Puntos Puntos

36



Profundidad ilimitada

- z/y
EJ: ESP3 Frontalldad |I|m|t4

/ [
C ) 1GEN ah

A A w & A

( $ 20 $20  4Socios  $20 $20 )
- e e am 3GEN - e o e
RARARARARA win ARRRARRARKRAA

( 16 Socios x$20 )

TOTAL  $2.140

./ GENERACION 5
4 (Pago semanal)

$300

~N

$ 80

$ 160

$320

$ 1280

37



Profundidad ilimitada

- ” / — 4
EJ: ESP3 Frontalidad ilimitad % PI"OyeCCIOn
4 o 6X6

i 1GEN 4k
6  $900

A A ww A A

(" $20  $20  4Socios  $20 $20 ) 36 $720

2222 o 2222 ISR
216 $4,320
BARARRRARARA w6in RRARARKRARRA 1296 $25.920
C 16 Socios x$20 ) ’

2222222222222222 G5GEN 2a22222222222222 7776 $311 ,040
$342,900

TOTAL  $2.140
38




EJ: ESP3

Frontalidad ilimitada// ~

COMPENSACION
* BINARIA *

B

2 Parejas

4 Parejas

ARARRRARARA

8 Parejas

ARRRRARARA

Profundidad ilimitada

o o i . i . . 4 i i i o 6 . 6 i 6 i .

16 Parejas

TOTALCOMP. $ 2.635 § TOTAL $2.140

g PAREJA 500

Puntos

385
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COMPENSACION
* BINARIA *

Profundidad ilimitada

A

( 2 Parejas
- o -
4 Parejas
ARRRARRA ARARRRARRA
( 8 Parejas )

i i 6 2 i

o G 6 4 i i

16 Parejas

TOTALCOMP. S 2.635 | TOTAL $2.140

Proyeccion
6X6
3 $255

18 $1,530
108 $9,180
648 $55,080

3888 $330,480

$396,525

$342.900

$ 739.425




e
—

PROYECCION DE
I GANANCIAS |

COMPENSACION BINARIA

-Acueducto-
/f T
QD » ﬁ% » Q@%
Fabrica Constructor Consumidor
Compania de negocio final
EQUIPO  EQUIPO 5
IZQUIERDO DERECHO
10 10 $81,6
100 100 $816
1000 1000 $8.160
41
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Paquete Inteligente
= S$88

= 4 productos

= 52 puntos

= Regalias: 10%

ESP1

S 200

8 productos

100 puntos

Regalias: 10% + 5% 2 meses
Comisiones: S 25

Extra
" 5500 = Oficina
= 21 productos Fisica y
= 250 puntos Virtual
= Regalias: 10% + 6% 4 meses _ Posicion
= Comisiones: S 75 el
csp3 g
" 51000 paises
= 42 productos en
= 500 puntos Ar@rica

= Regalias: 10% + 7% 6 meses
= Comisiones: S 150

44



PAQUETE INTELIGENTE

PROYECCION DE 3 ANOS - 36 MESES Precio: $ 88

. Puntos: 52
@ REDIMIR ACUMULADO OPERACION PAGO

t 3 —
156 PUNTOS 156 PUNTOS el = 10% = $10
18 936 36 *10% =
936 PUNTOS 936 PUNTOS $90
* Oro. +3%
108 108 5.616 8 *13% = $741

5.616 PUNTOS |5.616 PUNTOS

* Diamante. +5%

648 648 33.696 4 *15% = $5.070

33.696 PUNTOS | 33.696 PUNTOS
* D. Royal. +5%

3888 3888  202.180 80 *15% = $30.315

202.178 PUNTOS | 202.178 PUNTOS

45



PAQUETE ESP1

PROYECCION DE 3 ANOS - 36 MESES .
Precio: $ 200

. Puntos: 100
@ OPERACION BONO PAGO

300 PUNTOS 300 PUNTOS *15% =$45 $ 150 $ 195
* Bronce. +1%
1 _
1.800 PUNTOS |1.800 P%NTos *11% =$198 $180 $378
* Oro. +3%
108 108 *13% =$1.404  $1.080 $2.484

10.800 PUNTOS | 10.800 PUNTOS
* D. Ejecutivo. +5%

648 648 *15% =$9.720 $6.480 $16.200

64.800 PUNTOS | 64.800 PUNTOS

* D. Corona. +5%

3888 3888 *15% =$58.320 $77.760 $136.080

388.800 PUNTOS | 388.800 PUNTOS

46



PROYECCION DE 3 ANOS - 36 MESES

750 PUNTOS
*Oro. +3%

4.500 PUNTOS

* Diamante. +5%

108

27.000 PUNTOS
* D. Corona. +5%

648

162.000 PUNTOS

* D. Corona. +5%

PAQUETE ESP2

Precio: $ 500
. Puntos: 250
l USTED REDIMIR OPERACION  BONO PAGO
750 PUNTOS 700  *16% =$120 $ 450 $ 570
18 4.500 *13% =$585 $360 $ 945
4.500 PUNTOS
108 27.000 *15% =$4.050 $2160 $ 6.210
27.000 PUNTOS
648  162.000 *15% =$24.300 $12.960 $ 37.260
162.000 PUNTOS
3888 972.000 *15% =$145.800 $155.520 $ 301.320

3888

972.000 PUNTOS

972.000 PUNTOS
47



PROYECCION DE 3 ANOS - 36 MESES

PAQUETE ESP3

LUSTED _

* Bronce. +1%

1.500 PUNTOS
*Oro. +3%

9.000 PUNTOS

* D. Ejecutivo. +5%

108

54.000 PUNTOS

* D. Corona. +5%

648

324.000 PUNTOS

* D. Corona. +5%

3888

1.944.000 PUNTOS

3

1.500 PUNTOS

18

9.000 PUNTOS

108

54.000 PUNTOS

648

324.000 PUNTOS

3888

1.944.000 PUNTOS

*17% =

OPERACION

$255

*13% = $1.170

*15% =$8.100

*15% =$48.600

*15% =S

5291.600

Precio: $ 1000
Puntos: 500
BONO PAGO
$ 900 $ 570
$ 720 $ 945
$4320 $12.420
$25920 $ 74.520
$311.040 $ 602.640

48



Personas por cada lado: 4665
Recompra: 52 puntos

Dinero por Regalias: 36387

49






Tipos de Socios

®*Todos tienen un papel valioso en el ecosistema del MLM.

= Juntos, crean una comunidad diversa y apasionada que
impulsa el crecimiento y el éxito de la empresa.

=i En cual de estos roles te sientes mas identificado?

Vendedores:

= Con habilidad innata para persuadir y estan dispuestos a
invertir tiempo y esfuerzo en construir su negocio.

=L es gusta ganar dinero al vender los productos de la
empresa a un precio superior al que los adquieren.

Consumidores:

=" Aman los productos de la empresa y aprovechan al maximo
las ventajas del descuento por tener codigo.

=Valoran la calidad de los productos, son fieles, fans,
embajadores naturales al recomendar los productos a
amigos y familiares.

Empresarios:

=Con vision a largo plazo de alcanzar la libertad financiera ya
gue saben que el MLM es una oportunidad de negocio que
puede cambiar vidas y construir un legado de prosperidad.

=Saben que deben capacitarse y seguir una estrategia para
desarrollarse como networkers profesionales.

- Ingreso Semanal

Red de Ventas: Productos Colocados y Fidelizados

= Su éxito se basa en su habilidad para colocar productos en
el mercado y crear una clientela fiel.

= Expertos en presentar y comercializar los productos de la
empresa, generando ingresos por ventas directas.

= A mas efectividad, mas ganancias.

* |La Red de Ventas es fundamental para la salud financiera de
cualquier negocio de MLM.

Red de Consumo: Asociar personas que quieren consumir

= Personas interesadas en disfrutar de los productos de la
empresa a través de descuentos y ventajas exclusivas.

= Valoran la calidad de los productos y el ahorro que
obtienen.

= A mads personas en la Red de Consumo, mas demanda, sus
socios cobrardan de manera creciente y organica.

Red de Empresarios: Apalancamiento en Equipos de Trabajo

= Personas que buscan desarrollar su liderazgo y trabajo en
equipo para poder crear equipos productivos.

= Su enfoque es construir equipos de trabajo solidos y
comprometidos, capacitandolos para que también logren el
éxito.

= Gracias al apalancamiento, el poder de la red, se puede
lograr ingresos exponenciales, pudiendo llegar a la libertad
financiera. 51
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SUPLEMENTOS:

CUIDADO PERSONAL:

Pa3

Pici8Brillo

PV 31

10303

L.,

P. Distribuidor: $ 46
Cv 27

@ Ganoltouch

$ —

Picir Coffee 3int Pioir Chocolate Drink
P. Distribuidor: $ 22 3 Distribuidor: $ 24
EIR e W17 CW: 14
e SRR O S—— — -
T S
spiraine € = P. Distribuidor: $ 24 =7
e PV:17 CV:14

Pioir LatteRico

P. Distribuidor: $ 24
FV.17 CWV. 14

Capsula Excellium

o P. Distribuidor: $ 58
Cv: 24

P. Distribuidor: $ 24
CV: 14

Pioir MochaRico

j FV:17
563

o-2n

Kibnabalu Toothpaste

P. Distribuidor: $ 15

PV 11

PV: 41
D32
B .l -
Pie!8Brillo Shampoo 10:316

(Edicién limitada)
P. Distribuidor: $ 16

PV: 11

Cv: 9

e ‘.J \1.‘..

Ccv: g

Capsula Ganoderma

P. Distribuidor: $ 58
PV:41 CV:34

P. Distribuidor: $ 22
PV:15 CV:13

Pioir Rooibos Drink

P. Distribuidor: $ 24
PV:17 Cv.14

Piowr ShokoRico

P. Distribuidor: $ 24
PV. 77 CV.14

10:512

W bnabalu Transparent Soap
= P. Distribuidor: 5 17

PV:12

Piel3Brillc Acondicionador 0:397

(Edicién limitada)

P. Distribuidor: 8 16
PV: 11 tv: 9

"

..._\ i

cv:10

Fiei8Brillo Exfoliante

(Edicidn limitada)

P. Distribuidor: $ 16
PV:11  Cw: ¢



PAQUETES EJECUTIVOS:

DA% 10399

ID:6%7
[ESP 1 GD  ESP 3 J
2 Pioir Coffee 3 in 1 10 Pioir Coffee 3 in 1 20 Pioir Coffee 3 in 1
2 Pioir Black Coffee 4 Pioir Chocolate Drink 10 Pioir Black Coffee
1 Pioir Chocolate Drink 2 Pioir Black Coffee reein ¢ 8 Pioir Chocolate Drink reein ¢
1P8B Sham Precio. $ 200 1P8B Shampoo Precio. § 500 2 P8B Shampoo Precio. § 1000
1 P88 Acondicionador | PV.100 1 P8B Acondicionador PV. 250 2 P8B Acondicionador PV. 500
1P8B Exfoliante , 1P8B Exfoliante _ 2 P8B Exfoliante
\G!: m 1 Kibnabalu Pasta Dental \GM& m 1 Kibnabalu Pasta Dental \G«M& m

PAQUETES de ASCENSO:
10:875 10:876
ESP 1a ESP 3
18 Pioir Coffee 3in 1
s 8 Pioir Black Coffee < 10 Pioir Coffee 3in 1
ESP 1aESP 2 Precio. s 300 ? goaksc':laocolate Drink Precio. § 800 8 Pfoir Black Coffee Preclo. $ 500
A mpoo A 2 Pioir Chocolate Drink Nt N sttt
8 :zir ghoff(’::' 3in D1 ) PV.150 1 P8B Acondicionador PV.400 1 P8B Shampoo PV. 250
3 Pioir ate Drin 1 P8B Exfoliante 1 P8B Acondicionador
1 Kibnabalu Pasta Dental c" 150 1 Kibnabalu Pasta Dental g!e m 1 P8B Exfoliante guz Z..s,.g
MATERIALES de MARKETING:
10: 80003 10: 80912 - ®: 30017 Sy
— — ) = Bolsa
SRR RS oo™ L Precio: $ 5 biodegradable
———— Precio:$2 - seas == | Precio:$ 2 Precio: $ 2

v
e ——— ‘"! N
\g |
=4 h —_— gy ol



PV. Volumen
Personal:
Puntaje de tus
compras ala
compania. Para
activar las
comisiones.

CV. Volumen
Comisionable:
Puntaje de las
compras de tu
organizacion. Ese
puntaje se le
aplicara un
porcentajey lo
comisionaras.

GCV. Volumen de

Genealogia:

= Equipo de
patrocinio
directo.

= Para

Gen5, Bonosy

Rangos.

I n (Pv v cv, Linea PIEL & BRILLO
———— = PRODUCTO PV | CV
Linea PIOIR Shampu 111 9
PRODUCTO| PV | CV Reacondicionador| 11 | 9
enl 15 | 13 Exfoliante 11 | 9
Black 15 | 13 ,

Chocolate | 17 | 12 PrT— Linea KIBNABALU
Spirulina 17 | 14 PRODUCTO| PV [ CV
Rooibos | 17 | 14 |[PRODUCTO| PV | CV || pasta | 11 | 9

MokaRico | 17 | 14 [[Ganoderma| 41 [ 34 || Jjabén | 12 | 10

Latte Rifm 17 | 14 Excelium | 41 | 34 Linea TRUEFE

SthG.HICEﬂ 17 | 14 || Cordyceps | 38 | 34 prODUCTO] PV | v
FEE:;':S 13_;.15 12;4 Cordy Gold | 48 | 40 ClassiRico | 16 | 14

Tongat Al | 17 | 15 GanoPlus | 115 | 105 LatteFtlf:::: 16 | 14

Mocha HIET ShokoRico | 16 | 14
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ci '
\_/

Linea PIEL & BRILLO

PRODUCTO | CANTIDAD |4 socio| $ VENTA
__ Shampu 1 tubo 516 522
Reacondicionador|1 tubo 516 522
Exfoliante 1 tubo S 16 S22
PRODUCTO CANTIDAD |$ SOCIO| $ VENTA| $ UNIDAD -
— Linea KIBNABALU
Black / Clasico | 30sobres | $22 | $30 51 PRODUCTO | CANTIDAD |$ socio| § VENTA
3enl/ Capuchino| 20sobres | 522 | 530 §1.5 Pasta |1 tubo $15 $ 21
Chocolate 20sobres | $24 | §33 51.65 Jabon |1 jabon 517 523
Spirulina 15sobres | §24 | §33 §2.2 Linea CAPSULAS
P 0oihos Ssobres | 522 | 33 $27 PRODUCTO CAN:I'IDAD ¢ soclo| § VENTA
: Ganoderma | 90 capsulas| 558 S 81
MokaRico | 20sobres | §24 | §33 | S1.65 Excelium | 90 capsulas| $58 | S81
atte Rico 20sobres | §24 | S$33 | S165 Gano Plus | 90 cépsulas| $189 | $264.6
ShokoRico | 20sobres | $24 | $33 | §1.65 | |Cordveeps |60cdpsulas] 543 | 560.5
. Cordy Gold | 60 capsulas| $73 | $102.5
Reskine 10sobres | S546 | 565 56.5
Linea TRUFFE
Luvoco 15s0bres | $25 | §35 523 PRODUCTO | CANTIDAD [$ socio| $ VENTA
Tongat Al 15s0bres | §22 | §31 §1.55 ClassiRico | 30sobres | $28 $ 40
Mocha 1550bres | $26 | $365 | $2.4 LatteRico | 20sobres | 528 | 540
ShokoRico | 20 sobres S 28 S 40 56




IL' V‘aﬂluﬂl

Iniciar y mantener un Volumen Personal (PV)
cada cuatro (4) semanas de 50PV. Es
necesario para ser elegible en las

compensaciones y para mantener el
Volumen Comisional GrUpaI (GCV) Periododecalificacién-(ﬂS/D?lZOZ‘l-11;’07/2021(Ciclo#657)

* Las estimaciones de calificacion y los datos reflejados se actualizaron por ditima vez el 11/07/2021 12:02 PM (hora del Pacifico)

h—

{TIMADOR DE CALIFICACION

05 Jul 2021 - 11 Jul 2021 (Cycle #657 )

u Balsica : 50 u ntOS Current Rank: Silver Next Rank: Gold
, . p 50 Volumen Personal (PV) 100
=Maxima: 100 puntos y I ,
. o 7/ N
D u ra C I O n * 4 Se m a n a S 1 (lzquierda) / 1 (Derecha) Inscritos Personales Activo (Izquierda y Derecha) 1 (lzquierda) / 1 (Derecha)
I~
& v 4 (Izquierdal)! 1 (Derecha) v
T 2 Capsulas = 82
o esmeworwe

ESP 3 =500

Auto Envio (CV)

Fecha del Ultimo Pedido 10/07/2021

SEM3 | SEM4 | SEMS5 | SEM 6

SEM1 | SEM 2

RESUMEN DEL ULTIMO CICLO

*11/07/2021 12::02: 59 (Hora del Pacifico)
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= Venta Directa

= @Gen5

=  Super Estrella

= Rebaja personal
= Binario

Rango Afiliado

Requerimiento de
Volumen Personal (PV)

Volumen de Rama .
de Pago (CV Grupal) -

Volumen de Rama
de Pago en semanas
(Consecutivas)

Lineas de Patrocinio de
Asistente Ejecutivo (AE)
(AE o superior)

Requerimiento de
Arbol de Patrocinio v

Porcentaje de pago .
Binario m ="

|
—o_rmas/

S INMEDIATO

50PV

S EMERGENTES
= Diamante Diferencial
= Compresion
= Liderazgo

Asistente
Ejecutivo

50PV 50PV 50PV 100Pv  100PV

500GCY  1,500GCV 2,500GCV 4,000GCV 8,000GCV 12,000GCV

Bronce Plata Oro Platino

$ LARGO PLAZO
Fondo Global
Centros de Negocios
Automovil

Educativos

Diamante Diamante Diamante
Premier Real Corona
100PV 100PV 100PV

15,000GCV 20,000GCY 30,000GCV 40,000GCV

4 4 4
4 4 4
125,000CVpor
4 semanas
PPt Pt consecutivas con
' 40,000 CV mix por

linea de patrocinio

15% 15% 15%
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Distribuidor Indegendiente

s




-
- 1 -_’J
—
__JL| \._ — —_—

"Ganas 40% de comision por vender

\-r

productos.

G
oS

& M =
Y N g (2T (T
H 2 H ~. .,

ce e Al e O —

NN 1 il s

- & <

o LR
N
S 1
--._,/ ‘-._,/

<&

Precio de Venta Precio de Compra Utilidad o
=Para todos los que tienen codigo. Al por menor. o
q = Tu I0F1)”ijas hacia tu De c\j/s:]:;zgfror ° Ganancia
Linea PIOIR gi‘eerrf::sos:\ll'lazg;?;s independiente a |a mano.
PRODUCTO | CANTIDAD |$ SOCIO| § VENTA | $ UNIDAD TS ——
Black / Clasico | 30sobres | $22 530 51 PRODUCTO | CANTIDAD |$ SOcCIO| $ VENTA
3enl/ Capuchino| 20sobres | 522 $ 30 51.5 Shampu 1 tubo 516 522
Reacondicionador|1 tubo S 16 S22
Chocolate 20sobres | $24 $33 5 1.65 e xfoliante T tubo 16 522
Splrl.:lhnﬂ 15 sobres | $24 $33 52.2 e
Rooibos 15sobres | $24 | 533 522 PRODUCTO | CANTIDAD |$ socio| $ VENTA
Moka Rico 20sobres | $24 $33 5 1.65 Pasta |1 tubo S 15 S 21
latteRico | 20sobres | $24 | $33 | $1.65 1alsi| 1 iabon 217 | 523
ShokoRico | 20sobres | $24 | $33 | $1.65 Linea CAPSULAS
) PRODUCTO | CANTIDAD |$ socio| $ VENTA
Reskine 10 sobres 5 % S b5 5 0.5 Ganoderma | 90 capsulas| 558 S 81
Luvoco 15 sobres 5 25 S 35 5 2.3 Excelium | 90 capsulas| 58 S 81
Tongat Al 15 sohres 522 $31 §1.55 Gano Plus | 90 capsulas| $189 | $264.6
Cordyceps | 60 capsulas| 543 S 60.5
Mocha 15 sobres 526 5365 524 Cordy Gold | 60 capsulas| 573 5$102.5 |60




2. Gen 5: Bono de Familia
=Comision directa
=5 Generaciones ﬂCTIVO AGO
=Bono semanal. SEMANAL
ESP ’ARBOL
CALIFICADO ATROCINIO

=Por las compras de ESP

GEN 1
- 150 § 758§ 25 ©
0§ 10 \)U
20§ 10 § @ >

20 § 10 § GEN
40 § 20 $ 10 561

Requisitos:
=Ser Empresario (haber comprado un ESP)
mEstar Activo con minimo 50 PV

* Bono doble en |la 5° Generacidn: Si estas activo con
minimo 100 PV




m m
J. Binario
Vs WDilivil IV

Requisitos:

=PV Activo

="Gen 1 cada lado

=100 pt (corto)

*Banco de Puntos (sin limites)

BINARIO

ACTIVO
(&RBOL
BINARIO

PAGO

SEMANAL
% COMPENSACION PERIODO
PAQUETE BINARIA PROMOCIONAL
ESP 3 17% 6 MESES
ESP 2 16% 4 MESES
ESP 1 15% 2 MESES
KIT INICIO 10% INDEF.

\4

PATROCINADO
50PV

PATROCINADO
50PV

100 CV 100 CV
1000 CV 1000 CV ¥
10000 CV 10000 CV

Rama
de pago

‘ BINARIO CALIFICADO

100 CV x 17% = $17

1000 CV x 17% = $170

10000 CV x 17% = $1700

62



(=2

4. Bono Super Estrella | 5. Rebaja Personal

=Plazo: 90 dias
=Base: Compras de Productos Sueltos 1500 cv 500 cv

MVP

Calificado ’iGO /
ARBOL SEMANAL RQHQM
ATROCINIO - de pago ./

( ' BINARIO
WQ.F.C
PAGO

SEMANAL

Total Efemplo: 544CV

I
I
I
I
I
- El excedente de los 100CV es cargado alarama de pago. |
L .

+444CV-984CV _ oS rcece

requerimientos de la
forma de pago #5

e . Rebaja Personal
Bonos MVP llimitados 1 por afiliado personal No suma para Obtener Rangos 63




6. Compresiol

= Bonos no se pierden.

= Pago Semanal
= Pago Mensual.

= Cada generacion se corta desde Bronce

DIAMANTE

Casos e e e
R SRS Extra # de Generaciones

= No activo = Oro: 2 . 5 7

= Paquetes Empresariales ro. pege

— ARBOL - PlatinO: 3 Ariba: La arifica mussra la profundidad a pacar an log Bancs de Lider
* P1aP3:$125 ATROCINIO R I e =
= P1laP2:550 LRl
= P23 P3:S75 _ PAGO | 2 Generaciones
MENSUAL
AMANTE
ALIFICADO

Generacion GEN5Bono de Inicio Rapido

S-Iﬂ‘u] S10¢az  $1044 SZU{hﬂl

I 1
m: $125(m)) 5$15@z 515@m3 $15(84 53um,:

| GENSBono de Compresion [

GeneracionGEMNSBono de Inicio Rapido

=
Asisterte
Secutive

T ep——

T -SRI S —

64




Diferencial | §

’ PAGO
MENSUAL
rARBOL
PATROCINIO
'ﬁAMANTE
‘ CALIFICADO

$30 $15 $5

Diferencial-Bono Diamante

Distribucion del Diferencial-Bono Diamante
Diamante Ejecutivo Premier Real Corona
20% 20-40% 20-60% 20-80% 20-100%

Di .
Ejemplo iamante 60 esp3 promedio

60x56= 5360 x 4 sem = $1,440 x mes

9. Fondo Global

Ejemplo:

Ventas Proy. GE América x semana 4.5 Millones

Valor Fondo Global 4% 8D Mil USD
_______Nombre | Participacién |  Total Bono |
DELUISMEZA . 3 _____.i._1500 .
:DP Nolber Arango_; 6 1...3.000USD___
J?_B LinaTorres . . 8 ____1___4000UsD
 DC Hugo J?'_azg _______ [ 1§_______L___§_Q99_l_l§_D_____:_
| 100 Diamantes Sup. | 200 . 500,000 USD

___________________________________________________________

Gano Excel distribuye el
4% de la venta semanal
de América, entre los
Empresarios Diamantes
Ejecutivos o superiores
de acuerdo a sus lineas
de participacion.

Una participacion es
equivalente a una linea
con calificacion de Oro

o Superior. 65

En este ejemplo, 3
participaciones para
el fondo global.

;
:
f 3
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| ]
10. Gentros tle “Eﬂﬂﬂlﬂs
L] Y e MW
DIAMANTE r RBOL
Premier BINARIO

Ah i ENEFICIO

SEMANAL _

USS34.000 x'Semana x Pais
USS 374.000 Semanales
USS 1’496.000 Mensuales

USD 7.500
DIAMANTE ROYAL 2 usD 8.500

DIAMANTE CORONA 3 uUsSD 10.000

— J -’

IAMAN ETE
PREMIERE

AEE B R e

BENEFICIO

MENSUAL
ANUAL

2do Centro de Negocios

Menor a
Premier

ler
Centro de
Negocios




in n AN
12. Educacidn P22 boseste

Incentivo Educativo| obtenga b 6
Mensual hasta $10,000 0

con la

posibilidad de

retirar hasta

$2,500 cada

90 dias.

Arbol Binario

& fk%




BRONZE

Y/

90n0 jrouct

Puntos: 1500
1 AE
S 250

* 3 personas en cada lado
que tengan 500 puntos

Puntos: 500
1 Activo x lado
S50

90ng jtouc®

Puntos: 2500
1 AE
S 400

* 5 personas en cada lado
que tengan 500 puntos

* 4 personas en cada lado
que tengan 1000 puntos

9ang jtou®

24000 CV en 2sem

16000 CV en 2sem
2 AE 3 AE
S 1500 S 2300

* 8 personas en cada lado
que tengan 1000 puntos

* 12 personas en cada lado
gque tengan 1000 puntos
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45000 CV en 3sem 80000 CV en 4sem

$ 3000

* 15 personas en cada lado
que tengan 1000 puntos

$ 4000

* 20 personas en cada lado
que tengan 1000 puntos

120000 CV en 4sem 125000 CV en 4sem

$ 5000

* 30 personas en cada lado
que tengan 1000 puntos

$ 7500

* 100 patrocinados que tengan
1250 puntos en su rama corta

Oficina Virtual

N° de tu negocio

Ventas + Consumo + Empresarios
Back Office
https://peru.ganoitouch.biz/
wGonoltowh

Login del distibuidor

69






[ |
Y L | A
Lista de Go

Pasos de la Lista:

Hacer una lista de 300
contactos

Se filtran los contactos
con sus datos

20% de los contactos
filtrados (60 personas)
van a iniciar el negocio
20% de los nuevos socios
(12 socios) seran tus
lideres.
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Oficina
Virtual o -




L]
DHiWwWil\ W

“WG““Q"Q”“ Bienvenido a la Oficina Virtual

i

Linea
Descendente

=

Pedido
&+
Inscribirse

Q

Compensacion

]

|

Oficina Virtual del socio
Gratis al tener cédigo

“Llevando salud y prosperidad a todas las
familias del mundo, una taza a la vez"
Mr. Leow Soon Seng

Corporativo
c) RESUMEN CALIFICACIONES
RAMA IZQUIERDA RAMA DERECHA
Finalizar
Sesion Total de miembros

279 36

Inscritos Activos

Pa rtes

_inea descendente
Pedido

nscribirse @ Ganoltouch
Compensacion

Yo

Corporativo
Finalizar sesion

Esta semana es : 01/01/2024 - 07/01/2024
La semana pasada fue: 25/12/2023 - 31/12/2023

Login del distribuidor

* Su contrasefia tiene que tener entre 4 y 20 caracteres y puede ser alfabético/numérico
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Linea

= Arbol descendente

= Configuracion de
colocacion

.

.tl
—— —

\\““)C’“"'Q"tq‘“h Bienvenido a la Oficina Virtual

Py Linea Descendente

Linea
Descendente
ﬁ ARBOL DESCENDENTE

X

Pedido
&4+
Inscribirse

Q

Compensacién

)

Yo

Corporativo
©
Finalizar
Sesion

NETWORK
ORGANIZACION

COLOCACION DE CONFIG

VER LiINEA DESCENDENTE

m OPCIONES DE COLOCACION BINARIA

Seleccione las opciones que se adaptan mejor a sus metas y estrategias comerciales. Si no esta seguro
de qué seleccionar, consulte con su registrador o patrocinador.

EDITAR [:"

Nombre de Colocacion L,L

Descripcion de Colocacién Extremo exterior izquierdo
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Pedido Online

= 1. Inicio de Pedidos

=  2.Seleccionar los
productos

=  2.Iral carrito de compras o 00

= 3. Verificar la ordeny
proceder

= 4. Llenar los datos de
recojo y facturacion

= 4. Llenar datos de la
persona que paga el
pedido.

=  Pagar

=  Tomar pantallazo de la
orden generada por la
compra

Historial de Pedidos
= Listado de compras

P ‘ s “W”mh Bienvenido a la Oficina Virtual 1

PEDIDO ONLINE
Lmea =
Descendente P
i PEDIDO ONLINE HISTORIAL DE PEDIDOS
- 1 et/ L S
&
Inscribirse

s
2 DHIAA

%

0

Yo INICIO DE PEDIDOS
Comorafivo
0
Finalizar
Sesion

Cerrar @

Carrito de Compras|

Lista de la compra

I Producto aTy PVICV

uuuuuuu

FIOIR
I
501 GANODERMA 4 16013 2 B8 0 Hartrm e gt
COFFEE3IN |

Resumen de compras | #1461204
PV Total : 30,0000 _CV Total - 52.0000 Total : $83.00 3

Distrae
Dapanamento
PROCEDER COM LA ORDEN Seteccions ¢l Depanamento -
Seieccione su Provincia -
s
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Inscribirse

Empezando
Suscripcion
Afiliacion
Pago
Confirmar

(]
&= Inscribirse

i m
“

Bienvenido al procesc de registro en linea de Gane iTouch. Estamos entusiasmados con la idea de que
usted sea parte de nuestro equipo o familia. Todo lo que necesita hacer es llenar su informacion y sera
inscrito como Distribuidor Independiente de Gano iTouch Perd.

PAIS DE RESIDENCIA

PERU

TERMINOS DE AFILIACION DE GANO iTOUCH

Por favor, lea la POLITICAS Y PROCEDIMIENTOS y TERMINOS Y CONDICIONES de Gano
iTouch y confirme su aprobacién marcando la casilla de abajo.

He leido y acepto cumplir con las POLITICAS Y PROCEDIMIENTOS y TERMINOS Y
CONDICIONES de Gano iTouch Peru

Cerrar @

PAIS DE RESIDENCIA

Seleccione su pais de residencia de la siguiente lista. Es importante que seleccione el pais en

el que reside fisicamente, ya que su afiliacion se basara en ese pais. Los envios de productos

y cualquier compensacion potencial se distribuiran en el pafls seleccionado

Seleccionar Pais

B

Seleccion de Paquete

Gano touch ofrece una gran variedad de opciones de inscripcion para todo tipo de presupuesto o meta de
negocios deseada. Elia entre los fantasticos paquetes a continuacién:

PAQUETES
EJECUTIVOS DE
EXITO 3 ESP3

PAQUETE
EJECUTIV
EXITO 2 ESP2

PAQUETES
EJECUTIVOS DE
EXITO 1ESP1

Residual - Dé un impulso a
sus ganancias binarias
pasando de un 10% a un
17% durante 6 meses, al
afiliarse con un ESP 3
ENORME Seleccion de
Productos.

Productos incluidos

20 PIOIR Ganoderma Coffee
sint

5 PIOIR Ganoderma
Chocolate Drink

5 PIOIR Ganoderma Black
Coffee.

2 PIOIR Creal Spirulina

2 KIBNABALU Toothpaste.

1 PIOIR Ganoderma

1 PIOIR Excellium

2 PIOIR Ganoderma Rooibos

Seleccionar

Ascenso de Categoria
Bronce Un incremento de
60% en el % del Pago.
Binario Residual - Dé un

impulso a sus ganancias
binarias pasando de un 10%
2 un 16% durante 4 meses, al
afiliarse con un ESP 2
Seleccion de Productos
muy Completa

Productos incluidos

10 PIOIR Ganoderma Goffee
31

3PIOIR Ganoderma
Chocolate Drink

3 PIOIR Ganoderma Black
Coffee

1PIOIR Creal Spirulina

1 KIBNABALU Toothpaste

1 PIOIR Ganoderma Rooibos
Drink.

Materiales de Mercadeo
Back Office

)Seleccionar

Ascenso de Categoria
Aprendiz Elite Un
Incremento de 50% en el %
del Pago Binario Residual -
Deé un imputso a sus
ganancias binarias pasando
de un 10% a un 15% durante
2 meses, al afilarse con un
EsP 1

Gran Seleccion de
Productos.

Productos incluidos

2 PIOIR Ganoderma Coffee
3int

2 PIOIR Ganoderma
Chocolate Drink

2 PIOIR Ganoderma Black
Coffee

1PIOIR Creal Spirulina

Materiales de Mercadeo
Back Office

Seleccionar

Oficina Virtual

)Seleccionar

Informacién del

que desea usar para su cuenta a continuacion Requerimos que todas las afilaciones
se establezcan inicialmente bajo un individuo S| desea registrarse como empresa, complete este proceso y
péngase en contacto con las oficinas corporativas para obtener instrucciones sobre como configurar su
cuenta en una empresa

Seleccione el Departamento -
Seleccione su Provincias -
Peru

1 Seleccionar archivo | Ninguno archivo selec.
[
Informacion de Patrocinio y Colocacion
4406728

[AUTOMATIC] [AUTOMATIC)

informacion demografic:

Spanish -
Seleccione la edad -
Seleccione el Género -

Configuracién del
acceso en linea
Gomo afiliado de Gano ltouch , tendra acceso a una serie de herramientas en linea. Muchos de estos

recursos requeriran de una contrasefa para que los pueda utiizar. Por favor, seleccione una contrasena
ue no olvidara e ingrésela a continuacion
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IE

Compensacion

" |nformacion de compensacion
" [nformacion de calificacion
" [nforme de registro del banco

Calificacion
= Estimador de calificacion
= Estado binario calificado

Gestion de equipo
" Avance de rango
= Actividad de inscripciones
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YO

Datos del socio
Rango

Corporativo

Descargas
Eventos

(51) 748 0630

servicios@gano-itouch.col

Promociones 4@

Presemtaciomes

Seminario de Liderazgo ﬁ

Comunicacion =

Solicitudes / Formularios[3)

Calendario de Eventos &)

Podcast — Mi Gano Plan@

Herramientas i
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SOLO PARA USO OFICIAL

H
u u \ \ — Facha de recepcidn: | Muevo cédigo | Procesado por:
n L L I 1 ‘touch
L L - |l CONTRATO DE AFILIACION anO@I ouc

por favar marque (+) 1o que corresponda: [OJsoy unnuevo afiliado [ para la actualizacion de mis datos y mi codigo actual es: I | | ‘ ‘ | | |

[}
4 Informacién del solicitante - Persona Natural
. I S I ‘ a S 1) Adjuntar copia del DN| y nimero del RUC active y habido en SUNAT.
nombres apellidos

DMI O 6 carnet de extranjeria O numero de RUC fecha de nacimiento correo electrénice
L]
= Virtuales
departamento | provingia | distrito
nimero telefdnico ndamero de celular

. Infermaci6n del solicitante - Persona Juridica
‘+ Inscribirse 1) Se recomienda la presencia del Representante Legal de la empresa. 2) Adjuntar copia del DNI y namero del RUC activo y habido en SUNAT. 3) Vigencia de poderes no mayor a 30 dias

razén social nuamero de RUC

direccién fiscal

departamento provincia distritoe
Empezando
numero telefanico namero de celular
Nombre del representante legal numero de DNI
Pago Confirmar , ;
g Informacion del patrocinador - Ia persona quien le invito a afiliarse - esta afiliacion NO serd procesada sin esta informacion
nombres apellidos

- 2 ; ~ - . - digo del inad ¥ laféni

Bienvenido al proceso de registro en linea de Gano iTouch. Estamos entusiasmados con la idea de que codiae el patrocinader numere telefanico

usted sea partﬂ de nuestro "—'qLipC o familia. Todo lo que necesita hacer es llenar su informacion y sera Informacién del patrocinador de colocacion (si aplica) - sino se especifica, serd ubicado al fondo del extremo izquierdo o derecho del patrocinador
e - = ) - s E - = - - nombres apellidos

N b . PR S

INSCITIo como D“trlbL‘ldor |ndepend|erte de ano lTOUd—‘ eru. c6digo del patrocinador de colocacion ubicacion ATENCION: asta afiliacion NO serd procesada sin esta infarmacion

Lado 1ZQuiERDo QO Lado DERECHO O

A Informaci6n para el pago de las comisiones - la cuenta bancaria debe pertenecer al titular del cédigo
PAIS DE RESIDENCIA nombre del banco nimaro de cuenta

PERU cédigo de cuenta interbancaria (CCl} cuenta de detracciones
nes para la afiliacién - escoja y marque ( ete de afiliacién
= E A () PAQUETE GANQ EMPRESARIO 3 $995 délares O PAQUETE GANO EMPRESARIO 1 $195 délares
TERMINOS DE AFILIACION DE GANO iTOUCH
(O PAQUETE GANO EMPRESARIO 2 $495 ddlares O PAQUETE BASICO - 4 CAJAS

Por favor, lea la POLITICAS Y PROCEDIMIENTOS y TERMINOS Y CONDICIONES de Gano "

iTouch y confirme su aprobacion marcando la casilla de abajo.

+ En nuestras sucursales mediante efective o tarjeta de débito / crédito IMPORTANTE - POR FAVOR LEA LO SIGUIENTE:
* En provincias dirfjase a una sucursal del Banco de Crédito del Perd - BCP Recuerde que para procesar este contrato, debe estar acompanado por una copia de su ONI y
+ Deposite el monte total en |a cuenta (cuenta en ddlares) numero: RUC. Para provincias deberd enviar una copia escaneada del comprobante del depdsito
104-2061371-1-38 bancario y enviarlo via correg electrénico a: pedidos@gano-ltouch.com.pe
. . ° - + A nombre de: Gano iTouch SA.C. y brindando su nomera de DNI Todo depésito bancario, ya sea por una afiliacion o por algun pedido, que NO pueda ser
He leido y acep‘to Cumpllr con las POLITICAS Y PROCEDIMIENTOS Yy TERMINOS Y + (Contacte a nuestra Departamento de Servicios al Distribuidor para verificarsu | verificade por Gano iTouch dentro de los primeros treinta (30) dias, no sera aplicads a
afiliacién y pedio via email: pedidos@gano-itouch.com.pe ninguna transaccién hasta ser reclamado. Adicionalmente el monto del depésito debe

¢ teléfono: 748-06-30 coincidir con el valor de la compra.

CONDICIONES de Gano iTouch Pera

Entiendo y estoy de acuerde que al firmar este contrato admito haber leido cuidadosamente los Términos y Condiciones en ambos lados de este Huella Digital:
documento, asi como todas las Politicas y Procedimientos de Gano Itouch SAC.

Firma del solicitante DNI / RUC Fecha:

GANOQ iTOUCH S.A.C. / Av. Angamos Oeste 554, Miraflores, Lima, Perd / RUC 20550540968 / www.gano-itouch.com.pe

original (blanco): Gano iTouch / copia (azul): solicitante 80



—

1. Informacion del solicitante

= Nombres completos

= Apellidos completos

= DNI o Carnet de extranjeria

= Fecha de nacimiento

= Correo electrénico

= Direccidn

= Departamento. Provincia. Distrito
= Celular

2. Informacion del patrocinador
= Nombres y Apellidos

= (Cddigo del patrocinador

= Teléfono

3. Informacion de colocacidon
= Nombres y apellidos
= Codigo de colocacion
= Lado: Izquierda o Derecha

50L0 PARA US0 OFICIAL

Facha de recepcidn: ‘ Nueve codigo: | Procesado por:

por favor marque (v lo que corresponda: Dsu\y un nuevo afiliado Dpara la actualizacion de mis datos y mi codigo actual es: | | | | | | | |
Informacién del solicitante - Persona Natural

1) Adjuntar copia del DNl y nimero del RUC activo y habido en SUNAT.

nombres apellidos

DN O 6 carnet de extranjeria O nimero de RUC facha de nacimiento correo electrénico

direccidn

departamento provincia distrito

namero telefénico numero de celular

Informacidn del patrocinador - la persona quien le invitd a afilarse - esta afliacidn NO serd procesada sin esta informacidn
nombres apellidos

cbdigo del patrocinadar nimero talefdnico

Informacidn del patrocinador de colocacion (si aplica) - si no se especifica, Serd ubicado al fondo del extrema izquierdo o derecho del patrocinador
nambres apallidos

cédigo del patrocinador de colocacion ubicacion ATENCION: esta afiliacidn NO serd procesada sin esta informacidn
Lado 12UERD0. () Lado DERECHD () 8




4. Pagquetes y
opciones

= Paquete 3
= Paquete 2
= Paquetel
= Paquete basico

5. Firma del
solicitante:
= Documento

6. Huella digital

—

Paquetes y opciones para la afillacion - escoja y marque (X) el paquete de afiliacién de su preferencia

() PAQUETE GANO EMPRESARIO 3 $1 000 délares

(O PAQUETE GANO EMPRESARIO 1 $200 délares

() PAQUETE GANO EMPRESARIO 2 $500 délares

Formas e Instrucciones para el pago de la afillacion

En nuestras sucursales mediante efactivo o tarjeta de débito / crédito
En provincias dirfjase a una sucursal del Banco de Crédito del Perd - BCP
Daposite el monto total en |3 cuenta (cuenta en délaras) numero:
194-2061371-1-38

A nombra de: Gano ltouch 5.A.C. y brindando su ndmero de DN

Contacta a nuestro Departaments de Sarvicios al Distribuidar para varificar su
afiliacidn y pedio via email: pedidos@gano-itouch .com. pe
& teléfonc: 748-06-30

-

-

(O PAQUETE BASICO

IMPORTANTE - POR FAVOR LEA LO SIGUIENTE:

Recuarde que para procesar este contrato, debe estar acompanado por una copia da su DNl y
RUC. Para provincias daberd enviar una copia escaneada del comprobante del depdsito
bancario y enviarlo vla correo electrénico a: pedidosgganc-itouch.com.pe. El monto del
depdsito debe coincidir con el valor total de 13 compra. Todo depésito bancario, yasea poruna
afiliacién, pedido o sobrante de otra compra, que NO puada ser procesado o usado por Gano
Itouch dentro de los primeras treinta (20) dfas, no serd aplicado a ninguna transaccidn hasta
ser reclamado por el mismo depositante.

Declaro que los datos registrados son reales, correctos y consignados por mi propia voluntad y autorizacion, los cuales pueden ser verificados, observados o
rechazados por parte de Gano ltouch Peni, quien determina que de no encontrar la veracidad en el mismo, tiene?

Asimismo, doy fe que los depasitos realizados a la compafiia no provienen de fondos de actividades ilicitas de acuerdo al codigo penal Peruana. Entiendo
que al aceptar el registro aceptalos Términos y Condiciones de éste Contrato de Afiliacion, asi como las Politicas y Procedimientos y Plan de Compensacion

de Gana ltauch Perd.

Huella Digital:
a facultad de declarar su invalidez.

Firma del solicitante DNI/ RUC

Fecha:

GANOITOUCH S.A.C. / Av. Angamos Oeste 554, Miraflores, Lima, Pend / RUC 20550540068 / www.gano-itouch.com.pe
original (blanco): Gano iTouch / copia (azul): solicitanta
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Cerrar @

’
= Solo en el pais |
PAIS DE RESIDENCIA
V4 .
d e | COd |g0 d e | Seleccione su pais de residencia de la siguiente lista. Es importante que seleccione el pais en

el que reside fisicamente, ya que su afiliacion se basara en ese pais. Los envios de productos

pat roci n a d O r y cualquier compensacion potencial se distribuiran en el pais seleccionado.

Seleccionar Pais

Informacion de contacto para las vinculaciones realizadas en otro pais.y

Recomendaciones:
= Afiliar de la

-
&=k nscribirse

pagina del B R

L]
patroci nador.
- Bienvenido al proceso de registro en linea de Gano iTouch. Estamos entusiasmados con la idea de que
[ | Se I eCC I O n a r Ia usted sea parte de nuestro equipo o familia. Todo lo que necesita hacer es llenar su informacidn y seré

inscritc como Distribuidor Independiente de Ganc iTouch Perd.

colocacion

PERU

V4
d e S d e Ll n e a TERMINOS DE AFILIACION DE GANC iTOUCH
Por favor, lea la POLITICAS ¥ PROCEDIMIENTOS v TERMINGS Y CONDICIONES de Gano

iITouch v confirme su aprobacion marcando la casilla de abajo.

He leido yv acepto cumplir con las POLITICAS ¥ PROCEDIMIENTOS v TERMINOS Y
CONDICIONES de Gano iTouch Peru



uscripcion:
eleccionar
roductos
filiacion: Datos
el nuevo socio
ago: Colocar
arjeta a pagary
datos de |a tarjeta
Confirmar:
Pedido, datos y
pago.
Confirmacion
final

Seleccion de Paquete

Gano ltouch ofrece una gran variedad de opciones de inscripcion para todo tipo de presupuesto o meta de

negocios deseada. Elija entre los fantasticos paquetes a continuacion

PAQUETES
EJECUTIVOS DE
EXITO 3 ESP3

PAQUETES
EJECUTIVOS DE

EXITO 2 ESP2

ESP 2

PAQUETE EMPRESARIAL

Ay

PAQUETES
EJECUTIVOS DE

EXITO 1 ESP1

PAQUETE EMPRESARIAL

Ascenso de Categoria Plata
Un incremento de 70% en el
% del Pago Binario
Residual - Dé un impulso a
sus ganancias binarias
pasando de un 10% a un
17% durante 6 meses, al
afiliarse con un ESP 3
ENORME Seleccion de
Productos

Productos incluidos

20 PIOIR Ganoderma Coffee
3in1

5 PIOIR Ganoderma
Chocolate Drink

5 PIOIR Ganoderma Black
Coffee

2 PIOIR Creal Spirulina

2 KIBNABALU Toothpaste

1 PIOIR Ganoderma

1 PIOIR Excellium

2 PIOIR Ganoderma Rooibos
Drink

Ascenso de Categoria
Bronce Un incremento de
60% en el % del Pago
Binario Residual - Dé un
impulso a sus ganancias
binarias pasando de un 10%
aun 16% durante 4 meses, al
afiliarse con un ESP 2
Seleccion de Productos
muy Completa

Productos incluidos

10 PIOIR Ganoderma Coffee
aint

3 PIOIR Ganoderma
Chacolate Drink

3 PIOIR Ganoderma Black
Coffee

1 PIOIR Creal Spirulina

1 KIBNABALU Toothpaste

1 PIOIR Ganoderma Rooibos
Drink

de de
Back Office Back Office
(_ )Seleccionar Seleccionar

Personalizacién

Ascenso de Categoria
Aprendiz Elite Un
incremento de 50% en el %
del Pago Binario Residual -
Dé un impulso a sus
ganancias binarias pasando
de un 10% a un 15% durante
2 meses, al afiliarse con un
ESP 1

Gran Seleccion de
Productos

Productos incluidos

2 PIOIR Ganoderma Coffee
3in1

2 PIOIR Ganoderma
Chocolate Drink

2 PIOIR Ganoderma Black
Coffee

1 PIOIR Creal Spirulina

Materiales de Mercadeo
Back Office

)Seleccionar

Oficina Virtual

Seleccionar

Detalles del Afiliado

Necesitaremos recopilar informacién basica para configurar su afiliacién con Gane Excel. Proporcione la
informacion requerida a continuacion

Informacién del
Distribuidor

Independiente

Ingrese la informacion que desea usar para su cuenta a continuacion. Requerimos que todas las afiliaciones
se establezcan inicialmente bajo un individuo Si desea registrarse como empresa, complete este proceso y
pongase en contacto con las oficinas corporativas para obtener instrucciones sobre cémo configurar su
cuenta en una empresa

Seleccione el Departamento -
Seleccione su Provincias A
Peru

Seleccionar archivo | Ninguno archivo selec.

Informacién de Patrocinio y Colocacion

4406728

[AUTOMATIC] [AUTOMATIC]
Informacién demografic:

Spanish v
Seleccione la edad v
Seleccione el Género v

Configuracion del
acceso enli
Como afiliado de Gano Itouch , tendra acceso a una serie de herramientas en linea. Muchos de estos.

recursos requeriran de una contrasefia para que os pueda utilizar. Por faver, seleccione una contrasefia
que no olvidara e ingrésela a continuacion
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Producto

200 nutrientes
150 antioxidantes

GANODERMA
LUCIDUM

Suplemento Dietario !
Sistema inmunologico &
100% organico

Nutrientes
Detecta Antioxidantes
Nutre
Desintoxica -
Regenera bl[ﬂed -.

Cochrane
86



Distribuidor Indegendiente

s




Porque:

= QUE vs COMO vs
PORQUE

= iDe qué estas harto?

= Base Solida

Suenos:
= Deseo
= Todos

Metas:
= Reales
= Detalles

FAMILIA

EDUCACION

ACTIVOS

GANO
ITOUCH

SOCIAL

38



Distribuidor Indegendiente

s




= VVas ganando,
mientras
aprendes.

= EsTU
Negocio. Se
responsable.

= Aprende las
9
Habilidades
basicas.

= Siempre sé
TU mejor
version

Prospectar

o

Promover

W Habilidades Extra:
" Liderazgo
= Redes Sociales

v

Seguimiento

~

Presentar
Oportunidad

Manejo de
objeciones
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1. Prospectar

Objetivo:

= Se busca recopilar informacion valiosa sobre
los prospectos.

= Se trabaja incansablemente para construir
una base solida de confianza.

Lista de Contactos:

= Herramienta indispensable.

= Debe ser escrita y detallada.

= Es esencial filtrar a los contactos (edad,
ocupacion y necesidades), para ver los que
tienen mas probabilidades de interés.

= No prejuzgues a nadie en la lista, ya que
cada persona es uUnica y puede sorprenderte
con su interés.

= Debes separarte emocionalmente del
resultado, ten pasion, energia y entusiasmo.

= Adopta una postura de empresario: Solo
Invita, sin entrar en detalles.

= Crea un sentido de urgencia al dar 2
opciones. Esto obliga al invitado a elegir 1 de
ellas. Ya sea “maiana” o “pasado”.

= Dile al invitado que le daras informacion que
podria interesarle, pero la decision es suya.
Quita la presion y la responsabilidad.

= Proporciona fecha, horay lugar para la
reunion. Dar informacion clara y concisa.

= La clave esta en conectar la necesidad del
invitado con |la oportunidad de negocio o los
beneficios del producto que ofreces.

= |Lallamada es corta, de 1 0 1.5 minutos.

= "Me gustaria que nos tomemos un café esta
semana y hablemos de negocios porque me

esta yendo muy bien".
y y 91



J. Presentar

= Proposito: Crear seguridad y confianza.

= Adapta tu lenguaje y tu presentacion al nivel
y necesidades del invitado.

= Establece un vinculo claro entre la
oportunidad que ofreces y las necesidades
del invitado. Hazles ver como pueden
resolver problemas o alcanzar sus objetivos.

= Adopta una postura de empresario durante
la presentacion. Usa herramientas y
recursos, da confianza y profesionalismo.

= E| lugar debe ser un entorno adecuado.

= E| invitado debe sentir que es sencillo,
puede funcionar y puede hacerlo.

= Usa esta frase al iniciar: "Socio, gracias por
tu tiempo. Lo que mi socio te diga es como
si yo te lo dijera. Tiene grandes resultados y
esta construyendo algo muy grande".

= Ten buena postura, evita distracciones,
apaga el celular y muestra atencion total al
presentador, sin interrupciones.

4. Cierre

1. Circulo de Cierre:
= Reunete TU y TUS invitados, solos y aparte.

2. Cierre Racional (mente)

= Clave: Escuchar mas que hablar.

= i Producto o negocio?

= iTodo claro? ¢ Dudas?

= i Qué informacion adicional necesitas para
tomar una decision?

3. Cierre emocional (corazdn)
= Mi porque es...

= Te invite porque...

= Juntos vamos...

4. Decision:
= i Consumidor o empresario? (opciones)
= iComo lo vas a pagar? (SSS o TC)
= iPlanes para conseguir el SSS?
= i Firmamos el formulario?
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4. Objeciones

Objeciones mas comunes:

= Falta de recursos financieros

= La limitacion de tiempo

" la necesidad de
familia/pareja.

= Miedo a no poder aprender o hacerlo bien.

= Dudas sobre ingresar al negocio.

consultar a la

Pasos para Resolver Objeciones:

= Escuchar atentamente al invitado y mostrar
empatia hacia sus preocupaciones.

= Es dtil utilizar preguntas, historias,
testimonios y materiales que te respalden.

= Personaliza tu enfoque utilizando tu propia
personalidad vy estilo, siendo siempre
genuino en tus respuestas.

= Haz preguntas que ayuden a profundizar en
la objecion. Te ayuda a comprender mejor
las preocupaciones y dar respuestas.

» E| seguimiento debe ser rapido y eficiente.
Es importante enviar informacion relevante
de manera oportuna para mantener el
interés del prospecto.

* Una estrategia efectiva es agendar
reuniones de validacion. Esto brinda la
oportunidad de aclarar dudas y profundizar
en la propuesta de negocios.

= Utiliza la pregunta clave "Si yo... hago algo,
tu... haces algo". Establece compromisos
mutuos y avanzar a tomar decisiones.

* Mantén una postura profesional y evita
involucrarte emocionalmente.

= No presionar ni acosar al invitado.

* Usa herramientas y eventos.

= |nvolucra al invitado para que participe.
Crea confianza y compromiso.

" E| proposito del seguimiento es aumentar
la emocion y la informacion del invitado.




= Hablar un mismo lenguaje es esencial.
Asegurarse de que todos comprendany
sigan el sistema establecido es fundamental.

= |La personalidad de las personas puede variar,

el sistema de trabajo debe ser duplicable.

" La meta es lograr la independencia
rapidamente. El uso de herramientas y
recursos adecuados es esencial.

» Una pregunta crucial para el nuevo socio es:
"¢ Cuanto tiempo deseas tomar para volverte
independiente de mi?".

" La capacitacion comienza desde el interior.

= E| crecimiento personal y el desarrollo son
fundamentales para el éxito financiero.

" Tu eres la primera persona que debe
ayudarse a si misma y luego ayudar a otros.

= E| MLM paga por el volumen. Todo sumay
sustenta el negocio. Se debe saber el plan de

pagos y analizar semanalmente sus numeros.

7. Promocion

Al inicio habla a tu EQUIPO del SISTEMA,
luego el SISTEMA le hablara a tu EQUIPO

= Es |a habilidad que mas te paga.

" Es el motor que mantiene el negocio en
movimiento. Contribuye a la expansion.

= Recarga de energia a los socios.

=" Demuestra que el equipo esta unido vy el
negocio es solido. Todos trabajan juntos
para alcanzar metas comunes.

= Es una habilidad indispensable, y no es
negociable no tenerla. Sin promocion, el
negocio no puede prosperar.
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8. Liderazgo

= Un lider eficaz es un motivador y un
influencer. Inspira a su equipo.

=" E| carisma y una energia positiva son
indispensables. Crean un buen ambiente.

" Es responsable de sus acciones y sabe que el
liderazgo implica trabajar en equipo.

" Fomenta la colaboracion y el respeto mutuo.

= El liderazgo puede construir o destruir. Un
lider efectivo trabaja para construir
relaciones y un ambiente positivo, mientras
que los "piratas" manipulan y destruyen.

= Un lider auténtico se pregunta como lo
recordaran, su objetivo es dejar un legado y
ser un referente positivo para otros.

" En contraste, los "piratas" enmascaran el
liderazgo real. Saquean suenos, manipulan
situaciones para su propio beneficioy
desintegran la unidad en lugar de fomentarla.

" La digitalizacion avanza a un ritmo
vertiginoso. Las redes sociales son una parte
integral de la vida cotidiana, y las personas
las utilizan para investigar y conectarse.

" Elcelular eslo 1° que vemos al despertar.

" Tanto las personas investigan a otros como
son investigadas en linea. Es importante una
presencia en linea profesional y atractiva.

= Utilizar el "hype" (la emocidn y la curiosidad)
es una estrategia efectiva para crear interés
en tu negocio. Publicar contenido que
genere emociodn atrae a nuevos prospectos.

" Publicar el 80% de tu viday el 20% de tu
negocio. Mantiene un equilibrio saludable.

* Algunos errores comunes incluyen mantener
demasiado misterio o explicar demasiado.

= Esimportante evitar ser un "fanatico" que
publica constantemente sobre el negocio, ya
gue esto puede alienar a las personas.
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Poder de la Historia

* Negocios se basan en historias

* Crear puntos en comun

" Transmiten sentimientos y crean confianza
= Se experto en contar y coleccionar historias
" Genera: Emocion + Info

Elementos

= Antecedentes

" Que no te gustaba

" Encontraste una solucion

* Como te sientes sobre el futuro

Partes:

* Antes: Contexto + Dolor

" Hoy: Decision + Resultados
" Futuro: Vision

= Parte emocional
= Usa esta frase: Hoy te contaré mi historia...

1. Contexto

= Nombre, edad, residencia
= Estudios, profesidn

= Trabajo, ocupacion

2. Dolor

= Que no te gustaba

= De que estas harto
= Creencias limitantes




2. El Hoy J. El Future

= Parte informativa = Parte emocional
= Usa la frase: Encontré algo...

5. Futuro
3. Decision = Enfatiza emociones
= Oportunidad = \ision a futuro
= Razones de eleccion = Nuevas creencias

Mision de vida
4. Resultados
= Personales
® Financieros
= Profesionales

oyt A
¥ -
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Frases Recomendadas | Frases Recomendadas

= “Soy empresaria o empresario”
= “Posiciono una marca de una multinacional
asiatica en varios paises de América”

Evitar ante los invitados:

= Usar las palabras “lider” o “diamante”

= Presentarte de “vendedora de productos”
= Decir que haces “redes o multinivel”

Edificacion:

* Te hablara una persona muy ocupada que se
dio el tiempo de estar aqui hoy.

= Esta construyendo algo muy grande en Peru
y Latinoameérica

= Escucha como si yo mismo te hablara.

= Oportunidad de Negocio: Da seriedad al
presentar la oportunidad a alguien.

" Libertad Financiera: Resalta el poder lograr tener
tiempo y dinero en simultaneo.

= Crecimiento Personal: El negocio no solo se trata
de ganancias, sino de crecer y mejorar como
persona.

= Regalias o Ingresos Residuales: Se construyen en
el tiempo, luego ya no se necesita dar tiempo y
tienes dinero.

= Equipos productivos: Importancia de trabajar en
equipo vy el apoyo entre los miembros para
crecer.

= Sistema de duplicacién: La capacitacion y las
herramientas ayuda al crecimiento del equipo.

= Riesgo cero: Al iniciar en el MLM se te entrega
productos, se recupera la inversion al momento.

= Microfranquicias: En lugar de decir MLM, suena
mas profesional y tiene mayor importancia.

= Negocios en expansion: El MLM esta creado con
el potencial de expandirse y crecer por un
sistema.
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_;mmm@na:au@s Grecimiento a 300%

= Realizar las actividades correctas.

= Adquirir las habilidades correctas.

= Repetir el proceso el tiempo suficiente.

= No es suficiente “mantenerse”, es necesario
“accion’”.

LA PRESENTACION DE

45 SEGUNDOS

QUE CAMBIARA SU VIDA
DON FAILLA

Herramientas Claves:
= http://mentoriadevidaynegocios.com
= Agenda semanal

LAS 21 CUALIDADES
INDISPENSABLES DE

UN LIDER Qi : Recomendaciones:

' = Planificacion cada domingo para las
preguntas inteligentes: como, cuandoy
donde.

e * Enfoque en crear historias: testimonio del

ESCUELA producto, tener su 1° comisidn, generar su

NEGOCIOS 1° rango.

" Pupersoms = Combinar negocio presencial y virtual para

Padre Pobre

que gustan de ayudar .
alos demis mejores resultados.
Foobet T Ko Pt _ =

__—DE—

7 BABILONIA K

RICH g DAD e

LA

PIEI?lSE domC
Rlco DESARROLLE

Sz o/ L(DER ;uc
EL DINERO, LA FAMA, EL RECONOCIMIENTO ESTA E]\ USTED

Y LA FELICIDAD PERTENECEN A TODO
AQUEL QUE ESTE PREPARADO Y DECIDIDO
A OBTENER ESOS BENEFICIOS.

Que les ensenan los rices a sus hijos acerca del dingro,

con Sharon L. Lechter C.P.A.



http://mentoriadevidaynegocios.com/




Enfoque minero. Equipo altamente...

FOEME:

Fortalecido
Organizado
Educado
Motivado
Equipado

Plan3+3+3

3 presentaciones diarias: 21 semanales

3 nuevos contactos diarios: 21 semanales
3 socios nuevos semanales: 1 lider
mensual

Paso 1:
= Yo lo Ejecuto.
= Tu lo observas

Paso 2:
= Yo lo Ejecuto.
= Tu me ayudas

Paso 3:
= Tulo Ejecutas.
= Yo te ayudo

Paso 4:
= Tulo Ejecutas.
= Yo te observo




Plan de Accion

Firmar 4 personas al mes
Formar 1 lider por mes
Diamante Corona en 4 afos

Ano 1: 12 lideres
Ano 2: 144 lideres
Ano 3: 1728 lideres
Ano 4: 20736 lideres

22620 personas * 52 CV =588"120 GCV
147°030 GCV semanales

1lal
Coffee

Open y Open Edicion Especial
Super Sabado

Regional

Convencion

Malasia

Grupo de Enfoque: 90 dias
Cumbres de Liderazgo
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Compromiso Semanal| Tareas semanales

="N° Llamadas

*N° Nuevos para presentar

=N° Seguimientos en
reuniones

"N° Presentaciones
(personales y de equipo)

"N° Reuniones Semanales

aN° Socios Nuevos

="Cumplir su agenda
"Minimo 7 horas.

"Minimo 7 presentaciones.
mCobrar en la semana
=Asistir a eventos (virtuales

y fisicos)
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Actividades Productivas

—

HABILIDADES PRESENTACION / REUNION

Hablar con 20 personas Organizar un evento en tu localidad
Hablar con 10 personas Hacer un Coffee Time (propio / equipo)
Hablar con 5 personas Hacer un 1al (propio / equipo)

Hacer 1 cita de negocios / salud Tener 1 invitado en Open / Coffee
Tener una reunién / cita de seguimiento Asistir a una presentacion

ENTRENAMIENTO RECLUTAMIENTO

Entrenar al nuevo al iniciar Patrocinar un consumidor
Entrenar al equipo Vender 1 producto

Asistir a capacitacion / evento Patrocinar a alguien en ESP 3
Patrocinado obtenga rango Patrocinar a alguien en ESP 2
Calificar un asistente ejecutivo Patrocinar a alguien en ESP 1
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