
Identifikation und Erschließung der Vertriebspotentiale für den Markenaufbau auf
europäischer Ebene

Entwicklung der kundengerechten strategischen Maßnahmen zur Realisierung dieser
Vertriebsziele mit den Schwerpunkten in definierten Kernmärkten E-Commerce und
Retail

Definieren und Vorantreiben (Produkt- und Projektmanagement) eines
verbraucherorientierten Produktportfolios im Einklang mit der Konzernstrategie

profitables Wachstum mit jährlichen Raten von europaweit über 10 % durch
methodische Vertriebsarbeit

ZIELSETZUNG

Als Unternehmensgruppe mit über 800 Mitarbeitenden und Präsenz in Gesamteuropa ist
unser Kunde ein mittelständischer Hersteller und Marktführer für Smart-Home-Lösungen.
Im Zuge der globalen Wachstumsstrategie mit Produkten für die Absatzkanäle Profibusiness
und Smart IoT Solutions wird das bisherige Verbrauchergeschäft in der neugegründeten
Business Unit Consumer/B2C einen sehr starken Fokus in Europa und dem Zielmarkt
Deutschland und Frankreich einnehmen. Für dieses führende Unternehmen in Europa
suchen wir einen

Head of Consumer / B2C (m/w/d)
- Germany -

E X E C U T I V E  P O S I T I O N

Geschäftsführerin Andrea Michel
Tel. 0621 41073900 - bewerbung@anthropos-gmbh.de

oder auf unserer Website: www.anthropos-gmbh.de

K O N T A K T

Wir wollen die Welt mit Ihren Augen sehen



Fachliche und disziplinarische Führung von bis zu 25 Mitarbeitenden aus
Sales, Performance-Marketing, Produktmanagern, Projektmanagern und
Vertriebsbeauftragten der eigenen europäischen Marktorganisationen
Deutschland und Frankreich (weitere Länder möglich)

Verantwortung für alle operativen europäischen Vertriebsaktivitäten der
Business Unit, insbesondere Definition und Umsetzung der
potentialorientierten operativen Vertriebsziele und Steuerung der
Marktbearbeitung über das Vertriebsteam

Definition der Produkt- und Lösungs-Roadmap der BU für Sales Europe auf
Basis des USP (Unique Selling Proposition), des Pflichtenhefts und des
Business Case für jedes Produkt

Bewertung der operativen Zielerreichung über ein Kennzahlen-Cockpit und
Ergreifen notwendiger Korrekturmaßnahmen

Persönliche Betreuung und Entwicklung der TOP-Key Accounts und
Einkaufsverbände

Dauerende Beobachtung von Markt, Wettbewerb und
Rahmenbedingungen, auch anhand entsprechender Marktforschungen

Aufsetzen und Durchführen von Projekten zur Verbesserung der
Vertriebsmethodik, dem digitalen Transfer und entsprechender Markt-
Know-how-Austausch international

Weiterentwicklung des Teams und Bestimmung notwendige Skills für die
Erreichung der operativen Vertriebsziele in den jeweiligen Regionen

IHRE AUFGABEN

Geschäftsführerin Andrea Michel
Tel. 0621 41073900 - bewerbung@anthropos-gmbh.de

oder auf unserer Website: www.anthropos-gmbh.de

K O N T A K T



Erfolgreicher Abschluss als Wirtschaftsingenieur oder vergleichbare
Ausbildung

Mindestens 10 Jahre Managementpraxis im Consumer-Marktsegment
einschließlich persönlicher KAM Verantwortung mit
Verhandlungsmandat

Nachweisbare fachliche und disziplinarische Führung internationaler
Vertriebsteams in Ländergesellschaften und Vertriebsclustern

Fundierte B2C Kenntnisse in der Marktbearbeitung über
Distributionspartner und E-Commerce Anbieter

Fundiertes Knowhow im Bereich Performance-Marketing und KPI
gesteuertem Marken- und Geschäftsausbau von erklärungsbedürftigen,
technischen Qualitätsprodukten mit Markenkonzeption, idealerweise
mit technischen Verbrauchsartikeln

Verständnis für Produkte die Consumer begeistern (Design, Use Case) von
Vorteil

Internationale Erfolge in der Erschließung neuer Märkte, Kanäle,
Zielgruppen und Kunden mit komplexen Sortimenten

Sicher  in der Vertriebsmethodik, im Vertriebscontrolling und in den P+L
von Ländergesellschaften

Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse, Französisch von
Vorteil

sicherer Umgang mit der betriebswirtschaftlichen Zahlenwelt über MS-
Office-Produkte, ERP (idealerweise SAP) sowie Knowhow-Träger in CRM-
Prozessen

IHR PROFIL

Geschäftsführerin Andrea Michel
Tel. 0621 41073900 - bewerbung@anthropos-gmbh.de

oder auf unserer Website: www.anthropos-gmbh.de
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