COMO EMPEZAR A GANAR DINERO
DISENANDO CEJAS

Guia realista para convertir una habilidad en ingresos
Puedes usar este texto:

e como ebook para vender
e como bonus de tu curso

e como lead magnet

Estad escrito en lenguaje claro, latino, cero relleno.



¥ INTRODUCCION

El disefio de cejas no es solo estética. Es una habilidad rentable, accesible y
con alta demanda.

Cada dia, miles de mujeres (y hombres) Este ebook es para ti si:

buscan: )
e Quieres empezar desde cero

* verse mejor

ya sabes algo pero no cobras

* ahorrar tiempo e quieres ganar dinero sin improvisar

e sentirse seguras

Y estan dispuestas a pagar por un buen
diseno de cejas.

Aqui no te prometo millones en una semana. Te muestro



CAPITULO 1

(¢REALMENTE SE PUEDE GANAR DINERO CON
CEJAS?

Si. Y mas de lo que
iImaginas.

El diseno de cejas es un servicio:

Cconsumo recurrente Bajo costo operativo No pasa de moda
Las clientas vuelven cada Inversion inicial minima Demanda constante todo
15-30 dias el ano

Una clienta vuelve cada 15 o 30 dias. Eso significa ingresos constantes, no una sola venta.
Ejemplo real:

e 3 clientas al dia

e $25.000 por disefio = $75.000 diarios = mas de $1.500.000 al mes (trabajando medio tiempo)



CAPITULO 2

OUE NECESITAS PARA EMPEZAR (INVERSION
REAL)

No necesitas un local ni equipos costosos.

Herramientas basicas:

| Pinza profesional I Cepillo para cejas
| Lapiz o sombra para cejas l Tijeras pequenas
| Regla o hilo para mapeo l Alcohol y algodon

[ & Inversion inicial: baja y recuperable rapido.

Empieza con lo basico. Mejora con las ganancias.



CAPITULO 3

DONDE PUEDES TRABAJAR (AUNQUE NO
TENGAS LOCAL)

Puedes empezar:

(<]
@’}’Q Desde tu casa a A domicilio

Acondiciona un espacio limpioy Lleva tus herramientas a casa de las
comodo clientas
‘ M
’H\ En casa de amigas [ Alquilando una silla
Aprovecha espacios compartidos Renta por horas en salones de belleza

Lo importante no es el lugar, es la

Un espacio limpio, ordenado y comodo vende mas que un local bonito sin atencion.



CAPITULO 4
CUANTO COBRAR POR DISENO DE CEJAS

Uno de los mayores errores es cobrar muy barato.

El precio depende de:

01 02 03
Tu ciudad Tu experiencia El servicio que incluyes
Investiga precios locales Ajusta segun tu nivel Basico vs completo

Rangos orientativos:

Diseino basico Diseino + definicion

$25.000 -
$40.000

(D A Noregales tu trabajo. Cobrar bien también comunica profesionalismo.



CAPITULO 5
COMO CALCULAR TUS GANANCIAS

Haz este ejercicio simple:

$25.000 4 $100.0...

Precio por diseio Clientas al dia Ingreso diario

Si trabajas 20 dias:

& $2.000.000 al
Mes

Y puedes aumentar:

® 0 <

Atendiendo mas Subiendo precio Ofreciendo servicios
rapido extra



CAPITULO 6
C()MO CONSEGUIR TUS PRIMERAS CLIENTAS

No necesitas miles de seguidores.

Empieza por:

Amigas Familiares

Tu circulo cercano es tu primer Ellos confian en tiy te apoyaran
mercado

Vecinas Contactos de WhatsApp

La cercania es una ventaja Usa tu lista de contactos existente

Diles claramente:

"Estoy haciendo diseno de cejas, si conoces a alguien me puedes
recomendar".

Haz un buen trabajo y:

&



CAPITULO 7
EL PODER DEL BOCA A BOCA

Una clienta satistecha es tu
mejor publicidad.

Para lograrlo:

—0——0—

Escucha lo que quiere No exageres el diseno
Pregunta y confirma sus expectativas Natural siempre es mejor
Explica lo que estas haciendo Cuida los detalles

Genera confianza con transparencia La perfecciéon estd en lo pequefio

Una clienta feliz:

Vuelve

Genera ingresos Trae nuevas clientas Construye tu reputacion

recurrentes



CAPITULO 8
ERRORES OUE TE HACEN PERDER DINERO

Evita estos errores comunes:

>{ Cobrar muy >{ No ser puntual >{ No higienizar
barato Pierdes credibilidad y herramientas
Devalua tu trabajo y atrae respeto Riesgo de salud y mala
clientas problematicas imagen

>{ No escuchar ala clienta >{ No mostrar resultacdos (fotos)
Resultados que no satisfacen Pierdes oportunidades de marketing

La confianza se pierde rapido y cuesta recuperarla.



CAPITULO 9
MENTALIDAD DE EMPRENDEDORA

No eres "la que hace cejas". Eres una profesional.

Eso implica:
Respetar horarios Respetar precios
Puntualidad es profesionalismo No hagas descuentos constantes
Seguir aprendiendo Cuidar tu imagen

Actualizate constantemente TU eres tu mejor carta de presentacion



CAPITULO 10
PLAN DE ACCION (PASO A PASO)

= il Aprende bien la técnica

Invierte en formacién de calidad

m @ Practica en modelos reales

La experiencia es fundamental

R @ Define tu precio

Investiga y valora tu trabajo

= B ofrece el servicio

Comunica lo que haces

O B Atiende con calidad

Cada clienta es una oportunidad

o l8 cobra sin miedo

Tu trabajo tiene valor

2 B Mejora continuamente

Nunca dejes de crecer

& Repite.




CIERRE

Disenar cejas no es solo
estetica.

Es independencia, ingresos
Yy crecimiento personal.

Si estas leyendo esto, ya diste el primer paso.

Ahora solo falta



