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EU FONDOVI - RORAKR PO KORAR

SADRZA|

Gdje pronadi EU natjecaje i kako ih Kako provjeriti jeste li prihvatljivi?
razumjeti?

Al alati koji olakSavaju pripremu prijave Kako napisati dobar projekt - kljucni

elementi

NajceSce pogreske zbog kojih projekti padaju  Jos par korisnih savjeta

Kako provjeriti jeste li prihvatljivi?

Prije nego poclnete pisati projekt:
 provjerite djelatnost (NKD)

 veli¢inu poduzeca (mikro/malo/srednje)
 prihvatljive vrste troskova

 lokaciju ulaganja

V financijsku stabilnost

Ovo se ne moZe mijenjati nakon otvaranja natjeCaja — priprema prije objave je presudna.



Kako provijeriti prihvatljivost (s primjerima)

EU fondovi imaju strogo definirane uvjete, a najcesca pitanja su:
 Je limoja djelatnost prihvatljiva?

Primjer:

Natjecaj za digitalizaciju obicno iskljuCuje trgovine, ugostiteljstvo i djelatnosti niske dodane
vrijednosti.

Inovacijski natjecaji traze razvoj novih rjeSenja, a ne kupnju osnovne opreme.

 Koja je veli¢ina mog poduzeca?

e Mikro: do 10 zaposlenika
e Malo: do 50 zaposlenika
e Srednje: do 250 zaposlenika

To utjeCe na maksimalan iznos potpore.
 Je li lokacija ulaganja prihvatljiva?
Neki fondovi vrijede samo za:

e slabije razvijene regije

e potpomognuta podrudja
e programsku zonu (npr. Interreg HU-HR)

/ Financijska stabilnost

Ako poduzece ima blokade, dugove ili negativan kapital — projekt pada automatski.

Kako citati EU natjecaj?

1) Prihvatljivi prijavitelji (tko se moze prijaviti)

Ovo je prvi i najvazniji filter.
Ako vas profil ne odgovara uvjetima — projekt automatski otpada, bez mogucénosti ispravka.

Ovdje se navodi:

e pravnaforma (d.o.o., j.d.o.0., obrt, udruga, OPG, javha ustanova...)



veli¢ina poduzeca (mikro, malo, srednje, veliko)

djelatnost prema NKD/NACE Sifri

lokacija sjedista i lokacija ulaganja

uvjeti poslovanja (bez blokade, dugova, s pozitivhim kapitalom)
godine poslovanja (npr. min. 1 godina rada)

Primjer:
Natjecaj za digitalnu transformaciju isklju€uje tvrtke registrirane kao trgovina ili
ugostiteljstvo, dok inovacijski natjeCaji traze poduzeca s dokazanim razvojnim kapacitetima.

Savjet:
Ako niste sigurni jeste li prihvatljivi — radite analizu prije otvaranja poziva, jer se status
poduzeca ne moze korigirati kasnije.

2) Prihvatljive aktivnosti (5to se financira)

Ovo opisuje Sto to€no mozete raditi u projektu.
Aktivnosti obi¢no uklju€uju:

ulaganje u opremu

ulaganje u digitalizaciju (softver, sustavi, Al alati, CRM, ERP...)
razvoj novih proizvoda/usluga

istrazivanje i razvoj

edukacije i certificiranje

internacionalizaciju i izvoz

energetsku ucinkovitost

turistike sadrzaje s dodanom vrijednoscu

revitalizaciju prostora (ovisno o programu)

Primjer:

U natjeCaju za digitalizaciju prihvatljive su aktivnosti poput:
/ uvodenja e-commerce sustava

V/ nabave specijaliziranog softvera

/ uvodenja virtualnih asistenata

X ali NIJE prihvatljiva kupnja racunala za ured ili mobitela.

Savjet:
Svaki opis aktivnosti treba dokazati poveznicu s ciljem natjecaja.

3) Prihvatljivi troskovi (Sto ulazi u budzet)

Financijski dio projekta mora biti u skladu s pravilima.
| to strogo.

NajceSce prihvatljivi troSkovi su:



nabava specijalizirane opreme

software licencije

vanjske usluge (konzultanti, razvoj softvera, dizajn rjeSenja)
edukacije

marketinske aktivnosti za internacionalizaciju

materijali za prototipove

istrazivacki radovi

energetska oprema

NajceSce neprihvatljivi troskovi:

X uredska oprema

X stolovi, stolice, printeri (osim iznimki)

X automobili i vozila

X troskovi koji nisu izravno vezani uz projekt

Savjet:
Ako budzet nije ispravno slozen — evaluator ¢e ga automatski smanijiti ili odbiti projekt.

4) Kriteriji odabira (kako vas ocjenjuju)

Na ovom dijelu "pada" najvise projekata jer prijavitelji ne razumiju sto komisija zeli vidjeti.
Tipi¢ni kriteriji ukljucuju:

 Tehnicka kvaliteta projekta

- jasnoca opisa
- logi¢nost aktivhosti
- realni rokovi i metode rada

 Utjecaj projekta

- povecanje prihoda, izvoza, zaposlenosti

- inovacijski ucinak

- doprinos turistickoj ponudi, trzistu ili drustvu

v Kapacitet prijavitelja

- stru¢no znanje

- iskustvo u provedbi
- financijska stabilnost
- kvaliteta tima

 Horizontalna nacela

(zastita okoliSa, digitalna tranzicija, rodna ravhopravnost).



Savjet:
Svaki kriterij ima bodove — cilj je maksimizirati svaki segment jer konkurencija je jaka.

5) Rokovi (najvazniji dio)

Rokovi su klju€ni i najopasniji element svakog natjecaja.
Postoje dva tipa rokova:

1) Fiksni rokovi (npr. do 30. 5. u 12:00h)

- prijave se predaju do odredenog dana
- ako kasnite 1 min, projekt je odbijen

2) Otvoreni rokovi (prijave se primaju dok ima sredstava)

- sredstva se znaju potroSiti u prvih nekoliko dana
- brza reakcija je klju¢na

Zasto je rok najvazniji?
Zato Sto se prijava ne moze kvalitetno pripremiti u zadnji ¢as:

e dokumenti se Cekaju tjednima

e troskovitrebaju predraCune

e budZet mora biti pregledan

e financijska slika se ne moze uljepSati preko noci

Savjet:
PocCetak pripreme 1-3 mjeseca ranije daje visestruko bolje rezultate.

6) Stopa sufinanciranja
Ovo je informacija koliko EU sufinancira vas projekt.
Najcesce stope:

40 % - inovacije ili digitalizacija

50-60 % — investicije u opremu

60-85 % — kulturni i kreativni projekti
70-85 % — edukacije, istrazivanja, razvoj

80 % - prekogranicni projekti (npr. B LIGHT)

Stope ovise o:

e veliCini poduzeca (mikro dobivaju vise)
e lokaciji ulaganja
e vrsti projekta



e programu EU fondova

Savjet:
Stopa sufinanciranja odreduje koliko ¢ete vlastitih sredstava trebati. To treba planirati
unaprijed, prije predaje projekta.

7) Tehnicki zahtjevi (dokumenti, obrasci, potvrde)

Tehnicki dio je najdosadniji, ali Cesto presudan.
Ako zaboravite jedan dokument — prijava se administrativno odbija.

Tipicni tehnicki zahtjevi su:

/ Obvezni obrasci (zahtjev, tablice, proracuni)
Popunjavaju se to¢no prema uputama — bez improvizacije.
/ Obvezni prilozi

potvrda Porezne uprave o nepostojanju dugova
financijski izvjeStaji za zadnje 2 godine

izjava o veli€ini poduzeca

Zivotopisi klju¢nog osoblja

predracuni

dokaz o vlasniStvu prostora

tehnicke specifikacije opreme

 Prilozi o pokazateljima (ovisno o pozivu)

e brojzaposlenih
e udioizvoza
° prihod

e tehnoloski kapaciteti

/ Administrativni uvjeti
Sve mora biti:

potpisano

ovjereno

u trazenom PDF / Excel formatu

pravilno uc€itano u sustav eFondovi ili EU portale

Savjet:
Najcesci razlog odbacivanja projekata nije loSa ideja — nego tehnicka pogreska.
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