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EU FONDOVI - RORAKR PO KORAR

SADRZA|

Gdje pronadi EU natjecaje i kako ih Kako provjeriti jeste li prihvatljivi?
razumjeti?

Al alati koji olakSavaju pripremu prijave Kako napisati dobar projekt - kljucni

elementi

NajceSce pogreske zbog kojih projekti padaju  Jos par korisnih savjeta

Najcesce pogreske zbog kojih projekti
padaju

X 1. Prekasno zapoceta priprema
Zasto je to problem?

EU natjecaji imaju stroge rokove — tehnicke, administrativne i logisticke.
Ako pripremu zapocnete tek kad se natjecaj otvori, najces¢e nema dovoljno vremena da:

e prikupite sve potrebne dokumente
e pribavite predracune



pripremite jasan financijski plan
prilagodite organizaciju poslovanja
provjerite prihvatljivost

ispravite nedostatke u poslovanju
pripremite uvjerljiv narativ projekta

Posljedica

@ Nepravovremena predaja ili potpuna odustajanja od prijave.
@ Prijava je povrina, nedovriena i administrativno rizi¢na.

Kako izbjedi?

 Pocnite raditi na projektu 1-3 mjeseca prije otvaranja natjecaja.
 Napravite checklistu dokumentacije unaprijed.
 Konsultirajte stru¢njake za provjeru spremnosti (prije objave poziva).

X 2. Neuskladenost ciljeva i aktivnosti
Zasto je to problem?

Ciljevi projekta moraju biti u potpunom skladu s aktivnostima koje planirate provoditi.
Evaluator ne ocjenjuje samo sto Zelite postici, vec i kako to namjeravate postici.

NajceSca greska:
e ciljevi suambiciozni, ali aktivnosti su preopcenite ili ih ne podrzavaju
e aktivnosti su nabrojane, ali nedostaje logika i redoslijed
e budzZet ne prati opisane aktivnosti

Posljedica

@ Projekt gubi bodove jer nema jasnu logicku strukturu (tzv. "projektna logika").
@ Evaluator dobiva dojam da projekt nije promisljen.

Kako izbjedci?

v/ Npr. ako je cilj “digitalna transformacija”, aktivnosti moraju biti digitalne, a ne
administrativne.

 Strukturirajte aktivnosti po fazama (planiranje — implementacija — testiranje).
 Koristite model "problem — cilj = aktivnost — rezultat".

X 3. Kopiranje starih projekata ili generickih sadrzaja

Zasto je to problem?



EU evaluatori su iskusni i prepoznaju genericke tekstove ili prijave koje su kopirane iz drugih
natjecaja.

Tipicni znakovi kopiranih projekata:

opisi bez brojki

nejasni ishodi

opcenite fraze (“povecat ¢emo konkurentnost...”)
elementi koji nisu relevantni za trenutni natjecaj
nedostatak prilagodbe specificnim kriterijima poziva

Posljedica

@ Manje bodova jer projekt ne djeluje originalno ili uskladeno s ciljevima poziva.
@ Evaluator dobiva dojam da poduzecée ne razumije natjecaj.

Kako izbjedci?

 Prilagodite svaki projekt konkretnom pozivu, ne obrnuto.
/ Uvedite broj¢ane pokazatelje (KPIs).
 Koristite primjere iz vlastitog poslovanja — autenti¢nost donosi bodove.

X 4. Neprovjerena prihvatljivost prijavitelja ili troSkova
Zasto je to problem?

Veliki broj poduzeca prijavljuje se na natjecaje jer “zvuce dobro”, bez detaljne provjere
djelatnosti, veliCine, troSkova i aktivnosti.

Natjecaji Cesto imaju:

iskljuCene djelatnosti

ogranicenja prema velicini poduzeda
minimalne i maksimalne iznose

liste prihvatljivih / neprihvatljivih troSkova
posebne uvjete (npr. pozitivho poslovanje)

Posljedica

@ Prijava pada odmah u prvom koraku — administrativna provjera.
@ Izgubljeno vrijeme i resursi.

Kako izbjedi?

/ Napravite analizu prihvatljivosti prije bilo kakvog pisanja projekta.
/ Provjerite NKD, financije i lokaciju ulaganja.
 Provjerite jeste li stvarno u skladu s ciljevima poziva.



X 5. LoSe napisan saZetak projekta

Zasto je to problem?

Sazetak (Executive Summary) je prvo Sto evaluator Cita — i Cesto najvazniji dio prijave.
Ako tu ne dobije strukturiranu, jasnu i uvjerljivu sliku, tesko ¢e pozitivno ocijeniti ostatak
projekta.

NajceSce greSke u sazetku:

predugacak ili prekratak tekst

previSe tehnickih detalja umjesto poante
nejasno definiran problem

nejasna vrijednost projekta

nema veze izmedu ciljeva i oCekivanih rezultata

Posljedica

@ Negativan prvi dojam smanjuje bodovni potencijal projekta.
@ Evaluator gubi povjerenje u kvalitetu i realnost projekta.

Kako izbjedi?

U prvom odlomku jasno definirajte:
problem

cilj

rieSenje

glavne aktivnosti

oCekivane ucinke

 Pisite jednostavno i logi¢no — to je vasa “ulaznica” za daljnje bodove.

Vecina pogresSaka je predvidljiva — i moze
se izbjeci uz pravovremenu pripremu

Ako izbjegnete samo ovih 5-6 pogreSaka, vase Sanse za prolaz rastu za 50-80%, jer vecina
konkurencije pada upravo na tim osnovnim elementima
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