
PRAVA IDEJA Jan 1, 2026

EU FONDOVI - KORAK PO KORAK

SADRŽAJ

Gdje pronaći EU natječaje i kako ih 
razumjeti?

Kako provjeriti jeste li prihvatljivi?

AI alati koji olakšavaju pripremu prijave Kako napisati dobar projekt – ključni 
elementi

Najčešće pogreške zbog kojih projekti padaju Još par korisnih savjeta

Dodatni savjeti za veći uspjeh na EU 
natječajima

⭐ 1. Razmišljajte kao evaluator, a ne kao prijavitelj

Evaluator ne poznaje vaše poslovanje, vaše proizvode ni vaš kontekst.
 Zato svaki dio projekta treba odgovoriti na pitanja:

“Zašto je ovaj projekt važan?”
“Zašto baš sada?”
“Kako ćemo dokazati da će uspjeti?”
“Koji su realni rezultati?”



Što je nešto jasnije, konkretnije i bolje argumentirano, to dobivate više bodova.

⭐ 2. Koristite brojke, dokaze i argumente – ne pretpostavke

EU projekti se ne financiraju na temelju mišljenja, nego na temelju dokaza.

Primjeri dokaza:
 ✔ podaci o tržištu (statistika, istraživanja, izvori)
 ✔ citati iz EU strategija ili politika
 ✔ demonstrabilni rezultati iz prijašnjih projekata
 ✔ financijski pokazatelji
 ✔ izjave partnera, pisma podrške

Što više dokazne potpore — to manji rizik za EU, i više bodova za vas.

⭐ 3. Naglasite inovativnost i dodanu vrijednost

Često tvrtke misle da inovacija mora biti “patent” ili radikalna tehnologija.
 Ali evaluatori priznaju:

nove procese
nove digitalne alate
nove poslovne modele
poboljšanja postojećih rješenja
nove usluge na tržištu

Ako vaš projekt rješava problem bolje nego prije — to je inovacija.

⭐ 4. Jasno opišite kako projekt doprinosi EU ciljevima

Svi natječaji imaju strateške ciljeve EU, kao što su:

digitalna tranzicija
zeleno gospodarstvo
inovacije
otpornost MSP-ova
prekogranična suradnja
izvoz i internacionalizacija
zapošljavanje i razvoj vještina

Ako vaš projekt izravno doprinosi nekom od ovih ciljeva, istaknite to već u sažetku.

⭐ 5. Pažljivo opišite upravljanje rizicima

Evaluatori žele znati što ćete učiniti ako:

dobavljač zakasni



cijene porastu
tehnologija ne funkcionira odmah
ljudski resursi nisu dostupni

Dobar plan rizika šalje poruku: “Ovo je ozbiljan i promišljen projekt.”

⭐ 6. Ne pretjerujte – budite realni u obećanjima

Nerealni ciljevi (preveliko zapošljavanje, preveliki rast prihoda, prenapuhani rezultati) dovode do 
pada bodova.

Evaluator treba vidjeti da:
 ✔ možete provesti projekt
 ✔ rezultati su logični i dostižni
 ✔ budžet odgovara ciljevima

Realnost i dosljednost su važnije od ambicioznih obećanja.

⭐ 7. Pokažite održivost projekta nakon završetka

EU ne financira projekte koji traju samo dok traje potpora.
 Uvijek naglasite:

kako će projekt generirati prihod
kako će se održavati oprema
kako će se zadržati radna mjesta
kako se projekt uklapa u dugoročni plan tvrtke

Održivost je jedan od najvažnijih kriterija.

⭐ 8. Koristite jasne grafikone i vizuale u dokumentaciji

Ako je moguće, priložite:

grafikon rasta prihoda
tablicu troškova
Gantt dijagram aktivnosti
organizacijsku strukturu
usporedni prikaz “prije/poslije”

To olakšava evaluatoru čitanje i ostavlja profesionalan dojam.

⭐ 9. Angažirajte stručnjake za provjeru dokumentacije prije 
predaje

I najmanja administrativna pogreška može vas eliminirati.
 Stručnjaci prepoznaju nedostatke koje prijavitelji ne vide jer su previše “u projektu”.



Kontrolna lista stručnjaka često uključuje:

administrativnu provjeru (forme, potpisi, dokumenti)
logičku provjeru ciljeva i aktivnosti
provjeru prihvatljivih troškova
rizične stavke u budžetu
provjeru konzistentnosti

⭐ 10. Pripremajte sve dokumente unaprijed – prije 
otvaranja natječaja

Kad se natječaj otvori, više ne možete mijenjati:

financijske pokazatelje
delatnost poduzeća
vlasničku strukturu
organizaciju teamskih uloga
ključne parametre projekta

Zato je najvažnija strategija:
 👉 Biti spreman prije nego poziv krene.
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