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interpretaciones, seguin se establece en la NIF A-8, Supletoriedad.
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IN3
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IN5

IN6

Preambulo

Previo a la emisién de esta Norma de Informacién Financiera (NIF) D-1, Ingresos por contratos con clientes, existia
un vacio en la normativa contable mexicana, el cual podia atenderse supletoriamente, a través de la aplicacién
de la Norma Internacional de Contabilidad (NIC) 18, Ingresos de Actividades Ordinarias, y sus interpretaciones,
segun se establece en la NIF A-8, Supletoriedad; sin embargo, la NIC 18 no contemplaba los Gltimos cambios
suscitados en el ambito contable internacional y, por ende, se reformuld a la luz de las nuevas circunstancias,
originando la Norma Internacional de Informacién Financiera (NIIF) 15, Ingresos de Actividades Ordinarias
Procedentes de Contratos con Clientes, 1a cual entrard en vigor a partir del 1 de enero de 2018.

Esta NIF establece los principios de presentacién de informacion Util a los usuarios de los estados financieros
sobre la naturaleza, monto, oportunidad e incertidumbre de los ingresos y flujos de efectivo que surgen de
contratos de una entidad con sus clientes.

El principio bésico de esta NIF es que una entidad debe reconocer los ingresos cuando transfiere el control sobre
los bienes o servicios acordados a los clientes, a cambio del monto que refleje la contraprestacién a la cual una
entidad considera tener derecho a cambio de dichos bienes o servicios. Una entidad reconoce los ingresos de
acuerdo con ese principio basico mediante la aplicacién de los siguientes pasos:

e Paso 1: identificar el contrato (o contratos) con el cliente;

e Paso 2: identificar las obligaciones a cumplir en el contrato;

e Paso 3: determinar el precio de la transaccién;

e Paso4: asignar el precio de la transaccién entre las obligaciones a cumplir del contrato; y

e Paso 5: reconocer el ingreso cuando (0 a medida que) la entidad satisface una obligacion a cumplir.

La NIF también incluye un conjunto integral de requerimientos de informacidn a revelar que da lugar a que una
entidad proporcione a los usuarios de los estados financieros informacién integral sobre la naturaleza, monto,
oportunidad e incertidumbre de los ingresos y de los flujos de efectivo que surgen de los contratos con sus
clientes.

Razones para emitir la NIF D-1

Antes de laNIF D-1 no existia un pronunciamiento normativo contable mexicano sobre el tema de reconocimiento
de ingresos, y desde 1995 se ha aplicado supletoriamente la NIC 18. Con la emisién de esta NIF, se elimina la
supletoriedad de las NIIF y, consecuentemente, se cubre un vacio en la normativa contable mexicana.

Los ingresos son un dato sumamente importante para los usuarios de los estados financieros al evaluar el
rendimiento financiero de una entidad. Los requerimientos existentes de reconocimiento de los ingresos
contenidos en la NIC 18 supletoria diferian de los Principios de Contabilidad Generalmente Aceptados de
los Estados Unidos de América (US GAAP) y ambos conjuntos de requerimientos necesitaban mejoras. Los
requerimientos de reconocimiento de los ingresos de las NIIF previas proporcionaban guias limitadas y, por
consiguiente, las dos principales normas de reconocimiento de ingresos, la NIC 18 y la NIC 11, Contratos de
Construccién, podrian ser dificiles de aplicar en transacciones complejas. Ademds, la NIC 18 proporcionaba
gufas limitadas sobre muchos temas importantes de los ingresos, tales como el reconocimiento de acuerdos
con elementos multiples. Por el contrario, los US GAAP comprendian mdltiples pronunciamientos sobre el
reconocimiento de ingresos, junto con numerosos requerimientos para sectores industriales o transacciones
especificos, los cuales daban lugar, en algunas ocasiones, a un reconocimiento diferente para transacciones
econdmicamente similares.

©D.R.CINIF NIF D-1, INGRESOS POR CONTRATOS CON CLIENTES - 1119




IN7

IN8

IN9

IN10

INT1

Por consiguiente, el Consejo de Normas Internacionales de Contabilidad (IASB por sus siglas en inglés) y el
emisor nacional de normas de los Estados Unidos de América, el Consejo de Normas de Contabilidad Financiera
(FASB), desarrollaron un proyecto conjunto para clarificar los principios para el reconocimiento de ingresos y
para emitir una norma comun sobre ingresos para las NIIF y los US GAAP que:

a) eliminara las incongruencias y debilidades de los requerimientos anteriores sobre el reconocimiento de
ingresos;

b)  proporcionara un marco mas sélido para abordar los problemas de reconocimiento de los ingresos;

¢) mejorara la comparabilidad de las practicas de reconocimiento de ingresos entre entidades, sectores
industriales, jurisdicciones y mercados de capital;

d) proporcionara informacién més util a los usuarios de los estados financieros a través de mejores
requerimientos sobre informacion a revelar; y

e) simplificara la preparacion de los estados financieros, reduciendo el niimero de normas a las que una
entidad debe hacer referencia.

El aspecto principal en el reconocimiento de los ingresos es determinar cudndo deben reconocerse. El ingreso
se reconoce cuando es probable que los beneficios econdmicos futuros fluyan a la entidad y estos beneficios
puedan ser valuados confiablemente. Esta NIF identifica las circunstancias en las cuales se cumple con estos
criterios y, por consiguiente, cudndo deben reconocerse los ingresos. Asimismo, proporciona guias practicas
sobre la aplicacién de estos criterios.

El resultado del proyecto conjunto mencionado en el parrafo anterior es la NIIF 15, y la Accounting Standards
Codification (ASC) 606 de los US GAAP, ambas intituladas Revenue from Contracts with Customers. La nueva
normativa de las NIIF y los US GAAP convergen casi en su totalidad, con minimas diferencias entre las dos.

Principales cambios en relacién con pronunciamientos anteriores

Dado que previamente no existia un pronunciamiento normativo contable mexicano sobre el tema de
reconocimiento de ingresos, los principales cambios aqui comentados representan los cambios entre la NIC 18
y esta NIF. Uno de los impactos mas importantes de esta NIF es dar mayor consistencia en el reconocimiento de
los ingresos a través de la eliminacién de las debilidades en la normativa supletoria anterior que resultaba en
una diversidad de aplicacién en la practica, lo que implica que la naturaleza y el grado de los cambios variaran
entre entidades e industrias. Algunas industrias pueden experimentar cambios significativos por esta NIF,
mientras que el impacto para otras industrias puede ser minimo. En muchos casos, los requerimientos de esta
NIF pueden ser consistentes con los requerimientos y practicas anteriores, limitando asi los impactos de esta NIF
para muchas entidades.

Al evaluar la naturaleza de los cambios en el reconocimiento de los ingresos, se considera que los siguientes
aspectos del nuevo modelo pueden resultar en los cambios mas significativos e importantes para algunas
entidades:

a) la transferencia del control, base para la oportunidad del reconocimiento de los ingresos. La normativa
anterior requerfa el reconocimiento de ingresos para bienes cuando habia transferencia de los riesgos y
beneficios y, para servicios, al prestarse el servicio;

b) la identificacion de las obligaciones a cumplir en un contrato. La normativa anterior incluia pocos
requerimientos y sélo mencionaba que el ingreso podria reconocerse para "componentes separados
identificables” en una sola transaccidn, sin proporcionar orientacién de cémo determinar que es un
"componente separado identificable”;
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¢) la asignacién del precio de la transaccién entre las obligaciones a cumplir con base en los precios de
venta independientes. Antes de esta NIF, no existian requerimientos generales en las NIIF para asignar la
contraprestacion a las diversas obligaciones;

d) la introduccion del concepto de cuenta por cobrar condicionada. Cuando una entidad satisface una
obligacién a cumplir y tiene ya un derecho incondicional a la contraprestacién porque sélo se requiere
el paso del tiempo antes de que el pago de esa contraprestacion sea exigible, se reconoce una cuenta
por cobrar. Sin embargo, en otros casos, una entidad satisface una obligacion a cumplir pero no tiene un
derecho incondicional a la contraprestacién, porque necesita primero satisfacer otra obligacién a cumplir
del mismo contrato. En estos casos, la entidad tiene una cuenta por cobrar condicionada. Es importante
hacer la distincién entre una cuenta por cobrar condicionaday una cuenta por cobrar, porque se proporciona
alos usuarios informacién relevante sobre los riesgos asociados con los distintos derechos de la entidad en
un contrato. Aunque ambas estarfan sujetas al riesgo crediticio, una cuenta por cobrar condicionada esta
también sujeta a otros riesgos, por ejemplo, el de cumplir otra obligacion del mismo contrato;

e) el reconocimiento de derechos de cobro. En algunos casos, una entidad puede tener un derecho
incondicional a la contraprestacién antes que haya satisfecho una obligacién a cumplir. Por ejemplo, una
entidad puede celebrar un contrato no cancelable que requiere que el cliente pague la contraprestacion
antes que la entidad proporcione los bienes o servicios, 0 en caso contrario, el cliente estaria sujeto a una
penalizacién. En esos casos, en la fecha en que el pago del cliente sea exigible, la entidad tiene un derecho
incondicional a la penalizacion (una cuenta por cobrar) y se genera un pasivo del contrato por la obligacion
a cumplir pendiente de satisfacer. Cabe mencionar que de acuerdo con la normativa anterior, se revelaban
pero no se reconocian estos derechos de cobro. En estos casos, la entidad sélo podra reconocer los ingresos
hasta la transferencia del control sobre los bienes o servicios; y

f)  lavaluacion del ingreso. La normativa anterior requeria el reconocimiento de ingresos para el traspaso de
bienesy servicios al valor razonable de la contraprestacién recibida o por recibir, pero no existia orientacion
de cémo aplicar dicho principio. Esta NIF establece requerimientos y orientacion sobre cémo valuar la
contraprestacion variable y otros aspectos, como el reconocimiento de componentes importantes de
financiamiento, la contraprestacién distinta del efectivo y la contraprestacion pagadera a un cliente (por
ejemplo, un crédito que el cliente puede aplicarse contra los montos adeudados a una entidad).

Bases del Marco Conceptual que se utilizaron para la elaboracion de esta NIF

Esta NIF se fundamenta en el Marco Conceptual comprendido en las NIF que integran la Serie NIF A,
particularmente en la NIF A-2, Postulados bdsicos, con respecto de la devengacion contable y la valuacion.

Sefundamentatambién enlaNIFA-1, Estructura de las Normas de Informacién Financiera, la NIF A-3, Necesidades
de los usuarios y objetivos de los estados financieros, asi como, la NIF A-4, Caracteristicas cualitativas de los
estados financieros, emitidas por el CINIF, que sefialan que el objetivo esencial de la informacién financiera es
ser de utilidad al usuario general en la toma de sus decisiones econdmicas.

El ingreso se define, en la NIF A-5, Elementos bésicos de los estados financieros, como el incremento de los
activos o el decremento de los pasivos de una entidad, durante un periodo contable, con un impacto favorable
en la utilidad o pérdida neta o, en su caso, en el cambio neto en el patrimonio contable y, consecuentemente, en
el capital ganado o patrimonio contable, respectivamente.

Convergencia con las Normas Internacionales de Informacion Financiera

Esta NIF relativa al reconocimiento de ingresos por contratos con clientes es totalmente convergente con la NIIF
15 por lo que se refiere a los ingresos. Cabe mencionar que la seccién de la NIIF 15 que trata el tema de los
costos del contrato no se incluye en esta NIF y se incluye en la NIF D-2, Costos por contratos con clientes.
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10

La NIF D-1, Ingresos por contratos con clientes, estd integrada por los parrafos
incluidos en los capitulos 10 al 80, los cuales tienen el mismo caracter normativo,
ylosApéndices A, By C que no tienen cardcter normativo. La NIF D-1 debe aplicarse
de forma integral y entenderse en conjunto con el Marco Conceptual establecido
en la Serie NIF A.

OBJETIVO

10.1

10.2

10.3

10.4

20

El objetivo de esta Norma de Informacién Financiera (NIF) es establecer las normas para la valuacién,
presentacin y revelacién de los ingresos que surgen de contratos con clientes en los estados financieros de una
entidad econémica.

Para cumplir el objetivo del parrafo anterior, el principio bésico de esta NIF es que una entidad debe reconocer
los ingresos que representan la transferencia del control sobre los bienes o servicios acordados con los clientes
por un monto que refleje la contraprestacion a que una entidad considera tener derecho, a cambio de dichos
bienes o servicios.

Una entidad debe considerar los términos del contrato y todos los hechos y circunstancias relevantes cuando
aplique esta NIF. Una entidad debe aplicar esta NIF de forma consistente con los contratos con caracteristicas
similares y en circunstancias parecidas.

Esta NIF especifica el tratamiento contable de un contrato individual con un cliente. Sin embargo, como una
solucion practica, una entidad puede aplicar esta NIF a un grupo de contratos (u obligaciones a cumplir) con
caracteristicas similares (un portafolio), si una entidad razonablemente considera que los efectos sobre los
estados financieros de aplicar esta NIF al portafolio no diferirian de forma significativa de su aplicacién a cada
contrato individual (u obligacion a cumplir) del portafolio. Al reconocer el ingreso de un portafolio, una entidad
debe utilizar estimaciones y suposiciones que reflejen el tamafio y composicion del portafolio.

ALCANCE

20.1

20.2

20.3

Esta NIF debe ser aplicada por todas las entidades que emitan estados financieros en los términos establecidos
por la NIF A-3, Necesidades de los usuarios y objetivos de los estados financieros.

Una entidad debe aplicar esta NIF a todos los contratos con clientes, excepto en los siguientes casos:
a) contratos de arrendamiento tratados en el Boletin D-5, Arrendamientos;
b)  contratos de seguro tratados en la NIIF 4, Contratos de Seguro, emitida por el IASB, la cual es supletoria;

¢) instrumentosfinancierosy otros derechos u obligaciones contractuales tratados en las NIF correspondientes
a instrumentos financieros, la NIF B-8, Estados financieros consolidados o combinados, la NIF C-7,
Inversiones en asociadas, negocios conjuntos y otras inversiones permanentes, la NIF C-21, Acuerdos con
control conjunto; y

d) intercambios de partidas no monetarias (por ejemplo de inventarios) entre entidades en la misma linea de
negocios para facilitar ventas a clientes o clientes potenciales.

Una entidad debe aplicar esta NIF a un contrato (distinto de los mencionados en el parrafo anterior) sélo si la
contraparte del contrato es un cliente (segtn se define en la seccién 30). Una contraparte del contrato no seria
un cliente si, por ejemplo, ha contratado con una entidad participar en una actividad o proceso en el que las
partes del contrato comparten los riesgos y beneficios que resulten de dicha actividad o proceso en lugar de que
la contraparte adquiera los productos o servicios de una entidad.
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20.4 Un contrato con un cliente puede estar en parte dentro del alcance de esta NIF y en parte dentro del alcance de
otras NIF enumeradas en el parrafo 20.2:

a) silas otras NIF especifican cémo separar y/o valuar inicialmente una o mas partes del contrato, entonces
una entidad debe aplicar en primer lugar los requerimientos de separacién y/o valuacién de dichas NIF.
Una entidad debe excluir del precio de la transaccién el monto de la parte (o partes) del contrato que se
valtian inicialmente de acuerdo con otras NIF y debe aplicar los pérrafos 44.1 al 44.6.3 para asignar el
precio de la transaccion pendiente (si lo hubiera) a cada obligacion a cumplir dentro del alcance de esta
NIFy a cualesquiera otras partes del contrato identificadas en el siguiente inciso; o

b)  silasotras NIF no especifican cémo separar y/o valuar inicialmente una o més partes del contrato, entonces
una entidad debe aplicar esta NIF para valuar y/o separar inicialmente la parte (o partes) del contrato.

20.5 Los ingresos que no provienen de un contrato con un cliente tampoco se encuentran dentro del alcance
de esta NIF.
20.6 El tratamiento de los costos incrementales para obtener un contrato con un cliente y de los costos incurridos para

cumplir con un contrato con un cliente, que no estan incluidos dentro del alcance de otras NIF, queda dentro del
alcance de la NIF D-2, Costos por contratos con clientes.

30 DEFINICION DE TERMINOS

30.1 Los términos que se listan a continuacion se utilizan en esta NIF con los significados que se especifican en el
glosario mostrado al final del libro:

a) agente,

b) altamente probable,

¢) anticipo del cliente,

d) arrendamiento,

e) baja,

f)  cliente,

g) contraprestacion,

h)  contrato,

i) contrato a futuro y forward,

j)  control sobre un activo,

k)  cuenta por cobrar,

[)  cuenta por cobrar condicionada,
m) ingreso por contrato con cliente,
n) obligacién a cumplir,

0)  pasivo del contrato,

p) precio de la transaccion (para un contrato con un cliente), y

q) precio de venta independiente (de un bien o servicio).
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NORMAS DE RECONOCIMIENTO

40.1

40.2

41

411

41.2

El principio bésico de esta NIF es que una entidad debe reconocer los ingresos por bienes o servicios sobre los
cuales ha transferido el control a los clientes a cambio de la contraprestacién a la cual la entidad considera tener
derecho a cambio de dichos bienes o servicios. Una entidad debe reconocer los ingresos de acuerdo con ese
principio basico mediante la aplicacion de los siguientes pasos:

e Paso 1: identificar el contrato (o contratos) con el cliente (ver la seccion 41);
e Paso 2:identificar las obligaciones a cumplir en el contrato (ver la seccién 42);
e Paso 3: determinar el precio de la transaccién (ver la seccion 43);

e Paso 4: asignar el precio de la transaccién entre las obligaciones a cumplir del contrato (ver la
seccién 44); y

e Paso 5: reconocer el ingreso cuando (o a medida que) la entidad satisface una obligacién a cumplir
(verla seccion 45).

En algunas situaciones, como en el caso de ventas al menudeo o al contado, los cinco pasos establecidos en el
parrafo anterior pueden ocurrir de manera simultanea.

Identificacion del contrato (o contratos) con el cliente’

Una entidad debe aplicar esta NIF a un contrato con un cliente siempre y cuando se cumplan todos los criterios
siguientes:

a) las partes del contrato han aprobado el contrato (por escrito, verbalmente o de acuerdo con otras practicas
de negocios usuales) y se comprometen a cumplir con sus respectivas obligaciones;

b) laentidad puede identificar los derechos de cada parte con respecto a los bienes o servicios a transferir;
¢) laentidad puede identificar las condiciones de pago con respecto a los bienes o servicios a transferir;

d) el contrato tiene sustancia econdmica (es decir, se espera que el riesgo, oportunidad o monto de los flujos
de efectivo futuros de la entidad se modifiquen como resultado del contrato); y

e) es probable que la entidad cobre el monto de la contraprestacién a la que tendra derecho a cambio de
los bienes o servicios que se transferiran al cliente. Para determinar si es probable el cobro de dicho
monto, la entidad debe considerar slo la capacidad del cliente y el compromiso que tenga de pagar esa
contraprestacién a su vencimiento.

La exigibilidad de los derechos y obligaciones de un contrato es una cuestion legal. Los contratos pueden ser
escritos, verbales o estar implicitos en las practicas de negocios de la entidad. Las prdcticas y procesos para
celebrar contratos con clientes pueden variar entre jurisdicciones legales, sectores industriales o comerciales y
entidades. Ademés, pueden variar dentro de una entidad (por ejemplo, pueden depender de la clase de cliente
o de la naturaleza de los bienes o servicios acordados). Una entidad debe considerar esas practicas y procesos
para determinar si un acuerdo con un cliente crea derechos y obligaciones exigibles y cuando los crea.

1

Ver los ejemplos ilustrativos 1y 2 en el Apéndice A.
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41.3

41.4

41.5

41.6

41.7

41.8

419

Una entidad debe aplicar esta NIF al periodo contractual en el que las partes del contrato tienen derechos y
obligaciones presentes exigibles. Algunos contratos con clientes pueden no tener una duracién fija y pueden
rescindirse o modificarse por alguna de las partes en cualquier momento. Otros contratos pueden renovarse
automaticamente en una forma periddica que esté establecida en el contrato.

Para la aplicacion de esta NIF, un contrato no existe si cada parte del contrato tiene el derecho unilateral de
terminarlo sin compensar a la otra parte (o partes), y se cumplen los dos criterios siguientes:

a) laentidad no ha transferido todavia ninglin bien o servicio al cliente; y

b) la entidad no ha recibido, y todavia no tiene derecho a recibir, contraprestacion alguna a cambio de los
bienes o servicios acordados.

Si al celebrarse un contrato con un cliente, éste cumple los criterios del parrafo 41.1, una entidad no debe
evaluar nuevamente el cumplimiento a menos que exista una indicacion de un cambio significativo en los
hechos y circunstancias. Por ejemplo, si se deteriora de forma significativa la capacidad de un cliente para pagar
la contraprestacién, una entidad evaluaria nuevamente la probabilidad de cobrar la contraprestacién a la que
tiene derecho a cambio de los bienes o servicios pendientes de transferir al cliente, para reconsiderar si debe o
no reconocerse el ingreso.

Si un contrato con un cliente no cumple adn los criterios del parrafo 41.1, una entidad debe continuar evaluando
si éstos se cumplen con posterioridad.

Cuando un contrato con un cliente no cumple atin todos los criterios del parrafo 41.1, y una entidad recibe la
contraprestacién, dicha entidad debe reconocerla como ingreso sélo hasta que hayan ocurrido alguno de los
sucesos siguientes:

a) laentidad notiene obligaciones pendientes de transferir el control sobre bienes o servicios al cliente y toda,
o sustancialmente toda, la contraprestacion acordada con el cliente se ha recibido y no es reembolsable; o

b) se haterminado el contrato y la contraprestacion recibida del cliente no es reembolsable.

Una entidad debe reconocer la contraprestacién recibida de un cliente como pasivo hasta que ocurra uno de
los sucesos mencionados en el parrafo anterior, o hasta que posteriormente se cumplan los criterios del parrafo
41.1. Dependiendo de los hechos y circunstancias relacionados con el contrato, el pasivo reconocido representa
la obligacién de la entidad de transferir el control sobre bienes o servicios en el futuro o de reembolsar la
contraprestacién recibida. En cualquier caso, el pasivo debe valuarse por el monto de la contraprestacién
recibida del cliente.

Combinacion de contratos

Una entidad debe combinar dos o mas contratos celebrados aproximadamente al mismo tiempo con el mismo
cliente (o con partes relacionadas del cliente) y debe tratar los contratos como uno solo, si se cumplen uno o mas
de los siguientes criterios:

a) los contratos se negocian como un paquete con un objetivo comercial Gnico;

b) el monto de la contraprestacion a recibir en un contrato depende del precio y/o cumplimiento del otro
contrato; 0

¢) los bienes o servicios acordados en los contratos (o algunos bienes o servicios acordados en cada uno de
los contratos) son una sola obligacion a cumplir de conformidad con la seccion 42.
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41.10

41.11

41.12

41.13

Modificacidn de contratos?

La modificacion de un contrato obedece a un cambio en su alcance o en su precio (0 en ambos) que se aprueba
por las partes y les crea nuevos derechos y obligaciones exigibles o cambios en los ya existentes. La modificacién
de un contrato puede aprobarse por escrito, por acuerdo verbal o de forma implicita por las practicas de negocios.
Una entidad debe continuar aplicando esta NIF al contrato existente hasta que la modificacién propuesta
sea aprobada, tomando en cuenta cualquier cambio en el precio de la transaccién conforme a los parrafos
43.8.1al43.8.4.

La modificacion de un contrato puede existir no obstante que las partes tengan una disputa sobre el alcance o
el precio (o0 sobre ambos) de la modificacién o hayan aprobado un cambio en el alcance del contrato pero atin
no hayan determinado el correspondiente cambio en el precio. Para determinar si son exigibles los derechos
y obligaciones que se crean o cambian por la modificacion, una entidad debe considerar todos los hechos y
circunstancias relevantes, incluyendo los términos del contrato y cualquier otra evidencia. Si las partes de un
contrato han aprobado un cambio en el alcance pero no han determinado todavia el cambio correspondiente
en el precio, una entidad debe estimar el cambio en el precio de la transaccién que surge de la modificacién
conforme a los parrafos 43.4.1 al 43.4.5 sobre la estimacién de la contraprestacion variable y los parrafos
43.4.21y43.4.22 sobre la restriccion para estimar el monto de la contraprestacion variable.

Una entidad debe tratar la modificacion de un contrato como un contrato separado si estan presentes las dos
condiciones siguientes:

a) elalcance del contrato se incrementa debido a la incorporacién de bienes o servicios adicionales que son
separables (conforme a los parrafos 42.4.1 al 42.4.5); y

b) el monto del contrato se incrementa por un monto de la contraprestacion que refleja los precios de
venta independientes de la entidad, de los bienes o servicios adicionales acordados y cualquier ajuste
apropiado a ese monto para reflejar las nuevas circunstancias del contrato especifico. Por ejemplo, una
entidad puede ajustar el precio de venta independiente de un bien o servicio adicional mediante un
descuento que recibe el cliente, porque no es necesario que la entidad incurra en los costos relacionados
con el esfuerzo de vender un bien o servicio similar a un nuevo cliente.

Sila modificacion de un contrato no se trata como un contrato separado conforme al pérrafo anterior, una entidad
debe tratar el efecto en los bienes o servicios acordados pendientes de transferir a la fecha de su modificacién de
cualquiera de las formas siguientes:

a)  como si fuera la rescisién de un contrato existente y la creacién de otro nuevo, si los bienes o servicios
pendientes son separables de los transferidos hasta la fecha de la modificacion. EI monto de la
contraprestacién a asignar a las obligaciones a cumplir pendientes se determina con la suma de:

i) lacontraprestacion acordada con el cliente (incluyendo los importes ya entregados por el cliente) que
seincluyé en la estimacion del precio de la transaccién y que, por lo tanto, no ha sido alin reconocida
COmMo ingreso; y

ii) lacontraprestacién acordada como parte de la modificacion del contrato;

b)  como sifuera una parte del contrato ya existente si los bienes o servicios pendientes no son separables y,
por ello, forman parte de una sola obligacion a cumplir que esta parcialmente satisfecha a la fecha de la
modificacién del contrato. El efecto que la modificacién del contrato tiene sobre el precio de la transaccion
y sobre la determinacién que la entidad hace del avance hacia la satisfaccion completa de la obligacion
a cumplir, debe reconocerse como un ajuste a los ingresos (ya sea como un incremento 0 como una
reduccidn en éstos) en la fecha de la modificacién del contrato con base en las diferencias acumuladas con
el monto ya reconocido;

2 Verlos ejemplos ilustrativos 3 al 6 en el Apéndice A.
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421

42.2

42.3

42.3.1

4232

424

42.41

¢) silos bienes o servicios pendientes son una combinacion de los elementos a) y b), la entidad debe tratar
los efectos de la modificacién sobre las obligaciones a cumplir no satisfechas (incluyendo las parcialmente
no satisfechas) en el contrato modificado de forma que sea congruente con los objetivos antes sefialados.

Identificacion de las obligaciones a cumplir3

Una entidad debe determinar al inicio del contrato los bienes y/o servicios acordados con el cliente y debe
identificar como una obligacién a cumplir cada compromiso de transferir al cliente el control sobre:

a) unbien o servicio (0 un grupo de bienes o servicios) que es separable; o

b)  una serie de bienes o servicios separables que son sustancialmente iguales y que tienen el mismo patrén
de transferencia al cliente.

Una serie de bienes o servicios separables tiene el mismo patron de transferencia al cliente si se cumplen los dos
criterios siguientes:

a) cada bien o servicio separable en la serie sobre el cual la entidad se compromete a transferir el control al
cliente cumple los criterios del parrafo 45.9.1 para ser una obligacién a cumplir a satisfacer a lo largo del
tiempo; y

b) conforme a los parrafos 45.10.1y 45.10.2, se utilizaria el mismo método para determinar el avance de la
entidad hacia la satisfaccion completa de la obligacion a cumplir para transferir al cliente el control sobre
cada bien o servicio separable en la serie.

Compromisos en contratos con clientes

Un contrato con un cliente generalmente sefiala de forma explicita los bienes o servicios sobre los cuales una
entidad se compromete a transferirle el control. Sin embargo, las obligaciones a cumplir identificadas en un
contrato pueden no limitarse a los bienes o servicios que se sefialan de forma explicita en ese contrato. Esto se
debe a que un contrato con un cliente puede incluir de manera implicita también compromisos por las practicas
de negocios, por las politicas publicadas o por declaraciones especificas de una entidad, si, en el momento
de celebrar el contrato, dichos compromisos crean una expectativa vélida para el cliente de que la entidad le
transferird el control sobre un bien o servicio.

Las obligaciones a cumplir no incluyen actividades que una entidad debe llevar a cabo para cumplir un
contrato, a menos que dichas actividades transfieran el control sobre un bien o servicio al cliente. Por ejemplo,
un proveedor de servicios puede necesitar realizar varias tareas administrativas para celebrar un contrato que
no transfieren el control sobre ningtn servicio al cliente a medida que se van realizando, por lo que dichas
actividades no son una obligacién a cumplir.

Bienes o servicios separables

Dependiendo del contrato, los bienes o servicios acordados pueden incluir, pero no limitarse a, lo siguiente:

a) venta de bienes producidos por una entidad;
b) reventa de bienes comprados por una entidad (por ejemplo, inventarios de una tienda);

¢) reventa de derechos sobre bienes o servicios previamente adquiridos por una entidad (por ejemplo,
boletos revendidos por una entidad que acttia por su propia cuenta y no como un agente);

d) realizacion de una o mas tareas contractualmente acordadas para un cliente;

3 Verlos ejemplos ilustrativos 7 al 9 en el Apéndice A.
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42.4.3
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e)  proveer un servicio permanentemente disponible para proporcionar bienes o servicios (por ejemplo,
actualizaciones de programas informéticos que se proporcionan en el momento en que estén disponibles)
o poner a disposicién bienes o servicios para que un cliente los utilice cémoy cudndo decida;

f)  proveer un servicio de intermediacién para que otra parte transfiera el control sobre bienes o servicios al
cliente (por ejemplo, actuando como un agente de otra parte, tal como se describe en los parrafos 42.4.6
al 42.4.14);

g) concesién de derechos sobre bienes o servicios a proporcionar en el futuro que un cliente puede
revender o proporcionar a su cliente (por ejemplo, una entidad que vende un producto a un distribuidor
promete transferir el control sobre un bien o servicio adicional a un individuo que compra el producto al
distribuidor);

h)  construccion, fabricacion o desarrollo de un activo por cuenta de un cliente;
i) concesion de licencias (ver los parrafos 42.4.15 al 42.4.28); y

j)  opciones para comprar bienes o servicios adicionales (cuando dichas opciones proporcionan a un cliente
un derecho significativo, tal como se describe en los parrafos 42.4.29 al 42.4.33).

Un bien o servicio que una entidad se compromete a entregar a un cliente es separable, y en consecuencia debe
reconocerse por separado, si se cumplen los dos criterios siguientes:

a) elcliente puede beneficiarse del bien o servicio por si solo o junto con otros recursos que estan disponibles
de inmediato para él (o sea que el bien o servicio puede separarse); y

b) el compromiso de la entidad de transferir el control sobre el bien o servicio al cliente es identificable por
separado de otros compromisos del contrato (considerando el contexto total del contrato).

Se considera que un cliente puede beneficiarse de un bien o servicio por si solo, si éste puede o podria
utilizarse, consumirse, venderse por un monto mayor que su valor de desecho, o conservarse para otro
propdsito, de manera que genere beneficios econdmicos. En algunos casos, un cliente puede ser capaz de
beneficiarse de un bien o servicio por si solo o junto con otros recursos disponibles de inmediato. Un recurso
disponible de inmediato es un bien o servicio que se vende por separado (por la entidad o por otra entidad)
oun recurso que el cliente ha obtenido de otras transacciones o sucesos. Varios factores pueden proporcionar
evidencia de que el cliente puede beneficiarse de un bien o servicio por si solo o junto con otros recursos
disponibles de inmediato. Por ejemplo, el hecho de que la entidad venda con regularidad un bien o servicio
por separado indicaria que un cliente puede beneficiarse del bien o servicio por si solo o con otros recursos
disponibles de inmediato.

Elobjetivoal evaluarsilos compromisos de unaentidad de transferir bienes o servicios al cliente sonidentificables
por separado de acuerdo con el parrafo 42.4.2b), es determinar si la naturaleza de los compromisos, dentro del
contexto del contrato, es transferir cada uno de esos bienes o servicios de forma individual o transferir elementos
combinados para los que los bienes o servicios comprometidos son insumos. Los factores que indican que dos o
mas compromisos de transferir el control sobre bienes o servicios a un cliente no son identificables por separado
de otros compromisos del contrato incluyen, pero no se limitan a, los aspectos siguientes:

a) la entidad proporciona un servicio significativo para integrarlos con otros bienes o servicios acordados
en el contrato para obtener los productos o servicios combinados que el cliente ha contratado. En otras
palabras, la entidad estd utilizando los bienes o servicios como insumos para producir o entregar los
productos o servicios combinados especificados por el cliente. Los productos combinados pueden incluir
més de una etapa, elemento o unidad;

b) uno o mas de los bienes o servicios modifica o personaliza, de forma significativa, o se modifican o
personalizan de forma significativa, por uno o més de los otros bienes o servicios acordados en el contrato; y
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42.4.6

42.4.7

42.4.8

42.4.9

¢) losbienes o servicios son altamente dependientes o estdn altamente interrelacionados. En otras palabras,
cada uno de los bienes o servicios esta afectado de forma significativa por uno o més de los otros bienes
o servicios del contrato. Por ejemplo, en algunos casos, dos o més bienes o servicios afectan de forma
significativa el uno al otro porque la entidad no podria cumplir su compromiso transfiriendo cada uno de
los bienes o servicios de forma independiente.

Si un bien o servicio acordado no es separable, una entidad debe combinar ese bien o servicio con otros bienes
o servicios acordados hasta identificar un grupo de bienes o servicios que sea separable. En algunos casos, eso
darfa lugar a que la entidad tratara todos los bienes o servicios acordados en un contrato como una obligacién a
cumplir Gnica.

Consideraciones de proveedor principal versus agente*

Cuando un tercero estd involucrado en cémo se proporcionan bienes o servicios a un cliente, la entidad debe
determinar si la naturaleza de su compromiso es una obligacion a cumplir consistente en proveer los bienes o
servicios especificos por si misma (es decir, la entidad actta como proveedor principal) o bien en intermediar
para que esos bienes o servicios se proporcionen por un tercero (es decir, la entidad acttia como agente). Una
entidad debe determinar si es un proveedor principal o un agente para cada uno de los bienes o servicios
especificados prometidos con el cliente. Un bien o servicio especificado es un bien o servicio separable (o un
conjunto de bienes o servicios) a proporcionar al cliente (ver los parrafos 42.4.2 a 42.4.5). Si un contrato con
un cliente incluye més de un bien o servicio especificado, una entidad podria ser un proveedor principal para
algunos bienes o servicios especificados y un agente para otros.

Para determinar la naturaleza de su compromiso (como se describe en el péarrafo 42.4.6), la entidad debe:

a) identificar los bienes o servicios especificados a proporcionar al cliente (que, por ejemplo podrian ser el
derecho a un bien o servicio a proporcionar por un tercero - ver el parrafo 42.4.1); y

b)  evaluarsi controla (como se describe en el parrafo 45.3) cada bien o servicio especificado antes de que el
control se transfiera al cliente.

Una entidad acttia como proveedor principal si controla el bien o servicio especificado antes de que el control
se transfiera a un cliente. Sin embargo, una entidad no controla necesariamente un bien especificado si obtiene
la propiedad legal sobre ese bien sélo de forma momenténea antes de transferirlo al cliente. Un proveedor
principal puede satisfacer una obligacion a cumplir por si misma o puede contratar a un tercero (por ejemplo,
un subcontratista) para satisfacer toda o parte de ella en su nombre.

Cuando un tercero estd involucrado en proporcionar bienes o servicios a un cliente, una entidad actia como
proveedor principal si obtiene el control sobre un:

a) bienu otro activo del tercero que se transfiere posteriormente al cliente;

b)  derechoa un servicio a realizar por el tercero, que otorga a la entidad la capacidad de dirigir al tercero para
proporcionar el servicio al cliente por cuenta de la entidad;

¢) bien o servicio del tercero que se combina posteriormente con otros bienes o servicios para proporcionar
el bien o servicio especificado al cliente. Por ejemplo, si una entidad proporciona un servicio significativo
de integracién o combinacién de bienes o servicios (ver el parrafo 42.4.4a) suministrados por un tercero
en el bien o servicio especificado que ha contratado el cliente, ésta controla el bien o servicio especificado
antes de que sea transferido al cliente. Esto es porque, la entidad obtiene en primer lugar el control de los
insumos al bien o servicio del tercero (que incluye los bienes o servicios de terceros) y dirige su uso para
crear el producto combinado que es el bien o servicio especificado.

4 Verlos ejemplos ilustrativos 10 al 12 en el Apéndice A.
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42.4.12

42.4.13

42.4.14

Cuando (0 a medida que) una entidad que acttia como proveedor principal satisface una obligacion a cumplir, la
entidad debe reconocer los ingresos por el monto bruto de la contraprestacién a la que considera tener derecho
a cambio del control del bien o servicio transferido.

Una entidad actiia como agente si su obligacion a cumplir consiste en intermediar el suministro del bien o
servicio especificado porel cliente. Una entidad que actia como agente no controla el bien o servicio especificado
proporcionado por un tercero antes de que dicho bien o servicio sea transferido al cliente. Cuando (0 a medida
que) una entidad que acttia como agente satisface una obligacién a cumplir, la entidad debe reconocer los
ingresos por el monto de cualquier pago o comisién a la que considera tener derecho a cambio de intermediar
el suministro de los bienes o servicios especificados por el principal. El pago o comision puede ser el monto
neto de la contraprestacién que la entidad conserva después de pagar al proveedor la contraprestacion recibida
a cambio de los bienes o servicios a ser proporcionados.

Indicadores de que una entidad controla el bien o servicio especificado antes de transferirlo al cliente [y por ello
actia como principal proveedor (ver el parrafo 42.4.8)] incluyen, pero no se limitan a, los siguientes:

a) laentidad es la responsable principal del cumplimiento del compromiso de suministrar un bien o servicio
especificado, lo que habitualmente incluye la responsabilidad de la aceptabilidad del bien o servicio
especificado (porejemplo, la responsabilidad principal de que el bien o servicio cumpla las especificaciones
del cliente). Si una entidad es el responsable principal del cumplimiento del compromiso de suministrar
el bien o servicio especificado, esto puede indicar que el tercero involucrado en el suministro del bien o
servicio especificado estd actuando por cuenta de la entidad;

b) laentidad tiene el riesgo de inventario antes de que el bien o servicio especificado haya sido transferido a
un cliente, o después de la transferencia del control al cliente (por ejemplo, si el cliente tiene un derecho de
devolucion). Por ejemplo, sila entidad obtiene, 0 se compromete a obtener, el bien o servicio especificado
antes de lograr un contrato con el cliente, eso puede indicar que tiene la capacidad de dirigir el uso y
conseguir sustancialmente todos los beneficios restantes del bien o servicio antes de ser transferido al
cliente;

¢) laentidad tiene la facultad para establecer el precio para el bien o servicio especificado, lo cual puede
indicar que la entidad tiene la capacidad de dirigir el uso de ese bien o servicio y obtener sustancialmente
|a totalidad de los beneficios restantes. Sin embargo, un agente puede tener la facultad de establecer
los precios en algunos casos. Por ejemplo, un agente puede tener cierta flexibilidad para establecer los
precios con el propdsito de generar ingresos adicionales por coordinar el suministro de bienes o servicios
de terceros a clientes;

d) la entidad estd expuesta al riesgo de crédito por el importe por cobrar a un cliente a cambio del bien
o servicio especificado. Por ejemplo, si se requiere que la entidad pague al tercero involucrado en el
suministro del bien o servicio especificado independientemente de si cobra al cliente, esto puede indicar
que dicha entidad esté dirigiendo al tercero en el suministro de los bienes o servicios por su cuenta. Sin
embargo, en algunos casos, un agente puede optar por aceptar riesgo crediticio como parte de su servicio
integral de coordinar que se provea el suministro del bien o servicio especificado.

Los indicadores del parrafo 42.4.12 pueden ser mas o menos relevantes para la evaluacion del control
dependiendo de la naturaleza del bien o servicio especificado y de los términos y condiciones del contrato.
Ademas, indicadores diferentes pueden proporcionar mas evidencia convincente en otros contratos.

Si otra entidad asume las obligaciones a cumpliry los derechos de un contrato de la entidad, ésta deja de actuar
como el proveedor principal y no debe reconocer los ingresos de esa obligacién a cumplir. En esos casos, la
entidad debe determinar si estd actuando como agente.
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42.4.17

42.4.18

42.4.19

42.4.20

Licencias®

Una licencia establece los derechos de un cliente a la propiedad intelectual de una entidad. Las licencias de
propiedad intelectual pueden incluir, pero no se limitan a cualquiera de los siguientes aspectos:

a) programas informéticos y tecnologia;

b) peliculas, misica y otras formas de difusion y entretenimiento;
¢) franquicias; y

d) patentes, marcas comerciales y derechos de autor.

Ademas del compromiso de conceder una licencia a un cliente, una entidad puede también comprometerse a
transferirle el control sobre otros bienes o servicios. Esos compromisos pueden estar explicitamente sefialados
en el contrato o implicitos en las practicas de negocios, politicas publicadas o declaraciones especificas de una
entidad (ver el parrafo 42.3.1).

Si el compromiso de conceder una licencia no es separable de otros bienes o servicios acordados en el contrato,
una entidad debe tratar el compromiso de conceder una licencia y esos otros bienes o servicios acordados
como una obligacién a cumplir Gnica. Ejemplos de licencias que no son separables de otros bienes o servicios
acordados en el contrato incluyen los siguientes:

a) unalicencia que constituye un componente de un bien tangible y que es parte integral de la funcionalidad
de dicho bien; y

b) una licencia de la que el cliente puede beneficiarse sélo conjuntamente con un servicio relacionado (tal
como un servicio en linea proporcionado por la entidad que permite al cliente, mediante la concesion de
una licencia, acceder a contenidos).

Sila licencia no es separable, una entidad debe aplicar la seccion 45 de esta NIF para determinar si la obligacién
a cumplir (que incluye la licencia acordada) es una obligacion a cumplir que se satisface a lo largo del tiempo o
en un momento determinado.

Si el compromiso de conceder la licencia es separable de otros bienes o servicios acordados en el contrato y
es una obligacién a cumplir separada, una entidad debe determinar si la licencia se transfiere al cliente en un
momento determinado o a lo largo de un periodo de tiempo. Para realizar esa determinacién, una entidad debe
considerar si la naturaleza del compromiso es proporcionar al cliente:

a) un derecho de acceso a la propiedad intelectual de la entidad, tal como esté a lo largo del periodo de
licencia; o

b)  underecho a utilizar la propiedad intelectual de la entidad, tal como esté en el momento de concesion de
la licencia.

La naturaleza del compromiso de una entidad al conceder |a licencia es |a de proporcionar un derecho de acceso
a la propiedad intelectual de la entidad cuando se cumplen todos los criterios siguientes:

a) el contrato requiere, o el cliente razonablemente espera, que la entidad Ileve a cabo actividades que
afectan de forma significativa a la propiedad intelectual a la que tiene derecho el cliente (ver los pérrafos
42.421y42.4.22);

5 Verlos ejemplos ilustrativos 13 al 17 en el Apéndice A.
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42.4.22

42.4.23

42.4.24

42.4.25

b) los derechos concedidos por la licencia exponen directamente al cliente a los efectos positivos o negativos
de las actividades de la entidad identificados en el inciso a) anterior; y

¢) esasactividades no dan lugar a la transferencia del control sobre un bien o servicio al cliente a medida que
dichas actividades tengan lugar (ver el parrafo 42.3.2).

Factores que pueden indicar que un cliente podria esperar razonablemente que una entidad llevaré a cabo
actividades que afecten significativamente a la propiedad intelectual incluyen las practicas de negocios, politicas
publicadas o declaraciones especificas de la entidad. Aunque no es determinante, la existencia de un interés
econdmico compartido (por ejemplo, una regalia basada en ventas) entre la entidad y el cliente, relacionada con
la propiedad intelectual, puede también indicar que el cliente podria razonablemente esperar que la entidad
Ileve a cabo dichas actividades.

Las actividades de una entidad afectan de forma significativa a la propiedad intelectual a la que el cliente tiene
derecho cuando:

a) seespera que esas actividades cambien de manera significativa la forma (por ejemplo, el disefio) o la
funcionalidad (por ejemplo, la capacidad de realizar una funcion o tarea) de la propiedad intelectual a la
que tiene derecho el cliente; o

b) la capacidad del cliente de obtener beneficios de la propiedad intelectual a la que tiene derecho procede
sustancialmente o depende, de esas actividades. Por ejemplo, los beneficios de una marca proceden o
dependen, a menudo, de las actividades continuas de la entidad que apoyan o mantienen el valor de la
propiedad intelectual.

Por consiguiente, si la propiedad intelectual a la que tiene derecho el cliente posee una funcionalidad
independiente significativa, una parte sustancial del beneficio de esa propiedad intelectual procede de
dicha funcionalidad. Por ello, la capacidad del cliente de obtener beneficios de esa propiedad intelectual
no se veria significativamente afectada por las actividades de la entidad a menos que dichas actividades
cambien de manera significativa su forma o funcionalidad. Los tipos de propiedad intelectual que, a
menudo, tienen funcionalidad independiente significativa incluyen el software, compuestos bioldgicos
o férmulas de férmacos, y contenidos de medios de comunicacién completos (por ejemplo, peliculas,
programas de televisién y grabaciones de musica).

Si los criterios del parrafo 42.4.20 se cumplen, una entidad debe tratar el compromiso de conceder una
licencia como una obligacion a cumplir a satisfacer a lo largo del tiempo, porque el cliente recibird y consumira
simultineamente el beneficio procedente del cumplimiento de la entidad de proporcionar acceso a su
propiedad intelectual a medida que la entidad cumple su obligacion [ver el parrafo 45.9.1a)]. Una entidad debe
aplicar los parrafos 45.10.1 al 45.10.13 para seleccionar un método apropiado para determinar su avance hacia
la satisfaccién completa de esa obligacion a cumplir para dar acceso a la propiedad intelectual.

Silos criterios del parrafo 42.4.20 no se cumplen, la naturaleza del compromiso de una entidad es proporcionar
underechoal uso de la propiedad intelectual de la entidad tal como existe (en términos de formay funcionalidad)
en el momento en que se concede la licencia al cliente. Esto significa que el cliente puede dirigir el uso de la
licencia en el momento en que se le transfiere y obtener sustancialmente todos sus beneficios econémicos
futuros remanentes. Una entidad debe tratar el compromiso de proporcionar un derecho a utilizar su propiedad
intelectual como una obligacién a cumplir a satisfacer en un momento determinado. El ingreso por una licencia
que proporciona un derecho a utilizar la propiedad intelectual no debe reconocerse antes de que el cliente sea
capaz de utilizarla y beneficiarse de ésta. Por ejemplo, si el periodo de una licencia de un programa informético
comienza antes de que una entidad proporcione al cliente un cddigo que le permita el uso inmediato de dicho
programa, la entidad no debe reconocer un ingreso antes de que se haya proporcionado dicho cédigo.

Una entidad no debe considerar los siguientes factores para determinar si una licencia proporciona un derecho
de acceso a la propiedad intelectual o un derecho al uso de la propiedad intelectual de la entidad:
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42.4.27

42.4.28

42.4.29

42.4.30

42.4.31

42.4.32

a) restricciones de tiempo, region geogréfica o uso, los cuales definen los atributos de la licencia acordada,
en lugar de definirsi la entidad satisface su obligacién a cumpliren un momento determinado o a lo largo
del tiempo; y

b) las garantias proporcionadas por la entidad de que tiene una patente valida de la propiedad intelectual
y que defenderd esa patente del uso no autorizado, pues un compromiso de defender un derecho de
patente no es una obligacion a cumplir, porque el acto de defender una patente protege el valor de los
activos de propiedad intelectual de la entidad y asegura al cliente que la licencia transferida cumple las
especificaciones de la licencia acordada en el contrato.

Una entidad debe reconocer ingresos por regalias basadas en ventas o uso acordadas a cambio de una licencia
de propiedad intelectual, sélo cuando (0 a medida que) ocurra el dltimo de los siguientes sucesos:

a) tengalugarla venta o uso posterior; y

b) laobligacién a cumplira la que se ha asignado parte o todas las regalias basadas en ventas o uso ha sido
satisfecha (o parcialmente satisfecha).

El requerimiento del parrafo 42.4.26 sobre regalias basadas en ventas o en uso se aplica cuando la regalia se
relaciona sélo con una licencia de propiedad intelectual o cuando una licencia de propiedad intelectual es el
elemento predominante con el que se relaciona la regalia (por ejemplo, la licencia de propiedad intelectual
puede ser el elemento predominante con el que se relaciona la regalia cuando la entidad tiene una expectativa
razonable de que el cliente atribuya de forma significativa mas valor a la licencia que a otros bienes o servicios
con los que se relaciona la regalia).

Cuando el requerimiento del parrafo anterior se cumple, deben reconocerse los ingresos procedentes de
regalias basadas en ventas o en uso conforme al parrafo 42.4.26. Cuando dicho requerimiento no se cumple,
deben aplicarse los requerimientos sobre la contraprestacion variable conforme a los parrafos 43.4.1 al 43.4.23.

Opciones del cliente sobre bienes o servicios adicionales®

Las opciones del cliente para adquirir bienes o servicios adicionales de forma gratuita o con un descuento
pueden ser muy diversas, incluyendo incentivos por ventas, premios o puntos al cliente, opciones de renovacion
del contrato u otros descuentos sobre bienes o servicios futuros.

Si una entidad concede a un cliente la opcion para adquirir bienes o servicios adicionales, esa opcion da lugar
a una obligacion a cumplir sélo si la opcidn proporciona un derecho significativo al cliente que no recibiria sin
la opcién (por ejemplo, un descuento que aumenta el rango de descuentos que habitualmente se dan para
esos bienes o servicios a esa clase de cliente en ese mercado). Si la opcién proporciona un derecho significativo
al cliente, éste en efecto paga a la entidad por adelantado por bienes o servicios futuros y la entidad debe
reconocer los ingresos cuando el control sobre dichos bienes o servicios futuros se transfiera o cuando caduque
la opcién.

Si un cliente tiene la opcidn para adquirir un bien o servicio adicional a un precio que reflejaria su precio de
venta independiente, esa opcion no proporciona al cliente un derecho significativo. En esos casos, la entidad
ha realizado una oferta comercial que debe reconocer sélo cuando el cliente ejerza la opcidn para comprar los
bienes o servicios adicionales.

El parrafo 44.2 requiere que una entidad asigne el precio de la transaccidn a las obligaciones a cumplir sobre
la base del precio de venta independiente relativo. Si el precio de venta independiente de una opcién para
adquirir bienes o servicios adicionales no es directamente observable, la entidad debe estimarlo. Esa estimacion
debe reflejar el descuento que el cliente obtendria al ejercer la opcion y debe ajustarse por los dos aspectos
siguientes:

6 Verlos ejemplos ilustrativos 18 al 20 en el Apéndice A.
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42.4.35

42.4.36

42.4.37

42.4.38

42.4.39

a) cualquier descuento que el cliente podria recibir sin ejercer la opcién; y
b) laprobabilidad de que la opcién sea ejercida.

Si un cliente tiene un derecho significativo para adquirir bienes o derechos futuros de forma gratuita o
con un descuento y dichos bienes o servicios son similares a los bienes o servicios originales del contrato y
se proporcionan de acuerdo con los términos del contrato original, entonces una entidad puede, como
una alternativa préctica para estimar el precio de venta independiente de la opcidn, asignar el precio de la
transaccion a los bienes o servicios opcionales por referencia a los bienes o servicios que se espera proporcionar
yala correspondiente contraprestacién esperada. Habitualmente, esos tipos de opciones son para renovaciones
de contratos (por ejemplo, de teléfonos celulares).

Anticipos de clientes’?

Si un cliente paga una contraprestacion (o una entidad tiene un derecho incondicional a recibir un monto
como contraprestacién, es decir, una cuenta por cobrar) antes de que la entidad transfiera el control sobre un
bien o servicio al cliente, la entidad debe reconocer un pasivo del contrato cuando el pago sea exigible, y un
anticipo del cliente cuando el pago se realice. Un pasivo del contrato (o un anticipo del cliente) es la obligacién
pendiente que tiene una entidad de transferir el control sobre bienes o servicios a un cliente respecto de la cual
la entidad tiene derecho a (o ha recibido ya) una contraprestacién. Una entidad debe dar de baja el anticipo
del cliente (y debe reconocer un ingreso) cuando transfiera el control sobre los bienes o servicios y, con ello,
satisfaga su obligacién a cumplir.

Un cobro por adelantado no reembolsable que una entidad recibe de un cliente, concede al cliente un derecho a
recibir un bien o servicio en el futuro (y obliga a la entidad a estar dispuesta a transferir el control sobre un bien
0 servicio). Sin embargo, el cliente puede no ejercer todos los derechos contractuales.

Si una entidad considera tener derecho a una ganancia por cancelacién de un anticipo del cliente, debe
reconocer el monto esperado de dicha ganancia como un ingreso en proporcion al patrén o comportamiento
que siga el cliente cuando éste no ejerce sus derechos. Si una entidad no considera tener derecho a un monto
por una ganancia por derechos del cliente no ejercidos, debe reconocer la ganancia como ingreso hasta que
la probabilidad de que el cliente ejerza sus derechos remanentes sea remota. Para determinar si una entidad
considera tener derecho a un monto por una ganancia, ésta debe considerar los requerimientos de los parrafos
43.4.21y43.4.22 sobre la restriccién para estimar el monto de la contraprestacion variable.

Una entidad debe reconocer un pasivo (y no un ingreso) por la parte del anticipo del cliente que la entidad debe
remitir a otra parte (por ejemplo, un impuesto).

En algunos contratos, una entidad puede cobrar a un cliente un pago por adelantado no reembolsable al
inicio del contrato o en un momento cercano al mismo. Algunos ejemplos incluyen cobros de entrada en
contratos de afiliacién a sociedades deportivas, cobros por activacion de contratos de telecomunicaciones,
cobros de establecimiento en algunos servicios contratados y cobros por adelantado en algunos contratos de
suministro.

Para identificar las obligaciones a cumplir en estos contratos, una entidad debe determinar si el pago esta
relacionado con la transferencia del control sobre un bien o servicio acordado. En muchos casos, aun cuando
un cobro por adelantado no reembolsable se relacione con una actividad que la entidad esté obligada a realizar
en, o cerca, del inicio del contrato para cumplir con el mismo, esa actividad no da lugar a la transferencia del
control sobre un bien o servicio acordado con el cliente (ver el parrafo 42.3.2). En estos casos, el cobro por
adelantado por bienes o servicios futuros debe reconocerse como un ingreso cuando se proporcionen dichos
bienes o servicios futuros. El periodo de reconocimiento del ingreso puede extenderse mas allé del periodo
contractual inicial si la entidad concede al cliente la opcién de renovar el contrato, y esa opcidn proporciona al
cliente un derecho significativo como se describe en el parrafo 42.4.30.

7 Verlos ejemplos ilustrativos 21y 41 en el Apéndice A.
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42.4.40

42.4.41

43

43.1

43.2

43.3

43.4

43.41

43.4.2

Si el cobro por adelantado no reembolsable se relaciona con un bien o servicio, la entidad debe determinar si
debe tratarlo como una obligacion a cumplir separada conforme a los parrafos 42.1 al 42.4.5.

Una entidad puede recibir un monto no reembolsable como compensacién por recuperacion de costos
incurridos para celebrar el contrato (u otras tareas administrativas como se describe en el péarrafo 42.3.2). Si
esas actividades para celebrarlo no satisfacen una obligacion a cumplir, la entidad no debe considerar dichas
actividades (y los costos relacionados) al determinar el avance conforme al parrafo 45.10.11. Eso se debe
a que los costos de las actividades para celebrarlo no representan la transferencia de servicios al cliente. La
entidad debe determinar si los costos incurridos para celebrar un contrato han dado lugar a un activo, que debe
reconocerse de acuerdo con la NIF D-2.

Determinacion del precio de la transaccién

Una entidad debe considerar los términos del contrato y sus practicas de negocios para determinar el precio de
la transaccion. El precio de la transaccion es el importe de la contraprestacién al que la entidad considera tener
derecho a cambio de transferir el control sobre los bienes o servicios acordados con el cliente, excluyendo los
importes cobrados por cuenta de terceros (por ejemplo, algunos impuestos sobre las ventas). La contraprestacién
que se establece en un contrato puede incluir montos fijos, montos variables, o ambos.

La naturaleza, oportunidad y monto de la contraprestacion que se ha acordado con el cliente afecta a la
estimacidn del precio de la transaccion. Al determinar el precio de la transaccién, una entidad debe considerar
los efectos de todos los siguientes aspectos:

a) lacontraprestacion variable (ver los parrafos 43.4.1 al 43.4.6 y 43.4.23);
b) larestriccion para estimar el monto de la contraprestacién variable (ver los parrafos 43.4.21y 43.4.22);

¢) la existencia de un componente importante de financiamiento en el contrato (ver los pérrafos 43.5.1
al 43.5.6);

d) las contraprestaciones distintas al efectivo (ver los parrafos 43.6.1 al 43.6.4); y
e) alguna contraprestacién por pagar a un cliente (ver los parrafos 43.7.1 al 43.7.3).

Para determinar el precio de la transaccién, una entidad debe asumir que los bienes o servicios sobre los cuales
se transferird el control al cliente segtin lo acordado en el contrato existente, y no debe asumir que el contrato se
rescindira, renovara o modificara.

Contraprestacion variable®

Si la contraprestacion acordada en un contrato incluye un monto variable, una entidad debe estimar el monto
de la contraprestacion a la cual tendrd derecho a cambio de transferir el control sobre los bienes o servicios
acordados con el cliente.

El monto de la contraprestacion puede variar debido a descuentos, devoluciones, reembolsos, créditos,
reducciones de precio, incentivos, primas a cumplir, penalizaciones u otros elementos similares. La
contraprestacién acordada puede también variar si el derecho de una entidad a recibirla depende de que ocurra
0 no un suceso futuro. Por ejemplo, un monto de la contraprestacion seria variable si se vendiera un producto
con derecho de devolucion o el cliente promete un monto fijo como prima a cumplir en el momento de alcanzar
una meta establecida.

8  Verlos ejemplos ilustrativos 22 al 24 en el Apéndice A.
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43.4.4

43.45

43.4.6

43.4.7

43.4.8

La variabilidad relacionada con la contraprestacién acordada con un cliente puede especificarse en el contrato.
Ademas de los términos del contrato, la contraprestacién acordada es variable si existe alguna de las siguientes
circunstancias:

a) el cliente tiene una expectativa valida que surge de las practicas de negocios, politicas publicadas o
declaraciones especificas de una entidad, que ésta aceptard un monto de la contraprestacién que sea
menor que el monto sefialado en el contrato. Esto e, se espera que la entidad ofrezca una reduccion del
precio; 0

b)  otros hechos y circunstancias indican que la intencién de la entidad, al celebrar el contrato con el cliente,
es la de ofrecerle una reduccién del precio.

Una entidad debe estimar un monto de la contraprestacion variable utilizando alguno de los siguientes
métodos, dependiendo de cudl considere que prediga mejor la contraprestacién a la que tendrd derecho:

a) valor esperado - es la suma de los montos ponderados seguin su probabilidad en un rango de montos
de contraprestacion posibles. Un valor esperado puede ser una estimacion apropiada del monto de la
contraprestacién variable si una entidad tiene un gran niimero de contratos con caracteristicas similares;

b) monto mas probable - es el monto individual mas probable en un rango de montos de contraprestaciones
posibles (es decir, el desenlace individual mas probable del contrato). El monto mas probable puede ser
una estimacién apropiada del monto de la contraprestacién variable si el contrato tiene sélo dos desenlaces
posibles (por ejemplo, si una entidad logra una prima a cumplir o no la logra).

Una entidad debe aplicar un método de forma consistente durante la vigencia del contrato al estimar el
efecto de una incertidumbre sobre el monto de la contraprestacion variable a la que tendré derecho. Ademas,
una entidad debe considerar toda la informacion (histérica, actual y pronosticada) que esté razonablemente
disponible y debe identificar un rango razonable de montos de contraprestacién posibles. La informacion a
utilizar para estimar el monto de la contraprestacion variable seria habitualmente similar a la informacion que
la administracién utiliza durante el proceso de oferta y propuesta, asi como al establecer precios para los bienes
o servicios acordados.

Pasivos por reembolsos

Una entidad debe reconocer un pasivo por reembolsos, y no un ingreso, si espera reembolsar al cliente toda o
parte de la contraprestacién. Un pasivo por reembolso debe valuarse por el monto de la contraprestacién recibida
(o por recibir) a la cual la entidad no considera tener derecho. El pasivo por reembolso debe actualizarse al final
de cada periodo para tener en cuenta los cambios en las circunstancias. Para reconocer un pasivo por reembolso
relacionado con una venta con derecho a devolucidn, una entidad debe aplicar los parrafos siguientes.

Venta con derecho a devolucion

En algunos contratos, una entidad transfiere el control sobre un producto a un cliente y también le concede el
derecho a devolver el producto por varias razones y recibir cualquier combinacién de lo siguiente:

a)  unreembolso total o parcial de cualquier contraprestacion pagada;
b)  un crédito que puede aplicarse contra los montos adeudados, o que se adeudaran a la entidad; y
¢) el cambio por otro producto.

Para reconocer la transferencia del control sobre productos con un derecho de devolucién (y para algunos
servicios que se proporcionan sujetos a reembolso), una entidad debe reconocer:

1136 - NIF D-1, INGRESOS POR CONTRATOS CON CLIENTES ©D.R.CINIF



43.4.9

43.4.10

43.4.11

43.4.12

43.4.13

43.4.14

43.4.15

43.4.16

a) uningreso por los productos transferidos por el monto de la contraprestacién a la que la entidad considera
tener derecho; por ello, los ingresos no deben reconocerse para los productos que se estima que sean
devueltos;

b) un pasivo por reembolso de lo que el cliente haya pagado por los productos que se estima sean
devueltos; y

¢) un ajuste al costo de ventas y el correspondiente activo por su derecho a recuperar los productos, al
reconocer el pasivo por reembolso.

El compromiso de una entidad de estar dispuesta a aceptar la devolucién de un producto durante el periodo de
devolucion no se debe reconocer como una obligacion a cumplir en adicion a la obligacién de proporcionar un
reembolso.

Para cualquier monto recibido (o por recibir) sobre el que una entidad no considera tener derecho, ésta no
debe reconocer ingresos cuando transfiera el control sobre los productos a los clientes, sino que debe reconocer
dichos montos recibidos (o por recibir) como un pasivo por reembolso. Posteriormente, al final de cada
periodo, la entidad debe actualizar su evaluacion de los montos a los que considera tener derecho a cambio
de los productos transferidos y debe modificar el precio de la transaccion y, por ello, el monto de los ingresos
reconocidos.

Una entidad debe actualizar la valuacién del pasivo por reembolso al final de cada periodo por los cambios en
las expectativas del monto de los reembolsos y debe reconocer los ajustes que correspondan como ingresos o
reducciones de ingresos.

Un activo reconocido por el derecho de una entidad a recuperar productos de un cliente en el momento de
reconocer un pasivo por reembolso debe valuarse considerando el valor en libros del producto previo a su
venta (por ejemplo, inventarios) menos cualquier costo esperado para recuperar dichos productos, asi como
la disminucién potencial en el valor para la entidad de los productos devueltos. Al final de cada periodo, una
entidad debe actualizar la valuacién del activo que surja de los cambios en las expectativas sobre los productos
a devolver. Una entidad debe presentar el activo por separado del pasivo por reembolso.

Los intercambios que hagan los clientes de un producto por otro del mismo tipo, calidad, condicidn y precio (por
ejemplo, un color o talla por otro) no deben considerarse devolucién para efectos de la aplicacién de esta norma.

Los contratos en los que un cliente puede devolver un producto defectuoso a cambio de uno no defectuoso
deben evaluarse conforme a los parrafos 43.4.15 al 43.4.20 de esta NIF.

Garantias’

Es habitual que una entidad proporcione una garantia en conexion con la venta de un producto o servicio. La
naturaleza de una garantia puede variar de forma significativa entre sectores y contratos. Algunas garantias
proporcionan a un cliente la seguridad de que el producto funcionard como las partes pretendian, porque
cumple las especificaciones acordadas. Otras garantias proporcionan al cliente un servicio adicional al de
asegurar que el producto cumple con las especificaciones acordadas.

Si un cliente tiene la opcién de adquirir una garantia por separado, dicha garantia es un servicio separable,
porque la entidad se compromete a proporcionar al cliente el servicio en adicion al de asegurar que el producto
tiene la funcionalidad descrita en el contrato. En esas circunstancias, una entidad debe reconocer la garantia
acordada como una obligacién a cumplir conforme a los pérrafos 42.1 al 42.4.5, y debe asignar una parte del
precio de la transaccion a esa obligacion a cumplir conforme a los parrafos 44.1 al 44.6.3.

9 Verelejemploilustrativo 25 en el Apéndice A.
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43.4.17

43.4.18

43.4.19

43.4.20

43.4.21

43.4.22

Siun cliente no tiene la opcién de comprar una garantia por separado, una entidad debe reconocer la garantia de
acuerdo con la NIF C-9, Provisiones, contingencias y compromisos, a menos que la garantia acordada, o parte de
ésta, proporcione al cliente un servicio adicional al de asegurar que el producto cumple con las especificaciones
acordadas.

Para determinar si una garantia proporciona a un cliente un servicio adicional al de asegurar que el producto
cumple las especificaciones acordadas, una entidad debe considerar factores tales como:

a) silagarantiaserequiere porley-sise requiere que la entidad proporcione porley una garantia, la existencia
de esa ley indica que la garantia acordada no es una obligacion a cumplir porque estos requerimientos
habitualmente existen para proteger a los clientes del riesgo de comprar productos defectuosos;

b) laextensién del periodo de cobertura de la garantia- cudnto mas largo sea el periodo cubierto, mas probable
sera que la garantia acordada resulte en una obligacion a cumplir, porque es mas probable proporcionar
un servicio adicional al de asegurar que el producto cumple con las especificaciones acordadas; y

¢) lanaturaleza de las tareas que la entidad se compromete a realizar - si es necesario que una entidad realice
tareas especificas para asegurar que un producto cumpla las especificaciones acordadas (por ejemplo, un
servicio de transporte al devolver un producto defectuoso), entonces es poco probable que esas tareas
dardn lugar a una obligacién a cumplir.

Si una garantfa, o parte de ésta, proporciona a un cliente un servicio adicional al de asegurar que el producto
cumple con las especificaciones acordadas, el servicio acordado es una obligacion a cumplir. Por ello, una
entidad debe asignar el precio de la transaccién al producto y al servicio. Si una entidad se compromete a
otorgar una garantia de funcionamiento junto con otra de servicio, pero no puede razonablemente reconocerlas
por separado, debe tratar ambas garantias juntas como una obligacién a cumplir Ginica.

Una ley que requiera que una entidad pague una compensacién si sus productos causan dafios o perjuicios no
da lugar a una obligacién a cumplir. Por ejemplo, un fabricante puede vender productos en una jurisdiccion en
la que la ley hace al fabricante responsable de cualquier perjuicio (por ejemplo, a la propiedad personal) que
pueda causarse a un consumidor al utilizar un producto para su uso previsto. De forma similar, el compromiso
que asume una entidad de indemnizar al cliente por responsabilidades y dafios que surgen de derechos de
patentes, derechos de autor, marcas comerciales u otros incumplimientos por los productos de la entidad no
dan lugar a una obligacion a cumplir. La entidad debe reconocer estas obligaciones de acuerdo con la NIF C-9,
Provisiones, contingencias y compromisos.

Restriccién para estimar el monto de la contraprestacion variable

Una entidad debe incluir en el precio de la transaccién todo o parte del monto de la contraprestacion variable
estimada conforme al parrafo 43.4.4 sélo en la medida en que sea altamente probable que no ocurra una
reversion importante del monto del ingreso acumulado reconocido, cuando posteriormente se resuelva la
incertidumbre sobre la contraprestacién variable. De lo contrario, la entidad no debe incluir la contraprestacion
variable en el precio de la transaccién.

Al determinar si es altamente probable que no ocurra una reversién importante en el monto de los ingresos
acumulados reconocidos, al resolverse posteriormente la incertidumbre sobre la contraprestacidn variable, una
entidad debe considerar la probabilidad y la magnitud de la reversién de los ingresos. Los factores que podrian
incrementar la probabilidad o la magnitud de una reversion de los ingresos incluyen, pero no se limitan a,
cualesquiera de los siguientes aspectos:

a) el monto de la contraprestacion es altamente sensible a factores que estan fuera de la influencia de la
entidad. Dichos factores pueden incluir la volatilidad en un mercado, el juicio o las acciones de terceros,
las condiciones climatoldgicas, sociales, politicas y fiscales, o un alto riesgo de obsolescencia del bien o
servicio acordado;
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43.4.23

43.5

43.5.1

43.5.2

43.5.3

b) no se espera que se resuelva la incertidumbre sobre el monto de la contraprestacién durante un largo
periodo de tiempo;

¢) laexperiencia de la entidad (u otra evidencia) con contratos similares es limitada, o esa experiencia (u otra
evidencia) tiene un valor predictivo limitado;

d) laentidad tiene la practica de ofrecer un amplio rango de reducciones de precios o cambiar los términos y
condiciones de pago de contratos similares en circunstancias parecidas; y

e) el contrato tiene un gran niimero y amplio rango de montos de contraprestacion posibles.

Reevaluacion de la contraprestacién variable

Al final de cada periodo, una entidad debe actualizar el precio estimado de la transaccion, actualizando
su determinacién de si una estimacién de la contraprestacion variable estd restringida, para representar
fielmente las circunstancias existentes al final del periodo y los cambios en las circunstancias durante dicho
periodo. La entidad debe reconocer los cambios en el precio de la transaccion conforme a los parrafos 43.8.1
al43.84.

Existencia de un componente importante de financiamiento en el contrato

Al determinar el precio de la transaccién, una entidad debe ajustar el monto acordado de la contraprestacion
para reconocer los efectos del valor del dinero en el tiempo, si la oportunidad de pagos acordada por las partes
del contrato (explicita o implicitamente) proporciona al cliente o a la entidad un beneficio importante de
financiamiento sobre laventa. Un componente importante de financiamiento puede existirindependientemente
de si el compromiso de financiamiento se estipula de forma explicita en el contrato, 0 bien, estd implicita en las
condiciones de pago acordadas por las partes que participan en el contrato.

El objetivo de ajustar el monto que se ha acordado como contraprestacién para separar un componente
importante de financiamiento es que una entidad reconozca los ingresos por un monto que refleje el precio
que un cliente habria pagado por los bienes o servicios acordados si hubiera pagado al contado dichos bienes
0 servicios cuando (o a medida que) el control sobre los mismos se transfiere al cliente. Una entidad debe
considerar todos los hechos y circunstancias relevantes para determinar si un contrato contiene un componente
de financiamiento y si ese componente de financiamiento es importante en relacion con el contrato, incluyendo
los dos aspectos siguientes:

a) ladiferencia, si la hubiera, entre el monto de la contraprestacion acordada y el precio de venta al contado
de los bienes o servicios acordados; y

b) el efecto combinado de:
i) el periodo de tiempo esperado entre el momento en que la entidad transfiere el control sobre los
bienes o servicios acordados con el cliente y el momento en que el cliente paga por dichos bienes o

Servicios; y

ii) latasa de interés prevaleciente en el mercado correspondiente.

A pesar de la determinacion mencionada en el pérrafo anterior, un contrato con un cliente no tendria un
componente importante de financiamiento si se diesen cualesquiera de los siguientes factores:

a) el cliente pagé por los bienes o servicios por anticipado y la oportunidad de la transferencia del control
sobre dichos bienes o servicios es a discrecién del cliente;

10 Verlos ejemplos ilustrativos 26 al 28 en el Apéndice A.
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4354

43.5.5

43.5.6

43.6

43.6.1

43.6.2

43.6.3

43.6.4

b) una parte sustancial de la contraprestacién acordada con el cliente es variable y el monto u oportunidad
de esa contraprestacidn varia segtin ocurra o no un suceso futuro que no estd sustancialmente dentro del
control del cliente o de la entidad (por ejemplo, si la contraprestacion es una regalia basada en ventas);

¢) ladiferencia entre la contraprestacion acordada y el precio de venta al contado del bien o servicio surge
por razones distintas a la de proporcionar financiamiento al cliente o a la entidad, y la diferencia entre
dichos montos corresponde razonablemente al motivo de la diferencia. Por ejemplo, las condiciones de
pago pueden proporcionar a la entidad o al cliente una proteccion en caso de que la otra parte no cumpla
adecuadamente todas o una parte de sus obligaciones segun el contrato.

Como solucién préctica, una entidad no requiere ajustar el monto que se ha acordado como contraprestacion
para reconocer los efectos de un componente importante de financiamiento si la entidad espera, al inicio del
contrato, que el periodo entre el momento en que la entidad transfiere el control sobre un bien o servicio acordado
con el cliente y el momento en que el cliente paga por ese bien o servicio, sea de un afio 0 menos.

Para cumplir el objetivo del parrafo 43.5.2 al ajustar el monto acordado de la contraprestacion para dar cuenta de
un componente importante de financiamiento, una entidad debe utilizar la tasa de descuento que se reflejaria
en una transaccién de financiamiento separada entre ésta y su cliente al inicio del contrato. Esa tasa reflejaria
las caracteristicas crediticias del cliente, asi como cualquier aval, fianza o garantia colateral proporcionada por
el cliente o la entidad, incluidos los activos transferidos en el contrato. Una entidad podria determinar esa
tasa como aquélla que iguala al precio que el cliente pagaria al contado por los bienes o servicios cuando (o a
medida que) el control sobre los mismos se transfiere al cliente. Después del inicio del contrato, una entidad no
debe actualizar la tasa de descuento por cambios en las tasas de interés u otras circunstancias (tales como un
cambio en la evaluacion del riesgo de crédito del cliente).

Los ingresos por intereses o gastos por intereses deben reconocerse sélo en la medida en que se reconozca una
cuenta por cobrar (o una cuenta por cobrar condicionada) o un pasivo del contrato en relacién con el contrato
con un cliente.

Contraprestacion en una forma distinta al efectivo

Para determinarel precio de la transaccién para contratos en los que un cliente compromete una contraprestacion
en una forma distinta al efectivo, una entidad debe valuar y reconocer dicha contraprestacién a su valor
razonable.

Si una entidad no puede estimar confiablemente el valor razonable de la contraprestacién distinta al efectivo, la
entidad debe valuardicha contraprestacién con base en el precio de ventaindependiente de los bienes o servicios
acordados con el cliente (u otros clientes con caracteristicas similares) a cambio de la contraprestacién.

Elvalor razonable de la contraprestacién distinta al efectivo puede variar debido a la forma de la contraprestacion
(por ejemplo, un cambio en el precio de las acciones a las que una entidad tiene derecho a recibir de un cliente).
Si el valor razonable de la contraprestacién distinta al efectivo acordada con un cliente varia por razones distintas
a la forma de la contraprestacién (por ejemplo, el valor razonable podria variar debido al desempefio de la
entidad), una entidad debe aplicar los requerimientos de los parrafos 43.4.21y 43.4.22.

Siel cliente aporta bienes o servicios (por ejemplo, materiales, equipo 0 empleados) para facilitar a una entidad
el cumplimiento del contrato, ésta debe determinar si obtiene el control sobre dichos bienes o servicios
aportados. Si es asi, la entidad debe tratar los bienes o servicios aportados como una contraprestacién distinta al
efectivo recibida del cliente.
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43.7

43.71

43.7.2

43.7.3

43.8

43.8.1

43.8.2

43.8.3

43.8.4

Contraprestacion por pagar a un cliente

La contraprestacion pagadera al cliente incluye montos de efectivo que una entidad paga, o espera pagar, al
cliente, por conceptos tales como exclusivas, publicidad y otros conceptos similares. Una entidad debe tratar
la contraprestacién pagadera al cliente como una reduccion del precio de la transaccién y, por lo tanto, de los
ingresos, a menos que el pago al cliente sea a cambio de un bien o servicio separable sobre el cual el cliente
transfiere el control a la entidad. Si la contraprestacién pagadera al cliente incluye un monto variable, una
entidad debe estimar el precio de la transaccién conforme a los pérrafos 43.4.1 al 43.4.22.

Si la contraprestacion pagadera al cliente es un pago por un bien o servicio separable procedente del cliente,
entonces una entidad debe tratar la compra del bien o servicio de la misma forma que reconoce otras compras
procedentes de proveedores. Si el monto de la contraprestacién pagadera al cliente supera el valor razonable del
bien o servicio separable que la entidad recibe del cliente, entonces la entidad debe reconocer el exceso como
una reduccién del precio de la transaccién. Si la entidad no puede estimar confiablemente el valor razonable
del bien o servicio recibido del cliente, debe reconocer toda la contraprestacion pagadera al cliente como una
reduccion del precio de la transaccion.

Si la contraprestacién pagadera al cliente se reconoce como una reduccién del precio de la transaccién, una
entidad debe reconocer la reduccion de los ingresos cuando (o a medida que) ocurra el dltimo de cualquier de
los siguientes sucesos:

a) la entidad reconoce los ingresos por la transferencia al cliente del control sobre los bienes o servicios
relacionados; y

b) laentidad paga o se compromete a pagar la contraprestacion (incluso si el pago se condiciona a un suceso
futuro). Ese compromiso puede estar implicito en las practicas comerciales de la entidad.

Cambios en el precio de la transaccion

Después del inicio del contrato, el precio de la transaccion puede cambiar por varias razones, incluidas la
resolucién de sucesos inciertos u otros cambios en circunstancias que modifican el monto de la contraprestacién
ala que una entidad considera tener derecho a cambio de los bienes o servicios acordados.

Una entidad debe asignar a las obligaciones a cumplir del contrato cualquier cambio posterior en el precio
de la transaccién sobre la misma base que al inicio del contrato. Por consiguiente, una entidad no debe
reasignar el precio de la transaccidn para reflejar los cambios en los precios de venta independientes después
del inicio del contrato. Los montos asignados a una obligacion a cumplir satisfecha deben reconocerse como
ingresos, 0 como una reduccién en los ingresos, en el periodo en que el precio de la transaccion cambie.

Una entidad debe asignar un cambio en el precio de la transaccién en su totalidad a una o més, pero no a todas,
las obligaciones a cumplir o a bienes o servicios separables de una serie de bienes o servicios que forman
parte de una obligacién a cumplir Gnica, sélo si se cumplen los criterios del parrafo 44.6.2 al distribuir la
contraprestacién variable.

Una entidad debe identificar si existe un cambio en el precio de la transaccion que surge como resultado de
una modificacion de un contrato, conforme a los parrafos 41.10 al 41.13. Sin embargo, para un cambio en el
precio de la transaccion que ocurra después de una modificacién del contrato, una entidad debe aplicar los tres
parrafos anteriores para asignar el cambio en el precio de la transaccién en cualesquiera de la siguientes formas
que sea procedente:

a) unaentidad debe asignar el cambio en el precio de la transaccién a las obligaciones a cumpliridentificadas
en el contrato antes de la modificacion si, y en la medida en que, el cambio en el precio de la transaccion
sea atribuible a una parte de una contraprestacion variable acordada antes de la modificacion y ésta se
trate conforme al parrafo 41.13a); y

11 Verel ejemplo ilustrativo 29 en el Apéndice A.
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44

441

44.2

44.3

44.4

44.41

44.42

4443

4444

b) en todos los demas casos en los que la modificacién no se traté como un contrato separado conforme
al pérrafo 41.12, una entidad debe asignar el cambio en el precio de la transaccion a las obligaciones a
cumplir del contrato modificado (es decir, a las obligaciones a cumplir que no fueron total o parcialmente
satisfechas de forma inmediata después de la modificacion).

Asignacion del precio de la transaccion entre las obligaciones a cumplir

La entidad debe asignar el precio de la transaccion a cada obligacion a cumplir (a cada bien o servicio que
sea separable) por un monto que represente la parte de la contraprestacion a la cual la entidad considera
tener derecho a cambio de transferir el control sobre cada uno de los bienes o servicios acordados con
el cliente.

Para cumplir el objetivo de la asignacion, una entidad debe distribuir el precio de la transaccién a cada
obligacion a cumplir identificada en el contrato basdndose en su precio relativo de venta independiente,
conforme a los parrafos 44.4.1 al 44.4.5, considerando en adicién lo establecido en los parrafos 44.5.1al 44.5.3
(para distribuir descuentos) y los parrafos 44.6.1 al 44.6.3 (para asignar la contraprestacion que incluye montos
variables).

Los parrafos 44.4.1 al 44.6.3 no se aplican si un contrato tiene sélo una obligacion a cumplir. Sin embargo, los
parrafos 44.6.1 al 44.6.3 podrian ser aplicables si una entidad se compromete a transferir el control sobre una
serie de bienes o servicios separables identificados como una obligacion a cumplir tnica conforme al parrafo
42.1b)y la contraprestacién acordada incluye montos variables.

Asignacion con base en los precios de venta independientes

Para asignar el precio de la transaccion a cada obligacion a cumplir basandose en el precio relativo de venta
independiente, una entidad debe determinar, al inicio del contrato, el precio de venta independiente del bien o
servicio que subyace en cada obligacion a cumplir del contrato y debe asignar el precio de la transaccién a cada
obligacion a cumplir en proporcién a dichos precios de venta independientes.

El precio de venta independiente es el precio al que una entidad venderia un bien o servicio acordado de forma
separada a un cliente. La mejor evidencia de un precio de venta independiente es el precio observable de un
bien o servicio cuando la entidad lo vende de forma separada en circunstancias similares y a clientes con las
mismas caracteristicas. Un precio establecido de forma contractual o el precio de lista de un bien o servicio
pueden ser (pero no debe suponerse necesariamente que sean) precios de venta independientes para dicho
bien o servicio.

Si un precio de venta independiente no es directamente observable, una entidad debe estimarlo por el monto
que resultaria de la distribucién del precio de la transaccién que cumpla el objetivo de asignacion del péarrafo
44.1. Al estimar un precio de venta independiente, una entidad debe considerar toda la informacion (incluidas
las condiciones de mercado, los factores especificos de la entidad y la informacion sobre el cliente o clientes
con las mismas caracteristicas) que esté razonablemente al alcance de la entidad. Para hacerlo asi, una entidad
debe maximizar el uso de los datos de entrada observables y debe aplicar métodos de estimacién de forma
consistente en circunstancias similares.

Los métodos adecuados para estimar el precio de venta independiente de un bien o servicio incluyen, pero no
se limitan a, los siguientes:

a) enfoque de evaluacion del mercado ajustado - una entidad podria evaluar el mercado en el que vende los
bienes y servicios y estimar el monto que un cliente en dicho mercado estarfa dispuesto a pagar por ellos.
Ese enfoque puede también incluir la referencia a los precios que los competidores de la entidad han
asignado a bienes o servicios similares, ajustando esos precios, seguin sea necesario, para reflejar los costos
y margenes de la entidad;

12 Verlos ejemplos ilustrativos 30 al 32 en el Apéndice A.
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44.4.5

44.5

44.51

44.5.2

b) enfoque del costo esperado mas un margen - una entidad podria proyectar sus costos esperados de
satisfacer cada obligacion a cumpliry luego afiadir un margen apropiado para ese bien o servicio; y

¢) enfoque residual - una entidad puede estimar el precio de venta independiente de un bien o servicio
con base en el precio total de la transaccién, menos la suma de los precios de venta independientes
observables de los otros bienes o servicios acordados en el contrato, s6lo si se cumple uno de los criterios
siguientes:

i) laentidad vende el bien o servicio en cuestion a clientes diferentes (aproximadamente al mismo
tiempo) dentro de un rango amplio de montos, siendo el precio de venta altamente variable, por
lo que no puede identificarse un precio de venta independiente representativo que proceda de
transacciones pasadas u otra evidencia observable; o

ii) laentidad no ha establecido todavia un precio para ese bien o servicio y éste no ha sido previamente
vendido de forma independiente (es decir, el precio de venta es incierto).

Puede ser necesario utilizar una combinacion de métodos para estimar los precios de venta independientes
de los bienes o servicios acordados en el contrato si dos o més de dichos bienes o servicios tienen precios
de venta independientes inciertos o altamente variables. Por ejemplo, una entidad puede utilizar un enfoque
residual para estimar el precio de venta independiente agregado para aquellos bienes o servicios cuyos precios
de venta independientes son inciertos o altamente variables y, a continuacion, utilizar otro método para estimar
los precios de venta independientes de los bienes o servicios individuales incluidos en dicho precio de venta
independiente agregado estimado, que se ha determinado mediante el enfoque residual. Cuando una entidad
utiliza una combinacion de métodos para estimar el precio de venta independiente de cada bien o servicio
acordado en el contrato, debe determinar si la asignacién del precio de la transaccion a esos precios de venta
independientes seria congruente con el objetivo de asignacion del parrafo 44.1 y los requerimientos para
estimar los precios de venta independientes del parrafo 44.4.3.

Asignacion de un descuento

Un cliente recibe un descuento por comprar un grupo de bienes o servicios si la suma de los precios de venta
independientes de dichos bienes o servicios acordados en el contrato supera la contraprestacion acordada.
Una entidad debe asignar el descuento proporcionalmente a todas las obligaciones a cumplir del contrato,
excepto cuando tenga evidencia observable, conforme al parrafo siguiente, de que el descuento estd totalmente
relacionado sélo con una o més, pero no con todas, las obligaciones a cumplir de un contrato. La asignacion
proporcional del descuento se debe a que la entidad distribuye el precio de la transaccion a cada obligacién
a cumplir sobre la base de los precios de venta independientes relativos de los bienes o servicios subyacentes
separables.

Un entidad debe asignar un descuento en su totalidad a una o mas, pero no a todas, las obligaciones a cumplir
del contrato, si se cumplen todos los criterios siguientes:

a) la entidad vende regularmente cada bien o servicio separable (o cada grupo de bienes o servicios
separables) del contrato de forma independiente;

b) laentidad también vende regularmente de forma independiente un grupo (o grupos) de algunos de esos
bienes o servicios separables con un descuento sobre los precios de venta independientes de los bienes o
servicios en cada grupo; y

¢) eldescuentoatribuible a cada grupo de bienes o servicios descrito en el inciso anterior es sustancialmente
el mismo que el descuento del contrato, y un desglose de los bienes o servicios de cada grupo proporciona
evidencia observable de la obligacién a cumplir (u obligaciones a cumplir) a la cual pertenece el descuento
total del contrato.
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Si un descuento se asigna en su totalidad a una o més obligaciones a cumplir del contrato, conforme al pérrafo
anterior, una entidad debe distribuir el descuento antes de utilizar el enfoque residual para estimar el precio de
venta independiente de un bien o servicio, conforme al parrafo 44.4.4c).

Asignacion de la contraprestacion variable

La contraprestacién variable que se compromete en un contrato puede atribuirse al contrato en su totalidad o a
una parte especifica del mismo de cualquiera de las formas siguientes:

a) aunaomds, pero no atodas, las obligaciones a cumplir del contrato (por ejemplo, una prima puede estar
supeditada a que una entidad transfiera el control sobre cierto bien o servicio dentro de un periodo de
tiempo especificado); 0

b) auno o més, pero no a todos, los bienes o servicios separables que forman parte de una obligacién a
cumplir tnica, tal como la contraprestacién acordada para el segundo afio de un contrato de servicio de
limpieza de dos afios, que se incrementard sobre la base de los movimientos de un indice de inflacién
especificado.

Una entidad debe asignar un monto variable (y los cambios posteriores en ese monto) en su totalidad a una
obligacion a cumplir o a bienes o servicios separables que forman parte de una obligacion a cumplir Gnica, si
cumple los dos criterios siguientes:

a) los términos de un monto variable se relacionan de forma especifica con los esfuerzos de la entidad por
satisfacer la obligacién a cumplir o transferir el control sobre los bienes o servicios separables (o bien con
un desenlace especifico procedente de satisfacer la obligacién a cumplir o de la transferencia del control
sobre los bienes o servicios separables); y

b) ladistribucién del monto variable de la contraprestacién en su totalidad a la obligacién a cumplir o al bien
0 servicio separable es congruente con el objetivo de asignacién del parrafo 44.1, al considerar todas las
obligaciones a cumpliry términos relativos al pago del contrato.

Los requerimientos de asignacion de los parrafos 44.1 al 44.5.3 deben aplicarse para distribuir el precio restante
de la transaccién que no cumpla los criterios del parrafo anterior.

Reconocimiento del ingreso

Una entidad debe reconocer los ingresos cuando (0 a medida que) satisfaga una obligacion a cumplir mediante
la transferencia del control sobre los bienes o servicios acordados (es decir, uno o varios activos) al cliente.

Para cada obligacion a cumplir identificada conforme a los parrafos 42.1 al 42.4.5, una entidad debe determinar
al inicio del contrato, si satisface la obligacion a cumplir en un momento determinado o a lo largo del tiempo.

Los bienes o servicios son activos (recursos) para el cliente, incluso si sélo lo son de forma momenténea, cuando
se reciben y utilizan (como en el caso de muchos servicios). El control sobre un activo incluye la capacidad
para dirigir el uso del activo y obtener sustancialmente todos sus beneficios econdmicos remanentes. El control
también incluye la capacidad de impedir que otras entidades dirijan el uso del activo y obtengan sus beneficios.
Los beneficios de un activo para el cliente son entradas de recursos o ahorros en salidas de recursos que pueden
obtenerse directa o indirectamente de muchas formas, tales como mediante:

a)  elusodelactivo para producir bienes o prestar servicios;
b) el uso del activo para mejorar el valor de otros activos;

¢) elusodelactivo para liquidar pasivos o reducir gastos;
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d) laventa ointercambio del activo;
e) eldaren prenda el activo para garantizar un préstamo; o

f)  laconservacion del activo para su futuro uso o disposicion.

Al determinar si un cliente obtiene el control sobre un activo, una entidad debe considerar cualquier acuerdo
para recomprar el activo (ver los parrafos 45.8.2 al 45.8.14).

Cuando (0 a medida que) una obligacion a cumplir se satisface, una entidad debe reconocer como ingresos
el precio de la transaccién (que excluye las estimaciones de la contraprestacién variable que estan limitadas
conforme a los parrafos 43.4.21 y 43.4.22) asignado a esa obligacién a cumplir.

Siunaentidad transfiere el control de bienes o servicios al cliente antes de que el cliente pague la contraprestacién
o antes de que sea exigible el cobro, la entidad debe reconocer una cuenta por cobrar condicionada, excluyendo
cualesquier montos presentados en cuentas por cobrar. Una entidad debe evaluar el deterioro de una cuenta
por cobrar condicionada de acuerdo con la norma correspondiente.

Después del reconocimiento inicial de una cuenta por cobrar, cualquier deterioro en el valor de la misma, debe
reconocerse como un gasto, atendiendo a lo establecido en la NIF C-16, Deterioro en instrumentos financieros
por cobrar.

Obligaciones a cumplir a satisfacer en un momento determinado

Una entidad puede satisfacer una obligacién a cumplir en un momento determinado. Para identificar el
momento en que un cliente obtiene el control sobre un activo y la entidad satisface una obligacion a cumplir, la
entidad debe considerar los requerimientos de control de los pérrafos 45.1 al 45.4. Ademas, una entidad debe
considerar los indicadores de la transferencia del control, que incluyen, pero no se limitan a los siguientes:

a) la entidad tiene un derecho presente al cobro - si el cliente estd ya obligado a pagar por un activo,
esto puede indicar que éste ha obtenido la capacidad de dirigir el uso del activo, asi como de obtener
sustancialmente todos sus beneficios econémicos futuros remanentes;

b) el cliente tiene la propiedad legal del activo - dicho derecho puede indicar quién tiene la capacidad
de dirigir el uso de un activo y de obtener sustancialmente todos sus beneficios econdmicos futuros
remanentes, o de restringir el acceso de otras entidades a esos beneficios y, por ello, tiene el control
sobre el activo. Por ello, la transferencia de la propiedad legal de un activo puede indicar que el cliente ha
obtenido el control sobre el mismo. Si una entidad conserva la propiedad legal sélo como proteccién frente
al incumplimiento de pago del cliente, esos derechos no impedirian al cliente obtener el control sobre
un activo;

¢) laentidad ha transferido la posesion fisica del activo - esto puede indicar que el cliente tiene la capacidad
de dirigir el uso del activo y de obtener sustancialmente todos sus beneficios econdmicos futuros
remanentes, o de restringir el acceso a otras entidades a esos beneficios. Sin embargo, la posesién fisica
puede no coincidir con el control sobre un activo. Por ejemplo, en algunos acuerdos de recompra y en
algunos acuerdos de consignacion, un cliente o consignatario puede tener la posesién fisica de un activo
que alin controla la entidad. Por el contrario, en acuerdos de entrega posterior a la facturacion, la entidad
puede tener la posesion fisica de un activo que controla el cliente;

d) el cliente tiene los riesgos y beneficios significativos de la propiedad del activo - la transferencia de los
riesgos y beneficios puede indicar que el cliente ha obtenido la capacidad de dirigir el uso del activo
y de obtener sustancialmente todos sus beneficios econdmicos futuros remanentes. Sin embargo, al
determinar los riesgos y beneficios de la propiedad de un activo, una entidad debe excluir cualquier riesgo
que dé lugar a una obligacion a cumplir separada, adicional a la obligacién a cumplir de transferir el
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control sobre el activo. Por ejemplo, una entidad puede haber transferido el control sobre un activo a un
cliente pero no ha satisfecho todavia una obligacion adicional de proporcionar servicios de mantenimiento
relacionados; o

e) el cliente ha aceptado el activo - la aceptacién puede indicar que el cliente ha obtenido la capacidad de
dirigir el uso del activo y de obtener sustancialmente todos sus beneficios econdmicos futuros remanentes.
Para determinar el efecto de una cldusula de aceptacién del cliente sobre cuédndo se transfiere el control
sobre un activo, una entidad debe considerar los parrafos 45.8.21 al 45.8.24.

Acuerdos de recompra®™

Un acuerdo de recompra es aquel por el cual una entidad vende un activo y también se compromete o tiene
la opcién de recomprarlo. El activo a recomprar puede ser el que se vendié originalmente, uno que sea
sustancialmente igual, u otro del que el activo originalmente vendido es un componente.

Los acuerdos de recompra generalmente tienen tres formas:
a) laobligacion de una entidad de recomprar el activo (un contrato a futuro);
b) el derecho de una entidad de recomprar el activo (una opcion de compra); y

¢) laobligacion de unaentidad de recomprar el activo a peticion del cliente (una opcién de venta del cliente).

Un contrato a futuro o una opcién de compra

Si una entidad tiene una obligacion o un derecho a recomprar el activo al cliente (mediante un contrato a futuro
0 una opcién de compra), el cliente no obtiene el control sobre el activo, porque estd limitado en su capacidad
de dirigir el uso del activo y de obtener sustancialmente todos sus beneficios econémicos futuros remanentes,
aun cuando pueda tener posesion fisica del activo. Por consiguiente, la entidad debe tratar el contrato como un
arrendamiento (si la entidad puede o debe recomprar el activo por un importe que es menor que su precio de
venta original) o un acuerdo de financiamiento (si la entidad puede o debe recomprar el activo por un importe
que es igual o mayor que su precio de venta original) de acuerdo con la norma correspondiente.

Al comparar el precio de recompra con el precio de venta, una entidad debe considerar el valor del dinero
en el tiempo.

Si el acuerdo de recompra es un acuerdo de financiamiento, la entidad debe continuar reconociendo el activo
y también debe reconocer un pasivo financiero por cualquier contraprestacion recibida del cliente. La entidad
debe reconocer la diferencia entre el monto de la contraprestacion recibida y el monto de la contraprestacién a
pagar como intereses.

Sila opcion de compra vence sin ejercerse, una entidad debe dar de baja el pasivo y debe reconocer un ingreso.

Una opcidn de venta del cliente

Si una entidad tiene una obligacién de recomprar el activo a peticion del cliente (una opcién de venta del
cliente) a un precio que sea menor que el precio de venta original del activo, la entidad debe considerar al inicio
del contrato si el cliente tiene un incentivo econémico importante para ejercer ese derecho. Si el cliente ejerce
ese derecho, estd efectivamente pagando a la entidad por el derecho a utilizar un activo especificado por un
periodo de tiempo. Por lo tanto, si el cliente tiene un incentivo econémico importante para ejercer ese derecho,
|a entidad debe tratar el acuerdo como un arrendamiento de acuerdo con la normativa relativa.

13 Verel ejemplo ilustrativo 33 en el Apéndice A.
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Para determinar si un cliente tiene un incentivo econémico importante para ejercer ese derecho, una entidad
debe considerar varios factores, incluyendo la relacion del precio de recompra con el valor de mercado esperado
del activo en la fecha de la recompra y el tiempo hasta que venza el derecho.

Si el cliente no tiene un incentivo econémico importante para ejercer su derecho a un precio que sea menor que
el precio de venta original del activo pendiente de pago, la entidad debe tratar el acuerdo como si fuera la venta
de un producto con un derecho de devolucién como se describe en los parrafos 43.4.7 al 43.4.14.

Si el precio de recompra del activo es igual o mayor que el precio de venta original y es més que el valor de
mercado esperado del activo, el contrato es, de hecho, un acuerdo financiero y, por ello, debe tratarse como se
describe en el pérrafo 45.8.6.

Si el precio de recompra del activo es igual o mayor que el precio de venta original y es menor o igual que el
valor de mercado esperado del activo, y el cliente no tiene un incentivo econdmico importante de ejercer su
derecho, entonces la entidad debe tratar el acuerdo como una venta con derecho a devolucion conforme a los
parrafos 43.4.7 al 43.4.14.

Al comparar el precio de recompra con el precio de venta, una entidad debe considerar el valor del dinero en el
tiempo.

Si la opcion de venta del cliente vence sin ejercerse, una entidad debe dar de baja el pasivo y debe reconocer
el ingreso.

Acuerdos de consignacién

Cuando una entidad entrega un producto a otra entidad (tal como un intermediario o distribuidor) para la venta
final a clientes, la entidad debe determinar si esa otra parte ha obtenido el control sobre el producto en ese
momento. Un producto que se ha entregado a un tercero puede quedar a consignacién si ese tercero no ha
obtenido el control sobre el producto. Por consiguiente, una entidad no debe reconocer ingresos en el momento
de la entrega de un producto a un tercero si el producto entregado se mantiene en consignacién.

Indicadores de que un acuerdo es de consignacién incluyen, pero no se limitan, a los siguientes:

a) el producto esta controlado por la entidad hasta que ocurra un suceso especificado, tal como la venta del
producto a un cliente del intermediario o hasta que transcurra un periodo especificado;

b) la entidad es capaz de requerir la devolucién del producto o transferir el control sobre el mismo a un
tercero (tal como otro intermediario); y

¢) el intermediario no tiene una obligacion incondicional de pagar por el producto (aunque se le puede
requerir un depdsito) y tiene el derecho de regresar el producto.

Acuerdos de entrega posterior a la facturacion™

Un acuerdo de entrega posterior a la facturacién es un contrato segtin el cual una entidad factura a un cliente un
producto, pero la entidad conserva la posesion fisica de éste hasta que se le transfiera el control sobre el mismo
al cliente en un momento determinado en el futuro. Por ejemplo, un cliente puede solicitar que una entidad
celebre un contrato de este tipo, debido a que carece de espacio disponible para el producto o por retrasos en la
programacién de su produccién.

14 Verel ejemplo ilustrativo 34 en el Apéndice A.
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Una entidad debe determinar cuando ha satisfecho su obligacion a cumplir de transferir el control sobre un
producto, evaluando la fecha de transferencia del control al cliente de ese producto. Para algunos contratos,
el control se transfiere cuando el producto se entrega en las instalaciones del cliente o cuando el producto se
envia, dependiendo de sus términos. Sin embargo, en algunos casos, un cliente puede obtener el control sobre
un producto, aun cuando dicho producto permanezca en posesion fisica de la entidad que lo vende, en cuyo
caso el cliente tiene la capacidad de dirigir el uso del producto y obtener sustancialmente todos sus beneficios
econdmicos futuros remanentes, aun cuando no haya tomado posesién fisica. Por consiguiente, la entidad no
controla el producto, y sélo proporciona servicios de custodia.

Ademés de la aplicacion de los requerimientos del parrafo 45.8.1, para que un cliente obtenga el control sobre
un producto en un acuerdo de entrega posterior a la facturacion, deben cumplirse todos los criterios siguientes:

a) larazon del acuerdo de entrega posterior a la facturacién debe tener sustancia (por ejemplo, el cliente ha
solicitado el acuerdo por escrito, el cual incluye las fechas de entrega y de pago);

b)  deben haberse transferido todos los riesgos de propiedad al cliente;

¢)  nopuede haber conservado la entidad ninguna obligacion a cumplir sobre el producto;

d) el producto debe estar fisicamente identificado por separado, indicando que pertenece al cliente;
e) el producto debe estar ya listo para la transferencia fisica al cliente; y

f)  laentidad no tiene la capacidad de utilizar el producto o redirigirlo hacia otro cliente.

Si una entidad reconoce el ingreso por la venta de un producto mediante la entrega posterior a la facturacion,
debe considerar si tiene obligaciones a cumplir pendientes (por ejemplo, servicios de custodia) a las que debe
asignar una parte del precio de la transaccion.

Aceptacion del cliente

La aceptacion de un cliente de un activo puede indicar que el cliente ha obtenido su control. Las clausulas de
aceptacion permiten al cliente rescindir un contrato o requerir que una entidad tome acciones para remediar
si un bien o servicio no cumple las especificaciones acordadas. Una entidad debe considerar estas clausulas al
determinar cudndo un cliente obtiene el control sobre un bien o servicio.

Si una entidad puede determinar de forma objetiva que ha transferido el control sobre el bien o servicio
al cliente con base en lo acordado, entonces la aceptacién del cliente es una formalidad que no afectaria la
determinacion de cudndo el cliente ha obtenido el control sobre el bien o servicio. Por ejemplo, si la cldusu-
la de aceptacion se basa en el cumplimiento de caracteristicas de tamafio o peso especificadas, una entidad
puede determinar si esos criterios se han cumplido antes de recibir confirmacién de la aceptacion. La expe-
riencia de la entidad con contratos para bienes o servicios similares puede proporcionar evidencia de que un
bien o servicio proporcionado al cliente retine las especificaciones acordadas en el contrato. Si los ingresos se
reconocen antes de la aceptacién, la entidad todavia debe considerar si existen obligaciones a cumplir pen-
dientes (por ejemplo, instalacion de equipos o pruebas de arranque) y debe determinar si debe tratarlas por
separado.

En caso contrario, si una entidad no puede determinar de forma objetiva que el bien o servicio proporcionado
retine las especificaciones acordadas, entonces no podria concluir que el cliente ha obtenido el control hasta
que la entidad reciba la aceptacién del cliente, porque en esa circunstancia la entidad no puede determinar si el
cliente tiene la capacidad de dirigir el uso del bien o servicio y de obtener sustancialmente todos sus beneficios
econémicos futuros remanentes.
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Si una entidad entrega productos a un cliente para prueba o evaluacion y éste no se ha comprometido a
pagar contraprestacion alguna hasta que termine el periodo de prueba, el control sobre el producto no se ha
transferido al cliente hasta que éste acepte el producto o se termine el periodo de prueba.

Obligaciones a cumplir a satisfacer a lo largo del tiempo™

Una entidad transfiere el control sobre un bien o servicio a lo largo del tiempo y, por ello, satisface una obligacion
a cumpliry reconoce los ingresos a lo largo del tiempo, si se cumple uno de los siguientes criterios:

a) elcliente recibe y consume simultdneamente los beneficios a medida que la entidad los proporciona;

b) el cumplimiento por la entidad crea o mejora un activo que el cliente controla a medida que se crea o
mejora el activo; o

¢) el cumplimiento de la entidad no crea un activo con un uso alternativo para la entidad y la entidad tiene
un derecho exigible al cobro por el cumplimiento que se haya logrado hasta la fecha.

Recepcion y consumo simultaneos de los beneficios proporcionados por la entidad

Para algunos tipos de obligaciones a cumplir, resultara sencilla la determinacién de si un cliente recibe los
beneficios a medida que una entidad ejecuta el contrato y simultineamente los consume a medida que
los recibe, tales como los servicios rutinarios y recurrentes (como un servicio de limpieza) en los que la
recepcion y el consumo simulténeos por el cliente de los beneficios del cumplimiento pueden ser facilmente
identificados.

Para otros tipos de obligaciones a cumplir, una entidad puede no ser capaz de identificar facilmente si un cliente
recibe y consume simultdneamente los beneficios del cumplimiento a medida que ésta lo realiza. En esas cir-
cunstancias, una obligacién a cumplir se satisface a lo largo del tiempo si una entidad determina que un tercero
no necesitaria realizar nuevamente y de forma sustancial el trabajo completado hasta la fecha, en caso de que
ese tercero tuviera que satisfacer la obligacién a cumplir pendiente. Para ello, una entidad debe considerar las
dos suposiciones siguientes:

a)  no considerar las restricciones contractuales potenciales o limitaciones practicas que impedirian que la
entidad transfiera la obligacion a cumplir pendiente a un tercero; y

b)  suponer que el tercero tuviera que satisfacer la obligacion a cumplir pendiente no tendria el beneficio de
cualquier activo que esté controlado en el momento presente por la entidad y que mantendria controlado
éste sila obligacion a cumplir se transfiriera al tercero.

El cliente controla el activo a medida que se crea o mejora

Para determinar si un cliente controla un activo a medida que se crea o mejora conforme al parrafo 45.9.1b), una
entidad debe aplicar los requerimientos de control de los parrafos 45.1 al 45.4 y 45.8.1. El activo que se estd
creando o mejorando podria ser tangible o intangible.

El cumplimiento por la entidad no crea un activo con un uso alternativo

Un activo creado por una entidad no tiene un uso alternativo para ella si esté contractualmente restringida
la posibilidad de redirigir facilmente el activo a otro uso durante su creacion o mejora o tiene limitaciones
précticas de redirigir facilmente el activo hacia otro uso, una vez que haya sido terminado, tal como su venta a
un cliente diferente. La determinacion de si un activo tiene un uso alternativo para la entidad se realiza al inicio
del contrato. Una entidad no debe actualizar la determinacion del uso alternativo de un activo, a menos que las
partes del contrato aprueben una modificacion que cambie sustancialmente la obligacién a cumplir.

15 Verlos ejemplos ilustrativos 35 al 38 en el Apéndice A.
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La posibilidad de rescindir el contrato con el cliente original no es una consideracion relevante para determinar
si la entidad seria capaz de redirigir facilmente el activo hacia otro uso.

Una restriccion contractual sobre la capacidad de una entidad de redirigir un activo hacia otro uso debe ser
importante para que el activo no tenga un uso alternativo para la entidad, como cuando un cliente pudiera
exigir sus derechos al activo si la entidad pretende redirigirlo hacia otro uso. Por el contrario, una restriccién
contractual no es importante si, por ejemplo, un activo es, en gran medida, intercambiable por otros activos
sobre los cuales la entidad podria transferir el control a otro cliente sin infringir el contrato y sin incurrir en
costos importantes.

Existe una limitacion préctica sobre la capacidad de una entidad para redirigir un activo hacia otro uso si una
entidad incurriera en pérdidas econémicas importantes por redirigir el activo hacia otro uso, tales como costos
importantes para adaptar el activo o una pérdida importante al venderlo. Por ejemplo, puede existir una
limitacién practica sobre la capacidad de una entidad para redirigir algunos activos que tienen especificaciones
de disefio que son Unicas para un cliente o estén localizadas en dreas remotas que impiden redirigirlos.

Derecho al cobro por el cumplimiento logrado hasta la fecha

Una entidad debe considerar los términos del contrato y cualquier ley aplicable para determinar si tiene un
derecho exigible al cobro por el cumplimiento logrado hasta la fecha. El derecho al cobro por el cumplimiento
que haya completado hasta la fecha no necesita ser un monto fijo. Sin embargo, para reconocer los ingresos a
lo largo del tiempo, en todo momento la entidad debe tener derecho a un monto que al menos le compense
por el cumplimiento logrado hasta la fecha si el cliente u otra parte rescinde el contrato por razones distintas al
incumplimiento por la entidad.

Un monto que compense a una entidad por el cumplimiento logrado hasta la fecha serfa uno que se aproxime
al precio de venta de los bienes o servicios ya transferidos (por ejemplo, costos incurridos méds un margen
razonable), y no una compensacién por la pérdida de la potencial ganancia si el contrato se rescindiera.

El derecho de una entidad al cobro por el cumplimiento hasta la fecha no necesita ser un derecho incondicional
presente. En muchos casos, una entidad tendra un derecho incondicional al cobro sélo en el momento de
alcanzar una meta acordada o hasta la satisfaccion completa de la obligacion a cumplir. Para determinar si la
entidad tiene un derecho al cobro por el cumplimiento hasta la fecha, una entidad debe considerar si tendria
un derecho legal exigible para demandar o conservar el monto cobrado por el cumplimiento hasta la fechasi el
contrato se rescindiera antes de su finalizacién, por razones distintas al incumplimiento de la entidad.

En algunos contratos, un cliente puede tener derecho a rescindir el contrato sélo en momentos especificos
durante la vida del contrato, o bien puede no tener derecho a rescindirlo. Si un cliente procede a rescindir
un contrato sin tener derecho a hacerlo (incluyendo el caso de que un cliente incumpla sus obligaciones), el
contrato (u otras leyes) puede otorgar a la entidad el derecho a continuar la transferencia al cliente del control
sobre los bienes o servicios acordados y requerirle que pague la contraprestacién a la que se comprometio. En
esas circunstancias, una entidad tiene un derecho al cobro por el cumplimiento hasta la fecha, puesto que tiene
el derecho a continuar cumpliendo sus obligaciones de acuerdo con el contrato y requerir al cliente que cumpla
con sus obligaciones (lo cual incluye pagar lo acordado).

Para determinar la existencia y exigibilidad de un derecho al cobro por el cumplimiento logrado hasta la fecha,
una entidad debe considerar los términos contractuales y las leyes que pudieran ampliar o anular los términos
contractuales. Esto podria incluir una determinacion de si:

a) lalegislacion, las practicas administrativas o la jurisprudencia confiere a la entidad un derecho al cobro por
el cumplimiento hasta la fecha, aun cuando ese derecho no esté establecido en el contrato con el cliente;

b) lajurisprudencia relevante indica que otros derechos al cobro similares, por el cumplimiento logrado hasta
la fecha en contratos similares, no serian validos; o
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45.10

45.10.1

45.10.2

45.10.3

45.10.4

45.10.5

45.10.6

45.10.7

) las practicas tradicionales de negocio de una entidad de optar por no exigir un derecho al pago ha dado
lugar a que el derecho haya resultado no exigible en ese entorno legal.

Los plazos y el esquema de pagos establecidos en un contrato no indican necesariamente si una entidad tiene
un derecho exigible al cobro por el cumplimiento logrado hasta la fecha. No obstante que se especifique
la oportunidad y monto de la contraprestacion pagadera por un cliente, el esquema de pagos puede no
proporcionar necesariamente evidencia del derecho de la entidad al cobro por el cumplimiento logrado hasta
|a fecha. Por ejemplo, el contrato podria especificar que la contraprestacion recibida del cliente es reembolsable
por razones distintas al incumplimiento por la entidad.

Determinacion del avance hacia la satisfaccion completa de una obligacion a cumplir'®

Para cada obligacion a cumplir a satisfacer a lo largo del tiempo, una entidad debe reconocer los ingresos a lo
largo del tiempo evaluando el avance hacia la satisfaccion completa de esa obligacién. El objetivo al determinar
el avance es mostrar el cumplimiento de una entidad al transferir el control sobre los bienes o servicios
prometidos.

Una entidad debe aplicar un método tnico para determinar el avance de cada obligacion a cumplira lo largo del
tiempo y debe aplicarlo de forma consistente a obligaciones a cumplir similares y en circunstancias parecidas.
Alfinal de cada periodo, una entidad debe determinar nuevamente su avance hacia la satisfaccion completa de
dichas obligaciones.

Métodos para determinar el avance

Los métodos apropiados para determinar el avance incluyen métodos de salida y de entrada. Para determinar
el método apropiado para determinar el avance, una entidad debe considerar la naturaleza del bien o servicio
sobre el cual se comprometid transferir el control al cliente.

Al aplicar un método para determinar el avance, una entidad debe excluir aquellos bienes o servicios cuyo
control no fue transferido al cliente, y al determinar el avance, una entidad sélo debe incluir los bienes o
servicios cuyo control si fue transferido al satisfacer la obligacién a cumplir.

Amedida que las circunstancias cambien a lo largo del tiempo, una entidad debe actualizar su determinacion del
avance para reflejar los cambios en la satisfaccién de la obligacién a cumplir. Estos cambios en la determinacién
del avance de una entidad deben tratarse como un cambio en una estimacion contable, de acuerdo con la NIF
B-1, Cambios contables y correcciones de errores.

Los métodos que pueden utilizarse para determinar el avance de una entidad hacia la satisfaccion completa
de una obligacién a cumplir que se satisface a lo largo del tiempo conforme a los parrafos 45.9.1 al 45.9.14
incluyen los siguientes:

a)  métodos de salida (bienes o servicios transferidos - ver los parrafos 45.10.7 al 45.10.9); y

b)  métodos de entrada (costos incurridos - ver los parrafos 45.10.10 y 45.10.11).

Métodos de salida

Los métodos de salida reconocen los ingresos sobre la base de las valuaciones directas del valor para el cliente de
los bienes o servicios transferidos hasta la fecha en proporcién con los bienes o servicios pendientes acordados

16 Verlos ejemplos ilustrativos 39 y 40 en el Apéndice A.
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45.10.9

45.10.10

45.10.11

en el contrato. Los métodos de salida incluyen métodos tales como evaluaciones del cumplimiento logrado hasta
la fecha, evaluaciones de resultados alcanzados, metas alcanzadas, tiempo transcurrido y unidades producidas
o entregadas. Cuando una entidad evalta si debe aplicar un método de salida para determinar su avance, debe
considerar si el entregable seleccionado representa razonablemente el cumplimiento de la entidad hacia la
satisfaccién completa de la obligacién a cumplir. Un método de salida no proporcionaria una representacion fiel
del cumplimiento de la entidad si el entregable seleccionado no considerara alguno de los bienes o servicios
cuyo control se ha transferido al cliente. Por ejemplo, los métodos de salida basados en unidades producidas o
entregadas no representarian razonablemente el cumplimiento de una entidad para satisfacer una obligacion a
cumplirsi, al final del periodo, la entidad ha producido bienes controlados por el cliente que no estan incluidos
en la valuacion de las unidades producidas o entregadas.

Como solucidn préctica, si una entidad tiene derecho a una contraprestacion de un cliente por un monto que
equivale al valor para el cliente del cumplimiento por la entidad hasta la fecha (por ejemplo, un contrato
de servicios en el que una entidad factura un monto fijo por cada hora de servicio prestado), la entidad puede
reconocer un ingreso por el monto al que tiene derecho a facturar.

Las desventajas de los métodos de salida son que los entregables utilizados para determinar el avance pueden
no ser directamente observables y la informacion requerida para aplicarlos puede no estar disponible para una
entidad sin un costo desproporcionado. Por ello, puede ser necesario utilizar un método de entrada.

Meétodos de entrada

Los métodos de entrada reconocen los ingresos sobre la base de los esfuerzos o recursos empleados por la
entidad para satisfacer la obligacidn a cumplir (por ejemplo, recursos consumidos, horas de mano de obra
utilizadas, costos incurridos, tiempo transcurrido u horas de maquinaria utilizadas) en proporcién con los
recursos totales estimados para satisfacer dicha obligacion a cumplir. Si los esfuerzos o recursos de la entidad
se incurren uniformemente a lo largo del periodo a cumplir, puede ser apropiado para la entidad reconocer el
ingreso sobre una base lineal.

Una deficiencia de los métodos de entrada es que puede no haber una relacion directa entre los recursos
empleados por una entidad y la transferencia del control sobre bienes o servicios al cliente. Por ello, una entidad
debe excluir del método de entrada los efectos de cualesquiera costos incurridos que, de acuerdo con el objetivo
de determinacion del avance del pérrafo 45.10.1, no representen el cumplimiento de la entidad para transferir
el control sobre los bienes o servicios al cliente. Por ejemplo, al utilizar el método de entrada basado en el costo,
puede requerirse un ajuste a la determinacion del avance en las siguientes circunstancias:

a)  cuando un costo incurrido no contribuye al avance de una entidad para satisfacer la obligacion a cumplir.
Por ejemplo, una entidad no reconoceria un ingreso sobre los costos incurridos que son atribuibles a
ineficiencias significativas en el cumplimiento por la entidad que no estaban consideradas en el monto
del contrato (por ejemplo, los costos no esperados de materiales desperdiciados, mano de obra u otras
partidas en las que se incurri6 para satisfacer la obligacién a cumplir).

b) cuando un costo incurrido no es proporcional al avance de la entidad para satisfacer la obligacion a
cumplir. En esas circunstancias, la mejor representacién del cumplimiento de la entidad puede ser ajustar
el método de entrada para reconocer los ingresos sélo en la medida de ese costo incurrido. Por ejemplo,
una representacion razonable del cumplimiento de una entidad puede ser el reconocimiento de los
ingresos por un monto igual al costo de un bien utilizado para satisfacer una obligacién a cumplir, si la
entidad espera al inicio del contrato que se cumplan todas las condiciones siguientes:

i) elbien noesseparable;

ii) se espera que el cliente obtenga el control sobre el bien significativamente antes de recibir los
servicios relacionados con el bien;
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45.10.13
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iii) el costo del bien transferido es importante en relacion con los costos totales esperados para satisfacer
completamente la obligacién a cumplir; y

iv) laentidad subcontrata ciertos bienes acordados con el cliente y no estd significativamente involucrada
en el disefio y fabricacion del bien (pero la entidad actta como proveedor principal).

Evaluaciones razonables del avance

Una entidad debe reconocer los ingresos por una obligacion a cumplir a satisfacer a lo largo del tiempo sélo si
puede determinar razonablemente su avance hacia la satisfaccion completa de dicha obligacion a cumplir. Una
entidad no serfa capaz de determinar razonablemente su avance si carece de la informacion confiable que se
requerirfa para aplicar un método apropiado de determinacién del avance.

En algunas circunstancias (por ejemplo, en las primeras etapas de un contrato), una entidad puede no
ser capaz de determinar razonablemente la satisfaccion de una obligacién a cumplir, aunque la entidad
espere recuperar los costos incurridos. En esas circunstancias, la entidad debe reconocer un ingreso sélo
en la medida de los costos incurridos hasta el momento por los que pueda determinar razonablemente el
resultado de la obligacién a cumplir.

NORMAS DE PRESENTACION"

50.1

50.2

50.3

50.4

50.5

Una entidad debe presentar los derechos incondicionales a recibir la contraprestacion por la satisfaccién de una
obligacion a cumplir como una cuenta por cobrar. Cuando una entidad tiene el derecho a una contraprestacién
a cambio de la satisfaccién de una obligacién a cumplir que esta condicionado por algo distinto al paso del
tiempo, la entidad tiene una cuenta por cobrar condicionada, la cual debe presentarse por separado en el estado
de situacién financiera.

Cuando una entidad tiene una obligacion con un cliente de transferir, o estar dispuesta a transferir, el control
sobre bienes o servicios en el futuro, que surge de un derecho incondicional de cobro, debe presentar los efectos
correspondientes en el estado de situacién financiera como un pasivo del contrato en tanto el cliente no pague
el derecho incondicional, o un anticipo del cliente cuando se reciba el pago.

Esta NIF utiliza los términos “cuenta por cobrar condicionada” y “pasivo del contrato” pero no prohibe que una
entidad utilice descripciones alternativas en el estado de situacion financiera para dichas partidas. Si una entidad
utiliza una descripcion alternativa para una cuenta por cobrar condicionada, debe proporcionar informacion
suficiente para que un usuario de los estados financieros distinga entre cuentas por cobrar condicionadas y no
condicionadas.

Una entidad debe presentar los ingresos por los contratos con clientes como la principal fuente de ingresos para
la entidad, de acuerdo con lo establecido en la NIF B-3, Estado de resultado integral.

Una entidad debe presentar los efectos del financiamiento por separado (ingresos por intereses o gastos por
intereses) de los ingresos de contratos con clientes en el estado de resultado integral.

17 Verlos ejemplos ilustrativos 41 al 43 en el Apéndice A.
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60 NORMAS DE REVELACION

61 Contratos con clientes

61.1 Una entidad debe revelar los siguientes montos del periodo, a menos que se presenten por separado en el
estado de resultado integral:

a)  ingresos por los contratos con clientes por separado de los ingresos de otras fuentes; y

b) cualquier pérdida por deterioro reconocida (de acuerdo con la NIF correspondiente) sobre cualquier
cuenta por cobrar o cuenta por cobrar condicionada, la cual debe presentarse por separado de pérdidas
por deterioro en otros contratos.

61.2 Saldos de contratos

61.2.1  Unaentidad debe revelar la siguiente informacién:

a) lossaldos inicial y final de las cuentas por cobrar, cuentas por cobrar condicionadas y pasivos de contratos,
sino se presentan o revelan por separado;

b) ingresos reconocidos en el periodo que se incluyeron en el saldo de pasivo del contrato o anticipos de
clientes al inicio del periodo; y

¢) ajustesaingresos reconocidos en el periodo procedentes de obligaciones a cumplir satisfechas (o parcial-
mente satisfechas) en periodos anteriores (por ejemplo, cambios en el precio de la transaccion).

61.2.2  Una entidad debe proporcionar una explicacién de los cambios significativos en los saldos de la cuenta por
cobrar condicionada, del pasivo del contrato y del anticipo de clientes durante el periodo. La explicacion debe
incluir informacién cuantitativa y cualitativa. Ejemplos de cambios en los saldos de las cuentas por cobrar
condicionadas y pasivos del contrato de la entidad son los siguientes:

a) cambios debidos a adquisiciones de negocios;

b) efectos acumulados de ajustes a ingresos que afectan a la correspondiente cuenta por cobrar condicio-
nada, pasivo del contrato o anticipo del cliente, incluidos los ajustes que surgen de un cambio en la de-
terminacién del avance logrado, un cambio en una estimacion del precio de la transaccion (incluidos los
cambios en la determinacion de si una estimacién de una contraprestacién variable esta restringida) o una
modificacion del contrato;

¢) deterioro de una cuenta por cobrar condicionada;

d)  uncambio en el periodo de tiempo para el que un derecho a contraprestacion pasa a ser incondicional (es
decir, por una cuenta por cobrar condicionada que se reclasifica a una cuenta por cobrar); y

e) un cambio en el periodo de tiempo para que una obligacion a cumplir se satisfaga (es decir, para el
reconocimiento de un ingreso que surge de un pasivo del contrato o un anticipo del cliente).

61.3 Obligaciones a cumplir

61.3.1  Una entidad debe revelar informacién sobre sus obligaciones a cumplir en contratos con clientes, incluyendo

una descripcidén de todos los aspectos siguientes:

a) cuando la entidad satisface habitualmente sus obligaciones a cumplir (por ejemplo: en el momento
del envio o de la entrega de los bienes, a medida que se presta o en el momento en que se completa
el servicio), incluyendo cuéndo se satisfacen las obligaciones a cumpliren un acuerdo de entrega posterior
alafacturacion;
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62

62.1

62.2

63

63.1

63.2

63.3

63.4

b) los términos de pago por el cliente significativos (por ejemplo: cuando se exige habitualmente el cobro,
si el contrato tiene un componente importante de financiamiento, si el monto de la contraprestacién es
variable y si la estimacion de la contraprestacion variable esté habitualmente restringida conforme a los
parrafos 43.4.21y 43.4.22);

¢) lanaturaleza de los bienes o servicios sobre los cuales la entidad ha acordado transferir el control;

d) cualquier obligacién a cumplir como agente para que un tercero realice la transferencia del control sobre
bienes o servicios;

e) lasobligaciones de devolucion, reembolso y otras obligaciones similares; y

f)  lostipos de garantias y obligaciones relacionadas.

Una entidad debe explicar la forma en que se relaciona la oportunidad de satisfaccion de sus obligaciones a
cumplir [ver el pérrafo 61.3.1a)] con la oportunidad habitual de cobros [ver el parrafo 61.3.1b)]y el efecto que
esos factores tienen sobre los saldos de la cuenta por cobrar condicionada, del pasivo del contrato y del anticipo
del cliente. La explicacién proporcionada puede hacerse utilizando informacion cualitativa.

Juicios importantes en la aplicacién de esta norma

Una entidad debe revelar los juicios y cambios en los juicios realizados en la aplicacién de esta NIF que afecten
de forma significativa la determinacién del monto y momento del reconocimiento de los ingresos por contratos
con clientes, utilizados al determinar el momento de satisfaccién de las obligaciones a cumpliry el precio de la
transaccién y los montos asignados a cada obligacion a cumplir (ver el parrafo 62.2).

Para obligaciones a cumplir que una entidad satisface a lo largo del tiempo, la entidad debe revelar los métodos
utilizados para reconocer los ingresos (por ejemplo, una descripcion de los métodos de entrada o de los métodos
de salida utilizados y la forma en que se han aplicado).

Revelaciones especificas para entidades piiblicas

Las entidades publicas que deben cumplir con las NIF deben incluir, ademds de lo sefialado en los parrafos
61.1al 62.2 anteriores, las revelaciones de los parrafos 63.2 al 63.13. Se recomiendan pero no se exigen estas
revelaciones para cualquier entidad no publica.

Categorias de ingresos

Una entidad debe revelar en forma separada los ingresos reconocidos por contratos con clientes por categorias.
Dichas categorias deben representar la forma en que la naturaleza, monto, oportunidad e incertidumbre de los
ingresos y flujos de efectivo se ven afectados por factores econémicos. Una entidad debe aplicar los parrafos
63.3al 63.5 al seleccionar las categorias a utilizar para disgregar los ingresos.

La forma en que los ingresos de una entidad se disgregan depende de los hechos y circunstancias relativos
a los contratos de la entidad con clientes. Algunas entidades pueden necesitar utilizar més de una categoria
de ingresos para cumplir con lo dispuesto en el parrafo anterior. Otras entidades pueden cumplir el objetivo
utilizando sélo una categoria de ingreso.

Al seleccionar la categoria (o categorias) a utilizar para disgregar los ingresos, una entidad debe considerar la
forma en que se ha presentado la informacién sobre sus ingresos para otros propésitos, incluyendo todos los
siguientes:

a) informacidn presentada fuera de los estados financieros (por ejemplo, publicacién de utilidades, informes
anuales o presentaciones a inversionistas);
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63.5

63.6

63.7

63.8

b) informacién regularmente revisada por la méxima autoridad en la toma de decisiones de operacion
(MATDO) para evaluar el rendimiento financiero de los segmentos de operacion; y

¢) otrainformacién que sea similara los tipos de informacion identificados en los dos incisos anteriores y que
utiliza la MATDO o solicitan los usuarios externos para evaluar el rendimiento financiero de la entidad o
tomar decisiones sobre asignacién de recursos.

Ejemplos de categorias que puede ser apropiado incluir son, pero no se limitan a, las siguientes:

a) tipode bien o servicio (por ejemplo, lineas de productos principales);

b)  regidn geografica (por ejemplo, pais o region);

¢)  mercado o tipo de cliente (por ejemplo, clientes del gobierno y privados);

d) tipo de contrato (por ejemplo, contratos a precio fijo, 0 por tiempo y por materiales invertidos);
e) duracion del contrato (por ejemplo, contratos a corto y a largo plazo);

f)  oportunidad de transferencia del control sobre bienes o servicios (por ejemplo, ingresos procedentes de
bienes o servicios transferidos a clientes en un momento determinado e ingresos procedentes de bienes o
servicios transferidos a lo largo del tiempo); y

g) canales de ventas (por ejemplo, bienes vendidos directamente a clientes y bienes vendidos a través de
intermediarios).

Ademas, una entidad debe revelar informacidn suficiente para permitir a los usuarios de los estados financieros
comprender la relacion entre la informacidn a revelar sobre los ingresos disgregados (conforme al parrafo 63.2)
y lainformacion de ingresos que se revela para cada segmento sobre el que se tiene obligacion de informar, si
|a entidad aplica la NIF B-5, Informacicn financiera por segmentos.

Asignacion del precio de la transaccion entre las obligaciones a cumplir pendientes
Una entidad debe revelar la siguiente informacion sobre sus obligaciones a cumplir pendientes:

a) el precio total de la transaccién asignado a las obligaciones a cumplir que no estén satisfechas (en su
totalidad o en parte) al final del periodo; y

b) una explicacion de cuando la entidad espera reconocer como ingresos el monto indicado en el inciso
anterior, en alguna de las siguientes formas:

i) deforma cuantitativa con base en los plazos que sean mas apropiados para satisfacer las obligaciones
a cumplir remanentes; o

ii)  dando una descripcion cualitativa.

Como solucidn practica, una entidad no necesita revelar la informacidn del parrafo anterior para una obligacién
a cumplir si se cumple alguna de las siguientes condiciones:

a)  seespera satisfacer la obligacién a cumplir en un afio 0 menos; o

b) la entidad reconoce los ingresos a medida que satisface la obligacion a cumplir, conforme al
parrafo 45.10.8.
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Una entidad debe explicar de forma cualitativa: a) si esta aplicando la solucion practica del parrafo anterior y b)
si cualquier contraprestacion de contratos con clientes no estd incluida en el monto de la transaccién y, por ello,
no estd incluida en la informacidn revelada conforme al parrafo 63.7. Por ejemplo, una estimacién del monto de
la transaccidén no incluiria los montos estimados de la contraprestacién variable cuya estimacion esté restringida
(ver los pdrrafos 43.4.21y 43.4.22).

Determinacién del momento de satisfaccion de obligaciones a cumplir
Para obligaciones a cumplir que una entidad satisface a lo largo del tiempo, la entidad debe revelar una

explicacion de por qué los métodos utilizados proporcionan una representacion fiel de la transferencia del
control sobre bienes o servicios.

Para obligaciones a cumplir que se satisfacen en un momento determinado, una entidad debe revelar los
juicios significativos realizados para determinar cuando el cliente obtiene control sobre los bienes o servicios
acordados.

Determinacidn del precio de la transaccidn asignado a las diversas obligaciones a cumplir

Una entidad debe revelar informacion sobre los métodos, datos de entrada y supuestos utilizados para todos los
€asos siguientes:

a) determinacién del precio de la transaccién, que incluye, pero no se limita a, la estimacién de la

contraprestacién variable, el ajuste a la contraprestacién por los efectos del valor del dinero en el tiempoy
la valuacion de contraprestaciones distintas al efectivo;

b)  determinacion de si una estimacion de la contraprestacion variable estd restringida;

¢) asignacion del precio de la transaccién, incluyendo la estimacion de los precios de venta independientes
de los bienes o servicios acordados y la distribucion de descuentos y contraprestacion variable a una parte
especifica del contrato (si fuera aplicable); y

d) valuacién de las obligaciones de devolucién, reembolso y otras obligaciones similares.

Soluciones practicas

Si una entidad decide utilizar la solucién practica en el parrafo 43.5.4 sobre la existencia de un componente
importante de financiamiento en una venta a un plazo de un afio 0 menos, la entidad debe revelar ese hecho.

VIGENCIA

70.1

70.2

Las disposiciones contenidas en esta NIF entran en vigor para ejercicios que se inicien a partir del 1° de enero
de 2018. Se permite su aplicacion anticipada, siempre y cuando se haga junto con la aplicacion de la NIF D-2,
Costos por contratos con clientes. Si una entidad aplica esta NIF de manera anticipada, debe revelar este hecho.

Esta NIF deroga la supletoriedad de la NIC 18, Ingresos, la SIC 31, Ingresos - Permutas de Servicios de Publicidad,
la IFRIC 13, Programas de Fidelizacion de Clientes, y la IFRIC 18, Transferencias de Activos Procedentes de
Clientes. Adicionalmente, esta NIF, junto con la NIF D-2, Costos por contratos con clientes, deroga el Boletin D-7,
Contratos de construccion y de fabricacion de ciertos bienes de capital, y la INIF 14, Contratos de construccion,
venta y prestacion de servicios relacionados con bienes inmuebles.

©D.R.CINIF NIF D-1, INGRESOS POR CONTRATOS CON CLIENTES - 1157




80

TRANSITORIOS

80.1

80.2

80.3

80.4

80.5

Para efectos de los requerimientos transitorios de los parrafos 80.2 a 80.4:

a) la fecha de aplicacién inicial es el inicio del periodo en que la entidad aplique por primera vez esta
norma; y

b) un contrato terminado es un contrato para el cual la entidad ha transferido todos los bienes o servicios
identificados de acuerdo con la normativa anterior aplicable.

Una entidad debe aplicar esta NIF utilizando uno de los dos siguientes métodos:

a) deforma retrospectiva a cada periodo de presentacion previo de acuerdo con la NIF B-1, Cambios contables
y correcciones de errores, sujeta a las soluciones practicas del parrafo 80.4; o

b)  retrospectivamente con el efecto acumulado de la aplicacion inicial de esta NIF reconocido sélo en la fecha
de aplicacién inicial, de acuerdo con los parrafos 80.6 al 80.8.

A pesar de los requerimientos del parrafo 24 de la NIF B-1, cuando se aplica por primera vez esta NIF, una
entidad sdlo necesitara presentar la informacién cuantitativa requerida por el parrafo 24c) de la NIF B-1 para
el periodo anual inmediato que preceda a la fecha de aplicacion inicial de esta NIF (el “periodo inmediato
anterior") y sélo si la entidad aplica esta NIF de forma retrospectiva conforme al pérrafo 80.2a). Una entidad
puede también presentar esta informacidn para el periodo actual o para periodos comparativos anteriores, pero
no se requiere que lo haga.

Una entidad puede utilizar una o més de las siguientes soluciones practicas al aplicar esta norma de forma
retrospectiva conforme al parrafo 80.2a):

a)  para contratos terminados, una entidad no necesita reformular los contratos que:
i) comiencenyterminen dentro del mismo periodo anual; o
ii) sean contratos terminados al inicio del periodo mas antiguo presentado.

b) para contratos terminados que tengan contraprestacion variable, una entidad puede utilizar el precio
final de la transaccion en la fecha en que se completd el contrato, en lugar de estimar los importes de
contraprestacién variable en los periodos de informe comparativos;

¢) para modificaciones a contratos efectuadas antes del inicio del periodo mas antiguo presentado, una
entidad no necesita reformular la informacion financiera; en su lugar, una entidad debe reflejar el efecto
acumulado de dichas modificaciones como sigue:

i) identificando las obligaciones a cumplir satisfechas y no satisfechas;
ii)  determinando el precio de la transaccion; y
iii) asignando el precio de la transaccion a las obligaciones a cumplir satisfechas y no satisfechas;
d) paratodos los periodos que se presentan antes de la fecha de la aplicacidn inicial, una entidad no necesita

revelar el importe de los precios de la transaccién asignados a las obligaciones a cumplir pendientes, ni
una explicacion de cudndo espera reconocer ese importe como ingresos (ver el parrafo 63.7).

Para cualquiera de las soluciones précticas del parrafo 80.4 que utilice una entidad, ésta debe aplicar ese recurso
de forma congruente a todos los contratos dentro de todos los periodos presentados. Ademés, la entidad debe
revelar:
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80.6

80.7

80.8

80.9

80.10

80.11

a) lassoluciones que se han utilizado; y

b) enlamedida en que sea razonablemente posible, una evaluacion cualitativa del efecto estimado de la
aplicacion de cada una de dichas soluciones.

Si una entidad opta por aplicar esta NIF de forma retrospectiva, conforme al parrafo 80.2b), debe reconocer
el efecto acumulado de la aplicacién inicial de esta NIF como un ajuste al saldo inicial de las utilidades
acumuladas del periodo de reporte anual que incluya la fecha de aplicacion inicial. Segun este método de
transicion, una entidad puede aplicar esta NIF de forma retrospectiva sélo a contratos que no estén terminados
en la fecha de aplicacion inicial (por ejemplo, 1 de enero de 2018 para una entidad con cierre anual del 31 de
diciembre).

Una entidad que aplique esta NIF de manera retroactiva de acuerdo con el parrafo 80.2b) podria usar también
la solucion practica descrita en el parrafo 80.4¢):

a) paratodas las modificaciones de contratos que ocurran antes del inicio de primer periodo presentado;
0

b) para todas las modificaciones de contratos que ocurran antes de la fecha de aplicacion inicial.

Si una entidad usa esta solucién practica, debe aplicar esta solucién de manera congruente a todos los
contratos y debe revelar la informacién requerida por el parrafo 80.5.

Para periodos de reporte que incluyan la fecha de aplicacién inicial, una entidad debe proporcionar toda
la informacién a revelar adicional siguiente, si esta NIF se aplica de forma retrospectiva de acuerdo con el
parrafo 80.2b):

a) elimporte por el que cada partida de los estados financieros se ve afectada en el periodo actual por la
aplicacién de esta NIF en comparacidn con el Boletin D-7 y la NIC 18 y las interpretaciones relacionadas
que estuvieran vigentes antes del cambio; y

b)  unaexplicacion de las razones de los cambios significativos identificados en el inciso anterior.
Se modifica el parrafo IN8b) de la NIF A-8, Supletoriedad, como sigue:

b) algunas normas contemplan varios temas generalesy no todos eIIos son supletorlos—eeme—eﬁ&ease-ée-l-a

Se modifican los siguientes parrafos de la NIF B-6, Estado de situacidn financiera, como sigue:

52.7k) Obra-ejecttada-poraprobar Cuenta por cobrar (BetetinB-7 NIF D-1).

52.99) Obracobradaporejecttar Anticipo de clientes (BetetinB-7 NIF D-1).

52.9]) Provisién de pérdidas sobre contratos ee-tonstrteeién con clientes (Betetin-D-7 NIF C-9).
Se modifica el parrafo 48.4 de la NIF C-6, Propiedades, planta y equipo, como sigue:

48.4  Para determinar el momento en que se ha dispuesto de un componente y deba reconocerse el
ingreso correspondiente, la entidad debe cumplir con la totalidad de las condiciones sefialadas en la
norma internacionat-stpletoriaNE8tngresos-de-actividades-ordinarias, para el reconocimiento de

ingresos por contratos con clientes por-ventas-te-bienes. HBotetinB-5 Una entidad debe aplicarse-a
las disposiciones por una venta con arrendamiento en via de regreso de acuerdo con la norma sobre

arrendamientos.
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80.12  Seeliminaelinciso d) del parrafo 20.2 de la NIF C-9, Provisiones, contingencias y compromisos.

80.13  Se modifican los siguientes parrafos del Boletin E-1, Agricultura (Actividades agropecuarias), como sigue:

B17f)

B71

Las estimaciones del valor razonable provocan el reconocimiento de utilidades y pérdidas no realizadas
y contradicen principios establecidos en fasNermastnternationateste-Contabilidad-refativas la norma
relativa al reconocimiento de los ingresos por contratos con clientes;

Los que proponen el enfoque a) sostienen que este enfoque es consistente en general con los
requerimientos de la norma para el reconocimiento de ingresos por contratos con clientes #e-ta-NE
H8tngresos. taNME8 Dicha norma requiere que el ingreso sea reconocido, entre otrascosas otros
requisitos, cuando es probable que los beneficios econémicos asociados con la transaccién fluiran a la
empresa.

80.14  Se modifican los siguientes parrafos de la INIF 17, Contratos de concesidn de servicios, como sigue:

Referencias: Botetin NIF C-3, Cuentas por cobrart€-3), NIF C-8, Activos intangiblest€-8), Botetin NIF C-9, Pasivo;
pProvisiones, aetrvos—y—pasrvescontmgenaasfes y compromlsos—(-e—‘?-) NIF D 6, Cap/tahzaaon del resu/tado

integral de financiamiento-{B-61y-,

eapitat-tb-7;asicome, NIF D-1 +a-ﬁeﬁﬁa-a-e&p+e%e+ra-N+H-8 Ingresospgrgqntrat@gq g//gnte§ y NIF D-2, Costos
por contratos con clientes.

6

18

20

27

32

La INIF 17 no modifica la normativa establecida en las NIF C-8, e-C-9, D-1, D-2, y D-6

stiptetoriedad-detanormaNME-18; sin embargo, incorpora en la C-3 el tratamiento contable del valor
presente para eI reconoumlento de una cuenta por cobrar a Iargo plazo-y—eﬁ—ad-rereﬁ—med-ﬁrea-e{-B—?

El operador debe reconocer los ingresos relacionados con la construccién y mejora de la infraestructura

ylos 5ng|g|Qs de operacién que presta de conformidad con lo establecido en e%-B—-?—y—&es—sefwems—ée
la norma-suptetoriaNE-+8 NIF D-1, considerando lo sefialado en los

parrafos 20y 27 de esta INIF, respectivamente.

El operador que proporciona servicios de construccién o mejora, tales como la construccion de un
puente o sumejora, debe reconocer los ingresos, asi como sus costos y gastos asociados con el contrato,
de-atterdoconetmétodo-deporciento-de-avance alo largo del tiempo; a su vez, debe reconocer por los
ingresos su correspondiente obra-ejecttatia-aprobatia cuenta por cobrar (clientes)t-obra-poraprobat,

la cual acorde acon la naturaleza de este tipo de contratos, esencialmente de cobro a largo plazo, debe
formar normalmente parte de los activos no circulantes. Todo lo anterior, en términos de lo dispuesto
por eHb-7 la NIF D-1.

Elingreso por los servicios de operacion, tal como el peaje de los viajeros, debe reconocerse conforme
se prestan los servicios y considerando lo dispuesto por la nerma-stptetoria NE-+8 NIF D-1.

Cuando el operador cuenta con el derecho contractual e incondicional de recibir cantidades de efectivo
especificas u otros activos financieros de parte del concedente, el operador debe reconocer una cuenta
por cobrar considerando lo sefialado en e-€-3 la NIF D-1. El monto & debe reconocerse-tebe-basatse

alo largo del tiempo de conformidad con lo establecido en et
B-7la NIF D-1y considerando las canhdades especificas de efectivo u otros activos financieros a recibir
del concedente o, en su caso, el activo intangible a intercambiar hasta el momento en que el operador
obtenga el derecho de cobro directo a los usuarios del servicio pblico.
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40 El monto & debe reconocerse-debe-basarse-en-etmétodo-deporciento-de-avance a lo lar [ tiem
de acuerdo con lo establecido en e-b-7 la NIF D-1, considerando los ingresos relacionados con el
avance del proyecto de construccién o mejora, sin tomar en cuenta las cantidades estimadas de cobro
directo a los usuarios del servicio ptblico o al concedente en efectivo u otros activos financieros.

43 Las subvenciones del concedente relacionadas con el desarrollo de la infraestructura o con el déficit
del proyecto de concesién de servicios y por las cuales no existe obligacién de reembolso por parte del
operador, deben reconocerse en el estado de pesitiénsituacion financiera_del operador, ya sea como

obra-cobrata-por-ejectitar cuenta por cobrar o anticipo de clientes, en términos de lo dispuesto por et
D-7laNIFD-1.

A6 El operador reconoce los ingresos y costos del contrato de conformidad con_a_sMy D-2 etb-Fy-con
fa-notma-stptetoriaNIE-18. Los costos de cada actividad —construccion, operacién y repavimentacién—
son reconocidos en resultados en relacién con el porciento de avance de cada actividad. Los ingresos
del contrato —el valor razonable de la contraprestacién adeudada por el concedente por la actividad
realizada—, se reconocen al mismo tiempo.

Los Apéndices que se presentan a continuacion no son normativos. Su contenido
ilustra la aplicacion de la NIF D-1, con la finalidad de ayudar a entender mejor
su significado; en cualquier caso, las disposiciones de esta NIF prevalecen sobre
dichos Apéndices.

APENDICE A - EJEMPLOS ILUSTRATIVOS

Al

A2

A3

A4

Estos ejemplos describen situaciones hipotéticas que ilustran cémo una entidad puede aplicar algunos de los
requerimientos de esta NIF a aspectos particulares de un contrato con un cliente, con base en los supuestos que
se presentan. El andlisis en cada ejemplo no pretende representar la Ginica manera en la cual pueden aplicarse
los requerimientos, y tampoco se pretende que los ejemplos apliquen sélo a la industria especifica ilustrada.
Aunque algunos aspectos de los ejemplos pudieran encontrarse en situaciones reales, todos los hechos y
circunstancias relevantes de una situacién en particular tendrian que evaluarse al aplicar esta NIF.

Identificacion del contrato (o contratos) con el cliente
Los Ejemplos 1y 2 ilustran los requerimientos en los parrafos 41.1 al 41.8 de esta NIF para identificar el contrato.
Ejemplo 1-Cobrabilidad de la contraprestacion

Una desarrolladora de inmuebles celebra un contrato con un cliente para la venta de un edificio en $100
millones. El cliente tiene la intencién de abrir un restaurante en el edificio. El edificio se ubica en una zona
donde nuevos restaurantes enfrentan altos niveles de competencia y el cliente tiene poca experiencia en la
industria restaurantera.

El cliente paga un depésito no reembolsable de $5 millones al inicio del contrato y contrata un financiamiento a
largo plazo con la entidad por el remanente de la contraprestacion acordada. Si el cliente no paga oportunamente
elfinanciamiento, la entidad puede recuperar el edificio, pero no puede pedir ninguna indemnizacion adicional
al cliente, aun en el caso en el cual el aval no cubre totalmente el valor completo del adeudo. El costo del edificio
para la entidad es de $70 millones. El cliente obtiene el control sobre el edificio al inicio del contrato.
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A5

A6

A7

A8

A9

Al determinar si el contrato cumple con los criterios en el parrafo 41.1 de esta NIF, la entidad concluye que
el criterio del inciso (e) del parrafo mencionado no se cumple porque no es probable que la entidad cobre la
contraprestacién a la cual tiene derecho a cambio de la transferencia del control del edificio. Al llegar a esta
conclusion, la entidad observa que la habilidad y la intencidn del cliente para pagar pueda estar en duda debido
a los siguientes factores:

a) elcliente pretende pagar el préstamo (con un saldo insoluto importante) principalmente con los ingresos
derivados de negocios del restaurante (lo cual es un negocio con riesgos importantes debido a la alta
competencia en la industria y la experiencia limitada del cliente);

b) el cliente carece de otros ingresos o activos que puedan usarse para pagar la deuda; y

¢) lagarantia del pasivo del cliente bajo el financiamiento es limitada debido a que la entidad no puede
pedir ninguna indemnizacién adicional al cliente.

Puesto que no se cumplen todos los criterios del parrafo 41.1 de esta NIF, la entidad aplica los pérrafos 41.7
y 41.8 para determinar el reconocimiento del depésito no reembolsable de $5 millones. La entidad observa
que no han ocurrido ningunos de los sucesos descritos en el parrafo 41.7; es decir, la entidad no ha recibido
sustancialmente toda la contraprestacién y no ha terminado el contrato. Consecuentemente, conforme al
pérrafo 41.8, la entidad reconoce el cobro no reembolsable de $5 millones como un pasivo por depésito. La
entidad continda reconociendo tanto el depdsito inicial como cualesquier cobros futuros de capital e intereses,
como un pasivo por depdsito, hasta el momento en el cual la entidad concluye que los criterios del parrafo 41.1
se cumplen (es decir, la entidad puede concluir que el cobro de la contraprestacién sea probable) o ha ocurrido
alguno de los eventos del parrafo 41.7. La entidad contintia su evaluacion del contrato conforme al parrafo 41.6
para determinar si los criterios del parrafo 41.1 se cumplen posteriormente o si han ocurrido los eventos del
parrafo 41.7.

Ejemplo 2-Concesion de precio implicita

La entidad vende 1,000 unidades de un producto a un cliente a cambio de una contraprestacion acordada de $10
millones. Esta es la primera venta de la entidad a un cliente en una nueva regién, la cual estd experimentando
dificultades econémicas importantes. Por lo tanto, la entidad anticipa que no podrd cobrar al cliente la totalidad
de la contraprestacion acordada. No obstante la posibilidad de no cobrar todo, la entidad anticipa que la
economia de la regién se mejore dentro de pocos afios y determina que una relacién con el cliente pueda
ayudar establecer relaciones con otros clientes potenciales en la region.

Al determinar si el contrato cumple con el criterio del inciso (e) del parrafo 41.1 de esta NIF, la entidad también
considera los parrafos 43.1y 43.4.3b) de la misma. Con base en la evaluacién de los hechos y circunstancias,
la entidad anticipa ofrecer un descuento en el precio y aceptar una contraprestacién menor del cliente. En
consecuencia, la entidad concluye que el precio de la transaccién no es de $10 millones y, por lo tanto, la
contraprestacién acordada es variable. La entidad estima la contraprestacion variable y determina que considera
tener derecho a $5 millones.

La entidad evalta la capacidad y el compromiso del cliente de pagar la contraprestacion y concluye que no
obstante que la region esta experimentado dificultades econdmicas, es probable que cobrara los $5 millones
al cliente. Consecuentemente, la entidad concluye que el criterio del inciso (e) del parrafo 41.1 de esta NIF
se cumple con base en una contraprestacion variable estimada de $5 millones. Adicionalmente, con base en
una evaluacién de los términos del contrato y otros hechos y circunstancias, la entidad concluye que los otros
criterios de parrafo 41.1 también se cumplen. Consecuentemente, la entidad reconoce el contrato con el cliente
por $5 millones de acuerdo con los requerimientos de esta NIF.
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A10

A11

A12

A13

A14

A15

A16

Modificacion de contratos

Ejemplos 3 al 6 ilustran los requerimientos de los parrafos 41.10 al 41.13 de esta NIF para modificaciones de
contratos.

Ejemplo 3-Modificacion de un contrato para bienes

La entidad promete vender 50 productos a un cliente por $5,000 ($100 por producto). El control sobre los
productos se transfiere al cliente a lo largo de un periodo de seis meses. La entidad transfiere el control sobre
cada producto en un momento determinado. Después de que la entidad ha transferido el control sobre 30
productos al cliente, se modifica el contrato para requerir la entrega de 30 productos adicionales (para un total de
80 productos idénticos) al cliente. Los 30 productos adicionales no se incluyeron en el contrato inicial.

Caso A-Bienes adicionales a un precio que refleja el precio de venta independiente

Cuando se modifica el contrato, el monto de la modificacion del contrato para los 30 productos adicionales
es de $2,700 adicionales, o $90 por producto. El precio de los productos adicionales refleja el precio de venta
independiente de los productos al momento de la modificacion del contrato, y los productos adicionales son
separables (conforme al parrafo 42.4.2 de esta NIF) de los productos originales.

Conforme al pérrafo 41.12 de esta NIF, la modificacién de contrato para los 30 productos adicionales es, en
efecto, un contrato nuevo y separado para futuros productos que no afecta el tratamiento del contrato existente.
La entidad reconoce ingresos de $100 por producto para los 50 productos en el contrato original y $90 por
producto para los 30 productos en el nuevo contrato.

Caso B-Bienes adicionales a un precio que no refleja el precio de venta independiente

Durante el proceso de negociar la compra de 30 productos adicionales, las partes acuerdan inicialmente un
precio de $85 por producto. Sin embargo, el cliente descubre que los 30 productos iniciales transferidos al
cliente tienen defectos menores que sélo aplicaron a los productos entregados. La entidad promete un crédito
parcial de $10 por producto para compensar al cliente por la pobre calidad de aquellos productos. La entidad
y el cliente acuerdan incorporar el crédito de $300 ($10 crédito x 30 productos) a la contraprestacion a la cual
la entidad tendrd derecho para los 30 productos adicionales. Consecuentemente, la modificacion de contrato
establece que el precio de los 30 productos adicionales es de $2,250, 0 $75 por producto. Ese precio incluye el
precio acordado de los 30 productos adicionales de $2,550, 0 $85 por producto, menos el crédito de $300.

Al' momento de la modificacidn, la entidad reconoce los $300 como una reduccién del precio de la transaccién y,
porlo tanto, como una reduccion de losingresos para los 30 productos iniciales transferidos. Al reconocer la venta
de los 30 productos adicionales, la entidad determina que el precio negociado de $85 por producto de hecho
no refleja el precio de venta independiente de los productos adicionales. Consecuentemente, la modificacion
del contrato no cumple las condiciones del parrafo 41.12 de esta NIF para tratarse como un contrato separado.
Debido a que los productos pendientes de entregarse son separables de los ya transferidos, la entidad aplica los
requerimientos de parrafo 41.13a)y trata la modificacién como una rescision del contrato original y la creacion
de un nuevo contrato.

Como consecuencia, el monto reconocido como ingreso para cada uno de los productos remanentes es un
precio mezclado de $91{[($100 x 20 productos pendiente de entrega conforme al contrato original) + ($85 x
30 productos a entregarse bajo la modificacién del contrato)] + 50 producto remanentes}.
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A17

A18

A19

A20

A21

A22

Al tratar la modificacion como una rescision del contrato original y la creacién de un nuevo contrato, se resumen
los ingresos a reconocerse como sigue:

Segun el contrato Seguin esta NIF
Contrato original:

Productos ya transferidos $ 3,000 $2,700 (30x $90)
Productos pendientes de entrega 2,000 1,820 (20x $91)
Modificacién:
Productos adicionales 2250 2730 (30x $91)
Total $ 7,250 $ 7250

No obstante que la modificacion de contrato establece que el precio de los 30 productos adicionales es de
$2,250, 0 $75 por producto, como resultado del acuerdo entre la entidad y el cliente de incorporar el crédito a
la contraprestacion a la cual la entidad tendré derecho para los 30 productos adicionales, para efectos contables
dicho crédito representa una reduccién de los ingresos para los 30 productos iniciales transferidos, debido a que
se relacionan directamente con dichos productos.

Ejemplo 4-Cambio del precio de la transaccion después de una modificacion de un
contrato

El 1 de julio de 20X0, la entidad promete entregar dos productos separables a un cliente. El producto X se
entrega al cliente al inicio del contrato y el producto Y se entrega el 31 de marzo de 20X1. La contraprestacion
acordada con el cliente incluye una contraprestacién fija de $900 y una variable que se estima en $300. La
entidad incluye su estimacion de la contraprestacion variable en el precio de la transaccion, porque concluye
que es altamente probable que no ocurra una reversion importante del importe de los ingresos acumulados
reconocidos cuando se resuelva la incertidumbre.

El precio total de la transaccién de $1,200 se asigna por igual a las obligaciones a cumplir para los productos X e
Y, debido a que ambos productos tienen el mismo precio de venta independiente, y la contraprestacién variable
no cumple con los criterios del parrafo 44.6.2 de esta NIF que requiere la asignacion de la contraprestacion
variable a una pero no ambas obligaciones a cumplir.

Cuando se entrega el producto X al cliente al inicio del contrato, la entidad reconoce ingresos por $600.

El 30 de noviembre de 20X0, se modifica el alcance del contrato para incluir un compromiso de entregar el
producto Z (en adicién al producto Y pendiente de entrega) al cliente el 30 de junio de 20X1, y se aumenta
el monto del contrato por $400 (contraprestacién fija), lo cual no representa el precio de venta independiente
del producto Z. El precio de venta independiente del producto Z es igual que los precios de venta independien-
tes de los productos X e Y.

La entidad trata la modificacion como si fuera la rescision del contrato actual y la creacién de un nuevo contrato,
debido a que los productos Yy Z remanentes son separables del producto X, el cual se entregd al cliente antes
de la modificacion, y la contraprestacién acordada para el producto Z adicional no representa su precio de venta
independiente. Consecuentemente, conforme al pérrafo 41.13a) de esta NIF, la contraprestacion a asignarse a las
obligaciones a cumplir remanentes incluye la contraprestacién que se habia asignado a la obligacién a cumplir
para el producto Y (la cual se evalta a un precio de transaccion asignado de $600) més la contraprestacion
acordada en la modificacion (contraprestacién fija de $400). El precio de transaccion del contrato modificado
es de $1,000, y dicho monto se asigna por partes iguales a la obligacion a cumplir para el producto Yy a la
obligacion a cumplir para el producto Z (es decir, se asigna $500 a cada obligacion a cumplir).
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Al tratar la modificacion como una rescisién del contrato original y la creacién de un nuevo contrato, los ingresos
a reconocerse son como sigue:

Segtin el contrato Segun esta NIF
Contrato original:

Producto X ya transferido $ 600 $ 600
Producto Y pendiente de entrega 600 500 ($600 + $400)/ 2
Modificacién:
Producto Z 400 _ 500 ($600 + $400)/ 2
Total $1,600 $1,600

Después de la modificacion pero antes de la entrega de los productos Yy Z, la entidad cambia su estimacion de
monto de la contraprestacién variable a la cual considera tener derecho a $400 (en vez de la estimacidn anterior
de $300). La entidad concluye que el cambio de la estimacion de la contraprestacién variable puede incluirse en
el precio de la transaccién, porque es altamente probable que no ocurra una reversion importante del importe
de los ingresos acumulados reconocidos cuando se resuelva la incertidumbre. Aunque la modificacién se trata
como si fuera la rescisién del contrato actual y la creacion de un nuevo contrato conforme al parrafo 41.13a) de
esta NIF, el aumento en el precio de la transaccion de $100 se atribuye a la contraprestacién variable acordada
antes de la modificacién. Por lo tanto, conforme al pérrafo 43.8.4, el cambio del precio de la transaccién se
asigna a las obligaciones a cumplir para los productos X e Y sobre la misma base como al inicio de contrato.
Consecuentemente, la entidad reconoce ingresos de $50 para el producto X en el periodo en el cual ocurre
el cambio del precio de la transaccién. Debido a que el producto Y no se habia entregado al cliente antes
de la modificacion del contrato, el cambio del precio de la transaccion que se atribuye al producto Y se asigna
a las obligaciones a cumplir remanentes al momento de la modificacién del contrato. Esto es consistente con
el tratamiento que hubiera sido requerido por el parrafo 41.13a) si ese monto de la contraprestacién variable
hubiera sido estimado e incluido en el precio de la transaccion al momento de la modificacién del contrato.

La entidad también asigna el aumento de $50 en el precio de la transaccion para el contrato modificado
igualmente a la contraprestacion de las obligaciones a cumplir para los productos Y y Z, debido a que los
productos tienen el mismo precio de venta independiente y la contraprestacion variable no cumple los
criterios del parrafo 44.6.2 que requieren la asignacion de la contraprestacién variable a una pero no ambas
obligaciones a cumplir. Consecuentemente, el precio de la transaccién asignado a las obligaciones a cumplir
para los productos Yy Z aumenta en $25 a $525 cada uno.

Al tratar el cambio de la estimacién de monto de la contraprestacién variable a la cual considera tener derecho,
los ingresos a reconocerse son como sigue:

Después de la Después del cambio

modificacién en el monto
Contrato original:
Producto X ya transferido $ 600 $ 650 ($600 + $100/2)
Producto Y pendiente de entrega 500 525 ($500 + $50/2)
Modificacién:
Producto Z 500 525 ($500+$50/2)
Total $ 600 $ 700
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El 31 de marzo de 20X1, el producto Y se entrega al cliente, y la entidad reconoce ingresos por $525. El 30 de
junio de 20X1, el producto Z se entrega al cliente, y la entidad reconoce ingresos por $525.

Ejemplo 5-Modificacién de un contrato para servicios

La entidad celebra un contrato de tres afios para dar servicios de limpieza semanales a las oficinas de un cliente.
El cliente se compromete a pagar anualmente $500,000. El precio de venta independiente de los servicios al
inicio del contrato es de $500,000 por afio. La entidad reconoce ingresos de $500,000 por afio durante los
primeros dos afios de prestar el servicio. Al final del segundo afio, se modifica el contrato y el honorario para
el tercer afio se reduce a $400,000. Ademas, el cliente acuerda ampliar el contrato por tres afios més para una
contraprestacién de $1,000,000 a ser liquidado en tres pagos anuales iguales de $333,333 al inicio de los afios
4,5y 6. Después de la modificacion, quedan cuatro afios del contrato a cambio de una contraprestacién total de
$1,400,000. El precio de venta independiente de los servicios al inicio del tercer afio es de $400,000 por afio.
El precio de venta independiente al inicio del tercer afio, multiplicado por los afios remanentes del contrato,
se considera una estimacion apropiada del precio de venta independiente del contrato multianual (es decir, el
precio de venta independiente es 4 afios x $400,000 por afio = $1,600,000).

Al inicio del contrato, la entidad determina que cada semana de servicio de limpieza es separable conforme
al parrafo 42.4.2 de esta NIF. No obstante que cada semana de servicio de limpieza es separable, la entidad
trata el contrato como una sola obligacion a cumplir conforme al parrafo 42.1b), debido a que los servicios
de limpieza semanales representan una serie de servicios separables que son sustancialmente iguales y tiene
el mismo patron de transferencia al cliente (se transfiere el control sobre los servicios al cliente a lo largo del
tiempo y se usa el mismo método para determinar el avance-es decir, una determinacién de avance basada en
el tiempo).

A la fecha de la modificacion, la entidad evaltia los servicios remanentes a prestarse y concluye que son
separables. Sin embargo, el monto de la contraprestacion remanente a pagarse ($1,400,000) no refleja el precio
de venta independiente de los servicios a prestarse ($1,600,000).

Consecuentemente, la entidad trata la modificacion conforme al parrafo 41.13a) de esta NIF como una rescisién
del contrato original y la creacion de un nuevo contrato con una contraprestacion de $1,400,000 para cuatro
afos de servicios de limpieza. La entidad reconoce ingresos de $350,000 por afio ($1,400,000 + 4 afios) al
prestarse los servicios durante los cuatro afios siguientes.

Ejemplo 6-Modificacidn resultante de ajustes acumulados
de actualizacién en ingresos

Una empresa de construccion celebra un contrato para construir un edificio comercial para un cliente sobre
un terreno propiedad del cliente por una contraprestacion acordada por $50 millones, y un premio por $10
millones si el edificio quede terminado en 24 meses. La entidad reconoce lo acordado como una sola obligacién
a cumplir a satisfacer a lo largo del tiempo conforme al parrafo 45.9.1b) de esta NIF porque el cliente controla el
edificio durante la construccion. Al inicio del contrato, la entidad espera lo siguiente:

Precio de la transaccion $50,000,000
Costos esperados 37,500,000
Ganancia esperada (25%) $12,500,000

Alinicio del contrato, la entidad excluye el premio de $10 millones del precio de la transaccion porque no puede
concluir que sea altamente probable que no ocurra una reversion importante del monto del ingreso acumulado
de haberlo reconocido. La terminacion del edificio es altamente sensible a factores ajenos a la influencia de
|a entidad, incluyendo el clima y las aprobaciones regulatorias. Adicionalmente, la entidad tiene experiencia
limitada con contratos similares.
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La entidad determina que un método de entrada, sobre la base de los costos incurridos, proporciona una
determinacién apropiada del avance hacia la satisfaccion completa de la obligacion a cumplir. Al final del
primer afio, la entidad ha satisfecho el 60% de sus obligaciones a cumplir sobre la base de los costos incurridos
hasta la fecha ($22.5 millones) en relacion con los costos totales esperados ($37.5 millones). La entidad evalda
nuevamente la contraprestacién variable y concluye que el importe esté todavia limitado conforme a los
parrafos 43.4.21y 43.4.22 de esta NIF. Consecuentemente, los ingresos acumulados y los costos reconocidos
en el primer afio son los siguientes:

Ingresos $ 30,000,000
Costos 22,500,000
Utilidad bruta $ 7,500,000

En el primer trimestre del segundo afio, las partes del contrato acuerdan modificarlo cambiando los planos del
edificio. Consecuentemente, la contraprestacién fijada y los costos esperados se incrementan en $5 millones y
$4 millones, respectivamente. La contraprestacion potencial total después de lamodificacion es de $65 millones
($55 millones de contraprestacion fija + $10 millones de premio por terminacion). Adicionalmente, el tiempo
permisible para lograr el premio se amplia de 24 a 30 meses desde la fecha inicial del contrato original. En la
fecha de la modificacion, sobre la base de su experiencia y el trabajo restante a realizar, que es principalmente
dentro del edificio y no sujeto a condiciones climatoldgicas, la entidad concluye que es altamente probable que
lainclusion del premio en el precio de la transaccion no dard lugar a una reversién importante en el importe de
los ingresos acumulados reconocidos conforme al parrafo 43.4.21 de esta NIF e incluye los $10 millones en el
precio de la transaccion.

Para evaluar la modificacién del contrato, la entidad evalta el parrafo 42.4.2b) de esta NIF y concluye (sobre la
base de los factores del parrafo 42.4.4 de esta NIF) que los bienes y servicios restantes a prestar utilizando el
contrato modificado no son separables de los transferidos hasta la fecha de la modificacion del contrato; esto es,
el contrato permanece como una sola obligacién a cumplir.

Consecuentemente, la entidad reconoce la modificacién del contrato como si fuera parte del contrato original
(conforme al parrafo 41.13b) de esta NIF). La entidad actualiza su determinacién del avance y estima que ha
satisfecho el 54.2% de su obligacién a cumplir ($22.5 millones de costos reales incurridos + $41.5 millones
de costos totales esperados). La entidad reconoce ingresos adicionales de $5,230,000 [(54.2% terminado x $65
millones del precio total de la transaccion modificado) - $30 millones de ingresos reconocidos hasta la fecha]
en la fecha de la modificacion como un ajuste acumulado de actualizacién.

Identificacion de las obligaciones a cumplir

Los ejemplos 7 al 9 ilustran los requerimientos de los parrafos 42.1 al 42.4.5 de esta NIF sobre la identificacion
de obligaciones a cumplir.

Ejemplo 7-Bienes y servicios que no son separables

Caso A-Servicio de integracion significativo (elemento dnico)

Una entidad celebra un contrato para construir un centro comercial para un cliente. La entidad es responsable
de la administracién general del proyecto e identifica varios bienes y servicios comprometidos, incluyendo
ingenierfa, limpieza del sitio, cimentaciones, construccion de la estructura, tuberia y alambrado, instalacién de
equipo y acabados.
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Los bienes y servicios acordados podrian ser separables conforme al parrafo 42.4.2a) de esta NIF, debido a que el
cliente puede beneficiarse de los bienes y servicios por si solo o junto con otros recursos que estan disponibles
de inmediato. Esto se demuestra por el hecho de que la entidad, o competidores de la entidad, regularmente
venden muchos de esos bienes y servicios por separado a otros clientes. Ademds, el cliente podria generar
beneficios econdmicos de los bienes y servicios individuales a través del uso, consumo, venta o conservacion de
los bienes y servicios.

Sin embargo, los compromisos de transferir los bienes y servicios no son identificables por separado conforme
al pérrafo 42.4.2b) de esta NIF (con base en los factores sefialados en el parrafo 42.4.4 de la misma). Esto se
demuestra por el hecho de que la entidad provee un servicio importante de integracién de los bienes y servicios
para construir el centro comercial (el entregable combinado) contratados por el cliente.

Debido a que no se cumplen con ambos criterios del parrafo 42.4.2 de esta NIF, los bienes y servicios no son
separables. La entidad trata todos los bienes y servicios del contrato como una sola obligacion a cumplir.

Caso B-Servicio de integracidn significativo (muiltiples elementos)

Una entidad celebra un contrato con un cliente cuya finalidad es la entrega de midltiples unidades de un
dispositivo especializado altamente complejo. Los términos del contrato requieren que la entidad establezca
un proceso de fabricacion para producir las unidades contratadas. Las especificaciones son tnicas para el cliente
basadas en un disefio personalizado que se desarrolld segtin los términos de un contrato separado. La entidad
es responsable de la gestion integral del contrato, que requiere la integracion de varias actividades incluyendo
el suministro de materiales, identificacion y gestion de subcontratos, y llevar a cabo la fabricacion, ensamblaje y
comprobacién del dispositivo.

La entidad evalta los compromisos del contrato y determina que cada uno de los bienes y servicios acordados
pueden ser distintos conforme al parrafo 42.4.2a) de esta NIF, ya que el cliente puede beneficiarse de los bienes
y servicios por separado o junto con otros recursos disponibles de inmediato porque cada dispositivo puede
funcionar de forma independiente del resto.

La entidad también considera los factores del parrafo 42.4.4 de esta NIF y determina que su compromiso en
el contrato de transferir el control sobre bienes y servicios individuales no es separable en partes identificables
(por tanto, no se cumple el criterio del parrafo 42.4.2b) de esta NIF). Esto es porque la entidad es responsable
de la gestion integral del contrato y de la integracion de varios bienes y servicios (los insumos) para producir los
dispositivos (el producto combinado) que ha contratado el cliente. La obligacién a cumplir de la entidad es la
produccién integral de las unidades, incluyendo el establecimiento de un proceso de produccién tnico de las
unidades de acuerdo con las especificaciones acordadas en este contrato.

Puesto que no se cumplen los dos criterios del parrafo 42.4.2 de esta NIF, los bienes y servicios no son separables.
La entidad reconoce todos los bienes y servicios prometidos del contrato como una obligacion a cumplir Ginica.

Ejemplo 8-Determinando si los bienes y servicios son separables

Caso A-Bienes y servicios separables

Una desarrolladora de software celebra un contrato con un cliente para transferir una licencia de software,
llevar a cabo un servicio de instalacién, dar cursos de entrenamiento y proveer actualizaciones del software y
soporte técnico (en linea y por teléfono) por un periodo de dos afios. La entidad también vende por separado
la licencia, los servicios de instalacién, el entrenamiento y el soporte técnico. El servicio de instalacién
incluye cambiar la pantalla web para cada tipo de usuario (por ejemplo, mercadeo, control de inventarios e
informacion tecnoldgica). El servicio de instalacion y los cursos de entrenamiento regularmente se proveen
por otras entidades y no modifica de manera importante el software. El software sigue siendo funcional sin las
actualizaciones y el soporte técnico.
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La entidad evala los bienes y servicios acordados con el cliente para determinar cudles son separables
conforme al pérrafo 42.4.2 de esta NIF. La entidad observa que el software se entrega antes de los otros bienes
y servicios y mantiene su funcionalidad sin las actualizaciones y el soporte técnico. El cliente puede beneficiarse
de las actualizaciones junto con la licencia de software transferida al inicio del contrato. Por lo tanto, la entidad
concluye que el cliente puede beneficiarse de cada uno de los bienes y servicios por si mismo o junto con
otros bienes y servicios que estan disponibles de inmediato y se cumplen los criterios sefialados en el parrafo
42.4.2a) de esta NIF.

La entidad también considera el principio y los factores sefialados en el pérrafo 42.4.4 de esta NIF y determina
que el compromiso de transferir el control sobre cada bien y servicio al cliente es identificable por separado de
cada uno de los otros compromisos (asi cumpliendo con el criterio del parrafo 42.4.2b) de lamisma). Para alcanzar
esta conclusion, la entidad considera que, aunque integra el software en el sistema del cliente, los servicios de
instalacién no afectan de forma significativa a la capacidad del cliente de usar y beneficiarse de la licencia de
software porque los servicios de instalacion son rutinarios y pueden obtenerse de proveedores alternativos. Las
actualizaciones de software no afectan de forma significativa a la capacidad del cliente de usary beneficiarse de
la licencia de software durante el periodo de la licencia. La entidad observa, ademés, que ninguno de los bienes
0 servicios comprometidos se modifican o personalizan de forma significativa unos a otros; y tampoco esta
proporcionando la entidad un servicio significativo de integracion del software y los servicios en un producto
combinado. Por dltimo, la entidad concluye que el software y los servicios no se afectan de forma significativa
unos a otros y, por ello, no son altamente interdependientes o estan fuertemente interrelacionados, porque la
entidad podria cumplir su compromiso de transferir la licencia de software inicial de forma independiente de
su compromiso de proporcionar posteriormente el servicio de instalacién, actualizacion del software o apoyo
técnico.

Con base en esta evaluacion, la entidad identifica cinco obligaciones a cumplir en el contrato para los siguientes
bienes o servicios:

a) lalicencia del software;

b) unservicio de instalacion;

¢)  cursos de entrenamiento;

d) actualizaciones del software; y
e) soporte técnico.

La entidad aplica la seccién 45 de esta NIF para determinar si cada una de las obligaciones a cumplir para el
servicio de instalacién, cursos de entrenamiento, actualizaciones del software y soporte técnico se satisface en
un momento determinado o a lo largo del tiempo. La entidad también evalua la naturaleza del compromiso de
la entidad de transferir la licencia del software conforme al parrafo 42.4.20 de esta NIF (ver el ejemplo 13 en los
parrafos A99 y A100).

Caso B-Personalizacién importante

Los bienes y servicios acordados son los mismos que en el Caso A, excepto que el contrato establece que,
como parte del servicio de instalacion, el software se debe personalizar de manera importante para agregar
nueva funcionalidad importante para permitir el interface del software con otras aplicaciones de software,
personalizadas, utilizadas por el cliente. El servicio de instalacion personalizado puede proveerse por otras
entidades.

La entidad evaltia los bienes y servicios acordados con el cliente para determinar cuales bienes y servicios son
separables conforme al parrafo 42.4.2 de esta NIF, evaluando primero si se ha cumplido el criterio del parrafo
42.4.2a). Por las mismas razones que en el Caso A, la entidad determina que la licencia de software, instalacion,
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actualizacion del software y apoyo técnico cumplen ese criterio. A continuacién analiza si se ha cumplido el criterio
del parrafo 42.4.2b) evaluando el principio y los factores del parrafo 42.4.4 de esta NIF. La entidad observa que
los términos del contrato generan un compromiso de proveer un servicio importante de integracion del software
bajo licencia al sistema de software actual del cliente, mediante un servicio de instalacién personalizado de
acuerdo con el contrato. En otras palabras, la entidad usa la licencia y el servicio de instalacién personalizado
como insumos para producir el entregable combinado (es decir, un sistema de software funcional e integrado)
establecido en el contrato (ver el parrafo 42.4.4a), pues se modifica y se personaliza el software (ver el parrafo
42.4.4b). Por lo tanto, la entidad determina que el compromiso de transferir la licencia no es identificable por
separado del servicio de instalacion personalizado y, por ende, no se cumple el criterio del parrafo 42.4.2b).
Consecuentemente, la licencia del software y el servicio de instalacion personalizado no son separables.

Sobre la base del mismo andlisis que en el Caso A, la entidad concluye que las actualizaciones del software y el
soporte técnico son separables de los otros compromisos en el contrato.

Con base en esta evaluacion, la entidad identifica cuatro obligaciones a cumplir en el contrato para los siguientes
bienes o servicios:

a) personalizacién del software (que comprende la licencia para el software y el servicio de instalacién
personalizado);

b)  cursos de entrenamiento;
¢) actualizaciones del software; y

d) soporte técnico.

La entidad aplica la seccién 45 de esta NIF para determinar si cada obligacion a cumplir se satisface en un
momento determinado o a lo largo del tiempo.

Caso C-Compromisos que son identificables de forma separada (instalacidn)

Una entidad celebra un contrato con un cliente para proporcionar un equipo, asi como para proveer servicios
de instalacidn. El equipo funciona sin ninguna personalizacion o modificacién y la instalacion requerida puede
llevarse a cabo por otros proveedores.

La entidad identifica dos bienes y servicios comprometidos en el contrato: (a) el equipo y (b) la instalacion.
La entidad evalta los bienes y servicios acordados con el cliente para determinar los que son separables
conforme al parrafo 42.4.2 de esta NIF. La entidad observa que el cliente puede beneficiarse del equipo de
forma independiente, utilizandolo o revendiéndolo por un importe mayor que su valor de desecho y puede
beneficiarse de los servicios de instalacién junto con un recurso (el equipo) que ya ha sido obtenido de la
entidad. Por ello, la entidad concluye que se cumple el criterio del parrafo 42.4.2a), y es posible diferenciar el
equipo y los servicios de instalacién.

La entidad determina, ademas, que su compromiso de transferir el equipo y proporcionar servicios de instalacién
son cada uno identificables por separado de acuerdo con el pérrafo 42.4.2b) de esta NIF. La entidad considera el
principioy los factores del parrafo 42.4.4 de esta NIF para determinar que el equipo y los servicios de instalacién
no son insumos de un elemento combinado en este contrato. En este caso, cada uno de los factores del parrafo
42.4.4 de esta NIF contribuye a la conclusién, pero no son individualmente determinantes, de que el equipoy
los servicios de instalacion son identificables por separado de la forma siguiente:

a) laentidad no proporciona un servicio de integracién significativo. Es decir, la entidad se ha comprometido
a entregar el equipo e instalarlo posteriormente; por lo tanto, la entidad podria satisfacer su compromiso
de transferir el equipo por separado de su compromiso de instalarlo posteriormente. La entidad no se ha
comprometido a combinar el equipo y los servicios de instalacion de forma que los transformaria en un
producto combinado;
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b) losservicios de instalacién de la entidad no personalizardn o modificaran de forma significativa el equipo;

¢) aunque el cliente puede beneficiarse de los servicios de instalacion sélo después de haber obtenido
el control del equipo, los servicios de instalacién no afectan de forma significativa al equipo porque la
entidad podria cumplir su compromiso de transferir el equipo independientemente de su compromiso
de proporcionar los servicios de instalacién. Puesto que el equipo y los servicios de instalacion no
afectan el uno al otro de forma significativa, no son altamente interdependientes o estan fuertemente
interrelacionados.

Sobre la base de esta evaluacion, la entidad identifica dos obligaciones a cumplir en el contrato para los bienes
y servicios siguientes:

a) elequipo;y
b)  los servicios de instalacion.

La entidad aplica los parrafos 45.1a 45.8.1 de esta NIF para determinar si cada una de las obligaciones a cumplir
se satisface en un momento determinado o a lo largo del tiempo.

Caso D-Compromisos que son identificables por separado (restricciones contractuales)

Supdngase los mismos hechos que en el Caso C, excepto que se le requiere contractualmente al cliente que use
los servicios de instalacién de la entidad.

El requerimiento contractual de usar los servicios de instalacién de la entidad no cambiaria la conclusién de la
entidad de que sus compromisos de transferir el control sobre el equipo y proporcionar servicios de instalacién
son separables conforme al parrafo 42.4.2 de esta NIF. Esto es asi porque el requerimiento contractual de usar
los servicios de instalacion de la entidad no cambia las caracteristicas de los bienes y servicios en si mismos,
ni los compromisos de la entidad con el cliente. Aunque se le requiere al cliente el uso de los servicios de
instalacién de la entidad, el equipo y los servicios de instalacion pueden ser separables y el compromiso de la
entidad de proporcionar el equipo y su compromiso de proveer servicios de instalacién son identificables por
separado. El andlisis de la entidad a este respecto es congruente con el del Caso C.

Caso E-Compromisos que son identificables de forma separada (consumibles)

Una entidad celebra un contrato con un cliente para proporcionar un elemento estandar comin (es decir,
funciona sin ninguna personalizacion o modificacion) y proveer consumibles especializados para su uso en el
equipo a intervalos determinados a lo largo de los proximos tres afios. Los consumibles se producen sélo por la
entidad, pero los vende por separado.

La entidad determina que el cliente puede beneficiarse del equipo junto con otros recursos disponibles de
inmediato. Los consumibles estan disponibles de inmediato porque de acuerdo con el parrafo 42.4.3 de esta
NIF se venden por separado con regularidad por parte de la entidad (es decir, a través de érdenes de repuesto
para clientes que compraron anteriormente el equipo). El cliente puede beneficiarse de los consumibles que se
proporcionaran bajo el contrato junto con el equipo entregado. Por ello, la entidad concluye que el equipo y los
consumibles pueden ser cada uno distintos conforme al parrafo 42.4.2a) de esta NIF.

La entidad determina que su compromiso de transferir el control sobre el equipo y proporcionar consumibles
a lo largo de un periodo de tres afios son cada uno identificables por separado conforme al parrafo 42.4.2b).
La entidad observa que no se ha comprometido a proporcionar un servicio de integracién significativo que
transforme el equipo y los consumibles en un producto combinado diferente, y el equipo y los consumibles no
estan personalizados o modificados de forma significativa a partir de la forma en que cada uno se vende por
separado. Aunque los consumibles se requieren para que la maquina funcione, la entidad puede satisfacer su
compromiso de entregar el equipo de forma independiente de su compromiso de entregar los consumibles.
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Si el cliente decidiera no comprar los consumibles, no afectaria de forma significativa al compromiso de la
entidad de transferir el control sobre el equipo al cliente. De forma analoga, si el cliente adquiere por separado
el equipo, esto no afectaria de forma significativa al compromiso de la entidad de suministrar los consumibles.
Por consiguiente, el compromiso de la entidad de proporcionar el equipo y consumibles especializados no son
altamente dependientes entre si.

Sobre la base de esta evaluacion, la entidad identifica dos obligaciones a cumplir en el contrato para los bienes
y servicios siguientes:

a) elequipo;y
b) los consumibles.

La entidad aplica los parrafos 45.1a 45.8.1 de esta NIF para determinar si cada una de las obligaciones a cumplir
se satisface en un momento determinado o a lo largo del tiempo.

Ejemplo 9-Compromisos explicitos e implicitos en un contrato

La entidad, un fabricante, vende un producto a un distribuidor (es decir, su cliente) quien lo revendera a un
usuario final.

Caso A-Compromiso explicito de servicios

En el contrato con el distribuidor, la entidad promete proveer servicios de mantenimiento sin contraprestacién
adicional (es decir, gratis) a cualquier usuario final que compra el producto al distribuidor. La entidad contrata al
distribuidor para proveer los servicios de mantenimiento y paga al distribuidor un monto acordado por proveer
dichos servicios a nombre de la entidad. Si el usuario final no solicita los servicios de mantenimiento, la entidad
no se encuentra obligada a pagar al distribuidor por este concepto.

El contrato con el cliente incluye dos bienes o servicios comprometidos—(a) el producto y (b) servicios de
mantenimiento. Los servicios de mantenimiento son un compromiso de transferir el control sobre servicios en
el futuro y es parte del intercambio negociado entre la entidad y el distribuidor. Al evaluar si cada bien o servicio
esseparable de acuerdo con el pérrafo 42.4.2 de esta NIF, la entidad determina que el producto y los servicios de
mantenimiento cumplen el criterio del parrafo 42.4.2a) de esta NIF. La entidad vende regularmente el producto
de forma independiente lo que indica que el cliente puede beneficiarse del producto por si mismo. El cliente
puede beneficiarse de los servicios de mantenimiento junto con un recurso que el cliente ya ha obtenido de la
entidad (es decir, el producto).

La entidad determina, ademds, que sus compromisos de transferir el producto y de proporcionar los servicios
de mantenimiento son identificables por separado [de acuerdo con el parrafo 42.4.2b) de esta NIF] sobre la
base del principio y los factores del pérrafo 42.4.4 de esta NIF. Por consiguiente, la entidad asigna una parte
del precio de la transaccién a cada una de las dos obligaciones a cumplir (es decir, el producto y los servicios de
mantenimiento) del contrato. El producto y los servicios de mantenimiento no son insumos para un elemento
combinado del contrato, debido a que:

a) laentidad no esté proporcionando un servicio de integracion significativo porque la presencia del producto
y los servicios juntos en este contrato no dan lugar a ninguna funcionalidad adicional o combinada;

b) niel producto nilos servicios modifican o personalizan al otro;

¢) el producto y los servicios de mantenimiento no son altamente interdependientes o fuertemente
interrelacionados, ya que la entidad podria cumplir con cada compromiso del contrato de forma
independiente de sus esfuerzos por satisfacer el otro (es decir, la entidad podria transferir el producto
incluso si el cliente declinase los servicios de mantenimiento y podria proporcionar los servicios de
mantenimiento en relacién a los productos vendidos anteriormente a través de otros distribuidores); y
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d) laentidad observa, al aplicar el principio del parrafo 42.4.4 de esta NIF que el compromiso de la entidad
de proporcionar mantenimiento no es necesario para que el producto contintie proporcionando beneficios
significativos al cliente.

Caso B-Compromiso implicito de servicios

Histéricamente la entidad ha proveido servicios de mantenimiento sin contraprestacién adicional (es decir,
gratis) a los usuarios finales que compran el producto de la entidad al distribuidor. La entidad no promete los
servicios de mantenimiento de manera explicita durante las negociaciones con el distribuidor y en el contrato
final entre la entidad y el distribuidor no establece términos o condiciones para dichos servicios.

Sin embargo, con base en sus practicas de negocios, la entidad determina al inicio del contrato que ha asumido
un compromiso implicito de proveer servicios de mantenimiento como parte del intercambio negociado con
el distribuidor. Es decir, las practicas de negocios de la entidad de proveer estos servicios crean expectativas
vélidas en los clientes de la entidad (es decir, el distribuidor y los usuarios finales) conforme al parrafo 42.3.1
de esta NIF. Consecuentemente, la entidad evalta si el compromiso de prestar los servicios de mantenimiento
es una obligacion a cumplir. Por las mismas razones que en el Caso A, la entidad determina que el producto
y los servicios de mantenimiento son obligaciones a cumplir separadas y asigna una porcién del precio de la
transaccién a cada obligacion.

Caso C-Servicios que no son un servicio comprometido

En el contrato con el distribuidor, la entidad no promete proveer servicios de mantenimiento. Ademds,
normalmente la entidad no provee servicios de mantenimiento y, por ende, las practicas de negocios, politicas
publicadas y declaraciones especificas de la entidad al momento de celebrar el contrato no han creado un
compromiso implicito de proveer estos servicios a sus clientes. La entidad transfiere el control sobre el producto
al distribuidor y, por ende, el contrato se termina. Sin embargo, antes de la venta al usuario final, la entidad
extiende una oferta de proveer servicios de mantenimiento a cualquier parte que compra el producto al
distribuidor sin contraprestacidn adicional.

El compromiso de los servicios de mantenimiento no se incluye en el contrato entre la entidad y el distribuidor
al inicio del contrato, conforme al parrafo 42.3.1 de esta NIF, la entidad no promete de manera explicita 0 im-
plicita proveer servicios de mantenimiento al distribuidor o al usuario final. Consecuentemente, la entidad no
identifica el compromiso de proveer servicios de mantenimiento como una obligacién a cumplir. En su lugar, la
obligacion de proveer servicios de mantenimiento se reconoce de acuerdo con la NIF C-9, Provisiones, contin-
gencias y compromisos.

Aunque los servicios de mantenimiento no son un servicio comprometido en el contrato actual, en contratos
futuros con clientes la entidad evaluaria si ha creado una practica de negocio dando lugar a un compromiso
implicito de proporcionar servicios de mantenimiento.

Consideraciones de proveedor principal versus agente

Los ejemplos 10 al 12 ilustran los requerimientos de los pérrafos 42.4.6 al 42.4.14 de esta NIF sobre las
consideraciones de proveedor principal versus agente.

Ejemplo 10-Compromiso de proveer bienes o servicios
(la entidad actia como proveedor principal)

La entidad negocia con las aerolineas la adquisicion de boletos a precios reducidos, comparados con el precio
de los boletos vendidos directamente por las aerolineas al publico. La entidad se compromete a comprar un
nimero especifico de boletos y esta obligada a pagar esos boletos independientemente de si la entidad logra
revenderlos. Los precios reducidos pagados por la entidad se negocian y se acuerdan con anticipacion.

©D.R.CINIF NIF D-1, INGRESOS POR CONTRATOS CON CLIENTES - 1173




A78

A79

A80

A81

A82

A83

A84

A85

A86

A87

La entidad determina los precios de venta a los clientes. La entidad vende los boletos y cobra la contraprestacién
a los clientes al momento de revenderlos; por lo tanto, no hay riesgo de crédito.

La entidad también ayuda a los clientes con la resolucién de quejas con el servicio proporcionado por las
aerolineas. Sin embargo, cada aerolinea es el responsable de satisfacer las obligaciones asociadas con el boleto,
incluyendo la remediacidn con los clientes por la insatisfaccidn con el servicio.

Para determinar si la obligacién a cumplir de la entidad es de proveer los bienes y servicios especificos (es decir,
la entidad acttia como proveedor principal) o de arreglar que dichos bienes o servicios sean proporcionados
por un tercero (es decir, la entidad actia como agente), la entidad identifica el bien o servicio especificado a
proporcionar al cliente y evaltia si controla ese bien o servicio antes de que se transfiera el control al cliente.

La entidad concluye que, con cada boleto que se compromete a comprar de la linea aérea, obtiene el control
sobre un derecho a volar en un vuelo especificado (en forma de un boleto) que la entidad transfiere después a
sus clientes. Por consiguiente, la entidad determina que el bien o servicio especificado a proporcionar al cliente
es ese derecho que controla la entidad. La entidad observa que no se tiene ninglin otro compromiso con el
cliente.

La entidad controla el derecho a cada vuelo antes de transferirlo a uno de sus clientes porque la entidad tiene
la capacidad de dirigir el uso de esos derechos decidiendo, si utilizara los boletos para cumplir contratos con
clientesy, si lo hace asi, qué contratos cumplira. La entidad también tiene la capacidad de obtener los beneficios
restantes de los derechos revendiendo los boletos y obteniendo todos los recursos de esas ventas o, de forma
alternativa, utilizando los boletos ella misma.

Los indicadores b) y c) del parrafo 42.4.12 de esta NIF también proporcionan evidencia de que la entidad
controla cada derecho especifico (es decir, cada vuelo) antes de transferirlo al cliente. La entidad tiene riesgo
de inventario con respecto a los boletos porque se compromete a obtenerlos de las lineas aéreas antes de
conseguir un contrato para que el cliente los compre. Esto es porque la entidad estd obligada a pagar a las
lineas aéreas esos derechos independientemente de si puede conseguir clientes a quienes revender los boletos
o si puede obtener un precio favorable por los mismos. La entidad también establece el precio que sus clientes
pagaran por los boletos.

Por lo tanto, la entidad concluye que acttia como proveedor principal en las transacciones con los clientes y
reconoce el ingreso por el monto bruto de la contraprestacién a la cual tiene derecho a cambio de los boletos
transferidos a los clientes.

Ejemplo 11-Arreglo de la entrega de bienes o servicios (la entidad actiia como agente)

La entidad vende vales que dan derecho a los clientes a comidas futuras en ciertos restaurantes. El precio de
venta de los vales provee al cliente un descuento importante comparado con los precios de venta normales
de las comidas (por ejemplo, un descuento del 50%). La entidad no adquiere o se compromete ella misma a
comprar los vales por anticipado a la venta del vale a un cliente, sino que los adquiere sélo a solicitud de los
clientes. La entidad vende los vales a través de su sitio web y los vales no son reembolsables.

Conjuntamente, la entidad y los restaurantes establecen los precios a los cuales se venderan los vales a los
clientes. Segun los términos de sus contratos con los restaurantes, la entidad tiene derecho al 30% del precio de
venta cuando vende los vales y no tiene riesgo de crédito porque los clientes pagan los vales al comprarlos.

La entidad también ayuda a los clientes con la resolucion de quejas sobre las comidas y tiene un programa de
satisfaccion de clientes. Sin embargo, el restaurante es el responsable de satisfacer las obligaciones asociadas
con los vales, incluyendo la remediacion de la insatisfaccion de un cliente con el servicio recibido.
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Para determinar si la entidad actda como proveedor principal o como agente, la entidad identifica el bien o
servicio especificado a proporcionar al cliente y evaltia si controla ese bien o servicio antes de que el control se
transfiera al cliente.

Un cliente obtiene un vale para el restaurante que ha elegido. La entidad no se encarga de que los restaurantes
proporcionen comidas a los clientes en nombre de la entidad como se describe en el indicador a) del parrafo
42.4.12 de esta NIF. Por ello, la entidad observa que el bien o servicio especificado a proporcionar al cliente
es el derecho a una comida (en forma de vale) en un restaurante o restaurantes especificados, que el cliente
puede usar por si mismo o transferir a otra persona. La entidad también observa que no se tiene ningtn otro
compromiso con el cliente.

La entidad concluye que no controla el vale (derecho a la comida) en ninglin momento. Para alcanzar esta
conclusién la entidad considera principalmente los siguientes aspectos:

a) losvales se generan sélo en el momento en que el control sobre los mismos se transfiere a los clientes y,
por ello, no existen antes de la transferencia. Por ello, la entidad no tiene en ningtin momento la capacidad
de dirigir el uso de los vales, u obtener sustancialmente todos los beneficios restantes de los vales, antes
de transferirlos a los clientes;

b) laentidad no compra ni se compromete a comprar vales antes de que se vendan a los clientes. La entidad
tampoco tiene responsabilidad de aceptar devoluciones de vales. Por ello, la entidad no tiene riesgo de
inventario con respecto a los vales como se describe en el indicador b) del parrafo 42.4.12 de esta NIF.

Por lo tanto, la entidad concluye que actiia como agente con respecto a los vales y reconoce el ingreso por el
monto neto de la contraprestacion a la cual la entidad tendré derecho a cambio de organizar con los restau-
rantes el suministro de vales a los clientes para las comidas en los restaurantes. Entonces, es la comision del
30% sobre el precio de venta de cada vale representa la contraprestacion para la entidad.

Ejemplo 12-La entidad actia como proveedor principal y como agente en el mismo contrato

Una entidad vende servicios de asesoria a sus clientes para la seleccion de forma eficaz de candidatos
potenciales para puestos de trabajo vacantes. La misma entidad realiza varios servicios, tales como entrevistar
a los candidatos y comprobar sus antecedentes. Como parte del contrato con un cliente, éste acuerda obtener
una licencia de acceso a la base de datos de informacion de un tercero sobre candidatos potenciales. La entidad
acuerda la licencia con el tercero, pero el cliente contrata directamente la base de datos con el proveedor de
la licencia. La entidad cobra la licencia por cuenta del tercero proveedor de la base de datos como parte de su
facturacion integral al cliente. EI proveedor de la base de datos establece el precio al cliente por la licencia y
es responsable de proporcionar soporte técnico con la aplicacién en linea y proporcionar créditos a los que el
cliente puede tener derecho por inactividad del servicio u otras cuestiones técnicas.

Para determinar si la entidad actia como proveedor principal o como agente, ésta identifica los bienes o
servicios especificados a proporcionar al cliente y evalda si controla esos bienes o servicios antes de que el
control se transfiera al cliente.

En este ejemplo se supone que la entidad concluye que sus servicios de colocacion y el acceso a la base de
datos son dos servicios separables sobre la base de su evaluacién de los requerimientos de los pérrafos 42.4.2
a42.4.5 de esta NIF. Por consiguiente, los bienes o servicios a proporcionar al cliente son el acceso a la base de
datos del tercero y los servicios de colocacién.

La entidad concluye que no controla el acceso a la base de datos antes de que se proporcione al cliente. La
entidad no tiene en ningin momento la capacidad de dirigir el uso de la licencia porque el cliente la contrata
directamente con el proveedor de la base de datos. La entidad no controla el acceso a la base de datos del
proveedor; es decir, el proveedor no puede, por ejemplo, conceder acceso a la base de datos a un tercero distinto
del cliente, o impedir que el proveedor de la base de datos dé acceso al cliente.

©D.R.CINIF NIF D-1, INGRESOS POR CONTRATOS CON CLIENTES - 1175




A96

A97

A98

A99

A100

Para alcanzar esta conclusidn, la entidad considera también los indicadores del parrafo 42.4.12 de esta NIF. La
entidad concluye que estos indicadores proporcionan evidencia adicional de que no controla el acceso a la base
de datos antes de que se proporcione al cliente:

a) laentidad no es la responsable del cumplimiento del compromiso de proporcionar acceso a la base de
datos. El cliente contrata la licencia directamente al proveedor de la base de datos del tercero y éste es el
responsable de que el acceso a la base de datos sea aceptable (por ejemplo, proporcionando apoyo técnico
o créditos de servicio);

b) laentidad no tiene riesgo de inventario porque no compra o se compromete a comprar el acceso a la base
de datos antes de que el cliente contrate dicho acceso directamente con el proveedor de la base de datos;

¢) laentidad no tiene discrecionalidad para establecer el precio del acceso a la base de datos con el cliente
porque el proveedor de la base de datos establece el precio.

Por ello, a entidad concluye que acttia como agente en relacién con el servicio de base de datos del tercero. Por
el contrario, la entidad concluye que acttia como proveedor principal en la relacién de servicios de colocacién
porque realiza los servicios por si misma y ninglin tercero estd involucrado en su prestacién al cliente.
Licencias

Los ejemplos 13 al 17 ilustran los requerimientos de los parrafos 42.1 al 42.4.5 de esta NIF para la identificacion
de obligaciones a cumpliry los parrafos 42.4.15 al 42.4.28 sobre licencias.

Ejemplo 13-Derecho de usar propiedad intelectual

Utilizando los mismos hechos del caso A en el ejemplo 8 (ver los parrafos A47 al A51), la entidad identifica cinco
obligaciones a cumplir en un contrato:

) lalicencia del software;

%)

b)  unservicio de instalacion;

) cursos de entrenamiento;

a)

d) actualizaciones del software; y

D

) soporte técnico.

La entidad evalda la naturaleza de su compromiso a transferir la licencia de software conforme al pérrafo
42.4.20 de esta NIF. En su evaluacién de los criterios del pérrafo 42.4.20, la entidad no considera que exista
el compromiso de proveer actualizaciones del software, dado que dan lugar a la transferencia del control
sobre un bien o servicio adicional al cliente (ver el parrafo 42.4.20c). La entidad también observa que no tiene
obligaciones contractuales o implicitas (independientes de las actualizaciones y soporte técnico) de llevar a cabo
actividades que cambiaran la funcionalidad del software durante el periodo de licencia. La entidad observa que
el software tiene una funcionalidad independiente significativa y, por ello, la capacidad del cliente para obtener
beneficios del software no procede sustancialmente de las actividades continuas de la entidad. La entidad, por
ello, determina que el contrato no requiere, y el cliente no espera razonablemente, que la entidad lleve a cabo
actividades que afecten de forma significativa al software (independientemente de las actualizaciones y soporte
técnico). La entidad concluye:

a)  que el software con el que se relaciona la licencia tiene funcionalidad independiente significativa y no se
cumplen los criterios del pérrafo 42.4.20 de esta NIF; y

b) que la naturaleza del compromiso de la entidad al transferir la licencia es proporcionar un derecho a
utilizar la propiedad intelectual de la entidad como existia en un momento determinado.
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Consecuentemente, la entidad trata la transferencia de la licencia como una obligacion a cumplir a
satisfacer en un momento determinado.

Ejemplo 14-Derecho de usar propiedad intelectual

Una disquera otorga a un cliente una licencia para utilizar una grabacién famosa y reconocida de una cancion
popular. El cliente tiene el derecho a utilizar la grabacion en todos sus anuncios en México, incluyendo televisién,
radio e internet, por tres afios. A cambio de la licencia, la entidad recibe una contraprestacién mensual fija de
$100,000. El contrato no incluye otros bienes o servicios de la entidad y no es cancelable.

La entidad evalta los bienes y servicios prometidos al cliente para determinar cuales son separables conforme
al pérrafo 42.4.2 de esta NIF. La entidad concluye que su Unica obligacién a cumplir es otorgar la licencia. La
entidad determina que el plazo de la licencia (tres afios), su alcance geografico (el derecho del cliente a usar
la grabacién sélo en México), y uso permitido definido para la grabacion (en anuncios publicitarios) son todos
atributos de la licencia comprometida en el contrato.

Conforme al pérrafo 42.4.20, la entidad evalda la naturaleza de su compromiso de otorgar la licencia. La
entidad no tiene obligaciones contractuales o implicitas de modificar la grabacidn. La licencia tiene una funcio-
nalidad independiente significativa (es decir, su capacidad de reproducirse) y, por ello, la capacidad del cliente
de obtener los beneficios de la grabacion no procede sustancialmente de las actividades continuas de la enti-
dad. La entidad, por ello, determina que el contrato no requiere, y el cliente no espera razonablemente, que la
entidad lleve a cabo actividades que afecten de forma significativa a la grabacién objeto de licencia (es decir,
no se cumple el criterio del parrafo 42.4.20a). Consecuentemente, la entidad concluye que la naturaleza de su
compromiso de transferir la licencia es de proveer al cliente el derecho de usar la propiedad intelectual de la
entidad tal como existe al momento de su otorgamiento. Por lo tanto, el compromiso de otorgar la licencia es
una obligacién a cumplir a satisfacer en un momento determinado. La entidad reconoce todo el ingreso en el
momento en el cual el cliente puede dirigir el uso y obtener sustancialmente todos beneficios de la propiedad
intelectual bajo licencia.

Debido al lapso de tiempo entre el cumplimiento de la entidad (al inicio del periodo) y los pagos mensuales
no cancelables del cliente durante tres afios, la entidad considera los requerimientos de los parrafos 43.5.1 al
43.5.6 de esta NIF para determinar si existe un componente importante de financiamiento.

Ejemplo 15-Identificacion de una licencia separable

Una entidad otorga una licencia de sus derechos de patente a un cliente para un equipo electrodoméstico por
10 afios y también promete fabricar el equipo para el cliente. El equipo es un producto maduro y conocido
y, por lo tanto, la entidad no llevaré a cabo actividades especiales para conservarlo en el mercado, lo cual es
consistente con sus précticas de negocios.

Caso A-la licencia es separable

En este caso, el proceso de fabricacion utilizado no es tnico o especializado y otras entidades en el mercado son
capaces de fabricar este equipo para el cliente.

La entidad evalta los bienes y servicios acordados con el cliente para determinar cuales bienes y servicios son
separables y concluye que los criterios del parrafo 42.4.2 de esta NIF se cumplen para la licencia y para el
servicio de fabricacion. La entidad concluye que:

a) el citerio del pdrrafo 42.4.2a) de esta NIF se cumple porque el cliente puede beneficiarse de la licencia
junto con los recursos facilmente disponibles (es decir, el servicio de produccién proporcionado por el
tercero);
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b) el cliente puede beneficiarse del servicio de produccion junto con la licencia transferida al cliente al inicio
del contrato;

¢) lalicenciay el servicio de fabricacion no son insumos para un elemento combinado de este contrato sobre
la base del principio y los factores del parrafo 42.4.4 de esta NIF;

d) el cliente podria comprar por separado la licencia sin afectar de forma significativa su capacidad de
beneficiarse de la licencia; y

e) la licencia es identificable por separado del proceso de fabricacidn (es decir, se cumple el criterio del
parrafo 42.4.2b). Ni la licencia, ni el servicio de produccién son modificados o personalizados de forma
significativa por el tercero y la entidad no se ha comprometido a proporcionar un servicio de integracion
significativo que transforme la licencia y el servicio de produccién en un producto combinado. Aun
cuando el servicio de produccién depende de la licencia, la entidad podria cumplir su compromiso de
transferir la licencia y el cliente podria beneficiarse de ésta, de forma independiente de este servicio.
De forma anéloga, el cliente adquiere por separado la licencia, sin afectar de forma significativa al
compromiso de la entidad de producir el equipo. Por ello, aunque el servicio de fabricacion depende
necesariamente en este contrato de la licencia (es decir, la entidad no proporcionaria el servicio de
fabricacion sin que el cliente haya obtenido la licencia), la licencia y el servicio de fabricacion no se
afectan significativamente el uno al otro.

Consecuentemente, la entidad concluye que su compromiso de otorgar la licenciay de proporcionar los servicios
de fabricacién son separables y la entidad tiene dos obligaciones a cumplir:

a) lalicencia de derechos de patente; y
b) los servicios de fabricacion.

Conforme al parrafo 42.4.20 de esta NIF, la entidad evalta la naturaleza de su compromiso de otorgar la licencia.
El equipo es un producto maduro (es decir, actualmente se encuentra en produccién y se ha vendido por varios
afios). Para estos tipos de productos maduros, las practicas de negocios de la entidad no incluyen actividades
especiales para conservar la marca en el mercado. El disefio del equipo tiene una funcionalidad independiente
significativa y, por ello, el cliente obtiene un parte sustancial de los beneficios del disefio del equipo de esa
funcionalidad, en lugar de las actividades continuas de la entidad. La entidad concluye que no se cumplen
los criterios del parrafo 42.4.20 porque el contrato no requiere, y el cliente no espera razonablemente, que la
entidad lleve a cabo actividades que afectan de forma significativa la propiedad intelectual a la cual el cliente
tiene derecho. En su evaluacién de los criterios del pérrafo 42.4.20, la entidad no considera la obligacién a
cumplir separada de proveer los servicios de fabricacion. Consecuentemente, la naturaleza del compromiso
de transferir la licencia es de proveer un derecho de uso de la propiedad intelectual en la forma y con la
funcionalidad que tenga al momento del otorgamiento. Consecuentemente, la entidad trata la licencia como
una obligacién a cumplir a satisfacer en un momento determinado y no a lo largo del tiempo.

La entidad aplica la seccion 45 de esta NIF para determinar si la obligacién a cumplir se satisface en un momento
determinado o a lo largo del tiempo.

Caso B-La licencia no es separable

En este caso, no existe otra entidad que pueda fabricar este equipo como resultado de la naturaleza altamente
especializada del proceso de fabricacion. Por lo tanto, la licencia no puede comprarse por separado de los
servicios de fabricacién.

La entidad evaltia los bienes y servicios acordados con el cliente para determinar cuales bienes y servicios son
separables conforme al parrafo 42.4.2 de esta NIF. La entidad determina que el cliente no puede beneficiarse
de la licencia sin los servicios de fabricacion; por lo tanto, no se cumplen los criterios del parrafo 42.4.2a).
Consecuentemente, la licencia y los servicios de fabricacién no son separables y la entidad trata la licencia y los
servicios de fabricacién como una sola obligacién a cumplir de vender el equipo fabricado al cliente.
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La entidad aplica la seccién 45 de esta NIF para determinar si la obligacion a cumplir se satisface en un momento
determinado o0 a lo largo del tiempo.

Ejemplo 16-Derechos de franquicia

La entidad celebra un contrato con un cliente y promete otorgar una licencia de franquicia que provee al cliente
el derecho de usar el nombre comercial de la entidad y vender los productos de la entidad por 10 afios. En
adicion a la licencia, la entidad también promete proveer al cliente el equipo necesario para operar una tienda
de la franquicia. A cambio de otorgar la licencia, la entidad recibe una regalia basada en ventas del 5% sobre las
ventas mensuales del cliente. La contraprestacion fija para el equipo es de $150,000, pagadero a la entrega del
equipo.

Identificacion de obligaciones a cumplir

La entidad evalda los bienes y servicios acordados con el cliente para determinar cuales son separables
conforme al parrafo 42.4.2 de esta NIF. La entidad observa que, como franquiciador, ha desarrollado una
practica de negocios de llevar a cabo actividades como anélisis de las preferencias cambiantes de los clientes
y la implementacion de mejoras a los productos, estrategias de precios, campafias de publicidad y eficiencia
operativa para apoyar el nombre de la franquicia. Sin embargo, la entidad concluye que estas actividades no
transfieren el control sobre bienes o servicios directamente al cliente porque son parte del compromiso de la
entidad de otorgar una licencia.

La entidad determina que tiene dos compromisos de transferir el control sobre bienes o servicios: uno de
otorgar una licencia y otro de transferir el control sobre equipo. Adicionalmente, la entidad concluye que éstos
son separables, debido a que el cliente puede beneficiarse de cada compromiso por si solo o junto con otros
recursos que estan disponibles de inmediato (ver el parrafo 42.4.2a) de esta NIF). Es decir, el cliente puede
beneficiarse de la licencia junto con el equipo que se entrega antes de la apertura de la franquicia y el equipo
puede usarse en la franquicia o venderse por un monto mayor a su valor de desecho. La entidad también
determina que el compromiso de otorgar la licencia de franquicia y de transferir el equipo son identificables por
separado, de acuerdo con el criterio del parrafo 42.4.2b) de esta NIF.

La entidad concluye que la licencia y el equipo no son insumos de un elemento combinado (es decir, no
representan un compromiso tnico con el cliente). Para sustentar esta conclusion, la entidad considera que no
esta proporcionando un servicio de integracién significativo que transforme la licenciay el equipo en un producto
combinado; es decir, ni la licencia ni el equipo se modifican o personalizan de forma significativa entre ellos.
Ademés, la entidad podria cumplir el compromiso de forma independiente por cada uno. Consecuentemente,
la entidad tiene dos obligaciones a cumplir:

a) lalicencia de franquicia; y

b) el equipo.

Asignacidn del precio de la transaccidn

La entidad determina que el precio de la transaccién incluye una contraprestacién fija de $150,000 y otra
contraprestacion variable (5% de las ventas del cliente). El precio de venta independiente del equipo es de
$150,000y la entidad otorga licencias de franquicias con regularidad a cambio del 5% de las ventas del cliente.

La entidad aplica el parrafo 44.6.2 de esta NIF para determinar si toda la contraprestacion variable deberia
asignarse a la obligacion a cumplir de transferir la licencia de franquicia y concluye que toda la contraprestacion
variable debe asignarse a la misma, porque se relaciona exclusivamente al compromiso de la entidad de
otorgarla. Adicionalmente, la entidad observa que la asignacién de los $150,000 al equipo y la regalia basada
en ventas a la licencia de franquicia serfa consistente con una asignacion basada en los precios de venta
independientes de la entidad en contratos similares. Consecuentemente, la entidad concluye que toda la
contraprestacion variable deberia asignarse a la obligacién a cumplir de otorgar la licencia de franquicia.
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Orientacion de aplicacion para licencias

La entidad evalta, conforme al pérrafo 42.4.20 de esta NIF, la naturaleza de su compromiso de otorgar la
licencia de franquicia. La entidad concluye que se cumplen los criterios del parrafo 42.4.20 y la naturaleza de su
compromiso es de proveer acceso a su propiedad intelectual tal como exista durante el periodo de la licencia,
debido a que:

a) el cliente razonablemente esperaria que la entidad llevarda a cabo actividades que afectardn
significativamente la propiedad intelectual a la cual el cliente tiene derecho. La capacidad del cliente de
obtener benéficos de la propiedad intelectual a la que tiene derecho el cliente procede sustancialmente
o depende, de las actividades esperadas de la entidad. Esto es con base en las practicas de la entidad de
llevar a cabo actividades tales como analizar las preferencias cambiantes de los clientes e implementar
mejoras a los productos, estrategias de precios, campafias de mercadotecnia y eficiencias operativas.
Adicionalmente, la entidad observa que debido a que una porcién de su compensacién depende del éxito
del franquiciado (por la regalia basada en ventas), la entidad comparte un interés econémico con el cliente
que indica que el cliente esperara que la entidad llevard a cabo dichas actividades para maximizar las
utilidades;

b) la licencia de franquicia requiere que el cliente implemente cualesquier cambios que resulten de dichas
actividades y asi se expone el cliente a cualesquier efectos positivos o negativos de las actividades bajo
franquicia;

¢) noobstante que el cliente pueda beneficiarse de las actividades por los derechos otorgados por la licencia,
los derechos no transfieren el control sobre un bien o servicio al cliente al realizar las mismas.

Debido a que se cumplen los criterios del parrafo 42.4.20, la entidad concluye que el compromiso de transferir
la licencia es una obligacién a cumplir a satisfacer a lo largo del tiempo conforme al parrafo 45.9.1a) de esta NIF.

La entidad también concluye que debido a que la contraprestacién est en la forma de una regalia basada en
ventas, que se relacionan de forma especifica con la licencia de franquicia (ver el parrafo 42.4.28), la entidad
aplica el parrafo 42.4.26 y, después de la transferencia de la licencia de franquicia, la entidad reconoce los
ingresos cuando ocurran las ventas mensuales del cliente porque la entidad concluye que esto describe de
forma razonable el progreso de la entidad hacia la satisfaccién completa de la obligacién a cumplir de la licencia
de la franquicia.

Ejemplo 17-Acceso a propiedad intelectual

Un club deportivo reconocido otorga a un cliente una licencia para el uso de su nombre y logotipo. El cliente,
un disefiador de ropa, tiene el derecho de usar el nombre y logotipo en sus productos, incluyendo camisetas,
gorras, tazas y toallas por un afio. A cambio de la licencia, la entidad recibira una contraprestacién fija de $2
millones y una regalia del 5% sobre las ventas de los productos que usan el nombre o logotipo. El cliente espera
que el equipo continuara jugando como un equipo competitivo.

La entidad evalta los bienes y servicios prometidos al cliente para determinar cuales son separables conforme
al parrafo 42.4.2 de esta NIF. La entidad concluye que su Gnica obligacion a cumplir es otorgar la licencia. Las
actividades adicionales asociadas con la licencia (es decir, continuar jugando partidos y proporcionar un equipo
competitivo) no transfieren directamente el control sobre un bien o servicio al cliente, porque son parte del
compromiso de la entidad de otorgar la licencia.

La entidad evalta la naturaleza de su compromiso de otorgar la licencia de franquicia conforme al pérrafo
42.4.20 de esta NIF, considerando lo siguiente:
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a) laentidad concluye que el cliente razonablemente esperaria que la entidad llevard a cabo actividades que
afectardn significativamente la propiedad intelectual (es decir, el nombre y logotipo) a la cual el cliente
tiene derecho. Esto es con base en las précticas de la entidad de llevar a cabo actividades que apoyan
y mantienen el valor del nombre y logo tales como continuar jugando como un equipo competitivo.
La entidad determina que la capacidad del cliente de obtener beneficios del nombre y logo procede
sustancialmente, o depende, de las actividades esperadas de la entidad. Adicionalmente, la entidad
observa que debido a que una porcidn de su compensacion depende del éxito del cliente (por la regalia
basada en ventas), la entidad comparte un interés econémico con el cliente que indica que el cliente
esperara que la entidad llevard a cabo dichas actividades para maximizar las utilidades del cliente;

b) laentidad observa que los derechos otorgados con la licencia exponen directamente al cliente a cualesquier
efectos positivos o negativos de las actividades de la entidad;

¢) laentidad también observa que no obstante que el cliente puede beneficiarse de las actividades por los
derechos otorgados por la licencia, los derechos no transfieren el control sobre un bien o servicio al cliente
al llevarse a cabo las actividades.

La entidad concluye que se cumplen los criterios del parrafo 42.4.20 de esta NIF y la naturaleza
del compromiso de la entidad de otorgar la licencia es la de proveer al cliente acceso a la propiedad
intelectual tal como existe durante el periodo de la licencia. Consecuentemente, la entidad trata la licencia
comprometida como una obligacion a cumplir a satisfacer a lo largo del tiempo (es decir, se cumple el criterio
del parrafo 45.9.1a) de esta NIF).

La entidad aplica los parrafos 45.10.1 al 45.10.13 de esta NIF para establecer un método que le permite
determinar el avance que representa su cumplimiento. En este caso, la entidad concluye que un método
basado en el tiempo seria la medida mas apropiada para determinar el avance hacia la satisfaccion completa
de la obligacién a cumplir correspondiente a la contraprestacion fija. Para la contraprestacion basada en
ventas, se aplica el parrafo 42.4.26 porque la regalia basada en ventas se relaciona sélo con la licencia que es
la Ginica obligacion a cumplir del contrato. La entidad concluye que el reconocimiento de los $2 millones de
contraprestacion fija como ingresos de forma proporcional a lo largo del tiempo mas el reconocimiento de la
regalia como ingresos cuando ocurren las ventas del cliente de sus productos, usando el nombre o logotipo del
equipo describe de forma razonable el progreso de la entidad hacia la completa satisfaccién de la obligacion a
cumplir de la licencia.

Opciones del cliente sobre bienes o servicios adicionales

Los ejemplos 18 al 20 ilustran los requerimientos en los parrafos 42.4.29 al 42.4.33 de esta NIF sobre las
opciones del cliente sobre bienes o servicios adicionales.

Ejemplo 18-0pcidn que da al cliente un derecho significativo (vales de descuento)

La entidad celebra un contrato para la venta del producto A en $1,000. Como parte del contrato, la entidad
otorga al cliente un vale de descuento del 40% para cualesquier compras futuras hasta por $1,000 en los
préximos 30 dias.

La entidad trata el compromiso de dar el descuento como una obligacién a cumplir separable del contrato para
la venta del producto A.

Para estimar el precio de venta independiente del vale de descuento conforme al parrafo 42.4.32 de esta NIF,
|la entidad estima una probabilidad del 75% de que un cliente redimird el vale y que el cliente comprard, en
promedio, $500 de productos adicionales. Consecuentemente, el precio de venta independiente del vale
de descuento del cliente es de $150 ($500 promedio de productos adicionales x 40% descuento x 75%
probabilidad de ejercer la opcion). El precio de venta independiente del producto Ay el vale de descuento y la
asignacion resultante del precio de la transaccion de $1,000 son como sigue:
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Precio de venta

Obligacién a cumplir independiente

Producto A $1,000
Vale de descuento 150

Total $ 1150

Asignacién del precio
_ delatransaccién

Producto A $ 870 ($1,000 + $1,150x $1,000)
Vale de descuento 130 ($150 + $1,150 x $1,000)

Total $ 1,000

La entidad asigna $870 al producto A y reconoce el ingreso para dicho producto cuando se transfiere el
control. La entidad asigna $130 al vale de descuento y reconoce el ingreso relativo cuando se redime por el
cliente para bienes o servicios o cuando caduca.

Ejemplo 19-Opcidn que no da al cliente un derecho significativo
(bienes o servicios adicionales)

Una entidad en la industria de telecomunicaciones celebra un contrato con un cliente para proveer un celular
y un servicio mensual de red por dos afios. El servicio de red incluye hasta 1,000 minutos de llamadas y 1,500
mensajes de texto cada mes por un costo mensual fijo. El contrato establece el precio de cualesquier minutos
de llamadas o textos adicionales que el cliente decida comprar en cualquier mes. Los precios de esos servicios
equivalen a sus precios de venta independientes.

La entidad determina que los compromisos de proveer el celular y servicio de red son obligaciones a cumplir
separadas, debido a que el cliente puede beneficiarse del celular y del servicio de red por si solo o con otros
recursos disponibles de inmediato al cliente de acuerdo con los criterios del parrafo 42.4.2a) de esta NIF.
Adicionalmente, el celular y el servicio de red son identificables por separado de acuerdo con los criterios del
parrafo 42.4.2b) (con base en los factores del pérrafo 42.4.4).

La entidad determina que la opcién de comprar los minutos de llamadas o textos adicionales no provee un
derecho significativo que el cliente no recibiria sin celebrar el contrato (ver el parrafo 42.4.31 de esta NIF) debido
a que los precios de los minutos de llamadas o textos adicionales reflejan los precios de venta independientes
de dichos servicios. Puesto que la opcién para minutos de llamadas o textos adicionales no otorga al cliente un
derechossignificativo, la entidad concluye que no es una obligacion a cumplir en el contrato. Consecuentemente,
la entidad no asigna ninguna porcién del precio de la transaccion a la opcién. La entidad debe reconocer los
ingresos para minutos de llamadas o textos adicionales sélo cuando la entidad provee esos servicios.

Ejemplo 20-Programa de lealtad de clientes

La entidad tiene un programa de lealtad de clientes que premia a un cliente con un punto de lealtad por cada
$200 de compras. Cada punto es redimible para un descuento de $20 en cualesquier compras futuras de los
productos de la entidad. Durante el periodo, los clientes compran productos por un total de $1,000,000 y ganan
5,000 puntos. La entidad espera la redencion de 4,500 puntos y estima un precio de venta independiente de
$18 por punto (un total de $90,000) con base en la probabilidad de redencion conforme al parrafo 42.4.32 de
esta NIF.

Los puntos dan a los clientes un derecho significativo que no recibirian sin la celebracion de un contrato.
Consecuentemente, la entidad concluye que el compromiso de proveer puntos al cliente es una obligacién a
cumplir. La entidad asigna el precio de la transaccién ($1,000,000) al producto y a los puntos con base en los
precios de venta independientes como sigue:
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Producto A $ 917,431 [$1,000,000 x ($1,000,000 precio de venta
independiente + $1,090,000)] como ingreso

Puntos 82,569 [$1,000,000 x ($90,000 precio de venta
independiente + $1,090,000)] como pasivo

Total $1,000,000

Alfinal del primer periodo, se han redimido 2,500 puntos y la entidad sigue esperando la redencion de un total
de 4,500 puntos. La entidad reconoce ingresos por la proporcién de los puntos redimidos por $45,872 [(2,500
puntos + 4,500 puntos) x $82,569]y mantiene un pasivo de $36,697 ($82,569 - $45,872) en relacion con los
puntos no redimidos al final del primer periodo.

Al final del segundo periodo, se han redimido 4,000 puntos acumulados. La entidad actualiza su estimacion de
los puntos que serdn redimidos y ahora espera que se redimiran un total de 4,800 puntos. La entidad reconoce
ingresos por la proporcion de los puntos redimidos por lealtad de $22,936 {[(total de 4,000 puntos redimidos
=+ total de 4,800 puntos que se esperan sean redimidos) x $82,569 asignacidn inicial] - $45,872 reconocidos
en el primer periodo}. El saldo del pasivo es $13,761 ($82,569 asignacion inicial - $68,808 de ingresos
acumulados reconocidos).

Cobros por adelantado no reembolsables

El ejemplo 21 ilustra los requerimientos de los pérrafos 42.4.38 al 42.4.41 de esta NIF sobre los cobros por
adelantado no reembolsables.

Ejemplo 21-Cobro por adelantado no reembolsable

Una entidad celebra un contrato con un cliente para otorgarle un afio de servicios de procesamiento de
transacciones. Los contratos de la entidad incluyen condiciones estdndares que son iguales para todos los
clientes. El contrato requiere que el cliente pague un importe por adelantado para incorporarlo en los sistemas y
procesos de la entidad. El pago es un monto minimo y no es reembolsable. El cliente puede renovar el contrato
cada afio sin pagos similares adicionales.

Las actividades de incorporar al cliente en los sistemas de la entidad no transfieren el control sobre ningtin bien
o servicio al cliente y, por ende, no dan origen a una obligacién a cumplir.

La entidad concluye que la opcién de renovar el contrato no provee al cliente un derecho significativo que éste
no recibiria sin celebrar dicho contrato (ver el parrafo 42.4.30 de esta NIF). El cobro por adelantado es, en efecto,
para los servicios futuros de procesamiento de transacciones. Consecuentemente, la entidad determina el precio
de latransaccion, el cual incluye el cobro por adelantado no reembolsable, y reconoce el ingreso por los servicios
al prestarlos, conforme al parrafo 42.4.39.

Contraprestacion variable

El ejemplo 22 ilustra los requerimientos de los parrafos 43.4.1 al 43.4.5 de esta NIF sobre la identificacion de la
contraprestacién variable. Los ejemplos 23 y 24 ilustran los requerimientos de los parrafos 43.4.21y 43.4.22 de
esta NIF sobre la restriccién para estimar el monto de la contraprestacién variable.

Ejemplo 22-Estimacion de la contraprestacién variable

La entidad celebra un contrato con un cliente para construir un activo a la medida considerando las necesidades
particulares del cliente. El compromiso de transferir el control sobre el activo representa una obligacién a
cumplir que se satisface a lo largo del tiempo. La contraprestacién acordada es de $1,500,000, pero se reducird
0 aumentara dependiendo de la fecha de finalizacion de la construccion. Especificamente, existird un premio o
castigo de $5,000 por cada dia anterior o posterior del 31 de marzo de 20X7, respectivamente, para la entrega
del activo.
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Adicionalmente, al terminar el activo, un tercero lo inspeccionard y debe asignar una calificacién con base en
las especificaciones establecidas en el contrato. Si el activo recibe una calificacion especifica, la entidad tendra
derecho a un bono de $75,000.

Al determinar el precio de la transaccién, la entidad prepara una estimacion separada para cada elemento de la
contraprestacién variable a la cual la entidad tendré derecho, utilizando los métodos de estimacién descritos en
el parrafo 43.4.4 de esta NIF:

a) la entidad decide utilizar el método del valor esperado para estimar el monto de la contraprestacién
variable asociada con la penalizacion o incentivo diario, debido a que este es el método que la entidad
cree que mejor predice el monto de la contraprestacion a la cual tendré derecho.

b) laentidad decide utilizar el método del monto més probable para estimar el monto de la contraprestacion
variable asociada con el bono, debido a que sélo existen dos posibles desenlaces ($75,000 o cero) y es el
método que la entidad cree que mejor predice el monto de la contraprestacion a la cual tendrd derecho.

La entidad considera los requerimientos de los parrafos 43.4.21y 43.4.22 de esta NIF sobre la restriccién para
estimar el monto de la contraprestacién variable para determinar si la entidad debe incluir todo o parte de su
estimacion de la contraprestacién variable en el precio de la transaccién.

Ejemplo 23-Derecho a devolver el producto

La entidad celebra 100 contratos con clientes. Cada contrato incluye la venta de un producto por $1,000 (100
productos x $1,000 = $100,000 contraprestacién total). Se cobra la venta en efectivo al momento de transferir
el control sobre el producto. La practica de negocios de la entidad es de permitir a un cliente devolver cualquier
producto no usado dentro de los 30 dias posteriores a la compra y recibir un reembolso total. El costo para la
entidad de cada producto es de $750.

La entidad aplica los requerimientos de esta NIF al portafolio de 100 contratos debido a que razonablemente
espera que, conforme al parrafo 10.4 de esta NIF, los efectos sobre los estados financieros de aplicar estos
requerimientos al portafolio no diferirian de forma significativa a la aplicacién de los requerimientos a cada
contrato individual del portafolio.

Debido a que el contrato permite al cliente devolver los productos, la contraprestacion recibida del cliente es
variable. Para estimar el monto de la contraprestacion variable a la cual la entidad tendrd derecho, la entidad
decide utilizar el método del valor esperado (ver el parrafo 43.4.4a) de esta NIF) debido a que es el método que
la entidad cree mejor predice el monto de la contraprestacion a la cual tendré derecho. Utilizando dicho método,
|la entidad estima que no se devolverdn 97 productos.

La entidad también considera los requerimientos de los parrafos 43.4.21 y 43.4.22 de esta NIF sobre la
restriccion para estimar el monto de la contraprestacion variable para determinar si el monto estimado de la
contraprestacion variable de $97,000 ($1,000 x 97 productos que no se espera que seran devueltos) puede
incluirse en el precio de la transaccion. La entidad considera los factores en el parrafo 43.4.22 de esta NIF y
determina que no obstante que las devoluciones se encuentran fuera del control de la entidad, tiene mucha
experiencia en la estimacion de las devoluciones de este producto y clase de cliente. Adicionalmente, se resolverd
la incertidumbre dentro de poco tiempo (es decir, durante el periodo de 30 dias establecido para aceptar para
devoluciones). Por lo tanto, la entidad concluye que es altamente probable que no ocurrird una reversion
importante del monto del ingreso acumulado reconocido (los $97,000) cuando se resuelva posteriormente la
incertidumbre (durante el periodo para devoluciones).

La entidad estima que el costo para recuperar los productos no sera importante y espera que los productos
devueltos puedan ser revendidos a un precio superior a su costo.
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Al transferir el control sobre los 100 productos, la entidad no reconoce ingresos por los tres productos que
espera seran devueltos. Consecuentemente, conforme a los parrafos 43.4.6 y 43.4.8 de esta NIF, la entidad
reconoce lo siguiente:

Cuenta por cobrar $100,000
Ingresos $97,000 "
Pasivo por reembolsos $ 3,000 2
Costo de ventas $72,750
Inventario por producto devuelto a recuperar $ 2,250 %
Inventarios $ 75,000

U $1,000 x 97 productos que no se espera sean devueltos.
2 $1,000 x 3 productos que se espera sean devueltos.

5 $750 x 3 productos por el derecho de recuperar los productos de los clientes al liquidar el pasivo por
reembolsos.

Ejemplo 24-Incentivo de descuento por volumen

El 1 de enero de 20X8 la entidad celebra un contrato con un cliente para vender el producto A en $1,000 por
unidad. Si el cliente compra mas de 1,000 unidades del producto A en un afio calendario, el contrato establece
que el precio por unidad se reduce en forma acumulada desde el inicio del contrato a $900 por unidad.
Consecuentemente, la contraprestacion del contrato es variable.

Durante el primer trimestre de 20X8, la entidad vende 75 unidades del producto A al cliente. La entidad estima
que las compras del cliente no excederdn el umbral de 1,000 unidades requerido para que el descuento por
volumen en el afio calendario sea aplicable.

La entidad considera los requerimientos de los pérrafos 43.4.21y 43.4.22 de esta NIF sobre la restriccion para
estimar el monto de la contraprestacion variable, incluyendo los factores en el parrafo 43.4.22 de esta NIF. La
entidad determina que tiene experiencia importante con este producto y con el patrén de compras del cliente.
Por lo tanto, la entidad concluye que es altamente probable que no ocurrira una reversion importante del monto
del ingreso acumulado reconocido ($1,000 por unidad) cuando se resuelva posteriormente la incertidumbre
(es decir, cuando se conozca el monto total de compras). Consecuentemente, la entidad reconoce ingresos de
$75,000 (75 unidades x $1,000) durante el primer trimestre de 20X8.

En mayo de 20X8, el cliente expande sus operaciones y en el sequndo trimestre de 20X8 la entidad le vende
600 unidades adicionales del producto A. En vista de las nuevas circunstancias, la entidad ahora estima que las
compras del cliente excederan el umbral de 1,000 unidades en el afio calendario y, por lo tanto, se obligard a
reducir en forma acumulada desde el inicio del contrato el precio por unidad a $900.

Como consecuencia, la entidad reconoce ingresos de $532,500 en el segundo trimestre de 20X8. Dicho monto
se integra por $540,000 de la venta de las 600 unidades (600 unidades x $900) menos el cambio del precio
de latransaccion de $7,500 (75 unidades x $100) por la reduccién de ingresos correspondientes a las unidades
vendidas durante el primer trimestre de 20X8 (ver los péarrafos 43.8.1y 43.8.2 de esta NIF).

Garantias
El ejemplo 25 ilustra los requerimientos de los pérrafos 43.4.15 al 43.4.20 de esta NIF sobre garantias. Ademas,

este ejemplo ilustra los requerimientos de los parrafos 42.4.2 al 42.4.4 para la identificacién de las obligaciones
acumplir.
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Ejemplo 25-Garantias

Una entidad proporciona a su cliente una garantia en la compra de un producto que fabrica. La garantia
proporciona seguridad de que el producto cumple con las especificaciones acordadas y funcionara como se
acordé por un afio desde la fecha de compra. El contrato también proporciona al cliente el derecho a recibir hasta
10 horas de servicios de entrenamiento sobre cémo operar el producto sin costo adicional.

La entidad evalda los bienes y servicios del contrato para determinar si son separables y, por ello, dan lugar a
obligaciones a cumplir separadas.

El producto y los servicios de entrenamiento pueden cada uno ser separable conforme a los péarrafos 42.4.2a)y
42.4.3 porque el cliente puede beneficiarse del producto por si solo sin recibir los servicios de entrenamiento
y puede beneficiarse de los servicios de entrenamiento junto con el producto que ya ha sido transferido
por la entidad. La entidad vende con regularidad el producto de forma separada sin proveer los servicios de
entrenamiento.

La entidad evalda a continuacién si sus compromisos de transferir el producto y proporcionar servicios de
entrenamiento son identificables por separado conforme a los parrafos 42.4.2b) y 42.4.4. La entidad no
proporciona un servicio importante de integracién de los servicios de entrenamiento con el producto [véase
el parrafo 42.4.4a)]. Estos no se modifican o personalizan mutuamente (véase el parrafo 42.4.4b)). El producto
y los servicios de entrenamiento no son altamente interdependientes o altamente interrelacionados (véase el
parrafo 42.4.4¢)). La entidad podria cumplir su compromiso de transferir el producto de forma independiente de
sus esfuerzos por proporcionar posteriormente los servicios de entrenamiento, y podria proporcionar servicios
de entrenamiento a cualquier cliente que hubiera adquirido anteriormente su producto. Por consiguiente, la
entidad concluye que su compromiso de transferir el producto y su compromiso de proporcionar servicios de
entrenamiento no son insumos de un elemento combinado y, por ello, son cada uno identificables por separado.

El producto y los servicios de entrenamiento son separables el uno del otro conforme al parrafo 42.4.2y, por
ello, dan lugar a dos obligaciones a cumplir separadas.

La entidad evalda el compromiso de proporcionar una garantia y observa que ésta proporciona al cliente la
seguridad de que el producto funcionard como esta previsto por un afio. La entidad concluye, conforme a los
parrafos 43.4.15 al 43.4.20 de esta NIF que la garantia no proporciona al cliente un bien o servicio ademas de
dicha seguridad y, por ello, la entidad no la reconoce como una obligacién a cumplir. La entidad reconoce la
garantia de acuerdo con los requerimientos de la NIF C-9, Provisiones, contingencias y compromisos.

En consecuencia, la entidad asigna el precio de la transaccion a las dos obligaciones a cumplir (el producto y los
servicios de entrenamiento) y reconoce los ingresos cuando (0 a medida que) se satisfacen dichas obligaciones.

Existencia de un componente importante de financiamiento

Los ejemplos 26 al 28 ilustran los requerimientos de los parrafos 43.5.1 al 43.5.6 de esta NIF sobre |a existencia
de un componente importante de financiamiento en el contrato.

Ejemplo 26-Componente importante de financiamiento y derecho a devolver

La entidad vende un producto a un cliente en $1,210 que se pagara 24 meses después de su entrega. El cliente
obtiene control sobre el producto al inicio del contrato. El contrato permite al cliente devolver el producto dentro
de 90 dias. El producto es nuevo y la entidad no tiene evidencia histdrica relevante de devoluciones del producto
u otra evidencia de mercado disponible.

El precio al contado del producto es de $1,000, el cual representa el monto que pagaria el cliente a la entrega
del mismo producto vendido bajo términos y condiciones idénticos al inicio del contrato. El costo del producto
para la entidad es de $800.
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La entidad no reconoce el ingreso cuando se transfiere el control sobre el producto al cliente, debido a que la
existencia del derecho de devolucion y la falta de evidencia histdrica relevante significa que la entidad no puede
concluir si es altamente probable que no ocurriré una reversién importante del monto del ingreso acumulado
reconocido conforme a los parrafos 43.4.21y 43.4.22 de esta NIF. Consecuentemente, el ingreso se reconoce
después de tres meses cuando caduca el derecho de devolucion.

El contrato incluye un componente importante de financiamiento, conforme a los parrafos 43.5.1 al 43.5.3 de
esta NIF, el cual es evidente debido a la diferencia entre el monto de la contraprestacion acordado de $1,210y
el precio al contado de $1,000 en la fecha en la que se transfiere el control sobre el producto al cliente.

El contrato incluye una tasa de interés implicita del 10% anual (es decir, la tasa de interés que en 24 meses
descuenta la contraprestacion acordada de $1,210 al precio al contado de $1,000). La entidad evalda la tasa y
concluye que representa la tasa que se reflejaria en una transaccién de financiamiento separada entre la entidad
y su cliente al inicio del contrato. Los siguientes asientos contables ilustran cémo trataria la entidad este contrato
conforme a los parrafos 43.4.7 al 43.4.14 de esta NIF:

a) Altransferir el control sobre el producto al cliente, conforme al pérrafo 43.4.8:

Activo por derecho a recuperar producto devuelto $800 "
Inventarios $800

U Este ejemplo no considera los costos esperados para recuperar el producto.

b)  Durante el periodo de tres meses con derecho de devolucién, conforme al parrafo 43.5.6 no se reconocen
intereses debido a que no se ha reconocido una cuenta por cobrar bajo el contrato.

¢)  Cuando caduca el derecho de devolucion (no se devuelve el producto):

Cuenta por cobrar $1,000?
Ingresos $1,000
Costo de ventas $800
Activo por derecho a recuperar el
producto devuelto $800

2 Se debe reconocer la cuenta por cobrar de acuerdo con la NIF C-20. Este ejemplo asume que no
hay diferencia importante entre el valor razonable de la cuenta por cobrar al inicio del contrato y
el valor razonable de la cuenta por cobrar al reconocerla cuando caduca el derecho de devolucién.
Adicionalmente, este ejemplo no considera ningtin deterioro de la cuenta por cobrar.

Desde la fecha que caduca el derecho de devolucién hasta que la entidad reciba el efectivo del cliente, se
reconocen los intereses ganados de acuerdo con la NIF C-20. Al determinar la tasa de interés efectiva de acuerdo
con la NIF C-20, la entidad considera el plazo restante del contrato de 21 meses.

Ejemplo 27-Determinacion de la tasa de descuento
La entidad celebra un contrato con un cliente para la venta de un equipo. Se transfiere el control sobre el equipo

al cliente cuando se firma el contrato. El monto establecido en el contrato es de $500,000, mas una tasa de
interés contractual del 6%, pagadero en 36 mensualidades de $15,211.
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Caso A-Tasa de descuento contractual refleja la tasa en una transaccion de financiamiento separada

Al determinar la tasa de descuento en el contrato que incluye un componente importante de financiamiento, la
entidad observa que la tasa de interés contractual del 6% refleja la tasa que serfa utilizada en una transaccién de
financiamiento separada entre la entidad y su cliente al inicio del contrato (es decir, la tasa de interés contractual
del 6% refleja las caracteristicas crediticias del cliente).

Los términos de mercado del financiamiento significan que el precio al contado del equipo es de $500,000.
Se reconoce este monto como ingreso y como una cuenta por cobrar al transferir el control sobre el equipo al
cliente. La entidad reconoce la cuenta por cobrar de acuerdo con la NIF C-20.

Caso B-Tasa de descuento contractual no refleja la tasa en una transaccion de financiamiento separada

Al determinar la tasa de descuento en el contrato que incluye un componente importante de financiamiento, la
entidad observa que la tasa de interés contractual del 6% es muy inferior a la tasa de interés del 15% que seria
utilizada en una transaccion de financiamiento separada entre la entidad y su cliente al inicio del contrato (es
decir, la tasa de interés contractual del 6% no refleja las caracteristicas crediticias del cliente). Esto implica que el
precio al contado es menor a $500,000.

Conforme al pérrafo 43.5.5 de esta NIF, la entidad determina el precio de la transaccién a través de un ajuste
a la contraprestacion acordada para reflejar los pagos contractuales utilizando la tasa de interés del 15% que
refleja las caracteristicas crediticias del cliente. Consecuentemente, la entidad determina que el precio de la
transaccion es de $438,796 (36 mensualidades de $15,211 descontado al 15%). La entidad reconoce el ingreso
y una cuenta por cobrar por este monto en el momento de transferencia de control sobre el equipo. La entidad
reconoce la cuenta por cobrar de acuerdo con la NIF C-20.

Ejemplo 28- Pago anticipado y evaluacion de la tasa de descuento

Una entidad celebra un contrato con un cliente para vender un activo. El control sobre el activo se transferird al
cliente en dos afos (es decir, la obligacion a cumplir serd satisfecha en un momento determinado). El contrato
incluye dos opciones de pago alternativas: pago de $50,000 en dos afios cuando el cliente obtiene el control
sobre el activo o pago de $38,000 cuando se firma el contrato. El cliente opta por pagar $38,000 cuando se
firma el contrato.

La entidad concluye que el contrato contiene un componente de financiacion significativo debido a la magnitud
de tiempo entre el momento en el que el cliente paga por el activo y el momento en el que la entidad transfiere
el control sobre el activo al cliente, asi como a las tasas de interés dominantes en el mercado.

La tasa de interés implicita en la transaccion es del 14.7%, que es la tasa de interés necesaria para hacer las
dos opciones de pago alternativas econémicamente equivalentes. Sin embargo, la entidad determina que,
conforme al parrafo 43.5.5 de esta NIF, la tasa que debe utilizarse para ajustar la contraprestacion acordada es
del 8%, que es la tasa de préstamo incremental de la entidad.

Los siguientes asientos contables ilustran cémo reconoceria la entidad el componente importante de
financiamiento:
a)  reconoce un anticipo del cliente por el pago de $38,000 recibido al inicio del contrato:

Efectivo $38,000
Anticipos de clientes $ 38,000
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b) durante los dos afios desde el inicio del contrato hasta la transferencia del control sobre el activo, la entidad
ajusta el importe acordado de contraprestacion (conforme al pérrafo 43.5.6 de esta NIF) y acredita al
anticipo del cliente por el reconocimiento de intereses sobre $38,000, al 8%, para dos afios:

Gastos por intereses $6,323 "
Anticipos de clientes $6,323

U $6,323 = $38,000 anticipo del cliente x (8% de interés por afio para dos afios).

¢)  Reconoce ingresos por la transferencia del control sobre el activo:

Anticipos de clientes $44,323
Ingresos $44,323

Contraprestacion por pagar a un cliente

El ejemplo 29 ilustra los requerimientos de los parrafos 43.7.1 al 43.7.3 de esta NIF sobre contraprestacién por
pagar a un cliente.

Ejemplo 29- Contraprestacién por pagar a un cliente

Una entidad que fabrica bienes consumibles celebra un contrato por un afio para vender bienes a un cliente que
es una gran cadena global de tiendas detallistas. El cliente se compromete a comprar al menos $100 millones
de productos durante el afio. El contrato también requiere que la entidad haga un pago no reembolsable de
$10 millones al cliente al inicio del contrato. El pago de $10 millones compensara al cliente por los cambios que
necesita realizar a sus estanterias para colocar los productos de la entidad.

La entidad considera los requerimientos de los parrafos 43.7.1 al 43.7.3 de esta NIF y concluye que el pago
al cliente no es a cambio de un bien o servicio separable procedente del cliente. Esto es porque la entidad
no obtiene el control sobre ninguna clase de derecho sobre las estanterias del cliente. Consecuentemente, la
entidad determina que, conforme al parrafo 43.7.1 de esta NIF, el pago de $10 millones es una reduccion del
precio de la transaccién.

La entidad aplica los requerimientos del parrafo 43.7.3 de esta NIF y concluye que el pago de $10 millones
se reconoce como una reduccion en el precio de la transaccién cuando la entidad reconoce el ingreso por la
transferencia de control sobre los bienes. El monto pagado al cliente se reconoce como un pago anticipado,
el cual se reducira al reconocer los ingresos por las ventas al cliente. Por lo tanto, cuando la entidad transfiere
el control sobre bienes al cliente, reduce el precio de la transaccion de cada bien en un 10% ($10 millones +
$100 millones). En el primer mes la entidad transfiere el control sobre $15 millones de bienes al cliente, y por
ello reconoce ingresos de $13.5 millones ($15 millones facturados menos la reduccién de $1.5 millones del
importe pagado al cliente).

Asignacion del precio de la transaccion entre las obligaciones a cumplir

Los ejemplos 30 al 32 ilustran los requerimientos de los parrafos 44.1 al 44.6.3 de esta NIF sobre la asignacion
del precio de la transaccidn entre las obligaciones a cumplir.

Ejemplo 30-Metodologia de asignacion

La entidad celebra un contrato con un cliente para vender los productos A, B y C a cambio de $1,000. La
entidad satisfara las obligaciones a cumplir para cada uno de los productos en distintos momentos. La entidad
regularmente vende el producto A por separado y, por lo tanto, su precio de venta independiente es directamente
observable. Los precios de venta independientes de los productos By C no son directamente observables.
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Debido a que los precios de venta independientes de los productos B y C no son directamente observables,
es necesario que la entidad los estime. Para estimar los precios de venta independientes, la entidad utiliza el
enfoque de evaluacion del mercado ajustado para el producto By el enfoque del costo esperado mds un margen
para el producto C. Al hacer dichas estimaciones, la entidad maximiza el uso de datos de entrada observables
(conforme al parrafo 44.4.3 de esta NIF). La entidad estima los precios de venta independientes como sigue:

Precio de venta

Producto independiente Método
A $ 500 Directamente observable (parrafo 44.4.2)
B 300 Enfoque de evaluacién de mercado ajustado (parrafo 44.4.4)
C __ 600 Enfoque del costo esperado més un margen (parrafo 44.4.4)
Total $1.400

El cliente recibe un descuento por comprar los tres productos debido a que el total de los precios de venta
independientes ($1,400) excede la contraprestacién acordada ($1,000). La entidad evalta si tiene evidencia
observable respecto de la obligacion a cumplir a la cual corresponde todo el descuento (conforme al pérrafo
44.5.2) y concluye que no la tiene. Consecuentemente, conforme a los parrafos 44.4.1y 44.5.1, se asigna el
descuento proporcionalmente a los tres productos como sigue:

Producto  Precio de venta asignado

A $ 357 ($500 + $1,400 x $1,000)

B 214 ($300 + $1,400 x $1,000)

C __ 429 ($600 + $1,400 x $1,000)
Total $1,000

Ejemplo 31-Asignacion de un descuento

Conforme al parrafo 44.5.1 de esta NIF, una entidad debe asignar el descuento proporcionalmente a todas
las obligaciones a cumplir del contrato, excepto cuando tenga evidencia observable de que el descuento esta
totalmente relacionado sélo con una o mds, pero no con todas, las obligaciones a cumplir de un contrato. Este
ejemploy el ejemplo 32 presentan situaciones en las cuales el descuento esta totalmente relacionado sélo con
una o mas, pero no con todas, las obligaciones a cumplir de un contrato.

En el primer caso, la entidad regularmente vende los productos A, By C por separado a los siguientes precios de
venta independientes:

Precio de venta

Producto independiente
X $ 400

B 650

c —430
Total 51500

Adicionalmente, la entidad regularmente vende los productos By C juntos en $700.
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Caso A-Asignacion de un descuento a una o mds obligaciones a cumplir

La entidad celebra un contrato con un cliente para vender los productos A, By Ca cambio de $1,100. La entidad
satisfard las obligaciones a cumplir para cada uno de los productos en distintos momentos determinados.

El contrato incluye un descuento total de $400, el cual se asignaria proporcionalmente a las tres obligaciones a
cumplir al asignar el precio de la transaccién usando el método de precios de venta independientes (conforme
al parrafo 44.5.1). Sin embargo, debido a que la entidad regularmente vende los productos By C juntos en
$700 y el producto A en $400, tiene evidencia que el descuento total deberia asignarse a los compromisos de
transferir el control sobre los productos By C conforme al pérrafo 44.5.2 de esta NIF.

Si la entidad transfiere control sobre los productos By C en el mismo momento, la entidad podria, para efectos
précticos, tratar la transferencia del control sobre dichos productos como una sola obligacién a cumplir. Es decir,
la entidad asignaria $700 del precio de la transaccién a esa sola obligacion a cumplir y reconoceria ingresos de
$700 al transferir simultdneamente el control sobre los productos By C al cliente.

Si el contrato requiere que la entidad transfiera el control sobre los productos By C en distintos momentos,
entonces se asignaria los $700 de manera individual a los compromisos de transferir el control sobre el
producto B (precio de venta independiente de $650) y el producto C (precio de venta independiente de $450)
como sigue:

Producto  Precio de venta asignado

B $ 414 ($650 + $1,100 x $700)
C 286 ($450 + $1,100 x $700)
Total $700

Caso B-£l enfoque residual es apropiado

La entidad celebra un contrato con un cliente para vender los productos A, By C como se describe en el caso A. El
contrato también incluye un compromiso de transferir el control sobre el producto D. La contraprestacién total en
el contrato es de $1,300. El precio de venta independiente del producto D es altamente variable (ver el pérrafo
44.4 4c) de esta NIF) debido a que la entidad vende el producto D a distintos clientes en un rango amplio de
montos (de $100 a $400). Consecuentemente, la entidad decide estimar el precio de venta independiente del
producto D utilizando el enfoque residual.

Antes de estimar el precio de venta independiente del producto D utilizando el enfoque residual, la entidad
evalda si alguna porcion del descuento deberia asignarse a las otras obligaciones a cumplir en el contrato
conforme a los pérrafos 44.5.2 y 44.5.3 de esta NIF.

Comoenel casoA, debido a que la entidad regularmente vende los productos By Cjuntos en $700y el producto
Aen $400, tiene evidencia observable que $1,100 deberian asignarse a esos tres productos como en el caso
A. Utilizando el enfoque residual, la entidad estima el precio de venta independiente del producto D en $200
como sigue:

Precio de venta

Producto independiente Método
AByC $ 1,100 Ver caso A
D 200 Enfoque residual (parrafo 44.4.4)
Total $ 1300

La entidad observa que los $200 resultantes asignados al producto D caen dentro del rango de sus precios
de venta observables (de $100 a $400). Por lo tanto, la asignacién anterior es consistente con el objetivo de
asignacion establecido en el parrafo 44.1 de esta NIF y los requerimientos del parrafo 44.4.3.
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Caso C-El enfoque residual no es apropiado

Los mismos hechos del caso B aplican al caso C, excepto que el precio de la transaccion es de $1,150 en vez de
$1,300. Consecuentemente, la aplicacion del enfoque residual resultaria en un precio de venta independiente
de $50 para el producto D (precio de la transaccion de $1,150 menos los $1,100 asignados a los productos A, B
y C). La entidad concluye que los $50 no representarian fielmente el monto de la contraprestacién a la cual la
entidad considera tener derecho a cambio de la satisfaccién de su obligacién a cumplir de transferir el control
sobre el producto D, debido a que los $50 no se aproximan al precio de venta independiente del producto
D, el cual tiene un rango de $100 a $400. Consecuentemente, la entidad necesita estudiar todos sus datos
observables, incluyendo los reportes de ventas y margenes, para estimar el precio de venta independiente del
producto D utilizando otro método aceptable. La entidad entonces asigna el precio total de la transaccion de
$1,150 a los productos A, B, Cy D utilizando los precios de venta independientes relativos de dichos productos
conforme a los parrafos 44.1 al 44.4.5 de esta NIF.

Ejemplo 32-Asignacién de un descuento

En adicidn a la venta de hospedaje, un hotel también vende paquetes como sigue:
e Paquete A- hospedaje y comidas pagados (HCP)

e Paquete B - hospedaje y boleto de avién pagados (HAP)

e Paquete C - hospedaje, boleto de avion y comidas pagados (HACP)

e Paquete D - hospedaje, boleto de avién, comidas y transporte pagados (HTP)

Los precios de venta por persona de cada paquete para dos noches a cierto destino turistico son como sigue:

Producto Precio de venta
HCP $3,000
HAP $5,000
HACP $5,500
HTP $5,600

El hotel negocia con las aerolineas y taxis locales la adquisicion de boletos de avién y vales de taxi a precios
reducidos, comparados con los precios vendidos directamente por las aerolineas y los taxis al ptblico. El hotel
se compromete a comprar un nimero especifico de boletos de avién y vales de taxi y esta obligado pagarlos
independientemente de si logra revenderlos. Los precios reducidos pagados por el hotel se negocian y se
acuerdan con anticipacion.

El hotel determina los precios de venta a los clientes y vende los paquetes y cobra la contraprestacion a los
clientes al momento de venderlos. Con base en los indicadores en el parrafo 42.4.12 de esta NIF, el hotel
concluye que controla los boletos de avién y vales de taxi antes de su transferencia al cliente. Por lo tanto, el
hotel concluye que actta como proveedor principal en la transaccién y reconoce el ingreso por el monto bruto
de la contraprestacion a la cual tiene derecho a cambio de los paquetes transferidos. Como uno de los elementos
clave de la administracién hotelera es determinar los ingresos y costos departamentales con los cuales evalta la
eficiencia de operacién, es muy importante asignar adecuadamente los precios de venta.

Los precios de venta independientes del hotel para dos noches son como sigue:

Producto Precio de venta independiente
Hospedaje $ 2,500
Comida 2,000
Transporte _ 1,000

Total $5,500
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Caso A-Asignacion del descuento con HCP

Se asignarian los $3,000 de manera individual a los compromisos de dar el hospedaje (precio de venta
independiente de $2,500) y las comidas (precio de venta independiente de $2,000) como sigue:

Producto  Precio de venta asignado
Hospedaje $ 1,667 ($2,500 + $4,500 x $3,000)
Comidas 1333 ($2,000 + $4,500 x $3,000)
Total $ 3,000

Caso B-Asignacion del descuento con HAP

Debido a que el hotel no vende boletos de avion por separado, se asignarian los $5,000 a la obligacion a cumplir
combinada de dar el hospedaje y el boleto de avién.

Caso C-Asignacion del descuento con HACP

Se asignarian los $5,500 a los compromisos considerando que sélo se vende el boleto de avion junto con el
hospedaje en $5,000 y las comidas (precio de venta independiente de $2,000) como sigue:

Producto  Precio de venta asignado
HAP $ 3,929 ($5,000 + $7,000 x $5,500)
Comidas 1,571 ($2,000 + $7,000 x $5,500)
Total $ 5,500

Caso D-Asignacién del descuento con HTP

Se asignarian los $5,600 de manera individual a los compromisos de (1) dar el hospedaje y avion (precio de
venta independiente de $5,000), las comidas (precio de venta independiente de $2,000)y el transporte (precio
de venta independiente de $1,000) como sigue:

Producto  Precio de venta asignado

HAP $ 3,500 ($5,000 + $8,000 x $5,600)

Comidas 1,400 ($2,000 + $8,000 x $5,600)

Transporte 700 ($1,000 + $8,000 x $5,600)
Total $ 5600

Lo anterior considera que el método residual no es apropiado porque los $100 que resultaria ($5,600 - $5,500)
no representarian fielmente el monto de la contraprestacion a la cual la entidad considera tener derecho a
cambio de la satisfaccion de su obligacién a cumplir de prestar el servicio de transporte, debido a que los $100
no se aproximan al precio de venta independiente del transporte, el cual tiene un rango de $500 a $1,000.
Acuerdos de recompra

El ejemplo 33 ilustra los requerimientos del parrafo 45.8.2 al 45.8.14 de esta NIF sobre los acuerdos de
recompra.

Ejemplo 33-Acuerdos de recompra

La entidad celebra un contrato con un cliente para la venta de una maquina el 1 de enero de 20X7 por $1 mill6n.
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Caso A-Opcidn de compra: financiamiento

El contrato incluye una opcion de recompra que otorga a la entidad el derecho de recomprar la méquina en $1.1
millén a mds tardar el 31 de diciembre de 20X7.

No se transfiere el control sobre la maquina al cliente el 1 de enero de 20X7 porque la entidad tiene el
derecho de recomprar la maquina y, por lo tanto, se limita la capacidad del cliente de dirigir el uso y obtener
sustancialmente todos los beneficios econdmicos futuros remanentes de la misma. Consecuentemente,
conforme al parrafo 45.8.4 de esta NIF, la entidad trata la transaccion como un financiamiento, debido a que el
precio de ejercicio de la opcion es superior al precio de venta original. Conforme al parrafo 45.8.6 de esta NIF, la
entidad no da de baja la méquina, sino que reconoce el efectivo recibido como un pasivo financiero. La entidad
también reconoce un gasto por interés para la diferencia entre el precio de ejercicio ($1.1 millon) y el efectivo
recibido ($1 millén), la cual aumenta el pasivo durante el afio.

El 31 de diciembre de 20X7, si vence la opcion sin ejercerse, la entidad da de baja el pasivo y reconoce ingresos
por $1.1 millon.

Caso B-Opcidn de venta: arrendamiento

En lugar de tener una opcién de compra, el contrato incluye una opcion de venta que obliga a la entidad a
recomprar la maquina, a solicitud del cliente, en $900,000 a mas tardar el 31 de diciembre de 20X7. Se espera
que el valor de mercado de la maquina serd de $750,000 al 31 de diciembre de 20X7.

Alinicio del contrato, la entidad evalta si el cliente tiene un incentivo econémico importante de ejercer la opcién
de venta, para determinar cémo reconocer la transferencia del control sobre la méquina (ver los parrafos 45.8.8
al 45.8.14 de esta NIF). La entidad concluye que el cliente tiene un incentivo econémico importante de ejercer
la opcién de venta porque el precio de recompra excede de manera importante el precio de mercado esperado
de la méquina en la fecha de recompra. La entidad determina que no hay factores relevantes adicionales para
considerar en la determinacién de si el cliente tiene un incentivo econdmico importante de ejercer la opcién
de venta. Consecuentemente, la entidad concluye que no se transfiere el control sobre la maquina al cliente,
porque se limita la capacidad del cliente de dirigir el uso, y obtener sustancialmente todos los beneficios
econdmicos futuros remanentes, de la misma.

Conforme a los parrafos 45.8.8 y 45.8.9 de esta NIF, la entidad trata la transaccién como un arrendamiento de
acuerdo con la norma correspondiente a arrendamientos.

Acuerdos de entrega posterior a la facturacion

El ejemplo 34 ilustra los requerimientos de los parrafos 45.8.17 al 45.8.20 de esta NIF sobre los acuerdos de
entrega posterior a la facturacién.

Ejemplo 34-Acuerdo de entrega posterior a la facturacion

El 1 de enero de 20X8 la entidad celebra un contrato con un cliente para la venta de una maquina y refaccio-
nes. El tiempo para fabricar la mdquina y las refacciones es de dos afios.

Al terminar la fabricacion, la entidad demuestra que la maquina y refacciones cumplen con las especificaciones
acordadas en el contrato. Los compromisos de transferir el control sobre la maquina y las refacciones
son separables y resultan en dos obligaciones a cumplir que seran satisfechas cada una en un momento
determinado. EI 31 de diciembre de 20X9, el cliente paga la maquinayy las refacciones, pero sélo toma posesién
fisica de la maquina. No obstante que el cliente inspecciona y acepta las refacciones, solicita a la entidad que
guarde las refacciones en su bodega debido a la cercania con la fébrica de cliente y la falta de espacio en la
fabrica del cliente. El cliente tiene el titulo de las refacciones, y en la bodega de la entidad se pueden identificar
que son del cliente. Adicionalmente, la entidad guarda las refacciones en una seccién separada de su bodega,
y las refacciones se encuentran listas para su embarque inmediato a solicitud del cliente. La entidad espera
guardar las refacciones de dos a cuatro afios y no tiene la capacidad de usarlas o dirigirlas a otro cliente.
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La entidad identifica el compromiso de prestar los servicios de custodia como una obligacién a cumplir
porque representa un servicio proporcionado al cliente y es separable de la méaquina y las refacciones.
Consecuentemente, la entidad identifica tres obligaciones a cumplir en el contrato. Se asigna el precio de la
transaccion a las tres obligaciones a cumpliry se reconocen los ingresos cuando se transfiere el control al cliente.

Se transfiere el control sobre la maquina al cliente el 31 de diciembre de 20X9 cuando el cliente toma posesion
fisica de ella. La entidad evalta los indicadores del parrafo 45.8.1 de esta NIF para determinar el momento en el
cual se transfiere el control sobre las refacciones al cliente, observando que la entidad ha cobrado las refacciones,
el cliente tiene el titulo de las refacciones y ha inspeccionado y aceptado las mismas. Adicionalmente, la
entidad concluye que se cumplen todos los criterios del parrafo 45.8.19 de esta NIF, lo cual es necesario para el
reconocimiento de ingresos en un acuerdo de entrega posterior a la facturacion. Por ende, la entidad reconoce
los ingresos para las refacciones el 31 de diciembre de 20X9 cuando se transfiere el control al cliente.

La obligacién a cumplir para la prestacion de los servicios de custodia se satisface a lo largo del tiempo al proveer
dichos servicios.

Satisfaccion de obligaciones a cumplir a lo largo del tiempo

Los ejemplos 35 al 38 ilustran los requerimientos de los pérrafos 45.9.1 al 45.9.14 de esta NIF sobre las
obligaciones a cumplir satisfechas a lo largo de tiempo.

Ejemplo 35-El cliente recibe y consume simultaneamente los beneficios

La entidad celebra un contrato para la prestacion de servicios mensuales de procesamiento de némina a un
cliente por un afio.

Los servicios de procesamiento de némina acordados se consideran una sola obligacién a cumplir conforme
al parrafo 42.1b) de esta NIF. La obligacién a cumplir se satisface a lo largo del tiempo conforme al
parrafo 45.9.1a) de esta NIF debido a que el cliente recibe y consume simultaneamente los beneficios del
cumplimiento de la entidad al procesar cada transaccion de némina al momento que ocurre cada transaccién.
El hecho de que otra entidad no tendria que realizar nuevamente los servicios de procesamiento de némina
para el servicio que la entidad ha proporcionado hasta la fecha, también demuestra que el cliente recibe y
consume simultaneamente los beneficios del cumplimiento de la entidad a medida que ésta cumple. (La
entidad no considera cualesquiera restricciones practicas para transferir la obligacion a cumplir restante,
incluyendo las actividades de preparacion que tendrian que llevarse a cabo por otra entidad.) La entidad
reconoce el ingreso a lo largo del tiempo al determinar su avance hacia la satisfaccion completa de la
obligacion a cumplir conforme a los pérrafos 45.10.1 al 45.10.13 de esta NIF.

Ejemplo 36-Determinacién del uso alternativo y derecho exigible al cobro

La entidad celebra un contrato con un cliente para la prestacién de un servicio de consultoria que requiere la
emision de su opinion profesional. La opinidn profesional se relaciona con hechos y circunstancias particulares
del cliente. Si el cliente fuera a rescindir el contrato de consultoria por razones distintas al incumplimiento de la
entidad, el contrato requiere que el cliente compense a la entidad por los costos incurridos més un margen del
15%. El margen del 15% se asemeja al margen de utilidad que la entidad realiza en contratos similares.

La entidad considera los parrafos 45.9.1 al 45.9.3 de esta NIF para determinar si el cliente recibe y consume
simultdneamente los beneficios del cumplimiento de la entidad. Si la entidad no pudiera satisfacer su obligacion
y el cliente fuera a contratar a otra firma de consultoria para emitir la opinion, la otra firma de consultoria tendria
que realizar nuevamente y de forma sustancial el trabajo que la entidad hubiera completado hasta la fecha,
porque la otra firma de consultoria no tendria el beneficio de cualquier trabajo en proceso completado por la
entidad. La naturaleza de la opinion profesional es tal que el cliente recibird los beneficios del cumplimiento de
la entidad sélo cuando el cliente recibe la opinion profesional. Consecuentemente, la entidad concluye que los
criterios del parrafo 45.9.1a) de esta NIF no se cumplen.
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Sin embargo, la obligacion a cumplir de la entidad cumple con el criterio del parrafo 45.9.1c) de esta NIF y es
una obligacién a cumplir a satisfacer a lo largo del tiempo debido a los dos siguientes factores:

a) conforme a los parrafos 45.9.5 al 45.9.8 de esta NIF, el desarrollo de la opinion profesional no crea un
activo con un uso alternativo para la entidad porque la opinion profesional se relaciona con hechos y
circunstancias particulares del cliente. Por lo tanto, existe una restriccion practica sobre la habilidad de la
entidad a redirigir facilmente el activo a otro cliente.

b) conforme a los parrafos 45.9.9 al 45.9.14 de esta NIF, la entidad tiene un derecho exigible al cobro por su
cumplimiento hasta la fecha por sus costos mas un margen que se asemeja al margen de utilidad en otros
contratos similares.

Consecuentemente, la entidad reconoce los ingresos a lo largo del tiempo en funcién del avance hacia la
satisfaccion completa de la obligacion a cumplir conforme a los parrafos 45.10.1 al 45.10.13 de esta NIF.

Ejemplo 37-Derecho exigible al cobro por el cumplimiento hasta la fecha

La entidad celebra un contrato con un cliente para fabricar una méquina. El calendario de pagos en el
contrato establece que el cliente debe hacer un pago adelantado del 10% del monto del contrato al
inicio del contrato, pagos regulares durante el periodo de construccién (cubriendo el 50% del monto del
contrato), y un pago final del 40% del monto del contrato hasta terminar la construccién y que la maquina
haya pasado las pruebas de funcionamiento establecidas. Los pagos son no reembolsables a menos que
no cumpla con lo acordado. Si el cliente cancela el contrato, la entidad tendra derecho sélo a quedarse con
cualesquiera pagos recibidos del cliente. La entidad no tiene derechos adicionales a la contraprestacién del
cliente.

Al inicio del contrato, la entidad evalda si su obligacién a cumplir para fabricar la maquina es una obligacion a
cumplir a satisfacer a lo largo del tiempo conforme al parrafo 45.9.1 de esta NIF.

Como parte de la determinacion, la entidad debe considerar si tiene un derecho exigible al cobro para su
cumplimiento hasta la fecha, conforme a los parrafos 45.9.1¢) y 45.9.9 al 45.9.14 de esta NIF, si el cliente
fuera a rescindir el contrato por razones distintas al incumplimiento de la entidad. No obstante que los pagos
hechos por el cliente son no reembolsables, no se espera que, a lo largo del contrato, el monto acumulado de
dichos pagos correspondan por lo menos al monto que serfa necesario para compensar a la entidad por su
cumplimiento hasta la fecha, debido a que en varios momentos durante la construccién el monto acumulado
de la contraprestacién pagada por el cliente puede ser inferior al precio de venta de la maquina parcialmente
terminada en ese momento. Consecuentemente, la entidad no tiene derecho exigible al cobro por su
cumplimiento hasta la fecha.

Debido a que la entidad no tiene derecho exigible al cobro por su cumplimiento hasta la fecha, su obligacién a
cumplir no se satisface a lo largo del tiempo conforme al parrafo 45.9.7c) de esta NIF. Por lo tanto, la entidad no
necesita determinar si la maquina tendria un uso alternativo para la entidad. La entidad también concluye que
no cumple con los criterios en los incisos a) o b) del parrafo 45.9.1 de esta NIF y, por ende, la entidad trata la
construccién de la maquina como una obligacion a cumplir a satisfacer en un momento determinado (al pasar
las pruebas de funcionamiento) conforme al parrafo 45.8.1 de esta NIF.

Ejemplo 38-Determinacidn de si una obligacion a cumplir se satisface en un momento
determinado o a lo largo del tiempo

La entidad desarrolla un complejo multi-residencial. Un cliente celebra un contrato obligatorio con la entidad
para adquirir una unidad especifica la cual esta bajo construccion. Cada unidad tiene un disefio y tamafio
similar, pero otros atributos de las unidades son distintos (por ejemplo, la ubicacion de la unidad dentro del
complejo).
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Caso A-La entidad no tiene un derecho exigible al cobro por su cumplimiento hasta la fecha

El cliente paga un depésito al celebrar el contrato; dicho depdsito es reembolsable sélo sila entidad no completa
a construccién de la unidad de acuerdo con el contrato. El monto restante del precio del contrato es pagadero
al cumplimiento del contrato, cuando el cliente obtiene posesion fisica de la unidad. Si el cliente incumple el
contrato antes que la unidad esté totalmente construida, la entidad sélo tiene el derecho de quedarse con el
depdsito.

Al inicio del contrato, la entidad aplica el parrafo 45.9.1¢) de esta NIF para determinar si su compromiso de
construir y transferir el control sobre la unidad al cliente es una obligacion a cumplir a satisfacer a lo largo del
tiempo. La entidad determina que no tiene un derecho exigible al cobro por su cumplimiento hasta la fecha
porque éste se genera hasta terminar la construccion de la unidad; la entidad sélo tiene el derecho de quedarse
con el depdsito pagado por el cliente. Debido a que la entidad no tiene un derecho exigible al cobro por su
cumplimiento hasta la fecha, su obligacion a cumplir no es una obligacion a cumplir a satisfacer a lo largo del
tiempo conforme al pérrafo 45.9.1c) de esta NIF, por lo que la entidad trata la venta de la unidad como una
obligacion a cumplir a satisfacer en un momento determinado conforme al pérrafo 45.8.1 de esta NIF.

Caso B-La entidad tiene un derecho exigible al cobro por su cumplimiento hasta la fecha

El cliente paga un depdsito no reembolsable al celebrar el contrato y hara pagos de acuerdo con el avance
durante la construccién de la unidad. El contrato incluye términos restrictivos importantes que impiden que la
entidad dirija la unidad a otro cliente. Adicionalmente, el cliente no tiene el derecho a rescindir el contrato a
menos que la entidad incumpla con sus obligaciones. Si el cliente incumple con sus obligaciones al no hacer
oportunamente los pagos estipulados en el contrato, la entidad tendria el derecho a toda la contraprestacién
acordada en el contrato si termina la construccién de la unidad. Las leyes y su jurisprudencia han sostenido
derechos similares a las desarrolladoras a requerir el cumplimiento del cliente, sujeto a que la entidad cumpla
con sus obligaciones de acuerdo con el contrato.

Al inicio del contrato, la entidad aplica el parrafo 45.9.1c) de esta NIF para determinar si su compromiso de
construir y transferir el control sobre la unidad al cliente es una obligacion a cumplir a satisfacer a lo largo del
tiempo. La entidad determina que el activo (la unidad) no tiene un uso alternativo para la entidad, porque
el contrato impide que la entidad dirija la unidad especifica a otro cliente. La entidad no debe considerar la
posibilidad de una cancelacion del contrato al evaluar si la entidad puede dirigir la unidad a otro cliente.

La entidad también tiene derecho al cobro por su cumplimiento hasta la fecha conforme a los parrafos 45.9.9
al 45.9.14 de esta NIF, debido a que si el cliente no cumple con sus obligaciones, la entidad tendria un derecho
exigible por toda la contraprestacion acordada en el contrato si cumple con lo acordado.

Por lo tanto, los términos del contrato y las précticas locales legales indican que existe un derecho al cobro por
el cumplimiento hasta la fecha. Consecuentemente, se cumplen los criterios del parrafo 45.9.1¢) de esta NIF y
la entidad tiene una obligacion a cumplir a satisfacer a lo largo del tiempo. Para reconocer los ingresos relativos,
la entidad evaltia su avance hacia la satisfaccion completa de su obligacién a cumplir conforme a los parrafos
45.10.1al 45.10.14 de esta NIF.

En la construccion de un complejo multi-residencial, la entidad puede tener muchos contratos con clientes
individuales para la construccion de unidades individuales dentro del complejo. La entidad trataria cada
contrato de manera separada. Sin embargo, dependiendo de la naturaleza del complejo, podra ser necesario
reflejar el cumplimiento de la entidad en cuanto a comprometerse a la construccién de la infraestructura basica
y la construccidn de dreas comunes, al determinar su avance hacia la satisfaccion completa de sus obligaciones
a cumplir en cada contrato.
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Caso C-La entidad tiene un derecho exigible al cobro por su cumplimiento hasta la fecha

Los mismos antecedentes del Caso B aplican al Caso C, excepto que en caso de incumplimiento por el cliente, la
entidad puede obligar al cliente a cumplir de acuerdo con el contrato o la entidad puede rescindir el contrato a
cambio del activo bajo construccién y recibir una penalizacion equivalente a una porcién del monto del contrato.

No obstante que la entidad podria rescindir el contrato (en cuyo caso la obligacién del cliente se limitaria a
transferir el control sobre la unidad parcialmente terminada a la entidad y pagar la penalizacion mencionada),
ésta tiene un derecho al cobro por su cumplimiento hasta la fecha porque también podria elegir hacer respetar
sus derechos al cobro completo de acuerdo con el contrato. El hecho de que la entidad puede elegir rescindir el
contrato en caso de incumplimiento por parte del cliente no afectaria dicha determinacién de si tiene derecho al
cobro por su cumplimiento hasta la fecha (ver el parrafo 45.9.12 de esta NIF), siempre y cuando los derechos de
|a entidad a requerir al cliente cumplir de acuerdo con el contrato (es decir, pagar la contraprestacion acordada)
sean exigibles.

Determinacion del avance hacia la satisfaccion completa de una obligacion a cumplir

Los ejemplos 39 y 40 ilustran los requerimientos de los parrafos 45.10.1 al 45.10.13 de esta NIF sobre la
determinacion del avance hacia la satisfaccién completa de una obligacion a cumplir a satisfacer a lo largo del
tiempo.

Ejemplo 39-Determinacién del avance al poner a la disposicion los bienes o servicios

Una entidad, duefia y administradora de clubes deportivos, celebra un contrato de un afio con un cliente para
darle acceso a cualesquier de sus clubes. El cliente tiene uso ilimitado de los clubes y se compromete a pagar
$5,000 por mes.

La entidad determina que su compromiso con el cliente consiste en poner sus clubes a su disposicién para su
uso cuando quiera, debido a que la frecuencia con la cual el cliente usa los clubes no afecta el monto de los
bienes y servicios pendientes a los cuales tiene derecho el cliente. La entidad concluye que el cliente recibe
y consume simultdneamente los beneficios del cumplimiento de la entidad al poner ésta a su disposicién los
clubes. Consecuentemente, la obligacion a cumplir de la entidad se satisface a lo largo del tiempo conforme al
parrafo 45.9.1a) de esta NIF.

La entidad también determina que el cliente se beneficia del servicio que proporciona la entidad, de poner a
su disposicién los clubes a lo largo del afio (es decir, el cliente se beneficia al tener a su disposicion los clubes,
independientemente de si los usa o no.) Consecuentemente, la entidad concluye que la mejor determinacion
del avance hacia la satisfaccion completa de la obligacion a cumplir a lo largo del tiempo es una medida basada
en el tiempo y reconoce los ingresos con base en linea recta a lo largo del afio a razén de $5,000 por mes.

Ejemplo 40-Materiales no instalados

En noviembre de 20X2, una entidad celebra un contrato con un cliente para renovar un edificio de tres pisos,
incluyendo la instalacion de nuevos elevadores, por una contraprestacion total de $2,500,000. El servicio de
renovacién acordado, incluyendo la instalacion de los elevadores, es una sola obligacién a cumplir a satisfacer a
lo largo del tiempo. Los costos totales esperados son $2,000,000, incluyendo $800,000 para los elevadores. La
entidad determina que acttia como proveedor principal conforme a los parrafos 42.4.6 al 42.4.14 de esta NIF,
debido a que obtiene control sobre los elevadores antes de que sean transferidos al cliente.

Un resumen del precio de la transaccién y los costos esperados es como sigue:

Precio de la transaccion $2,500,000
Costos esperados:
Elevadores $ 800,000
Otros costos _ 1,200,000

Costos totales esperados $2.000,000
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La entidad usa un método de entrada basado en los costos incurridos para determinar su avance hacia la
satisfaccion completa de la obligacion a cumplir. La entidad evalta si los costos incurridos para adquirir los
elevadores son proporcionales al avance de la entidad en la satisfaccién de la obligacién a cumplir, conforme al
parrafo 45.10.11 de esta NIF. El cliente obtiene el control sobre los elevadores cuando se entregan en el edificio
en diciembre de 20X2, no obstante que dichos elevadores no se instalardn hasta junio de 20X3. El costo de
adquisicion de los elevadores ($800,000) representa una proporcién importante de los costos totales esperados
para satisfacer completamente la obligacién a cumplir ($2,000,000). La entidad no se involucra en el disefio o
fabricacién de los elevadores.

La entidad concluye que la inclusién del costo de los elevadores en la determinacién del avance resultaria en
una sobrevaluacién del avance hacia cumplimiento de la entidad. Consecuentemente, conforme al pérrafo
45.10.11 de esta NIF, la entidad ajusta su determinacion del avance para excluir el costo de adquisicion de los
elevadores de la valuacién de los costos incurridos y del precio de la transaccién. La entidad reconoce el ingreso
por la transferencia del control sobre los elevadores equivalente a su costo de adquisicién (es decir, con un
margen cero).

Al 31 de diciembre de 20X2, la entidad observa que:
e los otros costos incurridos (excluyendo los elevadores) son $300,000; y
o elavance es del 25%($300,000 + $1,200,000).

Consecuentemente, al 31 de diciembre de 20X2, la entidad reconoce lo siguiente:

Ingresos $ 1,225,000 ¥
Costo de ventas __1.100,000 ®
Utilidad $ 125000

3 Elingreso reconocido se calcula como (25% x $1,700,000) + $800,000, siendo $1,700,000 el precio de
|a transaccion ($2,500,000 menos el costo de los elevadores de $800,000).

b El costo de ventas es $300,000 de costos incurridos + $800,000 costo de los elevadores.
Presentacion

Los ejemplos 41 al 43 ilustran los requerimientos de los pérrafos 42.4.34, 45.6,45.7,50.1 y 50.4 de esta NIF
sobre la presentacion de los saldos de contratos.

Ejemplo 41-Pasivo del contrato, anticipo del cliente y cuenta por cobrar

Caso A-Contrato con derecho de cancelacién

El 1 de enero de 20X9, la entidad celebra un contrato con derecho de cancelacion para transferir el control sobre
un producto a un cliente el 31 de marzo de 20X9. El contrato requiere que el cliente pague por adelantado el
50% de la contraprestacion de $100,000 el 31 de enero de 20X9, y el remanente al momento de la transferencia
del control sobre el producto. El cliente paga el anticipo el 1 de marzo de 20X9. La entidad transfiere el control
sobre el producto y cobra el remanente el 31 de marzo de 20X9. Los siguientes asientos contables ilustran el
tratamiento del contrato:

a) Laentidad cobra el anticipo de $50,000 el 1 de marzo de 20X9 (antes del cumplimiento de la entidad):

Efectivo $50,000
Anticipos de clientes $50,000
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b) Laentidad satisface su obligacion a cumplirel 31 de marzo de 20X9 y cobra el remanente de $50,000:

Anticipos de clientes $50,000
Efectivo $50,000
Ingresos $100,000

Caso B-Contrato sin derecho de cancelacion
Aplican los mismos hechos del caso A al caso B excepto que el contrato no incluye derecho de cancelacién, a

menos que el cliente pague una penalizacién equivalente a 50% del anticipo. Los siguientes asientos contables
ilustran el tratamiento del contrato:

a)  Elmonto de la contraprestacién debe pagarse el 31 de enero de 20X9 (fecha en la cual reconoce la entidad
una cuenta por cobrar porque tiene un derecho incondicional al anticipo):

Cuenta por cobrar $ 50,000
Pasivo del contrato $ 50,000

b) Laentidad cobra el anticipo el 1 de marzo de 20X9:

Efectivo $ 50,000

Pasivo del contrato $50,000
Cuenta por cobrar $50,000
Anticipos de clientes $ 50,000

¢) Laentidad satisface su obligacién a cumplirel 31 de marzo de 20X9 y cobra el remanente de $50,000:

Anticipos de clientes $50,000
Efectivo $50,000
Ingresos $100,000

Si la entidad emite la factura antes del 31 de enero de 20X9 (la fecha establecida para pagar), la entidad no
presentaria la cuenta por cobrary el pasivo del contrato por separado en el estado de situacion financiera porque
la entidad atin no tiene un derecho a la contraprestacién que es incondicional.

Si el cliente incumpliera con el contrato después del 31 de enero de 20X9 y decidiera asumir la penalizacion,
en ese momento la entidad reconoceria un ingreso por el monto de dicha penalizacién, bajo una de las dos
circunstancias:

a)  Elanticipo ain no se ha cobrado:

Pasivo del contrato $50,000
Cuenta por cobrar $ 25,000
Ingresos $25,000

b)  Elanticipo ya se habia cobrado:

Pasivo del contrato $ 50,000
Efectivo $ 25,000
Ingresos $ 25,000
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Ejemplo 42-Cuenta por cobrar condicionada reconocida por el cumplimiento de la entidad

El 1 de enero de 20X8, la entidad celebra un contrato para transferir el control sobre los productos Ay Ba un
cliente por $100,000. El contrato requiere primero la entrega del producto Ay establece que el pago para la
entrega del producto A esté condicionado a la entrega del producto B. En otras palabras, la contraprestacion de
$100,000 es pagadera hasta que la entidad haya transferido el control sobre ambos productos Ay B al cliente.
Consecuentemente, la entidad no tiene un derecho a la contraprestacion que es incondicional (una cuenta por
cobrar) hasta la transferencia del control sobre ambos productos Ay B al cliente.

La entidad identifica los compromisos de transferir el control sobre los productos Ay B como dos obligaciones a
cumpliryasigna $40,000al producto Ay $60,000 al producto B con base en sus precios de venta independientes.
La entidad reconoce los ingresos para cada obligacion a cumplir cuando se transfiere el control sobre el producto
al cliente.

La entidad satisface su obligacién a cumplir de transferir el producto A:
Cuenta por cobrar condicionada $40,000

Ingresos $ 40,000

La entidad satisface su obligacién a cumplir de transferir el control sobre el producto B y reconoce el derecho
incondicional a la contraprestacién:

Cuenta por cobrar $100,000
Cuenta por cobrar condicionada $ 40,000
Ingresos $ 60,000

Ejemplo 43-Cuenta por cobrar reconocida por el cumplimiento de la entidad

La entidad celebra un contrato con un cliente el 1 de enero de 20X9 para transferir productos al cliente a un
precio de $15,000 por producto. Si el cliente compra mas de un millén de productos en un afio calendario,
el contrato establece que el precio por unidad se reduce en forma acumulada desde el inicio del contrato a
$12,500 por producto.

La contraprestacion es pagadera cuando se transfiere control sobre los productos al cliente. Por lo tanto, la
entidad tiene un derecho incondicional a la contraprestacion de $15,000 por producto hasta que aplique la
reduccion retrospectiva de precio (es decir, después de embarcar un millon de productos).

Al determinar el precio de la transaccién, la entidad concluye desde el inicio de contrato que el cliente llegara
al umbral del 1 millén de productos y tendra derecho al descuento; por lo tanto, estima que el precio de la
transaccion es de $12,500 por producto. Consecuentemente, en el primer embarque de 100 productos al
cliente la entidad reconoce lo siguiente:

Cuenta por cobrar $1,500,000
Ingresos $1,250,000 *
Pasivo por bonificaciones $ 250,000

3 $15,000 por producto x 100 productos
b $12,500 precio de transaccion por producto x 100 productos
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A268 El pasivo por bonificaciones (ver el parrafo 43.4.6 de esta NIF) representa el reembolso de $2,500 por producto
que se espera dar al cliente por concepto del descuento por volumen.

APENDICE B - Diagramas ilustrativos

En este Apéndice B se incluyen algunos diagramas que se consideran Utiles para el entendimiento y la aplicacién de
la NIF D-1.

B.1 Pasos a seguir para reconocer un ingreso

Un resumen de los pasos a seguir conforme al pérrafo 40.1 de esta NIF es como sigue:

Faso 1 Paso 2 Paso 3 Paszo 4 Paso §
% - . P " 4 —
Idertificar ol identificar ks s Cones
. ; . Determinar el \ rnnnbu-n-n'!ru ingresa al
contrats (o " obitumaa s de ks

v rur!r;‘lwnsl‘mrrgi_/ o kwmap;t-rﬁ za' : / -Dnﬁa './. s;l;f&l‘.\erm;n/
& i & Pt cumpis curnplie

B.2 Identificacién de un contrato

Conforme al parrafo 41.1 de esta NIF, una entidad debe aplicar esta NIF a un contrato con un cliente siempre y cuando se
cumplen todos los criterios siguientes:

2 T,
I.' Las partes
'| han aprobada
sf contrate: |
vi
;{___.. -, '\_‘ } o . ‘ "
A { se pueden
{ Esprobable ' Idenﬂuﬁcar los |
gue se cobre | ( derechos de’ |
: 5 - - 3 2 S,
El contrate: S pueden
| tiene: | | identificar las
systancia condiciones
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B.3 Modificacién de contratos

Conforme a los parrafos 41.10 al 41.13 de esta NIF, una entidad debe reconocer una modificacion a un contrato como sigue:

sAgregan las modificaciones entregables y aumentan el monto del

contrato por un precio “normal” gue pagaria el cliente?
g

JCalificarian los entregables remanentes

ﬂ' si
como separables?

ﬂNo

Reconocer de

Tratar lo agregado como un
contrato por separado
ﬂ Si

manera retrospectiva

Reconocer de

manera prospectiva

B.4 Identificacion de obligaciones a cumplir separables
como sigue:

Conforme a los pérrafos 42.4.1 al 42.4.5 de esta NIF, una entidad debe identificar una obligacién a cumplir como separable

Identificar todos los bienes y servicios prometidos en el contrato

JHay multiples

Q Junto con olros
bienes o servicios
prometidos en el

contrato?

recursos faciimente
disponihles

JPuede

beneficiar el
cliente del bien o
servicio por si

salo?

5i

£Es separable el

bien o servicio
de olras

promesas en el
contrato?

&

Tratar como una sola

transaccian

Combinar obligaciones a cumplir hasta que

dos o mas obligaciones sean separables ‘

Reconocer la obligacién
a cumplir separada
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B.5 Satisfaccion de obligaciones a cumplir a lo largo del tiempo

Conforme al pérrafo 45.9.1 de esta NIF, una entidad debe reconocer los ingresos a lo largo del tiempo, si cumple con los
siguientes criterios:

Obligacidn satisfecha a lo largo del tiempo =
Ingreso reconocido a lo largo del tiempo

! l !

El vendedor crea un

El cumplimiento del El cliante recibe y activo que no tiene uso
vendedor crea o CONSUME alternativo para
mejora el activo o simultaneamente el 9 vendedor v el vendador
controlado por el beneficio del tiene derecho a ser

clienta cumplimiento del pagado por su
vendedar cumplimiento a la fecha

5| NO= Se reconoce el ingreso en un memento determinado

Estas Bases para conclusiones acompaiian, pero no forman parte de la NIF D-1. Resumen
de las consideraciones que los miembros del Consejo Emisor del CINIF juzgaron
significativas para alcanzar las conclusiones establecidas en la NIF D-1. Incluyen las
razones para aceptar ciertos puntos de vista y otras reflexiones.

APENDICE C - BASES PARA CONCLUSIONES

Antecedentes

BC1 El Consejo Mexicano de Normas de Informacidn Financiera (CINIF) emitié el proyecto de NIF D-1, Ingresos de clientes,
el cual estuvo en auscultacion por un periodo de tres meses, del 30 de abril al 31 de julio de 2015.

BC2 En vista de que esta NIF se basa la Norma Internacional de Informacion Financiera (NIIF) 15, Ingresos de
Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes, la cual entrard en vigor a partir del 1 de enero de
2018 para sustituir a la norma supletoria Norma Internacional de Contabilidad (NIC) 18, Ingresos de Actividades
Ordinarias, y considerando que la NIIF 15 es producto de un proyecto conjunto del International Accounting
Standards Board (IASB) y el Financial Accounting Standards Board (FASB) después de afos de trabajo conjunto,
era de esperar que los comentarios recibidos en la auscultacion de esta NIF serfan mayormente de forma, y no
de fondo, para evitar la creacion de diferencias con las NIIF y apartarse del programa de convergencia que ha
apoyado el CINIF desde el inicio de sus actividades.
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Acontinuacion se presenta un resumen de los puntos que sirvieron de base para las conclusiones relevantes a las que
llegé el CINIF en la elaboracion de la NIF D-1 promulgada, tomando en cuenta los comentarios recibidos en el proceso
de auscultacién.

Alcance

Recibimos una sugerencia de aclarar sila definicion de un “cliente” dentro del alcance incluye a los contratos con
filiales o partes relacionadas. No consideramos necesario dicha aclaracion por considerarla tema de la NIF C-13,
Partes relacionadas, no de reconocimiento de ingresos.

Con el propésito de converger con las NIIF, recibimos varias sugerencias de ampliar el alcance de esta NIF
e incorporar los pérrafos relativos al reconocimiento de los costos de los contratos que se encuentran en la
NIIF 15, para una interpretacion més completa y aplicacién integral de la norma. Argumentan que la falta de
estos parrafos no permite evaluar el cumplimiento con el postulado de "Asociacién de Costos y Gastos con
Ingresos” contenido en la NIF A-2, Postulados bdsicos. Decidimos no aceptar esta sugerencia por considerar
que el reconocimiento de los costos por contratos con clientes es un tema por separado del reconocimiento de
los ingresos por contratos con clientes, y su reconocimiento se tratara en la NIF D-2, Costos por contratos con
clientes, que entrard en vigor simultdneamente con esta NIF.

Recibimos una recomendacion de indicar expresamente en alguna seccién de la NIF, el tratamiento contable
de los ingresos de clientes cuanto éstos sean de contado; es decir normar las situaciones en que los cinco pasos
establecidos en el parrafo 40.1, ocurren de manera simultanea. Decidimos agregar un parrafo a la introduccién
de la seccién 40 de normas de reconocimiento, indicando que en algunas situaciones, como en el caso de
ventas al menudeo o al contado, los cinco pasos establecidos en el parrafo anterior pueden ocurrir de manera
simulténea.

Recibimos un comentario de que al parecer, esta NIF sélo se refiere a operaciones de ingresos que surgen de un
contrato y existen muchas empresas que realizan operaciones y no celebran contrato. EI comentario parece
sugerir que de no existir un contrato por escrito, no existe un contrato. El parrafo 41.1 de esta NIF claramente
establece que el contrato puede ser por escrito, verbal o de acuerdo con otras practicas de negocios usuales.
Consecuentemente, consideramos que existe un contrato aunque sea verbal.

Recibimos una sugerencia de agregar a la seccion de anticipos de clientes un comentario que los anticipos en
moneda extranjera deben reconocerse al tipo de cambio de la fecha de la transaccion; es decir, al tipo de cambio
histérico, segun se define en la NIF B-15 Conversién de monedas extranjeras, y que dichos montos no deben
modificarse por posteriores fluctuaciones cambiarias entre la moneda funcional y la moneda extranjera de
tales cobros. Este asunto es tema del Boletin C-9, cuyo parrafo 51 se modificd con las Mejoras a las NIF 2015
precisamente para tratar este concepto.

Recibimos varios comentarios de que debido a que en México las compafifas publicas preparan su informacion
financiera de acuerdo con las NIIF, debe eliminarse el apartado de revelaciones especificas para entidades
pUblicas. Sin embargo, cabe recordar que esta NIF aplica a los sectores financiero, asegurador y afianzador, los
cuales incluyen entidades ptblicas. Por ende, no se eliminé el apartado.

Terminologia y definiciones

Esta NIF se ausculté con el nombre Ingresos de clientes, y varias cartas recibidas pidieron la consideracion de un
cambio en dicho nombre, para dejar claro que esta NIF trata los ingresos de una entidad, provenientes de los contratos
con sus clientes, y no de los ingresos generados por los clientes. El CINIF aceptd esta sugerencia y cambié el nombre
de esta NIF a Ingresos por contratos con clientes.

Un aspecto importante que establece esta NIF es que para reconocer los ingresos debe haber transferencia de control
sobre los bienes y servicios; sin embargo, en muchos de los parrafos de la norma auscultada se hacia mencion
solamente a la transferencia de bienesy servicios. Por lo tanto, se pidid considerar que en todos los casos se especifique
transferencia de control sobre bienes y servicios. El CINIF aceptd esta sugerencia y ahora se especifica claramente la
transferencia de control.
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La norma auscultada establecia que “el principio bésico de esta NIF es que una entidad debe reconocer los
ingresos por bienes o servicios transferidos a los clientes a cambio de la contraprestacion a la cual la entidad
espera tener derecho a cambio de dichos bienes o servicios”. En adicion al cambio explicado en el pérrafo
anterior respecto del control, recibimos algunos comentarios de que el término "espera” era demasiado incierto
y podria resultar en el reconocimiento de ingresos cuya realizacion no cumplia con el principio fundamental
del devengado. La sugerencia fue de cambiar "espera” a "tiene”. Sin embargo, “tiene” no toma en cuenta el
reconocimiento de los ingresos variables, sujeto a la restriccion establecida en la NIF para dicho ingresos. Por
lo anterior, cambiamos "espera” a “considera” para eliminar la posibilidad de un reconocimiento anticipado
indebido de los ingresos.

El término mds usado en la NIF auscultada es "obligacion de cumplimiento”, la cual es una traduccién del
término en inglés de "performance obligation”, la cual se traduce al espaiol en la traduccidn oficial del IASB
como “obligacion de desempefio”. Rechazamos la traduccion oficial por considerarla incorrecta en nuestro
entorno, y usamos "obligacién de cumplimiento”. Sin embargo, recibimos sugerencias de varias traducciones
alternativas, y después de mucha reflexion en el CINIF, finalmente decidimos utilizar el término "obligacién a
cumplir”.

Otro término muy usado en la NIF auscultada es “segregable”, |a cual es una traduccién del término “distinct” en
inglés, la cual se traduce al espafiol en la traduccion oficial del IASB como “distinto”. Rechazamos la traduccidn
oficial por considerarla imprecisa dentro del contexto de la NIF, y usamos "segregable”. Sin embargo, recibimos
sugerencias en varias cartas de reconsiderar dicha traduccién, y finalmente decidimos utilizar el término
"separable”, pues en el Marco Conceptual de las NIF ya se establece el concepto de separabilidad.

La NIF auscultada definia los ingresos sujetos a la norma como los “recursos generados por la entrega de bienes
0 prestacién de servicios por las actividades primarias de una entidad”. En adicion a los cambios explicados en
los parrafos BC4 y BC5 respecto de los ingresos y el control, recibimos algunos comentarios de que el término
"primarias” es inconsistente con otras NIF y que deberia cambiarse a “principales”. El CINIF aceptd esta sugerencia
y cambi el concepto a “principales”.

Uno de los criterios con los cuales deben cumplirse para la identificacién de un contrato con un cliente es que las
partes del contrato han aprobado el contrato y se comprometen a cumplir con sus respectivas obligaciones. La
NIF auscultada indicaba que el contrato puede ser por escrito, verbal o de acuerdo con otras précticas de negocios
comprobables. Recibimos el comentario de que el CINIF deberfa indicar como se deben comprobar las practicas
de negocios, ya que puede llegar a ser complicado efectuar dicha identificacion y su posible documentacién por
parte de la empresa. Aceptamos la sugerencia y cambiamos “comprobables” a "usuales”.

Otro criterio con el cual debe cumplirse para la identificacién de un contrato con un cliente es que sea probable
que la entidad cobre el monto de la contraprestacion a la que tendréd derecho a cambio de los bienes o servicios
que se transferiran al cliente. La NIF auscultada establecia que para determinar si es probable el cobro de
dicho monto, la entidad debe considerar sélo la capacidad del cliente y la “intencién” que tenga de pagar esa
contraprestacién a su vencimiento. Recibimos el comentario de que el CINIF debiera indicar cémo se puede
comprobar una intencién. Sugirieron eliminar referencia a la intencién de pagar y sélo dejar la capacidad de
pagar. Decidimos eliminar la referencia a "la intencién” y cambiarla a "el compromiso’, ya que éste puede
evaluarse al momento de celebrar el contrato.

Recibimos una sugerencia de agregar definiciones de "control de un activo”y de "transferencia de control”.No obstante
que el control de un activo se explica con claridad dentro de la seccién 45 de la NIF, aceptamos la sugerencia por la
importancia del concepto de control sobre un activo como se explica en el parrafo BC5. Sin embargo, concluimos que
no es necesario agregar la definicion de "transferencia de control”

Como en otros documentos previamente auscultados, recibimos la sugerencia de elaborar un glosario de
términos aplicables a todas las NIF y evitar que en cada una de ellas se incluya un apartado de definiciones
reiterativas y que puedan llegar a ser contradictorias o inconsistentes con otras NIF. No obstante que aceptamos
la sugerenciay esta en proceso la preparacién de un glosario general para todas las NIF, éste no estara listo para
el libro sobre NIF 2016.
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BC20

BC21

BC22

BC23

Convergencia

Recibimos una recomendacién de determinar si el documento publicado el 30 de julio de 2015 por el IASB en
conjunto con el FASB, proponiendo una serie de mejoras que incorporan aclaraciones a la NIIF 15 con el fin de
apoyar a las compafifas en la implementacion de dicha nueva norma, debe ser incorporado a esta NIF antes de
que sea emitida en su version final o, en su caso, considerar como parte del programa anual de mejoras del afio
2016. Estuvimos de acuerdo con la recomendacién y se incorporan las aclaraciones en esta NIF.

Recibimos algunos comentarios de que el hecho de que se recomiendan pero no se exigen ciertas revelaciones
para cualquier entidad no publica, representa una diferencia con las NIIF, por lo que se sugiere comentarla en
la introduccién en el apartado respectivo. Sin embargo, consideramos que puesto que las NIIF completas son
para uso de las entidades publicas, y la de PYMES para las no publicas, mientras nuestras NIF son para las dos,
no consideramos esto una diferencia.

Recibimos una recomendacion de revisar las normas de transicién a efectos de permitir ciertos tratamientos
incluidos en la NIIF 15, de manera que su aplicacion resulte més flexible. Aceptamos esta sugerencia y
agregamos las soluciones practicas correspondientes.

La NIF auscultada tenia una fecha de vigencia para los ejercicios que se inicien a partir del 1 de enero de 2017.
Recibimos una recomendacién de considerar el diferimiento de la vigencia de la NIIF 15, y diferir la vigencia
de esta NIF y la de costos para los ejercicios que se inicien a partir del 1 de enero de 2018. Aceptamos esta
sugerencia.

Consejo Emisor del CINIF que aprobé la emision de la NIF D-1

Esta Norma de Informacién Financiera D-1 fue aprobada por unanimidad por el Consejo Emisor del CINIF que esta
integrado por:

Presidente:

C.P.C. Felipe Pérez Cervantes

Investigadores:  C.P.C. William A. Biese Decker

©D.R.CIN

C.P.C. Luis Antonio Cortés Moreno
C.P.C. Elsa Beatriz Garcia Bojorges
C.P.C. Juan Mauricio Gras Gas
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