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ESTUDIO PRELIMINAR
JOHN REEDER

En abril de 1817, después de un largo y doloroso parto, fue publicado cn
Londres Principios de Fconomia Politica y Trsbutacion, de David Ricardo, una
de las obras clave en el desarrollo de la escucla cldsica britanica de cconomia
y el primer tratado completo de economia politica desde la Rigqueza de las Na-
ciones de Adam Smith, que habia aparecido mds de cuarenta afios antes, cn
1776. Ricardo tomé precisamente como punto de partida la obra y las teorias
de Smith. Dudando de su propia capacidad de redactar un tratado que abar-
caria todos los aspectos dc la economia, Ricardo, un lector asiduo de Smith
—su cjemplar de la edicién de 1814 del autor escocés estd anotado en mis de
clento cincuenta sitios—, cales el esquema de sus Principios sobre la primera
seccldn tedrica y la quinta seccidn sobre los impuestos de la Rigueza, legan-
do incluso a seguir el orden de los capitulos de Smith.

Las ideas contenidas cn los Principios, sin embargo, no son nada deriva-
tivas. Alli el lector encontrard un conjunto de teorfas novedosas e importan-
tes, ciertamentc algunas reformulaciones y clarificaciones de teorfas smithia-
nas, pero muchas otras completamente nuevas: una nueva ¥y mds precisa
version de la teoria del valor trabajo de Smith, por ejemplo; la teorfa de Ias
ventajas comparativas en el comercio internacional, base de las teorfas actua-
les; una reformulacion mejor especificada de la ley de rendimientos decre-
cientes maltusiana, pieza angular del concepto ricardiano de los limites del
crecimiento econdmico, una redefinicién de la teoria de la renta de la tierra y
de Ia distribucién de los ingresos, rentas y beneficios, por citar solamente al-
gunas de las aportaciones ms relevantes y originales de Ricardo.

Pero sobre todo el lector encontrard un nuevo enfoque, una nueva forma
de presentar ¢ interrelacionar los distintos factores eq la economia cn un mo-
delo abstracto, cual economista moderno, que algunos incluso han querido ver
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como un anticipo del método de equilibrio general walrasiano. Eco:;?qna
matemética sin matemdticas o, como lo definié Marshall, una nueva logica
del funcionamiento de la economia: «Ricardo carecia de formacién matemd-
tica, pero sus instintos eran extraordinarios y muy pocos matematicos proﬁz—l
sionales podrian adentrarse con tanta fsegundad en los cursos mds azggossosL
razonamiento» (Principles of Economics, 8.2 ed., Londres, 1920, p. 688). Los
Principios de Economia Politica de chardo,‘ entonces, marcan un antes { urj
después en la historia de la ciencia econémica; es un texto Brecurs:)ir, ;,n ue‘
na parte incomprendido por sus contemporaneos, de los metodos' e C]? eco
nomistas de nuestro tiempo. Pero quién era este autor novel y como llegé a
escribir su tratado?

UN SEFARD{ EN LA BOLSA DE LONDRES

David Ricardo nacié en Londres en 1772 en el seno de una familia sefar-
di que recientemente habfa llegado a la ciudad proveniente de fﬂxﬁterdar;.
Descendientes de la didspora sefardi que huyé de la peninsula ibérica 1 le
ahi su apellido—, los Ricardo pasarian por el puerto franco italiano de Li-
vorno antes de recalar en Amsterdam, y de alli a Londres. Aunque luego la-
mentarfa su defectuosa educacién formal («tengo todas las desventajas tam-
bién de una educacién descuidadax; carta a James Mill, 12 septiembre 1817,
Works, VI1, 190, carta 229), siendo hijo de padres judios ortodoxos, parece que
David asistié a un colegio talmidico en Amste'rdam entre los once y 10}53 l:rg—
ce afios, y ademds recibi6 la instruccion de varios tutores partlcg%arcs. s d g
suponer, sin embargo, que la parte més importante de su educacién consistl
en un aprendizaje de asuntos comerciales y financieros dentro de la enlxpresa
familiar dirigida por su padre, Abraham, agente de cambio y bo}sa, enla qfue
ingres6 a los catorce afios. Mas tarde, siendo ya un joven y prospero proke=
sional de veintitantos afios, estudiard matemdticas, quimica, mineralogia y
geologia —llegd a ser miembro de la Sociedad Geolégica de Londres—, pero
Ricardo sentirfa la carencia de educacién formal durante toda su.wc'la, en par-
ticular en lo referido a la composicién literaria, de la cual se quejaria amarga-
mente en repetidas ocasiones durante el proceso de redaccién de los Princi-
ios de Economia Politica, como veremos. N _

! A los 21 afios rompié con su familia y con la empresa familiar —fue in-
cluso desheredado— al casarse fuera del judaismo con una cudquera, Pnsg—
lla Ann Wilkinson. Se estableci6 de forma independiente en la Bolsa gracias
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al apoyo de algunos de los miembros mis destacados de la comunidad finan-
ciera londinense, convencidos de los talentos del joven Ricardo. En los si-
lentes veintitantos afios de la larga guerra revolucionaria y napoledni-
ca (1793-1812, 1815), Ricardo, en representacién precisamente de algunos
de estos intereses financieros, y luego operando en la Bolsa por cuenta pro-
pia —como lo que se llamaba entonces stockjobber—, sobre todo en contratos
y préstamos del Estado relacionados con la financiacién de la guerra, acumu-
16 una més que respetable fortuna. Dejé al morir unas 700.000 libras ester-
linas, que habrian proporcionado una renta anual de alrededor de 28.000 li-
bras. Asimismo, cuando dejé los negocios adquirié varias propiedades rurales,
entre las que destacan Gatcombe Park y Hardenhuish. Seria justamente en
su residencia de Gatcombe Park donde Ricardo, en su retiro del mundo de
las finanzas, se dedicaria al estudio de la economia y donde redactaria sus
Principios. ;

La primera noticia que tenemos de la aficién de Ricardo por el estudio de
la economia politica data de 1799, cuando en la ciudad balnearia de Bath,
donde su mujer convalecia de una enfermedad, tomé prestado de una biblio-
teca circulante un ejemplar de la Rigueza de las Naciones de Adam Smith, y
seglin sus propias palabras quedé prendido de la obra y de su materia.

Hay que recordar que en tiempos anteriores a la institucionalizacién de la
ensefianza de la ciencia econémica, cuando no habia departamentos ni facul-
tades de Economia en las universidades ni cursos universitarios dedicados ex-
clusivamente a esta disciplina, es decir, cuando no se podia estudiar esta cien-
cia en ninguna parte, la Rigueza de las Naciones de Smith en si misma
constituia un curso completo de economia. Marco de referencia obligado en-
tonces para varias generaciones de economistas de la escuela clésica, la Ri-
queza también serd el punto de partida para los estudios de Ricardo. Unos
cincuenta afios después de su publicacién, al intentar redactar su propio tra-
tado de economia, los Principios, ain dudaba Ricardo, como luego veremos,
de su capacidad para mejorar o enmendar la obra del escocés.

Diez afios mis tarde, en el contexto de los problemas monetarios que afli-
gian a la economia britdnica durante la guerra contra Francia, Ricardo haréd
sus primeras aportaciones a la ciencia econémica. Una de las consecuencias
de la guerra fue la escasez de plata, materia prima de los sistemas monetarios,
que padecian todas las economias europeas debido a que las rutas maritimas
normales de importacién se habian transformado en escenarios de combate
naval. Esta escasez forz6 al Banco de Inglaterra a recurrir a la emisién de pa-
pel moneda, billetes del banco, para paliar la falta de liquidez en la economia.-
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La suspensién de pagos en metilico en 1797, efectivamente, represent una
renuncia a su promesa inicial de mantener un nivel de cobertura del cien por
cien en reservas de plata para cualquier emisién de papel. Es decir, implica-
ba el abandono de la obligacién de garantizar al usuario la plena convertibi-
lidad de los nuevos billetes en plata y abria las puertas para que el Banco, acu-
ciado por un Gobierno necesitado de financiar el alto gasto publico de la
guerra, sobreemitiese papel moneda, con las inevitables consecuencias de d_xs-
torsiones constantes de la divisa en el mercado de cambios y un proceso in-
flacionista en la economia britanica. Esta situacién darfa lugar a una larga dis-
cusién acerca de cudles eran las causas de la inflacién y cudl debi_alser la
politica monetaria adecuada para que el Banco controlase dicha _11:sﬂac1on. Un
recrudecimiento inflacionario y un nuevo deterioro en la cotizacién de los bi-
lletes del Banco de Inglaterra en los mercados internacionales, causados pre-
sumiblemente por una nueva sobreemisién de estos billetes en 1809, 1b:% a ser
la ocasién para una avalancha de folletos y panfletos, cada cual ofreciendo
diagnésticos y remedios, en lo que se conocerd como Debate sobre el Bullion.
Entre 1809 y 1812 se publicaron literalmente cientos de estos escritos, la ma-
yorfa con una muy reducida capacidad analitica. La aportacién de Ricardo
consistié en dos series de articulos de prensa —tres publicados en agosto, sep-
tiembre y noviembre de 1809 y tres mds en septiembre de 1810—y dos lar-
gos folletos, The High Price of Bullion en 1810 (y tres ediciones mis) y la Reply
fo Mr. Bosanquet de 1811. En estos escritos Ricardo identifica las causas de la
inflacién en la sobreemisién de papel moneda y propone una vuelta al crite-
rio anterior de plena convertibilidad —emitir solamente la‘c:anudad de papel
moneda cubierta en un cien por cien por las reservas metilicas del Banco—
para restaurar la confianza del piblico, junto a un compromiso por parte del
Banco de retirar de la circulacién todos los billetes y volver a monedas de ple-
no contenido metélico una vez terminado el periodo de emergencia bélico.
Lo que sorprendi6 a sus contemporineos no fue tanto su postura «buﬂ:l(_)ms-
ta», por otra parte compartida por varios otros autores, sino el rigor tedricoy
¢l grado de abstraccién con que Ricardo expuso sus argumentos. En The High
Price of Bullion, por ejemplo, empieza redefiniendo la teoria monetaria —en
este caso la teoria cuantitativa— antes de pasar a sus propuestas de politica
monetaria, procedimiento eminentemente smithiano que luego siguié Ricar-
do en sus Principios. . _ )
Cuando acuda a la imprenta en una segunda ocasién, Ricardo empleard
una metodologia semejante. Dentro del contexto de un nuevo debate coyun-
tural, la controversia sobre las leyes cerealeras de 1815, Ricardo, en su Ensa-
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yo sobre los beneficios, planted la discusién en términos de la relacién entre la
ley de rendimientos decrecientes y la tasa de beneficios.

La larga guerra habia tocado a su fin —aiin faltaba la huida de Napoleén
de su prision en la isla de Elba y su tltima campafia militar y derrota en Wa-
terloo— y en Inglaterra se debatia sobre la conveniencia de mantener una po-
litica arancelaria para proteger el mercado local de cereales y los intereses de
los terratenientes o, por el contrario, rebajar o abolir estos aranceles con el fin
de abaratar el precio del pan, materia prima alimentaria bisica, y asi contener
los salarios. De esta forma, argumentaba Ricardo, en un sistema productivo
todavia intensivo en mano de obra, se podrian reducir los costes de produc-
cién y aumentar los margenes de beneficio, sobre todo en las manufacturas y
el comercio, e impulsar el crecimiento econémico. En febrero de 1815, con
ocasién de un debate parlamentario sobre la politica cerealera, se publicaron
cinco ensayos sobre el asunto, obras de algunos de los mejores economistas
britdnicos de la época: Malthus, Torrens, West y Ricardo. En todos ellos se
hace hincapié en la accién de la ley de rendimientos decrecientes en la agri-
cultura, proceso a través del cual en un mercado nacional cerrado aumentos
en la demanda de alimentos por parte de una poblacién creciente empujaban
a los agricultores a extender la superficie cultivada hacia tierras de cada vez
peor calidad, con el resultado de una caida tanto de los rendimientos fisicos
de estas tierras como del capital invertido en su cultivo. Segiin Ricardo, el re-
sultado de este proceso es que la tasa de beneficio en todas las actividades
econémicas inevitablemente caerd y el crecimiento econémico se ralentizard
¢ incluso podria detenerse, llegando al temido estado estacionario: «Los be-
neficios del capital caen porque es imposible conseguir una tierra igualmen-
te fértil, y en todo el desarrollo de la sociedad los beneficios son regulados por
la dificultad de obtener alimentos» (Works, 1V, nota 13).

En su Ensayo sobre los beneficios —cuyo titulo completo da quiza una idea
mids cabal de su contenido: Un ensayo sobre la influencia de un precio bajo del ce-
real sobre los beneficios del capital, demostrando la inconveniencia de las restriccio-
nes sobre la importacién— Ricardo defenderd entonces la hipétesis de que ini-
camente hay dos formas de contrarrestar esa tendencia hacia una caida
generalizada en la tasa de beneficios: 0 aumentar la produccién agricola me-
diante mayores rendimientos por hectdrea, introduciendo mejoras en la tec-
nologia de la produccién, harto improbables a corto plazo, o liberalizar las im-
portaciones de cereales.

Malthus, corresponsal asiduo y amigo personal, habia defendido una po-
litica proteccionista limitada en dos folletos anteriores, admitiendo los peli-
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gros para el proceso de crecimiento econémico de un encarecimiento del bien
alimenticio basico, pero alegando razones politicas en defensa de su propues-
ta proteccionista: la imprudencia de que una nacién dependiera de la impor-
tacion de este bien desde otras naciones, posibles enemigos futuros. Ricardo
admite este peligro, pero detecta en los escritos de Malthus una inaceptable
defensa de los terratenientes —«el interés del terrateniente siempre se opone
al de todas las demds clases de la comunidad» (Works, IV, 21)—en (Elctnmento
de la tasa de crecimiento de la economia en su conjunto. Sc_gt'm Ricardo, en-
tonces, la imposicién de cualquier arancel sobre la importacién de cereales, al
encarecer la materia prima alimenticia fundamental, ellevara el 'sal_arlo df: sub-
sistencia y los costes de produccién en una economia quawa intensiva en
mano de obra, no solamente en la agricultura, sino también en le_x industria y
el comercio, lo que 2 largo plazo repercutird negativamente en el ritmo de cre-
cimiento. Por ¢l contrario, una politica librecambista tendr efectos saluda-
bles inmediatos, sobre todo para los industriales? y comerciantes, motores del
proceso de crecimiento: «Por lo tanto, si el precio del trabajo cae, como debe
suceder cuando el cereal se abarata, los beneficios reales de toda actividad de-
ben aumentar, y nadie resultard tan sustancialmente favor?cido como los sec-
tores industrial y comercial de la sociedad». Ergo, dice Ricardo, hay que de-
rogar los aranceles sobre los cereales.

«EL DIFICIL ARTE DE LA COMPOSICION»

Ya en 1814, Ricardo, que habia amasado una fortuna més que suficiente
como stockbroker'y stockjobber (agente de cambio y bolsa) —hemos visto que
dej6 a su muerte casi tres cuartos de millén de libras en efectwo—:, habia ini-
ciado su retirada del mundo de la Bolsa adquiriendo una finca réstica, Gat-
combe Park, y en los afios siguientes se haria con dos fincas mas. Su dltimo
golpe como inversor en los préstamos del Estado (loan-contractor) fue apos-
tar fuerte en un asunto bastante arriesgado, el llamado «préstamo (!e Wa-
terloo». Ricardo suscribié un nuevo préstamo para el Gobierno brl‘t’r{lmco con
una prima del 3 por ciento el 14 de junio de 1815, en una situacién delica-
da para Gran Bretafia: Napoleén se habia escapado de Elba y habia reorga-
nizado su ejército. Pero cuatro dias més tarde tiene lugar la derrota definiti-
va de las fuerzas napolednicas en la batalla de Waterlo?, que pone fin a la
prolongada guerra revolucionaria y napolednica que habia empezado veinti-
dés afios antes. La prima de los titulos salt6 del 3 al 13%; Ricardo, cauto
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como siempre, vendié su participacién a una prima de alrededor del 5%.
Con este tltimo acierto, Ricardo se retiraria casi por completo del mundo fi-
nanciero, dedicindose al estudio de la economia, a la redaccién de una nue-
va versién de su Ensayo sobre los beneficios, que con el tiempo adquiriria el
titulo de Principios de Economia Politica y Tributacion, y a la politica parla-
mentaria.

En el verano de 1815, en una carta dirigida al economista francés Jean-
Baptiste Say, comenta Ricardo que su amigo James Mill —el teérico de la
ciencia politica, confidente de Bentham y padre de John Stuart Mill— esta-
ba intentando persuadirlo para que escribiese una version nueva y ampliada
del Ensayo: «James Mill quiere que lo reescriba y extienda, pero temo que la
empresa supera mis capacidades» (Works, VI, fechada 18 agosto 1815). Ri-
cardo se dedicard a esta «ampliacién» del Ensayo durante los dos afios si-
guientes.

Mill lograria vencer todas las reticencias de Ricardo con respecto a sus ca-
pacidades de redaccién y de sintetizar sus ideas, un proceso que podemos se-
guir con todo lujo de detalles gracias a que ha sobrevivido la corresponden-
cia completa entre los dos hombres, encontrada milagrosamente en una caja
fuerte en una casa en Irlanda, entre los efectos del economista Cairnes en
1943*. Mill actud, pues, de comadrona en la larga y laboriosa gestacién de
los Principios, motivada esencialmente por la falta de confianza del autor en
su capacidad de redaccién. Mis que influir directamente en el contenido de
la obra, parece que la labor de Mill fue infundir dnimos al desconfiado Ri-
cardo, ofrecerle consejos estilisticos y esquemas para la organizacién del tra-
tado y sobre todo convencerlo de que podia redactar una obra cientifica im-
portante a pesar de su carencia de una educacién formal: «Como ya eres el
mejor pensador en economia politica, estoy decidido a que seas también el me-
jor escritor» (Works, V1, 338).

Ricardo protesta y declara su incapacidad una y otra vez: «No progreso en
el dificil arte de la composicién» (VII, 19, 7 febrero 1816); «se alzan obstacu-
los casi insalvables ante mi avance, y afronto las maximas dificultades para
evitar la confusién hasta en mis afirmaciones mds sencillas» (VII, 28, 24 abril

* Previamente, en 1930, dentro de una caja encontrada en la casa familiar de los Ricardo en Bro-
mesberrow, ya se habian redescubierto los demds papeles y la correspondencia de Ricardo, sobre todo
las cartas entre é| y Malthus. El otro manuscrito ricardiano de importancia, las anotaciones que Ri-
cardo aiadié a su ejemplar de los Principios de Economia Politica (1820) de su amigo Malthus, ya ha-
bia aparecido antes, en 1919, en esta misma casa de Bromesberrow.
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1816). A pesar de los problemas conceptuales que encontré para formular co-
rrectamente sus teorias monetarias, su teoria de los precios y su reformulacién
de la teoria del valor trabajo en el afamado primer capitulo de los Principios,
Ricardo entregé a Mill un borrador de los siete primeros capitulos —lo que
Sraffa llamé «el conjunto de los Principios de Economia Politica propiamente
dichos» (I, xv), es decir, el cuerpo tedrico basico— en octubre de 1816, unos
diez meses después de haber empezado a escribir. Pero incluso después de en-
tregar a Mill el manuscrito terminado, Ricardo se declara incapaz de dividir
la obra en capitulos: «Supongo que habri que quitar bastante, y en cuanto a
la divisién en capitulos y secciones, mucho me temo que no podré hacerla»
(VII, 112, 20 diciembre 1816).

La redaccién de la segunda parte del libro, lo que Ricardo llamé «el apén-
dice sobre los impuestos», casi tan larga como la parte tedrica anterior, sin
embargo, le ocupé poco mas de un mes. La tiltima parte del libro consiste en
once capitulos sobre temas discutidos en la ciencia econémica de su tiempo,
que Ricardo describe como «un intento de refutar las opiniones de otros». Ri-
cardo dedicé mis tiempo a la preparacién de estos capitulos; volvié a leer la
Rigueza de las Naciones en la edicién comentada de Buchanan de 1814, el Tra-
tado de Economia Politica de Jean-Baptiste Say y los folletos sobre las leyes ce-
realeras de Malthus. Entregé el manuscrito completo de la obra en febrero de
1817, y el libro sali6 a la calle en una primera tirada de mil ejemplares el 17
de abril de 1817.

LOS PRINCIPIOS DE ECONOMIA POLITICA Y TRIBUTACION:
TEORIAS NOVEDOSAS Y CAPITULOS POLEMICOS

Es entonces en los siete primeros capitulos de los Principios donde el lec-
tor encontrar4 las innovaciones tedricas mis importantes de Ricardo: su nue-
va versién de la teoria del comercio internacional y la defensa de su posicién
librecambista, la teoria de las ventajas comparativas; reformulaciones mds pre-
cisas de la teoria de la renta de la tierra, la teoria smithiana de los precios y la
ley maltusiana de los rendimientos decrecientes y su corolario légico: una re-
definicién de los limites del crecimiento econémico y el estado estacionario;
una novedosa teoria de la distribucién de los ingresos, los beneficios empre-
sariales y los salarios; una defensa de la Ley de Say, es decir, de la imposibi-
lidad de que hubiera sobreproduccién de bienes a medio y largo plazo. Y qui-
z4, mds controvertidamente, el famoso capitulo primero sobre la teoria del
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valor trabajo, donde Ricardo intenta clarificar la ambigua versién smithiana
—trabajo incorporado o trabajo ordenado—, tarea que nunca resuelve a su
entera satisfaccién. Volveri a la carga en la segunda edicién de 1819 introdu-
ciendo modificaciones sustanciales. Todavia en 1820 en una carta a Malthus
confiesa que la teoria del valor trabajo no es «rigidamente cierta, pero sos-
tengo que como regla para medir el valor relativo se aproxima més a la ver-
dad que ninguna otra que yo conozca» (Works, VIII, 279, 9 octubre 1820). El
dia después de su muerte encontrarin sobre su escritorio un manuscrito ina-
cabado que su editor moderno, Piero Sraffa, titulé Valor absoluto y valor de
cambio (Works, V1, 361-397), donde Ricardo atin luchaba con este problema,
intentando definir, segiin Sraffa, «la nocién de un valor real o absoluto sub-
yacente y en contraste con el valor relativo» (IV, 35). Legaria a Karl Marx la
herencia envenenada del problema irresoluble de la transformacién de valo-
res en precios.

En la segunda edicién de los Principios de 1819 Ricardo introduce amplias
revisiones en el texto, sobre todo en el célebre primer capitulo, y todavia con
vistas a la tercera de 1821, ultima en vida del autor, lo encontramos el afio an-
terior esforzdndose en reescribir este capitulo sobre la teorfa del valor traba-
jo: «He estado revisando mi primer capitulo, con la idea de realizar algunos
cambios antes de que la obra emprenda una nueva edicién. La tarea es muy
complicada, aunque espero lograr que mis opiniones resulten mis claras e in-
teligibles» (Works, VIII, 229, carta a Malthus, 4 septiembre 1820). Es a esta
misma tercera edicién a la que Ricardo afiade otro capitulo renombrado,
el XXXI, sobre la maquinaria, donde analiza el problema del paro tecnolégi-
co. Una segunda fase de la llamada revolucién industrial britdnica, que reci-
bi6 un impulso con el fin de las guerras napoleénicas, se caracterizaba por los
primeros intentos de la mecanizacién de la industria textil. E1 desplazamien-
to de la mano de obra en Inglaterra por nuevos sistemas mecdnicos de hilar y
tejer habia dado como resultado protestas violentas por parte de trabajadores
y destruccién de méquinas en un movimiento reivindicativo llamado /udismo.
Ricardo, que en su Ensayo sobre los beneficios habfa declarado que las mejoras
en la mecanizacién de los sistemas productivos tendfan a elevar los salarios
reales, después de leer los textos de John Barton y las opiniones criticas de
Malthus expresadas en sus Principios de Economta Politica de 1820, cambié
de opinién. En este nuevo capitulo XXXI, entonces, de forma valiente, sobre
todo en los tiempos que corrian, cuando su nueva posicién podia ser —y
de hecho fue— interpretada como una defensa de los destructores de maqui-
nas, Ricardo en su nuevo anilisis declaré que «la opinién mantenida por la cla-
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se trabajadora de que el empleo de la maquinaria es frecuentemente perjudi-
cial para sus intereses no esti fundada en un prejuicio ni en un error, sino que
se ajusta a los principios mds correctos de la economia politica» (p. 318 infra).

La intencién principal de Ricardo en este capitulo no era, sin embargo,
ofrecer una defensa teérica de los luditas, como €l mismo apunta: «Espero que
los juicios que he hecho no conducirdn a nadie a la conclusién de que no debe
fomentarse el empleo de la maquinaria» (pp. 319ss). Ricardo luego aclara que
se estd refiriendo a un caso especifico, en el que «la maquinaria perfecciona-
da es subitamente descubierta y ampliamente utilizada». Al contrario, Ricar-
do cree que cualquier intento de retrasar u oponerse a la introduccién de in-
novaciones tecnolégicas tendria a medio plazo efectos negativos sobre el
proceso de crecimiento econémico, y que sobre todo conduciria a la pérdida
de competitividad merced al rechazo de la posibilidad de reducir costes de
produccién. En segundo lugar, Ricardo piensa que poner obsticulos a la in-
troduccién de maquinaria en los sistemas productivos empujaria al capital a
buscar oportunidades de inversién mas rentables en mercados exteriores, hui-
da que tendria mucho mayor impacto sobre el mercado de trabajo a largo pla-
zo que cualquier aumento en el paro tecnolégico a corto: «Nunca sers pru-
dente desanimar el empleo de la maquinaria en un estado, pues si no se
permite al capital el miximo de renta neta que debe proporcionar el uso de
la maquinaria alli, serd llevado al extranjero, y esto tiene que perjudicar mds
a la demanda de trabajo que el uso de la maquinaria, por mucho que éste se
generalice; [...] exportando el capital al extranjero, la demanda de trabajo se
aniquilard completamentes.

RICARDO DESPUES DE LOS PRINCIPIOS: SUS ULTIMOS ANOS
Y LA RECEPCION CONTEMPORANEA DE SU LIBRO

«Es imposible estar en la compaifa de Ricardo y no admirar su
temperamento plicido, la sinceridad de su actitud, su paciencia y
atencién, y la claridad de su mente, pero €l estd, como dirian los
franceses, hérissé de principes. En cualquier tema que ha estudiado
discutird con una opinién ya formada y con juicios que son como
verdades matemdticas» (J. L. Mallet, Diaries, 12 enero 1820).

I_..os tltimos afios de la vida de Ricardo, antes de su repentina muerte en
sf:ptxembrr_: de 1823, a la edad de 51 afios, como consecuencia de complica-
ciones derivadas de una infeccién en el oido, fueron dedicados a la adminis-
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tracién y supervisién de sus propiedades, a la correccién de la segunda y la ter-
cera ediciones de sus Principios y al estudio de la economia, a la vida politica
préctica de un diputado en el Parlamento briténico y a asistir a las reuniones
del Club de Economia Politica, que él habia contribuido a fundar.

El Club de Economia Politica de Londres fue fundado en 1821 por el es-
tadistico Thomas Tooke, pero probablemente instigado por Ricardo, quien
antes solia reunir a los més reputados economistas del momento en su finca
de Gatcombe Park o en su casa de Londres. El Club, compuesto por estos
mismos economistas, ademds de hombres de negocios, financieros, abogados,
altos funcionarios y hombres como Malthus, Torrens, Tooke, McCulloch, Ri-
cardo mismo o Jean-Baptiste Say cuando estaba en Londres, se reunia el pri-
mer lunes de cada mes entre diciembre y junio para discutir temas de interés
propuestos por sus miembros. En los primeros afios, por ejemplo, estos temas
incluian: «;Puede haber una plétora general de mercancias?» (propuesto por
Malthus); o «;Tiende la maquinaria a reducir la demanda de trabajo?» (pro-
puesto por Ricardo); o «Un impuesto general sobre todas las mercancias
de un pais, si la cantidad de dinero permanece constante, jaumentara sus
precios? (propuesto por Torrens). El Club tendré una vida larga y vigorosa
—aun existe— y servird de foro de debate para los asuntos y problemas eco-
némicos mds importante, sobre todo a lo largo del siglo XIX.

Como era norma en la época, Ricardo, para entrar en el Parlamento, com-
pro la representatividad del distrito electoral de Portarlington en Irlanda a su
duefio efectivo, Lord Portarlington, en 1820, a cambio de un préstamo de
25.000 libras, al 6% anual, y 4.000 libras en efectivo. Ocupé su escafio como
radical independiente hasta su muerte, defendié una serie de medidas de re-
forma moderadas, como una mayor extensién del sufragio, el voto secreto o
la tolerancia religiosa, y actué como experto en temas econémicos. En este
tltimo papel exhibié su habitual tendencia hacia argumentos teéricos y abs-
tractos, desafortunadamente sin tener en cuenta el nivel de comprensién de
su audiencia. Un politico eminente que asisti a las mismas sesiones que Ri-
cardo, el whig Lord Brougham, comenté después de una intervencién de
Ricardo que «su honorable amigo, el miembro por Portarlington, se habia ex-
presado como si acabara de caer desde otro planeta». Serd Brougham quien
ofrecerd una de las primeras criticas agudas de la metodologia ricardiana, una
critica que se hace eco de las palabras de ]. R. Mallet, miembro del Club de
Economia Politica y amigo de Ricardo, que reproducimos al inicio de este
apartado, una critica que seré repetida en distintas formas muchas veces des-
pués: «Sus opiniones eran, en verdad, sumamente tedricas, en ocasiones de-
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masiado refinadas para su audiencia, ocasionalmente extravagantes debido a
su propensién a seguir un principio correcto hasta sus tltimas consecuencias,
sin tener debidamente en cuenta en la prictica la condicién de las cosas a las
que lo aplicaba, como si un mecdnico reconstruyera un motor sin considerar
la resistencia del aire donde va a operar, ni la fuerza ni el peso ni la friccién
de las partes que lo componen» (Henry Lord Brougham, Historical Sketches,
1839, 189)". .

Lo que era probablemente cierto en el caso de los discursos parlamenta-
rios de Ricardo es extensible a su obra escrita: los malentendidos y desen-
cuentros constantes sobre métodos y enfoques analiticos que ocurren en la
larga correspondencia entre Ricardo y Malthus son producto de esta tenden-
cia de Ricardo a enfocar su andlisis hacia estados de equilibrio a largo plazo
sin tener en cuenta las fricciones y efectos retardatarios de estados de dese-
quilibrio a corto, més cercanos a los problemas de la economia real, segin
Malthus.

Sin caer en la insultante incomprensién del periodista mis agresivo de la
época, William Cobbett, un populista anticapitalista y antisemita —«han bas-
tado apenas unos meses para probar que “un Ricardo” es un montén de jerga
bursitil sin sentido impresa en papel y agrupada en un libro» (Weekly Political
Register, 20 mayo 1820)—, incluso su discipulo mids cercano, J. R. McCu-
lloch, escribiria mas tarde, en 1845, sobre la forma en que Ricardo presenta
sus argumentos: «La brevedad con que el Sr. Ricardo ha expuesto algunos de
sus principios més importantes, la intima dependencia de estos principios en-
tre si, la escasez de sus ejemplos y la impronta matemitica de sus razona-
mientos hacen que a veces los lectores no habituados a tales investigaciones
lo sigan con no poca dificultad» (7he Literature of Political Economy, 1845).
La reputacién contemporinea de Ricardo como escritor dificil, cuando no

* Vemos en este diagndstico de Brougham una versién embrionaria de lo que luego Schumpe-
ter definird como «el vicio ricardianon, la deduccién de recomendaciones simplificadas de politica
econdmica a partir de modelos teéricos basados en unos pocos supuestos tremendamente restricti-
vos: «Lo que le interesaba [a Ricardo] era el claro y tajante resultado de importancia préctica direc-
ta. Para conseguirlo, despedazaba el sistema general, ataba las mayores partes del mismo que podia
y las almacenaba y congelaba, para que el mayor mimero de cosas fueran rigidas y “dadas”. Luego
amontonaba una tras otra las suposiciones simplificadoras hasta que, tras resolverlo todo mediante
esos supuestos, podia afirmar relaciones simples y univocas, para que al final los resultados desea-
dos surgieran casi como tautologias. [...] Podemos llamar vicio ricardiano a la costumbre de aplicar
resultados de este cardcter a la solucién de problemas pricticos», Historia del andlisis econémico, Bar-
celona, Ariel, 1971, pp. 532-533.

20

JOHN REEDER

impenetrable, se debe claramente, entonces, a esta forma abstracta de pre-
sentar sus argumentos descrita por McCulloch, algo cercano a lo que un eco-
nomista moderno llamaria un modelo analitico, sin ningn tipo de concesio-
nes al lector no inmerso en los debates teéricos de la época, y redactados en
una prosa criptica y nada limpia.

EL LEGADO DE LOS PRINCIPIOS

La influencia directa contemporénea de los Principios de Ricardo sobre el
desarrollo de la ciencia econémica de su tiempo es mds dificil de estimar. Al-
gunas de sus teorias, la teoria de la renta, la teorfa de las ventajas comparati-
vas en el comercio internacional, su versién de la ley de rendimientos decre-
cientes, por ejemplo, fueron incorporadas —modificadas, retocadas y
expresadas de forma mds transparente— al acervo de teorias de la escuela cld-
sica britdnica, tan pulcramente sintetizado en la dltima gran obra de esta es-
cuela, los Principios de Economia Politica de J. S. Mill (1848), cuyo titulo es
precisamente un homenaje a la obra de Ricardo. Otras teorias dejaron un le-
gado mis problemitico, como la teoria ricardiana del valor trabajo, por ejem-
plo, una versién simplista de la cual parece haber inspirado a una coleccién
heterogénea de economistas de las décadas de 1820 y 1830 —Ravenstone,
Gray, Hodgskin— conocida colectivamente como los socialistas ricardianos,
que parece haber deducido de esta teoria ricardiana una propuesta de politi-
ca econémica: el derecho del trabajador al producto entero de su trabajo. Esta
misma teoria del valor trabajo reaparece modificada sustancialmente en Das
Kapital (tomo 1,1867) de Karl Marx, donde sirve de base para una nueva teo-
ria de la explotacién, la teoria de la plusvalia.

Ser, sin embargo, no una teorfa especifica sino el enfoque analitico abs-
tracto ricardiano el que, a largo plazo, constituiria probablemente el legado
mis duradero del autor. Esta capacidad de, partiendo de unos pocos supues-
tos, construir un modelo con coherencia légica interna y gran poder explicati-
vo ha sido denominada «un motor analitico». Serd significativamente un teé-
rico del equilibrio parcial, Marshall, a finales del siglo XIX, como hemos visto
antes, quien quizd entendi6 primero a Ricardo en este sentido.

El debate acerca del significado de la aportacién de Ricardo cobré mayor
fuerza cuando, a mediados del siglo pasado, Piero Sraffa inicia la publicacién
de su edicién monumental de las obras completas de Ricardo, labor de una
erudicién y un cuidado dificilmente superables, que no sélo presenta textos
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fiables de sus obras sino que rescata su correspondencia, sobre todo con Ja-
mes Mill y Malthus, indispensable para entender la evolucién de su pensa-
miento (10 volimenes, Cambridge, 1950-1955, m4s un volumen con el in-
dice general, 1973). Sraffa limit6 sus comentarios sobre la obra de Ricardo a
las introducciones redactadas para cada tomo de su edicién. Sers la publica-
cién de una obra breve y criptica, en la mejor tradicién ricardiana, Produccidn
de mercancias por medio de mercancias (Cambridge, 1960), en parte fruto de sus
estudios ricardianos, lo que dari lugar al desarrollo de una nueva escuela de
teoria econémica, la neorricardiana, critica de algunos de los postulados ba-
sicos de la sintesis neoclésica.

No es nuestra intencién entrar aqui en una discusién acerca de la validez
de las teorfas de esta escuela, pero si cuestionar si tienen algo nuevo que de-
cirnos acerca de la obra de Ricardo. Obviamente, cada cual puede hacer del
pensamiento del pasado lo que le venga en gana, y, en ¢l caso de Ricardo, se
podrian formalizar y matematizar sus teorias, rellenando vacios y eliminando
a posteriori ambigtiedades. Son ejercicios més o menos significativos, mis o
menos entretenidos si se quiere, pero de dudosa utilidad si lo que uno desea
es entender a Ricardo, cuyos textos estén Ilenos precisamente de las impreci-
siones y ambigtiedades propias de un intento ambicioso de redefinir la cien-
cia econémica de su tiempo.

. Otros intérpretes modernos de la obra de Ricardo —Hollander, por ejem-
plo— han resucitado una versién marshalliana de un Ricardo teérico del
equilibrio avant-la-lettre, precursor de Walras.

La obra ricardiana en los siglos XX y XXI, entonces, constituye una zona
del campo de batalla entre algunas tendencias actuales de pensamiento eco-
némico, y de politica econémica. Tenemos varios Ricardos secuestrados por
economistas modernos o escuelas de economistas en aras de establecer ante-
cedentes histéricos o tedricos para sus propias teorias. Quiz4 un enfoque mis
fructifero serfa no tanto reconstruir hipotéticamente lo que Ricardo habria di-
cho st h_ubmra sabido mds matemiticas, o si hubiera tenido la capacidad para
construir modelos més acabados, sino leer lo que dijo y entender en qué con-
texto lo dijo.

Quiza %ncluso hemos estado obsesionados con Ricardo como teérico de
la economia pura, casi en el sentido estricto walrasiano, y no hemos situado
adgciuadamentc sus escritos dentro de su contexto histérico especifico, la evo-
lucién de la economia briténica de su tiempo y los debates coyunturales que
surgieron de estos acontecimientos concretos. No solamente los €nsayos mo-
netarios y sobre las leyes cerealeras se beneficiarian de un enfoque semejan-
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te, sino también los supuestamente mds abstractos Principios. Es hacia esta -
tima linea hacia donde apuntan los recientes estudios sobre Ricardo.

En el campo de la hacienda ptblica encontramos la iltima de las teorias
inspiradas en el pensamiento de Ricardo, en este caso sus ideas acerca del im-
pacto del gasto publico y la deuda piiblica sobre el desarrollo de la economia
britdnica durante e inmediatamente después de las guerras napoleénicas: la
llamada hipétesis de la equivalencia ricardiana. Propuesta en un célebre ar-
ticulo de 1974 por el macroeconomista de Harvard Robert J. Barro, sugiere
que aunque cada déficit financiado por bonos del Estado tendré que ser re-
pagado a través de un aumento futuro en los impuestos, los agentes econé-
micos actuales, previendo este aumento, estarin dispuestos a ajustar en con-
secuencia sus niveles de consumo y de ahorro presentes para pagar los costes
futuros de ese déficit. Es decir, estos agentes econémicos no interpretarin una
politica de expansioén fiscal financiada por deuda como la ocasién para au-
mentar su demanda de bienes y servicios, sino que ahorrarin el inesperado
aumento en sus ingresos para afrontar futuros pagos fiscales. Asi, no habrfa
efectos ni sobre el nivel de consumo presente ni sobre los tipos de interés.

ui no pretendemos recomendar o descalificar una u otra interpretacién
de la obra de Ricardo, sino inicamente extender una invitacién a la lectura
de un libro crucial, que revolucionara el mundo de la ciencia econémica, los
Principios de Economia Politica y Tributacion de David Ricardo, un libro atre-
vido, polémico, dificil, pero que recompensari con creces el esfuerzo del lec-
tor atento. Que ustedes lo disfruten.

 GUIA DEL LECTOR

El libro que presentamos es una traduccién completamente nueva. Exis-
te desde hace mucho en el mercado una versién de los Principios del Fondo
de Cultura Econémica, que también publicé el resto de las obras de Ricardo,
cuyas notorias deficiencias han sido denunciadas por los especialistas:

C. Rodriguez Braun: «Debilidades en la edicién del Fondo de Cultura
Econémica de los Principios de Ricardo», Investigaciones Econdmicas, ntim. 18,
mayo-agosto 1982.

La mejor introduccién a las ideas de Ricardo disponible en castellano,
aunque en una traduccién tampoco muy convincente, sigue siendo:

Mark Blaug: La teorta econdmica de Ricardo, Madrid, Ayuso, 1975.
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Del mismo autor pueden verse:

«Ricardo, David», Enciclopedia Internacional de las Ciencias Socrales,

Aguilar.
Tzoria econdmica en retrospeccion, México, Fondo de Cultura Econémica,
1985, capitulo 4.

En el libro de J. J. Spengler y W. R. Allen (eds.), E/ pensamiento econdmi-
co de Aristiteles a Marshall, Madrid, Tecnos, 1971, hay tres buenos articulos:

J. Cassels: «Nueva interpretacién de la teoria del valor de Ricardos.
Nicholas Kaldor: «Teorias alternativas de la distribucién.
George Stigler: «Teoria ricardiana del valor y la distribucién.

Los interesados en una presentacién matemética del modelo ricardiano
pueden consultar:

Luigi Pasinetti: Crecimiento econdmico y distribucion de la renta, Madrid,
Alianza, 1983.

Existe también un amplio estudio sobre la obra del economista en:

Samuel Hollander: La economia de David Ricards, México, Fondo de Cul-
tura Econémica, 1988.

Sobre Ricardo y los impuestos pueden verse los trabajos de Carl Shoup y
Pedro Tedde de Lorca en:

Hacienda Piblica Espariola, nim. 17, 1972.

El mejor estudio sobre la economia clisica en su conjunto, y sobre Ricar-
do dentro del contexto de la evolucién de las ideas de dicha escuela, es:

D. P. O'Brien: Los economistas cldsicos, Madrid, Alianza, 1989.

En lengua inglesa el panorama bibliogrifico es, obviamente, mis amplio. .

Recomendamos estos estudios recientes:

Robert J. Barro: «Are Government Bonds Net Wealth?», Journal of Poli-
tical Economy, 1974.
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Murray Milgate y Shannon C. Stimson: Ricardian Politics, Princeton,
Princeton University Press, 1991.
- Terry Peach: Interpreting Ricardo, Cambridge, Cambridge University
Press, 1993.

Y estas dos colecciones de articulos:

John Cunningham Wood (ed.): Dawvid Ricardo: critical assessments, 4 vola-

menes, Londres y Sydney, Croom Helm, 1985.
Mark Blaug (ed.): David Ricarde, Aldershot, Edward Elgar, 1991.
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PROLOGO DEL AUTOR
A LA PRIMERA EDICION

El producto de la tierra, todo lo que se saca de su superficie por la aplica-
cién conjunta del trabajo, la maquinaria y el capital, se distribuye entre las tres
clases de la sociedad, es decir: los propietarios de la tierra, los del capital ne-
cesario para cultivarla y los trabajadores que la cultivan.

Pero en etapas distintas de la sociedad las proporciones del producto to-
tal de la tierra, que se adjudicardn a cada una de esas clases con el nombre de
renta, beneficios y salarios, serdn muy diferentes, dependiendo principalmen-
te de la fertilidad del suelo, de la acumulacién de capital, de la poblacién y de
la habilidad, ingenio e instrumentos empleados en la agricultura.

El problema principal de la economia politica consiste en determinar las
leyes que regulan esta distribucién; aunque la ciencia ha progresado mucho
con las obras de Turgot, Stuart, Smith, Say, Sismondi y otros, nos suministra

~muy pocos datos satisfactorios sobre la naturaleza de la renta, de los benefi-
cios y de los salarios.

En 1815, el Sr. Malthus, en su Inguiry into the Nature and Progress of Rent,
y un miembro del University College, Oxford, en su Essay on the Application
of Capital to Land, presentaron al mundo, casi al mismo tiempo, la verdadera
doctrina de la renta, sin cuyo conocimiento es imposible comprender el efec-
to del aumento de la riqueza sobre los salarios y los beneficios o sefialar sa-
tisfactoriamente la influencia de la tributacién sobre las diferentes clases de
la sociedad, en particular cuando las mercaderias gravadas son productos sa-
cados inmediatamente de la superficie de la tierra. Adam Smith y los demis
autores eminentes a quienes he aludido antes no han advertido muchas ver-
dades importantes que sélo pueden ser descubiertas después de un conoci-
miento cabal del problema de la renta.

Para suplir esta deficiencia se requiere una capacidad muy superior a la que
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posee el autor de las paginas siguientes; sin embargo, después de haber refle-
xionado mucho sobre esta cuestién, después de la ayuda prestada por las obras
de los grandes autores mencionados antes y después Eic la experiencia pro-
porcionada a la generacién presente por la abundancia de hechos en estos
afios tltimos, confia en que no se le tendrd por presuntuoso al exponer sus
opiniones sobre las leyes de los beneficios y de los salarios y sobre los efectos
de los impuestos. Si los principios que €l juzga verdaderos lo fuesen real-
mente, corresponderd a otros més capacitados que €l llevarlos hasta todas sus
consecuencias importantes.

El autor, al combatir opiniones admitidas, ha encontrado necesario hacer
referencia, mis particularmente, a aquellos pasajes de Adam Smith de los que
difiere, por tener razones para ello; y espera que nadie deducird de esto que
no participa, como todos los que reconocen la importancia de la ciencia eco-
némica, de la admiracién que despierta la gran obra de ese célebre tratadista.

La misma advertencia puede aplicarse a los excelentes trabajos del Sr. Say,
quien no sélo fue el primero, o entre los primeros, de los autores continenta-
les que apreciaron y aplicaron justamente los principios de Smith, y que hizo
mis que todos los escritores del Continente juntos para recomendar los prin-
cipios de ese ilustrado y beneficioso sistema a las naciones de Europa, sino
que consiguié también dar a la ciencia un orden mis légico y mds instructi-
vo, habiéndola enriquecido, ademds, con varias disertaciones ong@ales, exac-
tas y profundas’. Pero el respeto que siente el autor por los escritos de este
hombre eminente no le ha impedido comentar con la libertad que requiere,
a su juicio, el interés de la ciencia aquellos pasajes de la Economie politique que
cree estin en desacuerdo con sus propias opiniones.

! Especialmente el capitulo XV, parte I, «Des Débouchés», contiene principios importantes, que
creo explicé este distinguido autor por primera vez.

32

ADVERTENCIA DEL AUTOR
EN LA TERCERA EDICION

En esta edicién he intentado desarrollar, de un modo mds completo que
en la anterior, mi opinién sobre la dificil cuestion del valor, y con este objeto
he hecho algunas adiciones al capitulo primero. He insertado también un ca-
pitulo nuevo sobre la «Maquinaria» y sobre los efectos de su perfecciona-
miento en los intereses de las diferentes clases sociales. En el capitulo sobre
los «Caracteres distintivos del valor y de la riqueza» he examinado las doctri-
nas del Sr. Say sobre esta importante cuestién, tal y como aparecen, modifi-
cadas, en la cuarta y dltima edicién de su obra. En el dltimo capitulo he in-
tentado poner sobre una base mds firme que antes la doctrina de la capacidad
de un pafs para pagar impuestos adicionales en dinero, aunque el valor total
de la masa de mercancias, estimado en dinero, descienda, bien a consecuen-
cia de que se requiera una cantidad menor de trabajo para producir cereal en
el pais, por mejoras en la labranza, o a causa de obtenerse cereal extranjero a
un precio menor, por medio de la exportacién de articulos manufacturados.
Esta cuestién es de gran importancia, pues se refiere a la politica de dejar en
libertad la importacién de cereal extranjero, particularmente en un pais car-
gado con una tributacién, en dinero, fija y onerosa a consecuencia de una gran
deuda nacional. He tratado de demostrar, ademis, que la capacidad para pa-
gar impuestos no depende del valor total en dinero de la masa de mercancias,
ni del valor en dinero de los ingresos netos de los capitalistas y terratenien-
tes, sino del valor en dinero de los ingresos de cada individuo comparado con
el valor en dinero de las mercancias que consume habitualmente.

26 de marzo de 1821.
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CAPITULO 1
SOBRE EL VALOR

SECCION I: El valor de una mercancia, o la cantidad de cualquier
otra mercancia por la que pueda intercambiarse, depende de la cantidad
relativa de trabajo necesaria para su produccion, y no de la compensacion
mayor o menor que se paga por dicho trabajo.

Adam Smith observa que «la palabra Valor tiene dos significados distin-
tos. A veces expresa la utilidad de algtin objeto en particular, y a veces el po-
der de compra de otros bienes que confiere la propiedad de dicho objeto. Se
puede llamar a lo primero “valor de uso” y a lo segundo “valor de cambio”.
~ Las cosas que tienen un gran valor de uso con frecuencia poseen poco o nin-
gin valor de cambio». El aire y el agua son sumamente qtiles, de hecho son
indispensables para la vida, y sin embargo en circunstancias normales no se
puede obtener nada a cambio de ellos. El oro, por el contrario, aunque su uti-
lidad es pequena comparado con el aire o el agua, se intercambiard por una
gran cantidad de otros bienes.

En consecuencia, la utilidad no es la medida del valor de cambio, aun-
que resulte esencial para el mismo. Si un articulo no es 1til para nada —en
otras palabras, si es incapaz en modo alguno de contribuir a nuestra satisfac-
cién—, careceria de valor de cambio por mas escaso que fuera y cualquiera
que fuese la cantidad de trabajo necesaria para conseguirlo.

Poseyendo utilidad, las mercancias derivan su valor de cambio de dos
fuentes: su escasez y la cantidad de trabajo que su obtencién requiere.

Hay algunas mercancias cuyo valor viene determinado exclusivamente por
su escasez. Ningtn trabajo podrd incrementar la cantidad de dichos bienes, y
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por tanto su valor no se verd disminuido por una oferta mayor. Tal el caso de
algunas estatuas o pinturas excepcionales, libros o monedas raras, vinos de una
calidad peculiar, que sélo pueden ser elaborados con uvas cultivadas en una
tierra especial, de oferta muy limitada. Su valor es por completo indepen-
diente de la cantidad de trabajo originalmente requerida para producirlos, y
varia con la riqueza y preferencias variables de quienes desean poseerlos.

Pero estos bienes constituyen una minuscula fraccién de la masa de mer-
cancias que diariamente se intercambian en el mercado. El trabajo es lo que
procura la gran mayoria de los bienes que son objeto de des.eol; y ellos pueden
ser multiplicados, no sélo en un pais sino en muchos, casi sin limite deter-
minado, si estamos dispuestos a dedicar el trabajo necesario para obtenerlos.

Siempre que hablamos, pues, de mercancias, de su valor de cambio y de
las leyes que regulan sus precios relativos, nos referimos sélo a los bienes cuya
cantidad puede ser incrementada gracias al ejercicio de la actividad humana,
y en cuya produccién la competencia opera sin restricciones.

En los estadios primitivos de la sociedad, el valor de cambio de estas mer-
cancias, o la regla que determina cudnto de una de ellas se dard a cambio de
otra, depende casi exclusivamente de la cantidad relativa de trabajo emplea-
da en cada una.

Dice Adam Smith: «El precio real de todas las cosas, lo que cada cosa
cuesta realmente 2 la persona que desea adquirirla, es el esfuerzo y la fatiga
que su adquisicién supone. Lo que cada cosa verdaderamente vale para el
hombre que la ha adquirido y que pretende desprenderse de ella o cambiarla
por otra cosa es el esfuerzo y la fatiga que se puede ahorrar y que puede im-
poner sobre otras personas». «El trabajo fue el primer precio, la moneda de
compra primitiva que se pagé por todas las cosas.» «En aquel estado rudo y
primitivo de la sociedad que precede tanto a la acumulacién del capital como
a la apropiacién de la tierra, la proporcién entre las cantidades de trabajo ne-
cesarias para adquirir los diversos objetos es la dinica circunstancia que pro-
porciona una regla para intercambiarlos. Si en una nacién de cazadores, por
ejemplo, cuesta habitualmente el doble de trabajo cazar un castor que un cier-
vo, un castor deberia naturalmente intercambiarse por, o valer, dos ciervos. Es
natural que lo que es el producto habitual de dos dias o dos horas de trabajo
valga el doble de lo que normalmente es el producto de un dia o una hora de
trabajo»l.

! Libro I, cap. 5 [y 6].
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Que esto es realmente el fundamento del valor de cambio de todas las co-
sas, excepto las que no pueden ser multiplicadas por la accién humana, es una
doctrina de la méxima importancia en economia politica; de ninguna fuente
proceden tantos errores y tantas divergencias de opinién en dicha ciencia
como de las ideas imprecisas atribuidas a la palabra valor.

Si la cantidad de trabajo incorporada en las mercancias regula su valor de
cambio, todo aumento en dicha cantidad de trabajo debe elevar el valor del
bien al que se incorpora, y toda disminucién debe reducirlo.

Adam Smith, que defini6 con tanta exactitud la fuente original del valor
de cambio, y que por coherencia se vio obligado a sostener que todas las co-
sas se volvian mds o menos valiosas en proporcién al empleo de més o me-
nos trabajo en su produccién, establecié él mismo otro patrén de medida del
valor al hablar de que las cosas son mis o menos valiosas en proporcién a
cémo se intercambien por mds 0 menos de este patrén de medida. Se refiere
a veces al cereal y a veces al trabajo como patrén; no la cantidad de trabajo
invertida en la produccién de un objeto cualquiera, sino la cantidad que ese
objeto puede ordenar o demandar en el mercado; como si se tratara de dos
expresiones equivalentes, y como si, debido a que el trabajo del hombre du-
plica su eficiencia, y puede por tanto producir el doble de cantidad de una
mercancia, necesariamente ha de recibir a cambio de ella el doble de lo que
recibia antes.

Si esto fuera cierto, si la retribucién del trabajador guardase siempre pro-
porcién con lo que produce, la cantidad de trabajo invertida en una mercan-
cia y la cantidad de trabajo que dicha mercancia puede comprar serfan igua-
les, y cualquiera de ellas podria medir con precisién las variaciones de las
demds cosas. Pero no son iguales. La primera es bajo numerosas circuns-
tancias un patrén invariable, que indica correctamente las variaciones de otras
cosas; la segunda estd sujeta a tantas fluctuaciones como las mercancias
que con ella se comparan. Adam Smith, después de demostrar con suma peri-
cia la insuficiencia de un medio variable, como el oro y la plata, para determi-
nar el valor cambiante de otras cosas, ha escogido él mismo, al inclinarse por
el cereal o el trabajo, un medio no menos variable.

Es indudable que el oro y la plata estin sometidos a fluctuaciones merced
al descubrimiento de minas nuevas y mds ricas, pero tales descubrimientos
son infrecuentes, y sus efectos, aunque poderosos, estin limitados a perio-
dos de duracién relativamente breve. También estan sometidos a fluctuaciones
debidas a mejoras en la eficiencia y la maquinaria con que las minas son ex-
plotadas, puesto que como consecuencia de tales mejoras se puede obtener
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una cantidad mayor con el mismo trabajo. Estdn asimismo abiertos a fluc-
tuaciones a raiz de la produccién decreciente de las minas a lo largo del tiem-
po, una vez que han rendido un abastecimiento al mundo. Ahora bien, ;de
cudl de estas fuentes de fluctuacién se halla exento el cereal? ;No varia acaso,
por un lado, debido a mejoras en la agricultura, en la maquinaria y dtiles de
labranza, asi como al descubrimiento de nuevas tierras fértiles que entran en
cultivo en otros paises y que afectardn al valor del cereal en todos los merca-
dos donde la importacién es libre? ;No es por otro lado susceptible de ex-

andir su valor gracias a prohibiciones a la importacién, al incremento de la

oblacién y la riqueza y a la mayor dificultad para obtener mds suministros,
debido a la cantidad adicional de trabajo que requiere el cultivo de las tierras
peores? ¢No es acaso el valor del trabajo igualmente variable, al ser afectado,
como todas las otras cosas, no sélo por la proporcién entre oferta y deman-
da, que varia uniformemente con cualquier cambio en las condiciones de la
comunidad, sino también por el cambiante precio de los alimentos y otros
bienes de primera necesidad en los que se gastan los salarios?

En un mismo pais puede que se requiera en un momento dado el doble
de cantidad de trabajo para producir una cantidad dada de alimentos y bie-
nes de primera necesidad de lo que seria necesario en otro momento mas dis-
tante; y a pesar de ello la remuneracién del trabajador posiblemente no se vea
apenas disminuida. Si los salarios del trabajador en el primer periodo consis-
tieran en una cierta cantidad de alimentos y provisiones, es probable que no
hubiese sido capaz de subsistir con una cantidad menor. En este caso los ali-
mentos y provisiones han aumentado en un 100% si son estimados conforme
a la cantidad de trabajo necesaria para su produccién, mientras que su valor
apenas ha subido de acuerdo con la cantidad de trabajo por el que pueden in-
tercambiarse.

Lo mismo cabe observar con respecto a dos o mds paises. En América y
Polonia, en las tierras mds recientemente puestas en cultivo, un afo del tra-
bajo de cualquier mimero dado de hombres producird mucho mds cereal que
en una tierra en similares circunstancias en Inglaterra. Suponiendo que todos
los demis bienes de primera necesidad son igualmente baratos en los tres pai-
ses, ¢no serfa un grave error concluir que la cantidad de cereal entregada al
trabajador es en cada pais proporcional a la facilidad con que se produce?

Si los zapatos e indumentaria del trabajador, gracias a mejoras en la ma-
quinaria, pudiesen producirse con la cuarta parte del trabajo que hoy se ne-
cesita para ello, probablemente caerian en un 75%; pero estd tan lejos de ser
verdad el que por ello el trabajador podria consumir permanentemente cua-
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tro chaquetas o cuatro pares de zapatos en vez de uno, que probablemente su
salario al poco tiempo se ajustaria por efecto de la competencia y del estimu-
lo a la poblacién al nuevo valor de las subsistencias en las que se gasta. Si esas
mejoras se extienden a todos los objetos que consume el trabajador, proba-
blemente lo encontrarfamos al cabo de pocos afios en posesién si acaso de
s6lo una pequefia adicién a sus disfrutes, aunque el valor de cambio de dichas
mercancias, comparado con el de cualquier otra en cuya manufactura no se
hubiese registrado dicha mejora, registraria un reduccién muy considerable, y
aunque fueran el producto de una cantidad de trabajo apreciablemente dis-
minuida.

_ No puede ser correcto, entonces, decir con Adam Smith que como «e] tra-
bajo puede a veces comprar una cantidad de bienes mayor, y otras veces me-
nor, lo que cambia es su valor, no el del trabajo que los compra»; y por tanto
que «el trabajo exclusivamente, entonces, a/ no variar nunca en su propio valor,
es el patrén auténtico y definitivo mediante el cual se puede estimar y com-
parar el valor de todas las mercancias en todo tiempo y lugar. Pero es co-
rrecto decir, como Adam Smith afirmé antes, que «la proporcién entre las
cantidades de trabajo necesarias para adquirir los diversos objetos es la Unica
circunstancia que proporciona una regla para intercambiarlos»; o, en otras pa-
labras, que la cantidad relativa de bienes que el trabajo produce es lo que de-
termina su valor relativo presente o pasado, y no las cantidades relativas de
bienes que se entregan al trabajador a cambio de su labor.

Supongamos que el valor relativo de dos bienes cambia y deseamos sa-
ber en cul de ellos ha tenido realmente lugar la variacién. Si comparamos el
valor actual de uno de ellos con los zapatos, los calcetines, los sombreros,
81. hierro, el azicar, y todas las demis mercancias, vemos que se intercam-
bia por exactamente la misma cantidad de ellas que antes. Si comparamos el
otro con las mismas mercancias vemos que ha variado con respecto a to-
das ellas. Podemos entonces inferir con toda probabilidad que la variacién se
ha registrado en esta mercancia y no en aquellas con las que la hemos com-
parado. Si al examinar m4s detenidamente todas las circunstancias vinculadas
con esas diversas mercancias comprobamos que se necesita exactamente la
misma cantidad de trabajo y capital para la produccién de zapatos, calce-
tines, sombreros, hierro, azicar, etc., pero que no se requiere la misma canti-
dad que antes para producir la mercancfa cuyo valor relativo se ha modifica-
do,' entonces la probabilidad se torna certeza, y estamos seguros de que la
variacién corresponde a esa mercancia; descubrimos asimismo la causa de su
variacion.
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Si observo que una onza de oro se intercambia por una cantidad menor
de las mercancias antes enumeradas y muchas otras; y si veo que merced al
descubrimiento de una mina nueva y mds fértil, o al empleo de maquinaria
mis eficiente, una cantidad dada de oro puede ser obtenida con una cantidad
menor de trabajo, estaria justificado al decir que la causa de la alteracién en
el valor del oro relativamente al de otras mercancias estribé en la mayor faci-
lidad de su produccién, o la menor cantidad de trabajo necesaria para conse-
guirla. Del mismo modo, si el trabajo cayera muy acusadamente en su valor,
con respecto a todas las demds cosas, y si observo que su caida fue conse-
cuencia de una oferta abundante, estimulada por la gran facilidad con que el ce-
real y otros bienes de primera necesidad son producidos, creo que estaria acer-
tado si afirmo que el cereal y las provisiones han caido en su valor como
consecuencia de que es necesaria una menor cantidad de trabajo para produ-
cirlos, y que esta facilidad en procurar el mantenimiento del trabajador ha
sido seguida por un descenso en el valor del trabajo. No, dicen Adam Smith
y el St. Malthus, en el caso del oro usted estaba en lo cierto al llamar a su va-
riaci6n una caida en su valor, puesto que el cereal y el trabajo no habian va-
riado entonces; y como el oro proporciona una cantidad de ellos, y de todas
las otras cosas, menor que antes, era correcto decir que todas las cosas habian
permanecido constantes y que sélo el oro habia variado; pero cuando el cereal
y el trabajo caen, que son las cosas que hemos seleccionado como nuestros pa-
trones de medida del valor, a pesar de todas las variaciones a las que admiti-
mos que estin sometidos, serfa muy incorrecto decir lo mismo; el lenguaje
apropiado serfa afirmar que el cereal y el trabajo han permanecido estables y
que el valor de todas las demds cosas ha aumentado. '

Impugno este lenguaje. Creo que precisamente, como en el caso del oro,
la causa de la variacién entre el cereal y las otras cosas es la menor cantidad
de trabajo necesaria para producirlo, y entonces, razonando con buen juicio,
estoy obligado a calificar la variacién del cereal y del trabajo como una caida
en su valor, y no como una subida en el valor de las cosas con las que se los
compara. Si contrato a un trabajador por una semana, y en vez de diez che-
lines le pago ocho, sin que haya variado el valor del dinero, el trabajador pro-
bablemente pueda comprar mds alimentos y medios de vida con sus ocho
chelines que antes con diez, pero esto no se debe a un aumento en el valor
real de sus salarios, tal como afirmé Adam Smith y mds recientemente el
Sr. Malthus, sino a un descenso en el valor de los articulos en que gasta sus
salarios, lo que es algo claramente diferente; y sin embargo, al llamar a esto
una caida en el valor real de los salarios, se me dice que adopto un lenguaje
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nuevo e inusual, que no se compadece con los verdaderos principios de la
ciencia. A mi me parece que el lenguaje inusual y verdaderamente incoherente
es el utilizado por mis oponentes.

Supongamos que se paga a un trabajador un ushe/ de cereal por una se-
mana de trabajo cuando el precio del cereal es de 80 s. el guarter, y un bushel
y cuarto cuando el precio baja a 40 s. Supongamos también que él destina me-
dio bushel por semana para su consumo y el de su familia, e intercambia
el resto por otros articulos tales como combustible, jabén, velas, té, azicar,
sal, etc.; si los tres cuartos de dushe/ que le quedan en un caso no pueden pro-
curarle la misma cantidad de dichas mercancias que le proporcionaba medio
bushel en el otro caso, como de hecho suceders, el valor del trabajo ;habri au-
mentado o disminuido? Aumentado, deberd afirmar Adam Smith, porque su
patrén es el cereal, y el trabajador obtiene maés cereal por una semana de la-
bor. Disminuido, deber4 sostener el mismo Adam Smith, puesto que «el va-
lor de una cosa depende del poder para comprar otras cosas que la posesién
de ese objeto confiere», y el trabajo tiene menos capacidad para adquirir esos
otros bienes.

SECCION II: Diferente remuneracion para las diferentes calidades
de trabajo. No puede ser causa de variacion en el valor
relativo de los bienes,

Abhora bien, aunque proclamo que el trabajo es el fundamento de todo va-
lor, y que la cantidad relativa de trabajo es casi exclusivamente lo que deter-
mina el valor relativo de las mercancias, no se debe suponer que ignoro las di-
ferentes calidades de trabajo ni la dificultad de comparar el trabajo de una
hora o un dia en un empleo con un trabajo de idéntica duracién en otro. La
estimacién de las diferentes calidades laborales es algo que se establece pron-
to en el mercado con una precisién suficiente a todos los efectos pricticos, y
depende mucho de la destreza comparativa del trabajador y de la intensidad
de la labor realizada. Esta escala, una vez formada, es susceptible de poca va-
riacién. Si el trabajo de un dia de un artesano joyero vale més que el trabajo
de un dia de un obrero corriente, esto es algo que desde hace mucho tiempo
ha sido ajustado y situado en su debida posicién en la escala del valor®.

4 n_Pero aunque el trabajo es la medida real del valor de cambio de todas las mercancias, no es
la medida con la cual su valor es habitualmente estimado. Es con frecuencia dificil discernir la pro-
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Por tanto, al comparar el valor de una misma mercancia en periodos de
tiempo distintos apenas es necesario considerar la destreza e intensidad com-
parativas del trabajo necesario para esa mercancia particular, porque es algo
que influye igualmente en ambos periodos. Una clase de labor en un mo-
mento es comparada con la misma clase en otro momento; si se ha afiadido
o eliminado una décima, una quinta o una cuarta parte, se producird en el va-
lor relativo del bien un efecto proporcional a la causa.

Si una pieza de pafio vale hoy dos piezas de lino, y dentro de diez afios el
valor normal de una pieza de pafio es de cuatro piezas de lino, podremos con-
cluir con seguridad que se requiere mds trabajo para fabricar el pafio, o me-
nos para el lino, o que han actuado ambas causas.

Dado que la investigacién hacia la que deseo orientar la atencién del lec-
tor se refiere al efecto de las variaciones en el valor relativo de los bienes, y no
en su valor absoluto, revestird escasa importancia examinar los grados com-
parativos de estimacién vigentes para las diversas clases de trabajo humano.
Podemos razonablemente concluir que cualquier desigualdad que haya exis-
tido originalmente entre ellas, cualesquiera que sean el ingenio, la pericia o el
tiempo necesarios para la adquisicién de un tipo de destreza manual en gra-
do mayor que otro, continian virtualmente invariantes de una generacién a
otra; o por lo menos que la variacién es infima de un afio a otro y, en conse-
cuencia, en periodos breves ejerce una influencia pequefa en el valor relativo
de las mercancias.

«La proporcién entre las diferentes tasas de salarios y beneficios en los dis-
tintos empleos del trabajo y el capital no parece verse muy afectada, como
ya se ha indicado, por la riqueza o la pobreza, ni el estado progresivo, esta-
cionario o regresivo de la sociedad. Aunque estas revoluciones en el bienes-
tar general influyen sobre las tasas tanto de salarios como de beneficios, lo
hacen en tltima instancia de la misma forma en los diferentes empleos.

porcién entre dos cantidades distintas de trabajo. El tiempo invertido en dos tipos diferentes de la-
bor no siempre bastaré por si solo para determinar esa proposicién. Habrd que tener en cuenta tam-
bién los diversos grados de esfuerzo soportado y la destreza desplegada. Puede que haya mis traba-
jo en una hora de dura labor que en dos de una tarea sencilly; o en una hora de un oficio cuyo
aprendizaje costé diez afios que en un mes de un trabajo comin y corriente. Pero no es ficil en-
contrar una medida precisa ni de la fatiga ni de la destreza. Es comin que se conceda un margen
para ambas en el intercambio de producciones de tipos de trabajo distintos, pero el ajuste no se efec-
tlia segtin una medicién exacta, sino mediante el regateo y la negociacién del mercado, que desem-
boca en esa suerte de igualdad aproximada, no exacta pero suficiente para llevar adelante las activi-
dades corrientes.» Rigueza de las Naciones, Libro 1, cap. 5.
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La proporcién entre ellas, por lo tanto, permanece inalterada y no puede ser
modificada por tales revoluciones, al menos no durante un tiempo prolon-

gado»’,

SECCION I11: EZ valor de los bienes resulta afectado no sélo por el trabajo
ap!:cada. mmedtatt_xmente sobre ellos, sino por el empleado en los utensilios,
herramientas y edificios con que aquel trabajo es asistido.

_Aun en el estadio primitivo al que se refiere Adam Smith, el cazador ne-
cesitarfa algiin capital para cazar a su presa, aunque posiblemente un capital
fabricado y acumulado por €l mismo. Sin un arma no hay forma de abatir al
castor o al venado, con lo que el valor de esos animales vendria regulado no
s6lo por el tiempo y esfuerzo requeridos para su captura, sino también por el
tiempo y esfuerzo necesarios para suministrar el capital del cazador, el arma
con ayuda de la cual se efectia la caza. ,

Supongamos que el arma necesaria para matar al castor fue fabricada con
mucho menos trabajo que la necesaria para cazar al venado, debido a la ma-
yor dificultad para aproximarse al primero y a la consiguiente necesidad de
que sea mds certera; un castor valdrd naturalmente més que dos venados, y
precisamente por esta razén, porque se requeriria en conjunto mds trabajo
para cazarlo. O supongamos que se precisa la misma cantidad de trabajo para
fabricar ambas armas, pero que su duracién es muy desigual; s6lo una peque-
fia porcién del valor de la méds duradera se transferiria al bien, y una porcién
mucho mayor del valor de la menos duradera se incorporaria a la mercancia
que ha contribuido a producir.

Puede que todos los elementos necesarios para cazar al castor y al venado
pertenezcan a una clase de personas, mientras que el trabajo empleado en su
captura es suministrado por otra clase; aun asi, sus precios relativos guarda-
rén proporcién con el trabajo de hecho invertido tanto en la formacién del
capital como en la captura de los animales. Bajo circunstancias diversas de
abundancia o escasez de capital en comparacién con el trabajo, bajo circuns-
tancias diversas de abundancia o escasez de alimentos y bienes indispensa-
bles para el mantenimiento de las personas, quienes aporten un valor igual de

capital para uno u otro uso podran recibir la mitad, un cuarto o un octavo

* Rigueza de las Naciones, Libro 1, cap. 10.

43



PRINCIPIOS DE ECONOMIA POLITICA Y TRIBUTACION

de la produccion obtenida, siendo el resto pagado en concepto de salarios a
quienes aportaron el trabajo; pero esta division no podria afectar al valor re-
lativo de los bienes, porque aunque los beneficios del capital fueran mayores
o menores, aunque fueran del 50, 20 o 10%, o aunque los salarios fueran al-
tos o bajos, actuarian igualmente en ambos empleos.

Aunque supongamos que las ocupaciones de la sociedad se multiplican, y
que algunos suministran las canoas y los aparejos de pesca, otros las semillas
y las mdquinas rudimentarias antiguamente utilizadas en la labranza, aun asi
regiria el mismo principio: el valor de cambio de las mercancias producidas
estard en proporcion al trabajo invertido en su produccién, no sélo en su pro-
duccién inmediata sino en todos los instrumentos o equipos necesarios para
ejecutar la labor especifica a la que fueron aplicados.

Si analizamos el estadio de la sociedad en el que se han efectuado los
mayores adelantos, y en el que florecen las artes y el comercio, seguimos ob-
servando que los bienes cambian de valor conforme a este principio; por
ejemplo, al estimar el valor de cambio de las medias veremos que su valor,
con relacién a otras cosas, depende de la cantidad total de trabajo necesa-
ria para fabricarlas y llevarlas al mercado. Primero estd el trabajo requeri-
do para labrar la tierra donde se cultiva el algodén; segundo, el trabajo de
transportar el algodén al pais donde habrin de fabricar las medias, que in-
cluye una parte del trabajo empleado en la construccién del buque en el que
es transportado, parte incluida en el flete de las mercancias; tercero, el traba-
jo del hilandero y el tejedor; cuarto, una porcién de la labor del ingeniero,
el herrero y el carpintero que construyeron los edificios y las maquinas que
precisa la manufactura de las medias; quinto, el trabajo del comerciante mi-
norista y el de muchos otros que huelga particularizar. La suma total de es-
tas diversas clases de trabajo determina la cantidad de otras cosas por las
que se intercambiardn las medias, mientras que la misma consideracién de
las distintas cantidades de trabajo invertidas en esas otras cosas gobernaré del
mismo modo la porcién de las mismas que se entregard a cambio de las
medias.

Para convencernos de que ésta es la verdadera base del valor de cambio,
supongamos que se produce un perfeccionamiento en los medios que abre-
vian el trabajo en cualquiera de los procesos que debe atravesar el algodén an-
tes de que las medias manufacturadas lleguen al mercado y se intercambien
por otras cosas, y veamos los efectos resultantes. Si se precisan menos hom-
bres para cultivar el algod6n, o menos marineros para tripular o menos car-

pinteros y artesanos de ribera para construir el barco en el que llega hasta no-
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sotros; si se emplea menos mano de obra para levantar los edificios y fabricar
la maquinaria, o si la eficacia de ambos aumenta, inevitablemente el valor de
las medias disminuird, y en consecuencia se dard menos de otras cosas a cam-
bio de ellas. Su valor disminuird porque seré necesaria una cantidad menor
de trabajo para su produccién, con lo cual se intercambiarin por una canti-
dad menor de aquellas cosas en las que no se ha registrado ningtin recorte en
el trabajo de ese tipo.

El ahorro en el uso del trabajo indefectiblemente reduce el valor relativo
de una mercancia, sea que el ahorro se produzca en el trabajo necesario para
manufacturar la propia mercancia o en el necesario para la formacién del ca-
pital con cuya asistencia ella es producida. En cualquier caso, el precio de las
medias bajara, sea porque se emplean menos individuos como blanqueadores,
hilanderos y tejedores, personas directamente involucradas en su manufac-
tura; o como marineros, transportistas, ingenieros y herreros, personas que
intervienen mds indirectamente en la misma. En un caso todo el ahorro de
trabajo recae sobre las medias, porque esa porcién de trabajo se limitaba ex-
clusivamente a las medias; en el otro caso recae sobre las medias tan sélo una
parte, y el resto es aplicado a todas las demds mercancias a cuya produccién
asisten los edificios, maquinaria y medios de transporte.

Supongamos que en los estadios primitivos de la sociedad los arcos y las
flechas del cazador eran de igual valor e idéntica duracién que la canoa y apa-
rejos del pescador, siendo ambos el producto de la misma cantidad de traba-
jo- En tales circunstancias el valor del venado, resultado de un dia de traba-
jo del cazador, seria exactamente igual al valor del pescado, producto de un
dia de trabajo del pescador. El valor relativo de la pesca y la caza vendria
regulado completamente por la cantidad de trabajo realizado en cada una,
cualquiera que fuese la cantidad producida y el nivel general alto o bajo de los
salarios o los beneficios. Por ejemplo, si las canoas y aparejos del pescador va-
len 100 1 y su duracién se calcula en diez afios, y él contrata a diez hombres
cuya labor anual cuesta 100 1. y que en un dfa pescan veinte salmones; si las
armas que empufia el cazador también valen 100 1. y duran diez afios, si tam-
bién €l contrata a diez personas cuyos servicios cuestan 100 1. por afio y que
en un dia le cazan diez venados; entonces el precio natural del venado seri de
dos salmones, sea grande o pequefia la proporcién del producto total que re-
ciben los hombres que lo han producido. La proporcién que pueda ser paga-
da en salarios es de una crucial importancia en la cuestién de los beneficios,
pues se comprende inmediatamente que los beneficios serin altos o bajos
exactamente en proporcién a que los salarios sean bajos o altos; pero no afec-
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ta en lo mds minimo al valor relativo de la pesca y la caza, puesto que los sa-
larios serdn altos o bajos al mismo tiempo en ambas actividades. Si el caza-
dor reclamase por estar pagando una proporcién abultada o el valor de una
proporcién abultada en concepto de salarios, con objeto de inducir al pesca-
dor para que le entregue mds pesca a cambio de su caza, este dltimo argu-
mentar que ¢l estd afectado igualmente por la misma causa; entonces, bajo
todas las variaciones de salarios y beneficios, bajo todos los efectos de la acu-
mulacién del capital, en la medida en que sigan obteniendo con un dia de tra-
bajo respectivamente la misma cantidad de pesca y la misma cantidad de caza,
la tasa natural de intercambio serd de un venado por dos salmones.

Si con la misma cantidad de trabajo se obtuviese menos pesca o mds caza,
el valor de la pesca aumentarfa con relacién al de la caza. Por el contrario, si
con la misma cantidad de trabajo se obtuviese menos caza o mas pesca, la caza
subiria con respecto a la pesca.

Si existiera algiin otro bien cuyo valor fuera invariable, podriamos averi-
guar, comparando el valor de la pesca y la caza con el de esa mercancia, cudn-
to de la variacién cabe atribuir a una causa que afect6 al valor de la pesca y
cuénto a una causa que influy6 sobre el valor de la caza.

Supongamos que esa mercancia es el dinero. 51 un salmén cuesta 1 1. y un
venado 2 1., entonces un venado vale dos salmones. Pero puede que un vena-
do llegue a valer tres salmones, al requerirse mds trabajo para cazar el vena-
do o menos para pescar el salmén, o ambas causas quizd operen a la vez. Si
contésemos con esa medida invariable podriamos ficilmente precisar en qué
grado interviene cualquiera de las causas. Si el salmén sigue vendiéndose a
1 1. mientras que el venado sube a 3 1., concluiremos que se ha necesitado mas
trabajo para cazar el venado. Si el venado mantiene el precio de 2 1. y el sal-
mén se vende por 13 s. 4 d., podemos estar seguros de que se necesita menos
trabajo para pescar el salmén; si el venado sube a 2 1. 10 s. y el salmén cae
hasta 16 s. 8 d., ello nos convencera de que ambas causas han intervenido para
dar lugar a la alteracién en el valor relativo de estos bienes.

Ningtn cambio en los salarios puede producir modificacién alguna en el
valor relativo de tales mercancias, pues, suponiendo que suban, no se reque-
rird una cantidad mayor de trabajo en ninguna de las actividades, aunque su
precio subiria, y la misma razén que induciria al cazador y al pescador a ele-
var el valor de su caza y su pesca hard que el propietario de la mina aumente
el valor de su oro. Si esta razén actda con la misma intensidad en las tres ac-
tividades, y la situacién relativa de los que a ellas se dedican es la misma an-
tes y después de la subida de los salarios, el valor relativo de la caza, la pesca
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y el oro seguiria inalterado. Los salarios pueden subir un 20% y los beneficios
consiguientemente bajar en una proporcién mayor o menor sin ocasionar la
mds minima alteracién en el valor relativo de esos bienes.

Supongamos ahora que con el mismo trabajo y capital fijo se puede pro-
ducir més pescado pero no mds oro ni caza; el valor relativo de la pesca baja-
ria en comparacién con el del oro o la caza. Si en vez de veinte salmones el
producto de un dia de trabajo son veinticinco, el precio de un salmén seria
dieciséis chelines en vez de una libra, y a cambio de un venado se darian dos
salmones y medio en vez de dos salmones, aunque el precio del venado se-
guiria siendo de 2 1., como antes. Del mismo modo, si con el mismo capital
y trabajo se obtuviera menos pesca, entonces la pesca subiria de valor com-
parativo. Por tanto, el valor de cambio de la pesca sube o baja sélo debido a
que se precisa mds o menos trabajo para obtener una cantidad determinada,
y jamds puede subir o bajar fuera de proporcién con la incrementada o dis-
minuida cantidad de trabajo necesaria.

Si dispusiéramos, pues, de una medida invariable con la que poder medir
la variaci6n en otras mercancias, veriamos que el limite méximo hasta el que
podrian subir de modo permanente, si fueran producidas bajo las circunstan-
cias supuestas, es proporcional a la cantidad adicional de trabajo requerida
para su produccién; y que no podrian subir de ninguna manera si no se pre-
cisase mds trabajo para su produccién. Una elevacién de los salarios no au-
mentaria su valor monetario, ni su valor con relacién a ninguna otra mercan-
cfa cuya produccién no demandase una cantidad adicional de trabajo y que
emplease la misma proporcién de capital fijo y circulante y un capital fijo de
la misma duracién. Si se necesitase mds o menos trabajo en la produccién
de la otra mercancia, ya hemos afirmado que ello inmediatamente ocasiona-
ria una alteracién en su valor relativo, pero dicho cambio no se debe a la su-
bida salarial, sino a la alteracién registrada en la cantidad de trabajo necesaria.

SECCION IV: El principio de que la cantidad de trabajo empleada
en la produccion de los bienes regula su valor relativo es modificado
considerablemente por el uso de la maquinaria y otras formas

de capital fijo.
Hemos supuesto, en la seccién anterior, que los utensilios y armas nece-

sarios para la caza del ciervo y la pesca del salmén duraban el mismo tiempo
¥, ademds, que eran producidos con la misma cantidad de trabajo, y hemos
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visto que, en este caso, las variaciones del valor relativo del ciervo y del sal-
mén dependen tnicamente de las cantidades diferentes de trabajo necesarias
para obtenerlos; pero en cualquier estadio de la sociedad las herramientas,
utensilios, edificios y maquinaria empleados en distintos trabajos pueden te-
ner grados diversos de duracién y requerir cantidades diferentes de trabajo
para producirlos. Ademds, el capital necesario para el sostenimiento de una
industria, y el invertido en su establecimiento, en herramientas, maquinas y
edificios, pueden estar combinados en proporciones diversas. La diferencia,
en el grado de duracién, de capital fijo y la diversidad de las proporciones en
que las dos clases de capital pueden combinarse introducen otra causa de va-
riacién en los valores relativos de los bienes, independientemente de la can-
tidad mayor o menor de trabajo necesaria para producirlos: esta causa es el
alza o baja de los salarios.

Los alimentos y vestidos que consume el trabajador, los edificios en que
trabaja y los ttiles de que se vale son cosas perecederas por naturaleza. Hay,
sin embargo, una diferencia grande en cuanto a la duracién de estos diversos
capitales; una maquina de vapor durard més que un buque; un buque mis que
el traje del trabajador, y el traje, més que el alimento que consume.

Segiin que el capital se consuma rapidamente y deba ser repuesto con fre-
cuencia, o sea de desgaste lento, se le denomina circulante o fijo*. Se dice que
un fabricante de cerveza emplea una gran parte de capital fijo, porque sus edi-
ficios y maquinarias son costosos y duraderos; por el contrario, de un zapate-
ro, cuyo capital se emplea principalmente en pagar salarios, que son gastados
en alimentos y vestidos, bienes consumibles més rapidamente que los edifi-
cios y las maquinas, se dice que emplea la mayor parte de su capital en capi-
tal circulante. :

Ha de observarse también que el capital circulante puede circular, o vol-
ver a su poseedor, en plazos muy desiguales. El cereal comprado por un la-
brador para sembrarlo es un capital fijo, comparado con el cereal adquirido
por un panadero para transformarlo en pan. Uno lo deja en la tierra y no pue-
de obtener remuneracién alguna durante un afio; el otro puede molerlo para
hacer harina, venderlo luego como pan a sus clientes y tener de nuevo su ca-
pital disponible al cabo de una semana, para renovar la misma produccién o
comenzar otra cualquiera.

Dos actividades, por tanto, pueden emplear la misma cantidad de capital,

* La divisién no es esencial, y la linea demarcatoria no puede ser trazada con precisién.
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pero éste puede estar repartido muy diferentemente entre la porcién fija y la
circulante.

En una produccién puede haber empleado muy poco capital circulante, es
decir, el que se requiere para el sostenimiento de la industria; el capital esta-
ré en ella invertido con preferencia en maquinaria, tiles, edificios, etc., capi-
tal de un carécter relativamente fijo y duradero. En otra industria puede ha-
berse invertido la misma cantidad de capital, pero estar empleado, sobre todo,
en el sostenimiento de la produccién y muy poco invertido en utensilios, ma-
quinaria y edificios. Un alza en los salarios tiene, por fuerza, que afectar de
un modo desigual a las mercancias producidas en condiciones tan distintas.

Ademis, un fabricante puede emplear la misma cantidad de capital fijo y
de capital circulante que otro; pero las duraciones de sus capitales fijos pue-
den ser muy desiguales. Uno puede tener méquinas de vapor por valor de
10.000 L; el otro, buques del mismo valor. '

Si los hombres no empleasen maquinaria en la produccién sino solamen-
te trabajo, y transcurriese para todos el mismo tiempo hasta que los articulos
estuviesen en disposicién de ser vendidos, el valor de cambio de éstos seria
precisamente proporcional a la cantidad de trabajo empleada.

Si empleasen capital fijo del mismo valor y de la misma duracién, tam-
bién el valor de los productos se obtendria del mismo modo y variarian con
la mayor o menor cantidad de trabajo empleado para su produccién.

Pero aunque mercancias producidas en circunstancias semejantes no va-
rien unas con respecto a las demds por ninguna otra causa que el aumento o
disminucién de la cantidad de trabajo necesaria para producirlas, si se las
compara con aquellas que no sean producidas con la misma cantidad pro-
porcional de capital fijo, variardn por la otra causa que he mencionado antes,
es decir, un alza en los salarios, aunque no fuese empleado un trabajo mayor
o menor en la produccién de ninguna de ellas. La cebada y la avena manten-
drfan la misma relacién ante una variacién cualquiera en los salarios. Ocurri-
ria lo mismo a los articulos de algodén y a los tejidos si fuesen también pro-
ducidos, precisamente, en circunstancias similares; pero con un alza o baja de
salarios la cebada valdria més o menos, comparada con los articulos de algo-
don, y la avena, comparada con el pafio. ;

Supongamos que dos hombres empleen 100 trabajadores cada uno, du-
rante un afio, para la construccién de dos miquinas, y que otro hombre em-
plee el mismo nimero de trabajadores para cultivar cereal; al final del afio,
cada una de las maquinas tendrd el mismo valor que el cereal, porque cada
una de esas cosas fue producida con la misma cantidad de trabajo. Suponga-
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mos ahora que el duefio de una de las méquinas la emplea al afio siguiente,
con ayuda de 100 hombres, para fabricar paio, y el duefio de la otra la dedi-
ca, con la ayuda también de otros 100 hombres, a hacer articulos de algodén,
mientras que el agricultor continta empleando 100 hombres, como anterior-
mente, en el cultivo del cereal. Durante el segundo afio, todos ellos habrin
empleado la misma cantidad de trabajo; pero las mercancias, juntamente con
la maquinaria, en el caso del tejedor, y lo mismo en el del fabricante de articu-
los de algodén, son el resultado del trabajo de 200 hombres empleados en un
afio, 0, mejor, el trabajo de 100 hombres empleados durante dos afios, mien-
tras que el cereal seria producido con el trabajo de 100 hombres en un afio;
por consiguiente, si el valor del cereal fuese de 500 1, la méquina y el pafio
del tejedor juntos deben valer 1.000 1., y la méquina y articulos de algodén del
otro fabricante deben valer también el doble del cereal. Pero valdrian mis
del doble, pues el beneficio del capital del tejedor y del fabricante durante el
primer afio ha sido afiadido a sus capitales, mientras que el del agricultor ha
sido gastado y disfrutado. A causa, pues, de los diferentes grados de duracién
de sus capitales respectivos, o, lo que es lo mismo, a causa del tiempo transcu-
rrido hasta que los articulos estén en disposicién de ser vendidos, éstos no
pueden ser valorados exactamente en proporcién a la cantidad de trabajo em-
pleada en ellos; los articulos considerados antes no estarin en la relacién de
dos a uno, sino de algo més de dos, para compensar el mayor plazo que ha de
transcurrir hasta que esté el de més valor en disposicién de ser lanzado al
mercado.

Supongamos que se pagara por el trabajo de cada obrero 50 L al afio, o
que fuese empleado un capital de 5.000 1., siendo los beneficios un 10% del
mismo; el valor de cada una de las méquinas, asi como el valor del cereal, al
final del primer afio, seria de 5.500 1. El segundo afio, los fabricantes y los
cultivadores emplearian nuevamente 5.000 L. cada uno para remunerar el tra-
bajo y, por consiguiente, volverian a vender sus productos por 5.500 L; pero
los que utilizan las médquinas, para estar en las mismas condiciones que el cul-
tivador, no solamente deben obtener 5.500 L. por los capitales iguales, de
5.000 1., empleados en salarios, sino que deben obtener, ademas, una suma
de 550 1. por los beneficios de las 5.500 1. que tienen invertidas en la maqui-
naria, y, por ende, sus productos deben ser vendidos en 6.050 1. Hay, pues, ca-
pitalistas que emplean la misma cantidad exactamente de trabajo anual para
la obtencién de sus productos, y, sin embargo, éstos difieren de valor a causa
de las diferentes cantidades de capital fijo, o trabajo acumulado, que, respec-
tivamente, emplea cada uno. El tejido y los articulos de algodén tienen el mis-

50

DAVID RICARDO

mo valor, porque son el producto de cantidades iguales de trabajo y de capi-
tal fijo; pero el cereal no tiene el mismo valor que estos articulos, porque es
producido, en cuanto al capital fijo, en condiciones distintas.

Pero ;cémo serd afectado su valor relativo por un alza en el valor del tra-
bajo? Es evidente que los valores relativos del pafio y articulos de algodén no
experimentarin cambio alguno, pues lo que afecte a uno tiene que afectar
igualmente al otro, en las circunstancias supuestas, ni experimentarin tam-
poco ningtin cambio los valores relativos del cereal y la chada:, porque son
producidos en las mismas condiciones con respecto al capital fijo y circulan-
te; pero el valor relativo del cereal, referido al pafioy articulos de algodén, tie-
ne que ser alterado por una subida de salarios.

No puede haber subida de los salarios sin una disminucién de los benefi-
cios. Si el cereal ha de ser repartido entre el cosechero y el jornalero, cuanto
mayor sea la parte del segundo, menos quedara para el primero. Del mismo
modo, si el paiio o los géneros de algodén se dividiesen entre el trabajador y
su patrono, cuanto mds obtenga el primero, menos obtcndré.‘el segundo. Su-
pongamos que, debido a un alza de salarios, bajan los beneficios del 10 al 9%;
entonces, en vez de afadir 550 L. al coste corriente de sus productos (o sea,a
5.500 1.) por los beneficios de su capital fijo, los fabricantes afiadirdn solamen-
te el 9% de aquella suma, o 495 L; por consiguiente, el precio seria 5.995 L
en vez de 6.050. Como el cereal continuaria vendiéndose a 5.500 L, los pro-
ductos manufacturados, que requieren més capital fijo, bajarian con relacién
al cereal o a cualquier otro articulo en cuya produccién entrara una propor-
cién menor de esa especie de capital. La magnitud de la alteracién en el va-
lor relativo de los productos, a consecuencia de un alza o baja de salarios, de-
penderia de la relacién entre el capital fijo y el capital total empleado. Todas
las mercancias que se producen con méquinas o edificios muy costosos, 0 que
necesitan que transcurra mucho tiempo antes de estar dispuestas para ser ven-
didas, bajarian en valor relativo, mientras que subirian todas aquellas que son
producidas principalmente por el trabajo directo o estin ripidamente en dis-
posicién de ser lanzadas al mercado. _

El lector se dard cuenta, sin embargo, de que esta causa de variacién de
los bienes es de muy poca importancia, en cuanto a sus efectos. Con una su-
bida de salarios que ocasionase una baja del 1% en los beneficios, los bienes
producidos, en las circunstancias que he supuesto, variarian en valor relativo
solamente en un 1%; con tal descenso de los beneficios, los productos baja-
rian de 6.050 1. a 5.995. Los mayores efectos que podrfan producir sobre los
precios relativos de esas mercancias, como consecuencia de un alza de sala-
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rios, no excederian del 6 o 7%, pues los beneficios no admitirian, en modo al-
guno, probablemente, un descenso general y permanente de magnitud mayor.

No sucede esto con la otra causa que hace variar también el valor de los
bienes, a saber: el aumento o disminucién de la cantidad de trabajo necesaria
para producirlos. 51 para producir el cereal se requiriesen 80 hombres en vez
de 100, el valor del cereal bajaria un 20%, o sea, de 5.500 1. a 4.400. Si para
producir pafio fuesen suficientes 80 hombres en vez de 100, el pafio bajaria
de 6.050 L a 4.950. Una alteracién cualquiera en el tipo permanente de be-
neficios depende de causas que sélo actiian en el transcurso de los afios, mien-
tras que ocurren diariamente alteraciones en la cantidad de trabajo necesaria
para producir las cosas. Cualquier perfeccionamiento en la maquinaria, en las
herramientas, en los edificios o en la obtenci6n de la materia prima hace més
ficil la produccién del articulo a que ese perfeccionamiento se aplica, y, por
consiguiente, su valor se altera. Al estimar, pues, las causas de las variaciones
que experimenta el valor de los bienes, aunque fuese un error omitir por com-
pleto la consideracién del efecto producido por un alza o baja de salarios, se-
ria igual de incorrecto darle excesiva importancia, y, por tanto, en esta obra,
en fo sucesivo, aunque me referiré ocasionalmente a esta causa de variacién,
consideraré que todas las grandes variaciones que tienen lugar en el valor re-
lativo de los bienes son producidas por la mayor o menor cantidad de traba-
jo que es requerida, en uno y otro tiempo, para producirlos.

Es casi innecesario decir que las mercancias en cuya produccién se emplea
la misma cantidad de trabajo diferirdn en su valor de cambio si no estdn dis-
puestas para ser vendidas en plazos iguales de tiempo.

Supongamos que yo emplee en la produccién de una mercancia 20 hom-
bres durante un afo, haciendo un desembolso de 1.000 1., y que al final de
ese afio emplee para terminar y perfeccionar el producto otra vez 20 hombres
por otro afio con un nuevo gasto de 1.000 L, y llevo el articulo al mercado al
cabo de dos afios; si los beneficios han de ser el 10%, mi articulo debe ser ven-
dido por 2.310 1., pues tuve empleado un capital de 1.000 1. durante el pri-
mer afio y uno de 2.100 durante el segundo. Otro hombre emplea la misma
cantidad de trabajo, precisamente, pero la emplea toda el primer afio; tiene
40 hombres con un gasto de 2.000 1., y al final del primer afio vende su pro-
ducto con un 10% de beneficios, o sea, en 2.200 L. Tenemos aqui dos mer-
cancias que, habiéndose empleado en ellas la misma cantidad de trabajo exac-
tamente, una se vende por 2.310 L y otra por 2.200.

Este caso parece distinto del anterior; pero es, en realidad, igual. En am-
bos el precio mayor de un producto se debe a que ha de transcurrir mis tiem-
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po antes de que esté dispuesto para la venta. En el primer caso, la maquina-
ria y el pafio valian mis del doble del cereal, aunque se erlnpleaba sola:t'ncme
doble cantidad de trabajo en ellos; en el segundo, un articulo vale mds que
otro, aunque no se emplea mds trabajo para producirlo. La diferencia de va-
lor proviene en ambos casos de que los beneficios, al :31?1.1rnula.rse3 toman la
forma de capital, y esa diferencia es sélo una compensacin por el tiempo que
esos beneficios estuvieron retenidos. N

Resulta, por consiguiente, que las proporciones dife}-cntes en que se divi-
de el capital fijo y circulante, empleado por las diversas industrias, introducen
una modificacién considerable en la ley que es de aplicacién universal cuan-
do en la produccién se emplea casi exclusivamente trabajo, a saber: que nun-
ca varia el valor de las mercancias, 2 menos que una mayor o menor cantidad
de trabajo sea empleada en su produccion, habiéndose' demostrado en esta
seccién que, sin variacién alguna en la cantidad de trabajo, la mera alza de los
salarios ocasionari un descenso en el valor de cambio de aquellos bienes en
cuya produccién se emplee capital fijo, y cuanto mayor sea el valor de éste,
mayor seré el descenso.

SECCION V: El principio de que el valor no varia con el alza o la baja
de los salarios se modifica también con la duracion diferente del capital
y con la desigual rapidez con que se restituye a quien lo emplea.

En la tltima seccién hemos supuesto que, en dos industrias que emplea-
ban capitales iguales, las proporciones del capital fijo y circulante eran desi-
guales; supongamos ahora que ambos estdn en la misma proporcion, pero que
su duracién es diferente. A medida que es de menos duracién, el capital fijo
se aproxima a la naturaleza del circulante. Serd mnsqmido, ¥, para mantenerse
integro, reproducido en un tiempo menor. Hemos visto hace poco que cuan-
do los salarios suben, a medida que prepondera el capital fijo en una manu-
factura, el valor de las mercancias producidas en ella es relativamente mis bajo
que el de las producidas en manufacturas donde predomina el capital circu-
lante. En proporcién a la duracién menor del capital fijo y su aproximacién
a la naturaleza del circulante, la misma causa producird el mismo efecto.

Si el capital fijo no es de naturaleza duradera, se requerird anualmente una
gran cantidad de trabajo para conservarlo en su primitivo estado de eficien-
cia; pero el trabajo empleado asi debe ser con_mderado como gastado real-
mente en la mercancia manufacturada, la cual tiene que poseer un valor pro-
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porcional a ese trabajo. Si yo tuviese una méaquina de 20.000 1. de valor, la cual
con muy poco trabajo efectuase la produccién de ciertos articulos; si el des-
gaste de esa méquina fuera insignificante y el tipo general de beneficios fue-
se un 10%, no seria necesario cargar mucho més de 2.000 1. al coste del pro-
ducto a causa del empleo de la mdquina; pero si el desgaste de la miquina
fuese grande, si la cantidad de trabajo necesario para conservarla en estado de
eficiencia fuera de 50 hombres anualmente, mis productos requeririan un cos-
te adicional igual al que seria obtenido por cualquier otro fabricante que em-
please 50 hombres en la produccién de otros bienes y que no usase en abso-
luto maquinaria.

Pero un alza de salarios no afectaria por igual a las mercancias producidas
con maquinaria de desgaste rapido y a las obtenidas con maquinaria de des-
gaste lento. Al producir las primeras, se transferiria continuamente una can-
tidad grande de trabajo al producto, mientras que al producir las otras se
transferiria muy poco. Toda alza de salarios, por tanto, o, lo que es lo mismo,
todo descenso de los beneficios haria bajar el valor relativo de aquellos bienes
que fuesen producidos con capital durable y elevaria proporcionalmente el de
los producidos con capital desgastable mas rapidamente. Una baja de los sa-
larios tendria precisamente un efecto contrario.

He dicho ya que el capital fijo tiene diferentes grados de duracién; su-
pongamos ahora que en cierta industria especial pueda emplearse una ma-
quina para hacer el trabajo de 100 hombres en un afio y que tuviese sélo un
afio de duracién. Supongamos, ademas, que la maquina cuesta 5.000 1., y que
los salarios pagados anualmente a los 100 hombres ascienden a 5.000 1; es
claro que seria indiferente para el fabricante comprar la miquina o emplear
los hombres. Pero supongamos que la mano de obra sube y, por consiguien-
te, los salarios de 100 hombres durante un afio importan 5.500 L; es eviden-
te que el productor no dudaria ya, pues su interés consistiria en comprar la
midquina y obtener su trabajo por 5.000 1. Pero :no se elevari el precio de
la méquina, no valdrd ella también 5.500 1, a consecuencia del alza de los
salarios? Se elevaria si no hubiese capital alguno empleado en su construccién
y no se pagasen los beneficios a su fabricante. Si, por ejemplo, la miquina fue-
se el producto del trabajo de 100 hombres durante un afio, con un salario de
50 1. cada uno, su coste serfa 5.000 libras, y si los salarios se elevasen a 55 1.,
su coste serfa 5.500 L; pero las cosas no pueden ser asi: o son empleados
menos de 100 hombres, o ella no podria ser vendida por 5.000 1., porque, ade-
mis de esta suma, tienen que pagarse los beneficios del capital que se invirtié
en emplear los obreros. Supongamos, pues, que fuesen empleados 85 hom-
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bres, con un desembolso de 50 L por cada uno, o sea, 4.250 1. al afio, y que
las 750 1. que produciria la venta de la méaquina, por enciumna de los salarios
adelantados a los trabajadores, constituyesen los benf.ﬁflos E:lel fachante
constructor. Si los salarios se elevasen en un 10%, estaria ‘el obligado a inver-
tir un capital adicional de 425 1., y; por consiguiente, %labna empleado 4.675 L.
en vez de 4.250, de cuyo capital solamente obtendria un beneficio de 325 L.
si continuara vendiendo su maquina en 5.000 ; pero tal es precisamente el
caso de todos los fabricantes y capitalistas: el alza de los salarios los afecta a
todos. Por tanto, si el constructor de la miquina elevase su precio como con-
secuencia del alza de salarios, una cantidad excepcional de ca'pltalles_sc em-
plearia en la construccién de tales mdquinas, hasta que su precio rmdms;: tan
sélo el tipo corriente de beneficios’. Vemos, pues, que las maquinas no eleva-
rian su precio como consecuencia de un alza de salarios. .

El fabricante que en un alza general de salarios tenga el recurso de uga
méquina que no aumente el coste de produccién de su mercancia gozarfa de
ventajas especiales si pudiese continuar vcnd}éndola al mismo precio; pero,
como hemos visto ya, se hallara obligado a bajar ese precio, pues en otro caso
afluirfa capital a su industria hasta que sus beneficios desmel}dar_l al nivel ge-
neral. Asi, pues, es el ptblico quien se beneficia con la maquinaria: cstoslmu-
dos factores son siempre el producto de mucho menos trabajo que aquel que
reemplazan, aunque tengan el mismo valor en dinero. POI" su mﬂUCI}CIa, un
aumento en el precio de las subsistencias que eleve los salarios afectard a rdnuy

0cas personas; en el ejemplo anterior alcanzari a‘85 _hombrcs en vez de a
100, y el ahorro, que es la consecuencia, se muestra ¢l mismo en el precio me-
nor de la mercancia manufacturada. Ni las méquinas ni los articulos fabrica-
dos con ellas aumentan de valor real; pero todas las cosas hechas con las ma-
quinas se abaratan, y en proporcién a la duracién de éstas. i

Se observard que en las etapas primitivas de la sot}ledad, cuando a1se usaba
poca maquinaria o capital duradero, las cosas p;_:oldumdas con capitales igua-
les tendrian casi el mismo valor y bajarian o subirfan unas respecto de otras a

5 Esta es la explicacién de por qué los paises viejos se ven constantemente impelidos a utilizar
magquinaria, ylo:;Paiscs nuevosg cmq];Jlea: mano de obra. Ante cualquier dificultad de proveer Eﬁ:‘
nutencién de las personas, el trabajo necesariamente sube, y a cada aumento en su preg:: s;rgfa 8
vas tentaciones para el uso de maquinaria. Esta dificultad en conseguit la manutn;nc: n de tgof o
opera sin cesar en los pafses maduros, mientras que en los jovenes puede ;eflﬂp‘;ng un ";5 e
cremento de la poblacién sin la més minima subida en los salanos del trabajo. Puede ser tan
mantener el 7.°, 8.2 y 9.2 millén de hombres como el 2.2, 3.2 y 4.
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causa sélo del mayor o menor trabajo que fuese requerido para su produccién;
pero después que fueron introducidos esos instrumentos costosos y durade-
ros, las cosas producidas empleando capitales iguales pueden ser de valor muy
desigual, y aunque continden sujetas a subir o bajar unas respecto de otras,
seglin que se requiera mds o menos trabajo para producirlas, estarin someti-
das a otra variacién, si bien menor, debida al alza o baja de salarios y benefi-
cios. Puesto que bienes vendidos por 5.000 1. pueden ser el producto de un
capital cuyo importe sea igual a aquel con que son producidos otros bienes
que se venden por 10.000 L., los beneficios en ambas manufacturas seran los
mismos; pero tendrian que ser desiguales si los precios de los bienes no va-
riasen con un alza o baja en el tipo de los beneficios.

Se observa, ademds, que, en proporcién a la duracién del capital emplea-
do en cualquier especie de produccién, los precios relativos de aquellos bie-
nes en que se emplee ese capital duradero variardn en relacién inversa con los
salarios: bajardn cuando los salarios suban y subirdn cuando los salarios bajen;
¥, por el contrario, aquellos que son producidos principalmente con trabajo y
menos capital fijo, o con capital fijo de menor duracién que el empleado en
el medio que se utilice para estimar el precio, subirin cuando los salarios su-
ban y bajardn cuando éstos bajen.

SECCION VI: Sobre una medida invariable del valor.

Cuando las mercancias varian en valor relativo, serfa deseable disponer de
medios que permitiesen averiguar cuéles de ellas bajan y suben de valor real;
esto sélo se conseguiria comparéndolas sucesivamente con alguna medida in-
variable del valor que no estuviera sometida a ninguna de las fluctuaciones a
que estdn expuestas las otras mercancias. Es imposible disponer de tal medi-
da, porque no hay mercancia que no esté expuesta a las mismas variaciones
de aquellas cosas cuyo valor se quiere conocer, esto es, no existe cosa alguna
que no esté sometida a la condicién de requerir més o menos trabajo para su
produccién. Pero esta causa de variacién en el valor de una medida podria ser
eliminada —si fuera posible, por ejemplo, que se requiriese la misma canti-
dad de trabajo en todo tiempo para la produccién de nuestra moneda—, y,
sin embargo, no seria una medida perfecta o invariable del valor, porque,
como he intentado ya explicar, estarfa sometida a las variaciones relativas de
un alza o baja de salarios a causa de las diferentes proporciones de capital fijo
que pueden ser necesarias para producirla y para producir aquellas otras mer-
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cancias cuya alteracién de valor deseamos averiguar. Ademis, por la misma
causa, estaria sujeta también a las variaciones debidas a los d1fffrentes grados
de duracién del capital fijo empleado en ella, y en las mercancias con que se
comparara, o sea, que el tiempo necesario para que la primera esté dispuesta
para ser vendida puede ser mayor 0 menor que ese mismo tiempo Necesario
para las otras mercancias cuyas variaciones se quiere determinar; todas estas
circunstancias inhabilitan a cualquier mercancia para que pueda ser conside-
rada una medida perfectamente exacta del valor. o

Si, por ejemplo, nos decidiésemos por el oro como una medida-tipo, ha-
briamos de tener en cuenta que se trata de una mercancia obtenida en las mis-
mas condiciones que otra cualquiera y que requiere para producirla trabajo y
capital fijo. Como en otra mercancia cualquiera, pueden introducirse en su
produccién perfeccionamientos que ahorren trabajo; por consiguiente, puede
bajar su valor relativo con respecto a otras cosas a causa, meramente, de la ma-
yor facilidad para producirla. o -

Aunque supongamos evitada esta causa de variacién y se requiriese siem-
pre la misma cantidad de trabajo para obtener la misma canndad’ de oro, éste
no serfa tampoco una medida perfecta del valor, con la cual podriamos averi-
guar exactamente las variaciones de todas las demds cosas, porque no seria
producido con las mismas combinaciones precisamente d_elcaplta! fijo y cir-
culante ni con capital fijo de la misma duracién, ni requeriria el mismo tiem-
po que antes para estar en disposicion de ser vendido. Seria una medida per-
fecta del valor para todas las cosas producidas en las mismas condiciones que
él, pero no para otras. Si, por ejemplo,.fucra produmdf) en las._rmsmas c?ndl-
ciones que hemos considerado necesarias para producir los tejidos y articulos
de algodon, seria una medida perfecta del valor para estas cosas, pero no para
el cereal, carbén y otras mercancias producidas con mayor o menor propor-
cién de capital fijo, porque, como hemos mostrado, toda alteracién en el tipo
permanente de los beneficios tendria algin efecto sobre el val.o’r relativo de
todos aquellos bienes, independientemente de cualquier alteracion en la can-
tidad de trabajo empleado en su produccién. Si el oro fuese produado’cn las
mismas condiciones que el cereal, aunque éstas nunca variasen, no seria, por
las mismas razones, una medida perfecta y permanente del valor del tejido y
de los articulos de algodén. Por ende, ni el oro ni otra mercancia cualquiera
pueden ser nunca una medida perfecta del valor para todas las cosas; sin em-
bargo, he advertido ya que el efecto de una variacién en los beneficios sobre
los precios relativos de las cosas es de poca importancia relativa, que los efec-
tos ms importantes son ocasionados por la variacién de las cantidades de tra-
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bajo requeridas para su produccién; y, por tanto, si suponemos suprimida esta
importante causa de variacién en la produccién del oro, estariamos, proba-
blemente, tan cercanos a poseer una medida normal fija del valor como teé-
ricamente se puede concebir. ;No puede ser considerado el oro como una
mercancia producida con tales proporciones de las dos clases de capital que
se aproximan lo mids posible al promedio de las cantidades empleadas en la
produccién de la mayor parte de las mercancias? ;No pueden estar estas pro-
porciones equidistantes de los dos extremos: el uno donde se usa poco capi-
tal fijo, el otro donde se emplea poco trabajo, y que sean un justo medio en-
tre ellos?

Por tanto, si supongo que yo mismo estoy en posesién de una medida tan
cercana a la invariabilidad, tendria la ventaja de que me seria posible hablar
de las variaciones de otras cosas, sin perturbarme en cada caso la considera-
cién del cambio posible en el valor del medio en que son estimados los pre-
cios y valores.

Para facilitar, pues, el objeto de esta investigacién, aunque admito com-
pletamente que la moneda hecha de oro estd sometida a la mayor parte de las
variaciones de las demds cosas, supondré que ella es invariable y, por ende, que
todas las alteraciones en los precios son ocasionadas por alguna alteracién en
el valor de la mercancia que estuviese considerando.

Antes de abandonar este tema, puede ser conveniente observar que Adam
Smith y todos los escritores que le han seguido sostuvieron, sin ninguna ex-
cepcidn que yo conozca, que un alza en los salarios seria constantemente se-
guida por un alza en el precio de todas las mercancias. Espero haber conse-
guido explicar que tal opinién carece de fundamento, y que solamente se
elevarian las mercancias que tienen invertido menos capital fijo que aquella
con la cual se estima el precio, y las que tienen invertido mis bajarfan efecti-
vamente de precio cuando los salarios subieron. Por el contrario, si los sala-
rios bajan, solamente bajarfan las mercancias que tienen empleado capital fijo
en proporcién menor que aquella con la cual se estima el precio: todas las que
tienen mds subirfan efectivamente de precio.

Me es necesario también hacer esta advertencia: no he dicho que una mer-
cancia valdria 1.000 L y otra 2.000 a causa de que la primera tuviese emplea-
do un trabajo de 1.000 L y la segunda de 2.000; pero he dicho que los valo-
res de una y otra estarian en la relacién de dos a uno o que en esta relacién
serfan cambiadas. No tiene importancia para la verdad de esta doctrina que
una de estas mercancias se venda por 1.100 L. y la otra por 2.200, o una por
1.500 y la otra por 3.000; no entro por ahora a investigar esta cuestién; afir-
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mo solamente que sus valores relativos serin regidos por las cantidades rela-
tivas de trabajo empleadas en su produccién®.

SECCION VII: Diferentes efectos derivados de la alteraciin en el valor
del dinero, el medio en el que siempre se expresa el precio, o de la alteraciin
en el valor de las mercancias que el dinero adquiere.

Aunque tendré motivos, como ya he explicado, para considerar al dinero
como invariable en su valor, puede que con el objetivo de indicar mis clara-
mente las causas de las variaciones relativas en el valor de otras cosas resulte
atil advertir los distintos efectos que se siguen cuando los precios de los bie-
nes son modificados por las causas a que hice ya referencia, a saber, las dife-
rentes cantidades de trabajo necesarias para producirlos y su alteracién debi-
da a una variacién en el valor del dinero mismo.

El dinero es una mercancia variable y un aumento en los salarios mone-
tarios serd a menudo ocasionado por una caida en el valor del dinero. Un alza
de salarios por esta causa serd ciertamente acompafiada indefectiblemente por
una subida en el precio de los bienes; pero en tales casos se observara que el
trabajo y todas las mercancias no han cambiado reciprocamente, y que la va-
riacién se ha limitado al dinero.

El dinero, al ser una mercancia obtenida de un pais extranjero, al ser el
medio de cambio generalizado entre todas las naciones civilizadas, y al ser
ademés distruibuido entre esos paises en proporciones siempre cambiantes
ante cualquier progreso en el comercio y la maquinaria, y ante cualquier di-
ficultad incrementada en la obtencién de alimentos y provisiones para una
poblacién creciente, estd sujeto a variaciones incesantes. Al formular los prin-
cipios que regulan el valor de cambio y el precio debemos distinguir cuida-
dosamente entre las variaciones que corresponden a la propia mercancia y las

¢ FI Sr. Malthus observa sobre esta doctrina: «Ciertamente podemos, de forma arbitraria, de-
nominar al trabajo invertido en una mercancia su valor real, pero al hacerlo utilizamos las palabras
en un sentido muy diferente del habitual; al mismo tiempo confundimos la importantisima distin-
cién entre coste y valor, y tornamos virtualmente imposible el explicar con claridad el principal esti-
mulo para la produccién de riqueza, que de hecho depende de dicha distinciénn.

El St. Malthus parece pensar que forma parte de mi doctrina que el coste y el valor de una cosa
deban ser iguales; y asf es, si por coste entiende «coste de producciénn, incluyendo los beneficios. En
el pasaje anterior no quiere decir esto, y por lo tanto no me ha comprendido bien.
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ocasionadas por una variacién en el medio con el que se estima el valor o se
expresa el precio.

Un aumento de salarios debido a una alteracién en el valor del dinero pro-
duce un efecto general sobre los precios, y por tal razén no suscita ningtn im-
pacto real sobre los beneficios. Por el contrario, un aumento de salarios debi-
do al hecho de que el trabajador estd mejor remunerado o a una dificultad
para obtener los articulos de primera necesidad en que se gastan los salarios
no produce el efecto de un aumento de precios, salvo en algunas circunstan-
cias, aunque si ejerce un gran impacto en la reduccién de beneficios. En un
caso no se asigna una proporcién mayor del trabajo anual del pais al susten-
to de los trabajadores; en el otro caso si se asigna a ello una proporcién mayor.

Habremos de evaluar el aumento o la disminucién de la renta, el benefi-
cio y los salarios conforme a la divisién del producto total de la tierra en una
explotacién agricola determinada entre las tres clases del terrateniente, el ca-
pitalista y el trabajador, y no conforme al valor al que dicho producto pueda
ser estimado en un medio que es manifiestamente variable. -

Apreciaremos correctamente la tasa de beneficios, renta y salarios segin
sea la cantidad de trabajo necesaria para obtener el producto, y no por la can-
tidad absoluta del mismo que corresponda a cada clase. El producto total pue-
de ser doblado por adelantos en la maquinaria y la agricultura; pero si tam-
bién se duplican los salarios, la renta y los beneficios, los tres guardarén las
mismas proporciones reciprocas que antes, y no podrd decirse que ninguno
ha variado relativamente. Pero si los salarios no participan del conjunto de di-
cho incremento, si en vez de doblarse sélo aumentan un 50%, si la renta en
vez de doblarse sélo sube un 65%, y si correspondiese a los beneficios el in-
cremento restante, estaria justificado si afirmo que la renta y los salarios han
bajado y los beneficios han subido; porque si tuviéramos una medida invaria-
ble para calcular el valor de este producto, veriamos que un valor menor que
antes ha correspondido a las clases de los trabajadores y los terratenientes, y
uno mayor a la clase de los capitalistas. Podriamos comprobar, por ejemplo,
que aunque la cantidad absoluta de bienes se ha doblado, esa cantidad es el
producto de ]a misma cantidad de trabajo que antes. Si de cada cien sombre-
ros, chaquetas y quarters de cereal producidos

los trabajadores antes percibfan .........cccoeeueeee 25
10§ tEITAtENIENTES ..oucvveracrcrcereseescesessssensenaeas 25
y los capitalistas ........ccoocimiiminineiiinnnninsinsinans 50

100
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y si después de doblarse la cantidad de estas mercancias, de cada 100

los trabajadores perciben 1 T 22
105 tEITAENIENLES «oreeieecrrerseeserarsnanesresnssnsssasanns 22
¥ 10§ CapItaliStas......cewueersvsssisiusmsrsncsresnsssnssnes 56

100

en este caso yo diria que los salarios y la renta han bajado y los beneficios han
subido; aunque, a consecuencia de la abundancia de bienes, la cantidad paga-
da al trabajador y al terrateniente ha aumentado en la proporcién de 25 a 44.
Los salarios deben ser estimados en su valor real, a saber, conforme a la can-
tidad de trabajo y capital empleada en producirlos, y no conforme a su valor
nominal en chaquetas, sombreros, dinero o cereal. En las circunstancias que
he supuesto, las mercancias han caido a la mitad de su valor anterior , si el
dinero no ha variado, también a la mitad de su precio anterior. Entonces si
en este medio, que no ha variado de valor, se observa que los salarios del tra-
bajador han disminuido, ello no constituirfa un descenso real porque dichos
salarios le proporcionarian una cantidad mayor de mercancias abaratadas que
sus salarios anteriores. _ _

Por cuantiosa que sea la modificacién en el valor del dme:p, no 1qﬂuye sO-
bre la fasa de beneficios. Supongamos que los articulos del industrial suben
de 1.000 L 2 2.000 L., o un 100%; si su capital, sobre el cual los cambios en fﬂ
dinero tienen el mismo efecto que sobre el valor del producto, si su maqui-
naria, edificios y existencias también crecen en un 100%, su tipo de bcn;ﬂcm
serd el mismo y dispondrd de idéntica cantidad del producto del trabajo del
pais, y no mds. ) )

Si con un capital de un valor dado €l puede, economizando trabajo, du:
plicar la cantidad del producto, y su precio anterior baja a la mitad, guardard
con el capital que lo ha producido la misma proporcion que antes, y por con-
siguiente el tipo de los beneficios seguird igual. _ y '

Si a la vez que duplica la cantidad del producto con la inversién del mis-
mo capital el valor del dinero resulta por accidente reducido a la mitad, e] pro-
ducto se vendera por el doble de valor monetario que antes; pero el capital
invertido en producirlo también tendré el doble de valor monetario; y por
tanto también en este caso el valor del producto guardard la misma propor-
cién que antes con el valor del capital; y aunque el producto sea el doble, la
renta, los salarios y los beneficios variardn s6lo conforme lo hagan las pro-
porciones en las que este producto duplicado se distribuya entre las tres cla-
ses que lo comparten.
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CariTUuLO I1
SOBRE LA RENTA

Nos queda atin por considerar si la apropiacién del suelo y la consiguien-
te creacién de renta ocasionarin alguna variacién en el valor relativo de las
mercancias, independientemente de la cantidad de trabajo necesaria para la
produccién. Para comprender esta parte de nuestro tema, tenemos que inves-
tigar la naturaleza de la renta y las leyes que regulan su aumento o disminu-
cién.

Renta es aquella parte del producto de la tierra que se paga al propietario
por ¢l uso de las fuerzas originales e indestructibles del suelo. Es frecuente,
sin embargo, confundirla con el interés y el beneficio del capital, y en el len-
guaje cornente el término es aplicado a todo lo que un arrendatario paga
anualmente 2l propietario de la tierra que cultiva. Si de dos terrenos conti-
guos de la misma extension y de Ja misma fertilidad natural, uno tuviese to-
das las ventajas que reportan las construcciones dtiles para la labranza y ade-
mids estuviese convenientemente desecado, abonado y deslindado por setos,
vallas o paredes, mientras que careciese el otro de todas estas ventajas, se pa-
garia, como es patural, una remuneracién mayor por el uso de uno que por el
de] otro; sin embargo, en ambos casos esta remuneracién serfa llamada renta.
Pero ¢s evidente que sélo una parte del dinero pagado anualmente por el te-
rreno en que se hubiesen hecho aquellas mejoras serfa dado por las fuerzas
originales e indestructibles del suelo; la otra parte se pagaria por el uso del ca~
pital empleado en mejorar 1a finca y en construir aquellos edificios necesarios
para resguardar y conservar el producto. Adam Smith habla algunas veces de
la renta en el sentido estricto en que yo deseo concretarla, pero con mds fre-
cuencia en el sentido popular en que este término es empleado habitualmen-
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te. Nos dice Adam Smith que la demanda de madera y su consiguiente alto
precio en los paises del sur de Europa son la causa de que en Noruega se pa-
gue renta por unos bosques que no producian antes renta alguna. ;No es evi-
dente, sin embargo, que quien pagaba lo que él llamaba renta lo hacia en con-
sideracién al valor de la mercancia que entonces estaba en la tierra, y de cuyo
valor se resarcié con un provecho por medio de la venta de la madera? Si, en
efecto, después de que fue quitada la madera se pagase algo al propietario por
el uso de la tierra con el propésito de que se desarrollase el bosque nueva-
mente, o de cultivar cualquier otro producto, con vistas a una demanda futu-
ra, aquel desembolso podia justamente ser llamado renta, porque seria paga-
do por las fuerzas productivas de la tierra; pero en el caso establecido por
Adam Smith lo que se pagaba era el permiso de quitar y vender la madera y
no el de cultivarla. Habla también de la renta de las minas de carbén y de las
canteras, a lo cual se aplica la misma observacién: que la compensacién dada
por la mina o la cantera se paga por el valor del carb6n o de la piedra que se
pueda sacar de ella y no tiene relacién alguna con las fuerzas originales e in-
destructibles de la tierra. Es ésta una distincién de gran importancia en una
investigacién referente a la renta y a los beneficios, pues las leyes que regulan
el desarrollo de la renta son muy diferentes de las que regulan el desarrollo de
los beneficios, y actian raramente en la misma direccién. Lo que se paga
anualmente al propietario en todos los paises adelantados participa de ambos
caracteres, renta y beneficio; unas veces se mantiene estacionario por los efec-
tos de causas opuestas; otras veces avanza o retrocede, segin que predomine
una u otra de estas causas. En las paginas siguientes de esta obra, por tanto,
siempre que hable de renta de la tierra deseo que se entienda que hablo de
aquella compensacién que se paga al propietario por el uso de las fuerzas ori-
ginales e indestructibles de la tierra.

Cuando se coloniza un pafs en donde hay abundancia de terrenos ricos
y fértiles, de los cuales sélo una pequefa parte necesita ser cultivada para
la subsistencia de la poblacién, y no se requiere para el cultivo mis que
aquel capital de que la poblacién puede disponer, no habrd alli renta, pues
nadie pagara por el uso de la tierra cuando hay una gran cantidad de ella
no apropiada todavia y, por ende, a disposicién de cualquiera que desee cul-
tivarla.

Por los principios corrientes de la oferta y la demanda no se pagari renta
alguna por esa tierra, por la razén expuesta de que no se paga nada por el uso
del aire y del agua o por cualquier otro don de la naturaleza que exista en can-
tidad ilimitada. Con cierta cantidad de materiales, y con ayuda de la presién
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atmosférica y de la tensién del vapor, algunas maquinas pueden ejecutar tra-
bajos y economizar el esfuerzo humano en gran medida; pero no se paga nada
por la cooperacién de esos agentes naturales, porque son inagotables y estan
a disposicién de cualquiera. Del mismo modo, el fabricante de cervezas, el de
licores, el tintorero, hacen un uso incesante del aire y del agua para la elabo-
racién de sus productos; pero como la provisién es ilimitada, no tienen que
pagar nada por ellos'. Si toda la tierra tuviese las mismas propiedades, si fue-
ra ilimitada en cantidad y uniforme en calidad, no se pagaria nada por su uso,
a menos que poseyera ventajas peculiares de situacién. Es, pues, debido tni-
camente a que la tierra es limitada en cantidad y de diversa calidad, y tam-
bién a que la de inferior calidad o menos ventajosamente situada es abierta al
cultivo cuando la poblacién aumenta, por lo que se paga renta por el uso de
ella. Cuando las tierras de segundo orden, por su fertilidad, se abren al culti-
vo, a causa del progreso de la sociedad, comienza inmediatamente la renta en
las tierras de primera calidad, y el importe de esta renta dependerd de la di-
ferencia de calidad de esos dos terrenos.

Cuando los terrenos de tercera calidad entran en cultivo, comienza inme-
diatamente la renta para los de segunda, y se regula, como anteriormente, por
la diferencia entre las facultades productivas. Al mismo tiempo subira la ren-
ta de los de primera calidad, pues ha de ser mayor siempre que la renta de los
de segunda, por la diferencia entre el producto que dan con la misma canti-
dad de capital y trabajo. Con cada paso en el progreso de la poblacién que
obligue a un pais a recurrir a tierras de peor calidad para que les sea posible
aumentar su provisién de alimentos, se elevardn las rentas de todas las tierras
mds fértiles.

Supongamos tierras —n.° 1, 2 y 3— que rinden, con la misma cantidad
de capital y trabajo, un producto neto de 100, 90 y 80 guarers de cereal. En
un pais nuevo, donde hay abundancia de terrenos fértiles en comparacién con
la poblacién, y donde, por tanto, s6lo es necesario cultivar los terrenos n.° 1,
todo el producto neto pertenecera al cultivador, y serdn los beneficios del ca-

! «Hemos visto ya que la tierra no es el inico agente de la naturaleza que posee capacidad pro-
ductiva, pero si es el tinico, o virtualmente €l (nico, del que un conjunto de hombres puede apro-
piarse, excluyendo a los demis y apropidndose, en consecuencia, de sus ventajas. Las aguas de los
rios y del mar, por la capacidad que tienen de conferir movimiento a nuestras mdquinas, transportar
nuestros barcos, alimentar a nuestros peces, también poseen un poder productivo; el viento que hace
girar nuestros molinos e incluso el calor del sol trabajan para nosotros; afortunadamente, empero,
nadie ha podido hasta hoy reclamar “el viento y el sol son mios, y el servicio que brindan debe ser
pagado”s, Economie politique, por J.-B. Say, vol. I1, p. 124.
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pital que invierte. Tan pronto como la poblacién aumente, tanto como para
hacer necesario el cultivo de los terrenos n.° 2, en los cuales sélo pueden ob-
tenerse 90 quarters, descontado el sostenimiento de los trabajadores, comen-
zaré la renta para los terrenos n.° 1, pues o hay dos tipos de beneficios para
el capital agricola, o habri que deducir del producto del n.° 1 diez guarters
destinados a otro fin. Si el propietario del terreno, o cualquier otra persona,
cultivase el n.° 1, estos 10 guarters constituirian la renta, pues el cultivador del
n.° 2 obtendrfa el mismo resultado con su capital o bien cultivando el n.o 1y
pagando 10 guarters de renta o continuando su cultivo en el n.° 2y no pa-
gando renta. De la misma manera puede demostrarse que cuando entran en
cultivo los terrenos n.° 3, la renta del nimero 2 tiene que ser 10 guarters o el
valor de ellas, mientras que la renta del n.° 1 se elevaria a 20 guarters, pues
el cultivador del n.° 3 obtendria los mismos beneficios pagando 20 guarters
por la renta de la tierra n.° 1, o 10 gquarters por la renta de la n.° 2, o culti-
vando la n.° 3 libre de toda renta.

Acontece con bastante frecuencia que antes de cultivarse los terrenos n.° 2,
3,4 05 o los de inferior calidad, puede ser empleado mds productivamente
el capital en aquellos que estin en cultivo. Puede suceder, acaso, que dupli-
cando el capital original empleado en el n.° 1, aunque el producto no fuese
duplicado, es decir, no aumentase otros 100 guarfers, aumentase 85,y que esta
cantidad excediese a la que puede obtenerse empleando el mismo capital en
la tierra n.° 3.

En tal caso, el capital se empleard con preferencia en el terreno antiguo y
se creard igualmente una renta, pues la renta es siempre la diferencia entre el
producto obtenido por el empleo de dos cantidades iguales de capital y el tra-
bajo. Si con un capital de 1.000 1. obtiene un arrendatario 100 guarters de ce-
real, y por el empleo de un segundo capital de otras 1.000 1. obtiene un nue-
vo rendimiento de 85, su propietario tendria la facultad, cuando expire el
arrendamiento, de obligarle a pagar 15 guarters, o un valor equivalente, de
renta adicional, pues no puede haber dos tipos de beneficio. Si se conforma
con una disminucién de 15 guarters en el rendimiento de las dltimas 1.000 L,
es porque no le es posible encontrar para ellas ninglin empleo mis provecho-
so. El capital total producira el tipo corriente de beneficios, y si el arrendata-
rio rehusase ese pago, se encontraria alguna otra persona deseosa de entregar
al propietario todo lo que la tierra produce y que excede de aquel tipo co-
rriente de beneficios.

Tanto en este caso como en el descrito anteriormente, no se paga renta
por el dltimo capital empleado, pues el poder productivo mayor de las pri-
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meras 1.000 L, o sea, 15 quarters, es lo que se paga como renta, y por el em-
pleo de las otras 1.000 no se paga renta alguna. Si se emplease sobre la mis-~
ma tierra un tercer capital de 1.000 L., con un rendimiento de 75 guarters, en-
tonces se pagaria renta por el segundo capital de 1.000 L, y seria igual a la
diferencia del producto de estos dos capitales, o sea, 10 guarters, y al mismo
tiempo la renta de las 1.000 L. primeras se elevaria de 15 quarters a 25, mien-
tras que las dltimas 1.000 no pagarian renta alguna.

Por tanto, si existiesen buenas tierras en cantidad mucho més abundante
de la que requiere la produccién de alimentos para una poblacién creciente,
o si el capital pudiese ser empleado indefinidamente sobre los terrenos anti-
guos sin estar sometido a un rendimiento decreciente, la renta no podria na-
cer, pues ésta procede invariablemente del empleo de una cantidad adicional
de trabajo con un menor rendimiento proporcional.

Las tierras mids fértiles y mejor situadas seran las primeras que se cultiven,
y el valor de cambio de su producto se formard de la misma manera que el
valor de cambio de las otras mercancias, o sea, por la cantidad total de traba-
jo que en varias formas es necesaria para producirlo desde el comienzo hasta
que esté dispuesto para ser vendido. Cuando la tierra de inferior calidad se
abra al cultivo, el valor de cambio del producto nuevo subird, porque se re-
quiere mds trabajo para obtenerlo.

El valor de cambio de todas las mercancias, bien sean manufacturadas,
bien producto de minas o de tierras, se regula siempre no por la menor can-
tidad de trabajo que ser4 suficiente para su produccién en circunstancias muy
favorables, y poseidas exclusivamente por quienes disponen de facilidades es-
peciales para su obtencién, sino por la cantidad mayor de trabajo empleada
necesariamente para su produccién por quienes no disfrutan de tales facili-
dades, por aquellos que las producen en circunstancias mds desfavorables, en-
tendiendo por tal cosa las circunstancias mds desfavorables bajo las cuales
puede mantenerse una cantidad determinada de produccién.

Asi, en una institucién benéfica donde los pobres trabajan con fondos de los
benefactores, los precios generales de las mercancias producidas con ese tra-
bajo no se rigen por las facilidades especiales que estén a disposicién de esos
trabajadores, sino por las dificultades comunes, corrientes y naturales que
cualquier otro productor ha de encontrar. El productor que no gozase de nin-
guna de estas facilidades seria, en efecto, lanzado completamente fuera del
mercado si la cantidad suministrada por aquellos trabajadores favorecidos
fuera suficiente para satisfacer todas las necesidades de la comunidad; pero, si
aquél continuara con su industria, serfa Gnicamente a condicién de sacar de
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ella el tipo usual y corriente de beneficios, y esto ocurriria sol‘.?.mente cuanc}o
su mercancia se vendiese por un precio proporcional a la cantidad de trabajo
empleada en su produccién’. ’ _

Es cierto que en las tierras mejores se obtendria atn la misma cantidad de
producto con el mismo trabajo que anteriormente; pero su valor se encarece-
ria a consecuencia del rendimiento decreciente obtenido por aquellos que em-
plean trabajo y capital en terrenos menos fértiles. A pesar de que las ventajas
que poseen las tierras fértiles no se pierden en ningiin caso, pues son transfe-
ridas por el cultivador o consumidor al propietario, como se requiere mds tra-
bajo en las tierras inferiores y como solamente es posible, por medio de éstas,
proveernos de la cantidad adicional del producto, el valor relativo dg éste per-
manecerd por encima de su anterior nivel, lo cual hace que se cambie por mds
sombreros, vestidos, zapatos, etc., en la produccién de los cuales no se requiere
aquella cantidad adicional de trabajo. .

Por tanto, la razén por la cual el nuevo producto sube de valor relativo es-
triba en que se emplea mis trabajo en la produccién de la Gltima porcién ob-
tenida, y no en que se paga una renta al propietario. El valor del cereal se re-
gula por la cantidad de trabajo empleado en su produccién en aquella tierra
de tal calidad o con aquella porcién de capital que no paga renta. El cereal no
es caro porque se pague renta, sino que se paga renta porque el cereal es caro;
y ha sido observado justamente que ninguna reduccién en el precio del cereal
se conseguirfa aunque los propietarios renunciasen a la totalidad de su renta.
Tal medida harfa posible inicamente que algunos agricultores viviesen como

2 ;No ha olvidado el St. Say en el texto que sigue que lo que regula el precio es en \iltima ins-
tancia el coste de produccién?: «El producto del trabajo empleado en la tierra ostenta esta propie-
dad peculiar: no se encarece al volverse mds escaso, porque la poblacién siempre disminuye al mis-
mo tiempo que disminuyen los alimentos, y por consiguiente la cantidad demandada de estos bienes
se reduce cuando lo hace la cantidad ofertada. Ademis, no se observa que el cereal sea més caro en
los lugares donde abunda la tierra sin cultivar que en los paises plenamente cultivados. Inglaterra y
Francia tenian tierras cultivadas mucho més imperfectamente en la Edad Media que en la actuali-
dad; producian muchos menos productos primarios; sin embargo, por lo que podemos evaluar com-
paréndolo con el valor de otras cosas, no se vendia el cereal a un precio mis alto. La produccién era
menor, pero también lo era la poblacién; la atonfa de la demanda compensaba la debilidad de la ofer-
ta», vol. II, p. 338. Influido por la opinién de que el precio de las mercancias es regulado por el pre-
cio de la mano de obra y suponiendo con acierto que las entidades benéficas de todo tipo tienden a
expandir la poblacién por encima de lo que serfa en otras circunstancias, y por tanto a deprimir los
salarios, el Sr. Say dice: «Sospecho que la baratura de los bienes procedentes de Inglaterra se debe
en parte a las numerosas instituciones de caridad que existen en ese pais», vol. I1, p. 277. Esta es una
opinién coherente en alguien que afirma que los salarios regulan el precio.
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sefiores, pero no disminuiria la cantidad de trabajo necesaria para obtener el
producto cultivado en la tierra menos productiva.

Nada es tan corriente como oir hablar de las ventajas que posee la tierra
sobre cualquier otra fuente de productos ttiles, a causa del sobrante que pro-
duce en forma de renta. Sin embargo, cuando la tierra es mds abundante,
cuando es mds productiva y mds fértil, no produce renta alguna: es tnica-~
mente en el momento en que decaen sus poderes y el trabajo produce un ren-
dimiento menor cuando una parte del producto original de las tierras mds fér-
tiles se pone aparte para la renta. Y es singular que esa cualidad de la tierra,
que deberia ser sefialada como una imperfeccién, comparada con los agentes
naturales que cooperan en las manufacturas, fuese considerada su peculiar
preeminencia. Si el aire, el agua, la tensién del vapor y la presién atmosféri-
ca fuesen de varias calidades; si estuviesen apropiados y si cada calidad exis-
tiese en cantidad moderada, también producirian una renta cuando fueran en-
trando en uso las calidades sucesivas. Con el empleo de cada calidad inferior,
el valor de las mercancias fabricadas con ellas subirian, porque la misma can-
tidad de trabajo seria menos productiva. El hombre harfa mis con el sudor
de su frente, y la naturaleza haria menos, y la tierra no seria en lo sucesivo
preeminente, por su poder limitado.

Si el producto excedente que la tierra suministra en forma de renta fuese
una ventaja, seria deseable que la maquinaria nueva construida cada afio fue-
se menos eficiente que la vieja, puesto que esto daria, indudablemente, un va-
lor de cambio mayor a los productos manufacturados, no sélo con esas ma-
quinas sino con todas las demds del pais, y se pagaria una renta a quienes
poseyesen la maquinaria mds productiva®.

* Dice Adam Smith: «Ademis, en la agricultura la naturaleza trabaja junto al hombre; y aun-
que su trabajo no cuesta nada, su producto tiene valor, tanto como el del trabajador mejor pagados.
La labor de Ia naturaleza es pagada, pero no porque haga mucho, sino porque hace poco. A medi-
da que se vuelve mds mezquina en sus dones, cobra por su trabajo un precio mayor. Cuando es mu-
nificamente generosa, siempre trabaja gratis. «[Los trabajadores y] el ganado empleados en la agri-
cultura no sélo dan lugar, los obreros de la manufactura, a una reproduccion igual a su propio
consumo, o al capital que los emplea junto con los beneficios del duefio, sino a un valor muy supe-
rior. Ademds del capital del granjero y sus beneficios, dan lugar a la renta del terrateniente. Esta ren-
ta puede ser considerada como el producto de las fuerzas de la naturaleza cuyo uso cede el terrate~
niente al granjero. Serd mayor o menor segin lo sea la supuesta extension de esas fuerzas, o en otras
palabras: segtin la fertilidad natural o artificial de la tierra. Después de deducir o compensar todo lo
que puede considerarse el trabajo de las personas, lo que queda es la labor de la naturaleza. Rara vez
es menos que la-cuarta parte del producto total y a menudo es mis de un tercio. Una misma canti-
dad de trabajo productivo empleado en la manufactura jamds ocasionard una reproduccién asi. En
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La elevacién de la renta es siempre el efecto del aumento de riqueza en
un pais y de la dificultad de suministrar alimentos a su crecida poblacién. Es
un sintoma, pero no es nunca una causa de riqueza, pues ésta con frecuencia
aumenta rdpidamente mientras la renta permanece estacionaria o disminuye.
La renta aumenta ripidamente cuando se reduce el poder productivo de la
tierra disponible. La riqueza aumenta mds ripidamente en aquellos paises
donde la tierra disponible es mis fértil, donde las importaciones estin menos
restringidas y donde los productos pueden ser multiplicados por mejoras agri-
colas, sin ningin aumento en la cantidad proporcional del trabajo, y donde,
en consecuencia, el progreso de la renta es lento.

Si el alto precio del cereal fuera efecto y no causa de la renta, el precio es-
taria influido en la medida en que la renta fuese alta o baja, y ésta seria un
elemento componente del precio. Pero el cereal que es producido por la ma-
yor cantidad de trabajo es el regulador del precio, y en este cereal, cosechado
en la tierra de inferior calidad, no entra la renta; ésta no puede entrar en lo

la industria el hombre lo hace tods y la naturaleza nada, y la reproduccion siempre deberd ser propor-
cional a la fuerza de los agentes que la determinan. Por lo tanto, el capital invertido en la agricultu-
ra no sélo pone en funcionamiento una cantidad de trabajo productivo mayor que el mismo capital
invertido en la industria, sino que, en proporcién al trabajo productivo que emplea, afiade al pro-
ducto anual de la tierra y el trabajo del pais, a la riqueza e ingreso reales de sus habitantes, un valor
mucho mayor. De todas las formas en que un capital se puede invertir, es con diferencia la mds be-
neficiosa para la sociedad» (Libro II, cap. V, p. 15).

¢Nada hace en la industria la naturaleza por el hombre? ;Es que los poderes del viento y el agua
que mueven nuestras miquinas y ayudan a la navegacién no son nada? La presién de la atmdsfera
y la elasticidad del vapor, que nos permiten hacer funcionar los motores mis estupendos, ino son
acaso dones de la naturaleza? Por no hablar de los efectos sobre la materia del calor, al suavizar y
fundir los metales, de la descomposici6n de la atmésfera en el proceso de tinte y fermentacién. Nin-
guna manufactura podré citarse donde Ia naturaleza no conceda su asistencia al hombre, y lo haga
ademas de manera generosa y gratuita.

A propésito del pérrafo que he copiado de Adam Smith, el Sr. Buchanan subraya: «En las ob-
servaciones sobre el trabajo productivo e improductivo contenidas en el cuarto volumen he procu-
rado demostrar que la agricultura no afiade al producto nacional mds que cualquier otra actividad.
Cuando se extiende sobre la reproduccién de la renta como una ventaja tan grande para la sociedad,
el Dr. Smith no piensa que la renta es el efecto de un precio elevado, y que lo que el terrateniente
gana gracias a ello lo gana a expensas de la comunidad en su conjunto. No hay una ganancia abso-
luta para Ia sociedad merced a la reproduccién de la renta; se trata sélo del beneficio de una clase a
costa de otra. La nocién de que la agricultura genera un producto, y consecuentemente una renta,
porque la naturaleza concurre con el trabajo humano en el proceso del cultivo, es pura fantasia. La
renta no se deriva del producto sino del precio al que el producto es vendido; y este precio se ob-
tiene no porque la naturaleza colabore en la produccién sino porque es el precio que ajusta el con-
sumo a la oferta.
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mds minimo como una parte componente de aquel precio®. Adam Smith, en~
tonces, no estd en lo cierto al suponer que la ley fundamental que regula el
valor de cambio de las mercancias, es decir, la cantidad relativa de trabajo con
que son producidas, puede ser alterada por la apropiacién de la tierra y el pago
de la renta. En la composicién de la mayor parte de las mercancias entra ma-
teria prima, pero el valor de ésta, lo mismo que el del cereal, se regula por la
productividad de la dltima porcién de capital empleado en la tierra y que no
paga renta. La renta, por tanto, no es una parte componente del precio de las
mercancias.

Hasta aqui hemos estado considerando los efectos que el progreso natu-
ral de la riqueza y de la poblacién ejercen sobre la renta en un pais en que los
terrenos son de diferente fuerza productiva, y hemos visto que con cada por-
cién de capital adicional que es necesario emplear en la tierra, con rendi-
miento decreciente, la renta sube. Se deduce de los mismos principios que la
renta bajaria en aquellas circunstancias de la sociedad que hiciesen innecesa-
rio el empleo de la misma cantidad de capital en la tierra, ¥, por ende, que la
tltima porcién empleada fuese mas productiva. Cualquier reduccién grande
en el capital de un pais que disminuyese el fondo destinado al mantenimien-
to de los trabajadores tendria, naturalmente, este efecto. La poblacién traba-
jadora se regula ella misma por los fondos destinados a darle empleo y, por
consiguiente, aumenta o disminuye con el aumento o disminucién del capi-
tal. Cada reduccién de éste es, por tanto, seguida necesariamente por una de-
manda de cereal menos efectiva, por una caida del precio y por una disminu-
cién de cultivo. Como fenémeno inverso, si la acumulacién de capital hace
subir la renta, la disminucién de aquél la haré bajar. Las tierras menos pro-
ductivas serdn abandonadas sucesivamente, el valor del cambio de producto
caer4, el limite del cultivo estard en una tierra de calidad superior y ésta serd
entonces la que no dé renta.

Los mismos efectos pueden ser producidos, sin embargo, cuando la ri-
queza y la poblacién de un pais aumentan, si este aumento es acompafado
por progresos tan notables en la agricultura que resulte de ellos el mismo efec-
to de reducir las necesidades de cultivar las tierras m4s pobres o de emplear
la misma cantidad de capital en el cultivo de las mas fértiles.

Siun millén de guarters de cereal son necesarios para el sostenimiento de
una poblacién dada, y son cultivados en terrenos de calidades n.° 1, 2, 3, y si

* Estoy persuadido de que la clara comprensién de este principio es de la méxima importancia
para la ciencia de la economia politica,
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se descubre posteriormente una mejora en virtud de la cual se pueden cose-
char en los n.° 1y 2, sin emplear el n.° 3, es evidente que el efecto inmedia-
to serd una disminucién de la renta, pues en vez del n.° 3 serd el n.° 2 el que
sea cultivado sin pagar renta, y la renta del n.° 1, en vez de ser la diferencia
entre el producto del n.° 1y el n.° 3, serd solamente la diferencia entre el n.°
1y el n.° 2. Con la misma poblacién exactamente no puede haber demanda
para ninguna cantidad adicional de cereal, el capital y el trabajo empleados en
el terreno n.° 3 serin dedicados ahora a la produccién de otras mercancias que
desee la comunidad y no pueden ejercer efecto alguno en elevar la renta, a
menos que las materias primas de que son hechas aquellas mercancias nue-
vas no puedan obtenerse sino empleando el capital menos ventajosamente en
la tierra, en cuyo caso los terrenos n.° 3 serian cultivados otra vez.

Es indudablemente cierto que la disminucién del precio relativo del nue-
vo producto a consecuencia de mejoras en la agricultura, o més bien como
consecuencia de emplearse menos trabajo en su produccién, conducirfa, na-
turalmente, 2 un aumento en la acumulacién de riqueza, pues los beneficios
del capital serfan aumentados grandemente. Esta acumulacién ocasionaria un
aumento en la demanda de trabajo, un alza en los salarios, un aumento de la
poblacién, una demanda adicional de productos y una intensificacién del cul-
tivo. Sin embargo, solamente después del aumento de la poblacién subiria la
renta hacia el anterior nivel, es decir, después de que los terrenos n.° 3 se cul-
tivasen de nuevo. Pero transcurriria un periodo de tiempo considerable con
una disminucién efectiva de la renta.

Ahora bien, las mejoras de la agricultura son de dos clases: unas, que au-
mentan el poder productivo de la tierra, y otras, que hacen posible, por per-
feccionamiento en la maquinaria, obtener el producto con menos trabajo.
Ambas conducen a una disminucién en el precio del producto, ambas afec-
tan a la renta, pero no la afectan por igual. Si no ocasionaran una disminu-
cién en el precio del producto, no serian mejoras, pues el caricter esencial de
éstas es reducir la cantidad de trabajo que se requeria antes para producir una
mercancia, y esta reduccién no puede tener lugar sin una disminucién de su
precio o valor relativo.

Las mejoras que aumentan el poder productivo de la tierra son de la na-
turaleza de éstas: el mejor conocimiento de la rotacién de cultivos o la elec-
cién mds conveniente de los abonos. Estas mejoras hacen posible obtener la
misma cantidad de producto con una cantidad menor de tierra. Si interca-
lando una hilera de nabos puedo alimentar a mi ganado, ademds de cultivar
mi cereal, la tierra que alimentaba antes aquél vendria a ser innecesaria, y la
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misma cantidad de producto se cosecharfa con el empleo de una cantidad me-
nor de tierra. Si descubro un abono capaz de hacer que un trozo de tierra pro-
duzca un 20% miés de cereal, puedo retirar una porcién de mi capital de la
parte mds improductiva de mi hacienda. Pero, como he observado antes, no
es necesario que se dejen de cultivar algunos terrenos para que la renta se re-
duzca; para producir este efecto es suficiente que las porciones sucesivas de
capital se empleen sobre la misma tierra con rendimientos diferentes y que
sea retirada la porcién que rinde menos. Si por la introduccién del cultivo del
nabo o por el uso de un abono mis fertilizante puedo obtener el mismo pro-
ducto con menos capital, y sin alterar la diferencia entre las productividades
de las porciones sucesivas de capital, ha de bajar la renta, pues una porcién
diferente y més productiva ser la medida que sirva de base para estimar las
demis. Si, por ejemplo, las porciones sucesivas de capital producian 100, 90,
80, 70, mientras se empleasen estas cuatro porciones mi renta seria 60, o sea,
la diferencia entre:

70y 100 = 30 100
70y 90=20 ) 90
70y 80=10 ( mientras que el producto seria 340 | g0
60 70

340

y en tanto que emplease estas porciones, la renta seguiria siendo la misma,
aunque el producto de cada una tuviese un aumento igual. Si en lugar de 100,
90, 80, 70, el producto aumentase a 125, 115, 105, 95, la renta continuaria
siendo 60 o la diferencia entre

95y 125 = 30 125
95y 115 =20 115
95y 105 = 10 [ mientras que el producto seria 440 | 105
60 %

440

Pero con tal aumento de producto, sin un aumento de demanda’®, no ha-
bria ninglin motivo para emplear tanto capital en la tierra; una porcién de ca-

5 Confio en que no se interprete que subestimo la importancia que las mejoras agricolas de toda
suerte revisten para los terratenientes; su efecto inmediato es reducir la renta, pero como imprimen
un gran estimulo a la poblacién, y al mismo tiempo nos permiten cultivar tierras peores, con menos
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pital serfa retirada y, por tanto, la dltima porcién empleada produciria 105 en
vez de 95, y la renta bajaria a 30, o sea, la diferencia entre

105 y 115 = 10 ¢ adecuado a las necesidades de la po- 115
30 J blacién, pues seria 345 guarters, o 105
345

105 y 125 = 20 ] mientras que el producto serd ain 125

siendo solamente la demanda de 340 guarters. Pero hay mejoras que pue-
den hacer bajar el valor relativo del producto sin disminuir la renta en cereal,
aunque baje la renta en dinero de la tierra. Tales mejoras no aumentan el
poder productivo de la tierra, pero hacen posible obtener su producto con
menos trabajo. Afectan al capital aplicado a la tierra més que al cultivo de la
tierra misma. Perfeccionamientos en los ttiles del agricultor, tales como el
arado y la méquina trilladora, la economia en el uso de los caballos emplea-
dos en la labranza y un mejor conocimiento en el arte veterinario son de esta
naturaleza. El efecto de esto es que se emplee menos capital o, lo que es lo
mismo, menos trabajo en la tierra; pero con ello no se consigue cultivar una
extensién menor de ésta para obtener el mismo producto. Sin embargo, el
que estas mejoras afecten o no a la renta en cereal tiene que depender del he-
cho de que Ia diferencia entre los productos obtenidos por las ditintas por-
ciones de capital aumente, disminuya o permanezca igual. Si en una tierra se
empleasen cuatro porciones de capital, 50, 60, 70, 80, dando cada una los
mismos resultados, y un perfeccionamiento en la naturaleza de ese capital hi-
ciese posible disminuir cada una de sus porciones en cinco, de modo que fue-
sen 45, 55, 65 y 75, no se ocasionaria con ello ninguna alteracién de la ren-
ta en cereal; pero si las mejoras fuesen tales que permitiesen prescindir
totalmente de aquella porcién que es menos productiva, la renta en cereal
descenderfa inmediatamente, porque la diferencia entre el capital que es més
productivo y el que lo es menos disminuiria, y es esa diferencia la que cons-
tituye la renta.

Sin necesidad de multiplicar los ejemplos, espero haber dicho lo suficien-
te para demostrar que todo lo que hace disminuir las diferencias entre el pro-
ducto obtenido por las dosis sucesivas de capital empleado en el mismo te-
rreno o en uno nuevo tiende a bajar la renta, y que todo lo que hace aumentar

trabajo, representan en Gltima instancia una inmensa ventaja para los terratenientes. No obstante,
debe transcurrir un periodo durante el cual les serdn efectivamente perjudiciales.
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aquellas diferencias produce necesariamente un efecto opuesto y tiende a ele-
varla.

Al hablar de la renta del terrateniente, la hemos considerado, ante todo,
una parte del producto obtenido con un capital determinado en una explota-
c16n agricola determinada, sin hacer referencia alguna a su valor de cambio;
pero puesto que la misma causa, la dificultad de produccién, eleva el valor de
cambio del producto nuevo y eleva también la proporcién de ese producto pa-
gada como renta al propietario, es evidente que éste se beneficia doblemente
con las dificultades de la produccién. Primeramente obtiene una parte mayor
y; ademds, la mercancia en que se le paga tiene mayor precio®.

¢ Para que esto resulte obvio, y para mostrar los grados en que variard la renta en cereal y la ren-
ta en dinero, supongamos que el trabajo de 10 hombres, en una tierra de una calidad determinada,
producird 180 guarters de cereal, con un valor de 4 L por guarter, 0 720 1; y que el trabajo de 10
hombres mis, en la misma tierra o en cualquier otra, produce sélo 170 quarters mas; el cereal subi-
ride4lad4l45.8d,yaquel70:180::41.:41 4 5.8d.; 0, como en la produccién de 170 quar-
ters se necesita el trabajo de 10 hombres en un caso y sélo el de 9,44 en el otro, el incremento serd

como de 9,442 10,0 comode 4 1. a 4 1. 4 5. 8 d. Si se empleasen adiciones de 10 hombres, y los
rendimientos fueran

160, el precio subird hasta £ 4 10 0

Ahora bien, si no se paga renta por la tierra que rinde 180 guarters, cuando el cereal estd a 4 1.
por quarter, el valor de 10 guarters se pagard como renta cuando la produccién fuese sélo de 170, lo
queadl4s. 8d.serian421. 7s.6d.

20 grs. con produccién de 160, que a £ 4 10 O serfan £90 00

30 grs. 150, 416 0 144 00

40 qrs. 140, 5210 205134
100 100
La renta en cereal aumenta- | 200 | y la renta monetaria en la | 212
rfa en la proporcién 300 | proporcién 340
400 485
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CAPiTULO 111
SOBRE LA RENTA DE LAS MINAS

Los metales, igual que las demds cosas, se obtienen mediante el trabajo.
Es verdad que la naturaleza es quien los produce, pero el trabajo humano los
extrae de las entrafias de la tierra y los acondiciona para que nos sean ttiles.

Las minas, como la tierra, rinden generalmente una renta a su propieta-
ri0; ¥ esta renta, como la de la tierra, es el efecto y nunca lz causa del eleva-
do valor de su produccién.

Si hubicra abundancta de minas igualmente fértiles, de las que cualquie-
ra pudiera apropiarse, no podrian producir renta alguna; el valor de su pro-
duccién dependeria de la cantidad de trabajo necesaria para extraer el metal
de la mina y traerlo al mercado.

Pero hay minas de calidades diversas, que con las mismas cantidades de
trabajo proporcionan resultados muy distintos. El metal producido por la
mina mis pobre en explotacién debe al menos tener un valor de cambio su-
ficiente no sélo para procurar todos los vestidos, alimentos y demids articulos
de primera necesidad consumidos por quienes estin empleados en explotar-
la y en llevar el producto al mercado, sino también para procurar €l beneficio
normal y ordinario a quien adelanta el capital indispensable para llevar a cabo
la empresa. El rendimiento del capital de la mina mds pobre, que no rinde
renta, regula la renta de todas las otras minas mds productivas. Se supone que
esta mina rinde sélo los beneficios corrientes del capital. Todo lo que las de-
mds minas produzcan por encima de eso serd necesariamente pagado a los
propietarios como renta. Dado que este principio es exactamente igual al que
ya hemos establecido con respecto a la tierra, no serd necesario explayarse més
sobre €L
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Bastar4 con advertir que la misma ley general que regula el valor de las
materias primas y bienes manufacturados se aplica también 2 los metales; su
valor no depende del tipo de beneficios ni del de salarios ni de la renta paga-
da por las minas, sino de la cantidad total de trabajo necesaria para obtener
el metal y Hevarlo al mercado.

Como cualquier otra mercancia, ¢l valor de los metales estd sujeto a cam-
bios. Pueden registrarse adelantos en los instrumentos y la maquinaria em-
pleados en la mineria, que abrevien considerablemente el trabajo; pueden des-
cubrirse minas nuevas y més productivas, en las que se obtenga mas metal con
e} mismo trabajo; o pueden ampliarse las facilidades para traerlo al mercado.
En cualquiera de esos casos el valor de los metales bajard y por consiguiente
se intercarnbiardn por una cantidad menor de otras cosas. Por el contrario, si
crece [a dificultad de obtener el metal, debido a la mayor profundidad a la que
debe explotarse la mina y la acumulacién de agua o cualquier otra contin-
gencia, su valor comparado con el de otras cosas puede aumentar considera-
blemente.

Se ha observado por tanto con acierto que por mds honradamente que se
agjuste el dinero de un pais a su patrén, la moneda de oro y plata estd a pesar
de todo sujeta a fluctuaciones en su valor, no solo accidentales y pasajeras, sine
permanentes y naturales, del mismo modo que otras mercancias.

El descubrimiento de América y de las ricas minas que alli abundan tuvo
un gran impacto en el precio natural de los metales preciosos. Muchos con-
jeturan que ese impacto ain no se ha agotado. Es probable, sin embargo, que
todos los efectos del descubrimiento de América sobre el valor de los meta-
les hayan cesado hace mucho tiempo; y si se ha registrado en afios recientes
cualquier caida en su valor, cabe atribuirlo a los adelantos en el sistema de ex-
plotacién minera.

Cualquiera que haya sido su causa, el efecto ha sido tan lento y gradual
que sélo se han notado pequedos inconvenientes pricticos por el heche de
que el oro y la plata son el medio general por el que se estima el valor de to-
das las otras cosas. Aunque es indudablemente una medida variable de] valor,
no es probable que haya ninguna otra mercancia sujeta a menores variacio-
nes. Esta y las demés ventajas que poseen dichos metales, como su dureza,
malezbilidad, divisibilidad, y muchas otras, les han garantizado con justicia la
preferencia universal en tanto que patrones monetarios de los paises civili-
zados.

Si las mismas cantidades de trabajo y capital fijo pudieran siempre obte-
ner de la minz que no rinde renta las mismas cantidades de oro, entonces el

78

DaviD RICARDO

oro seria la medida mds invariable de la que podriamos disponer conforme a
la naturaleza de las cosas. La cantidad ciertameate aumentaria con la de-
manda, pero su valor seria invariable, y estarfa perfectamente bien preparado
para medir el valor variable de todas las demis cosas. Ya he considerado en
una parte anterior de este libro 2l oro como dotado de esta uniformidad, y
continuaré con este supuesto mis adelante. Al hablar, pues, de precio varia-
ble, la variacion siempre serd considerada en la mercanciz y nunca en el me-
dio en el cual se estima.
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CAPITULO IV

SOBRE EL PRECIO NATURAL
Y EL PRECIO DE MERCADO

Al establecer que el trabajo es el fundamento del valor de las mercancias,
y que la cantidad relativa de trabajo necesaria para su produccién es la regla
que determina las cantidades respectivas de bienes que se darin a cambio de
ellas, no debe suponerse que negamos las desviaciones accidentales y tempo-
rales del precio efectivo o de mercado de las mercancias con respecto de aquél,
que es su precio original y natural.

En e] curso normal de los acontecimientos, no hay ninguna mercancia que
durante un cierte periodo de tiempo sea surnimistrada en el grado preciso de
abundancia que requieren las necesidades y los deseos de las personas, y por
tanto no hay ninguna que no esté sujeta a variaciones accidentales y pasaje-
ras del precio,

Es sélo como consecuencia de esas variaciones como el capital se asigha
exactamente en la abundancia requerida y no mds a la produccién de las di-
versas mercancias para las que hay demanda. Con la subida y bajada de pre-
cios, los beneficios se elevan por encima o caen por debajo de su nivel gene-
ral, y el capital es estimulado para que invierta o prevenido para que abandone
la actividad especifica en que ha tenido lugar la variacidn.

Aunque todo individuo es libre para invertir su capital donde le plazca,
naturalmente buscard la inversion que resulte mds ventajosa; estard natural-
mente insatisfecho con un beneficio del 10% si desplazando su capital puede
obtener uno del 15%. Este afin incesante por parte de todos los empresarios
de abandonar un negocio poco provechoso por otro que reporte mds ventajas
despliega una fuerte tendencia a igualar los tipos de beneficio de todos, 0 a
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ajustarlos en unas proporciones tales que segtn la estimacién de las partes
compensen cualquier ventaja que posea o parezca poseer sobre otro. Es pro-
bablemente muy arduo rastrear los pasos a través de los cuales se efecttia este
cambio; puede que un industrial lo realice sin cambiar por completo su acti-
vidad sino sélo disminuyendo la cantidad de capital que invierte en ella. En
todos los paises ricos existe un nimero de hombres que integra lo que se de-
nomina la clase adinerada; estos hombres no se dedican a ninguna actividad,
sino que viven del interés de su dinero, que se emplea en el descuento de le-
tras o en préstamos a la parte mds industriosa de la comunidad. Los banque-
ros también emplean un gran capital con idénticos objetivos. El capital asi in-
vertido forma un capital circulante de un monto elevado, y es empleado en
proporciones mayores o megores en todas las distintas actividades de un pais.
Es posible que no haya ningiin industrial, por rico que sea, que limite su ne-
gocio s6lo a la dimensién que le permiten sus propios fondos; siempre cuen-
ta con alguna porcién de este capital flotante, mayor o menor conforme a la
intensidad de la demanda de sus mercancias. Cuando la demanda de sedas
aumenta, y la de pafios disminuye, el pafiero no desplaza su capital al nego-
cio de la seda, sino que despide a algunos de sus trabajadores e interrumpe su
demanda de préstamos a los banqueros y personas adineradas; el caso del se-
dero es el contrario: desea emplear a mas trabajadores y su motivacién a en-
deudarse resulta acentuada; pide ms dinero prestado y asi el capital es trans-
ferido de una inversién a otra, sin necesidad de que un industrial interrumpa
su actividad habitual. Cuando contemplamos los mercados de una gran ciu-
dad y observamos la regularidad con que son provistos de mercancias locales
y extranjeras, en la cantidad en la que son solicitadas, bajo todas las circuns-
tancias de una demanda cambiante, derivadas del capricho del gusto o un
cambio en la poblacién, sin producir muchas veces ni los efectos de una plé-
tora por una oferta demasiado abundante ni un precio enormemente elevado
‘merced a una oferta inferior a la demanda, habremos de confesar que el prin-
cipio que asigna el capital a cada negocio en el monto preciso que se requie-
re es mds activo de lo que se suele suponer.

Un capitalista, al buscar una inversién rentable para sus fondos, natural-
mente tomara en cuenta todas las ventajas que una actividad ostenta sobre
otra. Asi, puede que esté dispuesto a renunciar a una parte de su beneficio
monetario a cambio de seguridad, sencillez, tranquilidad o cualquier otra ven-
taja real o imaginaria que un negocio pueda poseer con respecto a otro.

Si tras un examen de tales circunstancias los beneficios se ajustan de modo
que en una actividad son del 20%, en otra del 25 y en otra del 30%, es pro-
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bable que sigan permanentemente separados por esa diferencia relativa y sélo
por ella; puesto que si cualquier causa eleva los beneficios en una de esas ac-
tividades un 10%, o bien esos beneficios son temporales y pronto retornan a
su nivel normal, o los beneficios de las demds son elevados en idéntica pro-
porcién.

La época presente parece constituir una excepcion a la veracidad de esta
observacién. El final de la guerra ha trastornado tanto la divisién previa de
las inversiones en Europa que el capitalista no ha encontrado ain su puesto
en la nueva divisién que se ha hecho necesaria. .

Supongamos que todas las mercancias estdn a su precio natural y por con-
siguiente que los beneficios en todas las actividades registran la misma tasa,
o difieren sélo en lo que, en estimacién de las partes, equivale a cualquier ven-
taja real o imaginaria que poseen o a la que renuncian. Supongamos ahora
que un cambio en la moda incrementa la demanda de seda y reduce la de lana;
su precio natural, la cantidad de trabajo necesaria para su produccién, conti~
nia inalterada, pero el precio de mercado de la seda sube y el de la lana baja;
y en consecuencia los beneficios del sedero estin por encima y los del lanero
por debajo del tipo general y ajustado de beneficio. En estas actividades no
s6lo se verian afectados los beneficios, sino también los salarios. La mayor de-
manda de seda, en todo caso, seria pronto satisfecha por la transferencia de
capital y trabajo de la industria lanera a la sedera; los precios de mercado de
la seda y la lana se aproximarén nuevamente a sus precios naturales, y enton-
ces los fabricantes de ambas mercancias obtendran los beneficios corrientes.

Es pues el deseo que todo capitalista abriga de desplazar sus fondos des-
de una actividad menos rentable hasta otra mds rentable lo que impide que
el precio de mercado de los bienes se mantenga durante un periodo aprecia~
ble muy por encima o muy por debajo de su precio natural. Esta competen~
cia es lo que ajusta el valor de cambio de las mercancias de tal manera que,
después de pagar los salarios por el trabajo necesario para su produccién y
todos los demds gastos requeridos para colocar al capital invertido en su estado
de eficiencia original, el valor remanente o excedente serd en cada actividad
proporcional al valor del capital invertido.

En el capitulo 7 de la Rigueza de las Naciones todo lo referido a esta cues-
tién es tratado con mucho acierto. Una vez reconocidos plenamente los efec-
tos pasajeros que en empleos concretos del capital pueden ser producidos so-
bre los precios de los bienes, asi como sobre los salarios del trabajo y los
beneficios del capital por causas accidentales, sin influir sobre el nivel gene-
ral de los precios, los salarios o los beneficios, los dejaremos totalmente al
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margen de nuestra consideracién cuando abordemos las leyes que regulan los
precios naturales, los salarios naturales y los beneficios naturales, que son
efectos completamente independientes de esas causas accidentales. Al hablar,
pues, del valor de cambio de los bienes, o del poder de compra de cualquier
mercancia en particular, siempre aludo al poder que poseeria si no fuera per-
turbada por ninguna causa temporal o accidental, es decir, a su precio natural.
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SOBRE LOS SALARIOS

La mano de obra, como todas las demds cosas que son compradas y ven-
didas, y cuya cantidad puede aumentar o disminuir, tiene su precio natural y
su precio de mercado. El precio natural de la mano de obra es aquel precio
necesario para que los trabajadores, en promedio, subsistan y perpetien su
raza, sin incremento ni disminucién.

La capacidad del trabajador para subsistir él y la familia que resulte nece-
saria para mantener el nimero de trabajadores no depende de la cantidad de
dinero que €l pueda cobrar como salario, sino de la cantidad de alimentos,
medios de vida y comodidades que la costumbre ha vuelto indispensables para
él, que ese dinero pueda comprar. El precio natural del trabajo, pues, depen-
de del precio de los alimentos y articulos necesarios y ttiles que requiere la
subsistencia del trabajador y su familia. Si sube el precio de los alimentos y
subsistencias, subiré el precio natural del trabajo; si baja aquél, bajar4 el pre-
cio natural del trabajo.

La tendencia del precio natural del trabajo siempre es a aumentar con el
progreso de la sociedad, porque uno de los bienes principales que determi-
na su precio tiende a encarecerse debido a la creciente dificultad de su pro-
duccién. Ahora bien, como los adelantos en la agricultura o el descubrimien-
to de nuevos mercados de donde importar provisiones pueden durante un
tiempo contrarrestar la tendencia al alza en los precios de los articulos de pri-
mera necesidad, e incluso pueden ocasionar un descenso de su precio natu-
ral, las mismas causas darédn lugar a efectos correspondientes en el precio na-
tural del trabajo.

El precio natural de todos los bienes, salvo el de los productos naturales y
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el de la mano de obra, tienden a caer con la expansion de la riqueza y la po-
blacién; pues aunque, por un lado, su valor real aumenta debido al alza en el
precio natural de la materia prima con la que son elaborados, ello es por otro
lado mis que compensado por los adelantos en la maquinaria, por la mejor
divisién y distribucién del trabajo y por los mayores conocimientos de los pro-
ductores, tanto en ciencias como en artes.

El precio de mercado del trabajo es el que efectivamente se paga por él, a
partir del juego natural de la proporcién entre oferta y demanda; la mano de
obra es cara cuando escasea, y barata cuando abunda. Por mas que el precio
de mercado del trabajo se desvie de su precio natural, tiende a ajustarse a éste,
como ocurre con los bienes.

Cuando el precio de mercado del trabajo supera su precio natural, la con-
dicién del trabajador es préspera y dichosa, y puede disponer de una mayor
proporcién de las cosas necesarias y agradables para la vida y mantener una
familia sana y numerosa. Pero cuando gracias al estimulo que los salarios al-
tos representan para un incremento en la poblacién el nimero de trabajado-
res aumenta, los salarios vuelven a caer hasta su precio natural, y de hecho en
ocasiones la reaccion hace que desciendan por debajo del mismo.

Cuando el precio de mercado de la mano de obra esti por debajo de su
precio natural, la condicién de los trabajadores es sumamente misera. La po-
breza los priva entonces de las comodidades que la costumbre ha tornado ab-
solutamente indispensables. S6lo una vez que las privaciones han reducido su
nimero, o la demanda de trabajo ha aumentado, el precio de mercado de la
mano de obra sube hasta su precio natural y el trabajador accede a las mo-
destas conveniencias proporcionadas por la tasa natural de salarios.

A pesar de que los salarios tienden a ajustarse a su tasa natural, en una so-
ciedad que progresa su tasa de mercado puede situarse durante un periodo in-
determinado permanentemente por encima de ella; porque tan pronto como
se responda al impulso que un capital incrementado confiere a una renovada
demanda de trabajo, otra expansién del capital puede producir el mismo efec-
to; y asi, si el crecimiento del capital es gradual y constante, la demanda de
trabajo puede transmitir un estimulo continuado a la expansién de la pobla-
cién.

El capital es aquella parte de la riqueza de un pais que es invertida en la
produccién, y consiste en alimentos, vestidos, herramientas, materias primas,
maquinaria, etc., que son necesarios para llevar a cabo el trabajo.

La cantidad de capital puede aumentar al mismo tiempo que su valor
sube. Puede registrarse un afiadido al alimento y vestimenta de un pais al mis-
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mo tiempo que se requiere més trabajo que antes para producir la cantidad
adicional; en tal caso aumentar4 no sélo la cantidad del capital, sino también
su valor.

El capital también puede aumentar sin que lo haga su valor o incluso
cuando éste efectivamente disminuye; no sélo puede efectuarse un afiadido al
alimento y vestimenta de un pais, sino que el afiadido puede llevarse a cabo
merced a la ayuda de maquinaria, sin incremento alguno y hasta con una re-
duccién absoluta en la cantidad proporcional de trabajo necesaria para pro-
ducirlos. La cantidad de capital puede aumentar sin que su totalidad, ni par-
te alguna, tenga mis valor que antes, € incluso puede que tenga menos.

En el primer caso el precio natural del trabajo, que siempre depende del
precio de los alimentos, los vestidos y otros articulos de primera necesidad,
aumentars; en el segundo, se mantendré estacionario o bajard; pero en ambos
casos la tasa de mercado de los salarios aumentaré, porque en proporcién al
incremento del capital crecerd la demanda de trabajo; la demanda de trabaja-
dores estar en proporcién a la tarea a realizar.

En ambos casos, asimismo, el precio de mercado del trabajo subird por en-
cima del precio natural; y en ambos casos tenderd a ajustarse a su precio na-
tural, pero en el primer caso esta confluencia se ejecutard mds rdpidamente.
La situacién del trabajador mejorar4, pero no mucho; porque el mayor precio
de los alimentos y medios de vida absorber una porcién mayor de sus sala-
rios aumentados; por consiguiente, una pequefia oferta de trabajo o una lige-
ra expansi6n en la poblacién pronto reducirén el precio de mercado al precio
natural del trabajo, ya aumentado.

En el segundo caso la condicién del trabajador mejorard muy acusada-
mente; recibird un mayor salario monetario sin tener que pagar un precio ma-
yor 0 acaso pagando un precio menor por los bienes que €l y su familia con-
sumen; y no serd hasta después de que se incorpore un gran afiadido a la
poblacién cuando el precio de mercado de la mano de obra se hundird nue-
vamente hasta su precio natural mds bajo.

Asi pues, con cada avance de la sociedad, con cada incremento de su ca-
pital, los salarios de mercado de la mano de obra subirin; pero la permanen-
cia de su incremento dependerd de si el precio natural del trabajo ha aumen-
tado también, y esto dependerd a su vez de la subida en el precio natural de
los articulos de primera necesidad en que se gastan los salarios. '

No cabe interpretar que el precio natural del trabajo, aun estimado en ali-
mentos y bienes necesarios, es absolutamente fijo y constante. Varia‘ en
el mismo pais en tiempos diferentes, y difiere cuantiosamente de un pais a
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otro'. Depende fundamentalmente de los hébitos y costumbres de la gente.
Un trabajador inglés consideraria que su salario esta por debajo de la tasa na-
tural, y no alcanzaria para mantener una familia, si no le permitiera comprar
otro alimento que no fueran patatas ni vivir en un alojamiento mejor que una
choza de barro; y sin embargo estas moderadas demandas de la naturaleza son
frecuentemente juzgadas como suficientes en paises donde «la vida del hom-
bre es barata» y sus necesidades son fécilmente satisfechas. Muchas de las co-
modidades ahora disfrutadas en una pequeiia casa de campo inglesa habrian
sido calificadas de lujos en algiin momento de nuestro pasado.

Debido a que con el progreso de la sociedad los bienes manufacturados se
abaratan y los productos naturales se encarecen, se abre eventualmente una
desproporcién tal en sus valores relativos que en los paises ricos un trabaja-
dor, con desprenderse slo de una cantidad muy pequefia de sus alimentos,
puede satisfacer ampliamente todas sus demds necesidades.

Independientemente de las variaciones en el valor del dinero, que necesa-
riamente afectan 2 los salarios monetarios, pero que aqui hemos supuesto que
no ejercen impacto alguno por haber estipulado que el dinero es uniforme-
mente del mismo valor, se observa que los salarios son susceptibles de alzas o
bajas conforme a dos causas:

1.2 La oferta y demanda de trabajadores.
2 El precio de las mercancias en que se gastan los salarios.

En los diferentes estadios de la sociedad, la acumulacién del capital, o de
los medios para emplear mano de obra, es més o menos répida, y dependers
en todos los casos de la capacidad productiva del trabajo. Esta capacidad por
regla general es la méxima cuando existe una abundancia de tierra fértil; en
tales perfodos la acumulaci6n es 2 menudo tan répida que los trabajadores dis-
ponibles no pueden aumentar con igual velocidad que el capital.

Se ha estimado que en circunstancias favorables la poblacién puede du-
plicarse cada veinticinco afios; pero bajo las mismas circunstancias favorables

! «La vivienda y el vestido que son indispensables en un pais pueden no ser en absoluto nece-
sarios en otro; y un trabajador en el Indostin puede trabajar con perfecto vigor a pesar de cobrar
como salario natural unos atuendos que serian insuficientes para prevenir que un trabajador en Ru-
sia pereciese. Incluso en paises situados en el mismo clima, unos habitos de vida distintos a menu-
do ocasionan variaciones en el precio natural de la mano de obra tan considerables como las pro-
ducidas por causas naturaless (4n essay on the external corn trade, &y R.Torrens, Esg, p. 68).

Toda esta cuestién es analizada por el coronel Torrens con mucha inteligencia.
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posiblemente el capital total de un pais se duplique en un lapso més breve.
En tal caso, los salarios durante toda la etapa registrarin una tendencia al alza,
porque la demanda de trabajo aumentara ain mas que la oferta.

En las colonias nuevas, donde se introducen artes y conocimientos de pai-
ses mucho mds adelantados, es probable que el capital tienda a expandir-
se mds velozmente que los seres humanos; y si la escasez de trabajadores no
fuera suplida por los paises mas poblados, dicha tendencia elevaria acusa-
damente el precio de la mano de obra. En la medida en que estos paises se
pueblan y entran en cultivo las tierras de peor calidad, la tendencia hacia el
incremento del capital se atenia; puesto que el producto excedente después
de satisfacer las necesidades de la poblacién existente estard necesariamente
en proporcién a la facilidad de la produccién, es decir, al menor nimero de
personas empleadas en la produccién. Por tanto, aunque es probable que bajo
las circunstancias mds favorables el aumento de la produccién resulte mayor
que ¢l de la poblacién, esto no podri perdurar mucho tiempo; al estar la tie-
rra limitada en su cantidad, y de calidad diversa, con cada porcién incremen-
tada de capital que en ella se invierta habrd una tasa de produccién decre-
ciente, mientras que la capacidad de crecimiento demogrifico siempre es la
misma.

En aquellos paises donde abundan las tierras fértiles pero que por la ig-
norancia, indolencia o barbarie de sus habitantes se hallan expuestos a todas
las desgracias de la privacién y el hambre, y donde se ha afirmado que la po-
blacién presiona contra los medios de subsistencia, serd menester aplicar un
remedio muy diferente del necesario en los paises poblados de antiguo, don-
de se experimentan, merced a la tasa decreciente de la oferta de productos de
la naturaleza, todas las zozobras de una poblacién excesiva. En el primer caso,
el mal procede de un mal gobierno, de la inseguridad en la propiedad y de
una falta de educacién en todas las clases sociales. Para ser mds felices sélo
requieren ser mejor gobernados e instruidos, porque el resultado inevitable
serd un aumento del capital superior al aumento de la poblacién. Ninguna ex-
pansién demogréfica resultard excesiva, puesto que la capacidad productiva se
elevara todavia més. En el otro caso, la poblacién aumenta mas riapidamente
que los fondos necesarios para su sostenimiento. Cada esfuerzo de la activi-
dad econdmica, si no es acompafiado por una tasa menor de incremento de
la poblacién, no hard sino aumentar el mal, porque la produccién no podri
seguir el ritmo de la poblacién.

Si la poblacién presiona contra los medios de subsistencia, los tnicos re-
medios son o bien una reduccién de la poblacién o bien una acumulacién mds
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ripida del capital. En los paises ricos, donde toda la tierra fértil ya est4 culti-
vada, la segunda solucién no es ni muy practicable ni muy deseable, porque
su efecto seria a la larga empobrecer a todas las clases. Pero en los paises po-
bres, donde existen abundantes medios de produccién inexplotados, porque
hay tierra fértil ain no cultivada, es el mejor medio para resolver el proble-
ma, méxime porque su resultado seria incrementar el nivel de vida de todas
las clases del pueblo.

Las personas humanitarias sélo pueden desear que en todos los paises las
clases trabajadoras aprecien las comodidades y disfrutes, y que sean estimu-
ladas por todos los medios legales en sus esfuerzos por alcanzarlos. No pue-
de haber una freno mis eficaz contra una poblacién excesiva. En los paises
donde las clases trabajadoras tienen menos necesidades y se contentan con los
alimentos mds baratos, los habitantes estin expuestos a las mayores vicisitu-
des y desgracias. No encuentran refugio frente a una calamidad; no pueden
buscar amparo en un nivel de vida inferior; estan ya tan abajo que no pueden
caer més. Ante cualquier deficiencia del articulo fundamental para su subsis-
tencia, tienen escasos sustitutos de los que echar mano, y su escasez viene em-
parejada con virtualmente todas las miserias del hambre.

Con el progreso natural de la sociedad los salarios tenderdn a bajar en la
medida en que estin regulados por la oferta y la demanda; la oferta de traba-
jadores continuard expandiéndose al mismo ritmo mientras que la demanda
de los mismos se incrementard a un ritmo mads lento. Por ejemplo, si los sa-
larios fuesen regulados por una acumulacién anual del capital a una tasa del
2%, disminuirian si la tasa fuera sélo del 1 1/2%. Bajarian atin mas si el ca-
pital se acumulase a una tasa de s6lo el 1 o el 1/2%, y seguirian cayendo has-
ta que el capital se tornase estacionario, momento en el cual los salarios tam-
bién se volverian estacionarios y sélo serian suficientes para conservar el
nimero de la poblacién actual. Afirmo, pues, que bajo tales circunstancias los
salarios bajarian si estuviesen regulados sélo por la oferta y la demanda de tra-
bajadores; pero no debemos olvidar que los salarios también se regulan con-
forme al precio de las mercancias que con ellos se adquieren.

Al aumentar la poblacién, el precio de esos bienes de primera necesidad
subird constantemente, puesto que se requerird més trabajo para producirlos.
Entonces, si los salarios monetarios bajan y todos los bienes en que se gastan
los salarios suben, el trabajador se verd doblemente afectado, y pronto que-
daréd totalmente desprovisto de alimentos. En vez de disminuir, los salarios
monetarios podrian aumentar, aunque no lo suficiente para permitir al tra-
bajador conseguir las mismas comodidades y subsistencias que antes del
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encarecimiento de dichas mercancias. Si su salario anual era antes de 24 1. o
seis guarters de cereal cuando el precio era de 4 1. por guarter, podria pasar
a recibir el valor de sélo cinco guarters si el cereal aumenta hasta 5 1. por

ter. Pero cinco: quarters costaran 25 1; en consecuencia, obtendrd un
afiadido en su salario monetario, pero con ese afiadido no sera capaz de con-
seguir la misma cantidad de cereal y otros bienes que antes consumia su fa-
milia.

Por tanto, a pesar de que el trabajador estaria realmente peor pagado, este
incremento en su salario necesariamente disminuird los beneficios del indus-
trial, porque sus bienes no se venderédn a un precio mayor mientras que el cos-
te de producirlos habrd aumentado. Analizaremos esta cuestién cuando exa-
minemos los principios que regulan los beneficios.

Parece, entonces, que la misma causa que eleva la renta, a saber, la cre~
ciente dificultad de suministrar una cantidad adicional de alimento con la
misma cantidad proporcional de trabajo, también eleva los salarios; y asi, si el
dinero es de valor invariante, tanto la renta como los salarios tienden a subir
con el progreso de la riqueza y la poblacién.

Pero media una diferencia esencial entre el alza de la renta y el alza de los
salarios. El alza en el valor monetario de la renta viene acompafiada de una
mayor participacién en el producto; no sélo aumenta la renta monetaria del
terrateniente, sino también su renta en cereal; tendrd mds cereal y cada me-
dida de éste se intercambiard por una cantidad mayor de todos los demds bie-
nes cuyo valor no ha subido. El destino del trabajador serd menos afortuna-
do; cobrars, es cierto, mds salario monetario, pero menos salario en cereal; y
no sélo su capacidad de disponer de cereal sino su situacién general habrin
empeorado, al resultarle més dificil mantener la tasa de mercado de los sala-
rios por encima de su tasa natural. Cuando el precio del cereal sube un 10%,
los salarios siempre lo harin menos de un 10%, y la renta siempre mais; la con-
dicién del trabajador por regla general decaerd, mientras que la del terrate-
niente serd mds prospera.

Supongamos que cuando el trigo vale 4 1. el guarter los salarios del traba-
jador son 24 1. por afio, o el valor de seis guarters de trigo, y supongamos que
gasta la mitad de sus salarios en trigo y la otra mitad, o 12 L, en otras cosas.
El cobraria:

241 14 s. 41.4s.8d. 5,83 qrs.
251.10s. cuando el 41 10s. o el valor | 5,66 qrs.
261 8s. tngo cueste |41 165, de 5,50 qrs.
271.8s.64d. 1.2s.10d 5,33 grs.
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Cobraria estos salarios para poder vivir igual de bien que antes, no mejor;
porque cuando el cereal vale 4 1. por guarter, €l gasta a cambio de tres quar-

fers:a 4 | DOX QUATTET <ciisiiiiisimsissinsisarisissssssnssssssorssssess, 121
Y €1 OLTAS COBAB svisisuisssvissiassussnsisstdosaisassinssrmnsrrrasseavonsavn; 1 2ibe
24 1.
Cuando el trigo esti a 4 1. 4 5. 8 d., los tres guarters que
consumen €l y su familia le cuestan ..........coccrsrveviiesnienenne 12 1. 14 s,
y las otras cosas cuyo precio no ha cambiado......cccouveveeee. 12 L
241 14 s.
Cuando estd a 4 1. 10 s., tres quarters cuestan .......cccoeeeeee. 131105,
VLo RS COBES s ssaanssssssssamavssisusascsssoisasmimsssmmsnsiossiainiiininn’ 1R
251.10s.
Cuando estd a 4 1. 16 s., tres guarters cuestan .......coueeeee. 14 1. 8 s.
Y 125 OLras COSaS.....ouurrerremmresercrssisssssasssssescnsnsasensenneenes 12 L.
261 8s.
Cuando el precio es 5 1. 2 5. 10 d., tres quarters de trigo
costardn e 151 85.:6:d.
Y OLCAS COSAS icsuvizsceiessimssaisnssasanassn S 2L
271.8s.64d.

En proporcién al encarecimiento del cereal, recibe menos salario en
cereal, su salario monetario siempre aumenta pero sus bienes en el supuesto
anterior son exactamente los mismos. Otras mercancias subirén de precio en
la medida en que los productos de la tierra entren en su composicién, y de-
berd pagar més por alguna de ellas. Aunque no es probable que se encarez-
can su té, azdcar, jabén, velas y el alquiler de su casa, pagard mis por su to-
cino, queso, mantequilla, tejidos de lino, zapatos y pafios; y por tanto, incluso
con el mencionado aumento de salarios, su posicién relativa empeoraria. Po-
dria alegarse que he estado considerando el efecto de los salarios sobre los
precios suponiendo que el oro, o el metal en que esté acufiada la moneda, es
producido en el pais donde los salarios han variado, y que las consecuencias
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que he deducido concuerdan poco con el actual estado de cosas porque el oro
es un metal de produccién extranjera. Pero la circunstancia de que el oro sea
producido en el exterior no invalidar la veracidad del argumento porque
puede demostrarse que aunque sea producido localmente o importado desde
el exterior los efectos en 1ltima instancia, y también los inmediatos, seran los
mismos.

Cuando suben los salarios ello es generalmente debido al incremento en
la riqueza y el capital, que da lugar a una demanda renovada de trabajo, que
indefectiblemente vendrd acompafiada de una mayor produccién de mercan-
cias. Para la circulacién de estas mercancias adicionales, incluso a los mismos
precios que antes, se necesitard més dinero, mis de esa mercancia extranjera
con la que se hace el dinero y que sélo puede ser obtenida mediante la im-
portacién. Siempre que un bien es demandado en mayor abundancia que an-
tes, su valor relativo aumenta con respecto a los bienes con los que es adqui-
rido. Si se demandan més sombreros, su precio subird y se dard mds oro a
cambio de ellos. Si se demanda més oro, subird de precio, los sombreros se
abaratardn y se necesitard una cantidad mayor de sombreros y de todas las de-
mds cosas para conseguir la misma cantidad de oro. En el caso supuesto, afir-
mar que las mercancias suben porque los salarios suben es incurrir en una evi-
dente contradiccién; decimos primero que el oro aumenta su valor relativo
como consecuencia de la demanda, y después que baja su valor relativo por-
que suben los precios, dos efectos totalmente incompatibles entre si. Procla-
mar que las mercancias suben de precio es lo mismo que decir que el dinero
baja en su valor relativo; porque el valor relativo del oro se estima a través de
mercancias. Entonces, si todas las mercancias suben de precio, el oro no po-
dria llegar desde el extranjero para comprar esos bienes encarecidos, sino que
fluirfa al exterior para ser empleado mis provechosamente en la adquisicién
de mercancias extranjeras, comparativamente mds baratas. Parece, pues, que
un alza de salarios no elevari los precios de los bienes, sea el metal en que
esté acufiado el dinero producido localmente o en un pais extranjero. Es im-
posible que todos los bienes se encarezcan a la vez sin un aumento en la can-
tidad de dinero. Como hemos visto, este aumento no podria ser generado lo-
calmente y tampoco importado desde el exterior. Para adquirir cualquier
cantidad adicional de oro en el extranjero las mercancias locales deben ser
baratas, no caras. La importacién de oro y el alza en el precio de las mercan-
cias locales con las que el oro es adquirido son efectos absolutamente
incompatibles. El uso extensivo del papel moneda no altera la cuestién, por-
que el papel moneda se ajusta, o deberia ajustarse, al valor del oro, y por tan-
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to su valor viene influido sélo por las causas que influyen sobre el valor de di-
cho metal.

Tales son, pues, las leyes que regulan los salarios y que gobiernan la felici-
dad de la amplia mayoria de cualquier comunidad. Como todos los demds
contratos, los salarios deben ser dejados a la leal y libre competencia del merca-
do, y nunca deben ser sometidos a la intervencién del legislador.

La tendencia manifiesta y directa de las leyes de pobres se sittia en clara
oposicién a estos principios obvios: no apunta, como la legislacién compasi-
vamente pretendia, a aliviar la condicién de los pobres, sino a deteriorar la
condicién tanto de los pobres como de los ricos; en vez de enriquecer a los
pobres, su objetivo es empobrecer a los ricos; y mientras mantengan su vi-
gencia las presentes leyes estard en el orden natural de las cosas que el fondo
para el mantenimiento de los pobres se expanda progresivamente hasta ab-
sorber toda la renta neta del pais, o al menos la que el Estado nos permita
conservar una vez que haya satisfecho sus propias y siempre crecientes de-
mandas de gasto publico’.

La tendencia perniciosa de estas leyes ha dejado de ser un misterio, al que-
dar plenamente esclarecida gracias a la diestra pluma del Sr. Malthus, y todo
amigo de los pobres debe ansiar ardientemente que sean abolidas. Por des-
gracia, sin embargo, han sido establecidas hace tanto tiempo, y los hébitos de
los pobres se han conformado tanto a su actuacién, que erradicarlas con se-
guridad de nuestro sistema politico requiere proceder con la méxima cautela
y habilidad. Todos los que apoyan la derogacién de esas leyes convienen en
que si es deseable evitar el mds absoluto desamparo de aquellos en cuyo be-
neficio fueron equivocadamente promulgadas, su abolicién debe llevarse a
cabo de forma sumamente gradual.

Es una verdad que no admite dudas el que las comodidades y el bienestar
de los pobres no pueden ser garantizados de modo permanente si ellos no to-
man algtin cuidado, o si no hay algin esfuerzo a cargo del legislador, para
regular el incremento de su nimero y lograr que sean entre ellos menos
frecuentes los matrimonios tempranos e impremeditados. La accién de las le-

? Concuerdo con el siguiente pasaje del Sr. Buchanan, si se refiere a estados temporales de mi-
seria: «el gran mal de la condici6n del trabajador es la pobreza, derivada bien de una escasez de ali-
mento o de trabajo; y en todos los paises se han promulgade innumerables leyes para su asistencia.
Pero hay miserias en el estado social que la legislacién no puede corregir; es por ello Gtil conocer sus
limitaciones, no vaya a ser que al intentar lograr lo impracticable no alcancemos el bien que real-
mente estd en nuestra mano» (Buchanan, p. 61).
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yes de pobres ha sido directamente opuesta a ello. Han vuelto superflua la
moderacién y han invitado a la imprevisién, ofreciéndole una porcién de los
salarios que retribuyen la prudencia y la laboriosidad®.

La naturaleza del mal indica el remedio. Al contraer gradualmente el 4m-
bito de las leyes de pobres, al hacer hincapié ante los pobres en el valor de la
independencia, ensefidndoles que no deben contar para ganarse la vida con la
caridad sistemdtica o eventual sino con sus propios esfuerzos, y que la pru-
dencia y la previsién no son virtudes innecesarias ni inconvenientes, nos acer-
caremos poco a poco a un estado mis sélido y sano.

Ninguin proyecto de reforma de las leyes de pobres merece la mds mini-
ma atencién si su objetivo 1iltimo no es su abolicién; y el mejor amigo de los
pobres y de la causa de la humanidad es quien pueda sefialar el modo en que
este fin puede ser alcanzado con la mixima seguridad y al mismo tiempo con
la minima violencia. No podrd mitigarse el mal recaudando por algtin proce-
dimiento diferente el fondo con el que se sostiene a los pobres. Ello no sélo
no aliviaria sino que agravaria la miseria que deseamos erradicar, si el fondo
fuese incrementado, o recaudado conforme a algunas propuestas recientes
como un gravamen general de todo el pais. La forma en que actualmente se
cobra y aplica ha servido para atenuar sus efectos perniciosos. Cada parroquia
recauda un fondo independiente para sostener a sus propios pobres. De ahi
que resulte un objetivo mds atractivo y practicable mantener esas tasas bajas,
antes que un solo fondo general que fuese recaudado para ayudar a los pobres
de todo el reino. Una parroquia estard mucho mis interesada en que el cobro
de las tasas resulte econémico, y la distribucién de la ayuda sea parsimonio-
sa, cuando el ahorro total redunde en su propio beneficio que cuando cientos
de otras parroquias participen en él.

A esta causa debemos atribuir el hecho de que las leyes de pobres no ha-
yan absorbido atin todo el ingreso neto del pais; al rigor con que son aplica-
das debemos el que no se hayan vuelto insoportablemente opresivas. Si cada
ser humano que necesita ayuda tiene la certeza de que la obtendra por la fuer-

3 Por fortuna, el avance del conocimiento manifestado en torno a este asunto en la Cdmara de
los Comunes desde 1796 no ha sido pequefio, como puede comprobarse al contrastar el dltimo In-
forme de la Comisién sobre la ley de pobres y estas opiniones del Sr. Pitt en aquel afio: «Hagamos
una cuestién de honor —dijo— el ayudar en los casos de muchos hijos, en vez de ser causa de opro-
bio y desdén. Esto hard que una familia numerosa constituya una bendicién y no una maldicién, y
trazard una correcta linea de demarcacién entre los que son capaces de valerse por si mismos me-
diante su trabajo y los que, tras haber enriquecido a su pafs con numerosos hijos, tienen derecho a
la asistencia de éste para su mantenimiento» (Hansard’s Parliamentary History, vol. 32, p. 710).
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za de la ley, y en una cuantia tal que hard que su vida sea aceptablemente lle-
vadera, la teoria nos permite prever que todos los demés impuestos juntos se-
rian una carga ligera comparados con la sola tasa de pobres. El principio de
la gravitacién no es mis cierto que la tendencia de esas leyes a trocar la ri-
queza y la energia en pobreza y debilidad, a apartar los esfuerzos del trabajo
de todo objeto que no sea el de atender a la mera subsistencia, a confundir
toda distincién intelectual, a ocupar la mente sin descanso en la satisfaccién
de las necesidades fisicas, hasta que al final todas las clases queden infectadas
con la plaga de la pobreza universal. Por suerte, esas leyes han estado en vi-
gor durante un periodo de creciente prosperidad, en el cual los fondos para el
mantenimiento del trabajo han aumentado con regularidad, y cuando natu-
ralmente cabe esperar una expansién de la poblacién. Pero si nuestro progre-
so se desacelera, si llegamos al estado estacionario —del que confio nos ha-
llemos todavia muy distantes—, entonces la naturaleza perniciosa de esas
leyes se volveré patente y alarmante; y en ese momento, ademds, su deroga-
cién serd obstruida por numerosas dificultades adicionales.
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CAriTULO VI
SOBRE LOS BENEFICIOS

Una vez demostrado [pp. 82-83] que los beneficios en diferentes inver-
siones'mantienen una proporcién reciproca y tienden a variar todos en el mis-
mo grado y la misma direccién, nos queda por considerar cudl es la causa de
las permanentes variaciones en la tasa de beneficios y las consiguientes alte-
raciones permanentes en el tipo de interés.

Hemos visto que el precio’ del cereal es regulado por la cantidad de tra-
bajo necesaria para producirlo, con aquella porcién del capital que no paga
renta. También hemos visto que todos los bienes manufacturados suben y ba-
jan de precio en proporcién a la necesidad de més o menos trabajo en su pro-
duccién. Ni el agricultor que cultiva la tierra que regula el precio ni el indus-
trial que fabrica bienes deducen porcién alguna del producto en forma de
renta. El valor total de sus mercancias se divide s6lo en dos partes: una cons-
tituye los beneficios del capital y la otra los salarios del trabajo.

Suponiendo que los precios del cereal y los articulos manufacturados no
cambian, los beneficios serdn altos o bajos segin que los salarios sean bajos o
altos. Pero supongamos que el precio del cereal aumenta porque se necesita
més trabajo para producirlo; esta causa no incrementari el precio de los bie-
nes manufacturados en cuya produccién no se requiera ninguna cantidad adi-
cional de trabajo. Asi, si los salarios no cambian, los beneficios de los indus-
triales serian los mismos; pero si los salarios suben con el encarecimiento del

! Conviene que el lector recuerde que, con objeto de clarificar el asunto, supongo que el dinero
es de valor invariable, con lo que cualquier variacién en el precio se referird a una alteracién en el
valor del bien.
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cereal, como indudablemente sucederi, entonces sus beneficios inevitable-
mente descenderin.

Si un industrial siempre vende sus bienes por la misma suma, por ejemplo
1.000 L, sus beneficios dependerin del precio del trabajo necesario para fa-
bricarlos. Sus beneficios serdn menores cuando los salarios sumen 800 L. que
cuando paga sélo 600 1. En proporcién, pues, a la subida de los salarios, baja-
rin los beneficios. Pero si el precio de las materias primas sube, cabe pregun-
tar: el agricultor ;podré percibir el mismo tipo de beneficio, aunque deba pa-
gar un monto adicional en concepto de salarios? Ciertamente no, porque no
s6lo deberd pagar, como el industrial, mis salario a cada trabajador que em-
plea, sino que se vera obligado o bien a pagar renta o a contratar un nimero
adicional de trabajadores para obtener la misma produccién; y el incremento
en el precio de los productos del suelo estard en proporcién solamente a esa
renta o ese nimero adicional, y no le compensard del alza de los salarios.

Si tanto el industrial como el agricultor emplean a diez hombres, y si los
salarios suben de 24 1. a 25 1. por persona y afio, la suma total pagada por cada
uno serd de 2501 en vez de 240 L. Esta serd la suma total pagada por el in-
dustrial a cambio de la misma cantidad de mercancias; pero el agricultor que
cultive una tierra nueva probablemente se vea forzado a contratar una perso-
na ms y por tanto a pagar una suma adicional de 25 . en concepto de sala-
rios; y el agricultor que cultive una tierra ya labrada tendrd que pagar la mis-
ma suma adicional de 25 . en concepto de renta; sin ese trabajo adicional, ni
el cereal aumentaria de precio ni la renta subiria. Uno deberd, entonces, pa-
gar 275 1. sélo por salarios, y el otro por el conjunto de salarios y renta; cada
uno de ellos 25 1. més que el industrial: el agricultor queda compensado por
estas 25 1. gracias al mayor precio de los productos de la tierra, con lo que sus
beneficios siguen coincidiendo con los del industrial. Como esta proposicién
es importante, abundaré més en su esclarecimiento.

Hemos demostrado que en los estadios primitivos de la sociedad, la par-
ticipacién tanto del terrateniente como del trabajador en el valor del produc-
to de la tierra es pequefia, y que aumenta en proporcién al progreso de la ri-
queza y la dificultad de procurarse alimentos. También hemos demostrado
que aunque el valor de la porcién del trabajador aumenta con el elevado va-
lor de los alimentos, su cuota real disminuye, mientras que la del terratenien-
te no sélo incrementa su valor sino también su cantidad.

El remanente del producto de la tierra, una vez pagados el propietario y
el trabajador, necesariamente pertenece al agricultor, y constituye el beneficio
de su capital. Cabe alegar, empero, que aunque con €l progreso de la sociedad
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su proporcién del producto total disminuye, como el valor aumenta, I recibe
a pesar de todo un valor mayor, igual que el terrateniente y €l trabajador.

Puede afirmarse, por ejemplo, que cuando el cereal pasade 412101, los
180 guarters cosechados en la tierra mejor se venden a 1.800 1. en vez de a
720 13y que, por tanto, aunque el propietario y el trabajador obtengan un va-
lor mayor en concepto de renta y salarios, el valor del beneficio del agricultor
t:unlzflf':n puede aumentar. Pero esto es imposible, como demostraré a conti-
nuacién.

En primer lugar, el precio del cereal sélo aumenta en proporcién a la ma-
yor dificultad de cultivarlo en la tierra de peor calidad.

Ya se ha advertido [p. 75n] que si el trabajo de 10 personas sobre un terre-
no de una calidad determinada produce 180 quarters de trigo y su valor es de
4 1. por quarter 0 720 1; y si el trabajo de 10 personas mds produce en el mis-
mo terreno u otro s6lo 170 guarters, el trigosubiride 4l.2a41.4s.8d., puesto
que 170:180::41.:41. 45. 8 d. En otras palabras, como para la produccién
de 170 quarters se necesita el concurso de 10 personas en un caso y de sélo
9,44_en el otro, la subida serd como de 9,44 2 10,0de 41.2a41. 4 <. 8 d. De
la misma manera se puede probar que si el trabajo de 10 personas mds sélo
Ilagoduce 160 guarters, el precio se elevard a 4 1. 10 s.; si produce 150, a 4 L.

§., €tc.

Pero cuando se producen 180 guarters en la tierra que no paga ren-

tay su precio es de 4 L. por guarter, se venden por............o.... 720 £
Y cuando se producen 170 guarters en la tierra que no paga renta,

y su precio sube 2 4 1. 4 5. 8 d., se sigue vendiendo por............. 720 £
Y 160 guarters a 4 1. 10 s. produicen «......vuveueeecvcteeeoseeerresseensrrsssnns 720 £
Y 150 guarters a 41. 16 s. producen la misma suma de .................. 720 £

’ Ahora bien, es evidente que si con estos valores iguales el agricultor en un
primer momento debe pagar salarios regulados por el precio del trigo a 4 1,
y después a precios mis altos, la tasa de sus beneficios disminuiré en propor-
cién a las subidas en el precio del cereal.

En este caso, por consiguiente, creo que estd claramente demostrado que
un alza en el precio del cereal, que incrementa los salarios monetarios del tra-
bajador, disminuye el valor monetario de los beneficios del agricultor.

No seri en modo alguno distinto el caso del agricultor que cultiva los te-
ITeNos viejos y mejores; también deberd pagar salarios més altos, y por mis
alto que sea el precio de su produccién, no podré retener un valor mayor que
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720 1., a distribuir entre él y sus trabajadores, siempre iguales en nimero; con
lo que, en la medida en que ellos obtengan mds, él obtendrd menos.

Cuando el precio del cereal es de 4 1., el total de los 180 guarters pertene-
ce al cultivador, que lo vende por 720 1. Cuando sube a 4 1. 4 5. 8 d., estd obli-
gado a pagar el valor de diez quarters de sus 180 en concepto de renta, y en-
tonces los restantes 170 no le rinden mis de 720 1.; cuando sube atn més a
41. 10 5., paga veinte quarters como renta y sélo retiene 160 guarters, que le
rinden la misma suma de 720 L.

Se ve, pues, que cualquiera que sea el aumento que registre el precio del
cereal como consecuencia de la necesidad de emplear més trabajo y capital
para obtener una cantidad adicional dada de producto, dicho aumento siem-
pre serd equiparado en valor por la renta adicional o el trabajo empleado adi-
cional; y asi, aunque el cereal sevendaa 41,41 10s.051.25.10 d,, el agri-
cultor obtendrd a cambio de lo que le quede, una vez pagada la renta, el
mismo valor real. Vemos que aunque el producto correspondiente al agricul-
tor sea de 180, 170, 160 o 150 guarters, siempre cobra por €l la misma suma
de 720 L; el precio aumenta en proporci6n inversa a la cantidad.

Parece, en consecuencia, que la renta siempre recae sobre el consumidor y
nunca sobre el agricultor, porque si la produccién de su campo fuera uniforme-
mente de 180 guarters, con el alza de precios €l retendria el valor de una canti-
dad menor para si mismo y entregaria el valor de una cantidad mayor al terrate-
niente; pero la deduccién seria tal que siempre le dejaria la misma suma de 720 1.

Se observara también que en todos los casos la misma suma de 720 L. ha-
bré de ser dividida entre salarios y beneficios. Si el valor del producto de la
tierra supera esta suma, el excedente corresponde a la renta, sea cual fuere su
monto. Si no hay excedente, no habré renta. Sea que los salarios o los bene-
ficios aumenten o disminuyan, ambos deberdn pagarse de esa suma de 720 1.
Por un lado, los beneficios nunca pueden crecer tanto como para absorber una
cuota de esas 720 1. tan elevada que no les quede a los trabajadores lo sufi-
ciente como para proveerse de los bienes de absoluta primera necesidad; por
otro lado, los salarios nunca pueden subir tanto como para no dejar porcién
alguna de esa suma en concepto de beneficios.

Asi pues, en todos los casos, los beneficios agricolas, como los industria-
les, descendern cuando suba el precio de las materias primas, si esta subida
va acompafiada de un alza de salarios®. Si el agricultor no obtiene ningin va-

2 El lector es consciente de que no tomamos en consideracion las variaciones accidentales deri-
vadas de los afios malos o buenos, o del incremento o disminucién de la demanda a raiz de cual-
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lor adicional por el remanente de cereal que le queda una vez pagada la ren-
ta, ‘si el industrial no obtiene ningin valor adicional por los bienes que fabrica,
y si ambos se ven obligados a pagar un valor mayor en concepto de salarios,
¢habri cuestién més claramente demostrada que la de que los beneficios de-
ben bajar si suben los salarios?

El ag:ricu.li_:or, entonces, aunque no paga nada de la renta del propietario,
porque ésta siempre es regulada por el precio del producto y recae invaria-
blemente sobre los consumidores, tiene sin embargo un interés indudable en
que la renta se mantenga baja, o mis bien en que se mantenga bajo el precio
natural del producto. En tanto que consumidor de materias primas, y de las
cosas en donde las materias primas entran como partes componentes, le in-
teresard, como a todos los demés consumidores, que el precio sea moderado.
Pero le preocupa sobremanera el elevado precio del cereal porque afecta a los
salarios. Con cada aumento en €l precio del cereal, él debe pagar, a partir de
una suma igual e invariante de 720 1., una suma adicional en concepto de sa-
larios para los 10 hombres que suponemos emplea constantemente. Hemos
visto al tratar los salarios que éstos sisteméticamente suben cuando lo hace el
precio de las materias primas. Conforme a las cifras supuestas para el cilcu-
lo en la pigina 92, cuando el trigo ests a 4 . por quarter, los salarios deben

- ser de 24 1. por afio,

£ s d. - £ s d
4 4 8 2414 0
cuandoel | 410 0| lossalarios | 2510 0
trigovale | 416 O debenser |26 8§ 0
5210 27 8 6

Ahora bien, del fondo invariable de 720 1. a ser distribuido entre trabaja-
dores y agricultores, '

£s d £ s £ s d
i 3 g 240 0 480 0 0
—— . ) L 247 0 . 473 0 0
o gt?iesmo 410 o} los t:g?;]::orcs 255 0 el agn_c];xltor 465 0 0
416 0 264 0 S 456 0 0

5210 274 5 455 153

quier causa que afecte repentinamente el estado de la poblacién. Hablamos del precio natural y per-
mamente del cereal, no del precio accidental y fluctuante.

. > Con las variaciones indicadas en el precio del cereal, los 180 guarters se distribuirfan entre pro-
pietarios, agricultores y trabajadores en las proporciones siguientes:
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‘ ; s . i
Y suponiendo que el capital original del agricultor fueran 3.000 1., sus
neﬁcioslinicialcs c?c 480 L representarfan una tasa del !6%. Cuando sus be-
neficios caen a 473 1., la tasa seria del 15,7%; y asi siguiendo:

7735 A SO
BBRL «orormeomrensivesmominss AT . 152
e R S |

Pero la fasa de beneficios bajard ain mds, porque hay que recordar que el
capital del agricultor consiste en buena medida en bienes como su cereal y su
heno, su trigo y cebada no trillados, sus caballos y vacas, todos cuyos precios
subirdn como consecuencia del alza en el producto. Sus beneficios absolutos
descenderan de 480 L a 445 1. 15 s.; pero si por la causa que acabo de men-
cionar su capital aumenta de 3.000 1. a 3.200 L, la tasa de sus beneficios, cuan-
do el cereal vale 5 1. 2 s. 10 d., ser4 inferior al 14%. ‘ ’

Si un industrial hubiese invertido también 3.000 1. en su negocio, se veria
obligado como consecuencia del alza en los salarios a incrementar su capital
para poder sostener la misma actividad. Si sus bienes se vendian antes por
720 1., lo seguirfan haciendo al mismo precio; pero los salarios, que antes es-
taban a 240 1., subirin a 274 1. 5 s. con el cereal 2 51.25.10 d. En el primer
caso tendrd un saldo de 480 1. como beneficio de sus 3.000 1, y en el segun-

Precio por qr. Renta Beneficios Salar‘ins Total
£ s d en trigo en trigo en trigo
4 00 Ninguna 120 grs. 60 qrs.
4 4 8 10 qr. 111,7 583
410 0 20 103,4 56,6 180
416 0 30 95 55
5 210 40 86,7 53,3

Y bajo las mismas circunstancias, la renta, los salarios y los beneficios en dinero serian los si-
guientes:

Precio por qr. Renta Beneficios Salarios Total
£ s d £ 5ode £ g dl £ 5 A
4 00 Ninguna 480 0 O 240 0 O 720 0 0
4 4 8 42 7 6 473 0 0 247 0 0 762 7 6
410 0 90 0 0 465 0 0 255 0 0 810 0 O
416 0 144 0 0 456 0 0 264 0 0 864 0 0
I 2 205 13 4 445 15 0 274 5 0 925 13 4
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do un beneficio de sélo 445 1. 15 s. sobre un capital mayor, con lo que sus be-
neficios se ajustardn a la tasa modificada de los del agricultor.

Son pocas las mercancias que no resulten mds o menos afectadas en su
precio por el encarecimiento de las materias primas, porque algtin material de
la tierra entra en la composicién de la mayoria de los bienes. Los articulos de
algodén, lino y pafio se encarecerin si lo hace el trigo, pero lo harin en razén
de la mayor cantidad de trabajo gastada en la materia a partir de la cual es-
tdn hechos, y no porque el industrial pague mis a los trabajadores empleados
en la fabricacién de esos articulos.

En todos los casos, los precios de las mercancias aumentan porque se in-
vierte mds trabajo en ellas, y no porque la mano de obra empleada valga mis.
Los articulos de joyeria, de hierro, de plata y de cobre no se elevarian, porque
ninguna materia prima de la superficie terrestre entra en su composicién.

Podri alegarse que he dado por sentado que los salarios monetarios subi-
rin cuando lo haga el precio de los productos del suelo, pero que esta conse-
cuencia no es en absoluto necesaria, porque el trabajador podri contentarse
con menos disfrutes. Es verdad que los salarios quizd estuvieran previamen-
te a un nivel elevado y que pudiesen soportar alguna reduccién. En tal caso,
la caida de los beneficios se veria frenada; pero es imposible concebir que los
salarios monetarios bajen o se mantengan estacionarios ante un encareci-
miento gradual de los bienes de primera necesidad; y por tanto puede supo-
nerse que bajo circunstancias normales no tendré lugar ningtin aumento per-
manente en el precio de esos bienes sin dar lugar a o ser precedido por una
subida en los salarios.

Los efectos sobre los beneficios serian los mismos, o casi los mismos, si se
hubieran encarecido las otras provisiones en que se gastan los salarios, ade-
mds/de los alimentos. El apremio en que se veria el trabajador para pagar el
precio incrementado de tales subsistencias lo obligaria a demandar mayores
salarios; y todo lo que aumente los salarios disminuye los beneficios. Pero su-

pongamos que, como consecuencia del empleo de mds trabajo, aumenta el
precio de las sedas, los terciopelos, los muebles y cualquier otro objeto no con-
sumido por el trabajador, ;afectarfa eso a los beneficios? Ciertamente, no; por-
que nada puede afectarlos, salvo un alza de los salarios; las sedas y los tercio-
pelos no son utilizados por el trabajador, con lo que no pueden elevar los
salarios.

Ha de entenderse que estoy hablando de los beneficios en términos ge-
nerales. Ya he observado que el precio de mercado de una mercancia puede
superar su precio natural o necesario si es producida menos abundantemente
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ue lo requerido por una nueva demanda. Pero esto es un efecto transitorio.
Los altos beneficios del capital invertido en la produccién de esa mercancia
atracrin naturalmente mds capital a dicha actividad, y la cantidad de la mer-
cancfa se expandird, su precio caerd y los beneficios de la actividad se ajusta-
rin al nivel general. Una reduccién en la tasa general de beneficios no es en
absoluto incompatible con un aumento parcial de los beneficios en activida-
des especificas. El capital se desplaza de una inversidn a otra a través de la
desigualdad en los beneficios, Asf, cuando los beneficios en general caen y se
ajustan gradualmente a un nivel inferior como consecuencia de un alza en los
salarios y la creciente dificultad en suministrar medios de vida 2 una pobla-
cién en aumento, los beneficios del agricultor pueden superar el nivel ante-
rior, durante un intervalo de breve duracién. Asimismo, puede que s brinde
durante cierto tiempo un estimulo extraordinario a una rama concreta del co-
mercio exterior y colonial; pero el reconocimiento de este hecho en modo al-
guno invalida la teorfa de que los beneficios dependen de los salarios altos o
bajos, los salarios del precio de las provisiones y el precio de las provisiones
fundamentalmente del precio de los alimentos, porque las demés cosas ttiles
pueden expandirse virtualmente sin limite. .

Hay que recordar que los precios siempre varfan en el mercado, en primera
instancia, de acuerdo con la situacién comparativa de la demanda y la oferta.
Aunque el pafio pueda ser suministrado a 40 s. por yarda y rendir los benefi-
cios normales, quizd suba a 60 u 80 s. debido a un cambio generalizado enla
moda o por cualquier otra causa que siibita ¢ inesperadamente incremente su
demanda o disminuya su oferta. Los fabricantes de pafio percibirin durante
un tiempo unos beneficios extraordinarios, pero el capital fluird naturalmen-
te hacia esa industria hasta que la oferta y la demanda alcancen nuevamente
un adecuado equilibrio, y el precio del pafio volverd a bajar hasta los 40 s., su
precio natural o necesario. Del mismo modo, cualquier demanda incremen-
tada de cereal puede encarecerlo tanto como para rendir al agricultor més que
los beneficios normales. Si hay tierra fértil en abundancia, el precio del cereal
caeré otra vez a su nivel anterior, cnando se invierta en su produccién la can-
tidad suficiente de capital, y los beneficios quedarin como antes; pero en
ausencia de tierra fértil abundante, si para producir esa cantidad adicional se
requiere més que la cantidad usual de capital y trabajo, el cereal no se abara-
tard hasta su nivel previo. Aumnentara su precio natural, y el agricultor, en lu-
gar de percibir permanentemente mds beneficios, se verd obligado 2 conten-
tarse con la tasa menor que es la consecuencia inevitable del alza de salarios,
producida por el encarecimiento de los articulos de primera necesidad.
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La tendencia natural de los beneficios, entonces, es a la baja, porque con
el progreso de la sociedad y la riqueza, la cantidad adicional de alimentos re-
qucr}da se obtiene con el sacrificio de mds y mds trabajo. Esta tendencia, esta
gravitacién de los beneficios, por asi decitlo, es afortunadamente contrarres-
tada en repetidos intervalos por los adelantos en las maquinarias vinculadas a
la produccién de bienes de primera necesidad, asf como por los descubri-
mientos en la ciencia de la agricultura que nos permiten prescindir de una
parte del trabajo antes necesaria y reducir asi el precio de las subsistencias in-
d1s.pensal?lc:s para el trabajador. El encarecimiento de estos bienes y de los sa-
larios, asimismo, tiene limites, porque tan pronto como los salarios igualen
(como en el ejemplo antes expuesto) la suma de 720 L., que son los ingresos
totales del agricultor, la acumulacién debers detenerse; en tal caso no habri
capital capaz de rendir beneficio alguno, no se demandaré ningtin trabajo adi-
cional, y por consiguiente la poblacién habra llegado a su nivel maximo. En
realidad, mucho antes de Ilegar a ese punto, la muy reducida tasa de benefi-
cios frenard la acumulacién, y casi todo el producto del pafs, una vez pagada
la mano de obra, corresponders a los propietarios de la tierra y a los recauda-
dores de diezmos e impuestos.

] Asi, partiendo del muy imperfecto ejemplo anterior como base de mis
cilculos, resulta que al precio del cereal de 20 1 por quarter todo el ingreso
neto del pais pertenece a los terratenientes, porque en tal caso la misma can-
tidad de trabajo originalmente necesaria para producir 180 guarzers es nece-
saria para p,roducu' 36; puesto que 20 L. : 4 L. :: 180 : 36. Luego, el agricultor
que producia 180 guarters (si lo hubiese, porque el capital nuevo y el viejo in-
vertidos en la tierra estarfan tan mezelados que no habria forma de distin-
guirlos) venderia los '

180 g a20L porgro 3.600 £
el valor de 14 al terrateniente en concepto de rentz, la diferend
o _j % | entre 36 y 180 g, d R | 204
36 grs.
el vator de 36 grs. para los 10 trabajadores ;228:2

con lo que no quedarfa ningtin beneficio.

He supuesto que z este precio de 20 1. los trabajad i i
puid sl it 1t ormcon%uzn consumiendo tes guar-

Y que gastan en las demis mercancias ..rerinine 12
72 por trabajador

Con lo que 10 trabajadores cuestan 720 1. por afio,
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En todos estos cilculos he procurado sélo aclarar el principio, y casi no
resulta necesario advertir que todo mi punto de partida esté tomado al azary
s6lo con el objeto de servir de ejemplo. Los resultados, aunque diferentes en
grado, habrian sido los mismos en principio cualquiera que fuese la precisién
con que hubiese expresado la diferencia en el nimero de trabajadores nece-
sarios para obtener las cantidades sucesivas de cereal requeridas por una po-
blacién creciente, la cantidad consumida por la familia del trabaj ador, etc, Mi
objetivo ha sido simplificar la cuestién, y por eso no he tomado en cuenta el
incremento del precio de los demds articulos que necesita el trabajador, apar-
te de los alimentos; un incremento que seria efecto del mayor valor de las ma-
terias primas con que son fabricados y que légicamente elevaria mis los sala-
rios y reducirfa los beneficios.

Ya he apuntado que mucho antes de que este nivel de precios se estable-
ciera de modo permanente dejarfa de haber estimulos para la acumulacién;
porque nadie acumula si no es con vistas a que su acumulacion sea producti-
va, y s6lo cuando es asi invertida su gestién rinde un beneficio. No puede ha-
ber acumulacién sin motivo, por lo que tal nivel de precios nunca seré alcan-
zado. El agricultor y el industrial no pueden vivir sin beneficios, igual que el
trabajador no puede hacerlo sin salarios. Su estimulo para acumular bajard
con cada disminucién del beneficio, y desaparecera por completo cuando sus
beneficios sean tan pequefios como para no aportarles una compensacion
adecuada por los problemas y riesgos que necesariamente afrontarén al in-
vertir su capital productivamente.

Debo reiterar mi advertencia de que la tasa de beneficios caerd mucho mds
ripidamente de lo que he estimado en mis cdlculos: si el valor del producto
es el que he indicado bajo las circunstancias supuestas, el valor del capital del
agricultor aumentaré grandemente, puesto que por necesidad incluye muchos
de los articulos cuyo valor aumenta. Antes de que el cereal subade 4 1.2 12,

es probable que su capital duplique su valor de cambio y pase a 6.000 L. en
vez de 3.000 1. Si sus beneficios son de 180 1., o del 6% sobre su capital ori-
ginal, los beneficios no llegardn entonces a una ‘asa superior al 3%, puesto que
6.000 1. al 3% rinden 180 1; y sélo en esas condiciones podria un nuevo agri-
cultor con 6.000 1. en sus bolsillos iniciarse en el negocio agricola.

Numerosas actividades derivarian en mayor o menor grado una ventaja
por la misma causa. El cervecero, el destilador, el paiiero, el linero, se verian
compensados por la disminucién de sus beneficios debido al alza en el valor
de sus existencias de materias primas y productos terminados; pero un fabri-
cante ferretero, joyero y de muchas otras mercancias, y también aquellos cu-
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yos capitales consistan uniformemente en dinero, sufririan todo el impacto de
la caida en la tasa de beneficios, sin compensacién alguna.

También cabe esperar que por més que disminuya la tasa de beneficios
como consecuencia de la acumulacién del capital invertido en la tierra y del
alza en los salarios, la suma agregada de los beneficios aumente. Suponiendo
que con acumulaciones repetidas de 100.000 1. la tasa de beneficio caiga de
20 a 19, 18, 17%, una tasa constantemente decreciente, debemos esperar que
el monto total de beneficios percibidos por los sucesivos propietarios del ca-
pital se eleve progresivamente y sea mayor cuando el capital es de 200.000 1.
que _cnando es de 100.000 1., y atin mayor cuando es de 300.000 L; y que asi
siguiendo crezca con cada incremento del capital, aunque a una tasa decre-
ciente. Pero esta progresién tendrd lugar sélo durante un cierto tiempo: el
19% de 200.000 1. es més que el 20% de 100.000 1., y el 18% de 300.000 1. es
mis que el 19% de 200.000 1.; pero una vez que el capital se acumule en gran-
des sumas, y los beneficios caigan, la acumulacién ulterior disminuye los be-
neficios totales. Supongamos que la acumulacién es de 1.000.000 L. y los be-
neficios del 7%: la suma total de beneficios seria de 70.000 1; si se afiaden
108.009 1.61151 6101iélcim y lzsoggneﬁcios bajan al 6%, los propietarios del capital
cobrarin 66. . 0 4. 1. menos, aunque el capi
1.000.000 1. a 1.100.00 1. : R
) Ahora bien, no puede haber acumulacién del capital, en la medida en que
éste rinda algiin beneficio, sin que dé lugar no sélo a un mayor producto, sino
a un aumento de su valor. Al invertirse un capital adicional de 100.000 1, nin-
guna parte del capital anterior se hard menos productiva. El producto de la

tierra y el trabajo del pais deben aumentar, y también su valor, no sélo por el

v?lor del afiadido que se efectiia sobre la cantidad de produccién precedente,
sino por el valor nuevo que se confiere al producto total de la tierra, debido a
la mayor dificultad de producir la «ltima porcién del mismo. Cuando la acu-
mulacién del capital llega a ser muy grande, a pesar de este valor incremen-
tado, su distribucién ser tal que corresponder4 a los beneficios un valor me-
nor que antes, mientras que el de la renta y los salarios serd mayor. Si el capital
experimenta adiciones sucesivas de 100.000 1. con una caida en la tasa de be-
neficios de 20 a 19, 18, 17%, etc., la produccién anual aumentari en cantidad
y su valor serd mayor que todo el valor adicional que se estima que generard
el nuevo capital. Subird de 20.000 1. a mas de 39.000 1., y después a mas de
57.000 L., y cuando el capital invertido es de un millén, como acabamos de
suponer, si se afiaden 100.000 1. mas, y los beneficios totales resultan de he-
cho menores que antes, se afiadirdn a pesar de todo mds de 6.000 1. al ingre-
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so del pais, pero a la retribucién de terratenientes y U'abajac!o.rc‘s, que obten-
drin més que el producto adicional, y su posicién les permitira capturar in-
cluso los beneficios previos del capitalista. Asf, supongamos que el precio del
cereal es de 4 . por quarter y que, como hemos calculado, de cada 720 1. que
le quedan al agricultor después de pagar su renta, él retiene 45}0 L.y paga a sus
trabajadores 240 L; cuando el precio sube a 6 1. por guarter, €l se ve obligado
a pagar a sus trabajadores 300 L, y retiene como beneficio s6lo 420 1.: debe-
ra pagarles 300 1. para permitirles consumir la misma cantidad de provisiones
que antes, y no més. Si el capital invertido es tan cuantioso como para rendir
cien mil veces 720 1, o 72.000.000 L, los beneficios agreggdos son ‘d:l
48.000.000 1. cuando el trigo vale 4 L. por guarter, y si invirtiendo un capit
mayor se obtienen 105.000 \;g:ces 720 1. cuando el trigo vale 6 L., 0 75.600.000 L,
los beneficios caen de 48.000.000 1. a 44.100.000 L, o 105.000 veces 420 1,
y los salarios se elevan de 24.000.0001. a3 1.500.000 L. Los salarios suben por-
que se emplea mds mano de obra, en proporcion al capital; y cada trabajador
recibe mis salarios monetarios; pero la condicién del trabaja_dpr, como ya he-
mos demostrado, empeora, en la medida en que estd en posicién de dJsp?ner
de una cantidad menor del producto del pais. Los inicos ganadores genuinos
son los terratenientes; reciben mas renta, primero, porque el producto es Qe
mayor valor, y segundo, porque perciben una proporcién mucho més amplia
de dicho producto. '
Aunque se produce un valor mayor, una proporcién mayor de lo que que-
da de este valor una vez pagada la renta es consumida por los trabajadores, y
es esto, y s6lo esto, lo que regula los beneﬁcios.. Mientras la tierra produce en
abundancia, los salarios podrén crecer transitoriamente y los trabajadores con-
sumir més que su cuota habitual; pero el incentivo que ello brinda a la po-
blacién la obligard pronto a ajustarse a su consumo normal. Ahora bien, cuan-
do entran en cultivo tierras pobres o cuando se invierte més capital y trabajo
en la tierra vieja, con un rendimiento menor, el efecto debe ser permanente.
Una proporcién mayor de la parte del producto que una vez pagada la renta
queda para ser dividida entre los duefios del capital y los trabajadores corres-
pondera a estos Gltimos. Cada persona puede tener y probablemente tendra
una cantidad absoluta menor; pero como se emplea a mas trabajadores en
proporcién al producto total retenido por el agricultor, los salarios absorbe-
ran el valor de una proporcién mayor del producto total, y consiguientemen-
te corresponder a los beneficios el valor de una proporcién menor. Las leyes
de la naturaleza, que han limitado la capacidad productiva de la tierra, pro-
bablemente harin que esta situacion sea permanente.
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Llegamos asi a la misma conclusién que intentamos establecer antes

[pp- 59-60]: que en todos los paises y todas las épocas los beneficios dependen
de la cantidad de trabajo necesaria para proveer la subsistencia de los traba-
jadores en aquella tierra o con aquel capital que no rinde renta. Los efectos,
pues, de la acumulacién serdn diferentes en los distintos paises, y dependerdn
fundamentalmente de la fertilidad de la tierra. Por extenso que sea un pais con
tierras de mala calidad y donde la importacién de alimentos esté prohibida,
las acumulaciones més moderadas de capital vendrdn acompaiiadas por acu-
sadas disminuciones en la tasa de beneficio y por veloces aumentos en la ren-
ta; por el contrario, un pais pequefo pero fértil, particularmente si permite la
importacién de alimentos, puede efectuar grandes acumulaciones de capital
sin ninguna reduccién apreciable en la tasa de beneficios ni un vasto incre-
mento en la renta de la tierra. En el capitulo sobre los salarios [pp. 93-94]
procuramos demostrar que el precio monetario de las mercancias no aumen-
taria con un alza de salarios, tanto bajo el supuesto de que el oro, el patrén
monetario, fuera producido en el pais o importado desde el exterior. Pero en
caso contrario, si los precios de los bienes fueran elevados permanentemente
por unos altos salarios, no seria por ello menos cierta la proposicién que sos-
tiene que los salarios altos invariablemente afectan a los empleadores de mano
de obra, privindolos de una porcién de sus beneficios reales. Supongamos que
el sombrerero, el calcetero y el zapatero pagan cada uno 10 L. mis en salarios
para la fabricacién de una cantidad determinada de sus mercancias, y que el
precio de los sombreros, las medias y los zapatos se eleva en una suma sufi-
ciente para reintegrarles esas 10 L; su situacién no seria por ello mejor que si
dicha subida no hubiese tenido lugar. Si el calcetero vende sus medias por
110 1. en vez de por 100 1., sus beneficios alcanzarian la misma suma de dine-
1o que antes, pero como obtendria a cambio de esta misma suma una décima
parte menos de sombreros, zapatos y cualquier otro articulo, y como podria
con el monto anterior de sus ahorros emplear a menos trabajadores con sala-
rios més elevados, y adquirir menos materias primas a precios mayores, no es-
taria mejor que si sus beneficios monetarios realmente no hubiesen dismi-
nuido en su monto, y todas las cosas se mantuviesen a sus precios anteriores.
Asi pues, he intentado demostrar, primero, que un alza en los salarios no ele-
va el precio de los bienes, pero invariablemente rebaja los beneficios; y se-
gundo, que si los precios de todos los bienes suben, el efecto sobre los bene-
ficios sigue siendo el mismo; y que de hecho sélo cae el valor del medio en el
que precios y beneficios son estimados.
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CariTuLO VII
SOBRE ELL. COMERCIO EXTERIOR

El comercio exterior no produce nunca como efecto inmediato un au-
mento en la totalidad de los valores de un pais, aunque puede contribuir muy
poderosamente a aumentar la masa de bienes y, por ende, la suma de satis-
facciones. Como el valor de todas las mercancias importadas se mide por la
cantidad de producto de la tierra y del trabajo del pais que se da a cambio de
ellas, no obtendriamos un valor mayor, aunque, por el descubrimiento de nue-
vos mercados, consiguiésemos doble cantidad de mercancias extranjeras por
una cantidad determinada de las nuestras. Si un comerciante que ha com-
prado productos ingleses por la suma de 1.000 1. obtiene a cambio de ellos
una cantidad de productos extranjeros que puede vender en Inglaterra por
1.200 L., obtendrd un 20% de beneficios por esa inversién de su capital; pero
ni sus ganancias ni el valor de las mercancias importadas serd aumentado o
disminuido por la mayor o menor cantidad de productos extranjeros adqui-
ridos. Si €l importa, por ejemplo, 25 o 50 barricas de vino, sus intereses no
quedan afectados en absoluto porque una vez se vendan 25 barricas y otra 50
por la suma de 1.200 1. En uno y otro caso seria importado el mismo valor
en Inglaterra. Si las 50 barricas se vendiesen por mas de 1.200 1., los benefi-
cios de este comerciante individual excederian del tipo corriente, y el capital
acudirfa, naturalmente, a este ventajoso comercio, hasta que el precio del vino
descendiese y volviesen las cosas a su anterior nivel.

Se ha afirmado que las grandes rentabilidades que obtienen algunas veces
determinados empresarios por medio del comercio exterior pueden elevar el
tipo general de beneficios en el pais, y que al retirarse capitales de otras in-
versiones para participar del nuevo y ventajoso comercio exterior se produci-
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rd un alza general de precios y, por tanto, un aumento de los beneficios. Se
ha dicho por reconocidas autoridades que, al destinarse necesariamente me-
nos capital al cultivo del cereal, a la manufactura de tejidos, sombreros, zapa-
tos, etc., mientras la demanda se mantiene igual, el precio de esos articulos
tiene que aumentar, y que el cultivador, el fabricante de sombreros, el de te-
jidos y el de zapatos tendran mayores beneficios, del mismo modo que quien
comercia con el extranjero’.

Quienes mantienen este argumento convienen conmigo en que los tipos
de beneficio en las diferentes inversiones tienen la tendencia a igualarse, avan-
zan y retroceden a la vez. Nuestra diferencia consiste en esto: ellos afirman
que la igualdad de los beneficios se realizara por un alza general de los mis-
mos, y yo soy de la opinién de que los de aquellos negocios favorecidos des-
cenderdn hasta el nivel general.

Porque niego, en primer lugar, que serd dedicado necesariamente me-
nos capital al cultivo del cereal, a la manufactura de tejidos, sombreros, zapa-
tos, etc., a no ser que la demanda de esas mercancias disminuya, y, siendo asi,
su precio no aumentard. En la compra de las mercancias extranjeras se em-
pleard una cantidad igual, mayor o menor de productos de la tierra y del tra-
bajo de Inglaterra. Si se emplea la misma cantidad, entonces subsistird la mis-
ma demanda de tejidos, zapatos, sombreros y cereal que anteriormente, y la
misma cantidad de trabajo se destinaré a su produccién. Si a consecuencia de
ser mas baratas las mercancias extranjeras se emplea para adquirirlas una por-
cién menor del producto anual de la tierra y del trabajo de Inglaterra, queda-
rd mds para la adquisicién de otras cosas. Pero si hay una mayor demanda de
sombreros, zapatos, cereal, etc., lo que ha de ocurrir, porque los consumido-
res de articulos extranjeros tienen disponible una parte adicional de su renta,
hay también un cierto capital disponible, aquel exceso requerido antes para
adquirir las mercancias importadas a mayor precio; asi que si hay una mayor
demanda de cereal, zapatos, etc., se tienen también los medios para procu-
rarse una oferta mayor; por tanto, ni los precios ni los beneficios pueden su-
bir de un modo permanente. Si una cantidad mayor del producto de la tierra
y del trabajo del pais se emplease en la compra de los articulos extranjeros,
menos puede ser empleado en la compra de otras cosas, y, por consiguiente,
se requeririn menos sombreros, zapatos, etc. Al mismo tiempo que se retira
capital de la produccién de zapatos, sombreros, etc., tiene que emplearse mas

! Véase Adam Smith, Libro I, cap. 9.
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en la manufactura de aquellas mercancias del pais con las cuales se adquieren
las extranjeras, y, por consiguiente, si sumamos la demanda de mercancias na-
cionales y de las importadas, el total, por lo que se refiere al valor, estd limi-
tado, en todos los casos, por el producto y el capital del pais. Si una aumen-
ta, la otra tiene que disminuir. Si se duplica la cantidad de vino importado en
Inglaterra a cambio de la misma cantidad de productos del pais, los ingleses
pueden consumir o bien el doble de lo que consumian antes de vino o bien
una cantidad mayor de productos nacionales. Si mis ingresos fuesen de
1.000 1., con las que yo compraba anualmente un barril de vino de 100 L y
una cierta cantidad de productos ingleses por 900, cuando el vino descendie-
se a 50 L el barril, yo podria ahorrar 50 1. o comprar un barril més de vino o
mds mercancias nacionales. Si compro més vino, y todos los bebedores hacen
lo mismo, el comercio exterior no seria alterado en absoluto; la misma canti-
dad de mercancias inglesas serfan exportadas a cambio de vino, y recibirfamos
de éste doble cantidad, aunque no doble valor. Pero si yo y otros nos conten-
tamos con la misma cantidad anterior de vino, se exportarian menos mer-
cancias inglesas, y los bebedores de vino podriamos consumir las mercancias
que se exportaban antes u otras cualesquiera por las que sintiésemos predi-
leccién. El capital requerido para su produccién lo suministraria el que ha
quedado libre en el comercio exterior.

Hay dos maneras de acumular el capital: puede ahorrarse a consecuencia
de un aumento de ingresos o de una disminucién del consumo. Si mis bene-
ficios se elevasen de 1.000 L. a 1.200, mientras mis gastos continuasen siendo
los mismos, acumulo anualmente 200 1. més que antes. Si ahorro 200 L. en
mis gastos, mientras que mis beneficios siguen siendo iguales, se produce el
mismo efecto: afiadiria al afio 200 1. a mi capital. El comerciante que impor-
taba vino cuando los beneficios se habian elevado del 20 al 40%, tendria que
comprar productos ingleses no por 1.000 L., sino por 857 1. 2 5. 10 d. y, ade-
mis, seguir vendiendo el vino que importaba a cambio de esos bienes por
1.200; o si continuaba comprando aquellos productos por 1.000 L., tendria
que vender éste en 1.400; obtendria asi el 40 en vez del 20% de beneficios de
su capital; pero si a consecuencia de la baratura de todas las mercancias en
que gastan sus ingresos €l y los demds consumidores ahorran 200 1. de cada
1.000 gastadas antes, ellos afiadirian, efectivamente, mds a la riqueza real del
pais; en un caso, los ahorros serfan una consecuencia del aumento de los in-
gresos, y en el otro, una consecuencia de la disminucién de los gastos.

Si por la introduccién de la maquinaria bajasen un 20% de valor la gene-
ralidad de las mercancias en que se gastan los ingresos, me seria posible aho-
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rrar de un modo mds efectivo, como si mis ingresos hubiesen aumentado un
209%; pero en un caso el tipo de los beneficios permanece estacionario, y en
el otro se ha elevado el 209. Si debido a la introduccién de mercancias ex-
tranjeras baratas puedo ahorrar el 209 de mis gastos, el efecto seri precisa-
mente el mismo que si la maquinaria hubiese reducido los gastos de su pro-
duccién, pero los beneficios no se habrian elevado.

El! tipo de los beneficios, por tanto, no se eleva como consecuencia de una
extensi6n de los mercados, aunque tal extensién puede ser eficaz para produ-
cir un aumento en la masa de mercancfas, y puede, por lo mismo, hacernos
posible un aumento del fondo destinado a proporcionar a la produccién el
trabajo y los materiales en que el trabajo se emplee. Tiene la misma impor-
tancia para la felicidad de los hombres el que €l aumento de nuestras satis-
facciones sea una consecuencia del alza en el tipo de los beneficios que si se
debe a una mejor distribucién del trabajo, por la cual cada pais produce aque-
llas mercancias para las que estd especialmente capacitado por su situacién,
clima u otras ventajas naturales o artificiales, mercancias que cambia por las
producidas en otros paises.

Me he estorzado por demostrar en el curso de esta obra que el tipo de los
beneficios no puede aumentar jamds como no sea por una reduccién de los sa-
larios, y que no puede haber reduccién de salarios permanente sino a conse-
cuencia de un abaratamiento de los articulos de primera necesidad en que son
gastados aquellos salarios. En consecuencia, si, debido al desarrollo del co-
mercio exterior, o' por perfeccionamientos en la maquinaria, los alimentos y
otros articulos necesarios para el trabajador pueden lanzarse al mercado a un
precio reducido, los beneficios se elevarin. 81 en vez de cultivar nuestro pro-
pio cereal o de fabricar los tejidos y otras cosas que son necesarias para el tra-
bajador descubrimos un nuevo mercado en el que podamos proveernos de
esas mercancias a precios mds baratos, los salarios descenderin y los benefi-
clos aumentardn; pero si las mercancias conseguidas a mis bajo precio por
medio de la extensién del comercio exterior o por el perfeccionamiento de la
maquinaria son consumidas exclusivamente por los ricos, ninguna modifica-
cién tendria lugar en el tipo de los beneficios. Los salarios no serfan afecta-
dos, aunque el vino, el terciopelo, la seda y otros articulos costosos bajasen un
50%, y, por tanto, los beneficios continuarfan también inalterados.

De este modo, el comercio exterior, aunque es grandemente beneficio-
50 para un pafs, puesto que aumenta la cantidad y variedad de los objetos en
que cada uno gasta sus ingresos y proporciona, por la abundancia y baratu-
ra de las mercancias, estimulos para el ahorro y para la acumulacién de ca-
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pital, no tiene tendencia a elevar los beneficios de capital, a no ser que los ar-
ticulos importados sean de aquellos en que gastan sus salarios los trabaja-
dores.

Las observaciones que se han hecho con respecto al comercio exterior se
aplican igualmente al interior. El tipo de los beneficios no se aumenta nunca
con una distribucién mejor del trabajo, con la invencién de maquinaria, con
la construccién de caminos y canales o con otro medio cualquiera de reducir
el trabajo, ya sea en la produccién o en el transporte de las mercancias.
son causas que actGan sobre los precios y son siempre grandemente benefi-
ciosas para los consumidores, puesto que les hace posible obtener a cambio
del mismo trabajo o del valor del producto de un trabajo igual una cantidad
mayor de la mercancia a la cual se aplica la mejora, pero no afectan en ma-
nera alguna 2 los beneficios. Por otra parte, toda baja de salarios eleva los be-
neficios, pero no produce ningiin efecto en el precio de las mercancias. Lo
primero es ventajoso para todas las clases sociales, pues todas son consumi-
doras; lo segundo beneficia sélo a los productores; ellos ganan mis, pero to-
das las cosas se mantienen en sus precios anteriores. En el primer caso obtie-
nen lo mismo que anteriormente; pero todas las cosas en que son gastadas sus
ganancias han disminuido de valor de cambio.

La misma ley que regula el valor relativo de las mercancias en un pais no
regula el valor relativo de las mercancfas cambiadas entre dos o més paises.

En un sistema de intercambio perfectamente libre, cada pais dedicard 16-
gicamente su capital y su trabajo a aquellas producciones que son las mis be-
neficiosas para él. Pero este propésito de perseguir la ventaja individual estd
admirablemente unido a la conveniencia general del conjunto. Estimulando
la industria, premiando la invencién y utilizando del modo mis eficaz las fa-
cultades especiales concedidas por la naturaleza, se distribuye el trabajo con
la mayor eficiencia y economia; y aumentando al mismo tiempo la cantidad
total de bienes, difunde un bienestar general y liga con el vinculo comin del
interés y el intercambio a todos los pueblos del mundo civilizado. En éste el
principio que determina que el vino se elabore en Francia y Portugal, el cereal
se cultive en América y Polonia y los productos de ferreterfa y otros se fabri-
quen en Inglaterra.

En un mismo pais, hablando generalmente, los beneficios estdn siempre
al mismo nivel, o difieren solamente en cuanto que la inversién del capital
puede ser mis o menos segura y agradable. No sucede lo mismo entre paises
diferentes. Si los beneficios del capital empleado en el condado de York ex-
cediesen de los del capital invertido en Londres, éste se trasladaria répida-
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mente de Londres al condado de York, y se realizaria la igualdad de benefi-
cios; pero s1 a consecuencia de una disminucién en la tasa de produccisn de
los terrenos ingleses, debido a un aumento de capital y de poblacién, se ele-
vasen los salarios y bajasen los beneficios, no se deducirfa de ello que el capi-
tal y la poblacién emigrarian necesariamente de Inglaterra a Holanda, Espa-
fia o Rusia, donde los beneficios pudieran ser mas altos.

S1 Portugal no estuviese en relacién comercial con otros paises, en vez de
emplear una parte de su capital y trabajo en la produccién de vinos, con los
cuales compra €, para su uso propio, el tejido y los articulos metalicos de otros
paises, estaria obligado a destinar una parte de aquel capital a la manufactu-
ra de estas mercancias, las cuales obtendria, probablemente, de inferior cali-
dad y en menor cantidad.

La cantidad de vino que deba dar a cambio de los tejidos ingleses no se
determina por las cantidades respectivas de trabajo empleadas e la produc-
cién de cada mercancia, como ocurriria si ambas fuesen producidas en Ingla-
terra 0 ambas en Portugal.

En Inglaterra pueden darse tales circunstancias, que para producir el teji-
do se requiera el trabajo de 100 hombres durante un afio; y si ella intentase
producir vino, pudiera necesitar el trabajo de 120 hombres durante el mismo
tiempo, Inglaterra, por tanto, encuentra interés en importar vinos y comprar-
los con la exportacién de tejidos.

La produccién del vino en Portugal puede requerir solamente el trabajo
de 80 hombres en un afio, y para la produccién de tejidos en el pais pudieran
necesitarse 90 hombres por un tiempo igual. Le resulta, por ende, ventajoso
exportar vino a cambio de los tejidos. Este intercambio puede tener lugar aun
cuando la mercancia importada en Portugal pudiera producirse alli con me-
nos trabajo que en Inglaterra. Aunque se fabricase el tejido con el trabajo de
90 hombres, seria importado de un pais donde requiera el trabajo de 100, por-
que le serfa mds ventajoso emplear su capital en la produccién de vino, con el
cual obtienen mds tejidos de Inglaterra de los que obtendria traspasando una
parte de su capital del cultivo de los vifiedos a la manufactura de tejidos.

Asi pues, Inglaterra daria el producto del trabajo de 100 hombres por el
de 80. Tal cambio no podria tener lugar entre individuos del mismo pais.
El trabajo de 100 ingleses no puede darse por el de 80 ingleses; pero el pro-
ducto del trabajo de 100 ingleses puede darse por ¢l de 80 portugueses, 60 ru-
s0s 0 120 hinddes. La diferencia, a este respecto, entre considerar un solo pais
y varios s¢ explica ficilmente teniendo en cuenta la dificultad con que se mue-
ve el capital de un pais a otro para buscar inversiones mas beneficiosas yla
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rapidez con que se traslada invariablemente, de una regién a otra del mis-
mo paig’. _

Indudablemente, seria ventajoso para los capitalistas de Inglater{a y para
los consurnidores de ambos paises, en estas circunstancias, que ‘el vino v los
tejidos se produjesen en Portugal, y que el capital y €l trabajo ingleses em-
pleados en la manufactura de tejidos se trasladasen a Portugal, con esa mis-
ma aplicacién. En ese caso, el valor relativo d_e aquellas mercancias seria re-
gulado por el mismo principio que si se produjese una en el condado de York
y la otra en Londres; y en cualquier otro caso, si el capital afluyese libremen-
te hacia aquellos paises en que pudiera ser empleado mis ventajosamente, no
habria diferencia entre el tipo de los beneficios, ni el precio real, o med}do en
trabajo, de las mercancias podria diferir mas que en la cantidad de trabajo adi-
cional que requiera transportarlas a los distintos mercados en que han de ser
vendidas. _ o

La experiencis, sin embargo, demuestra que la inseguridad, real o imagi-
naria, del capital, cuando no esta bajo la inspeccién inmediata de su poseedor,
junto con la resistencia natural de todo hombre a abandonar el pais dqr{de ha
nacido y tiene sus relaciones y a confiarse con todos sus héb}tos adquiridos a
un Gobierno extrafio y a nuevas leyes, contiene la emigracion de capitales.
Estos sentimientos, que yo no quisiera ver debilitados, inducen a la mayor
parte de los hombres que tienen capital a contentarse con un tipo mfen_or de
beneficios en su pais antes que buscar un empleo mds ventajoso de su rique-
za en un pafs extranjero. ' _

El oro y la plata, habiendo sido clegidos como medio general de cambio,
se distribuyen, por la competencia del comercio, en tales proporciones entre
los diferentes paises, que ellos mismos se ajustan al trifico natural que ten-
dria lugar si no existiesen esos metales y aquel comercio fuese puramente un
frueque. ‘ )

Asi, los tejidos no pueden importarse en Portugal si no se venden alli por

? Resultard entonces que un pais con yentajas muy considerables en rqaquinaria ¥ técni‘:a3 que
por ello pudiese producir mercancias con muche menos trabajo que sus vecines, podnz_t a camb{o de
esas mercancias importar una porcién de los cereales que necesita para su consumo, incluso si sus
tierras fueran mas fértiles y pudiese cultivar el cereal con menos trabajo que el pais de donde lo im-
porta. Supongamos que dos hombres fabrican zapatos y sombreros; uno de ellos supera al otro en
ambas actividades, pero en la elaboracidn de sombreros sélo supera a su COll:lpCtldOl' £0 N quineo,
o un 20%, mientras que en l4 manufactura de zapatos l_o aventaja en un tercio, © un 33%. :No serd
de interés para ambos que el mejor se dedique en exclusiva a fabricar zapatos y el peor a hacer som-
breros?
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una cantidad de oro mayor de la que cuestan en el pais de donde son impor-
tados, y el vino no puede importarse en Inglaterra si no se vende alli por mis
de lo que cuesta en Portugal. Si el comercio fuese, simplemente, un trueque,
Inglaterra solamente lo realizaria mientras hiciese los tejidos tan baratos, que
con determinada cantidad de trabajo obtuviese mds vino fabricando pafios
que cultivando vifiedos; y también mientras en la industria portuguesa se pro-
dujesen efectos contrarios a éstos. Supongamos ahora que en Inglaterra se
descubre un procedimiento para hacer el vino por el cual resultase més bene-
ficioso producirlo que importarlo; entonces en este pais una parte del capital
se trasladaria del comercio exterior al interior; entonces dejarian de fabricar-
se tejidos para la exportacién y se elaborarian vinos para el propio consumo.
El precio del vino se regularia por estas nuevas condiciones; el vino aqui ba-
jarfa, mientras que los tejidos continuarian con su precio anterior, y en Por-
tugal no tendria lugar alteracién alguna en los precios de ambas mercancias.
Durante cierto tiempo continuaria la exportacién de tejidos a Portugal, por-
que su precio seguiria siendo alli mds elevado que aqui; pero a cambio de es-
tos tejidos, en vez de vino, habria que dar dinero, hasta que éste, acumuldn-
dose aqui y disminuyendo alli, actuaria sobre el valor relativo de los tejidos en
ambos paises y dejaria de ser provechoso exportarlos. Si la mejora introduci-
da en la produccién del vino fuera de gran importancia, podria resultar be-
neficioso para los dos paises cambiar sus industrias; Inglaterra produciria todo
el vino y Portugal todos los tejidos consumidos en ambos paises; pero esto se
realizaria solamente por medio de una nueva distribucién de los metales pre-
ciosos, que elevase el precio del tejido en Inglaterra y lo bajase en Portugal.
El precio relativo del vino bajarfa en Inglaterra a consecuencia de la ventaja
real de la mejora introducida en su producci6n; es decir, su precio natural des-
cenderia; el precio relativo del tejido subiria alli a causa de la acumulacién del
dinero.

Supongamos que antes del perfeccionamiento introducido en la produc-
cién del vino en Inglaterra, fuera alli su precio 50 1. la barrica y 45 el de cier-
ta cantidad de tejido, mientras que en Portugal el precio de la misma canti-
dad de vino fuese 45 1., y el de la misma cantidad de tejido, 50; el vino se
exportaria de Portugal con un beneficio de cinco libras, y el tejido, de Ingla-
terra, con el mismo beneficio.

Supongamos también que después de ese perfeccionamiento el vino baja
a 45 1. en Inglaterra, conservando alli el tejido el mismo precio. Las transac-
ciones mercantiles son independientes unas de otras. Mientras un comer-
ciante pueda comprar tejidos en Inglaterra a 45 L. y venderlos en Portugal con
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el beneficio corriente, continuari importando tejidos de aquel pais. Su nego-
cio consiste, simplemente, en adquirir tejido inglés, que paga por medio de
una letra de cambio que adquiere con dinero portugués. No le importa nada
lo que se haga con ese dinero; €l ha saldado su deuda con la entrega de la le-
tra. Su transaccién estd regulada, indudablemente, por las condiciones en que
puede adquirir su letra, que €] conoce en aquel momento; pero las causas que
pueden influir en el precio de mercado de las letras, o sea, el tipo del cambio,
es cuestién que no le incumbe.

Si los mercados son favorables para la exportacién de vino de Portugal a
Inglaterra, el exportador de este articulo serd vendedor de una letra, la cual
sera adquirida bien por el importador del tejido, bien por la persona que ha
vendido a éste la suya; asi pues, sin necesidad de hacer traslados de dinero, el
exportador de un pais cobra por medio de las mercancias exportadas del otro.
Sin haber ninguna transaccién directa entre ellos, el dinero pagado en Portu-
gal por el importador de tejidos sera pagado al exportador portugués de vi-
nos, y en Inglaterra, por la negociacién de la misma letra, el exportador de te-
jidos serd autorizado a exigir el valor de los mismos al importador de vino.

Pero si los precios fuesen tales que no pudiera exportarse vino a Inglate-
rra, el importador de tejidos tendrd que comprar, igualmente, su letra; pero el
precio de ésta seria mayor a causa del conocimiento que tiene el vendedor de
la misma de que no hay en el mercado letras suficientes para que resulten
compensadas, a la postre, las transacciones entre los dos paises; ¢l puede sa-
ber que el oro o la plata que reciba a cambio de su letra acaso tenga que ex-
portarlos a su corresponsal en Inglaterra, para que pueda pagar todos los gi-
ros que autorizé contra €l, y, por tanto, cargard en el precio de la letra que
vende los gastos en que incurriria al hacer esas remesas en metilico, ademds
del beneficio justo y corriente.

Por consiguiente, si este premio que es menester pagar por una letra so-
bre Inglaterra fuese igual a los beneficios de importar tejidos, la importacién,
como es 16gico, cesaria; pero si el premio de una letra fuese solamente del 2%,
si fuese posible saldar una deuda de 100 1. que se tuviese en Inglaterra pa-
gando 102 libras en Portugal, mientras el tejido costase 45 L. y se vendiese
en 50, se importarian tejidos, las letras se comprarian y el dinero seria expor-
tado hasta que su disminucién en Portugal y su acumulacién en Inglaterra
ocasionasen tal estado de precios que no fuese ya provechoso continuar estas
transacciones.

Pero la disminucién de dinero en un pais y su aumento en otro no actiian
sobre el precio de una mercancia solamente, sino sobre los precios de todas,
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Y por tanto, el precio del vino y del tejido habrdn subido en Inglaterra y ba-
jado ambos en Portugal. Siendo el precio del tejido 45 1. en un pais y 50 en
el otro, descenderfa, probablemente, 2 49 o 48 libras en Portugal y subiria a
46 0 47 en Inglaterra, y no suministraria un beneficio suficiente, después de
pagar el premio por la letra, para inducir a ningtn comerciante a importar
esta mercancia.

Asf es como el dinero se reparte entre los distintos paises cn aquellas can-
tidades necesarias para regular un intercambio o trueque provechoso. Ingla-
terra exporta tejidos a cambio de vine, porque, obrando asi, resulta m4s pro-
ductiva su actividad industrial; obtiene asi més tejidos y més vino de los que
obtendria produciendo ambas cosas ella misma, y Portugal importa tejidos y
exporta vino porque su actividad le rinde més provecho produciendo vino
para los dos paises. Si fuese mds dificil producir tejidos en Inglaterra o vino
en Portugal, o mas ficil producir vino en Inglaterra y tcjidos en Portugal, el
intercambio cesaria inmediatamente.

No s¢ ha operado ningtin cambio en las circunstancias de Portugal, pero
Inglaterra encuentra que puede emplear su trabajo mis productivamente en
la produccién del vino, e instantdneamente se alterara el intercarr bic entre los
dos paises. No solamente serd detenida 2 exportacién de vino en Portugal,
sino que tendrd lugar, ademds, una nueva distribucién de los metales precio-
$0s y scrd también impedida su importacién de tejidos.

Ambos paises encontrarfan ventajoso, probablemente, hacer su propio
vino y sus propios tejidos; pero se legaria a este resultado singular: en Ingla-
terra, aunque el vino fuese més barato, el tejido subiria de precio v el consu-
midor tendria que pagar mds por ¢l, mientras que en Portugal tanto los con-
sumidores de vino como los de tejidos adquiririan ambas mercancias a mis
bajo precio. En el pais donde se introdujo el perfeccionamiento industrial los
precios se elevariar, descendiendo, por el contrario, en aquel donde no ha te-
nido lugar cambio alguno, pero que ha sido privado de un importante ramo
de su comercio exterior.

Pero esto sélo aparentemente serfa ventajoso para Portugal, pues la canti~
dad total de vino y tejidos producida en el pais serfa menor, mientras que se-
ria mayor en Inglaterra. El dinero habria variado de valor en ambos paises,
bajando en Inglaterra y subiendo en Portugal. Estimada en dinero, la renta
total de Porrugal seria menor que antes; estimada en el mismo medio, la ren-
ta total de Inglaterra habria aumentado.

Por consiguiente, parcce que los perfeccionamientos de una manufactura
en un pais cualquiera tienden a alterar la distribucién de los metales precio-
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sos entre todas las naciones: tienden a aumentar la cantidad de mercancias, y
al mismo tiempo a elevar todos los precios en el pais donde el perfecciona-
miento ha tenido lugar. _ )

Para simplificar la cuestion, he supuesto que el comercio entre das paises
estaba reducido a dos mercancias (nicas: vino y tejidos; pero es notorio que
muchos v muy diversos articulos entran en las listas de exportacion e impor-
tacién. Al salir dinero de un pais y acumularse en otro, son afectados los pre-
cios de todas las mercancias, y, por tanto, se cstimula asi la exportacion de
otras mercancias, aparte del dinero, lo cual impc_dir{l que sc produzcan en *c’l
valor de éste, en ambos paises, efectos tan considerables, que, de no ser asi,
cabria esperar, o ‘

Aparte de las mejoras en las artes y en la maquinaria, hay otras varras cau-
sas que estdn actuando constantemente cn. el curso natu;al del comercio y que
interviencn en cl equilibrio y en el valor relativo del dinero. Prllmas ala ?X_
portacién ¢ Importacién o nUCvos IMpUestos sgbre las mercancias p'(‘.rtl,lr}:m_ni
por sus cfectos, unas veces dircctos y otras ln’dlIBCtOS,‘Cl intercambio nam;_a
del trueque y producen una necesidad consiguiente de importar o exportar Gi-
nero, para que los precios puedan acomodarse al curso natural del comermo_,
y cste efecto se produce no solamente donde ha tenido lugar la causa pertur
badora, sino también, cn mayor o menor grado, en todos los paises del mun-
do comercial. . .

Esto explica, en cierto modo, el hecho de que el dinero tenga diferentes
valores ¢n los distintos paises; nos explica por qué los precios de las mercan-
cias nacionales y de aquellas de gran volumen, aunque rela’tlvamcnte de poco
valor, son, aparte de otras causas, mds altos en aq_ue]lqs paises don_qe prospe-
ran las manufacturas. De dos paises que tengan la misma poblacién exacta-
mente y cultiven la misma cantidad de tierra, de igual fertilidad y con los mis-
mos conocimientos de la técnica agricola, los precios de-los productos del
suelo serin mds altos en aquel dondc sea mayor la habilidad y mejor la ma-
quinaria empleada en Ja manufactura de mercancias exportables. El tipo de
Jos beneficios diferira, probablemente, poco, pues los salarios o la remunera-
cién del trabajador pueden ser iguales en ambos}; pero aquellos salarios, asi
como los productos de la tierra, serin tasadog mis altos, en dlr}ero, en aque
pafs dondc, a causa de las ventajas de su habilidad ¥ maquinaria, se importa
una mayor cantidad de dinero 2 cambio de sus productos. _ N

De cstos dos paises, si uno lleva ventaja en la manufactn,fra de bienes ({i
cierta calidad y el otro Ja lleva en la manufactura de otros bicnes dc calida
diferente, ninguno de los dos ejerceria influencia sobre la distribucién de los
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metales preciosos; pero si la ventaja fuese muy preponderante en favor de uno
de ellos, ese efecto serfa inevitable.

En la primera parte de esta obra hemos supuesto, para facilitar nuestra ar-
gumentacién, que el dinero se mantenia constante en su valor; nosotros esta-
mos intentando demostrar ahora que, aparte de las variaciones ordinarias en
€l valor del dinero y de aquellas comunes a todo el mundo comercial, existen
ademds variaciones particulares a las que €l dinero estd sometido en determi-
nados paises, y el hecho de que el valor del dinero no es nunca €l mismo en
dos pafses cualesquiera depende de los tributos, de la habilidad manufactu-
rera, de las ventajas del clima, de los productos naturales y de otras muchas
causas.

Aungque el dinero est4 sometido a variaciones tan permanentes y, por ende,
los precios de las mercancias que son comunes a la mayor parte de los pafses
estin sujetos también a considerables diferencias, ningtn efecto se produci-
ria, sin embargo, sobre el tipo de los beneficios por la entrada o salida de di-
nero. El capital no aumenta porque se aumente la circulacién monetaria. Si
la renta pagada al propietario por el cultivador y los salarios de sus trabaja-
dores son el 2% mds altos en un pafs que en otro, y si, al mismo tiempo, €l
valor nominal del capital del cultivador es de un 20% mds, él recibird exacta—
mente el mismo tipo de beneficios, aunque venda sus productos un 209% mas
caros.

Los beneficios, nunca se repetird demasiado, dependen de los salarios, no
del salario nominal, sino real; no del nimero de libras que puedan pagarse
anualmente al trabajador, sino del nimero de dias de trabajo necesarios para
obtener estas libras. Los salarios, por tanto, pueden ser iguales en dos paises;
pueden estar, ademds, en la misma relacién con la renta y con el producto to-
tal obtenido de la tierra, aunque en uno de esos paises reciba el trabajador 10
chelines por semana, y en el otro, 12.

En los tiempos primitivos de la sociedad, cuando las manufacturas habian
progresado muy poco y la produccién de todos los pafses era muy semejante,
consistiendo en mercancias de mucho volumen y de gran utilidad, el valor del
dinero en aquellos paises se regulaba por su distancia a las minas en que se
provefan de metales preciosos; pero a medida que las artes y perfecciona-
mientos de la sociedad avanzan y cada nacién aventaja a otras en alguna ma-
nufactura particular, aunque esa distancia se tenga todavia en cuenta, €] valor
de los metales preciosos es regulado principalmente por la superioridad de
esas manufacturas.

Supongamos que todos los paises producen cereal, ganado y vestidos tos-
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cos, y que fuese con la exportacién de esos articulos como pudiera conseguir-
s¢ el oro de los paises que lo producen o de aquellos que lo retienen en su po-
der; el oro tendrfa, naturalmente, mayor valor de cambio en Polonia que en
Inglaterra, 2 causa del gasto mayor que supone transportar a mds larga dis-
tancia una mercancia tan voluminosa como el cereal y también a causa del
mayor gasto de levar el oro hasta Polonia. . _

Esta diferencia en el valor del oro, o, lo que es igual, esa diferencia en el
precio del cereal en los dos paises, subsistirfa aunque las facilidades de pro-
ducir cereal en Inglaterra excédiesen, con mucho, a las de Po!oma, a causa de
la mayor fertilidad de la tierra y de la superioridad en habilidad y dtiles del
labrador.

Sin embargo, si Polonia se adelantase en el progreso de sus manufacturas;
si consiguiese fabricar una mercancia muy demandac.la, que contuviese un
gran valor en un volumen pequefio, o si ese pais estuviese dotado exclusiva-
mente con alglin producto natural, grandemente deseado, y que no poseye-
sen otros paises, entonces obtendrian una cantidad adicional de oro a cambio
de esta mercancia, que actuaria sobre el precio de su cereal, su ganado y sus
vestidos. La desventaja de la distancia serfa probablemente mds que compen-
sada por la ventaja de tener una mercancia exportable de gran valor, y enton-
ces ¢l valor del dinero serfa constantemente mds bajo en Polonia que en In-
glaterra. i, por el contrario, la ventaja de la habilidad y de la maquinaria fuese
poseida por Inglaterra, otra razén seria afiadida a las que ya existian antes para
que €l oro valiese en este pafs menos que en Polonia y explicarfa por qué tie-
nen alli ms alto precio el cereal, el ganado y los vestidos. .

Estas son, creo yo, las dos tinicas causas que regulan el valor relativo del
dinero en dos paises diferentes, pues aunque los tributos ocasionan perturba-
ciones en el equilibrio del dinero, lo hacen porque privan al pafs donde se im-
ponen de algunas de las ventajas que le corresponden por su habilidad, su in-
dustria y su clima. : '

He puesto gran cuidado en establecer la distincién entre un bajo valor del
dinero y un alto valor del cereal o de cualquier otra mercancia que se compa-
re con aquél. Estos dos hechos han sido considerados generalmente como si
tuviesen la misma significacién; pero es evidente que cuando el cereal sube de
cinco a diez chelines el dushel, puede ser debido bien a una baja del valor del
dinero, bien a un alza del valor del cereal. Hemos visto que, debido a la ne-
cesidad de recurrir sucesivamente a tierras de peor y peor calidad, para ali-
mentar a una poblacién creciente, €l cereal tiene que subir en valor relativo
con respecto a otras cosas. Por tanto, si €l dinero permanece constante en su
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valor, el cereal se cambiara per una cantidad mayor de ese dinero, es decir, au-
mentard su precio. La misma subida de precio del cereal serd producida con
un perfeccionamicnto tal en la maquinaria y en las manufacturas que haga
posible fabricar mercancias con ventajas especiales, pues 4 consecuencia de
esto afluird dincro, éste bajard de valor y sc cambiard por una cantidad menor
de cereal. Pero los efectos que se derivan de un alto precio del cercal son com-
pletamente diferentes, segiin proceda el alza del valor del cereal mismo o de
una baja de valor del dinero. En ambos casos subirdn los salardos en dincro;
pero si aquello es una consecuencia de la caida del valor del dinero, no sélo
subirdn el cercal y los salarios, sino todas las demés mercancias, 51 el fabri-
cante tiene que pagar maés en salarios, recibird también mds por sus produc-
tos manufacturados, y ¢l tipo de los beneficios sc mantendra invariable, Pero
cuando el alza de precio del cereal es efecto de la mayor dificultad de su pro-
duccién, los beneficios descenderan, pues ¢l fabricante sc verd obligado a pa-
gar mis en concepto de salarios, ¥ no le serd posible resarcirse subiendo cl pre-
cio de sus articulos manufacturados.

Cualquier progreso en la explotacién de Jas minas por ¢l cual pucdan pro-
ducirse los metales preciosos con menor cantidad de trabajo hard bajar, en ge-
neral, el valor del dinero. Se cambiara entonces por una menor cantidad de
mercancias en todos los paises; pero cuando algin pais particular aventaje a
otros en sus manufacturas, el dinero afluird hacia él, su valor descenderd v los
precios del cereal y del trabajo serdn mis altos en cste pafs.

El mayor valor del dinero no serd indicado por ¢l tipe de cambio; las le-
tras pueden continuar negocidndosce a la par aunque los precios del cereal y
de la mano de obra sean un 10, un 20 o un 30% mis elevados en un pals que
en otro. En las circunstancias supuestas, tal diferencia de precios correspon-
de al orden natural de las cosas, y el cambio sélo puede estar a la par cuando
se introduce una cantidad de dinero suficiente en un pais que sobresalga en
sus manufacturas, de forma que incremente el precio de sus cereaeles y su tra-
bajo. Silos paises extranjeros prohibicran la exportacién de dinero y lograran
hacer cumplir dicha regulacién, ellos podrian impedir la elevacién en los pre-
c1os del cercal y del trabajo en el pais industrial, puesto que tal elevacién sélo
puede tener lugar después de una entrada de metales preciosos, suponiendo
que no sc utiliza papel moneda, pero no pedrian impedir que €] tipo de cam-
bio les resultara muy destavorable. Si Inglaterra fuese un pafs industrial, y si
fuera posible impedir la exportacién de dinero, ¢l tipo de cambio con Fran-
cia, Holanda y Lispafia podria estar un 5, un 10 o un 20% en contra de esos
palSCS.
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Cada vez que el flujo monetario sc interrumpe forzadamente, y cuando se
mmpide que el dinero se sitde a su justo nivel, no hay limutes para las posibles
variaciones del tipo de cambio. Los efectos son similares a los que se siguen
cuando se fuerza dentro de la circulacién un papel moneda no convertible en
metal precioso a voluntad del tenedor. Dicha moneda queda necesariamente
limitada al pais donde se emite; cuando resulta abundante no puede difun-
dirse entre otros paises. Se rompe el equilibric de la circulacién y el cambio
serd incvitablemente desfavorable al pafs donde su cantidad deviene excesiva;
tales serfan también los efectos de un circulante metélico s1 con medidas co-
activas, con leyes que no pudiesen scr eludidas, se confinara el dinero en un
pais cuando la corriente comercial lo impulsara hacia otros paises.

Cuando cada pals posee exactamente Ja cantidad de dinero que debe te-
ner, el dincro no vale lo mismo cn todos, puesto que con respecto a muchas
mercancias puede diferir ez un 3, un 10 o incluso un 20%, pero los cambios
estardn a [a par, Cien libras esterlinas en Inglaterra, o [a plata contenida en
cien libras, comprarian una letra dc cien libras, o una cantidad igual de plata
cn Francia, Espafia u Holanda.

Al hablar del tipo de cambio y ¢l valor comparativo del dinero en paises
diferentes no debemos referirnos cn absoluto al valor del dinero estimado en
bienes en cualquier pais. El tipo de cambio nunca se determina estimando el
valor rclativo del dinero en cereales, pafio o una mercancia cualquiera, sino
estimando el valor del dinero en un pais en términos del dinero de otro.

Pucde determinarse también valiéndosc de alguna medida comin para los
dos paises. 51 una letra sobre Inglaterra, de 100 1., comprase la misma canti-
dad de bicnes en Francia o Espafia que una letra sobre Hamburgoe de la mis-
ma suma, ¢l cambio entre Hamburgo e Inglaterra estaria a la par; pero si una
letra sobre Inglaterra de 130 1. comprase lo mismo que ura letra sobre Ham-
burgo de 100, el cambio estaria un 30% contra Inglaterra.

Fn Inglaterra con 100 1. puede comprarse una letra o ¢l derecho a recibir
101 en Holanda, 102 en Francia y 105 en Espafia. El cambio con Inglaterra
en este caso sc dice que es de 1% contra Holanda, 2% contra Francia y 5%
contra Espafia. Indica esto que el nivel del dinero corriente estd mds alto de
lo que debicra en estos paises y que sus valores, en comparacién con el de In-
glaterra, scrian puestos a la par inmediatamente si se extrajese de la arcula-
c16n de aquéllos para afiadirlo al de Inglaterra.

Quienes afirmaban que nuestro dinero estuvo depreciado durante los diez
afios Gltimos, cuando el cambio varié del 20 al 30% contra este pais, no han
sostenido nunca, como se les imputé, que el dinero no puede valer més en un
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pais que en otro, comparade con varias mercancias; afirmaban solamente que
130 L no podian retenerse en Inglaterra, a menos que fuesen depreciadas,
cuando no tenian mis valor, estimadas en dinero de Hamburgo o de Holan-
da, que el metal fino de 100 libras.

Enviando 130 libras esterlinas inglesas a Hamburgo, aun con un gasto de
cinco, yo tendria alli 125, :Por qué, pues, he de consentir en la entrega de 130
por una letra que me permita recibir solamente 100 L. en Hamburgo, a menos
que mis libras no fuesen buenas? La explicacién es que aquellas libras estin
efectivamente depreciadas, valen menos que las libras de Hamburgo, y si real-
mente las enviase alli, con un gasto de cinco, las venderia por 100 solamente.
Con libras esterlinas en metdlico no se niega que mis 130 me procurarian 125
en Hamburgo; pero con las libras en papel sélo puedo obtener 100; y, sin em-
bargo, se afirmaba que 130 en papel tenian igual valor que 130 en plata u oro.

Algunos afirmaban, mds razonablemente, que, en efecto, 130 cn papel no
tenian el mismo valor que 130 en metalico, pero decian que era la moneda
metdlica la que habia cambiado de vulor, y no el papel-moneda. Descaban li-
mitar €] significado de la palabra depreciacion a un descenso efectivo de va-
lor y no a una diferencia relativa entre el valor de la moneda y el patrén legal
que lo regula. Cien libras de dincro inglés valian antes, y se podian adquirir
con ellas, 100 libras del dinero de Hamburgo; en cualquier otro pais, con una
letra de 100 libras sobre Hamburgo, se compraria la misma cantidad exacta-
mente de mercancias. Pero para obtener, mds tarde, las mismas cosas cstaba
yo obligado a entregar 130 libras inglesas, mientras que un hamburgués po-
dia obtenerlas con 100 libras de Hamburgo. Si el dinero inglés tuviese el mis-
ma valor que antes, el de Hamburgo habria subido. Pero sdénde estd la pruc-
ba de esto? ;Cdmeo puede saberse si es el dinero inglés el que ha bajado o el
de Hamburgo el que ha subido? No tencmos prueba, y no puede ser real-
mente afirmado ni realmente contradicho. Todas las naciones se han conven-
cido muy pronto de que no cxiste en la Naturaleza una medida fija del valor
2 la que podamos recurrir con seguridad, y, por tanto, cligieron un medic que,
en general, les parecid menos variable que otro cualquiera.

A este patrén tenemos que ajustarnos mientras no se cambie la ley que lo
haya establecido o mientras ne se descubra alguna otra mercancia con cuya
aplicacién se obtenga una medida mejor que aquella de que disponemos.
Mientras el oro sea exclusivamente nuestro patrén legal, el dinero estara de-
preciado cuando una libra esterlina no tenga el mismo valor que cinco peni-
ques-peso y tres granos de oro de ley, y esto lo mismo cuando el valor del oro
sube que cuando baja.
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CariTULO VIII
SOBRE LOS IMPUESTOS

Los impuestos son una parte del producto de la tierra y el trabajo de un
pafs que sc pone a disposicién del Estado y cuyo tmporte siempre se paga en
iltuma instancia con el capital o el ingreso del pais,

Ya hemos visto que el capital de un pafs es fijo o circulante, segin que su
naturaleza sea més o menos durable. Es dificil definir rigurosamente dénde co-
mienza la distincién entre capital circulante y fijo, porque la durabilidad del ca-
pital tienc virtualmente infinitos grados. El alimento de un pais es consumido
y reproducido al menos una vez por afio; la vestimenta del trabajador proba
blemente no sea consumida y reproducida en menos de dos afios, mientras que
su casa y sus muebles se calcula que durarin un perfodo de diez o veinte afios.

Se dice que un pais incrementa su capital cuando sus producciones anua-
les exceden su consumo anual; cuando su consumo anual no es como mini-
mo repucsto por su produccién anual, se dice que su capital disminuye. Por
tanto, el capital puede ampliarse mediante una produccién mayor o median-
te un consumo improductivo menor.

Si al consumo del Estado, incrementado gracias a la recaudacién de im-
pucstos adicionales, le corresponde una produccién mayor o un consumo me-
nor por parte de la poblacién, los irnpuestos recaerdn sobre el ingreso, y el ca-
pital nacional no se verd afecrado; pero si la produccién no aumenta o ¢l
consumo improductivo ro disminuye, entonces Jos impuestos recaerin nece-
sariamente sobre ¢l capiral, es decir, menoscabarin el fondo destinado al con-
sumo productivol.

! Debe entenderse que todas las producciones de un pais son consumidas, pero media b mixi-
ma diferenca imaginable entre que sean consumidas por quicnes reproducen otro valor o por quic-
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En la medida en que ¢! capital de un pais disminuye, sus producciones ne-
cesariamente disminuirdn; y por consiguiente, si prosigue ¢l mismo gasto im-
productive por parte del pueblo y el Estado, con una reproduceidn anual per-
manentemente decreciente, los recursos del pueblo y el Estado se agotardn
con creciente rapidez, y la consecuencia serd la miseria y la ruina.

A pesar del inmenso gasto del Estado inglés durante los 1iltimos veinte
afios, no cabe dudar de que la mayor produccidn del pueblo lo ha compensa-
do con creces. El capital nacional no sélo no ha mermado, sino que ha au-
mentado grandemente, v el ingreso anual de la poblacién, incluso después del
pago de los impuestos, s probablemente mayor cn el presente que en cual-
quier etapa anterior de nuestra historia.

Como prucba de ello podemos referirnos al incremento de la poblacidn,
a la extensién de la agricultura, a la expansién del transporte maritimo y de
la industria, a la construceidn de muelles, a la apertura de numerosos canales,
y a muchas otras obras costosas, todo lo cual denota un aumento tanto del
capital como de la produccién anual.

Sin embargo, cstd claro que sin los impuestos dicha expansién del capital
habria sido mucho mayor. No hay impuestos que no tiendan a recortar [a ca-
pacidad para acumular. Todos los impuestos deben recaer sobre el capital o el
ingreso. 51 gravan el capital, deben proporcionalmente reducir ¢l fondo cuya
dimensién siempre regula la dimensién de la actividad productiva del pais; y
si gravan el ingreso, deben o bien frenar la acumulacién o bien forzar a los
contribuyentes a ahorrar el monto del impuesto cfectuando un recorte co-
rrespondiente en su anterior consumo improductivo de articulos necesarias y
de lujo. Algunos impuestos producirin estos efectos en un grado mucho ma-
yor que otros, pero el gran mal de los impuestos no ha de encontrarse en nin-
guna seleccién de sus objetos, sino en la suma general de sus efectos tomados
conjuntamente.

Los impuestos no inciden necesariamente sobre ¢l capital aunque graven
¢l capital, ni sobre el ingreso porque graven el ingreso. 51 de mi ingreso de
1.000 1 por afio debo pagar 100 1, cllo representaria efectivamente un im-

nes no Io kacen. Cuande afirmames que un ingreso es ahorrado y adadido al capital, lo que quere-
mos decir es que la porcidn del ingreso que asf se incorpora al eapital es consumida por trabajado-
res productivos en vez de improductivos. No hay mayor eror que suponer que el capital aumenta
gracias 2 la abstencidn def consume. 51 el precio de la mano de obea se cleva tanto que a pesar de lz
expansion del capital no pudiese emplearse mas, yo diria que dicha expansion del capital es consu-
mida improductivamente.
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puesto sobre mi renta si me limito a gastar las 900 1. restantes, pero seria un
impuesto sobre cl capital si yo sigo gastando 1.000 1.

El capital del que se deriva mi ingreso de 1.000 L. puede valer 10.000 1;
un impuesto de un 1% sobre dicho capital equivaldria a 100 1; pero mi capi-
tal no se veria afectado si después de pagar el impuesto me conformo, como
antes, con gastar 900 1,

El deseo que cada persona tiene de mantencr su posicién social y conser-
var su riqueza 2l nivel que haya podido aleanzar hace que ¢l grueso de los im-
puestos, sea que graven ¢l capital o el ingreso, se deduzca del ingreso; y asi a
medida que evoluciona la tributacion, o ¢l Estado aurnenta sus gastos, los dis-
frutes anuales del pueblo deben disminuir, salvo que puedan expandir pro-
porcionalmente sus capitales v sus rentas, La politica de los gobicrnos debe-
ria ser fornentar en el pucblo csa misma disposicién, y nunca cstablecer
impuestos que inevitablemente recaerdn sobre ¢l capital, porque al hacerlo
menoscaban los fondos para ¢l mantenimicnto de la mano de obra, con lo que
reducen la produccién futura del pais.

En Inglaterra csta politica ha sido ignorada, al haberse aplicado gravime-
nes sobre las certificaciones testamentarias, los legados y todos los impuestos
que afectan a las transmisioncs de propiedad mortis causa. Siun legado de
1.000 L estd sometido a un impuesto de 100 1., el legatario considera que su
legado asciende sélo a 900 L. y no tiene ningiin motivo concreto para ahorrar
de sus gastos las 100 1. dcl gravamen, con lo que el capital del pais se reduce;
pero de haber recibido efectivamente 1.000 1. y haber tenido que pagar 100 1.
como umpuesto sobre ¢l ingreso, ¢l vino, los caballos o los sirvientes, proba-
blemente habria disminuido ¢ mds bien no habriz incrementado su gasto en
esc monto, y el capital del pais no habria mermado.

«L.os impuestos sobre la transferencia de propiedad de los muertos 2 los
vivos —dicc Adam Smith— recaen finalmente, y también inmediatamente,
sobre las personas a las que se transfiere la propiedad. Los impuestos sobre la
venta de tierra recaen totalmente sobre el vendedor. Casi siempre el vende-
dor necesita vender, con lo que debera contentarse con el precio que pueda
conseguir. El comprador rara vez esta apremiado para comprar, con lo que
solo ofrecera cl precie que le convenga. El considera lo que le costari la tie-
rra tomando conjuntamente precio e impuesto. Cuanto mds deba pagar en
concepto de impuesto, menos estard dispucsto 4 entregar en concepto de pre-
cio. Tales impuestos, por consiguiente, recacn necesariamente sobre una per-
sona nccesitada, y son por ello muy crucles y opresivos.» «Los impuestos de
timbre y los dercchos sobre el registro de obligaciones y contratos relativos al
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préstamo dc dinero reczen totalmente sobre el prestatario, y de hecho siem-
pre son pagados por él. Los aranceles judiciales del mismo tipo rccaen sobre
los litigantes y reducen para ambas partes el valor capital de lo que se dispu-
tan. Cuanto més cuesta adquirir una propiedad, menor cs su valor neto una
vez adquirida. Todos los impuestos sobre la transfercncia de propiedad de
cualquier clase, en la medida en que disminuyen el valor capital de esa pro-
piedad, tienden a disminuir los fondos destinados al mantenimiento del tra-
bajo. Fn mayor o menor medida, son todos impuestos contrarios al zhorro y
que elevan el ingreso del soberano, que rara vez mantiene otra cosa qué no
sean trabajadores improductivos, a expensas del capital de la gente, que man-
tiene sélo trabajadores productivos.»

Pero no es ésta la dnica objecién que cabe plantear ante los impuestos so-
bre la trasmision de propiedad; impiden que el capital nacional sea distribui-
do de la forma més bencficiosa para la comunidad. Nada es mas convenien-
te para la prosperidad general que las facilidades que se den para el traspaso
e intercambio de todo tipe de propiedad, ya que por tales medios el capital
de toda suerte puede abrirse camino hacia Jas manos de quienes lo invertirin
mejor en la expansién de las producciones del pais. «;Por qué —pregunta el
Sr. Say— desea un individuo vender su ticrra? Porque tiene cn perspectiva
otra inversion en la cual sus fondos serin mas productivos. ;Por qué desea
otro comprar esa misma tierra? Para invertir un capital que le renta poco, o
que estaba inutilizado, 6 cuyo empleo €l piensa que es susceptible de mejora.
Eiste intercambio incrementari el ingreso global, pucsto que eleva la renta de
ambas partes. Pero si las cargas son tan exorbitantes que impiden la transac-
cién, constituyen un obsticulo a este incremento de la renta total.» Sin em-
bargo, tales impuestos son de facil recaudacién, y muchos pensardn que ello
compensa en algo los perjuicios que ocasionan.
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CAPITULO IX

IMPUESTOS SOBRE LOS PRODUCTOS
DEL SUELO

He demostrado antes, v confio en que satisfactoriamente, el principio de
que el precio del cereal es regulade por el coste de su produccién exclusi-
vamente en aquella tierra, o mds bien exclusivamente con aquel capital, que
no rinde renta, con lo que se sigue que todo lo que cleve cl coste de pro-
duccidn elevari el precio, y todo lo que reduzca el coste reducird el precio.
La neccsidad de cultivar 4 tierra peor, o de obtener un rendimiento menor
con un capital adicional determinado sobre una tierra ya en cultivo, inevita-
blementc elevard el valor de cambio de la produccién primaria. La tnvencién
de mdquinas que permitan al cultivador obtencr su cereal a un coste de pro-
duccién menor necesariamente reducird su valor de cambio. Cualquier gra-
vamen que se imponga sobre el cultivador, sea en la forma de impuesto so-
bre Ja tierra, dieczmos o un impuesto sobre el producto una vez obtenide,
elevard el coste de produccién y aumentard por tanto el precio del producto
del suclo.

Siel precio de dicho producto no subiera de mode que compensase al cul-
tivador por el impuesto, él naturalmente abandonaria una actividad ¢n la que
sus beneficios se vieran recortados por debajo del nivel gencral; e¢sto daria
lugar a una reduccién de la oferta, hasta que la no disminuida demanda
genere tal subida de precios en los productos de Ja tierra que vuelva su cultivo
tan rentable como la inversién del capital en cualquier otra actividad.

Un alza de precios es el dnico medio que le permitiria pagar el impuesio
y seguir obteniendo los beneficios usuales y normales en esta inversion de su
capital. No podria deducir cl impuesto de la renta que paga, y obligir al terra-
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teniente a pagarlo, puesto que no paga renta. No lo deducirfa de sus benc-
ficios, porque no hay razén alguna por la que deba mantener una inversién
que le rinde un beneficio pequefio, cuando todas las demds rinden uno
superior. Es por tanto incuestionable que €l podrd elevar el precio del pro-
ducto por un monto equivalente al impuesto.

Un impuesto sobre ¢l producto de la tierra no serd pagado por el terrate-
nientc ni por ¢l agricultor; deberd pagarlo cl consumidor, en forma de un
PIEcio mayor.

Hay que recordar que la renta es la difercncia entre el producto obtenido
por porciones iguales de trabajo y capital empleadas en tierras de la misma o
diferente calidad. También debe recordarse que la renta monetaria de la ticrra
y la renta en cereal no varian en la mistma proporcién.

En el caso de un impuesto sobre el producto del suelo, una contribucién
sobre la tierra o un diezme, la renta en cereal de la ticrra cambia, mientras
que la renta monetaria se mantiene invariable,

Si como hemeos supuesto [pp. 75n. y 99] la ticrra en cultivo es dc tres ca-
lidades, y con la misma cantidad de capital

180 grs. de cereal se obticnen en la tierra n.° 1
1 7 OO 2z

la renta de la n.° 1 serian 20 guarters, la diferencia entre lade lane 3 yla de
lan.e1;yladelane 2, 10 guarzers, la diferencia ente ladelan.® 3yladela
n.” 2; micntras quc 1a n.° 3 no pagarfa ninguna renta.

Si el precio del cereal es de 4 1. por guarter, 1a renta monetaria de lan.° 1
serfa 801, yladelanc 2,401

Supongamos que se establece un impuesto sobre el cereal de 8 s. por
guarter; el precio subirfa entonces a 4 1. 8 s,; si los terratenientes obticnen la
misma renta en cercal que antes, larentadelan® 1 seriade 88 1,y lade la
n.? 2, 44 L Pero cllos no obtendrian la misma renta en cereal; el impuesto
incidirfa mds intensamente en la n.° 1 que en la n.° 2, y més en la n.° 2 que
cn la n.¢ 3, porque se recaudaria sobre una cantidad mayor de cereal. Lo que
regula el precio es la dificultad de produccién en la n.° 3; y el cereal aumen-
ta hasta 4 1. 8 5, con objeto de que los beneficios del capital invertido en la
n.° 3 se equilibren con los beneficios normales del capital.

El producto y el impuesto en las tres calidades de tierra serdn los si-
guientes:
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n.2 1, que produce 180 grr.a 4 L 8s porgrn .. RSOTRTUTURPRURY - )L 4
- Deduciendo ¢l valor de 16 3 u § s. por ¢gr sobre 180 grs SO PUROSRY i

Producto neto en cereal 163,7 Producto neto en dinero 720 £

n.° 2, que produce 170 grr.a 4 L Bs. por gr ... 748 £
Deduciendo ¢l valorde 15,4 _L54gra 4] 8s.ufls. por g?’ sobrc 170 grs e, BB

Producto neto en cereal 1.) 4.6 Producto neto en dinere 680 £

n.° 3, que produce 160 gre.a4] 8s . VOO L 4
Deduciendo €l valor de 14,5 145gmsa 4185 ufs. por gr sobrz: 160 gm e B

Producte neto en dinero 640 £

Producto neto en cereal 145,35

La renta monetaria de la 0.2 1 seguiria siendo de 80 1, o Ja diferencia entre
6401y 7201; yladclane 2,401, o la diferencia entre 640 1. y 680 1, exac-
tamente igual que antes; pero la renta en cereal se reduciria de 20 guarters en
la n.° 1 a 18,2 guarters, la diferencia entre 1455 y 163,7 guarters, y la de la
n.° 2 de 10 a 9,1 gugrters, la diferencia entre 145,5 y 154,6 quarters.

Un impuesto sobre cl cereal, por tanto, recacria sobre quiencs lo consumen
y elevaria su valor con respecto al de las demds mercancias en un grado pro-
porcional al impuesto. En la medida en que cl producto del suelo entre en la
composicién de otros biencs, su valor también aumentaria, salvo que el im-
puesto sea compensado por otras causas; scrian de hecho gravados de forma
indirecta, y su valor subirfa en proporcién al impucsto.

Asimismo, un impuesto sobre la produccién del sucle y de los articulos
necesarios para el trabajador tendria otro efecto: aumentarfa los salarios. De~
bido a la accién del principio de la poblacién sobre la cxpansién de los seres
humanos, los salarios més bajos nunca se mantiencn muy por encima del
nivel que la naturaleza y la costumbrc requieren para el sostenimiento de los
trabajadores. Esta clase nunca puedc soportar una presién fiscal apreciable;
¥ por consiguiente, si deben pagar 8s. por guarter de trigo, y un aumento
proporcionalmentc menor en ¢l caso de otros articulos indispensables, no
podrian con los mismos salarios de antes subsistir y perpetuar la pobla-
cién trabajadora. Los salarios, inevitable y necesariamente, subirdn; y en la
medida en quc lo hagan, los beneficios caerin, El Estado recibird un im-
puesto de 8 s. por guarter sobre todo cl cereal consumido en el pafs, una parte
del cual setd pagada directamente por los consumidores de cereal; la otra
parte serd pagada indirectamente por los que emplean mano de obra, y ello
afectari a los beneficios del mismo modo que si los salarios hubiesen au-
mentado debido a una mayor demanda de mano de obra con respecto a la
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oferta, 0 a una dificultad creciente en obtener los alimentos y articulos nece-
sarios para el trabajador.

En tanto incida sobre los consumidores, el impuesto seria equitativo, pero
en tanto lo haga sobre los beneficios, seria parcial, porque no actuaria sobre
el terrateniente ni el tenedor de acciones, puesto que ellos recibirian el uno la
misma renta monetaria y el otro los mismos dividendos monetarios que an-
tes. Un impuesto sobre el producto de la tierra operaria, pues, de la forma si-

guiente:

1.2 Elevaria el precio del producto del suelo en un monto igual al im-
puesto, y recaerfa por lo tanto sobre cada consumidor en proporcién
a su consumo.

2.2 Subiria los salarios y bajaria los beneficios.

Cabe por ello objetar contra este impuesto:

1.2 Que como sube los salarios y baja los beneficios, es un impuesto no
equitativo, al afectar al ingreso del agricultor, el comerciante y el in-
dustrial y al dejar exento el del terrateniente, el tenedor de acciones
y otros que gozan de ingresos fijos.

2.2 Que mediard un intervalo considerable entre la subida en el precio
del cereal y la subida de los salarios, durante el cual el trabajador pa-
deceria una acusada miseria.

3.2 Que subir los salarios y bajar los beneficios desalienta la acumulacién
y opera de modo andlogo a la pobreza natural del suelo.

4.2 Que al elevar el precio del producto del suelo, los precios de todas las
mercancias que lo incorporan en su elaboracién subirian, con lo que
no podriamos competir con los fabricantes extranjeros en pie de
igualdad en el mercado mundial.

Con respecto a la primera objecién, que al subir los salarios y bajar los be-
neficios no es equitativo, al afectar al ingreso del agricultor, el comerciante y
el industrial, y al dejar exento el del terrateniente, el tenedor de acciones y
otros que gozan de ingresos fijos, cabe responder que si el impuesto no es
equitativo puede lograrse por ley que lo sea, gravando directamente la renta
de la tierra y los dividendos del capital. Al hacerlo, se logran todos los obje-
tivos de un impuesto sobre los ingresos, sin el inconveniente de tener que re-
currir a la nociva medida de inmiscuirse en los negocios de todas las personas,
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e investir a los comisarios del fisco con poderes que repugnan a las costumbres
y sentimientos de un pais libre.

En cuanto a la segunda objecién, que mediard un intervalo considerable
entre la subida en el precio del cereal y la subida de los salarios, durante el cual
el trabajador padeceria una acusada miseria, yo respondo que ante circuns-
tancias diferentes los salarios seguirin el curso del precio de la produccién
primaria con grados de celeridad muy distintos; en algunos casos el encareci-
miento del cereal no produce ningiin efecto sobre los salarios; en otros, la su-
bida de los salarios precede la del precio del cereal; unas veces el efecto sobre
los salarios es lento, y otras es répido.

Quienes sostienen que el precio de los articulos de primera necesidad es
lo que regula el precio de la mano de obra, siempre teniendo en cuenta el es-
tadio concreto de evolucién que pueda atravesar la sociedad, parecen haber
concedido con demasiada prisa que un alza o una baja en el precio de las pro-
visiones vendré seguida muy lentamente de un alza o baja en los salarios. Un
precio elevado de las provisiones puede deberse a muchas causas distintas, y
producir por tanto efectos muy diferentes. Puede provenir:

1.2 De una oferta insuficiente.

2.° De una demanda gradualmente creciente, a la que en tltima instancia
puede acompafiar un mayor coste de produccién.

3.2 De una caida en el valor del dinero.

4. De impuestos sobre los articulos de primera necesidad.

Estas cuatro causas no han sido suficientemente distinguidas y separadas
por los que han investigado la influencia sobre los salarios de un alto precio
de las provisiones. Las examinaremos una por una.

Una mala cosecha daré lugar a un elevado precio de las provisiones, y un
precio elevado es el inico medio de obligar al consumo a ajustarse a las condi-
ciones de la oferta. Si todos los compradores de cereal fueran ricos, el precio
podria subir hasta cualquier nivel, pero el resultado seria el mismo; el precio
seria finalmente tan alto que los menos ricos se verian.forzados a renunciar a
una parte de lo que habitualmente consumian, porque serd sélo merced a un
consumo menor como la demanda se reducird hasta los limites de la oferta.
Bajo tales circunstancias ninguna politica serd més absurda que la de regular
por la fuerza los salarios monetarios a través del precio de los alimentos, algo
que se intenta con frecuencia, por una mala aplicacién de las leyes de pobres.
Tal medida no representa alivio efectivo alguno para el trabajador, porque su
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efccto es aumentar adn mis el precio del cereal, y a la postre sc ve obligado a
limitar su consumo en proporcién a la oferta restringida. En el curso natural
de los acontecimientos, una oferta insuficiente debida a malas temporadas, ¥
sin que haya interferencias perniciosas e imprudentes, no serd seguida por un
alza en los salarios. La subida de éstos sera meramente nominal para quienes
los cobran; ello acentia la competencia en el mercado del cereal, y su efecto
altimo es elevar los beneficios de los cultivadores v tratantes de cereal. Los
salarios estan realmente regulados por la proporcion entre la oferta y la de-
manda de articulos de primera necesidad, y la oferta y demanda de mano de
obra; y €l dinero es solamente el medio o la medida en que se expresan los
salarios. En este caso, pues, la miseria del trabajador es inevitable, y ninguna
legislacién podra remediarla, excepto por medio de la importacién de ali-
mentos adicionales o la adopcién de los sustitutos rmds convenientes.
Cuando cl precio alto del cereal ¢s consecuencia de una demanda cre-
ciente, siempre es precedido por una subida en los salarios, porque la de-
manda no puede aumentar sin que lo hagan los medios que la poblacidn tiene
para pagar por aquello que desca. Una acurnulacién de capital produce natu-
ralmente una compctencia acentuada entre los empleadores de mano de obra,
y un alza consiguiente en su precio. Los mayores salarios no son siempre 1n-
mediatamente gastados en comida, sino que primero contribuyen a otros dis-
frutes del trabajador. Pero su mejor posicién lo induce a y le permite casarse,
y entonces la demanda de alimentos para cl sostenimiento de su familia na-
taralmente reemplaza la de aquellas otras satisfacciones en las que temporal-
mente fue gastado su salario. El cereal sc encarece porque su demanda au-
menta, porque hay personas en la sociedad que cuentan con mis medios para
comprarlo; y los beneficios del agricultor subirdn por encima del nivel general,
hasta que se haya invertido en su produccién la cantidad necesaria de capital.
Una vez que esto haya tenido [ugar, que el cereal baje otra vez a su nive] ante-
rior o contintie permanentemente elevado dependerd dc la calidad de la cerra
de la que provine la cantidad incrementada de cereal. Si se obticne de tierras
de igual fertilidad que 1a vltima tierra cultivada, y sin mayor coste laboral, el
precio caerd a su nivel anterior; si se obtiene de tierras peores, seguird per-
manentemente alto. En el primer caso, los salarios elevados proceden de un
incremento en la demanda de mano de obra: en la medida en que estimulan
el matrimonio y mantienen a los nifios, su efecto es expandir la oferta de tra-
bajo. Pero una vez que se alcance esa oferta mayor, los salarios volveran a ba-
jar hasta su nivel anterior, si el cereal lo ha hecho hasta su precio anterior; lle-
garan a un nivel superior si la oferta incrementada de cereal es producida por
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una tierra de calidad inferior. Un precio alto no es en absoluto incompatible
con una oferta abundante; el precic es permanentemente elevado, no porque
la cantidad sea insuficiente, sino porque el coste de produccién es mayor. Ge-
nera_lmente sucede en realidad que cuando se confiere un estimulo a la po-
blacidn, se produce un efecto més alld de lo que el caso requiere; la poblactdn
puede aumentar y por regla general aumenta tanto que a pesar de la incre-
mentada demanda de trabajo, guarde con los fondos para el mantenimiento
de la mano de obra una proporcién mayor que antes de la expansién del ca-
pital. En este caso tiene lugar una reaccién, los salarios se sitdan por debajo
de su nivel natural y contintan alli hasta que se restaure la proporcién nor-
mal cntre oferta y demanda. En este caso, pues, el alza en el precio del cereal
es precedida por ¢l alza en los salarios, con lo que no ocasiona al trabajador
ninguna desgracia.

Una caida en ¢l valor del dinero, como consecuencia de una afluencia de
metales preciosos desde las minas, o de un abuso de los privilegios de la
hanca, s otra causa de la subida en cl precio de los alimentos; perc no altera
la cantidad producida. Tampoco cambia el nimere de trabajadores ni la de-
manda de cllos, porque cl capital ni sc incrementard ni disminuird. La canti-
dad de subsistencias asignada al trabajador depende de la demanda y oferta
comparativas de provisiones con respecto a la demanda y oferta comparativas
de mano de obra; el dinero s6lo es el medio en que la cantidad es expresada,
y como ninguna de ellas se altera, la remuneracion real del trabajador no cam-
bia. Los ‘salarios monetarios suben, pero sélo le permiten proveerse de la mis-
ma cantidad de articulos de primera necesidad que antes. Quicnes disputan
este principio deben demostrar por qué una expansién del dinero no tiene el
mismo efecto de aumentar el precio de la mano de obra, cuya cantidad no ha
aumentado, cuando segiin ellos mismos admiten lo tendria en el precio de los
zapatos, Jos sombreros y el cereal, si la cantidad de estas mercancias no cam-
bia. El valor relativo de mercado de los sombreros y los zapatos es regulado
por la demanda y oferta de sombreros comparadas con la demanda y la ofer-
ta de zapatos, y el dinero es s6lo el medio en que se expresa su valor. Si el pre-
clo de los zapatos se duplica, el de los sombreros también lo hard, y manten-
dran cl mismo valor relativo. Asi, si el cercal y todas las subsistencias del
trabajador duplican su precio, la mano de obra también se cncarecerd el do-
ble, y mientras no haya interrupcidén en la demanda y oferta normal de las
provisiones y de 1a mano de obra, no hay razén para que no conserven su va-
lor relativo.

INi una baja ¢n el valor del dinero ni un impuesto sobre ¢l producto de la
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tierra influirdn necesariamente en la cantidad de produccién primaria, aunque
elevardn su precio; y tampoco en el nimero de personas que estin al mismo
tiempo en condiciones y disposicién de consumirla. Es ficil comprender por
qué, cuando el capital de un pais se expande de modo irregular, los salarios
deben aumentar mientras que el precio del cereal permanece estacionario o
sube en una proporcién menor; y por qué, cuando el capital de un pais se con-
trae, los salarios deben bajar mientras el cereal permanece estable o baja en
una proporcién mucho menor, y ademds durante un periodo considerable; la
razén estriba en que el trabajo es una mercancia que no puede ser aumentada
o disminuida a voluntad. Si hay en el mercado pocos sombreros con relacién
a su demanda, el precio subir4, pero sélo durante un lapso breve; puesto que
en el transcurso de un afio, invirtiendo mas capital en dicha actividad, se
puede efectuar cualquier afiadido razonable a la cantidad de sombreros, con
lo que su precio de mercado no puede superar con mucho y por demasiado
tiempo a su precio natural; pero tal no es el caso con los seres humanos; su
nimero no puede expandirse en uno o dos afios, cuando se registra un incre-
mento del capital, y tampoco puede contraerse rdpidamente cuando el capital
atraviesa un estadio de retroceso; por lo tanto, como el nimero de trabaja-
dores sube o baja despacio, mientras que los fondos para su sostenimiento as-
cienden o descienden ripidamente, deberd mediar un intervalo considerable
antes de que el precio de la mano de obra se ajuste exactamente al precio del
cereal y los bienes de primera necesidad; pero en el caso de una caida en el
wvalor del dinero, o un impuesto sobre el cereal, no se produce necesariamente
ningin exceso de oferta de mano de obra, ni caida en su demanda, y por con-
siguiente no hay razén alguna por la que el trabajador deba soportar una dis-
minucién real de sus salarios. -

Un impuesto sobre el cereal no rebaja necesariamente la cantidad de ce-
real: sélo eleva su precio monetario; no disminuye necesariamente la demanda
de mano de obra con respecto a su oferta; spor qué, pues, debe reducir Ia
porcién pagada al trabajador? Supongamos que realmente recorte la-cantidad
entregada al trabajador, o en otras palabras que no eleve su salario monetario
en la misma proporcién en la que el impuesto aumenta el precio del cereal que
él consume: ;no superaria la oferta de cereal a la demanda, no bajaria el pre-
cio y no obtendria asi el trabajador su porcién habitual? En este caso el capi-
tal se retiraria efectivamente de la agricultura; porque si el precio no sube en
todo el monto del impuesto, los beneficios agricolas resultaran inferiores al
nivel general de beneficios, y el capital buscard una inversién mas provecho-
sa. Con respecto, entonces, a un impuesto sobre la produccién primaria, que
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Si un pais estd aislado de todos los demds, y no comercia con ninguno de
sus vecinos, no podré en modo alguno trjcxslada: a otros cuota alguna’ de sus
impuestos. Una parte del producto de su tierra y su trabajo se destinard al ser-
vicio del Estado; y no puedo sino pensar que, salvo que presionen _dcs1gua1-
mente sobre la clase que acumula y ahorra, serd de poca importancia que los
impuestos se carguen sobre los beneficios o sobre los bienes agricolas o in-
dustriales. Si mis ingresos son 1.000 1. por afio y debo pagar impuestos por
100 1., es irrelevante si los pago de mis ingresos, y me quedo con 900 1, ossi
pago 100 L. adicionales por mis bienes agricolas o manufacljuxado_s.‘ 51100 L
es mi justa aportacién a los gastos del pais, lat virtud de la tributacién consis-
te en asegurar que yo pague esas 100 L, ni mds n1 menos; y no hay mejor for-
ma de conseguirlo que mediante impuestos sobre los salarios, los beneficios
o los productos del suelo. _

La cuarta y tltima objecién que nos queda es: que al elevar el precio del
producto del suelo, los precios de todas las mercancias que lo incorporan en
su elaboracién subirian, con lo que no podriamos competir con los fabricantes
extranjeros en pie de igualdad en el mercado mund:\al. _

En primer lugar, el cereal y todas las mercancias nacionales no pueden
subir sustancialmente de precio sin una afluencia de metales preciosos, porque
la misma cantidad de dinero no podria hacer circular la misma cantidad de
bienes a precios altos que a precios bajos, y los metales preciosos nunca podrin
ser adquiridos con mercancias caras. Cuando se necesita mas oro, debera ob-
tenerse entregando a cambio de €l mds y no menos mercancias. Tampoco po-
dria el papel suplir la necesidad de dinero, porque no es el papel el que regu-
a el valor del oro en tanto que mercancia, sino que es ¢l oro el que regula el
valor del papel. Por tanto, salvo que el valor del oro descienda, no se podrd
afiadir papel al circulante sin que se deprecie. Y el valor del oro no podra des-
cender, como se ve claramente si consideramos que el valor del oro como mer-
cancia debe ser regulado por la cantidad de bienes que hay que entregar a los
extranjeros a cambio de él. Cuando el oro es barato, las mercancias son caras;
y cuando el oro es caro, las mercancias son baratas, y su precio cae. Ahora
bien, como no hay motivo alguno por el que los extranjeros deban vender su
oro mis barato que lo habitual, no parece probable que vaya 2 haber ninguna
entrada de oro. Sin tal afluencia no puede haber un incremento en su ’cantll-

dad ni un descenso en su valor, ni un alza en el precio general de los bienes.

1 Puede ponerse en duda el que mercancias encarecidas exclusivamente debido a la tributacién
requieran mds dinero para circular. Yo creo que no.
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El efecto probable de un impuesto sobre la produccién primaria seria
elevar el precio de esa produccién, y de todas las mercancias que la incor-
poran, pero de ningin modo en un grado proporcional al impuesto; y las
demds mercancias que no utilizan productos primarios, como los articulos fa-
bricados con metales y minerales, se abaratarian, con lo que la misma can-
tidad de dinero que antes bastaria para la circulacién total.

Un impuesto cuya consecuencia fuese el alza en los precios de toda la pro-
duccién local no desanimaria la exportacién, salvo durante un lapso muy li-
mitado. Es cierto que si la produccién nacional se encarece no seria inmedia-
tamente rentable su exportacién, puesto que padeceria aqui una carga que no
existiria en el exterior. El impuesto ocasionaria el mismo efecto que una al-
teraci6n en el valor del dinero que no fuera general y comin a todos los pai-
ses sino que se limitara a uno solo. Si Inglaterra fuera ese pais no podria
vender, pero si comprar, porque las mercancias importables no subirian de
precio. Bajo tales circunstancias lo Ginico que se puede exportar a cambio de
los bienes extranjeros es dinero, y éste es un intercambio que no podria durar
mucho; una nacién no puede quedarse sin dinero, porque una vez que ha sa-
lido de ella una cierta cantidad, el valor de lo que queda aumentard, y la con-
secuencia serd un precio de los bienes tal que otra vez podrin ser exportados
con beneficio. Por tanto, cuando el dinero sube, ya no lo exportamos mas a
cambio de bienes, sino que exportamos aquellas manufacturas cuyos precios
suben primero, debido al alza en el precio del producto primario con el que
estdn elaboradas, y bajan después debido a la exportacién de dinero.

Cabe objetar que cuando el dinero incrementa su valor lo hace tanto con
respecto a las mercancias extranjeras como a las nacionales, con lo que cesa
todo el estimulo a importar bienes del exterior. Supongamos, por ejemplo,
que importamos bienes que cuestan 100 1. en el exterior y se venden aqui por
120 1.; dejaremos de importarlos cuando el valor del dinero en Inglaterra suba
de tal modo que sélo se vendan aqui por 100 1. Pero esto es algo que no su-
cederd jamds. El motivo que nos induce a importar una mercancia es el des-
cubrimiento de su relativa baratura en el exterior: es la comparacién entre su
precio alli y su precio aqui. Si un pais exporta sombreros e importa tejidos, lo
hace porque puede conseguir mis tejidos haciendo sombreros e intercam-

bidndolos por tejidos que si elaborara él mismo los tejidos. Si el encareci-
miento de la produccién primaria da lugar a cualquier incremento en el coste
de produccién de los sombreros, provocard lo mismo en el coste de elabo-
racion de los tejidos. Asi, si ambas mercancias son producidas localmente,
ambas se encareceran. Pero al ser una de ellas una mercancia importada, su
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precio no subird ni bajard cuando se eleve el valor del dinero; al no caer re-
cuperaré su relacién natural con la mercancia exportada. El encarecimiento
de la produccién primaria hace que un sombrero suba de 30 a 33 chelines, o
un 10%; si fabriciramos tejidos, la misma causa los haria subir de 20s.2 22 s.
por yarda. Esta subida no destruye la relacién entre tejidos y sombreros; un
sombrero valia y sigue valiendo una yarda y media de tejido. Pero si impor-
tamos los tejidos, su precio seguira uniforme a 20 s. por yarda, sin verse afec-
tado primero por la disminucién y después por el aumento en el valor del di-
nero; mientras que los sombreros, que subieron de 30 s. a 33 s., bajarin
nuevamente de 33 s. a 30 s., punto en el cual se restaurard la relacién entre
tejidos y sombreros.

Para simplificar el andlisis de esta cuestién he supuesto que un alza en el
valor de las materias primas afecta a todas las mercancias nacionales en idén-
tica proporcién; que si el efecto en una de ellas es encarecerla en un 10%, au-
menta todas en un 10%; pero como el valor de los bienes se compone muy
variadamente de materias primas y de trabajo, dado que algunas mercancias,
como por ejemplo todas las de metal, no se ven afectadas por el encareci-
miento de la produccién primaria de la superficie de la tierra, es evidente que
los efectos sobre el valor de las mercancias de un impuesto sobre el producto
del suelo serdn de la méxima variedad. En la medida en que estos efectos
tengan lugar, estimulan o frenan la exportacién de mercancias concretas, e in-
dudablemente provocan los mismos inconvenientes que suscita la imposicién
sobre los bienes: destruyen la relacién natural entre los valores de cada uno.
Asi, el precio natural de un sombrero, en vez de ser igual al valor de una yarda
y media de tejido, quizé sélo sea igual al de una yarda y cuarto, o al de una
yarda y tres cuartos, con lo cual orientard al comercio exterior en una direc-
cién bastante diferente. Es probable que estos inconvenientes no interfieran
en el valor de las exportaciones y las importaciones; sélo impedirian la mejor
distribucién del capital en el mundo, que nunca estd tan bien regulada como
cuando se permite que todas las mercancias libremente se asienten en su
precio natural, sin trabas debidas a restricciones artificiales.

Asi pues, aunque el alza en el precio de la mayoria de nuestros bienes de-
tendria durante un tiempo la exportacién en términos generales, y quizd im-
pediria permanentemente la exportacién de unas pocas mercancias, no inter-
feriria fundamentalmente con el comercio exterior, y no nos colocaria en una
posicién comparativamente desventajosa para competir en los mercados ex-
tranjeros.
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CAPITULO X
IMPUESTOS SOBRE LA RENTA

Un impuesto sobre la renta afecta exclusivamente a la renta; incide total-
mente sobre los terratenientes y no puede ser trasladado a ninguna clase de
consumidores. El terrateniente no puede aumentar su renta, porque ello deja
inalterada la diferencia entre el producto obtenido de Ia tierra cultivada menos
productiva y el obtenido de la tierra de cualquier otra calidad. Si hay tres
clasgs de tierra en explotacién, n.° 1, 2.y 3, que rinden respectivamente, con
el mismo trabajo, 180, 170 y 160 guarters de trigo, pero la n.° 3 no paga renta
con lo que estd exenta del impuesto, entonces la renta de la n.° 2 no pucde’
superar el valor de diez, ni la de la n.° 1 el de veinte quarters. Tal impuesto no
podria aumentar el precio de la produccién primaria, puesto que como el cul-
tivador de I n.° 3 no paga ni renta ni impuesto, no podria en modo alguno
elevar el precio de la mercancia producida. Un impuesto sobre la renta no de-
sincentiva el cultivo de nuevas tierras, porque ellas no pagan renta y quedan
exentas c!el impuesto. Si la n.° 4 entra en cultivo y produce 150 quarters, no
S¢ pagard gravamen alguno por tal tierra, pero creari una renta de diez
quarters para la n.° 3, que entonces comenzaré a pagar el impuesto.

Un impuesto sobre la renta, dadas las caracteristicas de ésta, desanima ¢l
cultivo, porque es un impuesto sobre los beneficios del terrateniente. El tér-
mino renta de la tierra, como he observado antes [p. 63], se aplica al monto
t’otal del valor pagado por el agricultor a su terrateniente, y s6lo una parte de
¢l es estrictamente renta. Los edificios e instalaciones y otros gastos pagados
por’cl terrateniente forman parte estrictamente del capital de la finca, y de-
berd procurdrselos el arrendatario si no los suministra el propietario. La ren-
ta es la suma pagada al terrateniente por el uso y s6lo por el uso de la tierra.
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La suma adicional que se le paga bajo el nombre de renta es por el uso de los
edificios, etc., y se trata en realidad de beneficios del capital del propietario.
Al gravar la renta, como no se establece distincién alguna entre la parte pa-
gada por el uso de la tierra y la pagada por el uso del capital del terrateniente,
una porcién del impuesto incidird sobre los beneficios del propietario, con lo
cual desincentivari el cultivo, salvo que suba el precio de la produccién pri-
maria. En aquella tierra por cuyo uso no se paga renta, se podrd pagar una
compensacién bajo dicho nombre al terrateniente por el uso de sus instala-
ciones. Tales instalaciones no se levantardn, ni se cultivarin productos prima-
rios en dicha tierra, hasta que su precio no sélo sufrague los gastos corrientes
sino también el afiadido del impuesto. Esta fraccién del impuesto no recae
sobre el terrateniente ni sobre el agricultor, sino sobre el consumidor de pro-
ductos del suelo.

No pueden caber dudas de que si se aplica un impuesto sobre la renta, los
propietarios pronto descubrirdn una forma para discriminar entre lo que se
les paga por el uso de la tierra y por el uso de los edificios y las mejoras
realizadas por el capital del terrateniente. O bien se llama a esto dltimo renta
de la vivienda y los edificios, o bien en todas las tierras nuevas que entren en
cultivo tales construcciones serdn levantadas y las mejoras realizadas por el
arrendatario y no por el propietario. El capital del terrateniente puede efec-
tivamente invertirse con tal objetivo; puede ser nominalmente gastado por el
arrendatario, y el terrateniente proporcionarle los medios, bien en la forma de
un préstamo, bien en la adquisicién de una anualidad por el tiempo que dure
el contrato. Sea que se distinga o no, media una diferencia real entre la natu-
raleza de las compensaciones que el terrateniente recibe por estos objetos dis-
tintos; y es por completo cierto que un impuesto sobre la renta real incide to-
talmente sobre el terrateniente, pero que un impuesto sobre la remuneracién
que el terrateniente cobra por el uso de su capital invertido en la finca recae,
en un pais adelantado, sobre el consumidor de productos primarios. Si se es-
tablece un impuesto sobre la renta, sin adoptar medios para separar la retri-
bucién pagada por el arrendatario al terrateniente bajo el nombre de renta, el
impuesto, en lo que gravase la renta de los edificios e instalaciones, no puede
incidir durante un tiempo apreciable sobre el terrateniente, sino sobre el con-
sumidor. El capital invertido en tales edificios, etc., debe rendir el beneficio
normal del capital; pero dejari de rendir este beneficio en la tltima tierra cul-
tivada si los gastos de dichos edificios, etc., no recaen sobre el arrendatario; y
si lo hacen, el arrendatario dejaria de obtener sus beneficios corrientes, salvo
que pueda cargirselos al consumidor.
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CAPITULO X1
DIEZMOS

_ Los diezmos son un impuesto sobre el producto bruto de la tierra y, al
igual que los gravamenes sobre la produccién del suelo, recaen totalmente
sobre el consumidor. Difieren de un impuesto sobre la renta en 1a medida en
que afectan a tierras que estin exentas de dicho impuesto, y en que elevan el
precio de la produccién primaria, que el impuesto sobre la renta no altera. Las
tierras de peor calidad pagan diezmo, igual que las de mejor calidad, y exac-
tamente en proporcién a la cantidad de producto obtenida en ellas; los
dwzr.nos son, por tanto, un impuesto equitativo.

Si la tierra de menor calidad, la que no paga renta y regula el precio del
cereal, rinde una cantidad suficiente como para proporcionar al agricultor los
beneficios corrientes del capital, cuando el precio del trigo es de 4 1. por
quarter, el precio deber4 elevarse hasta 4 1. 8 s. para que se puedan obtener los
mismos beneficios una vez que se han establecido los diezmos, porque por
cada guarter de trigo el cultivador debe pagar ocho chelines a la Iglesia, y si
no alcanza los mismos beneficios, no hay razén por la que no deba abandonar
su negocio si los puede conseguir en otras actividades.

La tinica diferencia entre los diezmos y los impuestos sobre los productos
del suelo es que unos son impuestos variables en dinero y Otros son impuestos
fijos en dinero. En un estadio estacionario de la sociedad, donde la facilidad
para la produccién de cereales no aumenta ni disminuye, los efectos de ambos
serian exactamente idénticos; en tal situacién, el precio del cereal seria inva-
riable, con lo que el impuesto también lo serfa. En un estadio regresivo o en
uno donde se registraran considerables avances en la agricultura, y donde en
consecuencia el valor del producto de la tierra cae con respecto al de las demds
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cosas, los diezmos serdn un tributo menos gravoso que un impuesto perma-
nente en dinero; puesto que si el precio del cereal baja de 4 1. a 3 1, el im-
puesto desciende de ocho a seis chelines. En un estadio progresivo de Ia so-
ciedad, pero sin ninguna mejora apreciable en la agricultura, el precio del
cereal sube y los-diezmos serdn un gravamen mis oneroso que un impuesto
permanente en dinero. Si el cereal sube de 4 1. a 5 1, los diezmos de la mis-
ma tierra pasan de ocho a diez chelines.

Ni los diezmos ni un impuesto en dinero afectan a la renta monetaria de
los terratenientes, pero ambos afectan fundamentalmente a las rentas en ce-
real. Ya hemos observado [cap. IX] cémo actia un impuesto en dinero sobre
las rentas en cereal, y es igualmente evidente que los diezmos suscitan un
efecto similar. 5i las tierras n.° 1, 2 y 3 producen respectivamente 180, 170 y
160 guarters, las rentas pueden ser en la n.® 1 veinte guarters, y en la n.° 2,
diez guarters; pero esta proporcién no se mantiene después de pagar los
diezmos: porque si se quita una décima parte 2 cada una, el producto es de
162, 153 y 144, y consiguientemente la renta en cereal de la n.° 1 queda re-
ducida a dieciocho, y la de la n.° 2 a nueve guarsers. Pero el precio del cereal
sube de 41241 8. 10 2/3 d.; porque 144 guarters son 2 4 1. como 160 quar-
ters son a Al. 8'5. 10 2/3 d., y en consecuencia la renta monetaria sigue inal-
terada, 80 Ilenlan°1y4012enlano 2.

La principal objecién planteada contra los diezmos es que no son un im-
puesto permanente ¥ fijo, sino que su valor sube en proporcién al aumento de
la dificultad de producir el cereal. Si tal dificultad determina que el precio del
cereal sca 4 L, el impuesto es de 8 s.; si estipula una elevacion a 5 1., el im-
puesto esde 10 s,y sia 6 1, es de 12 5. No sélo aumenta el valor, sino la re-
caudacion; asi, cuando se cultiva la n.e 1 el gravamen se aplica s6lo sobre 180
gquarters; cuando se cultiva la n.° 2 se aplica sobre 180 + 170, o 350 quarters;
y cuando se cultiva la n.° 3, sobre 180 + 170 + 160 = 510 guarters. Cuando el
preducto pasa de uno a dos millones de guarters, el monto del impuesto no
solo asciende de 100.000 a 200.000 quarters, sino que, debido al mayor tra-
bajo necesario para producir el segundo millén, los 200.000 guarzers, aunque
s6lo representan el doble de la cantidad, pueden representar el triple del va-
for de los 100.000 guarters pagados antes.

! Dieciocho guarzersa 41, 85.102/3 4,
1 Nueve guartersa 4. 85. 10 2/3 d,
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31 se recaudase para la Iglesia un valor igual por cualquier otro expediente,
que aumentara del mismo modo en que lo hacen los diezmos, en proporcién
a la dificultad del cultivo, el efecto serfa el mismo, y por tanto es un error su~
poner que, como gravan la tierra, perjudican al cultivo més que la misma suma
recaudada de otro modo. En ambos casos la Iglesia obtiene constantemente
una porcién incrementada del producto neto de la tierra y el trabajo del pais.
En un estadio progresivo de la sociedad, el producto neto de la tierra siempre
disminuye en proporcién a su producto bruto, pero en ultima instancia todos
los impuestos se pagan del ingreso neto, sea en un pais progresivo o en uno
estacionario. Un impuesto que crece con el ingreso bruto e incide sobre el in-
greso neto debe ser necesartamente un impuesto sumamente gravoso € into-
lerable. Los diezmos son la décima parte del producto bruto de la tierra, no
del neto, y por ende, cuando la riqueza de la sociedad progresa, aunque no
constituyan la misma proporcidén del producto bruto, deben representar una
proporcidn cada vez mayor del producto neto.

Los diezmos, ademas, pueden ser considerados perjudiciales para los te-
rratenientes, en la medida en que actdan como una prima a la importacién,
al gravar el cultivo del cereal nacional sin que se imponga traba alguna a la
importacién del cereal extranjero. Y si, con objeto de aliviar a los terrate-
nientes por los efectos de una demanda menor de tierra, a que tal prima debe
dar lugar, se grava también el cereal importado en el mismo grado que el ce-
real nacional, y se entrega la recaudacién al Estado, ninguna medida seri mas
justa y equitativa, pues todo lo que se pagase al Estado por esta via dismi-
nuirfa los demds impuestos exigidos para sufragar los gastos publicos; pero si
ese tributo fuese asignado en exclusiva al fondo entregado a la Iglesia, podria
ciertamente expandir la masa general de la produccién, pero reduciria la por-
ci6n de dicha masa correspondiente a las clases productivas.

51 el comercio de tejidos fuera totalmente libre, nuestros fabricantes po-
drian vender tejidos a un precio menor al de importacién. 81 se aplica un tm-
puesto sobre el industrial nacional y no sobre el importador de tejidos, el ca-
pital puede resultar perjudicialmente desviado desde la manufactura de tejidos
hacia la manufactura de alguna otra mercancia, puesto que en tal caso seria
mis barato importar los tejidos que fabricarlos localmente. Si también se gra-
va el tejido importado, entonces nuevamente los tejidos serfan producidos en
el pais. E] consumidor compré primero tejidos nacionales porque eran mas
baratos que los extranjeros; después compré los extranjeros, porque sin im-
puestos resultaban mds baratos que los nacionales con impuestos; y al final los
compra otra vez nacionales, porque son mdés baratos cuando ambos pagan im-
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puestos. En este tiltimo caso es cuando paga més por sus tejidos, pero la suma
adicional que paga es recogida por el Estado. En el segundo caso paga més
que cn el primero, pero lo que paga de mis no lo cobra el Estado: se trata de
un precio incrementado por la dificultad que se plantea a la produccién, de-
bido a que los medios de produccion mas econdmicos nos son arrebarados al
ser gravados con un impuesto.
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CArITULO XII

IMPUESTO SOBRE LA TIERRA

Un impuesto sobre la tierra, proporcional 2 la renta y que varia con cada
variacién de ésta, es en realidad un impuesto sobre la renta, y como un im-
puesto de tales caracteristicas no se aplica a la tierra que no rinde renta ni al
producto del capital invertido en la tierra sélo con vistas al beneficio, y que
nunca paga renta, no afecta en modo alguno al precio del producto del sue-
lo, sino que recae totalmente sobre los terratenientes. Este impuesto no di-
fiecre en nada de un impuesto sobre la renta. Pero si un gravamen sobre la tie-
rra se impone sobre toda la tierra cultivada, por moderado que dicho tributo
pueda ser, serd un impuesto sobre el producto, y elevaré por consiguiente su
precio. 5i la n.° 3 es la ltima tierra puesta en cultivo, aunque no pague ren-
ta, no podré después del impuesto ser cultivada y rendir la tasa corriente de
beneficios, salvo que el precio del producto suba para incluir el impuesto.
O bien ¢! capital serd retenido y no invertido hasta que el precio del cereal au-
mente, como consecuencia de la demanda, lo suficiente como para rendir el
beneficio normal, o, si ya estd invertido en dicha terra, la abandonard en bus-
ca de un empleo més ventajoso. El impuesto no puede ser trasladado al te-
rrateniente, porque por hipdtesis éste no cobra allf renta alguna. Un gravamen
semejante puede ser proporcional a la calidad de la tierra y la abundancia de
su produccién, en cuyo caso no difiere en absoluto de los diezmos; o puede
ser un impuesto fijo por acre de tierra cultivada, cualquiera que sea su calidad.

Un impuesto sobre Ia tierra de este ultimo tipo serfa muy poco cquitativo
y sc opondria a uno de los cuatro cdnones a los que segin Adam Smith deben
ajustarse todos los impucstos, Los cuatro cincnes son:
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1. «Los sibditos de cualquier Estado deben contribuir al sostenimiento
del gobierno en la medida de Jo posible en proporcidn a sus respec-
tivas capacidades». _

2. «El impuesto que cada individuo debe pagar debe ser cierto y no ar-
bitrario». - .

3. «Todos los impuestos deben ser recaudados en el momento y la forma
que probablemente resulten mas convenientes para el contribuyente»,

4. «Todos los impuestos deben estar disefiados para extraer de los bol-
sillos de los contribuyentes o para impedir que entre en ellos la menor
suma posible mds alli de lo que ingresan en el tesoro publico del

Estados.

Un impuesto igualitario sobre toda la tierra cultivada, que la grave indis-
criminadamente y sin tener en cuenta su calidad, eleva el precio del cereal en
proporcion al impueste pagado por el cultivador de la tierra peor. Con la in-
versién del mismo capital, las tierras de calidad diversa rinden cantidades de
produccion muy distintas. Si en una tierra que rinde mil guarsers de cereal con
un capital dado se aplica un impuesto de 100 L, el cereal sube 2 s, per guar-
fer para compensar al agricultor por el impuesto. Pero con ¢l mismo capital
en una tierra mejor se pueden producir 2.000 guarers, que con la subida de
2 s. por guarter valdran 200 L.; pero el impuesto recae igualmente y es de 100 1.
sobre la mejor tierra igual que sobre la peor, y en consecuencia el consumidor
de cereal serd gravado no sélo para sufragar los gastos piblicos sino también
para entregar al cultivador de la tierra mejor 100 I, por ailo durante el periodo
de su arrendamiento, y después para elevar la renta del terrateniente en ese
monto. Un impuesto de esta suerte es contrario al cuarto canon de Adam
Smith, porque extrae de e impide que entre en los bolsillos de la gente mis
de lo que ingresa en las arcas del Estado. La a1/ en Francia, antes de Ia Re-
volucion, era un impuesto de esta clase: sélo gravaba las tierras cuyos
propietarios no eran nobles; el precio de los productos subia en proporcion al
iImpuesto ¥, por tanto, los que poseian tierras fiscalmente exentas se benefi-
ciaban porque aumentaba su renta. Los impuestos sobre los productos del
suelo, y también los diezmos, estin libres de esta objecién: elevan el precio
del producto pero toman de cada calidad de tierra una contribucién propor-
cional a su produccién efectiva, y no en proporcion al rendimiento de la
menos productiva,

Debido a la peculiar nocién de Adam Smith sobre la renta, debido a
que no observé que mucho capital se invierte en todos los pafses en las tierras
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que no pagan renta, concluyé que todos los impuestos sobre la tierra, tanto
los que gravan la tierra misma bajo la forma de contribuciones o diezmos
como los que gravan el producto o los que recaen sobre el beneficio del agri-
cultor, son invariablemente pagados por el terrateniente, que resultaba en
todos los casos el contribuyente genuino, aunque el impuesto era, en general,
adelantado nominalmente por ¢l arrendatario. «Los impuestos sobre la pro-
duccién de la tierra —dice— son en realidad impuestos sobre la renta; y
aunque originalmente son adelantados por el agricultor, al final los paga el te-
rrateniente. Cuando una cierta porcién de la produccién ha de ser pagada
como impuesto, el agricultor procura calcular lo mejor que pueda cudl serd el
valor probable de esta porcidn, un afio con otro, y efectia una deduccién pro-
porcional en la renta que acuerda pagar al propietario. No hay labrador que

- no calcule de antemano lo que probablemente importe, un afio con otro, €l

diezmo de la Iglesia, que es un impuesto sobre la tierra de esta especie» Es
indudablemente cierto que el agricultor, al acordar son su propietario la ren-
ta de su campo, calcula sus desembolsos probables de todo género; y si no fue-
ra compensado con una subida en el valor relativo del producto de su granja
por el diezmo a pagar a la Iglesia o por el impuesto sobre el producto de la
tierra, naturalmente procurard deducirlos de su renta. Pero esto es precisa-
mente ¢l asunto en discusién: s1 eventualmente lo deduciri de su renta o sera
compensado por un precio mis alto de su produccién. Por las razones que ya
he indicado, no tengo la menor duda de que los tributos aumentardn el pre-
cio del producto, y por tanto Adam Smith se ha formado una opinién inco-
rrecta sobre esta importante cuestidn.

El enfoque del Dr. Smith acerca de este tema es probablemente la razén
por la que afirma que «el diezmo y cualquier otro impuesto sobre la tierra de
esta clase, bajo la apariencia de perfecta equidad, son gravimenes muy desi-
guales: en situaciones distintas una determinada porcién del producto resulta
equivalente a una porcién muy diferente de la renta». He intentado demostrar
que estos impuestos no inciden desigualmente sobre las diversas clases de
agricultores y terratenientes, porque ambos son compensados por el encare-
cimiento del producto del suelo, y sélo contribuyen al impuesto en la medida
en que son consumidores de dicho producto. En realidad, como la tasa de be-
neficios resulta afectada por y a través de los salarios, los terratenientes, en
lugar de contribuir lo que plenamente les corresponde a dicho impuesto, re-
sultan ser la clase especialmente exenta. De los beneficios se deriva la porcién
del impuesto que incide sobre aquellos trabajadores que, por insuficiencia de
fondos, son incapaces de pagar impuestos; esta porcion es soportada exclusi-
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vamente por todos aquellos que derivan su ingreso de la inversién del capital,
y por ende no afecta en grado alguno a los terratenientes.

No cabe inferir de estas afirmaciones sobre los diezmos y los impuestos
sobre la tierra y su produccién que no desalienten el cultivo. Todo lo que au-
mente el valor de cambio de las mercancias de cudlquier suerte, que cuenten
con una demanda muy extendida, desanima tanto el cultivo como la produc-
cién; pero éste es un mal inseparable de toda tributacién, y no se limita a los
impuestos concretos que estamos analizando.

Esto puede considerarse como la desventaja inevitable de todos los im-
puestos que recauda y gasta el Estado. Todo impuesto nuevo se vuelve una
nueva carga sobre la produccién y eleva el precio natural. Una parte del tra-
bajo del pafs, que antes estaba a disposicién del contribuyente, se pone a dis-
posicién del Estado y no puede, por tanto, ser invertida productivamente.
Esta parte puede llegar a ser tan grande que no deje un producto excedente
suficiente para estimular la actividad de quienes por regla general nutren con
sus ahorros el capital de la comunidad. La imposicién, afortunadamente, to-
davia no ha Ilegado en ningtin pais libre tan lejos como para disminuir, de afio
en afio, su capital. Tal nivel de tributacién no podria ser tolerado durante
mucho tiempo, o, si lo fuera, absorberia permanentemente tanto de la pro-
duccién anual del pais que ocasionaria el panorama mis imponente de mi-
seria, hambre y desolacién.

«Un impuesto territorial como el britdnico —dice Adam Smith— fijado
en cada distrito segtin una regla determinada, aunque pueda ser equitativo al
principio, se vuelve necesariamente desigual con el tiempo, segtin los grados
distintos de progreso y descuido del cultivo en las diferentes partes del pais.
En Inglaterra la valoracién con arreglo a la cual estaban afectos al impuesto
sobre la tierra los diferentes condados y parroquias segn la ley promulgada

en el cuarto afio del reinado de Guillermo y Maria ya era muy poco equita-

tiva cuando se establecié por vez primera. Este impuesto es asi contrario al
primero de los cuatro cinones mencionados, pero perfectamente coherente
con los otros tres. Estd claramente determinado. Como el momento del pago
es el mismo que el de la renta, es lo més conveniente para el contribuyente.
Aunque el terrateniente es en todos los casos el contribuyente real, el im-
puesto es habitualmente adelantado por el arrendatario, y el arrendador se ve
obligado a reconocérselo en el pago de la renta.»

Si el impuesto es trasladado por el arrendatario no al propietario sino al
consumidor, entonces, si no era desigual al principio, no lo serd nunca, porque
el precio del producto ha sido elevado en proporcién al impuesto una vez, y
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en lo sucesivo no podri variar més por esta causa. Si es desigual, puede que-
brantar, como he intentado demostrar, el cuarto de los cinones, pero no el
primero. Puede quitar mds de los bolsillos de la gente de lo que ingresa en el
tesoro publico, pero no incidird desigualmente sobre una clase particular de
contribuyentes. Creo que el Sr. Say no ha comprendido la naturaleza y efectos
del impuesto predial inglés cuando afirma: «Muchas personas atribuyen a esta
valoracién fija la notable prosperidad de la agricultura inglesa. No cabe dudar
de que ha contribuido mucho a ello. La cuestién es qué diriamos ante un go-
bierno que dirigiéndose a un pequefio empresario le hablara asi: “Con un ca-
pital pequefio estd usted desarrollando una actividad modesta y por tanto su
contribucién directa es muy pequefa. Pida usted prestado y acumule capital,
extienda su negocio de modo que le procure copiosos beneficios; y sin em-
bargo no pagaré una contribucién mayor. Por afiadidura, cuando sus sucesores
hereden sus beneficios, y los incrementen atin més, no se les valoraré por ello
en mas que los suyos propios; y sus sucesores no pagarin una cuota mayor de
las cargas puiblicas”. Ello representaria indudablemente un gran estimulo a las
manufacturas y el comercio, pero gseria justo? ;No podria alcanzarse su pros-
peridad con cualquier otro sacrificio? En la misma Inglaterra ¢no han pro-
gresado desde entonces ain mis la industria y el comercio, sin haber sido pre-
miados con una tal parcialidad? Un terrateniente, gracias a su dedicacién,
frugalidad y destreza, expande su ingreso anual en 5.000 francos. Si el Estado
le reclama la quinta parte del aumento de su renta, ;no le quedarin 4.000
francos de aumento para fomentar su esfuerzo ulterior?».

El Sr. Say supone que «un terrateniente, gracias a su dedicacién, fruga-
lidad y destreza, expande su ingreso anual en 5.000 francos». Pero un terrate-
niente no puede ejercitar dedicacién, frugalidad y destreza sobre su tierra sal-
vo que la cultive €l mismo; y en tal caso aumenta sus ingresos en calidad de
capitalista y agricultor, no en calidad de propietario. No es concebible que pu-
diese incrementar la produccién de su campo por una habghdad peculiar sin
aumentar primero la cantidad de capital invertido en €l. Si incrementa el ca-
pital, su ingreso mayor puede guardar con su capital mayor la misma propor-
cién que el ingreso de todos los demds agricultores guarda con sus capitales.

Si fuera seguida la sugerencia del Sr. Say, y el Estado reclamase la quinta
parte del aumento de los ingresos del agricultor, serfa un impuesto parcial
sobre los agricultores e incidiria sobre sus beneficios, sin afectar a los benefi-
cios de otras actividades. El impuesto seria pagado por todas las tierras, por
las que rinden escasamente igual que por las que rinden en abundancia; y en
algunas tierras no podria ser compensado deduciéndolo de la renta, porque
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por ellas no se paga renta. Un impuesto parcial sobre los beneficios nunca re-
cae sobre la actividad que se pretende gravar, porque el empresario o bien
abandona su negocio o bien se cobra el impuesto. Ahora bien, los que no pa-
gan renta sélo podrian compensarse merced a una elevacién en el precio del
producto, y asi ¢l tributo propuesto por el Sr. Say recaerfa sobre el consumi-
dor, y no sobre €l terratemente o el agricultor. :

Si el gravamen propuesto aumenta en proporcidén a la cantidad, o valor,
del producto bruto obtenido de la tierra, no difiere en nada de los diezmeos,
y es ignalmente transferido al consumidor. Si recae sobre el producto bruto o
neto de la tierra, es igualmente un impuesto sobre el consumo, y sélo afecta
al terrateniente y al agricultor del mismo modo que los demds impuestos
sobre los productos de] suelo. '

Sila tierra no estuviese gravada y se hubiese recaudado la misma suma por
otros medios, Ia agricultura habria prosperado al menos tanto como lo ha
hecho, porque cs imposible que ningtin impuesto sobre la tierra sea un es#f-
mulo para la agricultura; un gravamen moderado puede no obstaculizar mar-
cadamente la produccién, y es probable que no lo haga, pero no puede in-
centivarla. El gobierno inglés nunca ha empleado el lenguaje supuesto por el
Sr. Say. No prometi¢ eximir a la clase agricola y sus herederos de toda tribu-
. taci6n futura, y recaudar de las otras clases de la sociedad las sumas ulteriores
que el Estado pueda necesitar. Lo dnico que dijo fue: «De este modo no gra-
varemos mis la tierra, pero nos reservamos la mds completa libertad de hacer
que usted pague, bajo alguna otra forma, su cuota plena de los futuros reque-
rimientos del Estado».

Cuando habla de los impuestos en especie, 0 un impuesto que guarde una
determinada proporcién con el producto, lo que coincide precisamente con
los diezmos, el St. Say dice: «Esta forma de tributacién parece ser la més equi-
tativa, y sin embargo ninguna lo es menos: no presta ninguna consideracién
a los desembolsos realizados por el productor; es proporcional al ingreso
bruto, no al neto. Dos agricultores cultivan diferentes clases de productos: uno
cultiva cereales en unas tierras de calidad mediana, y sus gastos importan por
término medio 8.000 francoes anuales; la produccién de sus campos se vende
por 12.000 francos, y su ingreso neto, pues, es de 4.000 francos.

»Su vecino posee tierras de pastos y bosques, que le rinden 12.000 francos
por afio, siendo sus gastos apenas 2.000 francos, Su ingreso neto medio, en-
tonces, es de 10.000 francos.

»Una ley ordena que la doceava parte de todos los productos del suelo sea
recaudada en especic, cualesquiera que sean. Como consecuencia de esta
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norma, se quita de las primeras tierras cereales por valor de 1.000 francos, y
de las segundas, heno, ganado o madera por el mismo valor de 1.000 francos.
¢Qué ha ocurrido? Le quitan a un agricultor la cuarta parte de su ingreso
neto, que es de 4.000 francos, y al otro, cuyo ingreso neto es de 10.000
francos, le quitan sélo la décima parte. El ingreso es el beneficio que queda
después de haber reintegrado el capital exactamente a su estado original. sEs
el ingreso de un comerciante igual 2 las ventas totales que realiza en el trans-
curso de un afio? Ciertamente no; su ingreso s6lo es lo que exceden sus ventas
sobre sus desernbolsos, y los impuestos sobre los ingresos deben recaer exclu-
sivamente sobre dicho excedentes.

El error del St. Say en el pasaje anterior estriba en suponer que como el
valor del producto de uno de los dos campos, una vez repuesto el capital, es
mayor que el valor del producto del otro, los ingresos netos de los cultivado-
res diferirdn por ello en la misma suma. El ingreso neto conjunto de los pro-
pietarios y arrendatarios de los bosques puede ser muy superior al ingreso
neto de los propietarios y arrendatarios de las tierras de pan llevar, pero la cau-
sa obedece a las diferencias en la renta y no a las diferencias en la tasa de be-
neficios. E1 Sr. Say ha omitido totalmente la consideracion de las distintas su-
mas que estos cultivadores deberdn pagar en concepto de renta. No puede
haber dos tipos de beneficio en la misma actividad, y por tanto cuando el va-
lor del producto guarda proporciones distintas con respecto al capital, lo que
difiere es la renta y no el beneficio. ;Por qué razén una persona con un capi-
tal de 2.000 francos podri obtener de su inversién un beneficio neto de
10.000, mientras que otra, con un capital de 8.000 francos, s6lo obrendri
4,000? Si el Sr. Say toma en cuenta la renta y si analiza el efecto que tal
impuesto ejerce sobre los precios de esas clases diversas de producci6n, com-
probari que no es un impuesto desigual, y adem4s que los propios producto-
res no contribuyen a él sino como cualquier otra clase de consumidores.
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CAPITULO XIII
IMPUESTOS SOBRE EL ORO

El encarecimiento de las mercancias es en todos los casos el resultado
inevitable de la tributacién o la dificultad de la produccién; pero la duracién
del intervalo que media antes de que el precio de mercado se ajuste al precio
natural debe depender de la naturaleza de la mercancia y de la facilidad con
que pueda reducirse su cantidad. Si la cantidad del bien gravado no puede
disminuir, si el capital del agricultor o del sombrerero, por ejemplo, no puede
dedicarse a otras inversiones, no hay ningiin efecto debido a que sus bene-
ficios caigan por debajo del nivel general debido a un impuesto; salvo que
la demanda por sus bienes aumente, jamés podran elevar el precio de mer-
cado del cereal y de los sombreros hasta su mayor precio natural. Sus ame-
nazas de abandonar sus negocios y transferir sus capitales a actividades mis
ventajosas serian tratadas como advertencias inutiles, imposibles de cumplir;
y en consecuencia el precio no podria aumentar ante una produccién me-

.nor. Ahora bien, los bienes de todas las clases pueden ser reducidos en su
cantidad, y el capital puede ser reorientado desde los negocios menos ren-
tables hacia los més rentables, aunque con distintos grados de rapidez. En
la medida en que la oferta de una mercancia especifica pueda ser reducida
mis facilmente, sin perjuicios para el productor, su precio ascenderd mds ri-
pidamente una vez que la dificultad de su produccién resulte incrementada
debido a la imposicién, o por cualquier otra causa. Como el cereal es un bien
indispensable para todos, un impuesto tendrd un efecto escaso sobre su
demanda, y por tanto la oferta probablemente no seri excesiva durante
mucho tiempo, aunque los productores afronten grandes dificultades para
retirar sus capitales de la tierra. Por tal razén, la imposicién haré subir rapi-
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damente el precio del cereal, y el agricultor podra trasladar el impuesto al
consurmidor.

Si las minas que nos proveen de oro estuvieran en nuestro pais, y st el oro
fuese gravado, no podria su valor aumentar con respecto a las otras cosas hasta
que su cantidad se redujera. Esto seria atin mds asi si el oro fuera utilizado
exclusivamente como dinero. Es verdad que las minas menos productivas, las
que no pagan renta, no podrian ya ser explotadas, porque no rendirfan la tasa
de beneficios corriente hasta que el valor del oro aumentara en una suma igual
al impuesto. La cantidad de oro y, por consiguiente, la cantidad de dinero se
reducirian lentamente: bajarian un poco en un afo, otro poco al afio siguien-
te, y finalmente su valor ascenderia en proporcién al impuesto; pero en el in-
tervalo, los propietarios o tenedores, puesto que pagarian el impuesto, serian
los petjudicados, y no los que utilizaran dinero. Si de cada 1.000 guarters de
trigo existentes en el pais y de cada 1.000 producidos en el futuro el Gobier-
no impone un impuesto de 100 guarsers, los 900 guarters restantes se intercam-
biardn por la misma cantidad de otras mercancias que los 1.000 anteriores;
pero si sucede lo mismo en el caso del oro, si de cada 1.000 1. que haya hoy
en ¢l pais o que puedan ingresar en el futuro el Gobierno exige 100 1. como
impuesto, las 900 1. restantes adquiririan muy poco mas de lo que adquirian
900 . antes. El impuesto recaeria sobre el propietario de dinero, y continuaria
asi hasta que su cantidad se redujese en proporcién al coste de su produccién
incrementado a raiz del impuesto.

Esto seria quizd atn mds asi en el caso de un metal empleado come dinero
que en el de cualquier otra mercancia, porque la demanda de dinero no es por
una cantidad determinada, como la demanda de vestidos o de alimentos. La
demanda de dinero estd completamente regulada por su valor, y su valor por
su cantidad. 51 el valor del oro fuera el doble, la mitad de su cantidad actual
cumpliria en la circulacién las mismas funciones, y si fuera la mitad, se nece-
sitaria el doble de cantidad. 5i el valor de mercado del cereal aumenta en una
déeima parte debido a la imposicion, o a la dificultad de su produccién, es du-
doso que ello ejerza algiin efecto sobre la cantidad consumida, porque la ne-
cesidad de cada persona es por una cantidad determinada y, entonces, si tiene
los medios para comprarla, seguird consumiendo lo mismo que antes; pero
con respecto al dinero, la demanda es exactamente proporcional a su valor,
Ninguna persona puede consumir el doble de cereal de lo que habitualmente
necesita para mantenerse, pero toda persona que compra y vende la misma
cantidad de bienes puede verse obligada a eroplear el doble de la cantidad de

dinero que utilizaba antes, o ¢l triple, o cualquier nimero de veces.
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La argumentacién que acabo de exponer se aplica sélo en los estadios de
la sociedad cuando se emplean los metales preciosos como dinero, y no se ha
establecido el papel moneda. El oro metilico, como todas las demas mercan-
cias, tiene un valor de mercado, regulado en ultima instancia por la facilidad
o dificultad relativa de su produccién; y aunque debido a su naturaleza
durable y a la dificultad de reducir su cantidad no estd sujeto a variaciones
bruscas en su valor de mercado, dicha dificultad aumenta considerablemente
cuando es utilizado como dinero, Si la cantidad de oro en el mercado, sélo
para fines comerciales, es de 10.000 onzas, y el consumo en nuestras manu-~
facturas es de 2.000 por aiio, podria aumentarse su valor en una cuarta parte,
en un 25%, en un afo, si se contiene la oferta anual; pero si como conse-
cuencia de que es usado como dinero la cantidad empleada es de 100.000
onzas, su valor no podria elevarse en un cuarto en menos de diez afos. Como
la cantidad de papel moneda puede reducirse ficilmente, su valor, aunque su
patrén fuese el oro, puede aumentar tan rapidamente como lo hace el propio
metal, siempre que el metal, al representar una parte muy pequefia del circu-
lante, guarde una conexién muy débil con el dinero.

- Si el oro fuese producido sélo en un pais y fuera empleado universal-
mente como dinero, podria gravarse con un impuesto muy oneroso, que no
recaeria sobre ningin pais, salvo en la medida en que lo utilizara en sus
manufacturas y utensilios; sobre aquella parte empleada como dinero, aunque
se recaudaria una suma abultada, nadie la pagaria. Esta es una cualidad pe-
culiar del dinero. Todas las demds mercancias que existen en cantidad limi-
tada, y que no puede ser incrementada por la competencia, dependen en su
valor de los gustos, caprichos y de los medios de que disponen los compra-
dores; pero el dinero es una mercancia que ningin pais desea ni precisa in-
crementar: no se obtiene ninguna ventaja superior por utilizar veinte mi-

lones que por utilizar diez millones como circulante. Un pais puede ostentar

el monopolio de la seda o del vino, y sin embargo los precios de las sedas
y los vinos pueden caer, debido a que, por capricho 0 moda o cambio de
gustos, se prefieren los pafios y el brandy, que los sustituyen; hasta cierto
punto puede ocurrir el mismo efecto en el caso del oro, en tanto que su uso
se lumite a las manufacturas; pero al ser el dinero el medio general de cambio,
su demanda nunca es una cuestién de eleccidn, sino siempre de necesidad;
usted debe aceptarlo a cambio de sus bienes, y entonces no hay limite a la
cantidad que puede forzarlo a admitir el comercio exterior si su valor bajag
ni a la reduccién de la misma a la que debe usted someterse, si sube. Es
verdad que usted puede reemplazar la moneda por papel moneda, pero con
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esto no reduce ni puede reducir la cantidad de dinero, porque ésta se regula
conforme al valor del patrén por el cual se cambia; es s6lo la subida del precio
de las mercancias lo que puede impedir que scan cxportadas desde un pais
donde son adquiridas por poco dinero hasta un pais donde pucden ser ven-
didas 2 cambio de mis, y esa subida sélo pucde tener lugar si se importa mo-
neda metdlica del exterior o sc crea o afiade papel moneda dentro del pais.
Asi, si el rey de Espaia, suponiendo que fuera el tnico poseedor de minas y
que sélo se utilizara el ore como dinero, aplica un gravoso tributo sobre el
oro, cllo elevaria mucho su valor natural; y como su valor de mercado en Eu-
ropa viene a la larga regulado por su valor natural en Hispanoamérica, se da-
ran més bienes en Europa por una cantidad detcrminada de oro. Pero no se
produciria en América la misma cantidad de oro, porque su valor sélo au-
mentaria en proporcion a la disminucién de la cantidad, como consecuencia
de su mayor coste de produccién. No se obtendrian mas bienes que antes en
América a cambio de todo su oro cxportado; y cabe preguntar iqué beneficio
consiguen Espafia y sus colonias? E!l bencficio es cl siguiente: s1 se produce
menos oro, s¢ invierte menos capital en su produccion; sc importa el mismo
valor en bienes desde Furopa invirtiende un capital mas pequefio que antes
invirtiendo un capital mayor; en consecuencia, toda la produccién obtenida
mediante la inversion del capital retirado de las minas constituye un bene-
ficio que Espafia recoge gracias a la aplicacion del impuesto, y que no podria
obtener con tanta abundancia o certidumbre merced a la posesién del mo-
nopolio de ninguna otra mercancia. En lo relativo al dinero, las naciones de
Europa no padeccrian por un impuesto de esa clase perjuicio alguno; posee-
rian la misma cantidad de bienes y por tanto los mismos medios de disfrute
que antes, pero bienes que circularian con una cantidad menor de dinero,
porque éste tendria un mayor valor.

$i como consecuencia del impuesto se extrae de las minas sélo una décima
parte de [a cantidad actual, esta décima parte tendria el mismo valor que las
dicz décimas partes producidzs hoy. Ahora bien, el rey de Espaiia no es el ex-
clusivo poseedor de las minas de metales preciosos; y si lo fuera, la ventaja que
cosecharia por su posesion, y el poder de 1mposicién, se mitigarfan aprecia-
blemente por la limitacién de la demanda y el consumo en Europa, como
consecuencia de la sustitucién més o menos generalizada por papel moneda.
La concordancia entre los precios natural y de mercado de todas las mercan-
cfas depende sicmpre de la facilidad con que Ia oferta puede ser expandida
o contraida. En el caso del oro, las casas, y el trabajo, asf como muchas otras
cosas, ese efecto no puede bajo algunas circunstancias tener lugar rapda-
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mente. Pero la situacién es distinta con aquellas mercancias que son consu-
midas y reproducidas afio a afio, como los sombreros, los zapatos, los cereales
y los pafios; si es necesario, ellos pueden ser reducidos, y no serd prolongado
el intervalo hasta que la oferta resulte recortada en propbrcién al aumento de
las cargas quec pesan sobre su producaidn.

‘ Un impuesto sobre los productos de la superficie de la Tierra recae, como
vimos, sobre ¢l consumidor, y de ningin modo afecta a la renta; salvo que, al
disrninuir Jos fondos para ¢l mantenimiento de los trabajaderes, disminuya los
salarios, reduzca la poblacién y recorte la demanda de cercales. Pero un im-
puesto sobre la produccion de las minas de oro debe necesariamente reducir
su demanda, al expandir ¢l valor de dicho metal, y debe por tanto forzosa-
mente desplazar capital fuera de esa actividad donde estaba invertido. A pesar,
pues,_dc que Espafia coseche todos los beneficios que he mencionado merced
a un impucsto sobre el oro, los propietarios de las minas de las que ¢l capiral
s retira pierden toda su renta. Es una pérdida de individuos y no una pérdida
n_acional, porque la renta no es una creacion, sino meramente una transferen-
cia de riqueza: el rey de Espafia y los propictarios de las minas que siguen en
explotacién recibirdn en conjunto no sélo todo que producia el capital libe-
rado, sino todo lo que los otros propietarios pierden.

Supongam_oa que sc explotan minas de calidad uno, dos y tres, que pro-
duf:en respectivamente 100, 80 y 70 libras de peso de oro, y que por consi-
guiente la renta de la n.° 1 es de treinta Jibras y la de lan.® 2 es de diez libras.
Supongamos ahora que el impuesto equivale a setenta libras de oro por aflo
en cada mina cn explotacién; es evidente que toda la renta desaparcce de in-
mediato. Antes de imponer cl gravamen, de las 100 libras producidas en la
1.° 1 sc pagaba una renta de treinta libras, y el explotador de la mina retenia
setenta, una suma igual a la produccién de la mina menos productiva. Por

tanto, el valor de lo que le queda al capitalista de Ia mina n.® 1 debe ser igual

que antes, o no obtendria los beneficios corrientes sobre el capital; cn con-
secuencia, una vez pagadas las setenta libras de las 100 en concepto de im-
puesto, el valor de las treinta restantes debe ser tan grande como antes era
cl valor de sctenta, y por tanto el valor del total de cien tan grande como
antes 2_33 libras. Su valor puede ser superior, pero no inferior, o ni siquicra
esta mina continuarfa en cxplotacién. De ser una mercancfa monopolizada
podria exceder su valor natural, y pagar una renta igual a dicho excedente;
pero si fuera inferior a ese valor no se invertirian fondos de ninguna clase en
la mina. A cambio de una tercera parte del trabajo y el capital cmpleados en
las minas, Espafia obtendria una cantidad de oro que. seintercambiaria por
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la misma o casi ]a misma cantidad de bienes que antes. Seria mds rica por la
produccién de los dos tercios ya liberados de las minas. Si el valor de las 100
libras de oro resulta igual al de las 250 libras extraidas antes, la porcién
del rey de Espaiia, sus setenta libras, valdra lo mismo que 175 al valor an-
terior; s6lo una pequefia parte del impuesto incidiria sobre sus propios sib-
ditos, pues la mayor parte se obtendria gracias a una mejor distribucién del
capital.
La contabilidad de Espafia seria;

Producia antes:

250 libras de oro, cuyo valor (supuesto) s igual a.eecericerniens 10,000 yardas de pafio

Produce abora:

Por los dos capitalistas que abandonaron las minas, el
mismo valor que las 140 libras de oro intercambia- 5.600 yardas de paiio
das antes; igual .. e

Por el capiralista que explota la mina n.® 1, treinta libras
de oro, cuyo valor aumenta como 12 2 172, y por 3.000 yardas de pafio
tanto ahora valen ..o .

El impuesto del rey, setenta libras, cuyo valor aumenta. _
También como 1 a 2 1/2 y por tanto ahora valen.... ] 7.000 yardas de pafio

15.600

De las 7.000 recibidas por el rey, el pueblo espafiol sélo contribuye con
1.400, y 5.600 son pura ganancia, resultado del capital liberado.

Si el impuesto, en vez de ser una suma fija por cada mina explotada, es una
porcién determinada de su produccién, el resultado no es una reduccién in-
mediata de la cantidad producida. Si el impuesto quita la mitad, la cuarta o la
tercera parte de cada mina, el interés de los propietarios es a pesar de todo
lograr que sus minas rindan tanto como antes; pero si Ja cantidad no dismi-
nuye, sino que sélo una parte de ella es transferida del propietario al rey, su va-
lor no se eleva; el impuesto secaeria sobre ¢l pueblo de las colonias y no s¢ ob~
tendria ventaja alguna. Un impuesto de este tipo tendria el efecto que Adam
Smith supone que ejercen sobre la renta de la tierra los impuestos sobre los
productos del suelo: recae totalmente sobre la renta de la mina. De hecho, si
el impuesto se lleva un poco mds lejos, no sélo absorbe toda la renta, sino que
priva al explotador de la mina de los beneficios corrientes, con lo que retira su
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capital de la produccién de oro. 8i se extiende atin més all4, absorbe la renta
de las minas mejores y se retira todavia mis capital; y asf la cantidad se redu-
ce continuamente y su valor aumenta, y tienen hugar los mismos efectos, como
ya hemos apuntado; una parte del impuesto es pagado por el pueblo de las co-
lonias espafiolas, y otra parte es una nueva creacién de producto al aumentar
el poder de compra del instrumento utilizado como medio de cambio.

Los impuestos sobre el oro son de dos clases, uno sobre la cantidad efec-
tiva de oro en circulacién y el otro sobre la cantidad que producen anualmente
las minas. Ambos tienden a reducir la cantidad y a aumentar el valor del oro;
pero ninguno aumentard su valor hasta que la cantidad disminuya, y por con-
siguiente tales impuestos recaen durante un tiempo, hasta que lz oferta que-
de recortada, sobre los propietarios de moneda; pero en dltima instancia la
parte que incide permanentemente sobre la comunidad serd pagada por el
propietario de la mina bajo la forma de un descenso en la renta, y por los
compradores de aquella fraccién del oro que es utilizada como una mercan-
cia que contribuye a los disfrutes de los seres humanos y que no es separada
exclusivamente para servir como medio circulante.
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CAPITULO XTIV
IMPUESTOS SOBRE LLAS CASAS

Hay otras mercancias ademads del ore cuya cantidad no puede ser reducida
répidamente; cualquier impuesto sobre ellas, por tanto, recaerd sobre el pro-
pietario st el incremento en ¢l precio reduce la demanda.

Los impuestos sobre las casas son de este tipo; aunque gravan al ocupante,
incidirdn con frecuencia sobre ¢l propietario, debido al descenso de la renta.
El producto de la tierra es consumido y reproducido de afio en afio, v lo
misme sucede con muchos otros bicnes; como ellos pucden ser ajustados
prontamente al nivel de la demanda, no pueden superar durante mucho
tiempo su precio natura). Pero como un impuesto sobre las casas pucde con-
siderarse una renta adicional papada por ¢l arrendatario, su tendernicia serd a
dismunuir la demanda de casas de la misma renta anual sin disminuir su ofer-
ta. La renta, pues, caerd, y una parte del impuesto serd pagada indirectamen-
te por el propietario.

«Lia renta de una casa —dice Adam Smith— puede dividirse en dos partes:
se podria llamar con propiedad a una renta del edificio; a la otra se la denomina
normalmente renta del solar. La renta del edificio es cl interés o beneficio del
capital invertido en la construccién de la casa, Para que la actividad del cons-
tructor esté a la par que otras actividades, es necesario que esta renta sea sufi-
ciente, primero, para pagar el mismo interés que €l podria obtener por su
capitul, de haberlo prestado con una aceptable seguridad, y, segundo, para man-
tener la casa en buen estado, o, lo que viene a ser lo mismo, para rccmplazar
tras un determinado nimero de afos el capital invertido en su construccién.»
«51 en proporcidn al interés del dinero el negocio del constructor rinde en
cualquier momento un beneficio muy superior, pronto atraerfa tanto capital de
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otras actividades que rebajarfa el beneficio hasta su nivel normal. 51 en cualquier
momento rinde un beneficio muy inferior, otras actividades pronto absorberin
de alli tanto capital que de nuevo subirin los beneficios. Toda la parte de la
renta de una casa que exceda lo suficiente para pagar esc beneficio razonable es
naturalmente la renta del solar, y alli donde el propietario del solar y el del edi-
ficio son personas diferentes, es en la mayorfa de los casos pagada completa-
mente al primero. En las casas de campo, alejadas de las grandes ciudades,
donde existe abundante suelo donde clegir, la renta del solar es pricticamente
cere, o no mis de Jo que la tierra sobre la que se levanta la casa podria rendir
si fuesc empleada en la agrcultura. En las casas suburbanas, cercanas a alguna
gran ciudad, a veces esa renta es mucho mds alta, y las comodidades especiales
o la belleza de la localizacion se pagan allf frecuentemente a un precio muy cle-
vado, L.as rentas del solar son generalmente mdximas en la capital, y en aquellas
partes especiales de la misma donde la demanda de casas sea mids intensa, sea
cual fucre la razén de dicha demanda: comercio y negocios, placer y sociedad,
o simple vanidad y moda.» Un impuesto sobre la renta de las casas puede
incidir sobre el ocupante, sobre el propietario del suelo o sobre el dueho del edi-
ficio. En circunstancias ordinarias puede suponerse que el impuesto serd paga-
do por ¢l ocupantc, tanto de forma inmediata como en dltima instancia.
5i el impuesto es moderado y las condiciones del pais revelan un estado
estacionario o progresivo, habrd pocos motivos para que el ocupante de una
casa acepte otra de peor condicion. Pero si el impuesto es elevado, o la de-
manda d viviendas disminuye por cualquier otra circunstancia, el ingreso del
propietario descenderd, en tanto que ¢l ocupante verd parcialmente compen-
sado el impuesto por un recorte de la renta. Es dificil, empero, afirmar en qué
proporciones recacrd sobre la renta del edificio y sobre la renta del solar la
parte del impucsto ahorrada por el ocupante. Es probable que en primera ins-
tancia ambas resulten afectadas; pero como las casas son, aunque lentamente,
bienes sin duda perecederos, y como no se edificard ninguna mds hasta que
los beneficios del constructor regresen al nivel normal, la renta del edificio re-
tornaré, después de un intervalo, a su precio natural. Come el constructor sélo
cobra renta mientras dura la casa, ni bajo las circunstancias mds desastrosas
podria pagar parte alguna del impuesto durante un lapso mds prolongado.
En consecuencia, €l pago de este impuesto recae en dltima instancia sobre
el ocupante y ¢l duefio del solar, aunque, come dice Adam Smith, «la pro-
porcién en que este pago final se dividird entre ambos no es, quiza, muy facil
de averiguar. Es probable que la divisién difiera mucho en circunstancias dis-
tintas, y un impuesto de esta clase puede afectar, conforme sean dichas cir-
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cunstancias diversas, de manera muy desigual al ocupante de la casa y al pro-
pietario del terrenon!,

Adam Smith crec que las rentas de los terrenos son particularmente ade-
cuadas en tanto que objetos imponibles. «Tanto las rentas de los solares como
las rentas normales de la tierra —dice— son una especie de ingreso que el
propietario en muchos casos disfruta sin ningtin esfuerzo o cuidado por su
parte. Aunque se lc quite una fraccién de ese ingreso para financiar los gastos
del Es)tado, no se desanima por cllo a ninguna actividad. EI producto anual
de la tierra y el trabajo de la sociedad, Ia riqueza e ingreso real del grueso de
la poblacién, podri ser después del impuesto igual que antes. Probablemente
€s por esto por lo que las rentas solariegas v las rentas ordinarias de la tierra
son la suerte de ingreso mds adecuada para soportar un impuesto especifico.»
Hay que reconocer que los cfectos de estos impuestos serdn los que Adam
5m1th describe; pero serfa indudablemente muy Injusto gravar exclusivamen-
te el ingreso de una sola clase social. Las cargas del Estado han de ser sopor-
tadas por todos en proporcién a sus medios: tal es uno de los cuatro cinones
expuestos por Adam Smith, que deben regular toda la tributacién. La renta
corresponde con frecuencia a quienes, después de muchos afios de trabajo
han realizado sus ganancias y gastado sus fortunas en la adquisicidn de tie-
[rasy casas; y clertamente scria una infraccién de la seguridad en la propie-
dad, un principio que debiera ser slempre sagrado, someterla a un impuesto
desigual. Fs lamentable que los derechos de timbre, que sc cargan sobre la
transmision de propiedad inmobiliaria, materialmente impidan su transfe-
rencia 2 aquellas manos que probablemente la tornarian més productiva. Y si
se considera que la ticrra, en tanto que objeto imponible adecuado para una
tnbu‘tamép exclusiva, no sélo disminuiria de precio para compensar ¢] riesgo
de dl(_:ha‘ Imposicién, sino que en proporcién a la naturaleza indefinida y al
valor incierto del riesgo se volverfa un objeto apropiado para las especulacio-
nes, participando mds del caracter del juego de azar que del comercio serio
se verd que probablemente las manos en las que en tal caso tenderia a caer se-
rien las manos de quicnes poscen las cualidades del jugador, més que en las
manos de quienes ostentan las cualidades del propictario sobrio, que scgura-
mente empleard su tierra con ¢l méximo provecho. '

! Libro V, cap. IL
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CapPiTULO XV
IMPUESTOS SOBRE LOS BENEFICIOS

Los impuestos sobre los articulos que ordinariamente sc denominan bie-
nes de lujo inciden sélo sobre quicnes los usan. Un impuesto sobre €] vino es
pagado por el consumidor de vino. Un impucesto sobre caballos de recreo o
carruajes es pagado por quiencs se procuran tales disfrutes, y en la medida
exacta en la oue se los procuran. Pero los impuestos sobre los bienes de pri-
mera necesidad no afectan a sus consumidores en proporcién a la cantidad
que consumien, sino con frecuencia en una proporcién mucho mayor. Un im-
puesto sobre el cereal, como ya hemos observado [p. 133), no sélo afecta al
industrial en proporcion al cereal que él y su familia puedan consumir, sine
que altera e] tipo de beneficios, con lo que también afecta a sus ingresos. Todo
lo que eleve los salarios rebaja los beneficios; por consiguiente, cualquicr im-
puesto sobre cualquier mercancia consumida por el trabajador tiende a redu-
cir la tasa de beneficios.

Un impuesto sobre los sombreros eleva el precio de los sorabreros; un im-
puesto sobre los zapatos, el precio de los zapatos; si no fuera asf, el impuesto
recaeria finalmente sobre el fabricante; sus beneficios caerfan por debajo del
nivel general, y él abandonarfa su negocio. Un impuesto parcial sobre los be-
neficios eleva el precio de la mercancia sobre la que recae; por ejemplo, un
impuesto sobre los beneficios del sombrerero aumenta el precio de los som-
breros; perque si sus beneficios son gravados y no los de las restantes activida-
des, si no sube ¢l precio de sus sombreros, sus beneficios quedarin por deba-
jo del nivel corriente, y él abandonaria su rama de actividad por cualquier otra,

De la misma forma, un impuesto sobre los beneficios del agricultor cleva
el precio del cereal;, un impuesto sobre los beneficios del pariero, el precio de
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los pafios; y si un impuesto proporcional sobre los beneficios grava todos los
negocios, todas las mercancias se encarecen. Pero si la mina que nos provee el
patrén de nuestra moneda estuviera en este pais, y los beneﬁC1os del minero
también fuesen gravados, ninguna mercancia subiria de precio, cada persona
entregaria la misma proporcidn de sus ingresos y todo quedaria como antes.

Si el dinero no es gravado, y en consecuencia se le permite prescrvar su
valor, mientras que todo lo demds es gravado y sube de valor, el sombrerero,
el agricultor, el paiicro, como invierten cada uno ¢l mismo capital y obtienen
el mismo beneficio, pagan la misma suma cn impuestos. Si el impuesto es de
100 1., los sombreros, cl pafio y €l cereal aumentan su valor en 100 1. 81 el
sombrerero gana por sus sombreros 1.100 L en vez de 1.000 L, paga al Go-
bierno 100 L en concepto de impuesto y siguc disponicndo de 1.000 1. para
gastarlas cn bicnes para su propio consumo. Pero como <l pafio, el cereal y to-
das las demis mercancias suben de precio por la misma causa, él no obtiene
por sus 1.000 L mds de lo que obtenia antes per 910 1., y asi contribuye con
un gasto menor a las exigencias del Estado; al pagar el impuesto, desplaza una
parte del producto de la tierra y el trabajo del pais a las manos del Gobierno,
en vez de utilizarla él mismeo. 81 en Jugar de gastar sus 1.000 1. las afiade a su
capital, comprobari por la subida de los salarios y el coste mayor de las ma-
terias primas y las maquinarias que su ahotro de 1.000 1. no significa mis dc
lo que antes representaba un ahotro de 910 1,

Si se grava ¢l dincro, o s1 por cualquicr otra causa sc altera su valor, y to-
dos los biencs manticnen exactamente el mismo precio que antes, los benefi-
cios del industrial y cl agricultor también siguen incambiados y contindan a
1.000 1; como ellos deben pagar 100 1. al Gobierno, retienen sélo 900 1, lo
que les confiere un menor poder adquisitivo sobre el producto de la tierra y
el trabajo del pais, sea que las gasten en trabajo productive o improductivo.
Exactamente lo que ellos pierden lo gana el Gobierno. En el primer caso, el
contribuyente obtiene por 1.000 1. la misma cantidad de bienes que antes por
910 L; en el segundo, obtiene sélo lo mismo que antes por 900 1, porque el
precio de los bienes permanece inalterado, mientras que €l cuenta sélo con
900 1. para gastar. Esto sc deriva de la diferencia cn ¢l monto del impuesto;
en el primer caso s sélo una undécima parte de su ingreso; en el segundo cs
una décima; y el dinero en ambos casos tiene un valor diferente.

En caso de que no se grave el dinero y si éste no cambia de valor, enton-
ces, si todas las mercancias se encarecen, no lo harin cn idéntica proporci(?n;
después del impuesto, no guardardn reciprocamente el mismo valor relativo
que antes del impuesto. En una parte anterior de este libro [pp. 47-53] dis-
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cutimos los efectos de la divisién del capital en fijo y circulante, o durable y
perecedero, sobre los precios dc los biencs. Demostramos quc dos industria-
les pueden invertir exactamente la misma sumna de capital, y derivar de clla el
mismo monto de beneficios, pero que deberan vender sus mercancias por su-
mas de dinero muy distintas conforme los capitales que inviertan se consu-
man y reproduzcan rdpida o lentamente. Uno puede vender sus bienes por
4.000 1., el otro por 10.000 L., y ambos pucden invertir un capital de 10.000 1.
y obtener un beneficio del 20%, o 2.000 1, Ei capital de uno puede consistis,
por ejemplo, en 2.000 L. de capital circulante, a ser reproducido, y 8.000 1. de
capital fijo en edificios y maquinaria; cl capital del otro, por el contrario, pue-
de consistir en 8.000 1. de capital y circulante, y en séle 2.000 1. de capital fijo
en mdquinas y edificios. Ahora bicn, si cada una de esas personas cs gravada
en un 10% de su ingreso, o por valor de 200 1,, la primera, para que su nego-
cio le rinda la tasa normal de bencficio, debe subir el precio de sus bienes de
10.000 1. a 10.200 1; la otra se verd también obligada a encarecer sus bienes
de 4.000 1.2 4.200 L. Antes del impuesto, los bienes vendidos por uno de estos
industriales eran 2 1/2 veces maés valiosos que los bienes del otro; después del
impuesto son 2,42 veces mds valiosos; unos han subido un 2% y los otros un
5%. Por consiguiente, un impuesto sobre ¢l ingreso, mientras la moneda no
cambia de valor, altera los precios y valores relativos de los bicncs. Esto tam -
bién es asi si cl impuesto en vez de gravar los beneficios grava las propias mer-
cancias; siempre que lo haga en proporcién al valor del capital invertido en su
produccidn, se cncarecerdn por igual, cualquiera que sea su valor, y por tanto
no mantendrin la misma proporcion que antes. Una mercancia que sube de
diez a once mil libras no guarda la misma relacién que antes con otra que sube
de 2 a 3.000 1. Si bajo estas circunstancias el dinero aumenta de valor, por
cualquier causa, no afecta a los precios de los bienes en idéntica proporcién.
La misma causa que reduce el precio dc uno de 10.200 1. 2 10.000 1., o me-
nos del 2%, rebaja el precio de otro de 4.200 L. 2 4.000 L, 0 4 3/4%. Si des~
cienden cn cualquier otra proporcion, los beneficios no resultan iguales; por-
que, para que lo scan, cuando el precio de la primera mercancia cs 10.000 L,
el de la segunda debe ser 4.000 L; y cuando el precio de la primera es
10.200 1., el de la segunda debe ser 4.200 1.

T.a consideracion de este hecho Hevara a comprender un principio muy
Importante que creo no ha sido advertido nunca. Es éste: que en un pais sin
impuestos, la alteracién del valor del dinero derivada de la escasez o la abun-
dancia afectara en igual proporcion a los precios de todos los biencs; si una
mercancia de un valor de 1.000 L sube a 1.200 1. o baja a 800 1., otra mer-
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cancia de 10.000 1. de valor subird a 12.000 1. o bajard a 8.000 L; pero en un
pais donde los precios suben artificialmente debido a la tributacidn, la
abundancia de dinero debido a una afluencia del mismo, o su exportacién y
consecuente escasez debido a la demanda exterior, no influird en la misma
proporcién sobre los precios de todos los biencs; algunos subirin o bajarin un
5,6 0 12%, y otros un 3, 4 o 7%. Si un pafs no tiene impuestos y el valor del
dinero cae, su abundancia en todos los mercados producird efectos similares
en cada uno. Si la carne se encarcce un 20%, el pan, la cerveza, los zapatos,
la mano de obra y todas las mercancias también subirdn un 20%; es necesa-
rio que as{ ocurra para garantizar a cada actividad el mismo tipo de bencfi-
cio. Pero esto deja de ser verdad cuando cualquiera de esos bienes soporta un
impuesto; si en tal caso todos se encarecen en proporcién a la caida en el va-
lor del dinero, los beneficios ya no serdn iguales; en ¢l caso de las mercancias
gravadas, los beneficios suben por encima del nivel general, y el capital sc des-
plazari de una actividad a otra hasta que se restaure un equilibrio entre los
beneficios, lo que sdlo puede tener lugar después de un cambio en los precios
relativos.

¢No explica este principio los efectos diversos que, segiin fue observado,
se produjeron en los precios de los bienes a causa de la alteracién en valor del
dinero durante la restriccién bancaria'® A quienes afirmaron que la moneda
se hallaba entonces depreciada debido a la sobreabundancia de la circulacién
de papel moneda, se les objeté que si tal hubiese sido el caso, entonces todas
las mercancias deberian haberse encarccido en la misma proporcién; se com-
probé, empere, que muchas de ellas habian variado considerablemente mis
que otras, de lo que se infirié que ¢l incremento de los precios se debia a algo
que afectaba 2l valor de los bicnes, y no a ninguna alteracién en el valor del
dinero. No obstante, como acabamos de ver, en un pais donde las mercancias
soportan impuestos, no variardn de precio en la misma proporcidn, sea a con-
secuencia de un alza o una baja en cl valor del dinero.

Si se gravan los beneficios de todas las actividades, excepto la agricultura,
el valor monetario de todos los bienes sube, con excepcién de los productos
del suelo. E! agricultor tiene el mismo ingreso en cereal que antes, y puede
vender su cereal también por el mismo precio monetario; pero como sc ve
obligado a pagar un precio adicional por todos los bienes que consume, salvo

! Se refiere a la suspensién del patrén oro que tuvo lugar durante las Guerras Napolednicas
(N.delos T

172

DaviD RICARDO

el cereal, para ¢l representa un impuesto sobre el gasto, Una alteracién en el
valor del dinero no lo libra del impuesto, porque una alteracién en el valor del
dinero puede hundir todas las mercancias gravadas hasta su precio anterior,
pero las exentas caen por debajo de su precio anterior; y, entonces, aunque el
agricultor adquiere sus mercancias al mismo precio que antes, cuenta con me-
nos dinero para comprarlas.

El terrateniente se halla precisamente en la misma situacidn: si todos los
bienes se encarecen y el dinero sigue al mismo valor, €l tiene més cereal y la
misma renta monetaria que antes; y tiene el mismo cereal y una renta mone-
taria menor si todos los bienes contintian al mismo precio; con lo que, en
cualquier caso, aunque su ingreso no resulta gravado directamente, €l contri-
buye indirectamente a la suma recaudada.

Pero supongamos que los beneficios del agricultor también son gravados.
En tal caso él estd en la misma situacién que los demas empresarios. Su pro-
ducto se encarece, con lo que después de pagar el impuesto le queda el ms-
mo ingreso monetario, pero debe pagar un precio adicional por todos los bie-
nes que consume, incluidos los productos del suelo.

El propietario de su tierra, empero, se halla en una situacién distinta: se ve
beneficiado por el impuesto sobre los beneficios de su arrendatario, y com-
pensado por el precio adicional que debe pagar al comprar sus bienes manu-
facturados, si éstos sc encarecen; y si como consecuencia de una alza en el va-
lor del dinero los bienes se venden a su precio anterior, €l mantiene el rmsmo
ingreso monetario. Un impuesto sobre los beneficios del agricultor no es un
impuesto proporcional al producte bruto de Ja tierra, sino al producto neto,
después del pago de rentas, salarios y cualquier otra carga. Si los cultivadores
de las diversas clases de tierra, n.0 1, 2 y 3, invierten exactamente cl mismo ca-
pital, obtendrin exactamente los mismos beneficios, cualquiera que sea la can-
tidad del producto bruto que unc pueda obtener por encima de otro; y en con-
secuencia todos serdn gravados por igual. Supongamos que el producto bruto
de Ia tierra de calidad n.° 1 es de 180 grs,, el de la n° 2, 170 grs,, y el de la
n.° 3,160, y que cada una es gravada en 10 guarters; la diferencia entre el pro-
ducto de las n.” 1, n.° 2 y n.° 3, después del impuesto, es la misma que antes;
porque sila n.? 1 se reduce a 170, la n.° 2 a 160 y [a n.° 3 a 150 grs,, la dife-
rencia entre la 3y Ia 1 es la misma que antes: 20 grs;;yentrelan®3ylan® 2,
10 grs. 81 después del impuesto los precios del cereal y de cualquier otra mer-
cancia siguen igual que antes, tanto la renta monetaria como la renta en cereal
siguen inalteradas; pero si €l precio del cereal y de cualquier otro bien sube
como consecuencia del impuesto, Ia renta monetaria también aumenta pro-
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porcionalmente. Si el precio del cereal es de 4 1. por guarter; 1a renta delanc®1
serd de 80 1, y la de la n.° 2, 40 1; pero si el cereal aumenta en un 5%, o has-
ta 41 4 5., la renta también sube un 5%, pues veinte guarfers de cereal valen
entonces 84 1.y diez guarters 42 1; con lo que en cualquier caso el terrateniente
no se ve afectado por el impuesto. Un impuesto sobre los beneficios siempre
deja inalteradas las rentas en cereal, y por tanto la renta monetaria varfa con el
precio del cereal; pero un impuesto sobre el producto del suelo, o los diezmos,
nunca deja inalterada la renta en cereal, aunque por regla general la renta mo-
netaria resulta igual que antes. En otra parte de esta obra [p. 150] he obser-
vado que si un impuesto sobre la tierra del mismo monto monetario se aplica
sobre cualquier clase de tierra en explotacién, sin tener para nada en cuenta las
diferencias de fertilidad, resulta un gravamen muy desigual, porque beneficia
a los propietarios de las tierras mas fértiles. Eleva el precio del cereal en pro-
porcién a la carga soportada por el agricultor de la tierra peor; pero como este
precio adicional se obtiene a partir de la mayor cantidad de produccién gene-
rada en la tierra mejor, los agricultores de dichas tierras se beneficiarian du-
rante la vigencia de sus contratos, y después la ventaja irfa a parar al terrate-
niente bajo la forma de una renta incrementada. El efecto de un impuesto
igualitario sobre los Zeneficios del agricultor es exactamente el mismo; aumen-
ta la renta monetaria de los terratenientes, si el dinero conserva el mismo va-
lor; pero como los beneficios de todas las demds actividades son gravados tan-
to como los del agricultor, y consecuentemente los precios de todos los bienes
suben igual que el cereal, el terrateniente pierde por el mayor precio moneta-
rio de los bienes y el cereal en los que gasta su renta lo que gana por el alza de
su renta. Si el dinero sube de valor, y todos los bienes deben bajar hasta sus
precios anteriores después de un impuesto sobre los beneficios, la renta tam-
bién resulta la misma que antes. El terrateniente recibe la misma renta mone-
taria, y obtiene todas las mercancias en las que se la gasta a sus precios ante-
riores; con lo cual en todas las circunstancias queda exento del gravamen?.
Esto es curioso. Si se gravan los beneficios del agricultor, no se le impo-
ne una carga mayor que si s¢ lo exime del impuesto, pero el terrateniente tie-
ne un claro interés en que los beneficios de sus arrendatarios sean gravados,
pues sélo en esas circunstancias ¢l queda realmente exento del impuesto.

2 Si sélo se gravan los beneficios del agricultor, y no los de ningin otro capitalista, ello serfa su-
mamente beneficioso para los terratenientes. De hecho, serfa un impuesto sobre los consumidores
de productos del suelo, en parte en provecho del Estado, y en parte en provecho de los terratenientes.
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Un impuesto sobre los beneficios también afecta al tenedor de acciones,
si todas las mercancias se encarecen en proporcién al impuesto, aunque sus
dividendos permanezcan exentos; pero si, debido a la alteracién en el valor
del dinero, todos los bienes se hunden hasta su precio anterior, el accionista
no paga nada del impuesto; compra todos sus bienes al mismo precio y sigue
cobrando el mismo dividendo monetario.

Si se admite que gravando los beneficios de s6lo un industrial el precio de
sus bienes aumenta, para situarlo en pic de igualdad con todos los demas; y
que gravando los beneficios de dos industriales los precios de dos clases de bie-
nes deben subir, no veo que se pueda debatir el que, gravando los beneficios
de todos los industriales, los precios de todos los bienes aumentan, siempre que
la mina que nos provee de dinero estuviera en este pafs y se mantuviese fiscal-
mente exenta. Pero como el dinero, o el patrén monetario, es una mercancia
importada desde el exterior, los precios de todos los bienes no pueden subir;
porque tal efecto no puede tener lugar sin una cantidad adicional de dinero?,
que no podria obtenerse a cambio de bienes mds caros, como fue demostrado
en el capitulo V. Si una tal subida tiene lugar, no puede ser permanente, porque
ejercerfa una poderosa influencia sobre el comercio exterior. Esos bienes caros
no podrian ser exportados a cambio de mercancias importadas, y por tanto du-
rante un tiempo seguiriamos comprando aunque dejarfamos de vender; ex-
portarfamos dinero o lingotes hasta que los precios relativos de las mercancias
volviesen a ser pricticamente los mismos que antes. Me parece absolutamente
evidente que un impuesto bien gestionado sobre los beneficios en tltima ins-
tancia restaurar las mercancias, tanto las nacionales como las importadas, al
mismo precio monetario que tenian antes del impuesto.

* Analizando este punto con mds detenimiento, dudo que se requiriese més dinero para la cir-
culacién de la misma cantidad de mercancias, si sus precios fueran incrementados por la imposicion,
y no por la dificultad en su produccién. Supongamos que 100.000 guarzers de cereal se venden en un
determinado distrito y en cierto momento a 4 L. por guarter, y que como consecuencia de un im-
puesto directo de 8 s. por guarter el cercal se encarece hasta 4 1. 8 s.; creo que se necesitarfa la mis-
ma cantidad de dinero, y no mds, para la circulacién de este cereal al'precio incrementado. Si antes
compraba 11 guarters a 4 1., y como consecuencia del impuesto me veo obligado a reducir mi con-
sumo a 10 guarters no requeriré mas dinero, porque en todos los casos pagaré 44 1. por mi cereal. El
publico, de hecho, consumird una undécima parte menos, y esa fraccién serd consumida por el Go-
bierno. El dinero necesario para comprarla se deriva de los 8 s. por guarter; a ser recibidos de los agri-
cultores en forma de impuesto, pero la cantidad recaudada les serd al mismo tiempo pagada por su
cereal; asf el impuesto es en realidad un impuesto en especie, y no exige el empleo de una cantidad
mayor de dinero; y si algo se necesita, resulta tan poco que dicha cantidad puede ser ignorada sin di-

ficultad.
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Como los gravimenes sobre el producto del suelo —diezmos, IMpuestos
sobre los salarios y sobre las provisiones del trabajador— al elevar los salarios
rebajan los bencficios, todos ellos, aunque no en el mismo grado, vendrdn
acompanados de los mismos efecros.

El descubrimiento de méquinas que mejoren materialmente las manufac-
turas locales tiende siempre a elevar el valor relativo del dincro, y por tanto a
estimular su importacién. Toda tributacién, todo aumento en las dificultades,
sea para ¢l industrial o para el cultivador, tiende, por e! contrario, a reducir el
valor relativo del dinero, y por consiguiente a estimular su exportacion.
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CAPITULO XVI
IMPUESTOS SOBRE LOS SALARIOS

Los impucstos sobre los salarios hardn que éstos se eleven y, por consi-
guiente, disminuirdn la tasa de beneficios de! capital. Ya hemos visto que un
impuesto sobre los articulos de primera necesidad elevard su precio, a lo que
le seguird un aumento de los salarios.

La tnica diferencia entre un impucsto sobre los articulos de primera ne-
cesidad y un impuesto sobre los salarios cs que al primero le siguc siempre
necesariamente un alza en el precio de esos articulos, mientras que al scgundo
no. Por consiguiente, sélo aquel que cmplea mano de obra —no el accionista,
ni el terrateniente ni ninguna otra clase social— contribuird al impuesto sobre
los salarios.

Un impuesto sobre los salarios es en su totalidad un impuesto sobre los
beneficios, mientras que un impuesto sobre los articulos de primera necesidad
es, cn parte, un impuesto sobre los beneficios y, en parte, un impucsto sobre
aquellos consumidores mds ricos. Por lo tanto, los efectos que en dltima ins-
tancia resultardn de tal ripo de impuesto son precisamente los mismos que re-
sultap de un impuesto directo sobre los beneficios.

«Mc he esforzado en demostrar en ¢l libro primero —dice Adam Smith—
que los salarios de las clases inferiores de los trabajadores estin regulados ne-
cesariamente y en todas partes por dos circunstancias diferentes: por la de-
manda de trabajo vy por el precio medio ¢ corriente de las subsistencias. La
demanda de trabajo, bien sc incremente, sca estacionaria o disminuya, o bien
requiera una poblacién cn aumento, estacionaria o decreciente, regula el sus-
tento de] trabajador ¥ determina en qué grado serd éste abundante, moderado
o escaso. El precio medio o corriente de las subsistencias determina la cantidad
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de dinero que debe pagarse al trabajador de modo que pueda procurarse, afio
tras afio, ese sustento abundante, moderado o escaso. Asi pues, mientras la de-
manda de trabajo y el precio de las subsistencias no varfe, un impuesto directo
sobre los salarios no puede tener otro efecto que elevar éstos algo por encima
del impuesto.»

A esta proposicién, tal como aqui ha sido expuesta por el Dr. Smith, pre-
senta el Sr. Buchanan dos objeciones. En primer lugar, niega que los salarios
monetarios sean regulados por el precio de las subsistencias, y cn segundo lu-
gar, niega que un impuesto sobre los salarios eleve ¢l precio del trabajo. Sobre
¢l primer punto, la tesis de Buchanan es la siguiente {p. 59): «Como ya s¢ ha
seiialado, los salarios de los trabajadores no consisten en dinero, sino en lo que
ese dincro puede adquirir, fundamentalmente provisiones y otros articulos de
primera necesidad, y la participacién del trabajador cn el fondo comiin serd
siempre proporcional a la oferta. Su parte serd mayor alli donde las subsisten-
cias sean baralas y abundantes, y serd menor cuando sean escasas y caras. Su sa-
lario le proporcionard siempre su justa participacién y nunca le podrd dar mis.

»El Dr. Smith y la mayor partc de los autores comparten la opinidn de
que el precio monetario del trabajo es regulado por el precio monetario de las
subsistencias y que cuando estc precio sube los salarios aumentan en la mis-
ma proporcién. Pero estd claro que no existe una conexién necesaria entre el
precio del trabajo y el precio de los alimentos, porque el primero depende
completamente de la oferta en relacién a la demanda de trabajadores. Ade-
mis, debe observarse que el elevado precio de las subsistencias es una clara
sefial de una oferta insuficiente, v resulta de forma natural con ¢l propésito
de limitar el consumo. Una oferta menor de alimentos para el mismo nime-
ro de consumidores dcjurd, evidentemente, una porcién menor para cada uno,
y el trabajador deberd soportar su parte en la penuria general. Para distribuir
esta carga equitativamente y para evitar que el trabajador consuma provisio-
nes tan libremente como antes, los precios suben. Pero segiin parece los sala-
rios deben elevarse con ellos para que el trabajador pueda atin usar la misma
cantidad de un bien cada vez mas escaso. Y asi s¢ representa a la naturaleza
como contraviniendo sus propios propositos: primero, elevando cl precio de
los alimentos para disminuir ¢l consumo, y después elevando los salarios para
ofrecer al trabajador la misma oferta que antes».

Creo que el argumento del Sr. Buchanan contienc una tupida mezcla de
verdades y errores. Como, a veces, una oferta insuficiente ocasiona un elevado
precio de las subsistencias, el Sr. Buchanan presume que esto es una clara in-
dicacién de una oferta insuficiente. Atribuye a una sola causa lo que puede
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scr ¢l efecto de muchas, s absolutamente cierto que en ¢l caso de una oferta
msuficiente el mismo nimero de consumidores tendrd que compartir una
cantidad menor, con lo que a cada uno le tocard una parte més pequefia. Para
distribuir esta privacidn equitativamente, y para evitar que ¢l trabajador con-
suma provisiones tan libremente como antes, suben los precios. Debe, pues,
concedérsele a) Sr. Buchanan que cualquier alza en ¢l precio de las subsisten-
cias ocasionade por una oferta nsuficiente no elevard necesariamente cl
precio monetario de los salarios si lo que se pretende es reducir el consumo,
lo cual solamente puede hacerse disminuyendo la capacidad adquisitiva de los
consumidores. Pero porque sc eleve el precio de las subsistencias a conse-
cuencia de una oferta insuficiente, no tenemos que concluir de ninguna ma-
nera, como parece que hace el Sr. Buchanan, que no pueda haber una oferta
abundante con un precio elevado {(no un precto alto sélo en relacién al dinero,
sino en relacién a todas las otras cosas).

El precio natural de los bienes que en dltima instancia siempre regula su
precio de mercado depende de lu facilidad de la produccién, aunque la can-
tidad producida no tenga relacién con csa facilidad. Aunque las tierras que
ahora s¢ cultivan son muy inferiores a las tierras gue se cultivaban hace tres
siglos y por lo tanto ha aumentado la dificultad de la produccién, squién
puede abrigar alguna duda de que la cantidad que se produce hoy excede con
mucho la de entonces?

No solamente es compatible un precio clevado con una oferta mayor, sino
que raramente deja ésta de acompaiiar a aquél. Por lo tanto, si como conse-
cuencia de la tributacion o de la dificultad de la produccion se eleva el precio
de las subsistencias sin que disminuya su cantidad, los salarios monetarios su-
birdn, porque como muy bien ha observado el St. Buchanan: «Los salarios de
los trabajadores no consisten en dinero, sino en lo que ese dinero puede ad-
quirir, fundamentalmente provisiones y otros articulos de primera nccesidad,
v la participacién del trabajador en ¢l fondo comun serd siempre proporcional
a la ofertar,

Respecto a la segunda cuestion, la de si un impuesto sobre los salarios ele-
varia ¢l precio del trabajo, dice el Sr. Buchanan: «Después de que el trabajador
ha recibido la justa recompensa por su trabajo, jcémo podria recurrir a su
patrén para pagar lo que después tenga que desembolsar en concepto de
impuestosr No existe ley o principio alguno en los asuntos humanos que
permita sostener una conclusién semejanre. Una vez que el trabajador ha re-
cibido su salario, disponc de él libremente y debe, en la medida en que sea
capaz, soportar la carga de cualesquiera exaccioncs a las que pueda con pos-
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terioridad estar expuesto, porque estd claro que no tiene medio alguno para
obligar a que le reembolsen aquellos que acaban de pagarle una justa recom-
pensa por su trabajos. :

El Sr. Buchanan ha citado, mostrando su aprobacién, el siguiente y lo-
grado parrafo de la obra de Malthus sobre la poblacién, que a mi me parece
que responde completamente a su objecién: «Cuando se deja que el precio del
trabajo encuentre su nivel natural, se convicrte en un barémetro politico su-
mamente importante para expresar la relacién entre la oferta y la demanda de
subsistencias, entre la cantidad que ha de consumirse y el nimero de consu-
midores y, tomado en su promedio, independientemente de circunstancias
accidentales, expresa claramente, ademas, las necesidades de la sociedad res-
pecto a la poblacién. Esto es, cualquiera que sea el nimero de nifios que
necesitaria un matrimoenio para que se mantuviese exactamente la poblacién
actual, el precio del trabajo serd justo el suficiente para sostener este nimero,
0 estard por encima ¢ por debajo, segin sea la situacién de los fondos reales
para el mantenimiento del trabajo, bien sean estacionarios, progresivos o re-
gresivos. Sin embargo, en vez de considerar estas cosas bajo esta luz, lo hace-
mos como si se tratara de alge que podemos elevar o reducir a voluntad; alge
que depende principalmente de los jueces de paz de Su Majestad.

»Cuando un alza en el precio de las subsistencias expresa ya que la de-
manda es demasiado grande para la oferta, elevamos el precio del trabajo para
poner al trabajador en la misma situacién en la que estaba antes, es decir, au-
mentamos la demanda y luego nos sorprendemos mucho de que el precio de
las subsistencias continde subiendo. En esto actuamos de la misma manera
que si forzdramos el mercurio del barémetro, parado en donde dice zormen-
tgsa, para clevarlo hasta donde dice buen fiempo, y luego nos quediramos
asombradisimos de que continuase lloviendo».

«El precio del trabajo expresard claramente las necesidades de la sociedad
respecto a la poblacién»; serd suficiente para mantener la poblacién que en
ese momento requiera el estado de los fondos para el mantenimiente de los
trabajadores. Si con anterioridad los salarios de los trabajadores eran sola-
mente adecuados para sostener la poblacién indispensable, después del im-
puesto serdn inadecuados para ese mismo mantenimiento porque el traba-
jador ya no dispondri de los mismos fondos para el sostenimiento de su
familia. Por consiguiente, los salarios se elevardn, pues la demanda continda,
y s6lo elevando el precio se mantendrd la oferta.

Nada es mas comiin que ver cdmo se eleva el precio de los sombreros o
de la malta cuando se los grava con impuestos. Se eleva su precio porque si
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no la oferta necesaria no apareceria. Lo mismo ocurre con el trabajo; cuando
se gravan los salarios su precio se eleva, porque si no lo hiciera no podria man-
tenerse la poblacién indispensable. ;No admite ¢l St. Buchanan todo lo que
se le discute cuando afirma que «si se reduce [l trabajadot] a un mero con-
sumidor de bienes de primera necesidad, no sufrird una nueva rebaja de sus
salarios, porque, si as{ fuera, en esas condiciones, no podria perpetuar su
descendencia»? Supongamos que las circunstancias del pais son tales que es
necesario no sélo que los trabajadores menos cualificados perpetiien su des-
cendencia, sino que Ia aumenten. En ese caso sus salarios se regulardn conse-
cuentemente. ;Podrian multiplicarse los trabajadores en el grado requerido si
ur impuesto les arrebatase una parte de sus salarios dejindolos reducidos a lo
minimo indispensable para sobrevivir?

Es cierto, sin duda, que un bien gravado con un impuesto no subird su
precio en proporcidn a este dltimo si su demanda disminuye sin que la can-
tidad se pueda reducir. $i se usara de forma generalizada una moneda meta-
lica, durante un tiempo considerable no aumentarfa su valor por un impuesto
en proporcién a la cantidad del impuesto, porque a un precio mis alto la de-
maunda se reduciria, pero la cantidad no, y es incuestionable que la misrna
causa influye frecuentemente en los salarios. El mimero de trabajadores no
puede aumentarse o reducirse ripidamente en proporcién al aumento o dis-
minucién del fondo que debe emplearlos, pero en el caso supuesto, no existe
una disminucién necesaria de la demanda de trabajo, y si la hubiera no se re-
duciria en proporcién al impuesto. El Sr. Buchanan olvida que ¢l Gobierno
emplea los fondos recaudados por cl impuesto para mantener a trabajadores,
ciertamente improductivos, pero al fin y al cabo trabajadores. Si no se elevara
el precio del trabajo al ser gravado con un impuesto, habria un gran aumento
de la competencia en la demanda de trabajo porque los propictarios del
capital, quc no tendrian que pagar nada por ese impuesto, dispondrian de los
mismos fondos para emplear trabajadores, mientras que el Gobierno que re-
caudase el impuesto tendrfa fondos adicionales para el mismo propésito. De
este modo, el Gobierno y el pueblo se convierten, asi, en competidores, y la
consccuencia de esta competencia es un aumento en el precio del trabajo. Se
empleard el mismo nimero de hombres pero serin empleados con salarios
mds altos.

Si el impuesto se hubiera establecido de una vez sobre los capitalistas, el
fondo del que éstos disponen para el mantenimiento del trabajo disminuiria
en el mismo grado que aumentaria el fondo del Gobierno para ese mismo
proposito ¥, por lo tanto, no habrfan subido los salarios, porque aunque exis-
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tiera la misma demanda no habria la misma competencia. Si una vez recau-
dado el producto del impuesto el Gobierno lo exportara inmediatamente
como subsidie a un Fstado extranjero y si, por lo tanto, estos fondos no se
dedicaran al mantenimiento de trabajadores ingleses sino extranjcros, como
soldados, marineros etc., se produciria entonces una disminucién de la de-
manda del trabajo y los salarios no subirfan aunque fueran gravados con un
impuesto. Pero ocurriria lo mismo si el impuesto se hubiera establecido sobre
los articulos de consuma, sobre los beneficios del capital o si sc hubiera ob-
tenido de cualquier otro modo la misma suma para el subsidio: se emplearian
menos trabajadores en el pais. En un caso se impide que los salarios suban,
en el otro deberdn descender necesariamente. Supongamos que después de
haber recaudado de los trabajadores la suma del impuesto sobre los salarios,
ésta fuera entregada gratuitamente a los patronos; esto aumentarfa el fondo
monetario que dedican al mantenimiento de los trabajadorcs, pero no au-
mentarfan ni [os bienes ni ¢l trabajo. Consceuentemente aumentaria la com-
petencia entre los empresaries, y en Ultima instancia se recaudaria el impucsto
sin menoscabo para el patrén ni para ¢l empleado. El patron pagaria un precio
mayor por el trabajador y la cantidad adicional que recibiera el trabajador la
pagaria €ste como impuesto al Gobierno, siendo después devuelta a los pa-
tronos. No debe olvidarse, sin embargo, que gencralmente el producto de los
impuestos se gasta mal, que éstos se obticnen siempre a costa de las pose-
siones y el bienestar de Ta gente ¥ que normalmente disminuyen el capital o
retardan su acumulacién, Al disminuir el capital tienden a reducir el fondo
real destinado al mantenimiento de los trabajadores v, por lo tanto, tienden
a reducir la demanda real de trabajo. Generalmente, pues, los impucstos, en
la medida en que merman el capital real del pais, disminuyen la demanda de
trabajo y, por consiguiente, se produce como consecuencia no necesaria pero
si probable del impuesto sobre los salarios que aunque éstos puedan subir, no
lo hagan en una surna equivalente al impuesto.

Como hemos visto [pp. 177-178], Adamn Smith ha admitido totalmente
que ¢l efecto de un impuesto sobre los salarios es el de elevar los salarios en
una suma al menos igual al impuesto que, si no inmediatamente, si finalmente
es pagada por el patrono. Hasta aqui estamnos totalmente de acuerdo. Pero
nuestros puntos de vista son completamente distintos en lo que a los efectos
subsiguientes del impuesto se refiere.

«Por lo tanto —dice Adam Smith—, aunque quizi el propio trabajador
pudiese pagar un impuesto directo sobre los salarios, no puede decirse con
propiedad que el trabajador anticipe el pago, al menos si la demanda de tra-
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bajo y cl precio medio de las provisiones permanccen igual antes y después
del impuesto. Fn todos esos casos, no solamente el impuesto, sino alge mds
que el impucsto, tendria en realidad que ser adelantado por la persona que
emples directamente al trabajador. En los distintos casos el pago final recae-
ria sobre diferentes personas. El ulza que tal impuesto produciria scbre los
salarios del trabajo industrial deberia anticiparlo ¢l empresario industrial, gue
estaria autorizado y obligado a cargarlo, juntc con un beneficio, sobre el precio de
sus productos. El alza que tal impuesto pudiera ocasionar en el trabajo del cam-
po seria adelantada por el agricultor, quien, para poder mantener el mismmo
nimero de trabajadores que antes, sc vera obligado a emplear mis capital.
Para poder recuperar ese capital mayor junto con los beneficios corrientes del
capital, seria necesario que retuviese una parte mayor (0, lo que viene a ser o
mismo, ¢l precio de una partc mayor del producto de la tierra) y, por consi-
guiente, que pagara menos renta al propictario. En este caso, el pago final de
este aumnento de los salarios recaeria sobre el propietario junte con los benefi-
ctos adicionales del agricultor que habia adelantado el pago. En todos los casos,
un impuesto directo sobre los salarios debe producir, a largo plazo, una re-
duccién mayor de la renta de [a tierra y un mayor aumento en el precio de los
productos manufacturados dec la que se habria scguido de una adecuada im-
plantacion de una suma igual al preducto del impuesto, parte sobre la renta
de la ticrra y parte sobre los articulos de consumo» (vol. II1, p. 337). En cste
pérrafo se afirma que los salarios adicionales pagados por los agricultores re-
cacrdn, en Gltima 1nstancia, sobre Jos propietarios, que recibirdn una renta dis-
minuida, pero quc los salarios adicionales pagados por los industriales oca-
sionardn un aumento en ¢] precio de los productos manufacturados que, por
lo tanto, recaerdn sobre los consumidores de dichos productos.

Ahora supongamos una sociedad de terratenientes, industriales, agricul-
tores y trabajadores. Estamos de acuerdo en que los trabajadores seran re-
compensades por ¢l impuesto. Pero ;por quién?, ;quién pagard la parte que
no recae sobre los terratenientes? Los industriales no pueden pagar parte al-
guna del impuesto porque si el precio de sus productos se elevara en propor-
cién a los salarios adicionales que han pagado, se encontrarian cn una situa-
cién mejor después que antes del impuesto. Si el sastre, el sombrerero, el
zapatero, etc., estuviesen en condiciones de elevar el precio de sus articulos en
un 10% —suponiendo que un 10% les resarciera completamente del aurnen-
to de Jos salarios que han tenido que pagar—, si como dice Adam Srmuth «es-
tuvieran autorizados y obligados a cargar el aumento de los salarios mds un
beneficio sobre el precio de sus mercancias», podria cada uno de ellos consu-
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mir tanto como antes de los articulos de los demds y, por consiguiente, no pa-
garian nada del impuesto. 8i el sastre tuviera que pagar mds por sus sombre-
ros y por sus zapatos, recibiria mds por sus trajcs, y si el sombrerero pagara
mis por sus vestidos y por sus zapatos, recibirfa mds por sus sombreros. Com-
prarian todos los articulos manufacturados con la misma ventaja que antes, y
en tanto en cuanto 1o se elevara cl precio del trigo, que es lo que supone
Adam Smith, y mientras dispongan de una suma adicional para emplearla en
sus compras, se beneficiarin con el impuesto sin que éste pueda perjudicar-
los en nada.

51, entonces, ni los trabajaderes ni los industriales contribuyen a tal im-
puesto, y s1 también a los agricultores se les recompensa con una caida de la
renta, serdn unicamente los terratenientes los que deban no sélo soportar tode
su peso, sino también contribuir al aumento de las ganancias de los indus-
triales. Sin embargo, para que esto fuera asi deberfan consurnir todos los ar-
ticulos manufacturados del pais, porque el precio adicional cargado a la masa
total de éstos es poco mds que el gravamen originariamente impuesto sobre
los trabajadores de la industria.

Como no podri discutirse ahora que el sastre, el sombrerero y todos los
demds fabricantes son consumidores de los productos de los demds, y como no
sc puede discutir que los trabajadores de toda condicién consumen jabén, ves-
tidos, zapatos, velas y otras muchas cosas, es por o tanto imposible que todo
el peso de estos impuestos recaiga exclusivamente sobre los terratenientes.

Pero si Jos trabajadores no pagan parte alguna del impuesto y, no obstante,
aumenta ¢l precio de los articulos manufacturados, los salarios deben subir,
no sélo para compensarlos por el impuesto, sino por ¢l aumento de precio de
estos articulos, que, en la medida en que afectan al trabajo agricola, serdn una
causa nueva de una caida de la renta, y en la medida en que afecten al trabajo
industrial lo serin de un aumento en el precio de los bienes. Este aumento
en el precio de los bienes volverd a afectar a los salarios, y la accién y reaccién,
primero de los salarios sobre los bienes, y después de los bienes sobre los sa-
larios, se extenderd sin limite alguno. Los argumentos en los que se apoya esta
teoria conducen a tales absurdas conclusiones que debe comprenderse inme-
diatamente que el principio sobre el que se apoya resulta completamente in-
defendible.

A un aumento de los salarios como consecuencia de la tributacién le se-
guirin Jos mismos efectos que se producen sobre Jos beneficios del capital y
los salarios por un aumento de [a renta y un encarecimiento de los articulos
de primera necesidad en el progreso natural de la sociedad como consecuencia
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de una creciente dificultad en la produccién. Y, por lo tanto, la situacién del
trabajador, asi como la de quien lo emplea, empceorardn a causa del impues-
to, ¥ no por cste impucsto particularmente, sino por cualquier otro que de-
traiga la misma cantidad, porque todos tenderdn a disminuir el fondo desti-
nado al mantenimiento de los trabajadores.

El error de Adam Smith proviene, en primer lugar, de suponer que todos
los impuestos que paga el agricultor deben recaer necesariamente sobre el
terrateniente en forma de una deduccién de la renta. Sobre cste asunto ya me
he explicado suficientemente [pp. 150-152], y confio en que haya quedado
demostrado para satisfaccién del lector que, puesto que se emplea gran
cantidad de capital en tierras que no pagan renta y puesto que es el resulta-
do obtenido por este capital el que regula el precio de los productos de la tie-
1ra, no puede hacerse ninguna deduccién de la renta, y consecuentemente no
puede remunerarse al agricultor por un impuesto sobre los salarios. Si se hi-
ciera, deberfa hacerse elevando el precio de los productos de la tierra.

Si los impuestos gravan al agricultor mds que a otros, cstard en condi-
ciones de elevar cl precio de los productos de la tierra colocdndose al mismo
nivel que los que se dedican a otras actividades; pero un impuesto sobre los
salarios que no le afectaria a ¢l mds de lo que afectaria a otros productores no
s¢ puede compensar con un precio alto de los productos de la tierra, Pues la
misma razén que le induciria a é] a subir el precio del trigo, cs decir, Ia de re-
sarcirse del impuesto, induciria al sastre a elevar el precio de la ropa y al za-
patero, al sombrerero y al tapicero a elevar el precio de zapatos, sombreros ¥
muebles.

Si todos ellos pudicran elevar el precio de sus articulos para resarcirse del
impuesto y obtener, ademés, un beneficio, como todos son consumidores de
los articulos de los demds, es evidente que el impuesto no se pagaria nunca,
pues qquién serfa el contribuyente si todos resultan compensados?

Espcro, pues, haber conseguido demostrar con éxito que cualquier im-
puesto que tenga el efecto de elevar los salarios serd pagado con una dismi-
nucion de los beneficios y, por lo tanto, que un umpuesto sobre los salarios es
en realidad un impuesto sobre los beneficios.

Me parece tan cierto ¢l principio que he ntentado demostrar de la divi-
sién del producto del trabajo y del capital entre salarios y beneficios que, salvo
por sus cfcctos inmediatos, me lleva a pensar que, en realidad, resulta de poca
importancia que sean los beneficios del capital o los salarios del trabajo lo que
se grave. Gravando los beneficios del capital se alteraria probablemente la tasa
a la que aumenta el fondo para el mantenimiento de los trabajadores, y los
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salarios serfan desproporcionados en relacién a la situacién de tal fondo
porque serjan demasiado altos. Gravando los salarios, la remuneracién que se
paga al trabajador también seria desproporcionada en relacién a la situa-
cidn del fondo porque serfa demasiado baja. El equilibrio natural entre be-
neficios y salarios se restaurarfa en un caso por una disminucién y en otro
por un aumento de los salarios. Por lo tanto, un impuesto sobre los salarios
no recae sobre el terratenicnte, sino sobre Jos beneficios del capital. No «auto~
riza ni obliga al fabricante a cargarlo junto con un beneficio sobre el precio
de sus articulos», porque no le scrd posible aumentar sus precios y, por
consiguiente, solo €1 debera pagar completamente y sin compensacién algu-
na el impuesto?,

Si el efecto de los impuestos sobre los salarios es el que he descrito, no
merecerian la censura que les dedica el Dy, Smith. Esto es lo que €] dice sobre
tales impuestos: «Se dice que estos y algunos otros impucstos de la misma na-
turaleza, al elevar el precio del trabajo, han arruinado a la mayor parte de los
fabricantes holandeses. Impuestos similares, aunque no tan gravosos, existen
también en el Milanesado, en los Estados de Génova, en el Ducado de Mo~
dena, de Parma, Plasencia y Guastala y en los Estados pontificios. Un autor
francés de cierto renombre ha propuesto para reformar el estado de las fi-
nanzas de su pais sustituir otros impuestos por €stos, precisamente los mds
ruinosos de todos. “No existe nada por absurdo que pucda parecer —escribe
Cicerdn— que no haya defendido alguna vez algiin filésofo”». Y en otro lugar
dice Adam Smith: «Los impuestos sobre los articulos de primera necesidad,
al elevar los salarios, tienden necesariamente a elevar el precio de todos los
articulos y, consecuentemente, a disminuir el alcance de su venta y consumon.
Incluso aunque fuera correcta la tesis del Dr. Smith en el sentido de que tales
impuestos aumentarian los precios de los bienes manufacturadoes, no mere-
cerfan su censura porque tal efecto sélo podria ser temporal y no nos some-
terfa a ningunz desventaja en relacién a nuestro comercio exterior. La expor-
tacién de algunos articulos manufacturados se impediria o dificultaria si
alguna causa clevara su precio. Pero si la misma causa operara de forma ge-
neralizada sobre todos ellos, el efecto seria solamente nominal, y ni interferi-

! Parece que el 5r. Say comparie compleramente la opinidn general sobre este asunto, Hablan-
do sobre el trigo, dice: «De todo esto resulta que el precio del trige influye en el precio de todas las
detnds mercancias. Un agricultor, un industrial o un comerciante emplean un cierto ndmero de tra-
bajadores que tienen todes L oeasion de consumir una ¢ierta cantidad de trigo. 5i se eleva su pre-
cio, estardn obligados a elevar el precio de sus productos en la misma proporcidn» {vol. I, p. 225).
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ria en su valor relativo ni disminuirfa en ninguna medida el estimulo para el
trueque en que todo comelcio, interior o exterior, consiste realmente.

He intentado demostrar con anterioridad que cuande alguna causa eleva
los precios de todos los bienes, los cfectos son muy parecidos a los de una
caida en el valor del dinero. Si el valor del dinero disminuye, todos los bienes
suben de precio. Y st el efecto queda limitado a un solo pais, afectard a su co~
mercio exterior del mismo modo que un elevado precio de los articulos cau-
sado por una tributacién general [pp. 140-142]. Y, por lo tanto, al cxaminar
los cfectos de un valor bajo del dinero circunserito a un solo pais, examina-
mos también los efectos de un elevado precio de los articulos limitade 2 un
solo pais. En realidad, Adam Smith era plenamente consciente de las simili-
tudes entre estos dos casos, y consccuentemente sostenia que el bajo valor del
dinero o, como él dice, de la plata en Espaiia, como consecucncia de la prohi-
bicién contra su exportacién, habia sido sumamente perjudicial para los fa-
bricantes y para el comercio exterior de Espafia. «Pero esa degradacién en el
valor de la plara, que es el efecto tanto dc la peculiar situacién como de las
instituciones politicas de un pais, que se da solamente cn ese pais, es un
asunto de las mayores consecuencias que, lejos de facilitar que algunos sean
més ricos, tiende a hacer a todos mds pobres. Ef alza en el precio monelario de
todos los bienes, en este caso circunscrila @ un pafs, tiende, mds 0 menos, a desa-
nimar todo género de industria que se Lleve a cabo en €l, y permite que na-
ciones extranjcras, al suministrar casi toda clase de bienes por una cantidad
menor de plata de la que cuestan los que los propios trabajadores del pais po-
drian hacer, vendan mds barato no sélo en el mercado exterior, sino también
en ¢l nacional» (vol. II, p. 278), _

Una causa, y pienso que la inica causa de las desventajas del bajo valor de
la plata procedente de una abundancia forzada en un pais determinado ha
sido habilmente explicada por Adam Smith. Si el comercio del oro y la plata
fuera libre, «cl oro y la plata que saldrian al extranjero no saldrian a cambio
de nada, sino que traerfan de vuelta un valor igual en bicnes de una u otra
clase. Esos bicnes no serian todos articulos de lujo que sélo consumirian
gentes ociosas que no producen nada a cambio de su consumo. Como no
aumentaria la riqueza e ingresos de la gente ociosa por esta extraordinaria ex-
portacién de oro y plata, tampoco aumentaria el consumo. La mayor parte, o
seguramente alguna parte de esos bienes importados a cambio de plata, con-
sistirfan probablemente en materiales, herramientas, subsistencias de_stmadas
al empleo y mantenimiento de las clases industriosas que reproducirin con
un beneficio ¢l valor total de su consumo. Una parte del capital inactivo de la
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sociedad se convertira asi en capital activo y pondra en movimiento una ma-
yor cantidad de industria de la que antes se empleabas.

Al no permitirse el libre comercio de los metales preciosos, cuando se
elevan los precios de los bienes, bien sea debido a los impuestos, bien debido
al influjo de los metales preciosos, se impide que una parte del capital inac-
tivo de la sociedad pueda convertirse en capital activo —se impide que se em-
plee una mayor cantidad de industria—. Pero éste es todo el mal ocasionado:
un perjuicio que nunca padecen aquellos paises en los que se permite o tole-
ra la exportacién de plata.

Los tipos de cambio entre los pafses solamente estdn a [a par cuando éstos
disponen precisamente de esa cantidad de dinero que dadas Jas circunstancias
necesitarian para proseguir con la circulacién de sus mercancias. Si el comner-
cio de los metales preciosos fuera completamente libre v pudiera exportarse
el dinero sin gasto alguno, los cambios en cada pafs no podrian estar de otro
modo que a la par. i el comercio de Jos metales preciosos fuera completa-
mente libre, si se usaran de modo generalizado en la cireulacion, incluso con
los gastos de su transporte, €l cambio no podria nunca en ningiin pais des-
viarse de esa situacion de paridad salvo por estos gastos. Creo que estos prin-
cipios ya no sc discuten en ninguna parte. Si un pais usara papel moneda no
convertible en especie y, por lo tanto, no regulado por ningin patrén fijo, los
cambios en esc pais podrian desviarsc de Ia paridad en la misma proporcién
en que su dinero podria multiplicarse por encima de esa cantidad que le ha-
bria asignado el comercio general si el movimiento del dinero hubiera sido Ji-
bre, y st se hubieran usado los metales preciosos, sca como moneda o como
patron monetaric.

No se produciria ningin efecto en el tipo de cambio si, debido a las tran-
sacciones comerciales, 10 millones de libras esterlinas de conocido peso y pu-
reza de metal fueran la porcién de Inglaterra v 10 millones de libras en papel
las reemplazaran. Pero si debido al abuso de! poder de emitir pape] moneda
se pusieran 11 millones de libras en circulacidn, el tipo de cambio serfa 9% en
contra de Inglaterra. Si se emplearan 12 millones, el cambio serfa 16%, v sl
fueran 20 millones, el cambio seria 50% en contra de Inglaterra. Sin embar-
g0, para producir cste efecto no es necesario que se utilice papel moneda; cual-
quier causa que retenga en la circulacién una mayor cantidad de libras de la
que habrfa circulado si el comercio hubiese sido libre v i se hubicsen usado
los metales preciosos de determinado peso y pureza, bien como dinero, bien
como patrén monetario, habria producido exactamente los mismos efectos.
Supongamos que rebajando el peso de la moneda no contuviese cada libra la
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cantidad de oro o plata que de acuerde con la ley deberia contener; podrian
ponerse en circulacién un nimero de libras mayor que si no se hubiera reba-

jado su peso. 51 de cada libra quitdramos una décima parte, podrian emitirse

11 millones de libras en vez de 10. Si quitdramos dos décimas partes, podrian
circular 12 millones, y si se quitara la mitad, se podria llegar a 20 millones. Si
en lugar de 10 millones se usara esta iltima suma, cada bien en Inglaterra do-
blaria su precio anterior, y el cambio estarfa al 50% contra Inglaterra. Pero esto
no ocasionaria ningin trastorno cn el comercio exterior, ni desincentivaria la
produccién de ningin bien. Si, por ¢jemplo, el precio del pafio se elev%ra de
20 1. a 401, la pieza, podriamos exportarlo con la misma libertad después que
antes de la subida del precio, porque en el intercambio se haria una compen-
sacién del 50% para el comprador, de modo que éste con 20 L. de su dinero
pueda comprar una letra que le permitird pagar una deuda de 40 L en Ingla-
terra. Del mismo modo, si cxportara un bien que costara en su pafs 20 Ly que
se vendiera por 40 1. en Inglaterra, sélo recibirfa 20 L, pues por 40 1. en In-
glaterra solamente compraria una letra de 20 L en un pais extranjero. Los
mismos efectos se producirian si por cualquier causa se obligara a que circu-
lasen 20 millones de libras cuando slo fueran necesarios 10. Si se impusie-
s¢ unz ley tan absurda como es la de prohibir la exportacién de metales
preciosos, y como consecuencia de tal prohibicién se obligara a poner en cir-
culacién 11 millones de buenas libras recién salidas de la Casa de la Moneda
en lugar de 10, el tipo de cambio seria 9% cn contra de Inglaterra. St fueran
12 millones, 16%, y si 20 millones, el 50% contra Inglaterra. Pero esto no de-
sincentivariz las manufacturas inglesas. 5ilos articulos nacionales se vendieran
a un precio elevado en Inglaterra, también lo harian los artit;ulos extranjcros,
v el hecho de que tuvieran precios altos ¢ bajos seria de poca importancia para
el exportador o el importador extranjero siempre que, por un lade, estuviese
obligado a permitir una compensacion en el intercambio cuan.do sus ar’ticulo§
se vendieran caros y, por otro, recibiera la misma compensacién cuando este
obligado a comprar articulos ingleses 2 un precio alto. Por lo tanto, la tnica
desventaja que podria tener un pais que mediante leyes prohibitivas tuviese en
circulacién una mayor cantidad de oro y plata de la que habria cn otras cr-
cunstancias serfa la pérdida que sufriria por emplear una parte de su capital
de forma improductiva en lugar de hacerlo productivamente. En la forma de
dinero este capital no produce ningin beneficio; en la forma de materiales,
maquinaria, alimentos por los que puede intercambiarse, produciria ingresos
y aumentariz la riqueza v los recursos del Estado. Asi pues, espero haber pro-
bado satisfactoriamente que un precio relativamente bajo de los metales pre-
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ciosos como consccuencia de [a tributacidn, o, en otras palabras, un alza ge-
ncral del precio de los bienes, no seria una desventaja para el Estado, puesto
que se exportaria una parte de los metales, lo que al elevar su valor haria bajar
de nuevo los precios de los bienes. Y, ademds, s1 no sc exportaran, si debido a
leyes prohibitivas quedaran retenidos en un pais, el efecto sobre el tipo de
cambio contrarrestaria el efecto de los precios clevados. Por lo tanto, 51 los tm-
puestos sobre los articulos de primera necesidad y sobre los salarios no elevan
los precios de todos los bienes en los que sc aplica el trabajo asalariado, no se
los puede condenar esgrimiendo esa razdn. Y, mas ain, incluso aunque la opi-
nién expresada por Adam Smith en el seatido de que si que tendrian tal efec-
to estuviese bien fundada, no serian, por eso, en ningin modo perjudiciales.
No se puede objetar nada contra cstos impuestos salvo por la misma razén
que justamente se esgrime contra los impucstos de cualquicr otra naturaleza.

Los terratenientes, en cuanto tales, quedarian exentos de la carga del im-
puesto, pero en la medida en que gastan sus ingresos en emplear trabajadores
directamente (al mantencr jardincros, domésticos, criados, etc.} quedardn so-
metidos a sus efectos.

Es indudablemente cierto que los «impucestos sobre los articulos de lujo
no tienen tendencia a elevar el precio de ningtn otro bien, salvo el de los
bicnes gravados»; pero no cs verdad que «Jos impuestos sobre los articulos de
primera necesidad, al elevar los salarios, tiendan necesariamente a elevar <l
precio de todas las mercancias». Es cierto que «los impuestos sobre los ar-
ticulos de lujo son, en 1ltima instancia, pagados por el consumidor de los
articulos gravados sin compensacién alguna. Recaen sin hacer distinciones
sobre toda clasc de ingresos: los salarios de los trabajadores, los beneficios del
capital y la renta de la tierrax». Pero no es verdad que «los impuestos sobre los
articulos de primera necesidad, en fanto en cuanto afectan a los trabajadores po-
bres, se pagan, en iltima instancia, cn parte por los terratenientes al disminuir
su renta de 1a tierra y en parte por los consumidores ricos {(terratenientes u
otros) al clevarse ¢l precio de los productos manutacturados», Porque en la me-
dida en que estos impuestos afectan a los trabajadores pobres, seran pagados casi
en su totalidad con una disminucién de los beneficios del capital, y sélo una
pequena parte la pagardn los mismos trabajadores al reducirse la demanda de
trabajo que los impuestos de todas clases tienden a producir.

Debido a su errénea apreciacidn de los efectos de estos impuestos, el Dr.
Smith ha llegade a la conclusion de que «si las clases medias y superiores de
la sociedad comprendieran bien cudles son sus propios intereses, se opondrian
siempre a todos los impuestos sobre los articulos de primera necesidad, as
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como a los impuestos directos sobre los salarios de! trabajos. Esta es la conclu-
sién que se sigue de su razonamiento: «el pago final tanto de los unos como
de los otras recae conjuntamente sobre ellos y siempre con un recargo consi-
derable. Recaen més pesadamente sobre los terratenientes?, que los pagan
siempre por partida doble: por un lado, como terratenicntes con la reduccién
de su renta; por otro lado, como consumidores ricos con un incremento de
sus gastos. La observacién que hace Sir Matthew Decker en ¢l sentido de
que, en ocasiones, clertos impuestos se repiten y acumulan cuatro o cinco ve-
ces en el precio de algunos bienes es perfectamente justa cn relacién a los im-
puestos sobre los articulos de primera necesidad. En el precio del cuero, por
ejemplo, no solamente tenemos que pagar el impuesto sobre el cuero de
nUestros zapatos, sine que también tenemos que pagar una parte del impues-
to que recac sobre los del zapatero y el curtidor. Tenemos que pagar también
por el impuesto de la sal, del jabdn v las velas que consumen aquellos traba-
jadores mientras trabajan a nuestro servicio, y por el impucsto sobre el cuero
que ¢l productor de sal, el de jabdn o ¢l de las velas consumen mientras tra-
bajan en sus propias actividades».

Ahora bien, como el Dr. Smith no contempla que el curtidor, el productor
de sal, ¢l de jabén y el de velas obtengan beneficio alguno por el impuesto
sobre ¢l cuero, la sal, el jabon y las velas, y como esté claro que el Gobierno
no recibird mds que el importe del impuesto establecido, es imposible pensar
que el piblico pueda pagar més sea sobre quien sea sobre quien recaiga el
impuesto. Los consumidores ricos pueden pagar, v de hecho lo harédn, por los
consumidores pobres, pero no pagaran m4s que la suma total del i 1mpucsto; ¥
no estd en la naturaleza de las cosas que «se repita y acumule el impuesto cua-
tro o cinco vecess,

Un sistema de tributacion puede scr defectuoso, puede que se recaude mas
del pueblo de lo que luego se encuentre en las arcas del Tesoro, pues cs posible
que una parte, como consecuencia de su efecto sobre los precios, la reciban
aquellos que s¢ benefician de la manera peculiar en la que se han establecidlo
los impuestos. Esos impuestos son perjudiciales y no deberfan fomentarse,
pues puede cstablecerse como principio que cuando los impuestos actiian
justamente se ajustan a la primera de las maximas del Dr. Smith y recaudan
del pueblo lo menos posible por encima de lo que ingresa en el Tesoro pibli-
co. El St. Say dice: «Otros ofrecen planes financieros y proponen medios para

% Lejos de ser verdad, apenas afectarin a los terratenientes y accionistas.
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llenar los cofres del soberano sin coste alguno para los stbditos, pero salvo
que un plan de finan7zas sea de la misma naturaleza que una empresa mer-
cantil, no puede darle a] Gobierno mds de lo que quita 2 los individuos o al
Estade mismo bajo cualquier otra forma. No puede sacarse algo de la nada
por arte de magia. Sea cual sea el modo en que se disfrace la operacién, sea
cual sea la forma que se obligue a tomar al valor, sea cual sea la metamorfosis
que le hagamos experimentar, solamente podremos conseguir un valor crean-
dolo o tomédndolo de otros, El mejor de todos los planes hacendisticos con-
siste en gastar poco, y el mejor de todos los impuestos es aquel cuyo monto
£$ menor».

El Dr. Smith afirma invariablemente —y creo yo que acertadamente—
que las clases trabajadoras no pueden contribuir sustancialmente a las cargas
del Estado. Un impuesto sobre los articulos de primera necesidad o sobre los
salarios se transferird de los pobres a los ricos. Si lo que cl Ir. Smith quiere
decir es que «ciertos impuestos se repiten en ¢l precio de algunos bienes y se
acumulan cuatro o ¢inco vecess, con ¢l solo objetivo de conscguir este fin, es
decir, la transferencia del impuesto de los pobres a los ricos, no por ello tiene
que censurarlos.

Supongamos que para un consumidor rico la participacién equitativa en
los impuestos fuera de 100 1., y que la pagara directamente si el impuesto re-
cayera sobre la renta, el vino u otro articulo de lujo cualquiera. Si debido a los
impuestos sobre los articulos de primera necesidad se le reclamara el pago de
25 1., no sufrirfa perjuicio alguno en cuanto a su propio consumo o el de su
familia se refiere, pero tendria que pagar este impuesto tres veces al pagar un
precio adicional por otros bienes para remunerar a los trabajadores o a sus pa-
tronos por el impuesto cuyo pago se han visto obligados a adelantar. Incluso
en este caso ¢l razonamiento no es concluyente, porque si sélo hubicra que
pagar lo que reclama el Gobierno, ;qué le importa al consumidor rico pagar
el impuesto directamente abonando un precio més alto por un articulo de lujo
o indirectamente abonando un precio clevado por los bienes o articulos de
primera necesidad que consume? Si el pueblo no paga mis de lo que recibe
el Gobierno, el consumidor rico pagard solamente la parte equitativa que le
corresponde; si el pueblo paga mis, Adam Smith deberfa haber aclarado
quién recibe el resto. Pero todo su argumento estd basado en un error, pues
esos impuestos no elevardn los precios de los bieqes.

Me parece que el St. Say no acaba de reconocer el principio evidente que
he citado de su meritorio trabajo, pues en la pigina siguiente, al hablar de
los impuestos, dice: «Cuando se los lleva demasiado lejos producen el
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lamentable efecto de privar al contribuyente de una parte de sus riquezas sin
por cllo enriquecer al Estado. Esto se entiende perfectamente si considera-
mos que la capacidad de consumir de cada individuo, sca de forma produc-
tiva 0 no, estd limitada por sus ingresos. Por lo tanto, no se le puede privar
de una parte de su renta sin obligarlo a una reduccién equivalente de su con-
sumo. De este modo sc produce una disminucién de la demanda de aquellos
bienes que ya no pucde seguir consumiendo y particularmente de aquellos
sobre los que recae el impuesto. Dc esta disminucién de la demanda resulta
una disminucién de la produccién y, consccuentemente, de las mercancias
gravadas con el impuesto. El contribuyente, pues, perderd una parte de sus
posesiones; el productor una parte de sus beneficios, y el Tesoro una parte de
su recaudaciéns,

El Sr. Say pone €l ejemplo del impuesto sobre la sal anterior a la revo-
lucién, que, asegura, disminuyé la produccién de sal a la mitad. Si, no obs-
tante, se consumia menos sal, menos capital se emplearfa en producirla y, por
lo tanto, aunque el productor obtuvicra menos beneficio de la produccién de
la sal, obtendria mas de la produccién de otras cosas. Si un impuesto, con
tode lo gravoso que pucda llegar a ser, recae sobre la renta y no sobre ¢l ca-
pital, no disminuye Ja demanda; solamente altera su naturaleza. Permite al
Gobierno consumir tanto del producto dc Ja ticrra y del trabajo del pais
como antes consumian los individuos que contribuyen al impuesto; un mal
lo suficientemente grande como para no tener que aumentarlo, Si mi ingreso
es de 1.000 1. libras al afio y se me reclaman 100 1. al afio para pagar el im-
puesto, sélo podré demandar nueve décimas partes de la cantidad de bienes
que antes consumia, pero permito al Gobierno que demande la otra déaima
partc. 5i fuese cl trigo el articulo gravado con el impuesto, no es necesario
que disminuya mi demanda de trigo, pues puede que yo prefiera pagar 100 L.
al afio mis por mi trigo y reducir la misma cantidad en mi demanda de vino,
muebles u otros articulos de lujo’. Consccuentemente se empleard menos ca-
pital en el vino o en el comercio de tapizados, pero sc empleard mds en la
produccién de esos bienes en que se gasten los impuestos recaudados por el
Gobierno.

* El Sr. Say dice: «El impuesto aiadido 2l precio del bien eleva su precie. Todo aumento en
el precio de un bien reduce necesariamente el nimero de aguellos que pueden comprarlo, o 2l
menos reduce la cantidad que consumirine. De ningdn modo es ésta una consecuencia necesa~
ria. Yo no crec que si se gravara el pan disminuiria su consumo mis Gue si s¢ gravara ¢l patio, el vino
o el jabdn.
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El Sr. Say dice que, al reducir el Sr. Turgot a la mitad los derechos de
entrada del pescado (les droits d'entrée et de halle sur la marée) en Paris, no
disminuyé la cantidad de su produccién, y que, por consiguiente, debid
doblarse el consumo de pescado. Deduce de todo esto que los beneficios del
pescador y de todos los implicados en este comercio debieron haberse dobla-
do también, y que los ingresos del pais debieron aumentar por la cantidad to-
tal de todos estos beneficios elevados, y al darse estimulo a la acumulacién de-
ben haberse incrementado los recursos del Estado*.

Sin poner en cuestién la politica que dict6 esta alteracién del impuesto,
tengo mis dudas sobre si dio un gran estimulo a la acumulacién. Si los bene-
ficios de los pescadores y de aquellos otros participantes en esa actividad se
hubieran doblado como consecuencia del mayor consumo de pescado, el ca-
pital y el trabajo deberian haberse retirado de otras ocupaciones para incorpo-
rarse a ésta. Pero en aquellas ocupaciones el capital y el trabajo producian be-
neficios a los que deberian haber renunciado al abandonarlas. La capacidad
del pais para acumular sélo se increment6 por la diferencia entre los benefi-
cios obtenidos en los negocios en los que recientemente se habia invertido el
capital y los obtenidos en aquellos de los que se habia retirado. ’

Bien se tomen los impuestos del ingreso o bien se tomen del capital,
siempre disminuyen los bienes susceptibles de ser gravados por el Estado. Si
dejo de gastar 100 1. en vino porque al pagar un impuesto de esa cantidad le
he permitido al Gobierno gastarse 100 1. en vez de gastirmelas yo, es necesario
retirar bienes por valor de 100 libras de la lista de articulos susceptibles de ser
gravados con impuestos. Si los ingresos de los individuos de un pais fuesen de
10 millones, tendrian al menos 10 millones en mercancias gravables. Si al
gravar algunas mercancias con un impuesto se transfiriera un millén a disposi-
cién del Gobierno, las rentas serian todavia nominalmente de 10 millones, pero
s6lo quedarian nueve millones en mercancias gravables. No existe ninguna cir-
cunstancia en la que los impuestos no reduzcan las posesiones de aquellos sobre
los que, en tiltima instancia, recaen dichos impuestos, y no existe forma alguna
de volver a incrementarlas que mediante la acumulacién de nuevos ingresos.

4 La siguiente aclaracién del mismo autor me parece igualmente equivocada: «Cuando se grava
el algodén con un impuesto alto, la produccién de todos esos bienes de los que el algodén es la base
disminuye. Si, en un pais determinado, el valor total afiadido al algodén en sus varias _ms.nufamms
se elevara a 100 millones de francos al afio, y el efecto del impuesto fuera el de disminuir el consumo
a la mitad, entonces, el impuesto, cada afio, le privaria a ese pais de 50 millones de francos mis la
suma recaudada por el Gobierno» (vol. I1, p. 314).
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La tributacién nunca puede ser equitativamente aplicada como para
actuar en la misma proporcién sobre el valor de los bienes y atin mantenerlos
al mismo valor relativo. Frecuentemente actiia de forma muy diferente a las
intenciones del Parlamento debido a sus efectos indirectos. Ya hemos visto
[pp. 133 y 141] que el efecto de un impuesto directo sobre el trigo y los pro-
ductos de la tierra es, si el dinero se produce también en el pais, el de elevar
el precio de todos los bienes en la medida en que esas materias primas inter-
vienen en su composicién y, por lo tanto, destruye la relacién natural que exis-
tia previamente entre ellos. Otro efecto indirecto es que eleva los salarios y
disminuye la tasa de beneficios, y hemos visto también en otra parte de esta
obra [p. 58] que el efecto de un aumento de los salarios y de una caida de los
beneficios es el de bajar los precios monetarios de aquellos bienes que se pro-
ducen en mayor medida mediante el empleo de capital fijo.

Como es facil de comprender que cuando se grava un bien ya no se puede
exportar tan ventajosamente, se concede con frecuencia una devolucion del
gravamen a su exportacion y se fija un arancel a su importacién. Si estas de-
voluciones y aranceles se establecen adecuadamente, no solamente sobre las
mercancias propiamente dichas sino sobre todas aquellas indirectamente afec-
tadas, no habré entonces ninguna perturbacién en el valor de los metales pre-
ciosos. Como podremos exportar una mercancia gravada tan ficilmente como
antes, y como no se le otorgard a la importacién ninguna facilidad especial,
los metales preciosos no entrardn, mds que antes, en la lista de mercancias ex-
portables.

De todos los bienes ninguno es, quizd mis adecuado para ser sometido a
un impuesto que aquellos que, bien gracias al arte, bien a la naturaleza, se pro-
ducen con una facilidad especial. Con respecto a los paises extranjeros esos
bienes pueden clasificarse entre aquellos cuyo precio no estd regulado por 1a
cantidad de trabajo empleado, sino mas bien por el capricho, gustos y poder
de compra de los compradores. Si Inglaterra tuviera minas de estafio més pro-
ductivas que otros paises, o si por la superioridad de su maquinaria o de su
combustible dispusiera de facilidades especiales para la fabricacién de articu-
los de algodén, los precios de estos articulos y los precios del estaiio seguirian
atn regulados en Inglaterra por la cantidad relativa de trabajo y capital re-
querida para producirlos, y la competencia de nuestros comerciantes los ha-
rian muy poco mas caros para el consumidor extranjero. Nuestra superioridad
en la produccién de estos bienes quedaria de tal modo establecida que pro-
bablemente podrian soportar un gran sobreprecio en el mercado extranjero
sin que disminuyera notablemente su consumo. Este sobreprecio, siempre que
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existiera libre competencia en ¢l pafs, no podria alcanzarse nunca por otros
medios salvo por un impuesto sobre la exportacién. Este impuesto recaeria
completamente sobre los consumidores extranjeros, y parte de los gastos del
(Gobierno de Inglaterra se sufragarian por un impuesto sobre la tierra y el tra-
bajo de otros paises. El impuesto sobre el té, que hoy en dia paga el pueblo
inglés y que ayuda a sufragar los gastos de su Gobierno, si se impusiera en
China sobre su exportacién, podria desviarse para sufragar los gastos del Go-
bierno chino.

Los impuestos sobre los articulos de Iujo tienen algunas ventajas en com-
paracién con los impuestos sobre los articulos de primera necesidad. Gene-
ralmente, los primeros se pagan con los ingresos ¥, por lo tanto, no disminu-
yen el capital productivo del pafs. Si el precio del vino se elevara mucho como
consecuencia del impuesto, es probable que una persona se abstuviera de dis-
frutar del placer que proporciona antes que recortar apreciablemente su
capital para poder comprarlo. Estdn tan identificados con el precio que el
contribuyente apenas se da cuenta de que estd pagando un impuesto. Pero
también tienen sus desventajas. En primer lugar, nunca afectan al capital, y
en algunas ocasiones extraordinarias puede ser conveniente que incluso el ca-
pital contribuya a las necesidades pablicas. En segunde Iugas, no puede sa-
berse con certeza la cantidad 2 la que ascenderd el impuesto, porque puede
que no alcance ni siquiera a los ingresos. Un individuo que pretenda ahorrar
se eximird del impuesto sobre el vino dejando de consumirlo. Los ingresos del
pais pueden no disminuir, y el Estado verse incapaz de recaudar ni un chelin
mediante este impuesto.

Cualquier hiabito que se haya hecho agradable se abandonard con resis-
tencia y continuard consumiéndose aquello que lo satisface a pesar de un im-
puesto oneroso. Pero esta resistencia tiene sus limites, y la experiencia de-
muestra todos los dias que un aumento en Ia cantidad nominal del impuesto
a menudo disminuye la recaudacién. Un individuo continuard bebiendo la
misma cantidad de vino aunque el precio de la botella haya subido tres che-
lines, pero renunciard a su consumo antes que pagar cuatro. Otro estard sa-
tisfecho de pagar cuatro, pero se negaré a pagar cinco. Lo mismo puede de-
cirse de otros impuestos sobre el lujo. Muchos de los que pagarian un
impuesto de 5 1. por los placeres que proporciona un caballo no pagarfan 10 L.
0 20 1. No es que abandonen el uso del vino o el de los cabalios porque no
puedan pagar mis, sino porque no querrdn pagar mis. Todo individuo tiene
su propia escala de valores de acuerdo con Iz cual ordena sus preferencias, pero
esa escala de valores es tan variada como los caracteres humanos. Un pais cuya

196

DaAvID RICARDO

situacién financiera haya llegado a ser extremadamente artificial debido 2 Ia
mala politica de acumular una gran deuda nacional acompanada de una
enorme tributacién se halla particularmente expuesto al inconveniente ligado
a esta forma de recaudar impuestos. Después de gravar todos los articulos de
lujo: caballos, carruajes, vinos, criados, y todas las demés comodidades de los
ricos, se induce 2 un ministro a que recurra a impuestos mds directos, como
los que gravan los ingresos y la propiedad, despreciando la regla de oro del
Sr. Say: «el mejor de todos los planes hacendisticos consiste en gastar poco, y
el mejor de todos los impuestos es aquel cuyo monto es menors.
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CAPITULO XVII

IMPUESTOS SOBRE OTROS
ARTICULOS DISTINTOS DE LOS
PRODUCTOS DEL SUELO

Debido al mismo principio por el cual un impuesto sobre el trigo elevara
su precio, un irpuesto sobre cualquier otro articulo elevara el precio del mis-
mo. Si el precio del articulo no se elevara en una suma igual al impuesto, no
daria al productor el mismo beneficio que antes y éste trasladaria su capital a
otra actividad.

La imposicién sobre todos los bienes, tanto si se trata de articulos de lujo
como si se trata de articulos de primera necesidad, elevard sus precios en una
surna al menos igual al impuesto micntras no se alterc el valor del dinero®. Un
impuesto sobre los articulos manufacturados que necesita ¢l trabajador ten-

* ElSr. Say observa que «A un producter no Ie es posible hacer que el consumidor pague tode el
impuesto que recae sobre su articulo porque ¢l precio aumentado de éste disminuira su consumon, 81
éste fuera el caso, si el consume disminuyera, ¢no disminuirfa rambién ripidamente la oferta? ;Por
qué habria de continuar el productor en el negocio si sus beneficios estdn por debajo del nivel gene-
ral? El $r. Say parece haber olvidade también aqui la doctrina que defiende en ot parte de «que cl
coste de produccién determina el precie por debajo del cual no pueden caer los articulos durante nin-
giin periodo de tiempo porque entonces la produccién se suspenderia o disminuirfas (vol. I1, p. 26).
<En este case, el impuesto recac en parte sobre el consumidor que estd obligado 2 dar més por el ar-
ticulo gravade y en parte sobre el productor que después de deducir el impuesto recibird menes. E1
Tesoro Pitblico se beneficiard por lo que ¢l consumider paga de mds y también por el sacrificio que
¢l productor esti obligado a hacer de una parte de sus beneficios. Es el esfuerzo de la pélvora ¢l que
actiia al misine tiempo sobre el proyectil yue lanza hacia adelante y sobre el fusil que hace retro-
ceders {vol. II, p. 333).
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dria el mismo efecto sobre los salarios que un impuesto sobre el cereal (que
se distingue de otros bienes sélo porque es el primero y més importante de la
lista) y producird precisamente los mismos efectos sobre los l?cncﬁcxos d:d ca-
pital y el comercio exterior. Pero un impuesto sobre 'los articulos de lujo no
tendria otro efecto que el de elevar su precio. R.eca.cl:xa completamente sobre
el consumidor, y ni elevaria los salarios ni disminuiria los beneficios.

Los impuestos que se recaudan en un pais con el objetivo de financiar una
guerra o para sufragar los gastos ordinarios del Estado y que principalmente
se dedican al mantenimiento de trabajadores improductivos se obtienen de la
industria productiva del pafs, y todo ahorro que pueda hacerse de esos gastos
se afiadird, por lo general, al ingreso, si no al capital, de los contnbuyent_es.
Cuando para hacer frente a los gastos de un afio de guerra se recaudan vein-
te millones a través de un empréstito, se trata de veinte millones que se reti-
ran del capital productivo de la nacién. El millén anua.l‘ que se recauda a tra-
vés de impuestos para pagar el interés de este préstamo se transfiere,
sencillamente, de aquellos que lo pagan a aquellos que lo reciben, del contri-
buyente al acreedor nacional. El gasto real son los veinte millones y no ?1
interés que debe pagarse por ellos’. Se pague o no se pague el interés, el pais
no serd ni mds rico ni més pobre. El Gobierno puede haber exigido de in-
mediato los veinte millones bajo la forma de impuestos, en cuyo caso no ha-
bria sido necesario recaudar impuestos anuales por valor de un millén. Sin
embargo, esto no habria cambiado a naturaleza de Ia transaccién. En vez de
reclamarle a un individuo el pago de 100 1. al afio, se le puede haber obliga-
do a pagar 2.000 1. de una sola vez. Puede también que le convenga mis pe-
dir prestadas esas 2.000 1. pagando 100 1. al afio en concepto de interés al
prestamista que disponer de las 2.000 1. de sus propios fondos. En un caso, se

? «Melon dice que las deudas de una nacién son deudas que la mano dm?ha‘dcb: a la izquier-
da; deudas que no debilitan el cuerpo. Es verdad que la riqueza general no disminuye por el pago
con atrasos del interés de la deuda. Los dividendos son un valor que pasa de la mano _dcl contribu-
yente al acreedor nacional. Estoy de acuerdo en que es de poca importancia para la 9:0::1edad que sea
el acreedor nacional o el contribuyente el que los acumule o consuma, pero, el capital de la deuda,
¢qué ha sucedido con €I? Ya no existe. El consumo que ha sfegtudo al préstamo ha aniquilado un Za—]
pital que ya nunca mds producird ingreso alguno. A la sociedad se la ha privado no de la suma de
interés, pues ésta pasa de unas manos a otras, sino del ingreso de un capital destruido. Si este capi-
tal se hubiera empleado de forma productiva por quien se lo presté al Es'tildo, le habria proporcio-
nado igualmente un ingreso, pero éste se habria derivado de una produccién real, y no de los bolsi-
llos de un conciudadano» (Say, vol. I, p. 357). Esto ha sido concebido y expresado con verdadero
espiritu cientifico.
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trata de una transaccién privada entre A y B; en el otro el Gobierno garanti-
za a B el pago del interés que serd igualmente pagado por A. Si la transac-
cién ha sido de carécter privado, no se conservard ningin registro publico de
ella, y al pais le serd relativamente indiferente que A respete fielmente su con-
trato con B o que injustamente retenga en su poder las 100 1. anuales. El pais
puede tener un interés general en que se cumplan fielmente los contratos,
pero en relacién a la riqueza nacional no tendria otro interés mas que el que
A o B hagan lo mis productivas posible esas 100 1.; pero en esta cuestién no
tendria ni el derecho ni la capacidad de decidir. Podria ocurrir que si A las re-
tuviese para su propio uso las malgastase indtilmente, ¥ que si se las pagara a
B éste las afiadiera a su capital y las emplease productivamente. Pero lo con-
trario también podria ser posible: B podria malgastarlas y A emplearlas pro-
ductivamente. Teniendo en cuenta sélo la riqueza, podria ser igual o mds de-
seable que A pagara o no pagara; pero las reclamaciones de la Justicia y de la
buena fe, consideraciones de una mayor utilidad, no pueden ser obligadas a
someterse a otras de menor utilidad. Y consecuentemente, si se pidiera al Es-
tado que interviniese, los tribunales de justicia obligarfan a A a cumplir su
contrato. Una deuda garantizada por la nacién no difiere en nada de la tran-
saccién arriba comentada. La justicia y la buena fe exigen que se siga pagan-
do el interés de la deuda nacional, y que aquellos que adelantaron su capital
en beneficio de todos no se vean obligados a renunciar a sus justas re-
clamaciones por cuestiones de conveniencia.

Pero independientemente de esta consideracién, no es cierto en absoluto
que la utilidad politica gane nada con el sacrificio de la integridad politica. De
ningiin modo se sigue de ello que Ia parte exonerada del pago del interés de
la deuda nacional lo emplee mis productivamente que aquellos a los que in-
discutiblemente se les debe. Cancelando la deuda nacional se elevaria el jn-
greso de un hombre de 1.000 a 1.500 L, pero el de otro se rebajaria de 1.500
2 1.000 L. Los ingresos de estos dos hombres ascienden ahora a 2.500 L, pero
no ascenderdn a mids. Si el propésito del Gobierno consiste en recaudar jm-
puestos, habria precisamente el mismo capital y renta imponible tanto en un
caso como en otro. No es, pues, por el pago del interés de la deuda nacional
por lo que un pais se halla en dificultades, ni es por la exoneracién del pago
por lo que aliviaré su situacién. El tnico modo de aumentar el capital nacional
es mediante e] ahorro de los ingresos y Ia restriccién en el gasto, y la anulacién
de la deuda nacional ni aumentaria los ingresos ni disminuirfa ios gastos. Lo
que empobrece a un pais son los profusos gastos del Gobierno y de los indi-
viduos, y los créditos, con lo que toda medida que tenga como propésito pro-
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mover el ahorro pablico o privado aliviard el malestar genera{. Pero esun error
y una ilusién suponer que se puede superar una verdadera dificultad nacional
traspasindola de los hombros de una clase de la comunidad —que en justicia
deberfa soportarla— a los hombros de otra clase que, de acuerdo con todos
los principios de justicia, no deberia soportar més quc su parte.

No debe deducirse de lo que he dicho que yo considere el sistema de em-
préstitos como cl mejor calculado para sufragar los gastos extraordinarios del
Estado. Es un sistema que tiende a hacernos menos morigerados, a cegarnos
respecto a nuestra verdadera situacién. S1los gastos c’ie una guerra fueran de 40
millones al afo y la parte con la que un individuo tuviera que contribuir al gasto
anual fuera de 100 1, s¢ esforzaria, en cuanto le reclamaran su parte, en ahorrar
rdpidamente las 100 1. de su renta. Mediante el sistema de préstamos se le re-
clama sélo el pago del interés de estas 100 1, 0 5 1. al afio, y considera que ya
hace bastantc ahorrando estas 5 1. de sus gastos, y se engafia a si mismo cre-
yendo que es tan rico como antes. Razonando y actuando de esta mancra cs
toda la nacién la que ahorra solo el interés de 40 millones, es decir, 2 qu?]oncs; v,
asi, no solamente pierde todo el interés o beneficio que pueden suministrar 40
millones de capital empleados productivamente, sino también 38 millones; la
diferencia entre sus ahorros y gastos. Si como ya observé con anterioridad cada
individuo tuvicra que hacer su propio préstame y contribuir con su parte total
a las exigencias del Estado, en cuanto cesara la guerra cesaria el impuesto ¢ in-
mediatamente volveriamos a un estado natural de precios. Puede que A pague
de sus propios fondos a B el interés por el dinero que le presté durante la guerra
para satistacer su parte de los gastos, pero esto no le concierne a la nacién.

Un pais que ha acumulado una gran deuda sc halla en una situacién de lo
mis artificial. Y, aunque la cantidad de impucstos y el mayor precio del tra-
bajo no lo coloquen —y creo que no lo hacen—- bajo ninguna otra desventa-
ja en relacién a otros pafses, salvo la inevitable de tener que pagar csos im-
puestos, todo contribuyente estard intercsado en retirar su hombro de esa
carga y traspasar el pago a otro. Y la tentacién de irse ¢l y su capital a otro
pais donde esté exento de tales cargas se hace, a la larga, rresistible y supera
la resistencia natural que todos los hombres sienten a abandonar el lugar de
su nacimiento y cl escenario de sus primeras relaciones. )

Un pais que se ha metido por si mismo en las dificultades que acompaiian
a este sisterna artificial actuaria sabiamente si se librara de ellas con el sacrificio
de alguna parte de su propiedad que pucda ser necesaria para's’aldar su dcl_lt}la.
Aquello que consideramos sensato en un individuo [o es también en la nacién,
Las 10.000 1. que posee un individuo y que le proporcionan una renta de 500 1,
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de las que ticne que pagar 100 al afio cn concepte de interés por el pago de una
deuda valen en realidad sélo 8.000, y scria igualmente rico tanto si continua-
ra pagando 100 1. af afio como si inmediatamente y de una sola vez sacrificara
2.000 . Pero sc preguntard ¢donde estaria el comprador de la propiedad que
debe vender para obtener estas 2.000 17 La respucsta estd clara: el acreedor na-
cional que vaya a recibir estas 2.000 I. querrd una inversién para su dinero y es-
tard dispucsto bien a prestarlo al terrateniente o al industrial, bien a comprar-
les una parte de la propiedad de la que tienen que desprenderse. Los propios
invegsores contribuirin ampliamente a esos pagos. Este sisterna ha sido reco-
mendado a menudo, pero me temo qQue nosotros no tenemos ni la suficiente
virtud ni la suficicnte sabiduria como para adoptarlo. Debe admitirse, sin crm-
bargo, que durante la paz nuestros esfuerzos incesantes deben dirigirse a pagar
esa partc de la deuda que se contrajo durantc la guerra, y ninguna tentacion de
alivio, ningiin deseo de evadirnos del presente y de los —espero— temporales
apuros debe inducirnos a desviar nucstra atencién de ese gran objetivo.
Ningtin fondo de amortizacién puede ser eficaz para disminuir la deuda
si no deriva del exceso de los ingresos sobre el gasto piblico, s de lamentar
que el fondo de amortizacién no lo sea en cste pais sino de nombre, pues no
existe exceso de ingresos sobre los gastos. Mediante medidas de ahorro de-
berfa hacerse de ¢l lo que pretende ser: un fondo realmente eficaz para cl pago
de la deuda. Si al estallar una nueva guerra no hubiéramos disminuido nues-
tra deuda considerablemente, sucederd una de estas dos cosas: o todos los
gastos de la guerra se sufragan mediante impuestos que se recaudan afo tras
afio o al final de la guerra —si no antes— tenemos que someternos a una
bancarrota nacional. No porque seamos incapaces de cargar la deuda con
nuevos aumentos —seria dificil poner limites a los poderes de una gran
nacién—, pero, ciertamente, si hay limites al precio que bajo la forma dec una
imposicién perpetua estardn dispuestos a pagar los individuos por el mero
privilegio de vivir en el pais en el que nacieron’.

* «En general el crédito es bueno porque permite que los capitales abandonen aquellas manos
que 00 los emplean drilmente para pasar a otras que sabrdn hacerlos productivos; aparta el capiral
de un empleo dril inicamente para el capitalisea, como la inversion en fondos priblicos, para hacetlo
productivo en manos de la industria. Facilita el uso de todos los capitales y no deja ninguno sin
emplears (Fronomie Politigue, p. 463, 11 vol., 4.2 edicion).

Debe traturse de un descuido de! Sr. Say. Nunca puede hacerse preductive el capital de un ac-
cionista; de hecho, no se trata de capital. Si el accionista vendiera sus acciones para emplear ef ca-
pital que obtuviese por ellas de modo productive, sslo podria hacedo obligando al comprador de sus
acciones a retirar el capital de otro empleo productivo,
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Cuando el precio de un articulo es de monopolio, es ¢l precio més alto al
que cl consumidor est4 dispuesto a comprarlo, Los bienes alcanzan precios de
monopolio sélo cuando no existe modo alguno de aumentar su cantidad; por
lo tanto, cuando toda la competencia estd en un solo lado: entre los compra-
dores. El precio de monopolio durante un periodo pucde ser mucho mis bajo
o mucho mis alto que durante otro, porque la competencia entre los com-
pradores depende de su riqueza, sus gustos y sus caprichos. Los vinos espe-
ciales que se producen en cantidad muy limitada y aquellas obras de arte que
debido a su excclencia o rareza han adquirido un valor fantéstico se inter-
cambiardn por una cantidad muy diferente del producto del trabajo ordinario
segiin la socicdad sea rica o pobre, posea o no tal producto en abundancia o
se encuentre en un estadio primitivo o civilizado. Por lo tanto, en ningn
tugar donde el valor de cambio de un articulo esté a precio de monopolio s
halla éstc regulado por el coste de produccién. )

Los productos del suelo no estdn a precio de monopolio porque el precio
de mercado de la cebada y del trigo csta tan determinado por su coste de pro-
duccién como lo estd el precio de mercado del pafio y del lino. La tinica di-
ferencia es ésta: que una parte del capital invertido en la agricultura regula el
precio del cereal, sobre todo aquella parte que no paga renta, mientras que en
la produccién de articulos manufacturados cada parte del capital se emplea
con los mismos resultados. Como ninguna potcién paga rcnta, cada una de
ellas actia igualmente como reguladora del precio. También se puede au-
mentar la cantidad de cereal y de otros productos del suelo mediante el em-
pleo de mds capital en la tierra y, por lo tanto, no tendrin precio de mono-
polio. Existe competencia tanto entre los vendedores como entre los
compradores. Este no cs €l caso en la produccién de los vinos raros y esos va-
licsos objetos de arte de los que hemos hablado; no sc puede aumentar su
cantidad, y su precio sc encuentra limitado solamente por la capacidad de
compra ¥ la voluntad de los compradores. Puede que la renta de csas vifias se
eleve por encima de cualquicr limite razonable que se lc asigne, porque como
ninguna otra tierra tiene la capacidad de producir esos vinos, nadie puede
competir con ellos. _

Es cierto que durante un tiempo el cereal y los productos de la rierra de
un pais pueden venderse a precio de monopolio, pero sélo puede hacerse de
forma permancnte cuando no se puede emplear mis capital de forma
rentable en las tierras y cuando, por consiguiente, no aumenta la canridad de
producto. En tales circunstancias, cada porcidn de terreno cultivado y cada
parte de capital empleado en la tierra producirin una renta que variard, cier-
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tamente, en proporcion al diferente rendimiento. También en esas cir-
cunstancias cualquier impuesto que sc imponga al agricultor recaerd sobre
la renta y no sobre el consumidor. No puede elevar el precio de su cereal
porque hemos supuesto que ya estd al precio mis alto al que los compradores
podrin e querrdn comprarlo. No quedari satisfecho con una tasa de be-
neficios mas baja de la que obtienen otros capitalistas y, por lo tanto, su
Unica alternativa serd obtencr una reduccién de la renta ¢ abandonar su ac-
tividad.

El 5r. Buchanan considera que el cereal y los productos del suelo ticnen
precio de monopolio porque producen una renta; supone que todos los ar-
ticulos que generan una renta deben estar a precio de monopolio y por eso
deduce que todos los impuestos sobre los productos del suelo recaerin so-
bre el terratenicnte y no sobre el consumidor. «Como ¢l precio del cereal
—dicc—, que siempre proporciona una renta, no estd en modo alguno
influido por los gastos de su produccién, esos gastos deben pagarse de a ren-
ta, ¥ cuando aumentan o disminuyen la consecuencia no cs, por lo tanto, un
precic mds alto o mds bajo, sino una renta mayor o0 menor.

»Seglin este punto de vista, todos los impuestos sobre los trabajadores del
campo, los caballos o los utensilios agricolas son en realidad impuestos sobre
la tierra: el gravamen recae sobre el agricultor durante ¢l tiempo que dura el
contrato v sobre ¢l terratcniente cuando haya que renovarle. De igual modo
aquellos perfeccionados instrumentos de labranza que ahorran gastos al agri-
cultor, como miquinas de trillar o scgar, todo lo que le proporcione un acceso
mis Ficil al mercado, como buenas carreteras, canales y puentes, aunque
reducen el precio original del cereal, no bajan su precio de mercado. Todo lo
que esas mejoras ahorran pertenece, por tanto, al terrateniente como parte de
su rentar.

Es evidente que si admitimos el fundamento sobre el que se basa el argu-
mento del Sr, Buchanan —a saber, que ¢l precio del cereal siempre genera una
renta— cstd claro que se producirdn todas las consecuencias que defiendc.
Los impuestos sobre el agricultor no recaerian entonces sobre el consumidor
sino sobre la renta, y todas las mejoras en la labranza la harian aumentar. Pero
espero haber dejado suficicntemente claro que mientras que todo el terreno
de un pais no esté cultivado y no lo esté hasta el grado mds alto, siempre existe
una porcién de capital empleado en la tierra que no genera renta, y que ésa
es la parte del capital cuyo resultado, como en las manufacturas, sc divide
entre beneficios y salarios, que es lo que regula el precio del cereal. Por tanto,
el precio del cereal estd influido por los gastos de su produccién y no genera
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renta, de modo que dichos gastos no pueden pagarse de esa renta. Por consi-
guiente, la consecuencia del aumento de estos gastos serd un precio mds alto
y no una renta més baja*.

Debe sefialarse que tanto Adam Smith como el Sr. Buchanan, que estin
completamente de acuerdo en que los impuestos sobre los productos del suelo,
los impuestos sobre la tierra y los diezmos recaen todos sobre la renta de la
tierra y no sobre los consumidores, admiten, no obstante, que los impuestos
sobre la malta recaen sobre el consumidor de cerveza y no sobre la renta del
propietario. La tesis de Adam Smith se ajusta tan bien a mi punto de vista
sobre el impuesto sobre la malta y todos los demis que gravan productos del
suelo que no puedo resistirme a ofrecerlo aqui a la atencién del lector.

«La renta y los beneficios de la tierra dedicada al cultivo de la cebada tie-
nen que ser siempre pricticamente iguales a los de otras tierras igualmente
fértiles e igualmente bien cultivadas. Si lo fueran menos, parte de la tierra de-
dicada al cultivo de la cebada se dedicaria pronto a otra cosa, y si fueran mds
enseguida se destinaria mds tierra al cultivo de la cebada. Cuando el precio
corriente de cualquier producto concreto de la tierra estd a lo que podriamos
llamar precio de monopolio, un impuesto sobre ese producto reduce necesa-
riamente la renta y el beneficio de la tierra que lo cultiva. Un impuesto sobre
la produccién de esos apreciados vifiedos cuyos vinos son tan escasos en re-
lacién a la demanda efectiva —de modo que su precio estd siempre por en-
cima de la proporcién natural del de otras tierras igualmente fértiles y bien
cultivadas— reduciria necesariamente Ja renta y el beneficio de aquellos vi-
fiedos. Siendo ya el precio de los vinos el més alto que pudiera obtenerse por
la cantidad que se envia cominmente al mercado, no podria elevarse mds sin
disminuir esa cantidad; y esa cantidad no podria disminuirse sin que la pér-
dida fuese mayor, porque las tierras no podrian dedicarse al cultivo de ningtin
otro producto igualmente valioso. El peso total del impuesto recaerfa, pues,
sobre la renta y el beneficio; propiamente sobre la rensa del vifiedo.» «Pero el
precio corriente de la cebada nunca ha sido un precio de monopolio, y la renta
y el beneficio de la tierra dedicada a su cultivo no han estado nunca por en-
cima de su proporcién natural en relacién a aquellas otras tierras igualmente
fértiles y bien cultivadas. Los diferentes gravimenes que se han impuesto

4 «La industria manufacturera eleva su produccién en proporcion a la demanda y el precio cae;
pero la produccién de la tierra no puede aumentarse de esta manera y se necesita aéin un precio alto
para evitar que el consumo exceda a la demanda» (Buchanan, vol. IV, p. 40). ;Es posible que el Sr.
Buchanan piense seriamente que no puede elevarse la producci6n de la tierra si se eleva la demanda?
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sobre la malta y la cerveza nunca han hecho bajar el precio de la cebada; nunca
han reducido la renta y el beneficio de la tierra dedicada a su cultivo®. Para el
cervecero, el precio de la malta se ha elevado constantemente en proporcién
a los impuestos con que se la ha gravado, y esos impuestos, junto con los di-
ferentes derechos de la cerveza, o bien han hecho subir constantemente su
precio o, lo que viene a ser lo mismo, han reducido la calidad de esos articulos
para el consumidor. El pago final de esos impuestos recae siempre sobre el
consumidor y no sobre el productor.» Sobre este pirrafo el Sr. Buchanan
apunta: «Un impuesto sobre ]a malta nunca puede reducir el precio de la ce-
bada, porque, a menos que se obtuviera lo mismo de la cebada vendiéndola
malteada que sin maltear, no se llevaria al mercado la cantidad requerida.
Esti, pues, muy claro que el precio de la malta debe elevarse en proporcién
al gravamen impuesto sobre ella, pues de otro modo no podria atenderse la
demanda. Sin embargo, el precio de la cebada es, como el del azicar, un precio
de monopolio; ambos generan una renta y su precio de mercado ha perdido
en los dos casos toda conexi6n con el coste original.

Parece, pues, que la opinién del Sr. Buchanan es que un impuesto sobre
la malta elevaria su precio, pero que un impuesto sobre la cebada (de la que
se obtiene la malta) no elevaria el precio de la cebada; por consiguiente, si se
grava la malta, el impuesto lo pagara el consumidor; si se grava la cebada, lo
pagari el terrateniente porque recibird una renta menor. De acuerdo, pues,
con el Sr. Buchanan, la cebada esté a precio de monopolio, al precio més alto
que los consumidores estdn dispuestos a pagar por ella; pero la malta, que se
obtiene de la cebada, no estd a precio de monopolio y, por consiguiente, puede
elevarse en proporcién a los gravimenes que se le impongan. Me parece que
este punto de vista del Sr. Buchanan sobre los efectos de un impuesto sobre
la malta se contradice flagrantemente con la opinién que €l mismo habia ex-
presado sobre un impuesto similar, el impuesto sobre el pan: «Un impuesto
sobre el pan se pagard, a la postre, no mediante una elevacién de su precio,
sino por una reduccién de la renta»®. Si un impuesto sobre la malta cleva el
precio de la cerveza, un impuesto sobre el pan deberia elevar el precio de este
articulo.

* Me habria gustado que aqui y antes se hubiera omitido la palabra «beneficio». El Dr. Smith
debe suponer que los beneficios de los arrendatarios de estos preciosos vifiedos estdn por encima de
la tasa general de beneficios. Si no lo estuvieran, no pagarian el impuesto a menos que pudieran
transferirlo al propietario o al consumidor.

& Vol. I1I, p. 355.
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El siguiente argumento del Sr. Say se basa cn las mismas ideas del Sr. Bu-
chanan: «La cantidad de vino o de cereal que producird un trozo de tierra se-
guira siendo siempre la misma cualquiera que sca el impuesto con que se la
grave, Puede que el impuesto se lleve 1a mitad o incluso tres cuartas partes de
su producto neto o, s1 se prefiere, de su renta, pero, de todos modos, se seguird
cultivando la tierra por la mitad o el cuarto que no ha absorbido el impuesto.
Es decir, la renta, la parte del terrateniente, serfa sélo algo menor. Se adver-
tird la razén dc esto si consideramos que en ¢l caso supuesto la cantidad de
produccion obtenida y enviada al mercado permanecerd, no obstante, igual.
Por otro lado, los motivos en los que se funda la demanda del producto siguen
siendo los mismos.

«Ahora bien, si la cantidad de producto que sc ofrece y la cantidad que se
demanda contintian necesariamente siendo las mismas a pesar del estableci-
miento ¢ aumento del impuesto, ¢l precio de la produccion ne variard, y s1 el
precio no varia el consumidor no pagard ni la minima parte de este impuesto.

»¢Podria decirse que el agricultor, que es quicn suministra el trabajo y ¢l
capital, serd junto con el propietario quien soporte la carga de este impuesto?
Ciertamente no, porque el impuesto ni ha disminuido el mimero de granjas
que se puede arrendar ni ha aumentado el ndmero de agricultores. Como en
este caso tanto la oferta como la demanda permanecen invariables, la renta
de las tierras también debe permanecer igual. El ejemplo del productor de
sal que sélo puede hacer que el consumidor pague una parte del impuesto, y
¢l del propictario que no pucde recmbolsarse de ninguna manera, prueba el
error en el que incurren aquellos que mantienen ~—en contra de los econo-
mistas— que todos los impuestos recaen, en Gltima instancia, sobre el consu-
midor» (vol 11, p. 338).

Si el impuesto «absorbicra la mitad o incluso las tres cuartas partes del
producto neto de la tierra», y si no se elevara el precio del producto, scémo
podrian obtener los beneficios corrientes del capital esos agricultores que
pagan rentas muy moderadas por cultivar tierras de tal calidad que requicren
mucho mds trabajo que tierras mucho mis fértiles para obtencr el mismo re-
sultado? Aunque se les perdonase toda la renta, atn obtendrian menores be-
neficios que aguellos que se ocupan en otras actividades y, por consiguicnte,
dejaran de cultivar su tierra a menos que puedan elevar el precio de su pro-
duccién. 81 el impuesto recayera sobre los agricultores, habria menos agricul-
tores dispuestos a arrendar sus tierras; si recayera sobre los propietarios,
muchas fincas no se alquilarian en absolute porque no permitirian generar
renta alguna. Pero ¢de qué fondo podrian pagar el impuesto aquellos que pro-

208

Davin RicarDo

ducen cereal sin pagar renta alguna? Est4 bastante claro que el impuesto debe
incidir sobre el consumidor. ;Como podria pagar un impuesto de la mitad o
de las tres cuartas partes de su produccion una ticera como la que describe el
Sr. Say en el pirrafo siguiente? o

«Vemos, asi, en Escocia tierras pobres cultivadas por su propictario y que
no podrian serlo por ninguna otra persona, Vemos también en el interior ‘de
los Estados Unidos vastos y fértiles terrenos cuyas solas rentas no bastarian
para el mantenimiento de su propietario. Esta; tierras, sin embargo, s¢ cul-
tivan, pero deben serlo por el mismo propietano o, en otras palabras, e.l pro-
pietario ticne que afiadir a la renta —que es poco o nada— los b‘er‘leﬁcms'de
su capital y de su trabajo para poder obtener lo necesario para vivir. Es bien
sabido que algunas tierras, aun cultivadas, no generan ingresos al propietario
cuando ningtn agricultor cstd dispuesto a pagar una renta por ellas, lolcua]
prucba que esas tierras producirdn exclusivamente los beneficios del capital y
del trabajo necesarios para su cultivo» (Say, vol. 1, p. 127).
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CAPITULO XVIII

IMPUESTOS PARA LA ASISTENCIA
DE LOS POBRES

Hemos visto que los impuestos sobre los productos del suelo y sobre los
beneficios del agricultor recaerdn sobre el consumidor de aquellos productos
porque, a menos que el agricultor pueda resarcirse del impuesto mediante un
aumento del precio, el impuesto reducird sus ganancias por debajo del nivel
general de beneficios, lo que le urgird a trasladar su capital a alguna otra ac-
tividad. Hemos visto también que no podria transferir el impuesto al terrate-
niente deduciéndolo de su renta, porque el agricultor que no paga renta
estard, lo mismo que ¢l cultivador de mejores tierras, sometido al impuesto
tanto si éste se establece sobre los productos del suelo como si se establece
sobre los beneficios del agricultor. He intentado asimismo demostrar que si
un impuesto fuera general y afectara de la misma manera a todos los bene-
ficios, industriales o agricolas, no actuaria ni sobre los precios de los bienes ni
sobre la produccién primaria, sino que inmediata y definitivamente seria pa-
gado por los productores. Se ha observado, ademds, que un impuesto sobre la
renta recaerfa unicamente sobre el terrateniente que de ningin modo podria
trasladarlo al arrendatario.

El impuesto para la asistencia de los pobres participa de la naturaleza de
todos estos impuestos ¥, segin las diferentes circunstancias, recae sobre el
consumnidor de productos primarios y otros articulos, sobre los beneficios
del capital y sobre la renta de la tierra. Es un impuesto que recae con un
peso especial sobre los beneficios del agricultor y, por lo tanto, puede con-
siderarse que afecta al precio de los productos del suelo. Segiin el grado con
el que incida bien sobre Jos beneficios industriales, bien sobre los agricolas,
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serd un impuesto general sobre los beneficios del capital y no causard alte-
racién alguna en el precio de los productos del suelo ni en'el de los articulos
manufacturados. En proporcién a incapacidad del agricultor para resarcir-
se del impuesto elevando el precio de la produccién por la parte del mismo
que le afecta especialmente, sers un impuesto sobre la renta y serd el pro-
pictario quien lo pague. Por lo tanto, para saber cémo actija el impues-
to para la asistencia de los pobres en un momento determinado, debemos
averiguar si en ese preciso momento afecta o 1o en el mismo grado a los
beneficios del agricultor y a los del industrial, y también si las circunstan-
cias son tales que permitan al agricultor elevar el precio de la produccién
primaria,

Se afirma que las tasas de pobres gravan al agricultor en proporcién a su
renta y que, por consiguiente, el agricultor que pagara una renta muy pequefia
O que no pagara ninguna en absoluto contribuiria muy poco o nada al im-
puesto. Si fuera verdad, estos impuestos para la asistencia de los pobres, en
tanto en cuanto son pagados por la clase de los agricultores, recaerian com-
pletamente sobre los terratenientes y no podrian trasladarse al consumidor de
los productos del suelo. Pero yo creo que esto no es verdad; los impuestos para
la asistencia de los pobres no se establecen de acuerdo con I renta que
un agricultor paga realmente 2 su propietario, sino que se establecen en pro-
porcion al valor anual de su tierra, tanto si ese valor anual procede del capital
del propietario como si procede del del arrendatario.

Si dos agricultores arrendaran tierras de diferente calidad en la misma
parroquia, pagando el uno una renta de 100 1. al afio por 50 acres de la tierra
mis fértil y pagando el otro la misma suma de 100 L por 1.000 acres de la
tierra menos fértil, si ninguno de los dos intentara mejorar la tierra pagarfan
la misma cantidad en impuestos para la asistencia de los pobres; pero si el
agricultor de la tierra mds pobre, contando con que dispone de un contrato
de larga duracién, fuera inducido, a un coste muy elevado, a desarrollar 1z ca-
pacidad productiva de su tierra con abonos, drenaje, cercamientos, etc., con-
tribuirfa al impuesto para la asistencia de los pobres no en proporcién a la
renta real pagada al propietario, sino en proporcién al valor anual real de Ja
tierra. El impuesto podria igualar o superar la renta, pero, lo haga o no, el
propietario no pagard parte alguna del impuesto. El arrendatario debié de cal-

0 previamente, pues si el precio de la produccién no filera suficiente para
compensarlo por todos los gastos mds la carga adicional del impuesto para la
asistencia de los pobres, no habria emprendido las mejoras. Es evidente, pues,
que en este caso es el consumidor quien paga el impuesto porque se habrfan
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emprendido las mismas mejoras si éste no hubiera (?xistido, y se habria
obtenido la tasa corriente y general de beneficios del capital empleado con un
precio menor del cereal. e

"Tampoco habria supuesto en este caso la mds minima di n_:rencrai e g:il
hubiese sido el propietario mismo quien hubiese hecho esas mejoras elevando
en consecuencia su renta de 100 2 500 1. El impuesto recaeria igualmente
sobre el consumidor, ya que el hecho de que el propietaric gastara una gran
suma de dinero en su tierra dependerfa de la renta —o c%c lo que sueltj, la-
marse renta— que recibiria como una remuneracién, y ésta dependetl'la de
nuevo de que el precio del cereal o el de otros productos del suelo fuera lo su-
ficientemente alto como para cubrir no sétlo esta renta ad:a?nal, sino también
el impuesto al que la tierra estaria sometida. Si al mismo tiempo todo el czi;
pital industrial contribuyese 2l impuesto para la asistencia de los pobres er. ]
misma proporcién que el capital empleado por el agricultor o el prloplitano
en las mejoras de la tierra, dejaria de ser un impuesto parcial sobre los atzng—
ficios del agricultor o el propietario y serfa un impuesto sobre el capit 2 e
todos los productores y, por lo tanto, ya no .podria trasladarse ni al consumidor
de los productos del suelo ni al propietario. Los beneficios del agricultor se
resentirian de los efectos del impuesto en la m1sma'med1da. que los del in-
dustrial, y ni uno ni otro podrian aducirlo como razén para justlﬁ%ar urfii au-
mento en el precio de su producto. Es la reduccién relativa de los bene ‘211051
—y no la absoluta— lo que impide que se invierta el capital en una activida
concreta; es la diferencia de beneficios la que traslada el capital de una acti-
vidad a otra. _ .

Debe admitirse, sin embargo, que en la situacién actua! de los impuestos
para la asistencia de los pobres, una cantidad mayor _dcl 1mpue’sto, con re-
lacién a sus beneficios respectivos, recae sobre el agricultor mds que sobre
el industrial. Al agricultor se le grava de acuerdo con la produccién real cg;e
obtiene, mientras que al industrial sélo de acuerdo con el valor de lqs edi-
ficios en los que trabaja sin que se tenga en cuenta ¢l valor de la maquinaria,
trabajo o capital que pueda emplear. De todo esto se deduce que ¢l agnl—
cultor podrd elevar el precio de su produccu?n por esa diferencia Ll:ota ,
porque como ¢l impuesto recae desigual y particularmente sok,)re sus bene-
ficios, si no se eleva el precio de los productos del suelo tendrd menos mo-
tivos para dedicar su capital a la tierra que para emplearlo en alguna ogra
actividad. 81, por el contrario, el impuesto recayese con mayor fue:t:za sobre
el industrial que sobre el agricultor, podria el primero elevar el precio de sus
mercancias por la cuantia de la diferencia por la misma razén que el agri-
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cultor en circunstancias similares eleva el precio de los productos del suelo.
Por consiguiente, cuando en una sociedad que estd ampliando su agricultura
los impuestos para la asistencia de los pobres inciden con un peso especial
. sobre la tierra, serin en parte pagados por los capitalistas bajo la forma de
una disminucién de los beneficios del capital, y en parte por los consumi-
dores bajo I forma de un aumento de precio de los productos del suelo.
Siendo asf las cosas, bajo determinadas circunstancias, el impuesto puede
incluso resultar ventajoso mas que perjudicial para los propietarios, pues si
el impuesto que paga el agricultor de la tierra peor es, en proporcién a la
cantidad de la produccién obtenida, més elevado que el que pagan los agri-
cultores de las tierras mds fértiles, el aumento en el precio del grano —que
se extenderd a todos los cereales— més que compensard a estos Wltimos por
el impuesto. Esta ventaja se mantendrd mientrag duren sus arrendamientos,
pero después se transferird a los propietarios. Este serfa, pues, el efecto de
los impuestos para la asistencia de los pobres en una sociedad que progresa,
pero en un pais estancado o en decadencia, en la medida en que el capital
no podria ser retirado de la tierra, si se recaudara otro impuesto mis para
el sustento de los pobres, aquella parte de él que recayera sobre la agricul-
tura serfa pagada por los agricultores mientras durasen sus arrendamientos,
pero cuando éstos expirasen recaerian casi completamente sobre los propie-
tarios. El agricultor que durante su arrendamiento anterior hubiese gastado
su capital en mejorar su tierra, si ésta estuviese atin en sus manos, serfz gra-
vado por este nuevo impuesto de acuerdo con el nuevo valor que la tierra
ha adquirido gracias a esas mejoras, y estarfa obligado a pagar esa cantidad
durante su arrendamiento, aunque como consecuerncia de ello sus beneficios
se hayan reducido por debajo de la tasa general, pues el capital que ha gas-
tado puede estar tan incorporado a la tierra que no pueda separarse de ella.
§i, en efecto, €l o su propietario (si éste fuera el que hubiera empleado el
capital) pudieran retirar su capital, y, por lo tanto, reducir el valor anual de
la tierra, el impuesto descenderia proporcionalmente, y como al mismo
tiempo disminuirfa la produccién, su precio subirfa, Se resarciria del im-
puesto cargindolo al consumidor y no recaerfa parte alguna sobre la renta.
Pero esto es imposible, al menos en lo que respecta a una cierta proporcién
del capital, y, por lo tanto, el impuesto serd pagado en esa proporcién por
los agricultores mientras duren sus arrendamientos y por los propietarios
cuando éstos expiren. Si este impuesto adicional recayera con especial se-
veridad sobre los industriales —que no es el caso—, se aftadirfa, bajo las
mismas circunstancias, al precio de sus mercancias, pues no puede haber
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razén alguna para que sus beneficios desciendan por debajo de la tasa ge-
neral de beneficios cuando pueden trasladar fécilmente sus capirales a la

agricultura®.

! En una parte anterior de esta obra [p. 63] he sefialado la diferencia que existe entre 12 zenta
propiamente dicha y la remuneracién pagada con ese nombre al propietario por las ventajas que el
gasto de su capital ha procurado 4 su arrendatario. Pero tal vez no sefialé suficientemente la dife-
rencia que podria surgir de los distintos modos en que puede invertirse este capital. Como una pa;
te de &l —una vez empleado en las mejoras de Ia finca— estd amalgamado inseparablemente con
tierra y tiende a aumentar su capacidad productiva, la remuneracién que se paga al propictario por
su uso fiene estrictamente la naturaleza de la renta y estd sometida a todas las leyes que la rigen.
Tanto si las mejoras han sido emprendidas a costa del propietario como si lo han sido 2 costa del
arvendatario, 5o se Jlevardn 4 cabo salvo que sxista una alta probabilidad de que 1a remuneracién
serd, por lo menos, igual al beneficio que pueda obtenerse de cualquier otro capital disponible de la
misma cuantia. Pero una vez realizadas esas mejoras, ls remuneracién obtenida serd ya siempre de
la naturaleza de la renta y estard sometida a todas sus variaciones, Sin embargo, algunos de estos
gastos s6lo aportan ventajas a la tierra por un periodo limitado y no aumentan permanentemente su
capacidad productiva; al aplicarse a los edificios y otras mejoras Pcrccedms, tienen que renovarse
constantemente y, por 1o tanto, no proporcionan al propietario ningiin aumento permanente en s
renta real.
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CAariTULO XIX

SOBRE LOS CAMBIOS REPENTINOS
EN LOS CANALES COMERCIALES

Una gran nacién industrial estd especialmente expuesta a reveses y con-
tingencias temporales producidos por el traslado de capital de una actividad
a otra. La demanda de productos agricolas es uniforme; no estd sometida a la
influencia de la moda, el prejuicio o el capricho. Los alimentos son indispen-
sables para la vida, y su demanda se mantiene en todas las épocas y en todos
los paises. No ocurre lo mismo con las manufacturas; la demanda de un ar-
ticulo manufacturado determinado estd sometida no sélo a las necesidades,
sino también a los gustos y caprichos de los compradores. Ademds, un nue-
vo impuesto puede destruir la ventaja comparativa que un pafs posefa ante-
riormente en la fabricacién de un articulo determinado, o los efectos de una
guerra pueden elevar ¢l flete y el seguro de su transporte de tal modo que ya
no pueda competir con la industria nacional del pais al que antes se exportaba.
En todos estos casos aquellos que estin implicados en la fabricacién de esos
articulos experimentarin un acusado trastorno y, sin duda alguna, clertas
pérdidas. Y todo esto lo experimentardn no solamente en el momento del
cambio, sino mientras dure el traslado de una actividad a otra de sus capitales
y del trabajo del que pueden disponer.

Estos trastornos no se experimentardn Unicamente en el pais en el que se
originaron tales dificultades, sino que también afectarin a los paises a los que
antes se exportaban sus articulos. Ningtin pais puede importar durante mucho
tiempo a menos que también exporte, o viceversa. Si, por lo tanto, sucede algo
que impida permanentemente a un pafs importar la cantidad acostumbrada
de articulos extranjeros, la fabricacién de algunos de aquellos articulos que
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antes se acostumbraba a cxportar disminuird necesariamente, ¥, aunque pro-
bablemente ¢l valor total de la produccion del pafs no sc verd muy alrerada,
ya que se empleard ¢l mismo capital, no serd, sin cmbargo, ni tan abundante
ni tan barata, y a causa del cambio de actividades se experimentars una per-
turbacién considerable. Si con el empleo de 10.000 libras cn la fabricacién de
articulos de algodén para la exportacién importdramos anualmente 3.000
pares de medias de seda por valor de 2.000 libras, y si debido ala interrupeién
del comercio exterior nos viéramos obligados a retirar cse capital de la fabri

cacitn de algoddn para emplearlo nosotros en la fabricacién de medias, atn
obtendriamos medias por valor de 2.000 libras suponiendo que no se destru-
yera parte alguna del capital, pero en vez de obtener 3.000 pares s6lo podria-
mos obtener 2.500. Al trasladar el capiral de la industria del algoddn a la de
las medias se cxperimentard un gran trastorno, pero no se deteriorard mucho
el valor de la propiedad nacional, aungue pucda disminuir la cantidad de
nuestra produccicn anual .

El inicio de una guerra después de una larga paz o de la paz despuds
de una larga puerra produce generalmente un trastorno considerable del co -
mercio. Altera en gran medida la naturaleza del empleo al que antes se dedi-
caban los respectivos capitales de los distintos paiscs, y durante el intervalo
en el que aquellos se acomodan a las situaciones que las nuevas circunstancias
han hecho mis beneficiosas queda mucho capital fijo sin usar, acaso perdido
completamente, ¥ no cxiste pleno empleo de la mano de obra. La duracién de
€5t0s trastornos serd mis Jarga o mds corta segdn sca la fuerza de la aversion
que la mayorfa de los hombres siente a abandonar aquel cmpleo de su capital
al que llevan mucho tiempo acostumbrados. A veces (ambién se alarga debido
a las restriccionces v prohibiciones a las que dan lugar los recelos absurdos que
prevalecen entre los diferentes Estados de la comunidad comercial,

! «El comercio nos pernvite obtener un articulo en el lugar donde éste se encuentra y llevarlo a
otro donde se va a consumir; nos O1oTgEa, por consiguiente, la capacidad de aumentar su valer por la
diferencia total entre su precio on el primero de esos lugares y su precio ¢n «l segundo (Say, vol. T1,
P- 458}, Cierto, pern ;cdino se le da ese valor adicional® Adadiendo al coste de produccién, en primes
lugar, los gastos de transporte; cn segundo lugar, €] beneficio de los anticipos del caplital realizados
por el comerciante. El articulo vale mis debido a las mismas causus por las que otro articule cual-
.."EUI]era aumenta su Vlil[]l': }1orqu|: Ele l:rnplea MAs mann L-lc Dl:r‘.l CI1 511 pmduccién y tmnsportc ianfes
de ser adguirido por el consunider. Esto no debe citarse como una de las ventajas del comercio.
Cuande examinamos el asunto mis detenidamente encontramos que todos los beacficios del co
mclrcio se resumen cit los medios que nos proporciona de adquizir uo objetos mas valiosos, sine mds
dtiles. )
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Los trastornos que proceden de uu cambio repentino del comercio se con-
funden a mevudo con aquellos que acompafan a una disminucion del capital
nacional v ¢ un estadio retrégrado de la sociedad, y quiza resulte difial seha-
lar algunas caracteristicas que permiran distinguirlos con exactitud.

Sin embargo, cuando tales trastornos acompafian inmediatamente un
cambio de la guerra a la paz, nuestro conocimiento de la existencia de tal
causa hard razonable creer que el fondo para el mantenimiento de los traba-
jadores ha sido mads bicn desviado de su cauce ordinario que matenalmente
dismivuido, y que después de un sufrimiento temporal 1a nacion volveri a re-
cobrar su prosperidad. Debe también recordarse que la situacién de profundo
atraso munca s el estado natural de la sociedad. Los hombres pasan de la ju-
ventud a la madurez, después entran en su decadencia y muerer; pero lus na-
ciones no progresan de esc modo. Es cierto que cuando han alcanzado el es-
tado de maximo vigor puede frenarse su avance ulterior, pero la tendencia
natural es la de continuar durante afios manteniendo sin retrocesos su riqueza
y su poblacién.

En paises ricos y poderosos en los que se invierten grandes capirales en
maquinaria se experimentardn mds trastornos por un cambio repenting en el
comercio quc en paises més pobres en los que proporcionalmente existe una
cantidad mucho menor de capital fijo y una mayor cantidad de capital circu-
lante, y en los que, por consiguiente, s¢ hace més por la mano del hombree,
No e¢s tan dificil retirar el capital circulante de cualquier actividad en la que
esté crupleado como lo es en el caso del capital fijo. A menudo cs impasible
dedicar la maquinaria que ha sido instalada para una industria a los fines de
otra distinta; pero el vestido, la comida v ¢l alojamiento de un rrabajador en
una actividad determinada pueden dedicarse al sostenimiento de un trabaja-
dor en otra actividad diferente, o puede que sea el mismo trabajador ¢l que
reciba la misma comida, vestido y alojamiento aunque su empleo cambie. Sin
embargo, éste ¢s un mal al que debe someterse una nacidn rica, y quejarse de
ello serfa tan poco ruzonable comwo lo serfa que un rico comerciante se la-
mentara porque su barco estd expuesto a los peligros del mar mientras que la
cabafia de su pobre vecino estd a salvo de tales riesgos.

Ni siquicra la agricultura, aunque en menor medida, estd exenta de con-
tingenclas de esa naturaleza. La guerra, que en un pafs comercial interrumpe
el trafico de los Estados, impide a menudo la exportacién de cereal de los pai-
ses donde se produce con menor costo a aquellos que no se eocucntran ¢n
una situacion tan favorable. Bajo tales circunstancias, una cantidad inusual de
capital se transfiere a la agricultura, y ¢l pafs que antes importaba se hace in-
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dependiente de la ayuda extranjera. Cuando la guerra termina desaparecen los
obstdculos a la importacién y comienza una competencia destructiva para el
agricultor nacional de la que no puede sustraerse sin el sacrificio de una gran
parte de su capital. La mejor politica del Estado seriz la de establecer por un
nimero limitado de afios un impuesto sobre la importacién del cereal ex-
tranjero que fuera decreciendo paulatinamente con el tiempo de modo que el
agricultor nacional pudiera tener la oportunidad de ir retirando gradualmente
su capital de la tierra®. Al hacer esto puede que el pais no realice la distribu-
cién més ventajosa de su capital, pero el impuesto temporal al que estaria so-
metido acarrearfa ventajas para una clase en particular, aquella cuya distribu-
cién de capital fue sumamente util para procurar una oferta de alimentos
cuando se frené la importacién. Si a tales esfuerzos realizados en una etapa
de emergencia le siguiera el riesgo de ruina una vez finalizada esta fase, el ca-
pital rehuirfa tal ocupacién. Ademés de los beneficios corrientes del capital,
los agricultores esperarfan ser compensados por el riesgo en el que incurrieron
de una repentina afluencia de cereal y, por lo tanto, subiria el precio para el
consumidor en las épocas en que mis necesita [a oferta, no sélo por ¢l coste
superior que suponc producir el cereal en el pais, sino también por el seguro
que tendria que pagar —en el precio— por el ricsgo especial al que sc ex-
pondria este empleo del capital. Sin embargo, aunque permitir la importacién
de cereal barato aumentara la riqueza del pais (a pesar del sacrificio de capital
que habria de hacerse), scria aconsejable, quizd, imponecrle algtin arancel du-
rante unos pocos afos.

? En el dltimo volumen del suplemento de la Enciclopedia Briténica, articulo «Leyes de cerea-
les y comercios, se encuentran las excelentes sugerencias y observaciones siguientes: «8i pensdramos
en ¢l futare en desandar lo andado para dar tiempo a que se retirase el capital empleado en ¢f cul-
tivo de nuestro pobre suelo para invertirlo en actividades mds Jucrativas, habria que adoptar una es-
cala de aranceles que fuera disminuyendo gradualmente. Podria hacerse distinuir el precio al que
podria aceptarse el grano extranjere fibre de impuestos del Limite actual de los 80 chefines en 4 ¢ 5
chelines por arroba anualmente, hasta que alcance los 50 chelines cuando los puertos puedan abrirse
con seguridad y abolirse el sistema restrictivo para siempre. Cuando este feliz acontecimiento se haya
producido, ya no serd necesario violentar la naturaleza. E! capital y la empresa del pais se dirigirin
hacia aquellas ramas de la industria en las que podemos destacar gracias 4 nuestra situacion geogri-
fica, cardcter nacional o instituciones politicas, El cercal de Polonia y el algodén en rama de Carolina
s¢ Intercambiardn por las mercancias de Birmingham y las muselinas de Glasgow. Fl genuino
espiritu comercial que asegura permanenternente la prosperidad de las naciones es completamente
incempatible con la superficial y sombria politica de monopolio. Las naciones de 12 tierra son como
las provincias de un mismo reino —un intercambsio libre y sin restriceiones produce ventajas tanto
locales como generaless. Todo el articulo merece la mayor atencién; es muy instructivo, estd muy
bien escrito y dernuestra que el autor domina completamente el tema.
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Al examinar la cuestién de la renta descubrimos que con cada incremento
de la oferta de cereal y la consiguiente caida de su precio el capital se retira
de las tierras mas pobres, y las tierras de mejor calidad que ya no pagarian
renta se convertirian en el patrén por el que se regularia el precio natural del
cereal. A 41, el guarter, la tierra de una calidad inferior (que podriamos de-
signar con el n.° 6) puede ser cultivada; a 3 1. 10 s. puede serlo la n.° 552 3 L.,
la n.° 4, y asi sucesivamente. 5i como consecuencia de una permanente 2bun-
dancia el precio del cereal bajara a 3 L 10 s., dejaria de emplearse capital en
la n.° 6, pues sélo cuando el cereal estaba a 4 1. podia obtener beneficios
corrientes sin pagar renta alguna. Por lo tanto, se trasladaria a Ia fabricacién
de otros artfculos con los que habrd de adquirirse e importarse todo el cereal
producido en la n.® 6. Necesariamente en esta actividad el capital serd més
productive para su propietario; de otre modo no lo habria retirado de la otra
actividad, porque st no pudiera obtener més cereal del que producia la tierra
por la que no pagaba renta alguna adquiriéndolo con la mercancia que él
mismo fabrica, su precio ne podria estar por debaje de las 4 L

Sc ha afirmado, sin embargo, que el capital no puede retirarse de la tierra;
que adquicre la forma de gastos que no pueden recuperarse, como abono,
cercas, drenaje, etc., que son inscparables de ella. Esto es verdad hasta cierto
punto; pero el capital que consiste en ganado, ovejas, niaras de heno y cereal,
carretas, etc., si puede retirarse, y sicmpre acaba convirtiéndose en una cuestion
de cilculo si todas estas cosas deben seguir empledndose en la tierra, a pesar dcl
bajo precio del cereal, o si deben venderse y su valor transferirse a otra actividad.

Supongamos, sin embargo, que se ha demostrado aquella afirmacién y que
no se puede retirar parte alguna del capital®. El agricultor continuaria culti-

? Cuando expire ¢l contrato de arrendamiento, cualquier capital que haya quedado fijado a la
tierra debe necesariamente pertenecer al propietario y no a los atrendatarios. Cualquier compen-
sacidn que pueda recibix ¢l propietaric por este capital al arrendar de nuevo su tierra adquirird la for-
ma de renta; pere no s¢ pagara renta alguna si con un capital determinado puede obtenerse mds ce-
real del extranjero del que puede cultivarse en el pais. 5i las circunstancias de lz sociedad requirieran
que se importase cereal y pudieran obtenerse 1.000 guarters cipleando un capital determinado, y si
esta tierra, con €l empleo del mismo capital, produjera 1.100 guarfers, 100 irian necesariamente a la
renta. Pero si pudieran obtenerse 1.200 del extranjero, esta tierra dejaria entonces de cultivarse por-
que ni siquiera produciria la rasa corriente de beneficios. No obstante, esto no es una desventaja por
mucho que haya sido el capital que se haya gastade en la tierra. Ese capital se ha gastado con las
vistas puestas en el aumento de la produccién ~~que, debe recordarse, es el fin dltmo—. ;Qué le
tiene que importar, pues, a la sociedad que la mirad del valor de ese capital se haya hundide o haya
sido aniquilade si obtiens una cantidad anual mayor de produccién? Aquellos que deploran la pér-
dida de capital en este caso sacrifican el fin a los medios.
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vando cereal, y precisamente en la misma cantidad, sea cual sea el precio al
que pueda venderlo, porque no puede interesarle producir menos, y si no em-
pleara as{ su capital no obtendria rendimiento alguno. No se podrfa importar
cereal porque €] preferiria venderlo por debajo de las 3 1. 10's. antes que no
vender nada, y el importador —siguiendo con nuestra hipétesis— no po-
dria venderlo 2 un precio mds bajo. Aunque, en tal caso, a los agricultores que
cultivaban tierra de esa calidad les perjudicaria indudablemente 1a caida del
valor de cambio de los articulos que ellos productan, ¢cémo le afectarfa esto
al pafs? Nosotros produciriamos precisamente la misma cantidad de cada
mercancia, aunque la produccién primaria y el cereal se venderfan a un pre-
cio mucho més barato, El capital de un pafs consiste en sus productos, y como
éstos serfan los mismos que antes, la reproduccién continuaria al mismo rit-
mo. Sin embargo, el bajo precio del cereal garantizaria los beneficios corrien-
tes del capital solamente 4 la tierra n.° 5, que entonces no pagaria renta, yla
renta de todas las tierras de mejor calidad descenderfa; los salarios también
bajarfan y los beneficios aumentarian,

Por mucho que descendiese el precio del cereal, si no pudiera retirarse el
capital de la ierra y no aumentase la demanda, no se producirfa importacién
alguna, pues se producirfa en el pais la misma cantidad que antes. Aunque
habria una distribucién diferente de la produccién y algunas clases saldrian
beneficiadas y otras perjudicadas, el conjunto de la produccién serfa precisa-
mente el mismo, y la nacién globalmente considerada no seria ni més rica ni
mis pobre.

Pero siempre se da 1z ventaja siguiente como resultado de un precio rela-
tivamente bajo del cereal: que es mds probable que la distribucién de la pro-
duccién actual aumente el fondo para el mantenimiento de los trabajadores
porque s¢ asignard una ‘mayor cantidad a la clase productiva en concepto de
beneficios, y una menor a la clase improductiva en concepto de rentas.

Esto es cierto incluso si no se puede retirar el capital de la tierra y debe
emplearse en ella o no emplearse en absoluto. Pero si una gran parte del ca-
pital puede ser retirado, como evidentemente puede serlo, sélo lo ser4 cuando
sea mds rentable para el propietario retirarlo que obligarlo a permanecer
donde estaba. Por lo tanto, sélo serd retirado cuando pueda emplearse mis
productivamente para el propietario y para el piiblico en general, en otra
parte. E] propietario consiente en perder esa parte del capital que no puede
separarse de la tierra porque con la parte que si puede llevarse puede obtener
un valor mayor y una mayor cantidad de produccién primaria que si no per-
diera aquella parte del capital. Precisamente su caso es parecido al de aquel
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hombre que ha instalado maquinaria en su fibrica a costa de grandes gastos,
maquinaria que después se perfecciona tanto a causa de nuevas invenciones
modernas que desciende mucho el valor de los articulos que produce. Sola-
mente seria una cuestién de célculo el decidir si debe abandonar la vieja
maquinaria € instalar la més perfecta, perdiends fodo ¢l valor de la antigua, o
continuar aprovechdndose de su fuerza relativamente menor. Bajo tales cir-
cunstancias, ¢quién le aconsejaria renunciar al uso de la mejor maquinaria
porque deterioraria o aniquilaria el valor de la antigua? No obstante, éste es
el argumento de aquellos a los que les gustaria prohibirnos la importacién de
cereal, pues deterioraria o aniquilaria esa parte del capital del agricultor que
estd para siempre ligado a la tierra. No ven que €l fin de todo comercio es au-
mentar la produccién y que aumentando la produccién, aunque se experi-
menten pérdidas parciales, se incrementa el bienestar general. St fueran co~
herentes, deberfan esforzarse por detener cualquier perfeccionamiento en la
agricultura y Ia industria, de todas las invenciones de maquinaria, pues aunque
contribuyen a la abundancia general y, por lo tanto, al bienestar de todos,
nunca defan de producir en el momento en que se introducen un deterioro o
una aniquilacién del valor de una parte del capital existente de agricultores
¢ industriales®.

L agricultura, igual que las demds actividades, y en especial en una nacién
comercial, estd sujeta a una reaccién que sucede a la accién de un agudo es-
timulo en Ia direccién opuesta. Asi, cuando la guerra interrumpe la importa-~
cién de cereales, la consiguiente elevacién de su precio atrae capital hacia la
tierra, dados los abultados beneficios que tal inversién proporciona; esto pro-
bablemente dard pie al empleo de miés capital y a que la produccién primaria’
llevada al mercado supere la demanda del pais. En tal caso, el precio del ce-
real se hundird como consecuencia de una plétora y las penurias afligirdn a la
agricultura hasta que la oferta media se equilibre con la demanda media.

4 Entre las mejores publicaciones sobre lz inconveniencia de restringir 1a importscion de cereal,
debe citarse el ensayo del coronel Torrens, Ensayo sobre el comercio exterior del cereal. Creo que sus ar-
gumentos no han side rebatidos y que no pueden serlo.
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CAPITULO XX

VALOR Y RIQUEZA:
SUS CARACTERES DISTINTIVOS

«Toda persona es rica o pobre —escribe Adam Smith— segun cl grado
en que pueda disfrutar de las cosas necesarias, convenientes y agradables para
la vida.»

Ast pues, cl valor se distingue esencialmente de la riqueza porque el pri-
mero no depende de la abundancia, sino de la dificultad o facilidad de la pro-
duccion, El trabajo de un millén de hombres en la industria producird siem-
pre ¢l mismo valor, pero no siempre producira la misma riqueza. En un
estadio determinado de la sociedad, un millén de hombres pueden producir
el doble o ¢l triple de la cantidad de riqueza {«cosas necesarias, convenientcs
v agradables») del que podian producir cn otro gracias a la invencion de la
maquinaria, el perfeccionamiento de la habilidad, una mejor divisién del tra-
bajo o ¢l descubrimiento de nuevos mercados donde pueden llevarse a cabo
intercambios més ventajosos, pero a cuenta de ello no afiadirdn nada al valor,
pues todas las cosas aumentan o disminuyen de valor en proporcién a la fa-
cilidad o dificultad de producirlas o, en otras palabras, cn proporcion a la can-
tidad de trabajo empleado en su produccion. Supongamos que con un capital
determinado el trabajo de un cierto nimero de hombres produce 1.000 pares
de medias y que debido al perfeccionamiento de la maquinaria el mismo ni-
mero de hombres pucde producir 2.000 pares, o que pueden continuar pro-
duciendo 1.000 parcs y, ademds, 500 sombreros; en tal caso, el valor de los
2.000 pares de medias o de los 1.000 pares y los 500 sombreros no serd ni
mis ni menos que el de los 1.000 pares de medias antes de que se introduje-
ra la maquinaria, pues serfan ¢l producto de la misma cantidad de trabajo. Sin
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embargo, ¢l valor de la cantidad total de las mercancias habrd disminuido por-
que, aunque el valor de la mayor cantidad producida como consecuencia de
las mejoras ser exactamente el mismo que el de la menor cantidad que se
roducia antes de que éstas se hubicran introducido, también ticne fugar un
efecto cn la parte de los bienes ain no consumidos que se fabricaron antes de
las mejoras. El valor de aquellos bienes se reducird en tanto en cuanto, can-
tidad por cantidad, deben descender al nivel de los bienes producidos con to-
das las ventajas de las mejoras; y la sociedad, a pesar de haberse aumentado
sus biencs, riquczas y medios de procurarse satisfacciones, dispondréd de una
menor cantidad de valor. Al aumentar constantemente la facilidad de la pro-
duccion disminuimos constantemente cl valor de algunas de las mercancias
que se producian con anterioridad, annque con los mismos medios no solo
aumentamos la riqueza nacional, sino también la capacidad de la produccion
en el futuro. Muchos errores en economia politica se deben a errores sobre
esta cuestion; surgen de considerar que un aumento de la riqueza y un au-
mento del valor significan lo mismo, y de nociones infundadas sobre lo que
constituye una medida cstindar del valor. Algunos consideran el dinero como
la medida del valor y, segin eflos, una nacion serd rnds rica o mds pobre se-
gin que pueda obtencrse mds © menos dinero por el intercambio de articu-
Tos de todas clases. Otros creen que cl dinero es un medio muy conveniente
para el intercambio, pero no consideran que sea una medida adecuada para
estimar ¢l valor de otras cosas; para cllos la auténtica medida del valor cs el
cereal’, y un pafs seré rico o pobre segiin la mayor o menor cantidad de cc-
real’ que pueda intercambiarse por sus mercancias. Por otra parte, hay otros
que consideran que un pais € rico © pobre segn la cantidad de trabajo que
puede adquirir. Pero ¢por qué ha de ser la medida del valor el oro, el cereal o
el trabajo, mejor que el carbon o el hierro o que ¢l pafio, el jabén o las velas
y otras de las necesidades del trabajador? ¢Por qué, en definitiva, tendria que
<er una mercancia o todas las mercancias juntas el patrén de medida cuando
zal medida estd a su vez sometida a fluctuaciones en el valor® El cereal, tan-

1 Adam Smith escribe: «la distincién entre precio nominal y real de las mercancias no €s un
asunto de mera especulacién, sino gue puede a veces resultar en la prictica de gran utilidad». Estoy
de acuerde con &, pero el precio real del trabajo y de las mercancias no se determina mejor pof su
precioc en bienes —1a medida real de Adam Smith-— que por su precio en oro y plata, su medida
nominal, Solamente se le paga al wrabajador un precio realmente alto por su trabajo cuando con su
salario pucda adguirir el producto de una gran cantidad de trabajo.

2 En el vol. I, p. 108, el S5 Say deduce que la plata tienc ahora el mismo valor que en el reina-
do de Luis XIV porque «la misma cantidad de plata comprara la misma cantidad de cereals.
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to como el oro, puede variar un 10, 20 o 30% con relacién a otras cosas por
la dificultad o facilidad de la produccién. ;Por qué deberiamos siempre decir
que SOn €8s Otras cosas las que han variado y no el cereal? La tinica mercan-
cfa que es invariable es la que en todo tiempo requiere el mismo sacrificio de
fatiga y trabajo para producirla. No conocemos ninguna mercancia de esa na-
lt:ralcza,_ pero podemos hablar y discutir sobre clla hipotéticamente como si
tiﬁc{‘:(;rsloa?il;an;os, ylpucde que as{ aumentemos nucstros conocimientos cien-

mostrar claramente la absoluta inaplicabilidad de todas las medidas
que han sido adoptadas hasta ahora. Pero, aun suponiendo que alguna de es-
tas medidas fuera una medida correcta del valor, no lo serfa de la ri?]ucza por-
que ésta no depende de aquél. Un individuo serd rico o pobre en funcin;n de
la cantidad de bienes de primera necesidad y de articulos de Iujo de los que
pucda disponer y que, independientemente de que su valor de cambio en di-
nero, r:crcal o trabajo sea alto o bajo, contribuirdn del mismo modo a la sa-
tisfaccién de su propietario. ¥s debido a la confusién de las ideas de valor
riqueza por lo que se ha llegado a afirmar que disminuyendo la cantidad d}rj
mercancias —es decir, bienes de primera necesidad, comodidades y cosas
agradables para la vida— debe aumentar la riqueza. Esto no podria ne arsc
si €l valor fuera la medida de la riqueza, pues cl valor de los bienes aurr;genta
debido a su escasez; pero si Adam Smith estd en lo cierto, si las riquezas con-
sisten en las cosas necesarias y gratas para la vida, éstas no pucden aumentar
por una disminucién de la cantidad.

Es cierto que un individuo que posee un bien escaso cs mds rico si gracias
a eso puede disponer de mds cosas neccsarias y gratas para la vida hurnana;
pero en la medida en que el conjunto general del cual cada individuo extrac
su riqueza disminuye por todo lo que cada individuo toma de é€l, la parte
de los otros individuos debe disminuir necesariamente en proporciér,l al grado
en que este individuo privilegiado sea capaz de apropiarse de una cantidad
mayor.

51 el agua escaseara —dice Lord Lauderdale— y sélo un individuo la po-
seyera en exclusiva, aumentarfa su riqueza, porque entonces ¢l agua tendria
valor; y si la riqueza consistiera en la suma de las riquezas individuales, se in-
crementaria también por los mismos medios. Indudablemente aumentarfa la
riqueza de ese individue, pero en la medida en que el agricultor deba vender
una parte de su cereal, el zapatero una parte de sus zapatos y todos los indi-
viduos dedicar una parte de sus posesiones al dnice propésito de obtener el
agua que antes obtenian gratis, sern mds pobres debido a la cantidad total
de bienes que deben dedicar a este propésito, y el propietario del agua se be~
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neficiard precisamente por la cantidad de lo que pierden ellos. Toda la socie-
dad disfruta de la misma cantidad de agua y la misma cantidad de bienes,
pero se distribuyen de modo diferente. Fsto es asf, sin embargo, suponiendo
un monopolio del agua mis que una escasez de ella, Si fuera escasa, la rique-
za del pais y [a de los individuos disminuiria realmente en tanto en cuanto sc
les privaria de una parte de sus satisfacciones. No solamente tendria el agri-
cultor menos cereal para intercambiar por otros bienes necesarios o deseables
para €l, sino que a él y a cualquier owro individuo se les recorta el disfrute de
una de las cosas mas necesarias; no s6lo habrix una diferente distribucién de
la riqueza, sino una pérdida real de ella.

Podria decirse, pues, de dos paises que poseyeran cxactamente l2 misma
cantidad de todas las cosas necesarias y agradables para la vida que son igual-
mente ricos, pero el valor de sus riquezas respectivas dependerd de la relativa
facilidad o dificultad con que fueron producidas. Porque si una pieza de ma-
quinaria més perfeccionada nos permitiera, sin afiadir més trabajo, hacer dos
pares de medias en vez de uno, por una yarda de pafio se daria en cl inter-
cambio el doble de cantidad. 51 un desarrollo similar se produjera en la fa-
bricacién de pafios, las medias y los pafios se cambiarian en la misma pro-
porcién que antes, pero ambos habrin perdido valor porque al cambiarlos por
sombreros, oro u otros bienes en general habrd que entregar el doble de can-
tidad que antes. Si se extiende el progreso a la produccidén de oro y a Ia de to-
das las demds mercancias, todas recuperardn sus proporciones anteriores. Se
producird anualmente el doble de bienes en el pais y, por lo tanto, su riqueza
se doblara, pero esta riqueza no habrd aumentado de valor.

Aunqgue Adam Smith ha dado una descripcidn correcta de la riqucza
~—que he citado en mds de una ocasién—, después la explica de un modo di-
ferente y dice que «an individuo serd rico o pobre seglin la cantidad de tra-
bajo que pueda adquirir». Ahora bien, esta descripaién difiere esencialmente
de la otra e, indudablemente, es incorrecta. Supongamos que aumentara la
productividad de las minas de modo que disminuyera el valor del oro y de la
plata debido a la mayor facilidad de su produccidn; o que Jos terciopelos se
fabricaran con mucho menos trabajo que antes reduciéndose su valor a la mi-
tad de su valor anterior. La riqueza de todos aquellos que quisieran adquirir
estos biencs aumentaria. Algunos aumentarian su cantidad de plata, otros
comprarfan cl doble de terciopelo, pero con la posesidn de esa plata o tercio-
pelo adicionales no podrian emplear més mano de obra que antes, porque
como el valor de cambio del terciopelo y de la plata habria bajado deberfan

desprendcrse proporcionalmente de més cantidad de estos bienes para ad-
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quirir un dia de trabajo. La riqueza, pues, no puede estimarse por la cantidad
de trabajo que con ella se puede adquirir.

De todo lo expuesto hasta aqui s deduce que la riqueza de un pais pue-
de aumentarse de dos maneras: bien empleando una parte mayor de los in-
gresos en ¢l mantenimicnto del trabajo productive (con lo cual no solamen-
tc aumentard la cantidad sino también al valor del conjunto de los bienes),
bien —sin emplear mas trabajo adicional— haciendo mis productiva la mis-
ma cantidad {con lo cual aumentaria la abundancia pero no el valor de los
bienes).

En el primer caso no sélo se hariz rico ¢l pais, sino que aumentaria el va-
lor de sus riquezas. Se haria rico debido a la austeridad; disminuiria sus gas-
tos en objetos de lujo y diversiones y emplearia ese ahorro en la produccidn.

En el segundo caso no tendria que darse necesariamente ni una reduccién
en cl gasto en articulos de lujo y diversiones ni un aumento en la cantidad de
trabajo productivo empleado, sino que con la misma cantidad de trabajo se
produciria mds; aumentaria la riqueza pero no el valor. De estas dos mancras
de aumentar la riqueza debe preferirse esta tiltima, porque produce el mismo
efecto sin que tenga que producirse una disminucién o privacién de satisfac-
clones que si se produce necesariamente en ¢! primer caso. El capital es aque-
lla parte de la riqueza de un pais que se emplea con vistas a una produccién
futuray puede aumentarse de la misma manera que la riqueza. Un capital adi-
cional scrd igualmente eficaz en la produccién de riqueza futura tanto si se
obtiene gracias al perfeccionamiento de la habilidad v la maquinaria como si
se obtiene por el empleo reproductivo de mas ingresos; porque la riqueza
siempre depende de la cantidad de biencs producidos sin tener en cuenta la
facilidad con la que se hayan procurado los instrumentos utilizados cn la pro-
duccién. Una cantidad determinada de ropa y provisiones mantendr4 ¥ em-
pleard el mismo nimero de seres humanos ¥, por lo tanto, procurari la mis-
ma cantidad de trabajo, tanto si se requicre para su produccién el trabajo de
100 o de 200 hombres; pero tendran el doble de valor si se emplean 200 en
su produccién.

Me parece que el Sr. Say, a pesar de las correccioncs que ha realizado en
la cuarta y ultima edicién de su obra Traité d*Feonomie Politigue, ha dado una
definicién de riqueza y valor singularmente desafortunada. Considera que es-
tos dos términos son sinénimos, y que un individuo es rico en proporcién al
aumento del valor de sus posesiones y si puede disponer de bienes en abun-
dangla. «El valor de los ingresos —escribe— aumenta si pueden procurarle
(no importa por qué medios) una mayor cantidad de productos.» De acuer—
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do con el Sr. Say, si se duplicara la dificultad de producir pafios y, por lo tan-
to, tuvieran €stos que intercambiarse por el doble de la cantidad de los bie-
nes por los que se intercambiaban antes, su valor se duplicaria —con o cual
estoy completamente de acuerdo—, pero si existiese alguna facilidad especial
en la produccién de los bicnes y no se dicse ninguna dificultad afiadida en la
de los pafios y, por consiguiente, los pafios se intcrcambiaran como antes por
el doble de la cantidad de bienes, el Sr. Say seguirfa afirmando atin que los
pafios han doblado su valor, mientras que —segin mi punto de vista— de-
berfa decir que los pafios retuvieron su valor anterior mientras que aquellos
otros bienes cayeron a la mitad de su valor anterior. Se contradice el St Say
cuando, por un lado, afirma que debido a la facilidad de la produccién pue-
den producirse dos sacos de cercal con los mismos medios con los que antes
s6lo se producia uno y que, por lo tanto, el valor de cada saco caerd a la mi-
tad de su valor anterior, ¥, por otro, que ¢l sastre que cambia su pafio por dos
sacos de cereal obtendré el doble del valor que obtenia antes cuando sélo po-
dfa obtener un saco a cambio de sus paiios. Silos dos sacos valen ahora lo que
antes valia uno, obtiene, evidenternente, €l mismo valer y no mds; obtiene, en
realidad, el doble de cantidad de riqueza, doble cantidad de utilidad, doble
cantidad de lo que Adam Smith Hama valor de uso, pero no doble cantidad
de valor y, por Io tanto, el Sr. Say no pucde estar cn lo cierto al considerar que
el valor, la riqueza y la utilidad son sinénimos. En realidad existen muchas
partes de la obra del Sr. Say a las que podria referirme confladamente para
corroborar la docirinia que mantengo respecto z la diferencia esencial que
existe entre valor v riqueza, auncue he de confesar tamnbién que hay otros pa-
rrafos en los que se defiende la doctrina contraria. No puedo transigir con
esos parrafos v los he destacado enfrentindolos unos con otros para que ¢l
St. Say pueda, suponiendo que e conceda el honor de reparar en estas ob-
servaciones en tna futura edicién de su obra, dar una explicacion de sus pun-
tos de vista que termine con estas dificultades que, como yo mismo, muchos
otros s¢ han esforzado en exponerle.

1. En realidad, en cl intercambio de dos productos nosotros intercam-
biamos sclamente los servicios productivos que se han utilizado para
crearlos (p. 504).

2. Laverdadera carestia es la que se deriva del coste de produccién. Un
bien verdaderamente caro es el que cucsta mucho producir (p. 497).

3. Elvalor de todos los servicios productivos que han de ser consumidos
para crear un producto constituye su coste de produccién (p. 505).
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Es la utilidad la que determina Ja demanda de un bien, pero es el
coste de su produccién lo que limita el alcance de sn demand,
Cuando su utilidad no eleva su valor hasta el nivel de su coste de
produccién, el bie zio vale lo que cuesta. Esto es una prueba de que
los servicios productivos deberian emplearse en la creaciin de un
bien de un valor supesior. Los poseedorcs de fondos productivos, es
decir, aquellos que disponen de trabajo, terra o capital, estén cons-
tantermnente ocupados en comparar ¢l coste de produccién con el va-
lor de las cosas producidas o, lo que viene a ser lo misme, en com-
parar cl valor de los diferentes biencs entre si porque el coste de
produccién no es nada mds que ¢l valor de los servicios productivos
consumidos en la realizacién de un producte; y el valor de un servi-
cio productivo no es nada mds que el valor del bien que resulta de
¢l. Elvalor de un bien, el valor de un servicio productivo y el valor
del coste de produccién son todos, pues, valores similares si se deja
que las cosas sigan su curso natural.

El valor de los ingresos aumenta si pueden producir (no se especifi-
¢z con qué medios) una mayor cantidad de productos.

El precio es la medida del valor de las cosas y su valor s la medida
de su utilidad {vol. II, p. 4).

Los intercambios realizados con libertad muestran en la época, en el
lugar y cn el estadio de la sociedad en los que vivimos el valor que
los hornbres conceden a los objetos que intercambian (p. 466).
Producir significa crear valor dando utiidad 2 una cosa o aurnentan-
do la que ya posee y estableciendo, por consiguiente, una demanda
para ¢lla, lo que constituye la primera causa de su valor (vol. LI,
p. 487).

La utilidad que se crea constituye un producto. El valor de cambio
resultante no es mis que la medida de esta utilidad; Ja medida de la
produccion que ha tenido lugar (p. 490).

La utilidad que las gentes de un determinade pais encuentran cn un
producto no puede apreciarse mas que por el precio que estin dis-
pucstos a pagar por €l (p. 502).

Este precio cs la medida de la utilidad que ese producto tiene seglin
la opinidn de los hombres; de la satisfaccién que experimentan por
su consumo, pues preferirfan no consumir esa utilidad si por el pre-
clo que cuesta pudiesen adquirir otra utilidad que les produjera una
satisfaccion mayor (p. 506).
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12. La cantidad de todos los otros bienes que una persona puede obte-
ner inmediatamente a cambio de un bien del que quiere disponer es
siempre un valor no sujeto a discusién (vol. II, p. 4).

Si no existe mis carestia que la que se deriva del coste de produccién (véa-
se 2), ;c6mo puede decirse que un bien aumenta su valor (véase 5) si no au-
menta su coste de produccién?, ssolamente porque se cambiard por mis bie-
nes baratos, por més bienes cuyo coste de produccién ha disminuido? Cuando
doy por una libra de oro 2.000 veces mds pafio que por una libra de hie-
rro, ;prueba eso que concedo 2.000 veces mis utilidad al oro de la que con-
cedo al hierro? Desde luego que no; solamente prueba —como ha admitido
el St. Say (véase 4)— que el coste de produccién del oro es 2.000 veces ma-
yor que el coste de produccién del hierro. Si el coste de produccién de los dos
metales fuera igual, daria el mismo precio por ellos, pero si la utilidad fuera la
medida del valor, es probable que pagara mis por el hierro. Es la competen-
cia entre los productores «que estin constantemente ocupados en comparar el
coste de produccién con el valor de las cosas producidas» (véase 4) lo que re-
gula el valor de los diferentes bienes. S, por lo tanto, entrego un chelin por
una hogaza de pan y 21 chelines por una guinea, eso no constituye prueba al-
guna de que yo considere que ésa es la medida comparativa de su utilidad.

En el n.° 4 el Sr. Say sostiene apenas con alguna variacién la doctrina que
yo defiendo sobre el valor. En sus servicios productivos €l incluye los servi-
cios prestados por la tierra, el capital y el trabajo; en los mios incluyo sélo el
capital y el trabajo, excluyendo completamente a la tierra. La diferencia entre
nuestros puntos de vista estriba en el modo diferente en que consideramos la
renta; yo siempre la considero el resultado de un monopolio parcial que nun-
ca regula realmente el precio sino que mds bien es el efecto de él. Soy de la
opinién de que si todos los terratenientes renunciaran a la renta, los produc-
tos de la tierra no serian mds baratos, porque existe siempre una parte de esos
mismos productos por los que no se paga ni puede pagarse renta, pues el ex-
cedente producido sélo es suficiente para pagar los beneficios del capital.

Como conclusién, aunque no existe nadie mas dispuesto que yo a estimar
en-todo su valor las ventajas que resultan para todo tipo de consumidores de
la abundancia y baratura de los bienes, no puedo estar de acuerdo con el
Sr. Say cuando considera que el valor de un bien puede medirse por la abun-
dancia de otros bienes por los que puede intercambiarse. Comparto la opinién
de un distinguido escritor, el Sr. Destutt de Tracy, que afirma que «medir una
cosa es compararla con una determinada cantidad de la misma cosa que to-
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mamos como patrén de medida, como unidad. Medir, pues, para determinar
una longitud, un peso, un valor consiste en encontrar cudntas veces contienen
metros, gramos, francos, en una palabra, unidades del mismo género». Un
franco no es una medida de valor para todas las cosas, pero si para una can-
tidad del mismo metal del que estan hechos los francos, a no ser que los fran-
cos y las cosas que han de ser medidas puedan referirse a alguna otra medi-
da comiin a ambos. Pienso que esto puede ser porque ambos son el resultado
del trabajo y, por lo tanto, el trabajo es la medida comin por el que puede es-
timarse su valor real y su valor relativo; y me alegra poder afirmar que ésa €s
también la opinién del Sr. Destutt de Tracy’. Dicho autor escribe: «Como es
indudable que sélo nuestras facultades fisicas y morales son nuestra riqueza
original, el empleo de esas mismas facultades en un trabajo de cualquier es-
pecie constituye nuestro tesoro original, y es siempre por este empleo como
se crean todas las cosas que llamamos riqueza; las que son realmente necesa-
rias tanto como las que son meramente agradables. Es cierto, también, que
todas estas cosas representan s6lo el trabajo que las ha producido, y si tienen
un valor o incluso dos valores distintos, s6lo pueden derivar del trabajo del
que emanan.

Comentando las excelencias e imperfecciones de la gran obra de Adam
Smith, el Sr. Say le imputa como un error el que «atribuye sélo al trabajo del
hombre la capacidad de producir valor. Un andlisis m4s correcto nos muestra
que el valor se debe a la accién del trabajo o, més bien, a la actividad del hom-
bre combinada con la accién del capital y con la de aquellos agentes que apor-
ta la naturaleza. Su ignorancia de este principio le impidi6 establecer la ver-
dadera teoria de la influencia de la maquinaria en la produccién de riqueza.

Contra la opinién de Adam Smith, escribe el Sr. Say en el capitulo cuar-
to sobre el valor que otorgan a los bienes los agentes naturales como el sol, el
aire, la presién atmosférica, etc., que a veces sustituyen al trabajo humano y
en ocasiones colaboran con ¢él en la produccién®. Pero estos agentes natura-

} Eléments d'idéologie, vol. IV, p. 99. En esta obra el Sr. de Tracy ofrece un tratado (il e inteli-
gente sobre los principios generales de la economia politica, pero lamento tener que afiadir que con
su autoridad apoya las definiciones que el Sr. Say ha hecho de las palabras «valors, «riqueza» y «uti-
lidads.

* «El primer hombre que descubrié cémo ablandar los metales mediante el fuego no es el crea-
dor del valor que ese proceso afiade al metal fundido; ese valor es el resultado de la accién fisica del
fuego afiadido al trabajo y al capital de aquellos que se procuraron ese conocimiento.» «Debido a
este error, Smith ha llegado a la falsa conclusién de que el valor de toda la produccién representa el
trabajo reciente o anterior del hombre o, en otras palabras, que la rigueza no es nada mds que trabajo
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les, aunque aumentan considerablemente el valor de uso, nunca aumentan el
valor de cambio del que habla el St. Say: tan pronto como con la ayada de las
méagquinas o debido al conocimiento de la filosofia natural se obliga a los agen-
tes naturales a rcalizar el trabajo que antes hacian los hombtes, ¢l valor de
cambio de ese trabajo disminuye. Si diez hombres mueven un molino de ce-
real v se descubre que gracias a la ayuda del viento o del agua puede ahorrar-
se el trabajo de cstos hombres, inmediatamente caerd el valor de la harina que
es en parte el producto del molino en proporcidn a la cantidad de trabajo aho-
rrado, v la sociedad serd mis rica por los bienes que el trabajo de estos diez
hombres puede producir al no haber disminuide en modo alguno el fondo
destinado 2 su mantenimiento. Al Sr. Say le pasa constantementc inadverti-
da la diferencia csencial que existe entre el valor de uso y el valor de cambio.
El St. Say acusa al Dr. Smith de no haber tenido en cuenta el valor que
los agentes naturales y la maquinaria aportan a los bicnes porque considera
que el valor de todas las cosas deriva del trabajo del hombre. Pero a mi no me
parece que esta acusacién csté justificada, porque en ninguna parte Adam
Smith menosprecia los scrvicios que nos prestan la maquinaria y csos agen-
tes naturales, sino que muy acertadamente distingue la naturaleza del valor
que afiaden a los bienes; son \tiles para nosotros porque aumenta Ja cantidad
de la produccién, hacen mis ricos a los hambres, aumentan el valor de uso,
pero, como realizan gratuitamente si trabajo, como no se paga nada por ¢l
uso del aire, ¢l calor o el agua, la ayuda que nos proporcionan no aumenta cn
absoluto €l valor de cambio.

acumulade; de lo que se dedice como segunds consecuencia, igualmente  fabia, que el trabago es la sola medi-
da de Iz vigueza o del walor de la produccidnn {cap. 1V, p. 31). Las conclasiones a las que llega el Sn
Say son sblo suyas ¥ no del D Swmith; son conclusiones correctas st no se hace distincidn alguna
entre valor ¥ riqueza, ¥ en este parrafo el St Say no hace ninguna. Pero, aunque Adam Smith, que
definié Ja riqueza como la abundancia de bienes necesarios, comodidades y cosas agradables para la
vida, hubiese admitidle que las maquinas y los agentes naturales han aumentado mucho las riquevas
del pais, no habria admitide que hubiesen afadide nada af valor de esas mismas riquezas.
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CAPITULO XX1I

LOS EFECTOS DE LA ACUMULACION
SOBRE LOS BENEFICIOS Y EL INTERES

Debido a todo lo que se ha dicho sobre los beneficios del capital, podri:
pa‘recer que ninguna acumulacién de éste hard disminuir los berlljeﬁci’c:}; pe;‘j
i:ilar;icnteg?cntz abno ser que cxista alguna causa constante que haga subir los
a 0s. 51 sctl-: %) laran,_rrlplicaran o cuadruplicaran los fondos para el man-
gUirrr.;lle;lﬁti1 ‘ ;301?63 tral?(s:tljac:iorn}:ls, ya 1o habria ninguna dificultad para conse-
gur el i Crecig?llicrldj_?“ el gmbres que esos fondos pueden emplear. Pero
Cohdoa B ahmentgs ; ;cu ta para hacer aumentar de forma constante la
mantendrian la misma eﬁ[;;’;ﬁﬁfgﬂf:'ﬂf?“{“? o ﬁél'ldos i or 10

. abajadores. St i
constantemente con la misma facilidad losjarticulos deS;riﬁSrf rg:cea;}glzndtai
trabajados, no habria una alteracion permanente ni ¢n Ja tasa de beneﬁ;o ¢
cn los salarios, cualquicra que fuera la cantidad de capital acumulado. Sin -
bargo, {Gxdam Smith atribuye uniformemente la caida de bencficios a | o
mulacién de capital y a la competencia que resulta de ello, sin advcrtira i
ca la'crcqcntc dificultad de proveer dc alimentos a un ;nimero ma Onug—
trabajadores que empleard el capital adicional. «El aumento del ca italy—r- -
c1_"1be—, que cleva _los salarios, tiende a reducir los beneficios. Cua%do el sz:
pital de muchos ricos comerciantes afluye a la misma actividad, su muta
(C:Iompetencm tiende naturalmente a reducir sus bencficios, y cuan’do si: proﬁ
Scucrzz 9}11123??5?;03 ;{é{ngj?te flc capital en todas 12.18 diferentes actividades que
o renizen cn la so 1e' ad, esa misma competencia producird el mismo efec-

cn todus ellas.» Adam Smith esta hablando aqui de un aumento de los sa-
larios, pero sc trata de un alza temporal producida por un aumento de los ‘fog-
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dos anterior al aumento de la poblacién, y parece no darse cuenta de que, al
mismo tiempo que aumenta ¢l capital, aumenta en la misma proporcidn ¢l
trabajo que realizard ese capital. Sin embargo, el Sr. Say ha demostrado de un
modo més satisfactorio que no existe ninguna cantidad de capital que no pue-
da emplearse en un pais, pues la demanda solamente estd limitada por la
produccién. Nadie produce sine con vistas al consumo o 2 la venta, y nadie
vende sino con la intencién de conseguir otros bienes que pueden serle in-
mediatamente titiles o necesarios para una futura produccién. Por lo tanto, al
producir, un individuo se convierte necesariamente o bien en el consumidor
de sus propios bienes o bien en el comprador o consumidor de los bienes de
otras persanas. No cabe suponer que se mantenga mal informado durante lar-
go tiempo sobre los bienes que mds ventajosamente puede producir para con-
seguir los objetivos que se ha propueste, fundamentalmente la posesion de
otros bicnes; y, por lo tanto, no ¢s probable que continde produciendo un bien
para ¢l que no existe demandal. ‘ ’
Por lo tanto, en ningin pais puede acumularse cantidad alguna de capital
que no pueda emplearse productivamente 2 menos que los salarios se cleven
tanto a consccuencia del encarecimiento de los productos de primera necesi-
dad y se reduzcan, por consiguiente, los beneficios del capital que cese el es-
timulo para la acumulacién?®. Mientras los beneficios del capital sean al"cos,vlc‘)s
individuos tendrdn un motivo para acumular, y siempre que haya un indivi-
duo con descos insatisfechos, se demandarin més bienes, y si tiene un nuevo
valor que ofrecer a cambio de esos bienes, serd una demanda efectiva. Si se le
dieran diez mil libras a un individuo que dispone de 100.000 1. a} afio, no las
guardarfa en un cofre bajo lave, sino que aumentaria sus gastos en 10.000 1.,
las emplearfa de un modo productivo o se las prestaria a alguna otra persona
con cse mismo propésito. En cualquier caso aumentaria la demanda, aunque
fuera para objetos diferentes. Si aumentara sus gastos, su demanda efectiva se

! Adam Smith menciona a Holanda como ¢jemplo de una caida de los beneficios debids_l ala
acumulacion de capital y @ la consiguiente sobrecarga de todas las actividades. <Allj el Goblcrrfo
toma prestado al 2% y los pasticulares solventes 2l 3%.» Pero deberia r::corda_rsc que Holanda se vio
obligada a importar casi todo el cereal que consumia, y al gravar con Tuertes impuestos los ?.mculos
de primera necesidad de los trabajadores, aumentd ain mis Jos salarios. Estos hechos explican por
si mismos la baja rasa de beneficios ¢ interés en Holanda.

? ¢Concuerda lo que viene a continuacidn con el principio det St 3ay? «Cuanto més ab'unclam
tes sean Jos capitales disporables en proporcidn a la capacidad de m\.re:tir‘los. mis descenderd la tasa
de interés sobre los préstamos de capital» (vel. IT, p. 108). Si todo el capital puede emplearse en un
pais, geémo puede decirse que es abundante comparado con el grado en que puede ser erpleado?
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referiria probablemente a edificios, muebles u otras cosas por el estilo. Si in-
virtiera sus 10.000 1. de un modo productivo, su demanda efectiva se referi-
riz a alimentos, ropa y materias primas que darian empleo a nuevos trabaja-
dores, pero aun asi seguiria siendo demanda®.

Los productos se compran siempre con productos o con servicios; el di-
nero sélo es el medio por el cual se realiza el intercambio. Puede producirse
tanta cantidad de una mercancia que se dé tal superabundancia en el merca-
do que no haya manera de compensar el capital gastado en producirla. Pero
este no puede ser el caso de todas las mercancias. La demanda de cereal est4
limitada por el namero de bocas que pueden comerlo, y la de los zapatos y
abrigos, por el nimero de personas que pueden usarlos. Pero aunque una co-
munidad, o parte de ella, pueda tener tanto cereal, sombreros y Zapatos ¢omo
pueda o desee consumir, no puede decirse lo mismo de todas las cosas que
produce la naturalcza o la industria. Algunos hombres consumirian mas vino
si pudieran procurérsclo; otros, teniendo vino suficiente, desearfan aumentar
la cantidad o mejorar la calidad de sus mucbles, Otros desearfan adornar sus
Jardines o agrandar sus casas. El deseo de hacer todo o parte de esto anida en
el corazén del hombre; no se requiere nada mis que los medios, y nada pue-
de suministrar esos medios sino un aumento de la produccisn. S ¥O tuviera
alimentos y articulos de primera necesidad a mi disposicién, no tardarfa mu-
cho tiempo en procurarme trabajadores que me permitieran poseer algunos
de los objetos que considero mis Gtiles o descables.

* Adam Smith eseribe: «Cuando ¢l producto de cualquier rama de la industria supera lo que re-
quiere la demanda del pajs, el excedente debe erviarse al extranjero e intercambiarse por slgo para
lo que si exdsta demanda. Sin esa exportacién cesaria una parte del trabajo productivo del pais y dis-
minuiria e] valor de su produccién anual. Generalmente la tierra y el trabajo de Gran Bretafia pro-
ducen mds cereal, ropa de lana y manufacturas mecalicas de lo que demanda el mercade nacional.
Por lo tanto, el excedente debe enviarse al extranjero ¢ intercambiarse por algo para lo que ¢ exista
demanda. Sélo por medio de esa exportacién puede ese excedente adquirir el valor suficiente para
compensar el trabajo y los gastos dedicados 2 producirlos. Une podriz pensar por el parrafo ante-
rior que Adam Smith habia llegado a la conclusién de que necesariamente tenfamos que produci
un excedente de cereal, géneros de lana y ferreteria y que el capital que los produjo no podiia em-
plearse de otro mode. Sin embargo, el modo en que va 2 emplearse ¢l capital es siempre un asunto
de eleccién y por lo tanto no puede haber nunca por mucho tiempo un excedente de ninguna mer-
cancia, porque si lo hubiera su precio descenderfa por debajo de su precio natural y el capital se tras-
ladaria 2 owo empleo mis beneficioso. Ningtin escritor ha demostrado rds satisfactoria y eficaz-
meate que el Dr. Smith la tendencia del capital 2 apartarse de una actividad en la que los precios de
los bicnes producides no compensan los gastos (incluyendo los beneficios corrientes) de producir-
los y llevarlos 4l mercado (véase Libro I, cap. X}.

237



PRINCIPIOS DE ECONOMIA POLITICA Y TRIBUTACION

El que este aumento de la produccién y la consiguiente demanda que oca-
siona hagan descender o no los beneficios depende exclusivamente del au-
mento de los salarios, y el aumento de los salarios depende —salvo por un pe-
riodo limitado— de la facilidad de producir los alimentos y los articulos de
primera necesidad del trabajador. Digo que excepto por un periodo limitado
porque ningtn principio ha sido mis firmemente establecido que el que afir-
ma que en ultima instancia la oferta de trabajadores estard siempre en pro-
porcién a los medios para mantenerlos.

Unicamente existe un caso, y s6lo es temporal, en el que la acumulacién
de capital, con un precio bajo de los alimentos, puede ir acompanada de una
caida de los beneficios, y eso ocurre cuando los fondos para el mantenimien-
to de los trabajadores aumentan mucho mds rapidamente que la poblacién;
en ese caso los salarios serdn altos y los beneficios bajos. Si todos los indivi-
duos pudieran pasarse sin articulos de lujo y se dedicaran solamente a la acu-
mulacién, se produciria una cantidad de bienes de primera necesidad para los
que no habria consumo inmediato. Indudablemente de bienes tan limitados
en nimero habrd una saturacién universal y, por consiguiente, ni habrd de-
manda para una cantidad adicional de tales bienes ni beneficios por el em-
pleo de mis capital. Si los hombres dejaran de consumir, dejarfan de produ-
cir. Admitir esto no invalida el principio general. Por ejemplo, en un pais
como Inglaterra es dificil suponer que pudiera haber alguna disposicién que
obligase a dedicar todo el capital y el trabajo del pais sélo a la produccién de
articulos de primera necesidad.

Cuando los comerciantes emplean sus capitales en el comercio exterior o
en la industria del transporte, lo hacen siempre porque asi lo han elegido, y
no por necesidad; porque en esa actividad sus beneficios serdn algo mayores
que en el comercio interior.

Adam Smith observé con acierto «que en todas las personas el deseo de
alimento estd limitado por la estrecha capacidad del estémago humano, mien-
tras que el deseo por las comodidades y los ornamentos de una casa, el ajuar,
trajes y mobiliario doméstico parece no conocer limite alguno». Por consi-
guiente, la naturaleza ha limitado necesariamente la cantidad de capital que
puede emplearse durante un tiempo en la agricultura, pero no ha puesto li-
mites a la cantidad de capital que puede emplearse en conseguir «las como-
didades y articulos de lujo» de la vida. Procurarse estas gratificaciones en
abundancia es el objetivo que se persigue, y es sélo porque el comercio exte-
rior o la industria del transporte lo conseguirin mejor por lo que los indivi-
duos prefieren implicarse en esas actividades antes que producir las mercan-
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cias necesarias o un sustituto de ellas en el mercado nacional. Sin embargo,
si debido a circunstancias especiales se nos impidiera invertir capital en el co-
mercio exterior o en la industria del transporte, lo emplearfamos en nuestro
pais aunque con menos provecho, y asf como no existe limite alguno al deseo
de «comodidades y ornamentos de una casa, el ajuar, trajes y muebles do-
mésticos», no puede haber limite al capital que puede emplearse en procurar
todo esto, excepto aquel que restringe nuestra capacidad de mantener a los
trabajadores que deben producirlo.

Sin embargo, Adam Smith habla de la industria del transporte como si
fuera una actividad impuesta y no fruto de la eleccién; como si el capital
empleado en ella quedara inactivo si no se emplease de ese modo; como si el
capital pudiera desbordarse en el mercado nacional si no quedara confinado
a una cantidad limitada. Escribe: «Cuando aumenta el capital de cualquier
pais en un grado tal que no puede emplearse todo en abastecer el consumo y en sos-
tener el frabajo productivo de ese pais, la parte excedente se traslada natural-
mente a la industria del transporte y se emplea en hacer los mismos servicios
para otros paises».

«Actualmente se compran aproximadamente noventa y seis mil barriles de
tabaco con una parte del excedente producido por la industria britinica. Pero
la demanda de Gran Bretafia no requiere, quiz4, més que catorce mil. Por lo
tanto, si los ochenta y dos mil restantes no pudieran enviarse al extranjero ¢
intercambiarse por algo que tuviera mds demanda en el pais, su importacién ce-
sarfa inmediatamente y con ella el trabajo productivo de todos los habitantes de
Gran Bretaria que en la actualidad estdn empleados en la produccion de aquellos
bienes con los que se compran anualmente esos ochenta y dos mil barriles.» Pero éno
podria emplearse esa parte del trabajo productivo de Gran Bretafia en pro-
ducir alguna otra clase de mercancias con las que adquirir algo que tuviera
mis demanda en el pais? Y si esto no fuera posible, ¢no podriamos emplear
este trabajo productivo, aunque fuera con menos provecho, en la elaboracién
de aquellos bienes —o al menos de algin sustituto suyo— que tienen de-
manda en nuestro pais? Si desedramos terciopelos, ¢no intentarfamos fabri-
carlos?; y si no tuviéramos éxito, ¢no harfamos mds pafios o algin otro obje-
to que pudiéramos desear?

Fabricamos mercancias y con ellas compramos bienes en el extranjero por-
que asf podemos obtener una mayor cantidad de la que podemos producir en
nuestro pais. Si se nos privara de este comercio, inmediatamente nos pondria-
mos a fabricar para nosotros mismos. Pero esta opinién de Adam Smith se
contradice con toda su doctrina general en relacién a estos asuntos. «Si un
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pais extranjero puede ofrecernos un bien mds barato de lo que nosotros po-
demos producirlo, lo mejor es comprarlo con alguna parte de la produccion
de nuestra propia industria en la que tenemos alguna ventaja. Estando sicni-
prela actividad peneral del pats en proporasn ul capital gue la emplea, no dismi-
nuird por esa razén; sélo hay que dejar que encuentre ¢l modo en el que pue-
de emplearse de la mancra més ventajosa.»

Y de nuevo: «For 1o tantoe, aquellos que disponen de mds alimentos de los
que pueden consumir estdn siempre descando intercambiar ¢l excedente o,
lo que es lo mismo, su precio por gratificaciones de otra naturaleza. Lo que
sobra una vez satisfecho un deseo limitado sc destina a la satisfaccion de
aquellos descos que no pueden ser satisfechos porque parecen no tener fin.
Para poder obtener alimentos los pobres sc afanan en la gratificacién de los
caprichos de los ricos, v para conseguirlo mis cficazmente compiten entre si
por la baratura v pcrﬂ,n,uon de su trabajo. El ndmero de trabajadorc% crece
con el aurnento de la cantidad de alimentos o con ¢l progresivo desarrollo y
cultivo de las tierras; v como la naturaleza de sus actividades admite todo tipo
de subdivisiones, la cantidad de materiales que pueden elaborar aumenta en
una proporcién mayor a su ndmero. De este modo surge una demanda para
todas las cosas que el ingenio humano pucde inventar; cosas utiles u orna-
mentales para las casas, cl ajuar, trajes o muchles domésticos; también sc de-
mandardn fésiles y los minerales que contienen las entrafias dc 1a ticrra, las
piedras y los metales preciososs.

De todo esto sc deduce, pues, que no existe limite a la demanda. Que no
existe limite algnno al ecmpleo del capital si genera beneficios v que, por muy
abundante que pueda llegar a ser el capital, no cxiste ninguna razén suficien-
te para un descenso del beneficio salvo un aumento de los salarios. Y puede
ahadirse ain que la dnica causa permancnte y suficiente para un alza de los
salarios es la progresiva dificultad de proveer de alimentos y artfculos de pri-
mera necesidad al cada vez mayor niimero de trabajadores.

Adam Smith ha advertido con acierto que ¢s extremadamente dificil de-
terminar Ia tasa de beneficios del capatal. «I.os beneficios son tan fluctuantes
que inclaso en una actividad particular, y mucho més en la industria en ge
neral, seria dificil determinar su tipo medio. Determinar con algin grado de
precisién cuil ha podido ser con anterioridad o en tiempos remotos sc me an-
toja por completo imposible.» Pero como cs evidente que se pagard mucho
por el uso del dinero porque mucho se puede hacer con €L, sugiere que «el tipo
de interés del mercado puede darnes alguna idea de la tasa de beneficios, y la
historia del progreso del interés nos conducird a la del progreso de los bene-
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ficios». Indudablemente st pudiera conocerse con algo de certeza el tipo de
interés del mercade durante un considerable espacio de tiempo, dispondria-
mos de un criterio tolerablemente correcto mediante el cual poder estimar ¢l
progreso de los beneficios.

Pero en todos los paises, debido a nociones politicas equwoudaa a in-
tervencion del Fstado ha impedido la formacién de un tipo de interés de
mercado | justoy libre al imponer fuertes y ruinosas penalizaciones sobre aque-
llos que consiguen mis que el tipo fijado por la ley. Probablemente en todos
los paiscs sc cvaden estas leyes, pero disponemos de poca informacidn sobre
cllo, micntras que, en cambio, s¢ destaca el tipo fijado por la ley mis que el
del mercado. Durante la guerra actual los bonos del Tesoro y de la Marina
cotizaban frecuentemente con descuentos tan elevados que permutian a sus
compradores cobrar un 7,8% o un tipe de interés mayor atn por su dinero.
El Gobicrno cmitié empréstitos que superaban el 6%, y a menudo, por me-
dios indirectos, se obligaba a los individuos a pagar més del 10% por ¢l inte-
rés del dincro, aunque durante este mismo perfodo el tipo legal de interés era
uniformemente del 3%. Por lo tanto, poco podemos fiarnos de la informacién
sobre cuil ¢s ¢l tipo de interés fijo y legal cuando vemos cémo pucede diferir
tanto del de mercado. Adam Smith nos informa de que desde ¢l ano 37 del
reinado de Enrique VIIT hasta ¢l 21 del de Jacobo I el tipo legal de interés
seguia sicndo ¢l 10%. Poco tiempo después de la Restauracién se redujo al
6%, y en ¢l afio 12 del reinado de Ana se redujo al 5%, Smith cree que ol tipo
lc‘ga] no precedia, sino que seguia al tipo de mercado. Antes de la guerra ame-
ricana ¢l Gobierno tomaba prtﬁtddo al 3%, y en la capital y otras partes del
Reino las personas solventes lo hacfan al 3 1/2, 4 y 4 1/2%.

Aunque en dltima instancia y de modo permanente el tipo de interds estd
regulado por la tasa de beneficios, estd, sin embargo, sujeto a variaciones tem-
porales debido a otras causas. Con cada [luctuacién en la cantidad y valor del
dinero varian, como es natural, los precios de los bienes. "'ambicn varian,
como hemos demostrado ya, cuando se altera la proporcidn cntre la oferta
y la demanda, aunque no exista una mayor facilidad o dificultad en la pro-
duccién. Cuando los precios de mercado de las mercancias descienden de-
bido a una oferta abundante, a una reduccidén de la demandz o a un -
cremento del valor del dinero, el fabricante acumula natiralmente una
cantidad inusual de bienes terminados porque no quiere venderlos 4 precios
muy bajos. Para poder hacer frente a sus pagos corrientes, para lo que solia
dcpmdm de la venta de sus produu:os, tiene ahora que recurrir al crédito v se
ve obligado a pagar un mayor tipo de interés. Sin embargo, esto s sélo '1Igo
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temporal, porque o bien las expectativas del fabricante estaban bien funda-
das y sube el precio de mercado de sus productos, o bien descubre que ha dis-
minuido la demanda de un modo permanente y ya no puede resistir el curso
de los acontecimientos: los precios caen y el dinero y el interés recuperan su
valor real. 51 debido a que se descubre una mina nueva, o debido a los abu-
sos de la banca o por cualquier otra causa, aumenta mucho la cantidad de di-
nero, su efecto fundamental serd elevar el precio de los bienes en proporcién
al aumento de la cantidad de dinero; pero probablemente hay siempre un
intervalo de tiempo durante ef cual se produce algin efecto en el tipo de in-
terés.

El precio de los titulos conselidados no constituye un criterio seguro para
determinar el tipo de interés. En tiempos de guerra el mercado de valores se
halla tan recargado por los continuos préstamos del Gobierno que ¢l precio
de los valores no tiene tiempo de estabilizarse en su justo nivel antes de que
tenga lugar una nueva operacién de financiacién piblica; o se ve afectado por
la anticipacion de acontecimientos politicos. Por el contrario, en época de paz
las operaciones del fondo de amortizacién y la resistencia que un grupo de-
terminado de personas siente frente a la idea de trasladar sus fondos a otra
actividad distinta de aquella a la que estdn acostumbrados, que creen segura
y cuyos dividendos se pagan con la mayor regularidad, elevan el precio de los
valores y consecuentemente reducen cl tipo de interés de estos activos por de-
bajo del tipo general de mercado. Se observa, asimismo, que el Gobierno paga
por diferentes titulos diferentes tipos de interés. Mientras que un valor de
100 ). de capital al 5% cotiza a 95 1., una letra del Tesoro de 100 L. podra co-
tizar en ocasiones a 100 1. y 5 s. a pesar de que dicha letra no pagaré al afio
mis que 4 1. 11 5. 3 d. El primero de estos valores paga al tenedor, a los pre-
cios antes sefialados, un interés de mds del 5 1/4%; el segundo, poco més de
4 1/4. Los banqueros demandarin una cierta cantidad de estas letras del Te-
sore como Inversidn segura y liquida, pero si la oferta de estas letras aumen-
tara muy por encima de esta demanda, probablemente se depreciarian hasta
el nivel de los valores al 5%. Un titulo que pague un 3% al afio se venderd
siempre a un precio proporcionalmente mayor que otro que paga el 5% por-
que el capital adeudado se pagard en ambos casos a la par; 100 1. en efectivo
por 100 L. en titulos. El tipo de interés de mercado puede caer al 4%; en ese
caso el Gobierno pagarfa al tenedor de la deuda al 5% a la par, a menos que
éste se contentase con el 4% o con un interés por debajo del 5%. Pero no exis-
tirfa ventaja alguna en recomprar asf al tenedor del titulo al 3% hasta que el
tipo de interés de mercado hubiese caido por debajo del 3% anual. Para pa-
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gat los intereses de la deuda nacional se retiran de la circulacion cuatro veces
al afio, por unos pocos dias, grandes sumas de dinero. Como estas demand as
de dinero son sélo algo temporal, raramente afectan a los precios; general-
mente se compensan mediante el pago de un elevado tipo de interés®,

* (Todo tipo de empréstitos piiblicos ~—escribe el St. Say— lleva aparejado el inconveniente de
tener que retirar el capital o partes de éste de empleos productivos para dedlcaflo al consurno.
Y cuando tienen lugar en un pais euye Gokierno no inspira mucha confianza, se les afiade el incon.ve-
niente de elevar el interés del capital. ;/Quién prestarfa a los agricultores, fabricantes y comerciantes
al 5% anual cuando puede encontrar un prestatario dispuesto a pagar un interés del 7 u 8%? Esa cla-
sc de ingreso, que recibe el nombre de beneficios del capital, se elevaria a costa del consumidor. El
consumo se reduciria por ¢l aumento del precio de la produccién, y los otros servicios producujrc:s
s demandarian menos y se pagarian peor. Toda la nacidn, con excepcion de los capitalistas, sufriria
por tal estado de cosas.» A la pregunta «;Quién prestarfa dinero 2 los agricultores, fabricantes y co-
merciantes al 5% anual cuando un prestarnista con poca solvencia estaria dispuesto 2 darel 7 © el
8%, yo respondo que lo harfa cualquier individuo prudente y razonable. Porque el tipo de interés
sea del 7 u 89 allf donde el prestamista corre un riesgo extraordinario, jes ésta razon suficiente para
que sez ignalmente alto el interés alli donde no existe tal riesgo? El Sr. Say admite que el tipo de
interés depende del tipo de beneficios, pero no se sigue de ello que el ripo de beneficios depen.gla del
tipo de interés. Uno es Ia causa y el otro €l efecto, y ninguna circunstancia podrd intercambiarlos.
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CAPITULO XXII

PRIMAS A LA EXPORTACION Y
PROHIBICIONES A LA IMPORTACION

Las primas a la exportacion del cereal tienden a bajar el precio de este ar-
ticulo para el consumidor extranjero, pero no tienen efecto permanente algu-
no sobre su precio en el mercado nacional.

Supongamos que para que se produzcan los beneficios del capital co-
rrientes y generales el precio del cereal fuera en Inglaterra de 4 L. por guarter.
En ese caso no podria exportarse al extranjero, donde se venderfaa 31 15 s.
por guarter. Pero si se concede una prima a la exportacién de 10 s. por guar-
ter, podria venderse en el mercado extranjero a 3 1. 10 s. y por consiguiente el
cultivador de cereal conseguiria el mismo beneficio tanto si ko vende a 3 1.
10 s. en el extranjero como si lo hace a 4 1. en el mercado nacional.

Por lo tanto, una prima que haga descender el precio del cereal britinico
en el extranjero por debajo del coste de produccién del ccreal provocars, na-
turalmente, que aumente la demanda por el cereal briténico y que descienda
la demanda por el suyo propio. Este aumento de la demanda del cereal bri-
tdnico no podria evitar que se elevara su precio durante un lapso de tiempo
en el mercado nacional ¥ durante ese tiempo tampoco podria evitar que ba-
jara en el mercado exterior por el impacto de Ja prima. Pero las causas que
operarfan asi sobre el precio de mercado del cereal en Inglaterra no produci-
rian efecto alguno ni sobre su precio natural ni sobre su coste real de pro-
duccién. Cultivar cereal no requeriria ni mas trabajo ni mds capital, y por con-
siguiente si los beneficios del capital del agricultor eran con anterioridad
inicamente iguales a los beneficios del capital de otra actividad, después del
aumento de su precio estardn muy por encima. Al elevar los beneficios del ca-
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pital del agricultor, la prima funcionard como un estimulo para la agriculoura
y el capital se renrard de la industria para emplearse en la tierra hasta que se
haya abastecide la demanda ampliada del mercado extranjero y caiga de nue-
vo el precio de] cereal en el mercado nacional a su precio natural y necesario
y los beneficios vuelvan a su nivel normal y acostumbrado. L.a creciente ofer-
ta de grano que actia en el mercado extranjero también hard descender su
precio en el pais 4l que sea exportado y, por lo tanto, restringiri los beneficios
del exportador kasta la tasa mds baju a la que pueda permitirse comerciar,

Asi pues, el efecto que a la postre produce una prima sobre la exportacion

de cereal consiste no en aumentar o disminuir ¢l precio en el merecado nacio-
nal, sino en bajar el precio del cereal para el consumidor extranjero —en una
cantidad igual ala prima si el precio del cereal no hubiese sido antes mis bajo
en e! extranjero que en el mercado nacional— y, en menor medida, si el pre-
cio en el mercado nacional hubiera estado por encima del precio en el mer
cado extranjero.

Cierto autor que en el quinto volumen de la fidrmburgh Review escribe so-
bre el tema de las primas a la exportacion del cereal ha sefialado sus cfectos
sobre la demanda interna y externa con gran claridad. Ha destacado también
adecuadamente que no dejard de estimular a la agricultura del pafs exporta-
dor, pero parece estar imbuido del comin crror que creo ha confundido al Dr.
Smith y a otros muchos que han escrito sobre este asunto. Supone que como
en ultima instancia el precio del cereal regula los salarios, regulard también cl
precio de todos Jos demds bienes. Dice que la prima, «al elevar los beneficios
de la agricultura, funcionar como un estimulo; al elevar el precio del cereal
para los consumidores nacionales disminuird duraznte un tiempo su capacidad
de adquirir este bien necesario para sus vidas y, asi, reducitd su riqueza real.
Es evidente, sin embargo, que este (ltimo efecto sélo puede ser temporal: los
salarios de los consumidores trabiyjadorces se habran ajustado antes por la
competencia, y el mismo principio los ajustard de nuevo al mismo tipo al ele-
var el precio monetario del trabajo y, a fravés de ello, de ofros bicnes al precio
monctario del ceread. Por Jo tanto, en ultimo término, la prima a la exportacién
elevard el precio monetario del cercal en ¢l mercado nacional, no directa-
mente, sin embargo, sino mediante una mayor demanda en ¢l mercado exte-
rior con el consiguiente aumento de] precio real en ¢l pais: y este aumento def
precio monetario una vex que se haya comunicado a stros bienes se convertivd des-
de luego en definitivon.

No obstante, si he logrado demostrar con éxito que no es el aumento de
los salarios monetarios lo que eleva el precio de los bienes sino que cal au-
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mento afecta siempre a Jos beneficios, se deducird de todo ello que los pre-
cios de los bienes no se elevardn como consecuencia de una‘_pdnma. e
Pero un aumento temporal del precio de} cereal produci 10 por un de-
manda mavor del extraniero no tendria ningin cfecto sobre e p‘recw[rr;o e
taric del trabajo, El alza del cereal s produce por la competé:naa g{;nalq <
la oferta que antes se apropiaba exc._luswm?nf_:nte el merca c;lnar Se.ob_
aumentar los beneficios, sc emplea capital adicional en la agric rlunf ¥ o
tiene una oferta mayor. Pero hasta que se obtenga esta oferta, el alto p o
s ahsolutamente necesario para ajusmr. ¢l consumo a la ofeitaxriue_scna i: -
trarrestada Dor un aumento de los salz}rlos. Elalza de_l cereal e:bl adwnsictﬁl -
cia de su escasez, y constituye el me_dlo por ¢l cua_l disminuye la e‘mi.:men-
los consumidorcs nacionales. Si subjeran. los salarlos,_ la compctelnga um 0
tarfa v s¢ haria necesario urn nuevo aumento del precio del cereal. En escs1 -
poﬁiﬁién de los efectos de una prima no hemos supuc_st_o' que ocurizt na arjﬁ_lo
eleve ¢l precio natural del cereal por el que, en definitiva, a;(, rf{gu;as‘;ua_}; —;:1'1_
de mercado; porque no hemos supuesto que s¢ requiriese ié‘ngl'l;m o {O :jni_
cional en la tierra para asegurar una I;Jroggc?;?cggc;g:;:l z,eyl e 2o ann
ar su precio natural. o1 € ‘ :
;% gulz. gfc(ii f, zlr?;ran aEmento de ];1‘ dcmanda del extran; er{) Po_dna if:j: _S:;,
precio 2 25 s. o mis, peso los beneficios que consegmnade b}fdncr:)_ rac clan
necesariamente capital hacia ess actmdad,’y aunguce se o' :A.Ira,a1 Iﬁr:}::(;w;.1:a 0
cuadruplicara la demanda, la oferta acabaria por apzrec‘er yale P fio cacria 4
su precio natural de 20 s. Por lo tanto, en la oferta de cereal, aus qe < ‘nEam_
temos 2, 3 u 800.000 guarters anuales, al ﬁr_lal se I:_)rodu(i}rztia suj gr'; o na
ral, que no varia nunca szlvo que una cantidad diferenic de trabg) g
ia para su produccién.
ﬂecaﬁfépm ninguna parte de la tan justamente cclebra}dal obratb delidjar?j
Smith son mas objetables sus conclusioncs que cn el capitulo sod:fcc_léé -
mas. En primer lugar, habla del cereal como de un blc;l cTya pro hucei6n 1o
puede atmentarse como consccuencia de una prima soore adcxpacl);n. rL o
pone invariablernente que actia solamente sabre le c.:m,tidaE Ic ﬁost,éle. - g)un_
ducida y que no constituyc un estimulo para producir més. « na os de abunr
dancia —escribe—, al producirse una extraordma.rla cxportguon,_ p eclo oc
cereal en el mereado nacional se conserva necesariamente por a;nc‘nna Egmc
cio al que naturalmente caeria. En aﬁ‘o,s de escasez, e&unque rci,uzxétg nente
se susper:de Ja prima, la gran exportacion 2 la que da’-ug}r;n anzﬁo a_lfwie -
dancia impide a menudo, mis o menos, que la ;lb}mdincm edun fo allvie
escasez de otro. Por consiguiente, tanto en los afios de abundancia co
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los de escasez, la prima tiende necesariamente z cleva- el precio monetario
d_el cereal algo por encima de o que, en otvo caso, estaria en ol mercado na-
cional»-.

Adam Smith parece haberse dado cuenta perfectamente de que la exacti-
tud de st argumento depende completamente de este hecho: si un aumento
«dc‘l precio monetario del cereal, al hacer mds rentable ese articilo para ¢l
agricultor, estimularia ¢ no necesariamente su produceidns,

«Respondo —escribe— quc éste podria ser el caso si el electo de Ja prima
ﬁ.lera elevar el precio real del cereal o bien pesmitir al agricultor, con una can-
thlzld ipual dt_al IMiSmo, Mantener un nimero mayor de traba}adores en las
mismas condiciones, bien sean éstas generosas, moderadas o insuficientes
como sus vecinos hacen también.» I

_ _Si el trabajador no consumiera otra cosa que cereal y si [a poreidn que re-
E.llblera fuera la mas baja que se requiricra para su sustcl.:lto, habria algin fun-
g iy 0 =2l et

a) X - los salarios monetarics de
los tzabajadores 10 se elevan en absoluto, y nunca se elevan en proporcién al
aumento del precio monctario del cereal porque ¢. cereal, aunque importari-
te, es s6lo una parte del consumo del trabajador—. Si oastara una mitad de
su salario en cercal v la otra mizad en jabén, velas, co;lbustiblc, té, azlcar,
ropa, etc., bienes que se supone que no clevan su precio, es cviclcntc,que e
taria igual de bien pagado con un bushel y medio de trigo cuando valga 16 s
el dushel que con dos bushels cuando el precio sea de 8 s. por busbel, o con 24 ‘.

" En otro lugar escribe cue scuzlquiera que sez la extensidn del mercado extraniero que la pri-
ma pucda ocasionar, se produce necesariamente cada aio a expensas del mercado nacional pues cﬂéa
bushe Idc Cerez. qui sc uxporia pracias a la prima y que sin el'a no se habria exportada 'r:a‘uria ‘cr—
manecido en ¢l mercado nacional 2umentando el consume ¥ bajasde su precio. Debe obcc.rvarsep e
E_a priria a la exportacién del cereal, igual que cuulquier otra prima sohre l2 expurtarién,.impone :1305
tipos diferentes de unpuestos al puebla: el primers, el imouesto a) gque cstdn obligades a contribuir
pura pader pagar la primg; v el segundy, el impueste qué se deriva Jdel precio sumentado del Yien
en el mercado na_cicma.l ¥ qug, come tedo el mundo consume cereal, todo el munde se ve oblipado
a pagat. En relacidn a este tipe de artjculs, este s2gundo Linpuesto es, por lo tante, el mas “cf':do
de los dos_». «_Por rada cinco chelines, pucs, con los que contribuye al pago del prime: Am ue<|:o de-~
ben congribuir con scis libras cuatro chelines paru pagar el scgu;ldo.» «Por consiguicnn; Iia ;r;aor—
dmftrm exportazisn de cereal producida por la prima no selamente dismingve cada afio cl mercado
:mcu_)r_:f_l tanta come 2umenta el corsuimne ¥ ol merzade exiranjere, sing que[ al reducir la poblacidn
¥ Ia industria del pafs su tendencia final es 1 acrofiar y restringiv la extensicn gradual del mescado

n;ll’il(){‘]i_l] ¥ por lo tanto, a lacgo plazo, a disminuir en vez de aumentar cl mercado y consumo de ce-
real.x I ‘
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en dinero como antes lo era con 16 5. Su salario se elevaria s6lo un 50% aun- " ¥

que ¢l cereal subiera un 100% v, por consiguicnte, habria motivos suficientes
para desplazar mas capital 4 la tierra si los beneficios de otras actividades con-
tinuaran siendo los mismos que antes. Pero tal subida de los salarios induci-
riz también a los industriales a retirar su capital de la industria para emplear-
lo en la tierra, pues mientras el agricultor aumenta el precio de su articulo un
100% y los salarios sélo un 509, el industrial eswd obligado también a elevar
los sakarios un 50% sin obtener ningtn tipo de compensacién en el aumento
del precio de su mercancia por este aumento er: el coste de produceién. De
este modo, el capital se trasladara de la industria a la agricultura hasta que la
oterta vielva a bajar ¢l precio del cereal a 8 s. por ushel y los salarios a 16 s.
por semana; hasta que el industrial obrenga los mismos beneficios que el agri-
cultor y la corriente del capiral cese de ir en una y otra direccién. Este cs, en
realidad, el modo en que se extiende siempre el cultivo de cereal y ¢l modo
en que se atiende al aumento de las necesidades del mercado. Los fondos para
el mantenimiento de los trabajadores aumentan y los salarios se clevan. La
comoda situacién del trabajador le impulsa a contraer matrimonio, aumenta
la poblacién y la demanda de cereal eleva su precio en relacion a otros bienes;
se emplea de un modo mds ventajoso el capital cn la agriculeury; no cesa de
fluir a esta actividad hasta que 'a oferra es igual a la demanda, el precio vael-
ve & caer y los beneficios de la agricultura y la industria vuelven a ponersc al
niismo mvel.

Pero que después del aumento del precio del cereal los salarios perma-
nezcan estacionarios, aumenten moderada o grandemente no tiene impor-
tancia alguna para este asuto, pucs los salarios los pagan tanto el industrial
corao el agricultor y, por lo tanto, a este respecto, les afecta del mismo modo
un aumento del precio del cereal. Pero no les afecta de igual modo en lo que
a los beneficios se refiere, puesto que el agricultor vende su producto a un pre
cio mas alto mientras que ¢l industrial lo vende al mismo precio que zntes.
Sin embargo, s la diferencia en los beneficios lo que constituye siempre ¢l
estimulo para trasladar e capital dc una a otra actividad v, por lo tanto, se pro-
ducird més cercal y menos productos manufacturados. Las manufacturas no
elevarian su precio porque se produjeran menos, puesto que la oferra se ob-
tendria a cambio del cereal exportado.

Una prima puede elevar cl precio del cereal en relacién al precio de otros
bienes o no. Silo primero fuera clerto, seria imposible negar que los benefi-
c10s del agricuitor aumentardn y que habrd una fuerte tentacién a trasladar el
capital hasta que descienda de nuevo su precio por una oferta abundante. $i
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no eleva su precio en relacién a otros bienes, ;dénde estaria el dafio para el
consumidor nacional aparte del inconveniente de tener que pagar el impues-
to? Si el industrial paga un precio mayor por su cereal, le compensa ¢l precio
mayor al que vende sus bienes con los que en Gltima instancia se compra el
cereal.

El error de Adam Smith procede precisamente de la misma fuente de la
que procede el del autor de la Edinburgh Review; puesto que los dos piensan
«que €l precio monetario del cereal regula el de los otros bienes producidos
en el pais»?. «Regula —escribe Adam Smith— el precio monetario del tra-
bajo que debe ser siempre aquel que permita al trabajador comprar una can-
tidad de cereal suficiente para poder mantenerse €l y su familia, bien sea con
abundancia, moderacién o escasez segun sean las circunstancias en las que la
situacién prospera, estacionaria o decadente de la sociedad obliguen a sus em-
pleadores a mantenerlos. Al regular el precio monetario de todas las otras par-
tes de la produccién primaria de la tierra, regula el de los materiales de casi
todas las manufacturas; al regular el precio monetario del trabajo, regula el de
las artes manufactureras y el de la industria, y regulando ambas regula el de
la totalidad de la industria. B/ precio monetario del frabajo y el de cualguier otra
cosa que sea el producto tanto de la tierra como del trabajo deben necesariamente
elevarse o descender en proporcion al precio monetario del cereal.»

Ya he intentado antes refutar esta opinién de Adam Smith [pp. 46ss.]. Al
considerar que un aumento del precio de los bienes es una consecuencia ne-
cesaria de un aumento del precio del cereal, estd razonando come si no hu-
biese ningtin otro fondo contra el que pudiera cargarse dicho aumento. No
ha tenido en cuenta en absoluto la consideracién de los beneficios cuya dis-
minucién forma aquel fondo sin que se eleve el precio de los bienes. Si la opi-
nién de Adam Smith estuviera bien fundada, los beneficios nunca podrian
descender realmente cualquiera que fuera la acumulacion de capital. 51 cuan-
do los salarios aumentasen el agricultor pudiera subir el precio de su cereal y
el pafiero, ¢l fabricante de sombreros, el zapatero y cualquier otro fabricante
pudieran también subir el precio de sus mercancias en proporcién a dicha
alza, aunque estimado en dinero habrian todos aumentado, las mercancias,
unas respecto a las otras, continuarian manteniendo el mismo valor relativo.
Cada una de estas actividades podria disponer de la misma cantidad que an-
tes de los bienes de las demds, pues, como son los bienes y no €l dinero lo que

2 De Ia misma opinién es ¢l Sr. Say.
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constituye la riqueza, son esos bienes lo tnico que podria ser importante para
ellos, y el aumento total en el precio de los productos de la tierra y las mer-
cancias seria perjudicial sélo para aquellos cuya propiedad consistiera en oro
v plata o cuyo ingreso anual se pagara en una cantidad de esos metales, bien
sea en forma de lingotes o de dinero. Supongamos que se hubiera dejado to-
talmente al margen el uso del dinero y que todo el comercio fuera de true-
que. En esas circunstancias, ;podria aumentar el valor de cambio del cereal
en relacién a otras cosas? Si pudiera, no serfa cierto entonces que el valor del
cereal regula el valor de todos los otros bienes, porque si lo hiciera no debe-
ria variar su valor relativo. $i no pudiera, deberia afirmarse entonces que tan-
to si el cereal se obtiene de tierras pobres o ricas, con mucho o poco trabajo,
con ayuda de maquinaria o sin ella, se cambiari siempre por la misma canti-
dad de todas las demds mercancias.

Sin embargo, no puedo dejar de sefialar que aunque la doctrina general de
Adam Smith se corresponde con lo que acabo de comentar, en una parie de
su obra parece, no obstante, haber dado una explicacién correcta de la natu-
raleza del valor. «La proporcién entre ¢l valor del oro y de la plata y el de los
bienes de cualquier otra clase depende en todos Jos casos —escribe— a¢ la
proporcion entre la cantidad de trabajo que es necesaria para traer una cierta can-
tidad de oro y plata al mercado y la que es necesaria para levar aflf una crerta care=
tidad de cualquier otra clase de bienes» ;No esta reconociendo aqui completa-
mente que si tiene lugar algin aumento en la cantidad de trabajo re_querldo
para llevar al mercado cualquier clase de bienes y si ningun aumento tiene lu-
gar en ningin otro, €l primero aumentara su valor relativo? Si no se requiere
més trabajo que antes para llevar tanto pafio como oro al mercado, no varia-
ra su valor relativo, pero si se requiere mas trabajo para llevar cereal y zapatos
al mercado, ino se elevari el valor relativo del cereal y los zapatos respecto al
pafio y a la moneda hecha de oro?

Adam Smith considera de nuevo que el efecto de la prima es causar una
depreciacién parcial en el valor del dinero. «Esa depreciacion ~—escribe—en
el valor de la plata que es el efecto del rendimiento de las minas y que actua
de la misma manera, o casi de la misma manera, en la mayor parte del mun-
do comercial no tiene muchas consecuencias para ninguin pais concreto. El
alza consiguiente de todos los precios monetarios, aunque no hace rea@en-
te mas ricos a aquellos que los reciben, tampoco los hace realmente mas po-
bres. Un servicio de plata se convierte en algo realmente barato, ¥ todo lo
demas retiene el mismo valor real que antes.» Esta observacién es absoluta-
mente correcta.
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«Pero i esa depreciacién en el valor de la plata se produce sélo en un pafs,
bien por el efecto de su peculiar situacién, bien debido a sus instituciones po~
liticas, se convierte en un asunto de las mayores consecuencias que, lejos de
enriquecer a algunos, tiende a empobrecer realmente a todo el mundo. El alza
en el precio monetario de todos los bienes que en este caso sélo se produce en
ese pais tende a desincentivar en mayor o menor medida toda clase de in-
dustria nacional y tiende a permitir a las naciones extranjeras suministrar casi
toda clase de bienes por una cantidad menor de plata de la que sus propios
trabajadores pueden permitirse, malvendiéndolos no sélo en el mercado exte-
rior sino también en el mercado nacional.»

He intentado demostrar en otro lugar [pp. 140-142 y 187] que una de-
preciacién parcial en el valor del dinero que afecte tanto a los productos agri-
colas como a los manufacturados probablemente no pueda ser permanente. En
este sentido, afirmar que el dinero estd parcialmente depreciado significa que
todos los bienes estin a un precio elevado; pero mientras el oro y la plata sean
libres de comprar en el mercado mds barato, se exportarin para adquirir bie-
nes mds baratos de otros paises, y la reduccién de su cantidad aumentard su
valor en el mercado nacional. Los bienes recuperardn su nivel normal, y aque-
llos més adecuados para el mercado exterior se exportardn igual que antes.

Por lo tanto, no cabe —creo yo— oponerse a una prima sobre la base de
estos argumentos.

Asi pues, si una prima eleva el precio del cereal en comparacién a otras
cosas, se beneficiard el agricultor y se cultivard mis tierra; pero si la prima no
eleva €l valor del cereal en relacién a otras cosas, entonces no se producird
ningun inconveniente salvo el de tener que pagar la prima, inconveniente que
no pretendo ocultar ni subestimar.

El D1, Smith asegura que «al imponer altos aranceles sobre la importa-
cién y primas sobre la exportacién de cereal, los terratenientes parecen haber
imitado la conducta de los industriales». Ambos se han esforzado en elevar el
valor de sus bienes con los mismos medios. «Quizd no hayan prestado aten-
cién a la gran y esencial diferencia que la naturaleza ha establecido entre el
cereal y casi todas las demds clases de bienes. Cuando por alguno de aquellos
dos medios se permite a nuestros industriales vender sus mercancias por un
precio algo mejor de lo que podrian hacerlo en otras circunstancias, se eleva
no sélo el precio nominal, de esos bienes, sino su precio real. Aumenta no sélo
el beneficio nominal, sino el beneficio real; la riqueza real y los ingresos de
aquellos industriales —efectivamente se estimula esas industrias—. Pero
cuando por medio de instituciones semejantes elevamos ¢l precio nominal o
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monetario del cereal, no elevamos su valor real, no aumentamos la riqueza
real de nuestros agricultores o sefiores del campo, no estimulamos el cultivo
del cereal. La naturaleza de las cosas ha colocado sobre el cereal un valor real
que no puede alterarse alterando solamente su Prccio monetario. En todo el
mundo ese valor es igual a la cantidad de trabajo que puede mantener.»

He tratado ya de demostrar [pp. 245-246] que €l precio de mercado del
cereal, en el caso de un aumento de la demanda produ_cto de los efccto's _de la
prima, excederia su precio natural hasta que s obtuviera la oferta adicional
requerida, y que entonces caeria de nuevo hasta su precio natural. Pero el pre-
cio natural del cereal no est4 fjado de la misma manera que el precio natural
de los bienes, porque debido 2 un gran aumento de la demanda del’ cereal la
tierra de la peor calidad se dedica al cultivo y en ella se requiere mds trabajo
para conseguir una cantidad determinada, con lo que el precio nati.}l:al del ce-
real se elevar. Asi pues, con una prima continua sobre la exportacién del ce-
real se crearfa una tendencia a un alza permanente en su precio, y €sto, como
ya he demostrado en otra parte?, eleva siempre la renta. No es que los terra-
tenientes tengan sélo un interés temporal en que se proh'fban las importacto-
nes del cereal y en que se den primas a su exportacion, sino que su interés es
permanente. Pero los industriales no tienen un interés permanente en que e
impongan impuestos elevados a la importacién y primas a la exportacién de
bienes; su interéds es sélo temporal. )

Una prima sobre la exportacién de las manufacturas elevard durante un
periodo de tiempo, como admite el Dr. Smith, su precio de rpe:rcado, pero no
elevara su precio natural. El trabajo de 200 hombres producird el doble de Ia
cantidad de los bienes que 100 hombres podian producir antes y, por const-
guiente, cuando la cantidad requerida de capital se emplee en proveer la can-
tidad requerida de manufacturas, caerin de nuevo a su precio n’atural y todas
las ventajas de un alto precio de mercado cesardn. Es, pues, sélo durante el
intervalo que va desde el momento en que se eleva el precio de me'rcado de
los bienes hasta que se obtiene la oferta adicional cuando los.mdustnales dis-
frutarin de altos beneficios, porque en cuanto el precio baje sus beneficios
caerdn hasta el nivel general. _

Por lo tanto, en vez de estar de acuerdo con Adam Smith en e_l senttdo- cfle
que los sefiores del campo no tienen tanto interés en prohibir la importacién
de cereal como sf lo tienen los industriales en prohibir la importacién de bie-

3 Viéase ¢l capitulo sobre la renta.
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nes manufacturados, creo que tienen un interés mucho mayor porque para
ellos las ventajas son permanentes, mientras que las de los industriales son
sélo temporales. El Dr. Smith observa que la naturaleza ha establecido una
gran y esencial diferencia entre el cereal y otros bienes, pero lo que de cllo
debe inferirse correctamente es justo lo contrario de lo que €l opina: porque
es precisamente por esta diferencia por lu que se crea la renta v esos terrate-
nientes tienen interés en que aumente el precio nariral del cereal. En lugar
de comparar el interés del industrial con el del terrateniente, Adam Smith de-
berfa haberlo comparado con el interés del agricultor, que es muy diferentc
del del terratcniente. Los industriales no tienen irterés en que aumente el
precio natural de sus bicnes, ni tampoco los agricultores tienen interés algu-
no en que aumente el precio natural del cercal o el de otros productos de la
tierra, aunque ambas clases se benefician mientras el precio de mercado de
sus producciones exceda su precio narural. Por el contrario, los terratenicntes
ticnen el mayor de los intereses en el aumento del precio natural del cereal
porguae el aumento de la renta es la consecuerncia inevitable de la dificultad de
producir productos de la tierra, dificaltad sin la cua! su precio natural no se
elevard. Ahora bicn, como las primas sobre la exportacién y las prohibiciones
a la importacidn de cereal hacen crecer 11 demanda y nos inducen a cultivar
las tierras mis pobres, ocasionan necesartamente una dificultad afadida 2 la
produccidn.

El tnico efecto de los aranceles elevados sobre la importacién o el de una
prima sobre la exportacion, bien sea de productos manufacturados, bien sea
de cereal, ¢s desviar una porcién de cepital a una actividad que no buscaria de
forma natural. Causa unu distribucién perjudicial de los fondos generales
de la sociedad - -incentiva al industrial para que comience o continte en una
actividad relativamente menos lucrativa—. Es la peor clase de imposicion,
porque no da al pais extranjero todo lo que quita del propio, y el saldo nega-
tivo es una distribucién menos veatajosa del capital, Asi, si el precio del ce-
real es en Inglaterra de 4 1. y en Francia de 3115 5., una prima de 10 s. lo
reducirfa en dltima instancia a 3 1. 10 s. en Francia y lo mantendria al mismo
precio en Inglaterra. Por cada guarter que s exporta paga Inglaterra un im-
puesto de 10 s.; por cada guarter importado 2 Francia, gana Francia sélo 5 s.,
de modo que el valor de 5's. por guarter se ha perdido completamente para
el rmundo por una distribucion tal de sus fondos que produce una disminu-
cién de la produccién, probablementc no de cereal, sino de algin otro obje-
to de necesidad o disfrute.

Parece que el Sr. Buchanan ha comprendido la falacia de los argumentos
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del Dr. Smith relativos a las primas, y en ¢l iltimo pérrafo que he citado se-
fiala muy juiciosamente: «Al afirmar que la naturaleza ha establecido un va-
lor real sobre cl cereal que no puede alterarse sélo con alterar su precio mo-
netario, el Dr. Smith confunde su valor de uso con su valor de cambio. Un
buskel de trigo no alimentard a mis gente durante una etapa de escasez que
durante una de abundancia, sino que un bushel de trigo se intercarmbiard por
una cantidad mayor de articulos de lujo y comodidades cuando escasea el tri-
go que cuando es abundantce; y, por 10' tanto, los propictarios de tu:rra‘ que
pueden disponer de un superavit de alimentos en tiempos de escasez seran
gente mis rica: con su superdvit adquirirdn un valor mayor de otros articulos
agradables que cuando el cereal es abundante. Por consiguiente resulta vano
afirmar que si una prima produce uza exportacion forzada de cereal, no pro-
ducird también un aumento real de su precio», Considero que toda la expo-
sicion del Sr. Buchanan sobre este aspecto de las primas estd pertectamente
claro y cs plenamente satisfacrorio.

No obstante, el Sr. Buchanan no ticne una opinién més correcta que la del
Dr. Smith o la del autor de la Edinburg Review sobre la influencia de un au-
mento del precio del trabajo sobre los articulos manufacturadgs'. Debido a sus
peculiares puntos de vista, sobre los que ya he llamado la atencion cn otra par-
te [p. 178], cree que el precio del trabajo no tiene conexion afguna cor el pre-
cio del cereal y que, por lo tanto, el valor real del cereal podria, y de hecho lo
harfa, subir sin afectar al precio del trabajo. Pero si el wabajo sc viera afecta-
do, afirmaria como Adam Smith y cl autor de la Edz?‘séz;?‘g Review que cl pre-
cio delos articulos manufacturados aumentarfa también, v asi yo no veo c6mo
podria distinguir dicho autor tal aumento del cereal de un descenso en cl valor
del dinero, o como podria Hegar a otra conclusion que no ﬁlcra? la? del
Dr. Smith. En una sota de la pagina 276, vol. 1, de la Rigueza de Zcf‘s Nactones,
el Sr. Bucharan observa: «pero el precio del cereal no rre‘gula el precio moneta-
rio de todas las otras partes del producto de la ticera. Tampoco regula el pre-
cio de los metales, ni el de ninguna otra mercancia ttil comno carbom_:s, ma-
dera, picdras, cte., y come no regula ol precio del trabajo, no regula el precio de fos
productos manufacturados. Asi, cn la medida ¢n que e‘leva el precio del ccr}eal,
la prima constituye sin duda alguna un beneticio real para e_l agr}cultor. Pero
no es sobre la base de estos argumentos sobre la que debe discutirse csta po-
litica; debe admitirse que al clevar e precio del cereal es un estimulo para la
agricultura; la cuestién viene a scr si es éste 0 no el modo en que debe esti-
mularse esta actividads. Asi pues, de acuerdo con el 5r. Buchz?nan,fla prima
¢s un beneficio real para el agricultor porque no eleva ¢l precio de! trabajo;
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pero st lo hiciera, elevaria proporcionalmente cl precio de todas las cosas y en-
tonices no provocaria ningun estimulo particular para la agricultura.

Debe admitirse, sin embargo, que la tendencia de una prima sobre 12 ex-
portacién de cualquier mercancia es a disminuir en una pequefa medida el
valor del dincro. Todo Io que facilita la exportacion tiende a acumular dincro
cn el pais y, por el contrario, todo lo que 1mpide la exportacion tiende a dis-
minuirlo. El efecto general de los impuestos, al elevar los precios de los bie-
nes 2 los que afectan, cs el de disminuir Ja exportacién v de este modo con-
tienen ¢l flujo de dinero; y por el mismo principio, una prima lo estimula.
Esto esta mejor explicado en las observaciones gencrales sobre la tributacion
[pp. 140-142].

Adam Smith ha expuesto con toda amplitud los perniciosos efectos del
sistema mercantilista cuyo Gnico objetivo era elevar ¢l precio de los bienes en
el mereado nacional prohibiendo la compctencia extranjera. Pero este sistc-
ma 1o era més perjudicial para las clases agricolas que para cualquicer otra par-
te de la comunidad. Al obligar al capital a acudir a ciertas actividades a las
que no irfa de forma natural, disminuia la cantidad total de mercancias pro-
ducidas. Aunque el precio era sicmpre mds elevado, no se mantenia asi por la
escasez, sino por la dificultad de la produccién y, por consiguiente, aunque los
vendedores de tales mercancias las vendieran a un precio mds alto, no obte-
nian un beneficio mayor debido a la cantidad de capital necesario para pro-
ducirlas®,

Los propios industriales, en tanto que consumidores, tendrian que pagar
un precio adicional por tales bienes, y, por lo tanto, no es correcto afirmar que
«el alza de precios producide por ambos (leyes corporativas v arancelcs cle-
vados sobre la importacién de articulos extranjeros) lo pagan, a la postre, en
todas partes los terratenientes, agricultores y trabajadores del pais».

Bl Sr. Say cree que la ventaja de los industriaies del pafs no es sélo temporal. «Uin Gobierne
que prohibe completamentc la impovracién de ciertos articulos extranjeros establece un monapoli
a favor de ayuellos que producen vsos bicnes en el pais y contra aquellos que los consumen; en otras
palabras, aquellos que los producen con ¢l privilegio exclusive de venderlos pueden clevar su precio
por encima de su precio natural y los consumidores, al no poder obtener esos bienes en ninguna otca
parre, s¢ ven obligados 4 adquirirles a precios mis elevadoss,

Pero ;eémo podrian de un modo permanente mantener el precio de mercado de sus articulos por
enctma de su precia natural cuando cualquiera de sus conciudadanos es libre de entrar en ese nego-
cio? Ustdn protegidos contra la competencia extranjera, pero no contra la nacional El auténtico per-
Juicio que Tales monopolios, st os que pueden llamarse asi, provocan al pais reside no en que elevan
¢l precio de mercado de esos productos. sino en que efevan su precio real y natural, Al aumentar el
coste de produccion, una parte del trabajo del pais se emplea de un modo menos productive.
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Es absolutamente necesario hacer esta puntualizacién porque en la actua-
lidad los terratenientes invocan la autoridad de Adam Smith para imponer
impuestos igualmente altos sobre la importacién de cereal extranjero. Como
ha subido ¢l coste de produccién y, por consiguiente, el de los precios de va-
rios articulos manufacturados por un error en la Jegislacién, s¢ ha hecho un
llamamiento a] pais apelando a la justicia para que se someta décilmente a
nuevas exacciones, Como todos pagamos un precio adicional por nuestro lino,
muselinas y género de algoddn, se considera justo que paguemos también un
precio adicional por nuestro cereal. Como en la distribucion general del cra-
bajo en ¢l mundo hemos impedido que sc obtenga de nuestra participacion
en ese trabajo la méxima produccién de articulos manufacturados, deberfa-
mos castigarnos ain mds disminuyendo la capacidad productiva del trabajo
general empleado en la produccién de articulos de la ticrra. Seria mucho mas
sensato reconocer los errores que una politica equivocada ha inducido a co-
meter, y comenzar inmediatamente ¢l retorno a los razonables principios del
comercio universalmente libre®,

«}le tenido ya ocasién de sefialar —observa el Sr. Say—, al hablar de lo
que improplamente se lama la balanza comercial, que s1 un comerciante pre-
fiere exportar metales preciosos cn vez de cualquicr otro articulo 2 un pafs ex-
tranjero, también lc interesa al Estado que los exporte porque el Estado sélo
gana ¢ pierde por medio de sus ciudadanos. Y en lo que al comercio exterior
se reficre, lo que mds Ic conviene al individuo es lo que mds le conviene al Es-
tado. Por lo tanto, poner obsticulos a la exportacién de metales preciosos que
los individuos se ven inclinados a realizar no ¢s sino obligarlos a reemplazar-
los por otra mercancia menos ventajosa para ¢llos y para el Estado. Debe te-
nerse en cuenta, no obstante, que esto lo digo séle en relacion al comercio exte-
rior porque los beneficios que consiguen los comerciantes en sus tratos con
sus conciudadanos, tanto como los que consiguen con cl comercio exclusivo
con las colonias, no son enteramente ganancias para ¢l Estado. En el comer-
cio entre individuos del mismo pais no existe mds ganancia que el valor de la

5 «La libertad de comercio es lo Gnico que st tequiere para evitar lu posibilidad de que un pais
como Gran Brerafia, que tiene abundancia de toda clase de productos industriales y de mercancias
ajustadas a los descos de toda sociedad, padezca escasez. Las naciones de la tierra no estin conde-
nadas a lanzar los dados para averiguar cudl de ellas deberd pasar hambre. Siernpre hay abundancia
de alimentos en el mundo. Para disfratar de una abundancia constante solo tenemos que dejar al
margen nuestras prohibicianes y restricciones y dejar de actuar contra la benevolente subiduria de la
Providenciar (articulo «Corn, Laws and Trades. Suplemento de la Enciclopedia Britanica),
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utilidad producida: gue fz valeur d'une utilité produites® (vol. I, p. 401). No
puedo entender la distincién que se hace aqui entre los beneficios del comer-
c1o macional y exterior. El objetivo de todo comercio es aumentar la produc-
cién. 81 para adquirir un tonel de vino contara con la posibilidad de exportar
lingotes de oro comprados con el valor del producto de 100 dias de trabajo,
pero el Gobierno, al prohibir la exportacién de lingotes, me obligara a ad-
quirir el vino con un bien comprade con el valor del producto de 105 dias de
trabajo, perderfa el producto de cineo dias de trabajo y a través de mi lo ha-
bria perdide el Estado, Pero si estas transacciones tuvieran lugar entre indi-
viduos de diferentes provincias del mismo pafs, resultaria la misma ventaja
para el individuo y por medio de €l para el pais st fuera libre de elegir los bie-
nes con los que realizar sus compras. Y se produciria la misma desventaja si
el Gobicrne lo obligara a adquirirle con el menos provechoso de los bienes.
St un industrial pudiera claborar mas hierro con el mismo capital alli donde
¢l carbén es abundante que alli donde escasea, el pais saldria beneficiado por
la diterencia. Pero si los depésitos de carbon no estuvieran llenos en ninguna
parte e importase hierro y pudiera conscguir esta cantidad adicional por me-
dio de una mercancia manufacturada con la misma cantidad de capital y tra-
bajo, beneficiaria al pais del mismo mode con la cantidad adicional de hie-
rro. En el capitulo VII de esta obra me he esforzado en demostrar que todo
comercio, bien sea interior o exterior, es beneficioso por aumentar la cantidad
y no el valor de la produccién. No obtendremos maés valor por llevar a cabo
el mas ventajoso comercio interior o exterior o si por estar sometidos a leyes
prohibitivas nos vemos obligados a contentarnos con el menos ventajoso. La
tasa de beneficios y el valor producido serédn los mismos. La ventaja procede
siempre de eso que el Sr, Say parece limitar solamente al comercio interior;
en mnguno de los dos casos existe otra ganancia que la del valor de una u#-
i€ produite.

¢ ;No se contradicen los parrafes siguientes con ¢l citado arriba®: «Ademis, ese comercio na-
cional, aunque se advierta menos porque s¢ halla en una gran variedad de manos, es &l mis impor-
tante y también el més Jucrative. Las mercancias que se intercambian en ese ¢comercio son necesa-
riamente los productos del mismo pafs» (vol. I, p- 84).

«El Gobierno inglés no ha observado que las ventas mds lucrativas son aquellas que un pais pue-
de hacerse a si mismo porque no pueden tener lugar sin que la nacidn produzea dos valores: el va-
lor que ¢ vende y ¢l valor con cl que la compra se haces {vol. [, p. 221).

En el capitulo XXV examinaré los fundamentos de esta opinién.
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CAPITULO XXIII

SOBRE LAS PRIMAS
A LA PRODUCCION

Puede que resulte instructivo considerar los efectos de una prima sobre la
produccidn de productos primarios y sobre 12 de otros biencs 3 fin de poder
obsm.rvar la aplicacién de los principios quc me he esforzado en establecer en
relacién a los beneficios del capital, a la divisién de la produccién anual de la
tierra y de la mano de obra y a los precios relativos de los productos manu-
f’acturad‘os y de la produccion primaria. Supongamos, en primer lugar, que se
estableciera un impuesto sobre todos los bienes con cl propdsito de crear un:
fondo que el Estado urilizaria para dar una prima a la produccion de cereal.
Dado que el Estado no gastaria ninguna parte de dicho impuesto, y puesto
que todo aquello que se recibiera de una clase de la sociedad seria entregado
a otra,'la nacién en su conjunto no seria ni mas rica ni més pobre por causa
de ese impuesto y de esa prima. Sc admitic4 sin dificultad que el impuesto so-
bre los productos destinado a crear ese fondo elevaria el precio de los articu-
los gravados; por lo tanto, los consumidores de dichos productos estarfan con-
tribuyendo a aumentar el fondo; o, en otras palabras, al aumentar su precio
natural o necesario aumentaria también su precio de mercado. Pero por la
misma razén por la que aumentaria el precio natural de esos productos, dis-
minuirfa el precio natural de] cereal. Antes de que se pagara la prima a la pro-
duccién los agricultores obtenian por su cereal un precio suficiente para com-
pensarles por la renta de la tierra y sus gastos y asegurarles la tasa corriente
de beneficios. Despueés de la prima, recibirfan una tasa superior salvo que el
precio del cereal cayera en una cuantia al menos igual a la de la prima, El efec-
to, pues, derivado del impuesto y de la prima seria el de elevar el precio de los
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articulos en una proporcién equivalente al impuesto establecido sobre ellos y
el de bajar el precio del cereal en una cuantia igual a la prima pagada. Se ob-
servaré, asimismo, que la distribucion de capital entre la agricultura y la in-
dustria no podria alterarse de forma permanente, porque como no se produ-
¢iria alteracién alguna ni en la cantidad de capital nien la de la poblacion,
habria precisamente la misma demanda de pan y de productos manufactura-
dos. Los beneficios del agricultor no serfan superiores al nivel general tras la
caida del precio del cereal, como tampoco serfan menores los beneficios del
fabricante tras el aumento del precic de los bienes manufacturados; por lo
tanto, la prima no provocaria el que se emplease mis capital en la tierra para
la produccién de cereal ni menos en la produccién de biencs. Pero ¢de qué
manera se veria afcctado el interés de los terratenientes? Debido a los mis-
mos principios por los que un impuesto sobre los productos primarios dis-
minuiria 1a renta de la tierra sin alterar la renta monetaria, una ptima sobre
Ja produccién, que es exactamente lo contrario a un impuesto, aumentaria la
renta del cereal sin alterar la renta monetaria'. Con la misma renta moneta-
ria, el terratenicnte tendria que pagar un precio mayor por sus productos ma-
nufacturados y un precio menor por su cereal; en definitiva, lo méds probable
es que no fuera ni més rico ni mis pobre.

Ahora bien, el que dicha medida tuviera algiin efecto en los salarios de la
mano de obra dependeria de si €] trabajador, al adquirir los bicnes, pagara por
el impucsto ¢l equivalente de lo que recibe por los efectos de la prima que se
traduce cn un menor precio de sus alimentos. Si estas dos cantidades fueran
iguales, los salarios no se verian afectados; pero si los productos gravados con
el impuesto no fueran los que el trabajador consume, su salario disminuiria y
el empresario se veria beneficiado por la diferencia, No obstante, no se trata-
ria de una ventaja real para el patrén, porque aunque aumentara la tasa de sus
beneficios, como no puede dejar de ocurrir siempre que bajan los salarios, a
medida que disminuyera la contribucién del trabajador al fondo del que se
pagaba la prima —fondo que, recordemos, ha de ser recaudado— deberia au-
mentar proporcionalmente la contribucién del empresario. En otras palabras,
su contribucién al impuesto mediante sus desembolsos equivaldria a lo que
recibiera conjuntamente por razén de los efectos de la prima y de la mayor
1asa de beneficios. El empresario obtiene una mayor tasa de beneficios en des-
quite por el pago no sélo de la cuota del impuesto que le corresponde, sino

! Véase p. 133
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también de la de sus trabajadores; la remuneracién que recibe por la cuota de
sus trabajadores aparece en una disminucién de los salarios o, lo que es lo mis-
mo, en el aumento de los beneficios; la remuneracién por su propia contri-
bucién aparece en la disminucion, debido a la prima, del precio del cereal que
consume,

Resulta adecuado sefialar también aqui los diferentes efectos que sobre los
beneficios tendria una alteracion del valor real del trabajo o valor natural del
cereal y una alteracién del valor relativo del cereal derivade de los impuestos
y las primas. Si el precio del cereal disminuye como consecuencia de una al-
teracién en el precio de la manc de obra empleada en su produccidn, ne sélo
se verd modificada la tasa de beneficios del capital, sino que ademds mejoca-
rd la situacién del capitalista, Con mayores beneficios no tendrd que pagar
miés por los articulos en que gasta esos beneficios; lo que no sucede, como
acabamos dc ver, cuando es la prima Ja que provoca la disminucién del pre-
cio de forma artificial. La disminucidn real del valor del cereal debida a que
se requiere menos trabajo para producir uno de los articulos mas importan~
tes del consumo humano hace al trabajo mds productivo. Con el mismo ca-
pital se emplea ¢l mismo trabajo, y de ello resulta un aumento de la produc-
cién. No séle aumenta la tasa de beneficios, sino que mejora la situacién de
aquel que los obtiene. Empleando el mismo capital monetario, cada capita-
h_sta obtiene no sélo mayores ingresos, sino ademds una mayor cantidad de
bienes cuando gaste esc dinero aumentando asi sus satisfacciones. En el caso
de la prima, la ventaja que obtiene de la disminucién del precio de un articu-
lo se contrarresta con la desventaja de tencr que pagar otro que aumenta en
proporcién mayor. El empresario obtienc una tasa mayor de beneficios que le
permite pagar este mayor precio, de forma que su situacion real, aunque no
se ve dc.tcnorada, tampoco se ve mejorada: aunque obtienc una tasa mayor de
beneficios, no dispone de una mayor cantidad de los productos de la tierra ni
del trabajo del pais. Cuando la disminucién del precio dcl cereal se debe a
causas naturales, tal disminucién no se ve contrarrestada por el aumento del
precio de otros articulos; por el contrario, dichos precios disminuyen come
consecuencia de la cafda de los precios de las materias primas con las que es-
tan elaborados. Pero cuando la disminucién en el precio del cereal se debe a
causas artificiales, dicha disminucién siempre queda contrarrestada por un
aumento real cn el valor de algin otro bien, de forma que si el cereal se com-
pra mds barato, algiin otro articulo se comprard mis caro.

. Esto constituye, pues, una prueba mids de que de los impuestos sobre los
bienes de primera neccsidad no se deriva ninguna desventaja especial por el
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hecho de que aumenten los salarios y disminuya la tasa de beneficios. Es cier-
to que los beneficios disminuyen, pero sélo en la cuantia de la cuota del im-
puesto correspondiente al trabajador, que, en todos los casos, debe pagar bien
su empleador, bien el consumidor de aquel producto fruto del esfuerzo del
trabajador. Tanto si se deducen 50 1. al afio de los ingresos del empresario
como si se aumenta en 50 1. los precios de los articulos que éste consume, no
tiene otras consecuencias para él o para la comunidad distintas de las que tie-
ne para el resto de las clases sociales. Si se afiade a los precios de los bienes,
un avaro podré evitar el impuesto sélo con no consumir; si se deduce indi-
rectamente de los ingresos de cada individuo, no podra evitar pagar la justa
proporcién que le corresponda de las cargas publicas.

Asi pues, una prima a la produccién de cereal no causarfa un efecto real
en la produccién anual de la tierra y de la mano de obra del pais, aunque ha-
ria que el cereal fuese relativamente mds barato y que los productos manu-
facturados fueran relativamente mds caros. Pero supongamos ahora que se
adopta la medida contraria y que se establece un impuesto sobre el cereal con
el propésito de reunir un fondo destinado a conceder una prima a la produc-
cién de mercancias.

En tal caso resulta evidente que el cereal seria mds caro y las mercancias
mis baratas. El precio de la mano de obra seria el mismo siempre que el be-
neficio obtenido por el trabajador a raiz del abaratamiento de esas mercancias
le compensara del perjuicio que se le causa con el encarecimiento del cereal.
De no ser asi, los salarios aumentarfan, los beneficios disminuirian y la renta
monetaria seguirfa siendo la misma de antes; los beneficios disminuirian por-
que, como acabamos de explicar, el empresario pagaria con ellos la parte del
impuesto correspondiente al trabajador. Con el aumento de los salarios se
compensaria al trabajador por el impuesto que debe pagar la elevacién del
precio del cereal; si no gastara ninguna porcién de su salario en productos ma-
nufacturados, no recibirfa parte alguna de la prima; serfan los empresarios los
que recibirfan toda la prima y los trabajadores pagarian parcialmente el im-
puesto; se remuneraria a los trabajadores en forma de un aumento de salarios
por esta nueva carga impuesta sobre ellos y la tasa de beneficios se veria re-
ducida. En este caso estarfamos de nuevo ante una medida complicada que
no tendria efecto alguno a escala nacional.

Al considerar esta cuestién, hemos dejado intencionadamente fuera de
nuestro andlisis el efecto que dicha medida tendria sobre el comercio exterior;
hemos planteado el caso de un pais aislado, sin relacién comercial alguna con
otros pafses. Hemos visto que, dado que la demanda nacional de cereal y de
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otros articulos serfa la misma, independientemente de la direccién que toma-
ra la prima, no habria tentacién alguna de desplazar capital de una actividad
a otra. Pero éste no serfa el caso si tuviéramos en cuenta el comercio exterior
y st €ste sc tratase de un comercio libre. Al alterar el valor relativo de los bie-,
nes de primera necesidad y del cereal, al desencadenar un efecto tan intenso
sobre sus precios naturales, estarfamos impulsando la exportacién de esos bie-
nes cuyos precios han disminuido y la importacién de aquellos bienes cuyos
precios naturales hubieran aumentado; de este modo, una medida financiera
de esa naturaleza podria alterar completamente la distribucién natural de las
distintas actividades en beneficio, sin duda alguna, de los paises extranjeros,

pell'f)'sena ruinoso para aquel pais en el que se hubiese adoptado tan absurda
politica.
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CAPITULO XXIV

LA TEORIA DE ADAM SMITH
SOBRE LA RENTA DE LA TIERRA

«Generalmente —dice Adam Smith—, sélo puede llevarse al mercado
aquella parte del producto de la tierra cuyo precio corriente sea suficiente para
reponer el capital invertido en transportarla hasta alli y generar los beneficios
corrientes. Si el precio corriente es mayor, el exceso serd, naturalmente, para
la renta de la tierra. 87 no /o es, aungue el bien pueda Hevarse al mercado, no pro-
curard renta alguna al terrateniente. E1 que el precio sea mayor o no depende
de la demanda.»

Este pirrafo conduciria naturalmente al lector a la conclusién de que su
autor no puede haber equivocado la naturaleza de la renta y que debe haber
advertido que la calidad de la tierra cuyo cultivo exige la sociedad depende-
ria de que «&/ precio corriente de su produccidn» sea «suficiente para reponer el ca~
pital invertido en el cultivo, junta con los beneficios corrientess,

Pero €l tenia la idea de que «hay algunos productos de la tierra para los
cuales la demanda tiene que ser siempre tal que permita un precio mayor del
que es suficiente para llevarlos al mercado», y consideraba que los alimentos
eran uno de esos productos.

Dice que «la tierra, en casi todas las circunstancias, produce una cantidad
de alimentos mayor de la que es necesaria para mantener de la forma mds ge-
nerosa posible toda la mano de obra que se requiere para llevarla al mercado.
El excedente, ademds, es siempre mds que suficiente para reponer ¢l capital
que empled ese trabajo, mds los beneficios, de mode que siempre queda algo
para la renta del terrateniente».

Pero squé prueba nos ofrece de esto?; no otra sino la afirmacién de que
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«los paramos mas desiertos de Noruega y Escocia producen algo de pasto para
el ganado, cuya leche y crias siempre son mds que suficientes no sélo para
mantener al trabajo necesario para atenderlos y para pagar los beneficios co-
rrientes del agricultor o duefio de las vacas o las ovejas, sine también para
pagar una pequefia renta al propietario de la tierra», Se me permitird suscitar
alguna duda al respecto; creo que en todos los paises, desde el mds primitivo
hasta e] mds desarrollado, existen ticrras cuya calidad impide que se obtenga
una produccién que sea suficiente para reponer el capital invertido mas los
beneficios que scan corrientes y habituales cn ese pais. Todos sabemos que
éste es el caso de América y, sin embargo, nadie sosticne que los principios
que regulan la renta en ese pafs sean diferentes de los principios que lo hacen
en Europa. Pero si fuese cierto que Inglaterra ha progresado tanto en el cul-
tivo que en la actualidad no quedara tierra alguna que no procurase una ren-
ta, serfa igualmente cierto que en el pasado si tuvo que haberlas; y el que las
haya o no no ticne ninguna importancia para nuestra cuestidn, pues si cxiste
algiin capital empleado en Gran Bretafia en tierras que Gnicamente alcanzan
a reponer el capital més los beneficios corrientes, da igual que ese capital se
invierta en tierras viejas o nuevas. 5i un agricultor acuerda el arriendo de una
tierra por un periodo de sicte o catorce afios, puede que se proponga asignar
a ella un capital de 10.000 libras sabiendo que a los precios existentes del gra-
no y la produccién primaria podrd restituir aquella parte de sus recursos que
se ve obligado a gastar, pagar el arrendamiento y obtencr la tasa corriente de
beneficios. No desembolsard 11.000 L a no ser que las dltimas 1.000 L puc-
dan emplearse de forma tan productiva que le procuren los rendimicntos
corrientes del capital. En sus cdleulos, para decidir si las invierte o no, sélo
considera si ¢l precio de la preduccién primaria es o no suficiente para repo-
ner sus gastos y sus beneficios, pues sabe que no tendrd que pagar una renta
adicional. Incluso al término de su contrato tampoco se le subird su renta,
pues si su terrateniente la requiriese por el empleo de esas 1.000 1. adiciona-
les, las retiraria, ya que al invertirlas obtiene, hipotéticamente, dnicamente los
beneficios ordinarios y corrientes del capital que podria obtener con cualquier
otra asignacién de ese capital y, por lo tanto, no puede permitirse pagar ren-
ta por ello, salvo que ulteriormente suba el precio de la produccién primaria
0, lo que es lo mismo, salvo que la tasa corriente y general de beneficios dis-
minuya.

Si la perceptiva mente de Adam Smith se hubicse fijado en este hecho,
no habria sostenido nunca que la renta constituye una de las partes que com-
ponen el precio de la produccidn primaria, ya que en todas partes el precio
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estd regulado por el rendimiento que se obtiene de esta dltima parte del ca-
pital, por la que no se paga renta, Si hubiera advertido cste principio, no ha-
bria hecho distincién alguna entre la ley que regula la renta de las minas yla
que regula la renta de la tierra,

«El que una mina de carbén, por ¢jemplo —escribe— pueda proporcio-
nar renta 0 no depende en parte de su fertilidad y en parte de su localizacion.
Se dice que una mina de cualquier tipo es productiva o estéril segln que la
cantidad de mineral que puede ser cxtraida de ella sea mayor o menor que la
que puede ser extraida con el mismo trabajo cn la mayor parte de las minas
del mismo tipo. Algunas minas de carbén bien sitwadas no pueden ser ex-
plotadas debido a su esterilidad. La produccién no cubre los costes y ellas no
proporcionan ni beneficio ni renta. El rendimiento de algunas es apenas su-
f:cn?nte para pagar cl trabajo y reponer, junto con los beneficios normales, el
capital invertido cn operarlas. Aportan algtin beneficio para el Impresario,
pero ninguna renta para el terrateniente. Sélo pueden ser ventajosamente cx-
plotadas por el propicetario mismo, que al ser empresario recoge el beneficio
ordinario del capital que emplea. En Escocia se explotan asi muchas minas
de carbén, y no podrian funcionar de otro modo. El propietario no permitiria
que nadie las explotara sin pagar alguna renta, y nadie podria pagarla.

. »tlay otras minas de carbdn en el mismo pais cuyo rendimiento es sufi-
clente pero gue no pueden ser explotadas a causa de su emplazamiento, Con
la suma normal de trabajo, ¢ incluso con menos, se podria extraer una canti-
dad de mincral suficiente para sufragar el coste de la explotacién. Pero en una
regién interior, escasamente poblada y sin facilidades para el transporte te-
rrestre o ﬂu_vial, esa cantidad no podria ser vendida.» Se explica aqui admira-
ble_y perspicazmente todo el principio de la renta, pero cada palabra es tan
aplicable a la tierra como lo es a las minas, a pesar de que él afirma que «éste
Do es el caso en las propiedades de la superficic de la tierra. Su produccién y
SU fenta estan en proporcidn a su fertilidad absoluta y no relativa». Pero su-
pongamos que no existiera tierra alguna que no procurara una renta; en cse
cas, la cantidad de la renta de Ja peor de las ticrras seria proporcional al ex-
ceso del valor de la produccidn sobre cl gasto y los beneficios corrientes del
capital; el mismo principio regularia la renta de aqucllas tierras de alguna me-
jor calidad o mcjor situadas y, por lo tanto, la renta de dichas tierras supera-
ria a las inferiores debido a las ventajas superiores que poseen; lo mismo po-
dria dccirse‘ de aquellas tierras de una tercera calidad, Y asi sucesivamente
hasta la mejor. ¢No es, pues, cierto que es la fertilidad relativa de Ia tierra la
que determina la parte de la produccién que deberd pagarse como renta de Ia
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tierra, del mismo modo que es la fertilidad relativa de las minas la que deter-
mina la parte de su produccién que deberd pagarse como renta de las minas?
Después de haber afirmado Adam Smith que determinadas minas sdlo
pueden ser explotadas por los propictarios, pues Gnicamente producen lo ne-
cesario para sufragar los gastos de la explotacién mis los beneficios corrien-
tes del capital empleado, podriamos esperar que el autor admitiese que son
esas minas en particular las que regulan el precio de la produccién de todas
las minas. Si las minas viejas son insuficientes para suministrar la cantidad de
carbén necesario, €l precio del carbén subird y continuard haciéndolo hasta
que el propietario de una mina nueva e inferior descubra que explotando su
mina puede obtener los beneficios corrientes del capital. Si su mina es tole-
rablemente productiva, el precio no aumentard mucho antes de que al pro-
pietario le interese emplear su capital en ella. Pero si no lo es, es evidente que
el precio continuard aumentando hasta que le permita obtener los medios de
sufragar sus gastos y obtener los beneficios corrientes del capital. Parece, pues,
que es siempre Ja mina menos productiva la que regula el precio del carbén.
Sin embargo, Adam Smith es de otra opinidn. Afirma que «las minas de car-
bén mas productivas regulan el precio del carbén en todas las otras minas de
la vecindad. Tanto el propietario como el empresario comprueban que pue-
den conseguir el uno una renta mayor y el otro un beneficio mayor si venden
a un precio inferior al de sus vecinos. Estos se ven pronto obligados a vender
al mismo precio, aunque no puedan hacerlo con tanta facilidad y aunque ello
siempre disminuya y a veces elimine por completo tanto su renta como su be-
neficio. Algunas minas resultan abandonadas y otras no generan renta algu-
na y s6lo pueden ser explotadas por sus propietarios». Sila demanda de car-
bén disminuyera, o si debido a la aplicacion de nuevos procedimientos
aumentara su cantidad, descenderia el precio y algunas minas serfan abando-
nadas. Pero en todo caso, el precio debe ser suficiente para pagar los gastos y
el beneficio de aquella mina que continta explotindose y que no da renta al-
na. Por lo tanto, es la mina menos productiva la que regula el precio. En
realidad, el propio Adam Smith admite dicha afirmacién en otro lugar, pues-
to que escribe: «el precio minimo al que puede venderse el carbén durante un
tiempo prolongado es el que resulta apenas suficiente para reembolsar el ca-
pital invertido en traerlo al mercado, junto con los beneficios habituales. En
una mina de carbén de la que el propietario no recoge renta alguna, y que
debe explotar ¢l mismo o abandonarla, el precio del carbén debe general-
mente ubicarse cerca de ese nivel».
Pero la misma circunstancia, a saber, la abundancia y el consiguiente aba-
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ratamiento del carbén (sea cual sea la causa que lo hubiera provocado), que
obligaria a abandonar aquellas minas que no produjeran renta o que produ-
jeran una renta muy limitada harfa necesario, si hubiese la misma abundan-
cia y se diera el consiguiente abaratamiento de los precios de la produccién
primaria, abandonar el cultivo de aquellas tierras por las que no se pagase ren-
ta alguna o por las que se pagara una renta muy limitada. Si, por ejemplo, las
patatas se convirtieran en el alimento corriente y comun del pueblo, como lo
es el arroz en algunos paises, probablemente un cuarto o la mitad de las tie-
rras hoy en cultivo se abandonarian, pues si, como dice Adam Smith, «un acre
de patatas producira seis mil unidades de alimento sélido, tres veces la canti-
dad que produce un acre de trigo», no serfa posible consumir la produccién
de esa tierra antes dedicada al cultivo de trigo, pues durante un determinado
periodo de tiempo la poblacién no se multiplicarfa en la misma proporcién;
muchas tierras se abandonarfan y la renta descenderfa. Hasta que la pobla-
ci6n no se hubiese doblado o triplicado, no seria posible volver a poner en cul-
tivo la misma cantidad de tierra ni se volveria a pagar una renta tan alta como
antes.

.Tarr}poco se pagaria una proporcién mayor de producto bruto al propie-
tario (bien consistiera éste en patatas con las que poder alimentar a trescien-
tas personas o bien consistiese en trigo con que alimentar sélo a cien) porque
aunque los gastos de produccién disminuirian considerablemente si los sala-
rios de los trabajadores estuviesen regulados principalmente por el precio de
las patatas y no por el del trigo, y aunque, por lo tanto, aumentase cuantiosa-
mente la proporcién del producto bruto total después de pagar a los trabaja-
dores, ninguna parte de esa proporcién adicional se destinarfa a la renta, sino
que la totalidad irfa invariablemente a engrosar los beneficios —porque los
beneficios siempre suben cuando los salarios bajan, y siempre bajan cuando
los salarios suben—. Ya fueran patatas o trigo lo que se cultivase, la renta se
regula siempre por el mismo principio —seria siempre igual a la diferencia
entre la cantidad de producto obtenido con capitales iguales en tierras igua-
1(.35 o en tierras de caracteristicas diferentes—; y, por lo tanto, mientras se cul-
tivasen tierras de la misma calidad y no se produjeran cambios en sus relati-
vas ventajas o fertilidad, la renta guardaria siempre la misma proporcién con
el producto bruto.

Sin embargo, Adam Smith sostiene que la proporcién correspondiente al
propietario aumentaria al reducirse el coste de produccién y que, por consi-
guiente, con un producto abundante recibirfa una proporcién mayor, ademis
de una mayor cantidad, que con uno escaso. «Un campo de arroz —dice—
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produce upa cantidad de alimento mucho mayor que el mas fértil campo ce-
realero. Se dice que la produccién corriente de un acre son dos cosechas al
afio, de entre treinta y sesenta bushels cada una. Aunque su cultivo exige mds
trabajo, después de haberlo pagado queda un excedente much? mds amplio.
Asi, en aquellos paises donde el arroz s ¢l alimento vegetal mas extendido y
apreciado por la gente, y con el que bésicamente se mantienen los cultivado-
res, corresponderd al terrateniente unG cuota mayor de dicha mayor excedente que
en Jos paises cerealeros» _

El St. Buchanan advierte también de que «estd bastante claro que si cual-
quier otro producto que la tierra produjera mds abundantemente que el ce-
real se convirtiese en el alimento comtin del pueblo, la renta del terratenien-
te aumentarfa en proporcién a esa mayor abundanciar.

Si las patatas llegaran a convertirse en el alimento comﬁp del pueblo, ha-
bria un largo intervalo durante el cual los terratenientes sufrirfan una enorme
reduccién de su renta. Probablemente no recibirian tantas subsistencias como
reciben ahora, v esas subsistencias descenderfan a un tercio de su valor gctual.
Pero todos los productos manufacturados en los que gasta el propietario una
parte de su renta, no sufrirfan otra reduccién que la que procediese de una
disminucién de las materias primas con las que estin claboradas y que tini-
camente aumentarian a causa de una mayor fertilidad de la tierra que se de-
dicaria entonces a su produccién. _

Cuando, debido al aumento de la poblacién, se cultivase tierra de la mis-
ma calidad que antes, el terrateniente no sélo obtendria la misma proporcién
de producto que anteriormente, sino que esa proporcién tendria también el
mismo valor. La renta seria, pues, la misma que antes; los beneficios, sin em-
bargo, serfan mucho mis elevados, porque el precio de los alimentos y, por lo
tanto, los salarios correspondientes serfan mucho mis bajos. Los beneficios
altos favorecen la acumulacién de capital. La demanda de trabajo aumenta-
ria 2Gn mis, y los propietarios se beneficiarian permanentemente de la de-
manda aumentada de tierra. :

Ciertamente, esas mismas tierras podrian cultivarse mucho mis intensa-
mente cuando pudieran producir esa gran abundancia de alimentos; y, por
consiguiente, con el progreso de la sociedad, admitirfan rentas mayores y
mantendrian a una poblacién mds numerosa que antes. Esto beneficiaria
grandemente a los terratenientes, y es coherente con el principio que creo que
Tlevars a esclarecer esta investigacién, que no es otro que todos los beneficios
extraordinarios tienen por su propia naturaleza una duracién limitada, ya que
todo el excedente de la tierra, una vez deducidos tinicamente aquellos mode-
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rados beneficios que son suficientes para estimular la acumulacién, quedan fi-
nalmente en manos del propietario.

Con el precio tan reducido del trabajo que una produccién abundante
provocaria, no sélo las tierras que ya estuvieran cultivindose producirian mas
cantidad, sino que admitirian que se emplease en ellas una gran cantidad de
capital adicional y que de ellas se extrajese un mayor valor; y al mismo tiem-
po, podrian cultivarse tierras de mucha menor calidad con copiosos benefi-
cios, con abultada ventaja para los terratenientes y la totalidad de los consu-
midores. La mdquina que produce ¢l articulo mas importante de consumo
mejoraria, y se pagaria bien en la medida en que fuesen requeridos sus servi-
cios, Al principio, serian los trabajadores, los capitalistas y los consumidores
quienes disfrutarian de todas las ventajas, pero a medida que aumentase la po-
blacién dichas ventajas pasarian gradualmente a los propietarios del suelo.

Independientemente de estas mejoras, en las que Ja comunidad tiene un
interés inmediato y los terratenientes uno remoto, el interés del terratenien-
te siempre se opone al del consumider y al del fabricante. E] precio del cereal
puede estar permanentemente a un nivel alto por la tinica razén de que siem-
Pre se necesita mas trabajo para producirlo porque aumenta su coste de pro-
duccién. La misma razdén origina invariablemente un aumento de la renta, y,
por consigniente, es debido al interés del terrateniente por lo que aumenta el
coste de la produccién de cereal. Sin embargo, esto no es lo que le interesa al
consumidor; lo que él desea es que €l cereal valga poco con relacién al dine-
ro y a los demas bienes, ya que el cereal se compra siempre con dinere o con
bienes. Tampoco un precio alto del cereal interesa al fabricante, pues ese alto
precio hace aumentar los salarios sin que aumente el precio de su mercancia.
No sélo, pues, en ese caso debe entregar més mercancias o, lo que es lo mis-
mo, un mayor valor a cambio del cereal que consume, sino que debe dar mas,
o un mayor valor, en szlarios a sus trabajadores sin recibir por ello remunera-
cién alguna. Es decir, todas las clases, salvo la de los terratenientes, se verdn
perjudicadas por el aumento en el precio del cereal. Los relaciones entre el te-
rrateniente y el piblice no son como las relaciones comerciales de las que pue-
de decirse que tanto el comprador como el vendedor salen ganando; en este
caso la pérdida estd sélo de un lado, y 1a ganancia del otro. Y si es posible con-
seguir cereal més barate por medio de Ja importacién, el perjuicio por no im-
portarlo es mucho mayor para unos que para otros.

Adam Smith no hace nunca ninguna distincién entre un bajo valor del di-
nero y un alto valor del cereal ¥, por lo tanto, deduce que el interés del terra-
teniente no se opone al del resto de la comunidad. En ¢l primer caso, el di-
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nero estd bajo en relacién a todos los bicnes; en el otro, el cereal estd alto en
relacién a todo. En el primer caso, el cereal y los bienes contindan al mismo
valor relativo; en el segundo, el cereal estd mds alto tanto en relacién a los bie-
nes como en relacién al dinero.

La siguiente observacién de Adam Smith es aplicable a un valor bajo del
dinero, pero es absolutamente inaplicable a un alto valor del ccreal, «8i en to-
das las épocas la importacién (de cereal) fuese libre, nuestros agricultores y
terratenientes probablemente obtendrian, afio tras afio, menos dincro del que
en la actualidad obtienen por su cereal, ahora que en la prictica, en la mayo-
ria de los casos, la importacién estd prohibida; pero el dinero que obtuviesen
tendria mds valor, podria comprar mds bienes de cualquier ofra dlase y emplearia
mis trabajo. Su riqueza real, sus ingresos reales, serfan, por lo tanto, los mis-
mos que en la actualidad, aunque se expresarian en una menor cantidad de
plata; y no se les impediria ni se les quitarfan estimulos para cultivar tanto ce-
real como cultivan ahora. Por el contrario, como el aumente en ¢l valor real
de la plata a consecuencia del descenso del precio monetario del cereal dis-
minuye en algo el precio monetaric de todos los demds bienes, la industria
del pais en el que esto tiene lugar goza de cierta ventaja en todos los merca-
dos extranjeros y, de este modo, ticnde a impulsar y a fomentar csa industria.
Pero la extensién del mercado interior de cereal debe estar en proporcidn a la
industria general del pais en ¢l que se cultiva, o en proporcién al nimero de
los que fabrican otras cosas que pueden intercambiar por cereal. Pero en to-
dos los paises el mercado interior, al ser el mds cercano y el més convenien-
te, cs asimismo el mayor y mds importante mercade de cereal. Por [o tanto,
ese aumento del valor real de la plata que es la consecuencia de la disminu-
c1én del valor monetario medic del cereal tiende a extender el mercado de ce-
real mis grande y mds importante y, en consccuencia, a fomentar, en vez de
desincentivar, su cultivo.»

Para el terrateniente, un precio monetario alto o bajo del cereal ocasiona-
do por la abundancia y el abaratamiento del oro y de la plata carece de im-
portancia, ya que, tal como describe Adam Smith, afecta por igual a cualquier
tipo de produccion; sin embargo, un precio relativamente alto del cereal re-
sulta siempre muy beneficioso para el terrateniente porque, en primer lugar,
le facilita una mayor cantidad de cereal que destinar a la renta; y, en segundo
lugar, porque cada medida igual de cereal le procuraré no sélo una mayor can-
tidad de dinero, sino también una cantidad mayor de cualquier bien que se
pueda adquirir con dinero,
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SOBRE EL COMERCIO
CON LAS COLONIAS

En sus observaciones sobre el comercio con las colonias, Adam Smith ha
demostrado del modo mis satisfactorio las ventajas del libre comercio y la in-
justicia que sufren las colonias al impedirles las metrépolis vender su pro-
duccién en los mercados mds caros y comprar los productos manufacturados
y las provisiones en los mercados mds baratos. Ha demostrado que s1 se per-
mite que cada pafs intercambic libremente la produccién de su industria
donde y cuando le plazca, se obtiene la mejor distribucién internacional del
trabajo y se ascgura la mayor abundancia de bicnes de primera necesidad y de
articulos agradables para la vida humana.

Del mismo modo ha tratado de demostrar que esta libertad de comercio,
que indudablemente promueve el interés de todos, fomenta también el de
cada pais en particular, y que la estrecha politica adoptada cn los paises de Eu-
ropa respecto a sus colonias no resulta menos perjudicial para las propias me-
trépolis que para las colonias cuyos intercses sacrifican.

«El monopolio del comercio colonial ~—dice—, al 1gual que los otros
recursos mezquinos y perjudiciales del sistema mercantil, deprime la industria
de todos los otros paises, pero principalmente la de las colonias sin m siquie-
ra aumentar, sino al contrario, disminuyendo, la industria del pais en cuyo fa-
vor se ha establecido.»

Sin embargo, esta parte de la cuestion no se ha tratado de forma tan clara
y convincente como aquella en la que muestra la imjusticia del sistema res-
pecto a las colonias,

Creo que no puede ponerse en duda que una metrépoli no se beneficic en
algunas ocasiones con las restricciones a las que somete a sus posesiones co-
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loniales. ;Quién puede dudar, por ejemplo, de que, si Inglaterra fuese una co-
lonia de Francia, este dltimo pais no se beneficiaria dc una fuerte prima que
tuviera que pagar Inglaterra sobre sus exportaciones de cereal, de pafio o de
cualquier otro bien? Al examinar la cuestién de las primas [p. 254], SUpo-
niendo que el cereal cstaba a 4 1. el guarser, vimos que con una prima sobre la
eXportacién en este pais de 10 s. por guarter el cereal se veria reducido en
Francia a 31y 10 s. por quurter. Ahora bien, si el cereal en Francia se hubiese
situado antes en 3 L 15 5. por guarter, los consumidores franceses se habrian
beneficiado con 5 s. por guarser sobre todo el cercal importado; si el precic
natural del cereal en Francia fuese antes de 4 1., habrian ganado la prima total
de 10 s. por guarter. En este caso, Francia se beneficiaria de la pérdida de In-
glaterra: no ganatia sélo una parte de lo que Inglaterra perdiera, sino todo,

Sin embargo, debe decirse que una prima a la exportacién es una medida
de politica interna que la metrépoli no podria imponer facilmente.

Si se ajustara a los intereses de Jamaica y de Holanda intercambiar los
bienes que respectivamente producen sin la intervencién de Inglaterra, estd
bastante claro que la prohibicién que se les ha impuesto irfa contra los inte-
reses de Jamaica y de Holanda; pero si Jamaica se ve obligada a enviar sus
bienes a Inglaterra y a cambiarlos alli por bienes holandeses, un capital inglés
ouna agencia inglesa intervendran en una transaccién en la que de otro modo
nunca habrian participado, tentados por una prima que no paga Inglaterra,
sino Jamaica y Holanda.

El propio Adam Smith sostiene que la pérdida soportada por una distri-
bucién desventajosa del trabajo entre dos paises puede resultar beneficiosa
para uno de ellos mientras el otro tiene que sufrir una pérdida mayor que la
que dicha distribucién realmente implica; lo que si fuese cierto vendria a de-
mostrar inmediatamente que una medida que puede resultar muy dafiina para
una colonia puede ser parcialmentc beneficiosa para la metrépoli.

Al hablar de los tratados comerciales dice: «cuando una nacién se obliga
mediante un tratado, bien a permitir la entrada de ciertos bienes de un pais
extranjero, entrada que prohibe a todos los demds, bien 1 eximir de impuestos
2 los bienes de un determinado pais, impuestos a los que somete a los pro-
ductos de todos los demds, cse pais o, al menos, los comerciantes o fabricantes
del pais cuyo comercio se ve asi favorecido obtienen necesariamente una gran
ventaja de dicho tratado. Esos comerciantes y fabricantes disfrutan de una es-
pecie de monopolio en el pals que se muestra tan indulgente con ellos. Ese
pais se convierte en un mercado a la vez mds extenso y mds ventajoso para
sus bienes; mis extenso porque, estando excluidos o sometidos a impuestos
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los bienes de otras naciones, deja fuera una gran cantlidad de ellos; mis
ventajoso porque los comerciantes del pais favorecido, al dlsfruta?: en él de una
especie de monopolio, venderdn a menude sus bienes a un mejor precio que
s1 estuvieran expuestos a la libre competencia de todas las otras naciones».

Si suponemos que son la metrépoll y su colonia los dos paises que firman
ese tratado comercial, evidenternente, Adam Smith tendra que admitir que la
metrdpoli podria beneficiarse oprimiendo a su colonia. Sin embargo, podria
sefialarse una vez mis que salvo quc el monopelio del mercado extranjero es-
tuviese exclusivamente en manos de una Unica compafia, los compradores ex-
tranjeros no pagardn mds por los bienes que los compradores nacionales; el
precio que ambos pagardn no variard sustancialmente del precio natural del
pafs en el que son producidos. En circunstancias normales, Inglatcrra, por
¢jemplo, podria sicmpre comprar productos franceses al precio natural de
esos productos en Francia, y Francia gozaria del mismo inlcgm de poder
comprar bienes ingleses a su precio natural en Inglaterra. Sin embargo, a estos
precios los bienes se comprarian sin necesidad de tratado alguno. Entonces,
équé ventajas o desventajas tienen los tratados para cada una de las partes?

La desventaja del tratado para el pais importador serfa la siguiente: le
obligarfa a comprar un bien en Inglaterra, por cjemplo, al precio natural de
ese bien en dicho pafs cuando, tal vez, podria haberlo comprado en cualquier
otro pais a un precio natural mucho mis bajo. Esto da lugar a una dcsvcnta‘—
josa distribucién del capital general que recae principalmente sobre cl pais
obligado por dicho tratado a comprar en cl mercado menos productivo; pero
no otorga ninguna ventaja al vendedor por razén de un supuesto monopolio,
ya que Ja competencia de sus propios compatriotas le impide vcnclicr sus pro-
ductos por cncima de su precio natural; precio al que los ?rendcna si los ex-
portara a Francia, 2 Espafia o a las Indias Occidentales o st los vendiera para
S CONSUMO interno.

¢En qué consiste, entonces, la ventaja de lo estipulado en el tratado? Con-
siste en lo siguiente: estos bienes en particular no podrian haberse pl;rodumdo
en Inglaterra para su exportacién de no scr por el privilegio que sélo Ingla-
terra posee de servir a ese mercado en concreto, pues la'compctcncm dt? aquel
pais en el que el precio natural fucra menor le habria privado de cualquier po-
sibilidad de vender esas mercancias. Esto, sin embargo, no habria tenido
mucha importancia si Inglaterra estuviese segura de poder vender por la
misma cantidad cualesquiera otros bienes que fabricara, bien en el mercado
francés o, con las mismas ventajas, en cualquier otro mercado. Por ejernplo, s1
el objetivo que Inglaterra persigue es comprar una cantidad de vinos franceses
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por valor de 5.000 1, deseard, con este proposito, vender bienes cn cualquicr
lugar por valer de 5.000 1. Si Francia le otorga ¢! monopolio del mercado
textil, exportard ripidamente pafios con ese proposito; pero si el comercio es
libre, la competencia de otros paiscs puede impedir que el precio natural del
pafio cn Inglaterra sea suficientemente bajo como para asegurarle las 5.000 1.
por suveata y obtener los beneficios corrientes por esa inversién de su capital.
En esc caso, la industria de Inglaterra deberfa dedicarse a cualquicr otro pro-
ducto, pero pucde que no hubiera producto alguno que con el precio actual
del dinero pudiera permitirse vender al precio narural de otros paises. :Cual
seria la consecuencia? Los bebedores ingleses de vino scguirian estando dis-
puestos a pagar 5.000 1. por su vino y, por lo tanto, se cxportarian a Francia
5.000 L en dinero con esc fin. Debido a esta exportacién de dinero, su valor
aumentaria en Inglaterra y descenderfa cn otros paises, y con ello ¢/ precio na-
tural de todos los bienes producidos por la industria britinica disminuiria
también, Ll aurnento del valor del dinero significa la misma cosa que la dis-
minucion del precio de los bienes. Ahora Inglaterra podria exportar sus bienes
para obtener 5.000 1, pues con su precio natural reducido podria ya competir
con los bienes de otros pafses. Sin embargo, habria que vender una mayor
cantidad de bienes a menores precios para obtener esas 5.000 1. que ya no pro-
curardn la misma cantidad de vino porque, mientras que la disminucién del
dinero c¢n Inglaterra ha bajado alli el precio natural de los bienes, ¢l aumento
de dinero en Francia ha elevado el precio natural de los bienes y de! vino en
ese pais. Asi pues, cuando el comercio es perfectamente libre, Inglaterra im-
porta menos vino a cambio de sus bicnes que cuando sc Ja favorece especial-
mente mediante tratados comerciales. No obstante, la fasa de bencficios no
habrd variado; el dinero sc habria visto alterado en términos relativos en
ampos paises, y la ventaja obtenida por Francia radicard en obtener una mayor
cantidad de bienes ingleses a cambio de una determinada cantidad de bienes
franceses, mientras que la pérdida sufrida por Inglaterra consistird en obtener
una menor cantidad de biencs franceses a cambio de una determinada can-
tidad de los producidos en Inglaterra.

Por consiguiente, aunque al comercio internacional sc le pongan obs-
tdculos o se le estimule o libere, continuard cualesquiera que sean las dificul-
tades relativas de produccién de los distintos paises; pero sélo podri regularse
alterando cl precio natural, no el valor natural, al que los bicnes pueden pro-
ducirse en aqucllos paises, lo que sc consigue alterando la distribucién de los
metales preciosos. Esta cxplicacién confirma la opinién que ya he expresado
en otro lugar [pp. 121-122] en ¢l sentido de que o existe impuesto, prima o
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prohibicién a la importacién o a la exportacién de bienes que no produzca
una distribucién diferente de los metales preciosos y que, por lo'tanto, altere
en todas partes e} precio natural y el precio de merca_do de los bienes.

Es, pues, evidente que el comercio con una colc.)ma puede rcgular.sc de t‘:ll
modo que resulte al mismo tiempo menos bcneﬁcmso‘ para la colonia Y mds
beneficioso para la metrépoli que si existicse un comercio perfectamente libre.
Del mismo modo que cl consumidor individual se verd pelj}ldlcado si debe Li-
mitar sus compras a una trenda en particular, también un pais de consumjdon_ts
se hallard en desventaja s1 se ve obligado a comprar dnicamnente en un determi-
nado pais. Si el establecimiento o el pais suministraran los bienes demandados
al precio mds barato, podrian venderlos con toda scguridad sin necesidad de
esc privilegio exclusivo, y si no los vendicran mads bara_tos, el interés general exi-
giria que no se les estimulara a continuar un comercio que no pueden llevar a
cabo con las mismas ventajas que otros. La tienda o el pais vendedor pueden
sufrir pérdidas por ¢l cambio de actividades, pero nunca se asegura tanto el be-
neficio general como cuando se procede a la distribucién del capital general de
la forma mds productiva, es decir, con cl libre comercio uqlversal.

Un aumento en ¢l coste de produccién de un bien, si se trata de un ar-
ticulo de primera necesidad, no disminuird necesariamente su consumo,
porque aunque la capacidad adquisitiva general de los comprad'orcs disminuye
con cl aumento del precio de cualquier bien, pucden renunciar 2l consumo
de cualquier otro articulo cuyo coste de produccién no ha}lra aumentado. En
ese caso, la cantidad ofertada y la cantidad demandada serdn las mismas que
antes; ¢l coste de produccién habrd aumentado y, con él, cl precio aumenta-
rd, y debe hacerlo para situar los beneficios df:l productor de dicho bien al ni-
vel de los beneficios derivados de otras actividades.

El 5t Say reconoce que el coste de produccién es el fundamento del
precio, pero, no obstante, en varias partes de su libro sosticne que eI‘ precio
ostd regulado por la proporcién entre la demanda y ta oferta. Il tnico y
auténtico regulador del valor relativo de dos bienes cualesquiera es el coste de
su produccién y no las respectivas cantidades que puedan producirse ni la
competencia entre los compradores. ' ‘

De acuerdo con Adam Smith, el comercio colonial, al ser un comercio en
el que s6lo se puede emplear capital britinico, ha _el?vado la tasa dc b_eneﬁc,los
de todas las demds actividades; y como, en su opinidn, unos beneficios alto_s,
al igual que unos salarios altos, elevan los precios de los bienes, el rlnon_opoho
del comercio colonial ha resultado, piensa, perjudicial para la metrépoli, pucs
ha disminuido su capacidad para vender productos manufacturados a un
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precio tan barato como ¢l de otros paises. Dice que «a consecuencia del mo-
nopolio, el aumento del comercio con las colonias no ha provocadoe tanto un
aumento del comercio que Gran Bretaiia tenia antes como un cambio total
en su direccidn. En segundo lugar, este monopolio ha contribuido necesaria-
mente a mantener alta la tasa de beneficios en los diferentes sectores del co-
mercio britdnico; una tasa mds alta de la que habria sido si se hubiese permi-
tido a todas las naciones el libre comercio con las colonias britanicas». «Pero
cualquiera que sea la causa que eleva en un pais Ia tasa corriente de beneficios
por encima de la que habria sido en otras circunstancias, somete necesaria-
mente al pais tanto a una desventaja absoluta como a una desventaja relativa
en cada una de las ramas del comercio en las que no goza de una situacién
de monopolio. La somete a una desventaja absoluta porque los comerciantes
de esos sectores no pueden obtener este mayor beneficio si no es vendiendo,
tanto los bienes de paises extranjeros que importan en el suyo como los de su
propio pais que exportan al extranjero, & un precio més alto de lo que lo harfan
en otras circunstancias. Su propio pafs tiene que comprar mds caro y vender
miés caro; debe comprar menos y vender menos; debe disfrutar de mienos
cosas ¥ producir menos de lo que lo harfa si las circunstancias fueran otras.»

«Con frecuencia, nuestros comerciantes se quejan de los altos salarios de
la mano de obra britanica y consideran que constituyen la causa por la que su
produccién se vende mal en los mercados extranjeros; sin embargo, nada
dicen de los altos beneficios del capital. Se quejan de los beneficios extraor-
dinarios de otras personas, pero no dicen nada de los suyos. Y, sin embargo,
en muchos casos, la alta tasa de beneficios del capital britinico puede con-
tribuir a aumentar el precio de los productos manufacturados britdnicos tanto,
y en ocasiones incluso mds, de lo que contribuyen a ello los altos salarios de
la mano de obra britdnica.»

Admito que el monopolio del comercio colonial alterard, y a menudo per-
judicialmente, la direccién del capital; pero de lo que acabo de decir sobre el
asunto de los beneficios se verd que ningtin cambio desde un mercado inter-
pacional a otro o desde un mercado interior a un mercado exterior puede, en
mi opinién, afectar a la tasa de beneficios. El perjuicio sufrido serd el que
acabo de describir: habré una peor distribucién del capital y de la industria
general y, por consiguiente, se producird menos. El precio natural de los
bienes se elevara, y aunque el consumidor pueda comprar al misme valor mo-
netario, obtendrd una menor cantidad de bienes. También se verd que aunque
ello dé lugar, incluso, a un aumento de los beneficios, no ocasionara la minima
alteracién en los precios; ni los salarios ni los beneficios regulan los precios.
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¢Y no estd de acuerdo Adam Smith con esta opinién cuando dice que «los
precios de los bienes o el valor del oro y de la plata comparado con los bie-
nes dependen de la relacidn entre la cantidad de trabajo necesaria para lle-
var una cierta cantidad de oro y plata al mercado y la necesaria para llevar allf
una cierta cantidad de bienes de otro tipo»? Esa cantidad no se verd afec-
tada ni porque los beneficios sean altos o bajos ni porque los salarios sean
altos o bajos. Cémo pueden, pues, subir los precios debido a unos benefi-
clos altos?
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CAPITULO XXV1
SOBRE LA RENTA BRUTA Y NETA

Adam Smith exagera constantemente las ventajas gue un pais obtiene de
una mayor renta bruta mas que de una mayor renta neta. «Cuanto mayor sea
la parte del capital que un pais dedique a la agricultura», dice, «mayor serd la
cantidad de trabajo productive que se ponga en movimiento en el pais; e
igualmente serd mayor el valor que se afiade a la produccién anual de la tierra
y del trabajo de la sociedad. Después de la agricultura, es el capital invertido
en la industria el que mayor cantidad de empleo productivo pone en marcha
y €l que mayor valor suma a la produccién anual. El capital que se emplea en
el comercio de exportacién es, de los tres, €l que menos efectos tiene»’,

Admitiendo por un momento que esto fuera cierto, jcudl serfa la ventaja
para urn pais de emplear una gran cantidad de trabajo productivo si, emplean-
do esa misma cantidad o una menor, el conjunto de su renta neta y sus be-
neficios netos fueran los mismos? La produccidn total de la tierra y el trabajo
de cualquier pais se dividen en tres partes: una parte se destina a los salarios,
otra a los beneficios y la otra a la renta. Es tnicamente de estas dos tltimas
partes de las que se puede deducir una cantidad para los impuestos o el

! Say e3 de la misma opinién que Adam Smith: «En general, el empleo miés productivo del ca-
pital de un pais es, después del de la tierra, el que se destina z la produccidn de bienes manufactu-
rados y al comercio interior, porgue activa una industria en la que los beneficios se obtienen en el
pais, mientras que aquellos capitales que se invierten en el comercio exterior hacen productivas, in-
distintamente, la industria y la tierra de todos los paises.

»El destne menos favorable que se le puede dar al capital de una nacidén es ¢l transporte de la
produccidn de un pais extranjero & otrew (Say, vol. IT, p. 120),
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ahorro; los primeros, siendo moderados, constituyen siempre los gastos nece-
sarios de la produccion®. Para un individuo con un capital de 20.000 1. cuyos
beneficios fueran de 2.000 1. al afio serfa completamente indiferente que con
su capital sc empleara a cien o a mil hombres o que ¢l bien producido se ven-
diera 2 10.000 o 20.000 L sicmpre que en todos los casos sus beneficios no
descendieran por debajo de las 2.000 1. :No cs similar el verdadero interés del
pais® Siempre quc su renta neta, su renta real v sus beneficios sean los
ismos, No tmporta que una nacién tenga dicz o doce millones de habitantes.
Su capacidad para financiar su armada y sus cjéreitos, y toda clase de trabajo
improductivo, debe ser proporcional a su renta neta y no a su renta bruta. Si
cinco millones de hombres pudieran producir los alimentos y la ropa nece-
sarios para diez millones, los alimentos y la ropa para cinco millones seria su
renta nera, ¢Se derivarfa para el pafs alguna ventaja de utilizar a siete millones
de hombres para producir esa misma renta neta, es decir, en emplear 2 siete
millones para producir alimentos y ropa sufictentes para doce millones?
Los alimentos y la ropa de cinco millones continuaria siendo la renta neta. E1
empleo de un mayor nimere de hombres no nos permitiria ni sumar un
hombre mds a nuestros ejércitos o a nuestra armada ni contribuir con una gui-
nea mds a los impuestos.

Si Adam Smith prefiere la inversién de capital que pone en movimiento
el maximo volumen de la industria no es debido 2 la supuesta ventaja que se
deriva de una poblacién numerosa, ni debido a la felicidad que pudicra dis-
frutar un mayor nimero de seres humanos, sino porque aumenta el poder de
un pais®, pues afirma que «la riqueza y ¢l poder de un pais, en tanto en cuanto
ese poder depende de la riqueza, deben ser siempre proporcionales al valor de
su produccion anual que es, en tltimo término, el fondo del cual deben pa-
garse todos los impucstos», No obstante, debe resultar evidente que la ca-
pacidad de pagar impucstos es proporcional a la renta neta y no a la bruta.

En la distribucién de actividades entre todas las naciones, el capital de las
mids pobres se invertird, naturalmente, en aquellos fines que permitan sostener

? Tal vez esta expresion es demasiado contundente, ya que, por lo general, se asigna al trabajador,
en concepto de salario, mds de lo absolutamente necesario para gastos de produccién. En ese caso,
el trabajador recibe una parte del producto neto del pais, parte que puede ahorrar o gastar o con la
que puede contribuir a la defensa del pais.

* El 5. Say no me ha comprendide en absoluto cuande supone que no concedo ninguna ira-
portancia a la felicidad de tantos seres humanos. Creo que ¢l texto demuestra suficientemente que
estaba limitando mis observaciones a los fundamentes particulares en los que se apoyaba Adam

Smith.
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una gran cantidad de mano de obra, porque en esos paises resulta més facil
procurarse los alimentos y los bienes de primera necesidad para una poblacién
en aumento. Por el contrario, en los paises ricos en los que los alimentos son
caros ¢l capital afluird de forma natural, siempre que exista un comercio libre,
hacia aquellas ocupaciones que requieren sostener una menor cantidad de
trabajo en cl pais: el transporte, ¢l transporte internacional de larga distancia,
los negocios que requieren maquinaria cara o las actividades en las que los be-
neficios sean proporcionalces al capital y no a la cantidad de mano de obra em-
pleada®,

Aungue admito que, debido a la naturaleza de [2 renta, un determinado
capital invertido en la agricultura, en cualquicr tierra menos la dltima culti-
vada, pone en movimiento una cantidad mayor de trabajo de la que lo hace
un capital igual asignado a la produccién de manufacturas y el comercic, no
pucdo aceptar, sin embargo, que exista diferencia alguna entre [a cantidad de
trabajo cmpleado por un capital dedicado al comercio interior y ¢l mismo ca-
pital invertido en cl comercio exterior.

«El capital que envia mercancias escocesas a Londres y trae de vuelta
cereal y bienes inglescs a Edimburge —dice Adam Smith— reemplaza ne-
cesariamente, en cada operacion de esta naturaleza, a dos capitales britdnicos
que se habrian ¢empleado en la agricultura o la industria de Gran Bretafia.»

«El capital invertido en comprar biencs extranjeros para cl consumo do-
méstico, cuando esta compra se hace con cl producto de la industria nacional,
reemplaza también en cada una de estas operaciones dos capitales distintos,
aunque solo uno de ellos se dirige a sostener la industria doméstica. El ca-
pital que cnvia manufacturas escocesas a Londres y trae de vuelta cereales y
manufacturas inglesas 2 Edimburgo —dicc Adam Smith— necesaramente
repone en cada operacién dos capitales britdnicos que estaban invertidos en
la agricultura o la industria de Gran Bretafia»

«El capital empleado en la compra de bienes extranjeros para ser consu-
midos localmente, cuando esta compra se efectia con productos nacionales,
también repone por cada operacidn dos capitales distintos, pero sélo uno esta

* wAfortunadamente, €l curso natural de las cosas conduce al capital no a aquellas actividades
en las que se obtencn mayores beneficios, sino & aquellas en las que lz acrividad resulta mis
beneficivsa para la comunidad» (vol. 11, p. 122). Il St Say no nos ha dicho cuales son las actividades
que siendo las mds beneficiosas para el individuo no lo son para el Estado. 5i los paises con capita-
les limitados pero ricos cn tierras fértiles no se dedican al comercio exterior es porque resulta me-
nos beneficioso para los individuos y, por consiguiente, también menos beneficioso para el Estado.
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invertido en el mantenimiento de una actividad nacional. El capital que re-
mite articulos britdnicos a Portugal y trae de vuelta bienes portugueses a Gran
Bretafa repone en cada operacién sélo un capital britdnico. El otro es por-
tugués. Aunque los rendimientos, entonces, del comercio exterior de consumo
fueran tan ripidos como los del comercio interior, el capital empleado en
¢l otorgard sélo la mitad de estimulos a la actividad o al trabajo productivo
del pais.»

En mi opinidn, este argumento es una falacia, pues aunque, como supone
el Dr. Smith, se empleen dos capitales, uno inglés y otro portugués, se segui-
rd empleando en el comercio exterior el doble de capital del que se emplearia
en ¢l comercio interior. Supongamos que Escocia asigna ua capital de mil li-
bras a la fabricacién de line y que lo intercambia por aquella produccién de
seda en Inglaterra en la que se haya invertido un capital semejante; ambos
paises habrin destinado dos mil libras y una cantidad de trabajo proporcio-
nal. Pero supongamos ahora que Inglaterra descubre que puede importar mis
lino de Alemania a cambio de la misma cantidad de seda que antes exporta-
ba a Escocia, y que Escocia descubre que, 2 cambio de su lino, puede obtener
mds seda de Francia de la que obtenia de Inglaterra: sno dejarian Inglaterra
y Escocia de comerciar entre ellas inmediataroente?, ¢no se cambiard el co-
mercio interior de consumo por el comercio exterior de consumo? Y aunque
intervengan en este mercado dos capitales adicionales, el capital de Francia y
el de Alemania, ¢no se seguird invirtiendo la misma cantidad de capital esco-
cés e inglés?, iy no pondri en movimiento la misma cantidad de industria que
cuando esa cantidad se dedicaba al comercio interior?
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CAPITULO XXVII
SOBRE LA MONEDA Y LOS BANCOS

Se ha escrito tanto sobre la moneda que, de todos aquellos que prestan
atencién a estas cuestiones, s6lo los que se dejan llevar por los prejuicios con-
tindan ignorando sus verdaderos principios. Por eilo, me limitaré dnicamente
a hacer una breve exposicién de algunas de las leyes generales que regulan su
cantidad y valor.

El oro y la plata, como ¢l resto de los bienes, poseen un valor que estd en
proporcién a la cantidad de trabajo necesaria para producirlos y llevarlos al
mercado. El oro es unas quince veces mis caro que la plata, no porque exista
una mayor demanda, ni porque la oferta de plata sea quince veces mayor que
la de oro, sino simplemente porque se necesita una cantidad de trabajo quince
veces mayor para producir una cantidad determinada de dicho metal.

La cantidad de dinero que puede emplearse en un pais depende de su valor:
si sélo se empleara oro para la circulacién de las mercancias, se necesitaria un
quinceavo de la que se precisaria st se utilizase la plata con ese mismo propésito.

La circulacién de moneda no puede ser nunca tan abundante que llegue
a ser excesiva, porque al disminuir su valor, aumenta su cantidad en la misma
proporcién, y al aumentar su valor, disminuird su cantidad.

Mientras el Estado acufie moneda y no imponga por ello ningiin sefioreaje,
la moneda seguird teniende el mismo valor que cualquier otra pieza del mismo
metal de igual peso y fineza; pero si el Estado impone un sefioreaje sobre la
acufiacién de moneda, el valor de la pieza acufiada sobrepasaré el valor de la
pieza de metal no acufiada en una cuantia igual al sefioreaje impuesto, porque
se requerird una mayor cantidad de trabajo o, lo que es lo mismo, el valor de
la produccién de una mayor cantidad de trabajo.
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Mientras el Estado sea cl dnico que acufie moneda no habra limite alguno
al sefioreaje que imponga por ello, ya que al limitar la cantidad de moneda
puede elevarlo hasta cualquier valor concebible,

El papel moneda circula segiin este principio: la cuantia total que se carga
sobre el papel moneda puede considerarse un sefioreaje. Aunque no posee
valor intrinseco, al limitar su cantidad, su valor de cambio es tan grande como
una denominaciéon igual de moneda o del oro en lingotes en esa moneda.
Segin el mismo principio, al limitar su cantidad, una moneda degradada cir-
cularia al valor que deberia tener si tuviera ¢l peso y la fineza legales, y no al
valor de la cantidad del metal que realmente contiene. Por eso, en la historia
de la acufiacion de la moneda britdnica vemos que la moneda nunca fue de-
preciada en la misma proporcién en la que se habia degradado porque nunca
se aument6 su cantidad en proporcién a la disminucién de su valor intrinseco’.

No hay cuestion m4s importante en la emisién de papel moneda que la
de captar plenamente los efectos que se siguen del principio de la limitacién
de la cantidad. Dentro de cincuenta afios apenas podra creerse que los direc-
tores del Banco de Inglaterra y los ministros sostuvieron con gravedad ante
el Parlamento y ante sus distintas comisiones quc las emisiones de billetes del
Banco de Inglaterra sobre las que los tenedores no tenian control alguno y
cuya conversién en especie o en metdlico no podian solicitar no tenfan ni po-
drian haber tenido efecto alguno sobre los precios de los bienes, del oro o de
las divisas extranjeras.

Después de la creacién de los bancos, el Estado deja de tener en exclusiva
la facultad de acufar o emitir dinero. Tanto los billetes corno las monedas au-
mentan de forma efectiva el dinero en circulacién, de forma que si un Estado
decidiera envilecer su moneda y limitar su cantidad, no podria mantener su
valor porque los bancos gozarfan de la misma capacidad para aumentar la
cantidad en circulacién.

De estos principios se desprende que para asegurar su valor no es nece-
sario que ¢l papel moneda sea convertible en especie; basta con regular su can-
tidad de acuerdo con el valor del metal que se adopte como pateén. Si el
patrén adoptado es el oro de un determinado peso y ley, se podrd aumentar
la cantidad de papel cada vez que caiga el valor del oro ¢, lo que es Jo mismo
respecto a sus efectos, cada vez que aumentc el precio de los bienes.

! Tedo lo que dige respecto a la moneda de oro se aplica igualmente a la moneda de plata, pero
no es necesario menclonar ambas en cada ocasién.
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El Dr. Smith afirma que «durante muchos afios el Bance de Inglaterra se
vio obligado a acufiar oro por valor de entre ochocientas mil y un millén de li-
bras anuales —o, ¢n promedio, por valor de ochocientas cincuenta mil libras—
porque habia emitido una cantidad demasiado grande de papel cuyo exceden-
te retornaba siempre para ser cambiado por oro o plata, A causa de esta gran
acuiiacién de moneda y como consecuencia del estado de desgaste y deterioro
en el que habia caido unos pecos afios antes la moneda de oro, el Banco sc veia
obligado con frecuencia a comprar lingotes de oro al elevado precio de cuatro
libzas la onza, que poco después acufiaba a 3 1. 17 s. 10Y/2 d. la onea, perdiendo
de esta manera entre un dos y medio y un tres por ciento por la acufiacién de
tan elevada cantidad de dinero. Por lo tanto, aunque el Banco no pagaba se-
fioreaje por ello y el Gobierno cargaba con las costas de la acufiacién, esta Li-
beralidad del Ejecutivo no evité por completo los gastos del Bancos.

Scgun el principio arriba establecido, me parece bastante claro que si no
s¢ hubiera reemitido nuevamente el papel que regresaba al banco, el valor de
todo el dinero en circulacién, tanto de la moneda de oro depreciada como de
la nueva, habria aumentado una vez que hubiesen cesado todas las demadas
hechas al Banco.

Sin embargo, Buchanan no es de la misma opinién, pues sostienc que «el
gran gasto al que en esta época estuvo expuesto el Banco de Inglaterra ne tuve
su origen, como parece imaginar ¢l Dr. Smith, en una emisién imprudente de
papel moneda, sino en el estado degradado de la moneda y el consiguiente
alto precio del oro en batras. Se observard que el Banco, no teniendo otro
modo de procurarse guineas que el de enviar oro a Ja Casa de la Moncda para
su acufiacién, se vefa siempre obligado a acufiar nuevas guineas a cambio de
los bifletes devueltos; y como generalmente a la moneda le faltaba peso y el
precio del lingote era alto en proporcion, llegd a ser ventajoso retirar del
Banco esas guineas mds fuertes a cambio de papel para convertitlas cn
lingotes y venderlas con beneficio al Banco a cambio de billetes que de nuc-
vo volvian a manos del Banco para dar salida a una nueva oferta de guineas
que otra vez se fundian y vendian. Mientras la moneda continuara siendo de-
fictente en peso, el Banco seguirfa expuesto a esta sangria de metal, ya que del
constante intercambio de papel por metilico resultaba un bencficio facil y se-
guro. No obstante, debe sefialarse que a pesar de los inconvenientes y del gas-
to a los que csta sangria expuso al Banco, nunca se imaginé que fuera nece-
sario rescindir la obligacién de pagar moneda por sus billetes».

Es cvidente que el sefior Buchanan picnsa que todo el dinerc en circu-
lacién debe, necesariamente, descender al nivel del valor de las piezas reba~

287



PRINCIPIOS DE ECONCMIA POLITICA Y TRIBUTACION

jadas, pero seguramente disminuyendo la cantidad del dinero en circulacién
el valor del resto podria elevarse hasta el valor de las piezas mejores.

En su razonamiento sobre la moneda de las colonias, el Dr. Smith parece
haber olvidado su propio principio. En lugar de atribuir la depreciacién del
papel a su excesiva abundancia, se pregunta si (suponiendo que la seguridad
de la colonia es perfecta) cien libras, pagaderas a quince afios, tendrian el
mismo valor que cien libras pagaderas de inmediato. Yo respondo que si,
siempre que la cantidad no sea demasiado abundante.

Sin embargo, la experiencia muestra que ni Estado ni Banco alguno han
gozado nunca de la potestad ilimitada de emitir papel moneda sin haber abu-
sado de ella; por lo tanto, en todos los Estados, la cuestién del papel moneda
deberfa someterse a algin control e inspeccién, y ninguno parece mds apro-
piado a este propésito que el de someter a los emisores de papel moneda a la
obligacién de pagar sus billetes en monedas o en lingotes de oro.

«Proteger al piblico® contra cualesquiera otras variaciones (distintas de las
que experimente el propio patrén monetario) del valor del dinero en circu-
lacién y, al mismo tiempo, continuar la circulaciéon con el medio mds barato
posible significa alcanzar el més perfecto estado de una moneda; y nosotros
poseerfamos todas esas ventajas obligando al Banco a entregar el oro o la plata
no acufiados de acuerdo con el patrén y el precio establecidos por la Casa de
la Moneda a cambio de sus billetes, en vez de entregar guineas. De este modo,
el papel nunca caeria por debajo del valor del lingote de oro sin que a ello le
siguiera una reduccién de su cantidad. Para evitar un aumento del papel por
encima del valor del lingote de oro, el Banco también deberia estar obligado a
entregar sus billetes a cambio del patrén oro a un precio de 3 1. 17 s. por onza.
Para no crear demasiados problemas al Banco, 1a cantidad de oro que deberia
demandarse a cambio de los billetes al precio de la Casa de la Moneda
de 31.17 5. 10%2 d,, o la cantidad que deberia venderse al banco 23 1. 17 s,,
nunca deberia ser inferior a veinte onzas. En otras palabras, el Banco deberia
estar obligado a comprar a 3 1. 17 5.% 1a onza cualquier cantidad de oro que se

? Este y los siguientes pirrafos hasra el cierre de las comillas han sido extraidos de un panfleto
titulade Propesals for an Econormical and Secure Currency publicado por el autor en el afio 1816.

3 El precio de 3 1. 17 s. que aqui se menciona es, claro estd, un precio arbitrario. Puede que haya
una buena razén para fijarlo un poco por encima o por debajo. Al establecer esas 3 1 17 5. sélo pre-
tendo elucidar el principio. El precio debe fijarse de ral manera que el vendedor de oro prefiera vendér-
selo al Banco que llevarlo a la Casa de la Moneda para acufiarlo, La misma observacién es aplicable
a1a eantidad indicada de veinte onzas. Podria haber una buena razén para fijarla en diez o en treinta.
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le ofreciese que no fuera inferior a veinte onzas y a vender cualquier cantidad
que se le demandase a 3 . 17 5. 10%2 d. Mientras tengan la facultad de regular
la cantidad de sus billetes, no se derivar inconveniente alguno de tal regu-
lacién.

»Al mismo tiempo, deberia concederse la libertad mds perfecta a la ex-
portacién e importacién de cualquier clase de lingotes de oro. El ntimero de
estas transacciones en lingotes de oro seria bastante reducido si el Banco re-
gulase sus préstamos y sus emisiones de papel de acuerdo con el criterio que
tantas veces he mencionado, es decir, el del precio del patrén metalico, sin
tener en cuenta la cantidad absoluta de billetes en circulacién.

»El propésito que persigo se alcanzarfa en gran medida si el Banco es-
tuviera obligado a entregar lingotes de oro sin acufiar a cambio de sus bille~
tes al precio y patrén de acufiacién, aunque no se viera en la necesidad de
comprar ninguna cantidad de lingotes que se le ofreciera a los precios que se
fijaran, especialmente si la Casa de la Moneda continuara abierta al piblico
para acufiar moneda; ya que dicha regulacién se sugiere simplemente para
evitar que la variacién del valor del dinero respecto del valor del oro sea su-
perior a la insignificante diferencia entre los precios a los que el Banco com~
praria y venderia, y que darfa lugar a una uniformidad del valor que se reco-
noce como muy deseable.

»51 el Banco limitase caprichosamente la cantidad de billetes, aumentaria
su valor y podria parecer que el oro cae por debajo de los limites a los que, de
acuerdo con mi propuesta, el Banco deberfa comprar. En ese caso, el oro
podria llevarse a la Casa de 1a Monedas; y el dinero de alli extraido, al sumarse
al circulante, tendrfa el efecto de reducir su valor, que se situaria de nuevo en
el nivel del patrén, pero dicha operacion no se haria de manera tan segura, ni
tan econdmica, ni tan expedita como con los medios que yo propongo; a los
que el Banco no podria plantear objecién alguna, pues a éste le interesa mds
abastecer la circulacién con papel que obligar a otros a hacerlo con moneda.

»Bajo este sistema y con una circulacién de moneda asi regulada, el Banco
nunca se veria en dificultades, exceptuando aquellas circunstancias excepcio~
nales en las que un panico general se apodera del pafs y todo el mundo desea
poseer metales preciosos como el modo mds conveniente de realizar o de
ocultar su propiedad. No hay forma alguna daje ningin sistema de que los
Bancos puedan asegurarse contra tales situaciones de panico; estdn sometidos
a ellas por su propia naturaleza, pues en época alguna puede haber un banco
0 pais que posea tanta cantidad de especie o de lingotes como para hacer
frente a lo que los individuos de ese pais tengan derecho a demandar. Aunque
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se multiplicase muchas veces la cantidad de billetes de banco en circulacién,
s1 todos los individuos retiraran su saldo de los bancos el mismo dia, seria im-
posible responder a semejante demanda. La crisis de 1797 no se desencadens,
como se ha supuesto, como consecuencia de los enormes anticipos que el
Banco habia hecho al Gobierno, sino debido a una situacién de parico de esta
naturaleza. Ni el Banco ni el Gobierno tuvieron culpa alguna; fue el contagio
de los temores infundados de la parte mds temerosa de la sociedad o que oca-
sioné la carrera hacia los bancos, y habria sucedido lo mismo si €l Banco no
hubiese concedido anteriormente anticipo alguno al Gobierno y aunque el
Banco dispusiese del doble de su capital actual. Probablemente, si el Banco
hubiese continuado pagando en efectivo, el panico habria desaparecido antes
de que hubiesen agotado sus reservas de moneda.

»Conocida la opinién de los directores del Banco en lo que respecta a las
normas de emisién de papel moneda, puede decirse que éstos han ejercido sus
poderes sin cometer grandes 1mprudenc1as Es evidente que han seguido sus
propios principios con extrema precaucién. Con arreglo a la regulacién actual,
tienen el poder de aumentar o reducir ¢l nivel de circulacién en la medida en
que lo estimen conveniente sin control alguno; una atribucién que no deberia
conferirse ni al Estado ni a ningun organismo dentro de €1, pues no es posible
asegurar la uniformidad del valor de la moneda cuando su aumento o dismi-
nucién depende inicamente de la voluntad de los emisores. No puede negarse
que el Banco tiene el poder de reducir la circulacién de dinero a sus limites
mis estrechos; ni 51qu1era pueden negarlo aquellos que coinciden con los di-
rectores en la opinién de que no tienen capacidad para aumentar indefinida-
mente su cantidad. Aunque estoy plenamente convencido de que va tanto
contra los intereses como contra los deseos del Banco ejercer esta facultad en
detrimento del publico, lo cierto es que cuando observo las funestas conse-
cuencias que pueden surgir de una repentina y gran reduccién del dinero en
circulacién, asi como de su aumento, no puedo sino desaprobar la facilidad
con que el Estado ha puesto en manos del Banco una prerrogativa tan for-
midable.

»Las dificultades de los bancos provinciales antes de la restriccién de los
pagos en efectivo debieron de ser, en ocasiones, muy grandes. En todos los
periodos de alarma o de supuesta alarma deben haberse encontrado en la ne-
cesidad de proveerse de guineas para estar preparados ante cualquier exigen-
cia que pudiera presentarse. En tales ocasiones, las guineas se obtenian en el
Banco a cambio de billetes de mayor denominacién y un agente confidencial
las trasladaba con el riesgo y coste que ello suponia para el banco regional.
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Tras cumplir la funcién para la que estaban destinadas, volvian de nuevo a
Londres, y probablemente se guardaban de nuevo en el Banco siempre que
no hubieran sufrido una pérdida de peso tal que situase su valor por debajo
del patrén legal.

»51 se adoptara el plan que ahora se propone, es decir, que los billetes del
Banco se pagasen en lingotes de oro, seria necesario, bien extender dicho pri-
vilegio a los bancos regionales, bien hacer de los billetes del Banco una mo-
neda de curso legal, en cuyo caso no se modificarian las leyes que conciernen
a los bancos regionales, ya que estarian obligados, al igual que lo estin aho-
ra, a pagar sus propios billetes, cuando se les exigiera, con billetes del Banco
de Inglaterra.

»El ahorro que se generaria al no exponer las guineas a una pérdida de
peso derivada de la friccidn a la que se ven sometidas en sus frecuentes tras-
lados, al igual que el que se generaria al eliminar los gastos de envio, seria con-
siderable; pero, con mucho, la mayor ventaja se derivaria de la oferta perma-
nente de dinero en cireulacién que, tanto en Londres como en el resto del
pais, para hacer frente a los pagos mds pequefios, provendria del use de un
medic mas barato (el papel) en vez de uno costoso (el oro). De este modo, se
permite que el pais consiga todo el beneficio que pueda obtenerse del empleo
productivo de un capital de esa cuantia. No tendriamos ninguna justificacién
para rechazar tamano beneficio, a no ser que pudiera sefialarse algin incon-
veniente especifico en la adopcién del medio mds barato.»

El dinero circulante se halla en su estado mds perfecto cuando consiste en-
teramente en papel moneda, pero en papel moneda de un valor igual al oro
que declara representar. El uso de papel en lugar de oro sustituye ¢l medio
mas caro por el mis barato y permite al pais, sin pérdida alguna para ningin
individuo, cambiar tode el oro que anteriormente destinaba a este fin por ma-
terias primas, herramientas y alimentos, con cuyo uso aumentan tanto su ri-
queza como sus comodidades.

Desde un punto de vista nacional, no tiene importancia que sea el Go-
bierno o el Banco el emisor de este papel moneda bien regulado, ya que en
su conjunto, independientemente de quién sea el emisor, serd igualmente pro-
ductor de riquezas; sin embargo, no sucede lo mismo desde el punto de vista
de un individuo. En un pais en el que el tipo de interés de mercado sea del
7% y en el que el Estado necesite para un determinado gasto 70.000 1. al afio,
si es una cuestién importante para los individuos de ese pais el que tengan
que soportar impuestos para recaudar esas 70.000 1. o que éstas puedan ob-
tenerse sin ellos. Supongamos que para equipar una expedicién se necesite un
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millén de libras; si el Estado emitiese un millén en papel y desplazase un
millén en moneda, la expedicién se equiparia sin carga alguna para el pueblo.
Pero si un Banco emitiese un millén de papel y sc lo prestase al Gobierno a
un tipo del 7% retirando, asi, un millén en monedz, se impondria al pais un
impuesto permanente de 70.000 1. al afio; el pueblo pagaria €l impuesto, cl
Banco lo recibiria , en cualquier caso, la sociedad serfa tan rica como antes.
La expedicién se habria equipado con la mejora de nuestro sistema, haciendo
productivo un capital que vale un millén en forma de mercancias en lugar de
permitir que permanccicse improductivo en forma de moneda; pero la ven-
taja siempre estard de parte de los cmisores, y como el Estado representa al
pueblo, si hubiera sido ¢l y no el Banco el que hubiera emitido el millén, el
pueblo se habria ahorrado el impuesto.

He comentado ya que para ka riqueza colectiva de un pais seria irelevante
quién fucse el emisor de moneda si existiese total scguridad de que no se abu-
saria de dicha facultad; y ahora acabo de demostrar que ¢l publico tendria un
interés directo en quc ¢l emisor fuera el Estado y no una compaiifa de co-
merciantes o banqueros. Sin embargo, el peligro radica en que es mis pro-
bable que se abuse de dicha facultad si ésta sc encuentra en manos del Go-
bierno que si esta en manos de una entidad bancaria. Una compaiia, dicen,
estard mas sujeta al control de la ley, y aunque le interesara ampliar sus emi-
siones mis alli de lo que la prudencia pudiera aconsejar, se veria limitada y
controlada por el poder que los individuos tienen de reclamar lingotes de oro
o especie. Se dice que este mismo control no sc respetarfa por mucho tiempo
si fuera el Gobierno el que gozase del privilegio de emitir dinero; que el Go-
bierno estaria tentado a considerar el bienestar presente en lugar de la segu-
ridad futura y que, por lo tanto, alegando motivos de conveniencia, acabaria
inclindndose 2 eliminar los controles que limitan la cantidad de las emisiones.

Esta seria una poderosa objecidn bajo un Gobierno arbitrario, pero en un
pais libre, con una legislatura ilustrada, la facultad de emitir papel moneda
con todos los controles necesarios de convertibilidad a voluntad del tenedor
puede dejarse, con toda seguridad, en manos de comisionados nombrados
para tal propésito y a los que se haria totalmente independientes del control
de los ministros.

El fondo de amortizactén es manejado por comisicnados responsables
sélo ante el Parlamento, y la inversion de dinero confiada a su cargo prosigue
con la mis absoluta regularidad. ;Qué raz6n puede haber para dudar de que
las emisiones de papel moneda no scrian reguladas con la misma fidelidad si
se someticran a un régimen semejante?
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Puede decirse que aunque la ventaja que supone para el Estado, y por lo
tanto para cl pablico, emtir papel moneda es suficientemente mamfiesta
{puesto que cambiaria una parte de la deuda nacional cuye interés paga el pui-
blico por una deuda por la que no se paga interés alguno), dicha medida seria
desventajosa para el comercio, pues impediria a los comerciantes tomar dinero
prestado y obtener el descuento de sus letras, procedimiento por el cual se
emite, cn parte, el papel de los bancos.

Esto, sin embargo, significa suponer que no podria tomarse dinero pres-
tado si el Banco no lo prestara, y que el tipo de interés y beneficio de mercado
dependeria de la cantidad de emisiones de dinero y del canal a través del cual
s¢ emitiera. Pero del mismo modo que un pais no tendria escascz de pano,
vino o cualquier otro bien si dispusiera de fondos para pagarlos, tampoco
habria escasez de dinero para préstamos si los prestamistas ofrecieran una
buena garantia y estuvieran dispuestos a pagar el tipo de interés de mercado.

En otra parte de esta obra [p. 67] he intentado demostrar que el valor real
de un bicn estd regulado no por las ventajas accidentales que algunos de sus
productores puedan disfrutar, sino por las dificultades reales a las que se en-
frentan los productores menos favorccidos. Asi es en lo que respecta al interés
del dinero: éste no esta regulado por cl tipo al que el Banco va a prestar (sea
un 5, un 4 o un 3%), sino por el tipo de beneficios que puede obtener por
el empleo del capital que es totalmente independiente de la cantidad o del
valor del dinero. Aunque el Banco preste uno, diez o cien millones, no alterard
de modo permanente el tipo de interés; sélo alteraria el valor del dinero que
fuese emitiendo. Para desempeiar la misma actividad, se requeriria en un caso
10 0 20 veces mds la cantidad que sc requiere en el otro. Por lo tanto, las solici-
tudes de dincro al Banco dependen de la comparacién entre el tipo de bene-
ficios que se puede obtener con la inversién de dicho dinero y el tipo al que el
Banco esti dispuesto a prestarlo. Si cargan un interés mis bajo que el de mer-
cado, podrin prestar cualquier cantidad de dinero; si cargan un interés superior,
los vinicos interesados en sus préstamos seran los derrochadores y los prédigos.
Por eso vemos que cuando el interés del mercado supera el tipo del 5% al que
el Banco concede uniformemente sus préstamos, la oficina de descuentos que-
da sitiada por los solicitantes, mientras que, por el contrario, cuando el tipo de
mercado se coloca (aunque sea temporalmente) por debajo del 5% los emplea-
dos de dicha oficina no tienen nada que hacer.

Por lo tanto, la razén por la que se dice que en los dltimos veinte aiios la
Banca ha ayudado tanto al comercio facilitando dinero a los comerciantes ra-
dica en que durante todo ese periodo ha estado prestando dinero a un tipo de
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interés inferior al de mercado; 2 un tipo de interés inferior al que los comer-
ciantes habrian obtenido de tomar prestado su dinero en otra parte. Pero debo
confesar que, en mi opinién, csto ¢s una objecién contra su cstablecimiento
mds que un argumento a su favor,

¢Qué dirfamos de un negocio que suministrara regularmente lana a la
mitad dc los fabricantes de pafio a un precio inferior al de mercado?, ¢qué be-
neficio obtendria de ello la comunidad? No extenderia nuestro comercio
porque esa lana se habria comprando igualmente aunque se hubicse cobrado
por clla el precio de mercado. No disminuird ¢l precio final del pafio para el
consumidor porque el precio, como ya he dicho antes, estaria regulado por el
coste de produccién de aquellos productores menos favorecidos. Su tnico
cfecto scria, entonces, clevar los beneficios de una parte de Jos fabricantes de
pafio por encima del tipo cotriente y general de beneficios. Este negocio se veria
privado de los bencficios que le corresponden, mientras que otra parte de la
comunidad sc veria beneficiada en la misma proporcion. Ahora bien, ése es
precisamente ¢l efecto de nuestros establecimientos bancarios; la ley fija un
tipo de interés inferior al del mercado, y a ese tipo ¢l Banco debe prestar di-
nero o no hacerlo en absoluto. Dada la naturaleza de su establecimiento, dis-
ponen siempre de grandes fondos de los que sdlo pueden disponer de esta
marnera, y una parte de los comerciantes, al poder contar con un instrumento
comercial a un coste menor al de aquellos que han de atenerse sélo al precio
de mercado, se beneficia injustamente en detrimento del pais,

El volumen de negocio que puede desarrollar la comunidad en su tota-
lidad depende de la cantidad de su capital, es decir, de las materias primas,
magquinaria, alimentos, navios, cte., empleados en su produccién. Una vez que
s¢ haya establecido un papel moneda bien regulado, nada de esto puede au-
mentar ni disminuir por causa de las operaciones bancarius. Si, entonces, ¢l
Estado sc dispusicra a emitir el papel moneda del pais, aunque nunca des-
contara una letra o prestara un solo chelin al piblico, no se produciria alte-
racién alguna en el volumen del comercio porque seguiriamos contando con
la misma cantidad de materias primas, maquinaria, alimentos y barcos;
ademds, es muy probable que la misma cantidad de dinero no se prestase
siempre al 5%, el tipo fijado por la ley, cuando éste se encuentre por debajo
del tipo de mercado, sino a un 6, 7 u 8%, resultudo de una competencia jus-
ta en el mercado cntre prestammistas y prestatarios.

Adam Smith hablu de las ventajas que obtienen los comerciantes con el
modo cscocés, superior al inglés, de facilitar la adaptacién al comercio por
medio de cuentas en efectivo. Estas cuentas en efectivo son créditos conce-
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didos por el banquero cscocés a sus clicntes que se anaden a las letras que les
descuenta; pero es dificil percibir cn qué consiste la ventaja de este sistema
porque el banquero, a medida que anticipa el dinero y lo pone en circulacién
en una dircceidn, sc ve privado de emitir una cantidad equvalente y ponerla
en circulacién en otra direccién distinta. Si toda la circulacién admite sélo un
millén de papel, tnicamente se pondrd en circulacién un millén, y tanto al
banquero como al comerciante le seria indiferente que esta suma se emitiese
por descuento de letras o que sélo lo fuera asf una parte y el resto por medio
dc cstas cucntas en cfectivo.

Tal vez resulte nccesario decir algunas palabras sobre la cuestion de los dos
metales, el oro y la plata, que sc emplean en la moneda, especialmente porque
este tema parece confundir cn la mente de mucha gente los simples y claros
principios que 2 la misma atafien. «En Inglaterra —cscribe ¢l Dr. Smith—
no se considerd cl oro como moneda de curso legal hasta mucho tiempo des-
pués de haber sido acufiado. Ninguna ley o declaracién oficial fijé la propor-
cién entre los valores de las monedas de oro y plata, sino que se dejg al
mercado. 51 un deudor ofrecia pagar en oro, el acreedor podia rechazar com-
pletamente cl pago, o aceptarlo a aquel valor sobre el que él v su deudor pu-
dieran llegar a un acuerdo.»

En cste estado de cosas es evidente que en algunas ocasiones una guinea
podia valer 22 5. o més, y en otras 18 s. 0 menos, dependiendo completamente
de la alteracién del valor relativo de mercado del oro v la plata. Asimismo, todas
las variaciones, tanto del valor del oro como del de la plata, se tasarfan en la mo-
neda de oro —pareceria que la plata ¢s invariable y que sélo el oro podria subir
o bajar—. Asi pues, aunque una guinea valiese 22 s. en vez de 18 5., podria ocu-
rrir que el oro no hubiese alterado su valor; la variacion podria haberse limita-
do a la plata y, por lo tante, 22 5. podrian no tencr mds valor que ¢l que antes
tenfan los 185 Y, al contrario, toda la variacién podria haberse producido en el
oro: una guinea cuyo valor era de 18 5. podria haber aumentado su valor a 22 s.

S1 supunemos zhora que la moncda de plata se deprecia porque ¢s recor-
tada y porque ha aumentade en cantidad, una guinea podria valer 30 s. porque
la plata en 30 s. de esa moneda envilecida podria no tener mis valor que el
oro confenido en una guinea. 5i se le devolviese a la moneda de plata el valor
cstablecido por la Casa de la Moneda, ¢l valor de la moneda de plata subiria,
pero pareceria que el del oro hubiera disminuido, pues probablemente el valor
de una guinea no scria mayor que ¢l de esos buenos 21 chelines.

Si ahora se adoptara también el oro como moneda de curso legal v cada
deudor pudicra optar libremente por saldar una deuda mediante el pago de
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420 chelines o veinte guineas por cada 21 1. que debe, optard por aquella
forma de pago que le permita saldar su deuda del modo mds barato. 5i con
cinco quarters de trigo puede procurarse los lingotes de oro necesarios para
que la Casa de la Moncda acufie veinte guineas, v por la misma cantidad de
trigo tantos lingotes de plata como para acuiiar 430 chelines, preferird pagar
en plata porque pagando asi su deuda obtendria una ganancia de diez che-
lines. Pero si, por el contrario, con esa cantidad de trigo pudiera obtener tan-
to oro como para acufiar veinte guincas y media, y tanta plara como para acu-
fiar 420 chelines, preferird naturalmente pagar su deuda en oro. Si la cantidad
de oro que podria conseguir permitiese acufiar solo veinte guineas, y la can-
tidad de plata 420 chelines, le seria completamente indiferente pagar su deu-
da en moneda de oro o de plata. Asi pucs, el que siempre se prefiera el oro
para pagar las deudas no es debido al azar ni a que cst¢ mejor dotado para
servir de medio de curso legal cn un pais préspero, sino, sencillamente, porque
el pago de las deudas en este metal resulta més ventajoso para el deudor.

Durante una larga etapa anterior a 1797, cl afio en el que se restringieron
los pagos en metdlico del Banco, el oro estaba tan barato en comparacién con
la plata que tanto al Banco de Inglaterra como a todos los deudores les con-
vino comprar oro cn ¢l mercado, y no plata, con el propésito de enviarlo u
acufiar a la Casa de la Moneda, pucs les resultaba mis barato pagar sus deudas
en ese metal acufiado. Durante gran parte de estc periodo la moneda de plata
estuvo depreciada, pero como habia cierte grado de escasez, de acuerdo con
¢l principio que he explicado antcriormente, no Llegd nunca a bajar de su valor
corriente. A pesar de su depreciacién, a los deudores les seguia interesando
pagar en moneda de oro. De hecho, si a2 cantidad de csta moneda de plata
depreciada hubiese sido enormemente grande o si la Casa de la Moneda hu-
biese emitido csas piczas depreciadas, puede que a los deudores les hubiese
interesado mids saldar sus deudas con este dinero depreciado, pero como su
cantidad era limitada y mantenia su valor, el oro se convirti6 en la prictica en
el verdadero patrén monctario.

Nadie niega que esto ocurrié asi, pero se ha llegado a afirmar que fuc a
causa de la ley que prohibia el uso de la plata como moneda de curso legal
para saldar deudas que excediesen de 25 1, a menos que lo fuera por su peso
de acuerdo con el patrdn de la Casa de la Moneda.

Pero esta ley no impedia que ningiin deudor pagara sus deudas, por muy
grande quc fuese su cuanta, cn moneda de plata recién emitida por la Casa
de [a Moneda. Si el deudor no pagaba en esc metal, ello no se debia al azar
ni a la obligacién, sino a su libre eleccién: no le interesaba llevar plata a Ia
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Casa de la Moneda; le interesaba llevar oro. Es probable que si la cantidad de
esa plara devaluada cn circulacién hubiese sido enormemente grande, y fuese
también moneda legal, una guinea habria vuelro a valer treinta chelines, pero
habria sido el chelin depreciado el que habria perdido valor, no la guinca la
que lo habria ganado.

Parece, pues, que mientras se admitié uno de los dos metales como moneda
de curso legal para pagar deudas de cualquier cuantia, estuvimos sometidos a
un cambio constante en la medida principal de valor. Algunas veces fue el oro,
otras la plata, dependiendo completamente de las variaciones en el valor rela-
twvo de los dos metales; ¥ el metal que no era el patrén en aquellos tiempos se
fundia y retiraba de la circulacion porque su valor en lingotes era superior a su
valor en moneda. Esto era un inconveniente que era rriuy deseable remediar,
pero el avance del progreso es tan lento que, aunque Locke ya lo habia demos-
trado incucstionablemente y todos los cstudiosos del tema de la moneda lo
habian schialado desde entonces, nunca sc adopté un sisterna mejor hasta la
sesion del Parlamento de 1816 en la que sc decret$ que dnicamente el oro seria
moneda de curso legal para pagar cualquier suma que excediera de 40 chelines.

Parece que el Dr. Smith no ba reparado bien en el efecto de emplear dos
metales como moneda de curso legal para saldar deudas de cualquier cuantia,
puesto que afirma que «en realidad, mientras continte existicndo una cierta
proporcién, legalmente regulada, entre los valores respectivos de dos dife-
rentes metales acufiados, el valor del meral més precioso es ¢l que regula el
valor de toda [a moneda». Puesto que cl oro fue en su dia el medio que més
convino a los deudores para saldar sus deudas, pensaba que este metal poscia
una cualidad inherente gracias a la cual regulaba, v sierapre regularfa, ¢l valor
de [a moneda de plata.

Con la reforma de Ja moneda de oro en 1774, una guinea nueva recién sa-
lida de ta Casa de la Moneda se cambiaria sélo por veintiin chelines depre-
ciados, pere durante el reinado del Rey Guillermo, cuando la moneda de plata
sc encontraba precisamente en la misma situacién, una guinea nueva y recién
salida de la Casa de la Moneda sc cambiaba por treinta chelines. Buchanan
observa al respecto que «aqui tenemos un hecho de lo més singular sobre el
cual las teorias corrientes de la moneda no dan cuenta alguna: en un momento
dado la guinea se intercambia por treinta chelines, su valor intrinseco en una
moneda de plata devaluada, y mis adelante la misma guinea vale sélo vein-
twno de esos chelines devaluados. Esta claro que la situacién de la moneda ha
debido sufrir un gran cambio entre estos dos diferentes periodos; cambio en
relacién al cual la hipétests del Dr. Smith no ofrece ninguna explicacions.
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En mi opinién, se trata de una dificultad que puede resolverse ficilmente
comparando este diferente estado del valor de la guinea en los iempos men-
clonados con las diferentes cantidades de moneda de plata depreciada en cir-
culacién. En ¢l reinado del Rey Guillermo, el oro no cra moneda legal; sélo
posefa un valor convencional. Probablemente, todos los grandes pagos se rea-
lizaban cn plata, sobre todo porque el papel moneda y las operaciones ban-
carias no se comprendian bien. La cantidad de esta moneda de plata desva-
lorizada superaba la cantidad de moneda de plata que se habrfa mantenido
en circulacién si sélo se hubiera utilizade dinero no desvalorizado; y, por con-
siguiente, ademds de envilecerse, se deprecid. Pero en el periodo siguiente,
cuando se establecis el oro como moneda legal, cuando también se empezé a
pagar con billetes de banico, la cantidad de moneda dc plata desvalorizada no
super6 la cantidad de moneda de plata nueva procedente de 1z Casa de la Mo-
neda que habria circulado si no hubiera habido moneda de plata desvalori-
zada; por ello, aungue la moneda estaba envilecida, no sc deprecid. La expli-
cacién de Buchanan es algo diferente: cree que una moneda subsidiaria no
estd sujeta a depreciacién, aunque si lo estd la moneda principal. Durante el
reinado del Rey Guillermo, la plata era la moneda principal, y por ello esta-
ba sujeta a depreciacién, En 1774 era una moneda subsidiaria, y por ello
mantuvo su valor. Sin embargo, la depreciacién de una moneda no depende
de que ésta sea la divisa subsidiaria o principal; depende dnicamente de que
exista una cantidad excesiva®.

* Lord Lauderdale ha afirmado recientemente en el Parlamento que con [a existente regulacidn
sobre la Casa de la Moneda la Banca no podria pagar sus billetes en metal porque el valor relativo
de jos dos metales es tal que a todas los deudores les interesaria pagar sus deudas con plata y no con
moneda de oro, cuznde la ley concede el derecho a todos los acreedores del Banco a exigir oro a cam-
bio de sus billetes de banco. Este oro, opina su Seforia, podria exportarse muy ventajosamente, y en
ese caso sostiene que el Banco, para mantener su oferta, estaria obligade a comprar oro constante-
mente con una prima y a venderlo a fa par. St cualquier otro deudor pudiera pagar en plata, Lord Lau-
derdale cstaria en lo cierto, pero no padri hacerlo si su deudz excede de 40 s. Este limitaria la can-
tidad de moneda de plara en circulacién (si el Gobierno no se Imbiera reservado la potestad de parar
la acufiacién de ese metal cuando lo considerara necesario) porque si se acufiase demasiada plata se

" hundiria en relacién al valor del oro y nadie la aceptaria como pago de una deuda que excediera los
40 chelines salvo que se le ofreciera alguna compensacion por su mener valor, Para pagar una deuda
de 100 1. se necesitarian cien soberanos o billetes de banco hasta una cantidad de 100 1; pero si hu-
biera demasteda plata en circulacién, se requeririan 105 1. en moneda de plata. Por 1o tanto, existen
dos restricciones ala cantidad excesiva de moneda de plata: en primer lugar, la restriccién direcra que
e} Gobierno puede interponer ¢n cualquier momento para impedir una mayor acufiacién; en segundo
lugar, la falta de interés del piblico de levar plata a la Casa de la Moneda, si pudiera hacerlo, por-
que si esa plaea se acufiase no circularfa al valor de Ja Casa de la Moneda sino 4l valor de mercado.
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No pueden oponerse muchas objeciones a un sefioreaje modcrado sobre
la acufiacién de moneda, especialmente sobre aquella moneda que se utiliza
para realizar los pagos mds pequefios. Generalmente, la moneda aumenta su
valor en la cuantia total del sefioreajc, y, por lo tanto, se trata de un impues-
to que no afecta en modo 2lguno a los que o pagan, siempre que no haya una
cantidad cxcesiva de moneda. No obstante, debe sefialarse que en un ISzu’s en
el que se ha establecido el papel moneda, aunque el emisor estuviese obliga-
do 2 pagar en metal si asi lo demandase el tenedor, tanto los billetes como 1a
moneda podrian depreciarse en la cuantia total del sefioreaje sobrc esa mo-
neda que es la unica de curso legal, antes de que la restriccién que limita la
circulacién de papel empiece a actuar. Si €l sefioreaje sobre la moneda de oro
fuera, por ejermplo, del 5%, la moneda, por una emisién abundante de bille-
tes de banco, podria depreciarse realmente en un 5% antes de que a los tene-
dores les interesara demandar moneda con el fin de fundirla en lingotes; una
Fieprcciacién a la que nunca quedarfamos expuestos si no se cargase seforea-
Je alguno sobre la moneda de oro o, si s¢ permitiese un sefioreaje, si los tene-
dores de billetes de banco pudiesen demandar lingotes y no moneda a cam-
bio de cllos al precio de'la Casa de la Moneda de 3 1.'17 5. 10/ d. Por lo
tanto, salvo que el Banco se vea obligado a pagar sus billetes en lingotes o en
moneda segin sea la voluatad del tenedor, Ja tltima ley que permite un se-
fiorcaje del 6%, o de cuatro peniques la onza sobre la moneda de plata, pero
que establece que el oro debe acuiiarse en la Casa de la Moneda sin recargo
alguno es, quiz4, la mds apropiada, pues es la que impedird del modo mis efi-
caz cualquier variacién innecesaria de la moneda.
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CAPITULO XXVIII

SOBRE EL VALOR RELATIVO
DEL ORO, EL. CEREAL Y EL. TRABAJO
EN LOS PAISES RICOS Y POBRES

«El oro y la plata, al igual que el resto de los bienes —dice Adam Smith—,
buscan de forma natural aquel mercado en el que se paga por ellos el mejor
precio; v, generalmente, cl mejor precie por las cosas se obtiene en aquel pais
que se halla en mejores condiciones de pagarlo. El trabajo, debe recordarse,
es el precio que en ultima instancia se paga por todo, y en los paises en los
que el trabajo estd igualmente bien remunerado su precio monetario serd pro-
porcional a lo que cueste la subsistencia del trabajador, Pero el oro y la plata
s¢ intercambiardn naturalmente por una mayor cantidad de provisiones en un
pais rico que en uno pobre; en un pajs en el que éstas abundan que en uno
en el que no lo hacen.»

Sin embargo, al igual que el oro y la plata y muchas otras cosas, ¢l cereal
es un bien, y si, por lo tanto, todos los bienes tienen un alto valor de cambio
en un pais rico, el cereal no debe ser una excepeién, Por ello, podemos decir
sin riesgo a equivocarnos que el cereal se intercambia por una gran cantidad
de dinero porque es caro y que, asimismo, el dinero sc intercambia por una
gran cantidad de cereal porque también es caro, lo que equivale a decir que el
cereal es caro y barato al mismo tiempo. Ningin principio estd mds firme-
mente establecido en economia politica que el que explica que lo que impide
a un pais rico aumentar su poblacién a la misma tasa que un pais pobre cs la
creciente dificultad de procurarse alimentos. Esa dificultad debe necesaria-
mente aumnentar el precio relativo de los alimentos y fomentar su impor-
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tacién, ;Cémo es posible, entonces, que ¢l dinere o ¢l oro y la plata se inter-
cambien por una mayor cantidad de cereal en los paises ricos que en los
pobres? Unicamente en los pafses ricos, donde el cereal es caro, inducen los
terratenientes al érgano legislativo a prohibir la importacidn de cercal. ;Quién
ha vido hablar alguna vez de una ley para impedir la importacion de produc-
tos del suelo en América o en Polonia? La naturaleza ha excluido de hecho su
importacién dada la relativa facilidad con que se producen en aquellos paises.

:Cémo, entonces, puede scr cierto que «exceptuando el cereal y aquelias
otras especies vegetales que produce el trabajo del hombre todas las demds cla-
ses de produccién primaria, €l ganado, las aves, la caza de todo tipo, {dsiles y
minerales extraidos de la tierra, etc., se encarezcan naturalmente a medida que
progresa la sociedad»? (Por qué sélo deberfan excluirsc ¢l cereal y las otras es-
pecies vegetales? El error que comete el Dr. Smith a lo largo de toda su obra
es suponer que el valor del ccreal es constante, que aunque el valor de las
demds cosas pueda aumentar, el valor del cercal nunca puede hacerlo. El cereal,
segiin su opinidn, ticne siempre el mismo valor porque siempre alimentard al
mismo nimero de personas. Del mismo modo podria decirse que el pafio ticne
siernpre €l mismo valor porque con €l siempre se hard el mismo nimero de
abrigos. ¢Qué tiene qué ver el valor con la capacidad de alimentar o vestir?

El cereal, como cualquier otro bien, tienc ¢n cada pafs su precio natural;
es decir, el precio necesario para su produccién y sin el cual no se cultivaria;
es este precio el que regula su precio de mercado y el que determina la con-
veniencia de exportarlo a otros paiscs. Si en Inglaterra se prohibiera la tm-
portacién de cereal, su precio natural subiria a 6 L. el guarfer, mientras que en
Francia su precio sc situarfa en la mitad. Si en ese momento sc levantara la
prohibicién a la importacion, cl cereal bajaria en el mercado inglés no a un
precio de entre 6 y 3 1, sino cn dltima instancia y de modo permanente al pre-
cio natural de Francia; cs decir, €l precio al que podria ofrecerse el cereal
al mercado inglés procurando [os beneficios ordinarios y corrientes del capital
en Francia, y permaneceria en ese precio independientemente de que Ingla-
terra consumiera cien mil o un millén de guarers. 81 la demanda de Inglaterra
fuera de esa ultima cantidad, probablemente ¢l precio natural del cereal se in-
crementaria en Francia debido a la necesidad en la que se encontraria este pafs
de recurrir a tierras de peor calidad para satisfacer esa demanda; no cabe duda
de que ello afectarfa también al precio del cereal en Inglaterra. Lo que man-
tengo es que es el precio natural de los bienes del pais exportador el que en
dltima instancia regula los precios a los que deben ser vendidos esos bienes
en el pais importador, siempre que no sean objeto de monopolic.
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Pero el Dr. Smith, que tan hdbilmente ha defendido su doctrina de que
en ultima instancia es cl precio natural de los bienes ¢l que regula su precio
de mercado, ha imaginade un caso en ¢l que cree que el precio de mercado no
estaria regulado ni por el precio natural del pafs exportador ni por el del pais
importador. «Reducid la riqueza real de Holanda o de Génova —dice—
manteniendo invariable el nimero de sus habitantes; reducid su capacidad
para abastecerse en paises lejanos, y el precio del cereal, en lugar de hundirse
con esa reduccion en la cantidad de plata que necesariamente debe acompatiar
dicha decadencia, bien como causa o bien como efecto, aumentara hasta al-
canzar un precio de hambre.»

En mi opinién, lo que ocurriria serfa exactamente lo contrario: la reduc-
cién general de la capacidad adquisitiva de los holandeses o genoveses podria
deprimir durante algiin tiempo el precio del cercal por debajo de su precio
natural en ¢l pais del que se exportase, asi como en los paises en los quc se
importasc. Pero resulta del todo imposible que pudiera llegar a subir por en-
cima de ese precio. Solo serfa posible aumentar la demanda v el precio del
cereal por encima de su precio anterior incrementando la riqueza de los ho-
landeses o los genoveses, y eso ocurriria sélo por un lapso limitado de tiempo
salvo que surgicran nuevas dificulrades en la produccién.

Sobre este asunto observa ¢l Dr. Smith ademis que «cuando nos faltan
bienes de primera necesidad debemos prescindir de las cosas superfluas cuyo
valor, del mismo modo que aumenta en tiempos de riqueza y prosperidad, se
hunde en tiempos de pobreza y miseria». No cabe duda de que esto es cierto,
pero continda diciendo que «con los bienes de primera necesidad ocurre de
otro modo. Su precio real, la cantidad de trabajo que se puede adquixir o
comprar con ellos, aumenta en ¢pocas de pobreza y miseria y disminuye en
periodos de riqueza y prosperidad; épocas siempre de gran abundancia,
porque de otro modo no podrfan ser tiempos de riqueza y prosperidad. Fl
cereal es un bien de primera necesidad, la plata es un bien superfluos.

Aqui hay dos enunciados que no tienen conexién el uno con el otro; el
primero de ellos se refiere a que bajo las circunstancias supuestas, el cereal ad-
quirird mds trabajo, lo cual no se discute. El otro, que el cereal se venderia a
un precio monetario més alto, es decir, que se intercambiaria por mas plata,
es un enunciado erréneo. Podria ser cierto si al mismo tiempo el cereal fuera
escaso, si no se hubiera procurado la oferta habitual; pero en este caso, €l
cereal es abundante; no se supone que s¢ importa una cantidad menor a la
habitual ni que se requicre una cantidad mayor. Para adquirir cercal, los
holandeses o los genoveses necesitan dinero, y para obtener ese dinero estén
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obligados a vender sus bienes superfluos. Son el valor de mercado y el precio
de estos bienes superfluos los que cacn, y en comparacidn, el valor del dine-
ro parece aumentar; pero esto no tenderd ni a elevar la demanda de cereal ni
a disminuir el valor del dinero, las dos dnicas causas que pueden hacer au-
mentar el precio del cereal. Es posible que haya gran demanda de dinero de-
bido a una necesidad de crédito o a otras causas y que, en consecuencia, se
encarezcan en relacién al cercal, pero no es posible apoyarse en ningun prin-
cipio justo para sostener que bajo tales circunstancias cl dinero serfa barato, y
por lo tanto que el precio del trigo habria de subir.

Cuando hablamos del alto o bajo valor del oro, de la plata o de cualquier
otro bien en los diferentes paises, deberfamos mencionar siempre €l medio del
que nos servimos para estimarlo, pues de lo contrario no pedriamos vincular
idea alguna a dicha proposicion. Asi, cuando se dice que el oro es mas caro
en Inglaterra que en Espafia, si no se menciona mercancia alguna, ja qué se
refiere esa aseveracion? Si el cereal, las aceitunas, el aceite, ¢l vino y la lana
son mds baratos en Espafia que en Inglaterra, el oro, estimado en dichas
mercancias, es més caro en Espafia. 5i, del mismo modo, los articulos de
ferreteria, cl azicar, el pafic, etc., estdn a un precio mids bajo en Inglaterra que
en Espafa, cntonces, estimado en esas mercancias, el oro es més caro en In-
glaterra. De ese modo, el oro puede parecer mis caro o mds barato segiin sea
el medio que elija a su capricho el observador para estimar su valor. Como
Adam Smith ha considerado que el cereal y el trabajo son la medida universal
del valor, mide naturalmente cl valor relativo del oro por la cantidad de esos
dos objetos que pueden intercambiarse por él y, consiguienternente, cuando
habla del valor relative del oro en dos paises, cntiendo que se refiere al valor
estimado en cereal y trabajo.

Pero hemos visto que si utilizamos el cereal como medida, el oro puede
tener un valor muy diferente en dos paises. Me he esforzado en demostrar que
dicho valor serd bajo en los paises ricos y alto en los paises pobres. Adam
Smith no lo eree asi; en su opinidn, el valor del oro, medido en cereal, es mds
alto en los paises ricos. Pero sin entrar a examinar qué opinion ¢s la correcta,
cualquiera de ellas vale para demostrar que el oro no tiene por qué ser nece-
sariamente mds barato en aquellos paises que poseen minas, aunque éste sea
un postulade que defiende Adam Smith. Supongamos que Inglaterra posee
minas de oro y que la afirmacion de Adam Smith de que el oro tiene un valor
mayor en los paises ricos es correcta, aunque ¢l oro fluiria de forma natural
desde Inglaterra hacia el resto de paises a cambio de mercancias; de ahi no se
seguiria que ¢l oro fuera mds barato en Inglaterra, en comparacién con el
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cereal y el trabajo, que en esos paises, No obstante, en otro lugar Adarn Smith
afirma que los metales preciosos son mis baratos en Espafia y Porwgal que
en otras partes de Europa debido a que estos paises poscen casi en exclusiva
las minas que los producen. «Polonia, pais en el que sigue existiendo un sis-
tema feudal, es a dia de hoy un pais tan pobre como lo era antes del descu-
brimiento de América. Sin embargo, el precio monetario del cereal ha aumentado,
El valor real de los metales preciosos ha disminuide en Polonia del mismo
modo que en otras partes de Europa. Por consiguiente, alli ha debido au-
mentar su cantidad igual que en otros lugares, y cast en la misma proporcion que
la produccicn anual de la tierra y el trabajo. Sin embargo, este aumento en la
cantidad de esos metales no parece haber aumentado esa produccién anual,
come tampoco parece haber mejorado la industria y la agneultura del pais ni
la condicién de sus habitantes. Espafia y Portugal, esos paises que poseen las
minas, son probablemente, después de Polonia, las dos naciones mas pobres
de Europa. No obstante, el valor de los metales preciosos dede ser menar en
Espania y Portugal que en cualquier otra parte de Europa, sobrecargados no
s6lo con los costes del flete y el seguro, sino con los gastos que se derivan del
contrabando, dado que su exportacién estd prohibida o sometida al pago de
impuestos. Por consiguiente, en proporcisn a la produccidn anual de la tierra y del
trabago, su cantidad debe ser mayer en esos paises que en cualquier otro pais de
Europa; sin embargo, aquellos paises son més pobres que la mayor paite del
continente. Aunque el sistema feudal ha sido abolido en Espafia y Portugal,
el sistema que le ha sucedido no es mucho mejor»

Me parecc que ¢l argumento del Dr. Smith cs el siguiente: el oro, cuando
sc estima en cereal, es mas barato en Espafia que en otros paises, y la prueba
de ello es no que ofros paises entreguen cereal a Espafia a cambio de oro, sino
que esos pafscs entregan pafio, azicar y los productos de ferreteria a cambio
de ese metal precioso.
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CAPITULO XXIX

IMPUESTOS PAGADOS
POR EL PRODUCTOR

El Sr. Say exagera enormemente los inconvenientes que se derivan de re-
caudar un impuesto sobre los bienes manufacturados en un estadio inicial y
no en uno posterior de su produccidn. Los fabricantes, observa, por cuyas
manos va pasando sucesivamente la mercancia, ticnen que emplear mis
tondos al versc obligados a adelantar un impuesto que, a menudo, supone una
dificultad considerable para un fabricante de capital y crédito limitados. No
puede hacerse objecién alguna a esta observacién.

Otro de los inconvenientes de los que se ocupa es que, como consecuencia
del anticipo del impuesto, los beneficios de tal adelanto deben cargarse al con-
sumidor, v que de ese impuesto adicional el Tesoro no obtiene ventaja alguna.

Sin embargo, no puedo estar de acuerdo con el Sr. Say en esta tltima ob-
jecién. Supongamos que cl Estado neccsita recaudar de manera mmediata
1.000 L. y que para ello grava por ese importe a un fabricante que durante los
siguientes doce meses no podré cargarlo al consumidor en el producto final.
Comeo consccuencia de tal dilacién, se verd obligade a cobrar un precio adi-
cional por sus bienes, no de 1.000 1., la cuantia del impuesto, sino probable-
mente de 1.100 1., de las cuales 100 1. representan el interés de las 1.000 . que
ha anticipado. Pero a cambio de esas 100 1. adicionales que paga ¢l consu-
midor, obtiene un beneficio real en tanto en cuanto el pago del impuesto que
el Gobierno exigia de forma inmediata y que, en dcfinitiva, debe pagar ha
sido pospuesto un afio; por lo tanto, sc¢ lc ha dado una oportunidad de prestar
al productor que las necesitara 1.000 1. al 109, o a cualquier otra tasa de in-
terés que se hubiese acordado. Mil cien libras pagaderas al final de un afio
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cuando el dinero estd a un interés del 10% no valen mds que 1.000 1. paga-
deras de inmediato. Si el Gobierno retrasara el cobro del impuesto por un afio
hasta completarse el ciclo de produccién del bien, es posible que se viera obli-
gado a emitir letras del Tesoro que devengarian intereses, pagando por el in-
terés tanto como el consumidor se ahorrarfa en el precio, salvo, claro est,
aquella parte del precio que el productor esté autorizado, como consecuencia
del impuesto, a sumar a sus propias ganancias reales. Si por los intereses de
Ias letras del Tesoro el Gobierno hubiese pagado un 5%, se ahorraria un im-~
puesto de 50 L. no emitiéndolas. Si el productor tomara prestado el capital
adicional a un 5% y cargara al consurmidor un 10%, también habrfa ganado
por ¢l anticipio un 5% adicional sobre sus beneficios habituales, de forma que
tanto el productor como el Gobierno ganarian ¢ ahorrarian exactamente la
suma que pagase €l consumidor.

El Sr. Simonde, en su excelente obra De /o Richesse Commerciale, siguiendo
la misma linea de razonamiento que el St. Say, ha calculado que un impuesto
de 4.000 francos pagado originariamente por un productor cuyos beneficios
se situaran en una tasa moderada del 10%, si el bien manufacturado pasara
sélo por las manos de cinco personas diferentes, elevaria su valor para el con-
sumidor hasta 6.734 francos. Este cdlculo resulta de suponer que aquel que
anticipara primero €l impuesto recibiria del siguiente productor 4.400
francos, que, a su vez, recibiria del siguiente 4.840 francos, afiadiéndose en
cada fase un 10% de su valor. Tedo esto suponiendo que ¢l valor del impuesto
se acumularia a un interés compuesto; no al tipo del 10% anual sino a una
tasa absoluta del 10% en cada estadio del proceso. La opinién del Sr. de Si-
monde seria correcta si entre el primer adelanto del impuesto y la venta al
consurmdor del bien gravado transcurrieran cinco afios; pero si sélo transcurre
un afio, una rerauneracion de 400 francos daré lugar, en lugar de a 2.734, a
un beneficio al 10% anual a todos aquelios que hayan contribuido al anticipo
del impuesto, independientemente de que el bien haya pasado por las manos
de cinco o de cincuenta productores.
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CAPITULO XXX

DE LA INFLUENCIA DE LA OFERTA
Y LA DEMANDA SOBRE LOS PRECIOS

El coste de produccién es el que, en ltima instancia, debe regular el
precio de los bienes y no, come a menudo se ha dicho, la relacién entre la
oferta y la demanda. La relacién entre la oferta y la demanda puede afectar
durante un tiempo al valor de mercado de un bien hasta que aumente o dis-
minuya su oferta segin auwmente o disminuya la demanda; pero este efecto
tendr4 sélo una duracién temporal.

Disminuid el coste de produccién de los sombreros y, aunque su demanda
se duplique, triplique o cuadruplique, al final su precio caerd al nivel de su
nuevo precio natural, Disminuid el coste de la vida reduciendo el precio na-
tural de los alimentos y del vestido, bienes que necesita el hombre para vivir,
y los salarios terminardn por caer aunque la demanda de trabajadores hubiese
aumentado significativamente.

La opinién de que el precio de los bienes depende exclusivamente de la re-
lacién de la oferta y la demanda o de la demanda y la oferta ya casi se ha con-
vertido en un axioma de la economia politica que en esa disciplina ha dado
origen a muchos errores. Ha sido esa misma opinién la que ha llevado a Bu-
chanan a mantener que los salarios no se ven afectados por un aumento o una
disminucién en el precio de las subsistencias, sino inicamente por la deman-
da y la oferta de trabajo, y que un impuesto sobre los salarios no haria que és-
tos aumentasen porque no alteraria la proporcién de la demanda de trabaja-
dores en relacién a la oferta [p. 178].

No puede decirse que la demanda de un bien ha aumentado si no se ad-
quiere o consume una cantidad adicional de dicho bien, y aun asi, bajo tales
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circunstancias, es posible que aumente su valor monetario. Asi pues, si el valor
monetario disminuyera, aumentaria el precio de todos los bienes, pues todos
los competidores estarfan dispuestos a gastar mds dinero que antes en su ad-
quisicién; pero aunque su precio aumentara-un 10 o un 20%, si no se compra
mds que antes, creo que no podria afirmarse que la variacién en el precio de
dicho bien fue causada por el aumento de su demanda. Su precio natural, su
coste monetario de produccidn, se verfa realmente alterado por el valor alte-
rado del dinero, y sin incremento alguno de la demanda, el precio del bien se
ajustaria de forma natural a ese nuevo valor. .

«Hemos visto ~—dice el Sr. Say—, que el coste de produccién determina
el precio més bajo al que pueden caer los bienes; el precio por debajo del cual
no pueden mantenerse por mucho tiempo, pues en ese caso la produccién dis-
minuiria o cesaria por completo» (vol. 11, p. 26).

Mis adelante afitma que habiendo aumentado la demanda de oro en
mayor medida que la oferta desde el descubrimiento de las minas, «su precio
en bienes, en vez de caer en proporcién de diez a uno, ha caido sélo en pro-
porcién de cuatro a uno», es decir, en vez de caer en la misma proporcién en
la que lo habfa hecho su precio natural, cayé en la proporcién en que la oferta
supera a la demanda’. «E/ valor de cualquier bien aumenta siempre en proporcicn
directa a la demanda y en proporcién inversa a la oferta.»

Elconde de Lau(fsrdale expresa la misma opinién: Con respecto a las varia-
ciones de valor a las que es susceptible cualquier bien valioso, st suponemos por
un momento que toda sustancia poseyera un valor intrinseco y fijo que permi-
tiera cambiarla por una cantidad dada de un valor equivalente, constantemente
¥ en cualquier circunstancia; en ese caso, el grado de valor de todos los bienes,
estimado de acuerdo con ese patrén fijo, variarfa segin la proporcién entre la
cantidad de dichos bienes y de su demanda, y cualquier bien estaria sujeto a va-
riaciones en su valor como consecuencia de cuatro circunstancias diferentes:

1. «Estari sometido 2 un incremento de su valor debido a una dismi-
nucién de su cantidad».

! [«] Si con Ia cantidad de oro y de plata que existe en lz actualidad se destinaran estos metales
Gnicamente a la fabricacidn de utensilios y adornos, serfan mis abundantes y mucho més baratos de
lo que lo son hoy. En otras palabras, al intercambiarlos por cuzlquier otra clase de bienes, deberfa-
mos estar obligados a dar proporcionalmente una mayor cantidad de ellos, Pero como wna gran can-
tidad de estos metales se utiliza para acufiar monedas, y come es parte no se utiliza para ningtn

ofro propésite, queda menos cantidad que destinar a adomos y joyas; esa escasez aumenta su va- -

lor {»); Say, vol. I, p. 316. Vifase también nota de la p. 78.
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2. <A una disminucién de su valor debido 2 un aumento en su cantidad>.

3. «Podria experimentar un aumento de su valor debido a un aumento
de la demandas. '

4, «Su valor podria descender por una caida de la demandas.

Como, no obstante, se verd claramente que ningin bien puede poseer un
valor fijo e intrinseco que le permita actuar como medida de valor de otros
bienes, 1z humanidad est4 obligada a seleccionar, como medida prictica del
valor, aquello que menos susceptible parece a esas cuatro fuentes de variacién
que son las dnicas causas de la alteraciin del valor.

Por consiguiente, cuando en el lenguaje corriente expresamos el valor de
cualquier bien, éste puede variar de un momento a otro como consecuencia
de ocho contingencias diferentes:

1. «Debido a las cuatro circunstancias mencionadas anteriormente, con
respecto al bien del cual queremos expresar su valors.

2. «Debido a esas mismas cuatro circunstancias respecto al bien que
hemos adoptado como medida de valor»?.

Esto es verdad en lo que a los bienes monopolizados se refiere y, sin duda
alguna, en lo relativo al precio de mercado de todos los demés bienes durante
un tiempo limitado. 5i la demanda de sombreros se duplicara, el precio au-
mentaria inmediatamente, pero ese aumento serfa sélo temporal salvo que €l
coste de produccién de los sombreros o su precio natural subieran. Si el precio
natural del pan cayera un 50% debido a un gran descubrimiento en la ciencia
de la agricultura, Ja demanda no aumentaria significativamente, pues nadie
desearia mis cantidad que la necesaria para satisfacer sus necesidades, y como
la demanda no aumentarfa, tampoco lo harfa la oferta porque no se oferta un
bien por el simple hecho de que pueda ser producido, sino porque existe una
demanda para él. Por lo tanto, aqui tenemos un caso en €l que la oferta y
la demanda apenas han variado o, si han aumentado, lo han hecho en la mis-
ma proporcién, y aun asi el precio del pan habri disminuido un 50% en un
momento en el que el valor del dinero también ha permanecido invariable.

Los bienes sujetos 2 monopolio, bien sea por un individuo o por una com-
padia, varian conforme a la ley que ha expuesto Lord Lauderdale: bajan en

! An Inguiry into the Nature and Origin of the Public Wealth, p. 13,
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la proporcién en la que los vendedores aumentan su cantidad y aumentan en
proporcién al afan de los compradores por adquirirlos. Su precio no tiene una
conexién necesaria con su valor natural, pero los precios de los bicnes que
estan sometidos a la competencia y cuya cantidad puede aumentarse en cual-
quier grado moderado dependerdn, en tltima instancia, no del estado de la
demanda y de la oferta, sino del aumento o disminucién de su coste de pro-
duccién.
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CAPITULO XXX1
SOBRE LA MAQUINARIA

En el presente capitulo voy a investigar la influencia de la maquinaria
sobre los intereses de las diferentes clases sociales, cuestién de gran impor-
tancia que no ha sido llevada nunca por caminos que conduzean a resultados
ciertos y satisfactorios. Me importa mucho declarar mis opiniones sobre este
asunto, porque después de una mayor reflexién sobre ellas han experimentado
un cambio considerable; y aunque creo que no he publicado nada acerca de
la maquinaria de lo que tenga necesidad de retractarme, ni haya sostenido de
otro modo doctrinas que tengo ahora por erréneas, constituye, sin cmbargo,
una obligacién para mi someter a examen mis opiniones actuales, asi como
las razones en que las apoyo.

Desde que pusc mi atencién en los problemas de la economia politica, he
sido de la opinién de que la introduccién de la maquinaria en cualquier ramo
de la produccién, en tanto que efectia un ahorro de trabajo, constituye un
bien general, aunque ocasiona algunos de los inconvenientes que acompainan
a la mayor parte de los cambios de capital y trabajo de una industria a otra.
Me parecia que, pucsto que los terratenientes percibian las mismas rentas en
dinero, se beneficiarian con la reduccién de precio de algunas de las mer-
cancias en que gastaban esas rentas, y que esa reduccion de precio seria
siempre consecuencia del emplec de la maquinaria. El capitalista, pensaba yo,
se beneficiaria eventualmente de la misma manera, El que descubria la
méquina y la empleaba primero utilmente gozaria de una ventaja excepcional,
haciendo grandes beneficios durante algiin tiempo; pero a medida que la ma-
quina se hiciese de uso general, el precio de la mercancia producida descen-
deria por cfecto de la competencia hasta su coste de produccién; cuando el
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capitalista obtuviese los mismos bencficios en dinero que antes, entonces par-
ticiparia, como consumidor, de las ventajas generales, al serle posible disponer,
con los mismos ingresos cn dinero, de una cantidad mayor de comodidades y
satisfacciones. Crefa yo también que la clase de los trabajadores se beneficia-
ria igualmente con <l empleo de la maquinaria, puesto que podrian adquirir
més mercancias con los mismos salarios en dinero, y pensaba que no tendria
Jugar ninguna reduccién de salarios, porque el capitalista tendria el poder de
demandar y emplear la misma cantidad de trabajo que antes, aunque pudicra
ser necesario emplearla en la produccién de una mercancia nueva o, al menos,
distinta. Si por perfeccionamiento de la maquinaria se consiguiese, con la
misma cantidad de trabajo, cuadruplicar el nimcro de medias, mientras que
su demanda se doblase solamente, es indudable que la industria de las medias
tendria que prescindir de algunos trabajadores; pero como el capital que Jos
empleaba no ha dejado de existir y serfa ventajoso para sus poscedores em-
plearlo productivamente, me parecia a mi que se destinarfa a la produccién de
alguna otra mercancia dtil para la sociedad y para la cual hubiese demanda;
estaba entonces, y aun lo estoy ahora, impresionado profundamente por la
verdad de la observacién de Adam Smith de que «en todas las personas ¢l
deseo de alimento estd limitado por la estrecha capacidad del estémago hu-
mano, mientras que ¢l desco de Ias comodidades y los ornamentos de una
casa, el ajuar, trajes y mobiliario doméstico parece no conocer limite alguno».
Por tanto, puesto que me parecia que habria la misma demanda de trabajo que
antes y que los salarios no bajarfan, pensaba yo quc la clase de los trabajadores,
lo mismo que las demds clases, participarian de las ventajas derivadas de la
baratura general de las mercancias que resulta del uso de la maquinaria.

stas eran mis opiniones, y contindan inaltcradas en lo que se refiere al
terrateniente y al capitalista; pero estoy convencido de que la susttucién de
Ja maquinaria por el trabajo humane es frecucntemente muy perjudicial a los
intereses de los trabajadorces.

Mi error provenia de suponer que, cuando aumentaba la renta neta de una
sociedad, tenia que aumentar también su renta brut; sin cmbargo, se pre-
sentan ahora razones convincentes de que el fondo de donde sacan sus in-
gresos los terratenicntes y capitalistas puede aumentar, micntras disminuye cl
fondo del que dependen principalmente los salarios de la clase trabajadora;
de donde se deduce, si estoy en lo cierto, que la misma causa que puede au-
mentar Ja renta neta de un pafs puede ocasionar un exceso de poblacién y em-
peorar la condicién de los trabajadores.

Supongamos que un capitalista emplea un capital de 20.000 L y que las
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dedica a un negocio de cultivo y a una manufactura de articulos de primera
necesidad. Supondremos, adernas, que 7.000 L. de éstas se invierten en capital
fijo, csto es, en edificios, instrumentos, ctc., y que el resto, 13.000 1, se
emplean en capital circulante para sostenimicnto de trabajadores. Supon-
gamos también que los beneficios sean un 10% y, por ende, que cada afio
el capital se pone en su estado de eficiencia inicial y produce un beneficio
de 2.000 L

Cada afio ¢l capitalista comienza sus operaciones teniendo en su poder ali-
mentos y articulos de primera necesidad por valor de 13.000 L, los cuales
vende en su totalidad y por esa suma de dincro a sus trabajadores en el trans-
curso del afio, y durante este misme tiempo paga esa misma suma cn con-
cepto de salarios; al final de afio vuelven a su posesion alimentos y articulos
necesarios por valor de 15.000 1., de las cuales 2.000 las consume €l mismo y
dispone de cllas como mis le guste o convenga. En lo que se refiere a estos
productos, su renta bruta es de 15.000 1, y su renta neta, de 2.000. Supon-
gamos ahora que al afio siguiente emplea la mitad de sus hombres en cons-
truir una mdquina y la otra mitad en producir alimentos y articulos necesarios
como siempre. Durante este afio pagaria ¢l la sama de 13.000 1. en salarios,
como anates, y venderia a sus trabajadores una sumna igual de alimentos y ar-
ticulos necesarios; pero ¢qué sucederia al afo siguiente?

Mientras se construy6 la méquina, sélo se produjo la mitad de la cantidad
acosturnbrada de alimentos y articulos necesarios y, por tanto, la mitad del
valor dc aquella cantidad que se producia antcs. La miquina valdria 7.500 1.,
y los alimentos y articulos producidos, otras 7.500; asi que ¢l capital serfa el
mismo que anteriormente, pues, sumdndole las 7.000 1. de capital fijo inicial,
tendriamos los 20.000 del capital total, més las 2.000 de beneficios. Después
de deducir esta ultima suma para sus gastos, le quedarfan, como capital cir-
culante, 5.500 1. para realizar las operaciones ulteriores; por tanto, su poder
para emplear trabajadores s¢ habria reducido de 13.000 1. 2 5.500, y, como
consecuencia, todo el trabajo se empleaba antes con 7.500 L que tiene que
quedar sobrante.

La cantidad reducida de trabajo que cl capitalista puede emplear ahora
tienc que producir, con ayuda de la méquina, y después de las deducciones
para su reparacién, un valor igual 2 7.50011., o sea, tiene que reemplazar el ca-
pital circulante con un beneficio de 2.000 1. sobre el capital total; pero si ocu-
rre asi, si los ingresos netos del capitalista no disminuyen, jqué le importa que
sus ingresos brutos sean 3.000, 10.000 ¢ 15.000 libras?

En este caso, pues, aunque el producto ncto no disminuya de valor, y
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aunque su poder para adquirir otras mercancias aumente considerablemente,
el producto bruto se habri reducido de un valor de 15.000 1. a un valor de
7.500; y como la capacidad de mantenimiento de la poblacién y de empleo
de trabajadores depende siempre de la produccién bruta de una nacién y
no de su produccién neta, habrd necesariamente una disminucién en la
demanda de trabajo, la poblacién llegara a ser excesiva y la situacién de las
clases trabajadoras serd de una gran pobreza y miseria.

Sin embargo, como la capacidad de ahorrar rentas, para sumarlas al
capital, depende de la eficiencia de los ingresos netos para satisfacer las nece-
sidades del capitalista, nunca dejard de seguir a la reduccién de precio debida
a la introduccién de maquinaria el que con las mismas necesidades se au-
menten los medios de ahorrar, aumentindose asi la facilidad de transformar
la renta en capital. Pero con cada aumento de capital se empleara un niimero
mayor de trabajadores, y, por tanto, una parte de la gente despedida del tra-
bajo en el primer momento volveria a ser empleada; y si el aumento de la pro-
duccién, a consecuencia del empleo de la maquinaria, fuese tan grande que
suministrase en la forma de producto neto la misma cantidad de alimentos y
articulos de necesidad como la que existia antes en la forma de producto
bruto, habria la misma posibilidad de emplear a toda la poblacién y, por ende,
no habria necesariamente un exceso de ella.

Todo lo que deseo demostrar es que el descubrimiento y uso de la ma-
quinaria puede ir acompafiado de una disminucién de la produccién bruta; y
siempre que ocurra esto, sera perjudicial para la clase trabajadora, pues alguno
de los que la componen ha de ser despedido de su empleo, y la poblacién lle-
gard a ser excesiva, comparada con el fondo destinado a darle ocupacién.

El caso que he supuesto es el mas sencillo que se puede elegir; pero no
habria diferencia en el resultado si suponemos que la maquinaria fuese em-
pleada en alguna manufactura, por ejemplo, en una fébrica de pafios o de gé-
neros de algodén. En la fébrica de pafios se produciria menos después de la
introduccién de la maquinaria, pues una parte de la cantidad producida, que
se destinaba al pago de un nimero mayor de trabajadores, no la necesitaria ya
el que los empleaba. A consecuencia del uso de la maquinaria, le serfa nece-
sario reproducir un valor igual solamente al consumido junto con los bene-
ficios de todo el capital; 7.500 1. pueden hacer esto tan efectivamente como
lo hacian antes 15.000 1., no difiriendo el caso en nada del ejemplo anterior.
Puede decirse, sin embargo, que la demanda del pafio podria ser tan grande
como antes, y puede preguntarse: «;De dénde vendria la oferta?». Pero habria
que preguntar también: «Y la demanda ;quién la formaba?». Pues los cultiva-
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dores y otros productores de articulos de primera necesidad, que empleaban
sus capitales en producir esos articulos, como medio de obtener el pafio; ellos
dan cereal y otros articulos necesarios al fabricante de paios, y él los emplea
en darlos a sus trabajadores por el paio que le fabrican.

Pero este comercio cesarfa: el fabricante de pafio no necesita ya los ali-
mentos y vestidos de los trabajadores que ha despedido, y dispone al mismo
tiempo de menos pafio para vender. Los cultivadores y otros, que sélo pro-
ducian articulos de primera necesidad como medio para un fin, no podrfan
obtener el pafio con esa aplicacién de sus capitales, y, por tanto, tendrian que
emplear esos capitales en producirlo ellos mismos o prestarlos a otros para
que suministrasen la mercancia verdaderamente deseada; y aquellas otras
mercancias para cuya adquisicién no existen recursos o que no tienen de-
manda dejardn de producirse. Esto nos conduce, pues, al mismo resultado: la
demanda de trabajo disminuiria y las mercancias necesarias para el sostemi=
miento del trabajo se producirian en menor abundancia. 45

Si estas opiniones con correctas, se sigue:

1> Que la invencién y el uso de la maquinaria conducen siempre-a-un
aumento del producto neto del pafs, aunque puede que no aumeite.’
el valor de ese producto neto, y seguramente no lo hard en un breve
intervalo de tiempo.

2.2 Que un aumento del producto neto del pais es compatible con una
disminucién del producto bruto, y que los motivos para emplear ma-
quinaria son siempre suficientes para asegurar su empleo si aumenta
el producto neto, aunque puede, y ocurre asi muchas veces, disminuir
la cantidad y el valor del producto bruto.

3.2 Que la opinién mantenida por la clase trabajadora de que el empleo
de la maquinaria es frecuentemente perjudicial para sus intereses no
estd fundada en un prejuicio ni en un error, sino que se ajusta a los
principios mas correctos de la economia politica.

4.2 Que si los medios de produccién, perfeccionados a consecuencia del
uso de la maquinaria, aumentasen el producto neto del pais en grado
tal que no disminuyesen el producto bruto (entiendo siempre cantidad
de mercancias y no valor), entonces mejoraria la situacién de todas las
clases sociales. El terrateniente y el capitalista mejorarian no sélo por el
aumento de su renta y beneficios, sino por las ventajas resultantes de
gastar |a misma renta y beneficios en mercancias reducidas de valor
considerablemente, mientras que la situacién de la clase trabajadora se-
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ria muy mejorada: primero, debido a la mayor demanda de sirvientes
domésticos, segundo, por ¢l estimulo para el ahorro de los ingresos, que
suminjstrarian tal abundancia de producto neto, y tercero, por la mayor
baratura de todos los articulos de consumne en que gastan sus salarios.

Independientemente de la consideracién de la invencién y uso de la ma-
quinaria, 2 Jo que acabamos de dirigir nuestra atencidn, a la clase trabajadora
le afecta la manera como sc gasta la renta neta del pais, aunque sc gaste en
todos los casos parz la satisfaccidén v goce de aquellas personas que estdn jus-
tamente autorizadas para hacerlo,

Si un terratenicnte o un capitalista gasta sus ingresos, a la mancra de un
antiguo barén, en sostener gran nimero de dependientes o servidores demés-
ticos, dard emplec a un nimero mayor de trabajadores que si gasta aquéllos
en vestidos o muebles costosos, en carruajes, caballos o ¢n procurarse otros
lujos cualesquiera.

En ambos casos los ingresos netos serfan los mismos, y también los in-
gresos brutos; pero los primeros estarian representados por mercancias dis-
tintas. 1 mis ingresos son de 10.000 1., casi la misma cantidad de trabajo pro-
ductivo se emplearia si yo las gasto en vestidos y muebles costosos, etc., que
en alimentos y vestidos ordinarios del mismo valor. Sin embargo, si gasto mis
ingresos en la primera scric de mercancias, no se emplearia, @ consecucncia de
¢lfo, més trabajo: gozarfa de mis muebles y mis vestidos, que se agotarian; pero
si mi deseo es tener sirvientes domésticos, y empleo parte de mis 10.000 L en
comprar alimentos v vestidos para alimentarlos y vestirlos, la demanda de tra.
haio que creen estas compras s¢ afiade a la demanda anterior de sirvientes, y
este aumento en la demanda de trabajo provendria de mi eleccién en la ma-
nera de gastar mis ingresos. Por tanto, como a los trabajadores les importa
mucho la demanda de trabajo, les importa mucho también que se aparte tanto
como sea posible Ja aplicacidn de los ingresos en gastos de objetos de lujo,
para destinar lo mds posible al sostenimiento de sirvientes domésticos.

Del mismo modo, cuando un pais estd en guerra y se ve en la necesidad
de sostener grandes flotas y ejércitos, emplea muchos mds hombres de Jos que
empueard cuando Ja guerra termine y los gastos anuales a que ella obliga cesen.

51 durante la guerra no me reclamasen un impuesto de 500 1. para desti-
narlo al sostenimiento de soldados y marinos, podria yo probablemente gastar
esta parte de mis ingresos en muebles, vestidos, libros, etc., y sea que lo gaste
en una forma o en otra, se emplearia la misma cantidad de trabajo, pues los
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a_'.imcntos y vestidos de soldados y de los marinos requieren la misma can-
tidad de trabajo para producirlos que las mercancias més lujosas; écro en el
caso de la guerra habria una demanda adicional de hombres como soldados
marinos, ¥, por ende, una guerra que se sostienc con las rentas v 1o con‘ eyl
capital del pais es favorable al aumento de la poblacién. ;

~ Cuando ala terminacién de la guerra pueda nuevamente gastar todos rnis
ingresos y lo haga, como antes, en comprar vino, muebles ¥y otros articulos de
lujo, los hombres que sostenia antes y que reclamaba la gucrra quedarian sin
ocuapacion y, por su cfecro sobre el resto de la poblacién y su competencia por
los empleos, harén descender nuevamente los sa’arios y perjudicardn real-
mente a la clase trabajadora.

Existe otro caso, que debe ser seialado, dc la posibiidad de un aumento
de la renta neta de un pais, y aun de la renta bruta, con disminucién de la de-
manda de trabajo: es cuando se sustimye el trabajo humano por la fuerza
animal. Si empleaba en mi granja 100 hombres, y si veo que pucdo destinar
los alimentos de 50 hombres a tener caballos, con los cuales obtenga una can-
tldgd mayor de productos del suelo, después de deducir los intereses del
capital invertido en Ja compra de los caballos, entonces seria ventzioso para
mi hacer esa sustitucién, y la harfa realmente; pero esto no seria {-'cntajoso
para los hombres, y a 0o ser que mis ingresos aumentasen tanto que me hi-
ciesen posible dar nuevamente empleo a los hombres sustituidos por los ca-
ballos, es evidente que quedaria sobrante algo de la poblacién y la condicién
de los trabajadores empeoraria. Es evidente que csos trabajadores sobrantes
no pueden emplearse en la agricultura; pero si ¢l producto de la ticrra au-
mentase con lu sustitucion realizada, podrian emplearse en las manufacturas
0 como sirvientes domésticos.

Espero que los juicios que he hecho no conducirén a nadic a la conclusion
de que no debe fomentarse el empleo de la maquinaria. Para aclarar el prin-
¢1pio, he supuesto que la maquinaria perfeccionada cra subitamente descu-
bierta y ampliamente utilizada; pero la verdad es que estas invenciones se
huacen gradualmente y actiian més bien en ¢l sentido de Proporcionar nuevos
empleos al capital, que se ahorra y acumula, que en el de desviar el capital de
sus actuales inversiones,

~ Con cada aumento del capital y de la poblacién subira el precio de las sub-
sistencias, por ser mas dificil su produccién. La consecuencia de un alza de
las subsistencias scrd una subida de los salarios, y toda subida de salarios ori-
gina una tendencia a que el capital ahorrado se destine, en proporcién mayor
que antes, al empleo de la maquinaria. La maquinaria y el trabajo estin con
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competencia constante, y aquélla no puede emplearse muchas veces hasta que
los salarios suben.

En América y en otros muchos paises, donde resulta facil proveerse de ali-
mentes, no existe un estirulo tan grande para el empleo de la maquinaria
como en Inglaterra, donde los alimentos son caros y cuesta mucho trabajo
producirlos. La misma causa que eleva los salarios no eleva el valor de las m4-
quinas, y, por tanto, con cada aumento de capitul se destina una mayor pro-
porcién de éste al empleo de maquinaria. La demanda de trabajo continuard
aumcntande con cada aumento de capital, pero no en proporcidn a estc au-
mento; Ja razén de aquel aumento a éste decrecerd!,

He advertido antes que el aumento de los ingresos netos, estimados en
mercancias, que ¢s siempre una consecuencia del progreso de la maquinaria,
conducird a nuevos ahorros y acumulaciones. Sc recordard que estos ahorros
son anuales y que tienen que crear un fondo mucho mayor que los ingresos
brutos perdidos con la invencién de la maquinaria, lo que hard aumentar la
demanda de trabajo hasta que sea tan grande comeo antes; la situacidn de los
trabajadores serd todavia mds mejorada por el aumento de los ahorros que
serd posible con el aumento de los ingresos netos.

Nunca scra prudente desanimar el empleo de la maquinaria ¢n un Esta-
do, pucs si no se permite al capital el maximo de renta neta que debe propor-
cionar el uso de la maquinaria alli, sera llevado al extranjero, y esto tienc que
perjudicar mds a la demanda de trabajo que el uso de la maquinaria, por
mucho que éste se generalice, pucs mientras el capital se emplec en el pais,

! «[.a demanda de trabajo depende del aumento del capital civculante, ne del fijo. Si la pro-
porcitn entre ambos tipos de capital es la misma en todo tiempo ¥ lugar, entonces ciertamente se si-
gue que el nimero de rrabajadores empleados es proporciona’ a la rigueza del Estadn. Pero rai aserto
no tene visos de propabilidad. A medida que se culiivan las artes y se extiende lu civilizacion, el
rapital fijo guarda una porporcién cada vez mayor con respecto al circulante, La cantidad de capital
fije invertide en la prodiuccién de una pieza de muselina britdnica es como mintmo cien veces v pro-
babiemente mil veces mavor gee e! invertido en la produccidn de una picza simila: de musclina de
la India. Y la proporcién de capital circulante es cien o mil veces menor. Es sencillo concebir que
bajo clertas circunstancias la rotalidad del ahorro anual de una poblacién laboriosa puede afizdirse al
capital file, en cuve caso su impacto en el incremento de la deminda de mane de obra serd nulo.

Barton, On the Condition of the Labouring Classes of Seciety, p. 16.

Creo que no e5 facilmente concebible que un incremento del capital no vaya seguido en ninguna
circenstancla de un aumento en la demanda de trabajo; fo mis que puede decirse o5 que la demanda
aumentard a una tasa decreciente. Pienso que el Sr. Barton ha adoptado en la obra citada un enfoque
correcto acerea de algunos de los efectos que una cantidad creciente de capital fijo ejerce sobre la
condicién de las clases rabajadoras. Su ensavo contene muchy informacién valiosa.
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tiene que crear algo de demanda de trabajo. La maquinaria no puede usarse
sino cor la cooperacién de hombres, y no puede ser construida sin que otros
hombres contribuyan 2 ello con su trabajo. Invirtiendo en maquinaria parte
del capiral, habra una disminucién progresiva de la demanda de trabajo; ex-
portando cl capital al extranjero, la demanda de trabajo se aniquilara com-
pletamente.

_ Ademis, los precios de las mercancias se regulan por su coste de produc-
cién; de modo que, empleando maquinaria perfeccionada, esos costes se re-
ducc_n y pueden, por tanto, venderse en los mercados extranjeros a mds bajo
precio. S1 un pais rechaza el uso de la maquinaria, mientras los demds lo es-
tlmul_an, aquel pais estard obligado a cxportar dinero metalico, a cambio de
los bienes extranjcros, hasta que los precios de sus bicnes desciendan y se
igualen con los de los otros paises. Al cambiar aquél sus mercancias contra las
de éstos, daria el producto de dos dias de trabajo contra el producto de uno,
y estos cambios desventajosos serfan consecuencia de su propia conducta,
pues las mercancfas que exporta y que le cuestan dos dias de trabajo costarian

uno solo si ne rechazase el uso de la maquinaria, de la cual se sirven sus mds
advertidos vecinos.
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CAPITULO XXXII

LAS OPINIONES DE MALTHUS
SOBRE LA RENTA DE LA TIERRA

Aunque ya se ha tratado con alguna extensién la naturaleza de la renta en
anteriores paginas de esta obra, me considero, no obstante, obligado a sefalar
algunas opiniones sobre la cuestién que me parecen equivocadas y que consi-
dero de la méxima importancia, puesto que s¢ apoyan en los escritos de un
autor que es actualmente la persona a quien mds deben algunas ramas de la
clencia econdmica. Me siento feliz con la oportunidad que se me brinda aqui
de expresar mi admiracion por el Ensayo sobre la Poblacion del Sr. Malthus. Los
ataques de los adversarios de esta gran obra sélo han servido para demostrar su
fuerza, y estoy convencido de que su justa reputacién aumentard con el cultivo
de esa ciencia de la que constituye un eminente exponente. El Sr. Malthus ha
explicado también satisfactoriamente los principios de la renta de la tierra, y ha
demostrado que ésta aumenta o disminuye en proporcién a las ventajas rela-
tivas de la fertilidad o de la sitwacidén de las diferentes tierras en cultivo, arro-
jando asi mucha luz sobre numerosos aspectos relacionados con el tema de la
renta que antes o no se conocian o no se comprendian bien. Sin embargo, creo
que ha incurrido en algunos errores que, dada su autoridad en estas materias,
me parece necesario sefialar, aunque su caracteristica sinceridad hace esa tarea
menos desagradable. Uno de estos errores consiste en suponer que la renta de
la tierra constituye una ganancia neta y una nueva creacidn de riqueza.

No estoy de acuerdo con todas las opiniones del Sr. Buchanan en lo que
concierne a la renta de la tierra, pero con las que se expresan en el parrafo si-
guaiente, citado por el Sr. Malthus, lo estoy completamente; y, por lo tanto,
discrepo de los comentarios del Sr. Malthus sobre ellas.
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«Segiin esta opinién, la renta no puede constituir ninguna adicién general
a la riqueza de la comunidad, puesto que el excedente neto en cuestién no es
mis que un ingreso transferido de una clase a otra; y por la mera circunstancia
de cambiar asi de manos, estd claro que no puede surgir fondo alguno del que
pagar impuestos. El ingreso que se paga por la produccién de la tierra existe
ya en las manos de los que adquieren esa produccion; y, si el precio de las sub-
sistencias fuese menor, todavia permaneceria en sus manos, donde seria tan
posible gravarlo como cuando a causa de un precio mayor se transfiere al pro-
pietario de la tierra.»

Después de varias observaciones sobre la diferencia entre produccién pri-
maria y bienes manufacturados, el Sr. Malthus pregunta: «;Es posible, en-
tonces, de acuerdo con el Sr. de Sismondi, considerar la renta como el pro-
ducto tnico del trabajo, que posee un valor puramente nominal y que es un
mero resultado de ese aumento de precio que un vendedor obtiene como con-
secuencia de un privilegio especial?; o ¢debemos considerar con el Sr. Bu-
chanan que no contribuye a la riqueza nacional y que no es sino una
transferencia de valor ventajosa solamente para los terratenientes y perjudicial
en la misma medida para los consumidores?»’.

Al tratar la cuestién de la renta [pp. 69-70] he expresado ya mi opinién
sobre este asunto, y tan sélo me queda ahora afadir que la renta, tal como yo
entiendo esa palabra, supone una creacién de valor pero no una creacién de ri-
queza. Si el precio del cereal, debido a la dificultad de producir alguna porcién
del mismo, aumentase de 4 1. 2 5 1. por guarter, un millén de quarters valdrian
entonces 5.000.000 L en lugar de 4.000.000 1., y como este cereal se intercam-
biar4 no sélo por ms dinero sino también por mds cantidad de cualquier otro
bien, los poseedores contarin con una cantidad mayor de valor. Como consi-
guientemente nadie tendrd menos, la sociedad en su conjunto estaré en pose-
sién de un valor mayor, y, en ese sentido, la renta de la tierra es una creacién
de valor. Pero este valor es s6lo nominal, no afiade nada a la riqueza; es decir,
a los articulos de primera necesidad, comodidades o placeres de la sociedad.
Tendremos exactamente la misma cantidad de bienes y no mds; los mismos
millones de guarters de cereal que antes. Sin embargo, el efecto de haber sido
tasado el cereal a 5 1. por guarter en vez de a 4 L. serfa el de transferir una parte
del valor del cereal y de los bienes de las manos de los anteriores duefios a las
de los terratenientes. La renta es, pues, creacién de valor, pero no creacién de

* An Inguiry into the Nature and Progress of Rent, p. 15.
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riqueza; no afiade nada a los recursos de un pais, no le permite sostener flotas
y ejércitos, pues el pais dispondria de mayores fondos si sus tierras fueran de
mejor calidad y pudiese emplear el mismo capital sin generar una renta.

Por lo tanto, debe admitirse que tanto el Sr. Sismondi como el Sr. Bu-
chanan (puesto que sus opiniones son sustancialmente las mismas) estaban en
lo cierto cuando consideraban la renta como un valor puramente nominal que
no produce aumento alguno en la riqueza nacional; como una mera trans-
misi6n de valor, ventajosa inicamente para los terratenientes y perjudicial en
la misma medida para el consumidor.

En otra parte de su Inquiry seiiala el Sr. Malthus que «evidentemente la
causa inmediata de la renta de la tierra es el exceso de precio por encima del
coste de produccién al que se vende en el mercado la produccién primaria»,
y en otro lugar dice «que las causas del alto precio de la produccién primaria
son tres:

»Primera y principal, la calidad de la tierra en virtud de la cual puede ob~
tenerse una mayor cantidad de bienes de primera necesidad de la que se re-
quiere para el sustento de las personas empleadas en la tierra.

»En segundo lugar, esa cualidad peculiar que tienen los bienes de primera
necesidad de crear su propia demanda o de aumentar el nimero de deman-
dantes en proporcion a la cantidad de esos bienes producidos.

»Y, en tercer lugar, la escasez relativa de las tierras més fértiles». Eviden-
temente, al hablar del alto precio del cereal, el Sr. Malthus no se refiere al pre-
cio por guarter o por bushel, sino mds bien al exceso de precio por encima del
coste de producci6n al que se vendera el total de la produccién, incluyendo
siempre en el término «coste de produccién» los beneficios tanto como los sa-
larios. Ciento cincuenta guarters de cereal a 3 1. 10 s. el guarter le procurarin
al terrateniente una mayor renta que cien guarters a 4 1., siempre que en
ambos casos el coste de produccién fuera el mismo. ;

Por consiguiente, no puede decirse que un precio alto, si utilizamos la ex-
presion en este sentido, es una causa de la renta; no se puede decir «que, evi-
dentemente, la causa inmediata de la renta es el exceso de precio por encima
del coste de produccién al que se vende en el mercado la produccién prima-
ria», ya que ese exceso es, en si mismo, renta. El Sr. Malthus ha definido la
renta como «aquella parte del valor de la produccién total que queda para el
propietario de la tierra una vez pagados todos los gastos de cualquier tipo pro-
pios de su cultivo, e incluyendo los beneficios del capital empleado estimados
con arreglo a la tasa corriente y ordinaria de beneficios del capital agricola en
ese momento». Ahora bien, cualquiera que sea la suma por la que se venda,
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es renta monetaria; se trata de aquello a lo que se refiere el Sr. Malthus como
«e] exceso de precio por encima del coste de produccién al que se vende en el
mercado la produccidn primaria», y, por lo tanto, en una investigacién sobre
las causas que pueden elevar el precio de la produccién primaria en compa-
racién con ¢l coste de produccion, lo que estamos estudiando son las causas
que pueden clevar la renta.

Con respecto a la primera causa a que atribuye el Sr. Malthus el aumento
de la renta, a saber, «aquella calidad de la tierra en virtud de la cual puede ob-
tenerse una mayor cantidad de bienes de primera necesidad de la que se re-
quiere para el sustento de las personas empleadas en la tierras, el autor hace las
siguientes observaciones: «Seguimos deseando averiguar por qué el consumo y
la oferta son tales que hacen que el precio exceda tanto del coste de produc-
cidn, y la causa principal es, evidentemente, la fertilidad de la tierra al producir
los bienes de primera necesidad. Disminuid esta abundancia, disminuid la fer-
tilidad del suelo, y el exceso disminuira; reducidlos atin mds, y desaparecerd por
completon. Es cierto que el exceso de bienes de primera necesidad disminuird
y desaparecerd, pero ésa no es la cuestion. La cuestion es si el exceso de su pre-
¢io sobre el coste de produccién disminuird y desaparecerd, porque es de esto
de lo que depende la renta monetaria. {Tiene el Sr. Malthus razén al deducir
que, dado que el exceso de cantidad disminuird y desaparecerd, «la causa del ele-
vado precio de los bienes de primera necesidad sobre ¢l coste de produccién debe
hallarse en su abundancia, en vez de en su escasez, y que no sdlo es esencial-
mente diferente del elevado precio que producen los monopolios artificiales
sino del elevadoe precio de aquellos productos de la tierra, no relacionados con
la alimentacién, que pueden denominarse monopolios necesarios y naturales?s.

¢No existe circunstancia alguna bajo la cual poder reducir la fertilidad de
la tierra y la abundancia de su produccién sin provocar una disminucidn del
exceso de precio sobre el coste de produccién, es decir, una disminucién de la
renta? Sila hay, la proposicién del St. Malthus es demasiado universal, ya que
me parece que establece como un principio general, verdadero en cualquier
circunstancia, que la renta subird con un aumento de la fertilidad de la tierra
y bajari con una disminucién de su fertilidad.

El Sr. Malthus tendria, sin duda, razén si en una explotacién agricola de-
terminada, a medida que la tierra produjera cada vez mds, se pagara al terrate-
niente una parte mayor de la produccién total; pero lo que ocurre es exacta-
mente lo contrario: cuando sélo se cultiva la tierra mds fértil, el terrateniente se
lleva la parte més pequeiia del total de la produccién, al igual que el valor mds
pequeio; slo cuando se requiere el cultivo de las tierras de calidad inferior para
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alimentar a una poblacién que crece, aumentan progresivamente tanto la parte
de la produccién total que se lleva el terrateniente como el valor que recibe.

Supongamos que la demanda fuera de un millén de guarsers de cereal y
que éstos fueran el producto de la tierra actualmente en cultivo. Supongamos
ahora que la fertilidad de toda la tierra disminuyera de tal modo que esas
mismas tierras produjeran sélo 900.000 guarzers. Siendo la demanda de un
millén de guarters, el precio del cereal aumentaria y serfa necesario recurxir al
cultivo de la tierra de calidad inferior antes que si la tierra de calidad superior
hubiera continuado produciendo un millén de guarzers. Pero es esta necesidad
de poner en cultivo tierras de inferior calidad la que origina el aumento de 1a
renta, y la elevard aunque la cantidad de cereal recibida por el propietario se
vea reducida. La renta, debe recordarse, no es proporcional a la fertilidad ab-
soluta de la tierra en cultivo, sino a su fertilidad relativa. Sea cual sea la cau-
sa que conduzca al capital a una tierra de inferior calidad, siempre elevarg la
renta de la tierra mejor, puesto que la causa de la renta es, como ha demos-
trado el Sr. Malthus en su proposicién tercera, «la escasez relativa de la tierra
mis fértib». El precio del cereal aumentars naturalmente con la dificultad para
producir las dltimas partes de éste, y el valor de toda la cantidad producida
en una finca determinada aumentard aunque su cantidad disminuya; pero
como el coste de produccién no aumentars en la tierra més fértil, pues el to-
tal de los salarios y los beneficios mantendré siempre el mismo valor?, es evi-
dente que el exceso de precio por encima del coste de produccion, o, en otras
palabras, la renta, aumentaré con la fertilidad reducida de la tierra a no ser
que se vea contrarrestada con una gran reduccién del capital, de 1a poblacién
y de la demanda. Por lo tanto, no parece que la proposicién del Sr. Malthus
sea correcta: la renta no aumenta o disminuye inmediata y necesariamente
con el aumento o la reduccién de la fertiidad de la tierra, pero el aumento de
su fertilidad permite que dicha tierra pueda pagar en algiin momento futuro
una renta mayor. Aquellas tierras de escasa fertilidad no podrin nunca ori-
ginar renta alpuna; las tierras de fertilidad moderada pueden procurar una
renta moderada a medida que la poblacién aumente, y las tierras muy fértiles
procuraran siempre una renta elevada. Pero una cosa es tener capacidad para
generar una renta alta y otra muy distinta pagarla realmente. La renta puede

¥ Véanse Ias piginas 100-101 en [as que he intentado demostrar que, cualquiera que sea la fa-
dlidad o dificultad que pueda darse en L produccién del cereal, el conjunto de los salarios y fos be~
neficios tendrd el mismo valor. Cuando los salarios sumentan, lo hacen siempre a expensas de los
beneficios, y cuando bajan, los beneficios suben.
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ser menot en un pais en el que lus tierras son extremadamente fértiles que en
un pais en el que las tietras procuran unos rendimientos moderados, puesto
que la renta es proporcional no a la fertilidad absoluta sino ala fertilidad re-
lativa al valor de la preduccién, no a su abundancia%.

El Str. Malthus supone que la renta de la tierra que procura aquellos pro-
ductos especificos que podemos denominar monopolios naturales y necesa-
rios se halla regulada por un principio esencialmente diferente del que regula
la renta de la tierra que procura los bienes de primera necesidad. Opina que
es la escasez de los primeros la causa de una renta alta, pero que es la abun-
dancia de los segundos lo que produce el mismo efecto.

No creo que esta distincidn esté bien fundada, puesto que seguramente su-
biria la renta de la ticrra que produce vinos raros como la de las tierras de ce-
real, aumentando la abundancia de su produccién si, al mismo tilempo, au-
mentase la demanda de este bien particular; v sin un aumento similar de la
demanda, una oferta abundante de cereal harfa bajar en vez de subir la renta
de lu tierra dedicada al cereal. Cualquiera que sea la naturaleza de la tierra, la
rents elevada depende del precio alto de la produccién; pero, dado ese precio
alto, la renta debe ser alta en proporcién a la abundancia y no a la escasez.

No tenemos ninguna necesidad de producir permanentemente ninguna
cantidad mayor dc un bien de la que se demanda. Si accidentalmente se pro-
dujera una cantidad mayor, caeria por debajo de su precio natural y, consi-
guientemente, no cubrirfa el coste de produccion, mncluyendo en dicho coste
los beneficios corrientes y ordinarios del capital. Asi, se controlaria la oferta
hasta que se adecuara a la demanda y el precio de mercado subiera hasta el
nivel de su precic natural.

Me parece que ¢l Sr. Malthus estd demasiado inclinado a pensar que la
poblacion sélo aumenta mediante una provisién previa de alimentos —«que
son los alimentos los que crean su propia demanda»—, que proporcionando
primero los alimentos se estimulan los matrimonios, en vez de coqsndcrar que
en ¢l progreso general de la poblacién influye el aumento del capital, la con-

3 E] Sr. Malthus ha sefialado en una publicacién reciente que en este pamafo lo he malinter-
pretado porque €l no queria decir que Ia renta aumenta inmediata y necesariamentc con el gumen-
to o l2 reduccién de la fertilidad de la ticrra. Si esto es asi, desde luego que le he malinterpretado.
1.as palabras del St Malthus son: «Disminuid esta abundancia, dismimiid la fertilidad del suelo, ¥
el exceso (de reata) disminuirs; disminutdla atin mis y desaparecerds. E1 8z Malthus no expresa esta
proposicién de forma condicional, sino absoluta. Estoy e contra de lo que yo creia que €l sostenia,
a saber, que una disminucién de la fertilidad del suelo era incompatible con un aumento de la renta.
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siguiente demanda de trabajo y el aumento de los salarios; y que la produccién
de alimentos no es mis que el efecto de esa demanda.

La situacién del trabajador mejora dindole mds dinero o cualquier otro
bien en el que se paguen los salarios y que no haya visto disminuido su valor.
El crecimiento de la poblacién y el aumento de los alimentos serdn general-
mente los cfectos, pero no el efecto necesario, de unos salarios altos. La
mejora cn la condicién del trabajador como consecuencia del aumento del va-
lor de lo que se le paga no lo obliga necesariamente a casarse y asumir la carga
de una familia —con toda probabilidad dedicard una parte de su mayor sala-
rio a abastecerse abundantemente de alimentos y bienes de primera necesi-
dad—; con el resto podria, si asi lo deseara, adquirir cualquier bien que contri-
buya a su satisfaccién —sillas, mesas y articulos de ferreteria, o mejores ropas,
azucar y tabaco—. Por lo tanto, su mayor salario no tendrd otro efecto que
aumentar la demanda de algunos de csos bienes, y como la clase trabajadora
no aumentard materialmente, sus salarios continuardn permanentemente en
un nivel alto. Pero aunque ésta pudicra ser la consecuencia de unos salarios
elevados, lo cierto es que los deleites de la vida doméstica son tales que en la
prictica vemos que, invariablemente, a la mejora de las condiciones de los tra-
bajadores le sigue un aumento de la poblacién; pero es s6lo por esa razén por
la que, salvo la insignificante excepcion que ya hemos mencionado, se crea
una nueva y mayor demanda de alimentos. Por lo tanto, esta demanda es el
efecto de un aumento del capital y de la poblacién, pero no la causa —es sélo
porque cl gasto de la sociedad va en. esa direccién por lo que el precio de mer-
cado de los bienes de primera necesidad supera su precic natural, y por lo que
se produce la cantidad de alimentos requeridos—; pero también se debe a que
el nimero de personas aumenta, por lo que los salarios vuelven a caer.

¢Qué razdn puede tener un agricultor para preducir més cereal del que
realmente sc demanda cuando la consecuencia de ello seria una caida de su
precio de mercado por debajo de su precio natural, y seguidamente una pri-
vacion de parte de sus beneficios al reducirlos por debajo de la tasa general?
«51 —dice Malthus— los bienes de primera necesidad, los productos mas im-
portantes de la tierra, no tuvieran la propiedad de crear un incremento de la
demanda proporcionado a su mayor cantidad, dicha mayor cantidad produ-
ciria una caida en su valor de cambio®. Por muy abundante que pueda ser la

* :De qué mayor cantidad habla el Sr. Malthus?, ;quién debe producirla?, ¢quién pucde tener
una razén para producirla antes de que exista demanda para esa mayor cantidad?
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produccién del pais, su poblacién puede mantenerse estacionaria, y esta abun-
dancia sin la demanda correspondiente y con un precio del trabajo muy alto
medido en términos de cereal que naturalmente se produciria en esas cir-
cunstancias podria reducir el precio de la produccién primaria, al igual que el
precio de los bienes manufacturados, al nivel del coste de produccién.»

Podria reducir el precio de la produccién primaria al coste de produccién.
¢Es que alguna vez, por algun periodo de tiempo, se encuentra por encima o
por debajo de este precio? ;No afirma el propio Sr. Malthus que eso no ocurre
nunca? «Espero —dice— que el lector sepa disculpar mi insistencia al pre-
sentarle bajo diversas formas la doctrina de que el cereal, en relacién con la
cantidad realmente producida, se vende a su precio necesario, lo mismo que
los bienes manufacturados, porque considero que es una verdad de la mayor
importancia que ha sido descuidada por los economistas, por Adam Smith y
por todos aquellos autores que afirman que la produccién primaria se vende
siempre a precio de monopolio.»

«Asi, puede considerarse que todos los paises de una extensién conside-
rable poseen una serie gradual de mdquinas para la produccién de cereal y
materias primas en la cual se incluyen no s6lo todas las diversas cualidades de
la tierra pobre, que abundan por lo general en todos los territorios, sino
también la maquinaria inferior que puede decirse que es empleada para forzar
cada vez mis la produccién de las buenas tierras. A medida que el precio de
la produccién primaria, continda aumentando, se van utilizando sucesiva-
mente esas miquinas inferiores, y a medida que continda cayendo el precio
de la produccién primaria, se prescinde sucesivamente de ellas. El ejemplo
aqui utilizado sirve para demostrar al mismo tiempo Ja necesidad del precio real
del cereal para la produccion real y el diferente efecto que tendrfa una gran re-
duccién en el precio de un producto manufacturado determinado y una gran
reduccién en el precio de la produccién primaria»’.

5 Inguiry, etc. «<En todo pais que progresa, ¢l precio medio del cereal nunca es superior al nece-
sario para que continte el incremento medio de la produccidny;, Odservations, p. 21.

«Al emplear capital nuevo en la tierra para abastecer las necesidades de una poblacidn en
aumento, bien s¢ destine este nuevo capital a aumentar el ntimero de tierras aradas, bien 2 mejorar
la tierra ya en cultivo, la cuestién fundamental depende siempre de los beneficios esperados de este
capital, y no se puede disminuir parte alguna de los beneficios brutos sin reducir con ello el incen-
tivo a este modo de emplearlo, Cada disminucién de precio que no se vea compensada total ¢ in-
mediatamente por una reduccién proporcional de todes los gastos necesarios de una granja, de to-
dos los impuestos sobre Ia tierra, de todos los impuestos sobre el capital agricola, de todes los
impuestos sobre los bienes de primera necesidad de los agricultores se reflejard en el computo; v si,

330

DaviD RICARDO

+Cémo reconciliar estos parrafos con aquel en el que se afirma que si los
bienes de primera necesidad no tuvieran la propiedad de suscitar un aumento
de la demanda proporcional al aumento de su cantidad, entonces, y s6lo en-
tonces, la abundante cantidad producida reduciria ¢l precio de la produccién
primaria al nivel del coste de produccion? Si el cereal nunca se sitda por de-
bajo de su precio natural, nunca hay mis cereal del que la poblacién requiere
para su propio consumo; no puede almacenarse para el consumo de otros; su
bajo precio y su abundancia nunca pueden ser un estimulo para la poblacién.
En la medida en que el cereal pueda producirse de un modo barato, los sa-
larios aumentados de los trabajadores tendrin mayor capacidad para man-
tenter familias. En América, la poblacién aumenta con rapidez porque los ali-
mentos pueden producirse a precios baratos, y no porque previamente se haya
suministrado una oferta abundante. En términos relativos la poblacién au-
menta lentamente en Europa porque los alimentos no se pueden preducir a
un valor bajo. En el curso ordinario y natural de las cosas, la demanda de
todos los bienes precede a su oferta. Al decir que, al igual que los productos
manufacturados, el cereal descenderia a su precio de produccién si no pudiese
aumentar la demanda, el Sr. Malthus no puede querer decir que toda la renta
seria absorbida, puesto que €l mismo ha sefialado correctamente que si los
terratenientes renunciaran a toda la renta el precio del cereal no bajaria, pues
la renta es el efecto y no la causa de su elevado precio, y siempre hay un tipo
de tierra en cultivo que no paga renta alguna y cuyo cereal s6lo cubre con su
precic los salarios y los beneficios.

En el parrafo siguiente, el Sr. Malthus ofrece una hébil explicacién de las
causas del aumento del precio de la produccién primaria en los paises ricos
que progresan con la que coincido palabra por palabra, pero que me parece
que contradice algunas de las proposiciones que mantenia en su Essay on
Rent. «No dudo en afirmar que, independientermente de las irregularidades en
la moneda de un pais y de otras circunstancias temporales y accidentales, la
causa de un precio monetario del cereal relativamente elevado estd en su
relativamente elevado precio real o en la mayor cantidad de capital y trabajo
que debe emplearse para producirlo, y que las razones por las que el precio
real del cereal es superior y aumenta continuamente en los paises que ya son

tras haber reducido todos estos gastos, el precio de la produccién no deja una ganancia razonable al
capral empleado conforme al tipo general de beneficios, y una renta al menos ignal ala renta de la
tietra en su estado anterior, no podra existir un incentivo suficiente para realizar las mejoras planea-
das» (Observations, p. 22).
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ricos y siguen avanzando en términos de prosperidad y poblacién se encuen-
tra en la necesidad de recurrir constantemente 4 tierras mas pobres, a miqui-
nas que requieren un gasto mayor para ponerlas cn funcionamiento y que
consiguientemente hacen que cada nueva adicién a la produccién primaria del
pais s¢ adquiera a un mayor coste; en definitiva, la causa se encuentra en la
importante verdad de que en un pais que progresa el cereal se vende al pre-
cio necesario para proporcionar la oferta real, y que a medida que esta oferta
se hace cada vez mis dificil, el precio aumenta proporcionalmente.»

Aqui se afirma con razén que el precio real de un bien depende de la
mayor o menor cantidad de trabajo y capital {que es trabajo acumulado) que
ha de emplearse para produciclo. El precio real no depende, como algu-
nos han sostenido, del valor monetario ni, como otros han dicho, del valor en
relacién con el cereal, el trabajo o cualquier otro bien en particular o con todos
los bienes en su conjunto, sino, como afirma correctamente cl Sr. Malthus,
«de la mayor (o menor) cantidad de capital y trabajo que debe emplearse para
producirles.

FEntre lus causas del aumento de la renta de la tierra, cl Sr. Malthus men-
ciona «un incremento tal de la poblacién que haga bajar los salarios del tra-
bajo». Pero si a medida que descienden los salarios aumentan los bencficios
del capital, y son siemprc del mismo valor®, ninguna disminucién de los sa-
larios puede aumentar la renta, pues no disminuiré ni la parte ni cl valor de
la parte de la produccion que se asignara conjuntamente al agricultor y al tra-
bajador y, por lo tanto, no dejard al terratenicnte ni una parte mayor ni un va-
for mayor. En la medida en que se destine menos a los salarios, sc destinara
més a los beneficios y viceversa, El agricultor y sus trabajadores establecerdn
esta divisién sin interferencia alguna del terrateniente; y, en efecto, es una
cuestién en la que él no puede tencr interés algune, al margen de que una di-
visién resulte mis favorable que otra para aucvas acumulaciones y para una
posterior demanda de tierra. Si los salarios bajaran, los beneficios, y no la
renta, aumentarian; si los salarios subieran, los beneficios, y no la renta, des-
cenderian. El aumento de la renta y dc los salarios y el descenso de los bene-
ficios son generalmente los efectos inevitables de una misma causa: la cre-
clente demanda de alimentos, la mayor cantidad de trabajo necesario para

roducirlos y el correspondiente elevado precio. Si ¢l terrateniente renunciara
a la totalidad de su renta, los trabajadores no se beneficiarian nada por cllo.

& Véase p. 100,
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Si los trabajadores pudicran renunciar a la totalidad de sus salarios, los terra-
tenientes no obtendrian ninguna ventaja de dicha circunstancia, pero en
ambos casos el agricultor recibiria y retendria todo aquello de lo que ellos se
privan. Mi propdsito en esta obra ha sido demostrar que un descenso de los
salarios no tendrfa otro cfecto que el de aumentar los beneficios. Todo au-
mento de los beneficios es favorable a la acumulacién de capital y a un pos-
terior aumento de la poblacién y, por consiguieate, con toda probabilidad,
conduciria a un aumento de la renta.

Scgun el Sr. Malthus, otra causa del aumento de la renta son «las mejoras
agricolas de tal naturaleza o un tal aumento en la laboriosidad que disminuya
¢l nimero de los trabajadores necesarios para producir un efecto determi-
nado». Mi objecidn a este pdrrafo es la misma que presentaba a aquel otro
parrafo en el que sc exponia que la mayor fertilidad de la tierra era la causa
de un aumento inmediato de 1a renta; tanto las mejoras en la agricultura como
una mayor fertilidad conferirin a la tierra la capacidad de proporcionar una
renta superior en un momento futuro porque cou el mismo precio de Jos ali-
mentos habrd una gran cantidad adicional; pero hasta que el aumento de la
poblacién sc sitie en la misma proporcidn, no sc requerird esa cantidad adi-
cional de alimentos y, por lo tanto, las rentas disminuirdn en lugar de au-
mentar. Si la cantidad que pudo haberse consumido en las circunstancias exis-
tentes en aquel entonces pudicra ser proporcionada con menos manos o con
menos cantidad de tierra, el precio de la materia prima descenderia y cl capital
se retiraria de la tierra’. No hay nada que pueda elevar la renta salvo una de-
manda de tierras nuevas de inferior calidad o alguna causa que alterc la fer-
tilidad relativa de la tierra que ya estd en cultivo®. Las mejoras en la agricul-

7 Véanse pp. 71-72.

¥ Aungne no es necesario afirmarlo en cada ocasida, debe entenderse siempre que en lo que res-
pecta al precio de [a produccién primaria y al aumento de las rentas, se sepuirin los mismaos resultados
independicatemente de que un capital adicional de una cantidad determinada se emplee en nuevas
terras por las que no se paga renta alguna, o cr tierras que estin ya en cultfvo, si la produccidn que
s¢ obtiene de ambuas es precisamente la misma en lo que 4 la cantidad se reftere. Viéanse pp. 66-67.

En las notas a la traduccion francesa de esta obra, el 3r. Say ha tratado de demostrar que no
existen en ningin momento tierras en cultivo que no paguen renta, ¥ quedando satisfecho con ello,
coneluye que ha echado por tierra todas las conclusiones gue se derivan de esa doctrina. Deduce,
por ejemplo, Gue vo me cquiveeo al decir gue al elevar el precio del cereal y el de otra produceicin
primaria los impuestos que los gravan recaen sobre el consumidor y no sobre la renta. Afirma quee
dichos impuestos deben recaer sobre la renta. Pero antes de que of 5. Say pueda establecer la exac-
titud de esta deduccidn, debe demostrar también que no existe capital empleado en [a terra por o
que no se pague renta alguna {véase ¢l comienza de csta nota y las piginas 63 y 68 de la presente
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tura y en la division del trabajo son comunes a todas las tierras; aumentan la
cantidad absoluta de produccidn primaria que se obtiene de cada una de ellas,
aunque probablemente sin alterar mucho las proporciones relativas que entre
ellas existian con anterioridad.

El St. Malthus ha comentado con acierto el error de la argumentacién del
Dr. Smith en el sentido de que la particularidad de la naturaleza del cereal
impide que pueda estimularse su produccién del mismo modo que se estimula
la produccién de otros bienes. Escribe que «de ningiin modo se pretende
negar la poderosa influencia del precio del cereal sobre el precio del trabajo
tomando el promedio de un nimero considerable de afios, pero dicha in-
fluencia no es tan grande comeo para impedir ¢l movimiento del capital hacia
o desde 1a tierra, lo cual es precisamente lo que se estd discutiendo; lo que
quedara suficientemente demostrado mediante una breve investigacién sobre
la manera en que se paga el trabajo y se lleva al mercado, y mediante una con-
sideracién de las consecuencias a las que inevitablemente conduciria la asun-
cién de la proposicién de Adam Smith»?.

El St Malthus procede luego a demostrar que la demanda y el precio ele-
vado fomentarin la produccién de productos primarios igual de eficazmente
que la demanda y el precio alto de cualquier otro bien fomentan su produc-
ci6n. Desde esta perspectiva se verd, por lo que he dicho sobre los efectos de
las primas, que coincide plenamente con él. He mencionado el parrafo de las
Observations on the Corn Laws de Malthus con el propésito de demostrar ¢l
sentido diferente que se le da aqui al término precio real y el que se le da en
su otro panfleto: Grounds of an Opinion, etc. En este parrafo el Sr. Malthus
nos dice que «esta claro que es el aumento del precio real el que Unicamente
puede fomentar la produccién de cereal», y, evidentemente, por precio real se
refiere al aumento en su valor en relacién a todas las demas cosas; o, en otras
palabras, al aumento en su precio de mercado por encima de su precio natu-
ral o el coste de su produccién. Si es esto lo que se entiende por precio real,
a pesar de que no me parece apropiado denominarlo asi, la opinién del Sr.
Malthus es indudablemente correcta. Es tinicamente el aumento en el precio
de mercado del cereal lo que fomenta su produccién, pues se puede establecer
como principio uniformemente verdadero el que el unico gran estimulo al au-

obra), algo que ne ha intentado hacer. En ninguna de sus notas ha refurado o siquiera advertido esa
importante doctrina. Por lo que se deduce de su nota a la pigina 182 del segundo volumen de la
edicién francesa, no parece ni siquiera estar enterado de que ha sido establecida.

% Qbservations on the Corn Laws, p. 4.
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mento de la produccién de un bien es que su valor de mercado supere su valor
natural o necesario.

Pero éste no es el significado que en otras ocasiones ¢l Sr. Malthus con-
fiere al término «precio real». En su Essay on Rent, Malthus dice: «por precio
creciente real del cereal me refiero a la cantidad real de trabajo y capital guze se
ha empleado para producir las ultimas adiciones que se han hecho a la pro-
duccién nacional». En otra parte afirma que «la causa del precio real relati-
vamente mayor del cereal es la mayor cantidad de capital y trabajo que debe
emplearse para producirlo»™. Supongamos que en el pirrafo anterior sustitu-
yéramos esta definicién de precio real, ¢no quedaria entonces asi?: «Est cla-
10 que ¢s ¢l aumento en la cantidad de trabajo y de capital que debe ser em-
pleado para producir cereal lo inico que puede fomentar su produccién». Lo
que serfa equivalente a decir que esta claro que es el aumento del precio na-
tura] o necesario del cereal lo que fomenta su produccién; una afirmacién que
no puede mantenerse. No es el precio al que puede producirse el cereal lo que
influye en la cantidad producida, sino €l precio al que puede venderse, La tie-
rra atrae o repele al capital en proporcion al grado de diferencia de su precio
por encima o por debajo del coste de produccién. Si esa diferencia es tal corno
para ofrecer al capital asi empleado un beneficio superior al beneficio gene-
ral del capital, se destinar4 a la tierra; si es menor, se retirari de ella,

Por lo tanto, no es la alteracion del precio real del cereal lo que fomenta
su produccidn, sino una alteracién de su precio de mercado. No es «porque
para su produccién se debe emplear una mayor cantidad de capital v de tra-
I::ajo» (la correcta definicién del Sr. Malthus de precio real) por lo que se des-
tina a la tierra més capital y trabajo, sino porque el precio de mercado au-
menta por encima de su precio real y, a pesar de la carga mayor, hace que el
cultivo de la tierra sea el destino mds rentable para ese capital.

Son muy justas las siguientes observaciones del Sr. Malthus sobre la me-
dida del valor de Adam Smith: «Es la costumbre de Adam Smith de con-
siderar ¢/ trabajo como la medida estandar del valor y el cereal como la medida
del trabajo lo que le lleva, evidentemente, a esta linea de argumentacion, Pero
la historia de nuestro pais demostrars ampliamente que el cereal es una me-

" Al mostrar este parrafo al Sr. Malthus en el momente en que los originales iban 4 entrar en
prensa, observé que «en estos dos ejemnplos habia usado inadvertidamente el términe precio real en
vez de coste de produccion. (] Se verd, por lo que acabo de decir, que en mi opinién en estos dos ca-
s0s ha utilizado este término precio real en su verdadera y exacta acepcion, y que es sélo en el easo
anterior cuando se ha aplicado incorrectamente. [»]
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dida muy inexacta del trabajo; se verd que el trabajo, en comparacién con el
cereal, ha experimentado muchas y notables variaciones, no sélo de afio en
afio, sino de un siglo a otro, y por diez, veinte, treinta afios seguidos. Y ef que
ni el trabajo ni ningiin ofre bien pueda ser una medida exacta del valor real de
cambio se considera hoy una de las mds incontrovertibles doctrinas de la eco-
nomia politica que, de hecho, se sigue de la propia definicién de valor de
cambio».

Si ni el cereal ni el trabajo son medidas exactas del valor real de cambio
—, claramente, no lo son—, ¢qué otro bien puede serlo? Indudablemen-
te ninguno. Por lo tanto, si la expresién precio real de los bienes tiene algin
sentido, debe ser aquel que el Sr. Malthus ha establecido en su Essay on Rent
—tiene que medirse por la cantidad proporcional de capital y trabajo necesa-
tia para producirlos.

En la obra del St. Malthus, Inguiry into the Nature gf Reni, dice este autor
que «independientemente de las irregularidades en la moneda de un pais, y
de otras circunstancias temporales y accidentales, la causa de un precio mo-
netario del cereal relativamente mayor es su precio real relativamente mayor,
o la mayor cantidad de capital y trabafo que debe emplearse para producirios™.

Esta es, a mi entender, la relacién correcta de todas las variaciones perma-
nentes en el precio, ya sea del cereal o de cualquier otro bien. El precio de un
bien sélo puede aumentar permanentemente si para producirlo tiene que em-
plearse una mayor cantidad de capital y de trabajo o si baja el valor del di-
nero; v, al contrario, sélo puede descender su precio si para producirlo se
emplea una menor cantidad de capital y de trabajo o si aumenta el valor del
dinero.

Una variacién que surja de la dltima de estas alternativas, una alteracién
del valor del dinero, es comin inmediatamente a todos los bienes; pero la va-
riacién que se deriva de la primera de las causas se limita a ese determinado
bien que requiere mds o menos trabajo en su produccién. Al permitir la libre
importacién de cereal o al introducir mejoras en la agricultura, la produccién
primaria descenderfa, pero no se veria afectado el precio de ningiin otro bien,
salvo en proporcién a la caida del valor real o coste de produccién de los pro-
ductos de la tierra que entraban en su composicién.

Creo que habiendo aceptado el Sr. Malthus este principio, no puede man-
tener coherentemente que todo el valor monetario de todos los bienes del pais

1 Phgina 40.
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debe caer exactamente en la misma proporcién que la caida en el precio del
cereal. Si el cereal consumido en el pais fuera de un valor de diez millones
anuales, y el valor de los bienes manufacturados y extranjeros consumidos
fuera t:le veinte millones, sumando en total treinta millones, no seria admisible
deducir de ello que el gasto anual se redujera en quince millones porque el
cereal hubiese cafdo un 50%, o de 10 a 5 millones.

Por ejemplo, el valor de la produccién primaria que forma parte de la
composicién de esos bienes manufacturados podria no exceder del 20% de su
valor total, y, por consiguiente, la caida en el valor de los bienes manufactu-
rados, en vez de ser de 20 a 10 millones, serfa sélo de 20 2 18 millones, y tras
la caida de precio del cereal del 509, la cuantia total de gasto anual, en vez
de caer de 30 a 15 millones, caeria de 30 a 23 millones'2,

Digo que éste seria su valor suponiendo que fuera posible que con un
precio tan bajo del cereal no aumentara su consumo, asi como el de los bienes;
pero como todos aquellos que hubieran empleado capital en la produccién de
cercal en tierras que ya no podrian cultivarse lo destinarian a la produccién
de bienes manufacturados, y como sélo una parte de esos bienes se inter-
cambiarfa por cereal de procedencia extranjera, ya que bajo cualquier otra hi-
pétesis no se derivarfa ventaja alguna de la importacién y de los precios bajos,
tendrfamos el valor adicional de toda esa cantidad de bienes manufacturados
que se produjeron de ese modo y que no se exportaron para sumarse al valor
anterior, de forma que la disminucién real, incluso en valor monetario, de
todos los bienes del pais, incluido el cereal, serfa igual inicamente a la pérdida
experimentada por los terratenientes a causa de la reduccién de sus rentas,
mientras que la cantidad de bienes para el disfrute humano aumentarfa con-
siderablemente,

_Envez de considerar asf el efecto de una caida en el valor de Ia producci6n
primaria, como el Sr. Malthus estaba obligado a hacer conforme a sus hips-
tesis previas, considera que es exactamente [a misma cosa que un incremento
del 100% en el valor del dinero y, por lo tanto, razona como si todos los bienes
cayeran a la mitad de su precio anterior.

«_Du:ante los veinte afios que van de 1794 —dice— a 1813, el precio
medio del cereal briténico por guarser era de aproximadamente ochenta y tres

1 En efecto, los productos manufacturades no podrian caer en una proporcidn asi porque bajo
Ias circunstancias supuestas habrfa una nueva distribucién de los metales preciosos entre los dife-
rentes paises. Nuestras mercancias baratas se exportarian a cambio de cereal ¥ de oro hasta que a
acumulacién de oro hiciera descender su valor y elevar el precio monetario de las mercancias.
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chelines; durante los diez afios anteriores a 1813, de noventa y dos chelines,
y durante los dltimos cinco afios de esos veinte, de ciento ocho chelines.
En ¢l transcurso de esos veinte afios, cl Gobierno tomé prestados cerca de
quinientos milloncs de capital real, por los que se comprometié a pagar, por
término medio y excluyendo los fondos de amortizacion, cerca el 5%, Pero si
¢l cereal cayese a cinco chelines por guarier, y otros bienes disminuyeran pro-
porcicnalmente, en vez de un interés de aproximadamente el 5%, el Gobierno
pagaria realmente un interés del siete, el ocho, cl nueve y, por los tltimos dos-
clentos milloncs, ¢l 10%.

»A csta extraordinaria generosidad hacia los tenedores de la deuda no
pondria ninguna clase de objecién si no fuera necesario considerar quién cs
el que debe pagar; y un momento de reflexién nos mostrard que sélo las clases
industriosas de la sociedad y los terratenientes pueden pagar; es decir, todos
aquellos cuyo ingreso nominal varfe con las variaciones en la medida del
valor, Los ingresos nominales de esta parte dc la sociedad, comparados con la
media de los dltimos cinco afios, se veran reducidos a la mitad, y con esc in-
greso nominalmente reducido, deberdn pagar la misma cantidad nominal de
impuestos»,

En primer lugar, creo haber demostrado ya que incluso el valor del ingreso
bruto de todo el pais no se verd reducido en la proporcién que el Sr. Malthus
sostiene aqui; de un descenso en el valor del cercal del 50% no se seguirfa una
reduccién del 50% en los ingresos brutos de cada individuo'; en realidad,
puede que sus ingresos netos aumenten de valor,

En scgundo lugar, creo que el lector cstard de acuerdo conmigo en que la
carga aumnentada, suponiendo que se aceptara, no recacria exclusivamente «en
los terratenientes y en las clases industriosas de la sociedads: el tenedor de ti-
tulos de deuda, mediante su gasto, contribuye con su parte al sostén de las
cargas publicas del mismo modo que las otras clases de la sociedad. Si el di-
nero viene a ser realmente mas valioso, aunque ¢l tenedor de deuda recibiera
un mayor valor, también pagaria un mayor valor en impuestos, y, por lo tanto,
no puede ser clerto que los «terratenientes y las clases industriosas» pagarian
todo el aumento del valor real del interés.

Sin embargo, toda la argumentacién del Sr. Malthus se sostiene sobre una
base poco firme: supone que dado que los ingresos brutos del pais sc ven re-

2 The Grounds of an Opinion, etc., p. 36,
¥ En otra parte de la misma obra ¢l S¢. Malthus supane que los bienes varian un 25 o 208 cuan-
do el cereal varia un 33 V4
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ducidos, los ingresos netos deben disminuir también en la misma proporcién.
Uno de los objctivos de esta obra ha sido demostrar que con cada caida en el
valor real de los bienes de primera necesidad disminuirfan los salarios y au-
mentarfan los beneficios del capital; en otras palabras, que de cualquier valor
anual dado se pagarfa una parte menor a las clases trabajadoras y una parte
mayor 2 aquellos con cuyos fondos se emplease 2 esta clase. Supongamos que
cl valor de los bienes producidos en una fébrica determinada sea de 1.000 L.
y que deba dividirse entre el ducfic y sus trabajadores en una proporcién de
800 1. para los trabajadores y 200 1. para el duefio. Si el valor de csos bienes
cayera a 900 L y se dedujeran 100 . de los salarios de los trabajadores como
consccuencia de la caida de los bienes de primera necesidad, el ingreso ncto
de los propietarios no se veria mermado en grado alguno y, por lo tanto, po-
drian pagar la misma cantidad de impuestos después de la reduccién del pre-
cio con la misma facilidad con que lo hacian antes®, ‘

Es muy importante distinguir claramente entre los ingresos brutos y
netos, pues todos los impuestos se pagan de los ingresos netos de una socie-
dad. Supongamos que todos los bicnes del pais, todo el cereal, la produccisn
primaria, los bienes manufacturades, etc., que pudieran llevarse al mercado cn
el curso del afo tuvieran un valor de 20 millones, y que para obtener dicho
valor se necesitase el trabajo de un cierto nitmero de hombres, y quc los bie-
nes de primera necesidad de estos trabajadores requirieran un gasto de 10 mi-
llones. Yo diria que el ingreso bruto de dicha sociedad seria de 20 millones y
su ingreso neto de 10 millones. Pero de este supuesto no se sigue que los tra-
bajadores deberian recibir sélo 10 millones por su trabajo; podrian recibir 12,
14 o 15 millones y, en ese caso, tendrian 2, 4 0 5 millones de ingreso neto. L1
resto se dividiria entre los terratenientes y los capitalistas, pero ¢l ingreso neto
total no excederfa de los 10 millones. Supongamos que una sociedad como
¢sta pagara 2 millones en impuestos; entonces, su ingreso neto se reducir{a a
8 millones.

Supongamos ahora que aumenta cl valor del dinero en una décima parte;
en ese caso, todos los bienes caerian, y ¢l precio del trabajo caeria porque los

** Sobre fa produccion netay la produccion bruta el §r. Say dice lo siguiente: « Fl valor total pro-
ducide es [a produccién bruta; este valor, una vez deducide el coste de produccién, es la produccién
neta {vol. I1, p. 491). Por lo tanto, no puede haber produccidn neta porque el coste de produceidn
de senerdo con el Sr. Say consiste en la rears, los salarios y los beneficios. En [a pigina 508 dice:
«[i] valor de un producto, €] valor de un servicio productivo, ¢ valor del coste de [a produccion son
todos ellos valores similares cuando se defa que las cosas sigan su curso naturals, 3i de un fodo se
quita teda, no queda nada.
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bienes de primera necesidad del trabajador formaban parte de esos bienes,
En consecuencia, el ingreso bruto se veria reducido a 18 millones, y el in-
greso neto, a 9 millones. 8i los impuestos se redujeran en la misma pro-
porcién y en lugar de dos millones sélo se recaudara 1.800.000 L, el ingreso
neto se veriz reducido atn méds a 7.200.000 1, precisamente en el mismo
valor en que se redujeron antes los 8 millones, de forma que nadie ganarfa
ni perderia por ese acontecimiento. Pero supongamos que tras el aumento
del dinero se recaudaran, igual que antes, 2 millones de libras: la sociedad
tendria 200.000 1. menos al afic ¥, en realidad, sus impuestos habrian au-
mentado una novena parte. Indudablemente, alterar el valor monetario de
los bienes alterando el valor del dinero ¥, a pesar de ello, recaudar la misma
cantidad de dinero mediante los impuestos significa aumentar las cargas de
la sociedad.

Pero supongamos ahora que de los 10 millones de ingresos netos, los
terratenientes recibieran cinco millones como renta, y que gracias a la faci-
lidad de la produccién o a la importacidn de cereal el coste necesario de ese
articulo en términos de trabajo se redujera un millén: la renta caeria en
1 millén y los precios del conjunto de los bienes caerfan también en la misma
cantidad, pero los ingresos netos serfan tan grandes como antes. Los ingresos
brutos serian, es cierto, sélo de 19 milloncs, v el gasto nceesario para obte-
nerlos, 9 millones, pero el ingreso neto serfa de 10 millones. Supongamos
ahora que sobre este ingreso bruto disminuido se recaudan 2 millones en im-
puestos; la sociedad en su conjunto ¢seria mds rica o mds pobre? Mas nica,
clertamente, pues después del pago de sus impuestos tendria, al igual que
antes, un ingreso neto de 8 millones que dedicar a la compra de bienes
que habrian aumentado en cantidad y disminuido en precic en una propor-
aén de 20 2 19; no sdlo se podria hacer frente a la misma carga impositiva,
sino a una mayor, ¥, sin embargo, la masa del pucblo estaria mejor provista de
articulos y de bienes de primera necesidad.

Si el ingreso neto de la sociedad después de pagar €l mismo dinero en con-
cepto de impuestos es tan grande como antes, y la clase de los terratenientes
pierde 1 millén por un descenso de la reara, las otras clases productivas deben
haber aumentado sus ingresos en dinero a pesar de la caida de los precios. El
capitalista se beneficiard asi doblemente: el precio del cereal y de la carne que
ély su familia consumen habra bajado, y los salarios de su servicio doméstico,
de sus jardineros y de los trabajaderes de cualquier clase también se veran re-
ducidos. Sus caballos y su ganado costardn menos, y el gasto de su manu-
tencién serd menor. Bajardn todos los bicnes de cuyo valor forma parte prin-
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cipalmente la produccién primaria. Esta suma total de ahorre conseguido al
gastar sus ingresos al mismeo tiempo que aumentan sus ingresos monetarios
serd doblemente beneficiosa para él, y le permitird no sélo aumentar sus sa-
tisfacciones, sino soportar la carga de impuestos adicionales si le fucran re-
queridos: su consumo adicional de bienes gravados con impuestos compen-
sard con creces la demanda menor de los terratenicntes, consecuencia de la
reduccién de sus rentas. La misma observacion se aplica a los arrendatarios y
a los comerciantes de cualquier clase.

Pero puede decirse que el ingreso del capitalista no aumentard; que el
millén deducido de la renta de] terrateniente se pagard en forma de salarios
adicionales a los trabajadores. Aunque fuera asi, no cambiaria en nada la ar-
gumentacidn. La situacién de la sociedad mejorard, y ademds podrd hacer
frente a las mismas cargas monetarias con mds facilidad que antes. Unica-
mente demostrard lo que es aun més deseable, que la situacién de otra clase,
con mucho Ja clase méds importante de 1a sociedad, es la que se beneficia prin-
cipalmente de esta nueva distribucion. Todo lo que reciben por encima de los
9 millones forma parte del ingreso neto del pais, y no puede gastarse sin au-
mentar sus ingresos, su felicidad o su poder. Distribuid, pues, el ingreso neto
como gustéis. Dad un poco mis a una clase y un poco menos a otra, y aun
asi no por ello lo disminuiréis. Con el mismo trabajo, aunque la cantidad del
valor monetario bruto de tales bienes se vea reducido, se seguird produciendo
una mayor cantidad de bienes, pero ¢l ingreso monetario neto del pafs, ese
fondo del cual se pagan los impuestos y del que se procuran las satisfacciones,
serd mids adecuado que antes para mantener a la poblacién actual, para pro-
curarle satisfacciones y lujos y para soportar cualquier cantidad determinada
de impuestos.

Lo que no puede dudarse es que el tenedor de titulos se beneficia de un
gran descenso en el valor del cereal, pero, si nadic mis se ve perjudicado, no
es ésta una razdn para que s¢ encarezea el precio del cereal, pues sus ganancias
son ganancias nacionales y aumentan, al igual que lo hace cnalquier otra ga-
nancia, la riqueza real y el poder de un pais. Si se benefician injustamente,
dejemos que se valore el grado en que cso ocurre exactamente y que sean los
legisladores los que encuentren un remedio; pero no puede haber una politica
mis imprudente que la de privarnos de las grandes ventajas que sc derivan de
un precio bajo del cereal y una abundancia de productos simplemente porque
el tenedor de titulos sc quede con una proporeién indebida de ese incremento.

Aun no se ha intentado nunca regular los rendimicntos de los titulos me-
diante el valor monetario del cereal. §i la justicia y la buena fe requiriesen
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dicha regulacién, tendriamos una gran deuda con los antiguos tenedores, pues
durante mds de cien afios han estado recibiendo los mismos rendimientos
ronetarios a pesar de que es posible que el precio del cerea] sc haya duplicado
o triplicado!™.

Pero es un gran error suponer que la situacién del tenedor de deuda me-
jorard mds que la del agricultor, ¢ fabricante o cualquiera de los otros capi-
talistas del pais; de hecho, mejorara menos.

Indudablemente, recibird el mismo dividendo monetaric mientras baje no
salo ¢l precio de la produccidn primaria y del trabajo, sino los precios de
muchos otros bienes de los que la produccidn primaria forma parte. Sin em-
bargo, como acabo de explicar, csto s una ventaja que disfrutaria en comun
con todas las otras personas que tengan los mismos Ingresos monetarios que
gastar; su ingreso monctario no se veria incrementado; el del arrendatario, cl
fabricante y otros cmpleadores de trabajo, s, y, por lo tanto, se beneficiarian
doblemente.

Pucde decirse que aunque sea cierto que los capitalistas se bencficiarian
de un aumento de los beneficios como consccuencia de un descenso de los
salarios, sus ingresos, sin embargo, se verian reducidos por la caida del valor
monetario de sus bienes. (Qué cs lo que los bajaria? No una alteracién en el
valor del diners, pues supucstamente nada ha ocurrido para alterar el valor
del dinero; tampoco una disminucion cn la cantidad de trabajo necesario para
producir sus bienes, pucs esa causa no ha actuado, y aunque lo hubiera hecho,
no disminuiria los beneficios monctarios aunque pudiera disminuir los pre-
cios monetarios. Pero se supone que la produccién primaria de la que estan
hechos los bienes ha bajado de precio y que, por consiguiente, los bienes ba-
jardn por esa razén. Es verdad que bajaran, pero su caida no se verd acompa-
fiada de una disminucidn del ingreso monetarie del productor. Si éste ven-
dicra su mercancia por menos dinero, seria sélo porque cl valor de uno de los
materiales de los que estd hecho ha bajado. 51 el fabricante de pafio vende su
pafio por 900 L. en vez de por 1.000 1, su ingreso no disminuird si el valor de
[+ Iana de la que estd hecho el paio ha bajado 100 1.

El Sr. Malthus dice que «es clerto que las dltimas adiciones a la produc-
aén agricola de un pais que progresa no sc ven acompafadas de una mayor

 Iin un eserito muy bueno, el 3-. McCulloch ba abogado con vehemencia a favar de la justi-
cia de gjustar la rentabilidad de la denda nacional al reducido valor del cezeal. Se muestra a favor del
g
linre cornercio, aungue opina gue deberiz acompanarse de una recuccion del interés al acreedor na-
-
ciona;,
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proporcién de renta, y €5 precisamente esta circunstancia la que puede llevar
2 un pais rico a importar parte de su cereal si con cllo se ascgura una oferta
estable, Pero en ningln caso la importacién de cereal extranjero podrd justifi-
carse desde un punto de vista nacional si ese cereal extranjero que se importa
no es mucho mis barato que ¢l cereal que se produce en el pais, de forma que
iguale los beneficios y la renta del grano que desplaza» (Grounds, etc., p. 36).

Lsta observacién del Sr. Malthus es bastante acertada, aunque el cereal
importado debe ser siempre mucho mis barato que el cereal que se produce
en cl pafs «de manera que iguale los beneficios y la renta del grano que des-
plaza». 81 no fuera asi, nadie obtendria ventaja alguna de su importacién.

Como la renta es el efecto del elevado precio del cereal, 1a pérdida de renta
es el efecto de un precio bajo. El cereal extranjero nunca compite con el cereal
nacional que procura una renta; Ja caida del precio afecta invariablemente al
terrateniente hasta que absorbe la totalidad de su renta. Si cae todavia mds,
ni siquiera podrd proporcionar el precio los beneficios corrientes del capital;
cl capital se retirard de la tierra para destinarse a cualquier otra actividad vy,
cntonces, y hasta cntonces no, el cercal que hasta esc momento se producia
cn esa tierra se importard de otros paises. De la pérdida de renta se derivard
una pérdida de valor, del valor estimado en dinero, pero habrd una ganancia
de riqueza. La cantidad de produccién prirmaria, asi como otras producciones,
se verdn incrementadas en su conjunto, v, gracias 4 la mayor facilidad con la
que sc producen, aunque aumenten cn cantidad, disminuiran en valor.

Dos hombres invierten dos capitales iguales —uno en la agricultura,
el otro en fa industria—. El de la agricultura produce un valor anual neto de
1.200 L. de las cuales 1.000 1. quedan como ganancia y 200 1. quedan para
pagar la renta; ¢l capital empleado en la industria produce s6lo un valor anual
de 1.000 L Supongamos que mediante la importacion puede adquirirse la
misma cantidad de cereal que cuesta 1.200 1. a cambio de bienes que cucstan
950 L v que, por lo tanto, el capital empleado en la agricultura se desvia a Jas
manufacturas, donde puede producir un valor de 1000 1. E1 | ingreso neto del
pais tendrd menos valor; se reducird de 2.200 L a 2.000 L, pero no sélo dis-
pondré de la misma cantidad de bienes y de cereal para su propio consumo,
sino que también sumard a csa cantidad todo lo que pueda comprar con 50 1,
[a difercncia entre el valor al que se vendicron al pafs extranjero sus productos
manufacturados y ¢l valor del cereal que se le compré.

Lista es precisamente la cuestion con respecto a la ventaja de importar o
de cultivar cereal; nunca se pucde importar hasta que la cantidad que se ob-
tenga en el extranjero con el empleo de un capital determinado exceda la can-
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tidad que ese mismo capital nos permite cultivar en nuestro pais —que exceda
no s6lo esa cantidad que corresponde a la parte del agricultor, sino también
a aquella que se paga como renta al terrateniente.

Dice el Sr. Malthus: «Adam Smith ha observado correctamente que nin-
guna cantidad igual de trabajo productivo empleado en las manufacturas
puede nunca dar lugar a una reproduccién tan grande como en la agriculturan.
5i Adam Smith habla de valor, ests en lo cierto; pero si habla de riquezas, que
es Iz cuestién fundamental, esti equivocado, porque €l mismo ha definido las
riquezas como los bienes de primera necesidad, las comodidades v los placeres
de la vida humana. No se puede comparar un conjunto de bienes y de co-
modidades con otro; no hay ningtn patrén conocido que pucda medir el va-
lor de uso; persenas diferentes lo estiman de forma diferente.
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Acumulacion de capital, efectos de la, sobre el valor relativo de los bienes, 43-45, sobre
los beneficios y el interés, 235-243.

Agricultura, efectos sobre las rentas de las mejoras en la agricultura, 67-75, impor-
tancia de las mismas, 73, nota. Cémo le afectan las convulsiones repentinas del
comercio, 219-223, Las mejoras en [a agricultura no son causa de un aumente de
la renta, 332-334.

Ahorro de trabajo, reduce el valor relativo de los bienes, 43-46. Ilustracién de este
principto, 45-47.

Alimentos, causas de sus altos precios, 134-135. Primero, una oferta insuficiente, 135-
136, Segundo, una demanda gradualmente creciente a la que en tltimo término
s¢ responde con un coste aumentade de la produccion, 135-137, Tercero, una cai-
da en el valor del dinero, 137, 138, Cuarto, un impuesto sobre los articulos de pri-
mera necesidad, 138-139.

Articulos de luja, os Lmpuestos sobre los articulos de lujo recaen dnicamente sobre aque-
Hos que hacen uso de ellos, 169. Observaciones sobre la tributacidn de los articulos
de lujo, 190-191. Ventajas y desventajas de gravarlos, consideraciones, 196, 197.

Artiulos de primera necesidad, el impuesto sobre los bienes de primera necesidad, causa
del alto precio de los alimentos, 140-142,

Arrendatarios, pagan mds impuestos para la asistencia de los pobres que los indus-
triales, 213-215. Ventaja de gravar sélo sus beneficios, 174, 175.

Bances, su establecimiento, afecta a la potestad exclusiva del Estado de acufiar mo-
neda, 286 v 287, Consecuencias de que el Banco de Inglaterra emita demasiado
papel moneda, 286-288. Sélo se puede impedir que esa corporacién abuse de su
potestad de emisién de papel moneda obligandola a pagar sus billetes ci1 mone-
das de oro o en lingotes, 287-292. La ayuda prestada por el Banco de Inglaterra
al comercio, razén de la, 293, 294. Véase Papel moneda.

Beneficios del capital, dificiles de evaluar, 240, La cantidad de trabajo necesaria para
obtener la produccién de la tierra es el criterio para estimar la tasa de beneficio,
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Ios salarios y la renta, 59-61. Cémo les afecta el aumento ¥ la disminucién del
precio, 81. Un aumento del precio del trigo produce una disminucién en el valor
monetario de los beneficios del arrendatario, 98-100. Un aumento del precio de
la produccién primaria, si va acompaniada de un aumento de los salarios, dismi-
nuye los beneficios agricolas e industriales, 100-103, Pruebas de que los bene-
ficios dependen de la cantidad de mano de obra necesaria para proporcionar los
bicnes de primera necesidad de los trabajadores, en esa ticrra o con el capital que
a0 procura renta alguna, 103-109, Efectos sobre los beneficios de un 2umento del
comercio exterior, 111. Pruebas de que los beneficios del comercio favorecido se
situardn ripidamente en el nivel general, 112-114. Igualmente en lo que respecta
al comercio interior, 115, 116, Mis pruebas de que los beneficios dependen de
los salarios reales, 122, 123. El impuesto sobre Jos bienes de primera necesidad es
un impuesto sobre los beneficios, 169. Efectos de gravar los beneficios, conside-
raciones, 169-176. Los impuestos sobre los salarios disminuyen los beneficios del
capital, 177. Efectos de la acumulacién de beneficios ¢ interés, 235-243,

Buchanan (51.), observaciones sobre la doctrina de Adam Smith en relacion al trabajo
productivo e improductivo, 69-70, nota. Examen de Buchanan sobre la opinion
de Smith respecto a los impuestos sobre los salarios del trabajo, 178, 179. Qb-
servaciones al respecto, 179-192, Comentarios sobre sus opiniones en relacién a
[as primas a la cxportacién, 255, 236,

Cambros, tepentinos, en los canales del comercio, 217-223.

Capital, naturaleza, efectos de la acumulacion de capital sobre ¢l valor relativo de Jos
bienes investigados, 43, Efectos del capital en un estado salvaje o inmaduro de [a
sociedad, 43-44, 45-48. Y en un estado mis desarrollado de la sociedad, 43,
44. Consideraciones sobre los valores relativos de los capitales circulantes y fifos,
48-50. Efectos de emplear maquinaria y otro capital fijo v perdurable, 50-54. La
desigual duracin del capital y la desigual rapidez con que vuelve al empresario
modifican el principio de que el valor no varia con el aumento o la disminucién
de los salarios, 53-56. En qué casos ¢l capital crea renta, 66-67. La dificultad de
definir estrictamente la distincién entre capirales circulantes y fijos, 127. La in-
conveniencia de la tributacién sobre el capital, 127-129. Los Gobiernos deberian
fomentar en el pueblo su disposicién a aumentar sus capitales, 129. Considera-
ciones sobre los diferentes modos de empleo, 81-83. EI aumento del capital en
cantidad y valor produce un aumento cn ¢l precio natural de los salarios, 86, 87.
El aumento del capital sélo en cantidad produce un aumento del precio de mer-
cado de los salarios, 13i4. La inconveniencia de gravar las transmisiones de capi-
tal, 129, 130. Efectos de un impuesto sobre los beneficios de capital, 174, 188.
Efectos de la acumulacién de capital sobre los beneficios vel interés, 235-243. E]
efecto exclusivo de las primas a la exportacién sobre el capital es desviar una par-
te a un uso que no buscaria de forma natural, 254. Observaciones sobre dicho
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efecto, 255-257. El aumento del capital circulante, no del eapital fijo, regu_l:f ia
demanda de trabajo, 319, 320. Los beneficios conseguidos por el use del capital
regulan la tasa de interés del dinere, 293, 294.

Camx,hrentas de las casas diferenciadas en dos partes, 165, 167. Diferencia entre la
renta de las casas y la de la tierra, 166. Quién soporta en dltime término, los Im-
puestos sobre las casas, 167. . )

Cereal, una medida variable para medir el valor variable de las cosas, 37-391 Efectos
del precio del cereal sobre la renta, 70-72, Los diezmos afectan sustancialmente
a las rentas del cereal, 146.Y también los impuestos sobre la produccién primaria,
132, 133. Efecto de una demanda creciente del cereal sobre su precio, 135—137_
Ventajas resultantes del precio relativamente bajo del cereal, 222. Las primas 2 la
exportacién de cereal reducen su precio para ¢l consumidor extranjero, 245-250.
Efectos de una prima en el aumento del precio del cereal, 249. Efectos dc wna
prohibicién a la importacién de cereal, 253-255. Una prima a la produccién de
cereal no produce un efecto real en la produccién anual de la tierra y del tr,abajo
del pais, 259-263. El precio del cercal aumenta al gravar un impuesto sobre €l con
el objete de recaudar un fondo para una prima sobre la produccién de los bienes,
262-263. Beneficios para los terratenientes de un alto precio del cereal, 272. In-
vestigacidn del valor relativo del cereal, el oro v el trabajo en paises ricos v pobres,
301-305. La alteracién del precio de mercado del cereal fomenta la produc-
cién de cereal, 335, 336. Una caida en el valor dal cereal beneficia a los accio-
nistas, 341, 342. Fxposicion de la cuestion relativa a la importacidn o expertacién
de cercal, 343,

Circudacicn del dinero, nunca puede desbordarse, razoncs, 285, 286,

Circulacidn de papel, Véase Papel moneda,

Comercio colonial, observaciones sobre ¢l comereio colonial, 273. Pruebas da? que el co-
mercio con una colonia puede regularse para que resulte menos beneficioso para
la colonia y mds beneficiose para la metrépoli que un comercio totalmente Libre,
273-277. Beneficios del comercio colontal, 277-279.

Comercia exterior, efectos de la extensidn del comercio exterior, 111. Pmcbas‘ de
que los beneficios de un comercio favorecido caerdn répidamente hasta el nivel
general, 111-114. ) . B

Comercio, causas generales de los repentinos cambios en los canales (%(:I comercio, 21 7,
218. En particular, el comienzo de una guerra tras un largo perlgdo de paz, y vi-
ceversa, 218, Consideraciones sobre los efectos de tales convulsiones en la agri-
cultura, 219-223. Observaciones sobre el comercio intermediario, 239. Impor-
tancia de [ibre comercio, 257. Observaciones sobre el comercio colonial, 273-279.
Veéase Comercic exterior,

Comercie, observaciones, 238-240. ‘ o

Consumidores, son los que pagan el impuesto sobre la produccidn primana, no los

agricultores, 132, 133.
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Cu!ﬁ';;a, no se ve desincentivado por un impuesto sobre la tierra y su produccién, 151,
152.

Demanda y oferta, influencia de In demanda y la oferta sobre los precios, 309,
Opinién del Sr. Say sobre esta cuestion, 309. Y del Conde de Lauderdale, 310-
311. Observaciones al respecto, 311, 312. El aumento del capital circulante, no
del fijo, regula la demanda de trabajo, 320, nota,

Deuda priblica, observaciones, 202, 204.

Diezmos, naturaleza, 145. Son un impuesto equitative, #id. Diferencia entre diezmos
¢ impuestos sobre la produccién primaria, 145, 146. Los diezmos afectan sustan-
clalmente a las rentas del cereal, 146. Actiian como prima a la importacién ¥, en
consecuencia, resultan perjudiciales para los terratenientes, 147-148. No desin-
centivan el cultivo, 151.

Dinero, efectos del aumento del valor del dinero sobre el precio de los bienes, 59-60,
La tasa de beneficio no se ve afectada por las variaciones en el valor del dine-
ro, 60, 61. Razones del diferente valor del dinero en diferentes pafses, 120-122.
Generalmente, 1as mejoras en la explotacion de las minas de metales preciosos
disminuyen el valor del dinero, 124. Una caida en el valor del dinero aumenta
el precio de los alimentos, 137-140. La demanda de dinero, regulada por su va-
lor, y su valor por la cantidad, 158. Bajo valor de dinero en Espafia, perjudicial
parz el comercio y las manufacturas de ese pais, 187. Observaciones sobre las ta-
sas de interés del dinero, 241, 242, 293, 294. El valor del dinero, aunque par-
cialmente devaluado por una prima sobre el cereal, no se devalia permanente-
mente, 252, 253. La cantidad de dinero empleado en un pais depende de su
valor, 285-286. Efectos de que el Estado grave un sefioreaje sobre la acufiacién
de moneda, 298, 299.

Edinburgh Review, error de un autor sobre la influencia del precio del trabajo en los
bienes manufacturados, 246-247.

Escasez, fuente de valor de cambio, 35.

E;PT;? comercio y manufacturas perjudicadas por el bajo valor del dinero en ese pals,

Exportacién de cereal, las primas a la exportacién de cereal reducen su precio para el
consumidor extranjero, 245-249. Efectos de la exportacién de cereal en ¢l au-
mento de su precio, ejerplo, 249-250. Las primas a la exportacién de manufac-
turas aumentan su precio de mercado, pero no su precio natural, 253-255.

Fiondo de amortizacién, en Inglaterra, puramente nominal, 203, 204. Cémo se dirige,
292-293,

Holanda, baja tasa de interés en Holanda, razones, 236, nota.
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Imporiacién de cereal, efectos de una prohibicién a la importacién de cereal, conside-
raciones, 253-254,

Dmpuestos, naturaleza de los impuestos, explicacion, 127. Inconveniencia de gravar el
capital, 127, 128, 129. Impuestos sobre la transmisién de Ia propiedad, 129, 130.
Sobre quién recaen principalmente los diversos tipos de impuestos, 130. Objecio-
nes a los impuestos sobre la transmisién de la propiedad, 129, 130, Efecto de los
impuestos sobre la produccién primaria, 131. El dnico medic que el terrateniente
tiene de pagar el impuesto es mediante un aumento del precio de la produccién
primaria, 131, En realidad, dicho impuesto lo paga el consumidor, 132-134. El
impuesto sobre la produccion primaria y los bienes de primera necesidad de la
mano de obra aumenta el precic de los salarios, 133. Censideracién y refutacién
de las objeciones en contra de la tributacién de la produccién de la terra, 134,
143-144, El impuesto sobre [a renta recae completamente sobre los terratenien-
tes, 143. Y desincentiva el cultivo, 143-144. Diezmos, un impuesto equitati-
vo, 145, Diferencia entre los diezmos y el impuesto sobre la produccién primaria,
1446, 148, Objeciones, 146, 148. Impuesto sobre la tierra, virtualmente un im-
puesto sabre 1a renta, 149, Deberian ser ¢laros y clertos, 150. Los errores de Adam
Smith al respecto, corregidos, 150, 151, 152. y, también los del Sr. Say, 152-155.
Consideraciones de los efectos de los impuestos sebre el oro, 157, 163. Rentas del
suelo, no son objeto justo de tributacién, 166, 167. Impuestos sobre las casas, so-
bre quién recaen en ltima instancia, 166. Impuestos sobre los articulos de pri-
mera necesidad, virtualmente un impuesto sobre los beneficios, 169, Efectos de
la tributacién de beneficios, consideraciones, 169-176. Explicacién y refutacién
de suposiciones absurdas sobre la tibutacién, 190, 191. Objetos propios de tri-
butacién, 195. Observaciones sobre la tributacién de otros bienes distintos de 1a
produccion primaria, 199. Efecto de los impuestos para costear el interés de
los préstamos, 200-201. Comentarios al impuesto sobre la malta y al xesto de im-
puestos sobre la produccién primaria, 206-209. Naturaleza y funcién del impues-
to para la asistencia de los pobres, 211-215. Examen de las inconveniencias que
supuestamente soporta el productor por el page de impuestos, 307-308. _

Impuestos de timbre, peso de los impuestos de timbre, un obstéculo a la transmisién
de propiedad, 128, 129, 167.

Impuestos para la asistencia de los pobres, naturaleza, 211. Cémo se recauda, 212, 213.
Recae mis sobre el agricultor que sobre el industrial en proporcién a sus bene-
ficios respectivos, 213-214.

Impuestos sobre la tierra, son virtualmente un impuesto sobre la renta, 149. Efectos de
gravar indiscriminadamente todas las tierras en cultivo. Un mismo impuesto sobre
la tierra, 150, 151, Error de Adam Smith sobre la desigualdad de la tierra y de to-
dos los demés impuestos, razones, 150, 151, 152. El impuesto sobre la terra y su
preduccidn no es un obsticulo para el cultivo, 151, 152, Consideraciones sobre ¢l
impuesto sobre la tierra en Gran Bretagia, 152. Error del Sr. Say corregido, 152-155.
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Ingresos brutos, ventajas de los ingresos brutos sobreestimadas por Adam Smith, 281.
Y por ¢l Sr. Say, ié1d Nota, Fxamen de su doctrina, 281-284. Una disminucidn
de la renta bruta, no de la renta neta, 337-339.

Ingresos, brutos v neros, naruraleza, 281-284,

Interés, bajas tasas de interés en Holanda, razones, 236, nota, Efectos de la acumula-
cion de beneficlos e interés, 235-240, Observaciones sobre las tasas de interds,
241-243. ].a tasa de beneficios gue se puede obtener con el uso del capital regula
¢l interés del dinero, 292-2%4,

Lauderdale (Conde de), opinidn de Lauderdale sobre la influencia de la demanda y
la oferta en los precios, 310, 311. Observaciones al respecto, 311, 312. Corree-
ci6n de su opimuén sobre la incapacidad del Banco para pagar sus billetes en efee-
tvo bajo la regulacion existente de la Casa de la Moneda, 298, rota.

Lepes de pobres, perniciosa tendencia de las leyes de pobres tal como existen hoy, 94,
95, 96. Remedic: a las leyes de pobres, 93, 96.

Libre comerciz, importancia del libre comercio para Gran Bretafia, 256, 237 y nota, 258,

Malta, obscrvaciones sobre ¢l impuesto sobre la malta, 206-207.

Malthus, cxamen de las opiniones de Malthus sobre la renta, 323-332. El coste real
de la produccion regula el precio de los bienes, 331, 332, 334, 335, El aumento
de la poblacion no es causa del aumento de la renta, 331-333, ni de las mejoras
en la agriculeura, 333. Pruebas que refutan su hipdtesis de que la renta neta se ve
disminuida en proporcién a la disminucién de la renta bruta, 337-339. Pérdida
de renta, ¢l efcete de un bajo precio del cereul, 342,

Marnufaciuras, las nucjoras de las manufacturas en cualyuier pais tienden a alterar la
distribucidn de los metales preciosos entre lus nactones del mundo, 117-121. Los
industriales pagan menos impuestos para la asistencia de los pobres que los arren-
datarios, 213-215, Il precio de mercado de las manufacturas, y no su precio na-
tural, aumenta con las primas a la exportacion, 253, 254,

Maguinaria, efectos sobre el trabajo, 39, Las ansericres opiniones equivocadas del au-
tor sobre la maquinaria, 313-315. Sus opiniones actuales apoyadas en ¢l hecho de
que a menudo la maquinaria resulta pegjudicial para los intereses de la mano de
obra, 315-317. Reivindicacion de un uso cualificads de la maquinaria, 319-321.

Mejoras en la agricultura, efectos sobre las rentas, 71-74. Su importancia, 73, nota.
Efectos de lus mejoras en las manufacturas, en la distribucion de los metales pre-
closos, 117-121.

Mercantia, el oro y la plata, medios insuficientes para determinar el valor variable de
las mercancias, 37, 38. Cereal, una medida inadecuada del valor de las mercancias,
38, 39, 40, 41. Efcctos de una acumulacién de capital sobre el valor relativo de
las mercancias, 43-45. Las diferentes recompensas del trabajo de distintas calida-
des no son causa de la variacién en el valor relativo de las mercancias, 41-43. El
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valor de las mercancias ro se ve afectado sélo por el trabajo inmcc‘liatamente im-
plicado ¢n ellas, sino también por el trabajo dedicado a las herramicntas, etc., con
¢l que se asiste dicho trabaj, 43-47. Iifectos ¢n el valor de las mercancias de un
aumento de los salarios, 60, y del pago de renta, 60, 61. Su vz.lg.r de cambio re-
gulado pot la mayor cantidad de tr;lbajo_dedicado a su produccién por partc gc
:ique]_los que trabajan bajo las circunstancies mds desfavorables, 68. Los prec:os de
las mercancias no aumentan necesariamente con un aumento del precio del tra-
bajo, 93, 94. El coste de la produccion regula el precio de las mercancias, 309, 321,
331-332, 334, 335. Las mercancias monepolizadas vlarizm en valor, razones, 312.

Minas, distincién por razén de su productividad o esterilidad, ?’7, 78. Efecto Slel des-
cubrimiento de las minas ricas de América sobre ¢l precio de los metaies pre-
closos, 74, Efectos de las mejoras en su explotacién sobre €l valor del dinero, 124.
Observaciones sobre 1a renta de las minas, 77, 79, 266, 268-269.

Moneda, véanse Oro y plata, Papel moneda.

Oferta y demanda, influencia de la oferta y la demanda sobre los precios, 309. Opl—
niones al respecto del Sr. Say, 310, Opiniones del Conde de Lauderdale, 311. Cn-
ticas soure elle, 312 ‘ _

Oro y plata, un medio insuficientc para dctcrminur_cl valor variable de los‘%ncncs, 3?,
38. Pero, en general, el patrén menos inconvenients, 78, 79, Sobre quién recaeria
en Gltime término un impuesto sobre €l oro, 158, 159. El vator del oro, ,rcgula_do
ern Glttma instancia por la facilidad o dificultad relativas de prodt_;grio, 1_39.
Efcctos de un impuesto sobre ¢l oro, 159-163, Los male§ de prOhl}:ﬁlr ¢l hibre
comercio de los metales preciosos cuando aumenta el precio de los bu_:rles, 187,
188, El valor del oro y e la plata proporcionado a la cantidad de trabajo necesa-
rio para producirlos y destinarlos al mercado, 285. Observaciones sobre el uso de
cstos motales cn la moneda, 295. Sus va_ores relativos en periodos diferentes, ra-
soncs. 296-299. Investigacion del valor relativo del oro, ¢l cereal y el trabajo en
los paises ricos y pobres, 301-308.

Papel snoneda, cireulacién del papel moneda, explicaciones, 285. El papel moneda no
debe necesariamente ser pagadero en clectivo para asegurar su wz:lor, 286-287. P(fro
Iz cantidad emitida debe regularse conforme al valor del metal fijado como patron,
286-287. El Banco de Inglaterra, por qué esta obligado a pagar en metal por su
papel moneda, 287, 288. Obligar a los emisores de pape! moneda a pagar por sus
billetes en monedas de oro o lingotes, el tnico control para impedir .el abuse de
poder en la ernision de moneda, 288-290. Siempre que exista la segupdad de? que
no sc va a dar tal abuse de podur, s irelevante desde ut punto de VISt nacional
quién erita el papel moneda. Ejemplos sobre cste particular, 291-292.

Parrn, invariable, de valor, 56-59.

Pits, observaciones sobre las leyes de pobres, 95, nota,
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Plata. Véase Oro y plate.

Poblacion, el aumento de la poblacién no es causa del aumento de renta, 331,332, 333.

Precio (real) de las cosas, distinciones, 35-37. Distinciones de los precios nataral y de
mercado, c6mo se gobiernan, 81-84. Especialmente de la mano de obra, 85, 86-
87. Los precios de los bienes no aumentan necesariamente con un aumento del
precio de la mano de obra, 32, 93, 94. El aumento del precio de la produccién
primaria, el inice medio con ¢l que cuenta el agricultor para pagar el impuesto
gravado sobre ésta, 131. El mercado, y no el precio natural de las manufacturas,
aumenta con las primas a Ja exportacién, 253-255. La influencia de la demanda
y la oferta sobre Jos precios, consideraciones, 309-312. La alteracién en el precio
de mercado del cereal fomenta su produccién, 334-336.

Precio de monapolio, observaciones, 204-206. Razones de las variaciones en el valor de
los bienes monopolizadoes, 311-312.

Préstamos al Estado, observaciones, 200-203, 243, nota.

Primas, a la exportacién de cereal, bajan su precio para el consumidor extranjero,
245-248. Efectos de una prima en el aumento del precio del cereal, ejemplos,
249-250. Aunque dicha prima puede causar una devaluacién parcial del valor del
dinero, dicha devaluacién no puede ser permanente, 251-252. Las primas a la
exportacidn de manufacturas aumentan su precio de mercado pero no su precio
natural, 253-254. El tnico efecto de la prima es desviar una parte de capital aun
uso hacia el cual ese capital no se hubtera dirigido de forma natural, 254-255.
Males asociadoes a tal sistema, 254-257. Una prima sobre la produccién del cereal
no tendrei un efecto real en la produccién anual de la tierra y del trabajo del pais,
aunque abaratard €l cereal ¥ encarecerd las manufacturas, 259-263. Pero un im-
pueste sobre el cereal con el objeto de recaudar un fondo para primar la produc-
cién de bienes elevaria el precio del cereal y abaratarfa los bienes manufactura-
dos, 262, 263.

Produccign de la tierra, y del trabajo del pais, debe dividirse entre capitalistas, terrate-
nientes y mano de obra para proporcicnar un criterio de renta, beneficios y sala-
rios, 60-62. El aumento de produccién primaria en valor relativo, razones, 68. El
aumento del precio de lz2 produccién primaria reduce los beneficios si va acompa-
fiado de un aumento de los salarios, 100, Efecto de los impuestos en la produc-
cién primaria, 131. El impuesto sobre la produccién primaria aumenta el precio
de los salarios, 133. Objeciones contra la tributacién de la produccién de la tierra,
consideraciones, 134, 142, 144, Observaciones sobre las inconveniencias que su-
puestamente resultan del pago de impuestos por parte del productor, 307, 308,

Produccidn, la dificultad de la produccién beneficia al terrateniente, 75. El coste de la
produccién, regulador del precio de los bienes, 310, 311, 321, 332, 335.

Probibicidn a la importacién de cereal, efectos, consideraciones, 253, 255.

Propiedad, los impuestos de timbre existentes impiden las transmisiones de pro-
piedad, 129-130.
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Renta neta, ventajas de la renta neta indebidamente estimadas por Adam Smith, 281,

y por ¢l Sr. Say, ibid, nota. Examen de sus doctrinas, 281-284, Las clases: traba-
jadoras tienen un interés en la forma en la que se gasta la renta neta del pais, 317~
319. La renta neta no se ve disminuida por una disminucién proporcional de la
renta bruta, 337-339.

Renta, naturaleza de la renta, 63-66, 215, nota. Consideraciones sobre la doctrina de

Adam Smith sobre la renta, 63, 64. Las diferentes cualidades productivas de la
tierra y ¢l aumento de poblacién, causa de la renta, 64j67. Aument(_) de [a renta,
el efecto de la creciente riqueza de un pais, 70. Influencia de los precios del cereal
sobre la renta, 70, 71. Efectos de las mejoras agricolas sobre la renta, 71-75. Ob-
servaciones sobre la renta de las minas, 77-79. Recae sobre el consumidor pero
nunca sobre el arrendataric, 100. El impuesto sobre la renta recae totalmente
sobre los terratenientes, 143-144, 143, 144, 143, Y desincentiva el cultivo, 143-
144. Los diezmos afectan materialmente a las rentas del cereal, 146. Examen de
la doctrina de Adam Smith relativa a la renta de la tierra, 265-272. Opiniones de
Malthus sobre la renta, 323-331. El aumento de poblacién no es causa del au-
mento de la renta, 331, 333. Tampoco las mejoras en la agricultura, 333, 334. La
pérdida de renta, efecto de un bajo precio del cereal, 342-343.

Rigueza, causas del aumento de la riqueza, 70. ) )
Rigueza, definicién, 225. Diferencia entre valor y riquezas, 225-229. Medios para in-

crementar las riquezas de un pais, 229, 230. Opiniones erréneas del Sr. Say sobre
esta cuestién, consideracionces, 229-234.

Salarios, efectos de un aumento de los salarios, 47-53, 56-59, precios natural y de

mercado de la mano de obra, 85-87. El aumento del capital en cantidad y valor
aumenta el precio natural de los salarios, 87. El sumento de capital, pero no en
valor, aumenta ¢l precio de mercado de los salarios, 88-91, Un aumento de los sa-
Jarios no aumenta necesariamente las comodidades del trabajador, 90-93. Los sa-
larios nunca deberian ser controlados por la Legislatura, 93-94‘. Un aumento de
los salarios no produce necesariamente un aumento en los precios de los bienes,
94, 177, 179. Un impuesto sobre los asticulos de primera necesidad aumentard
los salarios, 133, 169. Y un impuesto sobre los salarios, 178. Incopvcmcncm de
regular los salarios monetarios de acuerdo con el precio de los alimentos, 135.
Efectos de un impuesto sobre los salarios, consideraciones, 182-187, 177-197,

Say (8r.), opiniones contradictorias del Sr. Say sobre la regulaciéa del precio por

medio del coste de produecion, 67, 68, nota. Sus agertadas observaciont?s' sobre la
imprudencia de gravar la transmisién de la propiedad, 130. Correccidn de su
opinién sobre el crédito, 203, nota. Opiniones erréneas del Sr. Say respecto a los
principios del predial en Gran Bretafia, correcciones, 152-154. Examen de
algunos de sus principios sobre tributacidn, 192-197, 199. Observaciones sobx_'e
su errénea opinién de la elevada tasa sobre el algodén, 194, nota, el valor y las ri-
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quezas, 229-234. Comentarios del St. Say sobre los préstamos, 242, 243, nota,
Examen de su doctrina respecto a las primas a l2 exportacidn, 257, 258, Y schre
Ia renta bruta y neta, 281-284. Observaciones sobre su declaracion acerca de los
inconvenientes para el productor resultantes del pago de impuestos, 307-308, Su
opinién sobre Iz influencia de la demanda y Ia oferta en los precios, considera-
ciones, 310. Esti equivocado en su opinién sobre la doctrina de) autor sobre la
renta, 333, nota. Estd cquivocado en su opinion sobre la cuestién de la produe-
cién bruta y nera, 339, nota.

Sertoreaye, efectos del sefioreaje sobre el valor del dinero, 285, 29 8, 299.

Simende, comentarios sobre lus opiniones de Simonde referentes a los inconvenientes
que resultan del pago de impuestos por parte de productor, 307, 308.

Smith (Adam), sobre el significado del término valor, 35. Consideraciones sobre las
observaciones del Sr. Say al respecto, 233-234. Examen de su doctrina que afirma
que ¢l cereal es un medio adecuado para fijar el valor variable de otras cosas, 37,
38. Criticas a su doctrina que afirma que la mano de obra es, en Gltima instancia,
la iinica medida del valor de cambio de los bienes, 39, 41, 42, nota, 335. Y sobre
su definicidn de renta, 63, 64. Consideraciones sobre su teoria sobre la mano de
obra productiva ¢ improductiva, 69, 70, nota. Sus objeciones a lps impuestos so-
bre la transmision de propiedad, 124, 130. Correceidn a su crrénea opinién so-
bre la desigualdad de los impuestos sobre la tierra, y de todos los demds impues-
tos, 151, 152. Su opinién sobre los impuestos sobre los salarios de la mano de
obra, 177. Examen al respecto de Buchanan, 178-180. Correccién de su equivo-
cada opinién respecto a los impuestos sobre los articulos de Iujo, 189-192. Su des-
cripcidn de las riquezas, 225, Obsegvaciones al respecto, 228-229.Y sobre su opi-
nién de que la caida de los bencficios se debe 2 una acumulacién de capitaly a la
competencia que de ello se deriva, 235-240. Observaciones a su doctrina sobre
las primas a la exportacion, 247-254. Examen de su doctrina sobre la renta de la
tierra, 281-284. Y sobre el comercio eolonial, 273-279. Y sobre 1a renta bruta
neta, 281-284. Criticas a sus principios sobre ¢l papel moneda, 286-288. Decla-
racién de A. Smith respecto a las ventajas del modelo escocés para conceder prés-
tamos al comercio, refutacion, 294, 295. Comentarios a su doctrina sobre e] valor
relativo del oro, ¢l cereal v 1a mano de obra en los pafses ricos y pobres, 301-305.

Tenedores de deuda, cémo les afecta un gran descenso en el precio del cereal, 341, 342, .

Terratenientes, diezmos perjudiciales para los terratenientes, 147, 148, Beneficios de
un alto precio del cereal, 272,

Tierra, la divisién de la produccidn total de la ticrra entre terratenientes, capitalistas
y trabajadores es ¢l eriterio de 1a renta, los beneficios ¥ los salarios, 60-61. Sus di-
ferentes cualidades productivas, causa de la renta, §4-66. Efectos de aumentar su
potencial productivo mediante mejoras en la agricultura, 71-74. La doctring de
Adam Smith sobre la renta de la tierra, consideraciones, 265-272.
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Tips de cambio, no es eriterio del valor incrementado del dinero, 124. Utilidad esencial

para el valor de cambio, 35. Evaluacién del valor de cambio estir:}ando el valor
de la moneda en la moneda de otro pafs, 125, y también compardndola con un
patrén comuin a arnbos paises, 125-126. Lfectos del papel moneda sobre ¢l tipo
de cambio, 188-190.

Titulos consolidados, su precio no es criterio sélide para juzgar sobre la tasa de interés,

242, 243, Cudnto se beneficia el tenedor de fondos publicos de un gran descen-
so en el precio del cereal, 341-343.

Trabays, la demanda de trabajo depende del aurnento del capital circulante, no del ca-

pital fijo, 320, nota. La cantidad de trabajo, requisito para obte_ner _b]cnes, la
fuente principal de su valor de cambio, 36, 37. Efectos de la maquinaria sobre ¢l
trabajo, consideraciones, 38, 39, Trabajo de diferente nat‘uralez;, rcmunera;i-;) de
forma diferente, 41. No es causa de variacién en el valor rtflarlvu de .IOS bienes,
42, 43. El ahorro de trabajo reduce el valor relativo de un bien, 45. Ejemplos de
este principio, 45-47. El principio de que Ia canﬁda_d de trabajo dedmac‘[a alapro-
duccién de bienes regula su valor relativo se ve considerablemente modificado por
el empleo de maquinaria y de otro tipo de capital fijo y durable, 47-53. La teo-
ria de Adam Smith sobre el trabajo preductive e improductive, consideracio nes,
69, 70, nota. El precio natural del trabajo, 85. El precio de mercado del trabajo,
86. Su influencia en [a felicidad del trabajader, 86. Influencia de Ja oferta yllla de-
manda de trabaje en los salarios, 88-90. Consideraciones sobre la_ tributacién fie
los salarios y el trabajo, 177-1%7, Investigacion sobre clﬂvalor rcl?tlvo del trabaj?,
del oro y del cereal en los pafses ricos y pobres, 301_-3031. En qué casos la maqui-
naria es perjudicial para el trabajador, 314-318. El interés de las clases trabajado-
ras en [a forma en que se gasta el ingreso neto del pais, 318-319.

Utilidad, escncial para el valor de cambio, 35.

Valor, definicidn, 35. Consideraciones sobre [as propiedades distintivas del valor y las

riquezas, 225-234. Véase Trabajo. La utilidad, esencial para el valor de carnbu.:),
35. La escasez, fuente de dicho valor, 36. La cantidad de mane de obra requeri-
da para obtener bienes, fuente principal de su valor de cambio, 36-42. Los efec-
tos de la acumulacién de capital sobre el valor relativo, 36-47. El principio de que
la cantidad de mano de obra dedicada a la preduccién de bicnc_s regula su va__lor
relativo, modificado considerablemente por el uso de maquinaria ylde otro tipo
de capital fijo y duradero, 47-53. El principio de que el valor no varfa con el au-
mente o el descenso de los salarios también se ve modificado por la designal du-
racién del capital y por la desigual rapidez con la que éste vuelve a manos del em-
presario, 53-56. Consideraciones sobre una medida de valor invariable, 56~59.
Efectos de un aumento de los salarios en el valor relativo, 53-54. Efectos del pago
de la renta sobre el valor, 63. Las variaciones en el valor del dinere no afectan a
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la tasa de beneficios, 59-61. Como se ve al valor de dinero por las mejoras en la
explotacién de las minas, 124, 125. Fl valor del oro y la plata, en proporcién a la
mano de obra necesaria para producirlos y destinaros al mercado, 285, Investi-

gacion sobre el valor relativo del oro, el cereal y Ja mano de obra en los paises ricos
v pobres, 301-303.
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