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ros, analicé los actos de aquel nifio a la luz de cuanto yo
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1. El necesitaba dinero. Los periédicos no le servian
de nada si no los vendia; ni siquiera podia leerlos. Per-
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Estfls son las claves del sistema.

El niﬁo sigue buscando

Aunque me cr1é en un vecmdarlo pobre y ruinoso, me
sentia feliz. ¢(No son felices todos los nifios, aunque sean
pobres, si tienen un lugar para dormlr, algo que comer
y un: sitio para jugar?

~ Yo vivia con mi madre en casa de unos panentes. Con
el paso de los afios, el abuelo de una nifia que vivia en el
piso superior del mismo edificio llegé a inflamar mi ima-
gmacxén con sus historias de vaqueros e indios mientras

comfamos cereales y leche. Y cada dia, cuando el viejo se
cansaba de contarnos cuentos, yo bajaba al patio trase-
ro y representaba el papel de Buffalo Bill o de un gran
Jefe md10¢ M1 poney, _'un 31mple palo o ‘una escoba vxe_]a,'“
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para lograr superarse mejor que en una escuela religiosa?
Y ;quién tiene mayor habilidad, y el conocimiento nece.
sario para imprimir caracter, que los que dedican su vida
entera a la Iglesia luchando por salvar su alma a la ve
que tratan de salvar las de los demés? Asi como las seme
nas se convirtieron en meses, y los meses en afios, desarro-
e la.: ambicién secreta de parecerme a mi padre en reli
816;, €l pastor a quien admiraba y amaba.
de_ggé‘-tagblen‘f'-maba a mi madre y la echaba mucko
i glso omo tantos chicos que viven fuera de casay ¢
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estaba al frente de la seccién de disgﬁos,.pruebas y confec-
cién, ¥ ya tenfa fama entre aque}la clientela tan exclu-.
siva de ser una disefiadora y modista notable. Qanaba lo
suficiente para permitirse un apartamento propio €n un

barrio mas agradable. ; - =
‘A una manzana de dicho apartamento habia una casa

de huéspedes. La patrona hacia una buena comida casera
y yo iba a comer alli. Los platos eran estupendos (guisado
de ternera, judias cocidas, tartas caseras, patatas maja-
das y salsa), a pesar de las quejas joviales de los huéspe-
des adultos, las personas mads interesantes del mundo para
un chico de once afios: gente del especticulo. Me aprecia-
‘ban, ademds. Yo era el tnico chico alli,. |

~ Como miles de hombres y mujeres que aprovechan la
oportunidad de ascender en esta tierra de oportunidades
Sin limite, mi madre ahorré el dinero suficiente para esta-
blecer . Plo negocio. La fama que tenia como disefia-
rajo una buena clientela, pero carecia
saria para utilizar el crédito bancario.
egarian a ser grandes negocios si los
~que los bancos existen para ayu-
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de las riquezas auténticag de

. aroD muCh::o e dar. o ? Vg,
::;es como el gb mi dinero de bO.Sl 0 (del cual !

5 O ne gand abierto una libreta de ahOrroambi
ruta para la venta de perigg; csg ey
bleciend® W2 .o post. Aundie cada noche mj g }¢
Saturde) e contard mis problemas, Jamas se'l’ﬂOlest()me
uel < suyo S. Pero yO me daba cuenta de eHOs i
o parecia méas preocupada que g, .
mafiand 020" . dfa, y antes de que volviera 5,
ra mi suponia un buen.pellizco de mig :hsaj
una docena de las mejores rosas que pu(;:

El gozo de mi madre ante esta muestra de carifio
_inspiré para comprender la felicidad auténtica del que ¢,
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amigos con orgullo maternal de la docena de hermosas ro
sas de tallo largo y de lo que habian significado para el
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ZNES SOBRE LOS QUE

GO
At MUY GRANDES

GIRAN PUERTAS

Todo éxito gira sobre las tres frases
que destaco a continuacién. Una vez
comprenda de verdad lo que significan,
estara usted en camino hacia un futu-
ro dorado. Los siguientes capitulos de
este libro le daran la comprension
auténtica de dichas frases... pero us-
ted debe abrir su mente y buscar el

significado.

1. Inspiracién a la accién.
2. Habilidad.
3. Conocimiento técnico.




