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MSG planifica el FY2026

El equipo comercial, financiero y operacional de MSG ha
iniciado el ajuste del plan de negocios para el afo fiscal 2026,
con foco en consolidar su presencia en el mantenimiento de
activos mina.

La planificacion pone especial énfasis en nuevas
oportunidades de contratos estratégicos de mantenimiento,
junto con el acompafiamiento técnico en las etapas finales del
ciclo de vida de equipos mineros y la transicion hacia los
nuevos modelos que comienzan a incorporarse en las
operaciones en Chile.

Con esta planificacion, MSG reafirma su compromiso con una
mineria mas inteligente, sustentable y orientada al desempefio
integral de los activos.

Pipeline inmediato

MSG fortalece su pipeline inmediato, compuesto por procesos
en licitacidn en curso, con resultados esperados para el primer
trimestre de 2026, por un monto total de USD 45 millones.

En paralelo, se desarrolla un pipeline de casos conceptuales,
basado en inteligencia de datos para anticipar oportunidades
SPOT vy estratégicas. Actualmente, seis casos se encuentran
en analisis activo.
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MSG plans FY2026
The commercial, financial, and operational teams of MSG have
begun adjusting the business plan for fiscal year 2026,
focusing on strengthening the company’s presence in mine
asset maintenance.

The plan places special emphasis on new opportunities in
strategic maintenance contracts, along with technical support
during the final life cycles of mining equipment and the
transition toward new models now entering operations in Chile.

Through this planning process, MSG reaffirms its commitment
to a smarter, more sustainable, and performance-driven mining
industry.

Immediate Pipeline

MSG strengthens its immediate pipeline, which includes
ongoing tender processes with results expected in the first
quarter of 2026, totaling USD 45 million.

In parallel, a conceptual case pipeline is being developed,
driven by market and asset data intelligence to anticipate
SPOT and strategic opportunities. Currently, six cases are
under active analysis.



