Los 5 Errores Fatales al Iniciar una giIersrifete
PyME y Como Evitarlos

BUSINESS CONSULTING

Una guia practica para emprendedores inteligentes que buscan resultados reales, no solo sobrevivencia.
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Introduccion

En México, el 75% de las PyMEs fracasan antes de cumplir los dos ainos de vida, y solo el 10%
llega al quinto afno con resultados sélidos y sostenibles, segun datos del INEGI y la Asociacion
Mexicana de Emprendedores. A nivel global, la tasa de mortalidad empresarial es también alarmante: el
Global Entrepreneurship Monitor reporta que mas del 60% de los negocios en América Latina cierran
en menos de 42 meses.

Esta guia no pretende criticar a quien emprende con pasion, sino despertar conciencia: No saber algo
no es una debilidad. No pedir ayuda, silo es. Aceptar que necesitas una guia, una estrategia o un
acompanamiento es el primer paso para dejar de sobrevivir y empezar a escalar.

Aqui te mostramos los 5 errores mas graves y comunes que hemos detectado trabajando con cientos

de emprendedores y PyMEs. No solo te diremos qué esta mal: también te mostraremos como
resolverlo y como se transforma tu negocio cuando lo haces bien.
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Error #1:

Arrancar sin un plan estrategico claro

“\ El Problema

Muchos negocios inician con una idea, entusiasmo... y nada mas. No hay objetivos concretos, ni plan
de accion, ni criterios para tomar decisiones.

Operan dia a dia sin una direccion definida.

La frase “voy viendo como se dan las cosas” es una sentencia de muerte disfrazada de flexibilidad.

3¢ Las Consecuencias

e El negocio depende 100% del fundador, que se convierte en bombero, no en estratega.
e (Cada decision se toma con base en urgencias, no prioridades.

e Se desperdician recursos (tiempo, dinero, energia) en tacticas sueltas y contradictorias.
e La frustracion llega pronto: no se crece, no se vende, no se mejora.

. ¢Coémo evitarlo?

1. Define un propdsito claro: {Qué problema resuelves? éPara quién? ¢Por qué tu solucion es
mejor?

2. Establece metas SMART (especificas, medibles, alcanzables, relevantes y con tiempo limite).

3. Crea un mapa estratégico simple: vision, mision, metas trimestrales, y un cronograma de
acciones.

4. Haz revisiones mensuales y trimestrales para ajustar el rumbo sin perder coherencia.

¢Qué pasa cuando lo solucionas?

Cada dia sabes qué debe pasar en el negocio y como se ve el “éxito” al final del trimestre.
Puedes delegar sin miedo, porque hay claridad de objetivos.

Te vuelves proactivo, no reactivo.

Dejas de sobrevivir y comienzas a avanzar con intencion y foco.

@ Recurso relacionado:

Descarga nuestra plantilla de planeacion estratégica para PyMEs en la seccion de Recursos de
nuestro sitio web www.elapside.com.

Esta herramienta te permitira estructurar tu vision, definir metas y planificar los primeros 90 dias de

ejecucion con claridad.
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Error #2:

No controlar tus finanzas desde el primer dia

“\ El Problema

Uno de los errores mas comunes —y mas letales— es no tener control financiero real desde el
inicio. Muchos emprendedores creen que basta con revisar la cuenta del banco, o que pueden “ver
después” como organizar su flujo de dinero.

Esto lleva a decisiones intuitivas, uso del dinero del negocio para gastos personales, o falta de claridad
sobre la rentabilidad real.

3¢ Las Consecuencias

e No sabes si estas ganando o perdiendo dinero hasta que es demasiado tarde.

e Se te va el flujo sin darte cuenta: pagas antes de cobrar, 0 malgastas capital en actividades que no
generan valor.

e No puedes crecer porque no sabes si puedes permitirte contratar, invertir o expandirte.

e Cuando pides un préstamo o buscas inversion, no tienes nada que mostrar.

. ¢CoOmo evitarlo?

1. Separa tus finanzas personales de las del negocio. Siempre. Una cuenta bancaria distinta es lo
minimo.

2. Lleva un registro mensual de ingresos, egresos y flujo de efectivo proyectado.

3. Analiza tu punto de equilibrio: ¢Cuanto necesitas vender al mes solo para no perder?

4. Usa herramientas sencillas: una hoja de Excel bien disehada vale mas que ningun control.

¢Qué pasa cuando lo solucionas?

Tomas decisiones con datos reales, no con suposiciones.
Puedes prever problemas de liquidez con anticipacion.
Identificas productos o servicios no rentables.

Te preparas para crecer con confianza.

@ Recurso relacionado:

Descarga nuestra plantilla de flujo de caja inicial para emprendedores en la seccién de Recursos de
www.elapside.com

Incluye analisis de punto de equilibrio, flujo proyectado mensual y hoja de control financiero editable.
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Error #3:

No conocer a tu cliente ideal

i

El Problema

Muchos negocios se lanzan con la idea de que su producto “es para todos”. Pero si intentas venderle
a todos, terminas sin venderle a nadie. No tener claro quién es tu cliente ideal —su estilo de vida,

dolor principal, forma de tomar decisiones— es uno de los errores mas caros.

3¢ Las Consecuencias

Tu mensaje de venta es genérico, no conecta.

Gastas en publicidad que no convierte.

No sabes dénde buscar clientes, ni como hablarles.

Te cuesta fidelizar porque ni tu sabes por qué te compran.

- ¢Coémo evitarlo?

1.

Crea un perfil claro de cliente ideal (buyer persona): edad, profesion, habitos, frustraciones,
suenos, canales digitales.

Haz entrevistas, encuestas, o analisis de competidores para validar tus suposiciones.
Segmenta tu propuesta: crea mensajes diferenciados por nicho si tienes mas de un tipo de
cliente.

¢Qué pasa cuando lo solucionas?

Tu mensaje impacta porque resuelve un dolor real.
Te vuelves relevante y memorable.

Aumentas tu tasa de conversion y fidelizacion.
Tus campanfas cuestan menos y venden mas.

€ Recurso relacionado:

Descarga el formato editable para construir tu buyer persona en la seccion de Recursos en
www.elapside.com.

Incluye plantillas prellenadas y ejemplos reales para ayudarte a perfilar a tu cliente ideal en menos de

30 minutos.
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Error #4:

Improvisar el marketing y las ventas

i

El Problema

Creer que basta con subir publicaciones a Instagram o mandar mensajes por WhatsApp es subestimar
la complejidad de vender. El marketing efectivo no es una ocurrencia, es un sistema. Sin

estructura, tus esfuerzos se convierten en ruido y desperdicio.

3¢ Las Consecuencias

Inviertes en publicidad sin retorno.

Vendes solo a conocidos.

No tienes un flujo constante de nuevos prospectos.

Tu negocio depende de momentos de suerte o esfuerzo manual diario.

- ¢Coémo evitarlo?

1.
2.

Disefna un embudo de ventas basico: atraccion — conversion — cierre — fidelizacion.
Crea contenido de valor en cada etapa: publicaciones, guias, ofertas, testimonios.
Instala un CRM simple (como Hubspot o Notion) para llevar el seguimiento y no perder
prospectos calientes.

Define procesos repetibles de venta (scripts, formatos, respuestas frecuentes).

¢Qué pasa cuando lo solucionas?

Tu negocio genera leads todos los dias de manera automatica.
Puedes escalar sin depender de tu presencia diaria en redes.
Tienes claridad de lo que funciona (y lo que no).

Conviertes mas, vendes mas, y te desgastas menos.

€ Recurso relacionado:

Visita la seccidén de Recursos en www.elapside.com para descargar nuestra plantilla de embudo de
ventas para PyMEs, con ejemplos de contenido para cada etapa y automatizaciones recomendadas.
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Error #9:

Querer hacerlo todo tu solo y no usar tecnologia

“\ El Problema

Muchos emprendedores creen que para ahorrar dinero deben encargarse de todo: vender,
facturar, contestar mensajes, disefar el logo, llevar la contabilidad... Y cuando se dan cuenta, estan
agotados, desorganizados y estancados.

Ademas, evitan adoptar tecnologia por miedo, desinformacion o “porque no es tan urgente”.

3% Las Consecuencias

e Te saturas y te vuelves el cuello de botella de tu negocio.

e Cometes errores por multitarea.

e Pierdes oportunidades por no responder a tiempo.

e No tienes tiempo para pensar estratégicamente ni para descansar.

- ¢Coémo evitarlo?

Identifica qué tareas puedes automatizar o delegar (ej. facturacion, seguimiento, citas, CRM).
Contrata freelancers especializados por tarea, no por némina.

Utiliza tecnologia simple pero poderosa: Google Workspace, Trello, Notion, Zapier, Canva, etc.
Invierte tiempo inicial en sistemas que te ahorren horas después.

o~

¢Qué pasa cuando lo solucionas?

Ganas tiempo para pensar, crear y crecer.

Tienes orden, procesos y control sin estar en todo.
Das una imagen mas profesional y confiable.
Escalas sin aumentar tu carga personal.

¢ Recurso relacionado:
Entra a la seccion de Recursos en www.elapside.com y descarga nuestro kit de herramientas digitales

esenciales para PyMEs, que incluye lista curada por tipo de tarea + enlaces + versiones gratuitas.
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