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CAriTULO VII
SOBRE ELL. COMERCIO EXTERIOR

El comercio exterior no produce nunca como efecto inmediato un au-
mento en la totalidad de los valores de un pais, aunque puede contribuir muy
poderosamente a aumentar la masa de bienes y, por ende, la suma de satis-
facciones. Como el valor de todas las mercancias importadas se mide por la
cantidad de producto de la tierra y del trabajo del pais que se da a cambio de
ellas, no obtendriamos un valor mayor, aunque, por el descubrimiento de nue-
vos mercados, consiguiésemos doble cantidad de mercancias extranjeras por
una cantidad determinada de las nuestras. Si un comerciante que ha com-
prado productos ingleses por la suma de 1.000 L. obtiene a cambio de ellos
una cantidad de productos extranjeros que puede vender en Inglaterra por
1.200 L, obtendrd un 20% de beneficios por esa inversién de su capital; pero
ni sus ganancias ni el valor de las mercancias importadas serd aumentado o
disminuido por la mayor o menor cantidad de productos extranjeros adqui-
ridos. Si él importa, por ejemplo, 25 o 50 barricas de vino, sus intereses no
quedan afectados en absoluto porque una vez se vendan 25 barricas y otra 50
por la suma de 1.200 L. En uno y otro caso seria importado el mismo valor
en Inglaterra. Si las 50 barricas se vendiesen por més de 1.200 1., los benefi-
cios de este comerciante individual excederian del tipo corriente, y el capital
acudirfa, naturalmente, a este ventajoso comercio, hasta que el precio del vino
descendiese y volviesen las cosas a su anterior nivel. '

Se ha afirmado que las grandes rentabilidades que obtienen algunas veces
determinados empresarios por medio del comercio exterior pueden elevar el
tipo general de beneficios en el pais, y que al retirarse capitales de otras in-
versiones para participar del nuevo y ventajoso comercio exterior se produci-
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rd un alza general de precios y, por tanto, un aumento de los beneficios. Se
ha dicho por reconocidas autoridades que, al destinarse necesariamente me-
nos capital al cultivo del cereal, a la manufactura de tejidos, sombreros, zapa-
tos, etc., mientras la demanda se mantiene igual, el precio de esos articulos
tiene que aumentar, y que el cultivador, el fabricante de sombreros, el de te-
jidos y el de zapatos tendrin mayores beneficios, del mismo modo que quien
comercia con el extranjero’.

Quienes mantienen este argumento convienen conmigo en que los tipos
de beneficio en las diferentes inversiones tienen la tendencia a igualarse, avan-
zan y retroceden a la vez. Nuestra diferencia consiste en esto: ellos afirman
que la igualdad de los beneficios se realizard por un alza general de los mis-
mos, y yo soy de la opinién de que los de aquellos negocios favorecidos des-
cenderan hasta el nivel general.

Porque niego, en primer lugar, que serd dedicado necesariamente me-
nos capital al cultivo del cereal, a la manufactura de tejidos, sombreros, zapa-
tos, etc., 2 N0 ser que la demanda de esas mercancias d.tsmmuya, ) siendo ast,
su precio no aumentard. En la compra de las mercancias extranjeras se em-
pleard una cantidad igual, mayor o menor de productos de la tierra y del tra-
bajo de Inglaterra. Si se emplea la misma cantidad, entonces subsistird la mis-
ma demanda de tejidos, zapatos, sombreros y cereal que anteriormente, y la
misma cantidad de trabajo se destinard a su produccién. Si a consecuencia de
ser mas baratas las mercancias extranjeras se emplea para adquirirlas una por-
cién menor del producto anual de la tierra y del trabajo de Inglaterra, queda-
r4 més para la adquisicién de otras cosas. Pero si hay una mayor demanda de
sombreros, zapatos, cereal, etc., lo que ha de ocurrir, porque los consumido-
res de articulos extranjeros tienen disponible una parte adicional de su renta,
hay también un ciérto capital disponible, aquel exceso requerido antes para
adquirir las mercancias importadas a mayor precio; asi que si hay una mayor
demanda de cereal, zapatos, etc., se tienen también los medios para procu-
rarse una oferta mayor; por tanto, ni los precios ni los beneficios pueden su-
bir de un modo permanente. Si una cantidad mayor del producto de la tierra
y del trabajo del pais se emplease en la compra de los articulos extranjeros,
menos puede ser empleado en la compra de otras cosas, y, por consiguiente,
se requerirdn menos sombreros, zapatos, etc. Al mismo tiempo que se retira
capital de la produccién de zapatos, sombreros, etc., tiene que emplearse mas

! Véase Adam Smith, Libro I, cap. 9.

112

DAVID RICARDO

en la manufactura de aquellas mercancias del pais con las cuales se adquieren
las extranjeras, y, por consiguiente, si sumamos la demanda de mercancias na-
cionales y de las importadas, el total, por lo que se refiere al valor, esta limi-
tado, en todos los casos, por el producto y el capital del pais. Si una aumen-
ta, la otra tiene que disminuir. Si se duplica la cantidad de vino importado en
Inglaterra a cambio de la misma cantidad de productos del pais, los ingleses
pueden consumir o bien el doble de lo que consumian antes de vino o bien
una cantidad mayor de productos nacionales. Si mis ingresos fuesen: de
1.000 1., con las que yo compraba anualmente un barril de vino de 100 L y
una cierta cantidad de productos ingleses por 900, cuando el vino descendie-
se a 50 L el barril, yo podria ahorrar 50 1. o comprar un barril mas de vino o
mds mercancias nacionales. Si compro mds vino, y todos los bebedores hacen
lo mismo, el comercio exterior no seria alterado en absoluto; la misma canti-
dad de mercancias inglesas serian exportadas a cambio de vino, y recibirfamos
de éste doble cantidad, aunque no doble valor. Pero si yo y otros nos conten-
tamos con la misma cantidad anterior de vino, se exportarian menos mer-
cancias inglesas, y los bebedores de vino podriamos consumir las mercancias
que se exportaban antes u otras cualesquiera por las que sintiésemos predi-
leccién. El capital requerido para su produccién lo suministraria el que ha
quedado libre en el comercio exterior. -

Hay dos maneras de acumular el capital: puede ahorrarse a consecuencia
de un aumento de ingresos o de una disminucién del consumo. Si mis bene-
ficios se elevasen de 1.000 1. a 1.200, mientras mis gastos continuasen siendo
los mismos, acumulo anualmente 200 1. més que antes. Si ahorro 200 L. en
mis gastos, mientras que mis beneficios siguen siendo iguales, se produce el
mismo efecto: afiadiria al afio 200 1. a mi capital. El comerciante que impor-
taba vino cuando los beneficios se habian elevado del 20 al 40%, tendria que
comprar productos ingleses no por 1.000 L, sino por 857 1. 2 s. 10 d. y, ade-
mis, seguir vendiendo el vino que importaba a cambio de esos bienes por
1.200; o si continuaba comprando aquellos productos por 1.000 1., tendria
que vender éste en 1.400; obtendria asi el 40 en vez del 20% de beneficios de
su capital; pero si a consecuencia de la baratura de todas las mercancias en
que gastan sus ingresos €l y los demds consumidores ahorran 200 L. de cada
1.000 gastadas antes, ellos afiadirfan, efectivamente, mds a la riqueza real del
pais; en un caso, los ahorros serfan una consecuencia del aumento de los in-
gresos, y en el otro, una consecuencia de la disminucién de los gastos.

Si por la introduccién de la maquinaria bajasen un 20% de valor la gene-
ralidad de las mercancias en que se gastan los ingresos, me seria posible aho-
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rrar de un modo mis efectivo, como si mis ingresos hubiesen aumentado un
20%; pero en un caso el tipo de los beneficios permanece estacionario, y en
el otro se ha elevado el 20%. Si debido a la introduccién de mercancias ex-
tranjeras baratas puedo ahorrar el 20% de mis gastos, el efecto serd precisa-
mente el mismo que si la maquinaria hubiese reducido los gastos de su pro-
duccién, pero los beneficios no se habrian elevado.

El tipo de los beneficios, por tanto, no se eleva como consecuencia de una
extension de los mercados, aunque tal extensién puede ser eficaz para produ-
cir un aumento en la masa de mercancias, y puede, por lo mismo, hacernos
posible un aumento del fondo destinado a proporcionar a la produccién el
trabajo y los materiales en que el trabajo se emplee. Tiene la misma impor-
tancia para la felicidad de los hombres el que el aumento de nuestras satis-
facciones sea una consecuencia del alza en el tipo de los beneficios que si se
debe a una mejor distribucién del trabajo, por la cual cada pafs produce aque-
llas mercancias para las que estd especialmente capacitado por su situacion,
clima u otras ventajas naturales o artificiales, mercancias que cambia por las
producidas en otros paises.

Me he esforzado por demostrar en el curso de esta obra que el tipo de los
beneficios no puede aumentar jamds como no sea por una reduccién de los sa-
larios, y que no puede haber reduccién de salarios permanente sino a conse-
cuencia de un abaratamiento de los articulos de primera necesidad en que son
gastados aquellos salarios. En consecuencia, si, debido al desarrollo del co-
mercio exterior, o por perfeccionamientos en la maquinaria, los alimentos y
otros articulos necesarios para el trabajador pueden lanzarse al mercado a un
precio reducido, los beneficios se elevarin. Si en vez de cultivar nuestro pro-
pio cereal o de fabricar los tejidos y otras cosas que son necesarias para el tra-
bajador descubrimos un nuevo mercado en el que podamos proveernos de
esas mercancias a precios mds baratos, los salarios descenderan y los benefi-
clos aumentardn; pero si las mercancias conseguidas a més bajo precio por
medio de la extensién del comercio exterior o por el perfeccionamiento de la
maquinaria son consumidas exclusivamente por los ricos, ninguna modifica-
cién tendria lugar en el tipo de los beneficios. Los salarios no serfan afecta-
dos, aunque el vino, el terciopelo, la seda y otros articulos costosos bajasen un
50%, y, por tanto, los beneficios continuarian también inalterados.

De este modo, el comercio exterior, aunque es grandemente beneficio-
so para un pais, puesto que aumenta la cantidad y variedad de los objetos en
que cada uno gasta sus ingresos y proporciona, por la abundancia y baratu-
ra de las mercancias, estimulos para el ahorro y para la acumulacién de ca-
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pital, no tiene tendencia a elevar los beneficios de capital, a no ser que los ar-
ticulos importados sean de aquellos en que gastan sus salarios los trabaja-
dores.

Las observaciones que se han hecho con respecto al comercio exterior se
aplican igualmente al interior. El tipo de los beneficios no se aumenta nunca
con una distribucién mejor del trabajo, con la invencién de maquinaria, con
la construccién de caminos y canales o con otro medio cualquiera de reducir
el trabajo, ya sea en la produccién o en el transporte de las mercancias. Estas
son causas que actan sobre los precios y son siempre grandemente benefi-
closas para los consumidores, puesto que les hace posible obtener a cambio
del mismo trabajo o del valor del producto de un trabajo igual una cantidad
mayor de la mercancia a la cual se aplica la mejora, pero no afectan en ma-
nera alguna a los beneficios. Por otra parte, toda baja de salarios eleva los be-
neficios, pero no produce ningin efecto en el precio de las mercancias. Lo
primero es ventajoso para todas las clases sociales, pues todas son consumi-
doras; lo segundo beneficia sélo a los productores; ellos ganan mds, pero to-
das las cosas se mantienen en sus precios anteriores. En el primer caso obtie-
nen lo mismo que anteriormente; pero todas las cosas en que son gastadas sus
ganancias han disminuido de valor de cambio.

La misma ley que regula el valor relativo de las mercancias en un pais no
regula el valor relativo de las mercancias cambiadas entre dos o mds paises.

En un sistema de intercambio perfectamente libre, cada pais dedicard 16-
gicamente su capital y su trabajo a aquellas producciones que son las mds be-
neficiosas para él. Pero este propésito de perseguir la ventaja individual esta
admirablemente unido a la conveniencia general del conjunto. Estimulando
la industria, premiando la invencién y utilizando del modo mis eficaz las fa-
cultades especiales concedidas por la naturaleza, se distribuye el trabajo con
la mayor eficiencia y economia; y aumentando al mismo tiempo la cantidad
total de bienes, difunde un bienestar general y liga con el vinculo comtn del
interés y el intercambio a todos los pueblos del mundo civilizado. En éste el
principio que determina que el vino se elabore en Francia y Portugal, el cereal
se cultive en América y Polonia y los productos de ferreteria y otros se fabri-
quen en Inglaterra.

En un mismo pais, hablando generalmente, los beneficios estdn siempre
al mismo nivel, o difieren solamente en cuanto que la inversién del capital
puede ser mis o menos segura y agradable. No sucede lo mismo entre paises
diferentes. Si los beneficios del capital empleado en el condado de York ex-
cediesen de los del capital invertido en Londres, éste se trasladaria ripida-
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mente de Londres al condado de York, y se realizaria la igualdad de benefi-
clos; pero si a consecuencia de una disminucién en la tasa de produccién de
los terrenos ingleses, debido a un aumento de capital y de poblacién, se ele-
vasen los salarios y bajasen los beneficios, no se deduciria de ello que el capi-
tal y la poblacién emigrarfan necesariamente de Inglaterra a Holanda, Espa-
fia o Rusia, donde los beneficios pudieran ser mis altos.

Si Portugal no estuviese en relacién comercial con otros paises, en vez de
emplear una parte de su capital y trabajo en la produccién de vinos, con los
cuales compra €l, para su uso propio, el tejido y los articulos metalicos de otros
paises, estarfa obligado a destinar una parte de aquel capital a la manufactu-
ra de estas mercancias, las cuales obtendria, probablemente, de inferior cali-
dad y en menor cantidad.

La cantidad de vino que deba dar a cambio de los tejidos ingleses no se
determina por las cantidades respectivas de trabajo empleadas en la produc-
cién de cada mercancia, como ocurriria si ambas fuesen producidas en Ingla-
terra o ambas en Portugal.

En Inglaterra pueden darse tales circunstancias, que para producir el teji-
do se requiera el trabajo de 100 hombres durante un aflo; y si ella intentase
producir vino, pudiera necesitar el trabajo de 120 hombres durante el mismo
tiempo. Inglaterra, por tanto, encuentra interés en importar vinos y comprar-
los con la exportacién de tejidos.

La produccién del vino en Portugal puede requerir solamente el trabajo
de 80 hombres en un afio, y para la produccién de tejidos en el pais pudieran
necesitarse 90 hombres por un tiempo igual. Le resulta, por ende, ventajoso
exportar vino a cambio de los tejidos. Este intercambio puede tener lugar aun
cuando la mercancia importada en Portugal pudiera producirse alli con me-
nos trabajo que en Inglaterra. Aunque se fabricase el tejido con el trabajo de
90 hombres, serfa importado de un pais donde requiera el trabajo de 100, por-
que le serfa mds ventajoso emplear su capital en la produccién de vino, con el
cual obtienen mis tejidos de Inglaterra de los que obtendria traspasando una
parte de su capital del cultivo de los vifiedos a la manufactura de tejidos.

Asi pues, Inglaterra darfa el producto del trabajo de 100 hombres por el
de 80. Tal cambio no podria tener lugar entre individuos del mismo pais.
El trabajo de 100 ingleses no puede darse por el de 80 inglescs; pero el pro-
ducto del trabajo de 100 ingleses puede darse por el de 80 portugueses, 60 ru-
so0s 0 120 hindtes. La diferencia, a este respecto, entre considerar un solo pais
y varios se explica ficilmente teniendo en cuenta la dificultad con que se mue-
ve el capital de un pais a otro para buscar inversiones mds beneficiosas yla
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rapidez con que se traslada invariablemente, de una regién a otra del mis-
mo pais®.

Indudablemente, seria ventajoso para los capitalistas de Inglaterra y para
los consumidores de ambos paises, en estas circunstancias, que el vino y los
tejidos se produjesen en Portugal, y que el capital y el trabajo ingleses em-
pleados en la manufactura de tejidos se trasladasen a Portugal, con esa mis-
ma aplicacién. En ese caso, el valor relativo d? aquellas mercancias seria re-
gulado por el mismo principio que si se produje'se una en el condadg de York
y la otra en Londres; y en cualquier otro caso, si el capital aﬂuy.ese libremen-
te hacia aquellos paises en que pudiera ser empleado més.ventajosamer}te, no
habria diferencia entre el tipo de los beneficios, ni el precio real, o med}do en
trabajo, de las mercancias podria diferir mas que en la cantidad de trabajo adi-
cional que requiera transportarlas a los distintos mercados en que han de ser
vendidas. ' )

La experiencia, sin embargo, demuestra que la inseguyidad, real o imagi-
naria, del capital, cuando no esté bajo la inspeccién inmediata de su poseedor,
junto con la resistencia natural de todo hombre a abandonar.el pais dqqde ha
nacido y tiene sus relaciones y a confiarse con todos sus hdbitos adqulr%dos a
un Gobierno extrafio y a nuevas leyes, contiene la emigracién de capitales.
Estos sentimientos, que yo no quisiera ver debilitados, induc.en a la mayor
parte de los hombres que tienen capital a contentarse con un tipo 1nfer1pr de
beneficios en su pais antes que buscar un empleo mias ventajoso de su rique-
za en un pafs extranjero. . .

El oro y la plata, habiendo sido elegidos como medio general de cambio,
se distribuyen, por la competencia del comercio, en tales proporciones entre
los diferentes paises, que ellos mismos se ajustan al tr.éﬁco natural que ten-
dria lugar si no existiesen esos metales y aquel comercio fuese puramente un
trueque. ) )

Asi, los tejidos no pueden importarse en Portugal si no se venden alli por

% Resultard entonces que un pafs con ventajas muy consifierables en maquinaria ¥ técnica, que
por ello pudiese producir mercancias con mucho menos trabajo que sus vecinos, podne} a cambx.o de
esas mercancias importar una porcién de los cereales que necesita para su consumo, incluso si sus
tlerras fueran mds fértiles y pudiese cultivar el cereal con menos trabajo que el pais de donde lo im-
porta. Supongamos que dos hombres fabrican zapatos y sombreros; uno de eﬂog supera al otro en
ambas actividades, pero en la elaboracién de sombreros sélo supera a su con.'lpendor €N un quinto,
o un 20%, mientras que en la manufactura de zapatos lo aventaja en un tercio, o un 33%. ¢No serd
de interés para ambos que el mejor se dedique en exclusiva a fabricar zapatos y el peor a hacer som-
breros?
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una cantidad de oro mayor de la que cuestan en el pais de donde son impor-
tados, y el vino no puede importarse en Inglaterra si no se vende alli por més
de lo que cuesta en Portugal. Si el comercio fuese, simplemente, un trueque,
Inglaterra solamente lo realizarfa mientras hiciese los tejidos tan baratos, que
con determinada cantidad de trabajo obtuviese més vino fabricando pafios
que cultivando vifiedos; y también mientras en la industria portuguesa se pro-
dujesen efectos contrarios a éstos. Supongamos ahora que en Inglaterra se
descubre un procedimiento para hacer el vino por el cual resultase mas bene-
ficioso producirlo que importarlo; entonces en este pais una parte del capital
se trasladaria del comercio exterior al interior; entonces dejarian de fabricar-
se tejidos para la exportacién y se elaborarian vinos para el propio consumo.
El precio del vino se regularia por estas nuevas condiciones; el vino aqui ba-
jarfa, mientras que los tejidos continuarian con su precio anterior, y en Por-
tugal no tendria lugar alteracién alguna en los precios de ambas mercancias.
Durante cierto tiempo continuaria la exportacion de tejidos a Portugal, por-
que su precio seguiria siendo alli mds elevado que aqui; pero a cambio de es-
tos tejidos, en vez de vino, habria que dar dinero, hasta que éste, acumuldn-
dose aqui y disminuyendo alli, actuaria sobre el valor relativo de los tejidos en
ambos paises y déjaria de ser provechoso exportarlos. Si la mejora introduci-
da en la produccién del vino fuera de gran importancia, podria resultar be-
neficioso para los dos paises cambiar sus industrias; Inglaterra produciria todo
el vino y Portugal todos los tejidos consumidos en ambos paises; pero esto se
realizarfa solamente por medio de una nueva distribucién de los metales pre-
ciosos, que elevase el precio del tejido en Inglaterra y lo bajase en Portugal.
El precio relativo del vino bajarfa en Inglaterra a consecuencia de la ventaja
real de la mejora introducida en su produccién; es decir, su precio natural des-
cenderia; el precio relativo del tejido subirfa alli a causa de la acumulacién del
dinero.

Supongamos que antes del perfeccionamiento introducido en la produc-
cién del vino en Inglaterra, fuera alli su precio 50 L. la barrica y 45 el de cier-
ta cantidad de tejido, mientras que en Portugal el precio de la misma canti-
dad de vino fuese 45 1, y el de la misma cantidad de tejido, 50; el vino se
exportaria de Portugal con un beneficio de cinco libras, y el tejido, de Ingla-
terra, con el mismo beneficio.

Supongamos también que después de ese perfeccionamiento el vino baja
a 45 L. en Inglaterra, conservando alli el tejido el mismo precio. Las transac-
ciones mercantiles son independientes unas de otras. Mientras un comer-
ciante pueda comprar tejidos en Inglaterra a 45 L. y venderlos en Portugal con
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el beneficio corriente, continuard importando tejidos de aquel pais. Su nego-
cio consiste, simplemente, en adquirir tejido inglés, que paga por medio de
una letra de cambio que adquiere con dinero portugués. No le importa nada
lo que se haga con ese dinero; €l ha saldado su deuda con la entrega de la le-
tra. Su transaccién est regulada, indudablemente, por las condiciones en que
puede adquirir su letra, que €l conoce en aquel momento; pero las causas que
pueden influir en el precio de mercado de las letras, o sea, el tipo del cambio,
es cuestion que no le incumbe.

Si los mercados son favorables para la exportacién de vino de Portugal a
Inglaterra, el exportador de este articulo serd vendedor de una letra, la cual
sera adquirida bien por el importador del tejido, bien por la persona que ha
vendido a éste la suya; asi pues, sin necesidad de hacer traslados de dinero, el
exportador de un pais cobra por medio de las mercancias exportadas del otro.
Sin haber ninguna transaccién directa entre ellos, el dinero pagado en Portu-
gal por el importador de tejidos serd pagado al exportador portugués de vi-
nos, y en Inglaterra, por la negociacién de la misma letra, el exportador de te-
jidos serd autorizado a exigir el valor de los mismos al importador de vino.

Pero si los precios fuesen tales que no pudiera exportarse vino a Inglate-
1ra, el importador de tejidos tendrd que comprar, igualmente, su letra; pero el
precio de ésta serfa mayor a causa del conocimiento que tiene el vendedor de
la misma de que no hay en el mercado letras suficientes para que resulten
compensadas, a la postre, las transacciones entre los dos paises; ¢l puede sa-
ber que el oro o la plata que reciba a cambio de su letra acaso tenga que ex-
portarlos a su corresponsal en Inglaterra, para que pueda pagar todos los gi-
ros que autorizé contra él, y, por tanto, cargard en el precio de la letra que
vende los gastos en que incurrirfa al hacer esas remesas en metilico, ademais
del beneficio justo y corriente.

Por consiguiente, si este premio que es menester pagar- por una letra so-
bre Inglaterra fuese igual a los beneficios de importar tejidos, la importacién,
como es l6gico, cesaria; pero si el premio de una letra fuese solamente del 2%,
si fuese posible saldar una deuda de 100 L. que se tuviese en Inglaterra pa-
gando 102 libras en Portugal, mientras el tejido costase 45 L y se vendiese
en 50, se importarian tejidos, las letras se comprarian y el dinero seria expor-
tado hasta que su disminucién en Portugal y su acumulacién en Inglaterra
ocasionasen tal estado de precios que no fuese ya provechoso continuar estas
transacciones.

Pero la disminucién de dinero en un pais y su aumento en otro no actian
sobre el precio de una mercancia solamente, sino sobre los precios de todas,
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¥ por tanto, el precio del vino y del tejido habrin subido en Inglaterra y ba-
jado ambos en Portugal. Siendo el precio del tejido 45 1. en un pais y 50 en
el otro, descenderfa, probablemente, a 49 o 48 libras en Portugal y subiria a
46 0 47 en Inglaterra, y no suministraria un beneficio suficiente, después de
pagar el premio por la letra, para inducir a ningtn comerciante a importar
esta mercancia.

Asi es como el dinero se reparte entre los distintos paises en aquellas can-
tidades necesarias para regular un intercambio o trueque provechoso. Ingla-
terra exporta tejidos a cambio de vino, porque, obrando as, resulta mas pro-
ductiva su actividad industrial; obtiene asi mds tejidos y més vino de los que
obtendria produciendo ambas cosas ella misma, y Portugal importa tejidos y
exporta vino porque su actividad le rinde mds provecho produciendo vino
para los dos paises. Si fuese mds dificil producir tejidos en Inglaterra o vino
en Portugal, o mis ficil producir vino en Inglaterra y tejidos en Portugal, el
intercambio cesarfa inmediatamente.

No se ha operado ningtin cambio en las circunstancias de Portugal, pero
Inglaterra encuentra que puede emplear su trabajo més productivamente en
la produccién del vino, e instantdneamente se alterard el intercambio entre los
dos paises. No solamente serd detenida la exportacién de vino en Portugal,
sino que tendr4 lugar, ademds, una nueva distribucién de los metales precio-
sos y serd también impedida su importacién de tejidos.

Ambos paises encontrarfan ventajoso, probablemente, hacer su propio
VIno y sus propios tejidos; pero se llegarfa a este resultado singular: en Ingla-
terra, aunque el vino fuese mds barato, el tejido subiria de precio y el consu-
midor tendria que pagar mds por ¢l, mientras que en Portugal tanto los con-
sumidores de vino como los de tejidos adquiririan ambas mercancias a mds
bajo precio. En el pais donde se introdujo el perfeccionamiento industrial los
precios se elevarfan, descendiendo, por el contrario, en aquel donde no ha te-
nido lugar cambio alguno, pero que ha sido privado de un importante ramo
de su comercio exterior.

Pero esto sélo aparentemente serfa ventajoso para Portugal, pues la canti-
dad total de vino y tejidos producida en el pais seria menor, mientras que se-
ria mayor en Inglaterra. El dinero habria variado de valor en ambos paises,
bajando en Inglaterra y subiendo en Portugal. Estimada en dinero, la renta
total de Portugal seria menor que antes; estimada en el mismo medio, la ren-
ta total de Inglaterra habria aumentado.

Por consiguiente, parece que los perfeccionamientos de una manufactura
en un pais cualquiera tienden a alterar la distribucién de los metales precio-
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sos entre todas las naciones: tienden a aumentar la cantidad de mercancias, y
al mismo tiempo a elevar todos los precios en el pais donde el perfecciona-
miento ha tenido lugar. ' ’

Para simplificar la cuestién, he supuesto que el comercio entre dos paises
estaba reducido a dos mercancias tnicas: vino y tejidos; pero es notorio que
muchos y muy diversos articulos entran en las listas de exportacién e impor-
tacién. Al salir dinero de un pafs y acumularse en otro, son afectados lc?s, pre-
cios de todas las mercancias, y, por tanto, se estimula asi la exportacién de
otras mercancias, aparte del dinero, lo cual impf':diré que se produzcan en e,l
valor de éste, en ambos paises, efectos tan considerables, que, de no ser asf,
cabria esperar. o _

Aparte de las mejoras en las artes y en la maquinaria, hay otras varias cau-
sas que estdn actuando constantemente en el curso natu.ral del COmErcio y ql{e
intervienen en el equilibrio y en el valor relativo del dinero. P1:1mas ala ex-
portacién o importacién o nuevos impuestos sc?bre las mercancias p.erturbzu;i
por sus efectos, unas veces directos y otras indirectos, el intercambio natu;:r
del trueque y producen una necesidad consiguiente de importar o exportar di-
nero, para que los precios puedan acomodarse al curso natural del comercio,
y este efecto se produce no solamente donde ha tenido lugar la causa pertur-
badora, sino también, en mayor o menor grado, en todos los paises del mun-
do comercial. ) .

Esto explica, en cierto modo, el hecho de que el dlner'o tenga diferentes
valores en los distintos paises; nos explica por qué los precios de las mercan-
cias nacionales y de aquellas de gran volumen, aunque rela/twamente de poco
valor, son, aparte de otras causas, mds altos en aquellos paises don.c%e prospe-
ran las manufacturas. De dos paises que tengan la misma poblacién exacta-
mente y cultiven la misma cantidad de tierra, de igual fertilidad y con los mis-
mos conocimientos de la técnica agricola, los precios de los productos del
suelo serin mas altos en aquel donde sea mayor la habilidad y mejor lva ma-
quinaria empleada en la manufactura de mercancias expo!:tables. El tipo de
los beneficios diferird, probablemente, poco, pues los salarios o la remunera-
cién del trabajador pueden ser iguales en ambos}; pero aquellos salarios, asi
como los productos de la tierra, serdn tasado§ mis altos, en dlr'lero, en aque
pais donde, a causa de las ventajas de su habilidad y maquinaria, se importa
una mayor cantidad de dinero a cambio de sus productos. _ .

De estos dos paises, si uno lleva ventaja en la manufactura de bienes de
cierta calidad y el otro la lleva en la mgnufactu.ra de otros bienes de calidad
diferente, ninguno de los dos ¢jerceria influencia sobre la distribucién de los
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metales preciosos; pero si la ventaja fuese muy preponderante en favor de uno
de ellos, ese efecto serfa inevitable.

En la primera parte de esta obra hemos supuesto, para facilitar nuestra ar-
gumentacién, que el dinero se mantenia constante en su valor; nosotros esta-
mos intentando demostrar ahora que, aparte de las variaciones ordinarias en
el valor del dinero y de aquellas comunes a todo el mundo comercial, existen
ademds variaciones particulares a las que el dinero estd sometido en determi-
nados paises, y el hecho de que el valor del dinero no es nunca el mismo en
dos paises cualesquicra depende de los tributos, de la habilidad manufactu-
rera, de las ventajas del clima, de los productos naturales y de otras muchas
causas.

Aunque el dinero estd sometido a variaciones tan permanentes y, por ende,
los precios de las mercancias que son comunes a la mayor parte de los paises
estdn sujetos también a considerables diferencias, ningtin efecto se produci-
ria, sin embargo, sobre el tipo de los beneficios por la entrada o salida de di-
nero. El capital no aumenta porque se aumente la circulacién monetaria. Si
la renta pagada al propietario por el cultivador y los salarios de sus trabaja-
dores son el 2% mads altos en un pais que en otro, y si, al mismo tiempo, el
valor nominal del capital del cultivador es de un 20% mis, ¢l recibir4 exacta-
mente el mismo tipo de beneficios, aunque venda sus productos un 20% mads
caros.

Los beneficios, nunca se repetird demasiado, dependen de los salarios, no
del salario nominal, sino real; no del nimero de libras que puedan pagarse
anualmente al trabajador, sino del mimero de dias de trabajo necesarios para
obtener estas libras. Los salarios, por tanto, pueden ser iguales en dos paises;
pueden estar, ademis, en la misma relacién con la renta y con el producto to-
tal obtenido de la tierra, aunque en uno de esos paises reciba el trabajador 10
chelines por semana, y en el otro, 12.

En los tiempos primitivos de la sociedad, cuando las manufacturas habian
progresado muy poco y la produccién de todos los pafses era muy semejante,
consistiendo en mercancias de mucho volumen y de gran utilidad, el valor del
dinero en aquellos paises se regulaba por su distancia a las minas en que se
provefan de metales preciosos; pero a medida que las artes y perfecciona-
mientos de la sociedad avanzan y cada nacién aventaja a otras en alguna ma-
nufactura particular, aunque esa distancia se tenga todavia en cuenta, el valor
de los metales preciosos es regulado principalmente por la superioridad de
esas manufacturas.

Supongamos que todos los paises producen cereal, ganado y vestidos tos-
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cos, y que fuese con la exportacién de esos articulos como pudiera conseguir-
se el oro de los paises que lo producen o de aquellos que lo retienen en su po-
der; el oro tendrfa, naturalmente, mayor valor de cambio en Polonia que en
Inglaterra, a causa del gasto mayor que supone transportar a mds larga dis-
tancia una mercancia tan voluminosa como el cereal y también a causa del
mayor gasto de llevar el oro hasta Polonia. _

Esta diferencia en el valor del oro, o, lo que es igual, esa diferencia en el
precio del cereal en los dos paises, subsistiria aunque las facﬂid.ades de pro-
ducir cereal en Inglaterra excediesen, con mucho, a las de Polonia, a causa de
la mayor fertilidad de la tierra y de la superioridad en habilidad y tiles del
labrador.

Sin embargo, si Polonia se adelantase en el progreso de sus manufgcturas;
si consiguiese fabricar una mercancia muy demandada, que contuviese un
gran valor en un volumen pequefio, o si ese pais estuviese dotado exclusiva-
mente con algin producto natural, grandemente deseado, y que no poseye-
sen otros paises, entonces obtendrian una cantidad adicional de oro a cambio
de esta mercancfa, que actuaria sobre el precio de su cereal, su ganado y sus
vestidos. La desventaja de la distancia seria probablemente mds que compen-
sada por la ventaja de tener una mercancia exportable de gran valor, y enton-
ces el valor del dinero serfa constantemente mds bajo en Polonia que en In-
glaterra. Si, por el contrario, la ventaja de la habilidad y de la rpaquinaria fuese
poseida por Inglaterra, otra razén seria afiadida a las que ya existfan antes para
que el oro valiese en este pafs menos que en Polonia y explicaria por qué tie-
nen alli més alto precio el cereal, el ganado y los vestidos. .

Estas son, creo yo, las dos tinicas causas que regulan el valor relativo del
dinero en dos paises diferentes, pues aunque los tributos ocasionan pertur'ba-—
ciones en el equilibrio del dinero, lo hacen porque privan al pais dgnde se im-
ponen de algunas de las ventajas que le corresponden por su habilidad, su in~
dustria y su clima. : .

He puesto gran cuidado en establecer la distincién entre un bajo valor del
dinero y un alto valor del cereal o de cualquier otra mercancia que se compa-
re con aquél. Estos dos hechos han sido considerados generalmente como si
tuviesen la misma significacién; pero es evidente que cuando el cereal sube de
cinco a diez chelines el bushel, puede ser debido bien a una baja del valor del
dinero, bien a un alza del valor del cereal. Hemos visto que, debido a la ne-
cesidad de recurrir sucesivamente a tierras de peor y peor calidad, para ali-
mentar a una poblacién creciente, el cereal tiene que subir en valor relativo
con respecto a otras cosas. Por tanto, st el dinero permanece constante en su
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valor, el cereal se cambiard por una cantidad mayor de ese dinero, es decir, au-
mentard su precio. La misma subida de precio del cereal serd producida con
un perfeccionamiento tal en la maquinaria y en las manufacturas que haga
posible fabricar mercancias con ventajas especiales, pues a consecuencia de
esto afluird dinero, éste bajard de valor y se cambiard por una cantidad menor
de cereal. Pero los efectos que se derivan de un alto precio del cereal son com-
pletamente diferentes, segtin proceda el alza del valor del cereal mismo o de
una baja de valor del dinero. En ambos casos subirdn los salarios en dinero;
pero si aquello es una consecuencia de la caida del valor del dinero, no sélo
subirdn el cereal y los salarios, sino todas las demds mercancias. Si el fabri-
cante tiene que pagar mds en salarios, recibird también mds por sus produc-
tos manufacturados, y el tipo de los beneficios se mantendra invariable. Pero
cuando el alza de precio del cereal es efecto de la mayor dificultad de su pro-
duccidn, los beneficios descenderin, pues el fabricante se verd obligado a pa-
gar mas en concepto de salarios, y no le serd posible resarcirse subiendo el pre-
cio de sus articulos manufacturados.

Cualquier progreso en la explotacién de las minas por el cual puedan pro-
ducirse los metales preciosos con menor cantidad de trabajo hard bajar, en ge-
neral, el valor del dinero. Se cambiard entonces por una menor cantidad de

mercancias en todos los paises; pero cuando algin pais particular aventaje a-

otros en sus manufacturas, el dinero afluird hacia él, su valor descenders y los
precios del cereal y del trabajo serin mids altos en este pais.

El mayor valor del dinero no serd indicado por el tipo de cambio; las le-
tras pueden continuar negocidndose a la par aunque los precios del cereal y
de la mano de obra sean un 10, un 20 o un 30% mis elevados en un pais que
en otro. En las circunstancias supuestas, tal diferencia de precios correspon-
de al orden natural de las cosas, y el cambio s6lo puede estar a la par cuando
se introduce una cantidad de dinero suficiente en un pais que sobresalga en
sus manufacturas, de forma que incremente el precio de sus cereaeles y su tra-
bajo. Si los paises extranjeros prohibieran la exportacién de dinero y lograran
hacer cumplir dicha regulacién, ellos podrian impedir la elevacién en los pre-
cios del cereal y del trabajo en el pais industrial, puesto que tal elevacién sélo
puede tener lugar después de una entrada de metales preciosos, suponiendo
que no se utiliza papel moneda, pero no podrian impedir que el tipo de cam-
bio les resultara muy desfavorable. Si Inglaterra fuese un pais industrial, y si
fuera posible impedir la exportacién de dinero, €l tipo de cambio con Fran-
cia, Holanda y Espafia podria estar un 5, un 10 o un 20% en contra de esos
paises.
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Cada vez que el flujo monetario se interrumpe forzadamente, y cuando se
impide que el dinero se site a su justo nivel, no hay limites para las posibles
variaciones del tipo de cambio. Los efectos son similares a los que se siguen
cuando se fuerza dentro de la circulacién un papel moneda no convertible en
metal precioso a voluntad del tenedor. Dicha moneda queda necesariamente
limitada al pais donde se emite; cuando resulta abundante no puede difun-
dirse entre otros paises. Se rompe el equilibrio de la circulacién y el cambio
serd inevitablemente desfavorable al pais donde su cantidad deviene excesiva;
tales serian también los efectos de un circulante metilico si con medidas co-
activas, con leyes que no pudiesen ser eludidas, se confinara el dinero en un
pais cuando la corriente comercial lo impulsara hacia otros paises.

Cuando cada pais posee exactamente la cantidad de dinero que debe te-
ner, el dinero no vale lo mismo en todos, puesto que con respecto a muchas
mercancias puede diferir en un 5, un 10 o incluso un 20%, pero los cambios
estardn a la par. Cien libras esterlinas en Inglaterra, o la plata contenida en
cien libras, comprarian una letra de cien libras, o una cantidad igual de plata
en Francia, Espafia u Holanda.

Al hablar del tipo de cambio y el valor comparativo del dinero en paises
diferentes no debemos referirnos en absoluto al valor del dinero estimado en
bienes en cualquier pais. El tipo de cambio nunca se determina estimando el
valor relativo del dinero en cereales, pafio o una mercancia cualquiera, sino
estimando el valor del dinero en un pais en términos del dinero de otro.

Puede determinarse también valiéndose de alguna medida comun para los
dos paises. Si una letra sobre Inglaterra, de 100 1., comprase la misma canti-
dad de bienes en Francia o Espafia que una letra sobre Hamburgo de la mis-
ma suma, el cambio entre Hamburgo e Inglaterra estaria a la par; pero si una
letra sobre Inglaterra de 130 1. comprase lo mismo que una letra sobre Ham-
burgo de 100, el cambio estaria un 30% contra Inglaterra.

En Inglaterra con 100 1. puede comprarse una letra o el derecho a recibir
101 en Holanda, 102 en Francia y 105 en Espafa. El cambio con Inglaterra
en este caso se dice que es de 1% contra Holanda, 2% contra Francia y 5%
contra Espafia. Indica esto que el nivel del dinero corriente estd mds alto de
lo que debiera en estos paises y que sus valores, en comparacién con el de In-
glaterra, serian puestos a la par inmediatamente si se extrajese de la circula-
ci6n de aquéllos para afiadirlo al de Inglaterra.

Quienes afirmaban que nuestro dinero estuvo depreciado durante los diez
afios ultimos, cuando el cambio varié del 20 al 30% contra este pais, no han
sostenido nunca, como se les imputd, que el dinero no puede valer més en un
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pais que en otro, comparado con varfas mercancias; afirmaban solamente que
130 1. no podian retenerse en Inglaterra, a menos que fuesen depreciadas,
cuando no tenian mas valor, estimadas en dinero de Hamburgo o de Holan-
da, que el metal fino de 100 libras.

Enviando 130 libras esterlinas inglesas a Hamburgo, aun con un gasto de
cinco, yo tendria alli 125. ;Por qué, pues, he de consentir en la entrega de 130
por una letra que me permita recibir solamente 100 1. en Hamburgo, a menos
que mis libras no fuesen buenas? La explicacién es que aquellas libras estin
efectivamente depreciadas, valen menos que las libras de Hamburgo, y si real-
mente las enviase alli, con un gasto de cinco, las venderia por 100 solamente.
Con libras esterlinas en metélico no se niega que mis 130 me procurarian 125
en Hamburgo; pero con las libras en papel sélo puedo obtener 100; y, sin em-
bargo, se afirmaba que 130 en papel tenfan igual valor que 130 en plata u oro.

Algunos afirmaban, mds razonablemente, que, en efecto, 130 en papel no
tenian el mismo valor que 130 en metilico, pero decian que era la moneda
metilica la que habia cambiado de valor, y no el papel-moneda. Deseaban li-
mitar el significado de la palabra depreciacién a un descenso efectivo de va-
lor y no a una diferencia relativa entre el valor de la moneda y el patrén legal
que lo regula. Cien libras de dinero inglés valian antes, y se podian adquirir
con ellas, 100 libras del dinero de Hamburgo; en cualquier otro pais, con una
letra de 100 libras sobre Hamburgo, se compraria la misma cantidad exacta-
mente de mercancias. Pero para obtener, mas tarde, las mismas cosas estaba
yo obligado a entregar 130 libras inglesas, mientras que un hamburgués po-
dia obtenerlas con 100 libras de Hamburgo. Si el dinero inglés tuviese el mis-
mo valor que antes, el de Hamburgo habria subido. Pero ¢dénde esté la prue-
ba de esto? ;Cémo puede saberse si es el dinero inglés el que ha bajado o el
de Hamburgo el que ha subido? No tenemos prueba, y no puede ser real-
mente afirmado ni realmente contradicho. Todas las naciones se han conven-
cido muy pronto de que no existe en la Naturaleza una medida fija del valor
a la que podamos recurrir con seguridad, y, por tanto, eligieron un medio que,
en general, les parecié menos variable que otro cualquiera.

A este patrén tenemos que ajustarnos mientras no se cambie la ley que lo
haya establecido o mientras no se descubra alguna otra mercancia con cuya
aplicacién se obtenga una medida mejor que aquella de que disponemos.
Mientras el oro sea exclusivamente nuestro patrén legal, el dinero estard de-
preciado cuando una libra esterlina no tenga el mismo valor que cinco peni-
ques-peso y tres granos de oro de ley, y esto lo mismo cuando el valor del oro
sube que cuando baja.
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CariTuLO VIII
SOBRE LOS IMPUESTOS

Los impuestos son una parte del producto de la tierra y el trabajo de un
pais que se pone a disposicién del Estado y cuyo importe siempre se paga en
tltima instancia con el capital o el ingreso del pais.

Ya hemos visto que el capital de un pais es fijo o circulante, segtin que su
naturaleza sea més o menos durable. Es dificil definir rigurosamente dénde co-
mienza la distincién entre capital circulante y fijo, porque la durabilidad del ca-
pital tiene virtualmente infinitos grados. El alimento de un pais es consumido
y reproducido al menos una vez por afio; la vestimenta del trabajador proba-
blemente no sea consumida y reproducida en menos de dos afios, mientras que
su casa y sus muebles se calcula que durardn un periodo de diez o veinte afios.

Se dice que un pais incrementa su capital cuando sus producciones anua-
les exceden su consumo anual; cuando su consumo anual no es como mini-
mo repuesto por su produccién anual, se dice que su capital disminuye. Por
tanto, el capital puede ampliarse mediante una produccién mayor o median-
te un consumo improductivo menor.

Si al consumo del Estado, incrementado gracias a la recaudacién de im-
puestos adicionales, le corresponde una produccién mayor o un consumo me-
nor por parte de la poblacién, los impuestos recaeran sobre el ingreso, y el ca-
pital nacional no se veréd afectado; pero si la produccién no aumenta o el
consumo improductivo no disminuye, entonces los impuestos recaerdn nece-
sariamente sobre el capital, es decir, menoscabarin el fondo destinado al con-
sumo productivo?.

' Debe entenderse que todas las producciones de un pafs son consumidas, pero media la maxi-
ma diferencia imaginable entre que sean consumidas por quienes reproducen otro valor o por quie-

127






