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	Tour Egée, 9/11 Allée de l'Arche, 
92671 Courbevoie, France

Fax : +33153016977

Email: pmc@epc365.com
Web: www.epc365.com




Plan d'affaires
Services d'assistance technique aux projets par EPC365
Fonds et buts souhaités : 
€170 900 de fonds de roulement pour la mise en œuvre de services d'assistance technique avec bibliothèque en ligne et support technique par EPC365

	Directeur financier

Frederic SALIMI

Address in France:

Tour Egée, 9/11 Allée de l'Arche, 

92671 Courbevoie, France

Fax : +33153016977

Email: pmc@epc365.com

Web:www.pmc.services

Address in Algeria:

Algeria Business Centre, 

Pins Maritime, Mohammadia, 

Algiers, Algeria

Fax: +33153016977

E- Mail: pmc@epc365.com

Web:www.epc365.com

________________________________

Chiffre d'affaires annuel:
Year- 1 : € 265,100 
Year- 2 : € 300,000

Year- 3 : € 340,000


	Mission

Soyez le premier consultant international en gestion de projet (PMC) et fournisseur de professionnels seniors, avec une bibliothèque en ligne et un soutien spécialisé sur la gestion des risques en matière de santé, de sécurité, d'environnement et de qualité pour les industries du pétrole et du gaz dans le monde entier.
Activité

Ingénierie, gestion de projet, gestion de la sécurité des processus, gestion de l'intégrité, gestion des risques, assistance technique, outils et conseils Internet qui améliorent et soutiennent la rentabilité des clients et assurent le respect des réglementations complexes et des meilleures pratiques de conception internationale.

Marché

Les marchés cibles sont l'extraction et le traitement du pétrole et du gaz; Production d'énergie mondiale; Pétrochimie mondiale, La valeur est ajoutée grâce à une assistance technique en ligne aux professionnels, utilisant une modélisation interactive dynamique et statique, applicable à l'ensemble ou à des parties de leur projet.
Membre de l'équipe clé

Frédéric SALIMI :
Plus de trente années d’expérience dans la conception, la construction et l’approvisionnement aux industries pétrolières, gazières et pétrochimiques. Cette expérience comprend la gestion HSE, la conception de risques de base pour des projets d'EPC.

 

	Présentation
Frédéric Salimi 

Directeur Général

	
	Investisseur
Frédéric SALIMI

	Les clients
Compagnies pétrolières et gazières onshore et offshore et de 
produits dangereux
	Concurrents

Aucune main-d'œuvre avec support expert par EPC365 et bibliothèque en ligne et support technique en ligne.


Plan d'affaires pour PMC OILPRO
2018 - 2021
RÉSUMÉ
PMC OilPro est spécialisée dans l’accompagnement de projets de leur conception à leur mise en oeuvre.

Fourniture de personnel qualifié avec EPC365 alimenté par Microsoft SharePoint.
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Pour en savoir plus sur notre recrutement par EPC365, visitez : https://pmc.services
Si vous avez besoin de plus d'informations, n'hésitez pas à les adresser à : pmc@epc365.com
Le marché et les affaires
Les principaux secteurs de marché que PMC OilPro pénètre sont les industries du pétrole et du gaz dans le monde entier nécessitant une gestion de projet et une assistance technique.Les bureaux locaux de PMC OilPro en France et en Algérie ont une excellente présence où se trouvent nos principaux clients africains potentiels.
Offre de service de base
Le recrutement aura les services de base suivants

· Assistance technique du projet par EPC365

· Contrat de soutien expert et placement
· Formation et évaluation des compétences pour les équipements importants pour la sécurité (EIPS)

Les experts couvrent les professionnels de la santé, de la sécurité et de l'environnement, la gestion générale, la gestion de projet et les opérations. Notre marché cible s'adresse aux cadres et aux cadres supérieurs.
Revenus et rentabilité
La prévision des revenus pour la première année d'exploitation s'élève à 265 000 €, cette augmentation étant de 8 à 9% pour les deux années suivantes à mesure que l'occupation augmente. Les bénéfices nets devraient être de 28% avant règlement des salaires des administrateurs et après paiement des impôts et des intérêts.
Équipe de direction

PMC OILPRO est mis en place et géré par Frédéric Salimi qui possède plus de trente ans d'expérience en ingénierie, construction et recrutement de professionnels dans les industries pétrochimiques, pétrolières et gazières.

MISSION D'AFFAIRES
	La mission PMC OilPro est de devenir un chef de file bien connu, les gestionnaires de projet pour l'intégrité, la sécurité des procédé et l'assistance technique par EPC365 dans le monde entier, fournissant une évaluation des compétences et un support technique en ligne par EPC365.



PROPRIÉTÉ / EMPLACEMENT DE LA SOCIÉTÉ
	PMC OILPRO Enregistré en France (Date d'établissement: avril 2017 en France, membre de la Chambre de Commerce et de l'Industrie 789 701 562 R.C.S Nanterre) détenu par Frederic Salimi et commercialisé en SASU.
PMC OilPro est basé à:
France

Tour Egée, 9/11 Allée de l'Arche, 92671 Courbevoie, France

Fax : +33153016977

Email: pmc@epc365.com

Web:www.pmc.services
Algérie
Service d'assistance logicielle EPC365
Algeria Business Center, Pins Maritime, Mohammadia, Alger, Algérie

Tel: +213 (0) 21 98 51 38

Fax: +213 (0) 21 89 12 81, 

Email: pmc@epc365.com

www.epc365.com



Activités de marketing et de vente par territoire

Territoire 1: Union Européenne - Conformité aux directives de la Commission européenne

L'assistance technique de PMC OilPro, appuyée par des codes et des normes en ligne, est un outil parfait pour aider les entreprises à répondre aux exigences de la directive européenne 96/82 / CE ("SEVESO II") sur le contrôle des risques d'accidents chimiques majeurs et des réglementations similaires en matière de protection de l'environnement ( Résumé àPMC OilPro commence donc à commercialiser une assistance technique aux industries chimiques, pétrochimiques, pétrolières, pharmaceutiques et agroalimentaires de l'UE. Les professionnels de PMC OilPro fournissent un cadre systématique pour démontrer la conformité au niveau de l'usine, réduisant ainsi les risques qui risquent d'exister dans les usines.   

Territoire 2: Afrique centrale et du Sud

Nous avons créé une association de professionnels seniors à travers notre site web (http://www.epc365.com). Une proposition préliminaire à SONATRACH en Algérie a suscité un intérêt considérable. PMC Oilpro est bien placé pour soumettre une proposition complète pour l'introduction des professionnels de PMC OilPro pour couvrir l'ensemble de l'industrie pétrolière et gazière en Algérie. 
M. Salimi, directeur de PMC OilPro, a travaillé plus de sept ans dans TOTAL Algérie pour les projets algériens.

Clients cibles / dynamique du marché
	Groupe de clients 1
Le client final est :
· Les gestionnaires ont besoin de personnel supplémentaire ou de remplissage du personnel

Besoin du client final

· Une source de confiance pour fournir les bons candidats pour leurs projets

· Service efficace rapide

· Bon rapport qualité prix

Produits ciblés sur ce groupe

· Services d'assistance technique par EPC365
Groupe de clients 2

Le client final est

Les gestionnaires ont besoin de ressources rapidement

Besoin du client final

· Voir rapidement d'excellents candidats à haut calibre

· Une source de recrutement de confiance

· Le rapport qualité prix

Produits ciblés sur ce groupe

· Service de placement par contrat PMC OilPro




Compétition
Résumé du concurrent

	Il n'y a aucune compagnie d'assistance technique de notre calibre pour la fourniture de l'assistance technique par EPC365 dans le monde entier.Nous visons à prospérer sur la réputation et sur les offres de marketing avec les entreprises de pétrole et de gaz avec le soutien d'assistance technique en ligne. Il existe une lacune nette dans le marché pour une assistance technique destinée aux professionnels seniors qui auront accès au support technique en ligne, à la bibliothèque et à la formation.



ANALYSE SWOT
Nos points forts et faiblesses sont présentés par rapport à nos concurrents. Les points forts sont montrés s'ils sont meilleurs que les concurrents. Les faiblesses sont plus faibles que la concurrence.
	Forces

1. Directeur général avec plus de 20 ans d'expérience dans les projets Pétrole et Gaz
2. Excellent emplacement pour la présence en France et en Algérie
3. Contacts avec de nombreuses industries du pétrole et du gaz dans le monde entier
4. Crédibilité avec le public cible.


	Faiblesses

· Pas assez de présence sur le marché et la vente en France.


	Opportunités

· Être la société d'assistance technique pour les compagnies pétrolières et gazières dans le monde
· Pour cibler l'augmentation de la demande pour les opportunités contractuelles.


	Des menaces
Ralentissement de Microsoft SharePoint en ligne dans certains pays en raison d'une sanction de terrorisme.



Les menaces sont hors de notre contrôle. Nous veillerions à ce que nous développions une excellente réputation d'assistance technique en France et en Europe afin que nous reprenions les affaires aussi souvent que possible et répondions toujours aux besoins du client.
OBJECTIFS

Objectif 1: Développer une équipe d'assistance technique

L'emplacement du bureau principal est déjà sécurisé en tant que bureau à Tour Egée, 9/11 Allée de l'Arche, 92671 Courbevoie, France

Il faut installer des salles de bienvenue et des salles de vente en France, où seront recrutés les cadres supérieurs de PMC Oilpro.
L'ajustement total est estimé à 20 000 €, car nous utiliserons des entrepreneurs que nous connaissons et facturerons beaucoup moins et produirons d'excellents résultats.
Nous obtiendrons les certificats d'incendie et de sécurité nécessaires en temps utile.
Objectif 2: Recruter et former le personnel
Nous allons gérer l'assistance technique, mais nous devons recruter 2 employés commerciaux localement et un administrateur / réceptionniste.

Nous recrutons trois semaines avant l'ouverture, donc il y a suffisamment de temps pour former tout le monde.
Objectif 3: réception et buffet
La réception et le buffet sont trop importants pour chaque entreprise.L'événement de lancement peut vous faire ou vous briser.Nous aurons l'événement de lancement le 15 Mars dans la soirée.Nous invitons les gens d'affaires locaux à La Défense, France les représentants du magazine et la presse locale.
Objectif 4: Plan de commercialisation
En plus de la soirée d'ouverture, nous devons nous assurer que nous avons un bon stock de candidats de haut calibre et des exigences de recrutement. Nous mettrons donc en place un plan de marketing complet pour commencer 4 semaines avant le lancement. Cela suscitera l'intérêt et la communication que nous serons ouverts aux entreprises:
Presse locale / gratuite – Les annonces  2 semaines avant l'ouverture de la promotion d'une publicité plus forte pour le lancement - cela incitera les candidats à envoyer leurs détails et aux entreprises locales pour commencer à nous contacter
Entreprises locales – Courrier direct aux administrateurs des entreprises locales et visites à toutes les entreprises avec suivi des appels de vente
Site Web: De nombreuses réservations et des contacts sont effectués sur Internet, afin de développer un site Web et de le répertorier avec tous les répertoires de l'entreprise. Nous ferons également de la publicité avec les moteurs de recherche. Derrière ce sera une base de données de candidats afin que nous puissions rechercher et trouver des candidats appropriés à mesure que des postes vacants arrivent.
Nous avons autorisé 3 000 € pour la nuit d'ouverture et le plan de marketing initial
Actions clés prévues pour les 12 prochains mois
	Année
	2018
	2019

	Mois
	Oct
	Nov
	Dec
	Jan
	Feb
	Mar
	Apr
	May
	Jun
	Jul
	Aug
	Sep

	Développer des services d'assistance technique
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Recruter et former du personnel
	
	
	
	
	
	
	

	Plan de marketing
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Réception et buffet
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	Strategies


	Cost
	Responsible
	Completion date

	1. Développer des services d'assistance technique
2. Recruter et former du personnel
3. Plan de marketing
	€20,000

€ 0

€3,000
	Mr Frederic Salimi

Mr Frederic Salimi

Mrs Yamina Brahim
	Aug

Sep

Sep
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ÉTATS FINANCIERS COMPLETS
Prévisions de ventes pour la première année
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Mois 0
	Mois 1
	Mois 2
	Mois 3
	Mois 4
	Mois 5
	Mois 6
	Mois 7
	Mois 8
	Mois 9
	Mois 10
	Mois 11
	Mois 12
	Total

	Revenus
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Jours en mois
	
	30
	28
	31
	30
	31
	30
	31
	31
	31
	31
	30
	31
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Permanent
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Postes vacants remplis
	
	1
	3
	3
	3
	3
	3
	3
	3
	3
	3
	3
	3
	

	Salaire moyen
	
	    32,000 
	    32,000 
	    32,000 
	    32,000 
	    32,000 
	    32,000 
	    32,000 
	    32,000 
	    32,000 
	    32,000 
	    32,000 
	    32,000 
	

	% commission
	
	20%
	20%
	20%
	20%
	20%
	20%
	20%
	20%
	20%
	20%
	20%
	20%
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Total
	
	      6,400 
	    19,200 
	    19,200 
	    19,200 
	    19,200 
	    19,200 
	    19,200 
	    19,200 
	    19,200 
	    19,200 
	    19,200 
	    19,200 
	     217,600 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Contract
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Salaire moyen
	
	1
	2
	3
	3
	3
	3
	3
	3
	3
	3
	3
	3
	

	Salaire moyen
	
	    50,000 
	    50,000 
	    50,000 
	    50,000 
	    50,000 
	    50,000 
	    50,000 
	    50,000 
	    50,000 
	    50,000 
	    50,000 
	    50,000 
	

	Durée du contrat (mois)
	             4 
	             4 
	             4 
	             4 
	             4 
	             4 
	             4 
	             4 
	             4 
	             4 
	             4 
	             4 
	

	% commission
	
	10%
	10%
	10%
	10%
	10%
	10%
	10%
	10%
	10%
	10%
	10%
	10%
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Le contrat gagne (commission)
	      1,667 
	      3,333 
	      5,000 
	      5,000 
	      5,000 
	      5,000 
	      5,000 
	      5,000 
	      5,000 
	      5,000 
	      5,000 
	      5,000 
	       55,000 

	Commission par mois
	         417 
	      1,250 
	      2,500 
	      3,750 
	      4,583 
	      5,000 
	      5,000 
	      5,000 
	      5,000 
	      5,000 
	      5,000 
	      5,000 
	       47,500 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Revenus totaux
	
	      6,817 
	    20,450 
	    21,700 
	    22,950 
	    23,783 
	    24,200 
	    24,200 
	    24,200 
	    24,200 
	    24,200 
	    24,200 
	    24,200 
	     265,100 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Coût de la première année et compte de profits et pertes
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Coûts encourus
	Mois 0
	Mois 1
	Mois 2
	Mois 3
	Mois
	Mois 5
	Mois 6
	Mois 7
	Mois 8
	Mois 9
	Mois 10
	Mois 11
	Mois 12
	Total

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Coût direct
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Frais de publicité - perm
	         250 
	         750 
	         750 
	         750 
	         750 
	         750 
	         750 
	         750 
	         750 
	         750 
	         750 
	         750 
	         8,500 

	Frais de publicité - contrat
	         100 
	         200 
	         300 
	         300 
	         300 
	         300 
	         300 
	         300 
	         300 
	         300 
	         300 
	         300 
	         3,300 

	Les coûts de démarrage
	    23,000 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	               -   

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Directeur
	
	      3,667 
	      3,667 
	      3,667 
	      3,667 
	      3,667 
	      3,667 
	      3,667 
	      3,667 
	      3,667 
	      3,667 
	      3,667 
	      3,667 
	       44,000 

	Personnel des ventes  2
	
	      4,767 
	      4,767 
	      4,767 
	      4,767 
	      4,767 
	      4,767 
	      4,767 
	      4,767 
	      4,767 
	      4,767 
	      4,767 
	      4,767 
	       57,200 

	Administrateur
	
	      1,375 
	      1,375 
	      1,375 
	      1,375 
	      1,375 
	      1,375 
	      1,375 
	      1,375 
	      1,375 
	      1,375 
	      1,375 
	      1,375 
	       16,500 

	Location de bureau
	
	      2,500 
	      2,500 
	      2,500 
	      2,500 
	      2,500 
	      2,500 
	      2,500 
	      2,500 
	      2,500 
	      2,500 
	      2,500 
	      2,500 
	       30,000 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Tarifs / électricité, etc.
	
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         3,000 

	Assurance
	
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         3,000 

	Commercialisation
	
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         250 
	         3,000 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Comptabilité / juridique
	
	         200 
	         200 
	         200 
	         200 
	         200 
	         200 
	         200 
	         200 
	         200 
	         200 
	         200 
	         200 
	         2,400 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Coûts totaux
	    23,000 
	    13,608 
	    14,208 
	    14,308 
	    14,308 
	    14,308 
	    14,308 
	    14,308 
	    14,308 
	    14,308 
	    14,308 
	    14,308 
	    14,308 
	     170,900 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Bénéfice net
	-   23,000 
	-     6,792 
	      6,242 
	      7,392 
	      8,642 
	      9,475 
	      9,892 
	      9,892 
	      9,892 
	      9,892 
	      9,892 
	      9,892 
	      9,892 
	       94,200 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Impôt
	
	            -   
	      1,248 
	      1,478 
	      1,728 
	      1,895 
	      1,978 
	      1,978 
	      1,978 
	      1,978 
	      1,978 
	      1,978 
	      1,978 
	       20,198 

	Dividendes
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Bénéfice net après impôts
	-   23,000 
	-     6,792 
	      4,993 
	      5,913 
	      6,913 
	      7,580 
	      7,913 
	      7,913 
	      7,913 
	      7,913 
	      7,913 
	      7,913 
	      7,913 
	       74,002 


Prévisions de trésorerie de la première année
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Flux de trésorerie
	Mois 0
	Mois 1
	Mois 2
	Mois h 3
	Mois 4
	Mois 5
	Mois 6
	Mois 7
	Mois 8
	Mois 9
	Mois 10
	Mois 11
	Mois 12
	Total

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Solde d'ouverture
	            -   
	      2,000 
	-     1,608 
	-     5,400 
	-     2,058 
	      5,333 
	      3,975 
	    13,450 
	    13,342 
	    13,233 
	    13,125 
	    18,017 
	    22,908 
	               -   

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	               -   

	 Prêt directeur
	    25,000 
	    10,000 
	    10,000 
	    10,000 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	       55,000 

	Remboursement de prêt
	
	            -   
	            -   
	            -   
	            -   
	-   10,000 
	            -   
	-   10,000 
	-   10,000 
	-   10,000 
	-     5,000 
	-     5,000 
	-     5,000 
	-      55,000 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	               -   

	 Contractors 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	               -   

	 Pay contractors +30 
	
	
	-     4,167 
	-   12,500 
	-   25,000 
	-   37,500 
	-   45,833 
	-   50,000 
	-   50,000 
	-   50,000 
	-   50,000 
	-   50,000 
	-   50,000 
	-    425,000 

	 Receive gross  +30 
	
	
	      4,167 
	    12,500 
	    25,000 
	    37,500 
	    45,833 
	    50,000 
	    50,000 
	    50,000 
	    50,000 
	    50,000 
	    50,000 
	     425,000 

	 Receive commission +30 
	
	         417 
	      1,250 
	      2,500 
	      3,750 
	      4,583 
	      5,000 
	      5,000 
	      5,000 
	      5,000 
	      5,000 
	      5,000 
	       42,500 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	               -   

	 Permanent 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	               -   

	 Receive commission +60 
	
	
	      6,400 
	    19,200 
	    19,200 
	    19,200 
	    19,200 
	    19,200 
	    19,200 
	    19,200 
	    19,200 
	    19,200 
	     179,200 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	               -   

	 Coûts - instantané
	-   23,000 
	-   13,608 
	-   14,208 
	-   14,308 
	-   14,308 
	-   14,308 
	-   14,308 
	-   14,308 
	-   14,308 
	-   14,308 
	-   14,308 
	-   14,308 
	-   14,308 
	-    193,900 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Taxe - l'année suivante
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Dividendes instantanés
	            -   
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 Solde de cloture
	      2,000 
	-     1,608 
	-     5,400 
	-     2,058 
	      5,333 
	      3,975 
	    13,450 
	    13,342 
	    13,233 
	    13,125 
	    18,017 
	    22,908 
	    27,800 
	       27,800 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Bilan de la première année
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Bilan
	Month 0
	month 1
	month 2
	month 3
	month 4
	month 5
	month 6
	month 7
	month 8
	month 9
	month 10
	month 11
	month 12

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Espèces
	      2,000 
	-     1,608 
	-     5,400 
	-     2,058 
	      5,333 
	      3,975 
	    13,450 
	    13,342 
	    13,233 
	    13,125 
	    18,017 
	    22,908 
	    27,800 

	Stock
	            -   
	            -   
	            -   
	            -   
	            -   
	            -   
	            -   
	            -   
	            -   
	            -   
	            -   
	            -   
	            -   

	Débiteurs
	
	      6,817 
	    26,850 
	    40,900 
	    42,150 
	    42,983 
	    43,400 
	    43,400 
	    43,400 
	    43,400 
	    43,400 
	    43,400 
	    43,400 

	Actif à court terme
	      2,000 
	      5,208 
	    21,450 
	    38,842 
	    47,483 
	    46,958 
	    56,850 
	    56,742 
	    56,633 
	    56,525 
	    61,417 
	    66,308 
	    71,200 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Total des actifs
	      2,000 
	      5,208 
	    21,450 
	    38,842 
	    47,483 
	    46,958 
	    56,850 
	    56,742 
	    56,633 
	    56,525 
	    61,417 
	    66,308 
	    71,200 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Créancier fiscal
	
	            -   
	-     1,248 
	-     2,727 
	-     4,455 
	-     6,350 
	-     8,328 
	-   10,307 
	-   12,285 
	-   14,263 
	-   16,242 
	-   18,220 
	-   20,198 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Responsabilités totals
	            -   
	            -   
	-     1,248 
	-     2,727 
	-     4,455 
	-     6,350 
	-     8,328 
	-   10,307 
	-   12,285 
	-   14,263 
	-   16,242 
	-   18,220 
	-   20,198 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Actifs – passifs
	      2,000 
	      5,208 
	    20,202 
	    36,115 
	    43,028 
	    40,608 
	    48,522 
	    46,435 
	    44,348 
	    42,262 
	    45,175 
	    48,088 
	    51,002 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Fonds des actionnaires
	-   23,000 
	-   29,792 
	-   24,798 
	-   18,885 
	-   11,972 
	-     4,392 
	      3,522 
	    11,435 
	    19,348 
	    27,262 
	    35,175 
	    43,088 
	    51,002 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Prêt directeur
	    25,000 
	    35,000 
	    45,000 
	    55,000 
	    55,000 
	    55,000 
	    55,000 
	    55,000 
	    55,000 
	    55,000 
	    55,000 
	    55,000 
	    55,000 

	Remboursements
	            -   
	            -   
	            -   
	            -   
	            -   
	-   10,000 
	-   10,000 
	-   20,000 
	-   30,000 
	-   40,000 
	-   45,000 
	-   50,000 
	-   55,000 

	Prêt net
	    25,000 
	    35,000 
	    45,000 
	    55,000 
	    55,000 
	    45,000 
	    45,000 
	    35,000 
	    25,000 
	    15,000 
	    10,000 
	      5,000 
	            -   

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Total
	      2,000 
	      5,208 
	    20,202 
	    36,115 
	    43,028 
	    40,608 
	    48,522 
	    46,435 
	    44,348 
	    42,262 
	    45,175 
	    48,088 
	    51,002 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


La principale originalité de PMC OILPRO est l’appui au personnel détaché dans les entreprises, qui bénéficie des conseils de l’équipe d’experts et de l’accès en ligne à un outil unique pour fiabiliser les diagnostics et le choix des solutions les plus efficaces.
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