Hedef Kitlenizi Ogrenmek igin 5 Pazarlama Stratejisi

Miisteri kisilikleri olusturun: Hedef kitlenizi kisilik ve ihtiyaca gore diizenlemek icin misteri kisiliklerini
kullanabilirsiniz. Bazi sirketler, farkli demografik 6zellikler igin pazarlamalarini gelistirmek igin
incelemelerden ve sosyal medya etkilesimlerinden veri toplayabilir.

Sosyal dinleme araglarini uygulayin: Sirketler, misterilerin markalari hakkinda sosyal medyada neler
soyledigini 6grenmek icin genellikle sosyal dinleme araclarini kullanir. Hedef demografinizin ihtiyaclari
hakkinda daha fazla bilgi edinebilmeniz ve pazarlamanizi buna gore ayarlayabilmeniz icin sosyal
dinleme yazilimi kullanarak belirli anahtar kelimeleri hedeflemeyi dlistiniin.

Reklamlarinizi kisisellestirin: Sirketler, reklamlari son derece kisisellestirerek insanlari reklamlara
dikkat etmeye ikna eder. Hedef kitlenizin bolimlerini daha iyi anlayabilmeniz icin bir pazarlama
denetimi yapmasi i¢in bir profesyonel kiralamayi diistintin.

Miisteri goériismeleri isteyin: Memnun musterilerle gériserek duygusal baglantilar olusturun ve hedef
kitleniz hakkinda daha fazla bilgi edinin. Onlari satin almaya neyin tesvik ettigini 6grenebilir ve
deneyimleri hakkinda bir referans yayinlamaya tesvik edebilirsiniz.

Analiz gergeklestirin: Analytics, sayfanizi kag¢ kisinin ziyaret ettigini, ortalama olarak ne kadar
kaldiklarini ve insanlarin ne siklikla satisa donlstiigiini Olgebilir. Geri donen ziyaretgilere odaklanan
stratejilerin sonuglarini kaydetmeyi diisiiniin, boylece insanlarin geri dénmesine ve satin almalarina
neyin neden oldugunu 6grenebilirsiniz.



