NENTROPY®-...SINDUDA UNA

HERRAMIENTA MUY PODEROSA
/ EN RETAIL QUE DISENAMOS PARA

QUIENES QUIEREN CAMBIAREL
MUNDO.

nentropy

OS SOLUTIONS



NENTROPY INTEGRA TALENTO Y
TECNOLOGIA PARA RETAIL

CON NENTROPY® ALCANZARA EL NUEVO NIVEL DE DESEMPENO
COMERCIAL QUE SIEMPRE HA BUSCADO. SUS DATOS AL ALCANCE DE
SUS DEDOS, AHORA SERA MUY SENCILLO TOMAR DECISIONES.

CONSTRUYA ESTRATEGIAS INCREIBLES, ESTABLEZCA OBJETIVOS,
ROMPA TENDENCIAS Y LLEGUE A TODOS SUS CONSUMIDORES DE
FORMAEFICIENTE. ELEVELAS CONVERSACIONES CON SUS
COMPRADORES.

INCREMENTE VENTAS, CONVIERTASE EN EL PROVEEDOR
INDISPENSABLE DE SUS SOCIOS MINORISTAS Y ALCANCE LA
RENTABILIDAD DESEADA EN POCAS SEMANAS.

LA TRANSFORMACION DIGITAL ES UNA NUEVA FORMA DE HACER LAS
COSAS, NENTROPY“ES LA CORRECTA FORMA DEHACERLAS COSAS

Solicite una demo via correo demo@ayaconsultores.mx

TODOS LOS DERECHOS RESERVADOS AYA_CONSULTORES SC - 2023
1 TODOS LOS DERECHOS RESERVADOS IMPULSORA DX SAPI DE CV - 2023
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Participacion por Formato

HIPERMERCADO SELECTO CHEDRAUI

Use los filtros de la parte superior del
tablero para llegar al maximo detalle de
sus consultas.
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KPI'S
PRINCIPALES  NIVE{ DE SERVICIO (FILL RATE)

Niveles y Dispersion de :
. . . Regresar a inicio k) Reporte de Inventarios
inventarios en tiempo

nentropy

real* Por retailer, por Familia de Distribucién de Inventario por Estado DDV por Articulo
BOLSA DE REMOLACHA MORADA NATURAL 1 kG [
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K] MORADA ADOBO SCSUPER PLAZA ECATEPEC 39 272 1 $109
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Mes [2021] BAELAPLAYA 20 143 1 3114
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Calcule su pedido
sugerido en tiempo real

Por retailer, por Familia de Productos, Por Linea de
Negocio (Marcas Comerciales y Marcas Propias), por
SKU, por Categoria.

Regresar a inicio Pedido Sugerido @ @ @

Retailer DDV Objetivo Lead Time

Pedido Sugerido por Articulo

nentropy

Articulo = Venta Promedio Ult 8 semanas Inventario On Hand DDV On Hand Total Pedido Sugerido
BOLSA DE REMOLACHA MORADA NATURAL 1 KG 4,208 7,419 12 23,383
BOLSA DE REMOLACHA MORADA NATURAL 400 G 4,174 11,294 19 19,092
BOLSA DE REMOLACHA MORADA LONCHEADO 500 G 2,700 8,256 21 12,043
BOLSA DE REMOLACHA MORADA PIMIENTA LIMON 500 G 2,157 7,109 23 8,947
BOLSA DE REMOLACHA MORADA MULTIGRANO 500G 1,579 6,383 28 5,992
BOLSA DE REMOLACHA MORADA MOSTAZA PIMIENTA 500 G 1,062 6,037 40 2,386
BOLSA DE REMOLACHA MORADA GUAJILLO 500 G 796 5,322 47 582
BOLSA DE REMOLACHA MORADA ADOBO CHIPOTLE 500 G 537 5,730 73 0
BOLSA DE REMOLACHA MORADA AJONJOLI 500 G 17 462 192 0
BOLSA DE REMOLACHA GIGANTE 500 G 0 20
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KPI'S
PRINCIPALES

MODELO PREDICTIVO DE VENTA
PERDIDA
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TABLERO TRADE MARKETING*
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No pierda ventas,
con el Modelo
Predictivo de Venta
Perdida.

Predicciones estimadas de Venta Cero,
Proximos agotados, Pérdida de Alcance
por articulo/tienda, Stockout por
articulo/tienda.

Descarga listado de tiendas con
incidencias con un solo clic.

Coordinacion de equipo de
mercadéo en tiempo real*

Por colaborador, por region o por ruta. De seguimiento
al desempefiio de su equipo de promotoria.

Dias de Inventario “ON Hand"”
Inventario “On Hand”
Venta Unidades por semana, por tienda, por SKU



INFORMACION EN LA PALMA DE SUS
TENEMOS UNA APP...
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CHAOS SOLUTIONS
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: Mario Pani 400 piso 1,
| Colonia Santa Fe

: Alcaldia Cuajimalpa

| CDMX - México

: CP 05348

|

I Tel +525562657114

: Whatsapp

|

: nentropy.net

| Solicite una demo via correo demo@ayaconsultores.mx

Todos los derechos reservados Impulsora DX SAPI de CV
Todos los derechos reservados AYA Consultores SC
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I Actualizacién de esta informacién enero 2023
|
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|

|

I nentropy® by Impulsora DX SAPI de CV & AYA Consultores SC
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
|
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“IT IS ALWAYS A GOOD IDEA FOR INDIVIDUALS AND
COMPANIES TO BUILD EXPERTISE IN AREAS THAT
COMPLEMENT THINGS THAT ARE GETTING CHEAP,
AND DATA, ALONG WITH COMPUTER POWERTO
CRUNCH IT, IS DEFINITELY GETTING CHEAP”

Hal Varian
PARTNERS CONSULTORES

5

AYA Consultores SC

PARTNERS TECNOLOGIA
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PARTNERS COMERCIALES

“ NielsenIQ
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