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Iteración # 1

¿Requieres de 
uno o más 

recursos clave 
para tu modelo de 

negocios?

¿Cómo te 
conocerá y 

evaluará, y cómo 
decidirá, comprará 
y recibirá soporte 

post-venta tu 
segmento de 

clientes?

¿Cuál es tu 
estructura de 

costes? 

¿Cuál será la 
forma en que tu 
modelo pretende 

financiarse y 
obtener ingresos?

¿Quiénes serán 
los partners clave 
en tu modelo de 

negocios?

¿Qué actividades 
son claves para 

que tu modelo de 
negocios 
funcione?

¿Qué ofrecerás a 
tu segmento de 

clientes? ¿De qué 
forma resolverás 
sus problemas?

¿Qué tipo de 
relación 

mantendrás con tu 
segmento de 

clientes?

¿A quién pretende 
servir tu modelo 

de negocios?

Zona de Ideas
¿CÓMO EMPEZAR?

Para USAR ESTA PLANTILLA, haz una 
COPIA: ve a Archivo y haz clic sobre 
Crear una copia.... Ahora tendrás tu 
versión editable en tu google drive.

Para otra alternativa online y gratuita: 
www.grow.digital 

Escríbenos: info@grow.digital
Descarga AQUÍ
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