


¿QUIENES SOMOS?
Somos una empresa con la motivación de contribuir  

 con el Desarrollo del tejido empresarial en Latinoamérica, 

atendiendo las necesidades de competitividad, sostenibilidad 

ambiental y responsabilidad social de las organizaciones a través

  de nuestras metodologías estandarizadas que generan impacto

 en la cadena de valor de nuestros clientes



NUESTRA HISTORIA

- Mejoramiento de Productividad 

Sector Plásticos.

-M ejoramiento de productividad 

en empresas del sector 

servicios y manufactura.

2016

Inicio de soporte en la ejecución

Modelo de Fortalecimiento y 

desarrollo de proveedores 

Grupo ISA.

2018

Implementación de proyecto de 

cierre de ciclo para materiales 

plásticos hacia el grupo Nutresa, 

grupo Éxito y Grupo Bios.

2019

Aliado para Colombia Productiva
en la ejecución del programa 
de Alianzas para la reactivación 
Sector Plásticos con enfoque en 
economía circular.

2022
INICIO GRUPO ISA ECONOMIA CIRCULAR

ALIANZA PARA LA 
REACTIVACIÓN 

SECTOR PLÁSTICO

600
PROYECTOS

Acompañados

3000
Toneladas

de Polietileno
se han evitado llevar al

relleno sanitario

400
Mas de

EMPRESAS
Atendidas



ALCANCE DE NUESTROS 

SERVICIOS 

EN COLOMBIA Y SURAMERICA

Medellin, Bogota, Barranquilla, Cali, 
Popayan, Manizales, Armenia y Bucaramanga

Peru, Ecuador, Bolivia, Brasil y Chile

¿QUE NOS HACE 

ÚNICOS?

PRACTICIDAD

Aplicabilidad de las 

herramientas

ACOMPAÑAMIENTO
INTEGRADO
PARA LA SOLUCIÓN 
DE PROBLEMAS

CERCANÍA CON
EL CLIENTE
Empatía con el cliente,
acompañamiento a 
la ejecución

Experiencia en los diferentes

sectores y capacidad de 

solucionar problemas.



NUESTRA PROPUESTA DE VALOR

En Indunnova conocemos su negocio entendemos sus necesidades y

trabajamos de la mano para construir un camino excepcional.

Apoyo de herramientas tecnológicas para la 
simplificación de procesos. (Transformación digital)

Asesoría directa y cercana con todos nuestros colaboradores,
con entrenamiento y capacitación para el sostenimiento de
los resultados.

5 $ de beneficio en su empresa por cada 1$ invertido 
en nuestra asesoría.



LINEAS DE INTERVENCIÓN

SOSTENIBILIDAD

Y ECONOMÍA 

CIRCULAR

MEJORA

DE 

PRODUCTIVIDAD

INNOVACIÓN

EN EL 

MODELO DE 

NEGOCIO TRANSFORMACIÓN

DIGITAL

GESTIÓN

COMERCIAL Y 

MERCADEO

DIRECCIONAMIENTO

ESTRATÉGICO



SOSTENIBILIDAD Y 
ECONOMÍA CIRCULAR

MÉTODO

IDENTIFICAR LA O
P

O
R
TU

N
ID

A
D

Identificar el 

   nivel de madurez 

            de la empresa

                  en la gestion 

                        sostenible de 

                              envases y 

                                 empaques

Planear la

implementación

completa del

modelo de 

economía 

circular en la

organización.

los objetivos de

aprovechamiento

de envases 

y empaques

Construir un modelo de 
sostenibilidad de economía 
circular en la organización

Validar de 

forma parcial

la aplicabilidad

  del modelo de

   económia 

     circular y el 

       impacto en 

         el reto de

           aprovechamiento 



MEJORA DE 
PRODUCTIVIDAD

Desarrollamos  herramientas de diferentes modelos de gestión de clase mundial.

Modelos De 

Control Y 

Seguimiento. (kpis)

Gestión de procesos
para la eliminación de
pérdidas en procesos
de manufactura y 
servicios.

Confiabilidad de 
activos. 
(Maquinaria y equipos)

Gestión de proyectos 
bajo estándares PMI 
(Project Management 
Institute)

Desarrollo de liderazgo 
con énfasis en 
autogestión.

Encadenamientos

productivos.

MEJORA
DE 

PRODUCTIVIDAD



INNOVACIÓN EN EL MODELO 
DE NEGOCIO

En INDUNNOVA trabajamos en compañía con nuestros clientes para diseñar 

estrategias de negocios que permitan capturar valor en nuevos segmentos o 

regiones mediante nuevos productos, procesos o formas de relacionamiento 

con clientes para asegurar la sostenibilidad de la empresa.



TRANSFORMACIÓN 

DIGITAL

HABILIDADES
DIGITALES

SOLUCIONES
DIGITALES

ASESORIAS 
PUNTUALES

ESTRATEGIA
 DIGITAL

ALCANCES



GESTIÓN 
COMERCIAL Y

MERCADEO

RECOLECCIÓN
DE INSUMOS1

Revisión Estratégica

Análisis de Mercadeo

Enfoque de Merca/arquetipo

CONSOLIDACIÓN2
Mega Objetivos

Ideación

Plan Comercial

Reconocimiento y 
compensación

SEGUIMIENTO3
Retroalimentacion al equipo
comercial.

Nuevas oportunidades

Fortalecimiento a la fuerza 

de venta

ESTRATEGIA DE MERCADEO4



NUESTROS CLIENTES
ALGUNOS DE 



MIGUEL RODRÍGUEZ
318 847 17 99


