AUTOMOTOR. LA EMPRESA LLEGARA A CIUDADES INTERMEDIAS

Mercedes-Benz quiere tener 53%

BOGOTA_ La situacion no esta fa-
cil para las empresas que ope-
ran en el segmento de autos de
lujo. De acuerdo con el @iltimo
reporte de Andemos, la varia-
cién de matriculasde autos nue-
vos de categorfa premium fue
de -21,4% de enero aagosto de
20186. En este sentido, sobresa-
lela firma que menos haya caf-
do en este lapso, que en este
caso, es Mercedes-Benz.

Laempresadeorigenaleman
reporté un decrecimiento de
12,6% en este periodo, pasé de
vender2.605 vehiculosa2.278,
si se comparan los primeros
ochomeses del afio pasado con
los del presente.

Con todo, la compafifa ha
mantenido su trono en el seg-
mento premium y espera au-
mentar mas su participaciéon en
elmercado. Héctor Corredor, di-
rectorgeneral dc Mercedes-Benz
Cars- Daimler Colombiy, hablé
con LR sobre estos ambiciosos
planes en medio de la crisis.

;Cudl hasidolaestrategiade
Mercedes-Benz para evitar caer
tanto como sus competidores
del segmento premium?

Estar siempre preparados
para asumir nuevos retos cada

dia, buscandonuevas propues-
tas e innovando para estar un
paso adelanle a pesar de la co-
yunturayde los posiblesriesgos
quesufralaindustria, sindejar-
nos alarmar.

$Quéestrategiastienen pla-
neadas paraseguirganandote-
rreno a los competidores?

A nivel de producto conti-
nuaremos ampliando y reno-
vando nuestro portafolio, ya
que somos la marca con mayo-
reslanzamientosanualesenlos
iltimos afnos. Seguiremos de-
mostrando que un Mercedes-
Benz puede ser asequible y que
hay uno para cada gusto, pla-
cery nccesidad.

También esperamos seguir
probando que un Mercedes-
Benz puede estar en cualquier
parte del territorio nacional y
robustecer muclio més nuestra
presenciaentoda Colombia, no
soloenlasciudadesprincipales
sino también en intermedias y
secundarias,

1Cémo esta Mercedes-8enz
Colombia frente a otros paises
de la region?

Mercedes-Benz es numcro
uno en varios paises de la re-

Agosto fue un mes dificil para Ia firma

informe de Andemos sobre las cifras ce matriculas cel sector

I | a sido'un ano diffcil parz Mercedes-B2nz, segln evidencié un

automotor hasta agosto. Fn &l octavo mes del ano, las ins-
cripe.cnes de vehiculos nueves de la marca sufrieton una calda ce -
22,5% frente 2l mismmo mes del ano anterior, pasando de 333 unida-
des a 238. Ante estc, Héctor Corredor, directer general de Merce
des-Benz, asegurd que zhora su estrategic s ‘centrar la atencion =n
los clientes, para que no se vean zfectados por esta situacion’.
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2.278 MATRICULAS

MERCEDES-8ENZ SE HAN REGISTRADO ENTRE ENERC Y AGOSTO I 2016.

gién. En Colombiatiene undes-
tacado comportamiento ya que
alcanza una participacién de
mercado, a cierre de agosto, del
53%. Ademas, ha mantenido por
cuatro afos su liderazgo en el
segmentopremium yha demos-
trado que a pesar de las dificul-
tades en una industria que cae,
el lider sigue siendo el que cac
menos. En ¢l pais present6 un
incremento de seis puntos de
participacion de mercado.

¢Cuanto esperancrecereste
afio?

De acuerdo a la situacion
econtmica que afronta el pais

yque cadasectornohatenidocl
mejor comportamiento, espe-
cialmente el automolor, nues-
tro objetivo este afio es crecer
tres puntos en participacion de
mercado. El aflo anterior creci-
mos al 12%, ganando siete pun-
Los en participacién, conlo que
llegamos a 50%.

:Quémodelosnuevosespe-
ran lanzar?

Proximamente cn Colombia
esperamos lanzar nuevos mo-
delos de los diferentes sub seg-
mentos como SUVs,iconosdela
marea, y modelos atractivos de
lamarcacomolos “dream cars”.




del mercado premium

(Cuédntos concesionarios y
centros de servicio tienen y
cudntos abrirén pronto?

Actualmente contamos con
17 vitrinas y 15 puntos de ser-
vicio al usuario. Sin embargo,
como mencioné anteriormente
esperamos ampliarmuchomas
nuestra presencia en toda Co-
lombia.

Este afio contamos con un
nuevo concesionario en Bogo-

tA que estamos seguros cumpli-
ra con todas las expectativas
de la marca y en equipo conti-
nuaremos creciendo.

;Cuales son los principales
factores que han influidoen la
caida de las ventas?

La coyuntura econémica ha
afectado basicamente las prin-
cipales actividades financieras
delpaisyel sectorautomotor no
es la excepcion. En este ano se
han visto reflejados los sinto-
mas que dejaronlos riesgos pre-
sentados en el 2015. Diferentes
factores como las tasas de cam-
bio, dificiles condiciones para
loscréditosyalzaenlastasasde
interés han afectado principal-
mente a todos los actores de la
industria en cierta medida.

;Cudles son los retos para
operar en el pais?

Hay que destacar
que el poten-
cial gue

tiene Colombia para seguir cre-
ciendo es muy amplio, porque
contamos con una tasa de moto-
rizacion menor que la de paises
similaresylasventasenrelacion
con el niimero de habitantes se
muestran bajas.

Asimismo, se hace necesaria
una renovacion del parque au-
tomotor gue cuenta con una
edzd promedio de 15 afios. El
espacio de crecimiento adn es
amplio, sin embargo para que
estas cifras aumenten es clave
el desarrollo de las ciudadesin-
termedias y zonas rurales.

Laempresaincursiondéen la
realizaciondebarcos, jquétan-
to se espera desarrollar este
segmento?

Seguramente en un futuro
cualquier ciudadano podra vi-
vir la experiencia de lujo y con-
fort de Mercedes-Benz desde un
automovil, un yate o un avién.
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“Las marcas premium tienen
que demostrar mayor calidad,
su valor diferencial, mayor
oportunidad de garantia y

‘costo-beneficio”.
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