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MODULO 1 - MIndSet de un vendedor de alto rendimiento &

o o L] r4 o 9 ABR
Principios de Exito en Ventas

FERAMEWORK: MILLID

& Framework: Million Dollar PIPELINE

@ ¢Coémo SER un profesional de ventas B2B de alto rendimiento?

@ ¢Como organizar proactivamente tu agenda para construir un
PIPELINE de +1M USD?

@ 10 Principios irrefutables del Exito en Ventas B2B

-

MODULO 2 - Planeacién y Sustentacién

Estratégica de Forecast 16 ABR

i @ Framework Estratégico para construir tu Plan de Forecast
| (QUE TIPO DE EMPRESA QUIERE B

TUSUNTA DIRECTIVA® @ Como disefnar un Plan de Forecast que garantice tus

OBJETIVO & LENGUAJE DE UNA JUNTA DIRECTIVA

@ resultados?
¢COmo conseguir el respaldo de tu cadena de valor para
S— — & cumplir tu cuota de ventas?
' ‘ @ Inteligencia y estrategia de mercados B2B
7 pasos para construir y ejecutar tu Plan de Forecast
(Explicados paso a paso)
Caso de estudio: Creacién de Plan de Forecast en directo

MODULO 3 - Planeacién Estratégica de Territorios 23 ABR

& Coémo segmentar tu mercado y encontrar territorios
comerciales prosperos

& Métodos modernos de investigacion de mercados con
inteligencia artificial

@ ¢Como crear una oferta de valor donde solo quepas tu?

@ <¢Como construir una estrategia de producto para tu territorio
comercial?

@ Estrategias para ganar influencia en tu territorio de ventas B2B

@ Softwares de ventas para asegurar tu cadena de valor de
ventas

@ Caso de estudio I: Segmentacion en directo de un territorio de
ventas B2B (Sales Intelligence)

@ Caso de estudio 2: Disefio de un plan de territorios para
empresa B2B

l FRAMEWORK: @ nnnnnnnn
TERRITORY PLANNING

PLANEACION DE UN TERRITORIO DE VENTAS ALINEACION ESTRATEGICA.
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MODULO 4 - Prospeccion Tradicional Automatizada

(Técnicas avanzadas) 30 ABR

& Cbmo crear un Plan de Prospeccidn que genere Millones de
Délares en PIPELINE

6 LAWS TO SCALE YOUR PIPELINE D @ Técnicas de prospeccion efectivas y probadas en
e i ; ; Latinoamérica
Rl (e B - — — P H i
ﬂ@ — = & Coémo los mejores vendedores B2B aprovechan cada minuto
o e = B _— de su dia
m%a = 9 & Estrategia 3x3x30 para mejorar tu efectividad con la
EEED e E ﬁ .2 .« .
prospeccion tradicional

o Disena tu arsenal de vendedor B2B rGpidamente usando
inteligencia artificial

@ Construye tu propio contact center para automatizar
llamadas en frio y seguimiento comercial

& Coémo construir un sistema de prospeccidon automatizado en
LinkedIn

@ Paso a paso para generar leads calificados con correos en
frio automatizados

MODULO 5 - Estrategias para Construir tu Sistema

. .. 7 MAY
Automatizado de Generacion de Leads B2B

@ Framework estratégico de una mdaquina de prospeccion B2B
& Fase 1: Lead Generation System
@ Fase 2: Deal Follow up Strategy

[ New 0e 00000

. ° TR.O.E
0 == =B & Fase 3: Care & Expand Revenue
. ot @ Estrategia de prospeccion: The Perpetual Sales Presentation Funnel
° @ Estrategia de prospeccion: Lead Qualification Funnel (VSL)

( Estrategia de prospeccion: Automated Consulting Funnel
@ Herramientas digitales para construir tu sistema de prospeccién B2B

MODULO 6 - Profundizacién: The Perpetual Sales

Presentation Funnel (Evergreen) 14 MAY

& Estructura de un sistema de prospeccion B2B tipo "The Perpetual
Sales Presentation Funnel”
& Planificacién y estrategia para generar 1 Millébn de ddlares en
& PIPELINE
@ Paso a Paso para construir "“The Perpetual Sales Presentation Funnel’
s ¢COmo construir una presentaciéon comercial EVERGREEN de muy
& alto impacto
Haz COPY + PASTE de nuestro mejor sistema de prospeccion B2B

I THE PERPETUAL SALES PRESENTATION FUNNEL e

(B

H |2
o o o
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MODULO 7 - Profundizacién: Lead Qualification Funnel (VSL) 21 MAY

@ Estructura de un sistema de prospeccion tipo
‘Lead Qualification Funnel”

@ Cbémo generar +1 Millon de dblares en PIPELINE con este
sistema de prospeccién

@ Paso a Paso para construir “The Lead Qualification Funnel”

@ Estrategia de calificacion de prospectos para conseguir Iras
reuniones de ventas muy calificadas

@ Estrategia VSL para conseguir agendamiento automdatico de
de Tras reuniones de ventas

& Haz COPY + PASTE de nuestro mejor sistema de prospeccion
B2B

DWRUENE  onig ra Post-digital

OE[O FH R

P W
FAsA w
« Hotlead

Marketing Qualified System

2 . .z . 28 MAY
MODULO 8 - Profundizacion: Automated Consulting Funnel

@ Estrategia de consultoria automatizada para expandir tu
influencia y autoridad comercial.

- \ ¢ @ 3 poderes psicolégicos de este sistema de prospeccion
8 & Estructura y componentes de un sistema de prospeccion tipo:
e f’e . "The Automated Consulting Funnel”
g gm omw |, ,,/“e = @ Ecosistema digital para implementar tu maquina de
°, generacion de Leads B2B

@ ¢Como generar citas bien calificadas y construir un PIPELINE de
+1 Millén de ddlares?

@ Haz COPY + PASTE de nuestro mejor sistema de prospeccion
B2B

MODULO 9 - Estrategias maestras para ganar el control

4 JUN
de la cuenta

@ Estrategia avanzada de calificacion de prospectos
enterprise (B2B)
@ ¢Como liderar exitosamente una primera reunion de
ventas y decidir quien califica para ser tu cliente?
@ Estrategias de entrada a una cuenta - "The Entry Strategy
Framework’
& Método WHD para expandir rGpidamente tu influencia
comercial dentro de una cuenta
. @ Tipos de compradores y estrategia para ganar el control
am— del proceso de ventas (desde el principio)
I @ ¢Como crear un plan estratégico de cuentas y conseguir
vender en equipo?
& Estrategias de flanqueo izquierdo y derecho
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One Million PIPELINE

18 25

ABRIL ABRIL

SESION MASTERMIND 1 SESION MASTERMIND 2

16 23

MAYO MAYO

SESION MASTERMIND 5 SESION MASTERMIND 6

2 0

MAYO MAYO

SESION MASTERMIND 3 SESION MASTERMIND 4

30 0
MAYO JUNIO

SESION MASTERMIND 7 SESION MASTERMIND 8

BONUS

Pertenecer a lista VIP de
empleo regional

Acceso a ofertas laborales de empresas que
normalmente estdn invirtiendo en desarrollar
su sistema de ventas.

Plataforma De Prospeccién B2B
“Ready to be Used”

Nuestro equipo técnico implementard e
instalard por ti +10 sistemas de prospeccion B2B
y te los entregard listos para ser adaptados a tu
propuesta de valor, empresa y productos

Entrenamiento: Strategic Sales
Accountability

Construye tu propio sistema de rendicién de
cuentas en todas las fases de tu embudo de
ventas y descubre como hacer una efectiva
rendicién de cuentas.

O One Million PIPELINE Audio Books

Los mejores resimenes de los libros mds TOP
en ventas, para que los tengas en tu
biblioteca personal.

Literalmente Horas de sabiduria condensadas
con lo mejor para tu crecimiento profesional.

Hemos Asegurado Una Alianza Exclusiva Con Harvard BPE.
UNA DE LAS UNIVERSIDADES MAS PRESTIGIOSAS DEL MUNDO.

{=| PIPELINE
) Busines:

T

CERTIFICATE

Santiago Ardila Sanchez

STRATEGIC PIPELINE GENERATION

i

A4
HARVARD %
ManageMenter

Certificado de finalizacién

SANTIAGO ARDILA SANCHEZ

ha completado con éxito el siguiente curso de
Harvard ManageMentor® |
S

Negociacién =
0303 2024 ol

ey S

‘HARVARD

ManageMentar

Una vez dentro del Bootcamp, serds formado con
las mismas herramientas que se utilizan en las
mejores escuelas de negocios del mundo, como
London Business School, el MIT, Columbia University,
Oxford, jy ahora, en nuestra Escuela de Negocios!

Este respaldo no solo enriquecerd tu experiencia en
el Bootcamp, sino que también elevard tu
aprendizaje a un nivel completamente nuevo.

Al finalizar el Bootcamp, entregaremos un certificado
de participaciéon con el cual podrdés diferenciar tu perfil
comercial en el mercado laboral
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I Sobre PIPELINE i, | o
BUSINESS SCHOOL

Para tener una facturacion predecible, es necesario
tener un sistema de generacion de leads predecible.

PIPELINE Business School es una institucion lider en la formacién especializada en
estrategias comerciales B2B y una consultora especializada en el disefio y construccion de
sistemas de ventas B2B.

Como parte de la alianza con Harvard BP, nuestra escuela se ha consolidado como un
referente en la generacién de PIPELINE efectiva y sostenible.

Nuestra metodologia se basa en la consecucidn de ingresos predecibles y consistentes en
el dmbito empresarial. Para lograr este objetivo, adoptamos un enfoque integral,
alejdndonos de la perspectiva convencional centrada solo en dreas o procesos de ventas.

En PIPELINE Business School, no solo ensefiamos teorig, sino que proporcionamos a nuestros
alumnos herramientas practicas, conocimientos tangibles y actualizados.

La alianza con Harvard nos permitié integrar las mejores prdacticas y recursos educativos
de nivel mundial en nuestros programas, ofreciendo a nuestros estudiantes una

experiencia Unica y que realmente tenga un impacto en su dia a dia.

Unete a nosotros y descubre como la generacién de PIPELINE de +de 1M de délares puede
ser la piedra angular de tu éxito en el mundo de los negocios B2B.

| Jorge Conde

TU ENTRENADOR DURANTE ESTE PROGRAMA

Jorge Conde es experto en creacion y conversion de
PIPELINE. Ha guiado a importantes companias en

Latinoamérica a crear y escalar su PIPELINEa las 7y 8
cifras, utilizando sistemas de prospeccién modernos.

Ha entrenado a +40.000 profesionales de ventas en el
continente y su impacto en el mundo empresarial ha

sido reconocido por FORBES, MiT, Business Insider, CIO

Times, etc.

"Tu éxito en venlas B2B estd determinado por tu
capacidad de creacion de PIPELINE"

COLOWBLA BUSINESS

Forbes INSIDER TIMES  GERENTE.COM

MEXICO
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SOBRE PIPELINE BUSINESS SCHOOL

Para tener una facturacioén predecible, es necesario
tener un sistema de generacion de leads predecible.

GLOBAL INFLUENCE LLC es una reconocida escuela de estrategia comercial
B2B y una firma de consultoria en disefio y construccion de sistemas de
ventas B2B.

Nuestra metodologia se fundamenta en conseguir facturacion predecible y
consistente en el negocio. Para conseguirlo, es necesario pensar en
términos de creacion de sistemas de ventas y desistir solo de pensar en
dreas de ventas o procesos de ventas.

Para construir un sistema de ventas, es hecesario asegurar que la
cadena de valor funcione con la estructura correcta.

JORGE CONDE

TU ENTRENADOR DURANTE ESTE PROGRAMA

Jorge Conde es experto en creaciony
conversion de PIPELINE. Ha guiado a
importantes compafias en Latinoamérica a
crear y escalar su PIPELINE a las 7 y 8 cifras,
utilizando sistemas de prospeccidon modernos.

Ha entrenado a +40.000 profesionales de
ventas en el continente y su impacto en el
mundo empresarial ha sido reconocido por
FORBES, MiT, Business Insider, CIO Times, etc.

"Tu éxito en ventas B2B estd determinado por tu
capacidad de creacién de PIPELINE®

BUSINESS

Forbeés INSIDER TIMES  GERENTE.COM

MEXICO

PIPELINE Business School (© Todos los derechos reservados @) www.pipelinebusinessschool.co



