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El Administrador

ace aproximadamente un afio, en
H estas fechas, fallecié mi padre,

un evento que marcé profunda-
mente la trayectoria de mi vida. Su au-
sencia continta dejando un vacio que
es imposible de llenar. Hay tantas cosas
que extraiio de él, desde su célida risa
hasta su sabiduria infinita.

Recuerdo con claridad el dia en
que se fue; aquel momento se grabd
en mi memoria como un punto de in-
flexion. Ademas de ser mi padre, era
mi mejor amigo, mi confidente y guia.
En este primer aniversario de su partida,
rindo homenaje a su memoria a través
de esta columna, deseando que su es-
piritu perdure en la forma en que vivo.

Reflexionando sobre el
tiempo que compartimos, me
doy cuenta de todas las expe-
riencias que me hubiese gusta-
do vivir junto a él. Sin embargo, de sus
legados més valiosos fue la forma que
queria ser recordado.

En vida, mi padre solia decir que,
al recordarlo, no nos centrdramos en
sus logros, sino en la persona bon-
dadosa y generosa que fue. Para él,
el verdadero sentido de la vida radi-
caba en las conexiones humanas que
establecemos, un principio que sigo
atesorando y aplicando en mi dia a dia,
como Presidente de SIRENTA.

Visita nuestro
sitio web:

sirenta.com
info@sirenta.com

5529215759

El suefio de ser propietario de uno
de nuestros departamentos es una
aspiracién compartida por muchos
de nuestros residentes. Sin embargo,
el camino hacia la adquisicidén de un
departamento puede estar lleno de
obstéaculos, especialmente para aque-
llos que buscan asegurar un crédito hi-
potecario. En este contexto, SIRENTA
ofrece una solucién innovadora que
facilita el proceso de compra para los
residentes que desean adquirir un de-
partamento propiedad de SIRENTA.
Esta solucién no solo aborda la pro-
blematica del ahorro para el enganche,
sino que también fomenta una cultura
de responsabilidad financiera y plani-
ficacién a largo plazo.

“EL VERDADERO SENTIDO DE LA EXISTENCIA RESIDE
EN LAS CONEXIONES HUMANAS QUE FORJAMOS.”

Uno de los principales desa-
fios que enfrentan los residentes de
SIRENTA es la capacidad de reunir el
enganche necesario para acceder a un
crédito hipotecario. El mercado actual
exige, en muchas ocasiones, un engan-
che minimo del 10% del precio de los
departamentos propiedad de SIRENTA.
Para muchas personas, esto representa
una barrera significativa, especialmen-
te cuando el ahorro acumulado no es
suficiente para cubrir este porcentaje.

Sin embargo, el perfil socioeconémico
de de los residentes de SIRENTA revela
que un gran numero de ellos tiene la
capacidad de acceder a créditos hipo-
tecarios. Sin embargo, el obstaculo del
enganche puede limitar notablemente
sus posibilidades de compra.

Es aqui donde SIRENTA se convier-
te en un aliado clave. SIRENTA permite
a sus residentes planificar la adquisi-
cion de su departamento a través de
la amortizacién mensual del engan-
che, mientras rentan su departamento.
Este enfoque presenta mdltiples bene-
ficios: no solo facilita la reuniéon del ca-
pital necesario para el enganche, sino
que también permite a los residentes
establecer un plan financiero claro y
a la medida, promoviendo la trans-
parencia y la seguridad en el proceso
de compra. Al finalizar el contrato de
renta, el residente tiene la opcién de li-
quidar su unidad con recursos propios
o mediante un crédito hipotecario, lo
cual otorga una flexibilidad invaluable.

En un mundo donde el acceso a la
vivienda propia se ha vuelto cada vez
mas desafiante, iniciativas como las
de SIRENTA son fundamentales para
facilitar el acceso a un hogar propio,
permitiendo que més personas puedan
cumplir con su suefio de ser propieta-
rios de su hogar.

Palabras maés, palabras menos,
probablemente mi padre es-
taria orgulloso al ver como en
SIRENTA hemos disefiado una
respuesta efectiva a las barreras

que enfrentan muchos de nuestros re-

sidentes en la adquisicion de un depar-
tamento. Al ofrecer flexibilidad en los
pagos y alternativas de pago viables,

SIRENTA no solo facilita la compra, sino

que también promueve una planifica-

cién financiera méas séliday una cultura
de inversién responsable, permitiendo
que el suefio de tener un hogar sea una

realidad accesible para sus residentes.
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