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El Administrador

omprar un departamento es un suefio an-

siado por muchas personas, una meta

que representa la posibilidad de construir
un hogar propio. Sin embargo, el camino hacia
la adquisicion de un departamento puede estar
pavimentado con obstaculos y temores. Es aqui
donde entra SIVENTA, una unidad de negocios de
SIRENTA, que se especializa en la venta de depar-
tamentos certificados, eliminando complicaciones
y pesadillas a lo largo del proceso de compra.

Desde su lanzamiento en 2016, SIRENTA ha
sido pionera en el desarrollo de proyectos residen-
ciales de alta calidad, ofreciendo un enfoque inno-
vador y profesional en la administracién de condo-
minios. Con el lanzamiento de SIVENTA, SiRENTA
pretende revolucionar el proceso de compra de de-
partamentos en México, llevando su compromiso
con la calidad y la transparencia al siguiente nivel.

Uno de los mayores temores al comprar un de-
partamento es la incertidumbre sobre su condicién
real. Sin embargo, la transparencia
es una piedra angular de SIRENTA.
Por lo tanto, SIVENTA aborda el
proceso de venta con transparen-
cia total. A diferencia de la opaci-
dad que a menudo caracteriza la
compraventa de un departamento
en México, SIVENTA proporciona
acceso completo a informes finan-
cieros y técnicos de cada condo-
minio donde se ubica cada uno
de sus departamentos en venta. Asimismo, los
compradores pueden revisar el historial de cada
departamento en venta, algo que rara vez se ofre-
ce en otras transacciones inmobiliarias similares.

Por encima de todo, la confianza es funda-
mental en una transaccién tan importante como
la compra de un departamento, y SIVENTA se
esfuerza por cultivarla en cada interaccién con
sus clientes. Este compromiso con la transpa-
rencia genera confianza entre los comprado-
res, quienes pueden estar tranquilos que estan
tomando una decisién informada y que estan
invirtiendo su dinero de una manera segura.

Uno de los aspectos mas destacados de SIVEN-
TA es su enfoque en la variedad y la calidad. Por lo
tanto, su oferta incluye departamentos de 1, 2y 3

Visita nuestro sitio web I :
info@sirenta.com -
55 2921 5759

recdmaras, con algunas opciones que se extienden
a unidades mas grandes. La diversidad del inven-
tario de SIVENTA permite que cada comprador en-
cuentre la opcién que mas se ajuste a sus necesida-
des y preferencias. Sin embargo, lo que realmente
distingue a SIVENTA es su compromiso con la cer-
tificacion de todos los departamentos a la venta.

SIVENTA cree firmemente en la calidad, y su
enfoque en ofrecer solo departamentos certifica-
dos refleja su compromiso con la satisfaccién de
sus clientes. En este sentido, todos los departa-
mentos de SIVENTA han pasado por un riguroso
proceso de inspeccion para garantizar la satisfac-
cién del cliente, lo que significa que no solo se esta
adquiriendo un espacio, sino también tranquilidad.

Es interesante sefialar que, aunque podria
pensarse que los departamentos nuevos son
siempre la mejor opcién, los departamentos que
ofrece SIVENTA a menudo superan a estos. Los
departamentos nuevos con frecuencia presentan

“SIVENTA NO SOLO VENDE DEPARTAMENTOS, TE OFRECE
CONFIANZA'Y TRANQUILIDAD, ALGO QUE HASTA AHORA
ERA DIFICIL DE ENCONTRAR EN LA COMPRA DE UN
DEPARTAMENTO PREVIAMENTE HABITADO”

vicios ocultos, problemas de calidad o inconve-
nientes que no siempre son evidentes al momento
de la compra. Por el contrario, los departamentos
de SIVENTA han sido cuidadosamente revisados
y mantenidos, lo que minimiza estos problemas.

En cada departamento en venta de SIVENTA
se han atendido los detalles que a menudo se pa-
san por alto en la construccién de un departamen-
to usado, nuevo o en pre-venta, lo que otorga a los
compradores la tranquilidad de saber que estan
invirtiendo en una propiedad que se encuentra en
Sptimas condiciones. Ademas, los compradores
tienen la opcién de realizar una inspeccién inde-
pendiente, lo que afiade otro nivel de seguridad

antes de finalizar la compra. Sin embargo, para pro-
teger a sus clientes, cada departamento de SIVEN-
TA viene respaldado con una garantia limitada de
12 meses, asi como un plan de asistencia en man-
tenimiento preventivo durante el mismo periodo.
Esto dltimo da a los compradores la tranquilidad
de que, en caso de que surja algin inconvenien-
te, tienen el respaldo de SIVENTA para resolverlo.

Afortunadamente, el proceso de compra
en SIVENTA es agil y accesible. Los potenciales
compradores comienzan explorando el inven-
tario disponible en su portal web (www.siventa.
com), donde pueden seleccionar el departamen-
to adecuado segln sus gustos y necesidades.
Una vez que han hecho su eleccién, un asesor
de SIVENTA acompafia al comprador en cada
paso del proceso, ayudando a reunir toda la do-
cumentacién necesaria y asegurando que no haya
sorpresas desagradables. Esta orientacién perso-
nalizada hace que la experiencia sea fluida y sin
estrés, permitiendo a los compradores concen-
trarse en la emocion de encontrar su nuevo hogar.

Durante el proceso de compra, el objetivo de
SIVENTA es ser un aliado clave de sus clientes en
la compra de un departamento, ofreciendo no solo
departamentos, sino también seguridad y confian-
za en cada paso del proceso. Con su enfoque en la
calidad, la transparencia y el servicio al cliente, Si-
VENTA estd comprometida a transformar el suefio
de adquirir un departamento en una realidad, sin
complicaciones. Asi que, si deseas comprar un de-
partamento, SIVENTA es el socio ideal que hara de
este proceso una experiencia gratificante y exitosa.

Si fuera poco ofrecer una experiencia de com-
pra segura y confiable, los precios de SIVENTA
son justos, claros y competitivos, lo que asegura
que cada compra sea una inversion, sin sorpresas
desagradables. Con SIVENTA, adquirir un depar-
tamento ya no tiene que ser una pesadilla. Al con-
trario, es un paso firme, en la direccién correcta,
y el inicio de una nueva etapa sin complicaciones
en la vida de sus clientes. Ademas, cuando un
cliente de SIVENTA requiere finan-
ciamiento para realizar la compra,
SIVENTA trabaja con varias institu-
ciones financieras para proporcio-
nar soluciones de financiamiento
competitivas y personalizables a
las necesidades de sus clientes.

Palabras mas, palabras menos,
comprar un departamento es un
suefio para muchas personas. Sin

embargo, la realidad del mercado inmobiliario
mexicano puede convertir esa ilusion en una pesa-
dilla repleta de complicaciones, dudas y sorpresas
desagradables. En este contexto, SIVENTA se dis-
tingue como una opcién confiable y accesible, per-
mitiendo a sus clientes realizar su suefio de adquirir
un departamento con confianza y sin sobresaltos.
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Roberto Ordorica es Director General de ALIGNMEX Real Estate Capital,
empresa propietaria de SIRENTA, una de las principales compafnias de vivienda
en renta en México. El Sr. Ordorica es un profesional con una sélida trayectoria

y mas de 30 anos de experiencia practica en finanzas inmobiliarias, inversiones
y gestién de inversiones. Es un excelente gestor de riesgos y un ejecutivo de
clase mundial, muy reconocido por su juicio e integridad.




