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omprar un par de zapatos sin pro-

bartelos es arriesgado. No es lo

mismo cuando mi esposa compra
un par de zapatos y se los prueba que
cuando no se los prueba. Cuando no se
los prueba es comin descubrir que no
son cémodos, que aprietan o que sim-
plemente no son su estilo. Lo mismo se
puede aplicar a muchas otras compras
importantes en nuestra vida, desde
un auto hasta un departamento. Pero,
iqué pasa cuando la posibilidad de pro-
bar lo que estas a punto de comprar no
estd al alcance de tus manos?

En el &mbito inmobiliario, muchas
personas se encuentran en esta situa-
cién. En el mercado mexicano, por ejem-
plo, es comuln que las personas compren
departamentos en preventa o opten
por departamentos usados.
En estas transacciones, la
decisién se basa en una se-
rie de factores que, aunque
pueden parecer atractivos, a
menudo estan llenos de in-
certidumbre.

Al comprar un departamento en
preventa, a menudo te seducen con la
idea de adquirir un espacio nuevo, con
amenidades de ensuefio. Te muestran
maquetas brillantes, planos artisticamen-
te disefiados y quizés hasta un recorrido
virtual. Sin embargo, la realidad es que lo
que realmente adquieres son promesas.
Promesas de un disefio moderno que
puede no concretarse, de una entrega
en un plazo que a menudo se extiende
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indefinidamente o, incluso, de caracte-
risticas que pueden no cumplir con tus
expectativas al final del proceso. Es un
juego de la esperanza que puede llevar
a decepciones, y a veces, a un gasto sig-
nificativo de dinero y tiempo.

Por otro lado, al comprar un depar-
tamento usado, optas por lo tangible.
Lo que ves es lo que obtienes, o al me-
nos asi deberia ser. Sin embargo, hay un
gran pero. Muchas veces, lo que ves no
es realmente lo que deseas. Las foto-
grafias pueden estar alteradas, el man-
tenimiento puede haber sido deficiente,
o tal vez la ubicacién no es tan ideal
como pensabas. Sin una experiencia
previa de vida en ese lugar, te arriesgas
a invertir en un ambiente que podria no
ser el ideal para tiy tu familia.

“AL CONSIDERAR LA INVERSION EN UN DEPARTAMENTO,
CON SiVENTA ES POSIBLE TENER LA SEGURIDAD DE QUE,
EFECTIVAMENTE, SE ESTA ELIGIENDO UN LUGAR QUE SE

SIENTE COMO UN VERDADERO HOGAR”

Frente a este panorama, surge
SIVENTA, una propuesta innovadora que
revoluciona la forma en que compramos
departamentos. Imagina poder vivir en
un departamento antes de tomar la deci-
sion de compra. No més decisiones apre-
suradas, no més dudas que te acechan
mientras te tomas el café por la mafiana
en un nuevo espacio que apenas cono-
ces. Con SIVENTA, tienes la oportunidad
de rentar, vivir la experiencia, y si es lo

que te gusta, entonces tomar la decision
de comprar. Esto transforma por com-
pleto el proceso de compra.

Al elegir rentar primero, puedes
probar el departamento en todos sus
aspectos: la luz natural que entra cada
manana, el ruido de la calle, la comodi-
dad de los espacios y, lo més importan-
te, cdmo te sientes al llegar a tu hogar
todos los dias. La posibilidad de vivir en
un lugar antes de comprarlo te da una
claridad que es esencial, especialmen-
te cuando se trata de una inversidn tan
importante.

La l6gica detras de la propuesta de
SIVENTA es algo que todos conocemos
en nuestra vida diaria: antes de inver-
tir en algo costoso, es vital asegurarse
de que se ajusta a tus necesidades y
expectativas. Cuando compras zapatos,
te niegas a salir de la tienda sin haber
determinado si realmente son los que te
acompanfaran en cada paso. lgualmente,
al adquirir un auto, quieres saber cémo
se siente al manejo, cémo responde ante
diferentes situaciones y cémo es real-
mente viajas con tu familia.

Por eso, en el mundo de los departa-
mentos, poder vivir en un espacio antes
de decidir comprar es un avance monu-
mental. Ademas de ofrecer tranquilidad
en una decisién que impactara tu estilo
de vida, esta opcién promueve una com-
pra mas informada y responsable.

Palabras més, palabras me-
nos, vivir en un departamento
antes de comprarlo es, sin duda,
un avance sin precedente en el
sector inmobiliario mexicano.
Nos recuerda que, al igual que
los zapatos y los autos, hay ne-
cesidades y deseos que deben
ser experimentados antes de gastar
una cantidad considerable de dinero.
SIVENTA te permite tomar una decisién
informada y con confianza, asegurando
que, al final del dia, el lugar que elijas sea
verdaderamente el hogar que has sofa-
do. Asi que, jpor qué no probarlo antes
de comprarlo? En un mundo donde mu-
chas compras son impulsivas, esta es una
opcién que vale la pena considerar. @
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