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El Administrador

n la columna de este mes, ex-

ploramos un tema importante

para aquellos que buscan inver-
tir en un departamento en México:
la diferencia entre departamentos
certificados y departamentos de mar-
ca, mejor conocidos como “branded
apartments”.

Como Presidente de SIRENTA,
siempre he defendido la importan-
cia de la calidad y la transparencia
en la compra de un departamento.
Los departamentos certificados
ofrecen precisamente eso: una
garantia de que la propiedad
cumple con estandares rigu-
rosos y que ha sido sometida a
inspecciones exhaustivas.

Estas inspecciones son fun-
damentales, ya que aseguran que no
haya defectos ocultos que puedan
generar problemas a largo plazo para
el comprador. Esto proporciona una
gran tranquilidad, sabiendo que la
integridad y la habitabilidad del de-
partamento estan garantizadas.

Ademss, los departamentos cer-
tificados suelen implicar menores cos-
tos de mantenimiento a largo plazo.
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Al evitar sorpresas desagradables
y contar con construccion de calidad y
planes de mantenimiento preventivo
y mantenimiento mayor, se reducen
las posibilidades de reparaciones
inesperadas y/o costosas en el futuro.

Ahora, analicemos la otra cara de
la moneda: los "branded apartments”
o departamentos de marca. Si bien
es cierto que estos pueden resultar
atractivos por sunombre y suimagen
de lujo, es importante ser cautelosos.

“LA INVERSION EN UN

DEPARTAMENTO CERTIFICADO ES
UNA INVERSION PRUDENTE QUE
OFRECE VALOR REAL Y DURADERO”

En nuestra experiencia, hemos
observado que los departamentos
de marca a menudo inflan sus precios
gracias a su atractivo de marketing.
Sin embargo, este precio no siempre
se traduce en una garantia de calidad
superior.

Es posible que ofrezcan ame-
nidades de lujo y disefios estéticos
atractivos, pero a veces esto se logra

sacrificando el valor a largo plazo y
la confiabilidad de la construccién.
Puede que la fachada sea deslum-
brante, pero ;qué hay de la estructura
y los materiales utilizados?

Es crucial preguntarse si el pres-
tigio de la marca justifica el costo adi-
cional, especialmente si no se tienen
garantias sobre la durabilidad y la
calidad de la propiedad. Un nombre
reconocido no siempre es sindnimo
de una inversion inteligente.

En resumen, y como he argumen-
tado en "El Administrador" a lo largo
de los afios, los departamentos cer-
tificados representan una eleccidn
inteligente para los compradores de
departamentos en México, especial-
mente en un mercado competitivo
como el de Bosque Real.

Sus ventajas inherentes, basadas
en la calidad duradera, brindan ga-
rantias esenciales que mejoran tanto
el valor como la satisfaccién del com-
prador. Al optar por un departamen-
to certificado, se estd invirtiendo en
tranquilidad y seguridad a largo plazo.

La certificacién no es solo
un sello, sino una garantia de
que la propiedad ha sido cons-
truida y sobre todo mantenida
segun los més altos estandares.
Esto se traduce en una mayor
confianza y una menor proba-
bilidad de enfrentar problemas cos-
tosos en el futuro.

Palabras més, palabras menos,
al tomar una decisién de compra,
recomiendo considerar los benefi-
cios de un departamento certificado.
Es una inversion prudente que ofrece
valor real y duradero. @
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