Altyapi tamam, simdi isi bilyiitme zamani

- Uydu haberlesme ve uzak mesafe telefon
hizmeti sunan Bosphocom, altyapiyi
olusturmakla gecirdigi 2006 yilinin ardindan, bu
yap1y1 optimum seviyede kullanmay1 planliyor.

Selin Kaiman

Sirketlere uydu haberlesme hizmet-
ler1 sunan Bosphocom, 2006 yilin1 alt-
yapisini, teknik ekipmani ve insan kay-
naklarini giliclendirerek gecirdi. Uydu
haberlesme hizmetlerinin yani sira,
gectigimiz yil aldiga C tipi lisans ile
uzak mesafe telefon hizmeti de sunma-
ya baglayan sirket, 2007 y1 her iki alan-
da da atilim yapacagi bir yil olarak ko-
numlandirmigs durumda. Bosphocom,
2005 yilinda uydu iletisim sektoriinde
faaliyet gosteren Almanya merkezli
NDSatcom 1le kurdugu ortaklik ¢erce-
vesinde sirketin servis saglayici kimli-
g1n1 kullanarak pazardaki etkinligini de
artirmay1 amacliyor. Bosphocom Genel
Miidiirii Kerem Resuloglu, Telekomii-
nikasyon Kurumu’ndan, uydu haber-
lesme ve uzak mesafe telefon hizmetle-
r1 1¢in 1ki1 adet lisans aldiklarini ve bu
cercevede hizmetlerimi siirdiirdiiklerini
soyledi. 2004 yilinda kurulan sirketin,
bir yil sonra NDSatcom ile yaptig1 or-
taklik cercevesinde faaliyetlerini hiz-
landirdigini aktaran Kerem Resuloglu,
C tip1 lisansin sirkete yeni bir boyut ka-
zandirdigimi vurguladi. C tipi lisansi
2006 yili 1cinde aldiklann ic¢in
UMTH 1n sirket cirosunda yiizde 30
dolayinda bir paya sahip oldugunu soy-
leyen Resuloglu, bu rakami 2007 yih
icindeki faaliyetleriyle artiracaklarini
ifade etti. Resuloglu soyle devam etti:
2006 ticari olarak 1yi bir yil oldu. 2.5
milyon dolarhik bir ciro elde ettik.
UMTH’1n pay1 12 aylik siire diisiiniil-
diigiinde yok denecek kadar azd.
2006’ nin biiyiik boéliimii iddiali oldu-
gumuz altyapiyr olusturmakla gecti,
2007°de beklentimiz ticari olarak bu ci-
royu yukari cekmek. UMTH taki faali-
yetlerimizi fazlasiyla gerceklestirecek
bir potansiyel oldugunu diisiiniiyoruz.
Gectigimiz yihi altyapimizi hem teknik
ekipman, hem know-how hem de insan
kaynaklar1 anlaminda olusturduk.
2007°y1 de bu yapiy:1 optimum seviye-
de kullanmaya baslayacagimiz bir yil
olarak planladik.”

Ucuz fiyat politikas! yok

UMTH sektoriiniin Tiirk Telekom’un
acikladig: yeni tarifeler sonrasinda daha
zor giinler yasayacagl yoniindeki goriis-
lere katilmadigini1 belirten Resuloglu, bu
tarifelerin Mart’tan itibaren gecerli ola-
cagini ve bu siireci yasamadan olumsuz
degerlendirmeler yapilmamasini gerekti-
gin1 savundu. “Tim diinyada telekom
hizmetlerinin serbestlesmesinden sonra

ortaya ¢ikan bir goriintii var. Bizler gibi
alternatif telekom operatorlerinin gerek
birbirleriyle, gerekse daha ¢nce devlet
elinde olan lokal telekom sirketleriyle
kaliteden ziyade fiyat yoniinde bir reka-
bete girmeleri. Bosphocom olarak bunun
disinda kalmak istiyoruz. Kalitemizi

yiikselttik, belirli bir diizeyde tutuyoruz.
En ucuz fiyati verecegiz gibi iddiamiz
yok, en kalitel1 goriismeyi saglayacagiz”
diyen Resuloglu, UMTH lisans1 almis
sirketlerin TT nin yillar boyu biiyiik
yatirnmlarla kurdugu, her eve kadar
giden kablonun benzeri bir agi kisa
surede kurmasinin miimkiin olmadigin
soyledi. Bosphocom olarak ortaklar:
NDSatcom’un iirettigi cihazlarn kullan-
diklarina vurgu yapan Kerem Resuloglu,
bunun da beraberinde kalite ve hizmet
stirekliligi getirdigini sozlerine ekledi.
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Bosphocom Genel Midiirii Kerem Resuloglu,
NDSatcom ile yaptiklan ortaklik cercevesinde
faaliyetlerini hizlandirdiklarim soyledi.



