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EB0K) SERIE HAGALO USTED MISMO

CONSEGUIR
FINANCIAMIENTO

De Proyecto Técnico a Propuesta Financiable
— Tienes el proyecto, pero no sabes convertirlo en
propuesta.

De Propuesta Financiable a Propuesta Competitiva
— Tienes la propuesta, pero necesitas competir mejor.

Del Paper a la Propuesta Financiable
— Tienes conocimiento, pero no sabes convertirlo en
proyecto.

Grant Writing + Storytelling
— Tienes una buena causa, pero no sabes comunicarla
estratégicamente.

Maés alla del Fundraising
— Estds buscando fondos de manera reactiva.

R
<

DEMOSTRAR
VALOR

ROI Social: Impacto x Délar
— Puedes reportar gasto y actividades, pero no valor
por inversion.

Evaluacion de Impacto
— Puedes demostrar ejecucién, pero no necesariamente
cambio.

Evaluacion de Medio Término
— Necesitas evidencia para corregir antes de que sea
demasiado tarde.



PROTEGER EL
FINANCIAMIENTO

Compliance 1: Documentar sin Improvisar
— La evidencia existe, pero estd dispersa.

Compliance 2: Gobernar el Cumplimiento
— El cumplimiento depende demasiado de personas'y
controles informales.

CONSTRUIR
PROYECTOS Y
CAPITALIZARLOS

Teoria de Cambio & Marco Légico

— Tus herramientas de disefio no cuentan una misma
historia.

Informe Final
— Tu proyecto termina, pero no estds convirtiendo sus
resultados en capital para el siguiente financiamiento.



ONE- PAGER :Qué puedes lograr con este e-book?

Pasards de explicar una idea técnica a presentar
una propuesta que un donante pueda entender,
evaluar y considerar financiable.

DE PROYECTO

TECNICO Para quienes tienen una idea
v o —— <,  técnica, un proyecto o una
/\{ iniciativa, pero necesitan
A""PROPUESTA convertirla en una propuesta

FINANCIA.BLE

clara, coherente vy lista para

== a3 adaptar a una convocatoria.

L © oco

Dolor que resuelve:

Muchas  buenas ideas no V9%
consiguen financiamiento porque
estdn escritas como proyectos
tecnicos, no como propuestas
financiables.

Lo que lograras:

Construir una propuesta con
problema claro, evidencia, teoria del
cambio, actividades, indicadores,
presupuesto, sostenibilidad y

lenguaje de donante.
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ONE- PAGER ¢Qué puedes lograr con este e-book?

Pasards de tener una propuesta correcta a una

E-book * Serie Hégalo Usted Mismo

propuesta mejor preparada para competir.

DE PROPUESTA
FINANCIABLE

@
L
A

Para quienes ya tienen una

propuesta escrita, pero

quieren fortalecerla antes

de enviarla a un donante
especifico.

Dolor que resuelve:

Muchas propuestas no pierden
porque estén mal formuladas. > -
Pierden porque no compiten | <=

con suficiente fuerza. -

Lo que lograras:

L4

Alinear tu propuesta con las prioridades
del donante, fortalecer outcomes,
mejorar evidencia, afinar el argumento
central, revisar criterios de evaluacién y
hacerla mas clara, persuasiva y
competitiva.

https://grantwriter-lab.com/e-books-esp




ONE- PAGER :Qué puedes lograr con este e-book?

Pasards de reportar actividades a tener una
conversacion donor-grade sobre outcomes,
costos, evidencia y valor social.

E-book * Serie Higalo Usted Mismo

~ ROISGCIAL

Impacto por Délar en la

— Implementacién — | PG rd OrgdniZGCioneS que

necesitan explicar a

donantes qué cambid con los

recursos invertidos y cudnto

Implementacién guiada de un sistema "impacto por délar”
(cost per outcome) y convertirlo en plezas denor-read

costd producir ese cambio.

Dolor que resuelve:

Muchas organizaciones generan
resultados reales, pero no pueden
explicar con claridad el costo por
outcome o el valor social producido
por cada ddlar invertido.

Lo que lograras:

Construir un sistema minimo viable de
ROI Social con outcome principal,
indicador donor-grade, cdlculo de costo
por outcome, evidencia, supuestos,
dashboard, assets para donantes y plan

de sostenimiento.

https://grantwriter-lab.com/e-books-esp



ONE- PAGER ¢Qué puedes lograr con este e-book?

Pasards de decir “quiero investigar este tema” a

A explicar qué problema existe, a quién afecta, qué
= g cambio propones y por qué vale la pena financiarlo.
DEL PAPERA LA i il i
PROPUESTA

—  FINANCIABLE@

Para investigadores, a

T R B

SRR

\_+ Propuesta Financiable %ﬁ

Lo que lograras:

Transformar una idea académica en
un dossier de proyecto financiable,
con problema, evidencia, teoria del
cambio, indicadores, presupuesto,

sostenibilidad y pitch.

https://grantwriter-lab.com/e-books-esp




ONE- PAGER ¢Qué puedes lograr con este e-book?

Pasards de “tenemos una buena causa” a “tenemos
una propuesta clara, coherente y lista para
adaptar”.

GRANTWRITING +
STORYTELLING  Para organizaciones sociales,

fundaciones, ONGs, consultores
y equipos de impacto que

necesitan convertir una buena

HABILIDADES DE GRANTWRITING +

causa en una propuesta base
clara, humana y financiable.

Dolor que resuelve: L

Tener una buena causa no es THE pU!WER
suficiente. Muchas ideas valiosas OF
no consiguen apoyo porgque no STORYTELLING

estdn bien formuladas ni bien

contadas.

Lo que lograras:
Construir una propuesta base con
problema financiable, historia

estratégica, evidencia, cadena de

coherencia, borrador en blogques,

adaptaciodn inicial al donante y pitch.

https://grantwriter-lab.com/e-books-esp



ONE- PAGER :0Qué puedes lograr con este e-book?

Pasards de correr detrds de convocatorias a

I i . )
@ trabajar con una estrategia organizada para

MAS ALLA DEL sostener tu misién en el fiempo.
— FUNDRAISINGg

S Para organizaciones sociales
“Zmimse2" que quieren dejar de buscar
vowzsnZ 3 @ | fondos de forma reactiva y
g g ) _ construir una estrategia

16 % == sostenible de movilizacién de

recursos.

Dolor que resuelve:

Muchas organizaciones dependen de
pocos donantes, aplican a

convocatorias a Ultima hora y no
tienen un sistema claro para conseguir|
recursos de forma continua.

* | Lo que lograras:

£ = Construir un sistema de movilizacion
| de recursos con diagndstico, mapa de
donantes, pipeline, matriz Go/No-Go,
propuesta de valor institucional,
i materiales de contacto, estrategia de
| diversificacién y plan anual.

https://grantwriter-lab.com/e-books-esp




ONE- PAGER :0Qué puedes lograr con este e-book?

Pasards de ejecutar a ciegas a tomar

I . . i i )
@ decisiones con evidencia para mejorar la

EVALUACION DE segunda mitad del proyecto.

MEDIO TERMINO : ,
COMO CORREGIR EL RUMBO DE TU PROYECTO PG rd eqU|pOS que eSTGn d

ANTES DE QUE SEA DEMASIADO TARDE

mitad de un proyecto y
necesitan saber qué estd
funcionando, qué no y qué
deben corregir mientras
todavia hay tiempo.

Dolor que resuelve: i
Muchas organizaciones llegan a
la mitad del proyecto sin
evidencia suficiente para saber si®. -
van bien o qué ajustes deben 3
hacer.

0‘3‘“’
Lo que lograras:

\ 7 \ Disofiar una evaluacién de medio

A / + -\_- término util y accionable, con

preguntas evaluativas, criterios,

KSSESSMEN_J términos de referencia, plan de

/ ’\ ______recoleccién, matriz de hallazgos,
RESULT
==

- = . y plan de accién.

h

@)

ANALYSIS https://grantwriter-lab.com/e-books-esp



ONE- PAGER :0Qué puedes lograr con este e-book?

Pasards de decir “hicimos muchas
actividades” a demostrar qué cambid, cémo

- EVALUACION lo sabes y qué evidencia lo respalda.
~— DEIMPACT®

SIN IMPROVISAR

Cdma medir e cambio real en tus proyectos —
¥ dumostrirsalo & quinn los financia.

1
Lab E-book + Serie Hagalo Usted Mismo

[

Para organizaciones que

‘| TAELERO DE IMPACTO |

S JKe J W cjecutan proyectos

Resultados

financiados y necesitan

&

demostrar qué cambid

gracias a su intervencion.

Dolor que resuelve:
Muchas organizaciones reportan
actividades, pero no siempre
pueden demostrar resultados
reales con evidencia.

Lo que lograras:
Instalar un sistema bdsico de

i evaluacién de impacto con teoria de
T‘ cambio, indicadores, linea base,

“i instrumentos, protocolo de
recoleccidn, andlisis de hallazgos,
reportes y plan de aprendizaje.

https://grantwriter-lab.com/e-books-esp



ONE- PAGER :0Qué puedes lograr con este e-book?

Pasards de buscar documentos cuando los

: piden a dejar evidencia desde el inicio.

Compliance 1:

-~ DOCUMENTAR
SINIMPROVISAR

Para organizaciones, equipos
de proyecto, dreas financieras,
responsables MEL y
coordinadores que necesitan
ordenar la rendicion de cuentas
——Ml de un proyecto financiado.

BESUATADOS

Dolor que resuelve: ' e

Muchos proyectos hacen buen

trabajo, pero tienen dificultades para |

demostrarlo porque documentos,
gastos, compras, evidencias y
reportes no estdn conectados.

Lo que lograras:

Instalar un sistema audit-ready con

repositorio documental, control

financiero, checklist de gastos,

politica de compras, matriz MEL Lite,
reporte coherente, auditoria

simulada y matriz de brechas.

__ COMPLIANCE

™

%

https://grantwriter-lab.com/e-books-esp



ONE- PAGER
dh
Lab E-book - Serie Hégalo Usted Mismo

Compliance 2:
GOBERNAR el
Cumplimiento

- y ANTICIPAR Riesgos

ixtamna inatitucional de compliance ¥ riesgos para
arganizaciones que buscin crecer

[ [ OBERMANTA i cance
O @ @ | @
5] Fortalece lu ceganitciin ¥ cumgle con Las mepred prbcticas

Dolor que resuelve:

Muchas

rdpido que sus sistemas internos.

Tienen  buenos

comprometidos y experiencia en campo, \
pero su compliance institucional depende

de personas clave, documentos dispersos J

y controles informales.

organizaciones

proyectos,

¢Qué puedes lograr con este e-book?

Construirds un sistema institucional donor-ready
para demostrar cémo tu organizacién gobierna,
controla riesgos y monitorea su portafolio.

Para organizaciones que ya gestionan
proyectos financiados y necesitan
fortalecer su gobernanza institucional.

Pasards de tener politicas, controles y
riesgos dispersos a contar con un
sistema institucional de compliance,
gobernanza y gestidn de riesgos que
cualquier financiador, consejo directivo
o auditor puede revisar y entender.

crecen mas

 REGULATIONS

© RULES-LAW
REQUIREMENTS
COMPLIANCE
STANDARDS

equipos

. TRANSPARENCY
POLICIES

Lo que lograras:

Pasards de tener politicas y controles
dispersos a contar con un sistema
institucional verificable, presentable a
financiadores, consejos y auditores.

No es tener politicas en papel.
Es tener un sistema que funciona — y
que cualquier financiador puede

verificar.
https://grantwriter-lab.com/e-books-esp



ONE- PAGER ¢Qué puedes lograr con este e-book?

Pasards de rellenar la Teoria de Cambio y el Marco
Légico como formularios temidos a usarlos como lo

I : . . ~
) que son: tus dos mejores herramientas para disefiar

—y defender— un proyecto financiable.
TEORIA DE CAMBIO
& MARCO LOGICO &

LA GUWA DEFINITIVA Para quienes cada convocatoria

e les exige una Teoria de Cambio y
‘W’ ’ o | .

( ) un Marco Légico, y los entregan sin
estar seguros de que cuenten el

mismo proyecto —ni de poder
defenderlos si el  donante
pregunta.

CRETIErC eI
Dolor que resuelve:

Muchas propuestas se caen en evaluacion
porque su Teoria de Cambio es un
diagrama con flechas que nadie puede
explicar y su Marco Ldgico es una matriz
copiaoda de ofra propuesta. Dos |
documentos, dos historias distintas, cero |

credibilidad.

Lo que lograras:

_ > Construir  una  Teoria de Cambio
defendible (con supuestos reales vy
evidencia), un Marco Légico coherente
(con  indicadores  que  puedes
demostrar y metas que puedes
cumplir) y el puente entre ambos: un
solo argumento contado en dos vias.

https://grantwriter-lab.com/e-books-esp




ONE- PAGER :0Qué puedes lograr con este e-book?

Pasards de escribir informes que se archivan a
entregar informes que un donante puede usar
INFORME para refinanciarte — o presentarte a otros.

E-book = Serie Hagalo Usted Mismo

s, | POFG OFganizaciones y equipos
“‘“ que terminan un proyecto
financiado y necesitan
presentar un informe final que
demuestre resultados, genere
credibilidad y abra la puerta al

siguiente financiamiento.

Dolor que resuelve:

Muchos proyectos logran resultados
reales, pero su informe final los
entierra: listas de actividades, datos
sin evidencia y cero argumentos para
continuar. El donante archiva el

informe — y con él, la relacidn.
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	ONE- PAGER
	Para quienes tienen una idea técnica, un proyecto o una iniciativa, pero necesitan convertirla en una propuesta clara, coherente y lista para adaptar a una convocatoria.
	Dolor que resuelve:
	Muchas buenas ideas no consiguen financiamiento porque están escritas como proyectos técnicos, no como propuestas financiables.
	Lo que lograrás:
	Construir una propuesta con problema claro, evidencia, teoría del cambio, actividades, indicadores, presupuesto, sostenibilidad y lenguaje de donante.
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	Para quienes ya tienen una propuesta escrita, pero quieren fortalecerla antes de enviarla a un donante específico.

	Dolor que resuelve:
	Muchas propuestas no pierden porque estén mal formuladas. Pierden porque no compiten con suficiente fuerza.
	Lo que lograrás:
	Alinear tu propuesta con las prioridades del donante, fortalecer outcomes, mejorar evidencia, afinar el argumento central, revisar criterios de evaluación y hacerla más clara, persuasiva y competitiva.
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	Para organizaciones que necesitan explicar a donantes qué cambió con los recursos invertidos y cuánto costó producir ese cambio.

	Dolor que resuelve:
	Muchas organizaciones generan resultados reales, pero no pueden explicar con claridad el costo por outcome o el valor social producido por cada dólar invertido.
	Lo que lograrás:
	Construir un sistema mínimo viable de ROI Social con outcome principal, indicador donor-grade, cálculo de costo por outcome, evidencia, supuestos, dashboard, assets para donantes y plan de sostenimiento.
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	Para investigadores, académicos y centros de investigación que quieren convertir conocimiento técnico o académico en un proyecto financiable.
	Dolor que resuelve:
	Saber investigar no significa saber formular una propuesta financiable. Muchas investigaciones sólidas están escritas en modo paper, no en lenguaje de proyecto.
	Lo que lograrás:
	Transformar una idea académica en un dossier de proyecto financiable, con problema, evidencia, teoría del cambio, indicadores, presupuesto, sostenibilidad y pitch.
	¿Qué puedes lograr con este e-book?





	ONE- PAGER
	Para organizaciones sociales, fundaciones, ONGs, consultores y equipos de impacto que necesitan convertir una buena causa en una propuesta base clara, humana y financiable.
	Dolor que resuelve:
	Tener una buena causa no es suficiente. Muchas ideas valiosas no consiguen apoyo porque no están bien formuladas ni bien contadas.
	Lo que lograrás:
	Construir una propuesta base con problema financiable, historia estratégica, evidencia, cadena de coherencia, borrador en bloques, adaptación inicial al donante y pitch.




	ONE- PAGER
	¿Qué puedes lograr con este e-book?
	Para organizaciones sociales que quieren dejar de buscar fondos de forma reactiva y construir una estrategia sostenible de movilización de recursos.
	Dolor que resuelve:
	Muchas organizaciones dependen de pocos donantes, aplican a convocatorias a última hora y no tienen un sistema claro para conseguir recursos de forma continua.
	Lo que lograrás:
	Construir un sistema de movilización de recursos con diagnóstico, mapa de donantes, pipeline, matriz Go/No-Go, propuesta de valor institucional, materiales de contacto, estrategia de diversificación y plan anual.



	ONE- PAGER
	¿Qué puedes lograr con este e-book?
	Pasarás de ejecutar a ciegas a tomar decisiones con evidencia para mejorar la segunda mitad del proyecto.

	Para equipos que están a mitad de un proyecto y necesitan saber qué está funcionando, qué no y qué deben corregir mientras todavía hay tiempo.
	Dolor que resuelve:
	Muchas organizaciones llegan a la mitad del proyecto sin evidencia suficiente para saber si van bien o qué ajustes deben hacer.
	Lo que lograrás:
	Diseñar una evaluación de medio término útil y accionable, con preguntas evaluativas, criterios, términos de referencia, plan de recolección, matriz de hallazgos, recomendaciones y plan de acción.


	ONE- PAGER
	¿Qué puedes lograr con este e-book?


	Para organizaciones que ejecutan proyectos financiados y necesitan demostrar qué cambió gracias a su intervención.

	Dolor que resuelve:
	Muchas organizaciones reportan actividades, pero no siempre pueden demostrar resultados reales con evidencia.
	Lo que lograrás:
	Instalar un sistema básico de evaluación de impacto con teoría de cambio, indicadores, línea base, instrumentos, protocolo de recolección, análisis de hallazgos, reportes y plan de aprendizaje.



	ONE- PAGER
	¿Qué puedes lograr con este e-book?
	Para organizaciones, equipos de proyecto, áreas financieras, responsables MEL y coordinadores que necesitan ordenar la rendición de cuentas de un proyecto financiado.
	Dolor que resuelve:
	Muchos proyectos hacen buen trabajo, pero tienen dificultades para demostrarlo porque documentos, gastos, compras, evidencias y reportes no están conectados.
	Lo que lograrás:
	Instalar un sistema audit-ready con repositorio documental, control financiero, checklist de gastos, política de compras, matriz MEL Lite, reporte coherente, auditoría simulada y matriz de brechas.
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	¿Qué puedes lograr con este e-book?
	Construirás un sistema institucional donor-ready para demostrar cómo tu organización gobierna, controla riesgos y monitorea su portafolio.
	Para organizaciones que ya gestionan proyectos financiados y necesitan fortalecer su gobernanza institucional.
	Pasarás de tener políticas, controles y riesgos dispersos a contar con un sistema institucional de compliance, gobernanza y gestión de riesgos que cualquier financiador, consejo directivo o auditor puede revisar y entender.

	Dolor que resuelve:
	Muchas organizaciones crecen más rápido que sus sistemas internos.
	Tienen buenos proyectos, equipos comprometidos y experiencia en campo, pero su compliance institucional depende de personas clave, documentos dispersos y controles informales.

	Lo que lograrás:
	Pasarás de tener políticas y controles dispersos a contar con un sistema institucional verificable, presentable a financiadores, consejos y auditores.
	No es tener políticas en papel.
	Es tener un sistema que funciona — y que cualquier financiador puede verificar.
	¿Qué puedes lograr con este e-book?
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	Pasarás de rellenar la Teoría de Cambio y el Marco Lógico como formularios temidos a usarlos como lo que son: tus dos mejores herramientas para diseñar —y defender— un proyecto financiable.
	Para quienes cada convocatoria les exige una Teoría de Cambio y un Marco Lógico, y los entregan sin estar seguros de que cuenten el mismo proyecto —ni de poder defenderlos si el donante pregunta.
	Dolor que resuelve:
	Muchas propuestas se caen en evaluación porque su Teoría de Cambio es un diagrama con flechas que nadie puede explicar y su Marco Lógico es una matriz copiada de otra propuesta. Dos documentos, dos historias distintas, cero credibilidad.

	Lo que lograrás:
	Construir una Teoría de Cambio defendible (con supuestos reales y evidencia), un Marco Lógico coherente (con indicadores que puedes demostrar y metas que puedes cumplir) y el puente entre ambos: un solo argumento contado en dos vias.



	ONE- PAGER
	¿Qué puedes lograr con este e-book?
	Para organizaciones y equipos que terminan un proyecto financiado y necesitan presentar un informe final que demuestre resultados, genere credibilidad y abra la puerta al siguiente financiamiento.
	Dolor que resuelve:
	Muchos proyectos logran resultados reales, pero su informe final los entierra: listas de actividades, datos sin evidencia y cero argumentos para continuar. El donante archiva el informe — y con él, la relación.
	Lo que lograrás:
	Construir un informe final robusto — no extenso — con resultados verificables, desviaciones explicadas con honestidad, narrativa del cambio, lecciones aprendidas, one-pager de resultados y pitch de refinanciamiento
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