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,  ____ OBJETIVOS

Construir capacidades enfocadas em-_captauon proactiva'deifondos

/

Lograr |mplementar una estrategla es.
o o
Establecer objjet Vo

del ano// ; ﬁ

lableldeycaptacion do :




TEMAS

1.- Por donde comenzar si aun no tienes un proyecto
2.- ;Como saber si un proyecto puede concursar por fondos?

3.- Transformar un proyecto simple, en un vehiculo para captacion de
fondos

4--€omo construirlasherramientas S para aplicar a diversos fondos

0)(25

5.- ;Como construir un»perﬁl de captauon ‘de fondos si<atin no has
ganado ninguno?

6.- Como diversificar las oportunidades de captacion de fondos,
presentando el mismo proyecto a diferentes donantes

/.- Plan y estrategia anual de captacion de fondos



EXTRA BONUS i

PLANTILLAS

 Plan de recaudacion de fondos ajustado a diferentes
proyectos

. Modelos de nota conceptual | Propuestas | Monitoreo

. Indicadores de Impacto aplicables a proyectos piloto

. Indicadores de Impacto aplicables a proyectos plurianuales
Los 5 indispensables para conectar al donante a tu
proyecto: Problema - Solucion - Escalabilidad -
Sostenibilidad - Teoria del cambio



DONANTES
SUBVENCIONES

tu necesidad para que te apoyes
en tu proceso de busqueda de
donantes



250 USD
‘CUPO
m 20 Noviembre

Horario 10:00am - 5:00pm™*
- **Horario de Centroamérica

INSCRIPCIONES ABIERTAS

LIMITADO!




